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RESUMEN

Casi todas las empresas en la actualidad realizan ventas a crédito a sus
clientes, lo cual representa un riesgo en un momento determinado, por no
recuperar el capital en el tiempo preciso, ni mantener la ejecución y registro de
la continuidad de las operaciones, lo que podría traer como consecuencia una
descapitalización a corto plazo. Si la venta es a crédito, la utilidad no se
obtendrá a menos que la cuenta sea cobrada.
El presente trabajo cuyo título es “INADECUADAADMINISTRACION DE LAS

CUENTAS POR COBRAR Y SU INCIDENCIA EN LA ELABORACION DE LOS
ESTADOS FINANCIEROS DE LA EMPRESA COMERCIAL ALPAMAYO
S.C.R.L.” estuvo enmarcado en un tipo de investigación documental y de
campo, bajo un nivel descriptivo, el cual tuvo como objetivo principal Demostrar

de qué manera incide la inadecuada administración de las Cuentas por Cobrar

en la elaboración de los estados Financieros de la empresa COMERCIAL

ALPAMAYO S.C.R.L.Con el cual se concluyó quela empresa no cuenta con un
área de cobranza para que se dedique exclusivamente a este fin, por tal motivo
es que se desconoce la situación actual de las cuentas por cobrar. De acuerdo a
lo planteado, se recomienda implementar una Área de Cobranzas, en la cual

tengan un respetivo seguimiento a los créditos concedidos y análisis de la
antigüedad de las mismas.



ABSTRACT

Almost all companiesnowmake saleson credit totheircustomers, whichpose a
riskat any given time, not to recover thecapitalat the right time, or maintain record
ofimplementation andcontinuityof operations, which could result inashort-
termcapitalization. If the sale ¡son credit,the utility does notwinunless theaccount
ischarged.
This paperentitled "IMPROPER HANDLINGOF ACCOUNTSRECEIVABLE
ANDITS , IMPACT ONTHE PREPARATIONOF FINANCIAL
STATEMENTSOFBUSINESS ENTERPRISEALPAMAYOSCRL" was framed in
akind ofdocumentary and fieldresearch, under a descriptivo level, which main
objective was todemonstratehow itaffectsthe inadequate management ofaccounts
receivablein the preparationof financial statementsof the business
enterpriseSCRLALPAMAYOWith whichit was concluded, the company does not
have acollectionareato bedevoted exclusively tothis purpose, forsuchreason is
that youknow thecurrent status ofaccounts receivable.Accordingto the points, it is
recommended to implement anarea of collections, which havea
respectedtrackloans grantedandage analysisof the same.
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