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RESUMEN

La presente investigación tuvo como objetivo general determinar las causas porque las que
los artesanos de filigrana de Catacaos no exportan. Para realizar el estudio, se aplicó una
encuesta a 196 artesanos de filigrana de plata del distrito de Catacaos. La hipótesis que se
planteó para el estudio fue: Las causas por las que los artesanos de filigrana de Catacaos no
exportan son el poco crecimiento de ventas, la falta de garantías para acceder a
fínanciamiento y la baja capacidad de producción. Ante esto es necesario establecer
estrategias conjuntas para levantar las limitaciones que tienen ellos y que este proceso
avance con resultados positivos que los beneficien. Los resultados más importantes que se
obtuvieron fueron la falta de artesanos asociados, no contar con un fínanciamiento de parte
de las entidades bancarias, la poca organización para obtener capacidad de exportación. La
mayor carencia es la falta de capital y no contar con bienes que los respalde ante una
entidad bancaria. Por otro lado, la falta de conocimiento de los beneficios que se
encuentran en el mercado exterior hace que los artesanos no se comprometan a asociarse y
a tener metas claras para exportar.



ABSTRACT

This research aims to determine the causes why the fíligree artisans from Catacaos do not
export. For the study, a survey was applied to 196 fíligree artisans from Catacaos district.
The hypothesis for the study was raísed: Fíligree artisans from Catacaos do not export
because: Little sales growth, lack of access to fínancing guarantees and low production
capacity. It is necessary to establish joint strategies to lift their limitations and move this
process forward with positive results that will benefít them. The most important results
obtained were the lack of associated craftsmen, not having a fínancing from banks, poor
organizaron for export capacity. The biggest shortcoming is the lack of capital and goods
to back them up in front of a bank. Moreover, the lack of knowledge of the benefíts found
in the foreign market artisans makes no pledge to associate and have clear goals for export.
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