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PRESENTACIÓN: 

Señores miembros del jurado: 

Dando cumplimiento a las normas del reglamento de elaboración y sustentación 

de tesis de la Facultad de Ciencias Empresariales, Escuela de Administración de 

la Universidad César Vallejo, para elaborar la tesis de Licenciado en 

Administración de Empresas, presento el trabajo de investigación denominado: 

"Estudio del costo - beneficioen la comercialización de cafés, en dos 

escenarios, para empresas individuales y para un consorcio empresarial en 

los valles de Satipo y Chancha mayo, región Junín 2012", el cual pretende ser 

una fuente de información importante para futuros estudiantes, profesionales, 

sector cafetalero, y público en general que lo requiera. 

Esta tesis ha conseguido el orden establecido y diseñado por la Universidad César 

Vallejo, cumpliendo a cabalidad las exigencias que en su momento se recibieron 

por los asesores en el desarrollo del presente trabajo. 

Este documento está orientado a demostrar que el costo - beneficio en la 

comercialización de café en consorcio es mayor a cuando se comercializa como 

empresas individuales. 

Espero que la presente responda a las expectativas planteadas por la Universidad 

y merezca su respectiva aprobación. 
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RESUMEN: 

El tema del presente trabajo de investigación trata sobre "Estudio del costo -

beneficio en la comercialización de cafés, en dos escenarios, para empresas 

individuales y para un consorcio empresarial en los valles de Satipo y 

Chanchamayo, región Junin 2012". 

En la Selva Central, el desarrollo del mercado de los cafés ha venido asociado con 

el repunte de la vida cooperativa como modalidad empresarial. Cuentan con una 

demanda sostenida de parte de sus clientes y con la confianza de instituciones 

financieras internacionales que apalancan sus exportaciones. 

Para seguir enfrentando este mercado y obtener mejores beneficios económicos, 

la CACS Ubiriki, la CAC Satipo, la CAC Pangoa, la ACPC Pichanaki y la 

CEPROAP, deben unificarse como una estructura empresarial capaz de generar 

valor a través de procesos agro-industriales y el manejo de economías de escalas, 

tratando de reducir costos, incrementar volúmenes de ventas y ganar en calidad; 

para ello las cinco empresas deben comercializar los cafés a travésde un 

consorcio de exportación. 

Es así que se ha planteado como objetivo general: Analizar el costo - beneficio en 

la comercialización de cafés, en dos escenarios, para empresas individuales y 

para un consorcio empresarial en los valles de Satipo y Chanchamayo, región 

Junín 2012, donde se llega a concluir que el análisis costo - beneficio en la 

comercialización de cafés como consorcio (ratio 1.29) es mayor en un 16.32% 

respecto a la comercialización promedio de las cinco empresas individuales (ratio 

de 1.11 ). 
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ABSTRAC: 

The topic of the present work of investigation treats on " Study of the cost - benefit 

in the commercialization of coffees, in two scenes, for individual companies and far 

a managerial consortium in the valleys of Satipo and Chanchamayo, region Junín 

2012 ". 

In the Central Jungle, the development of the market of the coffees partner has 

come with the recovery of the cooperative life as managerial modality. They rely on 

a demand supported on behalf of his clients and the confidence of financia! 

international institutions that they lever up his exports. 

To continue facing this market and better economic benefits, the CACS Ubiriki, the 

CAC Satipo, the CAC Pangoa, the ACPC Pichanaki, and the CEPROAP, they 

must be unified as a managerial structure capable of generating value across 

agromanufacturer processes and the managing economy of scales, trying to 

reduce costs, to increase volumes of sales and to win in quality; far it five 

companies must commercialize the coffees across a Consortium of export. 

Thus has arisen general objective:To analyze the cost - benefit in the 

commercialization of coffees, in two scenes, for individual companies and far a 

managerial consortium in the valleys of Satipo and Chanchamayo, region Junín 

2012, where it manages to conclude that the analysis cost - benefit in the 

commercialization of coffees like consortium (ratio 1.29) is major in 16.32 % with 

regard to the average commercialization of five individual companies (ratio of 

1.11 ). 


