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Resumen

La presente investigacion titulada “Gestion de activos realizables y su relacion
con la rentabilidad de las Empresas Farmacéuticas en el distrito de Comas, afio
20177, tiene como objetivo general determinar la relacién que existe entre la
gestion de activo realizable y la rentabilidad de las empresas farmacéuticas en
el distrito de Comas, afio 2017. En cuanto a las teorias relacionadas a la
investigacion se ha obtenido informacion de diversos autores que han realizado
trabajos de investigacion similares a la presente, los cuales nos servirdn como
respaldo en el objetivo del estudio, asi mismo se trabajara con la teoria cientifica
de Kester, a fin de hacer las respectivas vigilancias de los productos para evitar
las posibles imprevistos lo cual nos ayudara en la obtencién de una mayor
rentabilidad permitiéndonos asi conocer cuan necesaria es esta herramienta. En
la presente investigacion se utilizé el método cuantitativo, tipo descriptivo y
disefio no experimental — transversal. Asi mismo se obtuvo una poblacion de 60
empresas, pero aplicando la féormula para hallar la muestra tenemos como
resultado a 52 empresas farmacéuticas, por tanto se encuestara a 52 personas
encargadas del area contable y o logistico de dichas empresas.

La técnica utilizada para la recoleccion de datos es la encuesta que se realizé a
través de un cuestionario con respuestas cerradas. Para la validez del
instrumento se empled el juicio de expertos, de igual manera para la
confiabilidad se utilizé el alfa de Cronbach y para determinar la correlacion de
nuestra investigacion se emple6 el Rho de Spearman.

Por dltimo, al culminar la investigacion se llegé a la conclusion de que si existe
una relacion entre la gestion de activos realizables y la rentabilidad de las

Empresas Farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

Palabras clave: Existencias, Rentabilidad, Control de Inventario, Utilidad,

Recursos.



Abstract

This research entitled "Management of realizable assets and their relationship
with the profitability of pharmaceutical companies in the district of Comas, year
2017", has as its general objective to determine the relationship between the
management of assets and the profitability of companies Pharmaceuticals in the
district of Comas, year 2017. Regarding the theories related to research,
information has been obtained from various authors who have carried out similar
research works to the present, which will serve as support for the study objective,
as well same will work with the scientific theory of Kester, in order to make the
respective monitoring of the products to avoid possible contingencies which will
help us in obtaining greater profitability allowing us to know how necessary is this
tool. In the present investigation the quantitative method, descriptive type and
non experimental - transversal design was used. Likewise, a population of 60
companies was obtained, but applying the formula to find the sample resulted in
52 pharmaceutical companies, therefore, 52 people will be surveyed in charge of
the accounting and logistic area of said companies.

The technique used for data collection is the survey that was conducted through
a questionnaire with closed answers. For the validity of the instrument, expert
judgment was used, in the same way for the reliability the Crombach alpha was
used and to determine the correlation of our research, Spearman's Rho was
used.

Finally, at the end of the investigation, it was concluded that there is a relationship
between the management of realizable assets and the profitability of the

Pharmaceutical Companies of the district of Comas, year 2017.

Keywords: Stocks, Profitability, Inventory Control, Utility, Resources
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INTRODUCCION

1.1 Realidad problemética

La industria farmacéutica es actualmente uno de los sectores empresariales
mas rentables e influyentes del mundo, por sus contribuciones a la salud y a la
ciencia. La industria farmacéutica es un sector muy importante a nivel mundial

ya que agrupa a farmacias, laboratorios farmacéuticos, droguerias, etc.

A nivel mundial, durante el afio 2017, el sector farmacéutico alcanzo el 8,8%,
sobrepasando los 1.000 millones de doélares logrados durante el 2016. Segun un
estudio realizado por IMS Health. El sector farmacéutico deberia experimentar
una progresion del 4% al 7% de aqui al afio 2018. Los principales mercados se

encuentran en paises como China, Brasil y la India.

El ente encargado de verificar las directrices y normativas para el sector
farmacéutico es la Organizacion Mundial de la Salud (OMS) ya que esta apoya
y promueve las investigaciones sanitarias y de salud; las cuales son
consideradas por las industrias farmacéuticas al momento de elaborar, producir

y distribuir sus productos.

Asi mismo en Latinoameérica la Asociacion Latinoamericana de Industrias
Farmacéuticas (ALIFAR) es de suma importancia, ya que es aquel ente que se
encarga de regular las relaciones comerciales que existen entre paises
latinoamericanos brindando asi estabilidad y posibilidades de desarrollo en sus

respectivos mercados

Mientras que en el Peru, la entidad que supervisa, regula y verifica los
medicamentos en las empresas farmaceéuticas es la Direccion General de
Medicamentos Insumos y Drogas (DIGEMID). ElI mayor consumidor de
productos farmacéuticos importados en nuestro pais es el Ministerio de Salud.
Durante el 2016, dichas compras ascendieron en unos US$ 66 millones; lo que
representa el 9% del total de productos importados, de estas compras, respecto
al mercado de origen el 13% (US$ 8.4 millones) provinieron de empresas

farmacéuticas de la India.



Asi mismo dentro de las industrias farmacéuticas, es de suma importancia la
gestion de mercaderias dentro del area de almacén ya que estas representan
las existencias que tiene la empresa; es por ello que se considera una de las

areas mas susceptible porque representan un reto a la hora de efectuarlo.

En el distrito de Comas, las empresas farmacéuticas vienen siendo
afectadas por la inadecuada gestiobn de sus mercaderias dentro del area del
almacén por el débil control de sus mercaderias al momento de efectuar los
inventarios presentando inconsistencias debido que el inventario fisico no
concuerda con el inventario real, lo cual hace que la fiabilidad de la informacion
no sea certera para la toma de decisiones al momento de realizar las compras;
generando asi imprevistos con los clientes al momento que nos solicitan los
productos , estas no hay y se esta con la desesperacion de las compras de ultimo
minuto y con la preocupacién de que el proveedor no tenga la mercaderia
solicitada y dar sustitutos al momento que nuestros cliente nos pide, también se
ha visto que al momento de realizar el picking, se han producido diversos errores
causando asi que se realice constantes emisiones de notas de crédito por
devoluciones de mercaderias; al mismo tiempo dentro del area de almacén se
ha encontrado mercaderias expuestas a una rapida caducidad u obsolescencia,
generando hasta cierto punto una reduccién en la rentabilidad por perdidas,
sobrantes y desmedros. Por ultimo algunas de estas empresas carecen de un
método de valuacion de mercaderias, presentando un desconocimiento del valor
real de las mercaderias, segun lo estipulado en las Normas Internacionales de
Contabilidad (NIC 2) afectando en gran manera al desarrollo comercial de las

empresas farmacéuticas.

Es por ello que realizare la presente investigacion, para brindar alternativas
de solucién a esta realidad inmersa dentro del sector farmacéutico, detallare la
relacion que existe entre la gestion de activos realizables y la rentabilidad de las

empresas farmacéuticas del distrito de Comas, 2017.



1.2 Trabajos previos

1.2.1 Antecedentes de la variable |: Gestidon de Activos Realizables

1.2.1.1 Antecedentes Nacionales

Grijalva, P (2013) en su tesis “Estudio de Caso: Analisis del disefio del
modelo de gestion publico privado en los almacenes y farmacias de ESSALUD
en Lima”, de la Pontificia Universidad Catdlica del Peru, Lima, para obtener el

Grado de Magister en Gestion Publica, Maestria.

Plantea como objetivo general explicar el proceso de formulacion del nuevo
modelo de gestion de almacenes y farmacias de ESSALUD basado en una
Alianza Publica y Privada obteniendo beneficios para los asegurados en cuanto

a la facilidad de obtencion de los medicamentos.

Sobre la metodologia utilizada en esta tesis de investigacion es la
descriptiva, ya que se detallara las diversas cualidades y procedimientos del
nuevo disefio adoptado por ESSALUD, como politica institucional, asi mismo la
base para la obtencion de soluciones de dicha investigacion seran libros,
revistas, documentos virtuales y entrevistas realizadas a los trabajadores y
funcionarios de ESSALUD.

Uno de los resultados mas resaltantes de dicha entidad, es que al momento
de la recepcién de las medicinas, se estd dando todos los pasos a seguir
realizando un correcto almacenamiento y lo cual ha beneficiado en un 95% con
el despacho de medicinas para los asegurados y esto se debe a que se ha
contado con personal altamente capacitado lo cual ha logrado solucionar
problemas que existian en el proceso de almacenamiento de medicamentos y
material médico, cuya labor también les genera ahorros de esfuerzo y dinero a
ESSALUD.

Iturbe, V. (2013) en su tesis “Propuesta de Manual de procedimientos
operativos estandares para el almacén especializado del servicio de farmacia del
Instituto Regional de Enfermedades Neoplasicas “'Luis Pinillos Ganoza“””, de la
Universidad Nacional de Truijillo, Trujillo, para obtener el titulo profesional de

Quimico Farmacéutico.



Su objetivo principal es proponer un manual de procedimientos operativos
para el almacenamiento de Medicamentos y Dispositivos médicos en el area de
almacén especializado del servicio de farmacia del Instituto Regional de
Enfermedades Neoplasicas “Luis Pinillos Ganoza”, asegurando de esta manera
un sistema eficaz y seguro para la correcta dispensacion evitando cualquier

riesgo de exposicion de los productos.

El método utilizado por el autor es el analitico bibliografico en la cual se
realiza con los conceptos de diversos autores los cuales brindan diversos
reglamentos para el real funcionamiento de los establecimientos farmacéuticos

para la elaboracién del Manual.

Al finalizar la elaboracion del manual de procedimientos se tuvo como
resultado que las funciones de cada area se cumple de una mejor manera ya
gue se les brinda responsabilidades, asi mismo el area de almacén era el mas
susceptible, pues ahora presenta consistencia en su informacién como también
al momento de recepcién y despacho de productos, se ha reducido casi en su
totalidad los deterioros de medicamentos evitando asi evitar pérdidas

econdmicas gracias a las buenas practicas de almacenaje.

Flores, B. (2014) en su tesis “Propuesta de mejora en los procesos de
almacenamiento y dispensacion de existencias medicas del almacén central de
la Red Asistencial ESSALUD de Arequipa y de farmacia de consulta externa del
Hospital Nacional Carlos Alberto Seguin Escobedo”, de la Universidad Catdlica
de Santa Maria, Arequipa, para obtener el titulo profesional de Ingeniero

Industrial.

Plantea como objetivo principal el elaborar una propuesta de mejoras en el
sistema de almacenamiento y dispensacion de existencias médicas bajo
estdndares normados que permita optimizar el nivel de servicio a sus
asegurados, para lo cual se tendra como objetivo especifico realizar un
diagnéstico situacional en el control y rotacion de inventarios, la distribucion de
existencias y la seguridad ocupacional en el area de estudio, para reducir el

tiempo de entrega del medicamento.



La metodologia para esta investigacion es de tipo No experimental
Transversal, ya que se recolectara datos Unicos sin manipularlos, asi mismo
también es Descriptiva y Explicativa, porque explicaran a detalle cada variable
teniendo como propdsito evaluar el problema planteado lo cual permitira conocer

la relacion que existe con la atencién de los asegurados de ESSALUD.

Al realizar el estudio dentro de la Red Asistencial se observé que el manejo
de procesos eran ineficientes ya que presentaban una gran desorden y
desestimaciéon de tiempo en entrega de medicamentos a los asegurados, pero
implementando la propuesta de mejora se obtuvo como resultado que el tiempo
de espera de cada persona ha disminuido, lo cual se debe a que el personal se
ha capacitado y las personas a cargo del almacén, realizan sus funciones de
acuerdo al manual de procedimientos de buenas practicas de almacenaje para

su distribucién y recepcion.
1.2.1.2 Antecedentes Internacionales

Hernandez, J y Rodriguez, Y (2012) en su investigacion “Proyecto de
mejora mediante las herramientas de la Ingenieria Industrial en el
funcionamiento de un almacén de hilos”, de la Universidad Nacional de México;

México D.F., para obtener titulo profesional de Ingeniero Industrial, Pregrado.

El objetivo principal es el mejorar la logistica interna del almacén de hilos
perteneciente a una empresa comercializadora, lo cual ayudara a identificar los
posibles problemas y causas del area para ver en qué estado se encuentra la

empresa.

La metodologia utilizada es descriptiva, ya que se describira cada concepto
gue contenga la propuesta de mejora, asi mismo la investigacién es cuantitativa
ya que mediante encuestas se vera reflejado en valores estadisticos para la

obtencién de resultados.

Para concluir se lograron excelentes resultados ya que se logré ordenar el
area del almaceén y proceder a destituir ciertos materiales que no correspondian,
guedando un poco de espacio disponible para otros materiales, también se logré

una comunicacion efectiva con los proveedores, la cual beneficia a ambas



partes. Asi mismo se demostrdo que al realizar el andlisis ABC de todos los
productos que maneja la empresa, se comenz0 a entender que es necesario
cambios de politica en la compra excesiva de todo el material, ya que con el
analisis antes mencionado se sabe exactamente que materiales realmente
tienen movimiento, por ende, se redujo considerablemente el inventario de poca

rotacion, dando mayor espacio en el almacén

Bohorquez, E y Puello, R (2013) en su investigacion “Disefio de un modelo
de gestion logistica para mejorar la eficiencia organizacional de la empresa
Coralinas & Pisos S.A. Corpisos S.A. en el municipio de Turbaco, Bolivar.”, de la
Universidad de Cartagena; Bolivia, para obtener titulo profesional de

Administrador, Pregrado.

El objetivo principal es el mejorar la logistica interna disefiando un modelo
de gestidn logistica para mejorar la eficiencia organizacional de la empresa

Coralinas & Pisos S.A. Corpisos S.A.

La metodologia utilizada es descriptiva, ya que se describird cada
concepto, con el fin de proponer un esquema de distribucion fisica que permita

el mejoramiento econdmico de estos municipios

Por ultimo, en la empresa Coralinas & Pisos S.A. Corpisos S.A. existen
funciones establecidas en las éareas de produccion, almacenamiento vy
comunicacién interna para cada uno de los empleados, por lo tanto la
implementacion del modelo consistio en relacionar cada una de las actividades
con oportunidades de mejora logrando excelentes resultados ya que se logro
ordenar el area del almacén, también se logré una comunicacién efectiva con los

proveedores, la cual beneficio a ambas partes.

1.2.2 Antecedentes de la variable II: Rentabilidad

1.2.2.1 Antecedentes Nacionales

Medina, C. y Mauricci, G. (2014) en su tesis “Factores que influyen en la
rentabilidad por linea de negocio en la Clinica Sanchez Ferrer en el periodo
2009-20137, de la Universidad Privada Antenor Orrego, Truijillo; para obtener el

Titulo Profesional de Economista y con mencién en Finanzas, Pregrado.



Tiene como objetivo principal identificar cual linea de negocio fue mas
rentable para la Clinica Sanchez Ferrer durante el periodo 2009-2013, dentro de
ellos los autores mencionan 3 lineas de negocio las cuales son: Ambulatorio,
Hospitalizacion y Emergencia, para ello utilizaron las variables segun las lineas
del negocio las cuales son: las ventas, numero de trabajadores y el stock de
activos fijos, para las cuales demostraran que dichos factores influyen

directamente en la rentabilidad del negocio.

La metodologia utilizada por los autores en su tesis es de disefio de
contrastacion, tipo correlacionar y explicativo; ya que buscan establecer que
factores influyen en la rentabilidad y a la vez medir el grado de magnitud que
existe entre dichas variables.

Es por ello que al finalizar la investigacion en el lapso de los cincos afos
los autores tienen como resultado que hay un aumento significativo del nivel de
ventas en el afio 2013, con un 247% mas al de los afios anteriores, por otro lado,
en la mano de obra ha habido un incremento del 1% lo cual se ha visto reflejado
en la rentabilidad (ROE) con 0.23 puntos. Asimismo, desde la vista del nivel de
ventas, se puede observar que las lineas de negocio que aportan mas al nivel
de rentabilidad es la linea de Ambulatorio, seguida por la linea de Hospitalizacion
y finalmente la linea de emergencia, es por ello que cabe mencionar que el factor
de stock de existencias tiene un papel preponderante e impacta directamente
con la evolucion del nivel de rentabilidad después del capital humano y el nivel

de ventas.

Dorregarary, K. (2016) en su tesis “Caracterizacion del financiamiento,
capacitacion y rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector
comercio, rubro boticas en el distrito de Mazamari, 2016”, de la Universidad
Catolica los Angeles Chimbote, Pucallpa, para obtener el titulo profesional de

Contador Publico, Pregrado.

En su objetivo general busca describir las principales caracteristicas de
financiamiento, capacitaciéon y rentabilidad de los micros y pequefias empresas
del sector comercio, rubro boticas en el distrito de Mazamari, para asi saber cuan

rentable es cada aspecto que influye en las empresas.



El tipo de investigacién es cuantitativa, ya que los valores representados
seran estadisticos, la técnica de recoleccion de datos es la encuesta, en la cual

se ha utilizado un cuestionario con 23 preguntas.

Los resultados van enfocados en cuatro aspectos segun el autor dentro las
cuales mencionan que el 100% de los MYPES encuestadas, el 90% es formal y
10% es informal; asi mismo el 35% se financia con su propio dinero y el 65% se
financia a través de terceros; en lo que se refiere a capacitaciones el 100% de
sus trabajadores si recibid capacitacion respecto al rubro boticas por el mismo
empresario de los cuales el 65% manifiesta que la capacitacién si es una
inversion y el 35% indica que no es una inversion, y por ultimo el 75% manifiesta
gue si mejoro su rentabilidad y el 25% manifiesta que se mantuvo igual que

periodos anteriores.

Pérez, R. (2016) en su tesis “Caractenizacion del financiamiento, la
capacitacién y la rentabilidad de las micro y pequefias empresas del sector
comercio - rubro venta al por menor de productos farmaceuticos, medicinales,
cosmeéticos y articulos de tocador aledafios a los centros hospitalarios del distrito
de Juliaca, periodo 2013-2074” de la Universidad Catdlica los Angeles de
Chimbote, Juliaca, para obtener el titulo profesional de Contador Publico,

Pregrado.

En sus objetivos especificos plantea como realizan sus funciones los
gerentes y representantes legales y como estas influyen en el financiamiento,
capacitacion y rentabilidad de las empresas de este sector ya que se plantea
describir dichas caracteristicas lo cual nos permitird conocer a nivel exploratorio
y descriptivo de las micro y pequefias empresas del sector comercio — rubro;
venta al por menor de productos farmacéuticos medicinales, cosmeéticos y

articulos de tocador.

La metodologia utilizada es cuantitativa ya que va a estar representado por
soluciones estadisticas y de nivel descriptivo porque se va a detallar cada
variable con su respectivo concepto, el disefio de investigacibn es No

experimental ya que no se ha manipulado ninguna de las variables.



Se tuvo como resultado que el 42% financian su actividad con fondos
propios y el 58% lo hacen con fondos de terceros, de acuerdo con las
capacitaciones el 79% manifestd que su personal recibié capacitaciébn en manejo
de almacenaje, y el 21%en otros, y respecto a la rentabilidad empresarial el 73%

indica que mejoré los dos ultimos afios.

1.2.2.2. Antecedentes Internacionales

Alberca, J y Rodriguez, G (2012) en su tesis “Incremento de rentabilidad en
la empresa ‘El Carrete””, de la Universidad Central del Ecuador, Quito — Ecuador,

para obtener el titulo profesional de Ingeniero en Finanzas, Pregrado.

Los objetivos que proponen las autoras son el de mejorar la rentabilidad de
la empresa “El Carrete” mediante desarrollo de politicas y estrategias
apropiadas, asi mismo entre los especificos tenemos evaluar el diagnéstico de
la empresa e identificar los problemas que tiene dicha entidad.

La metodologia empleada en la investigacion es el inductivo ya que se ha
obtenido conclusiones generales a partir de premisas logrando establecer
definiciones claras y analitico — sintético porque se estudiaron todos los hechos,

en forma individual para luego integrarlas y estudiarlas de manera integral.

El estudio realizado tuvo como resultado en el indice de rentabilidad en la
cual se afirma que el proyecto es conveniente, ya que por cada ddlar invertido
en el negocio se gana 0.17 ctvs. Asi mismo el proyecto presenta una tasa de
retorno con un 26% de recuperacion, lo cual nos da seguridad a invertir, por
consiguiente, al evaluar el costo/beneficio tenemos un beneficio 0.17 frente a la

inversion.

Jumbo, A (2013) en su tesis “Analisis de Rentabilidad Economica
Financiera en la Cooperativa de Ahorro y Crédito “27 de Abril” de la Ciudad de
Loja, Periodos 2010 — 20717 Tesis para optar el Grado de Ingeniera en
Contabilidad y Auditoria, Contador Publico Auditor, Universidad Nacional de

Loja.

El objetivo de la investigacion es la de evaluar la situacion actual de la
cooperativa con la finalidad de ver cuan rentable se muestra de acuerdo a sus

estados financieros.
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La metodologia empleada en la investigacion es el inductivo ya que se ha
obtenido conclusiones generales a partir de premisas logrando establecer
definiciones claras y analitico — sintético porque se estudiaron todos los hechos,

en forma individual para luego integrarlas y estudiarlas de manera integral.

Asi mismo concluye que la situacion financiera de la Cooperativa es
aceptable, ya que en su liquidez financia satisfactoriamente sus obligaciones; la
rotacion de la cartera de crédito es aplicable, puesto que la rentabilidad es
beneficiosa porque en su ultimo periodo presenta un alza significativa, con

respecto al endeudamiento.

1.3 Teorias relacionadas al tema

1.3.1 Teoria Cientifica de la Gesti6on de Activos Realizables

Control de Existencias

El ser humano desde la antigiiedad ha tenido la necesidad de proteger sus
bienes, lo cual ha buscado métodos para protegerlos de las posibles

contingencias causadas por la naturaleza y sus propios semejantes.

Es asi que Kester, R. (1973) menciona que:

“El control de existencia no se resuelve por completo con la sola aplicaciéon de limites y
cuotas de compra, sino que es también preciso vigilar con la mayor atencion el movimiento
de cada articulo en particular. [...] Asi, pues, para mantener el control sobre las diversas
clases se aplica algunos procedimientos para la utilizacion fichas de control de

existencias”. (p. 435)

1.3.2 Marco tedrico de la variable I: Gestidn de Activos Realizables

La gestidn es el conjunto de normas en la cual se busca seguir métodos
operativos para llevar a cabo con eficacia una actividad empresarial teniendo

como meta principal alcanzar los objetivos planteados. (Espinoza, 2009, p. 238)

La gestion es la utilizacion de herramientas para lograr los objetivos, asi
mismo es de suma importancia, ya que se basa en procesos continuos en la cual

se busca detectar los errores y corregirlas para lograr ser eficaz y eficiente; lo
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cual ayuda al logro de dicha planificacién, control y direccién de la empresa para

la toma de decisiones. (Tejerina, Tilian y Jaremko, 2013, p.109)

Ortega, Pacherres y Diaz (2010), nos definen que los activos realizables se
encuentran en el elemento 2 denominado inventario, en la cual describe que son
todos aquellos bienes que posee una entidad, las cuales mantiene para la venta

por un periodo determinado. Asi mismo estas cumplen ciertas caracteristicas:

a) Poseidos para ser vendidos
b) En proceso de produccién

c) En forma de materiales (p.79)

Segun Chapi (2010), refiere que los activos realizables son los bienes y
servicios que brinda el ente corporativo, para lo fines de la empresa, asi mismo
comprenden las cuentas de la 20 hasta la 29, las cuales se rigen a un método
de valuacion. (p 115).

En definicion, la gestion de activos realizables es el proceso que refleja
cdmo se manejan los inventarios, siendo esto de ayuda para la toma de
decisiones y al buen desempefio de los procedimientos y supervision de los
departamentos encargados de dicho control de mercaderias, para ello se debe
contar con diversos métodos de valuacion lo cual nos ayude a identificar su tipo
de costo; las cuales van a aportar a conseguir el buen manejo y ubicacion de

ellas para evitar ineficiencia en las existencias de la empresa.
l. Inventario

Zevallos (2014), menciona que los inventarios de mercaderias son de
mucha importancia y o relevancia para los estados financieros de toda una
organizacion, ya que representa lo que tiene de mercaderia para la realizacion
de las actividades econdémicas, sea para produccion o procesos de

transformacion. (p.169)

Muller (2005), nos dice que los inventarios de una empresa estan
conformados en si por materias primas, productos en proceso y los suministros

gue se utiliza para las actividades. (p.10)
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Machuca y Valenzuela (2005) definen que:

Los inventarios son el conjunto de existencias que tiene la empresa para
comercializarlo, de esa manera permitiéndose la compra y venta para asi poder

venderlos, en un periodo determinado. (p.113)

Segun Palomino (2010), algunos conceptos que se relacion con inventarios

de mercaderias son los siguientes:

a) Costo: Es el precio de la factura, incluyendo el valor del producto mas
transporte y otros gastos vinculados a ello con excepcion de los
impuestos.

b) Los Ingresos: Es la venta del producto o del bien de acuerdo a la
actividad econémica de la empresa.

c) Costo de Ventas: Para hallar el costo de venta se realiza la siguiente
formula Inventario Inicial (compras) restando con el total de

existencias (Inventario Final). (p.168)

Por consiguiente, los autores definen que los inventarios en si es un
proceso que se realiza para tener la relacion de mercaderias que posee toda
empresa, para la venta o para la produccion de bienes y servicios y esto es de
suma importancia ya que también se encuentra reflejado en los Estados
Financieros lo cual va a representar de manera apropiada la rentabilidad de la

empresa.

Asi mismo, los inventarios en ciertas empresas no cuentan un adecuado
manejo por diversos factores, en algunos casos es por falta de asesoria o
personal no capacitado, los cuales causan ciertos inconvenientes que ocasiona
pérdida econd6mica, ya sea de indole natural, delictiva o mal manejo

administrativo, las cuales son:

I. Faltantes: Es la diferencia entre lo que hay en el sistema o el Kardex y lo
fisico, de las cuales pueden ser por ventas omitidas y esto se determina
multiplicando el nimero de faltantes por el valor venta promedio. (Zevallos,
2014, p.174)
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ii. Sobrantes: Es la diferencia entre los productos que aparecen en los
registros y los que resulten sobrando, ya que haciendo el conteo respectivo

se supera en productos de acuerdos a los registros. (Zevallos, 2014, p.175)

iii. Desmedro: Segun el articulo 21 literal inciso C de la ley del Impuesto a la
Renta indica que “es una pérdida de orden cualitativo e irrecuperable de las
existencias haciéndolas inutilizables para los fines que estaban destinados
Por lo tanto, se pasa al gasto siempre y cuando se destruya el bien asi
mismo esta se realiza en presencia de un Notario Publico. (Zevallos, 2014,
p.173)

Para ser factible dicho gasto, en un lapso de los siete dias habiles de antes de
destruir las mercaderias presentar los productos a ser destruidos ante Sunat en
mesa de partes para hacerles conocimiento, una vez realizado dicha gestion se
lleva la mercaderia a destruir, en presencia del Notario dando fiabilidad que los
productos han sido destruidos conformemente, este gasto se registra a fin de

afo en el estado de ganancias y pérdidas.

iv. Perdidas Extraordinarias: Son aquellas pérdidas sufridas por una causa
mayor o fortuita en los bienes de la empresa, también pueden ser por
delitos cometidos por terceros esto siempre y cuando se haya comprobado,
etc. (Zevallos, 2014, p.174)

Es asi que en los inventarios de una empresa se busca evitar estos casos
antes mencionados ya que a un futuro préximo la empresa en vez de generar
una ganancia pues estariamos incurriendo en pérdidas econdémicas, lo cual no
es beneficioso para la empresa; por ello los inventarios son una parte muy
susceptible de la empresa es por eso que se debe contar con las medidas

necesarias para evitar un mal manejo de los inventarios.

Para la realizacion de los inventarios se requieren diversos controles las
cuales se desarrollan en todos los niveles organizacionales; desde el mas
superior o jerarguico, hasta los inferiores u operativos que realizan las funciones

en el ente corporativo para la mejora continua,
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Es asi que Zevallos (2014) define que el control de inventario:

Es una iniciativa que requiere de un conjunto de formas e instrumentos de evaluacién en
cada una de las etapas, desde su adquisicion hasta su destino final o consumo. [...] El

control de materiales cubre actividades de una empresa desde el momento que lo adquiere

o compra, hasta el consumo o solicitud que requiere la fabrica. (p.236)

Machucay Valenzuela (2005) nos menciona que hay tres tipos de controles para

llevar acabo los inventarios los cuales son:

a)

b)

Controles cuantitativos: En este control los encargados se encargan de
verificar que la mercaderia que llega al almacén, esta corresponda a la
cantidad pedida y estipulada en la orden de compra despachada de parte
del proveedor.

Controles Cualitativos: Este control trata de verificar el contenido de la
mercaderia y la calidad de esta, para lo cual se realiza la identificacion del
producto antes de descargarlo, para lo cual se saca de su empaquetadura
el producto y realiza las respectivas verificaciones del caso, para ello se
utiliza instrumentos de andlisis: escritorio, computador, etiquetadora, etc.
especialmente cuando son productos para la produccion de farmacos y
alimentos.

Controles administrativos: Son los controles de tipo documentario como
peso, verificacion de documentacion [...], y otros necesarios para evitar

problemas ulteriores”. (p. 64-65)

Por ello Palomino (2010), dice que los inventarios son el aparato circulatorio

de una empresa de comercializacion, las compafias exitosas tienen gran

cuidado de proteger sus inventarios. Los elementos de un buen control interno

sobre los inventarios incluyen: (p.143)

a. Conteo fisico de las existencias por lo menos una vez al afio, no
importando el tipo de sistema que usen.

b. Mantenimiento eficiente de las compras, recepcion y procedimientos de
embarque

c. Almacenamiento de las existencias para protegerlo de robo, dafio o

deterioro

15



d. Mantener registros de inventarios perpetuos
e. Permitir el acceso al inventario solamente el personal que no tiene
acceso a los registros contable

f. Comprar los productos con precios econémicos, etc.

Los autores antes mencionados concuerdan en que el control de inventario
es de suma importancia porgue nos revela la cantidad exacta de productos con
lo que cuenta la empresa para poder realizar su actividad econémica y que si no

tiene un buena gestién y manejo pues no generara ganancias sino perdidas.

Los inventarios tienen sistemas en las cuales se evaluacion los periodos a
realizar, es por ello que para la realizacién de un inventario de debe determinar
gué tipo de sistema de inventario emplear y recomendar de acuerdo a la
empresa. “En nuestro pais, [...], el uso de estos sistemas de inventarios depende
de la actividad econémica de la empresa, asi mismo de sus ingresos.” (Palomino,
2010, p.247).

Los sistemas de inventarios, son métodos y procesos las cuales nos van
ayudar a controlar de una manera eficiente y eficaz las existencias, y poder ver
de una manera rapida los ingresos y salidas de almacén de la misma manera
poder ver si tenemos stock o cual fluido es la rotacion de los productos. Existen

dos sistemas de inventarios: Perpetuo y Periddico

a) Sistema Perpetuo o Permanente

“Este sistema consiste en mantener el control de los materiales exactos, para lograr la
Optima eficiencia, este sistema hace que las existencias siempre estén al dia, los
movimientos de entradas y salidas de materiales con sus precios unitarios y totales por
cada operacion. [...]. En este sistema no se utilizan las cuentas compras, fletes
sobrecompras, devoluciones y bonificaciones sobre compras o descuentos sobre

compras”. (Palomino, 2010, p.249)

Este sistema hace que las existencias se mantengan actualizados, lo Unico
gue lo diferencia de otros, es que, este sistema no pasa por un registro de
compras sino por otro sistema la cual no incluye gastos, este sistema permite

determinar el costo por cada transaccion.
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b) Sistema Periddico o Fisico

Este sistema de inventario, es tomado como una segunda opcién cuando
no se aplica el inventario perpetuo, ya que este se realiza cada cierto tiempo. En
algunos casos, las empresas tienden a paralizar sus ventas para ser el
reencuentro respectivo. En este inventario las existencias se registran en la

cuenta compras. Y el costo de los materiales utilizados (Palomino, 2010, p.249)

Este inventario consiste en controlar los materiales en un tiempo oportuno
y con una mayor rapidez, es empleado en pequefias empresas, debido a que ha
gue se hace un conteo fisico y se debe contar con registros mediante el libro de

Almacén, lo cual ayuda a saber de cuanto se dispone en existencias.
Il. Método de Valuacion

Segun Palomino (2010) indica que, la valuacién, tiene como objeto
determinar la situacion economica de los materiales. El método escogido para
valorar el inventario de los materiales afecta directamente la asignaciéon de
costos de los articulos en almacén. El costo de un articulo, en un caso dado,
depende del método empleado para obtenerlo. Debido a la fluctuacion de los
precios, el costo unitario de los materiales comprados puede variar con el tiempo,
por el cual el inventario puede contener articulos idénticos adquiridos a distintos

costos. (p.250)

El método de valuacién nos muestra los cambios de valor del articulo ya
que es identificable, por ello, aquellos productos que son parecidos y son
comprados a diferentes precios en algunos casos sustituyen a un producto, es
por ello que, al momento de registro, la variacion de precio de aquel producto
sustituto causa ciertos inconvenientes al momento de determinar los costos ya
gue se deben aplicar a los productos que salen de almacén y dar otro costo a la

mercaderia que aun esta almacenada.

Los métodos de valuacion mas usados en las empresas para la fijacion de

precio y registros son los siguientes:
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Primeras entradas — primeras salidas (PEPS)

Este método es conocido como FIFO ya que representa que lo primero que
entra debe ser lo primero que salga. Es por ello cuando costeamos un
articulo que ya sali6 y ha sido vendido, los ultimos costos representan a los
articulos que aun quedan disponibles. Bajo este método cualquier material

en existencias se valla segun los ultimos costos. (Zevallos, 2014, p.185)

Con este método hay una mejor facilidad de realizar los inventarios ya que

rotan facilmente y facilita al encargado el eficaz registro de los articulos, asi

mismo este meétodo es mas exacto ya que reflejan exactamente los costos

actuales.

Promedio ponderado

Este método se obtiene hallando el costo unitario para ello dividimos el
costo total de las existencias entre el nimero de unidades disponibles sea
para la ventay o produccion. Para que este método funcione no debe haber
fluctuaciones de un mes a otro. Por ello este método se utiliza para evaluar
las entradas y salidas de las existencias hasta la préxima compra.
(Palomino, 2010, p.254)

Este método por lo general es usado por empresas que no desean tener

costos reales ya que los precios de compras fluctian dentro del periodo de

control, y consiguen costos mas satisfactorios ya que estas diferencias se cargan

a las operaciones de las empresas y al valor del inventario ya que este método

es mas preciso y razonable para el célculo de costos, porque se realiza de

manera periddica sea semanal, quincenal, mensual.

Promedio Movil

También llamado método Constante, este método hace que los costos se
uniformicen especialmente cuando hay costos altos y bajos. Este método
es utilizado cuando los costos por producto varian entre uno y otro precio,
dando asi una incongruencia es por ello que buscan hallar un costo

promedio de uno o tal producto. (Zevallos, 2014, p.186).
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iv. Identificacidn especifica

“Este método es facil y econdmicamente justificable para existencias
costosas y unicas”. [...]. Este método se adapta a empresas industriales
que requiere de identificaciobn precisa de cada material utilizado,

especialmente para fines de control, de las cuales se dan de esta manera:

a) Apropiado, se considera para partidas que ordinariamente se usan
para una sola actividad.

b) Inapropiada, es cuando hay un gran numero de productos en
inventarios que ordinariamente se usan en diferentes actividades.
(Valdivieso, 2017, p. 17).

Este método es apropiado para productos especificos e independientes ya
gue tiene una valorizacion diferente y tiene que ser identificable de una manera

rapida. Asi mismo se utilizan para determinar el costo de activos intransferibles.
1.3.3 Marco teorico de la variable Il: Rentabilidad
Segun el informe financiero “Analisis de rentabilidad de una empresa” define:

La rentabilidad se aplica a toda accion econdmica en la que se movilizan
todos los recursos de la empresa sean estas materiales, humanos y/o
financieros con el fin de obtener ingresos, asi mismo esta se puede evaluar
comparando el resultado final con el valor de los medios empleados para
generar dichos beneficios. Para ello, se dependera de los activos que
dispone la empresa en la ejecucion de sus operaciones, financiados por
medio de recursos propios aportados por los accionistas y/o por terceros.
(Ccaccya, 2015, p.1).

Pérez y Gardey (2014) definen que la rentabilidad:

Tiene como condicion de tener la capacidad de generar renta (beneficio,
ganancia, provecho, utilidad). “La rentabilidad, por lo tanto, esta asociada a la

obtencion de ganancias a partir de una cierta inversion.” (p.50)
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La rentabilidad es la utilidad que se obtiene por un recurso o alguna
inversion, es decir la rentabilidad mide la eficiencia con la cual una empresa usa
Sus recursos sea materiales o financieros, de las cuales son el capital y el factor

endeudamiento por parte de los acreedores.

Sanchez (2002) denomina que:

La rentabilidad es medida dentro de un periodo de tiempo (un afio), en los cuales se
observa cuanto han producido los capitales utilizados. Para ello se realiza la comparacion
entre la renta generada y los medios utilizados para obtenerla, con el fin de permitir la
eleccion entre alternativas para la toma de decisiones o juzgar la eficiencia de las acciones

realizadas, segun que el analisis realizado sea a priori 0 a posteriori. (p. 22).
Zamora (2011) define a la rentabilidad como:

La relacion que existe entre la utilidad y la inversién necesaria para lograrla, ya que mide
tanto la efectividad de la gerencia de una empresa, demostrada por las utilidades
obtenidas de las ventas realizadas y utilizacién de inversiones, su categoria y regularidad
es la tendencia de las utilidades. Estas utilidades a su vez, son la conclusion de una
administracion competente, una planeacion integral de costos y gastos y en general de la
observancia de cualquier medida tendiente a la obtencién de utilidades. (p.10).

Los autores concuerdan en que la rentabilidad es el rendimiento econémico en
donde se hace uso de los recursos de la empresa con el fin de obtener ingresos.
Es por ello que la utilidad y la inversion van de la mano ya que son la prueba de
gue un buen manejo de sus activos y eficiencia de sus recursos generan
ganancias y rentabilidad en las empresas. Asi mismo para tener alternativas de
toma de decisiones, se deben regir periodos de evaluacion en la cual se vea

cuanta renta se ha generado.

Asi mismo la rentabilidad posee dos rentabilidades las cuales nos mostraran
como marcha la empresa y también como es el manejo de las inversiones

externas o de los accionistas que hay dentro de ella, tenemos:
a) Rentabilidad Econdmica

La rentabilidad econdmica es fundamental ya que con ella podemos medir

la capacidad de la eficiencia de la gestion empresarial, es decir, si se tiene
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en cuenta los beneficios obtenidos dentro de la inversion para asi
determinar si los administrativos toman buenas decisiones para que la

empresa crezca y tenga un beneficio a largo plazo. (Sanchez, 2002, p. 5).
b) Rentabilidad Financiera

La rentabilidad financiera es fundamental para ver la solvencia de las
empresas, asi mismo nos sirve para comparar el desenvolvimiento de la
empresa en términos monetarios. En sintesis, es la rentabilidad de los
accionistas, para lo cual esta se debe mostrar de una manera atractiva en

el mercado para futuras inversiones. (Sanchez, 2002, p. 10-11).

Ingresos

Los ingresos de una empresa son todos aquellos activos que la entidad

percibe, que no necesariamente se encuentran en efectivo, a cambio de los

bienes y/o servicios vendidos o prestados. (Giraldo, D., 2011, p. 254)

Algunos ingresos se deben a las ventas, entre las cuales tenemos:

Ventas al Contado: Estas son aquellas que se dan cuando se vende un
bien o un servicio y se cobra la totalidad del valor al momento de la

transaccion. (Espinoza, 2009, p. 500)

. Ventas al Crédito: Al momento que se realiza la venta, hay un acuerdo en

la cual ambas partes cobrar una parte o el total de su valor en un plazo
determinado. (Espinoza, 2009, p.500)

Utilidad: La utilidad proviene del concepto “utilitas”, es la ganancia que se
ha obtenido de una operacion productiva que realiza un determinado ente
econdmico. (Giraldo, D., 2011, p. 412)

Beneficio: Son todos los aumentos que experimenta el patrimonio
empresarial debido las operaciones que ha realizado la unidad econémica
y que se obtiene por diferencia entre los ingresos y gastos habidos en un

periodo de tiempo. (Sanz, 2002, p.19).

Es por ello que la empresa se debe a sus ventas y u operaciones diversas las

cuales permitirdn obtener mayores beneficios y ganancias dentro del periodo.

Los ingresos generan utilidad y beneficio a la empresa, ya que hace uso de sus

recursos para obtener mayor rentabilidad.
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II. Recursos de la empresa

Montalvan (1999) menciona que

Los recursos son todos aquellos medios utilizados por las empresas para

alcanzar sus objetivos y sus metas de las cuales las mas importantes son:

i. Humanos:
El recurso humano es el fundamental, ya que no existe ninguna actividad
laboral en la que no haya el factor humano; ademas los recursos humanos
no solo se deben tener la presencia fisica de los trabajadores, sino también

la estructura adecuada (p.16)

ii. Existencias (Inventarios):
Son todos aquellos bienes que tiene la empresa y que se encuentra
disponible para la venta. De las cuales se clasifican en productos para la

venta, de transformacion y o suministros, etc. (p. 18)

iii. Inmueble, maquinaria y equipos:

Son los activos que tiene la empresa para el inicio de sus actividades

Los inmuebles son todos los terrenos y todo aquello que se les halle unido
inseparablemente. Los inmuebles son parte del activo, asi mismo las
maquinarias es aquel activo que se utiliza para apoyar las actividades de la
empresa en la produccién de bienes o los suministros y los equipos son los
medios electronicos para la funcion de la empresa de las cuales pertenecen
a la compafia: Computadoras, CPU, Monitores, Teclados, Mouse,

Servidores, RACK, Drivers, Scanner, Plotters, etc. (p. 20)

iv. Financiero:
Losrecursos financieros son todos aquellos fondos propios y ajenos con la
que cuenta la empresa su continuidad, los cuales garantizan el
funcionamiento normal de la empresa y se refieren al dinero en diferentes
formas: capital, ingresos, egresos, créditos, inversiones y, en general, a la
disponibilidad de dinero que tiene la empresa para atender sus

compromisos. (p. 21)
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134

El dinero que requiere la empresa para iniciar sus operaciones o ampliar su
capacidad de produccion, puede provenir de fuentes variadas entre las

cuales citamos: (p.22)

Marco Conceptual

Las palabras que se definiran en el contenido de la elaboracién del trabajo.

a)

b)

d)

f)

9)

h)

Activo: Los activos estan representados por todos los bienes tangibles e
intangibles, es decir, lo que la empresa posee y tiene derecho a recibir de

cualquier persona o entidad (Giraldo, 2011, p. 26)

Apalancamiento: El apalancamiento financiero es simplemente usar

recursos ajenos para financiar una operaciéon. (Apaza, 2013, p. 82)

Cobertura: Nos indica el numero de dias de venta prevista que podemos
atender con un determinado stock, esto quiere decir que se vendera hasta
donde alcance las existencias. (Machuca y Valenzuela, 2005, p 76)

Costo: En un sentido amplio, es la medida de lo que se debe dar o

sacrificar para poder obtener o producir algo. (Giraldo, 2011, p. 140)

Eficacia Operativa: Se define como el cumplimiento de las politicas y
metas fijadas por la entidad en la cual existe una relaciéon entre los

objetivos propuestos y los resultados obtenidos. (Pérez, 2010, p.127)

Eficiencia: Este concepto se define como el principio que permite la
relacion optima entre los recursos que se utilizan y los productos que se
obtienen. (Pérez, 2010, p.127)

Endeudamiento: Deriva de una voz proveniente del latin y cuyo significado
hace referencia a la obligacion que una persona u organismo tiene de

pagar, reintegrar o satisfacer algo. (Valle, 2011, p.25)

Fondos propios: Los fondos propios son una parte del llamado patrimonio
neto de una empresa y lo podemos encontrar en el balance de situacion.
Por tanto, son una parte de los recursos propios o financiacion propia de

la que dispone la empresa. (Pavon, 2012, p.97)
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i)

)

k)

Ganancia: Esla diferencia positiva de una operaciéon o un grupo de
operaciones o de un periodo dado; los incrementos patrimoniales
provocados por hechos del contexto como los ingresos producidos por
ventas de bienes o prestaciones de servicios y 0 ganancias por
valorizacion de los bienes o desvalorizacion de pasivos. (Duarte, 2015, p
22)

Inventario: son el conjunto de existencias que tiene la empresa para
comercializarlo, de esa manera permitiéndose la compra y venta para asi
poder venderlos, en un periodo determinado. (Machuca y Valenzuela,
2005, p.113)

Mercaderias: Son los bienes adquiridos por la empresa para ser
destinados a la venta, sin someterlos a proceso de transformacion (Effio,
F., 2014, p 183)

Movimientos: La medicion de los movientes de las existencias, son las
entradas y salidas de materiales, Esta medicion se puede realizar al igual
gue en las existencias sea por unidades, pesos, volumen, etc. Y las
entradas y salidas se pueden medir por pedido o en términos peridédicos
ya sea en semanas, quincena, mensual o anual (Machuca y Valenzuela,
2005, p 76)

m) Nivel de stock: Es la cantidad de existencias de un articulo almacenado

en un momento dado. (Innovacién y cualificacion, 2003, p 375).

Patrimonio: Se define patrimonio a los derechos que tienen los
propietarios 0 accionistas sobre una empresa. Esta compuesta por el
valor del capital, reservas y utilidades no distribuidas. El patrimonio crece
cuando la empresa obtiene utilidades y disminuye cuando se reparten
dividendos o existen pérdidas. (Giraldo, D., 2011, p. 332)

Picking: Es el proceso de recoleccion de materiales de una unidad
superior de mercaderias para la realizacion de pedidos. (Effio, F., 2014, p
267)
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p)

Q)

1y

Recursos de la empresa: Los recursos son todos aquellos componentes
gue se utilizan para alcanzar un objetivo determinado, dentro de una
empresa se tienen recursos humanos, recursos financieros, recursos

materiales y recursos tecnoldgicos. (Blazquez y Mondino, 2012, parr. 4)

Recursos Financieros: Los recursos financieros son todos aquellos
activos liquidos (efectivo, préstamos a terceros, depdsitos en entidades
financieras, bonos, acciones, inversiones, entre otros) (Blazquez y
Mondino, 2012, pérr. 12)

Rendimiento: Es el ingreso anual generado por pago de intereses y que
se proporciona mediante el precio en los mercados” (Giraldo, 2010,
p.365).

Rotacion: La rotacion de stock es el nUmero de veces que, durante un
lapso de tiempo, renueva sus existencias. Como consecuencia de ello se
recupera la inversion y se produce el beneficio, que generan los productos

vendidos (Manane, 2012, parr.3)

Sistemas de Inventario: Es el proceso el cual nos va ayudar a controlar de
una manera eficiente y eficaz las existencias, y poder ver de una manera
rapida los ingresos y salidas de almacén de la misma manera poder ver
si tenemos stock o cual fluido es la rotacion de los productos. (Palomino,
2010, p.247).

Ventas: Es aquella actividad de vender un bien o un servicio obteniendo

asi un ingreso. (Apaza, 2013, p.534).
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1.4 Formulacién del problema
1.4.1 Problema general

¢, Qué relacion existe entre la gestidén de activo realizable y la rentabilidad de las

empresas farmacéuticas en el distrito de comas, afio 20177

1.4.2 Problemas especificos

a) ¢ Qué relacion existe entre la gestion de activo realizable y los recursos de las

empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio 20177

b) ¢ Qué relacidon existe entre los inventarios y la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afio 20177?

c) ¢ Qué relacion existe entre los méetodos de valuacion y la rentabilidad de las

empresas farmaceéuticas del distrito de Comas, afio 2017?

1.5 Justificacion
El presente trabajo de investigacion se justifica por los siguientes puntos

mencionados:

1.5.1 Conveniencia

La presente investigacion servira para resolver la probleméatica antes
mencionada, ya que implementando una buena gestion de activos realizables
estas repercutiran en la rentabilidad. El estudio a presentar, ayudara a ver qué
una correcta gestion de mercaderias (activo realizable) hara que tengamos
procedimientos veridicos de tal manera que hara crecer al negocio y generar

rentabilidad no solo a corto, sino a largo plazo.
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1.5.2 Relevancia social

Los resultados de la investigacion ayudaran:

a) Que las empresas farmacéuticas sepan coOmo organizar correctamente
todos sus activos realizables (mercaderias), de la misma llevar un control
de sus entradas, salidas, costos, etc. que involucre a su actividad
econdmica de la empresa para poder generar una ganancia prolongada y

asi tener rentabilidad.

b) Alasociedad ya que teniendo un buen manejo de mercaderias (productos
farmacéuticos), a la poblacion le serda mas factible contar con
medicamentos que por una mala gestion las farmacias o distribuidores no

tenian.

c) Al personal de dichas empresas farmacéuticas, ya que recibirian
capacitacion para llevar un buen manejo en almacén y asi llevar la gestion
de activos realizables a otro nivel, muy aparte de generar mas empleo, ya
que, si se cuenta con la mercaderia y la liquidez, se podria abrir mas

sucursales de farmacias.

1.5.3 Implicaciones précticas

El trabajo de investigacion contestara las inquietudes sobre la problematica
planteada inicialmente, por tanto, ayudard a resolver problemas reales de la
poblacion estudiada y por ende contribuira al desarrollo socio-econémico del
pais. También la investigacion sera beneficiosa para los estudiantes de la carrera
de ciencias empresariales de la Universidad Cesar Vallejo, cuando realicen
investigaciones similares sobre la gestion, control y sistematizacion de los

activos realizables en relaciéon con la rentabilidad.

1.5.4 Valor tedrico

Se realizara el estudio como situacion actual del distrito de Comas, y tomar
conciencia que las empresas farmacéuticas mantengan una adecuada gestion

de sus activos realizables para asi tener una rentabilidad creciente.
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1.5.5 Utilidad metodologica

La presente investigacion se enfoca en los activos realizables y como esta
se relaciona con la rentabilidad de la empresa, disminuyendo sus inconvenientes

con las compras la cual nos ayude a tomar decisiones correctas, entre otros.

1.5.6 Viabilidad

La realizacién de la investigacién es viable, porque es un tema que se
prioriza como base para las préximas investigaciones referenciado a los activos
realizables y su efecto en la rentabilidad, suceso que viene afectando a las
empresas farmacéuticas en el distrito de Comas ya que se cuenta con la

informacion necesaria para hacer el desarrollo del tema.

1.6 Hipotesis
1.6.1 General

La gestion de activo realizable se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas en el distrito de comas, afo 2017.

1.6.2 Especificas

a) La gestion de activo realizable se relaciona con los recursos de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

b) Los inventarios se relaciona con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas

del distrito de Comas, afio 2017.

c) Los métodos de valuacién se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afo 2017.
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1.7 Objetivos
1.7.1 General

Determinar la relacibn que existe entre la gestion de activo realizable y la

rentabilidad de las empresas farmacéuticas en el distrito de comas, afio 2017.

1.7.2 Especificos

a) Determinar la relacién que existe entre la gestion de activo realizable y los

recursos de las empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

b) Determinar la relacién que existe entre los inventarios y la rentabilidad de las

empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

c) Determinar la relacion que existe entre los métodos de valuacion y la

rentabilidad de las empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.
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CAPITULO I
METODOLOGIA
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2.1 Disefio de Investigacion

El presente estudio se ha realizado en el Distrito de Comas en el sector
farmacéutico en empresas que cuenten con un departamento contable para

realizar la investigacion.

El tipo de investigacidon es basica, porque la investigacion se caracteriza a
través de un marco teérico, cuya finalidad es formular nuevas teorias o modificar
las existente para lo cual se cuenta con conocimientos cientificos o filoséficos
pero sin contrastarlos con ningun aspectos practico; asi mismo esta
investigacién es correlacional, ya que tiene como “finalidad analizar la relacién
gue existe entre dos o mas conceptos, categorias o variables”. (Hernandez et al,
2010, p.121).

El nivel de la investigacion es descriptiva, segin Hernandez et al. (2010)

“®

nos describe que: “el estudio descriptivo se basa en medir o recoger la
informacion de este de manera independiente 0 conjunta sobre los conceptos o
las variables a las que se refiere sin embargo su objetivo no es indicar la relacion

que existe o no sobre las variables o conceptos®(p. 80).

Esta investigacion tiene un enfoque cuantitativo ya que se medira el grado
de relacion entre las variables, mediante porcentaje, asi mismo se analiza la
correlaciéon existente entre las variables de estudio. (Hernandez et al, 2010,
p.123).

El disefio de la investigacion es no experimental, ya que se basa en
variables que ya ocurrieron en la realidad directa del investigador, es por ello que
no se va manipular deliberadamente las variables, asi mismo presenta un corte
denominado transversal, ya que se ha “recolectado datos en un momento
determinado, teniendo como proposito describir variables y analizar su incidencia

e interrelacion en un momento Unico”. (Hernandez et al., 2010, p. 149-152).

31



2.2 Variables, Operacionalizacion

2.2.1 Gestion de Activos Realizables

Tejerina, Tilidn y Jaremko (2013, p.109), sefalan que la gestidén de activos
realizables es la utilizacion de herramientas para lograr los objetivos que tiene la
empresa, las cuales aportaran para la toma decisiones respecto a los activos
realizables, segun (Ortega, Pacherres y Diaz, 2010, p.75) estos se encuentran
en el elemento 2 denominado inventario, en la cual describe que son todos
aquellos bienes que posee una entidad, las cuales mantiene para la venta por
un periodo determinado, (Chapi, 2010, p.115) menciona que estas se rigen bajo

un método de valuacion.

Dimensiones de las variables

a) Inventarios:
1.Faltantes
2.Sobrantes
3.Desmedros
4.Perdidas Extraordinarias

b) Método de Valuacion:
1. Primeras Entradas y Primeras Salidas
2. Promedio ponderado
3. Promedio movil
4

Identificacion especifica

2.2.2 Rentabilidad

La rentabilidad se aplica a toda accion econdmica en la que se movilizan
todos los recursos de la empresa sean estas materiales, humanos y/o financieros
con el fin de obtener ingresos, asi mismo esta se puede evaluar comparando el
resultado final con el valor de los medios empleados para generar dichos

beneficios. Para ello, se dependera de los activos que dispone la empresa en la

32



ejecucion de sus operaciones, financiados por medio de recursos propios

aportados por los accionistas y/o por terceros (Ccaccya, 2015, p.1).

Dimensiones de las variables:

c) Ingresos

d) Recursos

P w0 NP

0w N

Ventas al contado
Ventas al crédito
Utilidad

Beneficio

Humano
Inmueble, Maquinas y equipos
Existencias

Financieros
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2.2.3 Cuadro de Operacionalizacion de las Variables

Gestion de activos realizables y su relacion con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas del distrito de Comas, 2017.

OPERACIONALIZACION

HIPOTESIS VARIABLES DEFINICION CONCEPTUAL OPERACIONAL DIMENSIONES INDICADORES
Tejerina, Tilian y Jaremko (2013), sefialan Faltantes
que la gestion de activos realizables es laf, gestion de activos realizables es un Sobrantes
utilizacién de herramientas para lograr los . )

S . proceso de cémo se manejan las .
objetivos que tiene la empresa, las cuales existencias de la empresa. asi mismo es Inventarios
aportaran para la toma decisiones respecto a | presa, asin Desmedros
. ; . e ayuda para la toma de decisiones. Es
los activos realizables, segun (Ortega, or ello que se debe realizar los .
Gestion de Pacherres y Diaz, 2010, p.75) estos se gistemas ge inventario utilizar el Perdidas
Activos encuentran en el elemento 2 denominado método de  valuacion Zra ver las Extraordinarias
Realizables inventario, en la cual describe que son todos . P . > Método Peps
. . entradas y salidas de mercaderia y asi -
aquellos bienes que posee una entidad, las . P Promedio
. . cuales mantiene para la venta por un periodo evitar pérdidas, es por ello que bes de ponderado
La gestion de activo ; . . suma importancia para tener una buena| \étodos de Valuacién
realizable tiene determinado, (Chapi, 2010, p.115) menciona gestion de los activos. Promedio movil
lacién con la que estas se rigen bajo un método de S
rereck valuacion Identificacién
rentabilidad de las ' especifica
empresas Ventas al
farmacéuticas en el . . L, . contado
distrito de comas, La rentabilidad se aplica a toda accion econémica
2017. en la que se movilizan todos los recursos de la Ingresos Ventas al
empresa sean estas materiales, humanos y/o crédito
financieros con el fin de obtener ingresos, asi|Es la obtencion de beneficios que Utilidad
mismo esta se puede evaluar comparando el | evalla el nivel de ingreso obtenidos en Beneficio
Rentabilidad resultado final con el valor de los medios|un periodo, haciendo uso de los Humanos
empleados para generar dichos beneficios. Para | recursos necesarios para medir no solo Inmueble,
ello, se dependera de los activos que dispone la | cuan liquida es la empresa sino cuan Méaquinas y
empresa en la ejecucién de sus operaciones, | rentable a largo plazo. equipos
financiados por medio de recursos propios Recursos _ _
aportados por los accionistas y/o por terceros Existencias
(Ccaccya, 2015, p.1).
Financieros
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2.3 Poblacion y Muestra

2.3.1 Poblacion

Este estudio esta conformado por el universo de 60 trabajadores de las
empresas farmacéuticas del Distrito de Comas que llevan una gestion de activos

realizables
Factores de exclusion.

De las 60 empresas farmacéuticas del distrito de Comas se tomara

aguellas que cumplan las siguientes caracteristicas:

a) Que sean empresas farmacéuticas que cuenten con area de almacén

b) Que cuenten con un departamento contable y logistico.

2.3.2 Muestra
La muestra que se utiliza es el muestreo probabilistico sistematico de las

empresas farmacéuticas del Distrito de Comas.

2.3.3 Muestreo
Para la seleccién de la muestra se utilizo la siguiente formula, ya que

esta formula es cuando se conoce a la poblacién (poblacion finita).

zZ2Xp Xq XN

n=E2><(N—1)+ z2 Xp Xq

Donde:

n: es el tamafo de la muestra

N: tamafio de poblacién

Z: nivel de confianza (1.96)

P: proporcion de poblacion que nos interesa medir (0.5)

g: proporcidon de poblacidn que no tiene la caracteristica que nos interesa medir
(0.5)
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Reemplazando los datos:

60%(1.96)"2*0.5*(1-0.5)
(60-1)*0.05"2+1.96"2 *0.5%(1-0.5)

n 52

La muestra establecida para la presente investigacion seran 52 trabajadores de
las empresas encargadas del area que establezcan las empresas farmacéuticas

del Distrito de Comas, a las cuales se les aplicara la encuesta.

Tabla N° 01: Relacion de las Empresas Farmacéuticas en el Distrito de Comas

ESTABLECIMIENTOS CON GIRO DE BOTICAS Y FARMACIAS EN EL DISTRITO DE COMAS

o DEP. CONTABLE
N DO RIERE SIRO DEP . LOGISTICO
1 |ANDINA DE SALUD S.A. BOTICA 1
2 YATACO RAMOS DIANA MAGALLY BOTICA 1
3 BOTICA YOSSY & FARMA PERU S.A.C. FARMACIA 1
4 GIRON LOPEZ DAICY DORA BOTICA 1
5 RAVICHAGUA JIMENEZ KARINA JANETH BOTICA 1
6 OBREGON SALAZAR MONICA BOTICA 1
7 MAGALLANES SEBASTIAN MARTIN GASPAR BOTICA 1
8 CORPORACION C Y H ASOCIADOS S.R.L. BOTICA 1
9 QUISPE GASPAR HILARIA BOTICA 1
10 |[ECKERD PERU S.A. FARMACIA 1
11 |PARIASCA ARANA JULIAN BOTICA 1
12 |BARRANTES BECERRA JUANITA ESMERALDA BOTICA 1
13 |CUSTODIO CORTEZ EDUARD MIGUEL BOTICA 1
14 |CASAICO CONDOR DIONISIO DONATO BOTICA 1
15 |CARRERA RAMIREZ KEILA ISABEL BOTICA 1
16 |ALBIS S.A. BOTICA 1
17 |CORPORATION INTHERPHARMA SAC FARMACIA 1
18 |F & V FARMA S.R.L. BOTICA 1
19 |TECNOLOGIAS FARMACEUTICAS DEL PERU S.A.C. FARMACIA 1
20 |[ECKERD PERU S.A. BOTICA 1
21 |ROJAS ZUNIGA EDITH GRIMANEZA FARMACIA 1
22 |LINARES PABLO LUIS ALBERTO FARMACIA 1
23 |LUCIO CISNEROS EIDA CHELLY FARMACIA 1
24 |ZORRILLA ARAINGA DELIA FARMACIA 1
25 |ROJAS ZUNIGA EDITH GRIMANEZA FARMACIA 1
26 |GUZMAN CANCHIS DE CARRILLO CONSUELO MELANIA FARMACIA 1
27 |CHAVEZ PEREYRA DE CURAHUA MARIA AYDELI BOTICA 1
28 |POR TI, FAMILIA S.A.C. BOTICA 1
29 |CADENA PERUANA DE BOTICA'S SUIZA SSAC BOTICA 1
30 |REMFARMA PERU S.A.C. BOTICA 1
31 |CABRERA BELLIDO JOHNNY WILDER BOTICA 1
32 |GARAY CIERTO MILDA BOTICA 1
33 |GUERRA DONATA MIRIAM BOTICA 1
34 |VARA IRRIBARREN VICTOR RAUL BOTICA 1
35 [J.A.S.CENTER EIRL FARMACIA 1
36 |AMERICA SALUD S.A.C. BOTICA 1
37 |[MENDOZA PULACHE CLARA ANGELITA FARMACIA 1
38 |CAR CON FARMA S.A.C. FARMACIA 1
39 |CARIGA TRUJILLO ERNESTO FARMACIA 1
40 [CAIGA TRUJILLO ERNESTO FARMACIA 1
41 [MACAZANA PARCO MAXIMA DEMESIA FARMACIA 1
42 [ACOSTA SANTAMARIA TOMAS FARMACIA 1
43 (LOLI VERGARAY CARLOS JUSTO BOTICA 1
44 [BOTICA TORRES DE LIMATAMBO S.A.C FARMACIA 1
45 [MERA DAVILA SOLEDAD ESPERANZA BOTICA 1
46 |ALVAREZ LOAYZA PATRICIA ROSANA BOTICA 1
47 [SALINAS CRISPIN JAIME FLORES BOTICA 1
48 |[RAMOS LORENZO MARLENE ADELA BOTICA 1
49 [GARCIA GOMEZ YESICA MABEL BOTICA 1
50 |TORIBIO MEZA DE RIOS ERICKA MARIANA BOTICA 1
51 |[ESTRADA RODRIGUEZ ROBERTO BOTICA 1
52 |GARCIA BEDRIDANA RUTH BOTICA 1

TOTAL 52
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2.4 Técnicas e instrumentos de recoleccién de datos, validez y confiabilidad

2.4.1 Técnica
Para realizar la presente investigacion se utilizo libros, tesis y documentos
de internet, asi mismo se emple6 una encuesta con la finalidad de recolectar la

mayor informacién posible.

2.4.2 Instrumentos

Se ha utilizado el cuestionario de preguntas organizado sobre la base de
las referencias correspondientes a las variables, dimensiones e indicadores.

El cuestionario estd dirigido a una muestra de poblacion, con el fin de
conocer estados de opinion o hechos especificos, la presente investigacion tiene
como objetivo obtener informacion a fin de realizar el andlisis estadistico.

El cuestionario que consta de 16 items que estan en la escala de Likert con
5 niveles, segun las dimensiones de estudio siendo estructurada de tal forma
gue sea factible realizar la investigacion sobre La Gestion de Activos Realizables
y su relacion con la Rentabilidad en las empresas farmacéuticas, en el distrito de

Comas

2.4.3 Validez

La recoleccién de los datos se aplicé el contenido por juicio de expertos,
donde tres especialistas de la rama con conocimientos contables evaluaron la
relacion de cada pregunta con las variables. Se tomdé en cuenta las

recomendaciones y modificaciones hechas al instrumento.

Tabla N° 02: Relacion de expertos

Expertos Aplicable
Mg. Orihuela Rios Natividad APLICABLE
Dra. CPC Padilla Vent6 Patricia APLICABLE
Mg. CPC Diaz Diaz, Donato APLICABLE

Fuente: Elaboracion propia
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2.4.4 Confiabilidad

Para la estimacion de la confiabilidad de la presente investigacion, se
utilizé el coeficiente de Alfa de Cronbach, lo cual medird la fiabilidad de las

variables, cuya formula de céalculo es la siguiente:
Dénde:

k Z:Ir:l S'EE
o= [——|l1 — ==L20 |
E—1 52 |7
K = Namero de items

33 = Sumatoria de las varianza de los items
% =lavarianza de la suma de los items

i = (Coeficiente de Alfa de Cronbach
Resultados:

Tabla N° 03: Resumen de los procesos de los casos

PROCESOS N %
Valido 52 100,0

Casos Excluido 0 ,0
Total 52 100,0

Fuente: Elaboracion propia a través del programa SPSS 24

Tabla N° 04: Resultado del Alfa de Cronbach

Alfa de Cronbach N de elementos
0.894 16

Fuente: Elaboracion propia a través del programa SPSS 24

Se puede apreciar, que la muestra extraida es confiable, dado que la
prueba de confiabilidad de alfa de Cronbach asciende a 0.894. El cual nos indica
gue nuestro instrumento tiene una alta consistencia interna, es decir que la
presente investigacion, esta bien aplicado en la muestra analizada, dado que la

confiabilidad del cuestionario se encuentra en un nivel aceptable.

Ademas se trata de un instrumento confiable para los fines de nuestra
investigacién, que hace mediciones estables y consistentes. Por lo tanto, cuenta

con un alto indice de confiabilidad.
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2.4.4.1 Andlisis de confiabilidad del instrumento para Gestion de Activos
Realizables

Tabla N° 05: Resumen de los procesos de los casos

PROCESOS N %
Valido 52 100,0

Casos Excluido 0 ,0
Total 52 100,0

Fuente: Elaboracion propia a través del programa SPSS 24

Tabla N° 06: Resultado del alfa de Cronbach de la variable |

Alfa de Cronbach N de elementos
0.800 8

Fuente: Elaboracion propia a través del programa SPSS 24

Interpretacion: El valor del Alfa de Cronbach de la primera variable es 0.800, por lo
gue concluimos que nuestro instrumento es confiable y valido, ya que tomando los
valores del alfa es superior a 0.75, lo cual garantiza la confiabilidad del instrumento.

2.4.4.2 Andlisis de confiabilidad del instrumento para Rentabilidad

Tabla N° 07: Resumen de los procesos de los casos

PROCESOS N %
Valido 52 100,0

Casos Excluido 0 ,0
Total 52 100,0

Fuente: Elaboracion propia a través del programa SPSS 24

Tabla N° 08: Resultado el alfa de Cronbach de la variable Il

Alfa de Cronbach N de elementos
0.807 8

Interpretacion: El valor del Alfa de Cronbach de la segunda variable es 0.807, por lo
gue concluimos que nuestro instrumento es confiable y valido, ya que tomando los

valores del alfa es superior a 0.75, lo cual garantiza la confiabilidad del instrumento.
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2.5 Métodos de andlisis de datos

Los métodos de analisis de datos obtenidos en el presente estudio de
investigacion fueron; el programa estadistico Software Estadistico SPSS Version
24 que accedera para evaluar la relacion entre las variables en estudio, lo cual
nos arrojé el grado de confiabilidad expresado en el Alfa de Cronbach, con lo
cual se reflejara los resultados en graficos de barras y diagramas de superficie,
luego se realizé la validacion del instrumento a través de juicio de expertos;
finalmente se aplico las pruebas no paramétricas con el coeficiente de RHO

Spearman y Tau-b Kendall, puesto que las variables son cualitativas

2.6 Aspectos éticos

En esta presente investigacion se ha respetado la ética profesional, se ha
tomado referencia la autoria de terceros usados para el sustento de la misma.
Asimismo, se ha cumplido con las exigencias de una investigacion, no se ha
producido alteracibn de informacion, se ha aplicado la objetividad e
imparcialidad. Ademas, se ha tomado en cuenta los valores redactados en el
Cadigo de Etica para Profesionales de la Contabilidad.

Ademas de proteger la identidad de todos los individuos que hayan tenido
participacion en la presente investigacién, mostrando honestidad y veracidad en
los resultados obtenidos, segun la metodologia aplicada. Asi mismo, se empled
los juicios de expertos que evaluaron la consistencia de cada pregunta y el acta
de originalidad autorizado por el asesor que superviso la presente investigacion

como también la declaratoria de autenticidad.
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CAPITULO I
RESULTADOS
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3.1 Anadlisis de resultados

3.1.1 Variable |: Gestién de Activos Realizables

Tabla N° 09: Los faltantes de mercaderias afectan a los ingresos de las empresas

farmacéuticas.
Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido Porcentaje
acumulado
NUNCA 3 5.8 5.8 5.8
CASI NUNCA 1 1.9 1.9 7.7
A VECES 2 3.8 3.8 11.5
CASI SIEMPRE 23 44.2 44.2 55.8
SIEMPRE 23 44.2 44.2 100
TOTAL 52 100 100

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 01: Los faltantes de mercaderias afectan a los ingresos de las empresas
farmacéuticas.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De los resultados obtenidos la gran mayoria de los encuestados,
representada por un 88.46%, sefialan que los faltantes de mercaderias si afectan en
los ingresos de la empresa, esto hace que la empresas farmacéuticas incurran en
compra de mercaderia innecesaria generando asi desembolsos, asi mismo teniendo
un adecuado control de inventarios se evitaria estos faltantes, es por ello que a fin de
desarrollar un adecuado manejo de sus inventarios se debe tener en cuenta en realizar

inventarios fisicos periédicos.
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Tabla N° 10: Los sobrantes de mercaderias en las empresas farmacéuticas se deben

a la mala gestion de los activos realizables.

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido Porcentaje
acumulado
CASI NUNCA 1 1,9 1,9 1,9
A VECES 14 26,9 26,9 28,8
CASI SIEMPRE 15 28,8 28,8 57,7
SIEMPRE 22 42,3 42,3 100,0
TOTAL 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.

Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 02: Los sobrantes de mercaderias en las empresas farmacéuticas se deben

a la mala gestion de los activos realizables.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.

Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: Segun la tabla N° 10 y figura N° 02, de los encuestados de las

empresas farmacéuticas, el 42.31% manifiestan que los sobrantes de mercaderias si

se deben a una mala gestién de inventarios, de tal modo que un 26.92% considera

gue a veces, esto hace que en las empresas farmacéuticas se incurran en un sobre

costo por almacenaje y un estancamiento de stock por las cantidades de mercaderias

sobrantes que no tiene una fluctuante rotacién ocasionando su rapido deterioro.
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Tabla N° 11: Los desmedros en las empresas farmacéuticas se deben a la inadecuada

gestion de los activos realizables.

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido Porcentaje
acumulado
NUNCA 9,6 9,6 9,6
CASI NUNCA 38 38 13,5
A VECES 23 44,2 44,2 57,7
CASI SIEMPRE 12 23,1 23,1 80,8
SIEMPRE 10 19,2 19,2 100,0
TOTAL 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 03: Los desmedros en las empresas farmacéuticas se deben a la

inadecuada gestion de los activos realizables.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: Del total, la mayoria de los encuestados de las empresas
farmacéuticas, representado con un 44.23 %, consideran que a veces los desmedros
se deben a la inadecuada gestion de los activos realizables, cuando un 42.31% dan
la confirmacion de tal situacion, ya que los desmedros afectan directamente a la

rentabilidad ocasionando gastos y perdidas cualitativas a la empresa.
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Tabla N° 12: El personal esta altamente capacitado para evitar las pérdidas

extraordinarias dentro de las empresas farmacéuticas y asi generar mayor

rentabilidad.
. . S Porcentaje
Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido acumula é o
NUNCA 6 11,5 11,5 11,5
CASI NUNCA 1 1,9 1,9 13,5
A VECES 15 28,8 28,8 42,3
CASI SIEMPRE 14 26,9 26,9 69,2
SIEMPRE 16 30,8 30,8 100,0
TOTAL 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 04: El personal estd altamente capacitado para evitar las pérdidas
extraordinarias dentro de las empresas farmacéuticas y asi generar mayor

rentabilidad.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: Se tiene que de los resultados los trabajadores representados por el
30.77% dentro de las empresas farmacéuticas estan altamente capacitados para
evitar las pérdidas extraordinarias de mercaderias dentro del almacén, lo cual es de
suma importancia ya que al tener un personal adecuado incrementa la productividad

y ayuda generar mayor rentabilidad.
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Tabla N° 13: El método Peps es el mas recomendable para llevar una buena gestion
de los activos realizables.

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
acumulado
NUNCA 1 1,9 1,9 1,9
CASI NUNCA 1 1,9 1,9 3,8
A VECES 9 17,3 17,3 21,2
CASI SIEMPRE 26 50,0 50,0 71,2
SIEMPRE 15 28,8 28,8 100,0
TOTAL 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 05: El método Peps es el mas recomendable para llevar una buena gestion

de los activos realizables.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.

Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: Los resultados indican que del total de los encuestados la mayoria,
representada por el 50% y el 28.85% consideran que el método Peps es el mas
recomendable para tener una buena gestion de los activos realizables, ya que ayuda
de una manera mas 6ptima las salidas y entradas de mercaderias, por ello se debe
tener en consideracion su aplicacion dentro de las empresas porque se considera un

factor importante dentro de los inventarios.
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Tabla N° 14: Considera usted que utilizando el método promedio ponderado para
determinar el costo de ventas permite mejorar los resultados.

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
acumulado
NUNCA 1 1,9 1,9 1,9
CASI NUNCA 1 1,9 1,9 3,8
A VECES 15 28,8 28,8 32,7
CASI SIEMPRE 19 36,5 36,5 69,2
SIEMPRE 16 30,8 30,8 100,0
TOTAL 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 06: Considera usted que utilizando el método promedio ponderado para

determinar el costo de ventas permite mejorar los resultados.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De la tabla N° 14 y figura N° 06, se obtuvo como resultado que la
mayoria de los encuestados representados por un 67.31 %, dan la conformidad de
gue casi siempre y siempre, se ha utilizado el método promedio ponderado en las
empresas farmacéuticas para determinar el costo de venta, ya que ha permitido tener
una mejor rentabilidad y asi dar un costo exacto del valor del producto. Es por ello que
la correcta aplicacion de este método va a permitir ver la utilidad obtenida de dicho

bien o servicio de una manera mucha mas razonable.
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Tabla N° 15: Considera usted que se utiliza el método promedio movil para que los

costos se uniformicen y se tenga mayor rentabilidad.

. . . . Porcentaje
Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumula éo
NUNCA 2 3.8 3.8 3.8
A VECES 17 32.7 32.7 36.5
CASI SIEMPRE 22 42.3 42.3 78.8
SIEMPRE 11 21.2 21.2 100
Total 52 100 100

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 07: Considera usted que se utiliza el método promedio mévil para que los

costos se uniformicen y se tenga mayor rentabilidad.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De los resultados mostrados en la figura N° 07, se comprende que la
mayoria de los encuestados representado por un 42.31%, considera que casi siempre,
asi mismo un 21.15% confirma que si se utiliza el método promedio moévil para
uniformizar los costos de los productos, ya que este método facilita tener los valores
en unidades de las existencias de una manera mas proporcional desde el inicio hasta

los mas proximos.
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Tabla N° 16: Considera usted que el método de identificacion especifica se utiliza para
productos que son Unicos y costosos que no son habitualmente intercambiables entre

si, para tener una buena rentabilidad en las empresas farmacéuticas.

. . . . Porcentaje
Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumula(Jjo
NUNCA 1 1.9 1.9 1.9
A VECES 11 21.2 21.2 23.1
CASI SIEMPRE 35 67.3 67.3 90.4
SIEMPRE 5 9.6 9.6 100
Total 52 100 100

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 08: Considera usted que el método de identificacion especifica se utiliza
para productos que son unicos y costosos que no son habitualmente intercambiables

entre si, para tener una buena rentabilidad en las empresas farmacéuticas.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De la encuesta aplicada a los trabajadores de almacén de las
empresas farmacéuticas del distrito de Comas, un 76.93% consideran que en la
mayoria de los casos si se ha hecho uso de este método de valuacion para poder
identificar productos con caracteristicas similares, ademas es importante usar este
método ya que eleva el nivel de ventas obteniendo asi un mejor beneficio para la

empresa.
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3.1.2 Variable II: Rentabilidad

Tabla N° 17: La mayoria de los ingresos obtenidos en el periodo son producto de las

ventas al contado.

. . L Porcentaje
Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumulado
CASI SIEMPRE 9 17.3 17.3 17.3
SIEMPRE 43 82.7 82.7 100
Total 52 100 100

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 09: La mayoria de los ingresos obtenidos en el periodo son producto de las
ventas al contado.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De los resultados mostrados en la Tabla N° 17, un 82.69% indica que
la mayoria de los ingresos obtenidos dentro del periodo de las empresas
farmacéuticas son obtenidos por las ventas al contado. Por consiguiente si se tiene
un adecuado volumen de ventas, la empresa mantendria una estabilidad econémica
gue los ayude a crecer y desarrollarse empresarialmente logrando ser uno de los

sectores mas rentables.
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Tabla N° 18: Los

crédito.

ingresos percibidos en el periodo son producto de las ventas al

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido Porcentaje
acumulado
NUNCA 5 9.6 9.6 9.6
A VECES 22 42.3 42.3 51.9
CASI SIEMPRE 4 7.7 7.7 59.6
SIEMPRE 21 40.4 40.4 100
Total 52 100 100

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 10: Los ingresos percibidos en el periodo son producto de las ventas al

crédito.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.

Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De los resultados mostrados en la Figura N° 10, se obtuvo que un

42.31%, considera que solo a veces los ingresos en su mayoria se deben a las ventas

al crédito, por otro lado hay un 40.38% que indica que los ingresos que se perciben

en el periodo se deben a las ventas al crédito, esta situaciébn pone a veces en riesgo

a la empresa ya que en ciertos casos hay un indice de imprevistos por la demora de

los pagos, ya que, si ho se cumple con un adecuado manejo de politicas de crédito,

no se podra ver el incremento de la rentabilidad.
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Tabla N° 19: La utilidad obtenida de los activos

rentabilidad de las empresas farmacéuticas

realizables se relaciona con la

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
acumulado
A VECES 6 11,5 11,5 11,5
CASI SIEMPRE 10 19,2 19,2 30,8
SIEMPRE 36 69,2 69,2 100,0
Total 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.

Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 11: La utilidad obtenida de los activos realizables se relaciona con la

rentabilidad de las empresas farmacéuticas.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.

Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De la tabla N° 21 y figura N° 11, con respecto a la utilidad obtenida de

los activos realizables se tiene que un 69.23 % considera que si hay relacion, no

obstante hay un 19.23% que considera casi siempre, es en base a ello que se deduce

gue la rentabilidad mide la eficiencia de los ingresos obtenidos dentro de las empresas

farmacéuticas al mismo tiempo que mide como se utilizan los recursos de la empresa

para la obtencién de una mayor rentabilidad

52




Tabla N° 20: Considera usted qué el beneficio obtenido de los activos realizables se

relaciona con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas.

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido zg&g}a&gg
A VECES 15 28,8 28,8 28,8
CASI SIEMPRE 9 17,3 17,3 46,2
SIEMPRE 28 53,8 53,8 100,0
Total 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 12: Considera usted qué el beneficio obtenido de los activos realizables se

relaciona con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: se tiene que de la mayoria de los encuestados en las empresas
farmacéuticas, representados con un 53.85%, consideran que segun lo referido la
mayoria de los trabajadores consideran que los ingresos es un indicador beneficioso
para la empresa, ya que mejoraria la estabilidad econémica por que los ayude a crecer
y desarrollarse empresarialmente. Otro de los beneficios que trae una adecuada
gestion del planeamiento y control de los insumos y materiales es la liquidez que le
puede generar a la empresa, pues al tener mayor rotacion de inventario se reduce

costos.
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Tabla N° 21: En las empresas farmacéuticas se tiene el personal adecuado para

gestion de activos realizables.

a

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
acumulado
NUNCA 1 1,9 1,9 1,9
A VECES 1 1,9 1,9 3,8
CASI SIEMPRE 21 40,4 40,4 44,2
SIEMPRE 29 55,8 55,8 100,0
Total 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 13: En las empresas farmacéuticas se tiene el personal adecuado para la

gestion de activos realizables.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De la encuesta realizada a las empresas farmacéuticas del distrito de
Comas, se obtuvo que la mayoria de los encuestados representados con un 96.15%
consideran que dentro de las empresas farmacéuticas si cuentan con un personal
adecuado para la gestion de los activos realizables, esto se debe a que el personal ha
logrado solucionar los problemas y cumplir con los procedimientos de almacenaje de
una manera adecuada, lo cual genera una mayor productividad y genera ahorro de

esfuerzo.
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Tabla N° 22: Considera usted que las empresas farmacéuticas cuentan con los

inmuebles, la maquinaria y el equipo necesario para la buena gestiéon de activos

realizables.
Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido :(?Jﬁiﬂgi
A VECES 17 32,7 32,7 32,7
CASI SIEMPRE 30 57,7 57,7 90,4
SIEMPRE 5 9,6 9,6 100,0
Total 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 14: Considera usted que las empresas farmacéuticas cuentan con los
inmuebles, la maquinaria y el equipo necesario para la buena gestiébn de activos

realizables.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De acuerdo a los resultados obtenidos, se tiene que la mayoria de los
encuestados representados con un 57.69%, consideran que las empresas
farmacéuticas cuentan con los inmuebles, la maquinaria y el equipo para llevar a cabo
una adecuada gestion de los activos realizables, ya que teniendo todos los recursos
materiales se podra ejecutar de forma adecuada y eficaz los requerimientos de los
pedidos. Es por ello que para que una empresa sea productiva debe tener todos sus

recursos implementados para asi optimalizar esfuerzos.
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Tabla N° 23: Considera usted que en las empresas farmacéuticas

medios adecuados para el correcto control de sus existencias.

cuentas con los

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
acumulado
NUNCA 4 7.7 7.7 77
A VECES 9 17,3 17,3 25,0
CASI SIEMPRE 25 48,1 48,1 73,1
SIEMPRE 14 26,9 26,9 100,0
TOTAL 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 15: Considera usted que en las empresas farmacéuticas cuentas con los

medios adecuados para el correcto control de sus existencias.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracién: Maritza Estefani Inciso Bardales

interpretacion: De la tabla N° 25 y figura N° 15, se tienen que la mayoria de los
trabajadores de las empresas farmacéuticas, representados con un 75%, los cuales
consideran que si cuentan con los medios adecuados para el correcto control de las
existencias, dado que mantener el debido cuidado de las existencias tomando las
precauciones necesarias se evitara dafos por uso inapropiado, mala manipulacion,
defectos en el procedimiento de rotacion de inventarios, robos, etc. Lo cual permitira
llevar a cabo la distribucion fisica adecuada de los articulos, facilitando a las personas

autorizadas el rdpido acceso a los materiales almacenados
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Tabla N° 24: Considera usted que las empresas farmacéuticas cuentan con los

recursos financieros necesarios para las operaciones diarias.

Valores Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
acumulado
NUNCA 1 1,9 1,9 19
CASI NUNCA 1 19 1,9 3,8
A VECES 15 28,8 28,8 32,7
CASI SIEMPRE 21 40,4 40,4 73,1
SIEMPRE 14 26,9 26,9 100,0
Total 52 100,0 100,0

Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Figura N° 16: Considera usted que las empresas farmacéuticas cuentan con los

recursos financieros necesarios para las operaciones diarias.
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Fuente: Encuesta aplicada a empresas farmacéuticas, Distrito de Comas.
Elaboracion: Maritza Estefani Inciso Bardales

Interpretacion: De acuerdo a la figura N° 16, se tienen que la mayoria de los
trabajadores de las empresas farmacéuticas, representados con un 67.3%,
consideran que si cuentan con los recursos necesarios para hacer frente a sus
operaciones diarias. Ademas se debe resaltar que esta herramienta financiera debera
ser util para la distribucion y mejoras dentro de la empresa, ya que nos ayudara a
obtener y/o aumentar la rentabilidad, para ello se debe tener un plan financiero para

prever futuras contingencias.
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3.2 Validacién de hipotesis General

Para la validacion de hipétesis del trabajo de investigacion se utilizara la formula
estadistica del Rho del Spearman, ya que me permitira medir aspectos ordinales, de
los resultados que se obtuvieron del cuestionario, permitiendo demostrar si existe o

no relacién entre las variables en estudio.

La formula del Rho de Spearman se determina de la siguiente manera:

6 Z D7

i=1
(2 — 1)

. =1—

Donde:

t. = Coeficiente de corelacion por rangos de Spearman

d = Diferencia entre los rangos ( X menos Y
n = Mumero de datos

Tabla N° 25: Tabla de Interpretacion del coeficiente de correlacion de Spearman

El coeficiente de r de Spearman puede variar de -1.00 a + 1.00
De-0.91a-1 correlacion muy alta
De - 0.71 a- 0.90 correlacion alta
De -0.41 a-0.70 correlacion moderada
De - 0.21 a - 0.40 correlacion baja
De 0 a-0.20 correlacion practicamente nula
De O0a + 0.20 correlacion practicamente nula
De + 0.21 a + 0.40 correlacion baja
De +0.41 a + 0.70 correlacion moderada
De + 0.71 a + 0.90 correlacion alta
De+091a+1 correlacion muy alta

Fuente: Bisquerra (2014). Metodologia de la Investigacion Educativa. Madrid, Trilla, p.212.

Nivel de Significancia:

Si P es mayor que el nivel de significancia (0.05) se acepta la hip6tesis nula y
se rechaza la hipoétesis alterna, en caso contrario sucederia que P sea menor que el
nivel de significancia (0.05), se acepta la hipoétesis alterna (Ha) y se rechaza la

hipotesis nula (Ho).
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3.2.1 Hipétesis General
La gestion de activo realizable se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas en el distrito de Comas, ano 2017.

Ha = La gestion de activo realizable si se relaciona con la rentabilidad de las
empresas farmaceéuticas en el distrito de Comas, afio 2017.
Ho = La gestién de activo realizable no se relaciona con la rentabilidad de las
empresas farmacéuticas en el distrito de Comas, afio 2017.

Tabla N° 26: Tabla Cruzada de la Variable | y la Variable I

Tabla cruzada V1 (Agrupada) * V2 (Agrupada)

V2 (Agrupada) —_—
0
INADECUADO REGULAR ADECUADO

Recuento 1 0 0 1
INADECUADO

% del total 1,9% 0,0% 0,0% 1,9%

Recuento 0 6 13 19

V1 (Agrupada) |REGULAR

% del total 0,0% 11,5% 25,0% 36,5%

Recuento 0 0 32 32
ADECUADO

% del total 0,0% 0,0% 61,5% 61,5%

Recuento 1 6 45 52

Total
% del total 1,9% 11,5% 86,5% 100,0%

Fuente: Elaboracion propia a través del SPSS 24

Tabla N° 27: Tabla de correlacion del Rho de Spearman

Correlacion de variables ( Agr:JISada) ( Agr:gada)
Coeficiente de -
V2 (Agrupada) correlacion 1,000 528
grup Sig. (bilateral) . ,000
N 52 52
Tau_b de Kendall Coeficiente de 508" 1.000
correlacion ’ !
YL e ) Sig. (bilateral) 1000 .
N 52 52
Coeficiente de i
V2 (Agrupada) correlacion 1,000 529
grup Sig. (bilateral) . ,000
N 52 52
RS ST Coeficiente de 520 1.000
V1 (A d correlacion ' ’
engees) Sig. (bilateral) 1000 .
N 52 52

Fuente: Elaboracién propia a través del SPSS 24




Interpretacion del coeficiente de correlacion de Rho de Spearman:

De lo obtenido en la tabla de contingencia, se puede apreciar que el coeficiente
obtenido es 0.529 lo cual determina que la correlacion entre las dos variables de
estudio presenta una correlacion moderada, asi mismo en la tabla cruzada se aprecia

gue un 61.5% considera adecuada la relacion de las variables de estudio.

Contrastacion:

De los resultados obtenidos, el valor de p es (0.000 < 0.05). Por lo tanto,
aceptamos la hipoétesis alternativa y rechazamos la hipétesis nula, concluyendo que
“La gestion de activo realizable si se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas en el distrito de Comas, afio 2017”.

3.2.2 Hipdtesis especifico 1

La gestién de activo realizable se relaciona con los recursos de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afo 2017.

Ha = La gestion de activo realizable si se relaciona con los recursos de las
empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.
Ho = La gestién de activo realizable no se relaciona con los recursos de las

empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

Tabla N° 28: Tabla Cruzada

Tabla cruzada V1 (Agrupada)*D2V2 (Agrupada)

D2V2 (Agrupada) .
otal
INADECUADO REGULAR ADECUADO
Recuento 1 0 0 1
INADECUADO
% del total 1,9% 0,0% 0,0% 1,9%
Recuento 0 10 9 19
V1 (Agrupada) REGULAR
% del total 0,0% 19,2% 17,3% 36,5%
Recuento 0 1 31 32
ADECUADO
% del total 0,0% 1,9% 59,6% 61,5%
Recuento 1 11 40 52
Total

% del total 1,9% 21,2% 76,9% 100,0%

Fuente: Elaboracién propia a través del SPSS 24
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Tabla N° 29: Tabla de correlacién del Rho de Spearman

., . Vi D2V2
Correlacion de variables (Agrupada) (Agrupada)
Coeficiente de correlacion 1,000 ,619
V1 (Agrupada) Sig. (bilateral) . ,000
N 52 52
Tau_b de Kendall . o
Coeficiente de correlacion ,619 1,000
D2V2 (Agrupada) Sig. (bilateral) ,000 .
N 52 52
Coeficiente de correlacion 1,000 ,619
V1 (Agrupada) Sig. (bilateral) . ,000
Rho de Spearman N 52 52
Coeficiente de correlacion ,619 1,000
D2v2 (Agrupada) Sig. (bilateral) ,000 .
N 52 52

Fuente: Elaboracién propia a través del SPSS 24

Interpretacion del coeficiente de correlacion de Rho de Spearman:

De lo obtenido en la tabla de contingencia, se puede apreciar que el coeficiente
obtenido es 0.619 lo cual determina que la correlacion entre las dos variables de
estudio presenta una correlacion moderada, asi mismo en la tabla cruzada se aprecia

gue un 59.6% considera adecuada la relacion de las variables de estudio.

Contrastacion:

De los resultados obtenidos, el valor de p es (0.000 < 0.05). Por lo tanto,
aceptamos la hipétesis alternativa y rechazamos la hip6tesis nula, concluyendo que
“La gestion de activo realizable si se relaciona con los recursos de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afo 2017”.

3.2.3 Hipétesis especifico 2

Los inventarios se relaciona con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas

del distrito de Comas, ano 2017.

Ha = Los inventarios si se relaciona con la rentabilidad de las empresas
farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.
Ho = Los inventarios no se relaciona con la rentabilidad de las empresas
farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.
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Tabla N° 30: Tabla de Cruzada

Tabla cruzada D1V1 (Agrupada)*V2 (Agrupada)

V2 (Agrupada) .y
otal
INADECUADO REGULAR ADECUADO
Recuento 1 5 14 20
REGULAR
% del total 1,9% 9,6% 26,9% 38,5%
D1V1 (Agrupada)
Recuento 0 1 31 32
ADECUADO
% del total 0,0% 1,9% 59,6% 61,5%
Recuento 1 6 45 52
Total
% del total 1,9% 11,5% 86,5% 100,0%

Fuente: Elaboracion propia a través del SPSS 24

Tabla N° 31: Tabla de correlacion del Rho de Spearman

., . D1V1 V2
Correlacion de variables (Agrupada) | (Agrupada)
Coeficiente de correlacién 1,000 417
D1V1 (Agrupada) Sig. (bilateral) . ,006
N 52 52
Tau_b de Kendall - -
Coeficiente de correlacion 417 1,000
V2 (Agrupada) Sig. (bilateral) ,006 .
N 52 52
Coeficiente de correlacién 1,000 ,420
D1V1 (Agrupada) Sig. (bilateral) . ,005
Rho de Spearman N 52 52
Coeficiente de correlacién ,420 1,000
V2 (Agrupada) Sig. (bilateral) ,005 .
N 52 52

Fuente: Elaboracién propia a través del SPSS 24

Interpretacion del coeficiente de correlacion de Rho de Spearman:

De lo obtenido en la tabla, se puede apreciar que el coeficiente obtenido es 0.420
lo cual determina que la correlacion entre las dos variables de estudio presenta una
correlacibn moderada, asi mismo en la tabla cruzada se aprecia que un 59.6%

considera adecuada la relacion de las variables de estudio.

Contrastacion:
De los resultados obtenidos, el valor de p es (0.005 < 0.05). Por lo tanto,
aceptamos la hipétesis alternativa y rechazamos la hip6tesis nula, concluyendo que

“Los inventarios si se relaciona con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas del

distrito de Comas, ano 2017”.
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3.2.4 Hipdtesis especifico 3

Los métodos de valuacion se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

Ha = Los métodos de valuacion si se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

Ho = Los métodos de valuacion no se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017.

Tabla N° 32: Tabla Cruzada

Tabla cruzada D2V1 (Agrupada)*V2 (Agrupada)

V2 (Agrupada) —_—
ota
INADECUADO REGULAR ADECUADO
Recuento 1 1 0 2
INADECUADO
% del total 1,9% 1,9% 0,0% 3,8%
Recuento 0 5 8 13
D2V1 (Agrupada) REGULAR
% del total 0,0% 9,6% 15,4% 25,0%
Recuento 0 0 37 37
ADECUADO
% del total 0,0% 0,0% 71.2% 71.2%
Recuento 1 6 45 52
Total
% del total 1,9% 11,5% 86,5% 100,0%

Fuente: Elaboracion propia a través del SPSS 24

Tabla N° 33: Tabla de correlacion del Rho de Spearman

Correlacion de variables D2V1 (Agrupada) | V2 (Agrupada)
Coeficiente de correlacion 1,000 ,648
D2V1 (Agrupada) Sig. (bilateral) . ,000
N 52 52
Tau_b de Kendall . ~
Coeficiente de correlacion ,648 1,000
V2 (Agrupada) Sig. (bilateral) 000 .
N 52 52
Coeficiente de correlacion 1,000 ,656
D2V1 (Agrupada) Sig. (bilateral) . 000
Rho de N 52 52
Spearman Coeficiente de correlacion ,656 1,000
V2 (Agrupada) Sig. (bilateral) ,000 .
N 52 52

Fuente: Elaboracion propia a través del SPSS 24
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Interpretacion del coeficiente de correlacion de Rho de Spearman:

De lo obtenido en la tabla, se puede apreciar que el coeficiente obtenido es 0.656
lo cual determina que la correlacion entre las dos variables de estudio presenta una
correlacion moderada, asi mismo en la tabla cruzada se aprecia que un 71.2%

considera alta la relacion de las variables de estudio.

Contrastacion:

De los resultados obtenidos, el valor de p es (0.000 < 0.05). Por lo tanto,
aceptamos la hipoétesis alternativa y rechazamos la hip6tesis nula, concluyendo que
‘Los métodos de valuacion si se relaciona con la rentabilidad de las empresas

farmacéuticas del distrito de Comas, afo 2017”.
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CAPITULO IV
DISCUSION
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Discusiéon de Resultados

El presente trabajo de investigacion medird la validacion de las hipétesis de
estudios en base a los antecedentes antes mencionados para determinar la relacion

gue existe entre cada variable de acuerdo a nuestro objetivo planteado.

4.1 Gestion de activo realizable y Rentabilidad

En cuanto a la hipotesis general, se determind que si existe relacion entre la
gestién de activos realizables y la rentabilidad en las empresas farmacéuticas del
distrito de Comas, afio 2017, dado que un 61.5% considera adecuada la relacién de
las dos variables.

Es asi que el resultado nos enlaza con la siguiente investigacién realizada por
Iturbe (2013), donde sostiene que gracias a la implementacién de procedimientos
operativos para el almacén como una herramienta de gestion, se cumple de una mejor
manera las funciones del area del almacén ya que se tiene un mayor control de las
existencias lo cual permitird que la empresa obtenga los resultados esperados

evitando asi pérdidas econémicas gracias a las buenas préacticas de almacenaje.

Por otro lado Flores, B. (2014) nos menciona en su trabajo de investigacion que
para que la empresa obtenga los resultados esperados, se debe aplicar los procesos
de almacenamiento y dispensacion de existencias medicas del almacén, distribuyendo
de una manera eficiente la funciones, cargos y tareas del personal para disminuir el
tiempo de entrega de los productos ya que esto nos ayudara a obtener y/o aumentar

la rentabilidad.

4.2. Gestion de activo realizable y Recursos

En lo que respecta a la hipétesis especifica 1; se obtuvo como resultado que la
gestion de activo realizable si se relaciona con los recursos de las empresas
farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017; pues existe un 75% de encuestados
segun la tabla N° 23, que considera que si se tiene un control de los recursos de la
empresa en lo que se refiere a las existencias lo cual permitira que la empresa obtenga

los resultados esperados para incrementar la productividad y disminuir ciertos riesgos.

Correspondiente a los resultados obtenidos, Grijalva (2013) sostiene que un

correcto almacenamiento de las existencias directamente al despacho de medicinas 'y
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esto se debe a que se ha contado con personal altamente capacitado lo cual ha
logrado solucionar problemas que existian en el proceso de almacenamiento de
medicamentos y material médico, cuya labor también les genera ahorros de esfuerzo
y dinero obteniendo resultados positivos para la empresa en lo que respecta a una
adecuada gestion de sus activos realizables.

4.3. Inventarios y Rentabilidad

Para la segunda hipoétesis especifica se comprobd que los inventarios si se
relaciona con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio
2017; ya que segun la tabla N° 09 hay un 88.46% de los encuestados que considera
gue los faltantes de mercaderias si afectan en los ingresos de la empresa, es por ello
gue teniendo un adecuado control de inventarios se evitaria estos faltantes, ademas
segun la tabla cruzada N° 30 se tiene que un 59.60% considera adecuada la relacion
de las dos variables.

El estudio realizado por Bohorquez y Puello (2013), sostiene que se establezca
funciones en las areas de produccion, almacenamiento lo cual facilitaria la
comunicacién interna con cada uno de los empleados, al momento de realizar los
respectivos controles de inventario, ya que permitira tener un orden en el almacén y
asi poder detectar de una manera anticipada contingencias, ademas permitira que la

empresa crezca y mejore econémicamente.

Asi mismo Medina y Mauricci (2014), indica que al finalizar su investigacion hay
un aumento significativo del nivel de ventas a comparacion de los afios anteriores, lo
cual se vio reflejado en la rentabilidad esto quiere decir que teniendo un adecuado
inventario se puede tener un mayor nivel de ventas, lo cual se ve reflejado en la
rentabilidad es por ello que cabe mencionar que el factor de stock de existencias tiene
un papel preponderante e impacta directamente con la evolucion del nivel de

rentabilidad.

4.4 Métodos de Valuacion y Rentabilidad

Para la ultima hipétesis, se determindé que los métodos de valuacion si se
relaciona con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio

2017; segun la realidad probleméatica se detectdo que algunas de estas empresas
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carecen de un método de valuacién de mercaderias, presentando un desconocimiento
del valor real de las mercaderias, afectando en gran manera al desarrollo comercial
de las empresas farmacéuticas, es por ello que Hernandez y Rodriguez (2012)
demuestran que al realizar un andlisis de costos de todos los productos que maneja
la empresa, se sabe exactamente que materiales realmente tienen movimiento, por
ende se reduce considerablemente el inventario de poca rotacién, obteniendo un
aumento significativo en los indicadores de rentabilidad, por lo que se concluye que
gracias a la valuacion de inventarios se obtienen resultados positivos para la empresa.
Asi mismo para dar conformidad de dicha validez de hipotesis se obtuvo en la tabla
cruzada N° 32 se aprecia que un 71.2% considera adecuada la relacién de las dos
variables.

Es asi que Jumbo (2013), sostuvo que la situacién financiera es aceptable, ya
gue al saber la rotacién y el movimiento de entradas y salidas de dinero para tener
una situacién aplicable, es muy importante, es por ello que la rentabilidad es
beneficiosa y se ve reflejado en la tabla N° 15, la cual un 42.31%, considera que este
método facilita tener los valores en unidades de las existencias de una manera mas
proporcional desde el inicio hasta los mas proximos y asi observar cuan rentable es

el negocio.
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Conclusiones

Luego de haber analizado los resultados obtenidos durante el proceso de discusion,

se llega a las siguientes conclusiones:

1. Se determino que las variables estudiadas tienen una correlacion moderada lo
cual se evidencia en los resultados de la tabla N° 26 que indica hay 61.52% que
considera adecuado el estudio y la relacion entre la gestion de activos
realizables y la rentabilidad; esto quiere decir que al tener un seguimiento y un
adecuado control de las existencias, permite de una manera u otra modular a la
empresa ya que al tener una visibilidad confiable de las existencias, permitir4
gue la empresa obtenga una mayor rentabilidad gracias al buen desempefio de
sus activos, es por ello que se concluye que gracias al buen manejo de los
inventarios se podra medir la rentabilidad adecuadamente asi mismo tomar
mejores decisiones ademas de reducir costos al no cargar con excesos o
faltantes de productos, ya que el factor de stock de existencias tiene un papel

preponderante e impacta directamente con la evolucién del nivel de rentabilidad.

2. Como segunda conclusion se determiné que las variables estudiadas tienen una
correlacion moderada lo cual se evidencia en los resultados de la tabla N° 28
que indica hay 59.6% que considera adecuado el estudio, concluyendo que la
gestion de activo realizable si se relaciona con los recursos de las empresas
farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017, esto es debido a que dentro de
la logistica de las empresas farmacéuticas se debe contar con todos los medios
necesarios para poder obtener una adecuada gestiéon de los activos realizables,
se debe tener en cuenta también que el correcto tratamiento de las entradas y
salidas de mercaderias, materiales y productos son relevantes al momento de
la compra de los mismos para que no haya un sobre stock de estos y no se

genere ni pérdidas ni deterioro de los mismos.

3. Se determind que las variables estudiadas tienen una correlacion moderada lo
cual se evidencia en los resultados de la tabla N° 30, que indica que hay un
59.6% que considera adecuado el estudio de los inventarios y la rentabilidad

concluyendo que una correcta gestion mediante manuales o procedimientos
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adecuados es lo mas recomendable para estas empresas ya que se sacara el
maximo provecho de la logistica dentro del almacén, asi mismo junto a la
correcta designacion de responsabilidades dentro de la respectiva area y la
capacitacion adecuada del personal asignado, los inventarios se encontraran

controlados y se obtendra el maximo beneficio de estos.

Como ultima conclusiéon, aceptamos la hipétesis alternativa y rechazamos la
hipdtesis nula, se determiné que las variables estudiadas tienen una correlacion
alta lo cual se evidencia en los resultados de la tabla N° 30, que indica que hay
un 71.2% que considera alta la relacion entre la valuacién y la rentabilidad de
las empresas farmacéuticas del distrito de Comas, afio 2017, esto quiere decir
gue gracias a los métodos que se usaran para poder determinar el costo real de
las mercaderias o el valor razonable de estos los activos realizables se
encontraran adecuadamente medidos y se obtendra con exactitud la
rentabilidad obtenida por cada uno de los activos, y determinar cual de los

activos es el mas rentable y beneficioso para la empresa farmacéutica.
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Recomendaciones

Para la correcta gestion de los activos realizables se debe tomar con suma
importancia la estructura de los almacenes, es decir esta debe ser la ideal para
el correcto almacenamiento de los medicamentos, productos médicos,
materiales y productos de las empresas farmaceuticas, asi mismo gracias a la
correcta gestion de los activos realizables las empresas podran determinar cual
de los activos adquiridos a la fecha es el méas rentable y cudl es el que le genera
mas pérdida y se podran tomar decisiones en base a los datos obtenidos por la
buena gestion de los activos escogiendo las que generen mayor rentabilidad,

utilidad y ganancia para la empresa.

Como segunda recomendacion se deben implementar manuales vy
procedimientos en los inventarios para tener una correcta logistica dentro de los
almacenes, es decir cada tarea o responsabilidad debe estar asignada a una
persona en especifico, esto debe ser igual al momento de la supervision de los
trabajadores, de esta manera se determinara en las diferentes areas dentro del
almacén cudl es la mas efectiva y cual es la que presenta mayores deficiencias
asi se podra determinar qué acciones se debe tomar para tener una mejora
continua, ademas se debe contar con un programa especializado para poder
codificar correctamente todos los productos, materiales, entre otros que se

encuentren en el almacén.

Como tercera recomendacion se tiene que realizar capacitaciones constantes
tanto del personal que trabaja dentro del area del almacén, asi como los
supervisores de estos, esta capacitacion debe ser continua, ya que, al estar en
contacto directo con los productos, materiales médicos y medicamentos ellos
deben saber que ubicacion se le debe asignar a cada producto, asi mismo saber
qué medidas se deben tomar para que no sufran de deterioro, ademas este
personal debe saber que funciones deben desempefiar dependiendo del area en

el que se encuentren.
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Finalmente, como recomendacién final se debe determinar que método de
valuacion es el mas indicado y aprobado por reglamento tributario para la
empresa del sector farmacéutico, de esta manera la empresa sabra el valor real
del activo en cuestién y determinard que decisiones tomar respeto a este, es

decir si se obtendra rentabilidad con el activo o no.
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ANEXO 1: MATRIZ DE CONSISTENCIA

“Gestion de activo realizable y su relacién con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas del distrito de Comas, 2017”

PROBLEMAS OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES INDICADORES METODOLOGIA
General General General
;Qué relacion existe entre la | Determinar la relacién que existe | La gestion de activo realizable se Indicadores . L . .
gestion de activo realizable y la| entre la gestion de activo | relaciona con la rentabilidad de las Faltantes 1. Tipo Qe Investigacion: Tipo Basica
rentabilidad de las empresas | realizable y la rentabilidad de las | empresas farmacéuticas en el Variable | Sobrantes Corr?IaC|onaI. o o
farmacéuticas en el distrito de | empresas farmacéuticas en el | distrito de comas, afio 2017. Desmedros 2. leel de Investlga.mon.:'Descr|pt|va.
comas, afio 20177 distrito de comas, afio 2017. Gestion de Activo Perdidas extraordinarias | - Método de Investigacion:
Realizable Primeras entradas vy Cuantitativo.
primeras salidas 4. Disefio de Investigacion: No
Método Promedio experimental -Transversal.
Especificos Especificos Especificos Promedio ponderado 5. Poblacién: Los 60 trabajadores de
identificacion especifica las empresas farmacéuticas del distrito
a) ¢Qué relacién existe entre la a)_ Determinar la !’(’elacién que a) La_gestién de activo realizable se de Comas
. . ) existe entre la gestion de activo | relaciona con los recursos de las 6. Muestra: Para calcular el tamafio de
gestion de activo realizable y los realizable y los recursos de las | empresas farmacéuticas del distrito . | t la siquient
recursos de las empresas | empresas  farmacéuticas del | de Comas, afio 2017. Indicadores 8 Mmestra s usara a siguiente
farmacéuticas del distrito  de | distrito de Comas, afio 2017. b) Los inventarios se relaciona con Ventas al contado formula de la cual "n” resuito 52
Comas, afio 2017? b) Determinar la relacién que | la rentabilidad de las empresas Ventas al crédito trabajadores de las empresas
b) ¢Qué relacion existe entre los | existe entre los inventarios y la | farmacéuticas del distrito  de Utilidad farmacéuticas del distrito de Comas.
inventarios y la rentabilidad de las | rentabilidad de las empresas | Comas, afio 2017. . i Beneficio n= (p.g) 2"2.N
empresas farmacéuticas del distrito farmaceutlcas del distrito de | c) Los métodos de v_a_Iua(:lon se Variable 1 Humano .
de Comas, afio 20177 Comas, afio 2017. iy relaciona con la rentabilidad de las Inmueble Maquinaria y E2 (N-1) + (p.q) 2"2
s . i c) Determinar la relacion que | empresas farmacéuticas del distrito Rentabilidad ;
€) ¢Qué relacion existe entre los | existe entre los métodos de | de Comas, afio 2017 equipo
métodos de valuacion y la | valuacién y la rentabilidad de las Existencias 7. Técnica de Recoleccion de datos:
rentabilidad de las empresas | empresas farmacéuticas del Financiero Encuesta
farmacéuticas del distrito  de | distrito de Comas, afio 2017. 8. Instrumento: Cuestionario

Comas, afo 2017?
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ANEXO 2: ENCUESTA

CUESTIONARIO

Gestion de Activos Realizables y su relacidon con la Rentabilidad de
las Empresas Farmacéuticas en el distrito de Comas, afio 2017

Cargo que desempefia: ( ) Asistente Contable ( ) Técnico ( ) Contador ( ) Gerente

1. Los faltantes de mercaderias afectan a los ingresos de las empresas farmacéuticas.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

2. Los sobrantes de mercaderias en las empresas farmacéuticas se deben a la mala gestion de

los activos realizables.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

3. Los desmedros en las empresas farmacéuticas se deben a la inadecuada gestion de los

activos realizables.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

4. El personal esta altamente capacitado para evitar las perdidas extraordinarias y asi generar

mayor rentabilidad.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

5. El método Peps es el mas recomendable para llevar una buena gestién de los activos

realizables.
a) Nunca b) Casi Nunca C) A veces
d) Casi Siempre e) Nunca

6. Considera usted que ut

ilizando el método promedio pon

ventas permite mejorar los resultados.

derado para determinar el costo de

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

7. Considera usted que se utiliza el método promedio mdvil para que los costos se uniformicen
y se tenga mayor rentabilidad.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

8. Considera usted que el método de identificacion especifica se utiliza para productos que son
Unicos y costosos que no son habitualmente intercambiables entre si, para tener una buena
rentabilidad en las empresas farmacéuticas.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

9. La mayoria de los ingresos obtenidos en el periodo son p

roducto de las ventas al contado.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca
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10. Los ingresos percibidos en el periodo son producto de las ventas al crédito.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

11. La utilidad obtenida de

los activos realizables se relaciona con la rentabilidad de las

empresas farmacéuticas.
a) Nunca b) Casi Nunca C) A veces
d) Casi Siempre e) Nunca

12. Considera usted qué el

beneficio obtenido de los activos

rentabilidad de las empresas farmacéuticas.

realizables se relaciona con la

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

13. En las empresas farmacéuticas se tiene el personal adecuado para la gestion de activos

realizables.
a) Nunca b) Casi Nunca C) A veces
d) Casi Siempre e) Nunca

14. Considera usted que las empresas farmacéuticas cuentan con los inmuebles, la maquinaria y

el equipo necesario para la buena gestion de activos realizables.
a) Nunca b) Casi Nunca C) A veces
d) Casi Siempre e) Nunca

15. Considera usted que en las empresas farmacéuticas cuentas con los medios adecuados para

el correcto control de sus existencias.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca

16. Considera usted que las empresas farmacéuticas cuentan con los recursos financieros

necesarios para las ope

raciones diarias.

a) Nunca

b) Casi Nunca

C) A veces

d) Casi Siempre

e) Nunca
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ANEXO 3: ESTADISTICO
ALFA DE CRONBACH POR INDICADOR

Estadisticas de total de elemento

DESCRIPCION

Media de escala si
el elemento se ha
suprimido

Varianza de
escala si el
elemento se ha
suprimido

Correlacion total
de elementos
corregida

Alfa de Cronbach
si el elemento se
ha suprimido

Los faltantes de mercaderias afectaron a
los ingresos obtenidos en el periodo
anterior

60,02

68,255

,864

,876

Los faltantes de mercaderias afectaron a
los ingresos obtenidos en el periodo
anterior

60,10

79,344

,249

,899

Los sobrantes de mercaderias se deben a
la mala gestion de los activos realizables.

60,83

81,558

,056

911

Los desmedros se deben a la inadecuada
gestion de los activos realizables.

60,58

64,092

,902

872

El personal esta altamente capacitado
para evitar las perdidas extraordinarias y
asi generar mayor rentabilidad.

60,19

76,786

,436

,893

El método Peps es el mas recomendable
para llevar una buena gestion de los
activos realizables.

60,29

69,347

,896

,876

Considera usted que utilizando el método
promedio ponderado para determinar el
costo de ventas permite mejorar los
resultados.

60,44

74,683

,533

,890

Considera usted que se utiliza el método
promedio movil para que los costos se
uniformicen y se tenga mayor rentabilidad.

60,38

77,222

,531

,890

Considera usted que el método de
identificacién especifica se utiliza para
productos que son Unicos y costosos que
no son habitualmente intercambiables
entre si, para tener una buena rentabilidad
en las empresas farmacéuticas.

59,38

80,163

,542

,893

La mayor parte de los ingresos obtenidos
en el periodo son producto de las ventas
al contado.

60,52

72,529

,453

,896

Los ingresos percibidos en el periodo son
producto de las ventas al crédito.

59,63

77,609

,483

,891

La utilidad obtenida de los activos
realizables se ve reflejada en la
rentabilidad.

59,96

74,979

,540

,889

Considera usted qué el beneficio obtenido
de los activos realizables se relaciona con
la rentabilidad de las empresas
farmacéuticas.

59,73

75,416

,639

,887

Se tiene el personal capacitado para llevar
una adecuada gestion de activos
realizables.

60,44

80,604

,275

,897

Considera usted que las empresas
farmacéuticas cuentan con los inmuebles,
la maquinaria y el equipo necesario para
la buena gestion de activos realizables.

60,35

67,407

,883

,875

Considera usted que en las empresas
farmacéuticas cuentas con los medios
adecuados para el correcto control de sus
existencias.

60,33

69,715

,898

,876
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VALIDEZ DE ITEN DE LA VARIABLE GESTION DE ACTIVO REALIZABLE

DESCRIPCION

Media de la
escala si se
elimina el
elemento

Varianza de la
escala si se
elimina el
elemento

Correlacion
elemento-total
corregida

Alfa de
Cronbach si
se elimina el

elemento

Los faltantes de mercaderias
afectaron a los ingresos obtenidos en
el periodo anterior

26,67

17,401

773

, 7126

Los sobrantes de mercaderias se
deben a la mala gestion de los activos
realizables.

26,75

22,034

,278

,804

Los desmedros se deben a la
inadecuada gestién de los activos
realizables.

27,48

22,843

,088

,843

El personal esta  altamente
capacitado para evitar las perdidas
extraordinarias y asi generar mayor
rentabilidad.

27,23

15,201

,838

,705

El método Peps es el mas
recomendable para llevar una buena
gestion de los activos realizables.

26,85

21,270

,395

,788

Considera usted que utilizando el
método promedio ponderado para
determinar el costo de ventas permite
mejorar los resultados.

26,94

17,624

,852

,718

Considera usted que se utiliza el
método promedio mévil para que los
costos se uniformicen y se tenga
mayor rentabilidad.

27,10

20,245

484

, 776

Considera usted que el método de
identificacion especifica se utiliza
para productos que son Unicos y
costosos que no son habitualmente
intercambiables entre si, para tener
una buena rentabilidad en las
empresas farmacéuticas.

27,04

21,606

,481

,800
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VALIDES DE ITEN DE LA VARIABLE RENTABILIDAD

Considera usted que las
empresas farmacéuticas cuentan
con los recursos financieros
necesarios para las operaciones
diarias.

28,87

21,217

742

,762

Considera usted que en las
empresas farmacéuticas cuentas
con los medios adecuados para el
correcto control de sus
existencias.

28,87

19,570

,819

744

Considera usted que las
empresas farmacéuticas cuentan
con los inmuebles, la maquinaria y
el equipo necesario para la buena
gestion de activos realizables.

29,00

26,431

,216

,825

Se tiene el personal capacitado
para llevar una adecuada gestion
de activos realizables.

28,29

26,052

,350

,813

Considera usted qué el beneficio
obtenido de los activos realizables
se relaciona con la rentabilidad de
las empresas farmacéuticas.

28,77

18,965

,607

, 784

La utilidad obtenida de los activos
realizables se ve reflejada en la
rentabilidad.

28,38

19,104

,686

,765

Los ingresos percibidos en el
periodo son producto de las
ventas al crédito.

29,04

21,214

476

,804

La mayor parte de los ingresos
obtenidos en el periodo son
producto de las ventas al contado.

27,90

26,285

,512

,808
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ANEXO 4: VALIDACION A TRAVES DE JUECES EXPERTOS

ml UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

CARTA DE PRESENTACION

Seffor(a) (ta):  MG. DIAZ DIAZ, DONATO
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Me es muy grato comunicarme con usted para expresarle mi saludo y asi mismo, hacer de
su conocimiento que siendo estudiante de la Facultad de Ciencias Empresariales de la UCV, en la
sede Lima Norte requiero validar el instrumentos con el cual recogeré la informacion necesaria para
poder desarrollar mi investigacion y con la cual optaré el grado de Bachiller y titulo Profesional de
Licenciado en Contabilidad

El titulo nombre de mi proyecto de investigacion es : GESTION DE ACTIVOS REALIZABLES Y SU
RELACION CON LA RENTABILIDAD EN LAS EMPRESAS FARMACEUTICAS DEL DISTRITO DE
COMAS, 2017 y siendo imprescindible contar con la aprobacién de docentes especializados para
poder aplicar los instrumentos en mencion, he considerado conveniente recurrir a usted, ante su
connotada experiencia en temas educativos y/o investigacion educativa.

El expediente de validacién, que le hago llegar contiene:
- Carta de presentacion.
- Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
- Matriz de operacionalizacion de las variables.
- Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expresandole mis sentimientos de respeto y consideracién me despido de usted, no sin antes
agradecerle por la atencién que dispense a la presente.

Atentamente.

@Wlﬁ?ﬂ .
~ Firma
Inciso Bardales, Maritza Estefani
D.N.l: 74264456
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ml UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

CARTA DE PRESENTACION

Sefior(a) (ita):  DRA. PADILLA VENTO, PATRICIA
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Me es muy grato comunicarme con usted para expresarle mi saludo y asi mismo, hacer de
su conocimiento que siendo estudiante de la Facultad de Ciencias Empresariales de la UCV, enla
sede Lima Norte requiero validar el instrumentos con el cual recogeré la informacion necesaria para
poder desarrollar mi investigacion y con la cual optaré el grado de Bachiller y titulo Profesional de
Licenciado en Contabilidad

El titulo nombre de mi proyecto de investigacion es : GESTION DE ACTIVOS REALIZABLES Y SU
RELACION CON LA RENTABILIDAD EN LAS EMPRESAS FARMACEUTICAS DEL DISTRITO DE
COMAS, 2017 y siendo imprescindible contar con la aprobacion de docentes especializados para
poder aplicar los instrumentos en mencién, he considerado conveniente recurrir a usted, ante su
connotada experiencia en temas educativos y/o investigacion educativa.

El expediente de validacion, que le hago llegar contiene:
- Carta de presentacion.
- Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
- Matriz de operacionalizacién de |as variables.
- Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expresandole mis sentimientos de respeto y consideracion me despido de usted, no sin antes
agradecerle por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.

Firma

Inciso Bardales, Maritza Estefani
D.N.I; 74264456
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ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

CARTA DE PRESENTACION

Sefior(a) (ita):  CPC ORIHUELA RIOS, NATIVIDAD
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Me es muy grato comunicarme con usted para expresarle mi saludo y asi mismo, hacer de
su conocimiento que siendo estudiante de la Facultad de Ciencias Empresariales de la UCV, en la
sede Lima Norte requiero validar el instrumentos con el cual recogeré la informacién necesaria para
poder desarrollar mi investigacién y con la cual optaré el grado de Bachiller y titulo Profesional de
Licenciado en Contabilidad

El titulo nombre de mi proyecto de investigacién es : GESTION DE ACTIVOS REALIZABLES Y SU
RELACION CON LA RENTABILIDAD EN LAS EMPRESAS FARMACEUTICAS DEL DISTRITO DE
COMAS, 2017 y siendo imprescindible contar con la aprobacién de docentes especializados para
poder aplicar los instrumentos en mencion, he considerado conveniente recurrir a usted, ante su
connotada experiencia en temas educativos y/o investigacion educativa.

El expediente de validacién, que le hago liegar contiene:
- Carta de presentacién.
- Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
- Matriz de operacionalizacién de las variables.
- Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expresandole mis sentimientos de respeto y consideracion me despido de usted, no sin antes
agradecerle por la atencién que dispense a la presente.

Atentamente.

Mo

Firma
Inciso Bardales, Maritza Estefani
D.N.I: 74264456
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W UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENIDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE: “GESTION DE ACTIVOS REALIZABLES Y SU
RELACION CON LA RENTABILIDAD EN LAS EMPRESAS FARMACEUTICAS DEL DISTRITO DE COMAS, 2017”

N° DIMENSIONES / items Pertinencia! |Relevancia® | Claridad | Sugerencias
3

VARIABLE | : GESTION DE ACTIVO REALIZABLES

DIMENSION 1

1 | Los faltantes de mercaderias afectan a los ingresos de las
empresas farmacéuticas.

2 | Los sobrantes de mercaderias en las empresas
farmacéuticas se deben a la mala gestion de los activos
realizables.

3 | Losdesmedros en las empresas farmacéuticas se deben 2
la inadecuada gestion de los activos realizables.

4 | El personal estd altamente capacitado para evitar las
perdidas extraordinarias y asi generar mayor rentabilidad.
DIMENSION 2

5 | El métode Peps es el mas recomendable para llevar una
buena gestion de los activos realizables.

6 | Considera usted, que utilizando el método promedio
ponderado para determinar el costo de ventas permite
mejerar los resultados.

7 | Considera usted, que se utiliza el método promedio movil
para que los costos se uniformicen y se tenga mayor
rentabilidad.

8 | Para tener una buena rentabilidad en las empresas
farmacéuticas estas deben contar con un método de
identificacion especifica para los activos que son Unicos y
costosos.
VARIABLE Il : RENTABILIDAD

DIMENSION 1

$ | La mayoria de los ingresos obtenidos en el periode son
producto de las ventas al contado.

10 | La mayoria de los ingresos obtenidos en el periodo son
producto de las ventas al crédito.

11 | La utilidad obtenida de los activos realizables se relaciona
con la rentabilidad de las empresas farmacéuticas.

12 | Considera usted, qué el beneficio obtenido de los activos
realizables se relaciona con la rentabilidad de las
empresas farmacéuticas.

DIMENSION 2

13 | En las empresas farmacéuticas se tiene el personal
adecuado para la gestion de activos realizables.

14 | Considera usted, que las empresas farmacéuticas cuentan
con los inmuebles, la maquinaria y el equipo necesario
para la buena gestién de activos realizables.

15 | Considera usted, que en las empresas farmacéuticas
cuentan con los medios adecuados para el comrecto control
de sus existencias.

16 | Considera usted, que las empresas farmacéuticas
cuentan con los recursos financieros necesarios para las
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ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

Observaciones (precisar si hay

suficiencia): gt Aoy

e Legi o ©Je

Opinion de aplicabilidad:
Apallido:

Aplicable [« ]

fpellides Y aomPres el ius= validador. oz Doz Do

Especialidad del validador:..®. %

"Pestinencia: El item corasponds al concaplo lednico formuiada.
ZRelevancia: E ilam es apropiado pama represeniar al componenie o
dimension especifica del construcio

AClari Se ents =in
conciso, exscts y diFecko

alguna al enwunciada del itam, es

Hota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los Hems planteados
o0 sufickentas pars meadir la dimension

ﬁi UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

{pr si hay

Lda™y

= S

SU T

Aplicable después de cormmegir [ ]

SN - | SpS—— . LR

_I" -
Firma qlé{;ifqn Informanta.

CALERTC A A~

Opinién de aplicabilidad: Aplicable [ ]

1 juez validador.

Apellidos y nombres del
DN -

pa

Esp del sok2

ia: El item es para al o
dimension especifica del construcic
Ck Se i sin na el cel item, es
conciss, exacio y direcio
Nota: Suficiendia, se dice los items

son suficientes pars medir la dimension

CESAR VALLEJO

i‘i UNIVERSIDAD

Aplicable después de corregir[ ] No aplicable [ ]

2rid

SEASTO

PP

77

de.... .. .del 20.

o (pr si hay
) > Lo ’>~[/,e, el =
Op de i 14 7(] Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]
Ap v. del juez “ Cre Orrgdeln Rios. YV ivioeD
DR (25 i e ¢
’ del = AR Ao R i
.32 ce. L2.....ae1 208 E

£1 tem = teddico

El item es al °
dimension constructo

Se sin alguna el del tlem, es

conceo, exactc y directo
Nota: Suficiencia. se dice los items.

son suficientes para medir la dimension

Firma del Exp.m Informante.

MNo aplicable [ ]
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ANEXO 5: SOLICITUD Y RESPUESTA A MUNICIPALIDAD

SOLICITUD DE ACCESO A LA N°DE
INFORMACION PUBLICA REGISTRO
MUNICPALIDAD CISTRITAL DE COMAS (Taxte Unice Ordanado da la Lay N* 27806, Ley de
Transparencia y Acceso a la Infermacién Plblics,
aprobado por Decrate Supramo N* 043-2003-PCM)

FORMULARIO
J
|_ FUNCIONARIO RESPONSABLE DE ENTREGAR LA INFORMACION:
y AN A S A A A
[7RelKR (T j RS cXa
Il. DATOS DEL SCLICITANTE:
APELLIDOS Y NOMBRES / RAZON SOCIAL TDOCUMENTO DE IDENTIDAD
0 D.N.LLMJC.EJOTRO
Twirss boedsla Lerewee Fineed 090/22:9
- DOMICILIO e
AVICALLE/IRIPSY. NYOPTO.INT,  |DISTRITO URBANIZACION
bovsrd bwaoy Gygs| €Y 82 goudas STe Auzeur {4
PROVINCIA DEPARTAMENTO CORREO ELECTRONICO | TELEFONO  _ .
! A AlMR m.}r;‘f"?.f,'x-]‘\:\‘)C & G g3£3¢ e
g

lli. INFORMACION SOLICITADA:

-

5 i - R . o 'ﬁ r
(_'g/.,',/,c;vc/c e (vVdgporénpela /.\/-‘ ra SADNY Lfrs A
. TR 7 / — .
r
Fdvd cind v Aregi sy /i/)}/ e o Dpsleile =l
rd v

V' »
FOuAS

IV, DEPENDENCIA DE LA CUAL SE REQUIERE LA INFORMACION:
Suvb Lenew erd Ae Frossto ua Fnpreseninl pousarslle Feono py

V. FORMA DE ENTREGA DE LA INFORMACION (marcar con una X7

COPIA CORRED
| sivipLE DISQUETE co ELECTRONICO /| | OTRO
e + WICIPALIAD DISTRITAL UE LU
APELLIDOS Y NOMEBRES FECHA Y HORA DE RE ee—

< s / / '3 ¢ . Es (A
FTue 5{/,—50r0//2/=1 ALoriane ,r'?'ftc‘{ct'e'l Eatg ke ' ‘

: ;

" = ‘
FIRMA !

LV ette) 1=t Y A —

™
o
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RESPUESTA DE SOLICITUDAD MUNICIPALIDAD DEL DISTRITO DE COMAS

EXPEDIENTE N°28384

Solicitud de Informacién Publica: Farmacias y boticas del Distrito de Comas

EXPEDIENTE N° 28384 Redtiios 3

femando castro calderon <iar_castroZ208@hotmail com>
parami e

EN ATENCION AL EXPEDIENTE N* 28384-2017, SE ENVIA ADJUNTO AL PRESENTE RELACION DE BOTICAS, FARMACIAS.
AFECTUCSAMENTE
FERNANDO CASTR

POR FAVOR CONTESTAR RECEPCION DEL PRESENTE.

De: Roger Murgs Olea <pgarmugaolea@gmal.com>

Enviado: lunes, 10 de juli de 2017 12:18 pm.
Para: fer_castm2 208 @notmgil com; Rerastiecaderga@nctmilem
Asunto: EXPEDIENTE N 28384

En atencion al documento remito relacion de farmacias y droguenias con licencia de fundionamiento en el Distrito de Comas
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