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Resumen

La presente investigacion tuvo como objetivo: Determinar de qué manera se
relaciona las estrategias competitivas y exportacion de mango Kent de las MyPEs
de la provincia de Olmos a Paises Bajos-UE, 2019, segun los colaboradores
encuestados, dicho estudio responde a la necesidad de conocer, describir las
estrategias competitivas y exportacion de mango Kent de las MyPEs de la

provincia de OImos.

La investigacion realizada fue de enfoque cuantitativo, de tipo aplicada, de
nivel correlacional, con un disefio no experimental, de corte transversal. La poblacion
estuvo conformada por colaboradores de la MyPEs exportadoras de mango de la
provincia de Olmos. Se utiliz6 como técnica de recopilacién de datos la encuesta,
que hizo uso del instrumento (cuestionario), para obtener informacion respecto a
estrategias competitivas y exportacion de mango. Los instrumentos de recoleccion
de datos fueron validados mediante el juicio de expertos con un resultado por
unanimidad de aplicabilidad, su confiabilidad se determin6 mediante el coeficiente
Alfa de Cronbach, cuyo valor fue para las estrategias competitivas 0,939 y

exportacion de mango 0,894.

Los resultados estadisticos de la prueba de hipotesis Rho de Spearman,
concluyeron gue, se muestra un valor de 0.000, lo cual es inferior al nivel de
significancia; de manera que se rechazo la hip6tesis nula y se puede indicar que las
estrategias competitivas se relacionan con la exportacion de mango Kent de las
MyPEs de la provincia de Olmos a Paises Bajos-UE, 2019. Por su parte el coeficiente
de correlacién indic6 un valor de 0,770, de manera gue la relacion hallada resulta de

intensidad positiva alta.

Palabras clave: estrategias competitivas, exportacion, restricciones sanitarias.
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Abstract

This research aimed to: Determine how the competitive strategies and export of Kent
mango from the MyPEs of the province of Olmos to the Netherlands-EU, 2019 are
related, according to the surveyed collaborators, this study responds to the need to
know Describe the competitive strategies and export of Kent mango from the MyPEs

of the Olmos province.

The research carried out was of a quantitative approach, of an applied type, of
a correlational level, with a non-experimental, cross-sectional design. The population
was made up of collaborators from the mango export MyPEs from the province of
Olmos. The survey, which made use of the instrument (questionnaire), was used as
a data collection technique to obtain information regarding competitive strategies and
mango exports. The data collection instruments were validated by expert judgment
with a unanimous result of applicability, their reliability was determined using the
Cronbach's alpha coefficient, whose value was for the competitive strategies 0.939
and mango export 0.894.

The statistical results of Spearman’'s Rho hypothesis test, concluded that a
value of 0.000 is shown, which is below the level of significance; so the null hypothesis
was rejected and it can be indicated that the competitive strategies are related to the
export of Kent mango from the MyPEs of the province of Olmos to the Netherlands-
EU, 2019. For its part, the correlation coefficient indicated a value of 0.770, so that

the relationship found is of high positive intensity.

Key words: competitive strategies, export, sanitary restrictions.
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