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Presentacion
En la actualidad el comercio exterior de un pais es una de las operaciones mas
importantes involucradas en el crecimiento econOmico, debido a esto es
recomendable estudiar las tendencias de los productos exportados.
La tesis tuvo como objetivo determinar la competitividad de la guanabana (anonna
muricata) peruana en el comercio internacional durante el periodo 2008-2016.
La investigacion se ha basado en datos confiables para el correcto andlisis, de tal
manera que la informacion obtenida pueda ser validada correctamente y ser de
utilidad para quienes lo soliciten, en este sentido se ha seguido una serie de
procesos basados en el método estadistico.
El resultado de la investigacion se ha reunido en la tesis y consta de siete
capitulos.
El primer capitulo contiene la realidad problematica, los trabajos previos, las
teorias relacionadas al tema, formulaciéon del problema, justificacion del estudio,
hipoétesis y objetivos.
El segundo capitulo comprende el disefio de investigacion, las variables vy
operacionalizacién, poblacion y muestra, las técnicas e instrumentos de
recoleccion de datos, validez y confiabilidad, métodos de andlisis de datos y
aspectos éticos.
El tercer capitulo contiene los resultados de la investigacion de acuerdo a los
indicadores con los cuales se va a medir la variable.
El cuarto capitulo corresponde a la discusion donde se presentan, se explican y
se discuten los resultados de la investigacion con las teorias y los antecedentes
presentados.
El quinto capitulo contiene las conclusiones donde se presentaron los principales
hallazgos como sintesis de la investigacion.
El sexto capitulo contiene las recomendaciones propias de la investigacion, segun
los resultados obtenidos.
El séptimo capitulo contiene las citas bibliograficas, se presentaron las fuentes
citadas en el proyecto de investigacion de acuerdo a las normas APA.

Finalmente, la tesis se complementa con los anexos correspondientes.
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RESUMEN
El presente trabajo fue realizado con el objetivo de analizar el comercio
internacional y la competitividad de la guandbana (anonna muricata) peruana,
durante el periodo 2008-2016.
La idea ha sido probar que el comercio internacional y la competitividad de la
guanabana (anonna muricata) peruana, durante el periodo 2008-2016, han sido
favorables para el Pera.
Para probar esta idea se parti6 por recopilar datos tanto de instituciones
nacionales como internacionales, los mismos que fueron analizados
posteriormente y se mostraron a través de cuadros y graficos.
La principal conclusién ha sido que el comercio internacional y la competitividad
de la guanabana (anonna muricata) peruana durante el periodo 2008-2016 han
sido favorables para el Peru.

Palabras claves: comercio internacional, competitividad.
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ABSTRACT
The present work was carried out with the objective of analyzing the international
trade and the competitiveness of the Peruvian soursop (soursop) during the period
2008-2016.
The idea has been to prove that international trade and the competitiveness of
Peruvian soursop (soursop) during the period 2008-2016 have been favorable for
Peru.
In order to test this idea, we started by collecting data from both national and
international institutions, which were later analyzed and showed through linear
charts and graphs.
Finally, as a main conclusion has been that the international trade and
competitiveness of the Peruvian soursop (soursop) during the period 2008-2016
have been favorable for Peru.

Key words: international trade, competitiveness.
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1.2

l. INTRODUCCION
Realidad Problematica
Actualmente el avance de las economias y comienzo de nuevos mercados
a nivel internacional para la Guanabana (Anona Muricata), genera la
necesidad de demostrar como la competitividad de este producto le viene
abriendo las puertas en el comercio internacional.
El mercado de este producto cada vez es mayor a nivel internacional y esto
favorece enormemente al Perl ya que a nivel de Sudamérica somos uno
de los paises productores de este fruto.
La agroindustria es un sector en el cual es de suma importancia afiadir un
valor agregado al producto y de esta manera brindarle calidad y
competitividad al mismo en el &mbito internacional
Sabiendo todo esto necesitamos preguntarnos ¢, Qué nos falta para ser mas
competitivos en el ambito internacional en relacion a este producto?
Estados Unidos es uno de los principales exportadores, ya que le suelen
brindar el valor agregado adecuado a sus productos, el cual le permite ser
lo suficientemente competitivo en el mercado internacional.
Trabajos previos

Vega (2014, p. 69) en su tesis llego a las siguientes conclusiones

Con base en lo analizado y plasmado en la presente investigacion, se
determind que la planificacién para la realizacion de un proyecto de una
magnitud asi, lleva todo un proceso, va mas alla de una idea, detras de ello
intervienen diversos factores y entre ellos algunos no son controlables, ni se
pueden modificar. Por eso es importante contar con una planeacién que
conlleve a un sinfin de acciones.

En realidad no es tan facil decidir acerca de las diversas tomas que
componen una organizacién, aunque este en su fase inicial y pueda no ser lo
méas viable para la misma. Ademas no siempre se obtiene al méximo
resultado esperado de las ideas que se aportaron y plasmaron, ya que

siempre hay diversas circunstancias a las que se debe adaptar y

adversidades que se tienen que afrontar para salir adelante.

Valotto (2010, p. 307) en su tesis llegd a la siguiente conclusién

La liberalizacién del comercio de mercancias y de servicios constituye uno de
los refuerzos de las sinergias actuales que se mueven en el mundo hacia el
desarrollo econdmico de los paises. Asi, para la mayoria de los Estados

tienen una importante influencia para el papel de dinamizar e implementar los
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procesos de negociaciones entre paises liberalizadoras tanto bilaterales como
multilaterales. 308 Ahora bien, estos procesos de liberalizacion enfrentan
varias barreras para poder lograr sus objetivos. La mayoria de los paises
aplican reglas o politicas de uno u otro tipo que restringen el acceso a los
servicios extranjeros y a los proveedores de servicios a los mercados
nacionales. Los procesos de privatizaciones abrieron las puertas a muchas
empresas extranjeras para el acceso a determinados sectores de servicios en
Brasil. En esta orden nueva se privatiz6 una gran cantidad de empresas
publicas en sectores estratégicos, como las telecomunicaciones y los
sectores financieros con el intento de lograr mejores resultados y beneficios a
la poblacion. En el capitulo hemos mostrado que Brasil no sufri6 cambios
beneficiosos en los Ultimos afios después de los procesos de liberalizacion
comercial. Especialmente en el sector servicios todavia no se ven los
resultados propuestos con esta dicha liberalizacién de los servicios.

Arbayza (2016, p. 48) en su tesis llego a las siguientes conclusiones
La mayoria de autores revisados establece que las Mype han mejorado su
competitividad debido a la mejora de su proceso de compra venta, mejora de
los servicios de atencion al cliente, mejora de calidad de los productos y/o
servicios, la inversién en innovacion y tecnologia.

Tanto los autores revisados que han trabajado las caracteristicas de la
competitividad de las Mype del Peru y la informacién brindada por el gerente
de la empresa “Inversiones Chileno” SRL. Coinciden que para una Mype sea
competitiva dentro del mercado donde se desempefian, deben poseer las
siguientes caracteristicas: la mejora del proceso de compra — venta, la mejora

en la atencion al cliente, la mejora de la calidad de los productos y/o servicios,
la inversion en innovacién y tecnologia.

Solari (2013, p.103) en su tesis llego a la siguiente conclusion

Un control en tiempo real de las operaciones nos permitio gestionar de
manera mas eficaz la asignacion de horas extras, reduciendo las mismas en
un 50% a su vez permiti6 un mejor clima debido a que las horas extras se
asignaban de igual manera entre colaboradores eliminando las preferencias.
Al incrementar la carga en los almacenes productos de nuevos contratos
comerciales y reducir el nimero de colaboradores en la operaciéon. A su vez
maximizar las sinergias entre las operaciones nos permiti6 aumentar nuestra
productividad total y nuestra productividad por servicio ofrecido en un lapso
de 6 meses.

Escobar (2016, p.99) en su tesis llegé a la siguiente conclusién

La empresa existe l6gicamente por y para sus fines econémicos, lo que no la

excluye de su responsabilidad frente a su entorno, por lo que el objetivo de la



empresa sera buscar medios socialmente responsables que acarreen
rentabilidad para la empresa, considerando el bien comin del entorno, el
desarrollo sostenible y la vision a largo plazo. Entonces concluimos que el
retorno econdémico en la empresa no solo se promueve mediante el mayor
volumen de ventas, 0 mas inversiones, sino ademas por la RSE; mediante
operaciones de ahorro en costos, reutilizacion de remanentes, mayor

eficiencia de los procesos productivos y otros que permitan posicionar a la

empresa econémicamente y mejoren su imagen ante su entorno.

Mosqueira (2014, p.53) en su tesis llego a las siguientes conclusiones

Se requiere perfeccionar el procedimiento por el que se aplican las medidas
en frontera para la proteccion de los DPI, de forma tal que se corrijan las
deficiencias actuales y se dote a la Administracién Aduanera, a los Titulares
de Derechos y a los Operadores de Comercio Exterior de mecanismos mas
eficaces y equitativos. En este contexto nos reafirmamos en la necesidad de
la implementacién de un procedimiento previo en el que el actor principal sea
el Titular del DPI, quien tendra la labor principal de identificar las mercancias
infractoras.
Consideramos que con este procedimiento de identificacion previa de la
mercancia presuntamente infractora, de manera directa, se permitira un mejor
traslado de informacién, experiencia y conocimiento tanto de Ila
Administracién Aduanera a los privados como en sentido inverso; asimismo el
usuario podra tener mejores elementos que incrementen sus niveles de
certeza, para asumir los costos y riesgos de solicitar la suspension del
proceso de despacho aduanero ante los eventuales perjuicios que esta
accion genere a los operadores de comercio exterior.

Burgos (2014, p.105) en su tesis llego a la siguiente conclusion
Una politica de capacitacion debe ir acompafiada de otros servicios
complementarios que afecten la oferta, tales como: el acceso a
financiamiento, encadenamiento con medianas o0 grandes empresas,
mejoramiento de la calidad de los productos (innovacién) y articulacién al
mercado (juntarse con otros mediante la asociacién) principalmente. Es decir,
la politica de capacitacion deberia inscribirse en un enfoque que comprende
una perspectiva holistica, equilibrada e integrada del desarrollo, considerando
tres pilares: el crecimiento econdmico, el progreso social y 105 los aspectos
medioambientales. De esta forma, podrian promoverse empresas
competitivas sostenibles.

Gomez (2011, p.11) en su articulo llegé a las siguientes conclusiones

. Por los resultados obtenidos, se determina que la asociatividad

empresarial si es una alternativa viable para hacer frente a la



competitividad y que los indica- dores para poder valorar dicha variable
son: confianza, cooperacion, liderazgo y participacion organizacional.

. Las Empresas Integradoras al estar apropiadas adecuadamente de los
eslabones (insumos, proceso, comercializacion y relaciones) que
integran la cadena productiva obtienen beneficios significativos que se
ven reflejados en la competitividad

. Al evaluar el nivel de competitividad de las Empresas Integradoras,
este se cumpli6 mediante los indicadores de rentabilidad, costos,
productividad y participacion en el mercado.

. Existe una relacién estrecha entre las variables de investigaciéon ya que
al haber un cambio en las variables independientes (asociatividad
empresarial y apropiacion de la cadena productiva) existe un cambio en
la variable dependiente (competitividad) esto se determiné mediante la
correlacion estadistica.

Stojadinovi¢ (2016, p. 57) en su articulo llegd, en una traduccién libre, a las

siguientes conclusiones

Se observa la recuperacién tanto de los flujos de comercio internacional como
de los flujos de inversion internacional y de sus niveles mas altos en el
periodo posterior a la crisis. Esta evolucién no ha cambiado el hecho de que,
al igual que en el periodo anterior a la crisis, los flujos de comercio
internacional contindan realizandose cada vez mas a través de los flujos de
inversion, es decir, a través de las ventas de las filiales extranjeras, comercio
transfronterizo. Las ventas a través de filiales extranjeras se han mantenido
como el principal canal de comercio internacional.

Por lo tanto, el documento ha acentuado la necesidad de reconocer este
entrelazamiento de los flujos de comercio internacional y los flujos de
inversion internacionales y la realizacion predominante del comercio
internacional a través de las ventas de las filiales extranjeras, resultando en la
necesidad del andlisis y calculo del comercio internacional diferente del
clasico. El enfoque aplicado, basado en la nueva cobertura de los flujos
comerciales internacionales, ha dado los nuevos valores del comercio
internacional y el panorama del comercio internacional. Los resultados de la
aplicacion de la nueva cobertura del comercio internacional son mas realistas,
los valores méas altos del comercio mundial, tanto el comercio clasico

transfronterizo como las ventas de las filiales extranjeras.

Stoj¢i¢ (2012, p. 18) en su articulo llegd, en una traduccion libre, a la

siguiente conclusién
En los uUltimos afios, el concepto de competitividad ha ganado considerable popularidad

entre académicos, politicos y empresarios. El uso generalizado del concepto y su
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aplicabilidad a una serie de entidades econdmicas ha creado confusion sobre su
significado. La mayoria de las definiciones describen la competitividad en términos de sus
medidas, omitiendo asi su naturaleza multidimensional y multifacética. Sin embargo,
cuando se relnen estas definiciones, se puede revelar una linea comun que las conecta.
De una manera u otra, estas definiciones se refieren a diferentes aspectos de la capacidad
de las empresas para competir

Teorias relacionadas al tema

1.3.1 Comercio Internacional
A. Definicion
Greco (2005, p. 60), define al comercio internacional de la siguiente
forma: “[...] EI comercio internacional se realiza entre distintos
paises, pueden ser de exportacion y/o de importacién [...]
negociacion e productos diferentes entre distintos paises, zonas o
regiones”.
Lerma y Marquez (2010) en su libro sostienen que

El comercio internacional comprende tanto a la exportacién, que
corresponde a la venta de los productos (bienes y servicios)
originarios de un pais a clientes situados en otro pais, como la
importacion, que es la compra de bienes o servicios a un proveedor
originario de un pais distinto al del comprador. (p. 7).

B. Dimensiones

Para efectos del comercio internacional dividiremos La variable del
mismo en Exportacibn e Importacion siendo descritas a
continuacion.

Segun Bancomext (2008 p. 23) “Exportar es simplemente vender en
el mercado magnifico, insaciable del mundo entero. Vender bienes y
servicios elaborados en el pais y que se consume en otro diferente.”
Segun Daniels (2010 p. 21) “Las exportaciones de mercancia son
productos tangibles (bienes) que se envian fuera del pais”.

El Banco de México (2016) define la exportacion como “La venta de
bienes y servicios de un pais al extranjero”.

Castro (2008, p. 109.) define la exportacibn como “La salida de un
producto de un determinado pais con destino a otro, atravesando las
diferentes fronteras o mares que separan las naciones”.

Bancomext (2005, p. 17) define exportacion como “El envio legal de

16



mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o0 consumo en
el extranjero”.

Martin y Martinez (2014, p. 37) en su libro proponen que “[...] el
concepto exportacion determina la salida de bienes de una empresa
a otra empresa ubicada en un pais extranjero”.

Vergara (2012, p. 230) define la importacion como “Los bienes y
servicios producidos por un pais méas alla de nuestra frontera y que
seran introducidos por una empresa domeéstica o0 extranjera en
nuestro pais”.

Osorio (2006, p. 250) sostiene que la importacion “Es una operacion
por la que un producto de origen y procedencia extranjera se dedica
al consumo interior de un territorio aduanero”.

Lerma y Méarquez (2010, p.7) definen importacion como “La compra
de bienes o servicios a un proveedor originario de un pais distinto al
del comprador”.

El Banco de México (2016) define la importacion como las “Compras
de bienes y servicios del exterior realizadas por residentes del pais,
es decir, los gastos en bienes y servicios realizados por los
consumidores de un pais, pero en bienes y servicios no producidos
internamente”.

C. Indicadores

Para medir la exportacién utilizaremos como indicadores: El
volumen de exportacion, el valor de exportaciébn y precio de
exportacion. Ministerio de Comercio, Industria y Turismo de
Colombia (2016, p. 3) define al precio de exportacion como: “El
realmente pagado o pagar por el producto considerado que es
vendido para su exportacion [...]".

Sulser y Pedroza (2004, p. 99) indican que “El precio es la cantidad
de unidades monetarias que pagamos a cambio de adquirir un
producto o servicio”.

El Ministerio de Comercio Exterior y Turismo del Pera (2013, p. 21)
define el precio de exportacion como

Aguel valor monetario que se le pide al importador a cambio de un

bien exportado, por ende cuando se fije un precio de exportacion se
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debe considerar todos los factores que involucren producir y llevar el

bien o servicio hasta donde lo requiera el cliente.
El Banco Central de Reserva del Pert (2011, p. 214) define el

volumen de exportacion como “El numero de unidades exportadas,
expresadas en una medida fisica de valor (toneladas)”.
Para medir la importacion utilizaremos como indicadores: El
volumen de importacion, el valor de importacion y el precio de
importacion.
Alfaro (2010, pp.1-2), define precio de importacion como
El precio original de compra, mas todos los gastos incurridos para
poner el producto importado en el almacén de la empresa. Estos
gastos adicionales estan constituidos por: flete, seguro, derechos e
impuestos que gravan la importacioén, transporte y gastos de aduana
en general, asimismo se tiene en cuenta los gastos indirectos, como
son los gastos administrativos generados por los entes que apoyan a

la operacion de compra venta del exterior.
El Banco Central de Reserva del Peru (2016) sostiene que el
volumen de importaciones son: “Importaciones expresadas en una
medida fisica de valor (toneladas p.ej.)”
D. Teorias
Respecto al comercio existen muchas teorias; para esta
investigacion considero la ventaja comparativa y la ventaja absoluta.
Hernandez (2006, p. 1) define a la teoria de la ventaja comparativa
de la siguiente forma
Los paises tienden a especializarse en la produccion y exportacién de
aquellas mercancias en las que poseen mayores ventajas
comparativas frente a otros paises. El resultado de ésta

especializacién es que la producciéon mundial, y en consecuencia su

capacidad para satisfacer los deseos de los consumidores, sera

mayor que si cada pais intentase ser lo mas autosuficiente posible.

Adam Smith (1790, p. 150) sostuvo que
Con el libre comercio cada pais podria especializarse en la
produccion de aquellos bienes en los cuales tenia ventaja absoluta e
importar aquellos otros en los que tuviera una desventaja absoluta. A
este razonamiento se le conoce como la teoria de la “Ventaja
Absoluta”. Es decir, un pais tiene una ventaja absoluta con relacion a

otro pais cuando produce un bien (o servicio) utilizando, para tal
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efecto, menor cantidad de recursos (de trabajo) que los que utiliza el
otro pais.

Pero la teoria de la “ ventaja absoluta” no es aplicable a todas las
situaciones del Comercio Internacional, pues no contempla el caos
gue un pais tenga ventaja absoluta en todos los bienes o servicios en
relacién al otro pais, dado que, aparentemente al pais le convendria
mantenerse en una situacion de autarquia. Pero no es asi y es aqui
donde resulta importante el planteamiento de la “ventaja
comparativa”.

David Ricardo (1821, p.250) mostr6é que

El comercio mutuamente beneficioso es posible cuando solamente
existe una ventaja comparativa, una condicién mucho mas débil que
la ventaja absoluta. En realidad la ventaja absoluta es solamente un
caso especial del principio general de la ventaja comparativa, donde
se plantea la utilizacién de las ventajas comparativas de un pais en

relacion al resto del mundo

1.3.2 Competitividad
A. Definicion
Conto (2008, p.179) define la competitividad como “La capacidad de
un productor de competir favorablemente contra otros productores
nacionales que operan en su sector o contra otros productores
internacionales que pretenden vender en el mercado local en que
opera [...]".
Witker & Hernandez (2008, p. 11) definen la competitividad como:

un atributo de las personas (fisicas o morales, incluyendo los estados
nacionales), importante para la produccién de bienes o servicios,
derivado del eficiente manejo del desarrollo tecnolégico; la innovacion
y capacidad de adaptarse a demandas variadas, derivadas de
normas culturales o habitos de consumo locales, de los factores de
produccion; tasas de interés financiero; tipos de cambio; costos de
produccion; con el propésito de adquirir una posicion relevante en el

mercado.

B. Indicadores

La variable competitividad se desagregara en dos indicadores: costo
unitario de produccion y la productividad.

La productividad es la capacidad de produccion por unidad de tierra

trabajada.
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1.4

1.5

Lépez (2013, pp. 16-17) indica en su libro que
La productividad de una empresa, nacién, o en lo individual, es un
indice de capacidad que al ser operado tiene un costo, y que genera
rigueza a velocidad, dentro del ciclo natural de creatividad-
produccion-distribucion-consumo del mercado, indica rapidez o
velocidad de transformacién de la energia, para producir o crear
objetos materiales, e intangibles como servicios.

El Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (2002) sostiene que
La Productividad es la relacién entre la produccion de bienes, en el
caso de una empresa manufacturera, o ventas en el de los servicios,
y las cantidades de insumos utilizados [...] Es decir, la productividad
nos indica cuanto producto generan los insumos utilizados en una
actividad econémica. Esta medida expresada como un indice permite
ver como ha cambiado esa relaciéon entre productos e insumos a
través del tiempo, es decir, si se ha vuelto mas eficiente o no la

transformacion de los insumos en producto.

Altahona (2009, p.6) indica que el costo unitario de producciéon
“Consiste en asignar a cada unidad de producto una participacion
razonable del total del costo incurrido por la empresa”.
Faga y Ramos (2006, p.15) manifiestan que “El costo variable
unitario es aquel asignable directamente a unidad de producto, e
incluye conceptos tales como materia prima, materiales directos y
mano de obra directa necesarios para fabricar una unidad de
producto terminado”.
Formulacion del problema
1.4.1 Problema General

¢, Como ha sido el comercio internacional y la competitividad

de la guanabana peruana durante el periodo 2008 -20167?

1.4.2 Problemas Especificos

1. Como ha sido la exportacion mundial de la guanabana
durante el periodo 2008 -20167
2. ¢,Como ha sido la importacion mundial de la

guanabana durante el periodo 2008 -20167?
3. ¢, Como ha sido la competitividad de la exportacion de
la guandbana peruana durante el periodo 2008 -20167?

Justificacion del estudio
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Esta investigacion tiene una justificacion practica porque se busca
analizar como ha sido el comercio internacional y la competitividad
de la Guanabana (Annona Muricata) peruana en el mercado global.
Para lo cual se realizara un estudio comparativo entre las
exportaciones e importaciones, considerando a mi principal objeto de
estudio a las empresas exportadoras de Guandbana (Annona
Muricata), y a los principales paises exportadores para poder
conocer el nivel en el que se encuentra el Pera actualmente con
respecto a la competitividad. Analizaremos de manera cuantitativa
puesto que se analizaran los datos ya establecidos de las
exportaciones durante el periodo de 2008 — 2016 en donde podemos
observar de manera generalizada. A pesar de que la produccion de
Guanabana (Annona Muricata) en el Peru es de mas de 3 millones
de toneladas por afio, no somos parte de los principales
exportadores de este producto a nivel mundial. Ahora analizando
esto llegamos a la conclusion que es importante sefialar que se
necesita darle un valor agregado a este producto. Por ello, es
necesario fomentar la inversibn en la industrializacion de
Guandbana (Annona Muricata) en diferentes departamentos del
Peru. Esto quiere decir que si se mejora el nivel productivo del
producto se puede lograr una alta rentabilidad. Ademas, que si se
logra llegar a producciones altas, esto mejoraria la calidad de vida
de los agricultores que se dedican a esta actividad, porque se les
esta capacitando y dando las facilidades para colocar a su producto
en una ventana comercial. Esta investigacién sera viable debido a
gue la informacion obtenida es de entidades con fuentes confiables
1.6 Objetivos
1.6.1 Objetivo General
Determinar como ha sido el comercio internacional y Ila
competitividad de la guanabana peruana durante el periodo 2008 -
2016
1.6.2 Objetivo Especifico

1 Determinar como ha sido la exportacion mundial de la
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guanabana, durante el periodo 2008 -2016.
2 Determinar cdmo ha sido la importacion mundial de la
guanabana, durante el periodo 2008 -2016.
3 Determinar como ha sido la competitividad de la exportacion
de la guanabana peruana durante el periodo 2008 -2016|
1.7 Hipoétesis
1.7.1 Hipotesis General
El comercio internacional y la competitividad de la guanabana
peruana, durante el periodo 2008 -2016, han sido favorables para el
Peru
1.7.2 Hipétesis Especificas
1 La exportacion mundial de la guanabana, durante el periodo
2008 -2016, ha tenido una tendencia positiva.
2 La importacion mundial de la guanabana, durante el periodo
2008 -2016, ha tenido una tendencia positiva.
3 La exportacion peruana de la guanabana peruana, durante el
periodo 2008 -2016, ha sido competitiva.
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2.1

2.2

2.3

2.4

2.5

ll.  METODO
Disefio de investigacion
El disefio de investigacion es descriptiva no experimental
Variables, operacionalizacion
Para operacionalizar la variable de comercio internacional, la hemos
desagregado en dos dimensiones: exportacion e importacion. Para medir la
exportacion, utilizaremos los siguientes indicadores: volumen de
exportacion, valor de exportacion y precio de exportacion. Para medir la
importacion, utilizaremos los siguientes indicadores: volumen de
importacion, valor de importacion y precio de importacion.
Competitividad. Para medir la competitividad, utilizaremos los siguientes
indicadores: productividad y costo unitario de produccién
Poblacion y muestra
En esta investigacion no corresponde la distincibn entre poblacion y
muestra porque los datos que vamos a utilizar datos que ya existen, es
decir, son datos ex post facto
Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos, validez y
confiabilidad
Esta investigacién no requiere una técnica ni instrumento especial para la
recoleccion de los datos porque todos los datos se encuentran publicados
en la pagina web oficial de la Superintendencia Nacional de Aduanas y
Administracion Tributaria (Sunat), entro otras fuentes confiables de
instituciones publicas oficiales.
En cuanto a la validez del contenido, se recurrieron a la opinion de tres
expertos del area (Ver anexo 2).
Métodos de anédlisis de datos
Después de obtener los diferentes datos, se organizardn para poder
explicar la participacion de los paises elegidos dentro del mercado
potencial, aquellos datos seran presentados a través de graficos que nos
ayuden a entender mas facilmente el resultado de esta investigacion,
describiéndolos mediante fuentes confiables como también hacer uso de
técnicas estadisticas. Finalmente, el principal objetivo de esta investigacion

es conocer a fondo con informacion detallada de los paises elegidos para
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2.6

compararlos con la competitividad de la exportacion de la harina de maca
peruana, para demostrar si este producto es verdaderamente competitivo
internacionalmente

Aspectos éticos

Para esta investigacion se respetaran los derechos de los diferentes
autores de tesis, publicaciones, articulos, revistas y diferentes fuentes
confiables de apoyo que me sirvieron para poder desarrollar mi
investigacion, asimismo este se guia con los métodos de investigacion de
las Normas APA .Adicionalmente, se respetan los resultados vy
conclusiones en las distintas investigaciones realizadas por los autores

citdndolos correctamente.
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3.1

[I. RESULTADOS

Resultados sobre el Comercio internacional

3.1.1 Resultados sobre la Exportacién

A. Resultados sobre el valor de exportacion

En el anexo 1 presentamos el valor de exportacién de la guanabana
en miles de US $ para el periodo 2008-2016 de todos los paises del
mundo. En el anexo 2 1 presentamos la participacion porcentual de
la exportacion de la guanabana en el periodo 2008-2016 de todos
los paises del mundo.

A partir de dichos anexos hemos elaborado el cuadro 3.1 que
presenta el valor de exportacibn de los principales paises
exportadores de la guanabana, en miles de millones de US $ y
porcentajes para el periodo 2008 - 2016.

Cuadro 3.1 Valor de exportacidn de los principales paises exportadores de
Guanabana, en miles de millones de US 5 y % 2008-2016

Afios Valor de exportacion de
Canada Polonia |Estados Unidos| Subtotal Mundo
2008 255083 159531 106777 520,391 1598251
2009 180765 119734 97097 397,596 1292224
2010 199251 147859 112585 459 695 1625496
201 290010 184022 149094 623,126 2086876
2012 328638 250381 168664 747,733 2209203
2013 282078 203569 176069 661,716 2220280
2014 276839 186466 191179 G54 484 2283623
2015 0 160043 161244 321,287 2011049
2016 265492 159633 164528 589,653 2308024
Totales| 2,078,206 | 1,571,238 1,326,237 4 975 681 | 17,535,026
%o 11.85 8.96 7.56 28.38 100

Fuente: A partir de los anexos 1y 2.

En este cuadro encontramos al valor de exportacion en millones de
US$, de las cuales el pais que tiene la mayor cantidad de volumen
exportada en los periodos 2008 - 2016 es Canada que a pesar que en

el 2016 no tuvo participacién en la exportacién, al afio siguiente

registro el mayor valor exportado al finalizar el periodo.
Estados Unidos quien se mantuvo fuera de la comercializacion los dos
primeros, afios ha sido el pais que registro la mayor cantidad de valor
exportado en el ultimo periodo.

Polonia a su vez muestra un crecimiento constante en los ultimos
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afios. A pesar de que en el afio 2012 tuvo una baja por la crisis
econdmica en la Unién Europea sin embargo en los afios siguientes

mantuvo un flujo constante en sus exportaciones.

Grafico 3.1 Valor de exportacion mundial de Guanabana, en
miles de millones de US S, 2008-2016
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Grafico 3.2 Valor de exportacion de los principales paises
exportadores de Guanabana, en miles de millones de US §,
2008-2016
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Podemos apreciar en el grafico 3.2 el crecimiento moderado de
Canada, que de acuerdo a lo registrado mantiene el mayor
acumulado de volumen exportado en los periodos 2008 — 2016, el
cual a pesar de que su crecimiento no ha sido constante se
posiciona como principal exportador en el mundo.

Por otro lado tenemos a Polonia que pesar de la crisis que atraveso
el continente Europeo se mantiene con un ritmo de crecimiento lento
pero sin recesion.

Estados Unidos muestra desde el primer periodo hasta el dltimo un
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crecimiento directamente proporcional por afo..
Si estimamos la linea de la tendencia del valor de exportacion de la
guanabana de Canada vamos a obtener los siguientes resultados:
y =-5890.3x+1E+07
r2=0.0272
Dénde: vy el valor de exportacion de Canada
x son los afos
r> es el coeficiente de determinacién
Dichos resultados muestran que existe una relacion proporcional
entre el valor de exportacién y el tiempo, con un elevado nivel de
ajuste de la regresién los datos, lo que se interpreta en el sentido
gue existe una tendencia lineal e inversa entre el valor de
exportacién y el tiempo durante el periodo 2008-2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la exportaciéon de Polonia,
obtenemos los siguientes resultados:
y = 3634.9x-7E+06
r2=0.0708
Dénde: vy el valor de exportacion de Polonia
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacién
Dichos resultados muestran que existe una relacion positiva entre el
valor de exportacién y el tiempo (ver anexo 3). Con un bajo nivel de
ajuste de la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido
gue no existe tendencia durante el periodo 2008-2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la exportacion de EE.UU,
obtenemos los siguientes resultados:
y =10193x-2E+07
r2=0.6811
Donde: vy el valor de exportacion de EE.UU
X son los afos
r? es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacion directa entre el

valor de exportacion y el tiempo, con un regular nivel de ajuste de la
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regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que existe una
tendencia lineal y positiva en el valor de exportacion y el tiempo
durante el periodo 2008-2016.
Dichos resultados muestran que existe una relacion proporcional entre
el valor de exportacion y el tiempo durante el periodo 2008 - 2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la exportacion del mundo,
obtenemos los siguientes resultados:
y =11075.4x — 2E+08
r2=0.6463
Dénde: y el valor de exportacion del mundo
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
Con dicho resultado podemos determinar la tendencia del mundo ha
sido positiva en dichos periodos.
B. Resultados sobre el volumen de exportacion
En el anexo 1 presentamos el volumen de exportacion de la
guanabana en miles de Toneladas para el periodo 2008-2016 de
todos los paises del mundo. En el anexo 2 1 presentamos la
participacion porcentual de la exportacion de la guandbana en el
periodo 2008-2016 de todos los paises del mundo.
A partir de dichos anexos hemos elaborado el cuadro 3.1 que
presenta la cantidad de exportacion de los principales paises
exportadores de la guanabana, en miles de millones de Toneladas y

porcentajes para el periodo 2008 - 2016.

Cuadro 3.3 VYolumen de exportacion de los principales paises exportadores de
Guanabana, en miles de millones de toneladas v % 2003-2016

Afios Volumen de exportacion de
Canada Polonia Estados Unidos| Subtotal Mundo
2008 101379 92322 49146 242847 808708
2009 71759 IBET 43068 206484 730447
2010 84214 107606 56054 247874 871996
2011 90804 94000 63471 248275 908594
2012 98358 134279 63252 295919 953350
2013 98977 114276 70897 284150 1022187
2014 103921 116365 84880 305166 1080826
2015 115647 111134 71810 298591 1051081
2016 129536 105601 78603 313740 10912592
Totales 894 585 967,240 581,211 2443 046 8.518.781
%o 10.50 11.35 682 26.68 100

Fuente: A partir de los anexos 1y 2.
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En este cuadro encontramos la cantidad de exportacion en millones
de Toneladas, de las cuales el pais que tiene la mayor cantidad de
volumen exportada en los periodos 2008 - 2016 es Canad4d que a
pesar que en el 2016 no tuvo participacion en la exportacién, al afo
siguiente registro el mayor volumen exportado al finalizar el periodo.
Estados Unidos quien se mantuvo fuera de la comercializacion los dos
primeros, afios ha sido el pais que registro la mayor cantidad de
toneladas exportado en el ultimo periodo.

Polonia a su vez muestra un crecimiento constante en los ultimos
afios. A pesar de que en el afio 2012 tuvo una baja por la crisis
econOmica en la Unién Europea sin embargo en los afios siguientes
mantuvo un flujo constante en sus exportaciones.

Grafico 3.3 Volumen de exportacién mundial de Guanabana,
en miles de millones de toneladas, 2008-2016
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Grafico 3.4 Volumen de exportacion de los principales
paises exportadores de Guanabana, en miles de millones de
toneladas, 2008-2016
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Podemos apreciar en el grafico 3.3 el crecimiento moderado de
Canada, que de acuerdo a lo registrado mantiene el mayor
acumulado de volumen exportado en los periodos 2008 — 2016, el
cual a pesar de que su crecimiento no ha sido constante se
posiciona como principal exportador en el mundo.

Por otro lado tenemos a Polonia que pesar de la crisis que atraveso
el continente Europeo se mantiene con un ritmo de crecimiento lento
pero sin recesion.

Estados Unidos muestra desde el primer periodo hasta el dltimo un
crecimiento directamente proporcional por afo.

Si estimamos la linea de la tendencia del volumen de exportacion de
la guanabana de Canada vamos a obtener los siguientes resultados:
y =-4864,7x-1E+07

r2=0.6265

Dénde: vy el volumen de exportacién de Canada

x son los afos

r2 es el coeficiente de determinacién
Dichos resultados muestran que existe una relacion proporcional
entre el volumen de exportacion y el tiempo, con un elevado nivel de
ajuste de la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido
gue existe una tendencia lineal e inversa entre el volumen de
exportacion y el tiempo durante el periodo 2008-2016.

Si estimamos la linea de tendencia de Polonia, obtenemos los
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siguientes resultados:
y = 2489x-5E+06
r2=0.2442
Donde: y el volumen de exportacion de Polonia
x son los afos
r> es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacion entre el volumen
de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de la
regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que no existe
tendencia entre la cantidad de exportacion y el tiempo durante el
periodo 2008-2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la exportacion de EE.UU,
obtenemos los siguientes resultados:
y =4485,5x-9E+06
r2=0.8171
Donde: vy el volumen de exportacion de EE.UU
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacidon directa entre el
volumen de exportacién y el tiempo, con un regular nivel de ajuste de
la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que existe
una tendencia lineal y positiva entre el volumen de exportacion y el
tiempo durante el periodo 2008-2016.
Dichos resultados muestran que existe una relacién proporcional entre
el volumen de exportacién y el tiempo, con un elevado nivel de ajuste
de la regresion de datos, lo que se interpreta en el sentido que existe
una tendencia lineal e inversa entre el volumen de exportacion y el
tiempo durante el periodo 2008 — 2016.
Si estimamos la linea de tendencia del mundo, obtenemos los
siguientes resultados:
y =437, 20x — 9E+07
r2 =0.8935

Donde: y la cantidad de exportacion del mundo

31



x son los afos

r2 es el coeficiente de determinacion
Con dicho resultado podemos determinar que la tendencia del mundo
ha sido positiva en dichos periodos.
C. Resultados sobre el precio de exportacion
En el anexo 1 presentamos el precio unitario de exportacion de la
guanabana en miles de dolares por tonelada para el periodo 2008-
2016 de todos los paises del mundo. En el anexo 3,6 presentamos la
participacion porcentual de la exportacion de la guanabana en el
periodo 2008-2016 de todos los paises del mundo.
A partir de dichos anexos hemos elaborado el cuadro 3.7 que
presenta el precio unitario de exportacion de los principales paises
exportadores de la guanabana, en miles de millones de dolares por

Toneladas y porcentajes para el periodo 2008 - 2016.

Cuadro 3.6 Precio de exportacion de los principales paises exportadores de
Guanabana, Precio por tonelada y % 2008-2016

Afios Valor de exportacion de
Canada Polonia |Estados Unidos| Subtotal Mundao
2008 2.05 2,01 2.46 7 2.09
2009 1.50 1,79 2.54 G 214
2010 1,39 1,67 2.34 5 2.0
2011 1,88 2,05 3,11 7 223
2012 1,78 2,05 3,27 7 2,39
2013 1,78 2,03 2,82 7 227
2014 1.71 207 2,68 6 213
2015 1,36 1,87 243 G 210
2016 1,34 1,72 2.07 5 2.00
Totales 15 17 24 q6 19
% 76,35 89,10 122,51 287,96 100

Fuente: A partir de los anexos 1y 2.

En este cuadro encontramos el precio unitario en miles de délares por
tonelada, de las cuales el pais que tiene la mayor cantidad de
volumen exportada en los periodos 2008 - 2016 es Canada que a
pesar que en inicio el periodo con un precio unitario alto, cerro con un
el precio mas competitivo del mercado

Estados Unidos quien si bien mantuvo en los afios 2012-2013 el
precio unitario mas alto del periodo con respecto a sus competidores,

mantuvo el ritmo con un precio constante sin alzas ni bajas muy
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bruscas

Polonia a su vez muestra un crecimiento constante en los ultimos
afos. A pesar de que en el afio 2012 tuvo una baja por la crisis
econOmica en la Unién Europea sin embargo en los afios siguientes
mantuvo un flujo constante en sus exportaciones manteniendo un

precio razonable y competitivo.

Grafico 3.7 Precio de exportacién mundial de Guanabana,
precio por tonelada y % 2008-2016
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Grafico 3.7 Precio de exportacion mundial de Guanabana,
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Podemos apreciar en el grafico 3.6 el crecimiento moderado de
Canada, que de acuerdo a lo registrado mantiene el mayor
acumulado de volumen exportado en los periodos 2008 — 2016, el
cual a pesar de que su crecimiento no ha sido constante se

posiciona como principal exportador en el mundo.
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Por otro lado tenemos a Polonia que pesar de la crisis que atraveso
el continente Europeo se mantiene con un ritmo de crecimiento lento
pero sin recesion.
Estados Unidos muestra desde el primer periodo hasta el Gltimo un
crecimiento directamente proporcional por afo.
Si estimamos la linea de la tendencia del precio de exportacion de la
guanabana de Canada vamos a obtener los siguientes resultados:
y =-0,0463x+94,799
r2 = 0,247
Dénde: vy el precio unitario de exportaciéon de Canada
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacién
Dichos resultados muestran que existe una relaciébn proporcional
entre el precio unitario de exportacion y el tiempo, con un elevado
nivel de ajuste de la regresion los datos, lo que se interpreta en el
sentido que existe una tendencia lineal e inversa entre el precio de
exportacién y el tiempo durante el periodo 2008-2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la exportaciéon de Polonia,
obtenemos los siguientes resultados:
y =0,0025x-6,8805
r2=0,0018
Dénde: vy el precio unitario de exportacion de Polonia
x son los afos
r? es el coeficiente de determinacién
Dichos resultados muestran que existe una relacion entre la cantidad
de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de la
regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que no existe
tendencia entre el precio de exportacion y el tiempo durante el
periodo 2008-2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la exportacion de EE.UU,
obtenemos los siguientes resultados:
y =0,025x+52,97
r2=0,0326

34



3.1.2

Dénde: vy el precio unitario de exportacion de EE.UU
x son los afos
r> es el coeficiente de determinacién
Dichos resultados muestran que existe una relacion directa entre el
precio unitario de exportacion y el tiempo, con un regular nivel de
ajuste de la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que
existe una tendencia lineal y positiva entre la cantidad de exportacion
y el tiempo durante el periodo 2008-2016.
Dichos resultados muestran que existe una relacion proporcional entre
el precio unitario de exportacion y el tiempo, con un elevado nivel de
ajuste de la regresion de datos, lo que se interpreta en el sentido que
existe una tendencia lineal e inversa entre el precio de exportacion y
el tiempo durante el periodo 2008 — 2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la exportacion del mundo,
obtenemos los siguientes resultados:
y = 0.0035x + 9.2613

r2 = 0.0059

Dénde: y el precio unitario de exportacion
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion

Con dicho resultado podemos determinar que la tendencia del mundo
ha sido positiva en dichos periodos.
Resultados sobre la Importacién
A. Resultados sobre el valor de importacién
En el anexo 2 presentamos el valor de importacién de la guandbana
en miles de US $ para el periodo 2008-2016 de todos los paises del
mundo. En el anexo 3.2 presentamos la participacion porcentual de
la importacion de la guanabana de para el periodo 2008-2016 de
todos los paises del mundo.
A partir de dichos anexos hemos elaborado el cuadro 3.2 que
presenta el valor de importacibn de los principales paises
importadores de la guanabana, en miles de millones de US $ y
porcentajes en el periodo 2008 — 2016.
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Cuadro 3.2 Valor de importacidn de los principales paises exportadores
de Guanabana, en miles de millones de US § v % 2008-2016

Afios Valor de importacion de
Estados Unidos | Alemania| Francia | Subtotal Mundo
2008 463569 B10476 | 361366 | 1440411 | 3459199
2009 368554 499596 | 297062 | 1165212 | 2819702
2010 417962 515601 | 300003 | 1233566 | 3019437
2011 556823 671357 | 338483 | 1566668 | 3962855
2012 BATR32 GE2723 | 364243 | 1684598 | 4204576
2013 662430 683204 | 409396 | 1755030 | 4441703
2014 772898 631963 | 391116 | 1795976 | 4519309
20145 937982 h86483 | 365672 | 1890137 | 4562530
2016 855073 603237 | 369315 | 1827625 | 4499314
Totales 5,697,928 5464 640(3.196.655( 14,359 223| 35,488 685
24 16.06 16.40 9.01 4046 100

Fuente: A partir de los anexos 1y 2.

En este cuadro encontramos el valor de importacién en millones de
US$, de las cuales el pais que tiene la mayor cantidad de volumen
importado en los periodos del 2008 - 2016 es Estados Unidos que a
pesar que en el 2016 no tuvo el mismo crecimiento de todo el
periodo se mantuvo con un crecimiento proporcional a los afios
anteriores.
Alemania mantuvo en promedio el volumen importado en el periodo
del 2008 — 2016 con una pendiente creciente y constante.
Francia a su vez muestra un crecimiento constante en los ultimos
afios. A pesar de que en el afio 2013 tuvo una baja por la crisis
econdémica en la Unién Europea sin embargo en los afios siguientes
mantuvo un flujo constante en sus importaciones.

Grafico 3.2 Valor de exportacion de los principales paises

exportadores de Guanabana, en miles de millones de US S,
2011-2016
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Grafico 3.3 Valor de importacion de los principales paises
exportadores de Guanabana, en miles de millones de US §,

2008-2016
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Podemos apreciar en el grafico 3.3 el crecimiento moderado de
EE.UU, que de acuerdo a lo registrado mantiene el mayor
acumulado de volumen importado en los periodos 2008 — 2016, se
posiciona como el principal pais importador en los ultimos 8 afios.
Por otro lado tenemos a Alemania que pesar de la crisis que
atravesO el continente Europeo se mantiene con un ritmo de
crecimiento lento pero sin recesion.
Francia muestra desde el primer periodo hasta el Udltimo un
crecimiento directamente proporcional por afio calculado.
Si estimamos la linea de la tendencia del valor de importacién de la
guanabana de EE.UU vamos a obtener los siguientes resultados:
y =67830x-1E+08
r2 = 0.8837
Dénde: y el valor de importacién de EE.UU
x son los afios
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacion proporcional
entre el valor de importacién y el tiempo, con un elevado nivel de
ajuste de la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido
gue existe una tendencia lineal e inversa entre el valor de
exportacion y el tiempo durante el periodo 2008-2016.

Si estimamos la linea de tendencia de Alemania, obtenemos los
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siguientes resultados:
y = 7937.9x-2E+07
rr=0.1112
Donde: y el valor de importacion de Alemania
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacion entre el valor de
exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de la regresion
los datos, lo que se interpreta en el sentido que no existe tendencia
entre el valor de importacion y el tiempo durante el periodo 2008-
2016.
Si estimamos la linea de tendencia de Francia obtenemos los
siguientes resultados:
y =8179.4x-2E+07
r2=0.3533
Donde: y el valor de importacién de Francia
x son los afios
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacion directa entre el
valor de importacion y el tiempo, con un regular nivel de ajuste de la
regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que existe una
tendencia lineal y positiva entre el valor de importacion y el tiempo
durante el periodo 2008-2016.
Dichos resultados muestran que existe una relacién proporcional entre
el valor de exportacion y el tiempo, con un elevado nivel de ajuste de
la regresion de datos, lo que se interpreta en el sentido que existe una
tendencia lineal e inversa entre el valor de exportacién y el tiempo
durante el periodo 2008 — 2016.
Si estimamos la linea de tendencia del mundo, obtenemos los
siguientes resultados:
y =437, 20x — 9E+07
r2 =0.8935
Donde: y el valor de importacion del mundo
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x son los afos

r2 es el coeficiente de determinacion
Con dicho resultado podemos determinar la tendencia del mundo ha
sido positiva en dichos periodos.
B. Resultados sobre el volumen de importacion
En el anexo 2 presentamos el volumen de importacion de la
guandbana en miles de toneladas para el periodo 2008-2016 de
todos los paises del mundo. En el anexo 3.2 presentamos la

participacion porcentual

Cuadro 3.4 Volumen de importacidn de los principales paises importadores
de Guanabana, en miles de millones de Toneladas v % 2008-2016

Afios Cantidad de importacidn de
Estados Unidos | Alemania| Francia | Subtotal Mundo
2008 187684 295852 | 142931 626467 1660913
2009 210028 293874 | 132681 636583 1467521
2010 264917 336110 | 144722 735749 1732515
2011 283147 337241 146884 Te7272 1862507
2012 322813 345563 | 168140 836526 1976749
2013 331150 348039 | 169154 848343 2637785
2014 3715563 334656 | 161376 867585 2071507
2015 449483 359778 | 179769 989030 2290621
2016 415121 365194 | 181729 962044 2300123
Totales 2825896 3.016.307|1.427.396| 7.269.599 [ 17.900.241
% 15,79 16.85 7.97 40,61 100
Fuente: A partir de los anexos 1y 2. de

la importacion de la guanabana de para el periodo 2008-2016 de
todos los paises del mundo.

A partir de dichos anexos hemos elaborado el cuadro 3.2 que
presenta la cantidad de importacion de los principales paises
importadores de la guanabana, en miles de millones de US $ vy

porcentajes en el periodo 2008 — 2016.

En este cuadro encontramos el volumen de importacion en millones
de toneladas, de las cuales el pais que tiene la mayor cantidad de
volumen importado en los periodos del 2008 - 2016 es Estados
Unidos que a pesar que en el 2016 no tuvo el mismo crecimiento de
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todo el periodo se mantuvo con un crecimiento proporcional a los
afnos anteriores.

Alemania mantuvo en promedio el volumen importado en el periodo
del 2008 — 2016 con una pendiente creciente y constante.

Francia a su vez muestra un crecimiento constante en los ultimos
afios. A pesar de que en el afio 2013 tuvo una baja por la crisis
econdmica en la Union Europea sin embargo en los afios siguientes

mantuvo un flujo constante en sus importaciones.

Grafico 3.2 Volumen de importacion mundial de Guanabana,
en miles de millones de Toneladas, 2008-2016
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Grafico 3.3 Cantidas de importacion de los principales paises
exportadores de Guanabana, en miles de millones de
toneladas, 2008-2016
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Podemos apreciar en el grafico 3.4 el crecimiento moderado de
EE.UU, que de acuerdo a lo registrado mantiene el mayor

acumulado de volumen importado en los periodos 2008 — 2016, se
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posiciona como el principal pais importador en los ultimos 8 afios.
Por otro lado tenemos a Alemania que pesar de la crisis que
atravesO el continente Europeo se mantiene con un ritmo de
crecimiento lento pero sin recesion.
Francia muestra desde el primer periodo hasta el udltimo un
crecimiento directamente proporcional por afio calculado.
Si estimamos la linea de la tendencia del volumen de importacion de
la guanabana de EE.UU vamos a obtener los siguientes resultados:
y =31823x-6E+07
r2=0.9573
Donde: y el volumen de importacion de EE.UU
x son los afios
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacién proporcional
entre el valor de importacién y el tiempo, con un elevado nivel de
ajuste de la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido
gue existe una tendencia lineal e inversa entre el valor de
exportacion y el tiempo durante el periodo 2008-2016.
Si estimamos la linea de tendencia de Alemania, obtenemos los
siguientes resultados:
y = 8048,5x-2E+07
r2=0.7718
Dénde: y el volumen de importacion de Alemania
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacién entre el valor de
exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de la regresion
los datos, lo que se interpreta en el sentido que no existe tendencia
entre el valor de importacion y el tiempo durante el periodo 2008-
2016.
Si estimamos la linea de tendencia de Francia obtenemos los
siguientes resultados:
y =5867,2x-1E+07
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r2=0.8463
Dénde: y el volumen de importacion de Francia
x son los afios
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacion directa entre el
volumen de importacion y el tiempo, con un regular nivel de ajuste
de la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que
existe una tendencia lineal y positiva entre el valor de importacion y
el tiempo durante el periodo 2008-2016.
Dichos resultados muestran que existe una relacion proporcional entre
el volumen de importacién y el tiempo, con un elevado nivel de ajuste
de la regresion de datos, lo que se interpreta en el sentido que existe
una tendencia lineal e inversa entre la cantidad de exportacion y el
tiempo durante el periodo 2008 — 2016.
Si estimamos la linea de tendencia del volumen de importacién del
mundo, obtenemos los siguientes resultados:
y = 11465.7x — 2E+08
r2=0.6843
Dénde: y el volumen de importacién del mundo
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
Con dicho resultado podemos determinar la tendencia del mundo ha
sido positiva en dichos periodos
C. Resultados sobre el precio de importacién
En el anexo 2 presentamos el precio de importaciéon de la
guanabana en miles de toneladas para el periodo 2008-2016 de
todos los paises del mundo. En el anexo 3.2 presentamos la
participacion porcentual de la importacion de la guanabana de para
el periodo 2008-2016 de todos los paises del mundo.
A partir de dichos anexos hemos elaborado el cuadro 3.2 que
presenta la cantidad de importaciéon de los principales paises
importadores de la guandbana, en miles de millones de US $ vy
porcentajes en el periodo 2008 — 2016.
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Cuadro 3.6 Precio de importacion de los principales paises
importadores de Guanabana, en miles de millones de US 3 y % 2008-
2016

Precio de importacion de

Afios Estados Unidos |Alemania|Francia|Subtotal | Mundo
2008 2.50 2.06 2463 7 222
2009 1.76 1.70 224 6 1.92
2010 1.64 1.53 2.07 5 1.74
2011 1.97 1.99 230 6 213
2012 2.04 1.92 217 6 213
2013 2.00 1.96 242 6 1.68
2014 2.08 1.89 242 6 218
2015 2.09 1.63 2.03 6 1.99
2016 2.06 1.65 2.03 6 2.05
Totales 18 16 20 55 18
% 100 44 9056 | 112.07 | 303.06 | 100

Fuente: A partir de los anexos 1 v 2.

En este cuadro encontramos la cantidad de importacion en millones
de toneladas, de las cuales el pais que tiene la mayor cantidad de
volumen importado en los periodos del 2008 - 2016 es Estados
Unidos que a pesar que en el 2016 no tuvo el mismo crecimiento de
todo el periodo se mantuvo con un crecimiento proporcional a los
afos anteriores.

Alemania mantuvo en promedio el volumen importado en el periodo
del 2008 — 2016 con una pendiente creciente y constante.

Francia a su vez muestra un crecimiento constante en los ultimos
afios. A pesar de que en el afio 2013 tuvo una baja por la crisis
econdmica en la Unién Europea sin embargo en los afios siguientes

mantuvo un flujo constante en sus importaciones.
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Grafico 3.1 Precio de importacion mundial de Guanabana, en
miles de millones de US %, 2008-2016
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Grafico 3.3 Cantidas de importacion de los principales paises
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Podemos apreciar en el grafico 3.4 el crecimiento moderado de
EE.UU, que de acuerdo a lo registrado mantiene el mayor
acumulado de volumen importado en los periodos 2008 — 2016, se
posiciona como el principal pais importador en los ultimos 8 afios.
Por otro lado tenemos a Alemania que pesar de la crisis que
atravesd el continente Europeo se mantiene con un ritmo de
crecimiento lento pero sin recesion.
Francia muestra desde el primer periodo hasta el udltimo un
crecimiento directamente proporcional por afo calculado.
En el mundo se observa la evolucion constante de la guanabana,
pues desde el inicio hasta el final del periodo existe un crecimiento

Si estimamos la linea de la tendencia del valor de importacion de la
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guanabana de EE.UU vamos a obtener los siguientes resultados:
y =31823x-6E+07
r2=0.9573
Donde: y la cantidad de exportacion de EE.UU
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relaciébn proporcional
entre el valor de importacion y el tiempo, con un elevado nivel de
ajuste de la regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido
gue existe una tendencia lineal e inversa entre el valor de
exportacién y el tiempo durante el periodo 2008-2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la importacion de Alemania,
obtenemos los siguientes resultados:
y = 8048,5x-2E+07
r2=0.7718
Doénde: y la cantidad de importacion de Alemania
x son los afios
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacién entre el valor de
exportaciéon y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de la regresion
los datos, lo que se interpreta en el sentido que no existe tendencia
entre el valor de importacién y el tiempo durante el periodo 2008-
2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la importacion de Francia
obtenemos los siguientes resultados:
y =5867,2x-1E+07
r2=0.8463
Donde: y la cantidad de importacion de Francia
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacion directa entre el
valor de importacion y el tiempo, con un regular nivel de ajuste de la

regresion los datos, lo que se interpreta en el sentido que existe una
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tendencia lineal y positiva entre el valor de importacion y el tiempo
durante el periodo 2008-2016.
Dichos resultados muestran que existe una relacién proporcional entre
el precio de importacion y el tiempo, con un elevado nivel de ajuste de
la regresion de datos, lo que se interpreta en el sentido que existe una
tendencia lineal e inversa entre la cantidad de exportacion y el tiempo
durante el periodo 2008 — 2016.
Si estimamos la linea de tendencia de la importacion del mundo,
obtenemos los siguientes resultados:
y =437, 20x — 9E+07
r2 =0.8935
Donde: y la cantidad de importacion del mundo
x son los afos
r2 es el coeficiente de determinacion
3.2 Resultados de Competitividad
3.2.1 Principales paises competidores con Perd.
A partir de este punto que podemos llegar a describir los siguientes
cuadros. A continuacidn mostraremos el cuadro de productividad
gue nos va ayudar a identificar cuan competitivos somos a nivel

mundial.

Grafico 3.5 Principales paises compradores

Paizes
2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 2014 2015 201e
compradores

EE.UU 13687 | 10751 | 15520 22391 | 26128( 23274| 45955| 52677 39809
Polonia 2833| 1162| 2178 3545 71z4| B8410| 11690| 16330| 13530
Canada 2135| 2406| 3583 3995 434z2| 5299 6307 | 13282 12801

De los cuéles sus principales vendedores son México, Costa Rica y

Canada.
Cuadro 3.6 Principales paises vendedores
. Costa Rica Mlaexico
Ao
Toneladas Toneladas
2008 1.580.20 307 . 7¥20.00
2009 998 20 256,020
2010 2.867._00 347 590
2011 2.976.40 319 620
2012 261930 2435 900
2013 3.252.00 334 730
2014 A4 72650 331,670
2015 4. 97210 570,970
2016 4. 61040 500,830

Fuente: Faostat
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3.2.2 Resultados sobre la Productividad
Presentamos la productividad de la guanabana (annona muricata),
durante el periodo 2008-2016, expresado en toneladas por hectérea.

Cuadro 3.7 .Productividad nacional de la guanabana
(annona muricata) 2008-2016, expresado en
toneladas entre las hectareas(Ton/He)

ARIOS Ir‘.d’icadores de I_Droductl'vidad :
Pera Mexico Costa Rica
2008 58.01 32.52 34.89
2009 137.72 39.97 56.40
2010 TF.41 30.09 21.42
2011 56.48 28.51 25.13
2012 55.36 40.08 29.02
2013 38.99 26.19 27.47
2014 33.54 29.35 13.54
2015 25.91 17.17 14.61
2016 26.71 20.36 13.64

Fuente: Faostat

En el cuadro podemos observar que Per( es quién tiene el mayor
indice de productividad esto es debido a que es el maximo productor
de la guanabana (anonna muricata) en una primera instancia vemos
gue tiene una produccion bastante alta, sin embargo esto cambia ya
desde el afio 2013 hubo una baja debido a la crisis que presentaron
los paises potencia como son EE.UU y China lo que afecto bastante
a paises exportadores como es el nuestro. Pese a dicho problema
nos encontramos liderando a paso lento dicho mercado en cuanto a
la anonacea, esto se debe a que el presidente ejecutivo de Sierra
Exportadora, Alfonso Velazquez anuncié en 2016 “Esta asociacion
impulsara la siembra de la guanabana ya que indica que con esta
nueva gestion se busca que gran parte de la zona andina tenga
trabajo pese a los cambios climaticos por el acondicionamiento que
van a presentar en dichas zonas agricolas para dicho producto.

Esto se ha venido trabajando porque se ha visto que el producto
esta teniendo una alta demanda internacional por sus caracteristicas
medicinales que muestra como lo es la lucha contra el céncer.
Quieren que la productividad se muestra con una tendencia
creciente por lo que han visto conveniente generar un proyecto que
financie el desarrollo productivo de nuestros agricultores, se espera

gue se pueda llegar a sembrar 50 hectareas de guandbana en los
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dos corredores economicos puesto por dicha asociacion (Motupe-
Canarias) Lambayeque y (Morropon-Huancabamba) Piura.

Asi mismo Sierra exportadora planea que su crecimiento se deba a
la industrializacion del producto y al aprovechamiento que se le dé a
la pulpa de la guanabana.

Pese a lo mencionado, cabe resaltar que sus ultimos afios no han
sido tan favorables para la productividad de la guandbana desde la
crisis mundial que afecto nuestra economia directamente.

El 2009 fue uno de los afios mas resaltantes para la produccion de la
guanabana con una patrticipacion de 137.72 ya que pese al cambio
de gobierno tuvimos un leve crecimiento del 1.12% en nuestra
economia interna debido a los TLCs que se vinieron trabajando con
EE.UU, Chile y China entre otros que también tuvieron su
participacion significativa. El afio 2016 fue uno de los mas bajos ya
gue tuvimos una representacién de 26.71 por la crisis que venimos
arrastrando del 2013. México no quiere quedarse atras es por ello
que en su VI congreso de las Anonaceas sefialaron que estan
apuntando a que los

jovenes estudiantes que estan en el area del campo puedan incluirse
en la formacion de este producto para su mayor conocimiento de la

guanabana y su produccion
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3.2.3 Resultados sobre el Costo Unitario de Produccidn
En el cuadro 3.8 presentamos el costo unitario de produccion de la
guandbana (annona muricata) de Perd 2008 — 2016 expresado en
US $/kg.

Cuadro 3.8 Costo unitario de produccion de
Guanabana 2008 - 2016 expresados en miles
US 5/ Kg

ARIOS CDStG. Unitario de produccidn de
Peru Mexico Costa Rica
2008 0.48 2.75 3.05
2009 0.39 2.35 4.05
2010 0.50 2.54 2.08
2011 0.41 1.93 2.22
2012 0.36 1.43 2.44
2013 0.40 1.93 2.31
2014 0.37 1.55 1.06
2015 0.33 1.88 1.04
2016 0.37 1.83 0.97

Fuente: Trademap, Agroaldia, Agrodata, Minagri

En el cuadro podemos apreciar que el costo de produccién de Peru
que estuvo oscilando entre los US $ 0.37/Kg y US $ 0.48/Kg en el
periodo 2008-2016. Este precio esta sujeto a las certificaciones las
certificaciones de calidad que sus productos agricolas necesita,
como control fitosanitario, debido a las aplicaciones de agroquimicos
gue requiere el cultivo, mano de obra, fertilizantes y labores
culturales.

Esto se debe a la gran demanda que ha tenido en estos ultimos
afios para la produccion de la anonacea, en cuanto al precio de
México y Costa rica vemos que aun estdn en un margen un tanto
alto (especialmente México) esto se debe a los constantes cambios
climatolégicos que han venido presentando en los ultimos afios. Por
otro lado Costa rica ha incremento su demanda en participacion por

demanda de la anonécea.
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IV.  DISCUSION

El propoésito fundamental de esta investigacion fue determinar como fue el
comercio y la competitividad de la guanabana (anonna muricata) peruana en el
comercio internacional. Como sabemos la guanabana (anonna muricata) es un
alimento principal en la dieta de cualquier persona generando trabajo y una
oportunidad de desarrollo econémico del pais, por ende, no solo importa exportar
volimenes grandes de guanabana (anonna muricata) sino lo que en si importa
mas es el precio de exportacion de nuestro producto y que sea competitivo en el
comercio internacional.

Obregon (2013) en su articulo concluyo que: “Este afio, el Pert se ha convertido
en el primer productor de guandbana en Latinoamérica, superando a Brasil y
argentina, que por muchos afios nos llevaron la delantera. Esto es un gran éxito
de la plataforma que integramos y una sefial de que el trabajo persistente y todo
impulso que se dé a la agricultura en el Peru dan resultados. Ya no solo somos
buenos en espérragos, palta, uvas, cacao y café, ahora la guanabana puede ser
vista como un producto de exportacién”. En base al enunciado es cierto lo que
dice pero lo que si se ha comprobado que Per aun no logra alcanzar los niveles
de produccion y la competitividad internacional como para compararnos con
Estados Unidos que es primera potencia en la exportacion de guanabana (anonna
muricata), no obstante podemos ser competitivos en lo que la calidad de nuestro
producto, tal vez no podemos ser primeros productores a nivel internacional pero
la calidad de nuestra guanabana (anonna muricata) es reconocida por todo el
mundo fuera de que somos uno de los paises que cuentan con mayor variedad de
guanabana (anonna muricata) en todo el mundo y a los largo de los ultimos afios
nuestro volumen de produccion ha ido en aumento.

Beleiciks (2005) en su tesis, en una traduccion libre, concluyo que: “Las industrias
de transformacion de la anonna muricata proporcionar puestos de trabajo en las
localidades rurales con limitadas oportunidades de empleo. Los productos de la
guanabana procesada son de las mayores exportaciones extranjeras [...] El
estado tiene ventaja comparativa con respecto otras areas de procesamiento de

guanabana en el pais debido a las condiciones ambientales, econdmicos,
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insumos Yy la proximidad a los mercados extranjeros. La demanda futura para los
productos de guanabana congelada puede debilitarse a medida que la poblacion
estadounidense madure, pero la demanda de Paises del Pacifico debe continuar
creciendo”. En base al enunciado podemos determinar que si bien es cierto la
industria de la transformacion de la guanabana (anonna muricata) brindan
empleo, lastimosamente en el Perl solo procesamos el 3% de esta, tendriamos
gue mejorar en ese aspecto para poder tener una mayor competitividad en el
mercado internacional y a la vez aumentar las oportunidades de empleo, ya que la
industria de la guanadbana es una que genera empleo ya sea en transporte,
productos quimicos, fertilizante, etc.

Jaramillo. (2008) en su articulo concluyo que: “La guanabana esta entre el cuarto
y quinto puesto de consumo a nivel mundial, después del maiz, el trigo, el arroz y
el platano. Es mas eficiente en fijacién de carbohidratos y en indice de cultivo, con
respecto a los demas alimentos. También es generadora de empleo, demanda
mano de obra, [...] se alimentan industrias como el transporte y los fertilizantes”.
Esto coincide con los resultados obtenidos, ya que a pesar de la crisis mundial la
guandbana sigue siendo un producto fundamental y esencial en la dieta de las
personas, fuera de que esta sea una generadora de empleo y que cuando baja el
nivel de exportaciones de este producto se ven afectadas también las empresas

de transporte, fertilizantes, entre otras.
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V.  CONCLUSION
De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado
que la exportacion mundial de la guandbana, durante el periodo 2008 -
2016, ha tenido una tendencia positiva.
De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado
gue la importacion mundial de la guanabana, durante el periodo 2008 -
2016, ha tenido una tendencia positiva.
De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado
gue la exportacion de la guanabana peruana, durante el periodo 2008 -
2016, ha sido competitiva.
De acuerdo con las conclusiones 1, 2 y 3, se puede inferir que el comercio
internacional y la competitividad de la guandbana peruana, durante el
periodo 2008 -2016, han sido favorables para el Perd.
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VI. RECOMENDACIONES
Disefiar un plan para impulsar la inversién en el mercado de la guanabana
(anonna muricata) y de esta manera darle un valor agregado al producto en
mencion, esto resultaria favorable para nosotros ya que a nivel de
Sudamérica somos uno de los paises con mayores indices de produccion.
Desarrollar estrategias que conlleven a que la guanabana (anonna
muricata) peruana sea consumida en nuevos mercados, con el objetivo de
lograr posicionarlos en ellos.
Aprovechar al maximo las condiciones climaticas favorables que tiene el
Perd, mejorando las condiciones de cultivo de las mismas, algo que nos
brindaria una calidad al momento de exportar el producto y a la vez
aprovechariamos mejor el area de cultivo del producto.
Se debe generar mayores incentivos en el sector agricola dirigidos al
incremento de las hectareas de cosechas puesto que esto generara que se
incremente la produccion de guanabana (anonna muricata) y se pueda
tener mayor pronunciacion frente a los mercados internacionales que
solicitan mayores niveles de produccion para el abastecimiento de sus

paises.
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Anexo 1. Matriz de consistencia
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Anexo 2. Juicio de Expertos

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA COMPETITIVIDAD

N Indicadores Pertinencia’ | Relevancla’ | Claridad’ Sugerencias
|Productividad Si | No | Si | No | Si | No
1 |Productividad de China v vV v,
2 |Productividad del Perd J J 4
3
&
Costo unitario de produccion Si No Si No Si_| No
7 |Costo unitario de produccion de China V4 W/ v
ia][com unitario de produccion de Perl v / 74
9
Observaciones (precisar si hay luﬂcloncla):_‘*"m'l J-a/-omgg.
Op Aplicable [»] Aplicable después de corregir [ ] No apllcoblo [ ]

----------------------------------------------------

'Pertinencia: El ltem comesponde al concepto tedrico formulado.

'Relevancia: E! item es apropiado para representar al componente o dimensién especifica del constructo

YClaridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los flems planteados son suficientes para medir la dimensién
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------------------------------------------------------------------------------------------
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CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA COMPETITIVIDAD

Nl indicadores Pertinencla’' | Relevancia’ | Claridad’ Sugerencias
|Productividad Si | No | Si [ No | Si | No
1_|Productividad de China v v v
2_|Productividad del Pery B4 v v
3
6
Costo unitario de produccion Si No Si No Si No
7_|Costo unitario de produccién de China v v v
ia Costo unitanio de produccion de Peru Y 4 v
9

Observaciones (precisar si hay suficiencia):___ {04 Fuf LN G

Op Aplicable [)(] Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]

'Pertinencia: El item corresponde al concepto tedrico formulado.
'Rdwan&:ﬂhmumwb&mmdmnodwnmwm
*Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items planteados son suficientes para medir la dimension 4
MM2 O 46 noviembre de 2016
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CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE EL COMERCIO INTERNACIONAL
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Anexo 3: Cuadros de Resultados

Cuadro 3.1 Valor de exportacion de los principales paises exportadores de
Guanabana, en miles de millones de US § v % 2008-2016

Afios Valor de exportacion de

Chile Espafia |Estados Unidos| Subtotal Mundo

2008 38.57 40.42 0.00 76.98 79.00

2009 0.00 0.02 0.00 0.02 7.52
2010 44.49 72.03 106.85 22337 244 55
201 127.08 77.60 42.18 246 .86 332.61
2012 A44.47 153.86 6.15 204 .43 21212
2013 129.48 279.42 47.92 456 83 843 86
2014 296.38 227.68 49.19 573.26 b&g 59
2015 9.47 164.18 102.85 276.49 299 86
2016 37.08 249.87 260.55 547 50 649 20
Totales 727 1,265 616 2,608 500,000

% 0.15 0.25 0.12 0.52 100

Fuente: A partir de los anexos 1 v 2.
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Cuadro 3.1 Valor de exportacion de los principales paises exportadores de
Guanabana, en miles de millones de US 3 y % 2008-2016

Valor de exportacion de

ARos Chile Espafia |Estados Unidos| Subtotal Mundo
2008 38.57 40.42 0.00 78.98 79.00
2009 0.00 0.02 0.00 0.02 7.52
2010 44.49 72.03 106.85 22337 244 55
2011 127.08 77.60 42,18 24666 332.61
2012 44.47 153.86 6.15 204 49 21212
2013 129.48 279.42 47.92 456.83 843.66
2014 296.38 227.68 49.19 573.26 6858.59
2015 9.47 164.18 102.85 27649 299 66
2016 37.08 249.87 260.55 547 .50 649 20

Totales| 7270233 |1,265.0737 615.6943 2.607.7913 [ 3,026.2430

%o 24 0240 41.8034 20.3452 66.1726 100

Fuente: A partir de los anexos 1 v 2.
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Cuadro 3.1 Valor de exportacidn de los principales paises exportadores de
harina de maca, en miles de millones de US § v % 2008-2016

Valor de exportacidn de

Afos Chile Espafa [Estados Unidos| Subtotal Mundo
2008 38.57 40.42 0.00 7696 79.00
2009 0.00 0.02 0.00 0.02 7.52
2010 44.45 72.03 106.85 22337 244 55
2011 127.08 77.60 42.18 24686 332.61
2012 4447 153.86 6.15 204.49 21212
2013 129.48 279.42 47.92 456.83 843 66
2014 296.38 227.68 49.19 573.26 686 59
2015 9.47 164.18 102.85 276.49 299 86
2016| 37.08 249,87 260.55 547 50 649 20
Totales| 7270233 |1,265.0737 6156943 26077913 3.026
% 24 0240 41.8034 203452 86.1726 100

Fuente: A partir de los anexos 1 vy 2.
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3.1 Valor de exportacion de los principales paises exportadores de
Guanabana, en miles de millones de US 3 v % 2008-2016

Valor de exportacion de

Chile Espafia |Estados Unidos| Subtotal Mundo
38.57 40.42 0.00 75.98 79.00
0.00 0.02 0.00 0.02 752
44.49 F2.03 106.85 22337 244 55
127.08 F7.60 4218 24686 33261
A44.47 153.86 6.15 204 .49 21212
129.48 279.42 47.92 456863 04386
296.38 227.68 49.19 573.26 bad_ 59
0.47 164.158 102.85 276 49 299 86
37.08 249.87 260.55 547 .50 64920
7270233 [ 1,265.0737 615.6943 26077913 3.026
24 0240 418034 203452 86.1726 100

partir de los anexos 1y 2.
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Cuadro 3.1 Valor de exportacion de los principales paises exportadores de
Guanabana, en miles de millones de US 3 v % 2008-2016

Valor de exportacion de

Afos Chile Espafia |Estados Unidos| Subtotal Mundo
2003 38.57 40.42 0.00 I 7898 79.00
2009 0.00 0.02 0.00 0.02 7.52
2010 44.49 72.03 106.85 22337 244 55
2011 127.08 77.60 42,18 246 86 332.61
2012 A44.47 153.86 6.15 204 .49 21212
2013 129.48 279.42 47.92 456.83 643.86
2014 296.38 227.68 49.19 573.26 686.59
2015 9.47 164.18 102.85 276.49 299 86
2016 37.08 249,87 260.55 547 .50 649 20

Totales| 727.0233 | 1,265.0737 615.6943 2 607.7913 [ 3.026.2430

% 24 0240 41.6034 20 3452 66.1726 100

Fuente: A partir de los anexos 1 v 2.
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Cuadro 3.1 Valor de exportacion de los principales paises exportadores de

Guanabana, en miles de millones de US § v % 2008-2016

Valor de exportacidn de

AROS Chile Espafia |Estados Unidos| Subtotal Mundao
2008 | 3857 40.42 0.00 78.98 79.00
2009 0.00 0.02 0.00 0.02 752
2010 | 44.49 72.03 106.85 223 .37 244 55
2011| 127.08 77.60 42.18 | 24686 332 61
2012|  aa.47 153.86 6.15 [ 20449 212 12
2013 129.48 279.42 47.92 | 45683 343 86
2014| 296.38 227.68 4919 | 573.26 £88.59
2015|  9.47 164.18 102.85 | 27649 299 86
2016] 37.08 249.87 260.55 | 54750 £49.20

Totales| 516.8808[ 1075.0161[ 466.6620| 2058 5589[ 30262430
% 17.0800 | 355231 154205 63.0236 100

Fuente: & partir de lo= anexos 1 v 2.




Cuadro 3.1 Valor de exportacian de los principales paises exportadores
de Guanabana, en miles de millones de US 5 v % 2008-2016

Valor de exportacion de

AROS Chile Esparia |stados Unidg Subtotal Mundo
2008 38.567 40.42 0.00 7698 79.00
2009 0.00 0.02 0.00 0.02 752
2010 44.49 72.03 106.85 223 37 244 55
2011 127.08 77.60 42.18 246.86 332.61
2012 A4.47 153.86 6.15 204 .49 21212
2013 129.48 279.42 47.92 456.83 84.3.66
2014 296.38 227.68 49.19 573.26 685.59
2015 9.47 164.18 102.85 276.49 299 86
2016 37.08 249.87 260.55 547.50 649.20

Totales| 727.0233 |1.265.0737 | 615.6943 |2.607.7913 | 3.026.2430

% 24 0240 41.8034 203452 86.1726 100

Fuente: A partir de los anexos 1 v 2.
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Cuadro 3.7 .Indicadores de produccion nacionald de la

guanabana (annona muricata) 2006-2016, expresado
en toneladas entre las hectareas(Ton/He)

ARIOS : PAISES
Peru Mexico Costa Rica

2008 BE_01 32 52 34.69
2009 137.72 39.97 56.40
2010 741 30.09 2142
2011 56.48 2851 2513
2012 55_36 40.08 29 02
2013 38.99 26.19 2747
2014 33.54 29 35 13.54
2015 2891 1717 14 .61
2016 2671 20_36 13.64

Fuente: Faostat
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Cuadro 3.8 Costo unitario de produccion de
Guanabana 20086 - 2016 expresados en
miles US 5/ Kg

ARIOS : PAISES
FPeryu Mexico |Costa Rica

2008a 0.48 2.75 3.05
2009 0.39 2.35 4.05
2010 0.50 2.54 2.08
2011 0.41 1.93 2.22
2012 0.36 1.43 2.44
2013 0.40 1.93 2.31
2014 0.37 1.55 1.06
2015 0.33 1.88 1.043
2016 0.37 1.83 0.97

Fuente: Trademap, Agroaldia, Agrodata, Minagri
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