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Resumen 

El presente trabajo de investigación buscó analizar comparativamente la liquidez, 

antes y durante la COVID-19, en las empresas del sector alimentos que cotizan en 

la BVL, periodos: 2018 al 2021. Se utilizó una metodología de tipo descriptiva 

comparativa y diseño no experimental, con aplicación del análisis documental y la 

ficha de análisis como técnica e instrumento de recolección de datos 

respectivamente; la población estuvo conformada por 240 estados financieros y la 

muestra no probabilística de tipo por conveniencia fue constituida por 96 estados 

financieros. Los resultados que se alcanzaron fueron que la diferencia de la liquidez 

corriente entre los periodos no fue significativa, siendo esta de un 37,5%, la 

diferencia de la prueba ácida entre los periodos tampoco fue significativa a pesar 

de poseer un 10%, la diferencia del capital de trabajo neto no es significativa con 

un 11%, demostrando que estos indicadores durante la pandemia fueron menores; 

del mismo modo, la diferencia de la prueba defensiva no es significativa con un 50% 

y la diferencia de la rotación de cuentas por cobrar no es significativa con un 50%, 

demostrando que estos 2 indicadores durante la pandemia fueron mayores. Se 

concluye que la empresa Gloria S.A., en termino de liquidez, fue la mejor 

posicionada en el sector alimentos, lo cual le favorece frente a accionistas 

potenciales. 

 

Palabras Claves: Liquidez corriente, Prueba ácida, Capital de trabajo neto, Prueba 

defensiva y Rotación de cuentas por cobrar.  
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Abstract 

The present research work sought to comparatively analyze liquidity, before and 

during COVID-19, in companies in the food sector that are listed on the BVL, 

periods: 2018 to 2021. A comparative descriptive methodology and non-

experimental design were used, with the application of documentary analysis and 

the analysis sheet as a data collection technique and instrument, respectively; the 

population was made up of 240 financial statements and the non-probabilistic 

convenience sample was made up of 96 financial statements. The results that were 

achieved were that the difference in current liquidity between the periods was not 

significant, this being 37,5%, the difference in the acid test between the periods was 

not significant either despite having 10%, the difference in net working capital is not 

significant at 11%, showing that these indicators were lower during the pandemic; 

Similarly, the difference in the defensive test is not significant at 50% and the 

difference in accounts receivable turnover is not significant at 50%, showing that 

these 2 indicators were higher during the pandemic. It is concluded that the 

company Gloria S.A., in terms of liquidity, was the best positioned in the food sector, 

which favors potential shareholders. 

 

Keywords: Current liquidity, Acid test, Net working capital, Defensive test and 

Rotation of accounts receivable. 
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I. INTRODUCCIÓN 

Con el pasar del tiempo, las organizaciones encargadas del procesamiento 

de alimentos, han sufrido un importante declive; la poca afluencia de los ingresos 

por el impacto del coronavirus generó una presión insostenible en sus flujos de 

capital, tanto en sus operaciones como en la liquidez; es así que el impacto del 

COVID-19 también se ha dejado sentir en entidades que se benefician de una 

buena situación de capitalización y solvencia. 

Bajo ese contexto, el riesgo económico produjo que diversas organizaciones 

obliguen a sus departamentos a cerrar todas sus actividades, ya que la falta de 

oferta en el mercado ocasiona que los clientes incumplan con sus obligaciones de 

pago, lo que supone una desventaja económica que afecta a todos los niveles 

institucionales. En los países latinoamericanos, se cree que el financiamiento 

estatal es más complejo que el financiamiento privado, debido a que las empresas 

están más diversificadas, lo que también favorece acceder a un crédito en 

instituciones financieras sin intereses (MIDAGRI, 2021). 

En el año 2020, el BCR informó que en el país la mayor parte de la 

paralización manufacturera fue como resultado de las medidas restrictivas estatales 

impuestas por la pandemia, las cuales según sus cifras resultaron en una fuerte 

contracción del 25% del movimiento financiero en el grupo económico peruano de 

alimentos para el segundo trimestre de 2020; ni los escenarios más pesimistas ni 

las estimaciones más duras de las empresas incluían una pandemia como modelo 

variable, ni que decir de un tan importante desempeño económico y financiero. 

En ese sentido, Borad (2021) menciona que la administración de la liquidez 

del capital de trabajo, se debe reanudar con operaciones mediante las cuentas por 

cobrar, inventarios y activos fijos, lo cual otorga a la organización la suficiente 

liquidez para pagar su deuda con vencimiento a corto plazo. 

Perú tiene organizaciones importantes en varios rubros, como por ejemplo 

el de alimentos de primera y segunda necesidad; el grupo económico de alimentos 

pertenece al 3er lugar, siendo el sector analizado en este estudio; durante el 2018 

y 2019, el sector alimentos registró un auge del 12,65%, respecto a años anteriores, 

esto se demuestra en el incremento en la venta al por mayor de alimentos y el costo 

de vida de los ciudadanos; por otro lado, la subdivisión del comercio minorista en 

el país registró un desplazamiento de 2,81%, requiriendo unos niveles altos de 
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oferta y demanda en mercados, supermercados, bodegas y minimarkets 

(Universidad Nacional de Ingeniería, 2020). 

La notoriedad del trabajo de investigación se basa en cómo afecta la falta de 

liquidez a la deuda a corto plazo de las grandes empresas del sector de la 

alimentación, la falta de prepagos debidamente calificados y el hecho entendible de 

que les cuesta hacer los pagos. Esta situación no solo tiene implicaciones a corto 

plazo, sino que incluso puede obligar a estas organizaciones a cerrar sus 

operaciones; según Gonzáles (2021), la evaluación del riesgo de liquidez de una 

organización debe ser el punto de inflexión en la firmeza en las decisiones durante 

el proceso de gestión, para que sean consistentes con las posteriores preferencias 

de conducta. 

De acuerdo a lo expuesto, la presente información se formula como problema 

general: ¿En qué consiste el análisis comparativo de la liquidez, antes y durante la 

COVID-19, en las empresas del sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 

2018 al 2021? 

Así mismo se muestran los siguientes problemas específicos: (1) ¿Cuál es la 

situación de la liquidez corriente, antes y durante la COVID-19, en las empresas del 

sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021? (2) ¿Cuál es la 

situación de la prueba ácida, antes y durante la COVID-19, en las empresas del 

sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021? (3) ¿Cuál es la 

situación del capital de trabajo neto, antes y durante la COVID-19, en las empresas 

del sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021?  

(4) ¿Cuál es la situación de la prueba defensiva, antes y durante la COVID-

19, en las empresas del sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 

2021? (5) ¿Cuál es la situación de la rotación de cuentas por cobrar, antes y durante 

la COVID-19, en las empresas del sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 

2018 al 2021? 

A pesar de la crisis mundial, el mercado peruano se encuentra en una 

escalada gracias al libre comercio y a los empresarios peruanos que optan por la 

deuda o el préstamo como alternativa para garantizar la continuidad de sus 

operaciones, logrando resultados positivos a corto y largo plazo.  

Se pudo observar que las organizaciones, del grupo económico de 

procesamiento de alimentos que cotizan en la Bolsa de Valores de Lima, 
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permanecen en proceso de endeudamiento, debido a que dichas empresas 

necesitaban de un capital más alto para seguir con su actividad comercial, lo cual 

conlleva a que no puedan efectuar sus obligaciones económicas. La falta de 

comprensión es un factor determinante de la estructura de capital inadecuada, y los 

inversores toman decisiones equivocadas o inadecuadas y experimentan 

consecuencias negativas.  

Para comprender el papel que juegan los inversionistas, es necesario 

considerar decisivamente la composición del capital que constituye la organización 

del sector industrial del sector alimentos que cotiza en la Bolsa de Valores de Lima; 

según Sarduy e Intriago (2018), la perspectiva financiera sobre la liquidez es la 

clave para el equilibrio estructural en cualquier modelo de gestión financiera, ya que 

la medición por porcentajes ayuda a conocer cuánto se necesita cubrir los pasivos 

en relación a los activos. 

Flores Sánchez et ál. (2021) mencionan que los intereses que impulsan a 

realizar la investigación son diversos, entre estos están las acciones de (1) brindar 

información sobre la liquidez de las organizaciones productoras de alimentos, un 

problema que no solo se acrecienta, sino que impacta fuertemente en las 

organizaciones industriales en áreas cada vez más competitivas, y (2) analizar los 

recursos básicos presentes de manera continua y activa en el mercado. 

Se plantea como objetivo general: Analizar comparativamente la liquidez, 

antes y durante la COVID-19, en las empresas del sector alimentos que cotizan en 

la BVL, periodos: 2018 al 2021; así mismo se tiene los siguientes objetivos 

específicos: (1) Analizar la liquidez corriente, antes y durante la COVID-19, en las 

empresas del sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021, (2) 

Analizar la prueba ácida, antes y durante la COVID-19, en las empresas del sector 

alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021.  

(3) Analizar el capital de trabajo neto, antes y durante la COVID-19, en las 

empresas del sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021. (4) 

Analizar la prueba defensiva, antes y durante la COVID-19, en las empresas del 

sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021, (5) Analizar la 

rotación de cuentas por cobrar, antes y durante la COVID-19, en las empresas del 

sector alimentos que cotizan en la BVL, periodos: 2018 al 2021. 
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Se plantea como hipótesis general: Existe diferencia significativa entre la 

liquidez antes y durante la pandemia. Así mismo se tiene las siguientes hipótesis 

especificas: (1) Existe diferencia significativa entre la liquidez corriente antes y 

durante la pandemia, (2) Existe diferencia significativa entre la prueba ácida antes 

y durante la pandemia, (3) Existe diferencia significativa entre el capital de trabajo 

neto antes y durante la pandemia, (4) Existe diferencia significativa entre la prueba 

defensiva antes y durante la pandemia y (5) Existe diferencia significativa entre la 

rotación de cuentas por cobrar antes y durante la pandemia. 

La presentación del resumen de problemas y objetivos de la investigación, 

se exponen en el Anexo 2. 
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II. MARCO TEÓRICO 

Esta sección cita las investigaciones previas presentadas como tesis y 

artículos científicos que dan sustento a la investigación, los antecedentes están 

orientados a la variable liquidez. 

Misaglia y Sánchez (2020) explican que las razones de liquidez se utilizan 

para calcular la capacidad que tiene la entidad para hacer frente a sus compromisos 

de corto periodo. Además, se compara con los recursos disponibles, los cuales 

podrían ser liquidez corriente, prueba ácida, capital de trabajo neto, prueba 

defensiva y rotación de cuentas por cobrar. 

Ramos (2021) propuso un procedimiento de diferentes modelos de 

cobranza, para disminuir las cuentas por recaudar que se reflejan en la solvencia 

de la organización. En cuanto a la metodología empleada se aplicó la revisión 

documental dentro de un alcance descriptivo explicativo. Como resultado se planteó 

la preparación de un manual de procedimientos de cuentas por cobrar que facilite 

el seguimiento de los clientes, para producir el impacto esperado en la liquidez. Se 

concluyó que la mora en las cuentas por cobrar afecta negativamente a la liquidez, 

siendo estos indicadores durante los últimos 06 años inferiores a 1. 

Mora (2019) puso en efecto el uso de los índices de solvencia, por medio de 

metodología descriptiva, ya que relata la realidad de la cooperativa analizada de 

forma objetiva, específicamente en lo vinculado a la liquidez. En cuanto al resultado, 

se encontró que sí se cumplen los parámetros y se tienen los suficientes recursos 

tanto en bienes tangibles como en dinero. En conclusión, la entidad sujeta a estudio 

no ha llegado a su límite de liquidez inmediata que sostienen los organismos de 

control, debiéndose superar estos índices con alternativas viables como el 

incremento de reservas en el Banco Central. 

Jaramillo (2019) analizó los índices de liquidez, patrimonio y capital de las 

entidades financieras, bajo la normativa de los sistemas de regulación financiero y 

monetario del Ecuador; para esto se aplicó como método un estudio de carácter 

descriptivo basado en argumentaciones teóricas de artículos científicos. En relación 

al resultado, se obtuvo que los indicadores financieros son un mecanismo necesario 

para evaluar la estabilidad, capacidad de endeudamiento y generar liquidez a través 

de la interpretación de cifras junto a la información en general. Se concluyó que los 



6 
 

índices de liquidez bajaron en septiembre del 2018 en relación con el 2017 en un 

mínimo porcentaje de 1,56%, lo cual no quiere decir que la institución es insolvente. 

Altamirano (2020) analizó el nivel de solvencia de la empresa Tecocha S.A 

Chiclayo para el año 2018; en cuanto a la metodología empleada fue de tipo 

descriptiva, con una población compuesta por el total de los estados financieros, a 

la cual se les aplicó una encuesta diseñada conforme a lo requerimientos de 

fiabilidad y validez. Como resultado se obtuvo que la entidad no cuenta con 

estrategias financieras para optimizar la liquidez de la empresa. Se concluyó que 

para el ejercicio 2018, la empresa presenta una razón de 1,80 y para el ejercicio 

2017 una razón de 1.1, empleadas para cubrir cada sol del pasivo circulante. 

Hinostroza y Chumpitaz (2020) analizaron el impacto generado en la liquidez 

y solvencia a raíz del Covid-19 en las instituciones del rubro hotelero supervisadas 

por la SMV, por medio de una metodología de tipo cualitativo y nivel descriptivo, 

además de utilizarse fuentes bibliográficas y normas contables.  

En cuanto al resultado se dedujo que los alcances obtenidos fueron 

adecuados y suficientes para desarrollar un trabajo óptimo y las limitantes 

encontradas no cuentan con el suficiente fundamento para volver inviable esta 

investigación. En conclusión, los estados financieros reflejan el panorama 

económico de la organización en el contexto actual; de igual modo, evalúan el 

posible escenario futuro de estas, es decir, si las entidades cuentan con las 

capacidades de seguir operando en el futuro. 

Jáuregui y Del Águila (2018) analizaron la solvencia, rentabilidad y liquidez 

de la organización ANEXO EIRL, aplicándose una metodología descriptiva, de 

diseño no experimental y de corte transversal; la población estuvo integrada por los 

estados financieros de la organización, para ello se hace uso de diversas fuentes 

bibliográficas. En relación al resultado, la entidad pose capacidad suficiente para 

afrontar sus compromisos con terceros. Se concluyó que el activo circulante resulta 

4,25 veces más grande que el pasivo circulante y que por cada sol de deuda, la 

empresa posee 4,25 soles para poder cubrirla. 

La presente tesis se basó en la información obtenida en relación al análisis 

comparativo de la liquidez, el cual se obtuvo de diversas fuentes de información 

que ayudaron a sustentarlo de manera teórica; es así que las bases teóricas 

mencionan a Ferrer et ál. (2020), los cuales definen a la liquidez como la facultad 
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que tienen los derechos y bienes del activo para convertirse en valores monetarios 

en el plazo corto. 

A continuación, se muestran enfoques conceptuales que sustentan la 

primera variable; entre estos se mencionan a Aranda y Paredes (2020), los cuales 

sostienen que la liquidez es la capacidad puntual de convertir los activos en liquidez 

o de alcanzar los recursos monetarios disponibles para afrontar los vencimientos 

suscitados en el corto plazo. 

En este sentido, se presentan enfoques conceptuales de la variable de 

estudio por parte de Tacuri y Villanueva (2021), quienes consideran a la liquidez 

como la capacidad monetaria que posee un negocio o empresa, para afrontar sus 

obligaciones; por lo tanto, se desprende que la empresa para brindar cobertura 

sobre sus deudas con los diferentes entes relacionados al giro comercial necesita 

de cierto grado de liquidez que respalde sus operaciones. 

Por su parte, Herrera et ál. (2017) señalan que la liquidez es la velocidad con 

la que una entidad subsana y cumple sus deberes en el corto plazo, asimismo se 

considera como la destreza para transformar los activos en efectivo. En síntesis, la 

liquidez se entiende como la facultad con la que cuenta una organización para 

cubrir sus pasivos con respecto al corto plazo y de ese modo se garantiza el 

cumplimiento de sus obligaciones. 

De igual modo, Gutiérrez y Tapia (2020) sostienen que la liquidez está 

representada por la velocidad, facilidad y el nivel de merma para transformar en 

tesorería los activos circulantes, por lo que se puede sostener que la liquidez es 

una propiedad de cálculo para saber si un activo es más realizable con certeza en 

el corto plazo sin incurrir en una pérdida; en este sentido, la liquidez está 

representada por la rapidez en que un activo se vuelve en efectivo en un plazo 

corto. 

Por otro lado, Barrantes y Apaza (2020) mencionan al término “liquidez en 

los negocios” como la disponibilidad de efectivo y otros activos que posee la 

empresa para saldar sus obligaciones, facturas y otros gastos. Cada negocio 

necesita de un monto particular de solvencia para cubrir sus facturas y gastos, en 

esto el nivel bajo de solvencia en las organizaciones significa que el negocio 

necesita un capital extra y el rendimiento es pobre, por lo tanto, se colige que cada 

entidad a nivel particular necesita de cierta cobertura de liquidez para cubrir sus 
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deudas y posibles gastos, del mismo modo dicho nivel de liquidez cambia de un 

periodo a otro. 

La importancia de la liquidez consiste en garantizar el nivel de solvencia de 

una entidad para enfrentar sus obligaciones con terceros, tales como acreedores y 

proveedores; sobre esto, Barrantes y Apaza (2020) sostienen que la liquidez es 

importante porque una empresa que se queda sin efectivo se enfrenta a un gran 

número de riesgos, debido a la posibilidad de incumplimiento de los pagos con 

acciones desencadenantes por parte de acreedores, proveedores y contrapartes; 

por ejemplo, una empresa puede tener el objetivo de reestructurar su deuda para 

establecer un calendario de pago sostenible. 

De igual modo, Vásquez et ál. (2021) manifiestan que la liquidez es muy 

importante en las empresas, dado que resulta una herramienta para gestionar la 

capacidad de hacer frente a las deudas con terceros; en este sentido, la liquidez 

resulta un mecanismo importante en las empresas para garantizar la capacidad de 

pago con terceros. 

Parte de la relación entre liquidez y rentabilidad radica en que ambos son 

inversamente proporcionales en el corto plazo, dado que la consecución de una 

implica el decrecimiento de la otra; Apaza (2020) agrega que la liquidez y la 

rentabilidad son el dilema del administrador financiero, puesto que estas dos 

definiciones presentan vínculos abiertamente opuestos en el corto plazo, porque la 

satisfacción de una de ellas se obtiene mediante el detrimento de la otra. 

Del mismo modo, señalan también que la mayor liquidez tiene un impacto 

directo en la rentabilidad a medida que se incrementa el costo del capital. En 

esencia, la relación entre la liquidez y la rentabilidad es inversa, por una parte una 

alta liquidez es el objetivo fundamental de la gestión del capital de trabajo, mientras 

que por otra parte, la rentabilidad como objetivo está alineado con el objetivo 

general de una empresa, es decir con la maximización de la riqueza; en este 

sentido, resulta clave afirmar que pueden existir políticas que se inclinen hacia la 

liquidez y otras que se inclinen hacia la rentabilidad, lo que se entiende entonces 

como una decisión gerencial de decidir el rumbo de la empresa en el corto plazo. 

En lo que respecta a los ratios de liquidez, Barrantes y Apaza (2020) 

sostienen que los ratios de liquidez evalúan la liquidez de una empresa, lo que se 

conoce como su capacidad para cambiar sus activos en efectivo y pagar sus 



9 
 

obligaciones sin ninguna dificultad significativa (retraso o pérdida de valor). Los 

ratios de liquidez son particularmente útiles para proveedores, empleados, bancos, 

etcétera; por lo tanto, se desprende que los ratios de liquidez analizan el grado de 

liquidez en una organización para cubrir sus obligaciones y transformar parte de 

sus activos en efectivo. 

En cuanto a los indicadores financieros de solvencia, Apaza (2020) 

menciona que se emplean para estimar la capacidad que posee una institución para 

saldar sus obligaciones en el plazo corto, a partir de esto se pueden conseguir 

diversos criterios de juicio vinculados con la solvencia monetaria actual de la 

organización y su capacidad para ser responsable con sus obligaciones en el 

tiempo, en caso de situaciones adversas. En esencia, los ratios financieros 

relacionados a la liquidez son utilizados para apreciar la capacidad de una entidad 

de garantizar el pago de sus obligaciones a corto plazo proporcionando elementos 

de juicio para medir el grado de solvencia actual. 

Del mismo modo, Valdez et ál. (2020) indican que los ratios o razones 

financieras son parte fundamental de los estados financieros, los mismos que 

cuantifican características de una entidad. Los ratios financieros son jerarquizados 

en relación al aspecto del efectivo, por lo tanto se desprende que las razones 

financieras son herramientas que permiten examinar los informes financieros y 

expresan el nivel de liquidez, rentabilidad y solvencia de una organización. 

En cuanto a la importancia de los ratios, Valdez et ál. (2020) mencionan que 

los ratios financieros permiten realizar comparativas entre entidades, industrias, 

diferencia de periodos de tiempos de una determinada entidad y el promedio de las 

empresas en industrias relacionadas, en otras palabras, la importancia de los ratios 

incide en que estos permiten comparar resultados entre empresas relacionadas en 

un mismo giro comercial. 

En este sentido, Jaramillo et ál. (2021) indican que los ratios financieros son 

de gran beneficio para el gerente porque, en concordancia a lo manifestado en el 

diagnóstico de las finanzas, puede proceder a tomar decisiones apropiadas y 

efectuar estrategias oportunas; del mismo modo, Párraga et ál. (2021) sostienen 

que la importancia de aplicar ratios financieros para la adopción de decisiones, 

reside en que la medición es un medio para conocer cómo están las medianas y 

pequeñas empresas en sus diferentes áreas y disponer de información oportuna 
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para tomar decisiones asertivas, las cuales orienten los recursos financieros en la 

ejecución de planes de mejora continua. 

En cuanto a los objetivos de los indicadores financieros, Valdez et ál. (2020) 

indican que los ratios financieros tienen el objetivo de simplificar la toma de 

decisiones gerenciales y facilitar la gestión de las mismas; por ello, las técnicas de 

análisis están basadas en el método de los indicadores financieros como una 

herramienta no solo útil sino indispensable; en este sentido, Vásquez (2021) 

manifiesta que dentro de los objetivos de las razones financieras se encuentra el  

mostrar la rapidez con que la entidad convierte en dinero los activos como 

inventarios o cuentas por cobrar, además de la cobertura de los pasivos. 

En cuanto a la clasificación de los ratios, Párraga et ál. (2021) menciona que 

entre los indicadores financieros más destacados y de mayor uso para llevar a cabo 

el análisis financiero de las entidades, se encuentran los indicadores de solvencia, 

actividad, eficiencia, endeudamiento, rentabilidad y liquidez; es a través de estos 

índices se pueden identificar las áreas que tienen mayor rendimiento monetario, así 

como los que deben ser optimizados. 

Por su parte, Sáenz (2019) refiere que entre las razones financieras que son 

más utilizadas por las entidades para realizar el análisis financiero, se citan: los 

índices que miden el nivel de riesgo de la organización (indicadores de actividad, 

indicadores de liquidez, indicadores de endeudamiento) y los índices que miden el 

nivel de rendimiento de la entidad (indicadores de rentabilidad). 

Por otro lado, en lo que respecta al ratio de liquidez corriente, Apaza (2020) 

sostiene que la liquidez corriente es una relación de eficiencia y liquidez que mide 

la capacidad que posee una organización para hacer frente a sus pasivos a plazo 

corto, haciendo uso de sus activos corrientes. 

Por su parte, Ferrer et ál. (2020) agrega que el ratio corriente señala el 

número de veces sobre la cual la empresa puede pagar sus obligaciones de deuda 

corriente en función de sus activos; el término “Corriente", por lo general significa 

un corto periodo de tiempo de menos de doce meses. 

En lo relacionado al ratio de prueba ácida, Ferrer et ál. (2020) considera que 

el presente ratio financiero representa una prueba de liquidez más estricta que el 

ratio corriente, debido a que analiza qué tan bien puede la empresa avalar sus 

obligaciones de deuda a corto plazo sin tener que vender ninguno de sus 
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inventarios para hacerlo; del mismo modo, Sáenz (2019) añade que esta prueba es 

comparable al índice de solvencia corriente, pero dentro del activo corriente no se 

considera el inventario de productos, este indicador muestra una medida de 

solvencia más precisa y por lo tanto, no debe ser inferior a 1. 

En cuanto al ratio de capital de trabajo, Apaza (2020) indica que no 

constituye una razón financiera, aunque, es considerada como uno de los 

mecanismos mayormente utilizados para medir la solvencia de una organización. 

Muestra la cantidad monetaria que dispone una entidad para cubrir sus gastos 

operativos, una vez restadas todas sus obligaciones corrientes. 

Por su lado, Sáenz (2019) refiere que este indicador mide la capacidad de 

obtención de créditos dado que representa para los acreedores cierto nivel de 

seguridad o bien muestra la capacidad de pago de la organización para solventar 

sus pasivos a plazo corto, es decir es el recurso monetario que cuenta la empresa 

para realizar sus operaciones con normalidad; sobre este aspecto, el capital de 

trabajo son los recursos que requiere una entidad para la puesta en marcha de sus 

actividades y resulta de la diferencia entre sus activos corrientes con sus pasivos 

corrientes,  

En lo referido al ratio de prueba defensiva, Valdez et al. (2020) detalla que 

la prueba defensiva señala la capacidad de la entidad en ser operativa en función 

de sus activos líquidos sin utilizar sus flujos de ventas; en cuanto al ratio de rotación 

de cuentas por cobrar, Apaza (2020) sostiene que el mencionado indicador muestra 

el número de veces que en el año la empresa transforma sus cuentas por cobrar 

en efectivo. 
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III. METODOLOGÍA 

3.1. Tipo y Diseño de Investigación 

3.1.1 Tipo de Investigación 

El tipo de investigación es descriptivo comparativo, debido a que se basa en 

una descripción de la situación del fenómeno o población sobre la que se realiza el 

estudio de caso y una comparación de la duración; al respecto, López y Pérez 

(2022) indican que este tipo de búsqueda caracteriza a la población objeto de 

estudio, lo cual permite conocer diferentes situaciones a través de descripciones 

precisas de sujetos, acciones y procedimientos.  

Por otro lado, Ruiz et al. (2022) mencionan que la investigación descriptiva 

se define de manera más útil de elaborar el estudio, usando las observaciones 

cuantitativas y cualitativas; para el presente estudio, se recopilaron datos que 

explican el comportamiento de la liquidez. 

3.1.2 Diseño de Investigación 

El diseño de este estudio se categoriza como no experimental, debido a que 

no se manipularon las variables; sobre esto, Ribadeneira et ál. (2022) explican que 

el diseño no experimental se usa sin la manipulación intencionalmente de las 

variables, en donde los sucesos se muestran y analizan dentro del marco existente. 

Este tipo de investigación consiste en evaluar fundamentalmente las 

variables a través de un tiempo determinado con el objetivo de analizarlo; Fernández 

et ál. (2016) señalan que no existe la manipulación de ninguna de las variables, ya 

que solo se observan dentro de su entorno para para su posterior análisis  

El diseño de la investigación es: 

X1AP diferente X1DP 

X2AP diferente X2DP 

X3AP diferente X3DP 

X4AP diferente X4DP 

X5AP diferente X4DP 

Donde: 

X1AP= Razón corriente Antes de Pandemia    

X1DP= Razón corriente Después de Pandemia 

X2AP= Prueba ácida Antes de Pandemia    

X2DP= Prueba ácida Después de Pandemia 
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X3AP= Capital de trabajo neto Antes de Pandemia    

X3DP= Capital de trabajo neto Después de Pandemia 

X4AP= Prueba defensiva Antes de Pandemia    

X4DP= Prueba defensiva Después de Pandemia 

X5AP= Rotación de cuentas por cobrar Antes de Pandemia    

X5DP= Rotación de cuentas por cobrar Después de Pandemia 

3.2. Variables y Operacionalización 

La variable de estudio se denomina como Variable 1 o Liquidez, la cual se 

encuentra comprendida por las dimensiones Razón corriente, Prueba ácida, Capital 

de trabajo neto, Prueba defensiva y Rotación de cuentas por cobrar. 

Se menciona que la variable utilizada en esta tesis es cuantitativa porque se 

formula objetivos, hipótesis y sugerencias, los mismos que se detallan en la matriz 

de operacionalización (ver Anexo 2). 

3.3. Población, Muestra, Muestreo y Unidad de Análisis 

3.3.1 Población 

La población estaba constituida por 240 estados financieros de las empresas 

del sector alimentos que cotizan en la BVL, los cuales se encuentran conformados 

por 120 estados de situación financiera y 120 estados de resultados integrales; 

según Montanero y Minuesa (2017), la población incluida en la investigación, al 

mismo tiempo que participa en este proceso, está compuesta por personas, 

organismos, objetos y registros médicos separados por el análisis del problema de 

la encuesta.  

La población puede ser una empresa, ciudad, país, etcétera, e n  d o n d e  

o  d e  l a s  c u a l e s  s e  permita obtener conclusiones claras y casi precisas. A 

pesar de ello, se tiene que ser consciente d e  la variación de dicha población a 

través del tiempo (López et ál., 2018). 

Criterios de inclusión. Se incluyeron a los estados de situación financiera 

y estados de resultados integrales trimestrales de las empresas del sector 

alimentos que cotizan en la BVL. 

Criterios de exclusión. Se excluyeron a los estados de cambio en el 

patrimonio neto y estados de flujo de efectivo de las empresas del sector alimentos 

que cotizan en la BVL. 
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3.3.2 Muestra 

La muestra estuvo conformada por 96 estados financieros de las empresas 

del sector alimentos que cotizan en la BVL, los cuales son 48 estados de situación 

financiera y 48 estados de resultados integrales, dentro del periodo 2018 al 2021; 

según Morales y Barrera (2021), la muestra es una proporción de la población que 

tiene características representativas y adecuadas, sobre las cuales se efectúan 

mediciones a manera de resultados, los que a su vez se infieren sobre la población. 

3.3.3 Muestreo 

El muestreo que se usó fue el no probabilístico; sobre esto, Ruiz Cabezas 

(2022) menciona que el investigador al utilizar este método de muestreo, prefiere 

patrones fundamentados en un dictamen parcial en lugar de uno al azar; se 

denomina un muestreo no probabilístico, porque fueron fundamentadas en un 

dictamen intrínseco en lugar de uno eventual; 

Dentro de esta clasificación se utilizó el tipo por conveniencia, creando 

prototipos fáciles con accesos disponibles en todos los miembros que conforman la 

muestra, en el transcurso del tiempo con cualquier determinación de cualquier 

componente propio; según Carmona y Tirado (2019), el muestro por conveniencia 

lo aplica el investigador porque tiene un enfoque plasmado, primero analiza, debate 

y delibera para poder tener una lista de objetivos. 

3.3.4 Unidad de Análisis 

La unidad de análisis fueron los estados de situación financiera y los estados 

de resultados integrales de las empresas del sector alimentos que cotizan en la 

BVL; al respecto, Salazar y Del Castillo (2018) precisan que la unidad de análisis 

es la que califica como sujeto o elemento de estudio. 

La unidad de análisis son los tipos que se estudian en esta ocasión, en otras 

palabras, el procedimiento que se componen en tres pasos: a) supervisión de la 

contribución, meta y disposición del día, b) exhibición del dictamen, c) examen de 

los aciertos (Bachini et al., 2018). 

3.4. Técnicas e Instrumentos de Recolección de Datos 

3.4.1 Técnica de Recolección de Datos 

La técnica utilizada fue el análisis documental; al respecto, Alegre (2022)  

menciona que el análisis de documental consta de una serie de fases orientadas a 

presentar el argumento y el formato de un documento para facilitar la investigación; 
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por lo tanto, el análisis documental como un grupo de procedimientos que 

representan el contenido y el formato de un documento para facilitar la exploración, 

constituyéndose en pasos de selección de ideas relevantes para un documento 

representativo e informativo. 

Vargas et. ál (2021) afirman que el análisis documental es el procedimiento 

utilizado por analistas y diseñadores para las investigaciones, con el fin de 

encontrar información para iniciar el estudio de las variables. El análisis documental 

debe enfatizar que puede encontrar e identificar los diversos documentos que está 

buscando en su contenido. 

3.4.2 Instrumento de Recolección de Datos 

El instrumento usado fue la ficha de análisis documental; este tipo de 

instrumento es definida por Lacomunamex (2021), como una herramienta de 

recopilación y organización de elementos importantes de la fuente, la cual 

representa con precisión el contenido y aceleran la selección y la recopilación del 

objeto estudiado.  

Se elaboró el instrumento en Microsoft Excel, separando trimestralmente y 

comparando la información contable para la elaboración de los indicadores 

financieros de las empresas del sector alimentos que cotizan en la BVL. La 

información financiera se consiguió de la página web de la Bolsa de Valores de 

Lima, la cual se vertió en el instrumento que se muestra en el Anexo 4. 

3.5 Procedimientos 

En esta tesis se usó como dispositivo de recaudación el análisis documental; 

de manera teórica, López y Pérez (2022) informan que los procedimientos 

comprometen tres aspectos, el primero se da mediante un pequeño referéndum a 

la guía documental, ya que es un utensilio para compilar documentación para el 

estudio; el segundo es la validación de la guía documental y el tercero es el proceso 

de recopilar los datos y codificar las referencias.  

De este modo, se elaboró la ficha de análisis documental en la que se 

organizó la extracción de la variable liquidez y sus ratios; posterior a ello, se solicitó 

los estados de situación financiera y estados de resultados integrales trimestrales 

de las empresas del sector alimentos que cotizan en la BVL para los años 2018, 

2019, 2020 y 2021, haciendo un total de 96 documentos servibles para el cálculo y 

análisis de los ratios financieros. 
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3.6. Método de Análisis de Datos 

El método de análisis de datos que se utilizó fue el analítico, de esta forma, 

se hizo un estudio colectivo sobre el objeto de estudio para aplicar el análisis 

individual a la variable, es decir que el foco estuvo en las opiniones más 

importantes. Se utilizaron métodos estadísticos apropiados y estadísticos 

asociados para analizar la información, procesar y presentar los datos mediante el 

programa Microsoft Excel.  

Según Alegre (2022), el método analítico permite la descomposición de 

propiedades, consiguiendo una media superior de análisis de los componentes de 

la pertenencia. Es comprensible que el método tenga buena conexión en la 

investigación para extraer y analizar los componentes más importantes. Es 

necesario recalcar que el análisis debe enfatizar que la base de datos se creó con 

el software SPSS versión 27 para adaptar las particularidades de la estadística en 

las comparaciones descriptivas. 

3.7. Aspectos Éticos 

Según Cuida et ál. (2021), los aspectos éticos ayudan a proteger los 

derechos de los autores y dan originalidad a sus actividades de investigación. 

algunos de ellos tienen valor moral y también son útiles para realizar 

investigaciones científicas; por otro lado, Sanders (2021) informa que la tendencia 

de la conducta del estudio es la práctica asociada a la solución de los problemas 

encontrados en la realización del estudio.  

En cuanto a la redacción del informe de tesis, se realizó mediante las 

orientaciones de la Resolución de Vicerrectorado de investigación N.º 011-2020-VI-

UCV, emitida el 05 de abril del 2022, el cual establece un convenio mostrando que 

la preparación del estudio debe denotar claridad y honradez. Garantizando la 

importancia de la ética de la investigación, por tanto, se determinó los aspectos 

éticos que se utilizarán en las investigaciones científicas, priorizando el respeto a 

los autores de las referencias de información, mediante las citas propias en el estilo 

indicado (APA 7.ª Ed.). 
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IV. RESULTADOS 

El desarrollo del objetivo específico 1, tuvo en cuenta el análisis de medias 

del ratio de Liquidez corriente (ver Figura 1), en ella se observó que la liquidez 

corriente antes de la pandemia es mayor que la obtenida después de la pandemia, 

No obstante, falta comprobar si esta diferencia es significativa o no. 

 

Figura 1. Diferencia de medias de la liquidez corriente antes y durante la pandemia. 

 

Para la comprobación, de manera inicial se realizó la prueba de normalidad 

de los datos, tal como se muestra en la Tabla 1, la prueba de Shapiro Wilk, por 

tratarse de una muestra menor a 30 datos, arroja valores significativos (<0,05), por 

lo que se asume que los datos se comportan de manera no normal, lo cual es 

suficiente para comprobar la diferencia de medias de manera no paramétrica. 

Planteamiento hipotético de la normalidad: 

H0: La liquidez corriente tiene distribución normal 

H1: La liquidez corriente es distinta a la distribución normal 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 
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Tabla 1 

Normalidad de la liquidez corriente 

 

Los resultados de la prueba de normalidad presentan resultados 

significativos (<0,05), por lo que el tratamiento comparativo es propicio para una 

prueba no paramétrica (Wilcoxon). 

La Tabla 2, muestra los resultados de la prueba de Wilcoxon, bajo el 

siguiente planteamiento hipotético de investigación: 

H0: No existe diferencia significativa entre la Liquidez corriente antes y 

durante la pandemia. 

H1: Existe diferencia significativa entre la Liquidez corriente antes y durante 

la pandemia. 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 

Se observó que el valor sig. de 0,079 es mayor a la significancia (0,05), por 

lo que existe suficiente evidencia estadística para decir que la diferencia de la 

liquidez corriente en la empresa no es significativa (>0,05), por lo que se acepta la 

hipótesis nula; sin embargo, se puede observar que, en base a la suma y promedio 

de rangos, la Liquidez corriente durante la pandemia fue menor que la Liquidez 

corriente antes de la pandemia. 

En la Tabla 2 se muestra la liquidez corriente de las empresas del sector 

alimentos que cotizan la Bolsa de Valores de Lima de los periodos 2018 al 2021, el 

cual es uno de los indicadores más importantes para las empresas, debido a que 

permite transitar con normalidad el avance en su giro de negocios.  

La empresa Leche Gloria SA evidencia un índice promedio de 1,43 antes de 

la pandemia de la COVID-19, siendo suficiente para cubrir cada sol de las 

obligaciones a corto plazo trimestralmente, mientras que durante la pandemia de la 

COVID-19 se vio incrementado a 1,62, lo cual demuestra que disminuyó sus costos 

y aumentó su flujo de cobranza a clientes y cobros relativos a su actividad 

operacional.  

Variable gl  Valor Sig. 

Diferencia de la liquidez corriente 24  000 
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Con respecto a las otras organizaciones, Alicorp SAA y Laive SA sus estados 

financieros denotan que sus obligaciones a corto plazo y su pasivo corriente 

incrementaron en relación a Leche Gloria SA, con lo cual Alicorp SAA no logró hacer 

frente a sus obligaciones en los años 2018 al 2019 por que mostró un ratio de 0,87 

y en el periodo 2020 al 2021 disminuyó a 0,76 esto sucedió que se hicieron con 

cuentas por pagar de terceros y relacionadas. 

En tanto Laive SA obtuvo en promedio, previo a la pandemia de la COVID-

19, de 1,43 trimestral debido a la condición particular de la rotación de sus 

inventarios. En la Figura 1, se muestra un desequilibrio entre las entidades 

organizacionales sobre el ratio mencionado, esto evidencia que las empresas 

Leche Gloria SA y Laive SA cuentan con el activo corriente suficiente para poder 

cumplir con sus deudas y/o compromisos de pago a corto plazo. 

Tabla 2 

Rangos de la liquidez corriente 

Dimensión en diferencia N Rango promedio Suma de rangos 

Liquidez corriente durante la 

pandemia - Liquidez corriente 

antes de la pandemia 

  Rangos negativos 

  Rangos positivos 

  Empates 

  Total 

16a 

8b 

0c 

24 

13,22 

4,50 

211,50 

88,50 

a. Liquidez corriente durante la pandemia < Liquidez corriente antes de la pandemia 

b. Liquidez corriente durante la pandemia > Liquidez corriente antes de la pandemia 

c. Liquidez corriente durante la pandemia = Liquidez corriente antes de la pandemia 

 
  

 

Tabla 3 

Prueba de Wilcoxon de la liquidez corriente 

Valor  

Z 

Sig. asintótica(bilateral) 

-1,758b 

,079 

a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon 
b. Se basa en rangos positivos 
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Los resultados en base al objetivo específico 2, se ciñeron a la 

exploración de los datos por medio de una gráfica de medias (ver Figura 2), en ella 

se observó que la prueba ácida antes de la pandemia es mayor que la obtenida 

después de la pandemia, a pesar de ello, falta comprobar si esta diferencia es 

significativa o no. 

 

Figura 2. Diferencia de medias de la prueba ácida antes y durante la pandemia. 

 

Para la comprobación, de manera inicial se realizó la prueba de normalidad 

de los datos, tal como se muestra en la Tabla 4, la prueba de Shapiro Wilk, por 

tratarse de una muestra menor a 30 datos, arroja valores significativos (<0,05), por 

lo que se asume que los datos se comportan de manera normal, lo cual es suficiente 

para comprobar la diferencia de medias de manera no paramétrica. 

H0:La prueba ácida tiene distribución normal 

H1: La prueba ácida es distinta a la distribución normal 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 
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Tabla 4 

Normalidad de la prueba ácida 

Los resultados de la prueba de normalidad presentan resultados 

significativos (<0,05), por lo que el tratamiento comparativo es propicio para una 

prueba no paramétrica (Wilcoxon). 

La Tabla 6, muestra los resultados de la prueba de Wilcoxon, bajo el 

siguiente planteamiento hipotético de investigación: 

H0: No existe diferencia significativa entre la prueba ácida antes y durante la 

pandemia. 

H1: Existe diferencia significativa entre la prueba ácida antes y durante la 

pandemia. 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 

Se observó que el valor sig. de 0,502 es mayor a la significancia (0,05), por 

lo que existe suficiente evidencia estadística para decir que la diferencia de la 

prueba ácida en la empresa no es significativa (>0,05), por lo que se acepta la 

hipótesis nula; No obstante, se observa que la suma de los rangos de la Prueba 

ácida durante la pandemia es menor que la Prueba ácida antes de la pandemia, en 

cambio es mayor en el rango promedio. 

En la Tabla 5, se examina el índice de la prueba ácida de las empresas del 

sector alimentos que cotizan en la BVL durante el 2018 al 2021; este indicador es 

profundamente fundamental, ya que facilita proseguir con las operaciones de la 

empresa y cubrirlas de una manera más liquida y eficaz.  

A continuación, el indicador de la prueba ácida muestra que las 3 empresas 

no pueden cumplir con sus obligaciones a corto plazo, basándose el dinero en 

efectivo, efectivo en tránsito y cuentas por cobrar comerciales, lo cual señala que 

las empresas invierten en sus inventarios y en los activos fijos, dándole prioridad a 

la rentabilidad antes que a la liquidez.  

En la Figura 2, se evidencia que el indicador de las empresas del sector 

alimentos disminuyó en los periodos antes de la pandemia del COVID-19; por otro 

Variable gl  Valor Sig. 

Diferencia de la prueba ácida 24      .001 
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lado, Leche Gloria SA tiene un promedio más alto para cubrir las obligaciones de 

corto plazo antes de pandemia de la COVID-19 es de 0,66 y durante de pandemia 

de la COVID-19 es de 0,87 asegurando que sus inventarios se renueven, 

agregando que su mercadería no se vende tan rápido durante la pandemia de la 

COVID-19. 

Por otro lado, las organizaciones Laive SA y Alicorp SAA tienen los 

indicadores más bajos, ya que priorizan la rentabilidad antes que la liquidez, en 

inversiones de activos fijos y sus inventarios de materias primas, materiales 

auxiliares. 

Tabla 5 

Rangos de la prueba ácida 

Dimensión en diferencia N Rango promedio Suma de rangos 

Prueba ácida durante la 

pandemia - Prueba ácida antes 

de la pandemia   

  Rangos negativos 

  Rangos positivos 

  Empates 

  Total 

16a 

8b 

0c 

8 

10,84 

15,81 

173,50 

126,50 

d. Prueba ácida durante la pandemia < Prueba ácida antes de la pandemia 
e. Prueba ácida durante la pandemia > Prueba ácida antes de la pandemia 
f. Prueba ácida durante la pandemia = Prueba ácida antes de la pandemia 
 

 

 

Tabla 6 

Prueba de Wilcoxon de la prueba ácida 

Valor  

Z 

Sig. asintótica(bilateral) 

-,672b 

,502 

a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon 
b. Se basa en rangos positivos 
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Los resultados en base al objetivo específico 3, se ciñeron a la 

exploración de los datos por medio de una gráfica de medias del capital de trabajo 

(ver Figura 3), en ella se observó que el capital de trabajo antes de la pandemia fue 

mayor que la obtenida después de la pandemia, por otro lado, falta comprobar si 

esta diferencia es significativa o no. 

 

 

Figura 3. Diferencia de medias del capital de trabajo antes y durante la pandemia. 

Para la comprobación, de manera inicial se realizó la prueba de normalidad 

de los datos, tal como se muestra en la Tabla 7, la prueba de Shapiro Wilk, por 

tratarse de una muestra menor a 30 datos, arroja valores significativos (≤0,05), por 

lo que se asume que los datos se comportan de manera no normal, lo cual es 

suficiente para comprobar la diferencia de medias de manera no paramétrica. 

Planteamiento hipotético de la normalidad: 

H0: El capital de trabajo tiene distribución normal 

H1: El capital de trabajo es distinta a la distribución normal 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 
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Tabla 7 

Normalidad del capital de trabajo 

 

Los resultados de la prueba de normalidad presentan resultados no 

significativos (≤0,05), por lo que el tratamiento comparativo es propicio para una 

prueba no paramétrica (Wilcoxon). 

La Tabla 9, muestra los resultados de la prueba de Wilcoxon, bajo el 

siguiente planteamiento hipotético de investigación: 

H0: No existe diferencia significativa entre el capital de trabajo antes y 

durante la pandemia. 

H1: Existe diferencia significativa entre el capital de trabajo antes y durante 

la pandemia. 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 

Se observó que el valor sig. de 0,056 es mayor a la significancia (0,05), por 

lo que existe suficiente evidencia estadística para decir que la diferencia del capital 

de trabajo en la empresa no es significativa (>0,05), por lo que se acepta la hipótesis 

nula; no obstante, se observa que la mayoría de los datos tienen un rango promedio 

mayor antes que la pandemia. 

En la Tabla 8, se observa el comportamiento diferencial del capital de trabajo 

neto de las organizaciones del sector alimentos que cotizan en la Bolsa de Valores 

de Lima de los periodos 2018 al 2021; el capital de trabajo neto es el indicador más 

importante para las empresas, debido a que permite continuar con el desarrollo de 

las actividades económicas.  

Las empresas Leche Gloria SA y Laive SA muestran que cuentan con el 

monto suficiente para mantener el giro del negocio y sus operaciones comerciales, 

después de haber cubierto todas las obligaciones a corto plazo del pasivo corriente; 

en cambio, la Compañía Alicorp SAA no logró hacer frente a sus obligaciones 

comerciales en los periodos antes y después de la pandemia de la COVID-19, es 

Variable gl  Valor Sig. 

Diferencia del capital de trabajo 8  0,050 



25 
 

así que durante el año 2020 se vieron incrementadas sus cuentas por pagar, lo que 

género que el capital fuera negativo, impidiendo el pago oportuno de sus deudas. 

En la Figura 3, se muestra un equilibrio de las entidades organizacionales 

de pasivos y activos, esto evidencia que las empresas Leche Gloria SA y Laive SA 

cuentan con el efectivo suficiente para poder continuar con las operaciones y el giro 

habitual de sus negocios. 

Tabla 8 

Rangos del capital de trabajo 

Dimensión en diferencia N Rango promedio Suma de rangos 

 

Capital de trabajo durante – 

capital de trabajo antes 

Rangos negativos 

Rangos positivos 

Empates 

Total 

17a 

7b 

0c 

24 

12,76 

11,86 

217,00 

83,00 

a. capital de trabajo durante < capital de trabajo antes 

b. capital de trabajo durante > capital de trabajo antes 

c. capital de trabajo durante = capital de trabajo antes 
 

 

 

Tabla 9 

Prueba de Wilcoxon del capital de trabajo 

Valor  

Z 

Sig. asintótica(bilateral) 

-1,914b 

,056 

a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon 
b. Se basa en rangos positivos 
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Los resultados en base al objetivo específico 4, se ciñeron a la 

exploración de los datos por medio de una gráfica de medias de la prueba defensiva 

(ver Figura 4), en ella se observó que la prueba defensiva antes de la pandemia es 

menor que la obtenida después de la pandemia, no obstante, falta comprobar si 

esta diferencia es significativa o no. 

Figura 4. Diferencia de medias de la prueba defensiva antes y durante la pandemia. 

 

Para la comprobación, de manera inicial se realizó la prueba de normalidad 

de los datos, tal como se muestra en la Tabla 10, la prueba de Shapiro Wilk, por 

tratarse de una muestra menor a 30 datos, arroja valores significativos (<0,05), por 

lo que se asume que los datos se comportan de manera no normal, lo cual es 

suficiente para comprobar la diferencia de medias de manera no paramétrica. 

Planteamiento hipotético de la normalidad: 

H0: El capital de trabajo tiene distribución normal 

H1: El capital de trabajo es distinta a la distribución normal 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 
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Tabla 10 

Normalidad de la prueba defensiva 

 

Los resultados de la prueba de normalidad presentan resultados 

significativos (<0,05), por lo que el tratamiento comparativo es propicio para una 

prueba no paramétrica (Wilcoxon). 

La Tabla 10, muestra los resultados de la prueba de Wilcoxon, bajo el 

siguiente planteamiento hipotético de investigación: 

H0: No existe diferencia significativa entre la prueba defensiva antes y 

durante la pandemia. 

H1: Existe diferencia significativa entre la prueba defensiva antes y durante 

la pandemia. 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 

Se observó que el valor sig. de 0,095 es mayor a la significancia (0,05), por 

lo que existe suficiente evidencia estadística para decir que la diferencia de la 

prueba defensiva en la empresa no es significativa (>0,05), por lo que se acepta la 

hipótesis nula; no obstante, la Tabla 12 muestra que la suma de rango y el promedio 

del mismo fue mayor durante la pandemia. 

En la Tabla 11, se observa el comportamiento diferencial del indicador 

prueba defensiva, de las organizaciones del sector alimentos que cotizasen la Bolsa 

de Valores de Lima de los periodos 2018 al 2021; se señala que la prueba defensiva 

es el indicador que permite entender como las organizaciones tienen la liquidez 

suficiente para operar en el corto plazo, utilizando sólo el dinero de caja y bancos. 

La empresa Alicorp SAA muestra un indicador promedio del 20%, antes de la 

pandemia de la COVID19, siendo el más óptimo de las 3 empresas; mientras que 

Leche Gloria S.A. y Laive SA, muestran indicadores muchos más bajos, los cuales 

oscilan en 5% y 3% de manera respectiva.  

Por otro lado, Alicorp SAA muestra el indicador de 15% durante la pandemia 

de la COVID19, esto se basa a que sus obligaciones financieras a corto plazo se 

Variable gl  Valor Sig. 

Diferencia de la prueba defensiva 8  0,003 
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incrementaron,  debido a la situación económica durante esos periodos; sin 

embargo, la empresa Leche Gloria SA incrementó este indicador a 28% durante la 

emergencia sanitaria, esto se debe a que sostuvo su dinero en sus cuentas 

logrando de esa manera poder cumplir con sus obligaciones a corto plazo; el 

aumento del 9% de la empresa Laive SA es un caso especial, ya que esta 

organización generó efectivo y equivalente de efectivo por la venta de activos fijos.  

En la Figura 4, se muestra una disminución entre los indicadores de una 

organización y aumento en las otras organizaciones, con lo cual se evidencia que 

las 3 empresas cubren menos del 50% de su pasivo corriente con la parte más 

liquida de su activo corriente. 

Tabla 11 

Rangos de la prueba defensiva 

Dimensión en diferencia N Rango promedio Suma de rangos 

Prueba defensiva durante la 

pandemia - Prueba defensiva 

antes de la pandemia 

 Rangos negativos 

 Rangos positivos 

 Empates 

 Total 

10a 

14b 

0c 

24 

9,15 

14,89 

91,50 

208,50 

a. Prueba defensiva durante la pandemia < Prueba defensiva antes de la pandemia 

b. Prueba defensiva durante la pandemia > Prueba defensiva antes de la pandemia 

c. Prueba defensiva durante la pandemia = Prueba defensiva antes de la pandemia 
  

 

Tabla 12 

Prueba de Wilcoxon de la prueba defensiva 

 

Valor  

Z 

Sig. asintótica(bilateral) 

-1,672 

,095 

a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon 
b. Se basa en rangos negativos 
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Los resultados en base al objetivo específico 5, se ciñeron a la 

exploración de los datos por medio de una gráfica de medias (ver Figura 5), en ella 

se observó que la rotación de las cuentas por cobrar antes de la pandemia es menor 

que la obtenida durante la pandemia, No obstante, falta comprobar si esta 

diferencia es significativa o no. 

 

Figura 5. Diferencia de medias de la Rotación de cuentas por cobrar antes y 

durante la pandemia. 

Para la comprobación, de manera inicial se realizó la prueba de normalidad 

de los datos, tal como se muestra en la Tabla 13, la prueba de Shapiro Wilk, por 

tratarse de una muestra menor a 30 datos, arroja valores significativos (<0,05), por 

lo que se asume que los datos se comportan de manera no normal, lo cual es 

suficiente para comprobar la diferencia de medias de manera no paramétrica. 

Planteamiento hipotético de la normalidad: 

H0: La rotación de cuentas por cobrar tiene distribución normal 

H1: La rotación de cuentas por cobrar es distinta a la distribución normal 
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Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 

Tabla 13 

Normalidad de la rotación de cuentas por cobrar 

Los resultados de la prueba de normalidad presentan resultados 

significativos (<0,05), por lo que el tratamiento comparativo es propicio para una 

prueba no paramétrica (Wilcoxon). 

La Tabla 14, muestra los resultados de la prueba de Wilcoxon, bajo el 

siguiente planteamiento hipotético de investigación: 

H0: No existe diferencia significativa entre la rotación de cuentas por cobrar 

antes y durante la pandemia. 

H1: Existe diferencia significativa entre la rotación de cuentas por cobrar 

antes y durante la pandemia. 

Bajo un criterio de decisión de: 

Si el Sig. ≤ 0,05, se rechaza la hipótesis nula 

Si el Sig. > 0,05, no se rechaza la hipótesis nula 

Se observó que el valor sig. de 0,000 es menor a la significancia (0,05), por 

lo que existe suficiente evidencia estadística para decir que la diferencia de la 

rotación de las cuentas por cobrar en la empresa es significativa (≤0,05), por lo que 

se acepta la hipótesis alterna; además, la Tabla 15 muestra que la suma de rango 

y el promedio del mismo fue mayor durante la pandemia.  

En la Tabla 14, se observa el comportamiento diferencial del índice rotación 

de cuentas por cobrar de las empresas del sector alimentos que cotizan en la bolsa 

de valores durante los periodos 2018 al 2021; se tiene que la empresa Gloria S.A 

manejó de manera óptima y eficaz la rotación de cuentas por cobrar, mostrando 

que con un promedio de 54 días antes de la pandemia de la COVID-19, liquida toda 

su cartera de cobranza, mientras que durante la pandemia este indicador disminuyó 

a 36 días en promedio.  

 

Variable gl  Sig. 

Diferencia  de la rotación de cuentas por cobrar 24  0.003 
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Por otro lado, Alicorp SAA y Laive SA aseguran que sus cuentas por cobrar 

se liquidan en promedio, antes de la pandemia de la COVID-19, en 88 y 79 días 

respectivamente, agregando que sus ventas a comparación de Gloria SA presentan 

una cuantía menor; por el contrario, Alicorp SAA y Laive SA durante la pandemia 

de la COVID-19, aseguran liquidar su cartera de cobranza cada 71 y 68 días 

respectivamente, demostrando una disminución en los días de cobranzas por la 

ausencia de otorgamiento de créditos y la ausencia de los gastos financieros 

provenientes de las letras con los bancos.  

Tabla 14 

Rangos de la rotación de las cuentas por cobrar 

Dimensión en diferencia N Rango promedio Suma de rangos 

Rotación de las cuentas por 

cobrar durante la pandemia 

- Rotación de las cuentas 

por cobrar antes de la 

pandemia 

    Rangos negativos 

    Rangos positivos 

    Empates 

   Total 

3a 

21b 

0c 

8 

3,33 

13,81 

10,00 

290,00 

a. Rotación de las cuentas por cobrar durante la pandemia < Rotación de las cuentas por cobrar antes de la 
pandemia 
b. Rotación de las cuentas por cobrar durante la pandemia > Rotación de las cuentas por cobrar antes de la 
pandemia 
c. Rotación de las cuentas por cobrar durante la pandemia = Rotación de las cuentas por cobrar antes de la 
pandemia  

 
Tabla 15 

Prueba de Wilcoxon de la rotación de las cuentas por cobrar 

Valor  

Z 

Sig. asintótica(bilateral) 

-4,000 

,000 

a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon 
b. Se basa en rangos negativos 
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V. DISCUSIÓN 

Los Resultados expuestos, concretan el análisis de los ratios de liquidez 

antes y durante de la pandemia de la COVID-19 en las empresas del sector 

alimentos que cotizan en la Bolsa de Valores de Lima (BVL), para el periodo 2018 

al 2021; las cifras de los indicadores, sostienen que la empresa Gloria SA y Laive 

SA fueron las empresas del sector que presentaron una mejor liquidez corriente 

dentro de todo el periodo, con índices promedios de 1,62 y 1,18 de forma 

respectiva, los cuales se encuentran por encima del parámetro óptimo de referencia 

teórico  para el ratio (>1). 

La optimidad de este indicador, hace deducir que las empresas manejaron 

una buena capacidad de pago hacia sus obligaciones a corto plazo, con una 

cobertura absoluta que superó el rango estimado; de esta observación, se resalta 

la importancia de manejar de manera adecuada las cobranzas dentro de una 

empresa, ya que permite mantener en equilibrio la liquidez y con esto se garantiza 

la continuidad operativa de la misma.  

La contraparte de este estudio, lo representa la empresa Alicorp SAA debido 

a que en todo el periodo el promedio de la liquidez corriente fue el más bajo del 

sector, así como dentro del valor referencial teórico.  Estos resultados, coinciden 

por lo exhibido por Vásquez et ál. (2021), en un análisis de las cuentas por cobrar 

y liquidez, demostraron que tales ratios se ubicaron por debajo de lo requerido por 

las empresas. 

 Algunos de los resultados también parecen coincidir con realidades 

nacionales, como el caso de Altamirano (2020), en el cual se analiza el nivel de 

solvencia de una empresa Chiclayana para el año 2018, encontrándose que la 

entidad no posee una buena maniobra de sus componentes financieros, entre estos 

se resalta la liquidez con problemas derivados como productivos y deudas a los 

acreedores, a esto también se suma la carencia de un adecuado análisis financiero, 

por lo que queda demostrado que la falencia más remarcada de la empresa es de 

una buena gestión financiera.  

En cuanto a los indicadores de prueba ácida o liquidez severa antes de la 

COVID-19, el resumen del periodo de estudio evidenció índices promedios de 0,66 

para Gloria SA, 0,62 para Alicorp SAA y 0,61 para Laive SA; en relación a los ratios 

promedios durante la COVID-19, se encontró que el promedio del periodo obtuvo 
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índices óptimos de prueba ácida de 0,87 para Gloria SA, medidos en base al 

parámetro referencial de ≥ 0,7; en tanto, las otras dos entidades estuvieron por 

debajo del rango estimado ya sea presentando un índice promedio de 0,51 para 

Laive SA y un índice de 0,48 para Laive SA. 

Estos resultados son similares a los obtenidos por Jaramillo et ál. (2021), en 

el que se realiza una comparación de la liquidez de una empresa, teniendo en 

cuenta la emergencia sanitaria como contexto; las cifras muestran una disminución 

de la liquidez y con esto la observación de dificultades para el pago de sus 

compromisos con proveedores, planilla y otros. 

Los resultados parecen coincidir con realidades extranjeras como las 

estudiadas por Ramos (2021), en el cual propone un procedimiento de diferentes 

modelos de cobranza, para disminuir las cuentas por recaudar que se reflejan en la 

solvencia de la organización. De acuerdo a los resultados de la prueba acida 

tenemos que desde la gestión 2014 hasta la gestión 2019, los resultados obtenidos 

a partir del indicador de prueba ácida son menores a 1, lo que significa que la unidad 

educativa tiene problemas de liquidez para cubrir sus obligaciones a corto plazo. 

En el caso del capital de trabajo neto, el indicador obtenido durante la 

COVID-19, donde la empresa Alicorp SAA presentó cifras en valor negativo 

cerrando con un valor promedio de S/-780 143,75; esto se contrapone en diferencia 

a los resultados de Gloria SA y Laive SA, quienes cerraron con valores promedios 

de S/ 551 426,38 y S/. 26 855,63 respectivamente. 

 Estos resultados resultan similares a los obtenidos por Barreto (2020), el 

cual demostró la importancia de un minucioso análisis financiero como factor 

determinante en la toma de decisiones empresariales; las cifras encontradas 

demuestran una vez más que el periodo del 2020 significó una pérdida de la liquidez 

para las empresas y con esto su capacidad de hacer frente a las responsabilidades 

financieras en el corto plazo, lo que derivó en una postergación de los objetivos de 

crecimiento que la empresa analizada se había trazado. 

Se encontró también que los resultados difieren con realidades nacionales 

como las estudiadas por Jáuregui y Del Águila (2018), los cuales buscaron definir 

cuáles fueron los resultados de los análisis de solvencia, rentabilidad y liquidez de 

la organización ANEXO EIRL, fijándose que el índice del capital de trabajo tendría 
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que disponer a que el activo corriente fuese mayor que el pasivo corriente, teniendo 

así que la diferencia positiva podría reutilizarse a manera de inversión.  

Finalmente, los resultados señalan que la empresa cuenta con un total de 

activo corriente de S/ 604 002,00 y un total de pasivo corriente de S/ 461 951,00 

resultando un capital de trabajo de S/ 461 951,00 soles, lo cual indica que la 

empresa ANEXO EIRL presenta una buena capacidad económica para hacer frente 

a sus responsabilidades empresariales al corto plazo. 

En cuanto a los indicadores de prueba defensiva antes de la COVID-19, el 

resumen del periodo analizado evidenció índices promedios de 0,05 para Gloria 

SA, a su vez 0,20 para Alicorp SAA y por último 0,03 para Laive SA En relación al 

mismo ratio durante la COVID-19, el resumen del periodo arrojó índices promedios 

de 0,26 para Gloria SA, quién obtuvo resultados ventajosos de las 03 empresas del 

sector alimentos analizadas, mientras las otras dos entidades ya sean Alicorp SAA 

y Laive SA presentaron un índice promedio de prueba defensiva de 0,15 y 0,09 

respectivamente. 

Estos resultados resultan similares a los obtenidos por Requiz (2020), en su 

artículo buscó medir el impacto de las cuentas por cobrar en los ratios de liquidez 

en una empresa comercial, los resultados reflejan que los ratios de cuentas por 

cobrar, morosidad y cuentas incobrables se encuentra relacionados con tendencia 

negativa con la prueba defensiva.  

Los resultados presentados demuestran que la empresa del sector alimentos 

Gloria SA durante la COVID-19, fue la que mayor promedio del índice de rotación 

de cuentas por cobrar obtuvo (10,10), mientras que Laive SA presentó un valor 

promedio de 5,33 seguido de Alicorp SAA con 5,08. Del mismo modo la empresa 

Gloria S.A manejó de manera óptima y eficaz la rotación de cuentas por cobrar 

mostrando un promedio de 54 días antes de la COVID-19 para liquidar su cartera 

de cobranza, en contraste con la disminución a 36 días en promedio durante la 

COVID-19.  

Por otro lado, se evidenció que al mejorarse los indicadores de las 03 

empresas en relación a las cuentas por cobrar antes y durante la pandemia esto 

incidió en la mejora de los indicadores de liquidez corriente; estos resultados 

resultan similares a los obtenidos por Mori et ál. (2021), en su artículo analizó la 

liquidez en el sector transporte; los hallazgos les permitieron concluir de que en 
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dicha realidad empresarial, la gestión de las cuentas por cobrar se encuentran 

relacionadas de manera directa con la liquidez, por lo que resaltan la importancia 

sobre fijar buenas políticas de crédito y cobranza, ya que el pago de las 

obligaciones provienen de los recursos que retornan como producto de las ventas. 

La naturaleza de la investigación, de nivel descriptivo comparativo, resulta 

se la más óptima para este tipo de estudios en el que se asumen comportamiento 

distintos dentro de un periodo y además dentro de un sector determinado, debido 

a que permite realizar una síntesis  de las tendencias a través de la comprobación 

significativa de la diferencia de medias para el caso de las pruebas paramétricas y 

de rangos para el caso de las no paramétricas; en ese sentido, Aroni Palomino 

(2019) recomienda el uso de estudios descriptivos comparativos  cuando se quiere 

analizar de manera mas precisa a un grupo de empresas. 
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VI. CONCLUSIONES 

Al culminar nuestra investigación fijamos las siguientes conclusiones: 

1. La empresa Leche Gloria SA fue la empresa que presentó mejores indicadores 

de liquidez corriente (1,43) antes de la COVID-19 y (1,62) después de la COVID-

19, esto se debe al uso de políticas de créditos y cobranzas fueron correctas 

durante los años 2018 al 2021; en relación a las otras organizaciones como Laive 

SA muestra indicadores promedio trimestrales positivos antes de la COVID-19 

(1,41), mientras que Alicorp SAA muestra un ratio de (0,87) en los periodos 2018 

al 2019, con disminución a 0.76 en los periodos 2020 al 2021, esto se debe a 

que ambas empresas aumentaron su pasivo corriente y no su activo corriente. 

Por otro lado, el índice de la prueba ácida para Leche Gloria SA, Alicorp SAA y 

Laive SA fue por debajo de 1, con lo cual indica que el pasivo circulante es 

excesivo y que su prioridad se encuentra en la rentabilidad del negocio antes 

que la liquidez más severa. 

2. La empresa Leche Gloria SA fue la empresa mejor posicionada en el indicador 

de capital de trabajo neto con S/ 405 821 500,00 en promedio trimestral en los 

periodos del 2018 al 2019 y con aumento significativo en los otros periodos del 

2020 al 2021 con S/ 551 426 380,00, ya que durante todos los periodos siempre 

obtuvo valores positivos; mientras tanto Laive SA tuvo en los periodos 

comparados un indicador positivo pero bajo; en el caso de Alicorp SA se mostró 

resultados negativos en los periodos del 2018 a 2021, debido a que sus pasivos 

corrientes superan los activos corrientes. 

3. La empresa Alicorp SAA fue la empresa que obtuvo el promedio de la prueba 

defensiva más alto, con un valor de 0,20 antes de la COVID-19 y teniendo una 

disminución en el indicador del 25% durante la COVID-19; de la misma forma, 

Laive SA fue la empresa del sector alimentos que mostró el menor promedio del 

índice de prueba defensiva, con un resultado de 0,03 antes de la COVID-19 y 

0,04 durante la COVID-19. Por otro lado, la empresa Gloria S.A. tuvo un aumento 

significativo entre los periodos del 2018 al 2019 y los periodos 2020 al 2021 del 

81%, con lo cual se concluye que las 3 empresas no pueden cubrir a su pasivo 

corriente con la parte más líquida de su activo corriente.  

4. La empresa Gloria S.A, en los periodos del 2018 al 2019, obtuvo un indicador de  

la rotación de cuentas por cobrar de 6,62 veces y después de la COVID-19 de 
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10,10 veces, esto quiero decir que durante la pandemia se liquidó sus cuentas 

por cobrar de forma más óptima, que sus cobranzas fueron eficientes y que sus 

clientes y empresas relacionadas no utilizaron el financiamiento que se les 

otorgó; en cambio Alicorp SAA y Laive SA utilizó el financiamiento exterior debido 

a que el promedio de su inventario bajó considerablemente y se descontroló en 

el otorgamiento de crédito a los clientes, además del hecho de que liquidaron 

sus carteras de cobranzas en promedio 4.09 veces y 4,56 veces antes de la 

pandemia de manera respectiva, mientras que durante la COVID-19 fue 5,07 

veces y 4,57 veces debido a que vendieron en menor cantidad que Gloria SA  
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VII. RECOMENDACIONES 

Sobre la base del análisis de la liquidez realizado en la presente tesis, se 

sugieren las siguientes recomendaciones a las empresas del sector alimentos de 

la BVL: 

1. Reevaluar las políticas de créditos establecidas en las empresas del sector 

alimentos; se sugiere establecer condiciones concretas de crédito 

personalizadas en las empresas según el tipo de cliente dado. Para ello se debe 

aplicar criterios de elegibilidad para la obtención de créditos según el nivel de 

riesgo tales como: años de antigüedad de la empresa, medir el volumen de 

ventas, verificar el historial crediticio, entre otros.  

2. Medir la capacidad de pago para garantizar el pago de los créditos otorgados, 

en el corto plazo según el grado de solvencia y volumen de ventas de los clientes; 

asimismo, se sugiere optimizar el control de deudas con una morosidad mayor a 

60 días, puesto que, estas son más propensas a convertirse en deudas 

incobrables, también se recomienda establecer una política de recuperación de 

mercadería, si incumplen con el pago de 02 cuotas consecutivas. 

3. Implementar una óptima planificación financiera basada en el corto plazo, con el 

fin de regular el uso de los recursos económicos y así garantizar la continuidad 

de las operaciones empresariales en el tiempo mejorando el capital de trabajo 

neto; para ello se recomienda identificar las fuentes de ingresos y egresos, 

reducir las deudas o saldos negativos de la empresa, crear un fondo de ahorros 

ante una situación adversa, analizar los resultados de la planeación financiera, 

corregir las fugas de recursos en inversiones con resultados no favorables, entre 

otros. 

4. Incrementar los saldos existentes en las cuentas de caja y bancos para operar 

en el corto plazo, se sugiere destinar fondos monetarios en la cuenta de caja y 

bancos suficientes para cubrir los pasivos corrientes, mejorando así los 

indicadores relacionados a la prueba defensiva. 

5. Implementar o rediseñar un modelo más óptimo de cobranza, se recomienda 

establecer los plazos para hacer efectiva las cobranzas; aplicar descuentos por 

pronto pago, incentivando aquellos realizados al contado y facilitando los cobros 

de una deuda en el tiempo.  
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6. Provisionar las cuentas por cobrar que se tornen incobrables; así mismo, incluir 

en las políticas de cobranza la firma de letras por parte de los clientes, con la 

finalidad de asegurar la estabilidad financiera de la empresa.  

7. Capacitar al colaborador que se encargará de brindar los créditos, para que de 

ese modo se realice un mejor filtro de los clientes, mejorando así la rotación de 

las cuentas por cobrar. 

8. Desarrollar investigaciones de tipo descriptivas comparativas, cuando se 

requiera analizar sectores empresariales y en el que se quieran medir ratios 

financieros, porque esto les facultará evaluar la situación financiera real de las 

empresas en un periodo determinado, mejorando la toma de decisiones 

empresariales. 
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ANEXOS 

Anexo 1. Matriz de Operacionalización de Variable 

VARIABLES DEFINICIÓN CONCEPTUAL 
DEFINICION 

OPERACIONAL 
DIMENSIONES INDICADORES  

ESCALA DE 
MEDICIÓN 

LIQUIDEZ 

Misaglia y Sánchez (2020) Las 
razones de liquidez se utilizan para 
calcular la 
capacidad que tiene la entidad para 
hacer frente a sus compromisos de 
corto periodo. Además, se 
compara con los recursos 
disponibles, los cuales podrían ser 
liquidez corriente, prueba ácida, 
capital de trabajo neto, prueba 
defensiva y rotación de cuentas por 
cobrar. 

Se midió a través de los ratios 
de liquidez. (Martín, 2019) 

LIQUIDEZ 
CORRIENTE 

Activo Corriente 

Ratio de 
Liquidez 

Pasivo Corriente 

PRUEBA ÁCIDA Activo Corriente - 
Inventarios 

Pasivo Corriente 

CAPITAL DE 
TRABAJO NETO 

Activo Corriente  

Pasivo Corriente  

PRUEBA 
DEFENSIVA 

Caja y Bancos 

Pasivo Corriente 

ROTACIÓN POR 
CUENTAS POR 

COBRAR 

Ventas  

Cuentas por Cobrar  

 



 

Anexo 2. Matriz de consistencia 

PROBLEMA OBJETIVOS 
HIPÓTESIS VARIABLES/ 

DIMENSIONES  
METODOLOGÍA 

General: ¿En qué consiste 
el análisis comparativo de 
la liquidez, antes y durante 
la COVID-19, en las 
empresas del sector 
alimentos que cotizan en 
la BVL, periodos: 2018 al 
2021?  

General: Analizar 
comparativamente la 
liquidez, antes y durante la 
COVID-19, en las 
empresas del sector 
alimentos que cotizan en la 
BVL, periodos: 2018 al 
2021. 

General: La 
capacidad de liquidez 
fue mayor antes, que 
durante la COVID-19. 

X. Liquidez 
X1. Liquidez Corriente 
X2. Prueba Ácida  
X3. Capital de trabajo neto 
X4. Prueba Defensiva 
X5. Rotación de Cuentas 
por Cobrar  

TIPO: Descriptivo-
Comparativo 
DISEÑO: No Experimental  
TÉCNICA: Análisis 
Documental 
INSTRUMENTO: Ficha de 
análisis documental 

PE1: ¿Cuál es la situación 
de la liquidez corriente, 
antes y durante la COVID-
19, en las empresas del 
sector alimentos que 
cotizan en la BVL, 
periodos: 2018 al 2021? 
PE2: ¿Cuál es la situación 
de la prueba ácida, antes y 
durante la COVID-19, en 
las empresas del sector 
alimentos que cotizan en 
la BVL, periodos: 2018 al 
2021?  

OE1: Analizar la liquidez 
corriente, antes y durante 
la COVID-19, en las 
empresas del sector 
alimentos que cotizan en la 
BVL, periodos: 2018 al 
2021. 
OE2: Analizar la prueba 
ácida, antes y durante la 
COVID-19, en las 
empresas del sector 
alimentos que cotizan en la 
BVL, periodos: 2018 al 
2021. 
  

HE1: La capacidad de 
liquidez corriente fue 
mayor antes, que 
durante la COVID-19. 
HE2: La capacidad de 
prueba ácida fue 
mayor antes, que 
durante la COVID-19. 
menor antes, que 
durante la COVID-19. 

POBLACION: 120 Estados 
de Situación Financiera y 120 
Estados de Resultados 
Integrales de 3 empresas del 
sector alimentos que cotizan 
en la BVL. 
MUESTRA: 48 Estados de 
Situación Financiera y 48 
Estados de Resultados 
Integrales de 3 empresas del 
sector alimentos que cotizan 
en la BVL. 
MUESTREO: No 
Probabilístico por 
Conveniencia 

 

 

 

 



 

Anexo 3. Matriz Instrumental 

VARIABLES DIMENSIONES INDICADORES  DEFINICIÓN INSTRUMENTAL  ESCALA FUENTE RECOLECCIÓN DE 
DATOS 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

LIQUIDEZ    

 
 

LIQUIDEZ 
CORRIENTE 

Activo corriente  
 

Activo Corriente 
Pasivo Corriente 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Ratios de 
Liquidez 

 
 
 
 
 

Fuente 
Secundaria: Los 

estados de 
situación financiera 

y estados de 
resultados 

trimestrales de las 
empresas del 

sector alimentos 
que cotizan en la 

BVL, periodos 
2018 al 2021. 

 
 
 
 

TÉCNICA: Análisis 
documental 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

INSTRUMENTO: 
Ficha de Análisis 

documental  

Pasivo 
corriente 

PRUEBA 
ÁCIDA 

Activo Corriente 
- Inventarios 

 
 

Activo Corriente - Inventarios 
Pasivo Corriente 

Pasivo 
Corriente 

CAPITAL DE 
TRABAJO 
NETO 

Activo Corriente 
 
  

 
Activo Corriente – Pasivo 

Corriente 

Pasivo 
Corriente 

PRUEBA 
DEFENSIVA 

Caja y Bancos  
Caja y Bancos 

Pasivo Corriente Pasivo 
Corriente 

ROTACIÓN 
DE CUENTAS 
POR COBRAR 

Ventas  
 
 

Ventas 
Cuentas por Cobrar 

Cuentas por 
Cobrar 

 

 



 

Anexo 4. Instrumento 

AÑOS 

RATIOS DE LIQUIDEZ 

LIQUIDEZ CORRIENTE PRUEBA ÁCIDA CAPITAL DE TRABAJO NETO PRUEBA DEFENSIVA 

ROTACIÓN DE 

CUENTAS POR 

COBRAR 

Activo Corriente 

Pasivo Corriente 

Activo Corriente - 

Inventarios 

Pasivo Corriente 

Activo Corriente - Pasivo 

Corriente 

Caja y Bancos 

Pasivo Corriente 

Ventas 

Cuentas por Cobrar 

Comerciales 

2018-I 

ALICORP S.A.A. 0,89 0,67 -249 784,00 0,31 3,97 veces 

GLORIA S.A. 1,65 0,80 576 700,00 0,11 5,21 veces 

LAIVE S.A. 1,35 0,62 45 918,00 0,02 4,29 veces 

2018-II 

ALICORP S.A.A. 0,91 0,66 -189 218,00 0,23 4,21 veces 

GLORIA S.A. 1,31 0,60 330 242,00 0,03 5,63 veces 

LAIVE S.A. 1,47 0,66 56 026,00 0,04 4,83 veces 

2018-III 

ALICORP S.A.A. 0,91 0,63 -205 842,00 0,25 4,07 veces 

GLORIA S.A. 1,31 0,64 328 800,00 0,03 5,81 veces 

LAIVE S.A. 1,42 0,68 52 903,00 0,05 4,56 veces 

2018-IV 

ALICORP S.A.A. 0,90 0,68 -215 953,00 0,29 4,44 veces 

GLORIA S.A. 1,30 0,60 296 691,00 0,05 7,20 veces 

LAIVE S.A. 1,43 0,65 55 793,00 0,08 4,60 veces 

2019-I 

ALICORP S.A.A. 0,80 0,53 -501 039,00 0,08 3,88 veces 

GLORIA S.A. 1,42 0,59 406 448,00 0,04 6,92 veces 

LAIVE S.A. 1,34 0,59 44 147,00 0,01 4,14 veces 

2019-II 

ALICORP S.A.A. 0,87 0,59 -259 981,00 0,11 3,95 veces 

GLORIA S.A. 1,36 0,60 350 207,00 0,03 6,67 veces 

LAIVE S.A. 1,30 0,64 40 958,00 0,01 4,05 veces 

2019-III 

ALICORP S.A.A. 0,92 0,67 -195 181,00 0,27 4,27 veces 

GLORIA S.A. 1,56 0,69 478 613,00 0,03 7,50 veces 

LAIVE S.A. 1,23 0,61 35 542,00 0,01 3,57 veces 



 

2019-IV 

ALICORP S.A.A. 0,81 0,55 -420 188,00 0,08 3,68 veces 

GLORIA S.A. 1,60 0,74 478 871,00 0,06 8 veces 

LAIVE S.A. 1,09 0,45 15 456,00 0,01 4,42 veces 

2020-I 

ALICORP S.A.A. 0,84 0,61 -461 202,00 0,30 4,45 veces 

GLORIA S.A. 1,43 0,68 385 995,00 0,02 7,06 veces 

LAIVE S.A. 1,23 0,52 38 747,00 0,01 3,75 veces 

2020-II 

ALICORP S.A.A. 0,84 0,61 -467 298,00 0,32 4,89 veces 

GLORIA S.A. 1,61 0,83 500 659,00 0,15 10,29 veces 

LAIVE S.A. 1,24 0,53 37 800,00 0,06 4,71 veces 

2020-III 

ALICORP S.A.A. 0,77 0,49 -658 535,00 0,18 5,91 veces 

GLORIA S.A. 1,63 0,84 473 300,00 0,08 8,37 veces 

LAIVE S.A. 1,29 0,52 40 391,00 0,01 5,12 veces 

2020-IV 

ALICORP S.A.A. 0,74 0,44 -689 496,00 0,05 5,36 veces 

GLORIA S.A. 1,40 0,71 329 095,00 0,12 10,29 veces 

LAIVE S.A. 1,29 0,46 39 135,00 0,02 5,64 veces 

2021-I 

ALICORP S.A.A. 0,74 0,42 -762 830,00 0,06 6,15 veces 

GLORIA S.A. 1,49 0,73 376 391,00 0,10 10,29 veces 

LAIVE S.A. 1,18 0,49 28 270,00 0,12 6 veces 

2021-II 

ALICORP S.A.A. 0,77 0,49 -812 985,00 0,14 4,47 veces 

GLORIA S.A. 2,22 1,35 999 807,00 0,76 10,29 veces 

LAIVE S.A. 0,97 0,45 -6 102,00 0,11 5,55 veces 

2021-III 

ALICORP S.A.A. 0,70 0,38 -1’314 646,00 0,12 4,42 veces 

GLORIA S.A. 1,59 0,89 662 570,00 0,40 16,36 veces 

LAIVE S.A. 1,09 0,55 15 713,00 0,18 5,61 veces 

2021-IV 

ALICORP S.A.A. 0,71 0,40 -1’074 158,00 0,06 4,99 veces 

GLORIA S.A. 1,62 0,92 683 594,00 0,45 7,83 veces 

LAIVE S.A. 1,12 0,55 20 891,00 0,19 6,28 veces 

 


