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Resumen

El presente estudio ha tenido como objetivo analizar como se presenta la retérica en la
transmision de movistar deportes: El caso Daniel Peredo, narrando el Peri — Nueva Zelanda,
Lima, 2019. Este andlisis se profundiza en herramientas como la invencion, disposicion y
elocucion.

Esta tesis explica el uso de los elementos sefialados como herramientas poderosas que todo
comunicador debe manejar. En ese sentido es que citamos a Daniel Peredo por ser calificado
uno de los grandes representantes de la comunicacion.

Este andlisis se realiza a partir de las fichas de observacién del primer gol, segundo gol y
final del encuentro deportivo. Se escogid las partes antes sefialadas por ser consideradas mas
interesantes e intensas de la narracion de Daniel Peredo. El objetivo principal del analisis es
encontrar los elementos o recursos que convirtieron al periodista en inmortal por sus

destacadas narraciones. Hoy recordado como un gran comunicador de la narracion deportiva.

Palabras clave: Retorica, Inventio, dispositio, elocutio.
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Abstract

The present study has aimed to analyze how rhetoric is presented in the transmission of
sports: The Daniel Peredo case, narrating Peru - New Zealand, Lima, 2019. This is a detailed
analysis of the tools such as the Invention, the disposition and the elocution.

This thesis explains the textual use of the three elements indicated as powerful tools that
every communicator must handle. In that sense, we cite Daniel Peredo for being qualified as
one of the great representatives of communication.

This analysis is made from the observation sheets of the second time of the sporting event.
The second part of the narration was selected to be more interesting and intense the narration
of Daniel Peredo. This makes him a communicator prepared and appointed as a specialist in

sports narration

Keywords: Rhetoric, Inventio, dispositio, elocutio.



l. INTRODUCCION

En la Gltima década, Daniel Peredo ha sido el periodista deportivo méas influyente
de nuestro pais. Su voz como relator le permitié convertirse en un personaje muy
querido por la aficion peruana, gracias a sus dotes retoricos. Ha tenido un papel muy
importante tanto en su carrera periodistica como narrador deportivo a lo largo de las
muy emotivas expresiones a través del micréfono. Probablemente lo més vistoso sea
su ascenso de menos a mas en el deporte peruano, la evolucion como ponente en los
ualtimos 30 afios, pasé de ser un desconocido debido a considerar que su voz no era lo
suficientemente buena para gustarle a la gente. Pero lo cierto es que logré posicionar
su nombre como una marca insignia que permitié que el publico se sienta mas
identificado con la camiseta de la seleccion. Su genialidad retdrica la ha demostrado en
numerosas oportunidades, incluso en su ruta menos mediatica como lo es su etapa de

cronista y columnista.

El ciclo méas importante, sin lugar a dudas, fue la narracion de las clasificatorias a
Rusia 2018, donde Perl volvio a un mundial luego de 36 afos. Nuestra seleccion le
gand a su adversario Nueva Zelanda por dos goles a cero. Es en aquel partido donde
asumire el reto de analizar la retorica del desaparecido periodista. Es imposible no
emocionarse al escucharlo, y el objetivo es resolver para determinar con nombres
aquellas capacidades que deben ser tomadas como referencia y aplicadas por

comunicadores que desean aplicar técnicas persuasivas.

La teoria de la comunicacion aplicada es la desarrollada por Aristételes, quien define a

la retérica como “la busqueda de todos los medios posibles de persuasion, y que todos

inconscientemente aplicamos la retérica. Con esto hace referencia a que el emisor logre en

el receptor convencer con argumentos a través del lenguaje. Es decir, el filosofo griego

muestra la importancia de convencer al receptor y asuma como tal la informacién que se le

ha transmitido. Y si hablamos de estructura o sistema, es también aprovechable mencionar

la teorfa estructuralista:



Pérez, L. (2008) define a la estructura como un conjunto de estructuras
relacionados entre si. Tales sistemas pueden ser de diferentes clases: sociales,
economicos, literarios, etcétera. Es importante rescatar que el conjunto de
sistemas se conforma por sistemas linglisticos, y eso porque las estructuras se

pueden estudiar a través del lenguaje verbal (p.3).

Por otro lado, Piaget J. (1999) indica que la estructura “es un conjunto de
transformaciones que estd compuesto de leyes y que se conserva 0 se
enriquece por el juego mismo de las transformaciones, sin que estas terminen

fuera de sus fronteras o recurran a elementos exdgenos” (p.6).

La segunda teoria que aplica con mi investigacién es la desarrollada por Chaim
Perelman. Naci6 en Polonia (1912). Perelman, rehabilito la retdrica con sus escritos
desde los afios cuarenta hasta su culminacion con su Tratado de la Argumentacion
(1958). El autor sostiene que persuadir o mover a un auditorio concreto a la accion,

convencer o lograr la adhesion del auditorio son los fines de la retorica.

1.1 Aproximacion tematica

Desde tiempos remotos, la retorica se ha considerado una disciplina que retne un
conjunto de instrumentos que se refieren al arte de expresarse o redactar con el objetivo

de promover o persuadir.

Los inicios de la retdrica buscan estructurar un discurso con el objetivo de
convencer mediante técnicas y de esta manera ganar una causa. En ese sentido James

M. Murphy dice que:

La retdrica, es una de las disciplinas méas antiguas que, en cuanto analisis metodico del

discurso que explora establecer reglas Utiles para el desarrollo del mismo.

F. Garcia Garcia se refiere que, se considera que el fundador de la retérica fue
Empédocles de Agriento, pero quien escribe por primera vez un compendio de retorica
para exponer una composicion o conjunto de normas y recomendaciones, fue corax de

Siracusa, informacion que se dio uso para la justificacion en el juicio de propiedades



apropiadas arbitrariamente por el tirano Trasibulo. En ese sentido los verdaderos
propietarios buscaban persuadir a los tribunales y lograr convencerlos. Es asi que, se
desarrollaron normas y reglas retéricas para encontrar mayor veracidad en los

argumentos de quienes reclamaban las tierras.

Segun Garcia Garcia, F. (2012) “Las palabras tienen la capacidad de referenciar
el mundo y de inventarlo; de decir en sentido recto y figurado; de decir la verdad y de

mentir; de evadirse y comprometerse; de generar confiabilidad y desconfianza”.

No cabe duda que cumple la funcion de informar, inducir, persuadir, demostrar
y de “hablar estéticamente™. Es por es que se le considera un instrumento opulento en
las manos del hombre. Y, si hablamos del discurso verbal, también se refiere al
audiovisual, digital como es el caso que presento, citando a Daniel Peredo.

Cobos, R. (2014) en su tesis de Licenciatura “La elocucion retérica como
herramienta de la Comunicacion Politica y el Marketing Politico: El caso Alan Garcia”,
menciona que: “El discurso retérico es un conjunto sistematico de conocimientos

universales teoricos practicos que rebasan el nivel de la mera experiencia”.

Los puntos de vista que se exponen alrededor de la retorica son de todo tipo.
Algunos la califican como el instrumento de construccion de una falsa realidad, otros
la defienden por ser aplicable a todo hecho que se refiera a comunicacion. El primer
término negativo de la retérica tomé como nombre la palabra sofista, término que nacié
en la Grecia Clasica. El encargo que estos representaron fue vital en el progreso de la
retorica y lideres del arte de la persuasion, pero que dicha valoracién no es parte de mi

investigacién por no ser considerada en la estructura retorica.

Amrhar, H. (2017). "Analisis interdiscursivo de la oratoria politica electoral y
de la comunicacion retdrico-politica, competencia linguistico-comunicativa e

interpretacion semio-retorica” (Tesis doctoral), sefiala lo siguiente:

“Los elementos retdricos primordiales del discurso son la invencion,
disposicion y elocucion. Estas se convierten en las partes artis en que el emisor

ha de atender para luego construirlo y exponerlo ante el publico”.



Hamid Amrhar en su tesis dice que al filésofo Aristoteles le pertenece la mas
integra investigacion de la retorica. El sistema aristotélico, dijo Berrio, “probablemente
el tratado Aristotélico, es aun hoy el mejor convenio”. Asi, también contribuye T.

Albaladejo subrayando el destacado aporte de Aristoteles del método retérico:

“La propuesta de Aristoteles sefiala los principios y las bases ejemplares para
el desarrollo de un analisis completo del objeto de estudio. Esto es, de todas las
piezas que lo confeccionan y del vinculo que se expresa entre estos”.

Asi mismo, Silvia, P. (2017). “Analisis de la retérica y el discurso de Michelle
Obama” (Grado en Traduccion e Interpretacion). La tesis también nos explica nos
explica que Aristoteles disefid cuatro partes para la construccion de un discurso eficaz,
siendo estas la invencion, la disposicion, elocucién y pronunciacion. Luego, Ciceron
afiadié la memoria. Asimismo, nos dice que la disposicion estd compuesta por cuatro

subsecciones: Exordio, Narracion, Argumentacion y peroracion.

Por otro lado, Rico (2002, p.177) enfatiza que la elocucion como “la operacion retorica
encargada de trasladar al lenguaje de formular linguisticamente, de exteriorizar por
medio del lenguaje”. Esto es posible, siempre y cuando se tome en cuenta las ideas

halladas en la invencion y ordenadas por la disposicion”.

En ese sentido, Silvia, P. (2017). Sefiala en su tesis que la elocutio esta
estructurada de cuatro subsecciones que definen las propiedades que debe tener un

adecuado estilo retdrico. Estas son puritas, perspicuitas, ornatus y decorum.

El objetivo general de la presente investigacion es analizar la retorica en la
transmision de movistar deportes, narrada por el desaparecido periodista deportivo,
Daniel Peredo. Me inclino a exponer las partes artis de la retorica, que segun
Quintiliano, como han tratado muchos autores, consta de tres partes: invencion,
disposicidn, elocucion. La motivacion que me lleva a citar como caso a Peredo, toma
fuerza por la capacidad o poder que tenian sus discursos en los medios audiovisuales.
La correcta estructuracion de su discurso ha permitido convencer y recordarlo como el
maés grande narrador deportivo de los Gltimos afios. Esto permitird conocer aspectos

fundamentales del uso correcto de la palabra hablada como elemento esencial en el



universo de las Ciencias de la Comunicacion y, que deseen realizar una labor

profesional frente a los medios.
1.2 Marco tedrico
Breve historia de la retérica

Desde tiempos remotos, la retorica se ha considerado una disciplina que retne
un conjunto de instrumentos que hacen referencia al arte de hablar o escribir con el
objetivo de promover o persuadir. Al pasar los afios la definicion de este arte ha

variado, pero todas las concluyen que tiene como fin, la persuasion.

Se considera que el fundador de la retdrica fue Empédocles de Agriento, pero
quien escribe por primera vez un compendio de retdrica para exponer el compuesto de
normas y recomendaciones fue corax, informacion que se aprovecho en el amparo de
reclamos para el reintegro de propiedades tomadas ilegalmente por el tirano Trasibulo.
Esta necesidad llevo a los verdaderos propietarios, buscar formas para persuadir a los
tribunales a tal punto de lograr su convencimiento. Es asi que, se plantearon normas y
reglas retoricas para que en ese sentido los argumentos de quienes reclamaban por sus

tierras sean mas convincentes.

Antes de fundar oficialmente la teorizacion de la retdrica en la antigua Grecia,
el ejercicio retorico ha sido perseverante, como se puede inducir de las grandes obras
literarias como la Iliada o la Odisea con preciosas reuniones de elementos gramaticales,
facultades y metaforas.

Asi lo sefialan, Hernandez Guerrero y Garcia Tejera que han escrito una
Historia Breve de la Retdrica, y Mortara Garabelli, el surgimiento de la retdrica esta
asociado también al hallazgo y a la identificacion de la capacidad cognoscitiva y

formativa de la atencion sobre la lengua.

Definiciones de retorica

Antes de iniciar la aproximacién el autor considera necesario definir la

diferencia que existe entre Retdrica, argumento y discurso, segun la RAE:



“Discurso se refiere a la doctrina, tesis o punto de vista, COMO un conjunto de
palabras y frases que se emplean para expresar lo que se medita o se siente. Ademas,
lo define como la “demostracién o exposicion de cierta extension sobre la infinidad de
temas, que se leen o pronuncian en publico”. El Doctor Tanius Karam en su articulo
“Una introduccion al estudio del discurso y al analisis del discurso” indica que dicho
término suele ser entendido entendida en su mayoria de veces como “texto”. Ademas,
expresa algunas desigualdades, el “texto” como “la expresion puntual del discurso” en

otras palabras, “el producto”; y discurso como “todo el desarrollo de elaboracién”.

Argumentacion o retdrica, una de las composiciones claves para el
levantamiento de la sustantividad colectiva es el articulo escrito por Diaz Arenas y
Posada Ramirez, donde indican que la argumentacion depende de dos grandes criterios:
verdad y validez. En ese sentido, un argumento es valido si su conclusion se extiende
de sus antecedentes o premisas, se concluyen como veridicas. Mientras que, segun los
autores, la retdrica destaca por la aceptacion de los espectadores, inclinados hacia la

posicién de un orador o emisor, més alla de conexiones logicas o validas.

Los puntos de vista que se han expuesto alrededor de la retdrica son de todo
tipo. Algunos la califican como el instrumento de construccion de una falsa realidad,
otros la defienden por ser aplicable a todo hecho que se refiera a comunicacion. El
primer término negativo de la retorica tom6 como nombre la palabra sofista, término
que nacio en la Grecia Clasica. El valor que estos representaron fue vital en el progreso
de la retdrica y lideres del arte de la persuasion, pero que dicha valoracién no es parte

de mi investigacion por no ser considerada en la estructura retorica.

Segun el autor Francisco Garcia (2005) sefiala que en el centro de toda discusion
sobre retorica esta el convencimiento de que las palabras tienen un significado
“de referenciar al mundo y de inventarlo; de decir en sentido recto y figurado;
de decir la verdad y de mentir; de evadirse y comprometerse; de generar

confiabilidad y desconfianza” (p.3).

La retérica nacié como una necesidad para exponer o0 expresar argumentos con
el objetivo de defender causas, es por eso que siempre se le ha vinculado con la politica.

Pero la verdad es que, esta herramienta es aplicable en todos los campos. En ese



sentido, Aristoteles sostiene que la funciéon de la Retérica “no es persuadir, sino

encontrar el camino de persuasion para cualquier argumento”.

Con esto Aristdteles deja claro lo confirmado por Francisco Garcia, Garcia
(2005) “la retorica es, como tantas veces se ha dicho, un instrumento
comunicativo muy poderoso en las manos de los hombres. Y quien dice del
discurso verbal, dice de todo tipo de discurso, ya sea verbal, audiovisual o
digital; de funcién, ya sea informativo, historico, ficcional, didactico,

publicitario; de medio comunicativo; de género; o de formato” (p.4).

Diferentes autores coinciden que para desarrollar un buen discurso se logra con
un proceso, un antes y después. Marco Tulio Cicerdn nos dice que “su objetivo es el
expresar de una forma acomodada para alcanzar la persuasion y su fin, persuadir con
palabras. Entre el oficio y el fin, se encuentra la siguiente disimilitud: en el comunicado
se considera lo que ha de hacerse; en el fin, lo que conviene al comunicado. El

comunicado del orador seré lo que debe hablar; el fin, aquello por lo cual debe hablar”.

Es entonces, segiin Garcia, Garcia: “la retorica que expone Aristoteles un “arte”
también conocido como una téchne: un tratado teorico-practico sobre un objeto
concreto, en este caso, el poder para persuadir: el discurso”. En este punto, es necesario
indicar el significado de discurso; Hymes (1974) lo define como conceptos
fundamentales, comunidad del habla, acto de habla, hablante con fluidez, funciones del
habla y de lenguas, dados por supuestos o arbitrariamente postulados™ (p. 79), por otro
lado, Dijik (1990), sefiala que producir descripciones explicitas y sistematicas, tanto
textuales como contextuales de las unidades del uso del lenguaje se denomina
discurso”. En ese sentido entendemos como discurso a todo acto de habla que tiene
como objetivo lo que gira en torno de la retérica: convencer o persuadir a quienes

recepciones los mensajes.

En las investigaciones clasicas de la retorica, diferentes estudiosos en los que
destacan Aristoteles y Marco Tulio Cicerdon definieron que el buen discurso debe ser
construido por un conjunto de elementos. Mencionando el gran aporte de Aristoteles,

la construccion de este (el discurso) estd constituido por cuatro partes: inventio,



dispositio, elocutio y actio. Posteriormente, Cicerdn afiadiria la memoria como quinto
elemento. Es necesario resaltar que para este trabajo nos enfocaremos en la disposicion,
elocucion y subelementos de los mismos. Diferentes son los estudios, casos que se han
realizado sobre la retorica, para destacarla como una herramienta poderosa. Silvia
Pelegrin (2017) en su tesis: Andlisis de la retorica y el discurso de Michelle Obama,
coincide en desarrollar un método que posibilita los ejecutantes afrontar discursos de
indole similar al que ella analiza” (p.7). Ademas, destaca la evolucién que ha tenido
Michelle Obama como oradora, asumid la responsabilidad de abordar a una situacion
que parecia no iba a poder moderar.

Estrategias que sostienen la retérica
(El que habla, qué habla y a quién se dirige)

Ahora entendamos que para desarrollar un discurso debe ser envuelto por una
serie de estrategias o elementos que sostienen la persuasion. En ese sentido no solo
debemos preocuparnos por una buena composicion del discurso, también es necesario
que el orador debe encontrar los medios correctos que sus argumentos sean
convincentes. Aristoteles los define como: El ethos, el logos y el pathos (EI que habla,

qué habla y a quién se dirige).

Nacho T¢éllez expuso en el 2016, que el ethos “se refiere a la credibilidad que
tl puedas tener como orador o divulgador”. Es decir que para poder convencer debes
tener una reputacion envuelta en “credibilidad” (Parr. 3). Para lograr esa construccion

debes manejar una buena reputacién, de ese modo tus palabras son creibles.

La segunda manera de construir el ethos es tomarlo prestado. Por ejemplo, si
decimos: “Segun el especialista internacional en fotografia, Jorge Novoa, mis nuevas
composiciones fotograficas deben ser reconocidas...” Si tomo como referente al antes

mencionado, gracias al especialista estoy ganando credibilidad.

La tercera forma que cita el autor es sosteniendo coherencia como orador,

manejando una buena retdrica y movimientos. Imagina a un docente universitario que



se quede mudo frente a sus alumnos, que sus movimientos frente a ellos demuestren

nerviosismo. (Parr. 5).

El logos se refiere a la argumentacion, a logica a través del lenguaje. Es decir, todo

aquello que refuerza tu discurso.

Rodriguez, J. y Chinchilla, N. (2012) en la revista de antiguos alumnos,
Ethos, Logos, Pathos. “Hay dos formas basicas de argumentacion. La
primera apela a principios tales como el valor de la libertad, el respeto a
la vida humana, la igualdad entre los hombres, etc. La fuerza de
conviccion de esta forma de argumentacion depende, en gran medida,
de que los principios o valores en que se apoya sean compartidos por el
auditorio. La segunda forma de argumentacion se apoya en las que
Aristoteles llama “proposiciones probables”, esto es, afirmaciones sobre

relaciones causa-efecto que han sido suficientemente verificadas”
(p.35).

Su construccion es posible con la inclusion de graficos o estadisticas,
investigaciones estudios o citar hechos historicos. El Pathos se refiere a la capacidad
que asumen tus palabras para generar emociones. En ese sentido especialistas lo

definen como

“la emocion que ponemos en el discurso a traves del tono de voz y del

lenguaje no verbal” (p. 35).

Téllez, N. (Julio 2016) en su articulo sobre retdrica, recomienda que para
construir el pathos debemos mostrar vulnerabilidad (abrirse a tocar un tema muy
delicado), contar historias o0 anécdotas que nos acerquen al publico o hacer uso de las

metaforas.

Es entonces la retdrica una disciplina que se encarga de estudiar y sistematizar
procedimientos en la utilizacion del lenguaje que tiene como fin persuadir

estéticamente. Ademas, la retorica se configura como un conjunto de reglas y recursos



que se ejecutan en distintos niveles en la edificacion de un discurso. No cabe duda que
cumple la funcién de comunicar, convencer, persuadir, argumentar y de “expresarse
estéticamente”. Es por es que se le considera un instrumento poderoso en las manos del
hombre. Y si hablamos del discurso, también es aplicable a diferentes campos como es
el caso que presento, a Daniel Peredo.

Estructura retorica

Segun lo que define la tratadistica Aristotélica, y citando al filésofo griego, la
retorica se divide en cuatro partes: inventio, dispositio, elocutio y actio; pero Cicerén
Quintiliano, reestructurd el conjunto retorico sumandole la memoria como participante
imprescindible. No obstante, para este trabajo la matriz de estudio son la disposicion y

elocucion del discurso.

Para Albaladejo (1989). “Las partes fundamentales son las operaciones que
tienen como objetivo la produccion del discurso retorico. La retorica clasica
sefialé cinco operaciones: Invencién, disposicion, elocucion, memoria y
pronunciacion o accion., estas son aplicadas en la actualidad [...]. La
fecundacion de la retérica como tratado, a la que le pertenece una
modernizacién completa de sus aportes historicos, no puede reemplazar de la
organica universal que constituye los cinco procedimientos enumeradas” (p.
57).

Es decir, ninguna de ellas se debe separar de la otra para una correcta demostracion
de la retdrica. Todas son necesarias para la exposicion total del discurso. En ese sentido,
como lo hemos expuesto lineas atras, el sistema retorico, fija cinco etapas del discurso:

La invencion es el primer paso para elaborar una pieza retorica. Consiste en encontrar y crear
argumentos oportunos para la construccién del discurso, segun Herenio es el hallazgo de
verdades que hagan probable el objetivo. En esta etapa se busca lo que se va a decir o

expresar. En este punto se expone la linea argumentativa y demostrativa del asunto o tema a
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desarrollar.

Roberto Gamonal (2011) explica que “Consiste en la basqueda y seleccion de
los contenidos sobre los que debe versar el discurso. Para ello la Retérica
suministra un surtido repertorio de lugares comunes y de tdpicos de la
argumentacion, enriquecido siempre por la formacion y los conocimientos del
orador. La finalidad de la inventio es establecer los contenidos del discurso.
El sustantivo inventio (o0 invenio) no significa “invencidn, creacidon”, sino

“hallazgo” (p.44).

La invencion

En primer punto consiste en el hallazgo de asuntos que hagan posible la causa. El
emisor selecciona asuntos verosimiles que logren cubrir expectativas, responder
interrogantes con el fin de persuadir o convencer. Y si hablamos de la invencion, es necesario
identificar los recursos mas usados para expresarnos; los topicos o lugares comunes, segun
el portal web de ejemplos los define como “expresiones muy empleadas por la sociedad. Son
el tipo de idea que una vez dicha, trascienden a través de las generaciones. Un topico puede
ser una idea coloquial, vulgar o estereotipada que las personas repiten sin ninguna base
cientifica” (Parr. 1)

Los denominados topicos son ideas, expresiones del habla coloquial, y que se utilizan
con bastante recurrencia por la sociedad, no varian en el tiempo, ademas de ser irrefutables.

“Los topicos se utilizan para relatar o acotar una informacion a través de dicha
expresion, es decir, son juicios que se desprenden de ideas repetitivas o cliché”
(Parr.3)

Los topicos son el inicio de la creatividad en la retorica, el lugar imaginario de la
memoria al que debemos acudir para obtener ideas. Es decir, el origen de nuestros
argumentos.

Perelman y Olbrechts-Tyteca (1989) propusieron una clasificacion de lugares con
categorias basadas en la argumentacion y sosteniendo que es una exposicién general de
topicos que pueden servir para la persuasion de cualquier tipo de auditorio o publico (144-
164)
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Roberto Gamonal (2011) en su tesis Logos, Ethos, Pathos: Retérica y Creatividad en el
Disefio Grafico, sefiala los siguientes lugares:
Lugares de cantidad
Preservan el valor de ideas o conceptos por razones medibles. Es decir, es el méas frente al
menos, lo superior frente a lo menor. Por ejemplo, la opinién de la mayoria es superior a la
minoria.
Lugares de cualidad
Este lugar es todo lo contrario de la anterior. Se basa en resaltar que es mejor la calidad que
la cantidad. Lo original se convierte en un valor agregado y sobre sale del resto.
Lugares de orden
Conceden la superioridad de lo anterior sobre lo posterior, de los principios sobre los finales,
de las causas sobre los efectos, de las leyes sobre los hechos...
Lugares de existencia
Se basan en la comprobacion empirica dotando de importancia a lo real sobre lo posible o
probable, del presente sobre el futuro, del resultado comprobable sobre la conjetura.
Lugares de esencia
Es el reconocimiento de la excelencia de una persona o una cosa que reune todas las
caracteristicas exigidas del grupo o la tipologia a la que representa o esta inscrito.
Lugares de persona
Se apoyan en los valores de la dignidad, el mérito y la autosuficiencia de un ser
humano. Tiene mucho que ver con la biografia de una persona.
Estos topicos y lugares ponen en marcha un conjunto de herramientas o puentes de la
argumentacion u opinion.
Por otro lado, segun Vasquez y Aldea en la inventio se realizan tres importantes iniciaciones:
1. La definicién de la estrategia para marcar las coordenadas del acto persuasivo,
analisis de la situacion, medios, soportes, tipo de receptor y la jerarquia de las
motivaciones.
2. El desarrollo de la estrategia, es decir la eleccidn de palabras y la intencionalidad del
emisor.
3. Laargumentacion retdrica. Esto segun la teoria de de Perelman, se trata de elegir los

elementos que dan validez a la argumentacion.
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Por lo tanto, es en esta etapa que se busca todos los recursos posibles para poblar un

discurso persuasivo.

La disposicion
Segun Aristételes la disposicion, permite la planificacion y organizacion formativa
del discurso. Ademas de confeccionar una exposicion adecuadamente coherente para

perseguir conmover a la audiencia.

En ese sentido Albaladejo (1989), nos dice que: “«una operacion sintactica,
pues su objeto es la organizacién macroestructural del discurso” (p.10).
Ademas, afirma que la disposicion es la segunda fase para la construccién del
texto retorico. Por otro lado, Pujante (1999) sefiala que “La disposicion
defiende el orden y la asignacion de las cosas, la cual indica qué cosa ha de

ser distribuida en qué punto” (p.136)

El objetivo de esta etapa es organizar los argumentos obtenidos en la primera fase
hasta lograr el orden y coherencia. En este punto, Aristoteles disefid cuatro subsecciones de
las cuales el manual de Retérica elaborado por Angel Romera, explica asi:

“El exordio, busca hacer al auditorio benévolo, atento y décil. Su funcion es
sefializar que el discurso comienza, atraer la atencion del receptor, disipar
animosidades, granjear simpatias, fijar el interés del receptor y establecer el
tema, tesis u objetivo. Es necesario afectar modestia para capturar la simpatia
del pablico y explotar su tendencia a identificarse con quien esta en apuros o
es débil”; la narratio “se dirige a exponer el tema fundamental del discurso”;
la argumentatio “aquellos argumentos que buscan convencer o de lo contrario
ser juzgado por el publico”; y peroratio, “es la parte final donde el orador

busca tocar la sensibilidad de los oyentes”.

En ese sentido Tomas Albaladejo definen la estructura que busca el orden en la disposicion:
“El exordium permite la estructura que busca conectar con el receptor con el

objetivo de producir en él una actitud favorable hacia la posicion que defiende

13



el orador” (p.82).

Por otro lado, luego de haber conectado con el publico, se procede a exponer los
hechos para que el receptor los conozca a tal punto que, el mismo, se sitle de parte de la
causa que el orador defiende. Este punto como lo explica Romera, corresponde a la
“narracion o narratio”.

La argumentatio es la parte mas importante del discurso persuasivo ya que se le considera
como el ndcleo de todo discurso. Es aqui donde se presentan las acreditaciones oportunas a
favor de la razén. La peroratio es la seccion final del discurso, donde el orador aprovecha su
altimo recurso, su Ultima oportunidad de comunicacion e insiste con los temas mas

importantes que se han tratado.

La elocucién

Es la operacion namero tres, donde se confecciona la elegancia e importancia
elocutiva. Al llegar a este punto podemos decir que nuestro discurso, en conjunto de la

inventio y dispositio, estaria listo para ser expuesto.

Chico Rico (2002, p.177) describe a la elocucion como “la operacion retdrica
encargada de trasladar al lenguaje de formular linglisticamente, de
exteriorizar por medio del lenguaje las ideas halladas en la inventio y

ordenadas por la dispositio”.

Es decir, en esta fase se dibuja el estilo ya que se trabaja la forma en la que se va a
entregar a los receptores. Abarca el modo de expresar y la utilizacion de los elementos

retéricos adecuados.

Del mismo modo, Amrhar (2017), en su tesis “Analisis interdiscursivo de la
oratoria politica electoral y de la comunicacion retérico-politica, competencia
linguistico-comunicativa e interpretacion semio-retorica, comparte que “La
elocucion ataca a la forma de expresion y uso de las herramientas retéricas y

estilisticos que sean adecuados y oportunos a los géneros literarios y retoricos”
(p. 60).
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En ese sentido D. Pujante (Pujante, 1999, p.189) Afirma que: “En este punto de
manifestacion en que el discurso se apodera de la forma en una lengua y en el estilo. El
método apropiado en la retdrica agrupa cuatro cualidades: correccidn, claridad, elegancia y
decoro, recursos que dirigen la distincion léxica y gramatical. Las sefialadas figuras retdricas

conforman requerimientos elocutivos a la orden de la belleza y persuasion del discurso”

Entendemos que, no basta con saber lo que vamos a decir, también es necesario cémo lo voy

a decir. Esto permite que el mensaje logre perforar con més fuerza en los oyentes.

Para pode definir esas partes que convierten a un discurso en delicia al
escucharlo, es necesario explicar las subsecciones. Estas son puritas,
perspicuitas, ornatus y decorum. El autor, Chico (2003, p.204) expone que
“las puritas se refieren al uso correcto del lenguaje por parte del orador, a la

correccion semantica y gramatical”.

Con respecto a las perspicuitas, las sefiala como la claridad de la expresion oral. Es necesario
aplicarlas porque solo asi, haciendo uso de expresiones y palabras bien puestas lograra el fin
persuasivo. Asi mismo, Chico sefiala que el ornatus se refiere a la decoracién, por ser una
cualidad que suma en la persuasion de lo expuesto. Finalmente, el decorum, segun Chico, en
esta seccion se aplica la capacidad para adaptar y/o adecuar un discurso dependiendo de la

situacion y al publico al que te diriges.

El manejo de la voz, segun el auditorio o escenario es importante ya que es aqui donde
se puede identificar la adecuacion de la voz. En la retorica se le conocen como registros
elocutivos de cuya finalidad se le distinguen tres. Roberto Gamonal (2011) en su tesis Logos,

Ethos, Pathos: Retorica y creatividad en el disefio grafico expone estos elementos:
Genus Humile: Se refiere a un estilo bajo, sencillo que se expresa con claridad.

“Es un género elocutivo suelto cuyo ornatus esta poco desarrollado y cuya
sintaxis es simple; trata de imitar a la lengua ordinaria con una expresion clara
y correcta sin excesivo ornamento. En este estilo prima el contenido sobre la

forma'y el orador se apoya en su ingenio y agudeza para cautivar al auditorio.
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Desde la Edad Media, al estilo llano corresponderdn personas y asuntos
vulgares. Sus principales funciones son ensefiar (docere) y demostrar
(probare). Lo importante es que el discurso 0 mensaje se entienda y por lo
tanto se fundamente en el logos (I6gica)” (p.51).

El siguiente registro se caracteriza por ser medio o mediano que busca el placer y la

distraccion del oyente.

“Genus medium: estilo medio o mediano. Pretende deleitar (delectare)
procurando placer y distraccién al auditorio. Su ornatus es mas trabajado que
el anterior, pero méas moderado que el estilo elevado. Su discurso es fluido y
equilibrado, sin sobresaltos. Corresponden al estilo medio asuntos y
personajes ni vulgares ni graves. Se basa en la moderacion del orador y se

construye sobre el ethos (ética)” (p.51)

Y por ultimo nos encontramos con un estilo mas intenso, alto elevado y que utiliza

todos sus recursos para conmaover.

“Genus sublime: estilo alto o elevado. Tiene por objeto conmover (movere) y
su ornatus es complejo. Se caracteriza por poner en juego todos los recursos
ornamentales de la elocuencia, tanto en el nivel de la palabra como en el nivel
de la composicion, la estructura sintactica y el vocabulario, con una expresion
grave, elegante y abundante en figuras y en el léxico, tratando de conmover
los &nimos en el mayor grado posible y persuadir a cualquier auditorio. Su
fuerza reside en el pathos (emocion) que imprime a su discurso el orador. Es

propio de alocuciones que tratan de personajes nobles y asuntos solemnes”
(p.51).

La memorizacion
Es la cuarta operacion, busca como su nombre lo dice, memorizar, conservar lo
estructurado anteriormente (inventio, dispositio, elocutio) para luego ser expresado. El

orador que logre manejar esta fase tiene muchas ventajas de persuadir al publico.
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Hamid Amrhar, nos dice en su tesis doctoral: “La memoria hace referencia al
nivel académico del orador a la que se aferra cuando tenga la necesidad de
crear y lograr los objetivos planteados. Esta capacidad permite verificar la
existencia y adquisicion de una extensa y fluida comunicacién. Segun los
investigadores, en este punto de la comunicacion se desprende a través de la
memoria innata y la memoria artificiosa o adquirida. Cada una de ellas
requiere de capacidades y atribuciones distintas para lograr totalmente o
parcialmente a la rememaorizacién almacenada en la concavidad de la memoria
(p-302).

Por otro lado T. Albaladejo (1991) concuerda al respecto,

Como el procedimiento contiguo a las elementales del discurso, a ella le
corresponde la preservacion de la organizacion sintéctica del discurso retérico
y de las semanticas de su relativo con el fin de que el texto sea pronunciado
sin requerir el uso de la lectura en el momento de la presentacion ante el
receptor” (p.157)

El orador que maneja esta herramienta podra manejar su discurso con gran facilidad
de palabras e ideas. Hamid Amrhar, nos dice en su tesis doctoral: Una memoria con cierto
nivel intelectual es el tesoro mas grande del orador, donde se protege las incalculables
fortunas que presentara en su momento. Todo entra en él; discursos, enunciados, figuras,

palabras, citas, conceptos, percepciones, pensamientos.

Es entonces la memorizacion que permite al orador la credibilidad, ademas de
mantener ese notable espiritu improvisador. A esto se le suma el buen desempefio y habilidad

de enfrentar grandes batallas.

La pronunciacion

Antiguamente se referia a los movimientos en el rostro, formas de cubrir o decorado
que irrumpe al orador. Hamid Amrhar, expone que: Es la expresion oral y la majestuosidad
del discurso que se ha de abrazar con unas imposiciones ideales por todos los factores

artisticos: fonicas, gestuales, mimicas, melddicas, articulatorias, respiratorias... ES aqui que,
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Aristételes indica la exigencia de armonizar la voz (diccion, tono) y las facciones del rostro

en conjunto con los vocablos para contribuir al logro de la persuasion:

[...] “Los que aqui logran desarrollar su habilidad, ganan recompensas.
Al igual que los oradores que utilizan el recurso del arte teatral, porque dichos
discursos logran mas por su diccion que por su razonamiento” (Aristdteles,
2002).
Los estudios de Ciceron definen a esta operacion como:
“La pronunciacion es la administracién de la voz y del cuerpo a partir de la
estimacion de las cosas y de las expresiones; de modo que se dice en dos

formas, en el actuar y el hablar. Por lo tanto, la acciébn es como una
elocuencia de la masa, porque consta de voz y movimiento”

Por otro lado, Albaladejo, afirma:

“La pronunciacion es determinante para que en efecto se desarrolle la
finalidad que el disertador pretende en la accion retorica, pues en este punto
concluye la estrategia retdrica, y concreta frente al emisor toda la potencia

textual sobre la que se situa el hecho retorico” (p.172)

La forma correcta de magnificar esta fase es la combinacion del cuerpo, gesto y
manejo de voz. Esto tiene como consecuencia que el expositor logre mostrar un perfil
poderoso, de esta forma se logra la admiracion de la audiencia o receptores.

Es asi que la investigacidn busca analizar la retorica en la transmision de movistar
deportes, narrada por el desaparecido periodista deportivo, Daniel Peredo. Me inclino a
exponer las partes artis de la retorica que, segun Quintiliano, como han tratado muchos
autores, consta de tres partes: invencion, disposicion, elocucién. La motivacion que me lleva
a citar como caso a Peredo, toma fuerza por la capacidad o poder que tenian sus discursos en
los medios audiovisuales. La correcta estructuracion de sus argumentos ha permitido

convencer y recordarlo como el mas grande narrador deportivo de los Gltimos afios

Las funciones del lenguaje
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Por otro lado, el autor considera necesario introducir las funciones del lenguaje ya
que se refiere a la intencién del emisor al construir un enunciado orientdndolo hacia
cualquiera de los objetivos posibles. Segin la RAE, lenguaje significa
“Facultad del ser humano de expresarse y comunicarse con los demas através del sonido art
iculado o de otros sistemas de signos”.  También encontramos definiciones  como:
“Capacidad propia del ser humano para expresar pensamientos y sentimientos por medio de
la palabra”.

Ademas, el autor resalta que este punto ha sido introducido en la dimensién 3 de su
instrumento “la elocucidon” por tratarse de la fase que define el “estilo” del discurso y de la
forma en la que se entrega a los receptores.

Esta interesante teoria desarrollada por el lingtiista Roman Jakobson que sefiala que
la lengua es un sistema funcional que se caracteriza por una intencionalidad expresiva y
comunicativa. EI pensamiento de Roman se encuadra dentro de la corriente que se conoce
como estructural-funcionalista. Este enfoque se exhibe claramente en la primera traduccion
que se realizd a su trabajo mas conocido “Lingiiistica y poética”, libro a cargo de la compafiia
Seix Barral (Editorial de Espafia) y que llevd por nombre ensayos de linglistica general.

Antes de entender las funciones del lenguaje, debemos reflexionar sobre el lenguaje
humano, sin olvidar que en una narracion deportiva es una forma de comunicacion ya que se
encuentra presente un emisor, receptor, mensaje, codigo, canal y contexto. El lenguaje
humano es sumamente importante para la comunicacion ya que se resuelve como una
expresion para comprender al resto de personas. Es por ello que es adecuado conocer las
funciones del lenguaje porque solo asi, segun Jakobson, la comunicacion entre personas se
vuelve fluida y funcional. En 1974 se realiz6 la primera traduccion a lo que fue la
intervencion que realizd6 Roman Jakobson en 1960 en el congreso sobre poética. En ese
estudio, Roman expuso que, para lograr entender el lenguaje es necesario estudiar sus seis
elementos mas importantes.

Roman Jakobson (1984) “;Qué es lo que hace que un mensaje verbal sea una obra de
arte? Toda vez que el objeto principal de la poética es la diferencia especifica del arte verbal
en relacion con las demas artes y otros tipos de conducta verbal, la poética esta en el derecho

de ocupar un lugar preeminente en los estudios literarios” (p. 348)
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Para responder a la anterior interrogante, Jakobson proporciona el siguiente esquema y que

explica los elementos que compone el hecho discursivo:

CONTEXTO

MENSAIJE

EMISOR

CANAL

DESTINATARIO

Esquema 1. Elementos que componen el hecho discursivo segin Roman Jakobson.

cODIGO

En este esquema Jakobson (1984) manifiesta que “El DESTINADOR envia
un MENSAJE al DESTINATARIO. Para que sea efectuado, el mensaje

necesita un CONTEXTO de referencia (un “referente”, segin otra

terminologia, un tanto equivoca), que el receptor pueda comprender; un

CODIGO del todo, 0 en parte cuando menos, comin a EMISOR vy destinatario

(en otras palabras, al codificador y al descodificador del mensaje); y, por fin,

un CONTACTO, un canal tangible y un enlace psicologico entre el emisor y

el destinatario, que acepta tanto al uno como al otro constituir y alimentar una

comunicacion” (p. 352).

Luego de haber desarrollado los elementos que permiten la comunicacion, el autor de
procedencia rusa, sefiala que luego le proceden las seis funciones del lenguaje (miembros de

los elementos ya expuestos).
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REFERENCIAL

EMOTIVA POETICA CONATIVA

FATICA

METALINGUISTICA

Esquema 2. Las funciones del lenguaje planteadas por Roman Jakobson

La primera funcion que sefiala Jakobson es la funcion referencial. El autor expone
que esta funcidn es la mas importante por referirse al contexto al que hace alusion el mensaje;
en otras palabras, al referente. Esta funcion se convierte en fundamental por encargarse de

transmitir informacion por medio del lenguaje sin importar la naturaleza.

Roman Jakobson (1984, p. 353) define que “la llamada funcion referencial,
"denotativa”, "cognoscitiva"—es el hilo conductor de varios mensajes, el
linguista atento no puede menos que tomar en cuenta la integracion accesoria
de las demas funciones en tales mensajes”.

La segunda funcion que describe el autor es la emotiva, que se refiere al emisor. Es
aqui donde el hablante hace evidente sus emociones, pensamientos, actitudes en lo que esta
trasmitiendo.

En esta funcién Roman Jakobson (1984, p. 353) determina que “La llamada
funcién emotiva o "expresiva"”, centrada en el destinador, apunta a una
expresion directa de la actitud del hablante ante aquello de lo que esta
hablando. Tiende a producir una impresion de una cierta emocidn, sea
verdadera o fingida”.

La tercera funcion es la conativa o apelativa de la que habla Jakobson (1974, p.35) y
hace referencia al oyente o receptor. El autor afirma que la funcién conativa «encuentra su
mas pura expresion gramatical en el vocativo y el imperativo». Mediante esta funcion el
hablante busca al oyente y pretende persuadirle para que le preste atencion o actle de una

manera determinada.
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La funcion conativa se enfoca al destinatario, pues busca influenciar en sus
pensamientos o acciones. EI mensaje se emite provocando una reaccion en quien lo recibe,
de lo contrario, no se le puede considerar efectivo. Cuando se habla del modo verbal
imperativo, se refiere a emitir 6rdenes, considerandosele efectivo cuando la orden ha sido
aceptada; y el vocativo permite invocar directamente al receptor.

La funcion fatica le corresponde al canal y utiliza un “profuso intercambio de
férmulas ceremoniosas por didlogos completos, con el simple propdsito de
prolongar la comunicacion” (1974, p. 36). Funcion que prueba el canal, el
contacto con los interlocutores generando el didlogo. Por ende, inicia,
sostiene, mantiene o cierra la comunicacion.

En quinto lugar, encontramos la funcién que se refiere al codigo, la metalinguistica.
Con esta funcion los hablantes se garantizan de hacer uso del mismo codigo de comunicacion.
Un ejemplo puede ser como cuando el receptor le solicita al emisor que reitere lo dltimo que
ha mencionado para estar seguro de lo que el emisor expreso (p. 37)

Finalmente, la funcion poética se dirige al mensaje que el hablante le expresa
al oyente “cualquier intento encaminado a reducirla a poesia o0 viceversa,
constituiria una forma engariosa de simplificar las cosas al maximo” (pp. 38).
Su objetivo es totalmente estético ya que embellece el mensaje utilizando
figuras linguisticas de tal modo que sea hermoso. El esquema del acto de
comunicacion que brinda Roman se puede entender como el conjunto de una

serie de elementos que van asociados a las funciones del lenguaje.

. PROBLEMA DE INVESTIGACION
2.1 FORMULACION DEL PROBLEMA INVESTIGACION

2.1.1 Problema General

Como se presenta la retdrica en la transmision de movistar deportes: Caso Daniel Peredo
narrando el encuentro futbolistico Per(-Nueva Zelanda, Lima 2019

2.1.2 Problemas especificos

e ;COmo se presenta la invencién en la transmisién de movistar deportes: Caso
Daniel Peredo narrando el Perd-Nueva Zelanda, Lima 2019?
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e COmo se presenta la disposicion en la transmision de movistar deportes: Caso
Daniel Peredo narrando el Perd-Nueva. Zelanda, Lima 2019?

e COmo se presenta la elocucion en la transmision de movistar deportes: Caso Daniel

Peredo narrando el Pert Nueva-Zelanda, Lima 2019?

2.3 JUSTIFICACION DEL ESTUDIO

Una pregunta que dirige y motiva el presente trabajo de investigacion es ¢Cualquier persona
puede expresarse estéticamente? ¢ Cualquier persona puede hablar ante los micr6fonos de una
radioemisora y contar con publico seguidor? ¢Qué capacitacion y habilidades se necesitan

para lograrlo?

Las investigaciones en la UCV en el campo de la retorica son nulas. Es delicado que
un comunicador, no tenga ni idea del tema, porque hay méas que una razén para dominar esta
estrategia persuasiva. El arte de hablar, de conocer la funcion de nuestro lenguaje debe ser
tratado con pinzas ya que un profesional de las ciencias de la comunicacion que no pueda
expresarse correctamente, no solo oral, también en los diferentes medios; no esta preparado

para batallar en el mercado.

La retdrica estudia y sistematiza el lenguaje utilizado en los distintos campos como
la politica, educacion, publicidad, etc... permitiendo que en cada uno de los casos la
comunicacion logre sus objetivos comunicativos y estéticos. El sentido de que esta
herramienta es aplicable en todos los campos, deberia ser analizado y estudiado con mayor
amplitud en el mundo de la comunicacion. La mayoria de jovenes que egresan de la carrera
de ciencias de la comunicacion no conocen sobre la estructura de un discurso persuasivo, eso
me ha llevado a sumergirme en caminos muy profundos ya que la retdrica es una materia

muy amplia, pero no dificil de estudiar y aplicar.
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2.4 RELEVANCIA

Se tiene que lograr un conocimiento mas amplio de una excelente herramienta de
comunicacion. La retorica es aplicable en los diferentes campos que tengan la necesidad de
comunicar estéticamente. En ese sentido, podremos identificar el poder de la palabra y la
funcion del lenguaje.

La gran mayoria de comunicadores, no logra estructurar un buen discurso hablado o
escrito, es por eso la enorme necesidad de desarrollar este tipo de investigaciones que
exponen el poder del lenguaje, desde la repercusion de estructurar una buena reputacion hasta

la expresion.

Resalto que existen muy pocas investigaciones sobre el tema, probablemente por lo
complicado que sea entenderlo o por desconocimiento de su existencia. Esta investigacion
esta inclinada a analizar la retdrica en la transmision de movistar deportes: Caso, Daniel

Peredo Narrando el Peri-Nueva Zelanda.

2.5 CONTRIBUCION

La siguiente investigacion, permite exponer la importancia de la retorica en la comunicacion,
el poder de la palabra escrita o hablada, y que tenga como consecuencia el cumplimiento de

objetivos, convencimiento o persuasion.

Me interesa que surja mas interés en el tema, no porque sea una teoria antigua no debe
seguir siendo estudiada. Aristoteles existié hace miles de afios, y su contribucion, en otros
paises aun es motivo de analisis. No debemos ser la excepcion, por mas complejo que sea

comprenderla.

2.6 Objetivos
2.6.1 Objetivo general
Analizar la retorica en la transmision de movistar deportes: Caso Daniel

Peredo narrando el encuentro futbholistico Pert-Nueva Zelanda, Lima 2019.
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2.6.2 Objetivos especificos

O1  Analizar la presencia de la invencion en la transmision de movistar
deportes: Caso Daniel Peredo narrando el encuentro futbolistico Perd-Nueva
Zelanda, Lima 2019.

02  Analizar la presencia de la disposicion en la transmision de movistar
deportes: Caso Daniel Peredo narrando el encuentro futbolistico Perd-Nueva
Zelanda, Lima 2019.

03  Analizar la presencia de la elocucion en la transmision de movistar
deportes: Caso Daniel Peredo narrando el encuentro futbolistico Perd-Nueva
Zelanda, Lima 2019.

2.7 SUPUESTO GENERAL

Los elementos que se manifiestan en la narracion de Daniel Peredo, emitido por Movistar
Deportes el 15 de noviembre del 2017 a horas 09:15 pm es que el narrador utiliza

herramientas persuasivas logradas con la retorica.

Il. METODO
2.1 Tipo y disefio de investigacion
2.1.1 Enfoque de la investigacion

El enfoque de la tesis de investigacion es cualitativo porque permite verificar,
interpretar y describir a la retorica en la transmision de movistar deportes: Caso Daniel
Peredo, narrando el Perl vs Nva Zelanda. Sampieri apoya lo dicho:

“Los estudios cualitativos buscan obtener informacién que permitan ser
analizadas y comprendidas con la finalidad de responder a las preguntas de la
investigacion y generar nuevos conocimientos”

2.1.2 Tipo de Estudio

Segun el objeto de estudio es de tipo basico en el juicio de dos grandes medios de finalidad
que se desarrollan en una investigacion cualitativa: “comprender y transformar”.
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2.1.3 Nivel de Investigacion

El nivel es Hermenéutico debido a que se va a analizar la estructura retérica en el
programa movistar deportes donde cito a Daniel Peredo narrando un encuentro deportivo. A
todo ello se le suma la intervencién de especialistas en el tema (autores) y la ficha de

observacion.

2.1.4 Disefo

El disefio de la Investigacion es de estudio de caso porque tiene como objetivo
analizar la estructura retdrica en el caso Daniel Peredo Narrando un encuentro deportivo.
Donde ademas utilizo multiples fuentes de evidencia. Es decir, las perspectivas y versiones

de diferentes actores.

Este disefio busca indagar con profundidad un fenémeno, haciendo uso de mdultiples fuentes

de evidencia (Borges, 1995).

2.2 METODOS DE MUESTREO
2.2.1 Escenario de Estudio

En la presente investigacion se analizara la narracion donde Peru clasifica al mundial, y

donde destaca la retérica como herramienta de la narracion deportiva.

2.2.2 Caracterizacion de objeto de estudio

Nuestra seleccion peruana se enfrenta a Nueva Zelanda por la clasificatoria al mundial
Rusia 2018, encuentro transmitido por movistar deportes y narrado por Daniel Peredo,
periodista deportivo. El locutor inicia su carrera televisiva en el afio de 1996 luego que

Alberto Beingolea lo invite a integrarse al programa Goles en accion.
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La transmision deportiva estd dirigida a hombres y mujeres de todos los niveles
socioecondémicos y de todas las edades. EI encuentro se desarrollé el 15 de noviembre del
2017 por la sefial de movistar deportes en nuestra capital, Lima.

La narracion durdé 90 minutos, teniendo como principal conductor a Daniel Peredo y su
compariero de transmision, Ramén "Loco" Quiroga. La excelente estructura retorica de

Daniel le permitio ser considerado el mejor narrador deportivo de los ultimos tiempos.

2.2.3 Trayectoria metodoldgica

Las primeras lineas exponen las investigaciones realizadas alrededor del tema, de ese
modo identificar, apoyar nuestra tesis y su viabilidad. Luego identificamos la problematica
que existe y que buscamos aportar como una solucion. Paso siguiente sefialaremos a un
personaje que aplique inconscientemente nuestra materia de investigacion, para que sea

evaluado mediante nuestras dimensiones: invencion, disposicion y elocucion.

Tras definir conceptos sobre los puntos a estudiar analizaremos su estructura mediante una
ficha de verificacion u observacion. El estudio se realiza al inicio del programa, primer gol,

segundo gol y final del encuentro.

2.3 RIGOR CIENTIFICO

La presente investigacion recopila informacion mediante fuentes confiables. Ademas, se ha
validado la ficha de observacion mediante tres expertos en el tema que permiten la
confiabilidad y viabilidad en el desarrollo de la tesis. En ese sentido se hara del método de V
de Aiken para la medicion del instrumento, segun el juicio de los expertos. Se obtuvo como

resultado un 91% de validacion.
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Siendo:

S=la suma de si

Sl=valor asignado por el juez i

n= namero de jueces

c= namero de valores de la escala de valoracion (2 en este caso)

Fuente: Elaboracion propia.

COEFICIENTE DE VALIDACION
CUALITATIVO
Mg. José Lépez | Mg. José Pérez Mg. Obed
PREGUNTAS | ™~ o Mathias SUMA v
Cristobal
ITEM 1 1 1 1 3 100 %
ITEM 2 1 1 1 3 100 %
ITEM 3 1 1 1 3 100 %
ITEM 4 1 1 1 3 100 %
ITEM 5 1 1 1 3 100 %
ITEM 6 1 1 1 3 100 %
ITEM 7 1 1 1 3 100 %
ITEM 8 1 1 1 3 100 %
ITEM 9 1 0 0 1 33.30 %
ITEM 10 1 1 1 3 100 %
ITEM 11 0 1 1 3 66.60 %
91 %
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2.4 ANALISIS CUALITATIVO DE LOS DATOS

La investigacion cumple su funcion interpretativa apoyada por una ficha de observacion que
comprende dimensiones e items que se analizaran en la narracion del encuentro futbolistico

del Per0-Nueva Zelanda, por Daniel Peredo.

Mediante la ficha de recoleccién de datos se tiene como objetivo, recoger datos esenciales o
recursos utilizados por el periodista en mencion. Es en ese sentido que, se busca verificar la

presencia de la variable, categorias, indicadores e items.

La aplicacion del instrumento de la investigacion sera posible por la ficha de observacion
construida para ser aplicada en la transmision de movistar deportes, apoyada por la validacion
del método de V de Aiken.

2.4.1 Técnica e instrumento de recoleccién de datos

La técnica utilizada para la investigacion es la ficha de observacion la cual se utilizara en el

desarrollo de la tesis

Ademas, se analizara el dato cualitativo (textos, audios), a traves de procesos de textos (Word
0 Excel), para realizar un informe narrativo e interpretativo, convirtiéndolo en tablas o

gréficos cualitativos.

En ese sentido, se construy6 una guia de observacion que contiene indicadores pertinentes

para el anlisis de la variable.

Por otro lado, contara con la participacion de tres entrevistas semi estructuradas a personajes

expertos en el tema, profundizando el tema tratado en la investigacion.
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2.5 ASPECTOS ETICOS

La base principal de esta investigacion es la interpretacion de la ficha de observacion, y en
todo sentido respetando la metodologia empleada. Es decir, no se altero la unidad de analisis

ni el proceso de la investigacion.

Se ha cumplido con todos los requisitos exigidos por la facultad de investigacion. Ademas
de respetar la intervencion de otros autores, mediante citas. Por tanto, pongo a disposicion
las fichas validadas por tres expertos de la comunicacion.

Finalmente, resalto que esta investigacion ha sido realizada con el compromiso y el objetivo

de contribuir en las ciencias de la comunicacion.

1. RESULTADOS
EL ETHOS

El primer elemento para tener éxito en la exposicion de discursos, es la credibilidad que tienes
como figura. Si te proyectas a ser un comunicador al servicio de la sociedad es importante
tener en cuenta este elemento, de lo contrario, tus acciones o palabras no seran creibles. Te
convertiras en un bufén. La importancia de mantener una buena reputacion te abrira puertas
al mundo, como un referente al que se le debe creer lo que dice. Si bien la retdrica es una
estrategia del uso correcto del lenguaje, no te asegura el éxito si para la gente no eres un

personaje confiable, por mucha argumentacion que hayas desarrollado.

Es en esta fase destaco como un ejemplo al periodista en estudio, Daniel Peredo. El narrador
deportivo naci6 en Lima, fruto de un matrimonio de emigrantes de Chiclayo. Sus primeros
afios los vivid en el distrito de Pueblo Libre, al igual que con la familia que conformé con su

esposa Milagros y sus hijas.

Su comienzo en el periodismo deportivo se inicia como una aficion personal. Su pasion por
el deporte lo llevo a decidir con toda seguridad, dedicarse al periodismo. Asi lo decidio

cuando se encontraba en la primaria. En los tiempos de oro del futbol peruano en los
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mundiales de 1970, 1978, 1982 y el Decimoquinto Campeonato Sudamericano, hoy
convertida en la Copa América, influyd ain més en su firmeza para dedicarse al periodismo
deportivo. Ya en el camino se dedicé a trabajar en diferentes programas de television, radio

y prensa escrita.

Se inicia como columnista para la seccidn deportiva del diario Ojo, luego pasé a las filas de
El Bocon, diario en el que adquirié experiencia y conocimiento. Pero su gran salto a los
medios lleg6 en el afio de 1996, cuando empez0 a trabajar en television por invitacion de
Alberto Beingolea, para sumarse a las filas del programa deportivo Goles en accion. Afios
mas tarde, Daniel afirmé que su principal referente fue Pocho Rospigliosi. Peredo consolidd
su éxito en CMD como locutor, labor que le permitié narrar la clasificacion de la Conmebol
para la Copa Mundial de Futbol del 2010. La narracion que sin lugar a dudas es la que mas
recordamos de Daniel Peredo es la que realizo en el encuentro entre Pert y Argentina, el 10
de setiembre del 2008 en el Estadio Monumental. Luego de que Argentina iba muy seguro a
terminar el partido con el marcador a su favor, todo se veia perdido; hasta que Juan Manuel
Vargas emprendio una carrera imparable con direccidn al campo albiceleste para que después
comparta un centro que Johan Fano transformé en un empate histérico. Segun el diario el
bocon, aquella narracion pasara a la historia por su funcion emotiva en cada una de los

vocablos y frases que Daniel estructuraba: “con los huevos de Vargas”.

El libro “Peredo Total” realizd un analisis a su trayectoria, donde se concluye con un
compilado del recordado periodista, que segun sefiala el libro fue por tres razones que dejan

en claro el Ethos muy bien constituido.
Salas sostiene al respecto:

“Importante el feeling natural que Peredo construyé con el hincha. Fue idolo
sin proponérselo. Puede haber mejores, no mas queridos. La idolatria es un
toque que se tiene o no se tiene. Es un don que en Daniel se fortalecid, mas
que con textos o comentarios, con narraciones. Con frases precisas que
complementaban o mejoraban los goles de Vargas o de Farfan. Si fue Google

por su memoria, fue un soundtrack con su voz”. (2018, p. 13).
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La importancia de un apasionamiento por lo que haces, amor por tu trabajo, entrega total es
lo que convirtio a Daniel en un gran referente en la narracion, cronicas, entrevistas, opiniones

e historias desarrolladas por el periodista. En el siguiente punto Salas sefiala:

“La segunda por la virtud de la polifuncionalidad que Daniel traslado a la
profesion de periodista deportivo. No hablamos de hablamos solo de un
referente construido en radio, TV y prensa, sino de un trabajador del oficio
que desarrolld, arriba de los 7 puntos en todos los casos, las piezas basicas de
los generos periodisticos. El libro, en ese sentido, refleja en cada capitulo una
variante de su repertorio: cronicas, entrevistas, opiniones, historias. La
versatilidad lo ubica por encima del promedio. Y lo eleva muy por arriba del
simple narrador” (2018, p. 13).

PATHOS

Aristoteles nos dice que el pathos es el segundo elemento que no puede faltar en un discurso,
la efectividad de tus palabras. Es decir, la capacidad que tienen para generar emociones y
comentarios entre las personas que te escuchan. Al mostrar vulnerabilidad, nos acercamos a
desarrollar esta estrategia de persuasion. En mi objeto de estudio, Daniel Peredo se encuentra
con el marcador a favor, no solo porque nuestra seleccion llevaba la delantera ante Nueva
Zelanda, sino también por ese encuentro que todo un pais esperd. La seleccidn peruana en un

mundial luego de 36 afios de espera. A lo que Daniel Peredo, exclamo:

“Vuelve Pert a un Mundial, Ramén, volvemos a un mundial después de 36
afios, ha ganado Peru, ha ganado Per( 2 a 0, es la locura en la cancha, es la
locura en la tribuna, volvemos a un mundial, era posible, Ramon, era hoy, no
nos iba a aguantar nueva Zelanda, lloran los jugadores, se abrazan todos
dentro de la cancha, la gente celebra dentro de las tribunas, vuelve Pert a un

mundial después de 36 afios...
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La segunda formula muy bien utilizada del periodista era el uso de la metéfora que segin la
RAE se refiere a nombrar algo, pero sin mencionarlo especificamente. Las metaforas hacen
uso figurado del lenguaje. Es como hablar en doble sentido, asi lo demuestran sus frases que

quedaran inmortalizadas:

"Con los huevos de Vargas". (Refiriéndose a la fuerza)

"No hay mal que dure 100 afios, ni ftbol que lo resista” (nada es imposible)
"Jefferson Farfan Agustin Guadalupe, por su santa mamacita" (estima)
"Se fue diciéndole algo" (sutileza)

"Se la comio con tenedor y cuchillo™ (pasion)

"Gloria a Peru en las alturas™ (Magnificar su pais)

"Con el corazon de todos"” (unién)

"Un gol mas va haber" (Confianza)

"Ha ganado... ha ganado bien" (Justicia)

"Faltan cinco minutos, que pueden ser seis..." (Desesperacion)
LOGOS

En esta fase, el logos se refiere a la l6gica y el razonamiento. Es todo lo que refuerza su
mensaje desde el precio de la razén. Daniel Peredo manejaba mucha informacion,
estadisticas, hechos demostrables. En el libro Peredo Total se indica la coherencia que tenia
el periodista como narrador. Su estilo propio que sin perder objetividad entregaba

conocimiento. En ese sentido coincido con Salas:
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“La tercera es por un legado una particular manera de ser periodista. En
tiempos en lo que quienes gritan e insultan suelen tener mas notoriedad que
los reflexivos, Peredo enarbol6 un estilo que sin perder emocion, entregaba
conocimiento. Los textos analiticos por encima de los tuits banales. La
busqueda de razones por delante de sentencias caprichosas que no dejan nada,
que haya partido en medio de un sinfin de homenajes que otros nunca tendrian,
es permitannos, el triunfo de los buenos. Daniel Peredo era, hasta para quienes

no lo conocieron una enciclopedia” (2018, p. 13).

Un discurso puede lograr la persuasion mediante la tematica que representa, y por la forma
que el tema desarrolla. Esta forma esté relacionada con estrategias y esquemas légicos Utiles
para la argumentacion. En esta investigacion, mencionamos las formas variadas de

razonamiento.

Los argumentos por logos se construyen de dos formas de razonamiento: el deductivo y el
inductivo. El instrumento que se utiliza para comprobar el razonamiento deductivo es el
silogismo, que se refiere a un conjunto de enunciados que consta de dos proposiciones

(premisa mayor y menor) como premisas Yy otra que seria la conclusion.

Inicio del encuentro:

e Por el pase a Rusia 2018

Llego el dia, llegd la noche; es ahora, Ramon
Per(, Nueva Zelanda en el estadio Nacional
Primer gol:
e jArribaPer(!1 -0, en 28 minutos
Apareci6 Jefferson, Jefferson Agustin en la zona del 9

Rompe el arco Jefferson Farfan
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Segundo Gol:

e Uno de los lideres de la Seleccion
Aprecio ahi, Christian Ramos, apareci6 Ramos como un 9
Aparecié Ramos el lider

Se observa el uso de silogismos que comprueban el razonamiento deductivo. Es decir, el
periodista en los minutos historicos que se concentran en el primer y segundo gol, hace uso

de premisas para apoyar la légica.

Con respecto al razonamiento inductivo se comprueba la veneracion del jugador para resaltar

su “destacada” labor en el campo, siempre que juegue bien al balon o anote un gol.
Premisas particulares:

“...Siempre te tuve fe ahi, y tu sabias, siempre te tuve fe ahi. Aparecid
Jefferson, Jefferson Agustin en la zona del 9 para romper el arco, para definir
imposible para Marinovic, para decirle a Paolo, Paolo te esperamos, tu
tranquilo; soy el nueve por ahora. Rompe el arco Jefferson Farfan. No nos

iban a aguantar. jArriba Pera! 1 — 0, en 28 minutos.

Premisa general:
Jefferson Farfan Agustin Guadalupe por su mamacita nos dice que estamos aqui en el

nacional, la casa de la seleccion. Pert 1, Nueva Zelanda, Cero...”.

El locutor deportivo encuentra en el primer una oportunidad para argumentar mediante

paradigmas ejerciendo a los jugadores como ejemplos de buenos jugadores del balon pie.
Premisas particulares:

“... Aparecio ahi, Christian Ramos, apareci0 Ramos como un 9, aparecid

Ramos el lider, uno de los lideres de la Seleccidn, aparecié Ramos uno de los
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capitanes sin cinta, uno de los capitanes sin bandas, apareci6 Ramos el
defensor confiable, apareci6 Ramos siempre oportuno en el area nuestra,
ahora le toco aparecer en el &rearival...”.

Apareci6 Ramos para decirnos que estamos cerca Ramon, aparecié Ramos
para empujarla debajo del arco, aparecié Ramos para decirnos, qué no hay mal
que dure 36 afos ni futbol peruano que lo resista. Aparecié Ramos como el
héroe en el area, aparecio Ramos para hacernos sofiar, aparecido Ramos en el

momento méas complicado,

Premisa general:
Aparecié Ramos en el minuto 20 para decir, Ramon que aqui estamos en el Nacional la casa
de la seleccion. Peru 2, Nueva Zelanda, 0. Cada vez mas cerca Ramon.

En el discurso, Ramos es el paradigma de un buen jugador. Se convierte en un ejemplo a

seguir por su oportuna labor y comportamiento en el campo deportivo.

En el final del encuentro Daniel Peredo exclama argumentos inductivos, mostrando la

clasificacion de Pert como una fiesta deportiva:
Premisas particulares:

“Hoy es el dia que el hincha peruano que tanto espero, hoy es el dia del hincha peruano
incondicional, hoy 15 de noviembre de 2017, quedard como el dia mundial del hincha
peruano, abracense, celebren, marquen en lo calendarios, abracense en las calles, hoy es
nuestro dia, algin dia tenia que ser, no hay mal que dure 36 afios ni fatbol peruano que lo

resista...Vamos al mundial jArriba Pera!”.
Premisa general:
Vamos al mundial jArriba Peru!

LA INVENCION

Sobre los topicos, lugares y mundos posibles.
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Los comunicadores sabemos que en radio no se puede utilizar términos comunes, instalados
en el lenguaje coloquial. Sin olvidar que hay una necesidad de utilizar un lenguaje que sea
facil de digerir y entender. En todo momento demostro liderazgo, profesionalismo y pasién
por la investigacion. Esto ha permitido que muy pocas veces se le escuche a Peredo utilizar
recursos poco profesionales.

El objetivo principal de todo narrador es apelar a la emocion del oyente con su discurso. Por
lo tanto, identificando al publico y objetivo, la narracion debe ser llamativa e impactante. En

este caso, existen tres grupos centrales sobre los que se articula la narracion deportiva:

- El futbol peruano (su retorno a una copa del mundo)
- Los jugadores

- Per( como pais.

De todo el universo de mundos posibles que utiliza el periodista, selecciona a los grupos
antes mencionados porque la seleccion peruana se ubicaba muy cerca de la clasificacion al
mundial. Y sus protagonistas (los jugadores) asumian un papel importante, por ser ellos los

convocados a liderar un retorno histérico para el futbol peruano.

En ese sentido es que se ha verificado como el narrador exalta a los jugadores cuando logran

su objetivo (el gol).

Minuto 28, gol anotado por Jefferson Farfan:

Gol, Gol, Gol Peruano. Encontramos el espacio para salir. Cueva hizo esa
pausita, esa pausita, esa pausita para encontrar ese pase.

“...Siempre te tuve fe ahi, y t0 sabias, siempre te tuve fe ahi. Aparecid
Jefferson, Jefferson Agustin en la zona del 9 para romper el arco, para definir
imposible para Marinovic, para decirle a Paolo, Paolo te esperamos, tu
tranquilo; soy el nueve por ahora. Rompe el arco Jefferson Farfan. No nos
iban a aguantar. jArriba Peru! 1 — 0, en 28 minutos. Jefferson Farfan Agustin
Guadalupe por su mamacita nos dice que estamos aqui en el nacional, la casa

de la seleccion. Perd 1, Nueva Zelanda, Cero...”.
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Minuto 66, gol anotado por Ramos:

“... Aprecid ahi, Christian Ramos, apareci6 Ramos como un 9, aparecid
Ramos el lider, uno de los lideres de la Seleccion, aparecié Ramos uno de los
capitanes sin cinta, uno de los capitanes sin bandas, apareci6 Ramos el
defensor confiable, apareci6 Ramos siempre oportuno en el area nuestra,
ahora le toco aparecer en el &rea rival...”.

Apareci6 Ramos para decirnos que estamos cerca Ramon, aparecié Ramos
para empujarla debajo del arco, aparecié Ramos para decirnos, qué no hay mal
que dure 36 afios ni futbol peruano que lo resista. Aparecié Ramos como el
héroe en el area, apareci6 Ramos para hacernos sofiar, aparecido Ramos en el
momento mas complicado, aparecio Ramos en el minuto 20 para decir, Ramon
que aqui estamos en el Nacional la casa de la seleccion. Peru 2, Nueva

Zelanda, 0. Cada vez mas cerca Ramon.

En el final del encuentro deportivo, era un hecho que Per( volvia a un mundial luego de 36
afios. El periodista describe la situacion, destacando el hecho histérico para un pais y los
amantes del futbol. En todo su relato menciona al Perd porque es finalmente a quien se esta
representando.
“Vuelve Pert a un Mundial, Ramén, volvemos a un mundial después de 36
afios, ha ganado Peru, ha ganado Pert 2 a 0, es la locura en la cancha, es la
locura en la tribuna, volvemos a un mundial, era posible, Ramon, era hoy, no
nos iba a aguantar nueva Zelanda, lloran los jugadores, se abrazan todos
dentro de la cancha, la gente celebra dentro de las tribunas, vuelve Per a un
mundial después de 36 afios... Hoy es el dia que el hincha peruano que tanto
espero, hoy es el dia del hincha peruano incondicional, hoy 15 de noviembre
de 2017, quedara como el dia mundial del hincha peruano, abrécense,
celebren, marquen en lo calendarios, abracense en las calles, hoy es nuestro
dia, algln dia tenia que ser, no hay mal que dure 36 afios ni fatbol peruano

que lo resista, vamos al mundial jArriba Perta!”
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Como se verifica, los topicos no son categorias fijas, porque tienen la necesidad de adaptarse
a la situacion o escenario. Estos corresponden al esquema clasico de comunicacion

desarrollado por Harold Lasswell:

¢Qué? Perl vs Nueva Zelanda

- ¢Quién? Hombres y mujeres de todas las edades, ubicados en Per
- ¢Donde? El publico tiene acceso a la television, radio o internet.

- ¢Por qué? Se busca persuadir

- ¢Como? Invencion, disposicion y elocucion

- ¢Cuando? 15 de noviembre del 2018.

LA DISPOSICION
EL EXORDIO

En el marco tedrico expliqué que el exordio es la parte del inicio de un discurso que tiene

como objetivo despertar la atencion del publico, canjear emociones positivas.

Al iniciar el encuentro, Daniel Peredo, expreso:
Llego el dia, llego la noche; es ahora ramén: Perd, Nueva Zelanda en el estadio

Nacional en la casa de la seleccion por el pase a Rusia 2018.

En estas primeras lineas, Daniel abre la narracion con anaforas que se conocen por repetir
una misma palabra al inicio de versos u oraciones. A manera de agradecimiento sefiala que
ha llegado el gran dia, el momento tan esperado por millones de peruanos. Repetir una misma
palabra para expresar la sensacion de arribar a un encuentro tan esperado. Esto abre camino

al resto de su discurso. Esto sirve de precedente para lo que se viene en el siguiente paso.
LA NARRATIO

Esta breve exposicion se debe concentrar en presentar los antecedentes para concretar luego
con argumentos que apuntan a despertar emociones. En este proceso Daniel demuestra
capacidad para ordenar sus ideas, transmitirlas y lograr persuadir a la audiencia. La presencia

de figuras retdéricas como la anadiplosis, figura retdrica que segun la Rae consiste en la
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repeticion de una palabra al principio y final de un verso u oracion como se muestra en la

narracion:

Y ahora si, y ahora si la va a encontrar Cueva con espacio y la baja Cueva para gambetear,
Cueva para pasar y va Cueva. Y pinta bien en el area Ruiz Diaz. La tiene Cueva, en el area
Ruiz Diaz; la pelota para Jefferson, Jefferson esta...

(SEGUNDO GOL)

LA ARGUMENTATIO

En esta fase el periodista defiende su objetivo, expresando la fe que tenia a los jugadores.
Los describe como lo que demuestran en ese momento, la entrega por su camiseta, la
concentracion que deben tener cuando todo el pais estd observando desde las tribunas,
escuchando desde una radio, desde un televisor, en la calle, todos a un solo grito. En este
punto, se observa el uso de anaforas que permiten definir con intensidad el hecho.

Para el diccionario de la Real Academia Espafiola, las anaforas repiten la primera palabra o
conjunto de palabras en un mismo parrafo. En la mayoria de casos una anafora se encuentra
al inicio de una frase, y lo que busca es insistir en ella para que la audiencia logre captar el

mensaje.

“... Aparecid ahi, Christian Ramos, aparecié Ramos como un 9, aparecio Ramos el lider,
uno de los lideres de la Seleccidn, aparecié Ramos uno de los capitanes sin cinta, uno de
los capitanes sin bandas, aparecido Ramos el defensor confiable, aparecié Ramos siempre
oportuno en el &rea nuestra, ahora le toco aparecer en el area rival...”.

En la narracién se verifica el uso repetitivo de la palabra “apareci6”, busca resaltar el
desempefio del jugador, y por convertirse en la figura del partido al anotar un gol.

El uso de la metafora también es utilizado en este punto de la disposicion. Esta figura retérica
hace uso figurado del lenguaje o en otras palabras es como hablar en doble sentido.

“Y pinta bien en el area Ruiz Diaz” (refiriéndose a mostrar un buen juego)

“Jefferson Agustin en la zona del 9 para romper el arco” (Cuando habla de romper se refiere
a un gol con potencia)

“No nos iban a aguantar” (indica que el equipo es poderoso)
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“Aparecio Ramos como el héroe en el area” (Ramos se encarga de anotar el gol que le da a
Per( una gran ventaja)

“Aparecio Ramos para hacernos sonar” (Ramos es el responsable de cerrar la victoria)

LA PERORACION

En esta Gltima subseccion de la disposicion, el locutor insiste en recordarle al publico
recordandole que después de mucho tiempo, vuelve Per( a un mundial, 36 largos afios
tuvieron que pasar para sentir esa alegria, esa pasion indiscutible por la camiseta. Toca aln
maés la emotividad de la audiencia, haciéndole escuchar que los jugadores estan llorando,

todos se abrazan, que la gente celebra en las tribunas.

“Vuelve Perd a un Mundial, Ramoén, volvemos a un mundial después de 36 afios, ha
ganado Pert, ha ganado Perti 2 a 0, es la locura en la cancha, es la locura en la tribuna,
volvemos a un mundial, era posible, Ramoén, era hoy, no nos iba a aguantar nueva
Zelanda, lloran los jugadores, se abrazan todos dentro de la cancha, la gente celebra

dentro de las tribunas, vuelve Pert a un mundial después de 36 afios...

Daniel Peredo sostenia una excelente reputacion como periodista deportivo, por ende, en su
vida personal. Todo lo que salia de él era creible, era tomado en serio. Pudo darse el lujo de
sefialar el dia del hincha peruano incondicional, finalizando con una exclamacion que a todo

compatriota le llena de orgullo expresar, esté fuera o dentro del Peru.

Hoy es el dia que el hincha peruano que tanto esperd, hoy es el dia del hincha peruano
incondicional, hoy 15 de noviembre de 2017, quedara como el dia mundial del hincha
peruano, abracense, celebren, marquen en lo calendarios, abracense en las calles, hoy
es nuestro dia, algin dia tenia que ser, no hay mal que dure 36 afios ni flitbol peruano

que lo resista, vamos al mundial jArriba Pera!”
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FIGURAS DE DICCION - ANAFORA

Esta figura, segun la RAE consiste en la repeticion de una palabra en un mimo péarrafo. Daniel
Peredo utilizo este recurso para insistir, reafirmar una idea hasta que la audiencia logre
destacar el gol, resultado o jugador que sigue sumando con direccion a la victoria. El segundo
gol, anotado por Ramos le daba al Per( la victoria, la tranquilidad de mantener el marcador

a pocos minutos de hacer historia, a pocos minutos de volver a un mundial.

“... Aparecio ahi, Christian Ramos, aparecié Ramos como un 9, aparecié Ramos el lider,
uno de los lideres de la Seleccidn, aparecié Ramos uno de los capitanes sin cinta, uno de
los capitanes sin bandas, apareci6 Ramos el defensor confiable, aparecié Ramos siempre
oportuno en el &rea nuestra, ahora le toco aparecer en el arearival...”.

Aparecio Ramos para decirnos que estamos cerca Ramon, aparecio Ramos para empujarla
debajo del arco, aparecié Ramos para decirnos, qué no hay mal que dure 36 afios ni futbol
peruano que lo resista. Aparecio Ramos como el héroe en el area, aparecio Ramos para
hacernos sofiar, aparecid Ramos en el momento mas complicado, aparecié Ramos en el
minuto 20 para decir, Ramon que aqui estamos en el Nacional la casa de la seleccion. Peru

2, Nueva Zelanda, 0. Cada vez mas cerca Ramon.

REGISTROS ELOCUTIVOS

Los registros considerados son de tres tipos: genus humile, genus médium, genus sublime,
también conocidos como estilos bajo, medio y alto. En los resultados se verifica la presencia

del registro medio y alto por tratarse de una narracion deportiva.

El registro medio también era sostenido para los minutos donde el encuentro futbolistico se
mantenia equitativo, no habia intenciones de gol. El siguiente nivel que presenta Peredo es
de registro sublime o alto, ya que es un estilo disefiado para conmover. Recordemos que
conmover quiere decir apasionar, mover pasion, el sentimiento a través de razonamiento, que
busca que el oyente no permanezca indiferente ante la exposicion de los argumentos o ideas.
En ese sentido es necesario estructurar un mensaje interesante que comunica a la audiencia
sabiduria, capacidad y tino frente al micré6fono. Esto se verifica en puntos anteriores, donde

el exordio que se encarga de sefialar la iniciacién del discurso, mantiene un volumen medio
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de la voz. Luego en la narratio, encargada de presentar antecedentes que, en el presente

estudio serian los argumentos que Peredo utiliza para avivar la intencion de gol.

“Y ahora si, y ahora si la va a encontrar Cueva con espacio y la baja Cueva
para gambetear, Cueva para pasar y va Cueva. Y pinta bien en el area Ruiz
Diaz. La tiene Cueva, en el area Ruiz Diaz; la pelota para Jefferson, Jefferson
esta...”

En esta parte del discurso, el locutor se proyecta a levantar la voz para narrar lo que termina

con un gol de Jefferson Farfan.

En la argumentacion, encargada de defender su objetivo la voz del periodista llega hasta alto
por tratarse de un objetivo logrado ante el adversario (el gol).

“...Siempre te tuve fe ahi, y ti sabias, siempre te tuve fe ahi. Apareci6
Jefferson, Jefferson Agustin en la zona del 9 para romper el arco, para
definir imposible para Marinovic, para decirle a Paolo, Paolo te
esperamos, tu tranquilo; soy el nueve por ahora. Rompe el arco Jefferson
Farfan. No nos iban a aguantar. jArriba Perd! 1 - 0, en 28 minutos.
Jefferson Farfan Agustin Guadalupe por su mamacita nos dice que
estamos aqui en el nacional, la casa de la seleccién. Pert 1, Nueva
Zelanda, Cero...”.

En el segundo gol se identifica una intencidn mas alta que la anterior por registrarse una

causa practicamente ganada. El 2-0 frente a Nueva Zelanda, se mostraba como una victoria

segura. Motivo por el que el locutor desplaza al registro medio para elevarlo al sublime.

CUALIDADES ELOCUTIVAS

Pese a que el registro elocutivo del narrador es alto, se respeta el uso adecuado del lenguaje,
cumple con las puritas. En todo momento demuestra profesionalismo, nivel para expresarse

y despertar emociones mediante las funciones de su lenguaje.

En segundo lugar, el uso de las perspicuitas, el discurso es muy claro, ya que el periodista

utiliza frases cortas y maneja el lenguaje radial que amerita. Es decir, los términos que
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expresa son comprensibles, que posibilitan su asimilacién y el mensaje mantenga su cuerpo.
En algunos momentos Peredo hace uso de frases mas largas, pero siempre respetando las
pausas que hacen posible identificar la intencion del discurso. Un ejemplo de esto es el
estracto siguiente:

“Vuelve Pert a un Mundial, Ramén, volvemos a un mundial después de
36 anos, ha ganado Pert, ha ganado Pert 2 a 0, es lalocura en la cancha,
es lalocura en la tribuna, volvemos a un mundial, era posible, Ramoén, era
hoy, no nos iba a aguantar nueva Zelanda, lloran los jugadores, se
abrazan todos dentro de la cancha, la gente celebra dentro de las
tribunas, vuelve Pert a un mundial después de 36 afios...

Hoy es el dia que el hincha peruano que tanto esperd, hoy es el dia del
hincha peruano incondicional, hoy 15 de noviembre de 2017, quedara
como el dia mundial del hincha peruano. Abracense, celebren, marquen
en lo calendarios, abracense en las calles, hoy es nuestro dia, algiin dia
tenia que ser, no hay mal que dure 36 afios ni fatbol peruano que lo

resista, vamos al mundial jArriba Peru!”

La tercera cualidad que hace suya es el ornatus, hace uso de recursos literarios en gran
mayoria, anafora y metafora (ldentificadas en la dispositio) que permiten que su mensaje
sostenga un nivel elevado. EIl periodista Peredo no emplea expresiones cultas, ya que toma
conciencia del publico al que se dirige. A pesar de hablar rapido no se le encuentran
muletillas, se apoya de figuras retoricas para mantener cierto nivel y embellecimiento de la

narracion.

Por altimo, Daniel Peredo se verifica el uso adecuado del decorum, ya que disefia su estilo y
vocabulario al publico al que se dirige. En este caso, el auditorio estaba constituido por
hombres y mujeres de todos los niveles socioecondmicos de nivel educativo concentrado
entre la secundaria y universitarios, por tanto, habia la necesidad de adaptar el lenguaje para

que no haya dificultades en seguirlo.
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FUNCIONES DEL LENGUAJE

Segun lo sefialado en nuestro marco tedrico se procedera a explicar las funciones del lenguaje
segun Roman Jakobson. Primero indicamos quiénes conforman el acto comunicativo; Daniel
Peredo es el Emisor, y el receptor todo el publico que lo escucha. En cuanto al canal en el
que se transmite es el aire, ya que es lo que corresponde a los medios de comunicacién
inalambricos. El referente es el pase de Pert a Rusia 2018, el mensaje es el encuentro que
define el regreso de la blanquirroja a un mundial. Por Gltimo, el codigo es el habla espafiola,

ya que es el idioma que el narrador empled para su discurso.

Paso siguiente sefialamos las funciones que aparecen en el acto. La funcién emotiva se
presenta en todo el discurso, ya que el narrador busca contagiar su emocién al ver a su
seleccion de vuelta en un mundial. Es mas que evidente esta funcion porque el narrador se
concentra en destacar cada una de las jugadas y puntos a favor de Peru; vive el minuto a

minuto.

La funcion referencial se encuentra el todo el partido, y eso porque el periodista se refiere a
los jugadores por sus nombres o apellidos, en otros casos con datos pocos conocidos de

quienes mueven la pelota.

La funcion apelativa también se domina en el discurso, trata de influir con sus frases:
abracense, celebren, marquen en los calendarios que hoy es el dia del hincha peruano,

abracense en las calles, hoy es nuestro dia.

La funcion poética no se encuentra ya que la situacién no lo amerita. Esta funcion se refiere
a embellecer el discurso, pero en este caso el narrador se encuentra en una exposicion donde

hay una palabra tras otra y no corresponde su uso.
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IV. DISCUSION

Luego de haber obtenido los resultados de la ficha de observacion para responder al objetivo
general (Como se presenta la retdrica en la transmision de movistar deportes: Caso Daniel
Peredo narrando el Per(, Nueva Zelanda, Lima 2019)

Al respecto, Francisco Garcia (2005), expresa en su articulo titulado: “Una aproximacion en
la historia de la retorica” que la palabra en la retérica tiene la capacidad de referenciar al
mundo y de inventarlo; de decir en sentido recto y figurado; de decir la verdad y de mentir;
de evadirse y comprometerse; de generar confiabilidad y desconfianza”. Con este aporte el
autor de la presente tesis coincide con Garcia, ya que en los resultados se ha comprobado el

poder que toman las palabras cuando se utiliza una técnica persuasiva como la retorica.

Por otro lado, Cobos (2014) en su tesis titulada: La elocucion retérica como herramienta de
la Comunicacion Politica y el Marketing Politico: El caso Alan Garcia. La autora presentd
resultados muy similares, definiendo a la retérica como el arte de crear y expresar un discurso
frente a la audiencia. Ademas, sefiala que es una herramienta que permite la exposicion de
argumentos validos, apoyados por una serie de estrategias. En este punto volvemos a
coincidir porque Aristoteles sefiala que los argumentos seran tomados como validos segun la
credibilidad del orador. Es decir, si la reputacion del emisor no coincide con su discurso,
nada de lo que diga sera creible. El desaparecido Daniel Peredo en toda su carrera mantuvo
una posicion impecable, honesta, benevolente; con todo eso construido era muy elocuente

que sus palabras sean tomadas como ciertas, bajo la misma emocidn que expresaba.

Pedro Felipe Diaz y Jorge Gregorio Posada (2012), escribieron su articulo: Argumentacion
0 retdrica, una de las piezas claves para la construccion de la realidad social. Los autores
resuelven su articulo de la siguiente manera “Al definir las formas de argumentacion no
retoricas, se mostro que estas dependen para su adecuada constitucion de dos criterios: verdad
y validez. Asi, un argumento es sélido si su conclusion se sigue de sus premisas y, ademas,
estas son verdaderas. En el caso de los argumentos retoricos, ni la validez ni la verdad son
adecuados criterios de correccion, pues en tanto el objetivo de la retorica es la adhesion de
un auditorio a las creencias de un orador o emisor, mas que conexiones logicas o validas, la
exitosa retorica establece relaciones psicoldgicas entre premisas y conclusion. De igual

forma, los argumentos retdricos no tienen como meta la verdad de las premisas, sino su
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aceptacion por parte de un auditorio, con independencia de que sean falsas o verdaderas. Asi,
mientras el argumento no retdrico busca explicar o justificar la ocurrencia de ciertos hechos,
los argumentos retoricos buscan fijar y adherir creencias en los auditorios”. Al respecto, no
podemos coincidir en su totalidad porque se ha comprobado que la retérica busca adherir a
un auditorio, el tratado aristotélico sefiala que dentro de los recursos claves para que tus
argumentos sean creibles “el que habla” debe acercarse a la credibilidad, de lo contrario su

discurso perdera fuerza.

Tal es el caso de lideres de opinidn, politicos como Alan Garcia, recordado por ser uno de
los grandes oradores en el mundo. Utilizé la retérica como herramienta de marketing politico,
y en cada uno de sus discursos se encontraba capacidad, conocimiento. Todo esto hasta que,
su discurso no iba a la misma medida de sus acciones. A tal punto que la poblacion lo llegd
a la calificar de mentiroso o como la retorica clésica calificaba al vendedor de sebo de

culebra: “sofista”.

V. CONCLUSIONES

Al inicio del presente trabajo se establecio como objetivo general: analizar la retorica de
Daniel Peredo, y como se presenta su estructura (invencion, disposicion y elocucién). En ese
sentido, verificar qué caracteristicas o elementos presenta que ayuden a que sus mensajes
desarrollen mayor calado entre su audiencia. El nivel elocutivo de Daniel siempre se ha
manejado entre medio y alto, segin el escenario que se presenta en el partido. El uso de
figuras retoricas como la anafora representan la insistencia o la intencion por destacar un
hecho, ademas del uso de frases muy conocidas han sido adaptadas como recursos en su

discurso. La retorica se encuentra estrechamente relacionada con la narracion futbolistica.

La retdrica y sus partes artis (invencion, disposicion y elocucion) forman parte importante en
la construccion de los discursos retéricos, debido a su orden y estructura con su fin de “hacer-

creer’”.

Si hablamos de persuasion, nos referimos al cumplimiento de objetivos haciendo uso de

elementos intangibles que van desde la buena reputacion del emisor hasta la estructura y
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funcion de su lenguaje. Esto debe entenderse que los estudios sobre el discurso y la palabra

no son completos.

Las dimensiones desarrolladas explican el uso correcto del lenguaje con fines persuasivos.
Si queremos cubrir expectativas mediante la argumentacion, si buscamos ser comunicadores
capaces de mover masas, debemos empezar por expresarnos correctamente cualquiera sea el

medio de comunicacion donde exista la posibilidad de abrirse paso a favor de la sociedad.

1. Lainvencion que presenta la narracion de Daniel Peredo, nos permite identificar la
iniciacion de la narracion por el camino correcto ya que identifica ejemplos claves
para disefiar un discurso. Los llamados tépicos 0 mundos posibles son también
conocidos como recursos de iniciacion de un discurso para que los argumentos,
exposiciones tomen fuerza frente al objetivo. Es oportuno sefialar que hay
determinados topicos que pasan de generacion en generacion y que lo unico que
aportan es pobreza en el lenguaje. La preparacion es muy importante, la constante
investigacion permitira encontrar nuevas formulas de desarrollo para ejecutar

adecuadamente la invencion.

2. Ladisposicion en el caso Daniel Peredo, se identifica el ordenamiento de lo hallado
en la invencion, lo que permite la unidad con fines persuasivos. El exordio abre,
despierta la atencion del receptor hasta sostenerlo en todo el desarrollo de nuestra
exposicion. La narracion mantiene la expectativa del oyente con claridad y
estimulante. La argumentacion defiende su causa, expresa cualidades que se
concentran en cerrar su objetivo. Y la peroracion que apela a los sentimientos, se

resume tomarla como estrategia para culminar con nuestra estructura persuasiva.

3. La elocucion en el caso Daniel Peredo nos permite una correcta construccion
linguistica, una vez encontrados los argumentos queda ponerlas en accién. Las
puritas, perspicuitas, urbanitas, ornatus cumplen con la ordenacion, claridad,
elegancia y belleza en la expresion sometida a los objetivos del discurso. Ubicar el
registro elocutivo es un punto muy importante porque permite identificar la direccion

de la voz segun el publico al que te diriges.
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La elocucion de Peredo en la muestra estudiada se caracteriza, por el uso de anaforas
que, a través de la reiteracion, logra enfatizar las ideas que plantea al principio. La
reiteracion se convierte en una formula fundamental en sus procesos narrativos.
Peredo recurre a un lenguaje, muchas veces poético; reemplazando palabras. Esto lo
habilita para crear mundos posibles en su audiencia.

V. RECOMENDACIONES

La estructura de este tipo de argumentacion no presenta gran dificultad para ser desarrollado
ya que se compone de oraciones cortas, claras y concisas. Tener en cuenta el lenguaje que se
utiliza en los diferentes medios, pues no es lo mismo hablar en television que en radio o redes
sociales. Cada medio de comunicacién posee un lenguaje diferente al otro, y eso sera posible
de lograr, segln la capacidad de investigacion e interés que tomemos al estudiar el publico

al que nos dirigimos.

En definitiva, este trabajo se encargd de demostrar que Daniel Peredo era un narrador con
gran capacidad retorica con el fin de atraer la atencion del oyente, desperto pasiones en la
fanaticada. El uso de figuras retoricas permitié que el discurso se vuelva mas interesante y

llamativo.

Por otro lado, seria oportuno que la Universidad Cesar Vallejo se interese por el estudio de
esta materia. Considero que deberia ser empleada en su malla curricular por ser una
herramienta con fines persuasivos, que se encuentra en todos los campos, publicidad,
audiovisuales, relaciones publicas 2.0, etcétera. Seamos sinceros nuestro nivel retérico no es
el adecuado para vendernos o defendernos en el mercado, recordemos que la retorica esta

presente en todo acto que necesite de la argumentacion persuasiva.
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“FICHA DE OBSERVACION DE LA RETORICA EN LA TRANSMISION DE MOVISTAR DEPORTES: EL CASO DANIEL PEREDO

NARRANDO EL ENCUENTRO FUTBOLISTICO PERU-NUEVA ZELANDA”

VARIABLE CATEGORIAS INDICADORES iTEMS Sl NO OBSERVACIONES
DE PERSONA X Para referirse a los
jugadores
DE COSA
TGPICOS O LUGARES DE LUGAR X Para referirse a
INVENCION nuestro pais
DE INSTRUMENTO
DE CAUSA X El retorno del Peru a
un mundial
EXORDIO X Marca una pauta
NARRACION X Estructura
correctamente sus
DISPOSICION PARTES DEL DISCURSO antecedentes
ARGUMENTACION X Defiende su objetivo
PERORACION X Busca la sensibilidad
GENUS HUMILE X El caso no lo exige
GENUS MEDIUM X
REGISTROS
LA RETORICA ELOCUTIVOS Manei
GENUS SUBLIME X aneja su voz en
registro alto para
mayor intencién
PURITAS X
PERSPICUITAS X
CUALIDADES
ELOCUTIVAS ORNATUS X Eleccién correcta de
ELOCUCION palabras
URBANITAS X
F. REFERENCIAL X
X
F. EXPRESIVA
FUNCIONES DEL 3 X La situacién no lo
LENGUAJE F. POETICA amerita
F. FATICA X
F. APELATIVA X
F. METALINGUISTICA X
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ANALISIS DE LA RETORICA EN LA TRANSMISION DE
MOVISTAR DEPORTES: CASO DANIEL PEREDO NARRANDO
EL ENCUENTRO FUTBOLISTICO PERU-NUEVA ZELANDA,
LIMA 2019

VARIABLE: La retdrica
UNIDAD DE ANALISIS: Encuentro Pertd — Nueva Zelanda

CONTEXTO: Transmision de movistar deportes: Caso, Daniel
Peredo narrando el Perd Nueva Zelanda, Lima 2019

LUGAR: Lima
ANO: 2019
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El minuto a minuto del Perd-Nueva Zelanda
(Recuperado de Diario la Republica)

Per( vs. Nueva Zelanda por Movistar Deportes
Narracion: Daniel Peredo
Comentarios: Ramon Quiroga

Reportero en cancha: Pedro Garcia

Alineaciones confirmadas

Peru: Gallese; Advincula, Ramos, Rodriguez, Trauco; Tapia, Polo, Cueva, Flores, Farfany
Ruidiaz.

Nueva Zelanda: S. Marinovic; W. Reid, M. Boxall, T. Smith, K. Colvey, D. Wynne,

Durante, M. McGlinchey, C. Lewis, K. Barbarouses y R. Thomas.

- jAhora el himno nacional! jA una sola voz el Estadio Nacional!

- Suena primero el himno de Nueva Zelanda.

- jSalen las selecciones al Estadio Nacional!

- La hinchada ya empieza a sentirse. Estamos a tan solo minutos.

- Las selecciones ya regresan a los vestuarios para prepararse para el inicio del partido.

- El ambiente es espectacular.

Al finalizar el encuentro, en el pitazo final el Estadio Nacional estall6. Daniel Peredo expresé

lo que se habia contenido por més de 30 afios, fue la voz de todo el Peru:
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“Vuelve Pert a un Mundial, Ramon, volvemos a un mundial después de 36 afios, ha ganado
Perd, ha ganado Pert 2 a 0, es la locura en la cancha, es la locura en la tribuna, volvemos a
un mundial, era posible, Ramdn, era hoy, no nos iba a aguantar nueva Zelanda, lloran los
jugadores, se abrazan todos dentro de la cancha, la gente celebra dentro de las tribunas,
vuelve Pert a un mundial después de 36 afios... Hoy es el dia que el hincha peruano que
tanto espero, hoy es el dia del hincha peruano incondicional, hoy 15 de noviembre de 2017,
quedard como el dia mundial del hincha peruano, abréacense, celebren, marquen en lo
calendarios, abrécense en las calles, hoy es nuestro dia, algun dia tenia que ser, no hay mal

que dure 36 afios ni futbol peruano que lo resista, vamos al mundial jArriba Pert!”

Segundo tiempo
- 90+4' jFinaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaal del partido! jPeru esta en el Mundial de Rusia

2018!
- 90' Se agregan cuatro minutos mas.

- 90' {Se salva Peru! Equivocacion de Carrillo en el medio campo que dejo solo a Wood,

pero definié mal ante la salida de Gallese.
- 89' Dura falta sobre Advincula. Tiro libre peligroso para Peru.
- 87' Mano de Reid en una pelota aérea. Sale Per.

- 86' Estamos a solo minutos de volver a un Mundial después de 35 afios. Falta poco.
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Cambio en Per0: hace se debut con la seleccidn absoluta Adrian Zela, sale Christian
Cueva.
- 82' Gran desborde de Carrillo y posterior centro buscando a Flores en lado contrario, pero

fue interceptado por un rival.

- 80" Gran salida de Peru por izquierda. Centro de Yotin que no pudo conectar bien Flores.

Era el tercero.

Tarjeta amarilla para Gallese por hacer tiempo.

- 78' Casi recuperan Flores y Cueva en area rival pero no se entendieron y el neozelandés se

recupero.

Cambio en Nueva Zelanda: sale del campo Durante, ingresa Brockie. Cambio ofensivo.

- 75' Falta en ataque de Wood. Sale Perd.

Amonestado Christian Ramos.

- 74' Despeja Rodriguez a un nuevo cérner.

- 73' Tiro de esquina para Nueva Zelanda.

Cambio en Peru: ingresa André Carrillo, sale Andy Polo.

- 72' Peru espera y juega a la contra.

- 72" Asi fue el 2-0 de Perl. Christian Ramaos.

- 71' Nueva Zelanda ahora tiene que arriesgar. Veremos.

- 70' Peri empieza a tocar. Flores volvio a su posicion natural por la izquierda y Farfan

quedo de punta. Yotun y Tapia en la medular.



- 67' El estadio se viene abajo. Estamos a 23 minutos de llegar al Mundial.

Cambio en Peru: sale Ruidiaz, ingresa Yoshimar Yotun.
En el segundo gol que llega al minuto 64 en la anotacion de Ramos que sentenciaria el
repechaje para la blanquirroja, Daniel Peredo no se guardd nada y dejé sentir la emocién

que lo embargaba en ese momento:

Le va a dar Cueva el centro de Cueva, la pelota en el area, aqui puede estar... jGol, gol, gol,

gol, gol, gol, gol, gol!

La pelotita parada, Ramon; siempre la pelotita parada. ..

“... Aprecio ahi, Christian Ramos, aparecié Ramos como un 9, aparecié Ramos el lider, uno
de los lideres de la Seleccion, apareci6 Ramos uno de los capitanes sin cinta, uno de los
capitanes sin bandas, apareci0 Ramos el defensor confiable, apareci6 Ramos siempre
oportuno en el area nuestra, ahora le toco aparecer en el area rival...”.

Aparecié Ramos para decirnos que estamos cerca Ramadn, aparecio Ramos para empujarla
debajo del arco, apareci6 Ramos para decirnos, qué no hay mal que dure 36 afios ni futbol
peruano que lo resista. Aparecié6 Ramos como el héroe en el area, aparecid Ramos para
hacernos sofiar, apareci6 Ramos en el momento mas complicado, apareci6 Ramos en el
minuto 20 para decir, Ramon que aqui estamos en el Nacional la casa de la seleccion. Peru

2, Nueva Zelanda, 0. Cada vez més cerca Ramoén.
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65' {Go000000000000000000000] de Peru!

Christian Ramos aprovech6 una pelota muerta en el &rea chica y no perdono.

marca autogol.

- 63' Se viene Yotun para recuperar la posesion del balén.

- 62' Despeja Tapia por arriba.

- 61' jCerca Nueva Zelanda! Buena contra de los 'All Whites' que casi deja mano a mano a

Wood con Gallese. El portero achico bien y la mandé al corner.

- 59' Tiro libre pasado de Nueva Zelanda al area de Gallese.

Cambio en Nueva Zelanda: ingresa Marco Rojas, sale Lewis.

- 55' La pelota choco en la barrera. Paso el peligro para los 'Kiwis'.

- 55' Va el propio Farfan.

- 54' Falta sobre Farfan al borde del area y tiro libre peligroso para Peru.

- 53' Centro corto de Cueva y despeja Nueva Zelanda.

- 52" Nueva falta de Boxall sobre Ruidiaz. Tiro libre para Per.

- 51' Nueva Zelanda estd empezando a llegar con mas frecuencia al campo peruano.

- 49' {Cuidado! Cabezazo de Wood que responde de gran manera Gallese, pero la jugada

habia sido invalidada por falta del atacante.

- 47" Primer aviso de Nueva Zelanda. Pivoteé Wood para Thomas que dispara desviado.
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- 46' jInicia el complemento!

Cambio en Nueva Zelanda: ingresa Chris Wood, sale Tuiloma.

Primer tiempo

- 45+1" Descanso.
- 45" Se agrega un minuto mas.
- 44' Cabezazo de Reid que sale desviado. Saque de meta para Gallese.

- 44' Farfan se gana los aplausos de la grada al bajar hasta linea de fondo para bloquear el

centro de un rival.

- 43' Se escucha "Per0, Peru, Per(™ desde las gradas. La hinchada se hace sentir.

dispara, pero el portero se recupera con una gran mano. Atajadon.
- 40" Ultimos cinco minutos de la primera parte.

- 39' Todos los jugadores de Nueva Zelanda se acercan a la zona técnica en busca de agua.

Estan sintiendo el ritmo que pone Perd.

- 37" Despeja bien Per( y pasa el sacudon.

- 36' Tiro libre desde la derecha para los 'All Whites'. Suben todos.

- 35' Minutos de imprecision de Per(. Estan tratando de ir en busca del segundo.
- 34' Farfan con la camiseta de la Seleccion.

- 33' Asi fue el gol de Jefferson Farfan.
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- 32" jLa tuvo Perd! Cueva no supo si habilitar a Ruidiaz o Farfan o disparar al arcoy la

termino perdiendo.

- 30" Falta en ataque sobre Gallese. El arquero se molesta con el rival, pero el arbitro los

separa.
- 30" Nueva Zelanda esta llegando con pelotas paradas. No hay que confiarse.

Cuando marco el 1-0 a los 27 minutos, Daniel Peredo, exclamo:

Y ahora si, y ahora si la va a encontrar Cueva con espacio y la baja Cueva para gambetear,
Cueva para pasar y va Cueva. Y pinta bien en el area Ruiz Diaz. La tiene Cueva, en el area
Ruiz Diaz; la pelota para Jeferson, Jeferson esta. ..

Gol, Gol, Gol Peruano. Encontramos el espacio para salir. Cueva hizo esa pausita, esa
pausita, esa pausita para encontrar ese pase.

“...Siempre te tuve fe ahi, y tu sabias, siempre te tuve fe ahi. Aparecid Jefferson, Jefferson
Agustin en la zona del 9 para romper el arco, para definir imposible para Marinovic, para
decirle a Paolo, Paolo te esperamos, tu tranquilo; soy el nueve por ahora. Rompe el arco
Jefferson Farfan. No nos iban a aguantar. jArriba Pera! 1 — 0, en 28 minutos. Jefferson
Farfan Agustin Guadalupe por su mamacita nos dice que estamos aqui en el nacional, la
casa de la seleccion. Pert 1, Nueva Zelanda, Cero...”.

27' iGo000000000000000000000000000000I de Peru!

Gran contra del equipo de Gareca. Cueva lleg6 hasta el area, se tomd su tiempo y envio el

pase atras para Farfan quien le rompio el arco a Marinovic.

- 25' En la repeticion se vio una clara mano de Reid. Era penal.
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- 24" jTodo Per0 reclama mano en el &rea de un rival! El arbitro dice que no paso6 nada.

Sigue el juego.

- 22" Atrapa bien el aire Gallese y quiere salir rapido con un pase largo para Cueva, pero

sale desviado.

- 21' Un error en salida casi complica a Pert. Cortdé Rodriguez y la mandé al tiro de

esquina.

Amonestado Edison Flores.

- 20' Pase largo de Tapia buscando a Advincula, pero salio Marinovic para quedarse con el

balon dentro del area.

- 19" Algunas postales del comienzo del encuentro.

Tarjeta amarilla para Thomas por cortar una contra de Farfan.

- 18' Peru debe aprovechar su momento de superioridad y reflejarlo en el marcador.

- 16" jCerca! Nuevo centro de Trauco que ni Ruidiaz ni Farfan logran anticipar para desviar

al gol.

- 16' Peru es claro dominador del partido. Toda Nueva Zelanda en su campo.

- 15' Sacé mal Cueva. Pate0 el banderin y luego la pelota y la perdio. Igualmente, luego la

recupero Perd.

- 15' Tiro de esquina para la Bicolor.

- 14' Peru se vuelca en ataque.
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- 13" jDe nuevo Peru! Centro al primer palo de Trauco y el portero Marinovic despeja con

lo justo al corner.

- 11" jCerca! Desborde de Advinculay centro raso, pero nuevamente atrapa Marinovic.

- 10" Nuevo centro del lateral del Flamengo desde la izquierda que atrapa bien el golero

rival.

- 8' Centro de Trauco al primer palo que controla bien Marinovic.

- 7' Falta sobre Ruidiaz cerca del area y tiro libre para Perd.

- 6' Falta sobre Trauco en salida. Tiro libre para Pera.

- 6' Toca bien Per0. Le cuesta a Nueva Zelanda quitar el balon.

- 4" Cueva estd muy participativo desde el inicio. Eso es bueno para Peru.

- 2" jPaloooooooooo! Disparo desde fuera del area de Advincula que pego en el palo.

Estuvo cerca.

- 1' Nueva Zelanda busca hacer dafio desde el arranque con las pelotas aéreas.

- 1' jComenzo el partido! jVVamos Peru!

Llego el dia, llegd la noche; es ahora, Ramon: Pert, Nueva Zelanda en el estadio Nacional

en la casa de la seleccion por el pase a Rusia 2018.
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VALIDACION DE EXPERTOS
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Unrvexsioan TABLA DE EVALUACION DE EXPERTOS

Apellidos y nombres del experto:  LCPEZ MAURICIO - JOSE RICHARD
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Mediante la tzbla pzra =12luacnn de exoertos, usted liene la facultad de evaluar cada una de ias preguntas
marcanco con *xX” en las columnas de Sl o NO, Asimismo, le exhortamos en la correcsion de los items indicando
sus observaciones y/o sugerencias, con la finaiidad da mejorar la cocherencia de les preguntas sobre ¢
organizacionzl.
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Mediante la tabla para evaluacion de expertos, usted tiene la facultad de evaluar cada una de las preguntas
marcando con “X” en las columnas de Sl o NO. Asimismo, le exhortamos en la correccion de los items indicando

sus observaciones y/o sugerencias, con la finalidad de mejorar la coherencia de las preguntas sobre clima
organizacional.
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ITEMS ’ PREGU‘{TAS R R R y TR BéEﬂR\iAClaﬁggl
1 : ¢El instrumento de recoleccién de datos tiene relacion con el >< ' !

. titulo de la investigacién?
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_,._.‘.,- ..A..r_‘_.‘.__?_‘
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|

 los objetivos de la investigacién?
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Mediante la tabla para evaluacién de expertos, usted tiene la facultad de evaluar cada una de las preguntas
marcando con X" en las columnas de Sl o NO. Asimismo, le exhortamos en la correccidn de los items indicando

sus observaciones y/o sugerencias, con la finalidad de mejorar la coherencia de las preguntas sobre clima
organizacional.
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