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Resumen 

 

La presente investigación tiene como objetivo principal determinar cómo incide el 

planeamiento estratégico financiero en la rentabilidad de la Clínica Santa María del 

distrito de Morales, periodo 2020. La metodología de la investigación es un estudio 

no experimental, de tipo aplicada porque trata de relacionar las variables de 

planificación financiera estratégica y la rentabilidad de la Clínica Santa María, el 

diseño es de tipo cuantitativo porque se basa en la recolección y análisis de datos 

sobre las respectivas variables de la investigación, también se ha considerado 

como población o universo de interés en esta investigación, a las personas que 

trabajan dentro de la Clínica Santa María, teniendo en cuenta un total de 13 

trabajadores, donde consideramos el tipo de muestra no probabilística con un 

criterio de exclusión basado en la opinión de los investigadores. Se han utilizado 

dos técnicas para reunir los datos, a saber, la encuesta y el análisis documental, 

que permiten una evaluación y un análisis detallado, de modo que se puedan 

formular recomendaciones que ayuden a las empresas a tomar mejores decisiones 

y evitar futuras adversidades. Finalmente, se concluyó que el planeamiento 

estratégico financiero incide considerablemente en la Rentabilidad de la Clínica 

Santa María del distrito de Morales, el bajo nivel de planificación es una limitación 

para el crecimiento estable y el buen posicionamiento en el mercado, por lo que se 

hacen ciertas recomendaciones que deben ser tenidas en cuenta por los 

empleados de la empresa. 

Palabras clave: (Planificación financiera, rentabilidad, ratios). 
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Abstract 

The main objective of this research is to determine how strategic financial planning 

affects the profitability of the Santa María Clinic in the Morales district, period 2020. 

The methodology of the investigation is a non-experimental study, of applied type 

because it tries to relate the variables of strategic financial planning and the 

profitability of the Clínica Santa María, the design is of quantitative type because it 

is based on the collection and analysis of data on the respective variables of the 

investigation, also it has been considered as population or universe of interest in 

this investigation, the people who work inside the Clínica Santa María, taking into 

account a total of 13 workers, where we considered the type of non probabilistic 

sample with an exclusion criterion based on the opinion of the investigators. Two 

techniques have been used to gather the data, namely the survey and the 

documentary analysis, which allow an evaluation and a detailed analysis, so that 

recommendations can be made to help the companies make better decisions and 

avoid future adversities. Finally, it was concluded that strategic financial planning 

has a significant impact on the profitability of the Clínica Santa María in the Morales 

district. The low level of planning is a limitation for stable growth and good 

positioning in the market, so certain recommendations are made that should be 

taken into account by the company's employees. 

Keywords: (Financial planning, profitability, ratios). 


