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Presentación

Señores miembros del Jurado:

Dando cumplimiento a las normas del Reglamento de elaboración y sustentación de Tesis de la

Facultad de Ciencias empresariales, sección de titularme en la Universidad "Cesar Vallejo",

para elaborar la tesis de Titulación en ciencias empresariales con mención en Negocios

internacionales, presento el trabajo de investigación Descriptiva denominado: "Estrategias de

fijación de precios en las MYPES exportadoras de joyería de plata de San Juan de Lurigancho

entre los años 2008 a 2O12".En el trabajo mencionado describimos las estrategias en la fijación

de precios en las MYPES exportadoras con el fin de llegar a una estabilidad en los precios y

tácticas necesarias para que las MYPES exporten con precios que deben ser suficiente bajo

para ganar ventas, pero suficientemente alto para garantizar el flujo de fondos que se requiere

para llevar acabo otras actividades.

Señores miembros del jurado esperamos que esta investigación sea evaluada y merezca su

aprobación.

Atentamente

Pamela Jennifer Sullca Tapia
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Resumen

El principal objetivo de este estudio fue describir las estrategias de fijación de precios en las

MYPES exportadoras de joyería de plata del distrito de San Juan Lurigancho, entre los años

2008 a 2012. Esta investigación se determinó con un enfoque cuantitativo y de tipo

descriptivo y diseño no experimental y también utilizando una muestra de 60 empresarios

exportadores de joyería de plata .Se incidieron que los referidos empresarios identificaron las

estrategias de fijación de precios, además conocían el comportamiento de procesos y

reconocían el desempeño de fijación de precios.

Palabras claves: estrategias de fijación de precios - MYPES exportadoras - joyería de plata.
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Abstract

The main objective of this study was to describe the pricing strategies in export MYPES silver

jewelry district of San Juan Lurigancho, between 2008 to 2012. This research was determined

with a quantitative and descriptive approach and non-experimental design using a sample of

60 exporting silver jewelry business. It was influenced that those employers identified

strategies fixation behavior also knew these processes and recognized performance pricing.

Keywords: pricing strategies - export MYPES - silver jewelry.
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