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Presentacién

Sefiores miembros del Jurado, de conformidad con los lineamientos técnicos
establecidos en el Reglamento de Grados y Titulos de la Escuela de Pregrado de
la Universidad “César Vallejo”, dejo a vuestra disposicion la revision y evaluacion
del presente trabajo de tesis titulado: “Exportacion y capacidad de produccion de la
naranja en el Perd 2008 — 2016”, realizado para optar el titulo en Negocios
Internacionales. El cual confio sea un referente para otros y gran utilidad para los

interesados en el tema.

La presente investigacion esta dividida en siete capitulos, en el capitulo 1.
Introduccion: se incluye la realidad problematica, trabajos previos, teorias
relacionadas al tema, formulacion del problema, justificacion del estudio, hipétesis
y los objetivos. Capitulo Il. Método, considera el disefio de investigacion, las
variables, operacionalizacion, poblacion y muestra, técnicas e instrumentos de
recoleccion de datos, validez y confiabilidad, método de andlisis de datos y
aspectos éticos. Capitulo IllI: incluye los resultados para el Capitulo IV. Discusién,
en Capitulo V; la conclusion. Capitulo VI recomendaciones. Y por ultimo el Capitulo

VII, las referencias bibliogréaficas.

Se concluyé que existe relacion entre el volumen de exportacion y la
cantidad de produccion de la naranja en el Per( durante el periodo 2008 — 2016,

con una correlacion de Pearson del 0.5847, que indicé una positiva moderada.

Sefiores miembros del jurado espero que esta investigacion sea evaluada y

merezca su aprobacion.
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Resumen

El objetivo de la investigacién fue determinar la relacibn que existe entre la
exportacion y la capacidad de produccion de la naranja en el Peru entre el periodo
2008 — 2016.

Desde el punto de vista metodologico, el enfoque es cuantitativa, de tipo basica,
ademas conlleva a un disefio no experimental y de nivel descriptivo. Para analizar
los datos se ha utilizado fuentes fundamentales como el Trade Map, ADEX Data
trade y Minagri, luego procesarlos a través de cuadros, gréaficos de linea y describir
los datos en numeros estadisticos. Asimismo, se considerd de la variable de
exportacion; el volumen de exportacién y el valor de exportacion. Mientras que para
la variable de capacidad de produccion se tomé el volumen de produccion, el area
cosechada y el rendimiento.

De esta manera, la principal conclusién es que existe relacién entre el volumen de
exportacion y la cantidad de produccion de la naranja en el Peru durante el periodo
2008 — 2016, con una correlacion de Pearson del 0.5847, que indicé una positiva

moderada.

Palabra claves: Exportacion, capacidad de produccion, volumen de exportacion y

valor de exportacion.
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Abstract

The objective of the investigation was to determine the relationship that exists
between the export and the production capacity of the orange in Peru between the
period 2008 - 2016.

From a methodological point of view, the approach is quantitative, of a basic type,
and also leads to a non-experimental and descriptive level design. To analyze the
data, fundamental sources such as Trade Map and Minagri have been used, then
processed through tables, line graphs and describe the data in statistical numbers.
Likewise, it was considered of the export variable; the export volume and the export
value. While the volume of production, the harvested area and the yield were taken
for the variable of production capacity.

Thus, the main conclusion is that there is a relationship between the volume of
export and the amount of orange production in Peru during the period 2008 - 2016,

with a Pearson correlation of 0.5847, which indicated a moderate positive.

Keyword: Exportation, production capacity, export volume and export value.
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l. INTRODUCCION
1.1. Realidad Problemaéatica:

En la actualidad se debe ser competitivo en el mercado de exportacion y para
ello deben poseer el conocimiento necesario de modo que gestionen la
cantidad de produccion adecuada o segun el ritmo de la demanda
internacional, asimismo buscar estrategias de mejora fortaleciendo de ese
modo la produccion, sin embargo, muchas empresas no evallan estos puntos
y se lanzan a exportar sin saber los riesgos que pueda ocurrir.

A nivel internacional, la demanda por los productos citricos peruanos se
encuentra en crecimiento y la naranja es un citrico de gran comercio a nivel
mundial. Los principales paises exportadores de naranjas son Estados
Unidos, Espafia y Sudéfrica (Siicex, 2016).

En el Perl, la naranja tiene muchas oportunidades generados por el
dinamismo de la economia y los diferentes acuerdos comerciales vigentes, sin
embargo no llega a ser un producto estrella de la canasta exportadora
peruana, ya que el sector agrario se presenta diferentes problemas y
deficiencias.

Esta investigacion, estudia la relacion que genera las exportaciones y la
capacidad de produccién de la naranja, con partida arancelaria 0805100000,
el cual posee un alto valor nutritivo, principalmente en vitamina C que favorece
la circulacién de la sangre, ademas del &cido folico y minerales como potasio,
magnesio y calcio (Ver Anexo 03). (Siicex, 2010).

La produccion anual de la naranja esta en crecimiento, en el 2015 fue
aproximadamente 456 mil toneladas, siendo Junin, San Martin y Lima los
departamentos con mayor produccion anual con 57%, 9% Yy 8%,
respectivamente (Minagri, 2016).

Para entender mejor los problemas de la realidad de la comercializacion de la
naranja, en necesario estudiar la relacion que existe entre la exportacion y su
capacidad de produccion, de esta manera poder corregirlos y adaptarlos
segun los cambios del mercado y la demanda mundial. Asimismo, mejorar la
calidad de vida de los trabajadores del campo y asi contribuir con el desarrollo

econodmico y social del pais.



1.2.

Por tal motivo, se plantea el problema de investigacion, ¢ Existe relacion entre
la exportacion y la capacidad de produccion de la naranja en el periodo 2008
- 20167

Trabajos previos

Arias y Suarez (2016) en su articulo titulado “Dinamica del mercado

internacional para la naranja colombiana”, concluyo que:

La mayoria de la comercializacion internacional de naranja procedente de
Colombia se realiza en fresco, por lo cual se debe avanzar en el mejoramiento
de la calidad y el valor agregado de los productos procesados, para superar las
diferentes barreras técnicas y fitosanitarias; lo que permitiria diversificar la oferta
exportadora y facilitar el acceso de los productores nacionales en el escenario

internacional (p.14).

Buitrago (2014) en su tesis de licenciatura titulada “Estudio de factibilidad para
la produccion de aguacate Lorena, naranja Valencia y maiz amarillo duro”.
Publicado por la Universidad Nacional de Ciencias agrarias de Colombia,
desarrollado con un enfoque cuantitativo, de nivel descriptivo correlacional y
disefio no experimental. Haciendo énfasis a la oferta mundial, sefiala que
Brasil es el primer productor de naranjas, el segundo lugar en ese mismo afio

es Estados Unidos y el tercer lugar lo ocupa China.

Dias (2013) en su tesis de licenciatura “Produccién, comercializacién y
rentabilidad de la naranja y su relacion con la economia del cantén La Mana,
afio 2011”. Publicado por la Universidad Técnica de Cotopaxi, desarrollado
con un enfoque cuantitativo, de nivel descriptivo correlacional y disefio no
experimental. Concluye que, al realizar un estudio de la produccion,
comercializacion y rentabilidad de la naranja, logro identificar que los
agricultores tienen muy poca asistencia técnica por parte de las instituciones
encargadas del sistema agricola hacia el agro, asi como escaso apoyo de

organizaciones de desarrollo.

Flores (2016) en su tesis de licenciatura “Competitividad de los productores

de naranja en el municipio de Alamo Temapache, Veracruz”. Publicado por la
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Universidad Autébnoma Agraria Antonio Narro, desarrollado con un enfoque
cuantitativo, de nivel descriptivo correlacional y diseiio no experimental.
Afirma que, en Europa destaca Espafia como principal pais productor de
Naranja, puesto que produce 3.4 millones de toneladas, mas de un 50% del
total producido a nivel continental, seguido por Italia con 2.3 millones de
toneladas. Entre ambos paises producen un 85% del total de naranjas

cultivadas.

Hernandez (2014) en su tesis de licenciatura “Crecimiento y produccién de
naranja Valencia, como respuesta a la aplicacion de correctivos y
fertilizantes”. Publicado por la Universidad Nacional de Colombia, desarrollado
con un enfoque cuantitativo, de nivel descriptivo correlacional y disefio no
experimental. Sostiene que la produccién mundial de naranjas para el ciclo
2010 - 2011 ascendi6 a los 70,69 millones de toneladas, reportando a Brasil
como el mayor productor con 19,81 millones de toneladas, seguido por
Estados Unidos y China con 8,08 y 6,21 millones de toneladas,

respectivamente.

FAO (2017) en su articulo “Situacion de los mercados de productos basicos y
perspectivas a corto plazo 2014-2016", menciona que:

La produccién mundial de citricos cay6 ligeramente en 2015 debido al descenso
continuado de la produccién de naranjas en los Estados Unidos de América. En
2015, la produccién de naranjas en los Estados Unidos de América fue de 4,8
millones de toneladas, lo que equivale aproximadamente a 1 millon de toneladas
menos, debido a los dafios causados en los cultivos por la enfermedad
denominada virescencia de los citricos. La produccion de citricos de China, que
llevaba casi tres decenios registrando incrementos anuales superiores al 10 %,
solamente crecié en un 1 % en 2015; por su parte, la produccion del Brasil,
aunque aumento en un 3 % hasta alcanzar los 16,7 millones de toneladas debido
a los mayores rendimientos, se mantuvo un 20 % por debajo de su nivel de

resultados méximo (p. 14).
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Camara de Comercio de Lima (2017) en su articulo “Oportunidades de

Exportacion hacia Chile”, sefiala que:

[...] Las naranjas frescas o secas cuyo valor exportado por Peru, durante el 2016,
asciende a US$ 4,252 miles, monto que ha aumentado en un promedio anual de
14%; mientras que Chile, durante el mismo afio, importé US$ 2,493 miles. Si los
exportadores peruanos empiezan a enviar este producto a Chile, competirian,
principalmente, con Estados Unidos, quien en estos Ultimos cinco afios cubri6 el
96% de las importaciones chilenas de este producto. Los otros paises
proveedores de naranjas son Argentina. Ecuador, Costa Rica, entre otros; sin
embargo se observa que solo Estados Unidos ha exportado continuamente

desde el primer afio del periodo de estudio hasta el 2016 (p. 9).

Bautista y Valdivieso (2016) en su tesis de licenciatura titulada “Contribucién
al estudio de la extraccion de aceites esenciales y secado de cascaras de
naranja”. Publicada por la Universidad Nacional del Callo, desarrollado con un
enfoque cuantitativo, de nivel descriptivo correlacional y disefio no
experimental. En sus conclusiones, sefiala que la regién Junin ha sido
tradicionalmente el principal departamento productor de naranjas en el Perq,
en el 2013 concentré el 55.6% de la produccion con 5.45% superior a lo
producido el afio 2012. Asimismo, sefiala que la cantidad exportada es minima
ya lo agricultores del departamento de Junin no cuentan con la capacidad

técnica y sus condiciones son basicas.

Del Aguila (2014) en su tesis de licenciatura “La cadena de valor del cultivo de
la naranja de la provincia de Mariscal Caceres — regién San Martin”. Publicado
por la Universidad nacional de San Martin, desarrollado con un enfoque
cuantitativo, de nivel descriptivo correlacional y disefio no experimental.
Sefala que nuestros principales compradores son los mercados de Ecuador,
Colombia, Chile y Bolivia. El Servicio Nacional de Sanidad Agraria (Senasa) y
los ministerios de Relaciones Exteriores y de Comercio Exterior y Turismo,
gestionan permisos fitosanitarios para el ingreso de citricos a Japon, Corea y
Brasil. Ademas, afirma que la regidon no cuenta con apoyo del estado en
medidas fitosanitarias y asi poder incursionar en el mercado internacional.
Asimismo, los factores climaticos afectaron el cambio de color de los citricos,

lo cual generd que la cosecha se concentre en periodos mas cortos, aunque
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esa situacion no repercutiéo negativamente en la produccion ni los precios en

los mercados.

El Ministerio de Agricultura (2006) en su articulo “Seguimiento de la aplicacion

del plan de accion de la cumbre mundial sobre la alimentacion”, sefala que:

Se ha logrado acceder a nuevos mercados a través de protocolos de sanidad
con EEUU (citricos), China (uva, maiz morado), Japén (carne de aves) ,México
(mangos, ), Guatemala (naranjas, mandarinas y tangielos), El Salvador
(citricos), Brasil (pimiento, tomate fresco —hidropénico, ajos frescos, lechuga),
Taiwan (uva), Sudafrica (esparragos frescos) y Chile (papa procesada). Esto,
entre otros factores, han 57 contribuido al incremento de las agroexportaciones
de U$ 783 millones al inicio del Gobierno a U$ 1,562 millones en el afio 2005,

duplicando el nivel de exportacién de nuestros productos agrarios.
1.3. Teorias relacionadas al tema:

1.3.1. Exportacion

A. Definicion
Segun Castro (2008) sefial6 que:

Existe muchas definiciones asociadas con este término. Como se explica
en algunos casos, la exportacién es simplemente la salida de un producto
de un determinado pais con destino a otro, atravesando las diferentes
fronteras o mares que separan las naciones. Pero si se busca un concepto
mucho mas técnico, la exportacién, segun la aduana colombiana, es
considerada como la salida de mercancia del territorio aduanero nacional
hacia una nacion extranjera o hacia una zona franca industrial de bienes

y/o servicios, para permanecer en ella de manera definitiva (p. 109).

Segun La Union Europea (2013), “Tanto las importaciones como las
exportaciones son transacciones comerciales ya sea de bienes o de
servicios que se realizan entre de distintos estados. En economia, una
exportacion es cualquier bien o servicio enviado fuera del territorio

nacional” (p. 1).
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Las exportaciones aportan un gran beneficio a la economia de un pais,
ya que permite el intercambio de mercancias nacionales al exterior,
ademas de permitir el ingreso de divisas. Segun Huesca (2012), sefal6

gue se debe exportar cuando se presentan los siguientes factores:

» Tenemos una capacidad productiva instalada no aprovechada a su
maxima capacidad, a uno o mas turnos de trabajo.

» Tenemos el mercado “controlado”, con tendencias crecientes de ventas
y utilidades.

= Tenemos una estructura eficiente y organizada, que nos ha permitido
atender y solucionar los desafios del mercado.

» Como empresarios y lideres de un equipo de trabajo, podemos
desarrollar analisis como el DOFA (Debilidades, Oportunidades,
Fortalezas y Amenazas), sin sentirnos lastimados ni agredidos en

nuestro orgullo (p.64).

Lerma (2010) define la exportacion como:
La exportacion es una actividad vital dentro de los negocios
internacionales y consiste en comercializar los productos o servicios fuera
de los limites territoriales del pais al que pertenece el oferente: junto con
las importaciones integra el concepto de comercio internacional. Tener un
negocio de alcance internacional representa oportunidades y riesgos, y un

conjunto de actividades para desenvolverse en el contexto global (p. 539).

B. Indicadores:

Para medir la exportacién vamos a utilizar los siguientes indicadores:
volumen de exportacion y valor de exportacion.

El volumen de exportacion se puede considerar como las unidades
demandadas que seran destinadas a la exportacion de acuerdo a una
unidad de medida, en este sentido; Ledn y Marconi (1999, p. 109)
definen volumen de exportacion como “las cantidades que miden en
magnitudes fisicas y generalmente se expresan por el nimero de
articulos producidos o por unidades de medidas (de longitud, peso o
volumen)”.

El valor de exportacion se puede considerar como el precio en

monedas multiplicando por la cantidad de unidades exportadas, en

18



este sentido; Case y Fair (2008, p. 54) define el valor de exportacion
como “El dinero pagado por el numero de unidades exportadas, que
seran expresadas en una moneda (délares, yuan, euros, etc.)”.

C. Teoria
Douglas North (1955) define la teoria de la base de exportacion de la

siguiente manera:
Considera que las exportaciones son el motor que inicia el crecimiento
local/regional, determinando su alcance a través del efecto multiplicador de
exportar a otros paises. Esta teoria considera los vinculos entre los paises
como relaciones comerciales, y pone de manifiesto la necesidad de que
cada pais compita con el resto en determinados sectores especializados,
con el fin que la existencia de demanda externa permita romper con el

problema de la escasez de la demanda interna para poder crecer (p. 9).

1.3.2. Capacidad de produccién

A. Definicion
Para Huertas y Dominguez (2008):

Definimos capacidad como la cantidad de servicio que puede ser obtenida
en una determinada unidad productiva durante un cierto periodo de tiempo.
Consideramos la capacidad como una decisién a medio o largo plazo, es

decir, al menos no se modificara en los proximos dos afios (p. 174).
Segun Mayorma, Ruiz, Mantilla, Moyolema (2015) manifestaron que:

El proceso de transformacion de los factores en productos que generan
valor agregado luego de la adquisicidn, recepcién y almacenamiento de
materias primas. De modo que para que se efectué una produccion eficiente
se debe tener en cuenta: Identificacion de los cambios internos y externos,
transformar los cambios internos a externos, facilitar el mecanismo de

apertura, eliminar cambios innecesarios o ejecutarlos en paralelo (p. 8).

Conalep (2012), refiere que la capacidad de produccion comprende la
capacidad instalada y los recursos materiales, capacidad humana y
financiera. No necesariamente, la capacidad instalada significa una
produccion total efectiva. Para ello es necesario materia prima

disponible, personal suficiente para producir y dinero (p. 61).
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Heizer y Rander (2001, p. 84) define la capacidad productiva como “el
maximo nivel de produccién que puede soportar una unidad
productiva concreta, en circunstancias normales de funcionamiento

durante un periodo de tiempo determinado”

Indicadores

Para medir la capacidad productiva vamos a utilizar los siguientes
indicadores: volumen de produccion, area cosechada y rendimiento.
El volumen de produccion se entiende como el grado de uso de la
capacidad de produccion.

Fernandez y Junquera (2008, p. 207) define el volumen de
produccion como “la cantidad real de productos obtenidos por un
periodo de tiempo. Es una capacidad que intenta ajustarse a la
demanda de productos de cada momento”

El &rea cosechada se entiende como los cultivos de calidad que se
encuentran en maduracion lista para su cosecha, en este sentido;
Gastal (1985, p. 125) define el area cosechada como: “igual al total
de la superficie sembrada, principalmente por la concentracion del
area y por la calidad de la produccién”.

Cotlear (1989, p.122) define el rendimiento como “Un concepto
agronémico que indica la cantidad de producto fisico obtenido por
unidad de superficie y por unidad de tiempo, El producto fisico puede
ser expresado en kilogramos o toneladas y la unidad de superficie
en hectareas. La unidad de tiempo generalmente es la campafia
agricola”.

Se concluye que, para obtener un rendimiento positivo, la produccién
va a depender de la cantidad del producto, las hectareas y el tiempo

de la cosecha.

. Teoria:
Existen teorias sobre la capacidad de produccién, para esta
investigacion tenemos: teoria de la produccion y el rendimiento.

Levitan (1984) define la teoria de la produccion como:
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Analiza la forma en que el productor dado combina varios insumos
para producir una cantidad estipulada en wuna forma
econdmicamente eficiente". La cantidad de producto obtenido ante
variaciones de algunos factores, los procesos que convierten o
transforman un bien en otro diferente. Comprende todos los
procesos que incrementan la adecuacién de los bienes para

satisfacer la demanda.
Martinez (1995) define el rendimiento:

El rendimiento y la superficie sembrada, tienen correlacion positiva,
esto indica que, a mayor superficie sembrada, mayor es el
rendimiento. El tamafio de parcela tiene correlacion positiva con el
rendimiento, lo cual dice que a mayor tamafio de parcela mayor es

el rendimiento.

Se concluye que el rendimiento es posible, si el volumeny el tamafio

de las hectareas son positivas.

1.4. Formulacion del problema

1.4.1.

1.4.2.

1.5.

Problema general

¢, Qué relacién gue existe entre la exportacion y la capacidad de produccion

de la naranja en el Peru entre el periodo 2008 — 20167
Problemas especificos

1. ¢Qué relacidn existe entre el valor de exportacién y la capacidad de
produccion de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 20167

2. ¢Qué relacion existe entre el volumen de exportacion y la capacidad de
produccion de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 20167

Justificacion del estudio

La presente investigacion tiene aporte tedrico practico, teérico porque
permite conocer el exportacion y la capacidad de produccion en el sector
agrario ademas un aporte practico, porque permite a los actores pertinentes
del sector hacer los analisis de los factores determinantes de la exportacion
y la capacidad de produccién en el Pera y asi poder tener una vision general
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1.6.

16.1

1.6.2

1.7.

en el mercado e incrementar las exportaciones, generando empleos,
elevando sus ingresos, resolviendo los problemas econémicos y mejorando

el nivel de vida de los habitantes donde se desarrolla el cultivo de naranja.

Desde el punto de vista cualitativo, brinda informacion acerca de la
exportacion en el sector agrario de naranjas a nivel mundial, ofreciendo
instrumentos necesarios para mejorar la competitividad en el sector como el

volumen de exportacion, area cosechada y rendimiento.

El interés de investigacion, el esfuerzo humano, y de proponer posibles
soluciones sobre la problemética planteada, es una alternativa viable debido

a que se dispuso de recursos humanos, econémicos y de informacién.
Hipotesis
Hipotesis general

La relacién que existe entre la exportacion y la capacidad de produccion de
la naranja en el Pera durante el periodo 2008 — 2016, ha sido positiva.

Hipotesis especificas

1. La relacién que existe entre el valor de exportacién y la capacidad de
produccion de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 2016, ha
sido positiva.

2. La relacion que existe entre el volumen de exportacién y la capacidad de
produccion de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 2016, ha

sido positiva.
Objetivo General

Determinar la relacién entre la exportacion y la capacidad de produccion de

la naranja en el Pera durante el periodo 2008 — 2016.
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1.7.1. Objetivos especificos

1. Determinar la relacién entre el valor de exportacion y la capacidad de
produccion de la naranja en el Pera durante el periodo 2008 — 2016.
2. Determinar la relacion entre volumen de exportacion y la capacidad de

produccion de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 2016.
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ll. METODO
2.1. Disefio de investigacion

Para la presente investigacion, se utiliza el disefio No Experimental, ya que
no se esta modificando en forma intencional las variables y las
observaciones se realizan en un momento dado. Asimismo, el tipo de
investigacion utilizada es descriptiva — cuantitativa, que permite identificar la
exportacion y la capacidad de produccion del sector agrario de naranjas en
el Pera y posterior a ello, contar con la capacidad de analizar los resultados,

determinar las conclusiones y proponer recomendaciones.
2.2. Variables, Operacionalizacion

Para operacionalizar las variables la hemos desagregado en indicadores

para su medicion, que se detallan a continuacion:

Tabla 1. Cuadro de operacionalizacién de variables

Variables Indicadores

B Volumen de exportacion ($)
Exportacion

Valor de exportacion

_ Cantidad de produccion
Capacidad de

duccid Area cosechada
produccién

Rendimiento

2.3. Poblacion y muestra
En esta investigacion no se requiere distinguir los conceptos de poblacion y

muestra porgue los datos son ex post facto.



2.4.

2.5.

2.6.

Técnicas e instrumentos de recoleccién de datos, validez vy
confiabilidad

En la investigacion no se requiere una técnica ni un instrumento especial de
recopilacion de datos, porque los datos son ex post facto. Se procedio a
recolectar datos de entidades tales como FAO, Trade Map. Adicionalmente,
se utilizé el juicio de tres expertos para la validez y confiabilidad.

Métodos de andalisis de datos

Una vez que se obtengan los datos de las exportaciones y la capacidad de
produccién, se analizara estadisticamente y a su vez se organizaran en
cuadros y se presentaran adecuadamente en graficos lineales para el
analisis respectivo y se realizard mediante el coeficiente de correlacion de
Pearson.

Aspectos éticos

Se respetd las fuentes de informacion utilizadas en esta investigacion,
considerandose la veracidad y el reconocimiento de la propiedad intelectual,
ya que la informacion y los datos consignados en la presente investigacion
estdn debidamente identificados, a través de citas y referencias
bibliograficas. Puesto que, se busca contribuir al desarrollo de una
investigacion provienen de fuentes confiables, consciente y con proyeccion

a resolver problemas concretos de la sociedad.
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lll. RESULTADOS
3.1 Exportacién

Resultados sobre valor de exportaciéon de la naranja.

Se muestra el valor de exportacion de la naranja, durante el periodo 2008 - 2016,
expresado en miles de US $. Indicando la variacion en porcentaje con relacion al

ano anterior.

Tabla 2. Valor de exportacion de la naranja exportados del Pert al mundo.

Afios Valor d.e Variacién
exportacion

2008 4034.00

2009 4121.00 2.16%
2010 4580.00 11.14%
2011 4753.00 3.78%
2012 4664.00 -1.87%
2013 4998.00 7.16%
2014 4442.00 -11.12%
2015 4482.00 0.009%
2016 4650.00 3.75%

Fuente: Trade map

En la tabla 2 se observa importantes variaciones en las exportaciones realizadas,
con valores altamente diferenciados para cada afio, y esto conlleva a una ausencia
de un crecimiento constante. En los afios 2009 y 2011 se muestra porcentajes bajos
de exportacion que es 2.16% y 3.78% respectivamente. Luego se observan los
aumentos para los afios 2013 y 2010 que fueron 7.16% y 11.14% este ultimo fue
uno de los afios mas elevados para luego ver la reduccion muy evidente de -1.87%,
-11.12% de los afos 2012 y 2014 para luego recuperarse en el afio 2016 con un
3.75%



En la figura 1 se muestra el valor de exportacion de la naranja, durante el
periodo 2008 — 2016.

Valor de exportacion
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3000.00
2000.00
1000.00
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y = 58.6x +4231.9
R2=0.2835

Miles de US $

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016
Afos

Figura 1. Valor de exportacion

La figura 1 se puede observar claramente que en el afio 2009 existi6 una caida
considerable debido a la gran recesion del 2009 sufrida por EE.UU. Asimismo, en
el 2013 se muestra el mayor valor exportado con un crecimiento favorable en la alta
produccion y consolidacion del producto en los mercados que se exporta. Por otro
lado, se muestra una disminucién en el 2014, a causa del impacto de la crisis
mundial; del mismo modo en el afio 2015, se muestra una disminucién debido a la
reduccion de demanda por parte de Venezuela. Finalmente, en el 2016 muestra
una recuperacion positiva que se vio reflejada por las buenas condiciones

climaticas de la zona y la demanda de Estados Unidos.

Resultados sobre el volumen de exportacion de la naranja.

Se observa el volumen de exportacion de la naranja, durante el periodo 2008 - 2016,
expresado en toneladas sefialando la variacion en porcentaje con relacion al afio

anterior.
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Tabla 3. Volumen de exportacién de la naranja

Afios Volumen-de Variacion
exportacion

2008 5,947

2009 6,392 7.48%
2010 6,742 5.48%
2011 6,939 2.92%
2012 6,468 -6.79%
2013 7,423 14.76%
2014 6,892 -7.15%
2015 6,756 -1.97%
2016 6,857 1.49%

Fuente: Trade map

En la tabla 3 se observa variaciones en el volumen de exportaciones realizadas,
con valores sumamente diferenciados cada afo, 0 que genera una ausencia de un
crecimiento constante durante el periodo del 2008 al 2016. Para el aifio 2012, 2014
y 2015 se evidencia disminuciones en el volumen de exportacion con un -6.79%, -
7.15% y -1.49% respectivamente, por lo contrario, en el 2011 se observa un ligero
aumento de 2.92% y solo para el 2010 existe una variacion elevada del 5.48%. Por
otro lado, en el 2016 se observa el incremento en volumen con un 6,857 a pesar

gue su variacion fue baja del 1.49%

En la figura 2 se muestra el volumen de exportacién de la naranja, durante el
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periodo 2008 — 2016.

Volumen de exportacion
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Figura 2. Volumen de exportacion de la naranja

Se puede observar claramente que en el afio 2012 existi6 una disminucién
considerable debido a la gran recesion americana. Asimismo, del afio 2009 al afio
2011 se muestra un crecimiento constante debido a la alta produccion vy
consolidacion del producto en los mercados que se exportan. Por otro lado, se
muestra una disminucién en el afio 2012, debido a la reduccién de demanda por
parte de Venezuela; en el 2015, existié una disminucién que se vio afectada por las
condiciones climatoldgicas que afectaron la produccién y por lo tanto las ventas
externas.; finalmente en el 2016 muestra una mejoria que se vio reflejada por las

buenas condiciones climaticas de la zona y la demanda de Estados Unidos.

3.2 Capacidad de produccion

Resultados sobre la produccién de la naranja.

Se ha elaborado la tabla 4 de acuerdo a la informacién que brinda Minagri, en el
cual presentamos la produccién de la naranja en el Per, durante el periodo 2008 -
2016, expresado en toneladas. Indicando la variacion en porcentaje con relacion al

afno anterior.
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Tabla 4. Produccion de la naranja en el Peru

Anos Cantidad en Variacion
toneladas

2008 379,977

2009 377,598 -0.63%
2010 394,573 4.50%
2011 418,631 6.10%
2012 428,753 2.42%
2013 441,125 2.89%
2014 450,423 2.11%
2015 456,154 1.27%
2016 491,999 7.86%

Fuente: Minagri

En la tabla 4 se observa variaciones en el volumen de produccion de la naranja,
con valores minimamente diferenciados cada afio, lo que, de igual modo, genera
una ausencia de un crecimiento constante durante el periodo del 2008 al 2016. En
el 2010 y 2011 muestra un incremento constante y favorable de 4.50% y 6.10%,
respectivamente. Asimismo, hubo reducciones de 2.42% y 2.89% en los periodos
de 2012 y 2013 pero en comparacion al afio 2009 en el cual se observa una
reduccion bajisima de -0.63%, recuperandose progresivamente en el 2016 con
crecimiento del 7.86%. La mayor produccion de naranja fue de 491,999 en el 2016

y la menor produccién fue de 377.598 en el 2009.
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Figura 3. Produccion de naranja

Se puede observar que solo en el afio 2009 existié una leve disminucién de -0.63%.
A partir del 2009 la produccion de naranja en el Peru ha ido creciendo de manera
progresiva, gracias al empoderamiento del departamento de Junin, esto se les
suma a los factores climatologicos, con temperaturas normales en la costa y
precipitaciones pluviales en la sierra. Por otro lado, la principal region productora
en el 2016 fue Junin con 55% de la produccion nacional. Segun el calendario de
siembras y cosechas del MINAGRI, en los dos primeros meses del afio se produce
10,4% del volumen nacional, mientras que en julio se alcanza la maxima produccion
mensual (16,3%). Para finiquitar, en el periodo 2016 contundentemente se elevo en
un 7.86%.

Resultados sobre el area cosechada de la naranja.

Se elabora la tabla 5 con la informacién obtenida de Minagri, en el cual presentamos
el area cosechada de la naranja en el Perd, durante el periodo 2008 - 2016,
expresado en hectareas. Indicando la variacion en porcentaje con relacion al afio

anterior.
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Tabla 5. Area cosechada de la naranja en el Perd

Afos Cantidad en Variacion
hectareas

2008 26,358

2009 26,169 -0.72%
2010 26,420 0.96%
2011 27,027 2.30%
2012 27,256 0.85%
2013 27,847 2.17%
2014 28,057 0.75%
2015 28,877 2.92%
2016 29,145 0.93%

Fuente: Minagri

En la tabla 5 se observa una tendencia ascendente en el area cosechada, con
valores crecientes cada afio, o que genera un crecimiento constante durante el
periodo del 2008 al 2016. Pero de acuerdo a las variaciones en el 2009 muestra
una leve disminucion de -0.72%. Del 2009 al afio 2010, el area cosecha ha ido
incrementando ligeramente. El afio con mayor area cosechada haciendo una
proyeccién fue en el 2016 con 29,145 hectéareas, y el afio con menor area
cosechada fue de 26,169 hectareas en el 2009. Por otro lado, de acuerdo con las
variaciones fueron minimas ya que no presentan altos cambios con el transcurso
de los periodos. Por ultimo, a partir del periodo 2014 la cantidad de hectareas fueron

mejorando.
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Figura 4. Cantidad de hectareas

En la figura se aprecia el area cosechada de la naranja durante el periodo del 2008
al 2016, el cual se ha mantenido constante, a excepcion del afio 2009 debido a la
ausencia del cultivo en Junin, principal departamento productor que, en el afio 2008
prolongd su cosecha hasta el mes de noviembre. De modo que, los afios 2010
hasta el 2016 el crecimiento se debe gracias a la aceptacion que esta teniendo el
producto en el mercado internacional. Las principales regiones que contribuyeron a

esta expansion fueron Junin, Cusco, San Martin, Lima e Ica.

Resultados sobre el rendimiento.

Con la informacion obtenida de Minagri, se elabora latabla 5 en el cual presentamos
el rendimiento de la naranja en el Peru, durante el periodo 2008 - 2016, expresado
en hectareas por toneladas. Indicando la variacién en porcentaje con relacién al

afno anterior.
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Tabla 6. Rendimiento de la naranja en el Peri 2008-2016, en (kg/ha)

Afos Rendimiento Variacion
2008 14,415.8

2009 14,429.4 0.09%
2010 14,934.6 3.50%
2011 15,489.1 3.71%
2012 15,730.4 1.56%
2013 15,840.8 0.70%
2014 16,053.9 1.35%
2015 15,800.0 -1.58%
2016 16,044.9 1.55%

Fuente: Minagri

En la tabla 6, se aprecia el rendimiento de la naranja durante el periodo del 2008 al
2016, observandose que el afio 2009 la variacion fue casi nula respecto al afio
anterior. En el afio 2010 existe un importante crecimiento del 4% lo cual lo vuelve
muy alentador para los afios posteriores. En el 2015, se observa una disminucion
del -1.58%. El 2014 fue el afio donde se obtuvo un mejor rendimiento con un total
de 16,053.9 kg/ha y el 2008 fue el afio donde se obtuvo el menor rendimiento con
un total de 14,415.8 kg/ha.
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Figura 5. Rendimiento de la naranja
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En la figura se aprecia el rendimiento de la naranja se mantuvo durante el periodo
del 2008 - 2009, en los afios 2010 y 2011 el incremento ha sido significativo, debido
al incremento del area cosechada. Mantuvo un crecimiento constante en los afos
2012, 2013 y 2014. Por otro lado, en el 2015 disminuyo el rendimiento debido al
bajo volumen de produccién de naranjas ante los cambios climéticos, finalmente en
el 2016, el rendimiento ha mejorado pausadamente luego de recuperarse de los

cambios climaticos que afectaron en el 2015.

3.3 Resultados de correlaciones

Resultados de la correlacion entre volumen de naranjas exportadas al mundo

y la cantidad producida en el Perd.

Segun la informacion conseguida del INEI, en la tabla 6 se muestra el volumen de
la naranja exportada al mundo y la cantidad producida de la naranja en el Perd,
durante el periodo 2008-2016, expresado en miles de soles. Desde esta tabla, se
obtuvo el indicador de correlacion de Pearson de 0.5847, lo que indica que existe
una correlacion positiva moderada entre ambas variables. Esto nos da a entender
gue la cantidad de produccion de naranjas son elevadas y que estan de acuerdo al
volumen de exportacion, pero si es necesario que aumente para los siguientes afios

el volumen de exportacion.

Tabla 7. La relacion entre volumen de naranjas exportadas al mundo y cantidad

producida en el Peru.

AfiO Volumen de  Cantidad Correlacion
exportacion produccion de Pearson

2008 5,947 379,977
2009 6,392 377,598
2010 6,742 394,573
2011 6,939 418,631 0.584754
2012 6,468 428,753
2013 7.423 441,125
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2014 6,892 450,423
2015 6,756 456,154
2016 6,857 491,999

Elaboracién propia
Resultados de la correlacion entre volumen de las naranjas exportado al
mundo y el area cosechada en el Perd.
Segun la informacion conseguida del INEI, en la tabla 7 se muestra el volumen de
naranjas exportadas al mundo y el area cosechada de la naranja en el Peru, durante
el periodo 2008 - 2016, expresado en hectareas. Se identifica que el indicador de
correlacion de Pearson es de 0.5177, lo que resulta la existencia de una correlacion
positiva moderada entre ambas variables. Esto nos da a entender que las
exportaciones de naranjas motivan a que el area cosechada se encuentre en
crecimiento. Asimismo, mantienen un vinculo que es reflejado para realizar cambios
en ello.
Tabla 8. La relacion entre volumen de naranja exportada al mundo y area
cosechada en el Perq.

Volumen de Cantidad de Correlacidn

Afos exportacién hectareas de Pearson
2008 5,947 26,358
2009 6,392 26,169
2010 6,742 26,420
2011 6,939 27,027
2012 6,468 27,256 0.5177397
2013 7,423 27,847
2014 6,892 28,057
2015 6,756 28,877
2016 6,857 29,145

Elaboracion propia
Resultados de la correlacion entre volumen del naranja exportado al mundo
y el rendimiento en el Perd.
Segun la informacion conseguida del INEI, en la tabla 8 se muestra el volumen de
la naranja exportada al mundo y el area cosechada de la naranja en el Perq, durante

47



el periodo 2008 - 2016. Desde esta tabla, se obtuvo el indicador de correlacion de
Pearson de 0.7078, lo que indica que existe una correlacién positiva alta entre
ambas variables. Esto nos da a entender que el volumen de las exportaciones de
naranja debe aumentar, ya que el rendimiento se encuentra en crecimiento, y de

ello no perjudique a los productores mismos.

Tabla 9. La relacion entre volumen de naranja exportada y rendimiento en el Peru

Toneladas/Hec
Volumen de

exportacion o de Pearson
(Rendimiento)
2008 5947 14,415.8
2009 6,392 14,429.4
2010 6,742 14,934.6
2011 6,939 15,489.1
2012 6,468 15,730.4
2013 7,423 15,840.8
2014 6,892 16,053.9
0.7078143
2015 6,756 15,800.0
2016 6,857 16,044.9

Elaboracion propia

Resultados de la correlacion entre valor de la naranja exportada al mundo y
la cantidad producida en el Pera.

Segun la informacién conseguida del INEI, en la tabla 9 se muestra el valor de la
naranja exportada al mundo y la cantidad producida de la naranja en el Perd,
durante el periodo 2008 - 2016. Desde esta tabla, se obtuvo el indicador de
correlacion de Pearson de 0.557 lo que indica que existe una correlacién positiva
moderada entre ambas variables. Esto nos da a entender que el valor de las
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exportaciones de naranja es mayor a la cantidad producida, es decir que existe

mayor demanda de exportacion y se debe pasar la brecha de ello.

Tabla 10. La relacién entre valor de naranja exportada y cantidad producida en el

Peru.

Valor de Cantidad .,
Afios Correlacion

exportaciéon producida de Pearson

2008 4034.00 379,977
2009 4121.00 377,598
2010 4580.00 394,573
2011 4753.00 418,631
2012 4664.00 428,753 0.557771
2013 4998.00 441,125
2014 4442.00 450,423
2015 4482.00 456,154
2016 4650.00 491,999

Elaboracion propia

Resultados de la correlacién entre valor de la naranja exportada al mundo y
el area cosechada en el Pera.

Segun la informacion conseguida del INEI, en la tabla 10 se muestra el valor de la
naranja exportada al mundo y el &rea cosechada de la naranja en el Per(, durante
el periodo 2008 - 2016. Desde esta tabla, se obtuvo el indicador de correlacion de
Pearson de 0.4410, lo que indica que existe una correlacién positiva moderada
entre ambas variables. Esto nos da a entender que el valor de las exportaciones de
naranja debe aumentar ya que el area cose chada esta en crecimiento. Asimismo,
ambas variables son proporcionables de acuerdo con los resultados que se quiere
llegar.

Tabla 10 Valor de naranja exportada al mundo, area cosechada en el Peru en

hectareas e indice de correlacion de Pearson.

Tabla 11. La relacién entre valor de naranja exportada y area cosechada en el
Pera.

49



Cantidad

A0S oracion 9 G bearaon
hectareas

2008 4034.00 26,358

2009 4121.00 26,169

2010 4580.00 26,420

2011 4753.00 27,027

2012 4664.00 27,256 0.4410318
2013 4998.00 27,847

2014 4442.00 28,057

2015 4482.00 28,877

2016 4650.00 29,145

Elaboracién propia

Resultados de la correlacion entre valor del naranja exportado al mundo y el
rendimiento en el Perda.

Segun la informacion conseguida del INEI, en la tabla 11 se muestra el volumen de
la naranja exportada al mundo y el rendimiento de la naranja en el Peru, durante el
periodo 2008 - 2016. Desde esta tabla, se obtuvo el indicador de correlacion de
Pearson de 0.7169 lo que indica que existe una correlacion positiva alta entre
ambas variables. Esto nos da a entender que el valor de las exportaciones de
naranja guarda una relacion directa con el rendimiento. Asimismo, ello demuestra

gue la cantidad exportada es el principal factor de crecimiento del rendimiento.
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Tabla 12. La relacion entre valor de naranja exportada y rendimiento en el Peru

AfiO Valor d.e, Rendimiento Correlacion
exportacion de Pearson

2008 4034.00 14,415.8

2009 4121.00 14,429.4

2010 4580.00 14,934.6

2011 4753.00 15,489.1

2012 4664.00 15,730.4

2013 4998.00 15,840.8

2014 4442.00 16,053.9 0.7169966

2015 4482.00 15,800.0

2016 4650.00 16,044.9

Elaboracién propia



IV. DISCUSION

Para este estudio que tiene como objetivo determinar la relaciébn entre la
exportacion y la capacidad de produccion de la naranja en el Peru durante el
periodo 2008 — 2016. Para ello se debe constatar los resultados de la estadistica
correlacional. En primer lugar, para la determinacién de los resultados de la variable
exportacion se obtuvo mediante el programa Trade map, en el cual arrojo
resultados del 2008 hasta 2016. Seguidamente, para la variable capacidad de
produccion se tomo en cuenta a Minagri; y a partir de esas fuentes fidedignas se

ejecuto los procesos de los resultados.

De acuerdo con los resultados se obtuvo el indicador de correlacion de
Pearson de 0.5847, lo que indica que existe una correlacion positiva moderada
entre ambas variables. Esto nos da a entender que la cantidad de produccion de
naranjas son elevadas y que estan de acuerdo al volumen de exportacion, pero si
es necesario que aumente para los siguientes afios el volumen de exportacion.
Estos resultados se constatan mediante Castillo (2017) en su trabajo titulado
Exportacion y produccién agricola y crecimiento econémico en la region Piura 2008-
2016. Conforme con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado
que la relacién que existe entre la produccién agricola y el crecimiento econémico
en la region Piura, durante el periodo 2008-2016, ha sido positiva. De acuerdo con
las conclusiones anteriores, se puede inferir que la relaciébn que existe entre
exportacion agricola, la produccioén agricola y el crecimiento econémico en la regién

Piura, durante el periodo 2008-2016, ha sido positiva.

Se obtuvo el indicador de correlacion de Pearson de 0.5177, lo que resulta la
existencia de una correlacion positiva moderada entre ambas variables. Esto nos
da a entender que las exportaciones de naranjas motivan a que el area cosechada
se encuentre en crecimiento. Asimismo, mantienen un vinculo que es reflejado para
realizar cambios en ello. Se comprueba los resultados mediante Bautista y
Valdivieso (2016) en su tesis de licenciatura titulada “Contribucién al estudio de la
extraccion de aceites esenciales y secado de cascaras de naranja”. En sus
conclusiones, sefala que la regién Junin ha sido tradicionalmente el principal

departamento productor de naranjas en el Perq, en el 2013 concentro el 55.6% de



la produccion con 5.45% superior a lo producido el afio 2012. Asimismo, sefiala que
la cantidad exportada es minima ya lo agricultores del departamento de Junin no

cuentan con la capacidad técnica y sus condiciones son basicas.

De acuerdo con los resultados se obtuvo el indicador de correlacion de
Pearson de 0.7078, lo que indica que existe una correlacidn positiva muy alta entre
ambas variables. Esto nos da a entender que el volumen de las exportaciones de
naranja debe aumentar, ya que el rendimiento se encuentra en crecimiento, y de
ello no perjudique a los productores mismos. Se comprueba los resultados
mediante Del Aguila (2014) en su tesis de licenciatura “La cadena de valor del
cultivo de la naranja de la provincia de Mariscal Caceres — region San Martin”
Sefiala que nuestros principales compradores son los mercados de Ecuador,
Colombia, Chile y Bolivia. El Servicio Nacional de Sanidad Agraria (Senasa) y los
ministerios de Relaciones Exteriores y de Comercio Exterior y Turismo, gestionan
permisos fitosanitarios para el ingreso de citricos a Japén, Corea y Brasil. Ademas,
afirma que la regidn no cuenta con apoyo del estado en medidas fitosanitarias y asi
poder incursionar en el mercado internacional. Asimismo, los factores climaticos
afectaron el cambio de color de los citricos, lo cual generé que la cosecha se
concentre en periodos mas cortos, aunque esa situacibn no repercutio

negativamente en la produccion ni los precios en los mercados.

Asimismo, se obtuvo el indicador de correlacion de Pearson de 0.557 lo que indica
que existe una correlacion positiva moderada entre ambas variables. Esto nos da a
entender que el valor de las exportaciones de naranja es mayor a la cantidad
producida, es decir que existe mayor demanda de exportacion y se debe pasar la
brecha de ello. Asimismo, Mercado y Molina (2015) en su trabajo de investigacion
titulado Estudio de factibilidad para la produccion de cafia guadua en el recinto de
rio chico, cantén pajan de la provincia de manabi y propuesta de plan de
exportacion para el mercado chileno. Se concluyd que en la actualidad en el recinto
rio chico, cantén pajan, provincia de Manabi; la cafia guadua que se da
naturalmente en forma de manchas es destinada a uso doméstico por parte de los

agricultores del mencionado sector.
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Se obtuvo el indicador de correlacion de Pearson de 0.4410, lo que indica que existe
una correlacion positiva moderada entre ambas variables. Esto nos da a entender
que el valor de las exportaciones de naranja debe aumentar ya que el area
cosechada esta en crecimiento. Asimismo, ambas variables son proporcionables
de acuerdo con los resultados que se quiere llegar. Ademas, se constata mediante
Grijalva (2018) en su trabajo de investigacion titulado Plan de exportacion y
produccién organica para el Mercado Europeo 2017. Se concluyé que permite
apreciar la existencia de correlacion significativa entre las variables Plan de
Exportacion y Produccion Organica, de acuerdo a la correlacion de Spearman es

un valor positivo, en concreto 0,97.

Para finalizar, se obtuvo el indicador de correlacién de Pearson de 0.7169 lo que
indica que existe una correlacion positiva alta entre ambas variables. Esto nos da a
entender que el valor de las exportaciones de naranja guarda una relacién directa
con el rendimiento. Asimismo, ello demuestra que la cantidad exportada es el
principal factor de crecimiento del rendimiento. Por dltimo, se constata mediante
Flores (2016) en su tesis Competitividad de los productores de naranja en el
municipio de Alamo Temapache, Veracruz. Afirma que, en Europa destaca Espafia
como principal pais productor de Naranja, puesto que produce 3.4 millones de
toneladas, mas de un 50% del total producido a nivel continental, seguido por Italia
con 2.3 millones de toneladas. Entre ambos paises producen un 85% del total de

naranjas cultivadas.
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V. CONCLUSIONES

Conclusioén 1. Se concluy6 que existe relacion entre el volumen de exportacion y
la cantidad de produccién de la naranja en el Pera durante el periodo 2008 — 2016,

con una correlacion de Pearson del 0.5847, que indico una positiva moderada.

Conclusion 2. Se concluyé que existe relacion entre el volumen de exportacion y
la cantidad de produccién de la naranja en el Pera durante el periodo 2008 — 2016,

con una correlacion de Pearson del 0.5177, que indicé una positiva moderada.

Conclusion 3. Se concluyo que existe relacion entre el volumen de exportacion y
la cantidad de produccién de la naranja en el Pera durante el periodo 2008 — 2016,

con una correlacion de Pearson del 0.7078, que indicé una positiva alta.

Conclusion 4. Se concluyé que existe relacion entre el valor de exportacion y la
cantidad de produccion de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 2016,

con una correlacion de Pearson del 0.557, que indic6 una positiva moderada.

Conclusion 5. Se concluyé que existe relacion entre valor de exportacion y el area
de cosecha de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 2016, con una

correlacion de Pearson del 0.4410, que indicd una positiva moderada.

Conclusiéon 6. Se concluyé que existe relacion entre valor de exportacion y el
rendimiento de la naranja en el Peru durante el periodo 2008 — 2016, con una

correlacion de Pearson del 0.7169, que indicé una positiva alta.



VI. RECOMENDACIONES

1. Se debe establecer politicas comerciales que mejoren la competitividad de
la naranja peruana, ya que de otro modo los indicadores de exportacion no
aumentaran.

2. Se debe aprovechar el Tratado de Libre Comercio, que incluye a la naranja
como uno de los productos a entrar libre de impuestos al mercado
norteamericano.

3. Se debe constatar que el cultivo y la cosecha sean hechos bajo los requisitos
exigidos por SENASA y paises como Rusia, Francia y Alemania por ser
grandes importadores de naranjas. Por ello, es importante tener muy buenas

relaciones con los agricultores, capacitdndolos continuamente.
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Anexo 1: Matriz de consistencia

Anexo 1. Matriz de Consistencia

Exportacion y capacidad de produccion de la naranja en el Perd durante el periodo 2008-2016

Objeto de Froblemas de DObjetivos de . : Definicion Definicion B .
1=t mas ¢ fetivas ¢ Hipétesis ) Yariables INDICADORES Método
Estudio Investigacion Investigacion conceptual operacional
Problema General Dbjetivo General Hipotesis General Castra [2002] define
a la ewportacion|Para  medir la Wolumen de
. . ) . . . . comao: La salida del|esportacion se Esportacian
JLUE relacion que existe entre) Determinar la relacion entre la) Larelacion que eriste entre la )
v . . . . . mercancias del|tomara en cuenta
laerportacion yla capacidad de) exportacion y la capacidad de|egportacion yla capacidad de o
. ) L . . . territorio aduanerc| el valar I ,
produccion de la naranja en el| produccion de la naranja en el| produccion de la naranja en el nacional hacia  unleolumen de Exportacion En |
Ferd entre el periodo 2008 -|Fer] durante el periodo 2008 - | Perd durante el perioda 2008 desti | baci del ; n 'E_' p.r?ie-nl:e-
. . esting en ellexportacion  de
20167 2016, — 2016, ha sido positiva, o P e Walor de '"?;?5“9‘?*":'“ dﬁ“
eyterion, como es| producto .
. P eRporkacion utilize e mit':' "
otra nacion | expartada. de recoleccion de
e . e . e entranjera. datos,
Problemas Especificos Objetivos Especificos Hipotesis Especificas I .
arganizacian,
analisis e
¥ ; interpretacion de
Empresas o, L ) L 1. La relacian que existe entre g
- P . 1. e relacian ems!:? entre elf 1. Determinar la relan:ln.:-P entre el el valor de supantasién y I3 Volumen de produccidn |datos  de las
HPOMAdOras Ulyalor de  esportacidn y la|valor de  esportacidn g la ; - exportaciones de
Productoras . .. . . capacidad de produccion de
capacidad de produccian de laf capacidad de produceion de la la narznja en el Perd durante las  produstas
de naranjas ; 1 ; f . . . )
I naranja en el Perd durante elfnaranja en el Perd durante el ¢l periodo 2008 — 2016, ha|Garcia (2016] define|Para  medir | donde se euplican
i - @ i - . .
periodo 2008 - 2ME? periado 2008 - 2016 sido positiva, la  capacidad  de|capacidad de las  resultados
produccion coma el| produceion,  se obtenidoz a
masimo  nivel  de|tomara encuenta c dad d i A had rraves  de  la
o apacidad de produccian rea cosechada Hanid
actividad que puede|el wolumen de P P recopilacion  de
alcanzarse con una|produccion, el datos  de  las
2. jOué relacion esiste entre el| 2. Determinar la relacion entre| 2. La  relacidn  entre el estruciura area cosechaday Fusnies

volumen de esportacian y la
capacidad de produccion de la
naranja en el Perd durante el
periodo 20082 - 267

volumen de exportacion y la
capacidad de produccion de la
naranja en el Perd durante el
periodo 2002 - 2016,

volumen de exportacion y la
capacidad de produccion de
la naranja en el periodo 2008-
2016 ha sido positiva,

productiva dada.

el rendimiento.

Fendimiento

elactronicas.




Anexo 2: Ficha Comercial de la naranja

NOMBRE COMERCIAL

NOMBRE CIENTIFICO

Partida Descripcion
0805100000 NARANJAS , FRESCAS O SECAS

PRESENTACION

ESPECIES Y VARIEDADES

ZONAS DE PRODUCCION

USOS Y APLICACIONES

PRINCIPALES MERCADOS

Mercado
Paises Bajos
Reino Unido
Suecia
Aguas Internacionales
Colombia
Martinica
Estados Unidos
Portugal
Costa Rica
Otros Paises(10)

VENTANA COMERCIAL

Naranja

Citrus sinensis.

Fresco

Grupo Navel: Lane late, washington navel, cara cara, fukumoto, navelate, navelina, newhall,
powell.

Grupo Blancas: Valencia, cadenera.

Delta.

Midknight.

La Libertad, Huanuco, Ucayali, Junin e lca.

Destaca su escaso valor energético, gracias a su elevado contenido en agua y su riqueza de
vitamina C, acido félico y minerales como el potasio, el magnesio y calcio. Este Gltimo apenas
se absorbe por el organismo.

Contiene cantidades apreciables de beta-caroteno, responsable de su color tipico y conocido
por sus propiedades antioxidantes; ademas de los acidos malico, oxalico, tartarico y citico. Este
Oltimo potencia la accion de la vitamina C,

La cantidad de fibra es apreciable y ésta se encuentra sobre todo en la parte blanca entre la
pulpa y la corteza por lo que su consumo favorece el tramsito intestinal,

%Var 13-12 %Part. 13 FOB-13
61% 43% 1,858.04
141% 27% 1,138.28
-48% 7% 279.07
268% 4% 181.12
26% 4% 161.54
8% 3% 140.54
-53% 3% 113.57
61% 2% 85.87
21% 2% 82.15
- 6% 240.83

- | Sistema Integrado de Informacién
de Comercio Exterior

OHOY
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Anexo 3: Juicio de expertos

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA EXPORTACION

. 1 2 . 3
Ne INDICADORES Pertinencia Relevancia Claridad Sugerencias
Si No Si No Si No
1 |Volumen de exportacién v v~ Vv
2 |Valor de exportacion P Ve v

= - i i
Observaciones (precisar si hay suficiencia): 2~ é"’? S T e ie

Opinién de aplicabilidad
Aplicable [/f Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]

Apellidos y nombres del juez validador. Dr./@@/uc.

o
Especialidad del validador?/ /70 Cor A2

'Pertinencia: El item corresponde al concepto tedrico formulado.
?Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o dimension especifica del constructo
®Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items planteados son suficientes para medir la dimensién
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UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA CAPACIDAD DE PRODUCCION

Pertinencia’ | Relevancia® Claridad®

N° INDICADORES Sugerencias
Si | No | Si | No | Si | No 4

1 |[Volumen de produccién v v’ v

2 |Area cosechada v/ v v

3 |Rendimiento v v v

Observaciones (precisar si hay suficiencia):—~ /@ 3//5/’4/“”(’7‘/ :

Opinién de aplicabilidad

Aplicable [a/] Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]

po
., .
Apellidos y nombres del juez validador. Dr(@./Lie.%@ ............ ;2_/9 ........... % 6/'?&"" ...... DNl%é/??\/

Especialidadidel validador:.. &t h it i it O

'Pertinencia: El item corresponde al concepto teérico formulado.
?Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o dimensién especifica del constructo

*Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo

A
Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items planteados son suficientes para medir la dimension OJ/’@ C?

de julio de 2017

el Experto Informante



UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES

ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA EXPORTACION

Pertinencia' | Relevancia® Claridad® -
N° INDICADORES Sugerencias
Si No Si No Si No
1 |Volumen de exportacion / o i
2 [Valor de exportacion — o -
Observaciones (precisar si hay suficiencia): < //A/)’ ‘)" fr CF Facce
Opinién de aplicabilidad
Aplicable [/ Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]
echn /7 & o
Apellidos y nombres del juez validador. Dr./ Mgtr./Lic.: 0/'(’”4’07““7‘/“ ...... 2 . DNI..290. 7 730
< y 51'0(10/1066 . '\l{bf///w.r 772400
Especialidad del validador:.... ... .0.5.4.58.0... / ..........................................................................................................................
"Pertinencia: El item corresponde al concepto tedrico formulado.
?Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o dimensién especifica del constructo
*Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo
Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items planteados son suficientes para medir la dimensién
\—”"“1 ..... 0. de julio de 2017

Firma del Experto It




UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA CAPACIDAD DE PRODUCCION

% e 1 : 3
N INDICADORES P;'t'"e"‘;': gi'a”da:o Sugerencias
1 [Volumen de produccién /" Lt e
2 |Area cosechada y i & il
3 [Rendimiento / ) e e

¢ & 2
Observaciones (precisar si hay suficiencia):___~ 7 /‘/":)‘ “UAIcr A~ ecA

Opinién de aplicabilidad

Aplicable [ /]/ Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]

At [ j X
Apellidos y nombres del juez validador. Dr./ Mgtr./Lic.: //04(9U57°4°,04(4J’J°/’ﬂ“

—

4// Predt) 7AUD A

'Pertinencia: El item corresponde al concepto tedrico formulado.
?Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o dimensién especifica del constructo

3Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items planteados son suficientes para medir la dimensién

©4. de julio de 2017




UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA EXPORTACION

5 P | 0D . 3
N° INDICADORES Pertinencia Relevancia Claridad Sugerencias
Si No Si No Si No
1 |Volumen de exportacién 4/ / by
2 |Valor de exportacion ~ v /
Observaciones (precisar si hay suficiencia): Su /113/5(1 @%{,C{&ZCH/L
Opinién de aplicabilidad
Aplicable [,fl/]/ Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]
N s l. -
Apellidos y nombres del juez validador. Dr.@uc.: ..... Z(Wm”% ........ ‘W@/(//WQ/VL .......................... DNIPX/L/L(QZQ
Especialidad del validador:....... 44.G...... /... AOLWN .S.Tm.upn .................................................................................................

'Pertinencia: El item corresponde al concepto teérico formulado.
*Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o dimension especifica del constructo
*Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items planteados son suficientes para medir la dimension

de julio de 2017

Firma del/Experto Informante




UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA CAPACIDAD DE PRODUCCION

1 P . 3

Ne INDICADORES Pertinencia Relevancia Claridad Sugerencias

Si No Si No Si No
1 |Volumen de produccién 17/

/ Z

2 |Area cosechada 7

£ .
3 |Rendimiento /

Observaciones (precisar si hay suficiencia): Si \,\mj 59 %i GQencio
Opinién de aplicabilidad

Aplicable [V]/ Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]
e fouy oo
Apellidos y nombres del juez validador. Dr./ /LicA: /MQW’Q}’”{' mna)yhc{d“/l ................................ DNIOY/L{L{ 92(’)
Especialidad del validador:.......&* (G 800, A@LMM[ ST?&CW”

"Pertinencia: El item corresponde al concepto tedrico formulado.
?Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o dimensién especifica del constructo
*Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exacto y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items planteados son suficientes para medir la dimensién

//
Firma del Experto Informante
















