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Presentacion

Sefiores miembros del jurado, el presente proyecto se realiza para determinar los factores del
perfil del productor de palta hass que contribuyen al desarrollo de produccion con fines de
exportacion de la provincia de Chincha, 2018.

Asi mismo tiene como finalidad, de servir como medio de evaluacion, en este caso para
obtener el grado de Licenciado en Negocios Internacionales.

Para su procesamiento de investigacion el proyecto se dividié en seis capitulos de la siguiente
manera.

En el capitulo | se define una breve introduccion, se plantea el problema de investigacion,
justificacién y objetivos.

En el capitulo Il se realiza el método que son el disefio de investigacion, métodos de
muestreo, rigor cientifico, analisis cualitativo de los datos y aspectos éticos.

En el capitulo Il se hace la descripcion de resultados mediante la triangulacion con las
teorias, los resultados y aporte personal.

En el capitulo IV se realiza la discusion, mediante la comparacién de los resultados de la
investigacion con los antecedentes.

En el capitulo V hacemos las conclusiones de lo que hemos llegado con nuestra
investigacion.

En el capitulo VI se plantea las recomendaciones que se ha obtenido de los resultados, las
discusiones y conclusiones, mejor dicho es como un andlisis de todo ello para dar dichas
recomendaciones.

La tesis se complementa con las referencias bibliograficas y anexos correspondientes.
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RESUMEN

Este presente trabajo de investigacion, tiene como objetivo determinar los factores del perfil
del productor de palta hass que contribuyen al desarrollo de produccién con fines de
exportacion de la provincia de Chincha, 2018. Las categorias de la variable perfiles son
psicoldgico, sociocultural y gerencial, respecto a la categoria psicologico sus subcategorias
son motivacion y necesidad de logro, respecto a la categoria sociocultural sus subcategorias
son politico e institucional y por ultimo la categoria gerencial sus subcategorias son
innovacion y tecnologia.
El tipo de la investigacion es aplicada, el enfoque es cualitativo, el disefio de investigacion
es la teoria fundamentada, la muestra intencionada son 3 productores de la provincia de
Chincha que se dedican a la produccién de palta, variedad hass los cuales son: Huaman,
Tasayco y Portuguez. La técnica e instrumento es la entrevista.

Los factores del perfil del productor de palta hass son determinantes porque cada uno toma
un rol importante ya sea en el desarrollo de produccion que se puedan llegar a mejorar por

parte de los productores y en las exportaciones para que estas se lleguen a concretar.

Palabras claves: perfiles, exportacion, emprendimiento.
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ABSTRACT

This present research work has as objective to determine the profile factors of the avocado
producer hass that contribute to the development of production for export purposes of the
province of Chincha, 2018. The categories of the variable profiles are psychological,
sociocultural and managerial, Regarding the psychological category, its subcategories are
motivation and need of achievement, with respect to the sociocultural category, its
subcategories are political and institutional and finally the managerial category its
subcategories are innovation and technology.

The type of research is applied, the focus is qualitative, the research design is grounded
theory, the intended sample are 3 producers in the province of Chincha that are dedicated to
the production of avocado, a variety of which are: Huaman, Tasayco and Portuguez. The
technique and instrument is the interview. The factors of the profile of the producer of
avocado hass are determining because each one takes an important roll either in the
development of production that can be reached by the producers and in the exports so that

these are achieved.

Keywords: profiles, export, entrepreneurship.
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. INTRODUCCION

Aproximacion Tematica

El mundo se encuentra en constante cambios debido a la globalizacion; como
cambios econdmicos, politicos y sociales, segun el Ministerio de Comercio Exterior
y Turismo en su publicacion sobre el liderazgo en exportaciones en el afio 2018, el
Perl ocupa el segundo puesto de exportacion de palta hass (12% de participacion),
siendo sus principales competidores México (41% de participacion) y Chile (10% de
participacion). Ademas, es vendido a mercados potenciales como Estados Unidos
(30% del total) y Paises Bajos (35% del total). Cada afio las exigencias son mas
rigurosas en el mercado internacional, tanto en la calidad del producto, la

presentacion, el embalaje, el servicio de venta y post venta.

En nuestro pais existen deficiencias y limitaciones en el sector agricola como son: la
falta de informacién, la capacitacion, la asistencia técnica, la asistencia
administrativa, la falta de capacidad empresarial, la falta de cultura de cooperacion,
la falta de recursos econémicos, los bajos niveles de negociacion, la falta de
tecnologia para mejorar la calidad de sus productos, la desconfianza entre los
pequefios productores, el bajo nivel educativo de los productores, la falta de
promocion y participacion, la falta de conocimiento de los tramites para las
certificaciones exigida por los mercados y la constitucién de empresas, generando

por ende bajos ingresos.

En el departamento de Ica segin el Ministerio de Agricultura y Riego en el afio 2018
Ica se encuentra en primer puesto en el Perl donde se produce y se exporta mayor
cantidad de palta hass, pero en la provincia de Chincha se ha observado que los
productores agricolas de palta hass tienen muchos problemas por distintos factores,
principalmente es el agua, las plagas, los hongos, las enfermedades de raiz que mata
la planta, el clima porque a veces es inestable lo cual no favorece a la fructificacion
de la planta y la desigualdad con respecto a los precios en la venta del producto de

palta hass.

La palta es una fruta que se encuentra en etapa de crecimiento en su produccion en

el mercado internacional, el cual tiene la subpartida nacional 0804.40.00.00. Ademas
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se considera una de las frutas mas tropicales y es consumido en la mayoria de paises
ya que cuenta con un sabor agradable y facil preparacion, también cuenta con un alto
valor nutritivo. Segun el Ministerio de Agricultura y Riego en su informe de palta
peruana para el mundo en el afio 2018, la palta Hass es de tamafio entre 200 a 300
gramos, tiene forma oval piriforme, piel gruesa, se pela con facilidad y cuando el
fruto madura presenta color verde a oscuro violaceo, la pulpa no tiene fibra y su
contenido de aceite fluctta entre 18 y 22%, la semilla es pequefia, de forma esférica
y unida a la pulpa, el fruto puede mantenerse en el arbol un cierto tiempo despues de
conseguir la madurez, sin perder su calidad. Por ello es un alimento saludable que
contiene vitaminas A, B, C, D, E, y K, minerales como potasio, manganeso,

magnesio, hierro y fosforo, y proteinas.

En la presente investigacion se busca hacer un andlisis sobre los perfiles de
productores de palta hass con fines de exportacion de la provincia de Chincha para

que puedan identificar las oportunidades de exportacion.

Lépez y Ruiz (2016) en su tesis de licenciatura titulada, “Propuesta de un plan
de exportacion a las asociaciones productoras de palta hass del distrito de Motupe -
Lambayeque hacia el mercado de Amsterdam - Holanda 2015-2016”, en su tesis tiene
como objetivo general, Establecer una propuesta de plan de exportacién de palta hass
a los productores. De acuerdo a su tipo de investigacién es Descriptiva -
Correlacional; es descriptiva porque se identifican a los potenciales agricultores de
Palta de la ciudad de Motupe, asi como las etapas involucradas en sus procesos de
exportacién, ademas de los inconvenientes y problemas existentes en tal proceso y
Correlacional porque las variables que intervienen en el presente estudio se
relacionan entre si. Pues al buscar la mejora en la comercializacién de Palta, se opta
por la alternativa de convertirse en exportadores, el autor concluye que los
productores confian que se debe dar iniciativa al plan de exportacion con el propdésito
de superar deficiencias y limitaciones de cada proceso, motivandose asi el agricultor
que la exportacién es la manera mas optima para llegar a cumplir sus expectativas.
Asi mismo expandirse al mercado internacional es una gran tarea y oportunidad para
los productores peruanos ya que el mercado internacional es muy exigente con la
calidad del producto, presentacion, embalaje, servicio de venta y post venta.

Gutiérrez (2017) en su tesis de licenciatura titulada, “Factores que limitan la
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asociatividad para exportar palta hass en el centro poblado Buenavista - Chao, La
Libertad — 2017, presenta como objetivo general determinar los problemas que
limitan la asociacion para la exportar palta Hass. De acuerdo al disefio de
investigacion, el disefio es No experimental, transversal. El autor concluye que
existen deficiencias y limitaciones del sector agricola que no son logradas como; el
factor psicolégico, sociocultural y gerencial. Por ello es importante capacitar
constante en temas de actualidad e incentivar a nuestros productores peruanos para
que puedan ejercer y beneficiarse ellos mismos y el pais.

Naupari (2017) en su tesis de licenciatura titulada, “Estrategias para
desarrollar la exportacion de paltas hass a Estados Unidos por parte de los
productores del valle de Huayan-Huaral”, en su trabajo de investigacion presenta
como objetivo general, Establecer estrategias para el desarrollo de la exportacion de
paltas Hass por parte de los agricultores, el autor utiliza en la presente investigacion
un disefio exploratorio cualitativo de investigacion accion. El autor concluye, que la
asociatividad de los productores de palta Hass no ha sido efectiva en un 100%, debido
a que existen diferencias en precio, insumos, procesos y comercializacion, siendo
ello un factor limitante a largo plazo la exportacién directa.

Angulo (2016) en su tesis de licenciatura titulada, “Implementacion del
proyecto conjunto de cultivo de palta hass con productores de la region e incremento
de exportaciones en empresa agroindustrial Camposol — 2014, en su tesis tiene como
objetivo general, Determinar la contribucion que tiene la implementacion del
Proyecto conjunto de cultivo de palta Hass con los agricultores en el crecimiento de
las exportaciones de la empresa. El autor utilizd un disefio de investigacion No
Experimental, en este caso se usara el disefio transeccional descriptivo. Los
resultados de la investigacion indican que la ejecucion del proyecto de cultivo de
palta Hass con la participacion de los agricultores de la regién de Chao y Viru, hubo
un incremento en las exportaciones de la empresa agroindustrial Camposol, donde el
proyecto fue de éxito. Asimismo, el trabajo en cooperacion de los productores y la
empresa Camposol fue de manera extraordinaria ya que lograron sus metas y se
beneficiaron ambos.

Alcala (2015) en su tesis de licenciatura titulada, “Creacion de cooperativa de
produccidn de aguacate, como estrategia de desarrollo municipal en Ixtapan del Oro,

Estado de México”, tuvo como objetivo general Promover la incorporacién
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1.2

productiva de las personas que residen en las comunidades. El autor utiliza en la
presente investigacion un nivel explicativo y enfoque cualitativo. El autor concluye
que la creacion de una asociacion agraria es una oportunidad para las personas del
municipio, ya que los agricultores de aguacate podrian mejorar econémicamente y
tener una buena calidad de vida. Por ello se necesita mucho esfuerzo de los
productores para lograr la asociacién de una cooperativa agraria. Por lo tanto, es
importante la confianza en si mismo, tener capacidad empresarial, considerarse como
lideres para poder llegar al éxito y terminar con las deficiencias y limitaciones.
Solorio (2015) en su tesis de licenciatura titulada, “Modelo de
comercializacion del aguacate organico en la region de Uruapan; Michoacan de
Ocampo, del Instituto Politécnico Nacional”, establecié como objetivo general,
mostrar a través de un modelo de comercializacién que el certificado verde es un
elemento que diferencia al aguacate organico de la region de Uruapan Michoacan,
que garantiza su calidad e inocuidad. El autor utiliza en la presente investigacion el
nivel explicativo y enfoque cualitativo, el instrumento que realizo, es la entrevista.
El autor concluye que se analizaron los problemas de la comercializacion del
aguacate entre los productores de Uruapan Michoacan con lo cual se plante6 un
modelo de comercializacion para dichos productores. Por ello es importante tener
asesoria por personas capacitadas en el tema, para que el proyecto de
comercializacion de aguacate por los productores sea de éxito en el mercado
internacional.
Marco Teorico
1.2.1 Perfil de la persona emprendedora
A. Definicion
El perfil primordial que debe tener una persona emprendedora es la capacidad
de detectar problemas en el mercado y usar los recursos para satisfacer esa
necesidad. Asimismo, debera poseer algunas cualidades basicas, como son la
iniciativa, confianza en si mismo, innovacion, orientacion al resultado,
orientacion hacia las personas, planificacién a largo plazo y capacidad para
asumir riesgos (Gonzales, 2006, p. 59).
Una persona emprendedora se caracteriza por la capacidad de adaptarse a
distintas condiciones, tiene una autoestima muy alta, toma decisiones, tiene

confianza en si mismo, es muy asertivo, asume riesgos, es creativo, soluciona
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1.2.2

problemas, son comunicativos, es un lider, es perseverante y responsable
(Puchol, 2012, p. 15).

Tipos de Perfil

Veciana (como se citd en Roig, Ribeiro, Torcal, De la Torre y Cerver, 2004)
indica los siguientes enfoques: “Dentro de este campo de investigacion, se
aborda varios enfoques para el estudio, los cuales son: el enfoque
psicoldgico, el enfoque sociocultural o institucional y el enfoque gerencial”.
(p. 405)

A. Definicion de Perfil Psicoldgico

Es indispensable decir que una persona que desea llegar lejos tiene que tener
una autoestima elevada, ya que es favorable para el crecimiento de su persona
y asi crecer como un buen emprendedor para llegar al éxito, esta persona debe
ser asertiva en cada decisién que pueda tomar ya que depende de ello para
lograr cada meta propuesta. También podemos decir que es muy importante
conocer bien a la persona en la parte psicoldgica ya que podemos analizar las
distintas reacciones que pueda tener y de esa manera observar si esta persona
es tolerante, paciente o pueda ser agresivo (Ramirez, 2008, p.11).

A.1 Motivacion

Es un proceso psicolégico muy importante en la vida cotidiana del ser
humano, donde se emprende o0 no se emprende una actividad, lo cual si los
resultados son positivos, mayor es el nivel motivacional para la personas y
empresas (Rojas, 2005, p.90).

A.2 Necesidad de logro

Se puede definir como el deseo de alcanzar metas, de superarse, de tener buen
nivel de desarrollo personal, de hacer las cosas bien, de tener éxito en sus
actuaciones (Palomo, 2010, p.99).

B. Definicion de Perfil Sociocultural

La cultura organizacional es el conjunto de actitudes, valores, creencias,
tradiciones y normas de conducta que tienen los individuos y grupos dentro

de la organizacion (Costa y Lopez, 2009 p. 43).
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1.2.3

B.1 Institucional

Es una organizacién de sistema ordenada que tiene una finalidad para
desempefiar una determinada labor cultural, econémica, politica y social, los
cuales son las universidades, institutos, empresas (Fernandez, 2005, p. 1).
B.2 Politico

La politica es una actividad orientada de forma ideoldgica que se enfoca en
el poder a un grupo de personas que lideran y velan por la garantia del pueblo.
Ademas el politico es el que aspira a intervenir en el municipio, comunidad o
gobierno de un Estado. (Cisneros, 2000, p. 554).

C. Definicion de Perfil Gerencial

En un sentido amplio la gerencia es un cargo que asume todas las personas
que son responsables de lograr resultados. En un sentido mas riguroso
podemos afirmar que todo directivo debe reunir un conjunto de condiciones
que lo habiliten a ejercer roles de conduccion los cuales son: conocimientos,
habilidades y aptitudes (Silvia, 2012, p. 55).

C.1 Innovacion

La innovacion es hacer algo nuevo, novedoso logrando nuevas mezclas de
recursos. (Dévila, 2004, p. 45).

C.2 Proceso y tecnologia

Es la utilizacion sistematica del conjunto de conocimientos cientificos y
empiricos para alcanzar un resultado practico: un producto de calidad, un
proceso de fabricacion, una técnica, un servicio de calidad satisfaciendo las
necesidades del ser humano (Marti, 2006, p. 22).

Definicion de Emprendimiento

Consiste en la movilizacién y la construccion de escenarios nuevos de
negocios, nuevas oportunidades, nuevas metas, nuevas necesidades, nuevos
mercados, nuevas identidades, nuevas industrias, nuevos tipos de productos,
escenarios que estan dirigidos por personas con perfil emprendedor, donde
tiene que optimizar situaciones, solucionar inconvenientes, producir
mejoramiento continuo, innovar en promociones y productos dentro de tipos
que ya existen (Stuardo, 2011, p.18).

De acuerdo a lo mencionado el productor peruano tiene que tener una vision

empresarial, tiene que ser una persona proactiva, tener espiritu emprendedor,
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1.24

enfrentar retos en situaciones dificiles para iniciar grandes cambios llegando
al éxito empresarial.

La asociacion agricola entre productores es una de las mejores estrategias
para poder emprender, donde enfrentan a los mercados y a la competencia,
pero ayuda a los agricultores que tengan mejores oportunidades de éxito
donde cooperen interactivamente entre ellos para lograr mejores resultados
en grupos, cumpliendo sus metas y pensando en las futuras generaciones
(Ministerio de Agricultura y Riego, 2000, p.16).

A. Teoria Albert Shapero

En los postulados de su teoria, considera que el emprendedor es una persona
proactiva donde planifica y organiza algunos mecanismos sociales,
economicos, y acepta el riesgo de probables pérdidas que el proceso
produzca, ya que tendra situaciones en la cual tendré que tomar decisiones y
dependerd mucho la manera de solucionar el problema. Ademas, tiene que ser
un lider ejemplar para que pueda llevar a cabo una organizacion exitosa,
hecho gue cito Shapero (como se citdé en Macias y Parada, 2013, p. 20).

B. Teoria de Alan Gibbs

El empresario debe de tener la suficiente capacidad y habilidad para la
creacion de una organizacion ya que depende mucho de esto para llevar a
cabo una negociacion exitosa, brindando la satisfaccién y cubriendo la
necesidad de los consumidores. Existen distintos factores las cuales cada uno
de ellos son necesarias para la creacion de una empresa las cuales deben
llevarse paso a paso y son utilizados por los empresarios que cuentan con un
conocimiento y confianza de si mismos que estan dispuestos a emprender en
el mercado laboral, ademéas es muy importante la motivacion, tener claro la
idea de negocio, la identificacion de los recursos necesarios, saber negociar,
acceso al mercado, crear e innovar, permanencia de la empresa, hecho que
cito Gibbs (como se cit6 en Macias y Parada, 2013, p. 22).

Definicion de Produccién

Es aquella que se utiliza en el ambito de la economia para llevar a cabo una
similitud a la variedad de productos y desempefios que una labor como la
agricultura puede generar. La siembra, es decir, el cultivo ya sea de grano o

vegetales es uno de los mas importantes y beneficiosos de actividad para la
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1.2.5

supervivencia del ser humano (Olalla, 2001, p. 45).

El que se encarga de usar de la mejor manera los recursos, administrarlos y
sobre ello tomar decisiones en las actividades agropecuarias realizadas. El
productor puede ser juridico o civil; ademas carga con la responsabilidad de
efectuar todas las acciones necesarias para aprovechar al méximo la
capacidad de produccién (FAO, 2016, p. 50).

El proyecto trata de promover la capacitacion a los pequefios productores en
el manejo de cultivo; lo que a mediano plazo, le permitird obtener mayor
rentabilidad econdmica y ademas podran insertarse al mercado con
estrategias y técnicas de negocio. Ademas, el suelo y el clima de la costa
peruana son de buenas condiciones para producir palta Hass.

Los productores agricolas reciben asistencia técnica para superar sus
problemas en el proceso de produccién de palta. De igual manera son
capacitados en técnicas de riego, fertilizacion, control sanitario y poda.

Los productores estan decididos que para lograr grandes resultados, ademas
de unirse entre varios productores, tienen que mejorar sus capacidades en el
proceso de produccion.

Este proyecto sera de éxito para el pequefio productor porque podra tener
mayores oportunidades en el entorno, obteniendo grandes beneficios
(Ministerio de Agricultura y Riego, 2018, pérr. 2-4).

Definicion de Exportacion

La exportacién se basa en la distribucion hacia otros paises desde un punto
de origen dentro de un territorio. Si se toma en cuenta las importaciones
ambas conforman la teoria del comercio internacional (Lerma y Mérquez,
2010, p. 539).

Se define también a la exportacion cuando sale de un pais hacia otro en el
exterior, pese a los limites que separan los territorios (Castro, 2008, p. 109).
Por otro lado, se puede ver a la exportacion como una transaccion que es
Ilevada fuera de las fronteras. Por consiguiente, alli es en donde se encuentran
las empresas (Mercado, 2000, p. 27).

Los futuros productores emprendedores que desarrollan la agricultura en

Ayacucho, fueron capacitados en el area de produccion y empaque en la
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provincia de Chincha para exportar palta Hass.

Los productores tienen el interés de aprender todo sobre el proceso de
exportacion, sin embargo, solo cosechan y venden sus productos a un
intermediario y no saben como llegan sus productos al mercado internacional.
Por ello seria una gran oportunidad para los productores de palta hass para
que pueda conocer todo el proceso de comercializacion (Ministerio de
Agricultura y Riego, 2018, parr. 1-2).

Teorias de comercio internacional

A. Ventaja absoluta

La ventaja absoluta se rige en la especializacion de los productos cuyo valor
unitario sea menor de producir. Después de realizar ello los productos deben
ser intercambiados por otros hechos en diversos paises. De preferencia sera
mejor solo producir los productos que se nos beneficien teniendo un menor
costo en la produccion que otros paises. Sin embargo, no tan solo se tiene en
cuenta el costo, sino también el tiempo que se utiliza en su fabricacion con el
uso minimo de recursos, hecho que cito Smith (como se cité en Castafio y
Gonzales, 2011, p. 275).

B. Ventaja comparativa

Se trabaja con esta ventaja cuando un pais consiga producir de una manera
maés eficiente sus productos y los intercambie con los otros paises los que
produzca con menos eficiencia. Aunque para ser eficientes deban adquirir
materia prima del exterior e inclusive de ese modo siga siendo eficiente. Se
habla de un comercio mutuo ventajoso cuando uno de los dos paises que
comercializa sus productos es menos eficiente que el otro y viceversa. De
manera que el pais con menos eficiencia en la produccién de un producto
entra en desventaja absoluta. Y el pais que tiene el producto o servicio con
mayor eficiencia maneja la ventaja comparativa usando en muchas ocasiones
los recursos tecnoldgicos, hecho que cito Ricardo (como se cit6 en Castafio y
Gonzales, 2011, p. 276).

C. Exportacion de commodities

Es la accion natural que posee un pais de su propia naturaleza fisica sus
materias primas, recursos naturales y no posee tecnologia ni capital para

transformarla; algo asi como un individuo que, sin tener formacién ni
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1.3

14

entrenamiento, busca conseguir recursos para subsistir y entonces tiene que
acudir a lo tnico que puede ofrecer y que le ha brindado la naturaleza gratuita:
su mano de obra, su disponibilidad material, su fuerza, su energia.
En la mitad del siglo XI1X, los paises latinoamericanos en desarrollo tenian
una estructura econdmica basada en la agricultura y mineria, que era
explotada por su poblacion activa (Sierralta, 2013, p. 67).
Formulacion del problema
1.3.1 Problema General
¢Como favorecen los factores del perfil de los productores de palta hass con
fines de exportacion de la provincia de Chincha, 2018?
1.3.2 Problemas Especificos
o ¢Es el factor psicoldgico determinante para el desarrollo de la
produccién de la palta hass con fines de exportacién de la provincia
de Chincha, 2018?
. ¢Es el factor sociocultural determinante para el desarrollo de la
produccién de la palta hass con fines de exportacién de la provincia
de Chincha, 2018?
. ¢Es el factor gerencial determinante para el desarrollo de la
produccion de la palta hass con fines de exportacién de la provincia
de Chincha, 2018?
Justificacion del estudio
A. Justificacion tedrica
La justificacion tedrica de la investigacion estan en los datos que se recogeran de
fuentes bibliograficas que son de reciente producto tanto a nivel de tesis como de
investigaciones en relacién a la variable que forma parte de la investigacion. La
investigacion busca mediante la teoria y los conceptos basicos reconocer los factores
de perfiles de los productores de palta hass. Ademas, pretende agrupar la informaciéon
y datos relevantes que seran esenciales sobre el desarrollo para tomar la mejor
decision.
B. Justificacion practica.
A traves de esta investigacion se desea que los productores puedan analizar las
oportunidades de éxito para cada uno y tomar decisiones a raiz de ello. De igual

manera se busca que mediante los beneficios econémicos obtengan una mejor calidad
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1.5

de vida. Por ello es importante resaltar que los agricultores mejorarian en sus
deficiencias llegando a obtener un buen nivel logrando posicionar sus productos en
el mercado internacional como lo es la palta hass.
C. Justificacion metodologica
Para lograr los objetivos, este proyecto de investigacion permitird conocer los
principales factores de perfiles de los productores de palta hass, identificando de
forma inmediata a través de una entrevista que se les realizara a los productores.
Objetivo
1.5.1 Objetivo General
Determinar los factores del perfil del productor de palta hass que contribuyen
al desarrollo de produccion con fines de exportacion de la provincia de
Chincha, 2018.
1.5.2 Obijetivos Especificos
. Determinar si el factor psicologico contribuye el desarrollo de la
produccion de palta hass con fines de exportacion de la provincia de
Chincha, 2018.
o Determinar si el factor sociocultural contribuye el desarrollo de la
produccion de palta hass con fines de exportacion de la provincia de
Chincha, 2018.
o Determinar si el factor gerencial contribuye el desarrollo de la
produccidn de palta hass con fines de exportacion de la provincia de
Chincha, 2018.
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2.1

Il.  METODO
Disefio de investigacion
El tipo de investigacion que se trabajara es aplicada debido a que la investigacion
aplicada se diferencia por tener una finalidad practica inmediata bien definida, es
decir, se investiga para actuar y producir cambios dentro de un sector de la realidad
(Carrasco, 2006, p. 43).

La metodologia de esta investigacion es cualitativa

Es aquella cuyos métodos, observables, técnicas, estrategias e instrumentos
concretos se encuentran en la l6gica de observar de manera subjetiva algin aspecto
de la realidad. Su unidad de analisis primordial es la cualidad (Vargas 2011, p.
21).

Por ello busca la especificidad y profundidad en las comunidades, busca
comprender y entender a los productores de palta has de Chincha. Sus métodos

preferidos son las entrevistas, la observacion del individuo o grupos.
La presente investigacion se realizaré bajo el nivel explicativo.

Es la investigacion que argumenta respondiendo a la pregunta ¢por qué?, es decir
con esta investigacion podemos saber por qué un hecho o fenémeno de la realidad
tiene ciertas caracteristicas, propiedades, cualidades, en resumen, por qué la

variable en estudio es como es (Carrasco, 2007, p. 42).

El Disefio que se desarrollard en la presente investigacion es la teoria
fundamentada.

Es un procedimiento para construir teorias cortas o extensas, tomando como fuente
de informacion primordial la propia realidad. Su finalidad es observar, analizar y
reflexionar algin aspecto de la realidad para producir redes de relaciones que
permitan interpretar de una manera consistente (Vargas, 2011, p. 35).

De acuerdo a lo mencionado el método que se utilizara es la Teoria Fundamentada
porque se adapta a un estudio de la realidad social. Su pretension Gltima es
comprender como funciona el mundo, acceder a la comprension humana dentro
de diferentes organizaciones y grupos sociales. La investigacion basada en la

Teoria Fundamentada es mas interpretativa que descriptiva.
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2.2

2.3

Métodos de muestreo
2.2.1 Muestras No Probabilisticas
En este tipo de estudio, no todos los elementos de la poblacién tienen la
probabilidad de ser elegidos para formar parte de la muestra, por ello no son
tan representativos.
Muestras Intencionadas
Es cuando el investigador elige segun su propio criterio, sin usar ninguna regla
matematica o estadistica donde procede a elegir la muestra en forma
intencional aquellos que considera convenientes y cree que son los més
representativos (Carrasco, 2007, p. 243).
La muestra intencionada son 3 productores de la provincia de Chincha que se
dedican a la produccion de palta, variedad hass los cuales son: Huaman,
Tasayco y Portuguez.
Rigor cientifico
A. Dependencia
Se analizé a los productores de la provincia de Chincha con eficiencia a través de la
entrevista, logrando obtener la informacion necesaria para el tema de investigacion.
El instrumento que se utilizo es la entrevista.
B. Credibilidad
Los hallazgos son reconocidos como reales por las personas que participaron en la
investigacion, que han servido como informantes clave. Se les brindo un formato a
los productores para que firmen y también se tomo fotos a los 3 productores en su
respectiva planta de palta hass.
C. Transferencia
La presente tesis sirve para otras investigaciones que tengan que ver con temas
relacionados a los perfiles de productores, con fines de determinar en qué grado
afectan a los productores de palta hass donde busquen ampliar y actualizar la
informacion brindada.
D. Confirmabilidad
Se hizo la entrevista a 3 productores de palta hass en el campo, donde respondieron
segun su criterio mediante una grabacion las cuales fueron transcritas y se tomo fotos

a los productores lo cual estan en los anexos.
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2.4

2.5

Andlisis cualitativo de los datos

El método realizado en mi presente investigacion es el Método Hermenéutico a través
de interpretacion de textos (Vargas, 2011, p. 30).

Aspectos éticos

Todos los agricultores de la provincia de Chincha fueron entrevistados con dicha
discrecion, respetando cada respuesta del participante, teniendo en consideracion su
propiedad intelectual de manera ética. Los instrumentos de estudio fueron

comprobados que fueron realizados con honestidad por cada participante.
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I11. DESCRIPCION DE RESULTADOS

De acuerdo a los resultados, tomando en cuenta la teoria del autor Rojas (2005) menciona
que la motivacion es un proceso psicolégico muy importante en la vida cotidiana del ser
humano, donde se emprende o0 no se emprende una actividad, lo cual si los resultados son
positivos, mayor es el nivel motivacional para las personas y empresas. Asi mismo el
productor Huaman (2018) menciona que la motivacion es tener pasion por lo que te gusta
hacer y tener compromiso, le motiva dedicarse a la agricultura, porque desde muy joven
empez6 en el campo, siguiendo los pasos de sus padres, ademas lo valora debido a que
trabaja diario con esfuerzo y dedicacion porque es la principal herramienta de trabajo y le
genera grandes resultados para que pueda subsistir, vender y hacer otros tipos de negocios,
también para que pueda invertir en otras cosas necesarias, ademas valora el medio ambiente.
De igual manera el productor Tasayco (2018) indica que la motivacion es tener pasion por
lo que te gusta hacer, tener un propdésito y tomar buenas decisiones, le motiva la agricultura
porque le genera rentabilidad, por lo econémico y valora el trabajo porque tiene varios afios
dedicado a la agricultura. Por otra parte el productor Portuguez (2018) indica que la
motivacion es el impulso que conduce a una persona a realizar una accion en una
determinada situacion y que le resulta beneficioso ya que obtiene ingresos gracias a las
cosechas de palta hass generando una mejor calidad de vida para su familia. Por ello la
motivacion es muy importante para nuestra vida cotidiana ya que impulsa a realizar
proyectos y cumplir objetivos. Asi como se ha observado que los productores de la provincia
de Chincha que tienen distintas motivaciones, cada uno de nosotros tenemos algo que nos

motiva y por ello tenemos metas que cumplir.

Los productores de la provincia de Chincha Huaman, Tasayco y Portuguez tienen muchos
problemas por distintos factores, principalmente es el agua, las plagas, los hongos, las
enfermedades de raiz que mata la planta, el clima porque a veces es inestable, lo cual no
favorece a la fructificacion de la planta y la desigualdad con respecto a los precios en la venta
del producto de palta hass. Pese a que existen factores que no pueden ser controlados por los
productores, ellos deben anticiparse a dichos factores con el fin de no incurrir en problemas
constantemente. Asi mismo la palta es una de las frutas tropicales mas populares en el mundo

entero por su alto valor nutritivo, sabor agradable, versatilidad y facil preparacion.

24



Los productores Huaman, Tasayco y Portuguez (2018) indican que es muy importante la
produccion de palta, porque es un poco mas rentable que otros productos agricolas y sobre
todo la palta hass que es la mas comercial. Ademas genera ingresos para el pais, asi como
también para beneficio de ellos mismos, también las personas consumen bastante palta, con
ella se puede consumir cruda, sea en ensalada con los vegetales, es un alimento saludable

que contiene vitaminas, minerales y proteinas lo cual benefician en la salud.

Segun el autor Palomo (2010) indica que la necesidad de logro es el deseo de alcanzar metas,
de superarse, y se observo que los productores de la provincia de Chincha tienen dicha
necesidad porque no exportan sus productos y ello es debido a su produccién que tiene
cantidad limitada, la falta de informacion, la asistencia administrativa, la falta de capacidad
empresarial, la falta de recursos econémicos, los bajos niveles de negociacion, la falta de
tecnologia para mejorar la calidad de sus productos, la desconfianza entre los pequefios
productores, el bajo nivel educativo de los productores, la falta de promocién y participacion,
la falta de conocimiento de los tramites para las certificaciones exigida por los mercados y
la constitucion de empresas. Por otra parte el productor Huaman (2018) menciona que la
necesidad de logro es la aspiracién de cumplir una meta, el cual es asociarse con otros
productores, pero en su situacion actual, es un pequefio productor, tiene minima capacidad
de produccién el cual lo venden al mercado local, ademas estudi6 hasta el sexto grado de
primaria y luego se dedico a trabajar ayudando a sus padres en la agricultura. Asi mismo el
productor Tasayco (2018) entiende que la necesidad de logro es el esfuerzo para sobresalir,
buscando una buena relacion con un grupo de personas y de esa manera obtener el éxito,
pero siempre han pensado asociarse con otros productores para que puedan negociar directo
y evadir intermediarios, pero no se llega a realizar, también mencion6 que nunca estudio en
una universidad o instituto porque no tenia apoyo de sus padres, y tampoco tenia suficiente
dinero para poder estudiar. De igual manera el productor Portuguez (2018) define la
necesidad de logro como deseo de hacer bien las cosas y también tienen la necesidad de
buscar personas con experiencia que los orienten; ya que ellos no cuentan con conocimiento
sobre este tema de exportacion, siempre se han dedicado a la siembra, cultivo y cosecha de
la palta y venderlos al mercado local, ademas no tenia interés en estudiar y solo se
acostumbrod a trabajar. Por ello los productores Huaméan, Tasayco y Portuguez no estan
preparados profesionalmente, lo cual es un obstaculo en sus vidas para poder cumplir sus

expectativas.
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De acuerdo a los resultados, tomando en cuenta la teoria de los autores Costa y Lépez (2009)
la cultura organizacional es el conjunto de actitudes, valores, creencias, tradiciones y normas
de conducta que tienen las personas. De igual manera los productores Huaman, Tasayco y
Portuguez (2018) mencionan que el factor sociocultural es relacionarse con otras personas u
otras culturas para un bienestar colectivo, lo cual resulta eficiente porque su relacion con
otros productores es muy buena porque todos trabajan con un mismo objetivo, todos son
responsables con el trabajo, siempre coordinan para hacer negocios, para una reunion,
siempre se apoyan y estdn comunicandose constantemente. Asi mismo la relacion entre
productores y consumidores es muy buena porque ellos siempre van a solicitar un producto
de calidad, por ello satisfacen las necesidades de los clientes en el consumo de productos
naturales y de esa manera que cada uno tenga una alimentacion saludable. Por ello es
importante relacionarse con el entorno porque es esencial en la vida de una persona, pero
para establecer una relacion debe haber confianza, se debe tener la capacidad de comunicarse
de manera efectiva, ya que todos necesitamos de todos.

Segun el autor Cisneros (2000) indica que el politico es el que aspira a intervenir en el
municipio, comunidad o gobierno de un Estado. Asi mismo el productor Huaman (2018)
entiende que el politico es la persona que ofrece una cantidad de propuestas para ingresar a
gobernar pero al final nada de sus propuestas son cumplidas, siempre ha sido igual, los
productores solo han trabajado por su cuenta y se esfuerzan para salir adelante. De la misma
manera el productor Tasayco (2018) menciona que la politica es un frasco lleno de engafios,
han trabajado desde su juventud para hacer crecer su negocio, cada dia han luchado para
conseguir mejores resultados y brindar la mejor calidad de palta, necesitan la ayuda del
gobierno, pero en realidad no les toman importancia y solo reciben rechazo, y los agricultores
se sienten abandonados. Siempre han pensado en su propio bienestar, mas no en el pueblo,
tampoco nunca han tenido ninguna capacitacion por parte del estado. Del mismo modo el
productor Portuguez (2018) define que el politico es una persona encargada a llevar a cabo
distintos proyectos para la mejora del pueblo, en Chincha la ayuda es escasa, hasta el
momento no han recibido ningun beneficio por parte del Estado, los agricultores siempre
han solucionado sus problemas por su propia cuenta, tratando que sea lo mejor. Por lo tanto
el Estado debe apoyar a los productores de la provincia de Chincha para que puedan exportar
sus productos a diferentes paises, teniendo en consideracion que la agricultura es un negocio

rentable que beneficia para el pais.
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Segun el autor Fernandez (2005) indica que institucional es una organizacion que tiene una
finalidad para desempefiar una determinada labor cultural, econdémica, politica y social, los
cuales son las universidades, institutos, empresas. De igual manera Huaman (2018)
menciona que institucional es el grupo de personas especializadas que tienen objetivos a fin
como seguir inculcando a los productores a continuar con el cultivo de paltas hass, ellos los
guian como realizar las curaciones, cuidados y lo aplican, de esa manera la cosecha es
exitosa y es muy beneficioso para todo el pueblo. Asi mismo el productor Tasayco (2018)
indica que institucional es la base fundamental para llevar a cabo una mejor produccion de
palta, gracias a las capacitaciones y charlas que brindan los especialistas, también ayudan a
satisfacer necesidades como brindar palta de mejor calidad a los consumidores finales.
Ademas las empresas de agroquimico siempre vienen con nuevas ideas y los productores
aplican lo aprendido. De igual manera el productor Portuguez (2018) manifiesta que
institucional es una organizacion que ve por el bienestar de los demas, pero si tienen ayuda
de técnicos especializados en el tema de agricultura y lo asesoran en el cultivo de plantas.
Por ello las capacitaciones y charlas informativas de las instituciones y empresas son de
bastante ayuda para los productores Huaman, Tasayco y Portuguez y asi puedan lograr un

desempefio de actividades de manera dptima.

De acuerdo a los resultados, tomando en cuenta la teoria de la autora Silvia (2012) menciona
que la gerencia es un cargo que asume todas las personas que son responsables de lograr
resultados y tiene que cumplir con las siguientes condiciones que son los conocimientos,
habilidades y aptitudes. Asi mismo el productor Huaman (2018) define que el perfil
gerencial son aquellas caracteristicas y cualidades que debe tener un gerente para el
cumplimiento de sus actividades, debe ser un lider motivador y ser ejemplo para sus
trabajadores. Del mismo modo el productor Tasayco (2018) menciona que el perfil gerencial
es que los gerentes tengan ciertas fortalezas para poder ser exitoso. De igual manera el
productor Portuguez (2018) indica que el perfil gerencial es aquella persona que tenga
principios y valores para dirigir una empresa. Por consiguiente los productores Huaman,
Tasayco y Portuguez necesitan tener vision empresarial, se deben trazar un objetivo que sea

coherente con sus valores y principios.

Segun el autor Davila (2004) menciona gue la innovacién es hacer algo nuevo, novedoso
logrando nuevas mezclas de recursos. Asi mismo los productores Huaméan, Tasayco Yy

Portuguez (2018) definen que la innovacion es una accion de cambio para dar una solucion
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a un problema o facilitar una actividad, pero los productores no adquirieron ningdn
mecanismo nuevo durante la cosecha y sembrio, siempre es el mismo planteamiento que
usan cotidianamente en el campo de la agricultura. Ademas para ahorrar en el campo, falta
apoyo del gobierno, porque eso deberia de tecnificarse, los productores pueden usar el
sistema de riego por goteo, se ahorraria en agua, pesticida, fertilizante y mano de obra. Por
ello es importante la innovacion que los productores Huaméan, Tasayco y Portuguez realicen
en la produccion para que puedan mejorar su economia. Esta consiste en solucionar grandes
problemas, brinda grandes oportunidades y ayuda a enfrentar los grandes retos del sector

rural.

Segun el autor Marti (2006) indica que la tecnologia es la utilizacion sistemética del conjunto
de conocimientos cientificos y empiricos para alcanzar un resultado practico: un producto
de calidad, un proceso de fabricacion, una técnica, un servicio de calidad satisfaciendo las
necesidades del ser humano. Por ello el productor Huaman (2018) indica que la tecnologia
es la utilizacién de herramientas, técnicas, recursos y sistemas que permiten la eficiencia en
las actividades agricolas, lo cual lo resultaria beneficioso, pero siempre hacen el mismo
trabajo y no cuenta con apoyo econdmico para invertir en tecnologia. Asi mismo los
productores Tasayco y Portuguez (2018) mencionan que la tecnologia es un procedimiento
muy costoso que permite mejorar la calidad de sus productos pero siempre usan lo tradicional
porque son pequefios productores y no tienen suficiente dinero para invertir en implementos
que serian de suma importancia para la produccién. Por ello la tecnologia es de gran ayuda
para los productores Huaman, Tasayco y Portuguez porque permite mejores resultados en el

proceso de produccion de la palta hass y asi pueda llegar de forma eficiente a los clientes.

Segun el autor Stuardo (2011) el emprendimiento consiste en la movilizacion y la
construccion de escenarios nuevos de negocios, nuevas oportunidades, nuevas metas. Del
mismo modo el productor Huaman (2018) menciona que el emprendimiento es vender sus
productos al mercado local y tiene la idea de sembrar méas plantas de frutas para que pueda
mejorar su economia. Asi mismo el productor Tasayco (2018) entiende que el
emprendimiento es aquella actividad que se propone el emprendedor para que pueda salir
adelante. Ademas la agricultura es un negocio rentable para todos los agricultores. De igual
manera el productor Portuguez (2018) menciona que el emprendimiento es tener un negocio
y tener nuevas metas. Por lo tanto emprender un negocio no es nada sencillo, es un trabajo

muy sacrificado que requiere mucho esfuerzo. Asimismo los productores Huaman, Tasayco
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y Portuguez se consideran emprendedores porque tienen su negocio rubro a la agricultura,
pero no exportan sus productos, lo cual es una desventaja para ellos mismos. En
consecuencia se determind la importancia de una asociacion de los productores Huaman,

Tasayco y Portuguez para que lleguen a exportar sus productos a diferentes paises.

Los productores Huaman, Tasayco y Portuguez realizan el cultivo de palta hass donde
primero se poda luego se abona, asi como cualquier plantacion, por ejemplo, aqui tiene su
sintético tiene su cal agricola, al tercer afio resulta la fruta regular, en el segundo afio resulta,
pero minimo, las medidas son 5 m x 4 m, 5 m de rama y 4 m de planta, de ahi uno le lleva

de acuerdo al requerimiento de su crecimiento con su abono, pesticida y el agua.
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V. DISCUSION

Lépez y Ruiz (2016) concluyen que los productores confian que se debe dar iniciativa al
plan de exportacion con el propdésito de superar deficiencias y limitaciones de cada proceso,
es una oportunidad muy grande para los productores, motivandose asi el agricultor que la
exportacion es la manera mas Optima para llegar a cumplir sus metas. En este caso si estoy
de acuerdo con el autor porque, segun los resultados de la presente investigacion el productor
Huaman (2018) menciona que la motivacion es tener pasion por lo que haces y tener
compromiso con todo aquello que le genera grandes resultados para que pueda subsistir,
vender y hacer otros tipos de negocios, ademas esta de acuerdo que se debe iniciar el plan
de exportacion mediante la asociacion de los productores para que puedan alcanzar sus
metas. De igual manera el productor Tasayco (2018) indica que la motivacidn es tener pasion
por lo que te gusta hacer, tener un proposito tomando buenas decisiones, le motiva la
agricultura porque le genera rentabilidad, por lo econémico y estd conforme que el plan de
exportacion se realice para lograr buenos resultados. De igual forma el productor Portuguez
(2018) menciona que la motivacion es el impulso que conduce a una persona a realizar una
accion en una determinada situacion y que le resulta beneficioso ya que obtiene ingresos
gracias a las cosechas de palta hass generando una mejor calidad de vida para su familia. Por
ello estd complacido que el plan de exportacion es una buena oportunidad para todos los
productores de la provincia de Chincha. Finalmente es una gran tarea para los productores
de la provincia de Chincha ya que el mercado internacional es muy exigente con la calidad

del producto, presentacion, embalaje, servicio de venta y post venta.

Gutiérrez (2017) menciona que existen deficiencias y limitaciones del sector agricola que no
son logradas como; el factor psicoldgico, sociocultural y gerencial. En este caso si estoy de
acuerdo con el autor porque, segun los resultados de la presente investigacion el productor
Huaman (2018) afirma que tiene deficiencias y limitaciones en el factor psicolégico
sociocultural y gerencial, lo cual es un pequefio productor; ya que tiene una minima
capacidad de produccion, la que es vendida al mercado local. Ademas estudio hasta el sexto
grado de primaria y luego se dedicd a trabajar ayudando a sus padres en la agricultura,
también menciono que no recibié apoyo por parte del gobierno. Por otra parte el productor
Tasayco (2018) declara que tiene deficiencias en el factor psicolégico sociocultural y
gerencial porque nunca estudio en una universidad o instituto debido al poder adquisitivo.

De igual manera el productor Portuguez (2018) indica que tiene deficiencias y limitaciones
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en el factor psicolégico, sociocultural y gerencial porque no cuenta con conocimiento acerca
del tema de exportacion, siempre se han dedicado a la siembra, cultivo y cosecha de la palta
y venderlos al mercado local, tampoco no tenia interés en estudiar y solo se acostumbro a
trabajar. Por ello es importante capacitar constantemente en temas de actualidad e incentivar
a nuestros productores peruanos para que puedan ejercer y a la vez incrementar su

produccion y de esa manera beneficiarse tanto ellos como el pais.

Naupari (2017) indica que la asociatividad de los productores de palta Hass no ha sido
efectiva en un 100%, debido a que existen diferencias en precio, insumos, procesos y
comercializacion, también la falta de integracion y voluntad de algunos asociados que no
permite alcanzar los objetivos trazados, siendo un factor limitante para la exportacion
directa. Para ingresar a un mercado norteamericano tienes que cumplir con todos los
requisitos requeridos por el mismo mercado. Ademas los productores Huaméan, Tasayco y
Portuguez (2018) mencionan que no estan asociados, pero tienen el interés y la voluntad
para conformar una asociacion con personas que realmente quieren trabajar en equipo y en

un futuro lograr exportar.

Angulo (2016) muestra como resultado que la ejecucion del proyecto de cultivo de palta
Hass con la participacion de los agricultores de la region de Chao y Viru, hubo un incremento
en las exportaciones de la empresa agroindustrial Camposol, donde el proyecto fue de éxito.
Asimismo, el trabajo en cooperacion de los productores y la empresa Camposol fue de
manera extraordinaria ya que lograron sus metas y se beneficiaron ambos. Ademas los
productores Huaman, Tasayco y Portuguez (2018) indican que trabajan independientemente,
venden sus productos al mercado local, no trabajan con las empresas exportadoras. Pero
saben de la importancia que generan las exportaciones de palta hass en el Peru. Por ello los
productores quieren asociarse para que puedan exportar directamente evadiendo

intermediarios.

Alcala (2015) concluye que la creacion de una asociacion agraria s una oportunidad para
las personas del municipio, ya que los agricultores de aguacate podrian mejorar
econdémicamente y tener una buena calidad de vida. En este caso si estoy de acuerdo con el
autor porque, segun los resultados de la presente investigacion los productores Huaman,
Tasayco y Portuguez (2018) indican que en un futuro piensan crear una asociacion para que

puedan exportar hacia el mercado internacional. Por ello se necesita mucho esfuerzo de los
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productores para lograr la asociacion de una cooperativa agraria. Ademas es importante la
confianza en si mismo, tener capacidad empresarial, considerarse como lideres para poder

Ilegar al éxito y terminar con las deficiencias y limitaciones.

Solorio (2015) indica que se analizaron los problemas de la comercializacion del aguacate
entre los productores de Uruapan Michoacan por el cual se plante6 un modelo de
comercializacion para dichos productores. Sin embargo los productores Huaman, Tasayco y
Portuguez (2018) mencionan que no exportan sus productos a diferentes paises y tampoco
tienen capacitaciones por personas profesionales acerca de comercializacion. Por ello es
importante tener asesoria por personas capacitadas en el tema, para que el proyecto de

comercializacion de aguacate por los productores sea de éxito en el mercado internacional.
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V. CONCLUSIONES

5.1 Los factores del perfil del productor de palta hass son determinantes porque cada uno
toma un rol importante ya sea en el desarrollo de produccion que se puedan llegar a
mejorar por parte de los productores y en las exportaciones para que estas se lleguen

a concretar.

5.2 El factor psicoldgico es determinante porque contribuye en el desarrollo de la
produccion de palta hass con fines de exportacion en la provincia de Chincha, debido
a que la motivacion de los productores es dedicarse por los ingresos que esta le genera
para su familia y por el tiempo que tienen dedicado a la agricultura. Ademas tienen
necesidad de logro porque no exportan sus productos a diferentes paises por falta de

conocimiento en el tema de comercio internacional.

5.3 El factor sociocultural es determinante porque contribuye en el desarrollo de la
produccion de palta hass con fines de exportacion en la provincia de Chincha, pese a
que el gobierno no brinda apoyos directos; existen instituciones que si apoyan a los
productores con capacitaciones sobre los procesos que deben realizar para hacer méas
eficiente su produccidn. Por otro lado la relacion que desarrollan los productores con

sus clientes es la adecuada generando una satisfaccion completa.

5.4 El factor gerencial es determinante porque contribuye en el desarrollo de la
produccion de palta hass con fines de exportacion en la provincia de Chincha, lo cual
los productores necesitan tener capacidad empresarial donde no adquirieron ninguin
mecanismo nuevo durante la cosecha, sembrio. Ademas no utilizan ningdn tipo de
tecnologia porque no cuentan con el dinero suficiente para invertir en ello. Siempre
usan lo tradicional porque son pequefios productores y a pesar de las circunstancias

siguen adelante.
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VI. RECOMENDACIONES

6.1 Se recomienda a los productores de la provincia de Chincha que tomen en cuenta las
categorias: psicoldgico, sociocultural y gerencial que influyen para el desarrollo de
la produccion de palta hass con fines de exportacion.

6.2 Se recomienda a los productores de la provincia de Chincha en el factor psicologico
que tengan deseo de superacion, que alcancen sus metas y se desarrollen de forma
personal teniendo asi un mayor nivel de motivacion en sus logros.

6.3 Se recomienda a los productores de la provincia de Chincha en el factor sociocultural
que se asocien con otros productores de su mismo rubro para conseguir una
capacidad de produccion esperada por los clientes y mejorar su economia alcanzando
mayores ingresos, mejorar la calidad de vida de los individuos que formaran parte de
la asociacion, también se recomienda al Gobierno que apoye a los productores de la
provincia de Chincha para que puedan salir adelante y se beneficie los productores y
el pais.

6.4 Se recomienda a los productores de la provincia de Chincha en el factor gerencial
que innoven y usen la tecnologia para que puedan mejorar en el proceso de

produccion optimizando costos y disminuyendo tiempo.
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Anexo 1. Matriz de Categorizacion

Titulo: Perfiles de productores de palta hass con fines de exportacion de la provincia de Chincha, 2018.

2018.

OBIETO DE PROBLEMA DE PREGUNTAS DE OBIJETIVO GENERAL OBIJETIVOS ESPECIFICOS | CATEGORIAS SUB - CATEGORIAS
ESTUDIO INVESTIGACION INVESTIGACION ESPECIFICOS
Determinar si el factor
¢éEs el factor psicolégico psicologico contribuye Motivacion
determinante para el el desarrollo dela
desarrollo de la produccioén produccién de palta . .
) . Psicologico
de la palta hass con fines de hass con fines de
exportacion dela provincia exportacion dela
de Chincha, 2018? provincia de Chincha, Necesidad de logro
2018.
Determinar si el factor
iocultural
éComo favorecen los ¢Es el factor sociocultural Determinar los factores del SOCIO,CU ure Institucional
. . ] contribuye el
factores del perfil de los determinante para el perfil del productor de palta
. . desarrollo dela
Productores | productores de palta hass | desarrollo dela produccién hass que contribuyen al L .
. . ) ., produccioén de palta Sociocultural
de palta hass [con fines de exportacién de | de la palta hass con fines de | desarrollo de produccién con .
L . . - . . hass con fines de
la provincia de Chincha, | exportacion dela provincia fines de exportacién dela tacion del
2018? de Chincha, 2018? provincia de Chincha, 2018, | ©XPoractondela Politico
provincia de Chincha,
2018.
Determinar si el factor
¢éEs el factor gerencial gerencial contribuye el Innovacion
determinante para el desarrollo de la
desarrollo de la produccioén produccion de palta .
) ) Gerencial
dela palta hass con fines de hass con fines de
exportacic?n dela prov?incia expor.tacion d.ela Procesoy
de Chincha, 20187 provincia de Chincha, tecnologia
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ANEXO 2: GUIA DE LA ENTREVISTA

VARIABLE CATEGORIAS SUBCATEGORIAS PREGUNTAS ORIENTADORAS
1. ¢Qué eslo que le motiva a dedicarte a la agricultura? Explique
MOTIVACION 2. ¢Como valoras el trabajo realizado hasta el momento? Explique
3. ¢éCon qué problemas o contradicciones principales se ha encontrado hasta el momento? Explique
PER',:"' 4. ¢Cudl cree que es la importancia de la produccidn de la palta en el Perd? Explique
PSICOLOGICO NECESIDAD DE 5. ¢éPor qué usted no exporta directamente? Explique
o LOGRO 6. ¢En sus estudios ha recibido alguna formacién o creacion de empresa? Explique
g
> 7. ¢Cémo ha sido y como valoras tu relacion con otros productores? Explique
8 PERFIL INSTITUCIONAL 8. ¢Cémo ha sido y como valoras tu relacion con los consumidores? (ej.: grupos e consumo) Explique
& SOCIOCULTURAL
o 9. ¢Cuenta con algun tipo de apoyo por parte del gobierno? Explique
3 POLITICO 10. ¢Realizan capacitacion por parte del estado? Explique
=
o 11. ¢Adquirid algin nuevo mecanismo durante la cosecha, sembrio? Explique
INNOVACION 12. ¢Debido a los tiempos que corren nos podrias decir ¢Qué métodos se podrian usar para ahorrar
PERFIL econémicamente en el campo? Explique
GERENCIAL 13. ¢Utiliza algun tipo de tecnologia en la actividad que desempefia? Explique
PROCESOS Y 14. iSe considera emprendedor? Explique
TECNOLOGIA 15. ¢Cémo realiza el cultivo de palta hass? Explique
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ANEXO 3: VALIDACION DE INSTRUMENTO

E—
m UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GENERALES: // /,D
1.1. Apellidos y nombres del informante: peadvoen (¢ Lub Y{ ’/Lu/\ 2wl

1.2. Especialidad del Validador: \Lm \u) "2 (r A EACa J:X( ry rmau mu RO
1.3. Cargo e Institucion donde Iaboraj ST& — T u.\Q.L ) - J

1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacién: Cso ia d2 inkrevisT g

15 Autor del instrumento: __P\1¢ kard/  Sun 0. Guclo y fazos

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS 0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%

Estima las estrategias que responda al
INTENCIONALIWD propésito de la investigacion
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios
del campo que se esta investigando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a
quienes se dirige el instrumento
METODOLOGIA Considera que los items miden lo que
pretende medir.

PROMEDIO DE VALORACION

CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado 1/
Esta expresado de manera coherente y
OBJETIVIDAD opic i
PERTINENCIA Responde a las necesidades internas y |-
externas de la investigacion S|
Esta adecuado para valorar aspectos y
ACTUALIDAD estrategias de las variables //
Comprende los aspectos en calidad y /
ORGANIZACION Claridad. i
Tiene coherencia entre indicadores y las
SRSEE——— dimensiones. s o
2
d

i

I1l. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir

n los instrumentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olives, 7)(_de W4 sy del 2018,

V/WCW)
9X6Y022 87
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V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:
Variable 1: Perfiles de productores

NAME

INSTRUMENTO SUFICIENTE MEs[l)JI::\ICIENTNETE INSUFICIENTE

ftem 1 il

ftem 2

ftem 3 e

item 4

ftem 5

ltem 6

Item 7 &

item 8

ftem 9 Pl

item 10 il

ftem 11 P il

item 12 P

item 13 o

item 14 £

item 15 i

xperto informante

/240173
Teléfono: 7!’ (’ ? ﬂjzfﬁ}
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UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA VARIABLE PERFILES DE PRODUCTORES

N°

VARIABLE

Categorias

Pertinencia’

PERFILES DE
PRODUCTORES

Si

No

Relevancia®

Claridad®

Sugerencias

No silNo

Perfil Psicolégico

¢Qué es lo que le motiva a dedicarte
a la agricultura? Explique

7

{Cémo valoras el trabajo realizado
hasta el momento? Explique

¢Con qué problemas o
contradicciones principales se ha
encontrado hasta el momento?

Expligue
¢Cudl cree que es la importancia de la
produccién de la paita en el Peri?
ue

Nl %

N

&Por qué usted no exporta
directamente? Explique

N

X

¢En sus estudios ha recibido alguna
P — & N
Expligue

Y

Perfil Sociocultural

¢Cémo ha sido y como valoras tu
con otros prod ?

N

ue
¢Cémo ha sido y como valoras tu
relacién con los consumidores? (ej.:
grupos e consumo) Explique

¢Cuenta con algin tipo de apoyo por
rte del 2 ue

¢Realizan capacitacién por parte del
estado? Explique

Perfil Gerencial

¢C6émo realiza el cultivo de palta
hass? Explique

¢Adg algun nuevo
durante la cosecha, sembrio?

Explique _
¢Debido a los tiempos que corren nos
podrias decir {Qué métodos se
podrian usar para ahorrar
econdémicamente en el campo?
—Expligue

&Utiliza alguin tipo de tecnologia en la
idad que d pefia? Expl

&Se considera emprendedor?

Explique _

Opinion de aplicabilidad:

Observaciones (precisar si hay suficiencia): H‘D u) gu\,}cuwu&

(

Aplicable ]

Aplicable después de corregir [ ]

No aplicable [ ]

oN|<5//5XOZ 93

Apellidos y nombres del juez validador. Dr(Mgt\r;/Lic_: ‘\J Q/U{} . \) > l"lﬂ VR.AQ NN ( NASVIA)

Esp del validad Nnwagul.,?—\b&?t .............

AT LN SUNRAUO, AQU ANVAN
El item p al tedrico /?
. El Item es apropi para repi al te o s del constructo
3Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es conciso, exagtg y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los items pianteados son
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~\|i UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION
|. DATOS GENERALES: " -
1.1. Apellidos y nombres del informante: 6 (e = /2”’, 7C /C"Za (/‘7’/47 o
1.2. Especialidad del Validador: ,/ ) C
1.3. Cargo e Institucién donde Iabora:‘

e A 7090 4//&/'(%/ e

1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion: Colo 8T ontravst 4
- )
Aleyandzr Sunwoy (.,0&0/ Pazcs

1.5. Autor del instrumento:

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

12M47&’ e /o 44/717/. (O/(f 121//‘9/6

INDICADORES criTeros R e
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado /
OBJETIVIDAD E'st.a expresado de manera coherente y /
légica
Responde a las necesidades internas y _off
PERTINENCIA externas de la investigacion v
Esta adecuado para valorar aspectos y 4
ACTUALIDAD estrategias de las variables v
Comprende los aspectos en calidad y
ORGANIZACION claridad. v
Tiene coherencia entre indicadores y las 7
SRENG. dimensiones. V
Estima las estrategias que responda al
INTENCIONALIDAD propésito de la investigacion vV
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios V
del campo que se esta investigando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a v
quienes se dirige el instrumento
DOL Considera que los items miden lo que
G oGiA pretende medir. y
PROMEDIO DE VALORACION v

lll. OPINION DE APLICACION:

¢Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigaciéon?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olivos, 2C de NeviZmbie 4o o018,

Firma de experto informante

oo 32 6/ 65
P Pe3B2 yro

DNI:
Teléfono:
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V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:

Variable 1: Perfiles de productores

INSTRUMENTO

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE
SUFICIENTE

INSUFICIENTE

jtem 1

ltem 2

jtem 3

ftem 4

item 5

ltem 6

jtem 7

Item 8

ftem 9

Item 10

ftem 11

ltem 12

item 13

ftem 14

item 15

REREREREREESSINENN

DNI:

Firma de experto informante

OSF+2E6/63

Teléfono:

G 23227
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UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA VARIABLE PERFILES DE PRODUCTORES

N° VARIABLE Categorias Pertinencia' | Relevancia’ [ Claridad® Sugerencias
Si No Si No Si No
Perfil Psicolégico
£Qué es lo que le motiva a dedicarte /
a la agricultura? Explique
{Cémo valoras el trabajo realizado ¥4
hasta el momento? Explique %

encontrado hasta el momento?

Expligue
éCudl cree que es la importancia de la /
produccién de la palta en el Peri?
—Explique
¢Por qué usted no exporta

directamente? Explique
¢En sus estudios ha recibido alguna /
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ANEXO 5: RECOLECCIONES DE DATOS DE LA ENTREVISTA A LOS
PRODUCTORES DE LA PROVINCIA DE CHINCHA, 2018.

Productor: Luis Huaman
Perfil Psicoldgico
1. ;Que es lo que le motiva a dedicarte a la agricultura? Explique

Primeramente la motivacion es tener pasion por lo que haces y tener compromiso. A mi me
motiva porque desde muy joven me eh dedicado a la agricultura, y sigo los pasos de mis
padres, y también mis hijos y nietos siguen mis pasos. Ademas es una gran ayuda en la
economia de mi hogar sobre todo para satisfacer las necesidades primarias y secundarias.

2. ¢ Cbémo valoras el trabajo realizado hasta el momento? Explique

Yo trabajo diario, con esfuerzo y dedicacion, por eso lo valoro porque es la principal
herramienta de trabajo para alimentarnos, para vender y hacer otros tipos de negocios para

invertir en otras cosas. Ademas puedo colaborar tanto en el cuidado del medio ambiente.

3. ¢Con qué problemas o contradicciones principales se ha encontrado hasta el

momento? Explique

Muchos factores, principalmente, es el agua, las plagas, el clima, porque a veces el frio o

mucho calor no favorece a la fructificacion de la planta.
4. ¢ Cual cree que es la importancia de la produccion de la palta en el Pert? Explique

Es muy importante porque beneficia a la economia peruana, también se beneficia mi familia
y otros agricultores. De todas las variedades de palta, la palta hass tiene mas salida al exterior
porgue tiene cascara mas gruesa y resiste mas. Ademas el Peru se encuentra en los primeros
puestos y se ha ido incrementando en los ultimos afios hacia el mercado internacional la palta
hass, lo cual es una oportunidad para los exportadores y productores de este fruto. Asimismo

gracias a sus propiedades benefician en la salud.
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5. ¢Por qué usted no exporta directamente? Explique

Porque no tengo conocimientos acerca de temas de exportacion, somos pequefios
productores, ademas la cantidad de plantas de palta hass que tengo es limitada, mas que todo
vendemos al mercado local y no exportamos, pero tengo la aspiracion de cumplir una meta,

el cual es asociarme con otros productores para poder exportar.
6. ¢ En sus estudios ha recibido alguna formacién o creacién de empresa? Explique

No ninguno, porque estudie hasta sexto grado de primaria y luego me dedique a trabajar

ayudando a mis padres en la agricultura.
Perfil Sociocultural
7. ¢Como ha sido y como valoras tu relacion con otros productores? Explique

La relacion con otros productores ha sido muy buena porque todos trabajamos con un mismo
objetivo, damos lo mejor de nosotros para dar los mejores cuidados y de esa manera recibir
resultados positivos, me siento feliz de saber que cada vez mas personas se integran a nuestra

labor de la agricultura.

8. ¢Como ha sido y como valoras tu relacion con los consumidores? (gj.: grupos e

consumo) Explique

Es muy buena porque nosotros los productores ofrecemos un producto de calidad y satisfacer
las necesidades de nuestros clientes en el consumo de productos naturales y de esa manera

que cada uno tenga una alimentacion saludable.
9. ¢ Cuenta con algun tipo de apoyo por parte del gobierno? Explique

No, ninguno el gobierno no apoya a los productores de la provincia de Chincha, siempre
prometen cosas, ofreciendo una cantidad de propuestas, pero al final ninguna de sus
propuestas son cumplidas, siempre ha sido igual, nunca nos apoya, solo se benefician ellos,

he trabajado por mi propia cuenta y me esfuerzo para salir adelante.
10. ¢ Realizan capacitacion por parte del estado? Explique

No ninguno, solo por medio de un intermedio de técnicos que viene a dar los programas de

las curaciones, ellos nos guian como realizar las curaciones y nosotros lo aplicamos, de esa
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manera la cosecha es exitosa y beneficioso para todo el pueblo. Ademas las personas
especializadas tienen objetivos con nosotros fin de ayudar a los productores con el cultivo

de palta hass.
Perfil Gerencial
11. ¢; Adquiri6 algin nuevo mecanismo durante la cosecha, sembrio? Explique

No, ninguno, la innovacién es una accion de cambio para dar una solucién a un problema o
facilitar una actividad, pero siempre es el mismo planteamiento que usamos diariamente en

el campo de la agricultura.

12. ¢ Debido a los tiempos que corren nos podrias decir ¢ Qué métodos se podrian usar

para ahorrar economicamente en el campo? Explique

Para ahorrar se podria usar el sistema de riego por goteo, ahi mismo se echa el abono y se

mezcla en el agua y absorbe mas rapido.
13. ¢ Utiliza algun tipo de tecnologia en la actividad que desempefia? Explique

No ninguno, la tecnologia es la utilizacion de herramientas, técnicas, recursos y sistemas que
permiten la eficiencia en las actividades agricolas, lo cual me resultaria beneficioso pero
siempre hacemos el mismo trabajo. Ademas no contamos con el apoyo econdémico para

invertir en tecnologia.
14. ¢ Se considera emprendedor? Explique

Si me considero un emprendedor porque vendo mis productos como la palta hass, palta
fuerte, mandarinas, papaya al mercado nacional y pienso seguir creciendo sembrando mas
plantas de frutas para mi economia. Ademas el gerente es el que tiene ciertas caracteristicas
y cualidades para el cumplimiento de sus actividades, debe ser un lider motivador y ser

ejemplo para sus trabajadores.
15. ¢ Como realiza el cultivo de palta hass? Explique

El cultivo por decir, antes del sembrio nosotros preparamos el terreno, los posos 15 a 20 dias
para ventilacion, después viene la desinfeccidn y la siembra, sembramos y de ahi lo llevamos
un manejo para el crecimiento, después de 2 afios viene la primera cosecha y en el tercer afio

la planta ya tiene que tener mas cosecha.
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Productor: Julian Tasayco
Perfil Psicoldgico
1. ¢ Que es lo que le motiva a dedicarte a la agricultura? Explique

La motivacion es tener pasion por lo que te gusta hacer, tener un proposito y tomar buenas
decisiones. Lo principal que todo agricultor se preocupa es por la cosa rentable, por lo
economico y ver las posibilidades de acuerdo también a como se puede invertir, se sufre
bastante en la agricultura, no es decir que uno va a sembrar y va a cosechar al momento,

todo tiene su esfuerzo para poder llegar lograr el objetivo.
2. ¢ Como valoras el trabajo realizado hasta el momento? Explique

Yo valoro el trabajo porque tengo varios afios dedicado a la agricultura, con la practica que
uno tiene, la planta tiene varios afios, ya se hace facil, no es nada imposible, pero es un
trabajo que se valora bastante ya que es un trabajo bastante sacrificado y requiere de cuidado
para que de esa manera recibir resultados positivos.

3. ¢Con qué problemas o contradicciones principales se ha encontrado hasta el

momento? Explique

Hasta el momento siempre hay enfermedades que son irreversibles en la palta, hay unos
hongos, enfermedades de raiz que te mata en si la planta y también afecta el clima en la

produccién de palta.
4. ¢ Cual cree que es la importancia de la produccion de la palta en el Peru? Explique

La importancia principal es por la exportacion porque es un poco mas rentable que otros
productos agricolas y sobre todo la palta hass es la que se exporta mas en el mercado

internacional.
5. ¢Por qué usted no exporta directamente? Explique

Es por el tema de la cantidad, siempre hemos pensado, pero no se llega a realizar, se necesita
mucho esfuerzo para poder sobresalir, pero si pensamos unirnos todos los productores que

estan en la zona para poder negociar directo y evadir los intermediarios.
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6. ¢ En sus estudios ha recibido alguna formacion o creacién de empresa? Explique

No ninguno, porque nunca estudie en una universidad o instituto, porque no tenia apoyo de

mis padres, ademas no tenia el suficiente dinero para poder estudiar.
Perfil Sociocultural
7. ¢Cbémo ha sido y como valoras tu relacion con otros productores? Explique

Ha sido muy buena porque, todos somos responsables con el trabajo en la agricultura,

siempre coordinamos para hacer negocios, para una reunion, siempre nos damos la mano.

8. ¢Como ha sido y como valoras tu relacion con los consumidores? (ej.: grupos e

consumo) Explique

En si es muy buena, porque vienen diferentes clientes siendo para exportacion, algunos te
pagan un poco mas, otros un poco menos, vienen empresas directamente y es de acuerdo
también al fruto, el fruto, tiene que estar limpio y sano, para exportacion se necesita todo de

calidad.
9. ¢ Cuenta con algun tipo de apoyo por parte del gobierno? Explique

No ninguno, la politica es un frasco lleno de engafios, he trabajado desde mi juventud para
hacer crecer mi negocio, necesitamos la ayuda del gobierno pero en la realidad no toman
importancia a los productores, solo recibimos rechazo, siempre a los agricultores lo ha tenido

abandonado, solamente piensan en su propio bienestar y no se preocupa por el pueblo.
10. ¢ Realizan capacitacion por parte del estado? Explique

No, pero por medio de algunas empresas de agroquimico nos dan un pequefio apoyo, me
orientan una parte, productos nuevos que salen. Por ello es la base fundamental para llevar
a cabo una mejor produccion de palta, gracias a sus capacitaciones y charlas que brindan los

especialistas.
Perfil Gerencial
11. ¢ Adquirié algan nuevo mecanismo durante la cosecha, sembrio? Explique

No, la innovacidon es una idea nueva para facilitar una actividad, siempre se aprende algo,

nadie sabe todo, cada vez se va descubriendo cada cosa.
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12. ¢ Debido a los tiempos que corren nos podrias decir ¢Qué métodos se podrian usar

para ahorrar econémicamente en el campo? Explique

A nosotros realmente nos falta apoyo econémico porque esto deberia de tecnificarse por

medio de riego por goteo, un sistema mas adecuado.
13. ¢ Utiliza algun tipo de tecnologia en la actividad que desempefia? Explique

No, la tecnologia es un procedimiento muy costoso que permite mejorar la calidad de sus
productos, siempre usamos lo tradicional, porque no tenemos el dinero suficiente para

invertir en tecnologia.
14. ¢ Se considera emprendedor? Explique

Si me considero emprendedor, porque todos queremos salir adelante, uno siempre piensa en
eso. Ademas la agricultura es un negocio rentable para todos los productores, tengo varias
plantas de diferentes productos. Pero si quiero ser gerente a largo plazo tengo que tener

fortalezas para poder ser exitoso.
15. ¢ Cémo realiza el cultivo de palta hass? Explique

Todo en su momento, se poda luego se abona asi como cualquier plantacion, por ejemplo
aqui tiene su sintético tiene su cal agricola, al tercer afio te da la fruta regular, en el segundo

afio te da pero minimo, las medidas son 5 m * 4 m, 5 m de rama y 4 m de planta.
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Productor: Jhonny Portuguez
Perfil Psicoldgico
1. ¢ Que es lo que le motiva a dedicarte a la agricultura? Explique

En primer lugar la motivacion es el impulso que conduce a una persona a realizar una accion
en una determinada situacion. A mi me motiva porque yo mismo siembro la planta y como
da su fruto para uno hacer negocio, para comer, da alegria tener los frutos en la cosecha. Por
ello lo principal en este aspecto es la misma necesidad porque uno vive en el campo, uno

trabaja en el campo y es lo que realmente me genera ingresos.
2. ¢ Como valoras el trabajo realizado hasta el momento? Explique

El trabajo que se realiza en el campo, es muy sacrificado, por eso hay que valorar, uno
cuando trabaja en el campo uno tiene que dedicarse a sacar una buena cosecha para que te

pueda generar ingresos para la familia.

3. ¢Con qué problemas o contradicciones principales se ha encontrado hasta el

momento? Explique

Siempre hay problemas en cuestion de plagas, en cuestion de trabajo, porque todos los afios
el trabajo no es el mismo, el trabajo en la agricultura se divide en diversas plagas, diversos
insecticidas, remedios para contrarrestar ese tipo de enfermedades hacia las plantas, hay que

tratar de solucionarlo, también afecta el clima.
4. ¢ Cual cree que es la importancia de la produccion de la palta en el Pert? Explique

La produccion de palta es muy importante porque las personas consumen bastante palta y
también se exporta mucho y eso genera ingresos para el pais, asi como también para
beneficio de uno mismo, con la palta se puede consumir cruda, sea con ensalada en los

vegetales.
5. ¢Por qué usted no exporta directamente? Explique

Para exportar la palta hace falta personas que conozcan el tema de la exportacion, uno
solamente a veces se dedica a trabajar y a tratar de producir, pero en la exportacion yo creo

que va méas alld de nuestro conocimiento porque nosotros no estamos metido en la
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exportacion, ademas debemos hacer bien las cosas asociandonos con otros productores para
poder exportar directamente.

6. ¢ En sus estudios ha recibido alguna formacion o creacién de empresa? Explique

No, porque no tenia apoyo de mi familia, ademas no tenia interés en estudiar, solo queria

trabajar y ganar dinero.
Perfil Sociocultural
7. ¢Cbémo ha sido y como valoras tu relacion con otros productores? Explique

Siempre ha sido buena, siempre hemos trabajado bien, estamos comunicados

constantemente, todos estamos cerca.

8. ¢Como ha sido y como valoras tu relacion con los consumidores? (gj.: grupos e

consumo) Explique

La relacién con los consumidores es buena porque ellos siempre van a querer un buen
producto y también van a querer que las cosas lleguen a la mesa de una manera muy
econdmica, entonces siempre hay personas que te piden un producto de calidad. Por ello es
importante relacionarse con otras personas para un bienestar colectivo, tanto como nosotros
que somos los productores haciendo bien el trabajo para obtener ingresos y ellos se sientan

satisfechos por nuestros productos.
9. ¢ Cuenta con algun tipo de apoyo por parte del gobierno? Explique

No, en este aspecto no hay apoyo del gobierno, cada agricultor soluciona sus problemas por
uno mismo. Pero el gobierno es el encargado de llevar distintos proyectos para la mejora del
pueblo, en Chincha la ayuda es escasa, hasta el momento no he recibido ningin beneficio

por parte del Estado, los agricultores han solucionado sus problemas por su propia cuenta.
10. ¢ Realizan capacitacion por parte del estado? Explique

No hay capacitaciones por parte del Estado, pero si vienen técnicos especializados en el tema
de agricultura y nos asesoran en el cultivo de las plantas, lo bueno de ellos que ve por el

bienestar de los demas.
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Perfil Gerencial
11. ; Adquiri6 algin nuevo mecanismo durante la cosecha, sembrio? Explique

No, la innovacién es una accién de cambio para dar una solucion a un problema, pero todo

el mecanismo ha sido el mismo planteamiento, el mismo trabajo.

12. ¢ Debido a los tiempos que corren nos podrias decir ¢Qué métodos se podrian usar

para ahorrar econémicamente en el campo? Explique

El primero, el sembrio de palta, riego por goteo, ahorrarias en agua, pesticida, fertilizante y

mano de obra.
13. ¢ Utiliza algun tipo de tecnologia en la actividad que desempefia? Explique

No ninguno, la tecnologia es un procedimiento muy costoso que permite mejorar la calidad
de sus productos. Ademas soy pequefio productor y tampoco tengo el dinero suficiente para

invertir en tecnologia.
14. ¢ Se considera emprendedor? Explique

Si me considero un emprendedor porque tengo metas que cumplir. Ademas tengo mi negocio
rubro a la agricultura como la palta y otras frutas mas. Pero si quiero ser gerente en el futuro

tengo que tener principios y valores para dirigir una empresa.
15. ¢ Cémo realiza el cultivo de palta hass? Explique

Se compra los plantones, se le hace su hoyo de 30 cm con su humo, se siembra la planta, se
le da distanciamiento de 3 x 3, de ahi uno le lleva de acuerdo al requerimiento de su
crecimiento con su abono, pesticida y el agua.
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ANEXO 6: FOTOS CON LOS PRODUCTORES DE PALTA HASS

Foto N° 1. Agricultor Luis Huaman

Foto N° 2. Agricultor Julidn Tasayco

64



Foto N° 4. Planta de palta hass
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