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Resumen 

El presente trabajo de investigación: Planificación Financiera y Rentabilidad en las 

ferreterías del distrito San Sebastián – Cusco, periodo 2019. El objetivo fue 

determinar si la planificación financiera se relaciona significativamente con la 

rentabilidad en las ferreterías. 

El nivel de investigación es correlacional no experimental, describen y explican la 

relación que existe entre ambas variables sin manipular. El tipo de investigación 

básica nos permite hallar un nuevo conocimiento, Asimismo, la técnica utilizada 

para el desarrollo de la investigación fue en forma censal y el instrumento fue el 

cuestionario validado por expertos en la materia, la muestra fue de 30 personas 

encuestadas. Para medir la confiabilidad se aplicó el coeficiente de Alfa de 

Cronbach y la comprobación de las hipótesis se realizó mediante la prueba de Chi-

Cuadrado. 

Los resultados logrados en nuestra investigación con fines estratégicos prueba que 

hay una interacción entre la planificación financiera y rentabilidad, siendo aceptada 

la conjetura. 

Se concluye que la interacción existente entre la planificación financiera y 

productividad de las ferreterías, es fundamental para las actividades de gerencia y 

lograr mejorar los recursos financieros. Logrando mejores resultados a corto plazo 

y logrando una autorrealización empresarial a largo plazo, ganando un 

posicionamiento en el mercado. 
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Abstract 

The present research work: Financial Planning and Profitability in the hardware 

stores of the San Sebastián - Cusco district, period 2019. The objective was to 

determine if financial planning is significantly related to profitability in hardware 

stores. 

The research level is non-experimental correlational, they describe and explain the 

relationship that exists between both variables without manipulating. The type of 

basic research allows us to find new knowledge. Likewise, the technique used for 

the development of the research was in census form and the instrument was the 

questionnaire validated by experts in the field, the sample was 30 people surveyed. 

To measure reliability, Cronbach's Alpha coefficient was applied and hypothesis 

testing was carried out using the Chi-Square test. 

The results achieved in our research for strategic purposes prove that there is an 

interaction between productivity and financial planning, the conjecture being 

accepted. 

It is concluded that the existing interaction between financial organization and 

productivity in hardware stores is essential for management activities and to improve 

financial resources. Achieving better short-term results and achieving long-term 

business self-realization, gaining a position in the market. 
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