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Resumen
La presente investigacion tuvo como objetivo determinar la influencia de un
sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la
empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC. La metodologia agil para el
desarrollo del sistema de cotizacion fue Scrum. Las tecnologias para el desarrollo
del sistema se usaron tanto para el BackEnd RDS-AWS PostgreSQL, Node.js y
para el FrontEnd JavaScript, CSS3, Vue.js, ElementPlus y Chart.js. Asi mismo
para la inteligencia de negocios se us6 JavaScript.js con TensorFlow.js y para la
inteligencia de negocios se us6 Power Bl Service. La investigacion fue un estudio
de tipo aplicada con el disefio preexperimental y enfoque cuantitativo. El nimero
de la poblacion y la muestra fue de 20 fichas de registros de cotizaciones
elaborados diariamente por el periodo de un mes. La investigaciéon tuvo dos
indicadores llamados: nivel de cumplimiento de entrega y porcentaje de
cotizaciones aprobadas. Los resultados para el primer indicador Nivel de
cumplimiento de entrega fue de 77.48% y para el segundo indicador Porcentaje
de cotizaciones aprobadas fue de 71.79%. Se concluye que el sistema con
inteligencia artificial e inteligencia de negocios influyé positivamente en la variable

dependiente de la investigacion.

Palabras Claves: Inteligencia artificial, Inteligencia de negocios, Metodologia

Scrum, Proceso de cotizacion.
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Abstract

This study aimed to determine the influence of a quotation system with artificial
intelligence and business intelligence in the company Buenavista Proyectos
Inmobiliarios SAC. The agile methodology for the development of the quotation
system was Scrum. The technologies for the development of the system were
used for the BackEnd RDS-AWS PostgreSQL, Node.js and for the FrontEnd
JavaScript, CSS3, Vue.js, ElementPlus and Chart.js. For business intelligence,
JavaScript.js with TensorFlow.js was used and also Power Bl Service. The
research was an applied study with a pre-experimental design and quantitative
approach. The number of the population and the sample was 20 records of
quotation records elaborated daily for a period of one month. The study had two
indicators, called: level of delivery compliance and percentage of approved
quotations. The results for the first indicator, Level of delivery compliance, was
77.48 % and for the second indicator, Percentage of approved quotations, was
71.79 %. It is concluded that the system with artificial intelligence and business
intelligence had a positive influence on the dependent variable of the research.

Keywords: Artificial intelligence, Business intelligence, Scrum methodology,

Quotation process
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l.INTRODUCCION



Actualmente el avance de la tecnologia se desarrolla a un ritmo muy rapido donde
sin notarlo afecta a todos. Por ello estas tecnologias existentes tendran un
impacto positivo o negativo en las compariias de acuerdo como se manejan. En
ese mismo contexto las empresas deben estar de la mano con el uso de las
tecnologias para aprovechar e incrementar sus oportunidades con respecto a sus
competidores.

Los sistemas de cotizacion actualmente existen pocas que tengan muchas
funcionalidades. Por consiguiente, se abren un mundo de ideas mas para poder
crear nuevos sistemas con nuevas funcionalidades que se pueden ir ajustando al
tipo de empresa y necesidades(Ashokkumar, Kiriti and Ram, 2019). Por otro lado,
en Ecuador las pequeiias y medianas empresa han sido muy afectadas por el
confinamiento a causa de la pandemia (covid-19) paralizando las actividades ha
llevado a los empresarios a repensar los modelos de negocio tradicionales y

dando un papel muy importante al uso de las tecnologias (Rodriguez et al., 2020).

La oportunidad de la IA en el Peru estd cambiando con la forma en que se
producen, consumimos, comerciaban y en la forma en que se trabaja porque
actualmente las maquinas pueden hacer trabajos complejos como lo haria una
persona. En efecto la IA traerd buenas oportunidades para todos los que la usen
(Albrieu et al., 2018). Pero la inteligencia artificial en el Peru actualmente segun el
Banco mundial es inferior significativamente comparada con otros paises que
lideran en la transformacion digital como los son Japon, Alemania y Estados

Unidos para mayor detalle en el anexo 07.

En paralelo la inteligencia de negocio actualmente es un recurso importante
porque ayuda a tomar mejores decisiones para la organizacion aprovechando la
informacion que dan los datos almacenados. Pero hoy en dia solo empresas que
cuentan con la capacidad o tecnologia sacan provecho de ello, como ejemplo la
empresa multinacional Apple con toda la informacién acumulada que tiene a lo
largo de los afios usan la inteligencia de negocios y asi tomar mejores decisiones
(Rios, Bermeo y Narvaez, 2021).

La investigacion se desarrolla en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios

SAC. Asi pues, la empresa se dedica al rubro de construccion de edificaciones,



ventas, mantenimiento y obras de saneamiento. Por otro lado, la empresa realiza

tipos de cotizaciones como:

A solicitud del cliente: Donde el cliente solicita una cotizacion del servicio que

quiere adquirir mediante correo a la empresa adjuntando las especificaciones

técnicas del trabajo a cotizar. Los encargados de dicha funcion proceden a

verificar la documentacion, luego se solicitan a los diferentes proveedores enviar

los precios de los materiales que se usaran para ejecutar el servicio, teniendo

todos los precios de materiales, herramientas, mano de obras etc. Se procede a

elaborar la cotizacion para el servicio especificando los precios y detalles del

trabajo a realizar y responder las cotizaciones a los clientes.

Participando en una licitacién: La empresa busca diferentes opciones de trabajo

con el estado a través del portal sistema electrénico de contrataciones del estado

(SEACE), donde mandan las cotizaciones a dos tipos de licitaciones como se

mencionan a continuacion:

e A suma alzada: Se cotiza el precio fijo y definido en el portal.

e Precios unitarios: Se detallan los precios, costos directos y gastos generales e
impuestos, por otro lado, detallar trabajos a realizar, los materiales y
cantidades.

Para la empresa es importante generar cotizaciones de forma rapida y precisa,

tener los historiales de las cotizaciones para el control y tomar decisiones con los

precios reales al mercado actual donde pueda emitir potenciales cotizaciones que
le permita utilidad a la empresa y no perdida. Pero, se encontraron diversas

dificultades en el area que elabora las cotizaciones, donde se listan a

continuacion:

El proceso de cotizacion en la empresa es de forma manual, lo que ocasiona que

los célculos no son exactos, toda informacién de los precios de los equipos,

herramientas, materiales y la mano de obra no estan unificados y se manejan en

Word y Excel, esto afecta la elaboracion de al elaborar nuevas cotizaciones. Por

ello, no se sabe bien si se llegaron a responder todas las solicitudes de cotizacion

ocasionando que el nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones a los

clientes no sea muy eficiente para mayor detalle en el anexo 03.

También, hay cotizaciones que no son aceptadas por los clientes, porque no se

elaboran de manera correcta y no llegando a cumplir las necesidades del cliente,



por temas de retrasos al enviar las cotizaciones, precios no acordes al mercado,
donde se promedia un nivel muy bajo en las cotizaciones aprobadas para mayor
detalle en el anexo 04.

En base al estudio del estado actual en la empresa Buenavista Proyectos
Inmobiliarias SAC presenta como problematica general: ¢ Como influye un sistema
de cotizacion con I.A. e Inteligencia de negocios en la empresa Buenavista
Proyectos Inmobiliarios SAC? y las siguientes problematicas especificas: 1)
¢, Como influye un sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de
negocios en el nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones en la Buenavista
Proyecto Inmobiliarios SAC? 2) ¢(Coémo influye un sistema de cotizacion con
inteligencia artificial e inteligencia de negocios en el porcentaje de cotizaciones
aprobadas en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC?

De acuerdo a lo averiguado se formula el objetivo general: Determinar la
influencia de un sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de
negocios en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC y los siguientes
objetivos especificos: 1) Determinar la influencia de un sistema de cotizacion con
inteligencia artificial e inteligencia negocios en el nivel de cumplimiento de entrega
de cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC. 2)
Determinar la influencia de un sistema de cotizaciéon con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios en el porcentaje de cotizaciones aprobadas en la

empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.

Esos objetivos permiten plasmar la siguiente hipotesis general: El sistema de
cotizacidon con inteligencia artificial e inteligencia de negocios mejora el proceso
de cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC. Y las
siguientes hipétesis especificas: 1) El sistema de cotizacion con inteligencia
artificial e inteligencia de negocios aumenta el nivel de cumplimiento de entrega
de cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC. 2) El
sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios aumenta
el porcentaje de cotizaciones aprobadas en la empresa Buenavista Proyectos
Inmobiliarios SAC.

Por ultimo, las justificaciones por las que se realizé la investigacion: Tecnoldgica

porque aportara en mejorara el proceso actual de cotizaciones a la empresa a



través del desarrollo de una Sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocio.

Justificacién operativa porque a través del uso del sistema de cotizacion va a
ayudar a mejorar el proceso operativo tanto en la recepcion, creacion, evaluacion
de las cotizaciones, predecir precios con IA a través de los historicos de precios
anteriores y tomar decisiones a través del uso de la inteligencia de negocio.
Justificacidbn econdmica porque la empresa se beneficiard al usar la herramienta y
podra recuperar la inversion y aumentar las ganancias al generar cotizaciones

mas rapidas y precisas.



II. MARCO TEORICO



Conde, (2018) en su investigacion: “Inteligencia artificial con Tensor Flow para
prediccion de comportamientos”, ubicada en Sevilla — Espafa, estudia el
problema. El objetivo fue analizar y desplegar una aplicacion web para obtener los
datos de los usuarios usando redes neuronales usando la herramienta Tensor
Flow con una libreria de Python. La justificacion es la inabarcable informacion que
existe en la actualidad y la manera de buscar atraer al cliente de un servicio. La
muestra fue de 300 mil datos. Se concluye que mientras mas grande sean los
datos serd mas dificil entrenar a la red neuronal. De este antecedente se logro
rescatar el uso de la herramienta Tensor Flow que se usara en el desarrollo de la

investigacion.

Patel y Jaumart (2018) en su articulo de investigacion: “Design and
Implementation of a Smart Quotation System”: Montreal — Canada. Tienen por
objetivo proponer y desarrollar un sistema semiautomatico para la evaluacion de
cotizaciones automatizado para ventas de equipos Yy servicios. Se uso
herramientas de aprendizaje automético (como la regresion lineal y no lineal). Asi
mismo para que el sistema genere cotizaciones consistentes, precisas y
oportunas. El estudio se realiza con la empresa Ciena, donde se generan
cotizaciones para realizar operaciones de equipos de red y en la organizacion del
personal técnico necesario para la instalacién de los equipos en las redes de los
clientes. Se concluye que el sistema AQE no solo genera cotizaciones
automaticamente, sino que puede refinar o ajustar automaticamente la precision
por medio de herramientas de aprendizaje automatico. Se usaron tres algoritmos

de regresion lineal multiple para construir un modelo de regresion.

Jahan and Hamilton (2018) en su articulo de investigacion: “A knowledge
acquisition system for price change rules”. ubicada en Montreal — Canada. Tiene
por objetivo proporcionar reglas de decisién con alta precisién predictiva sobre
datos invisibles que puedan explicar por qué una tienda o marca realizé un
cambio de precio en una categoria especifica. El estudio se llevé a cabo con la
relacion de los precios de productos y marcas de diferentes tiendas de una misma
ciudad. La muestra se obtuvo con precios de combustible para motores de las
cuatro ciudades por un periodo de cinco afios y cuatro meses. La investigacion

fue de tipo aplicada con enfoque cuantitativo. Los resultados en la ciudad 1 y



ciudad 2 muestra mas variacion en los cambios de precios que la ciudad 3 y
ciudad 4. Se considera que la ciudad 1 y ciudad 2 como de alta variabilidad y la

demas ciudad con baja variabilidad.

Rivas et al. (2020), en su articulo de investigacion: “‘Redes neuronales artificiales
y arboles de decision para la clasificacion con datos categoricos”, ubicada en:
México - Toluca. Tiene por objetivo examinar todas las ventajas y desventajas
basados en el tipo de datos de entrada. Las técnicas usadas fueron como
algoritmo el arbol de decision junto con el algoritmo C4.5. Para realizar el estudio
fue con datos almacenados con sus respectivos atributos de tipo categorico para
luego ser codificados para ser ingresados en la red neuronal inteligente. Las
muestras usadas se dividieron en cinco categorias: Evaluacion de carros (1210
objetos), defectos en autos (380 objetos), Juego de ajedrez (2237 objetos), Juego
Xox (671 objetos) y cancer de pecho (200 objetos). Los resultados aplicando el
arbol de decision con C4.5 fueron: calculo de carros (90%), defectos en autos
(98%), Juego de ajedrez (99%), Juego xox (79%) y cancer de pecho (69%). Se
concluye gque con el algoritmo C4.5 se puede obtener un mayor resultado en las

cinco categorias con categorias y datos reducidos.

Tamang et al. (2021), en articulo de investigacion: “lImproving Business
Intelligence through Machine Learning Algorithms”, en el segundo congreso
internacional de ingenieria y gestion inteligente (ICEEM), ubicado en Pedro
Aguirre Cerda — Chile. Estudia el problema sobre los problemas que ocurren al
implementar herramientas de Business Intelligence, machine learning y deep
learning. El objetivo es la mejora de la inteligencia de negocios usando algoritmos
de aprendizaje. Se concluye que el aprendizaje automatico en la inteligencia de
negocios sera mas exacto si se usan los algoritmos correctos para cada caso en

las empresas y serd parte principal de los sistemas.

Merchan, Mero and Castro (2019), en su articulo de investigacion: “Empleo de
sistema de inteligencia de negocio para la visualizacion y analisis eficiente de
informacion en las organizaciones”, ubicada en: Manabi — Ecuador, estudia el
problema en que las empresas tienen la necesidad de examinar el conjunto de
datos que se generar diariamente en la empresa. El objetivo fue de como los

sistemas de inteligencia de negocio pueden ayudar en analizar los datos. Se



concluye que la inteligencia de negocio puede garantizar tomar una buena
decision efectiva y precisa. De este antecedente se tomd como referencia sobre
como la inteligencia de negocios puede afectar positivamente en la toma de una o

varias decisiones de la empresa.

Cordero et al (2020), en su articulo de investigacion: “Soluciones corporativas de
inteligencia de negocios en las pequefas y medianas empresas”, ubicada en:
Cuenca — Ecuador. Tiene como objetivo fue precisar el sistema inteligente sea
adaptable en la eficiencia de la empresa. Tiene como método de estudio de tipo
no-experimental con enfoque mixto. Se concluye que la inteligencia de negocio
afirma que permite mejorar el andlisis de la informacién de manera mucho mas
rapida, confiable y para tomar mejores decisiones. De este antecedente sirvid

para reforzar y extraer concepto sobre inteligencia de negocios.

GOmez (2020), en su proyecto de investigacion: “Plan de negocios para la
creacion de una empresa de Bl y analitica de datos dirigida a las pymes del sector
Ecommerce en Colombia”, ubicada en: Bogota — Colombia, estudia el problema.
El objetivo fue crear un plan de negocio para saber si es factible una empresa con
Inteligencia de negocio para aumentar el conocimiento aplicando |.A. para mineria
de los datos e inteligencia de negocios. Tiene como método de tipo no-
experimental con enfoque mixto. La poblacion consta de 322 personas. La
muestra consta de 35 personas encuestadas. El muestreo usado fue el aleatorio
simple. Se concluye que es factible que la empresa aplique inteligencia de

negocio porque ayuda a tener mas ventajas a comparacion de otras empresas.

Pérez y Rojas (2019), en su investigacion: “Impacto de la inteligencia artificial en
las empresas con un enfoque global”, ubicada en: Lima — Perl, estudia el
problema de cémo la IA puede afectar a los puestos de trabajos y empeorar la
estabilidad de vida de la sociedad. La justificacién es sobre la importancia de su
aplicaciéon en el aspecto empresarial. El objetivo fue ofrecer las investigaciones
mas relevantes sobre IA y cual es su impacto en el entorno del empleo y
desempleo en las empresas. La metodologia fue de tipo descriptiva con disefo
correlacional conceptual. La muestra. Se concluye que la impresion de la IA sera

grande; pero dejando dudas sobre si la sociedad actual esta lista para el uso



correcto y qué medidas deben tomar las empresas para que la IA pueda mejorar

la forma en que se vive la sociedad.

(Velastegui, 2018), en su investigacion: “Implementaciéon de un sistema de
cotizaciones para la gestion de ventas de pdlizas de vehiculos y vida en la
empresa productora asesora de seguros Acosaustro S.A”, ubicada en: Santo
Domingo - Ecuador, estudia en problema en mejorar la gestion al cotizar ventas
de pdlizas vehiculares en la empresa. El objetivo fue la ejecucién de un aplicativo
web para que se pueda perfeccionar la gestion del cotizar y vender las pdlizas de
los vehiculos. La justificacion fue solucionar la dificultad planteada mediante una
aplicacibon web que sea dindmica. La metodologia de estudio fue cuali -
cuantitativo. La metodologia para el desarrollo de software fue cascada. La
poblacién fueron los colaboradores de la empresa. La muestra fue la misma que
la poblacion. Se concluye que la aplicacion logré optimizar el tiempo en generar
cotizaciones, obtener datos y entregarlos a los clientes de las aseguradoras. De
este antecedente se logro rescatar conceptos y el lenguaje de programacion

JavaScript que se usara en la investigacion.

Collantes (2019), en su proyecto de investigacion: “Tableau para la inteligencia de
negocios del area de andlisis de informacién TI”, ubicada en: Lima — Peru, estudia
el problema de como la herramienta Tableau puede influir en la inteligencia de
negocio para el area de Tl en la organizacion Clinica San Pablo de Surco. El
método fue de tipo aplicada con nivel explicativo con disefio no experimental con
enfoque longitudinal. La poblacion consta de 45 personas. La muestra fue la
misma que la poblacién de 45 personas encuestadas del area administrativa. El
muestreo usado fue el aleatorio simple. Se concluye que con la puesta en
funcionamiento de la herramienta Tableau, aumentdé considerablemente la

inteligencia de negocio y en la toma de decisiones.

Félix et al. (2021) en su proyecto de investigacion: “Impacto de la adopcion de la
inteligencia artificial como estrategia de negocios en las empresas del sector
servicios durante la época de pandemia en el Perd”, ubicada en: Surco — Perq,
estudia el problema del uso de la inteligencia artificial en las compafiias peruanas
para el sector de servicios en las circunstancias del COVID 19. Tiene como

método fue de tipo descriptivo con disefio no experimental con enfoque
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cualitativo. La poblacion consta de 45 personas que se escogieron por medio de
la pagina Bloomberg filtrando al sector de servicios. La muestra fue de 41
empresas de Lima encuestadas. El muestreo usado fue el de propdsito. Se
concluye que con la puesta en funcionamiento de la herramienta Tableau,

aumento considerablemente la inteligencia de negocio y en la toma de decisiones.

GoOmez, Jimmy (2020)en su proyecto de investigacion: “Implementacion de una
plataforma de Business Intelligence basado en andlisis multidimensional para
monitorear el comportamiento de casos COVID 19 en el Peru, periodo marzo-julio
20207, ubicada en: Chiclayo — Peru, estudia el problema de como una plataforma
de Bl puede permitir en revisar y evaluar la conducta de los casos de COVID109.
El objetivo fue ejecutar y desarrollar una plataforma de Bl basandose en el
analisis multifacético para ver el seguimiento de los casos de COVID19 en el Peru
en los meses de marzo a julio del 2020. La metodologia de desarrollo usada en la
plataforma fue Kimball. El método fue de tipo aplicada con disefio cuasi
experimental. La poblacién y la muestra consta de 6 gestores entre publicos y
privados. Se concluye en aceptar la plataforma Bi, por parte de los encuestados
de los sectores publicos y privados de salud lo que ayuda en dar informacion

procesada para tomar mejores decisiones.

Tuesta (2018), en su proyecto de investigacion: ‘“Implementacion de una solucién
de inteligencia de negocio para la toma de decisiones con los clientes PostPago
en la empresa de telecomunicaciones Entel”, Ubicada en: Lima — Perd, tiene
como objetivo en determinar cuales son los efectos cuando se aplique inteligencia
de negocio para poder tomar decisiones con los usuarios PostPago en la empresa
telefonica Entel en el afio 2018. La metodologia de desarrollo usada en la
plataforma fue Scrum. EI método fue de tipo aplicada con disefio pre experimental
con enfoque cuantitativo. Tiene como poblacion consta de 1500 clientes
PostPago. La muestra 384 clientes PostPago. ElI muestreo usado fue
probabilistico. Se concluye si tuvo efectos positivos después de aplicar

inteligencia de negocios.

Peralta (2021), en la investigacion: ‘DataMart para el proceso de toma de
decisiones en area de ventas para la empresa de transportes Reyna”, ubicada en:

Callao — Peru. El objetivo principal fue encontrar la influencia en aplicar la
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tecnologia de DataMart en la compafia. La metodologia de estudio fue de tipo
aplicada con disefio preexperimental con enfoque cuantitativo. La metodologia
para desarrollar el DataMart fue Hefesto. La poblacion y la muestra fue de 20
reportes cotizaciones generados en un tiempo de un mes. El muestreo usado fue
el no probabilistico. Se concluye que el DataMart si tuvo una influencia favorable

para la toma de decisiones.

Fosca (2020), en su proyecto de investigacion: “Desarrollo de un modelo para la
prediccion del precio del cobre empleando herramientas Machine Learning’,
ubicada en Lima — Pera. El objetivo principal fue desarrollar un modelo para
predecir precios del cobre con datos histéricos usando herramientas de Machine
Learning. La metodologia usada fue Box Jenkins. La metodologia de estudio fue
de tipo aplicada con disefio preexperimental con enfoque cuantitativo. La muestra
fue los precios historicos del cobre. La conclusion es que el modelo de predicciéon

de precio del cobre mas 6ptimo fue con el algoritmo Support Regression.

Diestra Quinto et al. (2021), en su articulo de investigacion: “La inteligencia
artificial y la toma de decisiones gerenciales”, ubicada en: Lima — Perq, estudia el
problema. El objetivo fue demostrar cual es la relacion entre la inteligencia
artificial y la toma de decisiones en las organizaciones. La justificacion fue que las
decisiones gerenciales actualmente se han convertido en algo complejo por el
avance de la tecnologia que hacen que se tome decisiones correctas o malas por
las grandes cantidades de informacién. La metodologia empleada fue una revision
sistematica de literatura. Se concluye que la inteligencia artificial es un medio que
optimiza y perfecciona procesos existentes. De este antecedente se tom6 como

ejemplo cual es la relacion de la inteligencia artificial y la toma de decisiones.

Fuentes (2021), en su investigacion: “Modelo integrado de inteligencia de negocio
como soporte a la toma de decisiones en la gestion comercial de las Pymes”,
ubicada en: Pimentel — Peru, estudia el problema sobre las estrategias y modelos
que se crean para lograr estar mas adelante de las demas compafias
estableciendo un crecimiento sostenido para empresa. El objetivo fue el desarrollo
de un modelo de inteligencia de negocios para tomar decisiones en el area
comercial de las Mypes. La justificacion. La metodologia usada es Ralph Kimball.

La muestra es de 6 directivos y usuarios que pertenecen a la empresa llamada
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Comercial Union S.A.C. Se concluye que después de ejemplificar el modelo de
inteligencia de negocio en la empresa mencionada, fue aceptado y ejecutado de

manera correcta.

Lépez (2019)en la investigacion: “Sistema web para el proceso de cotizaciones en
la empresa Inversiones & Soluciones Inmobiliarias”, ubicada en: Lima - Perq,
estudia el problema en el nivel de cumplimiento en las cotizaciones y el control de
estas. El objetivo fue determinar cémo afecta un sistema web en el proceso de
cotizaciones en la empresa. La metodologia de estudio fue de tipo aplicada con
disefio preexperimental con enfoque cuantitativo. La metodologia que se uso para
desarrollar el sistema web fue Scrum. La poblacién fue de 50 cotizaciones. La
muestra fue la misma que la poblacién por ser menor a 50 y la técnica usada fue
el estratificado simple. Los resultados para el primer indicador nivel de
cumplimiento de entrega de cotizaciones indican que se logré mejorar de 50.65%
a un 80.90%; ademas para el segundo indicador porcentaje de cotizaciones
aceptadas aumento de un 45,75% a un 82.15%. Las conclusiones indican que el
sistema web si tuvo un efecto positivo, donde se logré aumentar un 30.25% en el
cumplimiento de entregas de cotizaciones y aumentar un 36.4% en el
cumplimiento de cotizaciones aceptadas. De este antecedente se tomé el
indicador porcentaje de cotizaciones aprobadas.

Huachez (2019), en la investigacion: “Sistema web para el proceso de
cotizaciones en el area de contabilidad en la empresa American Tasaciones
SAC”, ubicada en: Lima - Peru, estudia el problema en las deficiencias sobre las
cotizaciones realizadas en un tiempo determinado. El objetivo es saber la
influencia del proceso de cotizaciones para el area de contabilidad en la empresa.
La metodologia de estudio fue de tipo aplicada con disefio preexperimental con
enfoque cuantitativo. La metodologia para desarrollar el sistema web fue Scrum.
La poblacién fue de 401 cotizaciones generadas en un tiempo de un mes. La
muestra usada fue de 196 cotizaciones generadas en un mes y la técnica usada
fue de tipo probabilistica — aleatoria simple. Los resultados para el primer
indicador nivel de eficacia indican que se logré aumentar de 59,96% a un 77,33%;
ademas para el segundo indicador nivel de cumplimiento de entrega de

cotizaciones aumenté de un 57,00% a un 75,38%. Las conclusiones indican que
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el sistema web si tuvo un efecto significativo, donde se logré aumentar un 17,37%
nivel de eficacia y aumentar un 18.38% el nivel de cumplimiento de entrega de
cotizaciones. De este antecedente se tomo el indicador el nivel de cumplimiento

de entrega de cotizaciones.

Yong (2018), en su investigacion: “Sistema web para el proceso de cotizacion de
la empresa Magnetronic EIRL”, ubicada en: Lima - Peru, estudia el problema
sobre el nivel de cumplimiento de entrega y aprobaciones de las cotizaciones.
Tiene como objetivo es hallar el impacto de un sistema web con la finalidad de
mejorar el proceso de cotizacion de la empresa. Su un estudio de tipo aplicada
con disefio preexperimental con enfoque cuantitativo. La metodologia para
desarrollar el sistema web fue Scrum. La poblacién fue de 50 cotizaciones. La
muestra sera la misma que la poblacion de 50 cotizaciones. Los resultados en el
primer indicador nivel de cumplimiento de entrega indican que se logré6 aumentar
de un 61.24% a un 71.25%; ademas para el segundo indicador porcentaje de
cotizaciones aprobadas indican que aument6é de un 57.08% a un 67.08%. Las
conclusiones indican que el sistema web si tuvo un efecto positivo, donde se logro
aumentar un 10.01% en el nivel de cumplimiento de entrega y aumentar un 10.0%
en el porcentaje de cotizaciones aceptadas. Se tom6 de este antecedente la
referencia a la metodologia agil Scrum.

Ledn (2020), en la investigacion: “Implementacion de un sistema web para el
proceso de cotizacién de proyectos industriales en la empresa SAT industriales
SAC”, ubicada en: Piura - Per(, estudia el problema sobre el nivel de
cumplimiento de entrega y aprobaciones de las cotizaciones. El objetivo es
aumentar el numero de cotizaciones de los proyectos industriales en la empresa a
través de un sistema web. La metodologia de estudio fue de tipo aplicada con
disefio preexperimental y enfoque cuantitativo. Tiene como metodologia para
desarrollar el sistema web se us6 RUP. La poblacién fue de 15 cotizaciones. La
muestra sera la misma que la poblacion de 15 cotizaciones. Los resultados para
el primer indicador cantidad de cotizaciones contestadas indican que se logro
aumentar de un 51.67% a un 81.67%; ademas para el segundo indicador la
cantidad de cotizaciones aprobadas indica que aument6 de un 45.16% a un

77.42%. Las conclusiones indican que el sistema web si tuvo un efecto positivo,
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donde se logré6 aumentar un 30.0% la cantidad de cotizaciones contestadas y
aumentar un 32.26% la cantidad de cotizaciones aprobadas. Se tomoO de este

antecedente la referencia a la metodologia RUP.

Moran y Zarama (2018), en su investigacion con titulo: “Propuesta tecnoldgica
para acelerar el proceso de cotizacion de los asesores de seguros a través del
desarrollo de software”, ubicada en: Guayaquil — Ecuador, estudia el problema en
falencias que ocasionan las demoras en las de cotizaciones generadas en la
empresa. El objetivo es facilitar a los brokeres un instrumento informético que
pueda automatizar las cotizaciones mediante la creacion de un software. La
justificacion es acelerar las cotizaciones generadas por los colaboradores
mediante un software usando la metodologia extreme programing. La
metodologia de estudio fue de tipo no experimental. La metodologia para
desarrollar el software fue XP. La poblacion fue de 133 empresas. La muestra fue
de 99 empresas y la técnica usada fue de encuesta dirigida. Los resultados que
se lograron fueron, bajar un 40% la respuesta en las cotizaciones de los
asegurados. Se concluye que el 98% de los asesores que trabajan en las
empresas indican que si existe el requerimiento de tener un sistema u aplicativo
que ayude a generar cotizaciones para poder disminuir las falencias que generan
en generar las cotizaciones. De este antecedente se tomd como referencia a la

metodologia XP (Extreme Programming).

Como segunda parte de este capitulo se redacta después de analizar las
investigaciones relacionadas con la presente investigacién, se definieron
mediante autores los conceptos la variable independiente, dependiente,

dimensiones e indicadores.

La inteligencia artificial

Es la técnica de cdmo las maquinas pueden usar los algoritmos, manejar y usar lo
gue se aprende y de eso pueda tomar decisiones como lo puede hacer una
persona (Rouhiainen, 2018). Asi mismo, la inteligencia artificial es una materia o
disciplina que se emplea en crear un sistema que pueda ser capaz de aprender
con experiencias aprendidas y pueda reaccionar como un ser humano
(Fernandez, 2022).
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Actualmente la inteligencia artificial se esta aplicando en varios sectores de la
sociedad, como transporte donde se usa para los vehiculos autbnomos. Asi
también, en salud se usa para crear software que puedan detectar enfermedades
y en general en empresas se usa a través de agentes conversacionales con la

finalidad de mejorar las relaciones con los clientes (Diestra et al., 2021).

Categorias de la inteligencia artificial

El Machine Learning y Deep Learning se han transformado en una practica muy
popular para analizar modelos de datos como textos, numeros y graficos. En tal
sentido se usa para predecir posibles resultados como los precios de acciones (LI
and Pan, 2022).

e Machine Learning: Es el conjunto de algoritmos que las méaquinas pueden
aprender de datos que estan almacenados y a partir de esos datos se pueda
hacer predicciones, es decir que aprenden sin ser programados (Gerard,
2021).

e Deep Learning: Es el aprendizaje profundo es el uso de algoritmos de redes
neuronales con la finalidad de hacer predicciones y encontrar respuestas
posibles como lo haria una persona. Asi mismo el aprendizaje profundo se
clasifican en tres como el supervisado, no supervisado y semi supervisado (El-
Amir and Hamdy, 2020).

Figura 01: Categoria de Inteligencia artificial

Artificial intelligence

Machine learning

Fuente: (Gerard, 2021)
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Redes neuronales artificiales: Esta dentro del aprendizaje profundo que estan

disefiados para poder imitar el modo que trabaja un cerebro humano. Asi mismo

el cerebro humano tiene una red extensa de neuronas conectadas. Asi se

parecen las redes neuronales artificiales conectadas por nodos. En tal sentido una

red neuronal artificial estd hecha de capas de entrada (Input layer), capas ocultas

(Hidden layers) y capa de salida (Output layers) como se muestra en la figura de a

continuacion (Gerard, 2021).

Figura 02: Representacion de las capas de un RNA

Hidden layers

Input layer

Fuente: (Gerard, 2021)

Modelos para hacer prediccion

Kangane et al. (2021) en su articulo de investigacion define nueve algoritmos que

sirven para la predecir como se lista a continuacion:

1.

Maquina de vectores de soporte lineal: Usado cuando el grupo de datos se
pueden separar linealmente en una sola linea.

Regresién lineal multiple: Utiliza varias variables y antecede el resultado de
una de las variables de respuesta.

Regresion de cresta: Usado linealmente con otros y lograr un grado de nivel
de precision.

Regresién de lazo: Usado por arriba de los métodos de regresién para lograr
una predicciébn mas precisa.

Regresion de arbol de decision: Forma de un arbol con tres nodos, el primer
nodo es la raiz y de ahi se dividen en nodos internos que contienen los

atributos y las reglas para decidir se llaman ramas.
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6. Bosque aleatorio: Es usado por qué se puede combinar con predicciones de
otros modelos con la finalidad de aumentar la precision de la prediccion.

7. Aumento de gradiente: Usada para resolver problemas regresion y
clasificacion. Asi mismo los célculos son de forma uno después del otro
causando que la prediccién sea mas lenta.

8. Regresion XG Boost: Es una mejora que la regresion de aumento de
gradiente porque permite trabajar en paralelo con varios arboles de
decisiones.

9. Regresion Boost Cat: Usada para clasificar, pronosticar y hacer

recomendaciones usando uno o varios tipos de datos.

Algoritmo de optimizacién ADAM

Es uno de los instrumentos que se usa mas para optimizar procesos de modelos
gue se crean. Ademas, una de las caracteristicas de este optimizador es buscar
datos con el menor nimero de pasos y en corto tiempo en comparacion a otros

optimizadores de modelos de inteligencia artificial (Rojano et al., 2019).

Inteligencia de negocio
Es un instrumento que es parte de los activos tangibles que se usa para que las
empresas puedan agregar valor y con eso desarrollar muchas estrategias que le

permitan competir en el mercado con las demas empresas (Cordero et al., 2020).

Las ventajas que tiene la inteligencia de negocio en las empresas que las usan,
les permiten obtener mucha informacion de manera muy rapida y precisa. Se
pueden obtener muchos indicadores como los niveles de ventas, comparacion de

precios de productos y sobre todo el ahorro de tiempo (Herazo, 2018).

Inteligencia artificial en la toma de decisiones

La combinacion de machine learning con los sistemas de inteligencia de negocios
han generado resultados positivos en los colaboradores comerciales (Mahoto et
al., 2021). La IA en la toma de decisiones en las empresas es fundamental porque
se puede tomar decisiones eficientes; donde el gerente o encargado de la
empresa pueda encontrar anormalidades cuando se proporciona la informacion
en tiempo real para que se puedan tomar medidas correctivas y oportunas
(Jarrahi, 2018).
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Figura 03: Futuro de la Inteligencia artificial en las empresas.
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Fuente: Inteligencia artificial para empresas (Rouhiainen, 2019).

Procesamiento analitico en linea (OLAP)

Es una clase de almacenamiento para de los datos con la finalidad de permitir
extraer y analizar extenso numero de datos con facilidad y eficiencia. La diferencia
del procesamiento analitico en linea con respecto a otros tipos de bases de datos,
es que OLAP se disefié precisamente para la generacion de informes estadisticos

dindmicos de datos (Jelen y Alexander, 2019).

El esquema estrella tiene una tabla de hechos central y con muchas dimensiones
gue estan en cada punta. La primera etapa es en identificar los hechos que
caracterizan el problema bajo andlisis. La segunda etapa tiene las dimensiones
qgue pueden intervenir en los hechos. La tercera etapa consiste es la definicion de
la granularidad de los datos estudiados (Caldeira et al., 2020).
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Figura 04: Esquema basico de estrella

Dimension
table 1

Dimension
table 2

Dimension
table 5

Fact Table

Dimension Dimension
table 4 table 3

Fuente: (Caldeira et al., 2020)

El esquema copo de nieve simboliza un tipo dimensional que esta compuesta por
una tabla de hechos en el centro con grupo de tablas de dimensiones donde estas
se pueden segmentar en subdimension. Asi mismo este esquema se une a la
teoria de normalizacion con disefio relacional para las tablas de dimensiones
mejorando que no exista redundancia en las tablas para bajar la sobrecarga en el
almacenamiento. Pero tiene el inconveniente en el transcurso de procesar las
consultas por los diferentes niveles produciendo una sobrecarga computacional
(Martins et al., 2021).

Figura 05: Esquema basico de copo de nieve
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Fuente: (Martins et al., 2021)

Proceso de cotizacion

Es el archivo que se crea a partir de la estimacion del costo o inversion requerida
para la obtencion de un producto o servicio, el cual sirve para iniciar una
negociacion; en él se describen, ademas de los datos de contacto de la parte que
oferta algo, los detalles de la transaccién, como precio, tiempo de entrega, modo
de pago, fecha de vencimiento e impuestos por cubrir en caso de requerir un
comprobante fiscal oficial (Irigoyen, 2021). La cotizacién es el costo con el que se
puede concretar al vender o comprar un servicio(Garcia, Azamar and Flores,
2021). Por ultimo, las cotizaciones no son registros contables porque no hay
movimientos econdmicos, porque el cliente puede aceptar o negar la cotizacion
realizada (Ossa, 2019).

Las dimensiones del proceso de cotizacion segun (Cicconi et al.,, 2020) agrega

una cuarta fase:

e Solicitud de cotizacion: Es la cuando el cliente solicita que se haga una
cotizacidon sobre un producto o un servicio donde se detallan precios,
cantidades y tiempo de entrega.

e Preparacion de la cotizacion: Es la preparacion de las cotizaciones por parte
de la empresa luego de recibir la solicitud por parte del cliente.

e Evaluacién de la cotizacion: Es evaluar y tener control sobre las cotizaciones

gue se realizan en la fase anterior.

Los siguientes indicadores que forman parte de nuestra dimension: Preparacion

de las cotizaciones son las siguientes:

Indicador 1: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones: calcular el nivel
de cumplimiento de la compafia en elaborar yla entrega de las cotizaciones

solicitadas por los clientes (Lopez, 2019).

Numero de cotizaciones

Nivel de cumplimiento de cotizaciones = — * 100
Total de cotizaciones

Donde:

e NCEC: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones.
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¢ NCE: Numero de cotizaciones entregadas a tiempo.

e TCS: Total de cotizaciones solicitadas.

Indicador 2: El porcentaje de cotizaciones aprobadas, son las cotizaciones que

fueron registradas para luego generar un pedido (Ayala, 2018).

# de cotizaciones aprobadas

Porcentaje cotizaciones aprobadas = — - * 100
# total de cotizaciones enviadas

e PCA: Porcentaje de cotizaciones aprobadas.
e CA: Numero de cotizaciones aprobadas.

e CE: Numero total de cotizaciones enviadas.

La metodologia RUP tiene un nimero de actividades donde se transforman los
requisitos del usuario de software, donde cuenta con tres caracteristicas
fundamentales como los casos de uso, Centrado en arquitectura e lIterativo e
incremental. Ademas, la metodologia cuenta con cuatro fases y nueve disciplinas
que se repiten en cada fase, a continuacion, se listan las fases y disciplinas

respectivamente (Garcia et al., 2018).

Metodologia XP sirve para desarrollar software ajustandose estrictamente en una
cadena de reglas que se basan en los requerimientos del cliente con la finalidad
de obtener excelentes resultados de calidad en un corto tiempo (Shrivastava et
al., 2021).

La metodologia Scrum es un marco agil para la gestion de proyectos; es decir;
que es muy ligero y flexible. Scrum ofrece una arquitectura muy clara para las
practicas agiles haciéndola ideal para empezar en el desarrollo agil. También es
iterativo porque se descompone en partes con tiempos iguales con la finalidad de
reducir la dificultad para dar una vision clara del progreso. Por otro lado, Scrum
integra roles (Equipo scrum, Product Owner, Scrum master), reuniones vy

artefactos donde se agrega en la estructura principal (Dion, 2018).

Tensor Flow: Es una plataforma open source que sirve para el aprendizaje
automatico contando con un gran nimero de herramientas, bibliotecas y recursos

gue la comunidad puede usar y permitiendo a los desarrolladores puedan innovar
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con el aprendizaje automatico a través de aplicaciones (Pramod and Manure,
2020).

Python: Es un lenguaje de programacion de alto nivel ya que su sintaxis es muy
comprendida por las personas que las usan, teniendo una filosofia de suministrar
una excelente sintaxis y es muy popular por la cantidad de librerias, la rapidez
que se desarrollar las aplicaciones, es multiplataforma y sobre todo que es
gratuito (Condor and de la Cruz, 2020).

Power BIl: Es una tecnologia que corre en escritorio y nube de Microsoft, sirve
para crear, realizar célculos, obtener informes y analizar los datos que
previamente se hayan subido en la plataforma (Reza, 2018). Por otro lado, la
herramienta esta disponible en tres plataformas como en celulares maviles,

aplicaciones de escritorio y aplicaciones web (Muiiiz, 2022).

JavaScript: Es un lenguaje de programacion que estd al lado del cliente
(navegador web) permitiendo afadir funcionalidades directamente a los
elementos de la pagina para que los desarrolladores creen sitios, webs
interactivas (Salvaggio y Testa, 2019).

Vue.js: Es el marco de trabajo para JavaScript que le permite la creacién de
aplicaciones web de alto rendimiento, permitiendo que la aplicacién pueda crecer

y que cada cambio se pueda integrar (Halliday, 2018).

Element plus: Es una biblioteca donde se encuentran los componentes para el
framework Vue 3.0 para que los desarrolladores y disefiadores donde proporciona
disefios, opciones de personalizar los componentes y lo mas importante su

documentacion detallada (Ulrich and Massinger, 2022).

Visual Studio Code: Es una herramienta que sirve como editor de cddigo muy
potente que fue desarrollado por la empresa Microsoft para que sea usado por

diversas plataformas o sistemas operativos (Ciolli and Riggs, 2018).

Node.js: Es un entorno de ejecucion para JavaScript en el servidor, facilitando la
creacion de aplicaciones altamente escalables, porque en la actualidad es muy
popular para el desarrollo de microservicios, APIs (interfaz de programacion de

aplicaciones), aplicaciones web full stack, etc.(Salvaggio y Testa, 2019).
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PostgreSQL: Es un gestor de bases de datos con su codigo abierto que es
soportado en muchas plataformas contando con muchas funciones avanzadas
que dia a dia van actualizando por cientos de miles de desarrolladores y

colaboradores(Ciolli and Riggs, 2018).
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I1l. METODOLOGIA
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3.1. Tipoy disefo de investigacion

e Tipo de investigacion aplicada. Es préactica o empirica porque se distingue
de otros tipos de investigacion porque se tiene en cuenta las finalidades
practicas del conocimiento con la finalidad de aumentar los conocimientos
técnicos para que tenga una ejecucion rapida para resolver una situacion
definida (Escudero y Cortez, 2018). Por ello esta investigacion sera aplicada
porque se desarrollara e implementara una aplicacion web para generar
cotizaciones en la empresa.

e Enfoque cuantitativo: Se realizan analisis del estudio de la realidad objetiva,
donde se haran mediciones y dar valores numéricos para que permitan
obtener datos fiables para obtener conclusiones a la problematica que se
plantea en la investigacion (Escudero y Cortez, 2018). Adicional este enfoque
se considera como tradicional (Maldonado, 2018). Por lo tanto, el enfoque
cuantitativo sera usado en el proyecto de investigacion porque se manipularon
los datos niameros que daran datos cuantitativos para asi poder tener datos
gue sean confiables.

e Disefio de investigacion pre experimental: Tiene la particularidad
fundamental que se trabajan con grupos ya determinados, conjunto de estudio,
grupos laborales etcétera, donde estos participantes de la investigacion deben
de presentar propiedades semejantes en cuanto a las variables que son el
objeto de estudio del experimento (Escudero y Cortez, 2018). Este disefio se
puede usar en tres como: Solo un grupo de PostTest, solo un grupo PreTest
PosTest y dos grupos con PostTest al grupo de control. En tal sentido para
esta investigacion se uso el segundo disefio con un solo grupo de PreTest y
PostTest (Martinez, 2018).

Figura 06: Disefio de un solo grupo con pretest y postest

0, X 0,

Medicion V’Exp Medicion

Fuente:(Martinez, 2018)

O1: Indica la medicién de un Pre-test

X: Indica la aplicacion de la variable independiente a la dependiente
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O:2: Indica la medicién de un Pos-test

3.2. Variables y operacionalizacion

Definicion conceptual

Variable independiente: Es la que antepone a una variable dependiente donde

puede ser la causa que determine o no cambios de los resultados obtenidos en la

investigacion (Nifio, 2019).

Sistema con inteligencia artificial e inteligencia de negocio: Sistema
integrado para alcanzar y analizar de manera automatizada mediante técnicas

para la toma de decisiones mas estratégica (Valarezo et al., 2018).

Variable dependiente: Es la que depende si puede cambiar o no sus valores por

la influencia de una variable independiente (Nifio, 2019).

Proceso de cotizaciones: Es la elaboracion de un documento a partir de la
estimacion del costo o inversion requerida para la obtencién de un producto o
servicio, el cual sirve para iniciar una negociacion; en él se describen, ademas
de los datos de contacto de la parte que oferta algo, los detalles de la
transaccion, como precio, plazo de entrega, forma de pago, fecha de
vencimiento e impuestos por cubrir en caso de requerir un comprobante fiscal

oficial (Irigoyen, 2021).

Definicion operacional

Variable independiente - Sistema con inteligencia artificial e inteligencia
de negocio: Sistema cotizador que corre en un entorno web que mediante
una red neuronal pueda predecir precios de productos a cotizar por los precios
histéricos almacenados con la finalidad de tomar decisiones aplicando
inteligencia de negocios usando la herramienta Power Bl Services.

Variable dependiente - Proceso de cotizaciones: Proceso encargado en
aceptar las solicitudes, la generacion y la evaluacion de las cotizaciones de los
productos o servicios que solicitan los clientes. Por medio del primer indicador
medira el nivel de cumplimiento de entrega de las cotizaciones que son
solicitadas por el cliente. Asi como el segundo indicador medira el porcentaje
de cotizaciones que son aprobadas por los clientes. La operacionalizacion de

variables e indicadores se encuentran en el anexo 01.
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3.3. Poblacion muestra, muestreo

Poblacién: Es el grupo de casos, que puede estar definido, limitado y accesible
donde esta formard el referente para asi poder escoger o sacar la muestra.
También menciona que hablar de poblacion no siempre se trata de personas, sino
que puede contener como ejemplos animales, objetos, expedientes etcétera
(Naupas et al., 2018). Por lo tanto, se tuvo como poblacion los registros diarios de
cotizaciones generadas por el encargado de la empresa por el periodo de un mes

con los dias de lunes a viernes.

Muestra: Es cualquier grupo de “n” unidades que se toma una porcion de una
poblacion donde ésta tiene que ser representativa y las caracteristicas deben de
reflejar a la poblacion (Naupas et al., 2018).

Segun (Asencio Cristdbal, Gonzélez Ascencio y Lozano Robles, 2018) citado de
Castro (2003), dice que "Cuando la poblacion es menor a 50, la poblacion es igual
a la muestra". Por lo tanto, la muestra en esta investigacion sera la misma que la
poblacién de 20 registros de cotizaciones generados en la empresa diariamente

por un periodo de un mes que seran registrados en 20 fichas de registros.

Muestreo: Es un método que facilita la seleccion de las unidades de estudio que
conforman la muestra, donde su objetivo es recoger los datos que requiera la

investigacion (Naupas et al., 2018)

3.4. Técnicas e instrumentos de recoleccién de datos
Las técnicas: Es un conjunto reglas y métodos que sirven para organizar el

proceso de investigacion (Naupas et al., 2018).

e Observaciéon: La observacion es la técnica principal mas arcaica, pero al
mismo tiempo la que da mas confiable porque sirve para recoger datos e
informaciones directamente personalmente (Naupas et al., 2018).Por ello, se
observara y se registrara en las fichas de registros.

e Fichaje: El fichaje es la técnica del fichaje es muy importante porque cumple
como auxiliar para el recojo de la informacion donde los datos seran
introducidos en una ficha (Naupas et al., 2018).

Los instrumentos: Son las herramientas que sirven para recoger la informacion y

datos en la zona que se quiere realizar la investigacion (Naupas et al., 2018).
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e Ficha de registro: Sirven para que se registren los datos e informaciones que
son recolectados en la zona de estudio (Naupas et al., 2018). Es esta se

registrara los datos observados de acuerdo a cada indicador planteado.

Validez: Es la eficacia u operatividad del instrumento para medir exactamente los
datos de una investigacion. Asia mismo para que el instrumento sea valido debe
ser validado por juicio de expertos (Naupas et al., 2018). Existe tres tipos de
validez como de contenido, construccion y criterio (Rodriguez et al., 2021).

Por ello el promedio de los resultados obtenidos luego de la evaluacion por juicio
de experto fueron: Para el primer indicador: Nivel de cumplimiento de entrega.
Alcanzé el grado de validez de 83.33% alcanzando el grado excelente para
aplicarlo en la investigacion y el recojo de datos. Para el segundo indicador:
Porcentaje de cotizaciones aprobadas. Alcanzé el grado de validez de 83.33%
alcanzando el grado excelente para aplicarlo en la investigacion y el recojo de
datos. Para constatar y revisar de forma detalla la validez mediante juicio de

expertos de los instrumentos se encuentran en el anexo 06.

Confiabilidad: Es la prueba del instrumento donde se aplica la prueba en dos
tiempos diferentes, pero con situaciones similares. El nivel perfecto es 1, pero el

nivel minimo aceptable es 0.66 (Naupas et al., 2018).

Tabla 01: Nivel de confiabilidad
Rango nivel
0.53 a menos Nula confiabilidad
0.54 a 0.59 Baja confiabilidad

0.60 a 0.65 Confiable

0.66a0.71 Muy confiable

0.72 a0.99 | Excelente confiabilidad
1.00 Perfecta confiabilidad

Fuente: (Naupas et al., 2018)

Test-Retest: Es aplicar dos veces la misma prueba a un mismo grupo de estudio
con un espacio de tiempo, donde los resultados se correlacionan y dando el
coeficiente que va a representar la confiabilidad (Naupas et al., 2018). Por ello en
la investigacion se usara para poder medir y conocer el nivel de confiabilidad de
los instrumentos de recoleccién de datos si es confiable o no. Por ello, en la

presente investigacion se realizd esta prueba Test-Retest para medir el nivel de

29



confiabilidad del instrumento de los siguientes indicadores planteado en la

investigacion anexo 07.

¢ Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones: Obtuvo un coeficiente de
correlacion de Pearson de 0,677 y de acuerdo a la tabla anterior de
confiabilidad, se encuentra en el rango 0,66 a 0,72, por ello se concluye que el

instrumento plantado es muy confiable.

Figura 07: confiabilidad nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones

Correlaciones
test retest

test Correlacion de Pearson 1 ,E??‘

Sig. (bilateral) 031

I 10 10
retest  Correlacidn de Pearson ,ETT‘ 1

Sig. (hilateral) 0N

M 10 10

* La correlacidn es significativa en el nivel 0,05
(hilateral).

e Porcentaje de cotizaciones aprobadas: Obtuvo un coeficiente de correlacion
de Pearson de 0,664 y de acuerdo a la tabla anterior de confiabilidad, se
encuentra en el rango 0,66 a 0,72, por ello se concluye que el instrumento

plantado tiene es muy confiable.

Figura 08: Confiabilidad Porcentaje de cotizaciones aprobadas

Correlaciones

Test Fetest
Test Correlacion de Pearson 1 ,.?‘D.'r"
Sig. (bilateral) 022
I 10 10
Retest  Correlacidn de Pearson ,TDT‘ 1

Sig. (hilateral) 02z
I 10 10

* La correlacion es significativa en el nivel 0,05
(hilateral).

3.5. Procedimientos
El procedimiento para la recoleccion de informacion en la empresa Buenavista

Proyectos Inmobiliarios SAC se usO0 como técnica de observacion y como
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instrumento la ficha de registro. Asi mismo se llenara la informacion observada y
recolectada en cada uno de los indicadores planteados en la investigacion.

Ademas, todas las coordinaciones, permisos y reuniones hechas fueron con el
gerente general de la empresa. Por otro lado, todos los documentos como la carta
de aceptacion, ejecucion de la investigacion, recoleccion de los datos y la

publicacion del nombre de la empresa se encuentran en el anexo 05.

3.6. Método de analisis de datos
Para el analisis de los datos de la presente investigacion se usara la herramienta
estadistica SPSS version 25, donde en ella se podra hacer el calculo y analisis

estadisticos tanto descriptivo e inferencial.

Anadlisis descriptivo: Sirve para ordenar y clasificar los datos cuantitativos
obtenidos en la medicién con la finalidad de mostrar por datos numéricos, las
cualidades, vinculaciones y tendencias del objeto que se estudia Neill y Cortez
(2018).

e Rango: Es el resultado que queda de la diferencia del dato mayor y el dato

menor(Naupas et al., 2018).

Figura 09: Férmula para el rango

R =max, — min,

Fuente: Gutiérrez (2020)
e Varianza: Es la dispersién muy util en la estadistica descriptiva e inferencial y
se interpreta al sumar los cuadrados de las desviaciones con relacion a la

media aritmética. (Naupas et al. 2018).

Figura 10: Férmula para varianza

o2 — 2(x —X)2%2. 1,
B N

Fuente: (Naupas et al., 2018)

e Desviacion estandar: Es la raiz cuadra de la varianza, donde el simbolo que
se simboliza es sigma: o y se calcula de la siguiente forma (Naupas et al.,
2018).

31



Figura 11: Férmula para desviacion estandar

o Y(x — X)Z. f;
o N

Fuente: (Naupas et al., 2018)

e Error estandar de la media: Guisande et al.,, 2011 citado por (Gutiérrez,
2020) “Establece la precisibn en cuanto a la estimacion de la media
poblacional, a partir de una muestra, teniendo en cuenta la desviacion

estandar o tipica”

Figura 12: Férmula de error estandar de la media

5
ES = —
Vn

(Gutiérrez, 2020)

Estadistica inferencial: Es usada para analizar e interpretar los datos
cuantitativos con la finalidad de saber la correlacion de las propiedades de estudio
por medio de calculos de probabilidades de ocurrencia(Neill and Cortez, 2018).
e Prueba de normalidad
Nivel de significancia: Es la mayor probabilidad de que se formule con la
finalidad de tener un error minimo. Su simbolo es (a) donde generalmente los
valores se usan son del 1% altamente significativo, 5% (a =0.05) significativo o
10 % poco significativo, pero en realidad se puede usar cualquier porcentaje
partiendo del tipo de investigacion (Martinez, 2019).

Asi mismo cuando la muestra es menor a 50 se debe de realizar la prueba de
Shapiro Wilk (Vilalta, 2018). Por otro lado, cuando la muestra es mayor a 50 se

debe de realizar la prueba de Kolmogorov-Smirnov (Huaranca, 2020).
Sig. < 0.05 — Distribuciéon normal
Sig. > 0.05 — Distribucion no normal

e Prueba paramétrica: Se encarga de que la poblacion donde se sacé la
muestra tiene una distribucion normal y su caracteristica es importante para

que prueba de hipotesis sea valedero (Quispe et al., 2019).

32




e Distribucién normal
Prueba t-Student: Es una prueba paramétrica que ayuda a evaluar a los
investigadores si dos conjuntos diferentes uno del otro presenta distintas
medias. Pero para aplicar esta prueba la muestra no debe de exceder de 20
muestras (Naupas et al., 2018).

e Pruebas no paramétricas: Esta prueba no exige la distribucion normal de los
datos (Naupas et al., 2018). Adicionalmente la estadistica no paramétrica es
usada cuando las variables que se estudian deben ser nominales u ordinales
(Quispe et al., 2019).

e Distribucién no normal
Prueba de Wilcoxon: Es llamado por algunos autores como “Prueba de signo
de las categorias”, es decir que no sélo instaura la disparidad en cada pareja
de observaciones, sino que ordena. Esta prueba tiene alto nivel de eficacia
dentro de las pruebas no paramétricas (Martinez, 2019).

e Prueba de hipoétesis: Es un proceso estadistica y matematica donde se
somete a las hipotesis alternas y demostrar si es consistente o no (Naupas et
al., 2018).

Hipodtesis nula: La hipotesis nula es la presuncion de un parametro donde el
investigador quiere desechar y se simboliza con HO (Martinez, 2018).
Hipotesis alterna: La hipdtesis alterna es la presuncion que se plasma en la
investigacion donde se espera llegar y se simboliza con H1 (Martinez, 2018).

Estas dos juntas forman una cadena de posibilidades légicas para elegir cual de

ellas es el resultado en la investigacion llamada prueba de hipotesis (Martinez,

2018).

HIPOTESIS GENERAL
El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios
mejora el proceso de cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos

Inmobiliarios SAC.

Hipotesis Especifico (HE1)
El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios
aumenta el nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones en la empresa

Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.
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Indicador 1: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones.

NCECa: El nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones antes de la
implementacion del sistema de cotizacion en la empresa.

NCECd: El nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones luego de la

implementacion del sistema de cotizacion en la empresa.

Hipotesis nula (HO): EI sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios no aumenta el nivel de cumplimiento de entrega de

cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

HO: NCECa 2 NCECd

Hipotesis Alternativa (Ha): El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios aumenta el nivel de cumplimiento de entrega de

cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Ha: NCECa < NCECd

Hipotesis Estadistica (HE2)
El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios
aumenta el porcentaje de cotizaciones aprobadas en la empresa Buenavista

Proyectos Inmobiliarios SAC.

Indicador 2: Porcentaje de cotizaciones aprobadas

PCAa: El porcentaje de cotizaciones aprobadas antes de la implementacion del
sistema de cotizacion en la empresa.

PCAd: El porcentaje de cotizaciones aprobadas luego de la implementacion del

sistema de cotizacién en la empresa.

Hipotesis nula (HO): EI sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios no aumenta el porcentaje de cotizaciones aprobadas en

la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.

HO: PCAa 2 PCAd
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Hipotesis Alternativa (Ha): El sistema de cotizacidon con inteligencia artificial e
Inteligencia de negocios aumenta el porcentaje de cotizaciones aprobadas en la

empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.

Ha: PCAa < PCAd

3.7. Aspectos éticos

Para llevar a cabo la investigacion se respetd los lineamientos que estan
establecidos por la Universidad César Vallejo sede — norte.

Se tuvo una compleja busqueda para adquirir informacion requerida para poder
realizar el proyecto, donde toda informacion y datos usados han sido
referenciados a sus respectivos autores basados con la norma ISO 690.

Por dltimo, todos los datos de la empresa que se mencionaron en la presente
investigacion fueron con permiso por parte del duefio y gerente general de la

empresa (ver anexo 05).
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V. RESULTADOS
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Descripcion

En la presente investigacion por su disefio pre experimental se dividi6 en dos
fases, donde sirvié para comprobar mediante los resultados que se obtuvieron si
se aceptan o rechazan las hipoétesis planteadas. La primera fase se realizé antes
de implementar el sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de
negocios (Pre-Test). En la segunda fase se realizd después de implementar el
sistema con inteligencia artificial e inteligencia de negocios (Post-Test), donde por
medio de técnicas e instrumentos se recolectd y midié cada indicador. Esto ayuda
a comprobar si el sistema con inteligencia artificial e inteligencia de negocios tuvo

influencia o no en el proceso de cotizaciones.

Andlisis Descriptivo
Sirve para ordenar y clasificar los datos cuantitativos obtenidos en la medicién con
la finalidad de mostrar por datos numéricos, las cualidades, vinculaciones y

tendencias del objeto que se estudia Neill y Cortez (2018)

Indicador: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones

Tabla 02: Analisis descriptivo Nivel de cumplimiento de entrega

Estadisticos descriptivos

N Minimo Maximo | Media Desc. Desviacion
NCEC PreTest 20 37.50 71.43 48.82 8.33
NCEC PostTest 20 62.50 87.50 77.48 7.92
N valido (por lista) 20

Nivel de cumplimiento de entrega: Los resultados obtenidos en la media en el Pre-
Test del indicador alcanz6 un promedio de 48.82% y en el Post-Test un de
77.48%. En el valor minimo obtuvo el valor de 37.50% y en el valor maximo un
valor de 87.50%. En la desviacion estandar en el Pre-Test de alcanz6 un valor de
8.33% y en el Post-Test un valor de 7.92%
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Figura 13: Nivel de cumplimiento de entrega Pre-Test y Post-Test
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Como se aprecia los resultados en la figura anterior donde el nivel de
cumplimiento de entrega de cotizaciones antes de implementar el sistema de
cotizacién con inteligencia artificial e inteligencia de negocios alcanzé un
promedio de 48.82% en el Pre-Test y en el Post-Test 77.62%.

Indicador: Porcentaje de cotizaciones aceptadas

Tabla 03: Analisis descriptivo Nivel de cumplimiento de entrega

Estadisticas descriptivas

N Minimo Maximo | Media | Desc. Desviacion
NCEC PreTest 20 33.33 75.00 | 51.50 13.81
NCEC PostTest 20 57.14 83.33| 71.79 8.26
N valido (por 20
lista)

Nivel de cumplimiento de entrega: Los resultados obtenidos en la media en el Pre-
Test del indicador alcanz6é un promedio de 51.50% y en el Post-Test un de
71.17%. En el valor minimo obtuvo el valor de 33.33% y en el valor maximo un
valor de 83.33%. En la desviacion estandar en el Pre-Test de alcanz6 un valor de
13.81% y en el Post-Test un valor de 8.26%
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Figura 14: Porcentaje de cotizaciones aprobadas Pre-Test y Post-Test
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Fuente: SPSS Statistics

Como se aprecia los resultados en la figura anterior donde el nivel de
cumplimiento de entrega de cotizaciones antes de implementar el sistema de con
inteligencia artificial e inteligencia de negocios de negocios alcanzd un promedio
de 51.50% en el Pre-Test y en el Post-Test 72.17%. Entonces se puede apreciar

un aumento en porcentual en el indicador.
Analisis Inferencial

Prueba de normalidad: Para saber que prueba realizar se tuvo que saber el
tamafio de la muestra y para ello nos basamos en lo que mencionan los
siguientes autores. Vilalta (2018), dice que cuando la muestra es menor a 50 se
debe de realizar la prueba de Shapiro Wilk. Por otro lado, Huaranca (2020), dice
gue si la muestra es mayor a 50 se debe de realizar la prueba de Kolmogorov-
Smirnov.

Por ello en la investigacion la muestra fue de 20 registros de cotizaciones diarias y
por consiguiente se realizo la prueba de Shapiro Wilk con la finalidad de saber
qué tipo de distribucion normal sera y aplicar una prueba paramétrica o no

paramétrica.

e Paramétrica aplicar t-Student

e No paramétrica aplicar t-Wilcoxon
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Indicador: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones

En el PreTest el nivel de significancia alcanzado para el indicador antes de
implementar el sistema de cotizacion con inteligencia artificial e Inteligencia de
negocios fue de ,026. En el PostTest el nivel de significancia alcanzado para el
indicador antes de implementar el sistema de cotizacion con inteligencia artificial e

Inteligencia de negocios fue de ,010. Por lo tanto, tiene una distribucion normal.

Tabla 04: Prueba de normalidad Nivel de cumplimiento de entrega

Prueba de normalidad
Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig.
NCEC _ PreTest .889 20 ,026
NCEC PostTest ,865 20 ,010

En la figura 15, se puede observar que la media es de 48.82% y la desviacion

estandar fue de 8.33% para el Pre-Test.

Figura 15: Nivel de cumplimiento de entrega antes del sistema
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En la figura 16, se puede observar que la media es de 77.62% y la desviacion

estandar fue de 7.92 para el Post-Test.

Figura 16: Nivel de cumplimiento de entrega después del sistema
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Indicador: Porcentaje de cotizaciones aceptadas

En el PreTest el nivel de significancia alcanzado para el indicador antes de

implementar el sistema de cotizacion con inteligencia artificial e Inteligencia de

negocios fue de ,022. En el PostTest el nivel de significancia alcanzado para el

indicador antes de implementar el sistema de cotizacion con inteligencia artificial e

Inteligencia de negocios fue de ,010. Por lo tanto, tiene una distribucion normal.

Tabla 05: Prueba de normalidad Porcentaje de cotizaciones aceptadas

Prueba de normalidad

Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig.
PCA_PreTest .885 20 022
PCA PostTest ,867 20 ,010

En la figura 17, se puede observar que la media es de 51.50% y la desviacion

estandar fue de 13.82 % para el Pre-Test.
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Figura 17: Porcentaje de cotizaciones aprobadas antes del sistema
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En la figura 18, se puede observar que la media es de 72.17% y la desviacion

estandar fue de 8.26% para el Pre-Test.

Figura 18: Porcentaje de cotizaciones aprobadas después del sistema
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Prueba de hipoétesis

Es un proceso estadistico y matemético donde se somete a las hipotesis alternas
y demostrar si es consistente o no (Naupas etal. 2018). A continuacion, se
formuld la hipotesis nula (Ho) y seguido la alterna (Ha). Después se realizara la
prueba de hipotesis para saber si la hipotesis planteada tiene influencias positivas

0 no. Asi mismo escoger la hipétesis alterna o nula de acuerdo a los resultados.

Prueba de t-Student

Es una prueba paramétrica que ayuda a evaluar a los investigadores si dos
conjuntos diferentes uno del otro presenta distintas medias. Pero para aplicar esta
prueba la muestra no debe de exceder de 20 muestras (Naupas et al., 2018). Por
ello en la investigacion se usé esta prueba por que la muestra es de 20 registros

de cotizaciones y presenta una distribucién normal o paramétrica.

Hipotesis Especifico (HEL1): El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios aumenta el nivel de cumplimiento de entrega de
cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.

Indicador 1: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones.

NCECa: El nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones antes de la
implementacion del sistema de cotizacion en la empresa.

NCECd: El nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones luego de la

implementacion del sistema de cotizacion en la empresa.

Hipotesis nula (Ho): El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios no aumenta el nivel de cumplimiento de entrega de

cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

HO: NCECa 2 NCECd

Hipotesis Alternativa (Ha): El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios aumenta el nivel de cumplimiento de entrega de

cotizaciones en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Ha: NCECa < NCECd
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Se efectud el contraste de la prueba de hipotesis porque los valores obtenidos en

el Pre-Test y Post-Test fue de distribucidon normal, en tal sentido se aplico la

prueba paramétrica de t-Student.

Tabla 06: Prueba t-Student para el nivel de cumplimiento

Media | Desv. t gl | Sig.
Desviacion (bilateral)
Par1 | NCEC_PreTest -28.79 | 12.54 -10.26 19 |,000
NCEC _ PostTest

Los resultados obtenidos en la prueba de t-Student por muestras relacionadas

obtuvieron un nivel de significancia de ,000 siendo menor con el valor de (p<0.05)

y el resultado t esta dentro de la region de rechazo. Entonces se concluye que se

rechaza la hipoétesis nula y se acepta la hipotesis alterna y se puede afirmar que el

sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios aumenta

el nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones en la empresa Buenavista

Proyectos Inmobiliarios SAC.

Figura: Prueba t-Student

Region de
Rechazo Regién de

Aceptacion

T=-10.26

TC=-1.7291
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Hipotesis Estadistica (HE2): El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios aumenta el porcentaje de cotizaciones aprobadas en la
empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.

Indicador 2: Porcentaje de cotizaciones aprobadas

PCAa: El porcentaje de cotizaciones aprobadas antes de la implementacion del
sistema de cotizacion en la empresa.

PCAd: El porcentaje de cotizaciones aprobadas luego de la implementacion del

sistema de cotizacion en la empresa.

Hipotesis nula (HO): El sistema de cotizacibn con inteligencia artificial e
inteligencia de negocios no aumenta el porcentaje de cotizaciones aprobadas en
la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.

HO: PCAa 2 PCAd

Hipotesis Alternativa (Ha): El sistema de cotizacion con inteligencia artificial e
Inteligencia de negocios aumenta el porcentaje de cotizaciones aprobadas en la

empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.

Ha: PCAa < PCAd

Se efectud el contraste de la prueba de hip6tesis porque los valores obtenidos en
el Pre-Test y Post-Test fue de distribucidon normal, en tal sentido se aplicé la

prueba paramétrica de t-Student.

Tabla 07: Prueba t-Student para porcentaje de cotizaciones aprobadas

Media | Desv. t gl | Sig.
Desviacion (bilateral)

Par1l | PCA PreTest -20.66 17.33 -5,33| 19 ,000
PCA_PostTest

Los resultados obtenidos en la prueba de t-Student por muestras relacionadas
obtuvieron un nivel de significancia de ,000 siendo menor con el valor de (p<0.05)
y el resultado t esta dentro de la region de rechazo. Entonces se concluye que se
rechaza la hipétesis nula y se acepta la hipotesis alterna y se puede afirmar que el

sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios aumenta
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el porcentaje de cotizaciones aprobadas en la empresa Buenavista Proyectos

Inmobiliarios SAC.

Figura: Prueba t-Student
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Aceptacién
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V. DISCUSION

47



En el presente capitulo dara a conocer los resultados obtenidos en esta
investigacion y discutird con los resultados obtenidos en sus investigaciones con
caracteristicas similares a este.

En tal sentido los resultados obtenidos para en primer indicador Nivel de
cumplimiento (NCEC) de entrega de cotizaciones alcanzo un promedio de 48.71%
a 77.48% tendiendo un aumento de 28.77% con en el sistema de cotizaciones
con inteligencia artificial en la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.
Asi mismo, Lopez (2019), en su investigacion “Sistema web para el proceso de
cotizacion en la empresa Inversiones & Soluciones Inmobiliarias”. Obtuvo en sus
resultados para el primer indicador NCEC un promedio en el Pretest de 44.64% y
en el PostTest 71.79% alcanzando un aumento de 31.8% luego de usar el
sistema web.

En tal sentido los resultados obtenidos para en segundo indicador Porcentaje de
cotizaciones aprobadas (PCA) alcanz6 un promedio en el Pretest de 51.50% y en
el PostTest 71.79% tendiendo un aumento de 20.29% con en el sistema de
cotizaciones con inteligencia artificial en la empresa Buenavista Proyectos
Inmobiliarios SAC. Asi mismo, Yong (2018) en su investigacion “Sistema web
para el proceso de cotizacién en la empresa Magnetronic EIRL”. Obtuvo en sus
resultados para el segundo indicador PCA un promedio en el Pretest de 57.08% y
en el PostTest 67.08% alcanzando un aument6 de 10.00% luego de usar el
sistema web.

Los resultados logrados en la investigacion antes y después de aplicar el sistema
de cotizaciébn con inteligencia artificial en la empresa Buenavista Proyectos
Inmobiliarios SAC aumentd significativamente tanto para los dos indicadores

planteados.
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VI. CONCLUSIONES

49



De acuerdo a los resultados alcanzados en la investigacion a continuacion se

describiran las conclusiones:

Se concluye que el sistema con inteligencia artificial e inteligencia de negocios
tuvo una influencia positiva en el primer indicador nivel de cumplimiento de
entrega aumentando considerablemente un 28.66%, por lo tanto, se demuestra

que se alcanzo el objetivo del primer objetivo especifico.

Se concluye que el sistema con inteligencia artificial e inteligencia de negocios
tuvo una influencia positiva en el segundo indicador porcentaje de cotizaciones
aprobadas aumentando considerablemente un 21.29%, por lo tanto, se demuestra

gue se alcanz6 el objetivo del segundo obijetivo especifico.
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VII.

RECOMENDACIONES
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Se recomienda para los futuros investigadores seguir innovando y probando
diferentes tecnologias para el proceso de cotizacion para saber si pueden obtener

mejores resultados en comparacién de las que ya existen.

Se recomienda utilizar los siguientes indicadores: nivel de cumplimiento de
entrega y porcentaje de cotizaciones aprobadas para seguir mejorando el proceso

planteado.

Se recomienda usar este proyecto como antecedente para futuras investigaciones
con rubros similares en el proceso de cotizaciones para alcanzar mejores

resultados.

Se recomienda que se deben utilizar tecnologias y herramientas modernas para
crear mejores sistemas de cotizacion con mejores caracteristicas en comparacion

al sistema planteado.
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Anexo 01: Matriz de operacionalizacion de variables e indicadores

Tabla 08: operacionalizacion de variables

Tipo Variable Definicién conceptual Dimension Indicadores Escala de
medicion
Sistema integrado para alcanzar y analizar de
manera automatizada mediante técnicas para
Variable Sistemacon |la toma de decisiones mas estratégica
independiente | inteligencia | (Valarezo et al., 2018).
Artificial e
inteligencia
de negocio
Elaboracion de un documento a partir de la
estimacion del costo o inversion requerida para
la obtencion de un producto o servicio, el cual Porcentaje de Razon
sirve para iniciar una negociacion; en él se cotizaciones
describen, ademas de los datos de contacto de | Preparacion aprobadas
Variable Proceso la parte que oferta algo, los detalles de la de
dependiente cotizacion | transaccién, como precio, plazo de entrega, | cotizaciones Nivel de
forma de pago, fecha de vencimiento e cumplimiento
impuestos por cubrir en caso de requerir un de entregas de Razén

comprobante fiscal oficial (Irigoyen, 2021).

cotizaciones
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Tabla 09: Operacionalizacion de los indicadores

Dimensién | Indicador Descripcion Unidad Formula
medida
Este indicador medira el
nivel de cumplimiento de
Nivel de | la empresa para NCE Numero de cotizaciones 100
cumplimiento rea_llzar_ la entrega o_Ie_ las Unidad total de cotizaciones
de entrega | cotizaciones solicitadas
de (Lépez, 2019).
Preparacion | cotizaciones
de
cotizaciones
Este indicador medir4d que
Parcentaje antes de generar el # de cotizaciones aprobadas
de respectivo pedido, se tiene PCA = M i * 100
cotizaciones | que hacer este calculo # total de cotizaciones enviadas
aprobadas basado en cotizaciones para Unidad

luego ser
(Ayala, 2018).

registrados.
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Anexo 02: Matriz de consistencia

Tabla 10: Matriz de consistencia

Problematica Objetivos Hipdtesis Variables Dimension Indicador Metodologia
General General General Independiente
¢, Coémo influye un | Determinar la influencia de | El sistema de cotizacion con
sistema de cotizacion | un sistema de cotizacion | inteligencia  artificial e | El sistemade _
con inteligencia artificial | con inteligencia artificial e | Inteligencia de negocios | con inteligencia No aplica _
e Inteligencia  de | Inteligencia de negocios en | mejora el proceso de artificial e __Tipode
. . . . . . |nvest|ga0|0n.
negocios en la empresa | la empresa Buenavista | cotizaciones en la empresa Intehgenqla de Aplicada
Buenavista  Proyectos | Proyectos Inmobiliarios | Buenavista Proyectos negocios '
Inmobiliarios SAC? SAC Inmobiliarios SAC Disefio:
Especificos Especificos Especificos Dependiente Pre experimental.
1) ¢Como influye un | Determinar la influencia de | 1) El sistema de cotizacion ':LIJ\:r?rl)limiento de Enfoque:
sistema de cotizacion | un sistema de cotizacién | con inteligencia artificial e de entrega de Cuantitativo.
con inteligencia artificial | con inteligencia artificial e | Inteligencia de negocios e
e Inteligencia de | Inteligencia de negocios en | aumenta el nivel de Poblacién:

negocios en el nivel de
cumplimiento de entrega

el nivel de cumplimiento de
entrega de cotizaciones en

cumplimiento de entrega de
cotizaciones en la empresa

de cotizaciones en la|la empresa Buenavista | Buenavista Proyectos
Buenavista Proyecto | Proyectos Inmobiliarios | Inmobiliarios SAC
Inmobiliarios SAC? SAC

2) ¢Como influye un | 2) Determinar la influencia | 2) El sistema de cotizacion

sistema de cotizacion
con inteligencia artificial

e Inteligencia de
negocios en el
porcentaje de
cotizaciones aprobadas
en la empresa
Buenavista  Proyectos

Inmobiliarios SAC?

de un sistema de cotizacion
con inteligencia artificial e
Inteligencia de negocios en
el porcentaje de
cotizaciones aprobadas en

la  empresa Buenavista
Proyectos Inmobiliarios
SAC.

con inteligencia artificial e
Inteligencia de negocios
aumenta el porcentaje de
cotizaciones aprobadas en

la empresa Buenavista
Proyectos Inmobiliarios
SAC.

Proceso de
cotizacion

Preparacion
de la
Cotizacion

(Lépez, 2019)

Porcentaje de
cotizaciones
aprobadas
(Ayala, 2018)

20 registros de
cotizaciones
diarios.

Muestra:
20 registros de
cotizaciones
diarios.

Técnica:
Fichaje
Observacion.

Instrumento:
Ficha de registro.
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Anexo 03: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones —

septiembre 2021.

En la Figura se detallan en nivel de cumplimiento de las entregas de
cotizaciones entregadas a los clientes que van variando al pasar por cada

semana en el mes de septiembre de 2021.

Figura 19: Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones

NIVEL DE CUMPLIMIENTO DE ENTREGA DE COTIZACIONES

100.00
90.00
80.00
70.00

60.00

50.00
40.00
30.00
20.00
10.00

0.00

05/ 07/ 08/ 09/ 10/ 13/ 14/ 15/ 16/ 17/ 20/ 21/ 23/ 23/ |24/
09/ 09/ 09/ 03/ 09/ 08/ 09/ ©0Sf 09/ 08/| 08/ 09/ 09/ 09/ 09/
202 202 202 202 202 202 202 202 202 202 202 202 202 202 202
11 1 1 1 1 1 1 1/1 1 1 1 1 1

Porcentaje

m NIVEL DE CUMPLIMIENTO DE
ENTREGA DE COTIZACIONES 50.0060.0060_0060.0020.0060.0050.0060.0:040.0050.0050.0060.0050.0060.0060.00

Fuente: Buenavista Proyecto Inmobiliarios SAC.
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Anexo 04: Porcentaje de cotizaciones aprobadas — septiembre 2021.

En la Figura se detallan en porcentaje de las cotizaciones que fueron
aprobadas por los clientes y que van variando al pasar por cada semana en el

mes de septiembre de 2021.

Figura 20: Porcentaje de cotizaciones aprobadas

Porcentaje de cotizaciones aprobadas

100.00

60.00
40.00
30.00
20.00
10.00

10/ |13/ 14/ 15/ 18/ 17/ 20/ 21/ 22/ 23/ 24/
o9/ 09/ 09/ 0%/ 09/ 09/ 09/ 09/ 09/ 09/ 09/
202 202 202 202 202 202 202 202 202 202 202
1 1|11 1 111 1 1 1

Porcentaje
LA
=)
a8

6/0  7/0 B/O 90
9/2 | 9/2 9/2 9/2
021 021 021 021

M Porcentaje de cotizaciones

aprobadas 33.3366.6750.0066.6766.6766.6733.3366.6750.0050.0066.6750.0033.3366.6750.00

Fuente: Buenavista Proyecto Inmobiliarios SAC.
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Anexo 05: Carta de aceptacion de proyecto de investigacion.

Figura 21: Carta de aceptacion de investigacion.

PROYECTOS INMOBILIARIOS, ELECTRIFICACION, COCONSULTOR{A ESTRUCTURAS
BUENAVISTA CONST. SISTEMA DRYWALL, CONSTRUCCION Y CONSULTORIA

PROYECTOS INMOBILIARIOS SAC

“Afo del Fortalecimiento de la Soberania Nacional”

Lima 20 de abril del 2022
CARTA DE APROBACION DE DESARROLLO DE PROYECTO DE INVESTIGACION

Seiores

Universidad Cesar Vallejo

Asunto: Desarrollo de la investigacion, recoleccién de datos y publicacién del nombre de la
empresa

Por medio de la presente yo ESPIRITU CORDOVA SHAMIR VARONY con DNI N° 47397309,
representante legal de la empresa BUENAVISTA PROYECTOS INMOBILIARIOS SAC,
apruebo el permiso al estudiante HUAMAN MEZA MICHELE ABELINO, con DNI N°47462275,
de la escuela profesional de Ingenieria de Sistemas de la UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
sede LIMA NORTE, realice el trabajo de investigacion de pregrado cuyo el titulo es “SISTEMA
DE COTIZACION CON LA. E INTELIGENCIA DE NEGOCIOS EN LA EMPRESA
BUENAVISTAPROYECTOS INMOBILIARIOS SAC”.

Con saludos cordiales y a tiempo de agradecerle su atencién, hacemos presente |a carta para
los fine que se considere

Atentamente

Domicilio: CAL. SANTAROSA S/N C.P. BUENAVISTA-HUAYLLACAYAN-BOLOGNESI-ANCASH

Email: Buenavista.proinsa2015@gmail.com

Fuente: Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.
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Anexo 06: Validacion de Metodologia de desarrollo.

Figura 22: Validacion de la metodologia de desarrollo por experto 1

Y

“Sisti de cotizacién con ir ia artificial e i 1cia de negocios en la empresa

J

Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC”
Autores: Huaman Meza Michele Abelino

I. DATOS GENERALES
Apellidos y nombres del experto: Liendo Arévalo Milner David
Titulo y/o grado académico: Magister
Doctor () | Magister (x) | Ingeniero () I Licenciado () | Otros ()
Universidad que labora: Universidad Cesar Vallejo
Fecha de aplicacion: 15/11/2021
MUYMALO (1) | MALO(2) | REGULAR(3) | BUENO(4) | EXCELENTE (5)

Mediante la tabla de evaluacién de expertos usted tiene la facultad de evaluar la metodologia de
desarrollo de software involucradas mediante una serie de preguntas con puntuaciones
especificadas al final de la tabla. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items que
crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de las preguntas.

1. ASPECTOS DE VALIDACION

Metodologia
= G ED Scrum RUP XP
1 La metodologia brinda un mejor modelo de 5 2 4

conocimiento para el trabajo de investigacion.

La metodologia propone un ciclo de vida en
2 donde se indican las fases, las actividades y los 5 2 4
productos més relevantes en el trabajo de
investigacion.

La metodologia esta enfocado a proyectos y es

3 mas facil de entender y mas auto organizado del 5 2 4
equipo.
la metodologia define claramente las reglas que

4 se utilizaran en el sistema experto del trabajo de 5 3 3

investigacion.

La metodologia tiene una estructura mas

jerarquica. 4 2
La metodologia es més flexible. 5 2
La metodologia cuenta con un énfasis una
7 documentacion de los procesos para el 5 2 4
desarrollo del proyecto.
Puntuacion 34 15 26
Sugerencias:

Las preguntas formuladas se centran en evaluar que metodologia es la mas adecuada para el
desarrollo del proyecto de investigacion, estas preguntas van acompanadas de un marco teérico,

el cual puede ser consultado a partir del contenido de la Tesis.

Firma
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Figura 23: Validacion de la metodologia de desarrollo por experto 2

“Sistema de cotizacién con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa
Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC”

Autores: Huaman Meza Michele Abelino

I. DATOS GENERALES
Apellidos y nombres del experto: Acuna Benites Marlon Frank
Titulo y/o grado académico: Doctor
Doctor (x) | Magister () I Ingeniero () ‘ Licenciado ( ) | Otros ()
Universidad que labora: Universidad Cesar Vallejo

Fecha de aplicacion: 15/11/2021
MUYMALO (1) | MALO(2) | REGULAR(3) | BUENO(4) | EXCELENTE (5)
Mediante la tabla de evaluacion de expertos usted tiene la facultad de evaluar la metodologia de
desarrollo de software involucradas mediante una serie de preguntas con puntuaciones
especificadas al final de la tabla. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items que

crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de las preguntas.

Il. ASPECTOS DE VALIDACION

Metodologia
ID Preguntas SEram RUP XP
1 La metodologia brinda un mejor modelo de 5 > 4
conocimiento para el trabajo de investigacién.
La metodologia propone un ciclo de vida en
2 donde se indican las fases, las actividades y los 5 5 4
productos mas relevantes en el trabajo de
investigacion.
La metodologia esta enfocado a proyectos y es
3 mas fécil de entender y més auto organizado del 5 3 4
equipo.
la metodologia define claramente las reglas que
4 | se utilizaran en el sistema experto del trabajo de 5 2 4
investigacion.
La metodologia tiene una estructura mas 5 5
jerarquica.
6 La metodologia es més flexible. 5 2
La metodologia cuenta con un énfasis una
7 documentacion de los procesos para el 5 2 4
desarrollo del proyecto.
Puntuacion 35 15 28
Sugerencias:

Las preguntas formuladas se centran en evaluar que metodologia es la mas adecuada para el
desarrollo del proyecto de investigacion, estas preguntas van acompafadas de un marco teérico,
el cual puede ser consultado a partir del contenido de la Tesis.

Dr. Mdrlon Acufia Benites
DNI: 42097456
Ing. de Sistemas / Investigador
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Figura 24: Validacion de la metodologia de desarrollo por experto 3

“Sistema de cotizacién con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa
Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC”

Autores: Huaman Meza Michele Abelino

|. DATOS GENERALES
Apellidos y nombres del experto: Armando Fermin Pérez
Titulo y/o grado académico: Magister
Doctor ( ) | Magister ( x ) l Ingeniero () l Licenciado ( ) | Otros ()
Universidad que labora: Universidad Cesar Vallejo
Fecha de aplicacion: 15/11/2021
MUYMALO(1) | MALO(2) | REGULAR(3) | BUENO(4) | EXCELENTE (5)
Mediante la tabla de evaluacién de expertos usted tiene la facultad de evaluar la metodologia de
desarrollo de software involucradas mediante una serie de preguntas con puntuaciones
especificadas al final de la tabla. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items que
crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de las preguntas.
1I. ASPECTOS DE VALIDACION
Metodologia
ID Preguntas SR RUP XP
1 La metodologia brinda un mejor modelo de 5 2 3
conocimiento para el trabajo de investigacion.
La metodologia propone un ciclo de vida en
2 donde se indican las fases, las actividades y los 5 1 4
productos més relevantes en el trabajo de
investigacion.
La metodologia esta enfocado a proyectos y es
3 maés facil de entender y méas auto organizado del 5 3 4
equipo.
la metodologia define claramente las reglas que
4 | se utilizaran en el sistema experto del trabajo de 5 2 4
investigacion.
La metodologia tiene una estructura méas 4 2 3
jerérquica.
La metodologia es més flexible. 5 2
La metodologia cuenta con un énfasis una
il documentacion de los procesos para el 4 2 4
desarrollo del proyecto.
Puntuacion 33 14 26
Sugerencias:

Las preguntas formuladas se centran en evaluar que metodologia es la mas adecuada para el
desarrollo del proyecto de investigacion, estas preguntas van acompafadas de un marco tedrico,
el cual puede ser consultado a partir del contenido de la Tesis.




Anexo 07: Validacion del instrumento de la ficha de registro.

Figura 25: Validacion Instrumento NCE #1

VALIDACION DEL INSTRUMENTO DEL EXPERTO: Nivel de cumplimiento de entrega

I DATOS GENERALES
Datos del Experto Liendo Arévalo Milner David
Titulo y/o Grado Académico Magister
Doctor () | Magister (X) Ingeniero () | Licenciado () | Otro ()
Universidad que labora |
Fecha | 28/05/2022

Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Tesis: Sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa

Autor

| Huaman Meza Michele Abelino

Deficiente (0-20) | Regular (21-50) [ Bueno (51-70) [ Muy Bueno (71-80) [ Excelente (81-100)

Mediante la evaluacién de expertos usted tiene la facultad de calificar la tabla de validacién del
instrumento involucradas mediante una serie de indicadores con puntuaciones especificadas en la
tabla, con la valoraciéon de 0% - 100%. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items
que crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de los indicadores para su valoracién.

I ASPECTOS DE VALIDACION

VALORACION %
INDICADOR CRITERIO 1-20 | 21-50 | 51-70 | 71-80 | 81-100

CLARIDAD Esta formulado 80
apropiadamente.

ACTUALIDAD Es adecuado el avance, la 80
ciencia y tecnologia.

ORGANIZACION Existe una organizacién légica 80

SUFICIENCIA Comprende los aspectos de 80
cantidad y calidad.

INTENCIONALIDAD | Adecuado para valorar los 80
aspectos del sistema
metodoldgico y cientifico.

CONSISTENCIA Estd basado en aspectos 80
tedricos y cientificos.

COHERENCIA En los datos respecto al 80
indicador.

METODOLOGIA Responde al propésito de 80
investigacion.

PERTENENCIA El instrumento es adecuado al 80
tipo de investigacion.

1l PROMEDIO DE VALIDACION

TOTAL 80%

V. OPCION DE APLICABILIDAD

() El'instrumento debe ser mejorado antes de ser aplic

(x) Elinstrumento puede ser aplicado, tal como esta elaborado.

ado.

FIRMA EXPERTO
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Figura 26: Validacion Instrumento NCE #2

VALIDACION DEL INSTRUMENTO DEL EXPERTO: Nivel de cumplimiento de entrega

l. DATOS GENERALES
Datos del Experto Acufa Benites Marlon Frank
Titulo y/o Grado Académico Doctor
Doctor (x) | Magister () Ingeniero () | Licenciado () | Otro ()
Universidad que labora
Fecha 28/05/2022

Tesis: Sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa
Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Autor

Huaman Meza Michele Abelino

Deficiente (0-20) | Regular (21-50)

Bueno (51-70) [ Muy Bueno (71-80) | Excelente (81-100)

Mediante la evaluacion de expertos usted tiene la facultad de calificar la tabla de validacion del
instrumento involucradas mediante una serie de indicadores con puntuaciones especificadas en la
tabla, con la valoracién de 0% - 100%. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items
que crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de los indicadores para su valoracién.

1. ASPECTOS DE VALIDACION
VALORACION %
INDICADOR CRITERIO 1-20 | 21-50 | 51-70 | 71-80 | 81-100
CLARIDAD Esta formulado 85
apropiadamente.
ACTUALIDAD Es adecuado el avance, la 85
ciencia y tecnologia.
ORGANIZACION Existe una organizacion légica 85
SUFICIENCIA Comprende los aspectos de 85
cantidad y calidad.
INTENCIONALIDAD | Adecuado para valorar los 85
aspectos del sistema
metodoldgico y cientifico.
CONSISTENCIA Estd basado en aspectos 85
tedricos y cientificos.
COHERENCIA En los datos respecto al 85
indicador.
METODOLOGIA Responde al propésito de 85
investigacion.
PERTENENCIA El instrumento es adecuado al 85
tipo de investigacion.
Mll. PROMEDIO DE VALIDACION
TOTAL 85%
IV. OPCION DE APLICABILIDAD
(x) Elinstrumento puede ser aplicado, tal como esta elaborado.
() El'instrumento debe ser mejorado antes de ser aplicado. 2
FIRMA EXRERTO Dr. Mdrlon Acufia Benites
DNI: 42097456
Ing. de Sistemas / Investigador
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Figura 27: Validacion Instrumento NCE #3

VALIDACION DEL INSTRUMENTO DEL EXPERTO: Nivel de cumplimiento de entrega

L DATOS GENERALES

Datos del Experto

Armando Fermin Pérez

Titulo y/o Grado Académico Magister

Doctor () | Magister (x) | Ingeniero () [  Licenciado () | Otro ()
Universidad que labora
Fecha 28/05/2022

Tesis: Sistema de cotizacion con in

Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

teligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa

Autor

Huaman Meza Michele Abelino

Deficiente (0-20) | Regular (21- Bueno (51-

50)

70)

Muy Bueno (71-80)

Excelente (81-100)

Mediante la evaluacién de expertos usted tiene la facultad de calificar la tabla de validacién del
instrumento involucradas mediante una serie de indicadores con puntuaciones especificadas en la
tabla, con la valoracion de 0% - 100%. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items
que crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de los indicadores para su valoracion.

Il. ASPECTOS DE VALIDACION
VALORACION %
INDICADOR CRITERIO 1-20 | 21-50 | 51-70 | 71-80 | 81-100

CLARIDAD Esta formulado 85
apropiadamente.

ACTUALIDAD Es adecuado el avance, la 85
ciencia y tecnologia.

ORGANIZACION Existe una organizacion 85
l6gica

SUFICIENCIA Comprende los aspectos de 85
cantidad y calidad.

INTENCIONALIDAD | Adecuado para valorar los 85
aspectos del sistema
metodoldgico y cientifico.

CONSISTENCIA Estd basado en aspectos 85
tedricos y cientificos.

COHERENCIA En los datos respecto al 85
indicador.

METODOLOGIA Responde al propésito de 85
investigacion.

PERTENENCIA Elinstrumento es adecuado 85
al tipo de investigacién.

Il PROMEDIO DE VALIDACION

TOTAL 85%

V. OPCION DE APLICABILIDAD

(x) Elinstrumento puede ser aplicado, tal como esta elaborado.

() Elinstrumento debe ser mejorado antes de ser aplicado.

FIRMA EXPERTO

/xuuawé Frunie Pz,
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Figura 28: Validacion Instrumento PCA #1

VALIDACION DEL INSTRUMENTO DEL EXPERTO: Porcentaje de cotizaciones aprobadas

V. DATOS GENERALES

Datos del Experto Liendo Arévalo Milner David
Titulo y/o Grado Académico Magister
Doctor () | Magister (X) Ingeniero () | Licenciado () | Otro ()

Universidad que labora

|
Fecha | 28/05/2022

Tesis: Sistema de cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa
Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Autor | Huaman Meza Michele Abelino

Deficiente (0-20) | Regular (21-50) | Bueno (51-70) | Muy Bueno (71-80) [ Excelente (81-100)

Mediante la evaluacién de expertos usted tiene la facultad de calificar la tabla de validacion del
instrumento involucradas mediante una serie de indicadores con puntuaciones especificadas en la
tabla, con la valoraciéon de 0% - 100%. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items
que crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de los indicadores para su valoracién.

VI. ASPECTOS DE VALIDACION

VALORACION %
INDICADOR CRITERIO 1-20 | 21-50 | 51-70 | 71-80 | 81-100

CLARIDAD Esta formulado 80
apropiadamente

ACTUALIDAD Es adecuado el avance, la 80
ciencia y tecnologia.

ORGANIZACION Existe una organizacion I6gica 80

SUFICIENCIA Comprende los aspectos de 80
cantidad y calidad.

INTENCIONALIDAD | Adecuado para valorar los 80
aspectos del sistema
metodolégico y cientifico.

CONSISTENCIA Estd basado en aspectos 80
tedricos y cientificos.

COHERENCIA En los datos respecto al 80
indicador.

METODOLOGIA Responde al propésito de 80
investigacion.

PERTENENCIA El instrumento es adecuado al 80
tipo de investigacion.

VIL. PROMEDIO DE VALIDACION

TOTAL 80 %

VIIl.  OPCION DE APLICABILIDAD

(x) Elinstrumento puede ser aplicado, tal como esta elaborado.

() El'instrumento debe ser mejorado antes de ser aplicado.

FIRMA EXPERTO

78




Figura 29: Validacion Instrumento PCA #2

VALIDACION DEL INSTRUMENTO DEL EXPERTO: Porcentaje de cotizaciones aprobadas

V. DATOS GENERALES

Datos del Experto Acuiia Benites Marlon Frank
Titulo y/o Grado Académico Doctor
Doctor (x) | Magister () Ingeniero () | Licenciado () | Otro ()
Universidad que labora
Fecha 28/05/2022

Tesis: Sistema de cotizacién con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa

Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Autor Huaman Meza Michele Abelino

Deficiente (0-20) | Regular (21-50) | Bueno (51-70) | Muy Bueno (71-80) | Excelente (81-100)

Mediante la evaluacién de expertos usted tiene la facultad de calificar la tabla de validacion del
instrumento involucradas mediante una serie de indicadores con puntuaciones especificadas en la
tabla, con la valoracion de 0% - 100%. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items
que crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de los indicadores para su valoracién.

VI ASPECTOS DE VALIDACION

VALORACION %
INDICADOR CRITERIO 1-20 | 21-50 | 51-70 | 71-80 | 81-100

CLARIDAD Esta formulado 85
apropiadamente.

ACTUALIDAD Es adecuado el avance, la 85
ciencia y tecnologia.

ORGANIZACION Existe una organizacion légica 85

SUFICIENCIA Comprende los aspectos de 85
cantidad y calidad.

INTENCIONALIDAD | Adecuado para valorar los 85
aspectos del sistema
metodoldgico y cientifico.

CONSISTENCIA Estd basado en aspectos 85
tedricos y cientificos.

COHERENCIA En los datos respecto al 85
indicador.

METODOLOGIA Responde al propésito de 85
investigacion.

PERTENENCIA El instrumento es adecuado al 85
tipo de investigacion.

VII. PROMEDIO DE VALIDACION

TOTAL 85%

Vill.  OPCION DE APLICABILIDAD

(x) Elinstrumento puede ser aplicado, tal como esta elaborado.

() Elinstrumento debe ser mejorado antes de ser aplicado.

/)

FIRMA EXPERTO

Dr. Mdrlon Acufia Benites
DNI: 42097456

Ing. de Sistemas / Investigador
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Figura 30: Validacion Instrumento PCA #3

VALIDACION DEL INSTRUMENTO DEL EXPERTO: Porcentaje de cotizaciones aprobadas

V. DATOS GENERALES

Datos del Experto Armando Fermin Pérez
Titulo y/o Grado Académico Magister
Doctor () | Magister (X) | Ingeniero () |  Licenciado () | Otro ()
Universidad que labora
Fecha 28/05/2022

Tesis: Sistema de cotizacién con inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa
Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Autor

Huaman Meza Michele Abelino

Deficiente (0-20) | Regular (21- Bueno (51-

50)

70)

Muy Bueno (71-80)

Excelente (81-100)

Mediante la evaluacién de expertos usted tiene la facultad de calificar la tabla de validacion del
instrumento involucradas mediante una serie de indicadores con puntuaciones especificadas en la
tabla, con la valoracién de 0% - 100%. Asimismo, se exhorta a las sugerencias de cambio de items
que crea pertinente, con la finalidad de mejorar la coherencia de los indicadores para su valoracion.

VL. ASPECTOS DE VALIDACION

VALORACION %
INDICADOR CRITERIO 120 | 21-50 | 51-70 | 71-80 | 81-100

CLARIDAD Es formulado con lenguaje 85
apropiado.

ACTUALIDAD Es adecuado el avance, la 85
ciencia y tecnologia.

ORGANIZACION Existe una organizacion 85
l6gica

SUFICIENCIA Comprende los aspectos de 85
cantidad y calidad.

INTENCIONALIDAD | Adecuado para valorar los 85
aspectos del sistema
metodoldgico y cientifico.

CONSISTENCIA Estd basado en aspectos 85
tedricos y cientificos.

COHERENCIA En los datos respecto al 85
indicador.

METODOLOGIA Responde al propésito de 85
investigacion.

PERTENENCIA Elinstrumento es adecuado 85
al tipo de investigacién.

VII. PROMEDIO DE VALIDACION

TOTAL 85%

VIll.  OPCION DE APLICABILIDAD

(x) Elinstrumento puede ser aplicado, tal como esta elaborado.

() Elinstrumento debe ser mejorado antes de ser aplicado.

FIRMA EXPERTO
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Anexo 07: Prueba Test - Retest

Figura 31: Test Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones.

Ficha de registro

Investigador Huaman Meza Michele | Tipo de prueba Test
Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direccion Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Peru
Motivo Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones
Fecha de inicio | 06/09/2021 Fecha final 24/09/2021
Variable Indicador Medida Formula
Nivel de cumplimiento
Proceso de de entrega de Porcentaje NCEC = NCEA/TCS
cotizacion cotizaciones
Fecha # cotizaciones Total, de Nivel de
N entregadas a tiempo cotizaciones cumplimiento de
(NCEA) solicitadas entrega de
(TCS) cotizaciones (NCEC)
1 | 06/09/2021 5 11 45,45
2 | 07/09/2021 6 13 46,15
3 | 08/09/2021 5 12 41,67
4 | 09/09/2021 6 14 42,86
5 | 10/09/2021 5 11 45,45
6 | 13/09/2021 6 13 46,15
7 | 14/09/2021 5 11 45,45
8 | 15/09/2021 6 14 42,86
9 | 16/09/2021 6 13 46,15
10 | 17/09/2021 5 12 41,67

MAVISTA PROVEETO
DLIAY QIR THV L LVIVL haa e L

~

Fuente: Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC.




Figura 32: Re-Test Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones

Ficha de registro

Investigador Huaman Meza Michele | Tipo de prueba Re-Test
Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direccién Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Peru
Motivo Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones
Fecha de inicio 11/10/2021 Fecha final 29/10/2021
Variable Indicador Medida Formula
Nivel de cumplimiento
Proceso de de entrega de Porcentaje NCEC = NCEA/TCS
cotizacion cotizaciones
Fecha # cotizaciones Total, de Nivel de
N entregadas a tiempo cotizaciones cumplimiento de
(NCEA) solicitadas entrega de
(TCS) cotizaciones (NCEC)

1 | 11/10/2021 5 11 45.45
2 | 12/10/2021 6 13 46.15
3 | 13/10/2021 5 12 41.67
4 | 14/10/2021 5 12 41.67
5 | 15/10/2021 6 13 46.15
6 | 18/10/2021 6 14 42.86
7 | 19/10/2021 6 13 46.15
8 | 20/10/2021 6 13 46.15
9 | 21/10/2021 6 13 46.15
10 | 22/10/2021 5 12 41.67




Figura 33: Test Porcentaje de cotizaciones aprobadas

Ficha de registro

Investigador Huaman Meza Tipo de prueba Test
Michele Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direccion Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Peru
Motivo Cotizaciones aprobadas
Fecha de inicio | 06/09/2021 |  Fechafinal | 24/09/2021
Variable Indicador Medida Formula
Proceso de Porcentaje de PCA =
cotizacién cotizaciones Porcentaje NCA/NTCE
aprobadas
Fecha Numero de Numero total de Porcentaje de
N cotizaciones cotizaciones cotizaciones
aprobadas. enviadas. aprobadas. (PCA)
(NCA) (NTCE)
1 06/09/2021 3 5 60.00
2 07/09/2021 3 6 50.00
3 08/09/2021 3 5 60.00
4 09/09/2021 4 6 66.67
5 10/09/2021 3 5 60.00
6 13/09/2021 3 6 50.00
7 14/09/2021 3 5 60.00
8 15/09/2021 3 6 50.00
9 16/09/2021 3 6 50.00
10 | 17/09/2021 3 5 60.00
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Figura 34: Re-Test Porcentaje de cotizaciones aprobadas

Ficha de registro
Investigador Huaman Meza Tipo de prueba Re-Test
Michele Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direccion Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Peru
Motivo Cotizaciones aprobadas
Fecha de inicio | 11/10/2021 |  Fechafinal | 29/10/2021
Variable Indicador Medida Formula
Proceso de Porcentaje de PCA =
cotizacién cotizaciones Porcentaje NCA/NTCE
aprobadas
Fecha Numero de Numero total de Porcentaje de
N cotizaciones cotizaciones cotizaciones
aprobadas. enviadas. aprobadas. (PCA)
(NCA) (NTCE)

1 11/10/2021 3 5 60.00
2 12/10/2021 3 6 50.00
3 13/10/2021 3 5 60.00
4 14/10/2021 3 5 60.00
5 15/10/2021 3 6 50.00
6 18/10/2021 3 6 50.00
7 19/10/2021 3 6 50.00
8 | 20/10/2021 3 6 50.00
9 | 21/10/2021 3 6 50.00
10 | 22/10/2021 3 5 60.00
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Anexo 07: Pretesty PosTest

Figura 35: PreTest de Nivel de cumplimiento de entrega

Ficha de registro

Investigador Huaman Meza Michele | Tipo de prueba PreTest
Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direccién Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Perl
Motivo Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones
Fecha de inicio 01/04/2022 Fecha final 29/04/2022
Variable Indicador Medida Formula
Nivel de cumplimiento
Proceso de de entrega de Porcentaje NCEC = NCEA/TCS
cotizacion cotizaciones
Fecha # cotizaciones Total, de Nivel de
N entregadas a tiempo cotizaciones cumplimiento de
(NCEA) solicitadas entrega de
(TCS) cotizaciones (NCEC)
1 | 01/04/2022 3 8 37.50
2 | 04/04/2022 4 3 50.00
3 | 05/04/2022 3 6 50.00
4 06/04/2022 4 8 50.00
5 07/04/2022 3 7 42.86
6 | 08/04/2022 4 8 50.00
7 11/04/2022 3 7 42.86
8 12/04/2022 3 8 37.50
9 13/04/2022 5 7 71.43
10 | 18/04/2022 5 8 62.50
11 | 19/04/2022 4 8 50.00
12 | 20/04/2022 3 7 42.86
13 | 21/04/2022 4 9 44.44
14 | 22/04/2022 3 7 42.86
15 | 23/04/2022 4 - 5714
16 | 25/04/2022 4 8 50.00
17 | 26/04/2022 4 7 57.14
18 | 27/04/2022 3 7 42.86
19 | 28/04/2022 4 3 50.00
20 | 29/04/2022 4 9 44.44
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Figura 36: PostTest Nivel de cumplimiento de entrega

Ficha de registro

Investigador Huaman Meza Michele | Tipo de prueba PostTest
Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direccion Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Perd
Motivo Nivel de cumplimiento de entrega de cotizaciones
Fecha de inicio 30/05/2022 Fecha final 24/06/2022
Variable Indicador Medida Formula
Nivel de cumplimiento
Proceso de de entrega de Porcentaje NCEC = NCEA/TCS
cotizacion cotizaciones
Fecha # cotizaciones Total, de Nivel de
N entregadas a tiempo cotizaciones cumplimiento de
(NCEA) solicitadas entrega de
(TCS) cotizaciones (NCEC)
1 | 30/30/2022 5 7 71.43
2 | 31/30/2022 6 8 75.00
3 | 01/06/2022 6 7 85.71
4 | 02/06/2022 6 8 75.00
5 | 03/06/2022 5 7 71.43
6 | 06/06/2022 7 8 87.50
7 | 07/06/2022 6 7 85.71
8 | 08/06/2022 7 8 87.50
9 | 09/06/2022 5 7 71.43
10 | 13/06/2022 5 7 71.43
11 | 14/06/2022 5 8 62.50
12 | 15/06/2022 6 7 85.71
13 | 16/06/2022 6 9 66.67
14 | 16/06/2022 6 7 85.71
15 | 17/06/2022 7 8 87.50
16 | 20/06/2022 6 7 85.71
17 | 21/06/2022 6 8 75.00
18 | 22/06/2022 6 8 75.00
19 | 23/06/2022 5 7 71.43
20 | 24/06/2022 6 8 75.00
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Figura 37: PreTest Porcentaje de cotizaciones aprobadas

Ficha de registro
Investigador Huaman Meza Tipo de prueba PreTest
Michele Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direcciéon Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Peru
Motivo Porcentaje de cotizaciones aprobadas
Fecha de inicio 01/04/2022 Fecha final I 29/04/2022
Variable Indicador Medida Formula
Proceso de Porcentaje de PCA =
cotizacién cotizaciones Porcentaje NCA/NTCE
aprobadas
Ndmero de Namero total de Porcentaje de
N Fecha cotizaciones cotizaciones cotizaciones
aprobadas. enviadas. aprobadas. (PCA)
(NCA) (NTCE)
1 01/04/2022 2 3 66.67
2 | 04/04/2022 3 4 75.00
3 05/04/2022 1 3 33.33
4 | 06/04/2022 5 4 50.00
5 07/04/2022 1 3 33.33
6 08/04/2022 2 4 50.00
7/ 11/04/2022 1 3 33.33
8 12/04/2022 2 3 66.67
9 | 13/04/2022 N 5 20.00
10 18/04/2022 2 5 40.00
11 19/04/2022 > 4 50.00
12 20/04/2022 1 3 33.33
13 21/04/2022 2 4 50.00
14 22/04/2022 2 3 66.67
15 23/04/2022 3 4 75.00
16 25/04/2022 2 4 50.00
17 26/04/2022 2 4 50.00
18 27/04/2022 2 3 66.67
19 28/04/2022 2 4 50.00
20 | 29/04/2022 2 4 50.00
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Figura 38: PostTest Porcentaje de cotizaciones aprobadas

Ficha de registro
Investigador Huaman Meza Tipo de prueba PostTest
Michele Abelino
Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC
Direcciéon Cal. Santa Rosa Nro. S/n C.P. Buenavista, Huayllacayan,
Bolognesi, Ancash, Peru
Motivo Porcentaje de cotizaciones aprobadas
Fecha de inicio 30/05/2022 Fecha final I 24/06/2022
Variable Indicador Medida Formula
Proceso de Porcentaje de PCA =
cotizacién cotizaciones Porcentaje NCA/NTCE
aprobadas
Ndmero de Namero total de Porcentaje de
N Fecha cotizaciones cotizaciones cotizaciones
aprobadas. enviadas. aprobadas. (PCA)
(NCA) (NTCE)
1 30/05/2022 4 5 80.00
2 31/05/2022 4 6 66.67
3 01/06/2022 4 6 66.67
4 02/06/2022 4 6 66.67
5 03/06/2022 4 5 80.00
6 06/06/2022 5 7 71.43
7/ 07/06/2022 4 6 66.67
8 08/06/2022 5 7 71.43
9 09/06/2022 3 5 60.00
10 | 10/06/2022 4 5 80.00
11 | 13/06/2022 4 5 80.00
12 | 14/06/2022 5 6 83.33
13 | 15/06/2022 4 6 66.67
14 | 16/06/2022 4 6 66.67
15 | 17/06/2022 4 7 57.14
16 | 20/06/2022 5 6 83.33
17 | 21/06/2022 4 6 66.67
18 | 22/06/2022 5 6 83.33
19 | 23/06/2022 4 5 80.00
20 | 24/06/2022 4 6 66.67
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Anexo 08: Pruebas realizadas y constancias

Figura 39: Prueba de plagio Turnitin
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Actualmente el avance de la tecnologia se desarrolla a un ritmo muy rapido donde
sin notarlo afecta & todos. Por ello estas tecnologias existentes tendran un
impacto positivo o negativo en las compafiias de acuerdo como se manejan. En
ese mismo contexto las empresas deben estar de la mano con el uso de las
tecnologias para aprovechar e incrementar sus oportunidades con respecto a sus
competidores.

Los sistemas de cotizacion actualmente existen pocas que tengan muchas
funcionalidades. Por consiguiente, se abren un mundo de ideas mas para poder
crear nuevos sistemas con nuevas funcionalidades que se pueden ir ajustando al
tipo de empresa y necesidades(Ashokkumar, Kiriti and Ram, 2019). Por ofro lado,
en Ecuador lag pequeias y medianas empresa han sido muy afectadas por el
confinamiento Eausa de la pandemia (covid-19) paralizando las actividades ha
llevado a los empresarios a repensar los modelos de negocio tradicionales y

dando un papel muy importante al uso de las tecnologias (Rodriguez et al., 2020)

La oportunidad de la IA en el Peru esta cambiando con la forma en que se
producen, consumimos, comerciaban y en la forma en que se trabaja porque
actualmente las maquinas pueden hacer trabajos complejos como lo haria una

Versién solo texto del informe

0
22 %

< >

Se estdn viendo fuentes estandar

g
a1 Ver fuentes en inglés (Beta)
22 Verfuentes en inglés (Beta)
.-_l Coincidencias
Y ‘] repositorio.ucv.edu.pe 99% >
Fuente de Internet
i 2 Entregado a Universida 3% 5
— Trabajo del estudiante
— 3 hdl.handle.net 3% b
Fuente de Internet
4 dad.unison.mx ‘]% 5

Fuente de Internet

5 www.researchgate.net <"] % 5

Fuente de Internet

A repositorio.upn.edu.pe 1% N

Alta resolucién g —— Q

Fuente: Turniting.com

89



Figura 40: Constancia de traduccion Abstract

This document has been translated by the Translation and Interpreting Service of Cesar

Vallejo University and it has been revised by the native speaker of English: Mark Stables.

Dr. Ana Gonzales Castafieda

Professor of the School of Languages
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Anexo 09: Desarrollo de sistema de cotizacidon con inteligencia artificial e

inteligencia de negocios basado en la metodologia agil Scrum
DESARROLLO
1. Introduccién.

En esta parte del proyecto de investigacion se detalla el desarrollo e
implementacién  del sistema “SISTEMA DE COTIZACION CON
INTELIGENCIA ARTIFICIAL E INTELIGENCIA DE NEGOCIOS PARA LA
EMPRESA BUENAVISTA PROYECTOS INMOBILIARIOS SAC”. El desarrollo
de este proyecto es usar los pasos de la metodologia Scrum para se realizara
entregas y reportes del avance del proyecto de forma iterativa e incremental

por periodos de 1 a 2 semanas con nombre SPRINTS.

ALCANCE
Este documento va a describir el plan o estructura de desarrollo para realizar la
implementacion para el proceso de cotizaciones el cual se realizara en un

promedio de 2 Meses

2. Descripcién general de la metodologia.

2.1 Fundamentacion.

Se basa en un ritmo de trabajo sostenible porque se adapta facilmente a los
posibles cambios de manera rapida consiguiente un desempefio bueno y de

forma constante.

e Permite dimensionar el proyecto.

e Establece fechas de entregas.

e Facil aprendizaje.

e Feedbacks rapidos y precisos.

e Obtener productos minimos pero funcionales

2.2 Valores de trabajo.

Los valores que estan listados seran practicados por todas las personas que se
encuentren involucrados en el proyecto para que se tenga éxito tanto el
proyecto como en la ejecucion de la metodologia Scrum.

e Foco: Todos se centran en los Sprint y los objetivos en el desarrollo de

proyecto.
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e Apertura: El equipo de desarrollo y los interesados estan de acuerdo en ser
abiertos con todo el trabajo y con los desafios de su realizacion.

e Respeto: Todos los miembros tienen que guardar respeto en diferentes
aspectos.

e Compromiso: Todos los involucrados estan comprometidos a llegar a los

objetivos.
3. Roles
Tabla 11 — Roles del proyecto y responsables.
Rol Nombre
Scrum Master Ing. Huaman Meza Elias
Team Member Br. Huaman Meza Michele Abelino
Product Owner Cr. Espiritu Cérdova Shamir Varony
Tabla 12 — Implicados del proyecto
ROL IMPLICADOS
Scrum Master Equipo de Desarrollo
Team Member
Product Owner Empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC

Tabla 13 — Matriz de impacto
PRIORIDAD

Muy alta
Alta
Media
Baja
Muy baja

R INWA~ O

3.1Responsabilidades del Equipo de desarrollo.

Producto Owner.

e Persona que sabe el flujo y proceso del negocio, debe de tener la capacidad
de siempre estar disponible y tomar decisiones, debe de saber como se

desarrollara el proyecto.

Scrum Master.

e Saber y establecer estrategias para una gestion eficiente del Product

Backlog.

e Garantizar que el Product Owner sepa como organizar el Product Backlog
para elevar el valor.

e Proveer eventos de Scrum cuando se solicite o necesite.
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Team Member.

4.

Desarrollar el proyecto realizando las historias de usuarios que
corresponden a cada sprint.
Cumplir con los entregables en las fechas establecidas.

Artefactos

4. 1Historia de usuario

A continuacion, se mostraran las tablas de historias de usuarios en las cuales

se describen cada uno de los requerimientos que el cliente solicita y con las

funcionalidades que tendra el sistema.

Tabla 14: Historia de Usuario 01

HISTORIA DE USUARIO

NUumero HU-001 Usuario Administrador
Nombre Base de datos | Estimacion 2 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

Crear una instancia de tipo RDS (Servicio de base de datos) en Amazon
Web Service para base de datos PostgreSQL.
Crear conexion Amazon RDS a PostgreSQL desktop.

Crear base de datos con nombre “awscotizaciones”.

Crear tablas llamadas (cotizaciones, cliente, categoria_producto, rol,
usuario, cuenta_bancaria, datos_empresa, detalle_cotizaciones, estado,
estado_cotizaciones, producto, flujo_cotizaciones, historico_producto,
preciopredecido_producto, proveedor, tipo_cotizacion, unidad _medida).

Observaciones

La estructura de la base de datos se encontrara con cambios durante la
ejecucion del proyecto.
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Tabla 15: Historia de usuario 02

HISTORIA DE USUARIO

Numero HU-002 Usuario Administrador y colaborador
Nombre Login Estimacion | 3 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable

Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

e Crear interfaz central del login con el nombre de la empresa.

e Crear dos inputs, uno de tipo texto y password respectivamente.

e Anadir icono representativo para cada input.

e Crear un botén “Ingresar” con la funcién de ingresar al sistema.

e Crear funcionalidad de validar las credenciales de acceso mediante
autenticacion JWT (JSON Web Token Authentication) para los usuarios.

e En caso de no autentifigue o pase un tiempo sin usar el sistema debe
regresar al Login para ingresar nuevamente.

Observaciones

e El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
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Tabla 16: Historia de Usuario 03

HISTORIA DE USUARIO

Nudmero HU-003 Usuario Administrador, colaborador
Nombre Mantenimiento de usuario | Estimacion | 3 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Usuario.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte en la tabla
usuarios.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos de la
tabla usuario (idestado, idrol, nomusuario, claveusuario y correousuario) que
permita registrar en la tabla usuarios.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
usuario (idestado, idestado, idrol, nomusuario, claveusuario y correousuario)
que permita actualizar en la tabla usuarios.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
usuario (idusuario) que permita eliminar en la tabla usuarios.

Crear en el controlador una API con nombre “EditarPassword” con los campos
de la tabla usuario (idusuario y claveusuario) que permita actualizar en la base
de datos la clave.

Crear en el controlador una API con nombre “ValidadUsuarioExiste” con los
campos de la tabla usuario (user y password) que permita validar en la base de
datos si existe el usuario.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: Estado debe ser de tipo combo
box con items (Activo e Inactivo), Rol debe ser de tipo combo box con los items
(Colaborador y Administrador), Usuario, clave y correo de tipo input.

El input usuario solo debe aceptar letras a-z A-Z.

El input clave no se debe de mostrar y debe estar encriptada.

El input correo debe validar y solo debe aceptar correo como el modelo
“nombre@organizacion.tipo”.

Crear un componente tabla donde se listen los usuarios creados con los
siguientes campos (ID, Estado, Usuario, Rol y Correo).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de usuario.

Crear botén “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar
usuario con los campos (Estado, rol, usuario clave y correo)

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar
solo los campos Estado, Rol, Usuario y correo.

Crear un boton “Eliminar” color rojo que permita eliminar a los usuarios.

Crear un boton “Editar Contrasefia” color anaranjado que permita editar solo el
input clave.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
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Tabla 17: Historia de usuario 4

HISTORIA DE USUARIO

Nudmero HU-004 Usuario Administrador
Nombre Mantenimiento Roles Estimacion | 2 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Roles.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte y liste los
datos de la tabla rol de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos de la
tabla rol (nomrol y fecharegistro) que permita registrar en la tabla rol de la base
de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
rol (idrol y nomrol) que permita actualizar en la tabla rol de la base de datos
cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
rol (idrol) que permita eliminar en la tabla rol de la base de datos cotizacion.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: “nombre” de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Crear un componente tabla donde se listen los roles creados con los siguientes
campos (ID, Nombre de Rol y fecha).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de rol.

Crear boton “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar
los estados con los campos (Rol).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar
solo los campos de la tabla rol (nombre).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a los roles.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
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Tabla 18: Historia de usuario 05

HISTORIA DE USUARIO

NUumero HU-006 Usuario Administrador y colaborador
Nombre Mantenimiento clientes | Estimacion | 2.5 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Cliente.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte en la tabla
clientes.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos de la
tabla usuario (idestado, nomcliente, ruccliente, direccionCliente,
referenciacliente, correoCliente y telefonocliente) que permita registrar en la
tabla clientes.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
usuario (idCliente, idestado, nomcliente, ruccliente, direccionCliente,
referenciacliente, correoCliente y telefonocliente) que permita actualizar en la
tabla clientes.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
usuario (idcliente) que permita eliminar en la tabla clientes.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: Estado debe ser de tipo combo
box con items (Activo e Inactivo), nombre, ruc, direccién, referencia, correo y
teléfono de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Los inputs direccién y referencia solo debe aceptar letras a-z A-Z 0-9.

Los inputs ruc y teléfono solo debe aceptar numero 0-9 con un tamafio de 9y
11 respectivamente.

El input correo debe validar y solo debe aceptar correo como el modelo
“nombre@organizacion.tipo”.

Crear un componente tabla donde se listen los usuarios creados con los
siguientes campos (ID, Estado, Nombre, Ruc, Direccion, Referencia, Correo,
Teléfono y fecha).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de cliente.

Crear botén “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar
usuario con los campos (Estado, nombre, ruc, direccion, referencia, correo y
teléfono).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar
solo los campos estado, nombre, ruc, direccion, referencia, correo y teléfono.
Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a los clientes

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
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Tabla 19: Historia de usuario 06

HISTORIA DE USUARIO

NUumero HU-006 Usuario Administrador y
colaborador

Nombre Mantenimiento Proveedores | Estimacion 2.5 dias

Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Proveedor.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte en la tabla
los proveedores.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos de la
tabla  usuario (idestado, nomcliente, ruccliente, direccionCliente,
referenciacliente, correoCliente y telefonocliente) que permita registrar en la
tabla proveedores.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
usuario (idCliente, idestado, nomcliente, ruccliente, direccionCliente,
referenciacliente, correoCliente y telefonocliente) que permita actualizar en la
tabla proveedores.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
usuario (idcliente) que permita eliminar en la tabla proveedores.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: Estado debe ser de tipo combo
box con items (Activo e Inactivo), nombre, ruc, direccion, referencia, correo y
teléfono de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Los inputs direccidn y referencia solo debe aceptar letras a-z A-Z 0-9.

Los inputs ruc y teléfono solo debe aceptar numero 0-9 con un tamafio de 9y
11 respectivamente.

El input correo debe validar y solo debe aceptar correo como el modelo
“nombre@organizacion.tipo”.

Crear un componente tabla donde se listen los usuarios creados con los
siguientes campos (ID, Estado, Nombre, Direccion, Correo, Teléfono y fecha).
Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de cliente.

Crear botén “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar
usuario con los campos (Estado, nombre, direccion, correo y teléfono).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar
solo los campos (Estado, nombre, direccién, correo y teléfono).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a los clientes.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
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Tabla 20: Historia de usuario 07

HISTORIA DE USUARIO

NUmero HU-007 Usuario Administrador y colaborador
Nombre Mantenimiento Producto | Estimacion | 4 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Producto.js

Crear en el controlador una APl con nombre “Listado” que consulte y liste los datos de
la tabla producto de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una API con nombre “Registrar’ con los campos de la tabla
producto (idestado, idunidadmedida, idproveedor, idcategoriaproducto, nomproducto,
preciocompra y precioventa) que permita registrar en la base de datos cotizacion.
Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
producto (idproducto, idestado, idunidadmedida, idproveedor, idcategoriaproducto,
nomproducto, preciocompra y precioventa) que permita actualizar en la base de datos
cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
producto (idproducto) que permita eliminar los productos de la base de datos
cotizacion.

Crear en el controlador una API con nombre “regHistoriaProducto” con los campos de
la tabla producto (idproducto, preciocompra y precioventa) que permita registrar los
precios histéricos en la tabla histérico_producto.

Crear en el controlador una APl con nhombre “regHistoriaPredecido” con los campos de
la tabla producto (idproducto y precioventapredecido) que permita registrar los precios
predecido en la tabla preciopredecido_producto.

Crear en el controlador una APl con nombre “ProcesarPrediccionPrecioProducto” con
los campos de la tabla (idproducto) que permita predecir el precio futuro.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: Estado debe ser de tipo combo box con
items (Activo e Inactivo), nombre, ruc, direccién, referencia, correo y teléfono de tipo
input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

El input direccidn solo debe aceptar letras a-z A-Z 0-9.

El input teléfono solo debe aceptar numero 0-9 con un tamafio de 9.

El input correo debe validar y solo debe aceptar correo como el modelo
“nombre@organizacion.tipo”.

Crear un componente tabla donde se listen los productos creados con los siguientes
campos (ID, Estado, Nombre, Direccion, Correo, Teléfono y fecha).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de producto.

Crear botén “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar los
productos con los campos (Estado, nombre, direccién, correo y teléfono).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar solo los
campos de los productos (Estado, nombre, direccion, correo y teléfono).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a los productos.

Observaciones

99




100



Tabla 21: Historia de usuario 08

HISTORIA DE USUARIO

NUumero HU-008 Usuario Administrador y colaborador
Nombre Mantenimiento Estado Estimacion | 2 dias
Prioridad 4 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Estado.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte y liste los
datos de la tabla estado de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos de la
tabla estado (nomestado y fecharegistro) que permita registrar en la base de
datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
estado (idestado y nomestado) que permita actualizar en la tabla estado de la
base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
estado (idestado) que permita eliminar en la tabla estado de la base de datos
cotizacion.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: Estado de tipo input.

El input estado, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Crear un componente tabla donde se listen los estados creados con los
siguientes campos (ID, Estado y fecha).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de estado.

Crear boton “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar
los estados con los campos (Estado).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar
solo los campos de la tabla estado (nombre).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a los estados.

Observaciones

Los usuarios de que tenga el rol de administrador y cotizador es el que puede
realizar las modificaciones a los estados.
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Tabla 22 Historia de usuario 09

HISTORIA DE USUARIO

Numero HU-009 Usuario Administrador
Nombre Mantenimiento Categoria Estimacién 2 dias
Prioridad 4 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Unidadmedida.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte y
liste los datos de la tabla categoria_producto de la base de datos
cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos
de la tabla categoria_producto (nomcategoriaproducto) que permita
registrar en la tabla categoria_producto de la base de datos cotizacion.
Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de
la tabla unidad_medida (idcategoriaproducto y nomcategoriaproducto)
gue permita actualizar en la tabla categoria_producto de la base de
datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de
la tabla categoria_producto (idcategoriaproducto) que permita eliminar
en la tabla rol de la base de datos cotizacion.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: “nombre” de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Crear un componente tabla donde se listen las unidades de medida
creados con los siguientes campos (ID, Nombre categoria).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de categoria.

Crear boton “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para
registrar las unidades de medida con los campos (nombre).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para
actualizar solo los campos de la tabla categoria_producto (nombre).
Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a las
categorias.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma péagina a través de modal.
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Tabla 23: Historia de usuario 10

HISTORIA DE USUARIO

Nudmero HU-010 Usuario Administrador
Nombre Mantenimiento Unidad de medida | Estimacion 2 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Unidadmedida.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte y liste los
datos de la tabla unidad_medida de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos de la
tabla unidad_medida (nomunidadmedida y descripcion) que permita registrar
en la tabla unidad_medida de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
unidad_medida (idunidadmedida, nomunidadmedida y descripcion) que permita
actualizar en la tabla unidad_medida de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
unidad_medida (idunidadmedida) que permita eliminar en la tabla rol de la base
de datos cotizacién.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: “nombre” de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Crear un componente tabla donde se listen las unidades de medida creados
con los siguientes campos (ID, Nombre unidad medida y descripcion).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de unidad de medida.
Crear botén “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar
las unidades de medida con los campos (nombre).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar
solo los campos de la tabla unidad_medida (nombre).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a las unidades de
medida.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
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Tabla 24 Historia de usuario 11

HISTORIA DE USUARIO

NUumero HU-011 Usuario Administrador y
colaborador

Nombre Mantenimiento de cotizaciones | Estimacion 6 dias

Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Cotizacion.js

Crear en el controlador una APl con nombre “Listado” que consulte y liste los
datos de la tabla cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Registrar’ con los campos de la
tabla cotizaciones (idusuario, idcliente, idestadocotizacion, idtipocotizacion,
idcuentabancaria, subtotalcotizacion, igv, total, fechacotizacion, detalle) que
permita registrar en la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
cotizaciones (idcotizacion, idusuario, idcliente, idestadocotizacion,
idtipocotizacion, idcuentabancaria, subtotalcotizacion, igv, total,
fechacotizacion, detalle) que permita actualizar en la base de datos cotizacion.
Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
cotizaciones (idcotizacion) que permita eliminar las cotizaciones de la base de
datos cotizacion.

Crear en el controlador una API con nombre “ListadoDetalle” con el campo de
la tabla cotizaciones por el (idcotizacion) que permita listar los detalles en la
tabla detalle_cotizacion.

Crear en el controlador una API con nombre “regFrujoCotizacion” con los
campos de la tabla cotizaciones (idcotizacion y idestadocotizacion) que permita
registrar los estados de las cotizaciones en la tabla flujo_cotizacion.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: Estado debe ser de tipo combo
box con items (Activo e Inactivo), nombre, ruc, direccion, referencia, correo y
teléfono de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

El input direccion solo debe aceptar letras a-z A-Z 0-9.

El input teléfono solo debe aceptar numero 0-9 con un tamafio de 9.

El input correo debe validar y solo debe aceptar correo como el modelo
“nombre@organizacion.tipo”.

Crear un componente tabla donde se listen los productos creados con los
siguientes campos (ID, Estado, Nombre, Direccién, Correo, Teléfono y fecha).
Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de producto.

Crear botén “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar
los productos con los campos (Estado, nombre, direccién, correo y teléfono).
Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar
solo los campos de los productos (Estado, nombre, direccion, correo y
teléfono).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar a los productos.

Observaciones

Los usuarios de que tenga el rol de administrador y cotizador es el que puede
realizar las modificaciones a las cotizaciones.
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Tabla 25: Historia de usuario 12

HISTORIA DE USUARIO

NUmero HU-012 Usuario Administrador
Nombre Mantenimiento estado cotizaciones | Estimacion 2 dias
Prioridad 4 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Estadocotizaciones.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte y liste los datos de
la tabla estado_cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una API con nombre “Registrar’ con los campos de la tabla
estado_cotizaciones (homunidadmedida y descripcion) que permita registrar en la tabla
estado_cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
estado_cotizaciones (idunidadmedida, nomunidadmedida y descripcion) que permita
actualizar en la tabla estado_cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
estado_cotizaciones (idestadocotizaciones) que permita eliminar en la tabla rol de la
base de datos cotizacion.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: “nombre” de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Crear un componente tabla donde se listen las unidades de medida creados con los
siguientes campos (ID, Nombre de estado).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de estado de cotizaciones.

Crear boton “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar las
unidades de medida con los campos (nombre).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar solo los
campos de la tabla estado_cotizaciones (nombre).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar al estado cotizaciones.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
Los estados en las cotizaciones son: Pendiente, Enviado, Aprobado y
rechazado.
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Tabla 26: Historia de usuario 13

HISTORIA DE USUARIO

NUmero HU-013 Usuario Administrador
Nombre Mantenimiento tipo cotizaciones Estimacion 2 dias
Prioridad 4 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Tipocotizaciones.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte y liste los datos de
la tabla tipo_cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una API con nombre “Registrar’ con los campos de la tabla
tipo_cotizaciones (nomunidadmedida y descripcion) que permita registrar en la tabla
tipo _cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
tipo_cotizaciones (idtipocotizacion, nomtipocotizacion) que permita actualizar en la
tabla tipo_cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
tipo_cotizaciones (idtipocotizacion) que permita eliminar en la tabla rol de la base de
datos cotizacion.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: “nombre” de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Crear un componente tabla donde se listen las unidades de medida creados con los
siguientes campos (ID, Nombre de tipo).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de estado de cotizaciones.

Crear boton “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar el tipo
de cotizaciones en el campo (nombre).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar solo los
campos de la tabla tipo _cotizaciones (nombre).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar al tipo de cotizaciones.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
Los tipos de cotizaciones son: suma alzada y precio unitarios.
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Tabla 25: Historia de usuario 14

HISTORIA DE USUARIO

NUmero HU-014 Usuario Administrador
Nombre Mantenimiento cuenta bancaria Estimacion 1 dia
Prioridad 4 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

BackEnd

Crear controlador llamado Cuentabancaria.js

Crear en el controlador una API con nombre “Listado” que consulte y liste los datos de
la tabla cuenta_bancaria de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una API con nombre “Registrar’ con los campos de la tabla
cuenta_bancaria (nomcuentabancaria, nomcuentabancaria y moneda) que permita
registrar en la tabla cuenta_bancaria de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Editar” con los campos de la tabla
cuenta_bancaria (idcuentabancaria, nomcuentabancaria y moneda) que permita
actualizar en la tabla estado_cotizaciones de la base de datos cotizacion.

Crear en el controlador una APl con nombre “Eliminar” con el campo de la tabla
cuenta_bancaria (idcuentabancaria) que permita eliminar en la tabla rol de la base de
datos cotizacion.

FrontEnd

Crear un formulario con los siguientes campos: “nombre” de tipo input.

El input nombre, solo debe aceptar letras a-z A-Z.

Crear un componente tabla donde se listen las unidades de medida creados con los
siguientes campos (ID, Nombre cuenta y moneda).

Crear filtro tipo search que permita filtrar por nombre de cuentas bancarias.

Crear boton “Nuevo” de color morado que permita abrir un modal para registrar las
unidades de medida con los campos (nombre).

Crear botén “Modificar” color blanco que permita abrir un modal para actualizar solo los
campos de la tabla cuenta_bancaria (nombre).

Crear un botén “Eliminar” color rojo que permita eliminar al estado cotizaciones.

Observaciones

El formulario debe verse en la misma pagina a través de modal.
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Tabla 26: Historia de usuario 15

HISTORIA DE USUARIO

NUumero HU-015 Usuario Administrador
Nombre Mantenimiento de reporte | Estimaciéon | 4 dias
Prioridad 5 Riesgo Muy alta

Responsable | Huaman Meza Michele — Team Member

Actividades

Crear modulo reporte.

Crear reportes con los dos indicadores planteados en la investigacion.
o Nivel de cumplimiento de entrega.
o Porcentaje de cotizaciones aprobadas.

Crear reportes solicitados por parte los usuarios.
o Porcentaje por tipo de cotizaciones

o Porcentaje de productos méas cotizados

o Porcentaje de numero de cotizaciones por clientes

Observaciones

Los reportes deben crearse por medio de la herramienta Power Bl Service.

Se debe crear cubo OLAP.
Los reportes deben ser dinamicos.
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Product Backlog (Pila del producto)

Tabla 27: Product Backlog

Requerimientos Funcionales

item Requerimiento H. U Estimacion | Prioridad
(Dias)

RF-001 | El sistema debe tener una base de datos | HU-01 1 5
relacional para almacenar los datos.

RF-002 | El almacenamiento de los datos debe estar en | HU-01 1 5
un servicio de la nube.

RF-003 | El sistema debe tener una interface de inicio | HU-02 1 4
de sesion (login).

RF-004 | El login debe validar las credenciales mediante | HU-02 1 5
un mecanismo (JWT).

RF-005 | El sistema debe cerrar sesion después de 15 | HU-02 1 3
minutos que no se use.

RF-006 | El sistema debe tener un médulo de usuario HU-03 1 4

RF-007 | El médulo usuario debe tener opciones de | HU-03 2 5
registrar, listar, actualizar y eliminar.

RF-008 | El sistema debe tener un modulo de roles de | HU-04 1 4
usuarios Administrador y colaborador.

RF-009 | EI médulo roles debe tener opciones de | HU-04 1 5
registrar, listar, actualizad y eliminar.

RF-010 | El sistema debe tener un mddulo de cliente. HU-05 0.5 4

RF-011 | El médulo cliente debe tener opciones de | HU-05 2 5
registrar, listar, actualizar y eliminar.

RF-012 | El sistema debe tener un modulo de | HU-06 0.5 4
proveedor.

RF-013 | El médulo proveedor debe tener opciones de | HU-06 2 5
registrar, listar, actualizad y eliminar.

RF-014 | El sistema debe tener un médulo de producto. | HU-07 0.5 4

RF-015 | El médulo producto debe tener opciones de | HU-07 0.5
registrar, listar, actualizar y eliminar.

RF-016 | El modulo producto deber guardar las historias | HU-07 1 4
de precios de los productos.

RF-017 | El médulo producto debe mostrar precios | HU-07 2 5
predecido usando el histérico de precios por
medio de la inteligencia artificial.

RF-018 | El sistema debe tener un modulo de estado | HU-08 1 4
activo e inactivo de productos, proveedores,
clientes.

RF-019 | El médulo estado debe tener opciones de | HU-08 1 5
registrar, listar, actualizad y eliminar.

RF-020 | El sistema debe tener un médulo de categoria | HU-09 1 4
de producto.

RF-021 | El médulo categoria de producto debe tener | HU-09 1 5
opciones de registrar, listar, actualizad y
eliminar.

RF-022 | El sistema debe tener un médulo de unidades | HU-10 1 4
de medida de los productos.

RF-023 | El médulo unidades de medida debe tener | HU-10 1 5
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opciones de registrar, listar, actualizad y
eliminar.

RF-024

El sistema debe tener un moddulo de
cotizacion.

HU-11

0.5

RF-025

El modulo cotizacion debe tener opciones de
registrar, listar, actualizar y eliminar.

HU-11

0.5

RF-026

La opcién registrar debe y tener la opcion de
seleccionar el estado (Pendiente, enviado,
aprobado y rechazado), responsable, usuario,
cliente, tipo de cotizaciébn (Suma alzada y
precios unitarios) y cuenta bancaria,

HU-11

RF-027

El sistema debe contar con la opcién de
agregar productos a la cotizacion.

HU-11

RF-028

El sistema debe mostrar el precio predecido
basados en historias los precios de los
productos.

HU-11

RF-029

El sistema debe tener botones para cambiar
los estados de la cotizacién en caso debe ser
cambiado de estado.

HU-11

RF-030

El sistema debe tener un moédulo de estado de
cotizacién pendiente, enviado, aprobado y
rechazado de las cotizaciones.

HU-12

RF-031

El médulo estado de cotizaciones debe tener
opciones de registrar, listar, actualizar y
eliminar.

HU-12

RF-032

El sistema debe tener un mdédulo de tipo de
cotizacién suma alzada y precio unitarios de
las cotizaciones.

HU-13

RF-033

El médulo tipo de cotizaciones debe tener
opciones de registrar, listar, actualizar y
eliminar.

HU-13

RF-034

El sistema debe tener un médulo de cuenta
bancaria.

HU-14

0.5

RF-035

El médulo tipo de cotizaciones debe tener
opciones de registrar, listar, actualizad y
eliminar.

HU-14

0.5

RF-036

El sistema debe tener un médulo de reporte

HU-15

1.5

RF-037

Los reportes deben ser creados a través de
una herramienta de inteligencia de negocios.

HU-15

0.5

RF-038

Se debe de mostrar del primer indicador nivel
de cumplimiento de entrega de cotizaciones.

HU-15

0.5

RF-039

Se debe de mostrar el reporte de segundo
indicador porcentaje de cotizaciones
aprobadas.

HU-15

0.5

RF-040

Se deben de mostrar més indicadores que han
sido solicitados.

HU-15
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Requerimientos no funcionales

Tabla 28:

Requerimientos no funcionales

Requerimientos no funcionales

item Requerimiento Descripcion

RNF-001 | Accesibilidad El sistema debera validar los accesos de los usuarios
de formar correcta.

RNF-002 | Usabilidad El tiempo de aprendizaje del sistema por un usuario
debera ser en un tiempo corto.

RNF-003 | Integridad El sistema debe asegurar que los datos estén
protegidos del acceso no autorizado.
El sistema debe poseer interfaces graficas bien
formadas.
El sistema debe tener un disefio amigable e intuitivo al
usuario.

RNF-004 | Confidencialidad | El sistema debe garantizar que los datos estén
seguros.

RNF-005 | Disponibilidad El sistema debe estar siempre disponible al personal
de la empresa.

RNF-006 | Rendimiento El sistema debe ser robusto por medio de tecnologias
actuales.

RNF-007 | Soporte El sistema debe ser de facil entendimiento para

garantizar que se pueda corregir fallar o que en el
futuro la aplicacion pueda escalar crear mas modulos.

Lista de Pendiente de Sprint (Sprint Backlog)

Tabla 29: Product Backlog

Sprint Requerimientos Estimacién (Dias)
Sprint 0 | Antes de iniciar se deben de disefiar los 5
prototipos (mockup) de como quedara el
sistema de cotizacion.
Sprint1 | HU-001, HU-002, HU-003, HU-004. 10
Sprint 2 | HU-005, HU-006. 5
Sprint3 | HU-007, HU-008, HU-009, HU-010. 10
Sprint4 | HU-011, HU-012, HU-013. 10
Sprint5 | HU-014, HU-015 5
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ACTA DE REUNION DE APERTURA DEL SPRINT 0

Figura 41: Acta de apertura Sprint O

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION
empresa Buenavista Proyectos PLANIFICACION SPRINT
Inmobiliarios SAC” 0

1. Informacion General

Fecha de realizacion | 11/04/2022
Numero de Sprint 0

Participantes e Michele Huaman Meza
e Espiritu Cérdova Shamir Varony

e Elias Huaman Meza

2. Objetivos de la reunién
Se trataron los siguientes temas:

v Inicio formal del proyecto.
v Preparacion Sprint 0

2.1 Inicio formal del proyecto

Se dio inicio al proyecto el cual denominaremos “Sistema de cotizacién con
inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa Buenavista
Proyectos Inmobiliarios SAC”.

2.2 Preparacion del sprint 0

En la reunién se llevé a cabo para recolectar informacién y desarrollar el Sprint
0 con los siguientes mantenimientos y sus historias de usuario.

« Disefo y creacion de prototipos del sistema de cotizacion.

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.




Figura 42: Prototipo Login
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Figura 43: Mantenimiento usuario Listar

Buenavista Proyectos Inmobiliarios

<] L-I‘> X Q { https:/ /www.bpi/login.com

N D

MENU

=2

&
¢

ExE

MANTENIMIENTO DE USUARIOS

1D | Estado Rol Usuario Carreo Fecha (-Buscar por nombre).
US1| Activo | Administrador | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022

US1| Active | Administrader | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022 -

US1| Activo | Administrador | mhuaman | michelehm10@gmail.com | 12-12-2022

US1| Activo | Administrador | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022

Us1| Active | Administrader | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022

US1| Activo | Administrador | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022

US1| Active | Administrador | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022

US1| Active | Administrader | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022

US1| Activo | Administrador | mhuaman | michelehmi0@gmail.com | 12-12-2022

2022 Cotizador web desarrollade por Michele Huaman
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Figura 44: Mantenimiento usuario Nuevo

Buenavista Proyectos Inmobiliarios
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il L e e e | O
B | ust| Activo | Administrador _ 022
veuade s I
US1| Activo | Administrador | N ¥
a Usi1| Active | Administrader | — 1

A Us1| Active | Administrador
“ Us1| Activo | Administrador
Us1| Activo | Administrader

a Us1| Activo | Administrador

Us1| Activo | Administrador

2022 Cotizader web desarrellado por Michele Huaman
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Figura 45: Mantenimiento usuario Editar
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MANTENIMIENTO DE USUARIOS

MENU
[Eroco ]| e B
(1 ] ID | Estado Rol

i I

@ ust| Activo _
{rbuomen
US1| Activo | S—
a Us1| Activo |
Us1| Active [

¢ o |
v US1| Activo L

michelehmi0@gmail.com

—
—
—

Us1| Active
Fos

Us1| Activo

US1| Activo
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Figura 46: Mantenimiento rol Listar

Buenavista Proyectos Inmobiliarios
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MENU [ huevo
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@ ROZ Usuario 12-12-2022

-
¢
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Figura 47: Mantenimiento rol Nuevo
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Figura 48: Mantenimiento rol Editar
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Figura 49: Mantenimiento cliente Listar
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22
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MANTENIMIENTO DE CLIENTES

1D [Nombr| RUC Direccion  |Referenc Correo Teléfono | Fecha (-Buscur por nomb
CL|Inlusa |111111111 |Lomas de Zapa | Colegio | michelehmi0@gmail. | 9821157 |12-05-20
CL|Inlusa |111111111 | Lomas de Zapa | Coleglo | michelehm10@gmall. | 9821157 | 12-05-20
CL|Inlusa |111111111 |Lomas de Zapa | Colegio | michelehm10@gmail. | 9821157 |12-05-20

CL |Inlusa 111111111 |Lomas de Zapa | Colegio | michelehm10@gmail. | 9821157 | 12-05-20
CL|Inlusa |111111111 | Lomas de Zapa | Coleglo | michelehm10@gmalil. | 9821157 |12-05-20
CL|Inlusa |111111111 | Lomas de Zapa | Colegio | michelehmi0@gmalil. | 9821157 | 12-05-20 d

CL|Inlusa |111111111 | Lomas de Zapa | Colegio | michelehm10@gmall. | 9821157 | 12-05-20

CL|Inlusa |111111111 | Lomas de Zapa | Colegio | michelehm10@gmall. | 9821157 |12-05-20
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Figura 50: Mantenimiento cliente Nuevo
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Figura 51: Mantenimiento cliente Editar
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Figura 52: Mantenimiento proveedor Listar

Buenavista Proyectos Inmobiliarios

<3 Q X Q { https:/ /www.bpi/login.com

MANTENIMIENTO DE PROVEEDORES
(o[-

1D | Estado Nombre Direccibn Correo Fecha
usi1| Active Inlusac mhuaman | michelehmi0@gmail.com |12-12-2022
Usi| Active Apel mhuaman | michelehmi0@gmaill.com |12-12-2022

US1| Activo Microsoft mhuaman | michelehmi0@gmail.com |12-12-2022

4
lole!g

US| Activo Ideprint mhuaman | michelehmi0O@gmail.com |12-12-2022
A Usi| Active BCP mhuaman | michelehmi0@gmail.com |12-12-2022
“ US1| Activo PlastiPlast | mhuaman | michelehmi0@gmail.com |12-12-2022
US1| Activo MobilPeru mhuaman | michelehmi0@gmail.com |12-12-2022

a Us1| Activo Consyssa mhuaman | michelehmi0@gmail.com |12-12-2022

Us1| Active | Administrador | mhuaman | michelehm10@gmail.com |12-12-2022
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Figura 53: Mantenimiento proveedor Nuevo
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Figura 54: Mantenimiento proveedor Editar
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Figurab55: Mantenimiento producto Listar
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PRi
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Estad
Activo
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Activo
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Nombre Pro

Martillo

Martille

Martille

Martillo

Martille

Martillo

Uni Medid
Unidad

Unidad

Unidad

Unidad

Unidad

Unidad

Proveedor |Precio compr
Herrerla Jos 100.00

Herreria Jos 100.00
Herrerla Jos 100.00
Herreria Jos 100.00
Herreria Jos 100.00

Herrerla Jos 100.00

Preclo vent
118.00

118.00
118.00
118.00
118.00
118.00

Fecha
30/03/202
30/03/202
30/03/202
30/03/202
30/03/202
30/03/202

d
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Figura 56: Mantenimiento producto Nuevo
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Figura 57: Mantenimiento producto Editar
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Figura 58: Mantenimiento estado Listar
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EU1 Activo 12-12-2022
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Figura 59: Mantenimiento estado Nuevo
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Figura 60: Mantenimiento estado Editar
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Figura 61: Mantenimiento categoria Listar
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— —
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Figura 61: Mantenimiento categoria Nuevo
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Figura 62: Mantenimiento categoria Editar
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Figura 63: Mantenimiento unidad de medida Listar
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Figura 64: Mantenimiento unidad de medida Nuevo
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Figura 65: Mantenimiento unidad de medida Editar
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Figura 66: Mantenimiento cotizacion Listar
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Figura 67: Mantenimiento cotizacién Nuevo
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PR1 Codo Inlusac 2 Und 2 36.00
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Figura 68: Mantenimiento cotizacién Editar
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Figura 69: Mantenimiento cotizacion Agregar Producto
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Figura 70: Mantenimiento Estado de cotizacion Listar
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Figura 71: Mantenimiento Estado de cotizacion Nuevo
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Figura 72: Mantenimiento Estado de cotizacién Editar
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Figura 73: Mantenimiento Tipo de Cotizacion Listar
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Figura 74: Mantenimiento Tipo de cotizacion Nuevo
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Figura 75: Mantenimiento Tipo de cotizacién Editar
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Figura 76: Mantenimiento Cuenta Bancaria Listar
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Figura 77: Mantenimiento Cuenta Bancaria Nuevo
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Figura 78: Mantenimiento Cuenta Bancaria Editar
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Figura 79: Reporte con inteliencia de negocios
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ACTA DE REUNION DE CIERRE DEL SPRINT 0

Figura 80: Acta de apertura Sprint O

“Sistema de cotizacién de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION DE
empresa Buenavista Proyectos CIERRE DEL SPRINT 0
Inmobiliarios SAC”

3. Informacion General

Fecha de realizacion | 15/04/2022
Numero de Sprint 0

e Michele Huaman Meza
Participantes e Espiritu Cérdova Shamir Varony

e Elias Huaman Meza

4. Objetivos de la reunion
Se trataron los siguientes temas:

v Inicio formal del proyecto.
v Preparacion del sprint 0.

2.1 Inicio formal del proyecto

Se dio inicio al proyecto el cual denominaremos “Sistema de cotizacién con
inteligencia artificial e inteligencia de negocios en la empresa Buenavista
Proyectos Inmobiliarios SAC”.

2.2 Preparacion del sprint 0

En la reunién se llevé a cabo para recolectar informacién y desarrollar el Sprint
0 con los siguientes mantenimientos y sus historias de usuario.

« Disefo y creacion de prototipos del sistema de cotizacion.

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.
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ACTA DE REUNION DE APERTU

RA DEL SPRINT 1

Figura 82: Acta de apertura Sprint 1

Inmobiliarios SAC”

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION
empresa Buenavista Proyectos PLANIFICACION SPRINT

001

1

1. Informacion General

Fecha de realizacion | 18/04/2022

Numero de Sprint 1

Participantes .

Michele Huaman Meza

Espiritu Cérdova Shamir Varony

2. Objetivos de la reunion
Se trataron los siguientes temas:
v Preparacion Sprint 1

2.1 Preparacion del sprint 1

Base de datos (HU-01)
Login (HU-02)

Huaman Meza, Michele A.

En la reunién se llevd a cabo para recolectar informacién y desarrollar el Sprint

1 con los siguientes mantenimientos y sus historias de usuario.

e Mantenimiento Usuarios (HU-03)
Mantenimiento Roles (HU-04)

Espiritu Cérdova Shamir V.
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Figura 83: Creacion RDS- PostgreSQL

Console X d X | gl Cotizacion ) X | » (1579) @ A
C @& sa-east-1.console.aws.amazor 2 O
A PROYECTO INVES IBM Leaming Portal I AWS RDS COTIZACL. AVue3 Ul Framew.. ¢ Home - Online Le; Development of a T... An Artificial Inte I Otros marcadores
aws Servicios | Q Buscar servicios, ca isticas, blogs, documentos y mucho mds [Alt+S] A (@  sioPalov  michelehuamanmeza@gmail.com @ 5918-1163-9558 ¥
Amazon RDS X RDS Databases awscotizaciones
Panel aWSCOtlzaCIOHES Madificar | ‘ Acciones ¥

Bases de datos

Informacién sobre rendimiento Resumen
Instantaneas de
Copias de sequridad Identificador de base de datos CPU Estado Clase
automatizadas awscotizaciones - © Disponible db:t3.micro
Instancias reservadas )

Rol Actividad actual Motor Regian y AZ
Proxies

Instancia PostgreSQL sa-east-1b
Grupos de subredes

Conectividad y seguridad Supervision Registros y eventos Confi ion imi y copias de seguridad
Grupos de parametros
Grupos de opciones

Etiquetas
Eventos
Suscripciones a eventos Conectividad y seguridad

Comentarios i azon Web Service: sus filiales, Privacidad inos  Preferenci

Browser & B |w Q >_| Dashboard Properties SQL Statistics Dependencies Dependents & cotizacion/postgres@awscotizaciones * X
v & servers (2) g (=@ v 5 (0~ W& T & Y| v timt v B P>V B> S av X My

x
> & PostgreSQL 14 ) "
gresd cion/postgres@awscotizaciones v

v (i:)r’ awscotizaciones
Query Editor  Query History

v = Databases (3)

- 8 usuario.nomusuario nomusuario,
v = cotizacion
. 9 cliente.nomcliente nomcliente,
> | Casts L - s
18 estado_cotizacion.nomestadocotizacion nomestadocotizacion,
> catalogs 1 tipo_cotizacion.nomtipocotizacion nomtipocotizacion,
> [ Event Triggers 12 cuenta_bancaria.nomcuentabancaria nomcuentabancaria,
> ) Extensions 13 nrocotizacion,
> oreign Data Wrappers 14 subtotalcotizacion,
> 5 Languages 13 fgv,
> (' Publications L total,
. 17 cotizaciones.fechacotizacion fechacotizacion
v 4 schemas (1) L.
18 FROM cotizaciones
v & public . L. . e . L .. .
19 inner join usuario on cotizaciones.idusuario = usuario.idusuario
> (B aggregates 20 inner join cliente on cotizaciones.idcliente = cliente.idcliente
b év Collations 21 inner join estado_cotizacion on cotizaciones.idestadocotizacion = estado_cetizacion.idestadocotizacion
> @ Domains 22 inner join tipo_cotizacion on cotizaciones.idtipocotizacion = tipo_cotizacion.idtipocotizacion
N @FTSConﬂguranons 23 inner join cuenta_bancaria on cotizaciones.idcuentabancaria = cuenta_bancaria.idcuentabancaria
» [ FTS Dictionaries Dafa Qutput  Explain  Messages  Notifications
» Aa FTS Parsers idmlizacinrh iﬂusuarinE idclienteﬁ i i ‘H it i ‘H i ‘H i é 1 & izaci Iy nomtip
» [0 FTS Templates 4 text text text text text text character varying (20]°  character varying (60)° | character varying (20  charac
» [ Foreign Tables 1 CO5 us2 cL3 EC1 TC1 CB1 Melania Plaza Vea Pendiente Pre
» (&} Functions 2 Cog us2 cL2 EC1 TCZ CB1 Melania Gradiente Pendiente Sun
> [ Materialized Views 3 cw us2 cu EC1 TC1 CB1 Melania Quinokay Pendiente Pra(
3y Q}Operamrs 4 CO0B us2 CL6 EC1 TC2 CB1 Melania Cordovas SAC Pendiente Sun

» [} Procedures

135




MODELO LOGICO DE LA BASE DE DATOS

Figura 85: Modelo logico de la base de datos

PK
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nomCliente
rucCliente
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MODELO FiSICO DE LA BASE DE DATOS

Figura 86: Modelo fisico de la base de datos

public
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ichiente text
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Figura 87: Codigo Login

x | B Buer

Inmobilia
localhost:

o
% PROYECTO INVESTI...

IBM Leaming Portal  [ji AWS RDS COTIZACL..

» O M
Ul Framew... gl Bussiness Intelligen... § Home - Online Lea Development of a

B Otros marcadores

Buenavista Proyectos
Inmobiliarios S.A.C

adminappcotizaciones

Figura 88: Mantenimiento Usuario Listar

W Detalles de la instancia | EC2 M:

s C @ localhost
A

> Inmobilia Inmobiliar X | +

PROYECTO INVESTI...

12 ﬂOsc:&jaElM
IBM Leamning Portal i AWS RDS COTIZACL.. AVue3 Ul Framew... gl Bussiness Intelligen..  § Home - Online Lear... Development of a .. » | B Otros marcadores

fu Aadminappcotizaciones ¥

MANTENIMIENTO DE USUARIOS

(Todos)
D Estado Usuario Rol Correo
usi1 Activo

Junior Lucas Colaborador

resss@test.com Modificar m
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Figura 89: Mantenimiento Usuario Nuevo

B Bue x [ Bue
C localhest or |2 5§ & 8 O M

CTO INVESTI... IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACI... AVue 3 Ul Fram: ol Bussiness Intelligen.. { i Development of a T... B Otros marcadores

Completar todos los campos!

Rol

Usuario

Clave

Correo

Figura 90: Mantenimiento Usuario Editar

c localhast o 1B

% PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal K . AVue 3 Ul Fram, i Development of a T...

Completar todos los campos!

Activo
Rol | Colaborador
Usuario  Junior Lucas

Clave  sssssssssssessesssssnaes

Correo | resss@test.com
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Figura 91: Mantenimiento Rol Listar

c localhost o 2

% PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal RDS C AVue 3 Ul Framew... i Bussiness Intelligen.. | Home - Online Lear... Development of a T...

*» 0O M

B Otros marcadores

MANTENIMIENTO DE ROLES DE USUARIOS

D= Nombre de Rol Fecha
RO2 Colaborador 2022-05-31700:00:00.000Z
RO1 Administrador 2022-05-31700:00:00.000Z

L.o Aadminappcotizaciones

woarcar | ([EETEE
Modificar

Figura 92: Mantenimiento Rol Nuevo

B su
(¢] localhost o @

% PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL.. AVue 3 Ul Framew... i Bussinessintelligen.. | Home - Online Lear... Development of a T...

Completar todos los campos!

D

Rol Usuario

*» 0O M :

B Otros marcadores
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Figura 93: Mantenimiento Rol Editar

localhost:

A\ PROYECTO INVESTL... IBM Leaming Portal 0 - Ul Framew.. n . Development of a T...

Completar todos los campos!

ID | RO2

Rol Usuario | Colaborador

» O M

B Otros marcadors
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ACTA REUNION DE CIERRE - SPRINT 1

Figura 94: Acta de apertura Sprint 1

Inmobiliarios

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION DE
empresa Buenavista Proyectos CIERRE DEL SPRINT 1

SAC”

001

3. Informacion General

Fecha de realizacion

29/04/2022

Numero de Sprint

1

Participantes

e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

usuario del Sprint 1.

« Login (HU-02)

Huaman Meza, Michele A.

4. Objetivos de la reunién
Se trataron los siguientes temas:
v" Conformidad del Sprint 1

2.1 Conformidad del sprint 1

e Base de datos (HU-01)

e Mantenimiento Usuarios (HU-03)
e Mantenimiento Roles (HU-04)

Se realizo la reunién para realizar el informe de cumplimiento de las historias de

Espiritu Cérdova Shamir V.
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ACTA DE APERTURA - SPRINT 2

Figura 95: Acta de apertura Sprint 2

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION
empresa Buenavista Proyectos PLANIFICACION SPRINT
Inmobiliarios SAC” 2

002

1. Informacion General

Fecha de realizacion | 02/05/2022
Numero de Sprint 2
Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

2. Objetivos de la reunion

Se trataron los siguientes temas:
v Preparacioén Sprint 2

2.1 Preparacion del sprint 2

En la reunién se llevé a cabo para recolectar informacién y desarrollar el Sprint

1 con los siguientes mantenimientos y sus historias de usuario.

e Mantenimiento Cliente (HU-05)
 Mantenimiento Proveedor (HU-06)

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.
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Figura 96: Mantenimiento Cliente Listar

| B x x [ 8
c localhost
A PROYECTO INVESTI, IEM Leamning Portal AWS RDS COTIZACL. AVue 3 Ul Framew. ol Bussinessintelligen..  Home - Online Lear.. Development of aT.
o
MANTENIMIENTO DE CLIENTES

Estado = (Todos) -
[ Estado Nombre Ruc Direccion Referencia Correo Teléfono Fecha
cL27 Activo Automotriz Defry . 20605843116 Los QOlivos Av. 2 de Octubre defry.7675@gmail.. 995326491 2022-06-25T00:0...
CL25 Activo Municipalidad Pro... 20185379079 Recuay Ancash Plaza de armas sn munirecuay@hot... 043444153 2022-06-11T00:0...
CL26 Activo Municipalidad dist... 20166544000 San Marcos Huari... Jr. Progreso Nro 3. mdsanmarcos@h... 104345450 2022-06-11T00:0...
CL24 Activo Municipalidad dist.. 20200024410 Ticapampa Recua... Jr. Francia Nro. si... info@muniticapa... 043446009 2022-06-11T00:0...
CcL23 Activo Municipalidad dist. 20175283944 Catac Recuay Anc..  Jr. 8 de Enero Nro... munidistritaldecat. 043444647 2022-06-11T00:0...
cL22 Activo Concyssa S A 20100370426 Ate Lima Cal. Marie Curie N... contactos@concy. 113263159 2022-06-11T00:0...
cL21 Activo Meza Hijos SAC ... 20602767214 Puente Piedra Lima Mza. V1 Lote. 4 A . Contacto@hmeza.. 977938150 2022-06-11T00:0...
Aion Amioin Arbinmmn Raninna anEancooonn Limnhn Aur Rrmaldn Ardmb [T n1a14540n  annn ac noTANA

W :

B Otros marcadores

Aadminappcotizaciones

Modificar

r

im
voancar | ([ EETEE
Modificar
Modificar
Modificar
woarcar | [ EETEE

|

Figura 97: Mantenimiento Cliente Nuevo

| EC2 Ma: X x g su
& C localhost

A PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACL... AVue 3 Ul Framew... gfl BussinessIntelligen.. y Home Development of a T...

Completar todos los campos!

Estado

Nombre

Direccién

Referencia

Correo

Teléfono

saQE & »0® :

» | I Otros marcadores
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Figura 98: Mantenimiento Cliente Editar

Q5

Cc localhost

A PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj§ AWS RDS COTIZACL..

A Vue 3 Ul Framew...

B s
o 2

al BussinessIntelligen..  § Home - Online Lear... Development of a ..

Completar todos los campos!

Estado

Nombre

RUC

Direccién

Referencia

Correo

Teléfono

Figura 99:

B su
C localhost
A PROYECTO INVESTI...

IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL..

Activo

Automotriz Defry Defry SAC
20605843116

Los Olives

Av. 2 de Oclubre Mza. F4 Lote. 65
defry. 7675@gmail.com

995326491

Mantenimiento Proveedor Listar

E2 Buenavista Pro
L
AVue 3 Ul Framew...

al BussinessIntelligen.. § Home - Online Lear... Development of a T..

nOsc @ » O M :

» | I Otros marcadores

saQE & »0® :

» | I Otros marcadores

MANTENIMIENTO DE PROVEEDORES

L.e Aadminappcotizaciones ¥

Estado = (Todos) v

[ Estado Nombre Direccion Correo Teléfono Fecha

PV7 Activo Unimaq Via de Evitamiento 19. center@unimag.com.... 973850194 2022-06-03T00:00:00. Modificar
PV6 Activo Buenavista Proyecto Inmobiliarios Cal. Santa Rosa Nro. .. lucasbpi@gmail.com 991347011 2022-06-03T00:00:00 Modificar m
PV5 Activo Grifo de combustible Lima repsol@gmail.com 982115773 2022-06-03T00:00:00.. Modificar m
Pva Activo Sodimac Av Alfredo Mendiola sodimacventas@gma.. 016156002 2022-06-03T00:00:00 Modificar
PV3 Activo Sider Peru Av Juan de Arona 15... ventasconstruccion@. 116186868 2022-06-03T00:00:00. Modificar
PV2 Activo Aceros arequipa Av Antonio Miro Ques... contactoperu@caa.c. 015171800 2022-06-03T00:00:00. Modificar
PV1 Activo Progresol AvArica 1178 Brena..  contacto@progresol... 941617109 2022-06-02T00:00:00.. Modificar m
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Figura 100: Mantenimiento Proveedor Nuevo

[ x [ Bu
localhost o 2 i € & » O M

IBM Leaming Portal AVue 3 Ul Framew. B ss Intelligen..  §  Home - Online Lear... Development of a T... » | [} Otros marcadores

Completar todos los campos!

Estado

Nombre

Direccién

Correo Electronico

Teléfono

Figura 101: Mantenimiento Proveedor Editar

localhast -2 xw daQE & » O

1BM Learning Portal S A Vue 3 Ul Frams Bussiness Intelligen... o Online Lear... Development of a T.. » | I Otros marcado

Completar todos los campos!

Estado = Activo
Nombre  Unimaq
Direccibn  Via de Evitamiento 1936, Ate 15011
Correo Electrénico  center@unimag.com.pe

Teléfono 973850194
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ACTA REUNION DE CIERRE - SPRINT 2

Figura 102: Acta de cierre Sprint 2

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION DE
empresa Buenavista Proyectos CIERRE DEL SPRINT 2
Inmobiliarios SAC”

002

3. Informacion General

Fecha de realizacion | 06/05/2022
Numero de Sprint 2

Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

4. Objetivos de la reunién

Se trataron los siguientes temas:
v" Conformidad del Sprint 2

2.1 Conformidad del sprint 2

Se realizo la reunién para realizar el informe de cumplimiento de las historias de

usuario del Sprint 2.

¢ Mantenimiento Cliente (HU-05)

e Mantenimiento Proveedor (HU-06)

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.
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ACTA DE REUNION DE APERTURA - SPRINT 3

Figura 103: Acta de apertura de Sprint 3

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION
empresa Buenavista Proyectos PLANIFICACION SPRINT
Inmobiliarios SAC” 3

003

1. Informacion General

Fecha de realizacion | 09/05/2022

Numero de Sprint 3

Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

2. Objetivos de la reunién
Se trataron los siguientes temas:
v Preparacion Sprint 3

2.1 Preparacion del sprint 3

En la reunién se llevé a cabo para recolectar informacién y desarrollar el Sprint

1 con los siguientes mantenimientos y sus historias de usuario.

e Mantenimiento Producto (HU-07)

e Mantenimiento Proveedor (HU-08)

e Mantenimiento Categoria Producto (HU-09)
¢ Mantenimiento Unidad Medida (HU-10)

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.

148




Figura 104: Mantenimiento Producto Listar

| E

localhost o 12 1 - - » 0 @

A PROYECTO INVESTI. IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACL. A Vue 3 Ul Framew. ol Bussinessintelligen..  Home - Online Lear.. Development of aT. B Otros marcadores

L.o Aadminappcotizaciones

MANTENIMIENTO DE PRODUCTOS

Estado | (Todos) Categoria  (Todos)

[ ESTADO Producto Proveedor Categoria Un. Medida Precio Compra Precio Venta  Euscar po

P Activo CEMENTO Sol Tipo | Progresol Materiales Contruccion un 26.00 30.00 Modificar
PRI10 Activo ACERO SIDER 1" Sider Peru Materiales Contruccion un 24159 245.00 Modificar
PR100 Activo Ayudame Buenavista Proyecto In... Recurso Humano Jornal 70.00 88.00 Modificar m
PR101 Activo Sillas de plastico 0.45x0...  Sodimac Equipamiento un 90.00 92.00 Modificar
PR102 Activo Atril 1.20x0.40x0.30 m Sodimac Equipamiento Un 280.00 282.00 Modificar
PR103 Activo Mesas de madera de 0 Sodimac Equipamiento Un 1200.00 1226.00 Modificar
PR104 Activo Kit De Estimulacion Te. Buenavista F‘myeclo In EQU\DEN\EIWD Kit 1700.00 1720.32 Modificar m
. Artiun Vit A Amtioitlanidn tamn Biimmmvinta Deminba in [ vie vannan ama e ]

Figura 105: Mantenimiento Producto Nuevo

| EC2 Mai X x B3 Buen
<« c localhost £ @ » 0 MW :

A PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACL... AVue 3 Ul Framew... gfl BussinessIntelligen.. y Home Development of a T... I Otros marcadores

Completar todos los campos!

D Estado

Nombre Producto Categoria

Proveedor ct Un. Medida

Precio Compra Precio Venta

I ecio Real N Precio Predecida
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Figura 106: Mantenimiento Producto Editar

E ) )
localhast o 12 ¥ & » 0OM
» | B Otros marcadores

A PROYECTO INVESTI. IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACL. 3 Ul Framew. ol Bussinessintelligen..  Home - Online Lear.. Development of aT.

Completar todos los campos!
D Estado = Activo

Nombre Producte = CEMENTO Sol Tipo | Categoria ~ Materiales Contruccion

Proveedor | Progresol Un. Medida  Un

Precio Venta

I Frecio Real Precio Predecida

Precio Compra | 26.00

| EC2 Ma: X ar x & Buen:
*» 0O M :
» | W Otros marcadores

€« c localhost

A PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal

WF AWS RDS COTIZACL.. AVue3 Ul Framew... gfl Bussiness Intelligen.. y Home - Online Lear... Development of a T...

L.e Aadminappcotizaciones ¥

MANTENIMIENTO DE ESTADOS

Tipo de estado Fecha

D
2022-05-31T00:00:00.0002 Modificar

Activo

Inactivo 2022-05-31T00:00:00.0002 Modificar limi
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Figura 108: Mantenimiento Estado Nuevo

[
< c localhost o @

% PROYEC . IBM Leaming Portal A AVue 3 Ul Fram: Buss elligen.. ( Home - Online Lear... Development of a T...

Completar todos los campos!

D

Tipo de Estado

Figura 109: Mantenimiento Estado Editar

& C localhost o 12

% PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACI... AVue3 Ul Framew... gl BussinessIntelligen..  Home - Online Lear... Development of a T...

Completar todos los campos!

ID | EU1

Tipo de Estado  Activo
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Figura 110: Mantenimiento Categorias Listar

| B x x [ 8

c localhost w2 r aQE & » O0W® :
A PROYECTO INVESTI. IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACL A Vue 3 Ul Framew. ol Bussinessintelligen.. | Home - Online Lear.. Development of a T. » B Otros marcadores

L.o Aadminappcotizaciones

MANTENIMIENTO DE CATEGORIAS DE PRODUCTOS

ID Nombre Categoria

CcP1 Trabajos Preliminares Modificar
cp2 Movimiento Tierra Modificar
CP3 Bases y Sub bases Modificar
CP4 Obras Arte y Drenaje Modificar
CP5 Transportes Modificar
CP6 Sefializacion y seguridad vial Modificar
CP7 Proteccion Ambiental Modificar
Ano Anfannn Diknrafia

Figura 111: Mantenimiento Categorias Nuevo

| EC2 Ma: X x g su
< c localhost saQE & »0® :

% PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACL... AVue3 Ul Framew... i Bussiness Intelligen.. { Development of a T... » | I Otros marcadores

Completar todos los campos!

D

Categoria
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Figura 112: Mantenimiento Categorias Editar
|E X x & Bu
c localhast w2 r aQE & » O0W® :

% PROYECTO INVESTI. IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACL. A Vue 3 Ul Framew. ol Bussinessintelligen.. | Home - Online Lear.. Development of a T. » | I Otros marcadores

Completar todos los campos!

Categoria  Trabajos Preliminares

Figura 113: Mantenimiento Unidad Medida Listar

| EC2 Ma: X x g su
< c localhost saQE & »0® :

% PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL.. AVue 3 Ul Framew... i Bussinessintelligen.. | Home - Online Lear... Development of a T... » | I Otros marcadores

L.o Aadminappcotizaciones ¥

MANTENIMIENTO DE UNIDAD DE MEDIDA

D= Nombre Medida Descripcién

uM1 M3 Metro Cubico Modificar
umz2 Kg Kilo Gramo Modificar

UM3 Mill Millar Modificar Hminar

um4 Hh Horas Hombre Modificar

ums Jornal Horas Hombre Modificar

fimi
UM6 Un Unidad Modificar

um7 cal Galon woaricar | ([ EETEE
=
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Figura 114: Mantenimiento Unidad Medida Nuevo

[
< c localhost o @

% PROYEC . IBM Leaming Portal A AVue 3 Ul Fram: Buss elligen.. ( Home - Online Lear... Development of a T...

Completar todos los campos!

Codigo

Nombre

Descripcion

Figura 115: Mantenimiento Unidad Medida Editar

& C localhost o 12

% PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACI... AVue3 Ul Framew... gl BussinessIntelligen..  Home - Online Lear... Development of a T...

Completar todos los campos!

Codigo  UM1
Nombre = M3

Descripcion  Metro Cubico
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ACTA DE REUNION DE CIERRE - SPRINT 3

Figura 116: Acta de cierre Sprint 3

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION DE
empresa Buenavista Proyectos CIERRE DEL SPRINT 3
Inmobiliarios SAC”

003

3. Informacion General

Fecha de realizacion | 20/05/2022

Numero de Sprint 3

Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

4. Objetivos de la reunién
Se trataron los siguientes temas:
v" Conformidad del Sprint 3

2.1 Conformidad del sprint 3

Se realizo la reunién para realizar el informe de cumplimiento de las historias de

usuario del Sprint 3.

e Mantenimiento Producto (HU-07)

e Mantenimiento Proveedor (HU-08)

e Mantenimiento Categoria Producto (HU-09)
¢ Mantenimiento Unidad Medida (HU-10)

CORDOVA

Huaman Meza, Michele A.

Espiritu Cérdova Shamir V.
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ACTA DE REUNION APERTUTA - SPRINT 4

Figura 117: Acta de apertura Sprint 4

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION
empresa Buenavista Proyectos PLANIFICACION SPRINT
Inmobiliarios SAC” 4

004

1. Informacion General

Fecha de realizacion | 23/05/2022

Numero de Sprint 4

Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

2. Objetivos de la reunién

Se trataron los siguientes temas:
v Preparacion Sprint 4

2.1 Preparacion del sprint 4

En la reunién se llevé a cabo para recolectar informacién y desarrollar el Sprint

1 con los siguientes mantenimientos y sus historias de usuario.

e Mantenimiento Cotizacién (HU-011)
e Mantenimiento Estados de cotizacién (HU-012)

e Mantenimiento Tipo de cotizaciones (HU-013)

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.
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Figura 118: Mantenimiento Cotizacion Listar

W8 Detalles de la instandia | E x B Buenavista P sInmobiliari x [ Bue o nmobilia

& Cc localhost o @ @ & 0O W
A

PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj§ AWS RDS COTIZACL.. AVue3 Ul Framew.. gl BussinessIntelligen.. § Home - Online Lear... Development of a T... » | [} Otros marcadores

B fas Aadminappcotizaciones

MANTENIMIENTO DE COTIZACIONES

Fecha 20220530 - 2022-06-24 Estado  (Todos) Tipo Cotizacién  (Todos)

Responsable | (Tedos)
Numero Usuario Estado Cliente Tipo Sub Total 16V Total  Fecha
2022-00008 Junior Lucas Aproba Consorcio Nueva Vid Suma Alzada 10560.00 1900.80 12460.80  2022-05-31T00:00:00. Modificar Mostrar
2022-00006 Junior Lucas Aproba Ideprint SAC Precios Unitarios 5400.00 972.00 6372.00  2022-05-30T00:00:00. Modificar Mostrar
2022-00009 Junior Lucas Municipalidad distrita. Suma Alzada 6000.00 1080.00 7080.00  2022-05-31T700:00:00. Modificar Mostrar
2022-00036 Junior Lucas Rutas de Lima SAC Precios Unitarios 6260.00 1126.80 7386.80  2022-06-03T00:00:00.... Modificar Mostrar
2022-00046 Junior Lucas Cordovas Ingenieros .. Precios Unitarios 11760.00 21716.80 13876.80  2022-06-07T00:00:00.... Modificar Mostrar
2022-00049 Junior Lucas Aproba Ideprint SAC Suma Alzada 3600.00 648.00 4248.00  2022-06-07T00:00:00. Modificar Mostrar
2022-00034 Junior Lucas Aproba Municipalidad provinc. Precios Unitarios 11750.00 2115.00 13865.00 2022-06-03T00:00:00. Modificar Mostrar

Figura 119: Mantenimiento Cotizacién Nuevo

Detalles de la instancia | EC2 Mz X [ Buenavista P sinmobiliar X [ Buenavi Inmobiliat

<« c localhost o 12 saQE & »0® :

A PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL.. AVue3 Ul Framew.. gl BussinessIntelligen.. § Home - Online Lear... Development of a T... » | [} Otros marcadores

Completar todos los campos!

Numero Cotizacion Estado Responsable

Cliente Tipo cotizacién Medio de Pago

Codigo Producto  Nombre Producto Proveedor Cantidad Unidad M. Precio SubTotal

No

Sub Total
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Figura 120: Mantenimiento Cotizacion Editar

B Detalles de lainstancia | EC2Ma: x [ Bue . x o nmobilia

& Cc localhost o @ @ & 0O W
A

PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj§ AWS RDS COTIZACL.. AVue3 Ul Framew.. gl BussinessIntelligen.. § Home - Online Lear... Development of a T... I Otros marcadores

Completar todos los campos!

Numero Cotizacion Estado Responsable  Junior Lucas

Cliente | Consorcio Nueva Vida SAC Tipo cotizacién =~ Suma Alzada Medio de Pago  BBVA

Codigo Producto  Nombre Producto Proveedor Cantidad Unidad M. Precio SubTotal
PR95 Retroexcavadora Unimaq 48 Hh 120.00 5760

PR96 Minicargador Unimaq 48 Hh 100.00 4800

Sub Total

Detalles de la instancia | EC2 Mz1 X ar X Inmobiliat

<« c localhost o 12 saQE & »0® :

A PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL.. AVue3 Ul Framew.. gl BussinessIntelligen.. § Home - Online Lear... Development of a T... » | [} Otros marcadores

SELECCIONAR PRODUCTOS

Cantidad

Proveedor Producto Uni. Med. P.Compra P. Venta P. Venta Futuro

Aceros arequipa ACERO AREQUIPA 6. 10.49 12.00

Sider Peru ACERO SIDER 1" 241.59 245.00 245.00
Sider Peru ACERO SIDER 1/2" 60.39 62.00

Sider Peru ACERO SIDER 12mm 53.88 55.00

Sider Peru ACERO SIDER 3/4" 137.39 139.00

sider Peru ACERO SIDER 3/8" 3371 35.00

Sider Peru ACERO SIDER 5/8" 93.41 95.00

BO00aaaa
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Figura 122: Mantenimiento Estado de Cotizacién Listar

¥ i x @ bu o x [ Bu

<« c localhost o 2 i @ » O M

% PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS R AVue 3 Ul Framew... i Bussiness Intelligen.. | Home - Online Lear... Development of a T... » | I Otros marcadores

= j_,o Aadminappcotizaciones

MANTENIMIENTO DE ESTADOS DE COTIZACIONES

D = Tipo de estado Fecha

EC1 Pendiente 2022-05-31T00:00:00.0002 woarcar | ([EETEE
EC2 Enviado 2022-05-31T00:00:00.0002 Modificar
EC3 Aprobado 2022-05-31T00:00:00.000Z Modificar
EC4 Rechazado 2022-05-31T00:00:00.0002 Modificar

Figura 123: Mantenimiento Estado de Cotizacién Nuevo

L t x B sue x  E3 Bue
< c localhast *x aQE e » 0@

% PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL.. AVue 3 Ul Framew... i Bussinessintelligen.. | Home - Online Lear... Development of a T. » | I Otros marcadores

Completar todos los campos!

D

Tipo de Estado
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Figura 124: Mantenimiento Estado de Cotizacién Editar

B Bucnmista
o 2 nOsc%»aﬂM

[ o
<« Cc localhost
A PROYECTO INVESTI... 1BM Leaming Portal  ijii AWS Rl AVue3 Ul Framew.. gl Bussiness Intelligen.. § Home - Online Lear... Development of a .. B Otros marcadores

Completar todos los campos!

D

Tipo de Estado  Pendiente

Figura 125: Mantenimiento Tipo de Cotizacion Listar

B sue B sue a X
*x aQE e » 0@

i Det X

€« c localhost

% PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL.. AVue 3 Ul Framew... i Bussiness Intelligen... ) Home - Online Lear... Development of a T... » | [} Otros marcadores
L.o Aadminappcotizaciones ¥

MANTENIMIENTO DE TIPOS DE COTIZACIONES
D = Tipo de Cotizacién Fecha
Tl Precios Unitarios 2022-05-31T00:00:00.0002 Modificar
TC2 suma Alzada 2022-05-31T00:00:00.0002 Modificar
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Figura 126: Mantenimiento Tipo de Cotizacion Nuevo

| EC x [ 8 x & Bu
< c localhost o @

% PROYEC . IBM Leaming Portal A AVue 3 Ul Fram: Buss elligen.. ( Home - Online Lear... Development of a T...

Completar todos los campos!

D

Tipo de Cotizacién

Figura 127: Mantenimiento Tipo de Cotizacion Editar

| EC x B s
& C localhost o 12

% PROYECTO INVESTI... IBM Leaming Portal AWS RDS COTIZACI... AVue3 Ul Framew... gl BussinessIntelligen..  Home - Online Lear... Development of a T...

Completar todos los campos!

ID | TCH

Tipo de Cotizacién  Precios Unitarios

161



ACTA DE REUNION DE CIERRE - SPRINT 4

Figura 128: Acta de cierre Sprint 4

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION DE
empresa Buenavista Proyectos CIERRE DEL SPRINT 4
Inmobiliarios SAC”

004

3. Informacion General

Fecha de realizacion | 03/06/2022
Numero de Sprint 4

Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

4. Objetivos de la reunién

Se trataron los siguientes temas:
v" Conformidad del Sprint 4

2.1 Conformidad del sprint 4

Se realizo la reunién para realizar el informe de cumplimiento de las historias de

usuario del Sprint 4.

e Mantenimiento Cotizacién (HU-011)
e Mantenimiento Estados de cotizacién (HU-012)

e Mantenimiento Tipo de cotizaciones (HU-013)

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.
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ACTA DE APERTUTA - SPRINT 5

Figura 129: Acta de apertura Sprint 5

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION
empresa Buenavista Proyectos PLANIFICACION SPRINT
Inmobiliarios SAC” 5

005

1. Informacion General

Fecha de realizacion | 06/06/2022

Numero de Sprint 5

Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

2. Objetivos de la reunién

Se trataron los siguientes temas:
v Preparacion Sprint 5

2.1 Preparacion del sprint 5

En la reunién se llevé a cabo para recolectar informacién y desarrollar el Sprint

1 con los siguientes mantenimientos y sus historias de usuario.

¢ Mantenimiento Cuenta Bancaria (HU-014)
e Mantenimiento Reportes (HU-015)

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.
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Figura 130: Mantenimiento Cuenta Bancaria Listar

B

<« Cc localhost

o 2 i @ » 0
% PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj§ AWS RDS COTIZACL..

M
AVue 3 Ul Framew... gl Bussiness Intelligen..

G Home - Online Lear.. Development of a .. » | I Otros marcadores

Aadminappcotizaciones ¥

MANTENIMIENTO DE CUENTA BANCARIAS

D= Nombre Cuenta

Numero de Cuenta Tipo de Moneda
CcB1 BBVA

00110319010002915919 Soles

Modificar

Figura 131: Mantenimiento Cuenta Bancaria Nuevo

€« c localhost

o 12 saQE & %0 W
% PROYECTO INVESTI... IBM Leamning Portal  lj# AWS RDS COTIZACL.. AVue 3 Ul Framew... i Bussiness Intelligen... ,  Home - Online Lear... Development of a T... B Otros marcadores

Completar todos los campos!

Nombre del Banco

Nimero de cuenta

Tipo de moneda
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Figura 132: Mantenimiento Cuenta Bancaria Editar

| EC x &
& c localhost

A PROYECTO INVESTL... IBM Leaming Portal AWS RDS COTE

Completar todos los campos!

CB1
Nombre del Banco ~ BBVA
Numero de cuenta  00110319010002915919

Tipo demoneda  Soles
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Analisis de requerimiento
Identificar preguntas

Se identifican las principales necesidades que tiene el area de contabilidad en
la empresa Buenavista Proyectos Inmobiliarios SAC a través de reuniones con
el gerente y personal de contabilidad. Asimismo, se utilizé los datos
almacenados a partir del 30 de mayo hasta el 8 de julio de 2022 que se

encuentran almacenados en la base de datos Amazon RDS PostgreSQL.

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones enviadas en un tiempo

determinado.

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones aprobadas en un tiempo

determinado.

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones rechazadas en un tiempo

determinado.

e Se desea conocer cuales son los productos mas vendidos en un tiempo

determinado.

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones generadas en un tiempo
determinado.

Identificar indicadores y perspectivas de analisis

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones enviadas por estado en un
tiempo determinado.

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones aprobadas por estado en

un tiempo determinado

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones rechazadas por estado en

un tiempo determinado.

e Se desea conocer los productos son mas cotizados en un tiempo

determinado.

e Se desea conocer la cantidad de cotizaciones por tipo en un tiempo

determinado.
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Tabla 30: Tabla de perspectiva e indicadores

Perspectiva

Indicadores

e Tiempo

e Estado

e Cotizados
e Tipo

Cotizaciones enviadas
Cotizaciones aprobadas
Cotizaciones rechazadas
Productos mas vendidos
Tipos de cotizaciones

Modelo conceptual

Figura 133: Modelo conceptual

Estado

Tiempo

Cotizados

Tipo

COTIZACIONES

Cotizaciones enviadas

Cotizaciones aprobadas

Cotizaciones rechazada

Productos mas vendidos

Tipos de cotizacion

En el modelo conceptual anterior tienen

relacion donde se unen las

perspectivas con la finalidad de obtener como resultado los indicadores que se

necesitan el area de contabilidad con respecto a las “Cotizaciones”.

Andlisis de los OLTP

A. Determinacion de indicadores

Cotizaciones enviadas

o Hechos: Unidades de enviadas

o Funcién de sumar: Count

o Aclaracion: El indicador de nivel de cumplimiento representa el

conteo de unidades de estados de las cotizaciones que han sido

enviadas a los clientes que se encuentran registradas en el sistema

de cotizacion.

Estado aprobadas

o Hechos: Unidades de aprobadas

o Funcién de sumar: Count
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@)

Aclaracion: El indicador de estado de cotizaciones aprobadas
representa el conteo de unidades de las cotizaciones que han sido

aprobadas por los clientes.

Estado rechazadas

Hechos: Unidades de rechazadas

Funcion de sumar: Count

Aclaracién: El indicador de estado de cotizaciones rechazadas
representa el conteo de unidades de las cotizaciones que han sido

rechazadas por los clientes.

Productos mas cotizados.

o

o

o

Hechos: Productos cotizados

Funciéon de sumar: Count

Aclaracién: El indicador de productos cotizados representa el conteo
de los productos que han sido mas cotizados en el area de

contabilidad.

Tipo de cotizacion

o

o

Hechos: Unidades de tipo de cotizacion

Funcion de sumar: Count

Aclaracién: El indicador de cotizaciones rechazadas representa el
conteo de unidades de las cotizaciones que han sido rechazadas por

los clientes.
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B. Establecer correspondencia

Figura 134: Correspondencia dimensiones

nomEmpresa
rucEmpresa
representanteLegal
telefanoEmpresa
correoEmpresa.
paginaWebEmpresa

direccionEmpresa.

idCliente
idEstado

nomCliente

rucCliente
direccionCliente
referenciaCliente
correoCliente
telefonoCliente
fechaRegistro

FK | idEstadaCotizacion
fechaFlujo

idEstadaCotizacion

nomEstadoCotizacion
fechaR;

tro

PK | idTipoCatizacion

nemTipoCotizacion

fechaRegistro

inRol

nomRol

fechaRegistro

idEstado
nomEstado

fechaRegistro

idCuemtaBancaria

nomCuentaBancaria

nroCuentaBancaria

moneda

idCotizacion
idUsuario
idCliente
idEstadoCotizaciof

idTipoCotizacio

fechaCotizacion

idHistorico
idProducto
precioCompra
precioVenta

fechaRegistro

idProducto

idEstado
idUnidadMedida
idProveedor
idCategoriaProducto
nomProducto
precioCompra
precioVenta

fechaRegistro
uuidProducto

idUnidadMedida

nomUnidadMedida

descripcion

idCategariaPraducto
nomCategoriaProducta

fechaRegistro

subTotal

idUsuario
idRol
IdEstado
nomusuario
claveUsuario

correcUsuario

fechaRegistro

idProveedar
idEstado
nomProveedor
dirProveedar
correoProveedor

teleProveedor

idDetalleCotizacion
idCotizacion
idProducto
cantidadProducto
precioProducto

Figura 135:

Correspondencia perpectiva

nemEmpresa
rucEmpresa
representantelegal
telefonoEmpresa
correcEmpresa
paginaWebEmpresa
direccionEmpresa
[ Pt setmseres )

PK | idFlujoC

idCliente
idEstado

nomcCliente

rucCliente

direccionCliente

referenciaCliente

correoCliente
telefonoCliente
fechaRegistro

FK | idCotizacion
FK | idEstadoCotizacion
fechaFlujo
PK | idEstadoCotizacion
nomEstadoCotizacion
fechaRegistro
PK | idTipoCatizacion
nomTipoCatizacion

fechaRegistro

inRal
nomRol

fechaRegistro

idEstada
nemEstado

fechaRegistro

idCuentaBancaria
nomCuentaBancaria
nroCuentaBancaria

moneda

PK
FK
FK
FK

FK

FK

idCotizacion
idUsuario

idCliente
idEstadoCotizacion

idTipoCotizacion

idCuentaBancaria

uuidCotizacion

nroCotizacion

subTatalCotizacion
igv
tatal

fechaCaotizacion

idHistorico
idProducto
precioCompra

precioventa

fechaRegistro

PK

FK

FK

idProducto
idEstado
idUnidadMedida
idProveedor
idCategoriaProducto
nomProducto
precioCompra
precioventa
fechaRegistro
uuidProducto

idUnidadMedida

nomUnidadMedida

descripsion

PK
FK

PK
FK
FK

subTotal

idUsuario
idRol

idEstado
nomUsuario
claveUsuario
coreoUsuaria

fechaRegistro

idProveedor
idEstado
nomProveedor
dirProveedor
correoProveedor
teleProveedor
fachaRegistro

idDetalleCotizacion
idCotizacion
idProducto
cantidadProducto

precioProducto

idCategoriaProducto

nomCategoriaProdu
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C. Nivel de granularidad

Cotizaciones:
o ldcotizacion:
Flujo_cotizaciones:
Historico_producto:
Detalle_cotizaciones:
Tiempo: Con respecto a “Tiempo”, se seleccionara en el campo fecha
que contiene los dias, mes y afio referente a las cotizaciones realizadas.
o Dia: Dia de la cotizacion.
o Mes: Mes de la cotizacion.
o Afo: Afo de la cotizacion.
Tipo: Con respecto a “Tipo”, se seleccionarda en el campo
tipo_cotizacion que contiene “precio unitario” y “suma alzada”.
o Precio Unitario: Cotizacion con detalles.
o Suma Alzada: Cotizacién con moto total.
Estado: Con respecto a “Estado”, se seleccionara en el campo de
nomTioCotizacion.
o Enviadas: Refiere a las cotizaciones que se envian a los clientes.
o Aprobadas: Refiere a las cotizaciones que han sido aprobadas
por los clientes.
o Rechazadas: Refiere a las cotizaciones que han sido rechazadas
por los clientes.
o Pendiente: Refiere a las cotizaciones que estan en espera a ser

enviados.
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D. Modelo conceptual ampliado

Figura 136: Modelo conceptual ampliado

COTIZACIONES X

Modelo l6gico de DataMart

El esquema que se utilizo fue el de copo de nieve porque se adapta mejor a los

datos como también en las caracteristicas y ventajas que ofrece a comparacion

de otros esquemas.

Tablas de dimensiones

dim_fecha
dim_fujoCotizacion
dim_estadoCotizacion
dim_tipoCotizacion
dim_usuario

dim_cliente

Tablas de hechos

FactCotizaciones
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Disefio del modelo l6gico

Figura 137: Modelo logico.

& dim_Cliente > dim_tipoCaotizacion

1 * ok

@] factCotizaciones

[@] dim_flujoCaotizaciones

dirm_usuaric

&) dim_estadoCotizacion

Integracion de datos

Una ves teniendo el modelo definido en el paso anterior que generan todas las
vistas de la base de datos PostgreSQL de la tabla de hecho y sus dimensiones,

a continuacion, se muestran las vistas creadas:

e Cotizaciones (factCotizaciones) la cual almacena los datos de las
cotizaciones creadas por parte del area de contabilidad.

¢ Fecha (dim_fecha) la cual almacena los datos de las cotizaciones.

e Flujo_cotizacion (dim_fujoCotizacion) almacena los datos de los cambios
de estado que tiene la cotizacion.

e Estado_cotizacion (dim_estadoCotizacion) almacena los datos de los
estados que tiene la cotizacion.

e Tipo_cotizacion (dim_tipoCotizacion) almacena los dos tipos de
cotizacion que se manejan en la empresa.

e Usuario (dim_usuario) almacena los datos de los usuarios responsables

gue generan las cotizaciones.
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e Cliente (dim_cliente) almacena los datos de los clientes que solicitan

cotizaciones para una venta, servicio etc.

La herramienta de Microsoft Power Bl de permite extraer base de datos de su
nube Azure sin instalar ningun controlador. Pero cuando se trata de otra nube
como este caso que esta alojado en la nube de Amazon Web Services (AWS)
usando el servicio Amazon Relational Database Service (RDS) instalando el

controlador ODBC de PostgreSQL para que permita que otro fabricante de la

nube pueda acceder a la base de datos en Power Bi.

Figura 138: Paso 01 - Dowload psqglodbc

2o v @mQE @ »0O0® :

plem... @ ISSN: 1992-5645 - » | B Otos marcadores

19th May 2022: PostgreSQL 15 Beta 1 Released!

File Browser &=
Top — odbc — versions — msi

Directories

(23 Parent Directory]

Files

[ psalodbc-07_01_0007.zip 2001-09-24 12:45 192.1 KB
[ psalodbe-07_01_0008.2ip 2001-10-2! 192.1 KB
]j psqlodbe-07 01 0009.zip | 2001-11-27 09 197.0 KB

7.3MB
37MB
3.4MB
74MB
3.7 MB
34mMe
7.4 MB

[ psqledbe_ 13 00_0000.zip
psglodbe_13_01_0000-x64.zip

E psqlodbe_13_01_0000-x86.zip

[ psqlodbe_13_01_0000.zip

[ psglodbe_13_02_0000-x64.zip

[ psqledbe_13 02 0000-x86.2ip

[9 psqlodbe_13_02_0000.zip

Fuente: PostgresSQL.org

Figura 139: Paso 02 - Instalacion de psqglodbc

!

@ psqlodbc

GNU LESSER GENERAL PUBLIC LICENSE
“Wersion 2.1, February 1999 |

Copwright (C} 15991, 1559 Free Software Foundation, Inc.

559 Temple Place, Suite 330, Boston, MA 021111307 USA
Everyone iz permitted to copy and distribute werbatim copies
of this license document, but changing it is not allowed.

[} agree to the license terms and conditions

Install Close
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Después de instalar el “psglodbc”, se debe de abrir Herramientas de Windows/
seleccionar ODBC de 32 o 64 bits/ DNS de sistema/Agregar/PostgreSQL

Unicode.

Figura 140: Paso 03 - Administrador de origen de datos ODBC

e usuario DSNde sistema  DSN de archivo  Controladores  Seguimiente  Connection Pocling ~ Acerca de

Nombre Plataforma  Controlador Agregar...
PosigreSQLISW 64bits  PostgreSQL Unicode

Quitar

wn o e un
os.

E Nombre Vers

Ll .L Microsoft Access Driver {*mdb, *accdb) 160
R Microsoft Access Text Driver (. *.csv]
Microsoft Excel Driver (" xls, x, *xdsm, * xdst
PostgreSQL ANSI
PostareSQL ANSIKk64)
PastgreSQL Unicode
P —

s de sistema ODEC aima
Un Origen de datos
os NT.

Se tiene que completar los campos con los datos de la base de datos con la

informacion que pide la herramienta y comprobar con el botén “Test”.

Figura 141: Paso 04 - Agregando credenciales a ODBC
|

Data Source  PostgreS QLIS Description
Database cotizacion 550 Mode  disable ~
Server awscotizaciones.cgut Port 5432
S iistema ODB
User Name  postgres Paizsword Seeeeeeses Iigen de datd
_ e I.
hs
Test
stazource Global

I . Save Caticel
Connection successful

Aceptar

Para obtener los datos de PostgreSQL a Power Bl seguir la ruta Obtener datos/
base de datos/ Otros/ ODBC
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https://ftp.postgresql.org/pub/odbc/versions/msi/psqlodbc_13_02_0000.zip

Figura 142: Paso 05 — Conectar ODBC a Power BI

Sin titulo - Power Bl Desktop michele abelino huaman meza @ —
Archive  Inicio  Insertar  Modelado  Ver x
Obtener datos
@ a @
Obtener Libro de Conjuntos de datos df Buscar Qtras
datosv  Bxcel Power Bl P
& el
Porapapsies g Tode c ) Cilculos Confidencaliasd | Compartc ~
] Lista de SharePoint S
ol Archivo B Lsta de SharePoin «  Visualizaciones » «
= Base de datos Fuente OData < Compilar visual o)
. N Jus 3
Power Platform &% Active Directory 3 @ s
] Azure B8 Microsoft Exchange 2 S
. . <= Archivo Hadoop (HDFS) EEME M
Servicios en linea b 04 MA IS e
Spark
Otras % s o
i Hive LLAP Eu:\—@%
L
<= ScriptdeR EEE Py
v R Py
Script de Python
— SURARES
< ODBC
&o OLEDB
_ Valores
©E Acterys : Model Automation & Planning (bet)
Agregar campos de datos ..
WY Amazon OpenSearch Service (beta)
Obtener detalles
I+ Anaplan Connector -
~ Entre varios informes (@)
/2 Autodesk Construction Cloud (beta
wtodesk Construction Cloud (beta) Mantener todos o5 @)
filtros
Conectores certificados  Aplicaciones de plantilla Conectar Agregue los campos de ob...
Pagina 1 +
Pagina 1 de 1 c—f+———+ 68%

Se selecciondé el nombre de origen PostgreSQL35W, donde ODBC hace

referencia a donde nos vamos a conectar.

Figura 143: Paso 06 — Obtener datos de Power Bi

Sin titulo - Power Bl Desktop michele abelino huaman meza .
Archivo Inicio Insertar Madelado Ver Ayuda
I Al dh
Eh & DEO LR B ]
Obtener Libro de Conjuntos de datosde SQL  Especificar Dataverse Origenes  Transformar Nueve objeto Cuadro de Mas objetos
datosv  Excel Pawer Bl Server  datos recientes v datosv visual texto  visualesv
Portapapsles Datos Consulias Insertar Confidencialidad Compartir Ll
] € Visualizaciones ~ » «
<] Compilar visual o
u 3
F D{’ 3
% 3 A @
De ODBC 2 E k= m
Nombre de origen de datos (DSN) & m @ MQ @ Ig
dBASE Files - “EI] ﬁ L ® @ E
dBASE Files g E.B o
| Excel Files
g P
MS Access Database E @ E R Py E
PostgreSQL3SW e EOBWES
Visio Database Samples Z}
e | (Ninguno) |
Obtener datos de otro origen — Valores
Agregar campos de datos a..
Obtener detalles
Entre varios informes (@)
Mantener todos los
filtros
Agregue los campos de ob...
Piginal | &
Pagina 1 de 1 —t——+ 8%
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Ahi se selecciona las tablas para crear con las que se van a trabajar los

reportes.
Figura 144: Paso 07 — Tablas Importadas de PostgreSQL
Navegador "
= : | Gaigar | [ Tren ] [

Selecciona las tablas para crear el cubo OLAP con la tabla de hechos

cotizacion y sus dimensiones.

Figura 145: Paso 07 — Cubo OLAP

[ dim_Clients o [@] dim_tipoCotizacion

»
1 * ok

[ factCotizaciones

@] dim_flujeCotizaciones

[@] dim_usuario o

E dirm_estadoCotizacion o -
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Para habilitar la opcion de llevar los datos en Power Bl Service se tiene que

instalar una puerta de enlace On-Premise data Gateway.

Figura 146: Instalacion On Premises data gateway

@Oh*premises data gateway (personal mode)

Imnstallation was successfull

Email address to use with this gatewray =

[ mhuamanmesz@ucvvirtual.edu.pe ]

rMext. you meed to sign in to register your gatewwan.

- | Cancel |

Development of a T... An Artificial Ints

»Descripcion del conjunto de datos

6n de puerta de enlace
P una puerta de enlace de datos, asegurese de que el equipe extd en inea y de
s puarta de eniace de dstos local |

Cotizacion BFI
Puerta de enlace  Departamento Informacion de Estado Accianes

A Obtener datos

B cCentro de datos

= Goals

izacién de datos para importar datos del erigen de datos al conjunto de

\gota. Lima, Quita =]

[16_~][00_w][amw]x

[5 ~][oo ~]|[pmv]x

Figura 148: Configuracion puerta de enlace

Configurar Cotizacion

rétodo de autenticacidn

Basic -

Nombre de usuaric

postgres

Contrasefia

Miwvel de privacidad para este origen de datos

rNone ~

Iniciar sesion Cancelar
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En Power BI se crean los Dashboard para luego integrar al sistema de

cotizacion con inteligencia artificial e inteligencia de negocios.

Figura 149: Paso 08 — Creacion de Dashboard

Sin titulo - Power Bl Desktop michele abelino huaman meza @)

Archive Inicio Insertar Modelado Ver Ayuda Formato Datos y detalles
bew Gy lpg @B [HE B B 4 & & BfE &l
e 2 o u @ Ly g 1l [A] I
- Obtener Libro de Conjuntos de datosd= SQL  Especificar Dataverse Origenes | Transformar Actualizar | Nuevo objeto Cuadro de Mas objetos | Nueva Medida Publicar
Copiar formato | datosv  Excel Power BI Server  datos recientssy | datosv visual texto  visuslesv | medida rapids
Portapapsies Datos Consultas insertar Célculos Confidencialidsd Compartir el
ul [ Foctm Por Raoge &« Visualizaciones » Campos »
= s <] Formato visual 5
miercoles, 25 de may... =
ﬂg o ~ ~ B diente
@
0 Buscar O  correadliente
Nivel Cumplimiento (%) Tipos Cotizaciones O direccioncliente
Objeto viadas
bj | Gen.. 0 B Enviados
visua > O B fecharegistro
nomtipocotizacion O idcliente
» Gerd A O idestado
@ [ Nivel Cumplimi...
ver A e
O nomdliente
- _ =5 s + Rango 0 B Pendicente
v Nivel Cumplimient (%) por Mes A [ e
oo Minimo
O ruccliente
O telefonocliente
000 I T I Bl cotizaciones
0 B cantidadCotiza...
L > [ (] fechacotizacion
I - A Invertir rango ®) O iddiente
O  idcotizacion
Paginal | 4 > Valeres [

Pagina 1de 1 -———+ 68%

Por ultimo, se los Dashboard creados en Power Bl se integra al sistema de
cotizacion para la toma de decisiones.

Figura 150: Paso 09 - Integracion con sistema cotizacion

& C @ localhost

2 % HOSCiEj}aEIDM

& Aplicaciones 4% PROYECTO INVESTL... IBM Leaming Portal &) » YouTube ( Home-Onlinelear.. w Paquetesdegranv.. Design and Implen... @ 1SSN: 1992-8645 -... » | | Otros marcadores
I ‘Bpl I, & Michel ¥
Buenavista Proyecios

Inmebiliarios

Menu de Opciones ~

REPORTES
& cotizar -
4 Facha /- Fecha Por Rango «
[:7 Reportes v o1 sz O mesan O <
miercoles, 25 de may... n
3
Mantenimiento N / Nivel Cumplimiento (%) ; Tipos Cotizationes

8 Acceso v

& Configuracion

Nivel Cumplimiento (%) por Mes
=3

2022 Cotizador web desarollado por Michele Huaman Meza
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ACTA DE CIERRE - SPRINT 5

Figura 151: Acta de cierre Sprint 5

“Sistema de cotizacion de inteligencia
artificial e inteligencia de negocios en la ACTA DE REUNION DE
empresa Buenavista Proyectos CIERRE DEL SPRINT 5
Inmobiliarios SAC”

005

3. Informacion General

Fecha de realizacion | 10/06/2022
Numero de Sprint 5

Participantes e Michele Huaman Meza

e Espiritu Cérdova Shamir Varony

4. Objetivos de la reunién

Se trataron los siguientes temas:
v" Conformidad del Sprint 5

2.1 Conformidad del sprint 5

Se realizo la reunién para realizar el informe de cumplimiento de las historias de

usuario del Sprint 5.

¢ Mantenimiento Cuenta Bancaria (HU-014)
e Mantenimiento Reporte (HU-015)

Huaman Meza, Michele A. Espiritu Cérdova Shamir V.
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Figura 152:

Arquitectura de sistema
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