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RESUMEN

La presente investigacion tiene como principal objetivo determinar la relacion entre
los costos de produccion y la fijacion del precio de los articulos de la empresa

maderera asesores y servicios Placencia E.l.R.L.

Por otra parte, el tipo de investigacion es descriptivo — correlacional, con disefio no
experimental, correspondiente a la poblacion y muestra se tuvo en cuenta un total
de 15 colaboradores que conforman toda la empresa y lo cual para recopilar datos

se utilizé la técnica de la encuesta y se aplico un cuestionario como instrumento.

Los resultados nos permitieron evidenciar que si existe relacion entre las
dimensiones que conforman los costos de produccién y fijacién de precios y como
conclusién podemos evidenciar que, si existe relacion entre las variables costos de
produccion y la fijacion de precios en la empresa maderera Asesores y Servicios
Placencia 2022, pues el valor p= 0,000 < 0,05 y como valor de Rho=0,795, lo que

representa una correlacion positiva muy fuerte entre ambas variables.

PALABRAS CLAVES: Costos, produccion, precio.
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ABSTRACT

The main objective of this research is to determine the relationship between
production costs and the pricing of items from the lumber company, consultants and

services Placencia E.I.R.L.

On the other hand, the type of research is descriptive - correlational, with a non-
experimental design, corresponding to the population and sample, a total of 15
collaborators who make up the entire company were taken into account and which,
to collect data, the technique of the survey and a questionnaire was applied as an

instrument.

The results allowed us to show that there is a relationship between the dimensions
that make up production costs and pricing and as a conclusion we can show that, if
there is a relationship between the variables production costs and pricing in the
timber company Asesores y Servicios Placencia 2022, since the value p= 0.000 <
0.05 and as value of Rho=0.795, which represents a very strong positive correlation

between both variables.

KEYWORDS: Costs, production, price.
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l. INTRODUCCION

A medida que pasaron los afios a nivel mundial las empresas que se dedican
a realizar la trasformacion de un conjunto de materiales, se ven en la obligacion
de usar sus recursos de una manera moderada y asi aumentar la productividad
de tal manera puedan obtener mayores efectos con menores recursos. En la
actualidad el término “costos” que desde un punto de vista social aparenta ser
tan simple de manejar por pequeias y grandes empresas, es indispensable al
momento de plantear decisiones tornandose se suma importancia en el mundo
empresarial debido a que la mayoria de las empresas, hacen sus operaciones
diarias ya sea a nivel nacional o internacional, frecuentemente empresas
reapertura nuevos emprendimientos de la misma forma otras cierran o por ultimo
quiebran, se debe a la mala precision de sus costos por lo consecuente, pierden
la capacidad para proponer y fijar un precio que compita en el mercado y sea
atractivo. Siendo de mucho interés implementar un buen control de costos ya
que nos proporcionara y a la vez nos accedera a una buen calculo y fijacion de
un precio y con lo mencionado conllevandonos a realizar y tomar decisiones
acertadas con previsibilidad para aumentar constantemente la utilidad y la

rentabilidad de las empresas.

De manera semejante en Ecuador, efectuado por Alvarado y Calle (2017)
dentro de este marco, indicaron que las empresas pequeiias del rubro industrial
denotan deficiencia y dificultades en sus costos, hallando cifras del 42%, que en
cuestién no cuentan y no llevan una contabilidad de costos, con la finalidad de
precisar el valor total de la materia prima y una contabilidad de costos donde se
pueda identificar el consumo real de cada producto que elaboran, por lo
consiguiente los duefios no tenian una informacién real de cuanto se gana o
cuanto pierde al momento de cuadrar , por la fabricacién de cada producto a
vender, en tal sentido, la falta de un registros de costos, ocasiona que las
distintas empresas pequefias tiendan a no generar ganancias en la fabricacion

de sus productos .

De la misma forma en el pais de Ecuador Vizcaino (2017), llego a la

conclusion, que una empresa debe integrar y manejar una contabilidad de costos



para contrarrestar las dificultades que se puedan suscitar en la parte de la
Fabricacion, provocando pérdidas y un 16% menos de rentabilidad. Asimismo,
al poder contar con un expediente adecuado de tarifas de fabricacion, estas
ayudan a una excelente optimizacion y gestion de los elementos tarifarios, ya
qgue al no tener uno, hacemos que ignoremos los verdaderos gastos reales,
produciendo una ganancia que realmente no existe. Finalmente, concluyé que
registrar los costos de produccion proporciona una manipulacién y un célculo

efectivos de las tarifas y el margen de beneficio adecuado de la mercancia.

Asimismo, Chacén (2017) afirma que la imposicidon de cargos es una de
estas raras condiciones, en las que la participacion del margen de ingresos se
monta y dicta con admiracién a la venta del producto, siendo la ley organica
conocida como costos honestos, que establece un maximo del 30%, dandose a
conocer dos importantes resoluciones administrativas N °© 003 del 2014 y N °
0057del 2014, que mencionan y describen las normas de contabilidad generales
de manera que ayuden a impulsar la competitividad entre el mismo rubro al que

se dedica la empresa.

En cuanto al alcance nacional, Lopez (2017) describe que, en la forma de
tener y ser capaz de fijar las tarifas de los productos de la empresa comercial,
se debe contar con la contabilidad de costos porque es una herramienta primaria,
en el impacto de las meteduras de pata en el calculo. La tarifa de fabricacion
puede ser mas controlable. Es por esta razon que no se puede identificar el costo
monetario y real de cada producto. Por ello, es muy importante poner en
funcionamiento una herramienta de céalculo de valor en la que podamos tener y
realizar un control suficientemente bueno de los costes y ganancias por cada
pedido que se realice, por ello obtener costes reales de mercado. y tener

ingresos adicionales.

Al mismo tiempo, hay problemas excepcionales cuando ahora no luce una
magquina de calcular bien. Asi, para Hansen y Mowen (2017) el dispositivo de
calculo de costos esta orientado a ejecutar 3 tareas principales: la acumulacién

de costos, se vuelve evidente en las técnicas y series de estadisticas de tarifas;



la medicion de precios, esto influye en los ingresos solicitados en la salida de
cada duracion y también en el célculo de los tres elementos del precio (tela
cruda, trabajo directo y cargas indirectas) y en ultima instancia, la asignacion de
tarifas: consiste en la buena colocacién el precio, ya que estara relacionado con

los dispositivos producidos.

Dentro de nuestra Regién, en distrito de Chimbote, encontramos a la
empresa industrial maderera dedicada a la fabricacion de sillas, puertas,
ventanas, roperos y variedad en articulos para el hogar, etc., “Asesores y
servicios Placencia E.I.LR.L.”, la misma que tiene un desconocimiento sobre el
costo y control de materia prima conllevando a un desconocimiento total de sus
ganancias reales. Debido a que el registro fisico del inventario y de diversos
materiales que sirven para la fabricacion de los productos se encuentran
anotados con fechas antiguas, en tal sentido, se esta realizando un control
errado y malo de los costos principales de la empresa como son la materia prima,
encontrandose también con un mal funcionamiento en sus almacenes de sus
productos terminados, por otro lado, los diferentes costos y gastos que incurren
en la fabricacion de los diferentes productos que salen a la venta realmente no
son calculados y determinados con un proceso factible, por lo que histéricamente
la empresa no ha podido disponer de liquidez y no puede planear compras. En
resumen, mencionamos que la causa fundamental de lo que viene suscitando en
el interior de la empresa maderera es que los costos de los productos fabricados
son determinados y calculados por una manera empirica es por ello que tampoco
hay una buena fijacién de los precios de los productos terminados listos para la
venta, ya que tienen un desconocimiento de su costo unitario de cada producto,
por lo tanto, no sabriamos si la empresa esta ganando o perdiendo. Resaltando
gue exactamente la empresa solo considera el monto de las facturas de compra
de materiales, dejando fuera los gastos adicionales que también llegan a ser
parte del costo de produccién que son los gastos basicos de energia y agua,

trasporte de materiales y mercaderia, etc.



Bajo lo expuesto se tiene como problema general: ¢De qué manera los
costos de produccion se relacionan con la fijacién del precio de la empresa

maderera “asesores y servicios Placencia E? |.R. ;L"- Chimbote, 20227

Y como problemas especificos tenemos: ¢ Como los costos de produccion
se relacionan con el precio de venta de la empresa maderera “asesores y
servicios Placencia EIRL"— Chimbote, 20227?; ¢Cbémo los costos directos se
relacionan con la fijacion de precios de la empresa maderera “asesores y
servicios Placencia E.I.R.L"- Chimbote, 20227?; ¢ Como los costos indirectos se
relacionan con la fijacion de precios de la empresa maderera “asesores y
servicios Placencia E.l.R. L”- Chimbote, 20227

Ademas, la justificacion del presente trabajo de investigacion respecto al
aspecto teorico, se basado principalmente en la variable de estudio, que viene
hacer el costo, en la cual se recolecto informacion, caracteristicas y elementos
de dicha variable. Por otro lado en la justificacion practica, es notable debido a
gue que se realizd el andlisis de la correlacion entre ambas variables para que
en el futuro la empresa pueda optar por implementar un sistema de costeo,
teniendo consigo por fin una herramienta que le permitird conocer, determinar y
a la ves esquematizar todos sus costos ya sean directos e indirectos y asi dando
una solucién al problema que tienen diferentes empresas del rubro industrial al
no contar con un modelo de costeo, por ultimo la justificacion metodoldgica se
utilizé un instrumento para la recolectar informacion y datos que seran brindados
por los trabajadores mas cercanos a la empresa, que sera validado por expertos

de tal modo que pueda ser utilizado para futuros trabajos de investigacion.

Proponiendo como objetivo general: Determinar de qué manera los costos
de produccién se relaciona con la fijacion del precio en la empresa maderera
“asesores y servicios Placencia E.l.R.L"- Chimbote, 2022. Desprendiéndose los
objetivos especificos: primero, Analizar como los costos de produccion se
relacionan con el precio de venta de la empresa maderera “asesores y servicios
Placencia E.I.R.L”- Chimbote, 2022. Segundo, Explicar cémo los costos directos

se relacionan con la fijacion de precios de la empresa maderera “asesores y



servicios Placencia E.I.R.L- Chimbote, 2022. Y tercero, Precisar cdmo los
costos indirectos se relacionan con la fijacion de precios de la empresa maderera

“asesores y servicios Placencia E.[.R.L"- Chimbote, 2022.

La hipdtesis general es; Los costos de produccion se relacionan con la
fijacion del precio en la empresa maderera “asesores y servicios Placencia
E.l.R.L"- Chimbote, 2022.y como hipotesis nula es; no existe relacion de los
costos de produccion en la fijacidn de precios de la empresa maderera “Asesores

y servicios Placencia E.I.R.L.” - Chimbote 2022.

MARCO TEORICO

En cuanto a los trabajos encontrados a nivel internacional, Quito
(2021), su estudio “Los costos de produccidn y su incidencia en la
determinacién del precio de venta en la corporacién coprobich”. teniendo
como parte de sus conclusiones que la empresa que investigaron no
mantienen una informacion real con respecto a los costos de fabricacion, que
por tal sentido hace tedioso e irrealizable de fijar sus costos, la empresa hoy
en dia no se encuentra con un factible funcionamiento de inspeccién y
control de la materia prima y generalmente todo el costo, por ende no llegan
a saber qué cantidad de activos son utilizados y que valor se emplean en

cada una de ellas.

En este sentido Arias, Vallejo y Ibarra (2020), en su investigacion
realizada "Los costos de produccion industrial en ecuador" llegdé a la
conclusién de que las empresas para llegar a una determinacién de un precio
para llevarlos a la venta, podria tener reales y registros obvios de todas las
tarifas del sistema de fabricacion, encontrando que durante la empresa

comercial declarada ya no lo tiene.

Asimismo, Buenafio (2020) en su estudio “Disefio de
un Sistema de Costeo por Ordenes de Produccién para la  Industria
Maderera de Buenafio, Estado Riobamba, Provincia de Chimborazo” nos

dice ensu conclusién que el seguimientoy control delas materias



primas se hace simplemente considerando la cantidad, pero no su costo, es
posible presentarlo en papel Kardex lo que incide en el costo de las materias

primas utilizadas en cada orden de produccion.

A nivel nacional, tomando por antecedentes del escritor Velarde
(2019), su objetivo fundamental es implementar tarifas de produccién como
una forma de reconocer los gastos reales de un producto en el camino para
enfrentar la oposicion por el hecho de que existen veces, mientras que se
requiere un ajuste en los precios para atraer a nuevos clientes teniendo en

cuenta la calidad del producto.

Tantalean (2017) en Tesis: Costos y precios de produccion en una
empresa minera, Municipio de Villa Salvador, 2016. Objetivo principal:
Determinar la relacién entre costos y precios de produccion en una empresa
metalUrgica. Asimismo, con los objetivos trazados para determinar la
relacion entre los costos directos de materiales, costos directos de mano de
obra, costos indirectos de fabricacion y determinacion de precios, se puede
determinar que existe una relacidbn entre los costos de produccion
y la fijacibn de precios en una empresa metalmecanica. determinar la
utilidad que la empresa puede obtener o desea obtener. Para determinar el
precio de su producto, en relacidon a sus costos directos, se concluye que
si existe una relacion entre este y el precio porque se puede determinar que
este Ultimo tiene una relacién de efecto precio con el hecho de vender el

inmueble.

Chuquilin y Toribio (2017) en su estudio: Costos de produccion y
rentabilidad de la zapateria Rutsbel, El Porvenir,
2016. El objetivo fue “determinar el grado de relacion entre los costos de
produccion y las utilidades corporativas”. concluyo que estos
procedimientos no aplican para el control yreconocimiento de costos,
existe una relacion significativa entre las variables: costos de produccion y

rentabilidad, debido a su falta de conocimientos basicos para determinar los



costos indirectos de produccion, por lo que no saben como imputar ninguno

de los dos. a ellos afectar las ganancias.

Por otra parte, en Lima Montesa (2018), en su estudio
lideré “Implementacion de un sistema de calculo de costos sobre
demanda de precios en estructuras de acero Santa Rosa & SBT SAC”., llego
a la conclusion que la compafia determina y fija los precios de sus productos
de manera empirica debido a no contar con los registros de sus costos reales

de compra de la materia prima y demas costos.

Por dltimo, Fernandez (2018) en Chiclayoen su trabajo
de investigacion “‘Un
sistema de costos de aprovisionamiento para determinar el precio de venta
de los pequenios restaurantes-bares del Sector Ferregnafe, 2018”, concluyo:
que el proceso de costo por 6rdenes especificas que ha sido realizada con
el fin de que el duefio de la empresa pueda manejar y conocer facilmente y
de tal manera adaptarse a las carencias del negocio y asi poder conocer por

el mismo el verdadero costo real de cada plato que sera vendido.

Ademas, tenemos los fundamentos teoricos del costo donde Pacheco
(2019) lo define a los costos de produccibn como todos los valores
financieros utilizados en un periodo de tiempo para fabricar un producto. (p.
35.)

Cruz y Quesquén (2019), nos define los costos de produccién como
un todo acumulado y que se usa para la fabricacion principal y secundaria a
partir de ciertos insumos llegando a transformarse en bienes o servicios. De
tal manera, es aquella accion de transformacién de los materiales con los

gue se trabaja.

De igual manera, Pacheco (2019) nos dice que existen costos directos
y costos indirectos, y los costos directos son aquellos que inciden
principalmente en la transformacion del producto, materias primas y mano

de obra directa. como ejemplo. Los costos indirectos se pueden identificar



porque también son importantes para realizar una transformacion o fabricar
un producto, refiriéendose al hecho de que estos costos no son directamente
atribuibles a los bienes, por ejemplo, mano de obra directa, materiales y otros

costos generales (consumo, electricidad, agua, alquiler, etc).

Lépez (2019), en su libro llega a la conclusion que los costos directos
tienen tres caracteristicas (identificable, representativo y cuantificable) estos
costos exigen un mayor control. Y los costos indirectos al no reunir las
caracteristicas mencionadas anteriormente son consideradas como tales
dejandose casi siempre libre de control ya que se ha visto casos en algunas

empresas que su control sale mas caro que ellos mismos.

Segun Garrido (2018) menciona que el costo mantiene una estructura
y se clasifica en: Materia prima directa definiéndola como los principales
materiales de un proceso industrial y productivo al momento de dar inicio.
Materia prima indirecta son los materiales que no participan de manera
directa a la etapa productiva de la empresa. Mano de obra directa forma la
mano de obra interviniente con el proceso productivo e industrial. Costos
indirectos de fabricacion son conocidos como CIF no es identificable en valor
del costo directamente en la industrializacion considerandose la mano de
obra indirecta, arriendos, entre otros. En conclusion, esta estructura nos
ayuda a identificar los insumos que seran utilizados en la industrializacion de

los productos producto de manera ya sea directa e indirecta.

Por otro lado, Pérez (2020, p.8.) menciona que con el pasar del
tiempo, las organizaciones han ido evolucionando volviéndose mas
competitivas y estableciendo estrategias importantes en diferenciacion,
comunicacién, marketing y principalmente en los precios. Encontrando
factores internos como también externos, que trascienden en la
determinacion al momento de fijar precios. Pudiendo variar debido a las

diferentes politicas que tiene cada.

Siguiendo con el contexto Arturo (2019), menciono en su estudio que

fijar un precio es primordial y muy fundamental debido a que si fijamos bien



podremos adquirir una buena utilidad. volviéndose asi una de las decisiones
mas tomadas “por las empresas en general ya sea para un bien o servicio.
Y que se podra ver si verdaderamente reflejado si se tom6 una buena

decision en la utilidad de la empresa.

Aundando a esto tenemos a Bolivar (2019) que implanto ciertas
caracteristicas para la fijacion de precios como: Las diferentes opciones de
precio tienen un efecto negativo en las ganancias y utilidad de una empresa,
actuando también psicolégicamente a los consumidores al momento de
realizar una compra volviéndose en el detalle con mayor relevancia para
adquirir una compra de productos o escoger una marca especifica. Y
ademas tenemos los objetivos: entrar y posicionarse en el mercado y
obtener incremento de rentabilidad implicando también la permanencia en el
mercado y a la misma ves ser competencia con los deméas emprendimientos
mediante el cual genere una ganancia determinada y principalmente fidelizar

a sus compradores.

Siguiendo con ese mismo contexto Graus (2018), los
costos se consideran de la siguiente manera: Precio alto; depende de
determinar el verdadero valor de un producto o servicio. Valor bruto; Este es
el precio completo antes de impuestos. Precio £; - costes de produccién con
costes indirectos (certificado de calidad). precio de demanda; Este es el

valor que un consumidor le da a cambio de un producto o servicio.

Baxendale (2017) llegé a la conclusién de que los gastos son de suma
importancia ya que funciona como una técnica para medir la situacion en la
gue se encuentra el empleador en cada uno su desempefio y rentabilidad y
principalmente en su productividad, ademas permite hacer un prondstico
respecto a las anomalias que permitan la implementacion de medidas que
agreguen tanto como una mejora confiable, y que puedan proporcionar
registros para la correcta toma de decisiones y de cualquier manera ayudar

a calcular los precios reales para un periodo de alta calidad.



Es por esta razon Arturo (2019), menciono que una buena fijaciéon de
precios es fundamental para todo emprendimiento o empresa ya que de esto
depende si vamos a obtenemos ganancias o pérdidas por ello es una
decision complicada y sobre todo principal que se debe tomar y esto se

reflejara en la utilidad de la empresa.

Mientras tanto Dies (2016) presento las etapas del proceso de fijacién
de precios y por lo tanto se puede dividir en: determinacion de costos,
demanda y competencia para conocer el precio de venta
del producto. Objetivos y precios para ver como afectan los precios por
tema. Usadiferentes estrategias de precios.La tercera etapa
involucra la implementacion de  estrategias de precios. Yy finalmente

fijar el precio de cada producto para venderlo mas tarde.

Asimismo, para Apaza (2017) preciso una nueva forma de determinar
un precio basada en calcular los costos totales y asi saca un costo real del
producto y sobre todo accesible para los consumidores y sobre todo rentable
para la empresa este método no toma en cuenta la demanda ni la
competencia ya que solo pretende calcular un precio real tomando todos los
costos, donde el precio fijada tape todos los costes totales. Fijacion del
precio enfocada al consumidor; teniendo que conocer la demanda del
mercado y precisar precios que van a poder pagar, los precios estan dados
por el valor que ellos lo dan. Fijacion de precios en funcion a la competencia;
todos aquellos valores que tienen del mercado que es decir que no puede
estar por encima ni por debajo de ellos si no estar al nivel de la competencia

para poder posicionarse en el mercado.

Hoyos (2017) dice que la materia prima es aquel elemento principal
de un producto que se transforma y es agregado en un producto finalizado,

estas se dividen en materia prima directa e indirecta.

Es asi como Arturo (2019), plantea que para obtener ganancias es
fundamental una buena fijacién de precio ya que de esto dependera el futuro

de la empresa, es por ello que es una de las decisiones mas primordiales en
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una organizacién ya sea para un bien o un servicio en la cual se vera

reflejado en los estados de resultados.

Asimismo, para Apaza (2017) decido una cadena de herramientas en
un esfuerzo por calcular y decidir la tarifa real de un producto ademas de un
proveedor, esté dirigida a determinar los precios generales y calcularlos para
que un aumento en los ingresos pueda estar terminado. Que se
pronosticaran sobre el tema de la duracidén de la empresa acomparfada, se
podria elevar un precio real muy util para los consumidores, produciendo un
aumento en la rentabilidad de la agencia, la técnica de costeo declarada deja
de lado las necesidades y talentos porque lo mas simple busca especificar
un cargo real por lo mejor que fabrica la agencia, para que de esta manera
este nuevo cargo determinado pueda cubrir los numerosos cargos totales.
Por este motivo, el precio se basa en el cliente; Necesitamos reconocer el
mercado con atencion y definir los cargos con un propésito de estar
inclinados a presentar, generalmente los cargos ya estan dictados con la
ayuda del precio percibido que replican. Finalmente, la puesta de precios
segun la competencia; Son aquellos precios que deben mantenerse acordes
con el mercado ya que no se puede disminuir ni subir porque de esta manera
estamos al nivel de la oposicidbn y es posible posicionarnos dentro del

mercado.
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3.1.

METODOLOGIA
Tipo y disefio de investigacion

Tipo de investigacion:

El presente trabajo esta en base al tipo descriptivo, dado que se
considera explicar las caracteristicas principales del tema a investigar, el
estudio es de enfoque cuantitativo, porque se va a realizar un analisis

numerico para poder estudiar problematica descrita. (Esteban, 2018, p. 3).

Disefio de investigacion:

Para el presente trabajo el disefilo serd no experimental —
Correlacional, debido a que cada paso que se viene desarrollando de la
investigacién no se realiz6 ninguna maniobra por los investigadores siendo
cuyo objetivo principal de precisar la relacion que pueda existir en ambas
variables, siendo la finalidad determinar el grado de relacion que manifiesten,
al mismo tiempo el trabajo es de estudio transversal, respaldado en la toma

de datos en tiempo real (Alvarez, 2020, p. 3).

El esquema es lo siguiente: O1
MO r
Oz
Donde:
M = Muestra

01 = Costo de produccion
0O2= Fijacién del precio.

R = Relacion de la variable 1y 2
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3.2. Variables y operacionalizacion
3.2.1. Costo de produccioén.
e Definicion conceptual:

Velarde (2019), considera que los costes de produccion son los
gastos fundamentales para sostener un proyecto ya que permite el
estudio y a su vez la comparacion obtenida respecto a los resultados
en diferentes periodos, encontrando nuevas vias para el uso perfecto
de los recursos rentables, de manera planificada y orientada a

garantizar eficiencia en la produccion.
e Definicion operacional:

Es el conjunto de inversién por los bienes y recursos en que una
entidad incurre para obtener el producto final para poder ser

comercializado el cliente final.
e Dimension

Costos directos, costos indirectos.
e Indicadores

Costo de materia prima, control de materia prima, mano de obra
directa, costos de almacenamiento, mano de obra indirecta, costos
indirectos de fabricacién, gastos fijos, gastos variables, capacidad de

produccion.
e Escalade medicion
Ordinal.
3.2.2. Fijacion del precio.
e Definicion conceptual:

Apaza (2017) menciona que la fijacién de precios es primordial
porque depende de ello si fijamos bien el precio de venta para atraer

al consumidor y asi ganar clientes y obtener ganancia y a la vez nos
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menciona los diferentes métodos de fijacién de precios ya que se trata

de una de las primeras consideraciones para muchos clientes.

e Definicion operacional

Una fijacién de precio viene hacer el calculo propuesto por todas
las empresas para asi poder implantar un precio de acorde al mercado

y no por encima ni debajo de la competencia.

e Dimensién

Métodos de fijacion de precios, precio de venta

e Indicadores

Costos operativos, calculo del mercado potencial, determinacion
del precio de venta, determinacion del punto de equilibrio, evaluacion

del costo fijo, evaluacién del costo variable.

e Escalade medicién

Ordinal.

3.3.Poblacién, Muestra y Muestreo

3.3.1.

3.3.2.

Poblacién:

Otzen y Manterola (2017), Detalla que la poblacion es
conceptualizada como una serie de elementos, personas 0 cosas
referidas una investigacion (p. 230). Por ende, se ha escogido como
poblacién a 15 personas que estan principalmente dentro de la empresa
Asesores y servicios Placencia E.I.R.L, los mismos que conforman el
area de produccion, administrativo y almacenamiento visto que son las

personas idoneas.

Muestra:

Pastor (2019), menciona que es un fragmento reducido sacado de la
poblacién para estudiarlas y analizarlas de una manera estadistica. En
este estudio, la muestra fue seleccionada por los 15 empleados de

Asesores y Servicios Placencia EIRL.

14



3.3.3. Validez:

Para la validez del presente trabajo de investigaciobn estara
conformado por dos profesionales de la carrera de contabilidad los
cuales van a opinar respecto a la elaboracion del cuestionario dandole
claridad al estudio también mencionar que consiste la evaluacién en que
los ITEMS tengan y guarde una buena relacion con los indicadores
propuestos ya dados para cada dimension y asi posteriormente poder
evaluar el resultado y con ello saber si el instrumento esta conforme para

el desarrollo del trabajo de investigacion.

3.3.4. Confiabilidad:

Define si el instrumento de medicion empleado aplica para el
desarrollo de la investigacion, es asi que esta establecido por el 100 %
de la muestra, para el alfa de Cronbach se utilizd6 la tabulacién
correspondiente y ver si el presente instrumento se puede aplicar al

estudio.

3.4.Técnicas e instrumento de recoleccién de datos

Técnica Instrumento

Se aplico la encuesta. Segun Nifo ] N
_ o Segun Hurtado (2000), se utiliza como
(2011), define la técnica como un ) i ) o
_ _ herramienta un cuestionario, definido
proceso mediante el cual es posible _ ]
. como un conjunto de items o
conocer el comportamiento y las ) .
o o preguntas sobre una o mas variables
opiniones de los participantes de una . L
_ L y de investigacion para recolectar y
investigacion en relacion con el
o ) obtener datos sobre un tema.
propaosito de la misma. (art. 28).
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3.5.Procesamientos

Es la manera de proceder para ir viendo los resultados:

N o g A

8.

Se ejecuto coordinaciones con el duefio de la empresa, asentando dia
y hora para ingresar a la compafiia.

Se solicitd el permiso a la compafiia para la recoleccion de
informacion, garantizada por una constancia de autorizacion firmada
por el duefio de la empresa.

Se ejecuto coordinaciones con el duefio de la empresa, asentando dia
y hora para ingresar a la empresa.

Se creo los instrumentos para la recoleccion de datos.

Se validaron todos los instrumentos por medio del juicio de expertos.
Se aplico el instrumento a la muestra seleccionada

Se selecciono la informacion producto de la ejecucién de los
instrumentos.

Se examino datos logrados valiéndose de instrumentos.

3.6.Método de andlisis de datos

Estadisticas descriptivas. Se utilizara SPSS 25.0 para planificar y capturar

resultados en forma de tablas y figuras para ayudar a alcanzar los objetivos

planteados durante el desarrollo de la investigacion.

Estadistica inferencial, se utilizé pruebas estadisticas como el de Shapiro

Wilk para medir el grado se significancia en las variables y el Rho de

Spearman para medir el grado de relacion que puede existir entre ambas

variables, incluyéndolo también para el estudio de la prueba de hipétesis.
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3.7.Aspectos éticos

El presente trabajo de investigacion tiene en pie el caracter ético y la
informacion fiable y confiable conveniente y proporcionada por parte del
duefio de la empresa maderera respetandose principios de consentimiento
informando, es asi que se disefiara un documento por los investigadores del
estudio con el objetivo de informar el propésito del estudio, otro apartado
muy importante que se considerara es el principalmente el respeto siendo la
confidencialidad exactamente, fundado en prevenir publicar datos
personales de los informantes, manteniendo la originalidad, aplicando los
conocimientos previos de las normas APA de tal modo poder citar los
diferentes textos puestos en el estudio y que seran pasados y aprobados
por el software turnitin, siendo el objetivo de reflejar el grado plagio que

presente con los diferentes trabajos de investigacion.

17



IV. RESULTADOS
4.1. COSTOS DE PRODUCCION

Para validar la variable presentada estara prevista de 9 items con una

muestra en tamafio de encuestados de 15 personas.

Tabla N° 1. Variable Costos de Produccion - Alpha de Cronbach.

Fiabilidad - estadistica

Alfa de Cronbach M de elementos
883 9

Discusion:

Para asegurar la validez de la variable, el valor del alfa de Cronbach debe
ser igual o mayor a 0.750, en este caso al procesarla a través del programa
SPSS 25 se obtuvo el valor 0.893 por lo que concluimos que esta

herramienta es normal y por lo tanto aceptable.

4.1.1. DIMENSION: costos directos

Item 01
Tabla 2 item 01

El costo de materia prima permite reconocer las unidades que se han
utilizado en la transformacién para determinar el costo de produccion.

Fr % % valido % acumulado
Vidlido Indiferente 3 200 20,0 200
De acuerdo 4 26,7 26,7 46,7
Totalmente de acuerdo 3 53,3 533 100,0

Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos
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Grafico 1

El costo de materia prima permite reconocer las unidades que se han utilizado en la transformacion para
determinar el costo de produccion.

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°2

Interpretacion:

Podemos interpretar que, de los 15 encuestados, la mayoria estan a favor
en cuanto a que los costos de materia prima si permite reconocer las
unidades que se han utilizado en la transformacion para determinar el costo
de produccién, con valor porcentual del 53.33%, por otro lado, un 26.67%
asegurar estar de acuerdo en cuanto a la aseveracion dicha anteriormente y
un 20.00 % se encuentran indiferentes ya que no tienen conocimiento

suficiente del tema tratado.
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Item 02
Tabla 3 item 02
El control de materia prima permite establecer procedimientos para el

uso adecuado de los insumos en la produccion reconocidos como
costos directos

Fr % % valido % acumulado
Vilide De acuerdo 8 533 53,3 53,3
Totalmente de acuerdo 7 46,7 46,7 100,0

Total 15 1000 100,0

Fuente: base de datos

Grafico 2

El control de materia prima permite establecer procedimientos para el uso adecuado de los insumos en la
producciéon reconocidos como costos directos

Frecuencia

De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°3

Interpretacion:

Los resultados obtenidos reflejan que toda una gran parte de encuestados
estan de acuerdo y creen que el control de materia prima permite establecer
procedimientos para el correcto uso de los insumos en la produccion y estos
se pueden reconocer como costos directos, ya que de acuerdo a sus
conocimientos y experiencias empiricas saben que un mayor control, permite

un mejor uso de los insumos en la produccion.
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Item 03
Tabla 4 item 03

El costo de la mano de obra directa permite reconocer y establecer la forma
de trabajo y la cantidad de horas utilizadas en el proceso de elaboracion de

un producto para determinar el costo de produccion.

% % valido % acumulado
Vilido  Indiferente 133 13,3 133
De acuerdo 33,3 333 46,7
Totalmente de acuerdo 53,3 533 100,0
Total 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Grafico 3

El costo de la mano de obra directa permite reconocer y establecer la forma de trabajo y la cantidad de horas

utilizadas en el proceso de elaboraciéon de un producto para determinar el costo de produccion

Frecuencia

Indiferente

Fuente: Tabla N°4

De acuerdo

Totalmente de acuerdo
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Interpretacion:

En la representacién gréfica, podemos ver que la mayoria de los encuestados
esta de acuerdo y muy de acuerdo al especificar que los costos de mano de
obra directa permiten reconocer, establecer y patrones de horas de trabajo.
Utilizado en la elaboracion de productos para determinar el costo de
produccién El 13,33% de todos los encuestados se mostraron indiferentes

porque no sabian exactamente como determinar la cantidad de horas

utilizadas en el proceso de produccion.

Item 04
Tabla 5 item 04

El costo de almacenamiento permite evaluar la gestion de la administracion
en elmangjo de los inventarios y stock correspondiente, teniendo en cuenta
si dichas salidas forman parte del costo dentro del proceso de produccion.

% % valido % acumulado
Valido Indiferente 6,7 6,7
De acuerdo 533 533 60,0
Totalmente de acuerdo 40,0 40,0 100,0
Total 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Gréfico 4

El costo de almacenamiento permite evaluar la gestion de la administracion en el manejo de los inventarios y
stock correspondiente, teniendo en cuenta si dichas salidas forman parte del costo dentro del proceso de

g

Frecuencia

1]
Indiferente

Fuente: Tabla N°5

produccion

De acuerdo

Totalmente de acuerdo



Interpretacion:

En la representacion grafica podemos ver que el 53.33% de los encuestados
estan de acuerdo al considerar que el costo de almacenamiento permite
evaluar la gestion de la administracion en el manejo de los inventarios y stock
correspondiente, teniendo en cuenta si dichas salidas forman parte del costo
dentro del proceso de produccion. Esto lo consideran, ya que, al realizar la
fabricacion de los muebles, estos son colocados en un almaceén los cuales se
dan los cuidados necesarios hasta el momento en que se entrega el producto
vendido, un 6.67% de los trabajadores no tienen conocimiento necesario de
la importancia del costo que representa almacenar un producto para su venta

por lo cual se mantienen indiferentes.

DIMENSION: costos indirectos

ftem 05
Tabla 6 item 05

La mano de obra indirecta permite determinar el estado de influencia de las
jefaturas en fabrica y como estos afectan al proceso de produccion.

Fr % % valido % acumulado
Valido  Indiferente 2 13,3 13,3 13,3
De acuerdo g 533 533 6a6,7
Totalmente de acuerdo 5 333 333 100.0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: fuente de datos
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Grafico 5

La mano de obra indirecta permite determinar el estado de influencia de las jefaturas en fabrica y como estos
afectan al proceso de producciéon

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°6

Interpretacion:

Podemos observar, segun la representacion grafica que: del personal
encuestado, méas 53.33%, confirman al estar de acuerdo y llegan a considerar
que la mano de obra indirecta les da paso a determinar el estado de influencia
de las jefaturas en fabrica y como estos afectan al proceso de produccion, ya
que aseguran que cada departamento que esta indirectamente relacionado
con el proceso de elaboracion del producto debe estar incluido en el mismo
para determinar de una manera correcta el costo de la elaboracién del mismo,
un 13.33% se encuentra indiferente con la forma en como las jefaturas en
fabrica afecta el proceso de producciéon ya que desconocen totalmente la
manera de proceder de ello.
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item 06
Tabla 7 item 06
Los CIF permiten determinar las erogaciones de efectivo y depreciaciones que

no pueden ser asignadas directamente al producto distribuyéndolas para
determinar el costo de produccion.

Fr % % vélido % acumulado
Valido  Indiferente 1 6,7 6,7 6,7
De acuerdo 8 53,3 53,3 60,0
Totalmente de acuerdo 6 40,0 40,0 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: fuente de datos

Gréafico 6

Los CIF permiten determinar las erogaciones de efectivo y depreciaciones que no pueden ser asignadas
directamente al producto distribuyéndolas para determinar el costo de produccion.

g

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°7

Interpretacion:

Podemos ver en el grafico que de los trabajadores de la empresa maderera,
se extrajo que un 55.33% se encuentran de acuerdo al considerar que los CIF
permiten determinar las erogaciones de efectivo y depreciaciones que no
pueden ser asignadas directamente al producto, lo que al final permite un
calculo 6ptimo de estos y su posterior distribucién para que sea considerada
dentro del costo de produccién, mientras tanto existe un 6.67% de los
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encuestados estan indiferentes, ya que no tienen los conocimientos

adecuados para que les permitan determinar exactamente los costos

indirectos de fabricacion.

ftem 07
Tabla 8 item 07

Los Gastos Fijos permiten determinar los gastos que se mantienen estables
dentro de un proceso de produccién permitiendo realizar una correcta
distribucién de los costos indirectos

Fr % % vélido % acumulado
Valido Indiferente 2 13,3 13,3 13,3
De acuerdo 6 40,0 40,0 53,3
Totalmente de acuerdo 7 46,7 46,7 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Gréafico 7

Los Gastos Fijos permiten determinar los gastos que se mantienen estables dentro de un proceso de
produccion permitiendo realizar una correcta distribucion de los costos indirectos

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°8
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Interpretacion:

De acuerdo a los resultados obtenidos y que se pueden observar en el gréafico,
la mayoria de los encuestados afirma estar de acuerdo en que los costos fijos
ayudan a determinar los costos estables en el proceso productivo, lo que
permite asignar correctamente los costos indirectos., el 13,33% de los
encuestados expreso indiferencia debido a la inseguridad sobre este tema.

[tem 08
Tabla 9 item 08

Los Gastos Variables permiten determinar los gastos que sufren una variacion
a traves del incremento de la produccion.

Fr % % valido % acumulado
Valido Indiferente 3 20,0 20,0 20,0
De acuerdo 8 53,3 53,3 73,3
Totalmente de acuerdo 4 26,7 26,7 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Grafico 8

Los Gastos Variables permiten determinar los gastos que sufren una variacion através del incremento de la
produccion.

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°9
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Interpretacion:

De acuerdo a los resultados obtenidos y que se pueden observar en el gréafico,
un total del 26.67% de todos los encuestados estan totalmente de acuerdo al
considerar que los gastos variables permiten determinar los gastos que sufren
una variacion a través del incremento de la produccion, asimismo un 53.33%
tienen algunas nociones en cuanto al gasto variable pero que es suficiente
para entender el tema y estar de acuerdo con lo declarado y un 20.00% se
encuentran indiferente ya que no puede dar una respuesta clara del tema por

desconocimiento.

ftem 09
Tabla 10 item 09
La capacidad de produccién determina los niveles de produccion que

contribuyen a que la entidad analice el reconocimiento de costos permitiendo
medir el desempefio de fabrica dentro del proceso de produccion

Fr % % valido % acumulado
Valido Indiferente 2 13,3 13,3 13,3
De acuerdo 8 53,3 53,3 66,7
Totalmente de acuerdo 5 33,3 33,3 100,0
Total 15 100,0 100,0
Fuente: base de datos
Grafico 9

La capacidad de produccion determina los niveles de produccion que contribuyen a que la entidad analice el
reconocimiento de costos permitiendo medir el desempefio de fabrica dentro del proceso de produccion

g

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°10
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Interpretacion:

En la representacion grafica podemos observar que en este caso un alto
indice de todos los encuestados, responden estar de acuerdo al considerar
que la capacidad de produccidén determina los niveles de produccion que
contribuyen a que la entidad analice el reconocimiento de costos permitiendo
medir el desempefio de fabrica dentro del proceso de produccion, ya que
teniendo en cuenta la capacidad para producir los muebles, ellos pueden
hacer un andlisis de cuanto producir en 6ptimas condiciones y no desperdiciar
material necesario para las futuras producciones, un 13.33% se muestra
indiferente dado que no conocen acerca de la capacidad de produccioén de la

empresa.

4.2. FIJACION DE PRECIOS.

Para validar la variable presentada estara prevista de 6 items con una

muestra en tamafio de encuestados de 15 personas.

Tabla N° 11. variable Fijacion de precios - Alpha de Cronbach

Fiabilidad - estadisticas

Alfa de Cronbach N de elem.
,849 6

Discusion:

Para asegurar la validez de la variable, el valor del Alpha de Cronbach debe
estar igual o por encima de 0.750, en este caso al realizar el procesamiento a
través del programa SPSS 25 el valor es 0.849, por lo que concluimos que el

presente instrumento es regular y por lo tanto aceptable.
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DIMENSION: métodos de fijacién de precios

item 10
Tabla 12 item 10

La Evaluacion del Costo variable permite reconocer o identificar los costos
generados por un mayor crecimiento en las ventas para una adecuada fijacion
de precio.

Fr % % vélido % acumulado
Valido Indiferente 4 26,7 26,7 26,7
De acuerdo 6 40,0 40,0 66,7
Totalmente de acuerdo 5 33,3 33,3 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Grafico 10

La Evaluacion del Costo variable permite reconocer o identificar los costos generados por un mayor
crecimiento en las ventas para una adecuada fijacién de precio.

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°12

Interpretacion:

En la representacion grafica podemos observar que un gran indice de
encuestados afirman estar de acuerdo al considerar que la evaluacion del
costo variable permite reconocer o identificar los costos generados por un
mayor crecimiento en las ventas para una adecuada fijacién de precio, ya que
consideran que al existir mas ventas en la empresa, aumentan los costos que
inciden tanto en la parte de produccién como en la venta del mueble, un

30



26.67% se muestran indiferentes dado que no tienen conocimiento acerca de
la influencia que puede proporcionar identificar el costo variable en la

produccion.

ftem 11
Tabla 13 item 11

La Evaluacion del Costo fijjo permite reconocer o identificar los costos
generados no provenientes de la variacion del ingreso por la produccion
dentro del proceso de fijacion de precio.

Fr % % vélido % acumulado
Valido Indiferente 3 20,0 20,0 20,0
De acuerdo 4 26,7 26,7 46,7
Totalmente de acuerdo 8 53,3 53,3 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Gréfico 11

La Evaluacion del Costo fijo permite reconocer o identificar los costos generados no provenientes de la
variacion del ingreso por la produccion dentro del proceso de fijacién de precio.

g

Frecuencia

Indiferente De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°13

Interpretacion:

En la representacion grafica podemos observar los resultados, de los
encuestados donde indica que el 53.33% de encuestados afirman estar
totalmente de acuerdo al pensar que la evaluacién del costo fijo permite
reconocer o identificar los costos generados no provenientes de la variacion
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del ingreso por la produccion dentro del proceso de fijacion de precio, dado

que consideran importante identificar los costos fijos de manera que pueden

tenerlo en cuenta durante el

proceso de produccion permitiéndoles

concentrarse en lo variable al momento de fijar el precio de un mueble, un

20% se muestra indiferente dado que no conoce la incidencia que puede tener

el conocer el costo fijo dentro del proceso de fijacion de precios.

ftem 12
Tabla 14 item 12

El Punto de equilibrio permite determinar la cantidad de unidades que la
empresa requiere producir para fijar un precio donde la utilidad es cero.

Fr % % valido % acumulado
Valido Indiferente 1 6,7 6,7 6,7
De acuerdo 8 53,3 53,3 60,0
Totalmente de acuerdo 6 40,0 40,0 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Grafico 12

El Punto de equilibrio permite determinar la cantidad de unidades que la empresa requiere producir para fijar

Frecuencia

un precio donde la utilidad es cero.

Indiferente

Fuente: Tabla N°14

De acuerdo

Totalmente de acuerdo
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Interpretacion:

En la representacion grafica podemos observar que, de la encuesta aplicada,

gue un gran indice de encuestados estan retindame y totalmente de acuerdo

que el punto de equilibrio permite determinar la cantidad de unidades que la

empresa requiere producir para fijar un precio donde la utilidad es cero,

consideran que es importante saber cuanto producir para poder cubrir los

costos determinados en todo el proceso de produccién, sin embargo un 6.67%

de encuestados se encuentran indiferentes dado que nunca lo han aplicado y

no tienen conocimiento de ello.

DIMENSION: precio de venta

ftem 13
Tabla 15 item 13

Los costos operativos permiten Identificar los costos de produccién,
administracion, ventas e intereses para asignar correctamente el precio de

venta y evaluar la rentabilidad del producto

Fr % % vélido % acumulado
Valido Indiferente 1 6,7 6,7 6,7
De acuerdo 11 73,3 73,3 80,0
Totalmente de acuerdo 3 20,0 20,0 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Grafico 13

Los costos operativos permiten Identificar los costos de produccién, administracién, ventas e intereses para
asignar correctamente el precio de venta y evaluar la rentabilidad del producto

12

Frecuencia

Indiferente

Fuente: Tabla N°15

De acuerdo

Totalmente de acuerdo
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Interpretacion:

En la representacion grafica podemos observar los resultados que se obtuvo,
demostrando que, un 73.33% afirma estar de acuerdo al considerar que los
costos operativos permiten identificar los costos de produccion,
administracion, ventas e intereses para asignar correctamente el precio de
ventay evaluar la rentabilidad del producto, identificar esto les brindaria a ellos
mayor confianza en al momento de fijar los precios para los productos
elaboran, un 6.67% de encuestados se muestran indiferentes, pues
desconocen totalmente sobre los costos operativos durante la produccion en

la empresa.

ftem 14
Tabla 16 item 14

El calculo del mercado potencial permite establecer un precio aceptable y
gue este no cause rechazo por su cuantia al momento de la fijacion de

precios
Fr % % valido % acumulado
Valido De acuerdo 11 73,3 73,3 73,3
Totalmente de acuerdo 4 26,7 26,7 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Gréfico 14

El calculo del mercado potencial permite establecer un precio aceptable y que este no cause rechazo por su
cuantia al momento de lafijacién de precios

Frecuencia

De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°16
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Interpretacion:

De los resultados obtenidos, se logré identificar que todos los encuestados
afirman que el célculo del mercado potencial permite establecer un precio
aceptable y que este no cause rechazo por su cuantia al momento de la
fijacion de precios, porque aseguran seria importante analizar los precios que
existen en el mercado que abarca la produccion de muebles para poder fijar

un precio adecuado al momento de la venta de los mismos.
item 15

Tabla 17 item 15

La Determinacién del Precio de venta permite conocer el precio de salida hacia los
clientes y también permite identificar el margen bruto esperado por la entidad

Fr % % valido % acumulado
Valido De acuerdo 11 73,3 73,3 73,3
Totalmente de acuerdo 4 26,7 26,7 100,0
Total 15 100,0 100,0

Fuente: base de datos

Gréafico 15

La Determinacion del Precio de venta permite conocer el precio de salida hacia los clientes y también permite
identificar el margen bruto esperado por la entidad

Frecuencia

De acuerdo Totalmente de acuerdo

Fuente: Tabla N°17
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Interpretacion:

En la representacién grafica podemos observar los resultados y se logré
identificar que la mayoria de los encuestados coinciden en estar de acuerdo
al considerar que la determinacion del precio de venta permite conocer el
precio de salida hacia los clientes y también permite identificar el margen bruto
esperado por la entidad, ya que conociendo esto se pueden sentir mas
afianzados al momento de considerar todos los costos incluidos en el proceso
de elaboracion de los muebles, dandole una base de lo que puede ser su

primera utilidad denominada por el margen bruto.

4.3 Validaciéon de Hipotesis

Para la prueba de normalidad tenemos que tener en cuenta lo siguiente:
- Si (n) es mayor a 50 encuestados se aplica kolmogoroy — smirnov y si (n)
es menor o igual a 50 encuestados se aplica shapiro — wilk.
- Estadistico de prueba: Si p significativo es menor a 0.05 se rechaza la
hipotesis nula y se acepta la alterna y si p significativo es mayor a 0.05 se

considerara lo opuesto a los descrito anteriormente.

Mencionamos que para la presente investigacion se cuenta con 15
encuestados como muestra, por ello se utilizara la prueba de Shapiro — Wilk
para determinar si las variables y dimensiones estan dentro de los rangos

establecidos por normalidad.

Tabla N° 18. Prueba de normalidad costos de produccion

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Grado de = Significan Grado de  Significan
Estadistico libertad cia Estadistico libertad cia
Costos de produccion , 159 15 ,200" ,886 15 ,05

Fuente: base de datos.
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El grado de significancia para la variable Costos de produccién es equivalente
a 0.05 en consecuencia los datos no siguen una distribucion normal y se
debera emplear una prueba no paramétrica.

Tabla N° 19. Prueba de normalidad costos directos

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Grado de  Significanci Grado de  Significanci
Estadistico libertad a Estadistico libertad a
costosdirectos ,202 15 ,102 ,854 15 ,020

Fuente: base de datos.

El grado de significancia para la dimension costos directos es 0.020 mirando
el rango notamos que es menor a 0.05 en consecuencia los datos no siguen
una distribucion normal por ello se debera emplear una pruebano

paramétrica.

Tabla N° 20. Prueba de normalidad costos indirectos

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov@ Shapiro-Wilk
Grado de  Significanci Grado de = Significanci
Estadistico libertad a Estadistico libertad a
costosindirectos ,204 15 ,092 ,879 15 ,046

Fuente: base de datos.

El grado de significancia para la dimension costos indirectos es 0.046 mirando
el rango notamos que es menor a 0.05 en consecuencia los datos no siguen

una distribucion normal por ello se debera emplear la prueba no paramétrica.
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Tabla N° 21. Prueba de normalidad Fijacion de precios

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Grado de  Significanci Grado de  Significanci
Estadistico libertad a Estadistico libertad a
Fijaciondeprecio ,246 15 ,015 ,839 15 ,012

Fuente: Base de datos.

El grado de significancia para la variable fijacion de precios es 0.012 mirando
el rango notamos que es menor a 0.05 en consecuencia los datos no siguen
una distribucion normal por ello se debera emplear la prueba no paramétrica.

Tabla N° 22. Prueba de normalidad método de fijacién de precios

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov@ Shapiro-Wilk
Grado de  Significanc Grado de = Significanc
Estadistico libertad ia Estadistico libertad ia
metodosdefijaciondeprecios ,233 15 ,027 773 15 ,002

Fuente: base de datos.

El grado de significancia para la dimension métodos de fijacion de precios es
0.002 mirando el rango notamos que es menor a 0.05 en consecuencia los
datos no siguen una distribucion normal por ello se deberd emplear la prueba

no paramétrica.
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Tabla N° 23. Prueba de normalidad precio de venta

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Grado de  Significanci Grado de  Significanci
Estadistico libertad a Estadistico libertad a
preciodeventa 423 15 ,000 ,688 15 ,000

Fuente: base de datos.

El grado de significancia para la dimension precio de venta es 0.000 mirando
el rango notamos que es menor a 0.05 en consecuencia los datos no siguen

una distribucion normal por ello se deberd emplear la prueba no paramétrica.

Correlacion de Rho Spearman

En consecuencia, vamos a medir la hipbtesis a través de la prueba de
Correlacién de Rho de Spearman debido a que los resultados que se obtuvo
con la prueba de normalidad reflejaron que las variables, asi como las
dimensiones tienen consigo una poblacién que no es normal, por ello es
asimétrica. En consecuencia, a ello, se aplicard una prueba no paramétrica
conocida como Rho de Spearman, la que nos permitird reflejar el nivel de

relacion entre las variables 1y 2.

Al mismo tiempo indicar que, para el proceso de aceptacion de la
hipétesis alterna, esta debe estar por debajo de 0.05, descartando de

inmediato la hipotesis nula.
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PRUEBA DE HIPOTESIS GENERAL

Planteamiento de Hipotesis General

Hipotesis Nula (Ho): No existe relacion entre Costos de produccion y Fijacion

de precios en la empresa maderera Asesores y servicios Placencia -2022.

Hipdtesis Alterna (Ha): Existe relacién entre Costos de produccion y Fijacion
de precios en la empresa maderera Asesores y servicios Placencia -2022.

Tabla 24: Correlacién de Spearman Costos de Producciéon — Fijacion de precios

Correlaciones

Costosdeprodu
ccion fijaciondeprecio
Rho de Spearman  Costosdeproduccion  Coeficiente de correlacion 1,000 ,795™
Sig. (bilateral) . ,000
N 15 15
fijaciondeprecio Coeficiente de correlacion , 795" 1,000
Sig. (bilateral) ,000
N 15 15

Fuente: base de datos.

Interpretacion

Como podemos apreciar en tabla 24. Tenemos un grado de significancia
de 0.000 menor a 0.05 por lo cual rechazamos la hipotesis nula y aceptamos
la hipotesis alterna que si existe relacién entre Costos de produccion y Fijacion
de precios en la empresa maderera Asesores y servicios Placencia - 2022.,
también se obtuvo un valor de (Rho = 0.795) que viene a ser el grado de
intensidad o asociacion entre ambas variables, lo que demuestra que hay una

correlacion positiva muy fuerte.
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PRUEBA DE HIPOTESIS ESPECIFICAS

Planteamiento de Hipotesis Especifica 1

Hipotesis Nula (Ho): No existe relacion entre Costos de produccion y precio

de venta en la empresa maderera Asesores y Servicios Placencia - 2022.

Hipétesis Alterna (Ha): Existe relacion entre Costos de produccion y precio de
venta en la empresa maderera Asesores y Servicios Placencia - 2022.

Tabla 25: Correlacién de Spearman Costos de produccién — Precio de venta

Correlaciones

Costosdeprodu
ccion preciodeventa
Rho de Costosdeproduccion Coeficiente de correlaciéon 1,000 ,535"
Spearman Sig. (bilateral) . ,040
N 15 15
preciodeventa Coeficiente de correlaciéon ,535" 1,000

Sig. (bilateral) ,040
N 15 15

Fuente: base de datos.

Interpretacion

Tal como se aprecia en tabla 25. Se tiene como resultado un grado de
significancia de 0.040 menor a 0.05 por lo cual se rechaza la hipétesis nula 'y
se acepta la alterna determinando asi, que si existe relacion entre Costos de
produccion y precio de venta en la empresa maderera Asesores y Servicios
Placencia - 2022. al mismo tiempo se obtuvo un valor de (Rho = 0.535) que
viene a ser el grado de intensidad o asociacion entre ambas variables, lo que

demuestra que hay una correlacion positiva considerable.
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Planteamiento de Hipotesis Especifica 2

Hipdtesis Nula (Ho): No existe relacion entre Costos directos y fijacion de

precios en la empresa maderera Asesores y servicios Placencia - 2022.

Hipotesis Alterna (Ha): Existe relacion entre Costos directos y fijacion de

precios en la empresa maderera Asesores y servicios Placencia - 2022.

Tabla 26: Correlacion de Spearman Sistema de Costos directos — fijacion de precios

Correlaciones

costodirecto  fijaciondeprecio

Rho de Spearman costodirecto Coeficiente de correlaciéon 1,000 647"
Sig. (bilateral) . ,009
N 15 15
fijaciondeprecio Coeficiente de correlacion 647" 1,000
Sig. (bilateral) ,009
N 15 15

Fuente: base de datos.

Interpretacion

Segun la tabla 26, podemos apreciar como resultado que, tenemos un
grado de significancia de 0.009 menor a 0.05 por lo cual rechazamos la
hipotesis nula y aceptamos la alterna, determinando que si existe relacién
entre Costos directos y fijacion de precios en la empresa maderera Asesores
y servicios Placencia - 2022. al mismo tiempo se obtuvo un valor de (Rho =
0.647) que viene a ser el grado de intensidad o asociacion entre ambas

variables, lo que demuestra que hay una correlacién positiva considerable.
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Planteamiento de Hipotesis Especifica 3

Hipdtesis Nula (Ho): No existe relacion entre costos indirectos y la fijacion de

precios en la empresa maderera Asesores y Servicios Placencia — 2022.

Hipotesis Alterna (Ha): Existe relacion entre costos indirectos y la fijacion de

precios en la empresa maderera Asesores y Servicios Placencia — 2022.

Tabla 27: Correlacion de Spearman Costos indirectos — Fijacion de precios

Correlaciones

costoindirecto  fijaciondeprecio

Rho de Spearman costoindirecto Coeficiente de correlacion 1,000 872"
Sig. (bilateral) . ,000
N 15 15
fijaciondeprecio Coeficiente de correlacion 872" 1,000
Sig. (bilateral) ,000
N 15 15

Fuente: base de datos.

Interpretacion

Como se observa en la tabla 27. Se tiene un grado de significancia de
0.000 menor a 0.05 por lo cual rechazamos la hipotesis nula y aceptamos la
hipotesis alterna que si existe relacion entre costos indirectos y la fijacion de
precios en la empresa maderera Asesores y Servicios Placencia — 2022. al
mismo tiempo se obtuvo un valor de (Rho = 0.872) que viene a ser el grado
de intensidad o asociacion entre ambas variables, lo que demuestra que hay

una correlacion positiva muy fuerte.
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V. DISCUSION

En esta fase, después de procesar y obtener resultados de la presente
investigacion, procedemos a mostrar la interpretacion, discusion y cruce de

informacion con los antecedentes registrados sobre el tema planteado.

Por lo tanto, se considera de importancia nombrar el objetivo general del
presente trabajo de investigacion el cual es: Determinar de qué manera los costos
de produccion se relaciona con la fijacion del precio de la empresa maderera

“asesores y servicios Placencia E.[.R.L"- Chimbote, 2022.

Correspondiente a la prueba de validez del instrumento de investigacion, fue
hecha por medio de la prueba estadistica llamada Alfa de Cronbach con el propésito
de conocer y validar el nivel de confiabilidad, para ello se hizo uso de la version 25
del software estadistico SPSS. Llegando a obtener resultados de 0,893 y 0,849
para las variables de costos de produccion y fijacion de precios, respectivamente
después de haber realizado la debida encuesta. Asimismo, continuando con la
descripcion de lo procesado a través de la prueba estadistica, esta se hizo por las
dos variables, es decir por la totalidad de los items que son 15; 9 items por la
variable costo de produccion y 6 items por la variable fijacion de precio; lo cual,
como resultado refleja un nivel de confiabilidad de 0,930, siendo un valor elevado
segun la escala de valoracion de Hernandez et al. (2014) y por ende dada la
fiabilidad de la prueba, esta es considerada confiable y aceptable para su posterior
aplicacion, ya que segun describe el investigador, la prueba debe aproximarse a +1
y sus valores deben ser como minimo de 0,750 en adelante.
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HIPOTESIS GENERAL

Para la validacion de la hipétesis general, la cual fue formulada con la
premisa: Los costos de produccion se relacionan con la fijacién de precios de la
empresa Asesores y Servicios Placencia E.I.LR.L., Chimbote, 2022. se aplicé el
instrumento a todos los trabajadores de la empresa la cual esta conformado por 15
personas. De las cuales, se hizo enfoque en los resultados mas notables que

muestre la relacion existente acorde a la Hipotesis General.

La tabla 15, muestra que, de todos los encuestados, el 73% esta de acuerdo
y un 20% se encuentra totalmente de acuerdo al considerar que los costos
operativos permiten identificar los costos de produccién, administracion, ventas e
intereses para asignar correctamente el precio de venta y evaluar la rentabilidad
del producto, dado que identificar esto les brindaria a ellos mayor confianza en al
momento de fijar los precios para los productos elaboran, un 6.67% del total de
encuestados se encuentran indiferentes, pues desconocen totalmente los
conceptos sobre los costos operativos. Para la validacién de la hipotesis general,
aplicando correlacion de Spearman se obtuvo (Rho = 0.795), lo que muestra que
existe una correlacion positiva considerable entre las variables y con respecto al
nivel de significancia (Sig.= 0,000 < 0.05), por consiguiente, se rechaza la hipotesis

nula y aceptamos la alterna.

Esto apoya lo dicho por Arias, Vallejo y Ibarra (2020), quienes en su
investigacion llamada "Los costos de produccion industrial en ecuador” en la cual
llegaron a la conclusion de que a pesar de que durante el andlisis a la empresas
comerciales declaradas no tienen una forma de determinar sus precios de ventas,
para llegar a una determinacion de un precio para llevarlos para la venta, estas
debian tener registros reales de todas las tarifas del sistema de fabricacion,
comprobando de esta manera que, conforme al analisis de la tabla 15, que si se
logran identificar los costos operativos que incluyen a los costos de produccion,
administracion y ventas estas podran tener informacion autentica y veraz que les
permitira a los trabajadores tener seguridad al momento de fijar los precios para los

productos que elaboran, ya que si bien tienen conocimiento empirico, el identificar
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los costos de produccién les brindaria una base cierta sobre la cual ellos puedan
tomar decisiones adecuadas.

HIPOTESIS ESPECIFICA N° 1

Con respecto a la Hipdtesis Especifica descrita como: los costos de
produccion se relacionan con el precio de venta de los productos de la empresa
maderera “asesores y servicios Placencia E.I.R.L. "= Chimbote, 2022. Se aplico el
instrumento a las personas que se encuentran laborando la empresa. De las cuales,
entre los resultados mas relevantes que corroboren la relacidén existente acorde a

la Hipotesis Especifica se tiene que:

En la tabla 17, segun el analisis hecho muestra que del total de encuestados
el 73,33% esta de acuerdo y un 26,67% se encuentra totalmente de acuerdo al
considerar que la determinacion del precio de venta permite conocer el precio de
salida del producto hacia los clientes, ya que conociendo esto se pueden sentir mas
afianzados al momento de considerar no solo los costos incluidos en el proceso de
elaboracion de los muebles, sino también analizar opciones externas como el
mercado al cual pertenecen, el precio de la competencia, de una manera que les
permita tener una base del precio por producto elaborado para luego ser analizado
en el proceso de fijacién de precio de venta, de manera que pueda tener un alcance
de su primera utilidad denominada por el margen bruto. Asimismo, se obtuvo (Rho
= 0.535) como correlacién de Spearman, demostrando que existe una correlaciéon
positiva considerable y correspondiente al nivel de significancia (Sig.= 0,040 <
0.05), lo cual hace que se rechace la hip6tesis nula y se acepta la alterna.

Esto se asemeja al estudio hecho por Quito (2021), quien en su estudio “Los
costos de produccion y su incidencia en la determinacién del precio de venta en la
corporacion coprobich” tiene como conclusiones que la empresa no cuenta con
informacion real respecto de los costos de fabricacion, de tal modo que hace
tedioso e irrealizable el proceso de fijar sus precios de venta, la empresa Asesores
y Servicios Placencia E.l.LR.L. hoy en dia no se encuentra con un factible
funcionamiento de sus procesos de produccién lo cual hace que no se puedan

determinar precios de venta adecuados, pero obteniendo el conocimiento necesario
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para la aplicacién de estos, se podria llegar a una adecuada determinacion tal y

como lo describe la tabla 17.

HIPOTESIS ESPECIFICA N° 2

Sobre la hipotesis: Los costos directos se relaciona con la fijacion de precios
de la empresa maderera “asesores y servicios Placencia E.I.R.L"- Chimbote, 2022.
Después de aplicar el instrumento para determinar la validacion de esta, se hizo
hincapié en los resultados mas sobresalientes que corroboren la relacidén existente

acorde a la Hipdtesis Especifica.

Segun la tabla 3, se observa que se encuentran de acuerdo y totalmente de
acuerdo al cavilar que el control de materia prima permite establecer
procedimientos para el uso adecuado de los insumos en la produccién y estos son
reconocidos como costos directos, ya que de acuerdo a sus conocimientos y
experiencias empiricas saben que un mayor control, permite un mejor uso de los
insumos en la produccion. Para la validacion de la hipétesis se obtuvo un valor de
correlacion de Spearman de (Rho = 0.647), indicando que existe una correlacion
positiva considerable, asimismo, con nivel de significancia (Sig.= 0,009 < 0.05), por

consiguiente, rechazamos la hipotesis nula y aceptamos la alterna.

Esto apoya la investigacion hecha por Tantalean Tocto, L. (2017). Costo de
Produccion y determinacion de precios en una empresa metalmecanica, Distrito
Villa El Salvador, 2016. la cual el objetivo general es: determinar la relacion entre
el costo de produccion y determinacion de precios en una empresa metalmecénica,
uno de sus objetivos especificos es: determinar la relacion entre costos de
materiales directos y determinacion de precios, concluyendo que, si existe relaciéon
entre lo mencionado anteriormente dado que se logré observar que los costos
directos tienen una mayor participacién en los costos del producto y tiene un
impacto significativo en la determinacion del precio, por lo que se busca optimizarlo,

corroborando el resultado obtenido en la tabla 3.
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HIPOTESIS ESPECIFICA N° 3

Para la hipotesis: Los costos indirectos se relacionan con la fijacion de
precios de la empresa maderera “asesores y servicios Placencia E.I.R.L"-
Chimbote, 2022. se aplicé el instrumento correspondiente y nos enfocamos en los
resultados mas sobresalientes que confirmen la relacion existente acorde a la

Hipotesis Especifica.

En la tabla 7, muestra que, de los conocimientos empiricos que poseen, un
55.33% de los encuestados estan de acuerdo y 40% totalmente de acuerdo al
opinar que los CIF permiten determinar las erogaciones de efectivo y
depreciaciones que no pueden ser asignadas directamente al producto, lo que al
final permite un célculo 6ptimo de estos y su posterior distribucién para que sea
considerada dentro del costo de produccion, por lo tanto, aprender a aplicar este
concepto en la empresa daria muchas ventajas al momento de la fijacién de
precios. De la misma forma, para validar esta hipétesis especifica, se obtuvo (Rho
= 0.872) con respecto a correlacion de Spearman, lo cual muestra que, si hay una
correlacion positiva considerable y en nivel de significancia se obtuvo (Sig.= 0,000

< 0.05), por lo tanto, se acepta la hipétesis alterna y se rechaza la nula.

Esto apoya un estudio realizado por Chuquilin y Toribio (2017) en su
investigacion denominada: Costos de produccion y rentabilidad de la empresa
confeccion de calzado Rutsbel, El Porvenir, 2016. La cual su objetivo principal es:
“determinar si existe relacion entre los costos de produccién y rentabilidad de la
empresa, concluyendo que, si existe una relacion significativa entre las variables ya
que los trabajadores no poseen en conocimiento necesario para identificar y
determinar los costos indirectos, como consecuencia, no saben cémo realizar la
distribucion de estos afectando la rentabilidad. Lo mismo se considera en la tabla
7, dado que, si bien tienen conocimiento empirico sobre esto, no saben como

aplicarlo en el momento de la determinacion del precio de venta.
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VI. CONCLUSION

Después de obtener informacion relevante a través de la encuesta, haberla
procesado estadisticamente, analizado, para luego hacer las comparaciones

necesarias y discutida, procedemos a llegar a las siguientes conclusiones.

1. Recogiendo los resultados estadisticos obtenidos se determiné que existe
una asociacion entre las variables: los costos de produccion y la fijacion de
precios en la empresa maderera Asesores y Servicios Placencia — 2022
haciendo que estas se relacionen, ya que los costos de produccion brindan
un panorama total de todo el proceso que conlleva elaborar un producto y
detalla todos los costos incurridos en ello, a fin de que se pueda aprovechar
toda esa informacién en el proceso de fijacion de precios de venta del
producto, sin embargo dado que ellos tienen solo bases de conocimiento
empirico sobre el tema y no lo aplican en la empresa, no se fijan precios

sobre bases ciertas del proceso productivo.

2. Analizando la relacion entre los costos de produccion y el precio de venta de
la empresa maderera asesores y servicios Placencia - 2022 podemos
concluir que: si existe una relacion entre ellas, puesto que el precio de venta
esta determinado a través del analisis del proceso productivo detallado en
una hoja de costos, sin embargo, no se mantienen registros actualizados del
proceso haciendo que no se sepa realmente si se estan obteniendo las

ganancias requeridas con el precio de venta determinado.

3. Al evaluar si se encuentra una relacion de significancia entre los costos
directos y la fijacion de precios en la empresa maderera podemos concluir
que, si existe relacion entre ellas, ya que los costos directos son los que
tienen mayor implicancia en todo el proceso de produccion y por lo tanto este
debe ser considerado y esencialmente detallado dentro del proceso de
fijacion de precios. La empresa debe llevar un debido control de estos costos

si quiere fijar precios adecuadamente
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4. Correspondiente a la relacion entre los costos indirectos y la fijacion de
precios concluimos que existe relacion entre estas, dado que haciendo una
debida identificacion de ello se puede precisar la forma de asignar y aplicar
estos en el proceso de fijacion de precios, la empresa debe tomar esto en
cuenta ya que, sin la correcta distribucion de ello, el precio no estaria
determinado de manera segura y confiable y hasta podria generar pérdidas

para la empresa.
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VIl.  RECOMENDACIONES

1. Ante el problema general y de acuerdo a la relacion que existe entre las
variables se recomienda al gerente de la empresa hacer una evaluacion del
estado actual la documentacion utilizada dentro del proceso de produccion y
también verificar todas las formas de fijacién de precios que se han estado
aplicando en la empresa con el fin de tener un punto de partida para
establecer nuevas formas de recopilar informacién y tener bases que
permitan que los costos de produccion influyan correctamente proveyendo
informacion actual y segura para la fijacion de precios.

2. Se recomienda que los colaboradores de la empresa deben recibir
capacitaciones sobre la forma de estimar los costos de produccion de la
empresa ya que, si bien es cierto que tienen conocimiento empirico sobre la
produccién de la empresa, este no les permite aplicarlos de manera correcta
sobre el precio de venta, produciendo deficiencias e inseguridades en la
fijacion del precio final del producto.

3. Se recomienda al gerente considerar la posibilidad de utilizar un sistema de
costos en la empresa con la finalidad de optimizar la determinacién de los
costos directos e indirectos que inciden en la fijacion de precios de los
productos de la empresa, implementar un sistema de costeo proveera a la
empresa una forma de trabajo eficiente que garantizara informacion fiable y
seguridad para tomar decisiones adecuadas al momento de establecer

precios para los productos.
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ANEXOS



DOCUMENTOS PARA VALIDAR LOS INSTRUMENTOS DE MEDICION
A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTOS

CARTA DE PRESENTACION
Sefior(a)(ita): Mg Carlos Leopoldo Garcia Alvarez
Presente
Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Me es muy grato comunicarme con usted para expresarle mi saludo y asi mismo, hacer de
su conocimiento que, siendo estudiante de pregrado de la UCV, en la sede Chimbote requiero
validar el instrumento con el cual recogeré la informacion necesaria para poder desarrollar mi

investigacion.

El titulo nombre de mi trabajo de investigacion es: LOS COSTOS DE PRODUCCION Y LA
FIJACION DEL PRECIO EN LA EMPRESA MADERERA “ASESORES Y SERVICIOS
PLACENCIA EIRL”- CHIMBOTE, 2022 y siendo imprescindible contar con la aprobacién de
docentes especializados para poder aplicar los instrumentos en mencién, he considerado
conveniente recurrir a usted, ante su connotada experiencia en temas educativos y/o investigacion

educativa.

El expediente de validacion, que le hago llegar contiene:

Carta de presentacion.

Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
Matriz de operacionalizacién de las variables.

Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expresandole mis sentimientos de respeto y consideracion me despido de usted, no sin antes

agradecerle por la atencion que dispense a la presente.

™y
Atentamente - /
<+l / J/

Morales Risco Yorkman Pahoran Rodriguez/ Vera Aris Yamer
D.N.I: 72193936 DNI: 72503367



DEFINICION CONCEPTUAL DE LAS VARIABLES Y DIMENSIONES

Variable 01

TITULO: COSTOS DE PRODUCCION

Velarde (2019), menciona que los costos de produccién se dividen en costos directos y costos
indirectos siendo ellos los de su principal reconocimiento para poder sostener un proyecto ya que
permite el analisis y comparacion de los resultados obtenidos en distintos periodos encontrando
nuevas vias para el uso 6ptimo de los recursos productivos, de una forma planificada y encaminada

a garantizar la eficiencia en la produccion.

Dimension de la variable 01:

Dimension 1: COSTOS DIRECTOS

Definicion:

Lawal (2017) sefiala el costo directo esta netamente involucrado a la realizacién de un producto ounidad de servicio, este

costo es directo al producto o unidad de servicio.

Dimension 2: COSTOS INDIRECTOS

Definicion:

Lawal (2017) menciona que es un costo que no puede atribuirse al producto o servicio, son aquellos que no son

directamente imputables a la produccion de un bien o servicio en particular.



Variable 02:

TITULO: FIJACION DEL PRECIO

Armesto (2015) nos indica que la fijacion de precios es primordial ya que depende de ello si fijamos
bien el precio de venta para atraer al consumidor y asi ganar clientes, obtener ganancia y a la vez
nos menciona los diferentes métodos de fijacion de precios ya que se trata de una de las primeras

consideraciones para muchos clientes.

Dimension 3: METODOS DE FIJACION DE PRECIOS

Definicion:

Eseoghene (2017) sefiala que la fijacion estratégica de precios implica anticipar los niveles de precios antes de iniciar el
desarrollo de cualquier nuevo producto, asi como establecer las politicas y procedimientos de fijacion de precios

adecuados a las metas estratégicas de la empresa.

Dimension 4: PRECIO DE VENTAS

Definicion:

Es decir, el precio de venta es la cotizacion que tiene un producto o servicio en el mercado.De forma general, se puede

decir que el calculo del precio de venta por parte del vendedor se realiza de la siguiente manera:

Precio de venta = costos de produccion + costos fijos + costos variables + margen de beneficio. (Rios y Gomez,2018, p.
40).



MATRIZ DE OPERACIONALIZACION DE LAS VARIABLES

Variable 01: COSTO DE PRODUCCION

Dimensiones

indicadores

items

Niveles o rangos

COSTOS DIRECTOS

Costo materia prima

El costo de materia prima permite
reconocer las unidades que se han
utilizado en la transformacién para

determinar el costo de produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Control de materia prima

El control de materia prima permite
establecer procedimientos para el uso
adecuado de los insumos en la
produccion reconocidos como costos

directos

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo




Totalmente en desacuerdo

Mano de obra directa

El costo de la mano de obra directa
permite reconocer y establecer la
forma de trabajo y la cantidad de horas
utilizadas en el proceso de
elaboracion de un producto para

determinar el costo de produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Costos de almacenamiento

El costo de almacenamiento permite
evaluar la gestion de la administracion
en el manejo de los inventarios y stock
correspondiente, teniendo en cuenta
si dichas salidas forman parte del
dentro  del

costo proceso de

produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo




COSTOS INDIRECTOS

Mano de Obra indirecta

La mano de obra indirecta permite
determinar el estado de influencia de
las jefaturas en fabrica y como estos

afectan al proceso de produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Costos indirectos

fabricacion

de

Los CIF permiten determinar las
erogaciones  de  efectivo vy
depreciaciones que no pueden ser
asignadas directamente al producto
distribuyéndolas para determinar el

costo de produccion.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Gastos Fijos

Los Gastos Fijos permiten determinar
los gastos que se mantienen estables
dentro de un proceso de produccion
permitiendo realizar una correcta

distribucion de los costos indirectos

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo




Totalmente en desacuerdo

Gastos Variables

Los Gastos Variables permiten
determinar los gastos que sufren una
variacion a traves del incremento de la

produccion.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Capacidad de produccion

La capacidad de produccion
determina los niveles de produccion
que contribuyen a que la entidad
analice el reconocimiento de costos
permitiendo medir el desempefio de
fabrica dentro del proceso de

produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo




Variable 02: FIJACION DE 'PRECIO

METODOS DE FIJACION DE
PRECIOS

Evaluacion del costo variable

La Evaluacién del Costo variable
permite reconocer o identificar los
costos generados por un mayor
crecimiento en las ventas para una

adecuada fijacién de precio.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Evaluacion del Costo Fijo

La Evaluacion del Costo fijo permite
reconocer o identificar los costos
generados no provenientes de la
del

produccion dentro del proceso de

variacion ingreso  por la

fijacion de precio.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Determinacién del punto de

equilibrio

El Punto de equilibrio permite
determinar la cantidad de unidades

que la empresa requiere producir

Totalmente de acuerdo

De acuerdo




para fijar un precio donde la utilidad

€s cero.

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

PRECIO DE VENTA

Costos Operativos

Los costos operativos permiten
|dentificar los costos de produccion,
administracion, ventas e intereses
para asignar correctamente el precio
de venta y evaluar la rentabilidad del

producto

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Caélculo del

potencial

mercado

El calculo del mercado potencial

permite  establecer un  precio
aceptable y que este no cause
rechazo por su cuantia al momento

de la fijacién de precios

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo




Determinacion del

venta

Precio de

La Determinacion del Precio de
venta permite conocer el precio de
salida hacia los clientes y también
permite identificar el margen bruto

esperado por la entidad

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo

En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Fuente: Elaboracion propia.




CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENIDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE: “LOS COSTOS DE PRODUCCION Y FIJACION DEL PRECIO
EN LA EMPRESA MADERERA “ASESORES Y SERVICIOS PLACENCIA EIRL”- CHIMBOTE, 2022".

N° DIMENSIONES / items Pertinencial! |[Relevancia2 Claridad3 Sugerencias

DIMENSION 1 Si No Si No Si No

1 COSTOS DIRECTOS

a El costo de materia prima permite reconocer las unidades que
se han utilizado en la transformacion para determinar el costo

de produccion X

B | El control de materia prima permite establecer procedimientos
para el uso adecuado de los insumos en la produccién

reconocidos como costos directos X

C | El costo de la mano de obra directa permite reconocer y
establecer la forma de trabajo y la cantidad de horas utilizadas
en el proceso de elaboracién de un producto para determinar

el costo de produccién

d | El costo de almacenamiento permite evaluar la gestion de la
administracion en el manejo de los inventarios y stock
correspondiente, teniendo en cuenta si dichas salidas forman

parte del costo dentro del proceso de produccién




DIMENSION 2 Si No Si | No | Si No
COSTOS INDIRECTOS
La mano de obra indirecta permite determinar el estado de
influencia de las jefaturas en fabrica y como estos afectan al
X

proceso de produccién

Los CIF permiten determinar las erogaciones de efectivo y
depreciaciones que no pueden ser asignhadas directamente al
producto distribuyéndolas para determinar el costo de

produccion

Los Gastos Fijos permiten determinar los gastos que se
mantienen estables dentro de un proceso de produccién
permitiendo realizar una correcta distribucién de los costos

indirectos

Los Gastos Variables permiten determinar los gastos que

sufren una variacion a través del incremento de la produccion.

La capacidad de produccion determina los niveles de

produccion que contribuyen a que la entidad analice el




reconocimiento de costos permitiendo medir el desempefio de

fabrica dentro del proceso de produccion

DIMENSION 3 Si No Si | No | Si No
METODO DE FIJACION DE PRECIOS
La Evaluacion del Costo variable permite reconocer o
identificar los costos generados por un mayor crecimiento en
las ventas para una adecuada fijacién de precio X
La Evaluacion del Costo fijo permite reconocer o identificar los
costos generados no provenientes de la variacién del ingreso
X

por la produccién dentro del proceso de fijacién de precio

El Punto de equilibrio permite determinar la cantidad de
unidades que la empresa requiere producir para fijar un precio

donde la utilidad es cero

DIMENSION 4

PRECIO DE VENTA

Los costos operativos permiten identificar los costos de

produccion, administracion, ventas e intereses para asignar




correctamente el precio de venta y evaluar la rentabilidad del | x

producto

b | El calculo del mercado potencial permite establecer un precio
aceptable y que este no cause rechazo por su cuantia al

momento de la fijacidn de precios X

C La Determinacidn del Precio de venta permite conocer el precio
de salida hacia los clientes y también permite identificar el

margen bruto esperado por la entidad X

Observaciones (precisar si hay suficiencia):

Opinién de aplicabilidad: Aplicable [ x ] Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]

Apellidos y nombres del juez validador. Garcia Alvarez Carlos Leopoldo

Especialidad del validador: C.P.C - Costos

1Pertinencia:El item corresponde al concepto tedrico formulado.

2Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o

dimension especifica del constructo

DNI19082454

30 de mayo del 2022
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Firma del Experto Informante.




DOCUMENTOS PARA VALIDAR LOS INSTRUMENTOS DE
MEDICION A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO

CARTA DE PRESENTACION
Sefior(a)(ita): Dr. Luis Fernando Espejo Chacén

Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Me es muy grato comunicarme con usted para expresarle mi saludo y asi mismo, hacer de
su conocimiento que, siendo estudiante de pregrado de la UCV, en la sede Chimbote requiero
validar el instrumento con el cual recogeré la informacidon necesaria para poder desarrollar mi

investigacion.

El titulo nombre de mi trabajo de investigacion es: LOS COSTOS DE PRODUCCION Y LA
FIJACION DEL PRECIO EN LA EMPRESA MADERERA “ASESORES Y SERVICIOS
PLACENCIA EIRL”- CHIMBOTE, 2022 y siendo imprescindible contar con la aprobacién de
docentes especializados para poder aplicar los instrumentos en mencion, he considerado
conveniente recurrir a usted, ante su connotada experiencia en temas educativos y/o investigacion

educativa.

El expediente de validacion, que le hago llegar contiene:

Carta de presentacion.

Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
Matriz de operacionalizacion de las variables.

Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expresandole mis sentimientos de respeto y consideracion me despido de usted, no sin antes

agradecerle por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.

Morales Risco Yorkman Pahoran Rodriguez/ Vera Aris Yamer
D.N.I: 72193936 DMI: 72503367



DEFINICION CONCEPTUAL DE LAS VARIABLES Y DIMENSIONES

Variable 01

TITULO: COSTOS DE PRODUCCION

Velarde (2019), menciona que los costos de produccidon se dividen en costos directos y costos
indirectos siendo ellos los de su principal reconocimiento para poder sostener un proyecto ya que
permite el andlisis y comparacion de los resultados obtenidos en distintos periodos encontrando
nuevas vias para el uso 6ptimo de los recursos productivos, de una forma planificada y encaminada

a garantizar la eficiencia en la produccion.

Dimension de la variable 01:

Dimension 1: COSTOS DIRECTOS

Definicion:

Lawal (2017) sefiala el costo directo esta netamente involucrado a la realizacion de un producto o

unidad de servicio, este costo es directo al producto o unidad de servicio.

Dimension 2: COSTOS INDIRECTOS

Definicion:
Lawal (2017) menciona que es un costo que no puede atribuirse al producto o servicio, son aquellos
gue no son directamente imputables a la produccién de un bien o servicio en particular.

Variable 02:

TITULO: FIJACION DEL PRECIO

Armesto (2015) nos indica que la fijacion de precios es primordial ya que depende de ello si fijamos
bien el precio de venta para atraer al consumidor y asi ganar clientes, obtener gananciay a la vez
nos menciona los diferentes métodos de fijacion de precios ya que se trata de una de las primeras

consideraciones para muchos clientes.



Dimension 3: METODOS DE FIJACION DE PRECIOS
Definicion:
Eseoghene (2017) sefala que la fijacion estratégica de precios implica anticipar los niveles de

precios antes de iniciar el desarrollo de cualquier nuevo producto, asi como establecer las politicas
y procedimientos de fijacién de precios adecuados a las metas estratégicas de la empresa.

Dimensién 4: PRECIO DE VENTAS
Definicion:
Es decir, el precio de venta es la cotizacion que tiene un producto o servicio en el mercado.

De forma general, se puede decir que el calculo del precio de venta por parte del vendedor se realiza

de la siguiente manera:

Precio de venta = costos de produccién + costos fijos + costos variables + margen de beneficio.
(Rios y Gomez, 2018, p. 40).



MATRIZ DE OPERACIONALIZACION DE LAS VARIABLES

Variable 01: COSTO DE PRODUCCION

Dimensiones

indicadores

items

Niveles o rangos

COSTOS DIRECTOS

Costo materia prima

El costo de materia prima permite
reconocer las unidades que se han
utilizado en la transformacién para
determinar el costo de produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Control de materia prima

El control de materia prima permite
establecer procedimientos para el uso
adecuado de los insumos en la
produccion reconocidos como costos
directos

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Mano de obra directa

El costo de la mano de obra directa
permite reconocer y establecer la
forma de trabajo y la cantidad de horas
utilizadas en el proceso de
elaboracion de un producto para
determinar el costo de produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Costos de almacenamiento

El costo de almacenamiento permite
evaluar la gestion de la
administracion en el manejo de los
inventarios y stock correspondiente,
teniendo en cuenta si dichas salidas
forman parte del costo dentro del
proceso de produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

COSTOS INDIRECTOS

Mano de Obra indirecta

La mano de obra indirecta permite
determinar el estado de influencia de
las jefaturas en fabrica y como estos
afectan al proceso de produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo




Costos indirectos de

fabricacion

Los CIF permiten determinar las
erogaciones  de  efectivo vy
depreciaciones que no pueden ser
asignadas directamente al producto
distribuyéndolas para determinar el
costo de produccion.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Gastos Fijos

Los Gastos Fijos permiten determinar
los gastos que se mantienen estables
dentro de un proceso de produccion
permitiendo realizar una correcta
distribucion de los costos indirectos

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Gastos Variables

Los Gastos Variables permiten
determinar los gastos que sufren una
variacion a través del incremento de la
produccion.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Capacidad de produccion

La capacidad de produccion
determina los niveles de produccion
que contribuyen a que la entidad
analice el reconocimiento de costos
permitiendo medir el desempefio de
fabrica dentro del proceso de
produccion

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Variable 02: FIJACION DE 'PRECIO

METODOS DE FIJACION DE
PRECIOS

Evaluacion del costo

variable

La Evaluaciéon del Costo variable
permite reconocer o identificar los
costos generados por un mayor
crecimiento en las ventas para una
adecuada fijacion de precio.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Evaluacion del Costo Fijo

La Evaluacion del Costo fijo permite
reconocer o identificar los costos
generados no provenientes de la
variacion del ingreso por la

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo




produccion dentro del proceso de
fijacion de precio.

Determinacién del punto de

equilibrio

El Punto de -equilibrio permite
determinar la cantidad de unidades
que la empresa requiere producir
para fijar un precio donde la utilidad
€s cero.

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

PRECIO DE VENTA

Costos Operativos

Los costos operativos permiten
|dentificar los costos de produccion,
administracion, ventas e intereses
para asignar correctamente el precio
de venta y evaluar la rentabilidad del
producto

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Calculo del mercado

potencial

El calculo del mercado potencial
permite  establecer un  precio
aceptable y que este no cause
rechazo por su cuantia al momento
de la fijacién de precios

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Determinacién del Precio de

venta

La Determinacion del Precio de
venta permite conocer el precio de
salida hacia los clientes y también
permite identificar el margen bruto
esperado por la entidad

Totalmente de acuerdo

De acuerdo

Ni de acuerdo ni desacuerdo
En desacuerdo

Totalmente en desacuerdo

Fuente: Elaboracion propia.




CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENIDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE: “LOS COSTOS DE PRODUCCION Y FIJACION DEL PRECIO EN
LA EMPRESA MADERERA “ASESORES Y SERVICIOS PLACENCIA EIRL”- CHIMBOTE, 2022".

Ne DIMENSIONES / items Pertinencial! [Relevancia2 Claridad3 Sugerencias

DIMENSION 1 Si No Si | No | Si No

1 | COSTOS DIRECTOS

a | El costo de materia prima permite reconocer las unidades que
se han utilizado en la transformacién para determinar el costo

de produccion X

B | El control de materia prima permite establecer procedimientos
para el uso adecuado de los insumos en la produccién

reconocidos como costos directos X

C | El costo de la mano de obra directa permite reconocer y
establecer la forma de trabajo y la cantidad de horas utilizadas
en el proceso de elaboracion de un producto para determinar el | X

costo de produccién

d | El costo de almacenamiento permite evaluar la gestion de la
administraciébn en el manejo de los inventarios y stock
correspondiente, teniendo en cuenta si dichas salidas forman | X

parte del costo dentro del proceso de produccion




DIMENSION 2

Si

No

Si

No

Si

No

COSTOS INDIRECTOS

La mano de obra indirecta permite determinar el estado de
influencia de las jefaturas en fabrica y como estos afectan al
proceso de produccion

Los CIF permiten determinar las erogaciones de efectivo y
depreciaciones que no pueden ser asignadas directamente al
producto distribuyéndolas para determinar el costo de
produccion

Los Gastos Fijos permiten determinar los gastos que se
mantienen estables dentro de un proceso de produccion
permitiendo realizar una correcta distribucion de los costos

indirectos

Los Gastos Variables permiten determinar los gastos que sufren

una variacion a través del incremento de la produccion.

La capacidad de produccion determina los niveles de

produccidon que contribuyen a que la entidad analice el




reconocimiento de costos permitiendo medir el desempefio de

fabrica dentro del proceso de produccién

DIMENSION 3

Si

No

Si

No

Si

No

METODO DE FIJACION DE PRECIOS

La Evaluacion del Costo variable permite reconocer o identificar
los costos generados por un mayor crecimiento en las ventas

para una adecuada fijacion de precio

La Evaluacion del Costo fijo permite reconocer o identificar los
costos generados no provenientes de la variacion del ingreso

por la produccién dentro del proceso de fijacién de precio

El Punto de equilibrio permite determinar la cantidad de
unidades que la empresa requiere producir para fijar un precio

donde la utilidad es cero

DIMENSION 4

PRECIO DE VENTA

Los costos operativos permiten identificar los costos de

produccion, administracion, ventas e intereses para asignar




correctamente el precio de venta y evaluar la rentabilidad del

producto

b | El calculo del mercado potencial permite establecer un precio
aceptable y que este no cause rechazo por su cuantia al

momento de la fijacién de precios X

¢ | La Determinacion del Precio de venta permite conocer el precio
de salida hacia los clientes y también permite identificar el

margen bruto esperado por la entidad X

Observaciones (precisar si hay suficiencia):

Opinién de aplicabilidad: Aplicable [ X ] Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ]
Apellidos y nombres del juez validador: Espejo Chacén Luis Fernando DNI: 32943821

Especialidad del validador: Doctor en contabilidad y finanzas

'Pertinencia:El item corresponde al concepto tedrico formulado.
11 de juliodel 2022
P /

2Relevancia: El item es apropiado para representar al componente o | u,u,m[. v / fo=r

dimensién especifica del constructo i !
Dr. CPCC, Luis F. Espejo Chacon
'_um\gcuuu N® 06-882
3Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del item, es

conciso, exacto y directo



MATRIZ DE CONSISTENCIA LOGICA

LOS COSTOS DE PRODUCCION Y FIJACION DEL PRECIO EN LA EMPRESA MADERERA “ASESORES Y SERVICIOS PLACENCIA EIRL”- CHIMBOTE, 2022

PROBLEMAS

OBJETIVOS

HIPOTESIS

METODOLOGIA

GENERAL

GENERAL

GENERAL

¢,De qué manera los costos de produccién se
relacionan con la fijacion del precio de la

empresa maderera “asesores y servicios

Determinar de qué manera los costos de
produccion se relaciona con la fijacion del

precio de la empresa maderera “asesores y

Los costos de produccion se relacionan con la
fijacion del precio en la empresa maderera

“asesores y servicios Placencia eirl "- Chimbote,

Placencia? E.l.R. ;L"— Chimbote, 2022 servicios Placencia E.I.LR.L’- Chimbote, | 2022.
2022.
ESPECIFICOS ESPECIFICOS ESPECIFICOS
- ¢Como los costos de produccion se | -Analizar cémo los costos de produccion se | -Los costos de produccion se relaciona con el

relacionan con el precio de venta de la
empresa maderera “asesores Yy servicios
Placencia EIRL"- Chimbote, 2022?

- ¢, Cémo los costos directos se relacionan con
la fijacion de precios de la empresa maderera
“asesores y servicios Placencia E.l.R.L"-
Chimbote, 20227

- ¢Cémo los costos indirectos se relacionan

con la fijacion de precios de la empresa

relacionan con el precio de venta de la
empresa maderera “asesores y servicios
Placencia E.I.R.L"- Chimbote, 2022.

-Explicar como los costos directos se
relacionan con la fijacion de precios de la
empresa maderera “asesores Yy Sservicios

Placencia E.l.R.L"- Chimbot e, 2022.

-Precisar cémo los costos indirectos se

relacionan con la fijacion de precios de la

precio de venta de los productos de la empresa
maderera “asesores y servicios Placencia eirl "—
Chimbote, 2022. .

-Los costos directos se relaciona con la fijacion
de precios de la empresa maderera “asesores y

servicios Placencia E.|.R.L"- Chimbote, 2022.

- Los costos indirectos se relacionan con la

fijacion de precios de la empresa maderera

METODO DE INVESTIGACION

Cuantitativo

TIPO DE ESTUDIO

Descriptivo

DISENO DE ESTUDIO

No experimental

Descriptivo-Correlacional

POBLACION

Esta constituida por 15 personas del area de
produccién y administrativa de la empresa
maderera.

MUESTRA

Esté constituida por 15 personas del area de
produccién y administrativa de la empresa
maderera.

TECNICA

Encuesta

INSTRUMENTOS

Cuestionario




maderera “asesores y servicios Placencia
E.l.R. L"- Chimbote, 2022?

empresa maderera “asesores y servicios
Placencia E.I.R.L"- Chimbote, 2022.

“asesores y servicios
Chimbote, 2022.

Placencia

E.LR.L"-




MATRIZ DE OPERACIONALIZACION

LOS COSTOS DE PRODUCCION Y FIJACION DEL PRECIO EN LA EMPRESA MADERERA “ASESORES Y SERVICIOS PLACENCIA EIRL”- CHIMBOTE, 2022

HIPOTESIS VARIABLES DEFINICION CONCEPTUAL OPERACIONAL DIMENSIONES INDICADORES
GENERAL es el conjunto de Costo materia prima
inversion por los
) y B bienes y recursos
Velarde (2019), menciona que los costos de produccion se dividenen | o que una entidad Control de materia prima
costos Qirgctos y costos indirectos siendo ellos los de su prinpipal incurre para
B ) reconocimiento para poder sostener un proyecto ya que permite el | gptener el i
Los costos de produccion se relacionan con la andlisis y comparacién de los resultados obtenidos en distintos | producto final para COSTOS Mano de obra directa
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COSTOS Costos indirectos de Fabricacion
INDIRECTOS

ESPECIFICOS

-los costos de produccion se relaciona con el
precio de venta de los productos de la empresa

Gastos Fijos

Gastos Variables

Capacidad de Produccion

Apaza (2017) nos indica que la fijaciéon de precios es primordial ya
que depende de ello si fijamos bien el precio de venta para atraer al

La fijacibn de
precios son

Evaluacion del costo variable




maderera “asesores y servicios Placencia eirl
"— Chimbote, 2022. .

-Los costos directos se relaciona con la fijacién

de precios de la empresa maderera “asesores
y servicios Placencia E.l.LR.L- Chimbote,
2022.

- Los costos indirectos se relaciona con la
fijacion de precios de la empresa maderera
“asesores y servicios Placencia E.I.R.L"-
Chimbote, 2022.

VARIABLE 2:

FIJACION DEL
PRECIO

consumidor y asi ganar clientes y obtener ganancia y a la vez nos
menciona los diferentes métodos de fijacion de precios ya que se trata
de una de las primeras consideraciones para muchos clientes.

célculos realizado
por todas las
empresas para
poder obtener un
precio de acorde al
mercado y no por
encima ni debajo
de la competencia.

METODOS DE
FIJACION DE
PRECIOS

Evaluacion del Costo Fijo

Determinacion del punto de
equilibrio

PRECIO DE VENTA

Costos Operativos

Caélculo del mercado potencial

Determinacion del Precio de venta
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Instrumentos de recoleccidn

Estimado personal administrativo y de produccién de la empresa maderera
“Asesores y servicios Placencia EIRL”—, reciban un cordial saludo y a la vez
agradecerles por su apoyo en el trabajo de investigacion, teniendo caracter
confidencial, de igual manera, tiene como fin recolectar informacién para

posteriormente usarla para fundamentar la problematica de estudio

Cuestionario — Costos de produccién

El presente instrumento tiene como finalidad evaluar la variable “Costos de
produccion” es por ello que es importante que responda los interrogantes con
asertividad y objetividad, a fin de que los resultados se ajusten a la realidad. Asi
también, es importante considera las siguientes escalas, que responden a los

interrogantes planteados en la investigacion.

1. Totalmente en 2. En 3. 4. De 5. Totalmente de
desacuerdo desacuerdo Indiferente acuerdo acuerdo
COSTOS DE PRODUCCION Escala de
medicién

Dimensién: costos directos 112]3(4|5

1. EIl costo de materia prima permite reconocer las unidades

que se han utilizado en la transformacién para determinar el

costo de produccion.
2. El control de materia prima permite establecer
procedimientos para el uso adecuado de los insumos en la
produccién reconocidos como costos directos
3. El costo de la mano de obra directa permite reconocer y
establecer la forma de trabajo y la cantidad de horas utilizadas
en el proceso de elaboracion de un producto para determinar
el costo de produccion
4, El costo de almacenamiento permite evaluar la gestion
de la administracion en el manejo de los inventarios y stock
correspondiente, teniendo en cuenta si dichas salidas forman
parte del costo dentro del proceso de produccion

Dimension: costos indirectos

5. La mano de obra indirecta permite determinar el estado
de influencia de las jefaturas en fabrica y como estos afectan al
proceso de produccion
6. Los CIF permiten determinar las erogaciones de efectivo
y depreciaciones que no pueden ser asignadas directamente al




producto distribuyéndolas para determinar el costo de
produccién.

7. Los Gastos Fijos permiten determinar los gastos que se
mantienen estables dentro de un proceso de produccién
permitiendo realizar una correcta distribucion de los costos
indirectos

8. Los Gastos Variables permiten determinar los gastos
que sufren una variacibn a través del incremento de la
produccion.

9. La capacidad de produccion determina los niveles de
produccion que contribuyen a que la entidad analice el
reconocimiento de costos permitiendo medir el desempeiio de
fabrica dentro del proceso de produccion

Cuestionario —fijacién de precios

El presente instrumento tiene como finalidad evaluar la variable “fijacion del precio”

es por ello que es importante que responda los interrogantes con asertividad y

objetividad, a fin de que los resultados se ajusten a la realidad. Asi también, es

importante considera las siguientes escalas, que responden a los interrogantes

planteados en la investigacion.

1. Totalmente en 2. En 3. 4, De 5. Totalmente de
desacuerdo desacuerdo Indiferente acuerdo acuerdo
RENTABILIDAD Escala de
medicién
Dimension: métodos de fijacion de precios 1123|415

1. La Evaluacion del Costo variable permite reconocer o
identificar los costos generados por un mayor crecimiento
en las ventas para una adecuada fijacion de precio.

2. La Evaluacion del Costo fijjo permite reconocer o
identificar los costos generados no provenientes de la variacion
del ingreso por la produccion dentro del proceso de fijacion de
precio.

3. El Punto de equilibrio permite determinar la cantidad de
unidades que la empresa requiere producir para fijar un precio
donde la utilidad es cero.

Dimension: precios de venta

4. Los costos operativos permiten Identificar los costos de
produccion, administracion, ventas e intereses para asignar
correctamente el precio de venta y evaluar la rentabilidad del
producto




5. El célculo del mercado potencial permite establecer un
precio aceptable y que este no cause rechazo por su cuantia
al momento de la fijacién de precios

6. La Determinacion del Precio de venta permite conocer
el precio de salida hacia los clientes y también permite
identificar el margen bruto esperado por la entidad
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