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RESUMEN

Las exportaciones contribuyen al crecimiento econémico de un pais y al incrementar
la capacidad de gasto de sus habitantes genera desarrollo y bienestar general de
poblacion, por lo cual, se debe promover. En particular las exportaciones no
tradicionales debido a su gran crecimiento que ha tenido en los Ultimos veinte afios.
Las agroexportaciones, en particular el bien uva es una de las frutas con gran
demanda en el mercado internacional y de las mas exportadas por el Perd,
alcanzando en el periodo 2019, 817 millones de ddlares a precio FOB, un récord
histérico ya que de esta manera logré posicionarse entre los cinco mayores
exportadores de vid. Por ello, la presente investigacion tiene como objetivo
determinar cédmo inciden los factores econdmicos en la exportacion de uva de las
regiones con mayor produccion en el Perq, periodo 2000 - 2019. Respecto a la
metodologia utilizada se optd por ser de caracter aplicada, de naturaleza explicativo
y utilizando el método hipotético - deductivo, mediante el modelo de datos de panel.
Donde se incluyeron las variables TLC de China y USA, PBI de Chinay USAy el
indice de términos de intercambio. Los resultados de la regresion muestran en
general que las variables en mencion fueron estadisticamente significativas para las
exportaciones de uva, no obstante, las regiones de estudio muestran diferencias

significativas debido a la cantidad de produccion y exportacion.

Palabras Clave: Exportaciones, Acuerdos Comerciales, PBI
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ABSTRACT

Exports contribute to the economic growth of a country and by increasing the
spending capacity of its inhabitants generates development and general well-being
of the population, therefore, it should be promoted. In particular non-traditional
exports due to its great growth that it has had in the last twenty years. Agro-exports,
in particular the grape, is one of the fruits with great demand in the international
market and one of the most exported by Peru, reaching in the period 2019, 817
million dollars at FOB price, a historical record since of this Thus, it managed to
position itself among the five largest grapevine exporters. For this reason, the
present research aims to determine how economic factors affect the export of grapes
from the regions with the highest production in Peru, period 2000 - 2019. Regarding
the methodology used, it was chosen to be applied in nature, explanatory and using
the hypothetical - deductive method, using the panel data model. Where the
variables FTA of China and USA, GDP of China and USA and the terms of trade
index were included. The results of the regression show in general that the
mentioned variables were statistically significant for grape exports, however, the
study regions show significant differences due to the amount of production and

export.

Keywords: Exports, Trade Agreements, GDP
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I. INTRODUCCION

La Uva o conocida también como la Vid es uno de los productos mas
consumidos alrededor del globo por sus altos beneficios en la salud, ademas que
tiene una alta importancia econdmica, religiosa y cultural por ser uno de los
productos cultivados mas antiguos del globo. Por lo que, es uno de los bienes
agricolas con mayor produccion y exportacion en el Perd. Actualmente el Peru esta
ubicado en el tercer lugar en productividad, debido a que los rendimientos de este
fruto por hectareas son superiores a los de su competencia, Segun datos del
MINAGRI (2017) habria alcanzado los rendimientos por hectareas de 21,498 kg/ha,

por delante de China, Estados Unidos, Francia, Espafia e Italia.

La uva es exportada como materia prima y destinada a la produccion de vino
y otras bebidas alcohdlicas, asi también, para su produccién enlatada, en compotas,
jugos y uva deshidratada. La uva alrededor del globo ha tenido un crecimiento
constante, segun datos de la FAQ?, la produccién de los afios 2000 al 2018 habria
alcanzado una sumatoria de 1,307,333,076 mil millones de toneladas, siendo
Europa, Asiay América los mayores productores. El Gréafico 1 muestra la produccién
de uva en el mundo en miles de toneladas, entre los afios 2000 a 2018 segun datos
actualizados de la FAOSTAT. Se aprecia en el grafico como en el 2018 alcanz6 una
produccion mundial de 79 millones 125 mil 982 y en el afio 2000 de 63 millones 552

mil 549 toneladas, con un crecimiento o porcentual del 25% entre estos afos.

Este crecimiento se debe también a un desarrollo constante de las
exportaciones a nivel mundial y a un crecimiento de la economia global. No
obstante, un acontecimiento que perpetud este ciclo de bonanza habria sido la crisis
econdémica que se presentd en el 2008/2009 donde la mayoria de los paises
desarrollados entraron en recesion y los paises en vias de desarrollo que dependen

de las exportaciones e importaciones se vieron afectados por la caida del mercado.

L FAO: Organizacién de las Naciones Unidas para la Agricultura y Alimentacién



Grafico 1

Produccion y Exportacion de Uva Mundial (toneladas)
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Fuente: Elaboracién Propia con base en datos de la FAOSTAT

Sin embargo, a pesar de la crisis presentada alrededor del mercado mundial,
el mercado de la uva no se vio tan afectado como se muestra en el gréfico, la
produccion y exportacion mundial se mantuvieron constantes teniendo picos de
crecimiento mas altos a partir del 2011. Sin embargo, el mercado de la Uva va a
depender de una economia estable de modo que no influya en las exportaciones
gue tienen como principales destinos Europa (41%), Asia (30.1%) y América
(20.1%)>.

Ademads, es importante conocer la evolucion del mercado internacional y los
organismos de regulacion como la OMC, y como van modificando su estructura a
raiz del crecimiento de regiones como Asia y América. Puesto que, el comercio
exterior influye en gran medida con el crecimiento econémico de un pais y por ende
en la calidad de vida de sus habitantes. Es por ello, que los paises deben acompaiiar
a las empresas exportadoras con politicas de innovacion, desarrollo productivo,

competitividad y capacitacion para una mayor inclusion al comercio internacional.

2 E| porcentaje muestra la representacién de cada continente en la produccién de uva.



Por otro lado, Los TLCs?® son de gran importancia para la apertura al mercado
internacional ya que con ello nos acerca a mercados con condiciones de comercio
mas favorables. Por ello, revisaremos algunos de los tratados y acuerdos con los

principales socios comerciales.

EL Per( solo tenia suscrito acuerdos comerciales con 84 paises de la region
hasta el 2008, actualmente el Peru tiene 22 acuerdos comerciales, 5 por entrar en
vigencia y 5 en negociaciones. A partir de ese afio entraron en vigencia acuerdos
comerciales bilaterales muy importantes como el suscrito con Estados Unidos en el
2007 y que entr6 en vigencia en 2009, el cual, tiene una gran importancia para los
productos no tradicionales como el caso de la Uva ya que es nuestro mayor
importador de este producto. Ademads, los productos no tradicionales pueden
ingresar a este mercado con bajo aranceles, y que progresivamente se van

reduciendo a cero.

Por otro lado, tenemos otro importante acuerdo comercial que fue suscrito en
2009 y que entr6 en vigencia el primer trimestre del 2010, cuyo mercado es el mas
grande del mundo, nos referimos a China. Este importante tratado comercial pone
al Perl en ventaja con sus principales competidores, pues al eliminarse los
aranceles, los productos peruanos ingresan al mercado chino en circunstancias de
mayor competencia. De esta manera, en los Ultimos nueve afios posteriores de la
entrada en vigencia del acuerdo, los productos no tradicionales han incrementado

en su valor exportado y en el caso de la Uva sumaron los 18. 8 millones de ddlares.

También, tenemos el acuerdo de integracion comercial con México, otro
socio importante ya que en el 2019 las exportaciones de uva a ese pais ascendieron
a 4. 962 millones de toneladas. Este acuerdo entré en vigencia en el 2012 siendo
un potencial mercado por el tamafio demografico que asciende a los 112 millones
de habitantes, por tanto, es uno de nuestros principales socios comerciales en
América. Los principales beneficios para el Peru con este convenio es el preferencial

de 12 mil productos, donde en ella estan los productos no tradicionales como la Uva.

3 TLC: Tratados de Libre Comercio
4 Extraido del MINCETUR



Otro importante convenio de libre comercio es el suscrito con Corea, que
entro en vigencia en el 2011. Durante los ultimos 7 afios que tiene vigente el Peru
ha crecido en promedio anual de 7.4% en sus exportaciones a ese destino. Donde
los productos no tradicionales han presentado un crecimiento anual del 21%.
También, es importante destacar implementar mejoras en la capacidad productiva
y la tecnologia en los procesos, para ello con este acuerdo el Pert puede importar
bienes intermedios de capital y de alta tecnologia a precios mas accesibles para los
exportadores peruanos. Ya que Coreo se ha convertido en uno de los principales

exportadores mundiales de tecnologia de punta.

Por ultimo, otro importante tratado de libre comercio es el de Canada. Este
importante tratado entré en vigor en 2009, el cual uno de los principales productos
importados por ese pais es la uva fresca. Donde, las exportaciones no tradicionales

tuvieron un crecimiento del 18%.

La firma de estos tratados es importante ya que a través de los convenios las
condiciones para ingresar a estos mercados son mas favorables, lo que lleva a que
las empresas que producen productos no tradicionales se vean en la necesidad de
formalizarse, incrementar la mano de obra, su capacidad productiva y mejorar sus
estandares de calidad, para asi poder ingresar al mercado global, con ello, se
incrementa la generacion de empleos®de forma directa (CIEN, 2018), en la misma
rama productiva e indirecta, en otras ramas productivas relacionadas, e inducidas,
por la mayor demanda de productos internacionales y nacionales ante la mejora del
poder adquisitivo de los trabajadores de los sectores relacionados a las
exportaciones. Segun datos del CIEN (2017), se generaron a causa de las
exportaciones 3.1 millones de empleos lo que represent6 un crecimiento del 9.5%,
el cual, representd un 20% de la poblacion econédmicamente activa. ElI mayor

incremento de empleo fue en el sector de la agroindustria 93.5 mil empleos.

Es por ello, de la importancia de las exportaciones en la econémica, ya que

ello contribuye con la generacion de empleo formal. Esto es importante ya que la

> CIEN (2018), Centro de investigacidn de economia y negocios globales. Impacto de las exportaciones en la
economia



economia peruana tiene altos niveles de informalidad, mayores al 70%. Ademas, de
los beneficios laborales para los trabajadores y el incremento de la remuneracion lo

gue implica un mejor desarrollo y calidad de vida.

El crecimiento econdmico también se ve influido por las exportaciones ya
gue, de acuerdo al CIEN (2017), por cada millébn de ddlares exportados, el PBI se
incrementd alrededor 1.4 millones de délares influido por el efecto multiplicador de
la economia. Por ello, de la importancia de incentivar las exportaciones con politicas
de desarrollo productivo y mejorando la infraestructura para la produccién y asi
reducir la brecha de costos logisticos y contar con precios mas competitivos en el

exterior.

De acuerdo con Capuiay (2019), la entidad aduanera es el que debe facilitar
la tramitacion para las exportaciones, muy aparte de su rol como fiscalizador, esta
en la obligacion de crear procedimientos mas viables, sencillos y rapidos para los

tramites de exportacion e importacion (parr. 4).

En el Gréfico 2 se puede observar el incremento de las exportaciones no
tradicionales entre los afios 2000 al 2019, estos han tenido un incremento constante,
pero que pasado la crisis han tenido un mayor dinamismo debido a los acuerdos
comerciales suscritos a partir del 2009 con dos de las principales economias
mundiales China y USA, las cuales se posicionan como nuestros principales

destinos de exportacion.

De acuerdo con Comex (2020), las exportaciones no tradicionales
concentraron un total del 30% del total de exportaciones con un incremento del 4.2%
en comparacion con el 2018 alcanzando los 13.797 mil millones. Donde destacaron
los productos agropecuarios, pesqueros y quimicos. En cuanto a los productos

agropecuarios destacaron las frutas como la uva, arandanos, paltas y mandarinas.

Es por ello, las agroexportaciones no tradicionales se han convertido en el
segundo sector mas importante de nuestra canasta exportadora, debido a la mayor

cantidad de productos diversificados.



Grafico 2

Exportaciones no Tradicionales del Peru (toneladas)
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Fuente: Elaboracién Propia con base en datos del BCRP

Por otro lado, el indice de términos de intercambio (TI) es una variable que
nos da un mejor panorama de cdmo se comportan las exportaciones en relacién a
las importaciones, de tal manera que un incremento del indice indica que la
capacidad adquisitiva de las exportaciones es mayor, en relacion de las
importaciones. Por ello, el indice de Tl cuando es mayor a 100 nos indica que; se
vende mas caro que lo que se compra en los mercados internacionales y cuando
los Tl son menores a 100 pasaria lo inverso, se vende a precios mas bajos en
relacion a las importaciones. Para Prebisch (1986), Los términos de intercambio se
han movido desfavorablemente en los paises proveedores de materias primas,
apropidndose de la riqueza por parte de los paises industrializados. En
consecuencia, han generado el subdesarrollo en estos paises productores de

materias primas y el crecimiento en los paises manufactureros.



Grafico 3

Evolucién del indice de los Términos de Intercambio
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Fuente: Elaboracién Propia con base en datos del BCRP

Se analiza del grafico como a partir del 2000 los Tl han tenido una tendencia
de crecimiento, pero que a partir del 2010 han alcanzado valores por encima de 100
por cuatro afios consecutivos, lo que indica que hemos tenido mejores precios de
exportacion en comparacion a los precios de las importaciones. Segun Chaparro
(2019), los movimientos de los Tl han sido fluctuantes y tienden a moverse de

acuerdo a las oscilaciones internacionales.

El Pera produce uva todo el afio, pero exporta en los meses de octubre a
marzo. Chile que es uno de los mas grandes exportadores de uva y principal
competidor, comienza su cosecha y exportacion a partir del mes de abril, lo que
conlleva, a un ambienta favorable para el Peru. Es por ello, que la cosecha de la
uva se da en contra estacion a la de los principales exportadores como Estados
Unidos y Chile, esto le permite ingresar al mercado mundial con mayor ventaja y

aprovechar mejores precios.

Por otra parte, la produccion de uva a nivel de exportacion mundial, el Peru

ocupa el sexto puesto, Como se aprecia en el Grafico 4 explicado en toneladas con



los seis principales paises exportadores de este bien, Pera esta por debajo de China
con 348.846 y 375.806 toneladas respectivamente en el 2019, pero en el 2018 Peru
alcanzo el quinto puesto con 322.087 y China con 277.162 toneladas. Ademas, se
aprecia la cointegracién de los paises a partir del 2015, excepto Chile que alcanzé

numeros mas elevados.

Perd ha tenido un crecimiento constante pero muy por debajo de Chile que
es su principal competidor por ser de la misma region, alcanzando en el 2019 las
740.837 toneladas de uva, siendo menor en un 9.8% que en el 2018 (821.883
toneladas). Esta evolucion y posicionamiento del Peru se debe principalmente a su
calidad, variedad y caracteristicas de la uva y como consecuencia una mejor
aceptacion en los mercados internacionales. En la siguiente Tabla 1 se presentan
las variedades de uva con sus respectivas caracteristicas. Se observan 19
variedades de uva que exporta el Per( y que, por su atractivo en color de baya,

tamafa y forma los hacen calzar favorablemente con las tendencias del mercado.
Grafico 4

Exportacion de Uva de los Seis Principales Paises (toneladas) (2001 - 2019)
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Tabla 1

Las Variedades de Uva que Exporta el Peru

Caracteristicas

Color De Forma De Tamario Presencia Grados .
De La . ) Observaciones
La Baya La Baya 5 De Semillas Brix
Variedad aya
Red Globe rojo redgnda ] i 15— 18° Céascara firme/pulpa crujiente y
0scuro calibre carnosa
) verde eliptico- . ..
Superior Seedless P . - No 15°min pulpa crujiente
claro ovoidal
Crimson Seedless rojo Conica 17-22 No 18° Sabor ngutro muy dulce, de pulpa
mm crujiente, cascara gruesa
Flame Seedless Roja Esférica 18 mm No 16° min Pulpa crupgnte, consistente e
incolora.
Thompson Verde Conica 18-20 No 18° Sabor n?utro ml:Iy dulce, de pulpa
Seedless claro mm crujiente, cascara gruesa
L 18°
Arra 15 Verde .zjlrgo.y 22 mm No o ? Pulpa crujiente
cilindrico 22°min
sweet Rojo Conica 25 mm No 18° Muy crujiente
Celebration brillante yerdl
Magenta Rojo Redonda 23-25mm No 17°min Ninguna
Verd
Sheegene 2 pa?Iridg Ovoide  21-23 mm No - Sabor afrutado, moscatel.
Verde . o . .
Sweet Globe claro Ovoide  22-24 mm No 17°min Ninguna
JacK's Salute Roja Redonda 20 mm No 18°min Ninguna
N - 20-24
Autumn Royal ,egra Cdnica No 18° Sabor neutral
purpura mm
Verde o . .
Early Sweet claro Ovalada 22 mm No 16° min Ninguna
Roj B ible a Aci i A
Sheegene 13 . 0jo ayas ] No i Sensible a? cido Giberélico, buena
intenso grandes vida post-cosecha
Scarlott . Redond ) .
carotta Roja edonda 30-23 mm No 17°min Ninguna
Seedless alargada
_ N B 18-19 .
Sugrasixteen . CEro o aya, No Dulce moscatel, crujientes
intenso  cilindrica mm
Midnight Beauty  Negra Ovoide  22-24 mm No 16°min Ninguna
Sweet Negro Baya 18-20 No - Buen sabor, de buena textura
Enchantment ovalada mm
Summer Royal Negra Ovoide ) No Crujientes y presentan un sabor dulce
Seedless neutral

Fuente: Elaboracioén propia extraido de Uvas del Perd, Informativo de la industria viticola



Por otro lado, las zonas con mayor produccién de la vid estan ubicadas
principalmente en las costas del Peru siendo estas; Ica, Piura, Lima, La libertad y
Arequipa. Piura por su parte a pesar de haber ingresado a este mercado de la uva
un poco tarde en comparacion de las otras regiones ha tenido un mayor dinamismo.
Esto se explica por la implementacién de tecnologias y el mayor nimero de
hectareas cultivadas. En el Gréafico 5 se presentan las principales regiones
productoras de uva y como éstas han tenido un crecimiento constante de los afios
2000 — 20109.

En el grafico se aprecia como Ica y Piura han tenido un mayor crecimiento
gue las otras regiones, en el 2019 estas regiones alcanzaron los 176 mil 941 y 23
mil 571 toneladas respectivamente, principalmente por las condiciones climéaticas,

sus variedades del fruto y la tecnologia empleada en la produccion.
Grafico 5

Principales Regiones Exportadoras de Uva del Peru (produccién en toneladas)
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Es importante precisar que toda la costa peruana produce uva, debido a las
condiciones propias del clima costefio para su produccion, pero solo cinco regiones
son las mas representativas y las que mayor venden al mercado internacional. Es
por ello, que el presente trabajo tiene como problema general ¢ Como inciden los
factores econdmicos en la oferta exportada de uva de las regiones con mayor
produccion en el Peru periodo 2000 — 20197?, de tal manera también tiene como
problemas especificos ¢ Como inciden los tratados de libre comercio en la oferta
exportada de uva de las regiones con mayor produccion en el Peru?, ¢ Como incide
el indice de términos de intercambio en la oferta exportada de uva de las regiones
con mayor produccion en el Perd? y ¢ Cémo incide el PBI de Chinay de USA en la
exportacion de uva de las regiones con mayor produccion en el Perd, periodo 2000-
2019~.

Por otro parte, la investigacion se justifica por la falta de estudios a nivel
economico de la exportacién de uva. Ademas, el Perl es uno de los mayores
exportadores de uva del mundo, alcanzando en la campafia del 2018/2019 mas de
800 millos de dolares, 50 millones mas que en la campafa 2017/2018 (Provid,
2020). Se lea de esta manera, debido a que en los meses de octubre a marzo son
de mayor cosecha y produccion y por ende de exportacion. El Pera tiene un gran
potencial en el sector agrario, el cual con mayor énfasis en politicas de desarrollo
productivo podria mejorar la balanza comercial y por consiguiente aumentar en
participacion al PIB, dado que en el 2019 solo represent6 el 2.7% de la economia
(BCRP, 2020). Por tanto, que debido al éxito en el mercado de la uva se podria
replicar a otros productos no tradicionales, aumentando el empleo y reduciendo la
tasa de informalidad. Con respecto al nivel microeconémico se incrementaria el
salario de las personas que se dedican a prestar servicios de manera directa o
indirecta en este sector, lo que llevaria a mejoras de su poder adquisitivo y por tanto
a mejoras en su calidad de vida.

Es por ello, el presente trabajo tiene como objetivo general, determinar cémo
inciden los factores econémicos en la oferta exportada de uva de las regiones con

mayor produccion en el Peru, periodo 2000 — 2019, de tal manera también tiene
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como objetivos especificos, determinar como inciden los tratados de libre comercio
en la oferta exportada de uva de las regiones con mayor produccion en el Perd,
determinar cédmo incide el indice de términos de intercambio en la oferta exportada
de uva de las regiones con mayor produccion en el Pera y determinar como incide
el PBI de China y de USA en la exportacion de uva de las regiones con mayor
produccion en el Perud. En virtud de ello, se establecieron la siguiente hipotesis, de
manera general se afirma que los factores econémicos inciden de forma positiva en
la oferta exportada de uva de las regiones con mayor produccion en el Peru, periodo
2000 — 2019, y en sus dimensiones diriamos que los acuerdos comerciales inciden
de forma positiva en la oferta exportada de uva de las regiones con mayor
produccion en el Perq, los términos de intercambio inciden de forma positiva en la
oferta exportada de uva de las regiones con mayor produccién en el Peru y el PBI
de Chinay de USA incide de forma positiva en la exportacion de uva de las regiones

con mayor produccion.
Il. MARCO TEORICO

El estudio de las principales teorias econdmicas que permiten esclarecer el
comportamiento del comercio internacional de bienes de consumo como la uva, se

presentan a continuacion:

De acuerdo con Adam Smith (1776) en su libro denominado la Riqueza de
las Naciones donde planted la siguiente teoria de la “ventaja absoluta”, define a la
ventaja absoluta de un pais como la facultad de producir un bien con menor cantidad
de trabajo, en comparacién a otro pais que emplea el mismo factor de produccién
para producir el mismo bien. De ahi que, el pais que tenga esa ventaja se
especializara en la produccién de ese bien y la exportara a los paises con una

desventaja absoluta frente a ellos.

En el caso de Perq, el producto a exportar que se analiza en el estudio cuenta
con una ventaja absoluta frente a otros paises, ya que el Perl cuenta con suelos
fértiles y clima propicio durante casi todo el afio para su produccion de uva, lo que
ha generado la especializacion en la produccion de ese bien a costos menores que

la de otros paises que no cuentan con esa ventaja absoluta.

12



Por otro lado, posterior a la teoria de Adam Smith, y en respuesta a ella,
David Ricardo (1817) plante6 lo que hoy conocemos como la “Teoria de las ventajas
comparativas”. Segun esta teoria menciona que, una nacién contard con una
ventaja comparativa si la produccién del bien “A” en comparacion a la del bien “B”,
tiene un costo de oportunidad mayor a ésta y pasara lo mismo a lo inverso. Dado

gue, el pais se especializara en el producto que le rente mas.

La nueva teoria afirma entonces que los paises exportaran bienes que
fabrican a un costo relativo mas bajo que el de los otros paises, y que, como
consecuencia de ello, tiende a especializarse en la produccion de dicho bien, lo que
a su vez lo vuelve mas eficiente y reduce alin mas sus costos. Por lo tanto, si el pais
tiene una ventaja absoluta en la produccién de un producto queda en un plano
secundario, puesto que aun fabricandolo a precios mas altos que los de los demas
paises del mundo, le sera conveniente especializarse en su produccion siempre que

tenga ventajas comparativas mayores (Mankiw, 2014).

Continuando con la evolucion de las teorias econdmicas relacionadas con el
comercio internacional de bienes de consumo, encontramos la llamada “Teoria del
comercio internacional” elaborada por Heckscher- Ohlin (1919). Esta teoria, se basa
en las ventajas/desventajas de la dotacion de recursos naturales, y sefiala que para
gue un pais en particular exporte un bien de consumo; como la uva en el caso
peruano; dicho bien sera aquel que requiera para su produccién el uso de algun
factor existente y relativamente abundante en ese pais, ya que, de otro modo, el no
ser abundante, lo tornaria costoso y haria menos propensa su comercializacion a
largas distancias, propias del comercio mundial. Para el caso de nuestra uva (bien
a exportar), se requerira por ejemplo el uso de tierras de cultivo, agua y mano de
obra especializada, entre otros factores, todos ellos existentes en nuestro pais a

precios relativamente econdmicos (Carbaugh, 2016).

Otra de las teorias contemporaneas relativas al comercio internacional de
bienes de consumo para la presente investigacion sobre exportaciones de uva, es
la “Teoria de la ventaja competitiva” formulada por Michael Porter (1980). Esta

teoria, base de la llamada estrategia corporativa, sostiene que un bien serd
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comercializado en la medida que ofrezca un “valor” adicional al de sus sustitutos.
Este valor, se convierte en la ventaja competitiva de un pais/empresa, factor que
permitira la comercializacién/exportacion de los bienes que produce, se manifiesta
en el importe adicional que los potenciales compradores estan dispuestos a pagar
por el bien, siendo este importe final incluso mas alto que el de sus sustitutos, ya
gue perciben en el un beneficio o “valor’ adicional que no recibirian al adquirir el
bien sustituto (Magretta, 2012).

Para finalizar con las teorias relacionadas con el presente estudio, Krugman
(1999) en su teoria del nuevo comercio internacional o nueva geografia econémica,
refiere que, por un lado, una economia donde los rendimientos crecientes, los
costos de transporte y los encadenamientos hacia atras y hacia adelante son
significativos, pueden causar una logica circular de aglomeracion. Dicho de otra
manera, bajo el supuesto ceteris paribus, los productores quieren situarse cerca de
sus proveedores y de sus clientes, lo cual demuestra que van a acabar estando
cerca los unos de los otros. Y, por otro lado, reside en que algunos factores
productivos como la tierra y en algunos casos el factor trabajo son inmdviles, lo cual
actian como una fuerza centrifuga que se opone a la fuerza centripeta de la
aglomeracion. La resistencia entre ambas fuerzas moldea el crecimiento de la

estructura espacial de la economia.

Con relacion a la vid, la mayoria de la produccion se encuentra situada en la
costa peruana, debido a los costos elevados en trasporte logistico (a causa de la
insuficiencia en infraestructura para la produccion), lo que encarece el precio y les
resta beneficios a los productores. Por otro lado, la mayoria de productores carecen
de la tecnologia adecuada para la produccién de la vid, lo que genera menos
competitividad con nuestros principales competidores. Por el lado de los
rendimientos crecientes, los inputs a emplear como la mano de obra especializada
y las tierras de cultivo son abundantes en nuestro pais, lo que generan beneficios

mayores a las perdidas por los factores ya mencionados.
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En cuanto a la revision de los principales antecedentes bibliograficos
referentes con el tema a tratar se muestra de manera analitica y sintética, a

continuacion:

Nufez (2017), en su trabajo denominado “factores que determinan la oferta
exportable de uva fresca peruana en el periodo 2000 — 2015” analiza los
determinantes a la oferta exportable en dicho periodo de estudio, Para ello, tomd
las siguientes variables determinantes; precio de las exportaciones de uva, indice
de tipo de cambio real multilateral, coeficiente de inversion bruta fija, indice de
remuneracion minima vital y exportacion total de uva. Asimismo, elaboré un analisis
de regresion multiple lo que demostré que tanto el indice de tipo de cambio real
multilateral y el precio de la uva exportada resultaron no significativas. Por su parte,
el coeficiente de inversion y la remuneracion minima vital tuvieron mayor
significancia por lo que determinaron la oferta exportable de uva. Debido, a que los
costes por mano de obra son muy altos y eso encarece el precio de exportacion con

los principales competidores como Chile, China, Estados Unidos y Holanda.

Es por ello, que se llega a la conclusion de que una mejora en el factor
productivo de mano de obra alentaria la exportacion de uva fresca. Asimismo, pasa
con la inversion bruta fija, que ha ido aumentando en los ultimos afios tanto por
organismos privados como publicos, lo que ha conllevado a la implementacion de
tecnologias de riego y la construccion de infraestructura hidraulica asi como la
mejora en los centros de acopio y plantas de procesamiento para la elaboracion del
producto exportable y de esta manera se alcance los requisitos sanitarios y
fitosanitarios, con ello, dar como resultado en una reduccion en los costos medios

de produccién y un mayor rendimiento de la productividad.

Mufioz (2019), en su trabajo “la uva peruana: una oportunidad en el mercado
global” Estima el mercado global, abordando la producciéon global, estudia la
conducta de los precios unitarios de exportacion y su competitividad frente a los
precios unitarios peruanos. También, analiza los mercados de exportacion
estacional, para que de esta manera se pueda ingresar a aquellos mercados de

menor oferta exportable y asi ganar ventaja ante los principales socios comerciales.
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Asimismo, el estudio de la produccion de las agroexportaciones peruanas
nos lleva a la conclusion de que en los ultimos 10 afios ha presentado un crecimiento
constante, por ello, en el 2018 se registraron niveles superiores de exportacion, en
términos monetarios y de rendimiento. Por su parte, el mercado de la uva fresca ha
tenido un crecimiento del 82.4% en los dltimos 17 afios, lo que en el mismo afio lo
llevo a convertirse en el principal producto de la agroexportacién con un valor de

817.9 millones.

Quispe y Cabrera (2019), Analizan los determinantes que impactan en las
exportaciones de uva fresca de las Pymes del sur del pais considerando la provincia
de Ica, como una alternativa que permita contribuir a las Pymes exportadoras a
buscar estas variables externas e internas que pueden influenciar en gran medida
las exportaciones de uva fresca. Por ello, el estudio tiene como objetivo colaborar
con las Pymes identificando los factores determinantes que influyen en sus

exportaciones.

Como conclusion se tuvo que las variables externas tuvieron mayor
significancia, esto quiero decir que determinantes como el precio internacional y la
demanda, influyen en mayor medida en las Pymes, esto debido a que no tienen, por
las dimensiones de la empresa la competitividad que exige el mercado internacional.
Por otra parte, el desarrollo productivo de sector agrario va a depender, en primer
lugar, de abastecer la demanda interna para asi manejar volimenes que puedan

estar al nivel de nuestros principales competidores como es el caso de Chile.

Para ello, el Estado debe contribuir con politicas agrarias que alienten el
comercio y asi fomentar una mayor exportacion en términos de volumen para poder
seguir creciendo en este sector de mucha competitividad y que nos favorece por
tener una estacion y clima propicio para la produccién. Ademas, de contribuir con la

generacion de empleo y la reduccién de la pobreza en los alrededores de ese sector.

Rodriguez, Aliaga, Méndez y Casasola (2017), Analizaron en su tesis
denominada “Planeamiento estratégico de la Uva en el Peru” los determinantes
endogenos y exdgenos de la produccion y rendimiento de la uva peruana, lo cual

permite conocer las debilidades y fortaleces de este fruto y su aprovechamiento
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para la agroexportacién, también permite conocer las variedades de este fruto que
tienen mayor demanda. Las variables de estudio vendrian a ser “enddgenas”; los
microclimas de las regiones exportadoras, el factor mano de obra, las hectéreas de
tierra cultivadas y disponibles para el cultivo de la uva, la calidad de la uva y sus
principales variedades, los tratados de libre comercio con los principales socios
comerciales y variables “exdégenas” vendrian a ser; el problema del recurso agua en
algunos sectores productivos, la incorporacion de tecnologia para mejorar la
capacidad, la precaria infraestructura para la produccion que encarece el proceso

logistico lo que a su vez llega a precios menos competitivos.

Como resultado se tiene que un determinante como el clima favorecen y
facilitan el desarrollo de la produccién de Vid, influyen de forma positiva en los
rendimientos y calidad del fruto lo que es favorable para poder competir en el
comercio internacional. También, se puede extraer del estudio que las extensiones
y calidad de las tierras ayudan en los rendimientos del fruto, por lo cual, las
hectareas cultivadas generan mayores cosechas del producto. Ademas, de la
intervencion de los organismos del estado como SENASA que garantizan la calidad

sanitaria y fitosanitarias del producto a exportar.

Por otro lado, los TLCs son de gran importancia ya que dan facilidad para la
apertura de nuevos mercados, donde los productores de Vid se benefician por la
mayor demanda del producto y el manejo de impuestos a tasas como los cero
aranceles. Estos puntos serian clave para el aprovechamiento de la Vid, sin
embargo, existen factores que crean una desventaja en su produccién como el caso
de los sistemas de riego en zonas donde el recurso agua es escaso, la falta de
mano de obra tecnificada para la produccion de la Vid y la informalidad de los

pequefios y medianos productores.

De manera que, tanto factores enddgenos como exdgenos afectan la
produccion de la Vid y es importante la realizacion de estudios econdmicos
relacionados a la agroexportacion para conocer esos determinantes y asi los
productores puedan mejorar sus planes productivos, ya que podran conocer dénde
estan las regiones con mayor produccién, que tipo de riego utilizar, que variedades
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son de mayor demanda exportable y que requerimientos exige la autoridad
fitosanitaria para poder exportar dicho producto, ademas, ayudara a que los
pequefios productores puedan formalizarse viendo los beneficios de la exportacion,
pero todo ello, debe ser encaminado por el estado y los organismos como el
ministerio de agricultura, de comercio exterior y el Provid que es la asociacion de

productores y exportadores de uva de mesa peruana.

Por su parte Neira (2018), analiza los determinantes que explican la
evolucion de las exportaciones de vid peruana en el periodo 1990 — 2016. Para
analizar estas determinantes se utilizé la metodologia en base a la dimensién
temporal o series de tiempo, aplicando herramientas econométricas bajo el método
causal y de esta manera, se determindé el grado de influencia, tanto de las
variaciones en el PBI de USA como el PBI de China, ademas de suscribirse a
acuerdos comercial (TLCs) las cuales se afiadieron como variables dicotomicas,
también se consideraron variables como el crecimiento en la productividad por

hectarea cosechada de vid a nivel doméstico.

Por lo demas, a partir de los factores expuestos en el estudio de Neira, tiene
como resultado que los acuerdos comerciales suscritos con los principales socios
objeto de estudios, no son determinantes para el crecimiento en la oferta exportable
de uva, no obstante, un incremento en su PBI de China y los Estados Unidos tienen

una relacion positiva con la oferta exportable de uva.

Por consiguiente, es importante que las condiciones externar se mantengan
estables, puesto que, por lo anterior, la demanda de uva va a depender en mayor
medida por el crecimiento del PBI de los paises importadores. Dado que China y
Estados unidos importaron en la ultima campafia 55 mil y 100 mil toneladas de uva
respectivamente. Se concluye de lo anterior del objeto de estudio, que un
crecimiento de las exportaciones va a producir un incremento en la mano de obra a

emplear, esto a su vez, unareduccion en la tasa de desempleo, lo que lleva, mejoras
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en la capacidad de gasto, produciendo una mejor calidad de vida y mejorando el
IDHe.

Mio (2018), Analiza si es viable o factible el comercio internacional para la
diversificacion del mercado de la uva en la region norte del Peru, apoyandose de
datos secundarios del mercado de la uva, donde explican su crecimiento constante
y que estas lideran las exportaciones no tradicionales. En el trabajo se plantea como
potencial socio importador a Hong Kong. La metodologia que se utilizé fue el de
criterios basicos de seleccion (CRIBAS) para analizar la factibilidad del mercado de
Hong Kong. Para extraer los datos secundarios y obtener los resultados del estudio
se utilizaron fuentes como paginas oficiales del ministerio de comercio, revistas de

comercio internacional, documentos aduaneros, entre otras fuentes.

Por lo cual, el estudio de este trabajo se enfoca en los factores mas
relevantes que intervienen en la exportacion de este fruto, también, de un analisis
para determinar la demanda que hay en el mercado de uva de Hong Kong, asi
también analizar a nivel microeconémico los precios que los consumidores de dicho
pais estan dispuestos a pagar, para ello, se analiza el poder adquisitivo a raiz de

indicadores como el PBI per céapita y la elasticidad de este bien.

Como conclusion del analisis del mercado de uva de Hong Kong se tiene que
€s un pais que incentiva a que importen este producto a su mercado, ya que el Peru
cuenta con un acuerdo de tratado de libre comercio, lo que implica que no se cobran
aranceles para este producto. Ademas, que los niveles de poder adquisitivo de sus
pobladores son altos, lo que lleva a que demanden mas de este producto y de mejor
calidad. Como nos comenta Stojcic, Vojinic, & Aralica (2018) la liberalizacion del
comercio aumenta la calidad de las exportaciones y la participacién de las industrias
(p. 1). Por los tanto, Cestepe, Yildirm, & Bahtiyar (2015) la liberalizacién del
comercio se convierte en una politica Gtil para incrementar las exportaciones de los

paises.

& |DH: indice de Desarrollo Humano
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En cuanto a Santillan (2017), en su trabajo titulado ¢ beneficio o perjuicio para
el sector agricola? analisis del impacto del TLC en las exportaciones de café
peruano a EE.UU. (2003 — 2014), nos explica de la incidencia del TLC con Estados
Unidos en la exportacién de café, como la variable independiente dicotémica (TLC)
incidié en la balanza comercial a raiz de la entrada en vigencia en 2009, ademas,
tuvo como objetivo identificar las variables que mas impactaron en la oferta
exportada de café durante el periodo de analisis, para ello, analizo las siguientes
variables; precio internacional del café, tipo de cambio real, inflacion y la exportacion
de café a Estados Unidos. Ademas, afiadié a Colombia como variable explicativa
dado que es el pais que mas café exporta a EE.UU. Y un sustituto del café como el
té. Para ello, utilizé el método del andlisis de causalidad en base a series de tiempo

trimestrales.

El nivel de precios y el tipo de cambio real resultaron poco significativas para
las exportaciones de café, mientras que la inflacion incidié6 de manera significativa
en las exportaciones, debido al incremento de los precios internos, que encarecieron
la produccion del café lo que limito la cantidad de oferta exportada y por ende las

ganancias para los productores de este bien.

Se concluyo del trabajo que, en vista de que antes de suscribir el acuerdo
comercial bilateral con Estados Unidos ya se contaba con el ATPDEA7 que era un
acuerdo unilateral de cual beneficiaba una gran cantidad de productos agricolas por
los bajos aranceles. En particular, las exportaciones de café a EE.UU. si tuvieron
beneficios del TLC. Como sugiere Jagdambe & Kannan (2020) el sector agricola
debe ser impulsado para una mayor liberalizacién en los tratados de libre comercio
(p.1). Ademés, Doan & Xing (2017) afirma qué, las exportaciones deben estar
orientadas a una mejor combinacion de las mismas (diversificacion) con ello se

podria mejorar sustancialmente la eficiencia comercial del pais (p.2).

7 Ley de Preferencias Arancelarias Andinas y Erradicacion de la Droga, por sus siglas en ingles ATPDEA
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lIl. METODOLOGIA

La presente investigacion sobre los factores econdmicos que influyen las
exportaciones de uva de las regiones con mayor produccion es de enfoque
cuantitativo, Para Hernandez, Fernandez y Baptista (2014), “se emplea para
fortalecer las creencias (Expuestas de manera I6gica en una teoria o un esquema

conceptual) y crear con precision patrones de comportamiento de una poblacion”.
(p. 43)

3.1 Tipo y disefio de Investigacion

La investigacion es de caracter aplicada, de naturaleza explicativo y
utilizando el método hipotético — deductivo. En relacion con eso, se aplica el analisis
causa — efecto, utilizando herramientas econométricas en base a datos de panel,
con informacion anual del 2000 — 2019 para determinar los factores econémicos

que influyen en las exportaciones de uva peruana.

El disefio de la investigacion es no experimental de corte trasversal y
longitudinal (datos de panel), ya que recopila datos a través del tiempo de las

regiones con mayor producciéon en el Perd. Para Baronio y Vianco (2014),

Los datos en panel consideran e integran, en el analisis, el hecho de que las
personas, instituciones o regiones son heterogéneos. Los analisis de series
de tiempo y de corte transversal no controlan la heterogeneidad en sus

variables de estudio corriendo la posibilidad de obtener resultados sesgados.
(p. 8)

Ademas, Baronio y Vianco (2014), Sefialan que acceden analizar de un modo
mejor la dindmica de los procesos de ajuste (desequilibrio macroeconémico). Esto
es esencialmente cierto en estudios sobre los grados de duracion y permanencia de
algunas variables econémicas como la pobreza, el desempleo y la distribucion de la
riqueza (p. 8). Por ello, el grupo de estudio, para este caso, las regiones con mayor
produccion de Vid seran medidas en todos los afios o tiempos en los que se ha

especificado el trabajo.
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Para el caso de estudio hemos identificado cinco regiones (Ica, Piura, Lima,
Arequipa y la Libertad) que tienen mayor incidencia en las exportaciones ya que
representan mas del 90%. Las exportaciones tendran una regresion con las
variables independientes, tales son, los tratados de libre comercio, los términos de
intercambio, el PBI de USA y el PBI de China (debido a que son los destinos con
mayor relevancia) las cuales, determinaran el impacto en las exportaciones de uva
del Perd.

3.2 Variables y Operacionalizacion
De acuerdo a lo requerido, el estudio clasifica a las variables en dos niveles:
Variable Independiente o exdgena: Factores econdmicos

Definicion conceptual: Para Angel (2018), Se encuentra relacionado con el
mercado mundial ya que las caracteristicas del mercado determinaran el nivel de
competencia de un pais o empresa. Ademas, existen otros factores como el nivel
de desarrollo econémico de la regién, indice de crecimiento poblacional, ingresos y
disponibilidad de materias primas, entro otros.

Definicion Operacional: Los factores economicos son las variables o
determinantes que explican el desarrollo de una actividad econémica en particular,
para este caso, el estudio de las exportaciones de uva. Esta dividido en tres
dimensiones que son; los acuerdos comerciales, los términos de intercambio, el PBI
de Chinay el PBI de EE. UU, cada una de las dimensiones cuenta con un indicador,
las mismas que serdn analizadas con herramientas econométricas utilizando una

metodologia de investigacion no experimental y disefio longitudinal (datos de panel).

Variable Dependiente o enddgena: Exportaciones de Uva

Definicién conceptual: Para Rios, Galindo, & Mariana (2015), son la venta,
intercambio o dadiva de bienes y servicios de los ciudadanos de un pais a los del
resto del mundo. Esta variable al ser un componente del PBI, tiene un impacto sobre

el desarrollo econémico, ingresos y empleo de un pais.
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Definicién Operacional: Las exportaciones son los productos y servicios que
se comercian con otro pais, para este caso, la produccién y exportacion de uva. La
cual, cuenta con dos indicadores, las mismas que seran analizadas con
herramientas economeétricas utilizando el método hipotético — deductivo y de disefio

longitudinal (datos de panel).

3.3 Poblacién, muestra, muestreo, unidad de analisis

Para la presente investigacion se ha asignado la técnica de muestreo no
probabilistico, para Otzen y Manterola (2017), en esta técnica de muestreo, la
clasificacion de los sujetos de estudio obedece ciertas caracteristicas y valoracion,

que en ese momento el investigador valore importantes (p. 2).

Para ello, toma en cuenta como universo o poblacion de investigacion a las
regiones exportadoras de uva de mesa y se ha escogido para la muestra las
siguientes regiones por conveniencia; Ica, Piura, Lima, Arequipa y la Libertad ya
gue estas cinco regiones representan mas del 90% de las exportaciones de uva.
Segun Otzen y Manterola (2017), el muestreo por conveniencia permite seleccionar
aguellos individuos, empresas o regiones que por accesibilidad a los datos se
incluyan en la seleccion, por ello, se argumenta en la adecuada asequibilidad y

proximidad de los agentes econdmicos para el investigador (p. 6).

Ademads, para Mejia (2002), la muestra por conveniencia es el procedimiento
gue reside en la seleccién de los sujetos de la muestra en forma arbitraria [...] se

seleccionan de acuerdo a su facil disponibilidad de recursos (p. 121).8

Por otra parte, la unidad de analisis serian las regiones exportadoras de uva
de mesa del Perd, el cual comprenden los periodos 2000 al 2019, para ello se cuenta
con la estructura de tipo longitudinal de datos de panel que seran extraidos del
Minagri, entre otras fuentes confiables. Para Herndndez, Fernandez y Baptista

(2014), afirman que la unidad de analisis sefiala son los sujetos que van a ser

8 Para mayor informacidn, revisar la literatura Problemas Metodolégicos de las Ciencias Sociales en el Perd.
Mejia, j (2002)
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medidos, es decir, los sujetos de estudio a quienes en Ultima instancia va ser

aplicado la herramienta de medicion (p.183).
3.4Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos
Para el presente estudio se utilizaron fuentes de informacién secundaria,

Para Doorman (1991), las fuentes secundarias son todos los documentos
escritos como libros, papers, tesis, articulos cientificos, revistas
especializadas y sitios webs. Es decir, el andlisis de la informacién obtenida

de las fuentes primarias, ya sean entrevistas o encuestas. (p. 52).°

Ademas, nos indica Doorman (1991), que en el estudio de fuentes
secundarias se busca informacién a dos niveles: A nivel de area de trabajo y

a nivel regional e internacional (p. 52).

La informaciéon estadistica trabajada es de tipo longitudinal y de corte
transversal con periodicidad anual, en el periodo que comprenden los afios 2000 al
2019, para ello, se recabo informacion de las fuentes confiables, las cuales se

consideraron mas valiosas por la calidad y cantidad de la informacion.
3.5 Procedimientos
El procedimiento a emplear consta de cuatro pasos que serian los siguientes;

1. Documentar la informacion de fuentes confiables como los del Minagri
en el apartado del Sistema Integrado de Estadistica Agraria (SIEA)
donde se ubican las estadisticas de produccién agricola (SEPA), la
Sunat en su apartado de declaracion de exportacién definitiva donde
se recopilaron las DUAS — Declaracion Unica de Aduanas de cada
puerto de exportacion, el BCRP en el apartado de estadisticas donde
se recopilo los porcentajes del ITI, el Mincetur para ver los afios de

vigencia de cada tratado de libre comercio y el Banco Mundial en su

% Para mayor informacién, revisar La Metodologia del Diagnostico en el Enfoque “Investigacion Adaptativa”,
Frans Doorman (1991)
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apartado de estadistica para documentar el PBI real de los principales
importadores de vid.

2. Una vez documentada la informacion, seleccionar las regiones con
mayor produccion y exportacion.

3. Establecer los datos longitudinales (los afios de estudio o series de
tiempo).

4. Realizar una matriz de datos en Excel para su posterior evaluacion.

De esta manera se elaboraré el panel data y un modelo econométrico, por lo

gue es la herramienta estadistica a utilizar para corroborar nuestra hipétesis.
3.6 Métodos de Analisis de datos

Para la presente investigacion, la estructura del trabajo estara conformado

por datos de panel, lo cual, segun Baronio y Vianco (2014),

Es una base de datos que combina la dimension temporal y la de corte
transversal conformando asi los datos de panel [...] este método permite
efectuar un estudio mas aplicado al integrar la dimension temporal de los
datos, lo que enriquece el analisis, especialmente en periodos de grandes

cambios (p.5).

La importancia de trabajar con panel de datos radica en lo siguiente, segun
Baronio y Vianco (2014, p. 5), permite estudiar dos aspectos de gran significancia
cuando se trabaja con este tipo de metodologia y que forman parte de los efectos

inobservables:

) los efectos individuales especificos y

i) los efectos temporales.

Los efectos individuales especificos, son aquellos que afectan de manera
desigual a cada uno de los agentes de estudio contenidos en la muestra, lo
cuales, son invariables en el tiempo y que afectan de manera directa las

decisiones que tomen dichas unidades (Baronio y vianco, 2014, p. 6).
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Los efectos temporales son aquellos que afectan por igual a todas las
unidades individuales de estudio, como por ejemplo los shocks macroeconémicos

(Baronio y vianco, 2014, p. 6).
La especificacion general de un modelo de datos de panel es la siguiente:
Yie = Q¢ + b1 Xy + bpXye + - bpeXie + Uy

Donde “i” se refiere al sujeto de corte transversal y “t” a la dimension temporal,
“a” es un vector de intercepto que puede contener entre 1y n + t parametros, “b” es
un vector de K parametros y “X;;” es la i-ésima observacion al momento “t” para las

“k” variables explicativas.
Para nuestro modelo tenemos las siguientes variables;

e Variable Explicada: Exportacion de las regiones con mayor produccion
e Variable Explicativa: PBI EE. UU, PBI CHINA, TLC EE. UU, TLC CHINA

(Variable Dummy), indice de términos de intercambio.

Se especifica el modelo de datos de panel de la siguiente forma:

Log(EXPOUVA;) = a; + b;Log(TERINTER) + b,B(TLCEE.UU;;) + b3 B(TLCCHIN;,)
+ byLog(PBIEE.UU;) + bsLog(PBICHIN;) + Uy,

En cuanto al modelo, los datos de la region Piura estan incompletos debido
a que la region comenz6 a producir la vid a partir del 2006. De acuerdo con
Guijarati y Porter (2010), si uno de los sujetos (regiones, empresas o individuos)
tiene un numero diferente de observaciones se tiene un panel desbalanceado (p.
593).

Para estimar el modelo de datos de panel, se realiz6 bajo el método de
componentes del error o efectos aleatorios, De acuerdo con Judge (2012), si la
dimensién temporal es grande y el nimero de unidades de corte transversal es

pequefio, es probable que haya muy poca diferencia entre los valores de los
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parametros estimados mediante el MEF® o MCE!?, por tanto, en este caso la
eleccion se basa en conveniencia del calculo. Donde se incluye de manera explicita,
un intercepto de modo que se pueda suponer que el efecto no observable ¢;; tenga
media cero y no esté correlacionada con ninguna variable explicativa (lo contrario al
modelo de efectos fijos). Ademas, como indica Wooldridge (2009), el método puede

extenderse a paneles no balanceados (p. 490).

Especificando del modelo anterior de datos de panel, quedaria de la siguiente
forma:

Log(EXPOUVA;;) = a; + b;Log(TERINTER) + b,B(TLCEE.UU;;) + bsB(TLCCHIN;,)
+ byLog(PBIEE.UU;) + bsLog(PBICHIN;) + &; + Uy,

Por otro lado, Se utilizara el programa Eviews el cual analizara si los factores
economicos influyen en las exportaciones de uva de las regiones de estudio y asi
poder determinar si las variables explicativas inciden de manera positiva sobre las

exportaciones como se formulé en las hipétesis.

3.7 Aspectos éticos

De acuerdo con Family Health International (2012), los diferentes aspectos
gue se constituyen en requisitos para asegurar la conducta ética de la investigacion
y que todo investigador debe tener en cuenta son los siguientes; revision
independiente de los protocolos, sociedad con la comunidad, valor social, validez
cientifica, seleccion justa de los sujetos, tasa de riesgo/beneficio favorable,

consentimiento informado y el respeto a los sujetos de investigacion.

Dado que él estudi6 se realizara en base a datos secundarios, el principio
ético a aplicar es la validez cientifica, ya que la metodologia a utilizar es la adecuada
para las variables de la investigacion, la cual responderan las preguntas de forma

conveniente a través del analisis estadistico.

10 Modelo de efectos fijos
1 Modelo de componentes del error o efectos aleatorios
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IV. RESULTADOS

Tabla 2

Regresion de las variables: TLC USA, PBI USA 'y Términos de Intercambio
Variable dependiente: Exportaciones de Uva LOG(EXPOUVA)

Método: Datos de panel (efectos aleatorios)

Variable Coeficiente t-Estadistico
C -597.4973 7.746303
TLCUSA 1.009073 1.984182
LOG(PBIUSA) 19.48264 7.456256
LOG(TERINTER) 4.145890 3.604635

R-cuadrado = 0.810543
R-cuadrado ajustado = 0.804228
F- estadistico = 128.3476

Fuente: Elaboracion Propia con base en datos del BCRP, SUNAT Y BM

La Tabla 2 nos muestra los efectos del modelo estimado, donde se obtiene
un R2 que tiene un valor de 0.810543 y un R2 ajustado 0.804228, muestra que los
indicadores TLCUSA, LOG(PBIUSA), LOG(TERINTER) explican a la variable
dependiente LOG(EXPOUVA), en un 80%. Las variables TLCUSA, LOG(PBIUSA),
LOG(TERINTER) muestran un t-estadistico de 1.98, 7.46 y 3.61 respectivamente y
una probabilidad de 0.0503, 0.0000 y 0.0005 respectivamente, lo que muestra que

existe significancia estadistica.

La Table 3 nos indica los efectos del modelo estimado, donde se obtiene un
R2 que tiene un valor de 0.815242 y un R2 ajustado 0.809084, muestra que los
indicadores TLCCHINA, LOG(PBICHINA), LOG(TERINTER) explican a la variable
dependiente LOG(EXPOUVA), en un 81%. Las variables TLCCHINA,
LOG(PBICHINA), LOG(TERINTER) muestran un t-estadistico de 1.69, 8.07 y 2.66
respectivamente y una probabilidad de 0.0900, 0.0000 y 0.0091 respectivamente, o

gue muestra que existe significancia estadistica.
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Tabla 3

Regresion de las variables: TLC CHINA, PBI CHINA 'y Términos de Intercambio
Variable dependiente: Exportaciones de Uva LOG(EXPOUVA)

Método: Datos de panel (efectos aleatorios)

Variable Coeficiente t- Estadistico
C - 189.2893 8.913190
TLCCHINA 1.056019 1.690952
LOG(PBICHINA) 6.025100 8.070676
LOG(TERINTER) 3.188567 2.664078

R-cuadrado = 0.815242
R-cuadrado ajustado = 0.809084
F- estadistico = 132.3747

Fuente: Elaboracién Propia con base en datos del BCRP, SUNAT Y BM

Tabla 4

Efectos aleatorios de seccién transversal

Regiones Efectos
Arequipa -2.638232
Ica 0.172877
La libertad -1.201224
Lima 2.155417
Piura 1.511163

Fuente: Elaboracion Propia con base en datos del BCRP, SUNAT Y BM

La Tabla 4 muestra los valores (diferenciales) del intercepto de las 5 regiones o
promedio, resultado de la regresion con la Tabla 2. El valor promedio del intercepto

es de - 597.4973.
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La regién Arequipa tiene un intercepto de -2.638232 lo que indica que esta por
debajo del promedio de las 5 regiones exportadoras de uva, pero el valor real del
intercepto de esta regioén seria (-597.4973) + (-2.638232) o -600.135532.

La region Ica tiene un intercepto de 0.172877 lo que indica que esta por encima del
promedio de las 5 regiones exportadoras de uva, el valor real del intercepto de esta
region seria (0.172877) + (-597.4973) o0 -597.3244.

La region La libertad tiene un intercepto de -1.201224 lo que indica que esta por
debajo del promedio de las 5 regiones exportadoras de uva, pero el valor real del
intercepto de esta region seria (-1.201224) - (-597.4973) 0 596.2961.

La regiéon Lima tiene un intercepto de 2.15547 lo que indica que esta por encima del
promedio de las 5 regiones exportadoras de uva, pero el valor real del intercepto de
esta region seria (-597.4973) + (2.15547) o0 -595.341.

La region Piura tiene un intercepto de 1.511163 lo que indica que esta por encima
del promedio de las 5 regiones exportadoras de uva, pero el valor real del intercepto
de esta region seria (-597.4973) + (1.511163) 0 -595.98614.

V. DISCUSION
A partir de los resultados, aceptamos la hip6tesis general de la investigacion
gue establece que los factores econdémicos inciden de forma positiva en las
exportaciones de uva de las regiones con mayor produccion en el Perd 2000 — 2019.
Analizando las sensibilidades, que en este caso son elasticidades por la
transformacion de las series a logaritmos (Neira, 2018) se desprende que conforme
el PBI de China y el PBI de Estados Unidos aumentan en 1%, la media de las
exportaciones de uva aumentara en 6.02% y 19.48% respectivamente. Ademas, los
términos de intercambio muestran significancia estadistica debido a que su p-valor
es menor al 10%, lo mismo sucede con el tratado de libre comercio con China y los
acuerdos comerciales con Estados Unidos. Por tal motivo, se puede afirmar que
mientras que dos de las economias mas grandes del globo se mantengan estables
y mantengan su tendencia de crecimiento, las exportaciones de uva de las regiones

con mayor produccion mostraran la misma senda de crecimiento.
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Respecto a la hipoétesis 1, de los tratados de libre comercio y su incidencia
de forma positiva en la exportacion de uva de las regiones con mayor produccion
en el Perd. Aceptamos la hipotesis dado que las variables explicativas TLC con USA
y TLC con China muestran valores significativos con un p-valor menor al 10%. Estos
resultados guardan relacion con lo que sostiene Lujan (2018) sobre el TLC con USA
y las exportaciones de uva, sefialando que la firma de este tratado y en efecto su
puesta en marcha ha impactado de manera positiva en las exportaciones de uva del
Peru. Ademas, sefiala que nuestro producto se volvid mas competitivo al contar con
la exoneracién de aranceles, mejorando los precios en el mercado internacional.
Asimismo, para Corzo (2019), en su tesis sobre las exportaciones de uva peruana
al mercado chino, sostiene que hay un incremento de las exportaciones promedio
destinadas a China en un 41.38%, donde de esa cantidad, las explicadas por la
firma del TLC son un 4.63% para el periodo 2010 al 2016.

Por el contrario, los resultados de Neira (2018), en cuanto a la variable
dicotobmica TLC con USA y TLC con China, no guardan relacion con la presente
investigacion, dado que no tienen efectos positivos y no muestras significancia
estadistica sobre la variable enddégena exportaciones de uva. Los mismo sucede
para Gomez y Zegarra (2017) sobre el TLC con China, donde sefialan que las
exportaciones de uva a la China han decrecido en valor y cantidad exportadora,
luego de alcanzar un arancel del 0%, sosteniendo que se contradice con la teoria

de liberalizacion del comercio.

Respecto a la hipotesis 2, sobre si los términos de intercambio inciden de
forma positiva en la exportacién de uva de las regiones con mayor produccion.
Aceptamos la hipotesis dado que la variable explicativa Tl esta relacionado con las
exportaciones de uva en un 3.7% Yy presenta una relacién positiva, lo cual es
significativo. Estos resultados tienen relacion con los de Ledn (2016), sobre los Ti
en productos no tradicionales, tales como la uva, donde sostiene que los TI si
explican las agroexportaciones ya que estos afectan la rentabilidad del sector
exportador y por ende a la inversién del mismo. Ademas, de mantener una relacion

directa de las agroexportaciones y los Tl en el periodo 2005-2015.
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Respecto a la hipétesis 3, sobre si el PBI de China y de USA incide de forma
positiva en la exportacion de uva de las regiones con mayor produccion. Aceptamos
la hipétesis dado que las variables explicativas PBI de USA y PBI de China son
significativas con un coeficiente positivo de 6.02% y 19.48% respectivamente,
Donde el PBI de USA tiene mayor significancia puesto que si aumente el PBI en 1%
la media de las exportaciones de uva creceria en 19.48%. Estos resultados guardan
relacion con lo que sostiene Neria (2018) que sefiala que la variable dependiente
exportaciones de uva guardan una relacion directa y positiva con la variable
explicativa PBI de China. Dado que, los ciudadanos de ese pais ven incrementado
su poder adquisitivo y, por consiguiente, comienzan a demandar e importar mas
productos, entre los que se encuentran las uvas del Per( por sus caracteristicas y

calidad.

Pero, en lo que no concuerda el estudio del autor referido con el presente
trabajo, menciona que el PBl de Estados Unidos no tiene efectos positivos
significativos sobre la variable exportaciones de uva. En este estudio, si se
encontraron resultados significativos sobre la variable exégena PBI de USA sobre

las exportaciones de uva.

VI. CONCLUSIONES

De acuerdo al objetivo general se determind que los factores econémicos si
influyen en las exportaciones de uva de las regiones con mayor producciéon en el
Peru, sin embargo, los efectos aleatorios de las regiones en mencion muestran que
Arequipa y La Libertad son estadisticamente poco significativas en comparacion a
las otras tres regiones, debido a la poca produccién y exportacién. Asimismo, de
acuerdo al primer objetivo especifico sobre los acuerdos comerciales si eran
influyentes en las exportaciones de uva, los resultados obtenidos afirman que los
tratados de libre comercio tanto de USA como de China si son efectivos para el
comercio internacional. Debido a que, las exportaciones de uva de las regiones con
mayor produccién se ven influenciadas de forma significativa por los beneficios de
los aranceles y otros conceptos sobre impuestos al comercio, ademas de contribuir

en la competitividad de las empresas.
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De acuerdo al segundo objetivo especifico sobre los términos de intercambio
(Th y su influencia en las exportaciones de uva, los resultados obtenidos afirman
gue los TI si influyen de manera positiva a las exportaciones de uva, dado que,
mejora los niveles de renta del sector exportador por el alza en los precios de los
productos exportables o por la reduccion de los precios relativos de los bienes
importados.

Por ultimo, de acuerdo al tercer objetivo especifico, los resultados obtenidos
afirman que, el PBI de USA y de China si inciden de forma positiva sobre las
exportaciones de uva del Perd, dado que, al mejorar los niveles de ingreso de los
paises de destino, la demanda por dichos bienes aumenta por las caracteristicas y

variedad de la vid.

VIl. RECOMENDACIONES

Se recomienda fomentar politicas de desarrollo productivo que impulsen las
condiciones en el sector agrario, que beneficie en la produccion y exportacion de
uva de las diferentes regiones del Perd. Ademas, promover la identificacion y firma
de tratados de libre comercio con nuevos mercados potenciales, sobre todo paises
con alto crecimiento econémico, para que a través de la exoneracion de barreras
arancelarias y no arancelarias se incremente las exportaciones y demanda de vid a

esos destinos.

También, replicar con otros productos no tradicionales las practicas que
permitieron alcanzar los volimenes e ingresos de las exportaciones de la uva
peruana. De igual modo, promover la investigacion cientifica para identificar nuevos
productos agricolas no tradicionales, donde podamos aplicar buenas practicas

aprendidas en el cultivo y/o exportacion de uva.

Las exportaciones tradicionales poseen incertidumbre por los precios de los
commodities, no obstante, las exportaciones no tradicionales o agrarias muestran
una tendencia de mayor crecimiento. Por lo tanto, el Mincetur y el Minagri debe
seguir impulsando el sector agroexportador ya que esto genera un incremento del
empleo y, por consiguiente, un incremento del poder adquisitivo o que a su vez

aumenta la calidad de vida de la poblacion en general.
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Tabla s

ANEXOS

Matriz de Operacionalizacion de Variables

DEFINICION - ESCALA DE
VARIABLE CONCEPTUAL DEFINICION OPERACIONAL DIMENSIONES INDICADORES MEDICION
Los factores econdmicos son
Para Angel (2018), Se las variables o determinantes
encuentra relacionado que explican el desarrollo de A q Variable
con el mercado mundial una actividad econdémica en cuerdos dummy .
. . Comerciales 0 =Sin TLC Escala de razon
ya que las caracteristicas particular, para este caso, el (TLCs) - o al
del mercado determinaran estudio de las exportaciones 1= S#Eg'to a
V1. el nivel de competenciade de uva. Esta dividido en tres
FACTORE wun pais o empresa. dimensiones que son; los
S Ademas, existen otros acuerdos comerciales, los
ECONOMI . . . .
cos factores como el nivel de términos de intercambio, el indice de
desarrollo econémico de PBI de Chinay el PBI de EE. L P .

» . Términos de Términos de Logaritmo del
la_ region, indice de UU, cada una de las |niercambio Intercambio indice de
crecimiento poblacional, dimensiones cuenta con un (Afio base términos de
ingresos y disponibilidad indicador, las mismas que 2007 =100) intercambio
de materias primas, entro seran analizadas con
otros. herramientas econométricas

utilizando una metodologia PBI real en .

. S g PBI CHINA i Logaritmo del PBI
de investigacion no Miles de real en miles de
experimental y disefio PBI EUA . millones

. Millones
longitudinal (datos de panel).
Rendimiento
Para Rios, Galindo, & Las exportaciones son los de uva de las
Mariana (2015), son la productos y servicios que se . Productividad
venta, intercambio 0 comercian con otro pais, para regiones con roductivida
dadiva de bienes y este caso, la produccion y mayor
servicios de los exportacion de uva. La cual, produccion
ciudadanos de un pais a cuenta con dos indicadores, Produccién y (Kg/Ha)
los del resto del mundo. las mismas que seran L 9
V2 . . . exportacion de
: Esta variable al ser un analizadas con herramientas
EXPORTA . Atri i Uva i
CIONES  Componente del PBI, tiene econométricas utilizando el Exportacion de
un impacto sobre el método hipotético— deductivo las regiones
desarrollo econémico, y de disefio longitudinal
con mayor

ingresos y empleo de un
pais.

(datos de panel).

produccién a
precio FOB
(miles de

millones)

Exportacion

(logaritmo)

Fuente: Elaboracién Propia



Tabla 6

Matriz de Consistencia

PROBLEMA OBJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES DIMENSIONES INDICADORES

HIPOTESIS TLCs Variable dummy
PROBLEMA GENERAL OBJETIVO GENERAL ]

GENERAL 0=SinTLC
¢,Cémo  inciden los Determinar como Los factores 1 = Suscrito al TLC
factores econdmicos en inciden los factores economicos inciden
la exportaciéon de uva de econémicos en la deformapositivaen VARIABLE 1: Términos de indice de términos
las regiones con mayor exportacion de uva de la exportacion de  FACTORES Intercambio de Intercambio
producciéon en el Perd, lasregiones conmayor uva de las regiones ECONOMICO (Afio base 2007 =
periodo 2000 - 20197 produccion en el Perd, con mayor S 100)

periodo 2000 — 2019. produccion en el
Pert, periodo 2000 - PBI CHINA PBI real en Miles de
2019 PBI EUA Millones
PROBLEMAS OBJETIVOS HIPOTESIS
ESPECIFICOS ESPECIFICOS ESPECIFICOS
¢,Cémo  inciden los Determinar como Los tratados de libre
tratados de libre inciden los tratados de comercio inciden de
comercio en la libre comercio en la forma positiva en la
exportacionde uvade las exportacion de uva de exportacion de uva
regiones con mayor lasregionesconmayor de las regiones con Rendimiento de uva
produccién en el Perd, produccionenel Perd. mayor produccion de las regiones con
periodo 2000 — 2019? en el Peru. mayor produccion
(Kg/Ha)
¢Cémo inciden los Determinar como Los términos de VARIABLE 2: Produccion vy
términos de intercambio inciden los términos de  intercambio inciden EXPORTACIO exportacion de Exportacion de las
en la exportacion de uva intercambio en la de forma positiva en N DE UVA Uva regiones con mayor

de las regiones con
mayor produccién en el
Pera, 2000-

2019?

periodo

¢ Cémo incide el PBI de
China y de EUA en la
exportacion de uva de las
regiones con  mayor
produccion en el Perd,

periodo 2000- 2019?

exportacion de uva de
las regiones con mayor

produccion en el Pera.

Determinar como
incide el PBI de China
y de EUA en Ila

exportacion de uva de
las regiones con mayor

produccion en el Pera.

la exportacion de
uva de las regiones
con mayor

produccion.

El PBI de Chinay de
EUA
forma positiva en la

incide de

exportacion de uva
de las regiones con

mayor produccion.

produccién a precio
FOB

millones)

(miles de

Fuente: Elaboracién Propia



Base de Datos

TIEMPO REGIONES EXPOUVA TLCUSA|TLCCHINA PBIUSA PBICHINA Terinter
2000 lca 1993.92 o o 13759791088900.00 17250955449993.40 55.09
2000 Lima 1956.46 o o 13759791088900.00 17250955449993.40 55.09
2000 |La Libertad 2102.00 o o 13759791088900.00 17250955449993.40 55.09
2000 Arerquipa 1002.00 o o 13759791088900.00 17250955449993.40 55.09
2001 lca 2905.66 o o 13897160696600.00 18689669 703518.20 54.84
2001 Lima 3014.00 o o 13897160696600.00 18689669703518.20 54.84
2001 |La Libertad 2977.00 o o 13897160696600.00 18689669703518.20 54.84
2001 Arerquipa 2725.67 o o 13897160696600.00 18689669703518.20 54.84
2002 lca 6270.42 o o 14139206884300.00 2039615727236 7 .90 58.85
2002 Lima 4913.00 o o 14139206884300.00 2039615727236 7.90 58.85
2002 La Libertad 5621.00 o o 14139206884300.00 2039615727236 7.90 58.85
2002 Arerquipa 4196.00 o o 14139206884300.00 2039615727236 7.90 58.85
2003 lca 8102.00 o o 14543759394100.00 22443034648833.80 60.03
2003 Lima 5297.33 o o 14543759394100.00 22443034648833.80 60.03
2003 |La Libertad 6056.00 o o 14543759394100.00 22443034648833.80 60.03
2003 Arerquipa 3961.00 o o 14543759394100.00 22443034648833.80 60.03
2004 lca 40608.00 o o 15096260979200.00 24712300032942.40 68.49
2004 Lima 20375570.16 o o 15096260979200.00 2A4712300032942.40 68.49
2004 |La Libertad 53279.31 o o 15096260979200.00 24712300032942.40 68.49
2004 Arerquipa 32000.81 o o 15096260979200.00 24712300032942.40 68.49
2005 lca 208735.00 o o 15626624902700.00 27528458374621.20 72.60
2005 Lima 66561283.97 o o 15626624902700.00 27528458374621..20 72.60
2005 |La Libertad 110099.58 o o 15626624902700.00 275284583 74621.20 72.60
2005 Arerquipa 40397.00 o o 15626624902700.00 27528458374621..20 72.60
2006 lca 1976018.86 o o 16072760713800.00 31029934862300.70 o94.17
2006 Piura 7T25923.95 o o 16072760713800.00 31029934862300.70 S4.17
2006 Lima 48974067 .36 o o 16072760713800.00 31029934862300.70 o94.17
2006 |[La Libertad 1008433.20 o o 16072760713800.00 31029934862300.70 S4.17
2006 Arerquipa 76.00 o o 16072760713800.00 31029934862300.70 o94.17
2007 lca 5108087.92 o o 1637431.3262900.00 354459252997 76.00 100.13
2007 Piura 1476388.95 o o 1637431.3262900.00 354459252997 76.00 100.13
2007 Lima 51627707.27 o o 1637431.3262900.00 354459252997 76.00 100.13
2007 La Libertad 2277803.33 o o 163 7431.3262900.00 354459252997 76.00 100.13
2007 Arerquipa 21444.22 o o 1637431.3262900.00 354459252997 76.00 100.13
2008 lca 2361976.19 o o 16351949257700.00 3886797 749901.1..70 87.85
2008 Piura 389531.9.88 o o 16351949257 700.00 3886797 749901.1..70 87.85
2008 Lima 7T6275679.25 o o 16351949257700.00 3886797 749901.1.70 87.85
2008 |La Libertad 2993418.00 o o 16351949257700.00 3886797749901.1..70 87.85
2008 Arerquipa 17955.00 o o 16351949257700.00 3886797 749901.1.70 87.85
2009 lca 6600915.35 1 o 15937140029500.00 | 42521494767426.50 85.54
2009 Piura 290335704.98 g o 15937140029500.00 | 42521494767426.50 85.54
2009 Lima o98219966.15 a o 15937140029500.00 | 42521494767426.50 85.54
2009 |La Libertad 469855.50 u g o 15937140029500.00 | 42521494767426.50 85.54
2009 Arerquipa 38095.00 a1 o 15937140029500.00 | 42521494767426.50 85.54
2010 lca 6158275.29 u § 1 16345731096000.00 | 4704414067 7954.90 103.71
2010 Piura 55641 760.79 1 1 16345731096000.00 | 4704414067 7954.90 103.71
2010 Lima 122487774.29 N 1 16345731096000.00 | 4704414067 7954.90 103.71
2010 |La Libertad 169832.00 1 1 16345731096000.00 | 4704414067 7954.90 103.71
2010 Arerquipa 238224.15 u 1 16345731096000.00 | 4704414067 7954.90 103.71
2011 lca 4186403.04 1 1 1659922649 7500.00 51537286138489.90 111.99
2011 Piura 23 723039.20 N a1 1659922649 7500.00 51537286138489.90 111.99
2011 Lima 10244651 7.57 a1 1 1659922649 7500.00 51537286138489.90 111.99
2011 [La Libertad 369846.1.4  § 1 1659922649 7500.00 51537286138489.90 111.99
2011 Arerquipa 1711931.38 a1 1 1659922649 7500.00 51537286138489.90 111.99
2012 lca 11270725.57 u 1 16972633 708700.00 555879248491 23.70 108.75
2012 Piura 140556716.24 a1 1 16972633 708700.00 555879248491 23.70 108.75
2012 Lima 212951910.96 u a1 16972633 708700.00 555879248491 23.70 108.75
2012 La Libertad TE997 7. 76 a1 1 16972633 708700.00 555879248491 23.70 108.75
2012 Arerquipa 65759.91 a1 a1 16972633 708700.00 555879248491 23.70 108.75
2013 lca 21113049.39 g 1 17285283381500.00 59906336875082.40 102.25
2013 Piura 207032818.68 i a1 17285283381.500.00 59906336875082.40 102.25
2013 Lima 240601650.46 1 1 17285283381500.00 59906336875082.40 102.25
2013 |[La Libertad 1456447.00 i a1 17285283381500.00 59906336875082.40 102.25
2013 Arerquipa 2064445.22 g 1 17285283381500.00 59906336875082.40 102.25
2014 lca 31.829368.30 a1 a1 17709113869100.00 64354097027935.20 96.80
2014 Piura 285771983.65 g 1 17709113869100.00 64354097027935.20 96.80
2014 Lima 3361.58267.71 a1 a1 17709113869100.00 64354097027935.20 96.80
2014 |La Libertad T826995.63 g 1 17709113869100.00 64354097027935.20 96.80
2014 Arerquipa 3088894.70  § a1 17709113869100.00 64354097027935.20 96.80
2015 lca 60113702.31 g 1 18219297584000.00 68885820000000.00 90.06
2015 Piura 283389832.48 i 18219297584000.00 68885820000000.00 90.06
2015 Lima 365560282.53 g 1 18219297584000.00 68885820000000.00 90.06
2015 [La Libertad oU236732.06 a1 1 18219297584000.00 68885820000000.00 90.06
2015 Arerquipa 2164445.22 g 1 18219297584000.00 68885820000000.00 90.06
2016 Ica 6753851.3.54 a1 1 185048331 79600.00 73603622733561..70 89.83
2016 Piura 281556167.69 g 1 185048331 79600.00 73603622733561..70 89.83
2016 Lima 260697070.77 u N N 185048331 79600.00 73603622733561..70 89.83
2016 |La Libertad 13703310.28 g 1 185048331 79600.00 73603622733561..70 89.83
2016 Arerquipa 2929736.50 u N 1 185048331 79600.00 73603622733561..70 89.83
2017 lca 121441128.65 g 1 18915087242800.00 7T8716277643958.40 96.58
2017 Piura 229121685.02 u a1 18915087242800.00 78716277643958.40 S96.58
2017 Lima 241545848.06 g 1 18915087242800.00 7T8716277643958.40 96.58
2017 La Libertad 14793868.79 u N a1 18915087242800.00 78716277643958.40 96.58
2017 Arerquipa 557522255 g 1 18915087242800.00 7T8716277643958.40 96.58
2018 lca 116786248.00 u N N 19468792890 719.40 840308971 73540.70 S96.28
2018 Piura 332434882.92 g 1 19468792890 719.40 840308971 73540.70 96.28
2018 Lima 285448888.00 a 1 19468792890719.40 840308971 73540.70 96.28
2018 |La Libertad| 24135023.97 g 1 19468792890719.40 840308971 73540.70 96.28
2018 Arerquipa 8002372.80 a 1 19468792890719.40 840308971 73540.70 96.28
2019 lca 155677494.20 g 1 190992311 2259570.20 89163975472394.30 24.56
2019 Piura 35251 7883.74 1 1 19090923112259570.20 89163975472394.30 294.56
2019 Lima 262778965.92 u § 1 190992311 2259570.20 89163975472394.30 24.56
2019 |La Libertad| 49028046.92 a1 1 1909023112259570.20 89163975472394.30 294.56
2019 Arerquipa 5286909.99 1 1 19092311 2259570.20 89163975472394.30 24.56
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