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Resumen
La investigacion realizada, tiene como objetivo poder determinar la correlacion del
Tratado de Libre Comercio Peru-China en la produccion del sector textil-

confecciones en el periodo 2010- 2019.

Para realizar el andlisis indicado se evalué la relacién del TLC Peru-China en el
acceso a mercados, el régimen tributario, acceso a mercados y cooperacion

econdmica.

Para lograrlo se ha utilizado un muestreo no probabilistico por conveniencia
enfocado en las series histdricas de la produccion manufacturera del sector textil,
por ello con el deseo de obtener un andlisis que sea exhaustivo se empleé la serie
de informacién desde 1950 a 2019 en las fuentes de acceso del Instituto Nacional
de Estadistica e Informatica y el Banco Central de Reserva del Peru, siendo un total
de 71 datos de frecuencia anual para la serie de tiempo. Ademas de una
metodologia de serie de tiempo, asi mismo se empled una metodologia de series
de tiempo con una investigacion descriptiva, ademas que el disefio de investigacion

es aplicada, descriptiva y de enfoque cuantitativo

Por todo ello una vez obtenidos los resultados, podemos concluir que la produccion
manufacturera textil aument6 en un 12.95%, en promedio anual, eso quiere decir
gue desde la firma del Tratado de Libre Comercio entre Peru y China el afio 2010,
viene mostrando una elevada correlacion y ademas positiva, en cambio respecto
al régimen impositivo tributario si bien es significativa la relacion sobre la produccién
textil, estd en un 1%reduce la produccion textil en un 3.11%, y respecto al acceso
a mercados y la cooperacién econdmica tiene una relacion positiva en la produccion

textil el cual en un 1% aumenta en 5.09% y 10.77% respectivamente.

Palabras Clave: Produccidn textil peruano, importaciones, exportaciones textiles,

crecimiento econdmico, TLC.
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Abstract

The objective of this research is to determine the correlation of the Perd-China Free
Trade Agreement (FTA) on the production of the textile-garment sector in the period
2010 - 20109.

In order to realize the indicated analysis, the influence of the Pera-China FTA on
market access, tax regime, market access and economic cooperation have been

evaluated.

We used a non-probabilistic sampling by convenience focused on the historical
series of the manufacturing production of the textile sector. Therefore, in the search
to obtain an exaustive analysis, we used the series of information from 1950 to 2019
in the sources of access of the National Institute of Statistics and Information and
also the Central Reserve Bank of Peru, being a total of 71 annual frequency data
for the time series. In addition, a time series methodology has also been used with
a descriptive research, in addition to an applied research design, descriptive and
guantitative approach.

Therefore, once the results are obtained, we can conclude that the textile
manufacturing production increased by 12.95% on average per year, which means
that since the signing of the Free Trade Agreement between Peru and China in
2010, it has been showing a positive influence. On the other hand, regarding the tax
regime, although the influence on textile production is significant, it is 1% which
reduces production by 3.11%, and regarding market access and economic
cooperation, it has a positive influence on textile production by 1%, increasing by
5.09% and 10.77%, respectively.

Keywords: Peruvian textile production, imports, textile exports, economic growth,
TLC.
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|. INTRODUCCION

Al revisar la pagina web de la (OMC) - Organizacion Mundial de Comercio ,en la
seccion Temas comerciales titulada: “El Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros
y Comercio y el Consejo del Comercio de Mercancias” nos detalla los inicios de los
acuerdos comerciales, los cuales nos indica que no son acontecimientos recientes,
pues se tenia el antecedente del GATT el cual se fundé el afio 1947, firmado en 1994,
para luego constituirse con esos antecedentes en la OMC, la cual tuvo inicio el primer

dia del mes de enero del afo 1995.

Sobre la constitucidon de la GATT Lobejon (2001) nos indicaba que histéricamente en
1947 se apertura por primera vez un acuerdo que, si bien fue temporal, abri6 las
puertas para que se produjera el comercio entre paises y que desde el afio 1948
comenz6 a funcionar oficialmente, el cual fue llamado Acuerdo general sobre los

Aranceles y el Comercio, con las siglas GATT, que fue integrado por veintitrés paises.

Ademas de ello la OMC nos detalla que las disposiciones del GATT de 1947 fueron
incluidas a la que se cre6 en 1994, para que finalmente las disposiciones de ambos

acuerdos constituyeran uno de los componentes de la actual OMC.

Por ejemplo en la pagina web de la Organizacion Mundial de Comercio (2020) en su
articulo sobre “Informacion técnica sobre salvaguardias” nos relata como en la GATT
en el aio 1947 todo lo que respecta a las disposiciones que salvaguarden un mercado,
solo se podria regir por un articulo que es el XIX, pero no es después de las rondas de
Uruguay donde pone en claro este asunto, pues antes se regian la llamada zona gris,
es decir limitando las exportaciones pero sin un criterio que sea fiscalizado, por el que
luego al pasar a formarse la OMC entonces se elimina esta forma de establecer
salvaguardias, incentivando las que sean mas especificas, de acuerdo a la realidad de

cada acuerdo bilateral que se realice.

También en Europa surgieron iniciativas de libre comercio, una de ellas fue, segun la
OMC (2011) en su péagina 51, la cual se tenia la imperiosa necesidad de superar a la

GATT, por ello se formo la llamada CEE, que son las siglas de la Comunidad



Econdmica de Europa, en 1957, y luego la Asociacion Europea de Libre Comercio
(EFT), este segundo acuerdo tuvo la caracteristica que se hizo la negociacién de un

arancel comun a sus miembros.

Por otro lado, en un contexto donde la Unién Soviética se habia ya disuelto surgieron
bloques comerciales regionales prestos a insertarse a la dindmica del Comercio
Internacional, ello es evidenciado por el BID y la CEPAL en el afio 1995, los cuales en
su publicacién titulada: Liberacion del Comercio en el hemisferio de occidente ponen
en manifiesto que la Ex Unién Soviética dio paso al compromiso de liberalizar su
mercado interno el cual tenia como plazo para fines de 1992, paises que, si bien tenian
una base industrial, no tenian su economia aperturada. En este mismo libro se expone
gue Estados Unidos firmo acuerdos con Canada y México, iniciandose asi los TLC en
todo el hemisferio occidental, generando que incluso los paises menos proclives se

orientaban a ello.

Luego se dio origen las Rondas de Uruguay desde 1991 a 1994 se establece el
llamado dumping como el preambulo de aquel fendmeno en la que un producto es
ofertado en los mercados de otro pais, el cual se establece a menor precio de lo que
se oferta de manera normal, y se dio Origen a la OMC, y en esta nueva etapa los
acuerdo comerciales abarcaban esferas como la creacion de empleo y las politicas
agricolas e industriales, la industrializacién de los paises menos desarrollados,
derechos laborales, proyectos sostenibles (medio ambiente), la responsabilidad social,
derechos del consumidor, cuestiones que en la GATT no se consideraban y es a partir
de la creaciéon de la OMC el cual se firmaron tratados mucho mas especificos que
Estados Unidos Impulsé, como el ALC entre Canada, Israel y EEUU, el Foro de
Negociacion Asia-Pacifico, pero ello también abrio el camino para la intensificacion de
practicas que si bien la OMC no las reconoce como desleales siempre y cuando no

afecten la produccién de otro pais.

Incluso este proceso de nacimiento de la OMC (2011) es detallado por esta en el
Informe Anual 2011 en la pagina 04 donde nos indica que esta se inicié como producto

de las negociaciones y los resultados que emergieron de esta exactamente entre los
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afios de 1986 y 1994, en las denominadas Rondas de Uruguay, las que ya venian
realizandose indica el documento, desde la GATT, cuyo objetivo principal es colaborar

para que los mercados este cada vez mas abiertos.

Recurriendo incluso al documento de la OMC (2015), titulado: “Entender la OMC” nos
hace un resumen histérico del nacimiento de esta institucion la cual indica como fecha
de nacimiento el uno de enero del afio 1995, atribuyéndole a la GATT como su mas
cercano antecedente desde el afio 1948, pero como ya hemos mencionado pues en
las Rondas de Uruguay que corresponde a los afios 1986 y 1994, es que se inici6 el
proceso de nacimiento de la OMC, indicando que mientras la GATT se restringia a
temas acerca de codmo facilitar la comercializacién de las mercancias, la OMC también
incluye alos servicios, a la propiedad que corresponde al trabajo intelectual, el cuidado
del medio ambiente, etc., es decir es mucho mas amplio. Segun la OMC (2011) en su
pagina 52 en América Latina también surgi6 la oleada multilateralista y regionalista,
pues ya se tenian dos modelos, uno impulsado por EEUU y otro por la Unién Europea
(EV), entre esos acuerdos por expandir sus mercados son el llamado Mercado Comun
de Centroamérica y la Comunidad Andina, los cuales fueron los primeros intentos,
siendo el mas ambicioso y uno de los mas amplios el Mercado Comun del Sur el cual

posteriormente se llamara MERCOSUR.

En Asia no fue la excepcion, pues en 1989 se cred la APEC con 12 miembros
fundadores, pero no es hasta 1991 que el Perl se incorpora a esta organizacion.

Torres (2010) en su publicaciéon el cual lleva como titulo: TLC Perd- China: ¢Es
Oportunidad o amenaza? y las posibles implicancias para el Pera, donde nos expone
gue la el intercambio comercial del Perd con China venia desarrollandose
intensamente, pues se multiplicé 34 veces, empezando por los afios 1993 y 1999 afios
en que el comercio bilateral aumentd en un 91%, pero los afios donde se tuvo mayor
dinamismo fue el periodo 2000 al 2008 el cual se lleg6 a un incremento del 96.4%, en
total sumado las exportaciones y las importaciones de lo que se calculaba en US$ 231

millones pas6 al 2008 US$ 7,800 millones, segun Torres para el 2009 China se



fortaleci6 al punto de ser el pais en el mundo que ocupé el segundo lugar como uno

de sus asociados comerciales del Peru subiendo en 15%.

Figura 1. Peru comercio total con principales paises 2009 (Part. %)
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Fuente: aduanet.gob.pe

Elaboracion: Torres afio 2010

Por ello de la Figura N° 01 podemos inferir que incluso antes del TLC con China, las
relaciones econdmicas Peru-China eran ya crecientes, y con el correr de los afios las
relaciones econdémicas con la China han ido madurando y fortaleciéndose, incluso
Torres (2010), en la cual nos expresa que China logré desplazar a Estados, Unidos,
pues se consolidé en el segundo lugar como socio comercial de nuestro pais.
Hablando de cifras China subié a un 15.0% en su respectiva participacion en cambio
Estados Unidos al afio 2008 de estar en 18.5%, bajé a 17.6%. EI cual segun Torres
ya en ese entonces manifestaba que China a ese ritmo se convertiria en el primer socio

comercial del Perd.

Por otro lado, segun el estudio de Torres (2010) en su publicacion titulada: Tratado de
Libre Comercio entre Pert y China, ¢oportunidad o amenaza? sefiala que las

relaciones econdémicas con el pais asiatico ya iban en ascenso hasta el afio 2008 pero
4



con el detalle que la Balanza Comercial venia siempre negativa para el Perd, y si en
algiin momento tuvimos elevadas exportaciones es debido a que hemos exportado
metales o harina de pescado, ya que en el reto de sectores, incluido el de Textil-

confecciones la balanza comercial ha sido deficitaria.

Tabla 1. Per: Comercio exterior con China, 1993-2008 (En Millones de U$$)
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Fuente: aduanet.gob.pe

Elaborado por el autor

Tomando en cuenta en la tabla N° 01, Segun Torres (2010) el motivo de la caida para
el afo 2009 de las exportaciones como de las importaciones se ha debido a que
bajaron los precios de los metales a nivel internacional, que paulatinamente se ha ido
recuperando.

Sin embargo, segun el autor Reinoso (2010) en el trabajo de investigacion titulada:
“Relaciones econdmicas Perl - China”, nos indica la situacion que a pesar que las
exportaciones peruanas a China hasta antes de la firma con el TLC dependian casi
exclusivamente del valor de los metales y la harina obtenida del pescado en mayor



medida, estas iban en un aumento sostenido y progresivo como lo podemos apreciar

en el siguiente grafico:

Tabla 2 Exportaciones peruanas a China (2004-2008)
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Fuente: SUNAT

De acuerdo a la tabla N°02, Reinoso nos plantea que el aiilo 2006 en especial los
bienes de consumo son los que el Per importa en su mayoria desde China. Pero el
afio 2007 y el 2008 el tipo de importaciones que predominé fueron las de los bienes

de capital.

El proceso de negociacion

Segun Chan (2019) nos indica que en agosto del afio 2008 se realizaron seis rondas
para la negociacion que iniciaban el TLC Peru-China, donde la preocupacion mas
relevante era la sensibilidad en los productos nacionales tanto de Perd, como de China,
por sobre todo en los rubros textil y calzado teniendo en cuenta la creciente expansiéon

de la produccion China.



Tabla 3 Rondas de negociaciones del TLC Pera-China

Ronda Fecha Lugar
I 20-23 de enero de 2008 Lima - Peru
Il 3-7 de marzo de 2008 Beijing - China
I 12-16 de mayo de 2008 Beijing - China
\Y] 28 de junio - 3 de julio de 2008 Lima - Peru
V 25 - 30 de agosto de 2008 Lima - Peru
Vi 13 - 21 de octubre de 2008 Beijing - China

Fuente: Mincetur

Reinoso (2010) en su publicacion titulada: “Relaciones econémicas Peru-China” nos
menciona que el TLC a su vez incluye un convenio de Colaboracion Aduanera, y un
acuerdo de Participacion laboral y social, pero en si es el primer acuerdo que es amplio

entre Per( y China el cual implicaba comercializar bienes y servicios.

Llegado el 2006, se tuvo como resultado el progreso de las excelentes relaciones que
mantienen Perl y la China, y ante ello se hizo la propuesta de negociar un acuerdo
gue sea de tipo comercial entre los dos paises, todo ello en el contexto de la llamada
semana APEC, que es considerada la semana de los lideres. Estos acercamientos
tuvieron como resultado el TLC entre Peru y China, el cual fue firmado a los 28 dias
de abril en el afio 2009, sin embargo, su vigencia se hizo efectivo el 01 de marzo del
ano 2010.

El desarrollo respecto a la suscripcion del TLC entre Pert y China que se realizé los
dias 20 hasta el 23 del mes de enero en el 2008, y la vez siguiente se realiz6 en la
ciudad de Pekin los dias 13 hasta el 18 del mes de octubre, la cual culminaria el dia
28 de abril del afio 2009, fecha en que se dio por firmado y concluido. Ello se establecid
en 15 meses de trabajo de las cuales se considera tres mesas las fundamentales y

rectoras las cuales son: Acceso a mercados, Servicios, Inversiones.



Tabla 4 Acceso de China a Peru y Chile segun los Tratado de Libre Comercio con
China acordados por ambos paises (Expresado como % de las importaciones de
ambos paises desde China)

PERU 1/
; Lineas Arancelarias Part (%) CHILE 2/
Canasta Periodo de_ . N° (%) en las
Desgravacion Import.

A Inmediata 4,610 62.71 @95D
B 5 afios 951 12.94 13.38 20.55
C 10 afios 1,055 14.35 10.92 26.91
D Exclusion 592 8.05
E 16 afios 87 1.18 3.89
G 3/ 12 afios 5 0.07 0.00
H 3/ 15 afios 22 0.30 0.00
J1-J2-J3 4/ 17 afos 29 0.39 0.00
TOTAL 7,351 100.00 100.00 100.00

Fuente: Peru (Mincetur) y Chile (Direccion)

Elaboracion hecha por el autor

De la tabla N° 04 se infiere que en el caso del Peru realizara una desgravacion
inmediata del 61.82% en sus respectivas importaciones (Pues hay que tener en cuenta
gue Chile lo hizo en un 49.57%). Pero en el caso del Pera logré excluir el 10% de sus
respectivas importaciones (debemos tener en cuenta que Chile excluy6 al 2.97%). Es

decir, Chile desgravo sus importaciones en mucho menor porcentaje que el Pera.

Nuestro pais tenia como objetivo dejar fuera del acuerdo a aquellas partidas que
significaban el 14% de las importaciones que Peru importa desde China. Y por otro
lado China tenia la intencion que se incluyan las partidas al TLC aquellas partidas que
nuestro pais calificaba como sensibles, y estos principalmente son del sector textil, de
calzados y confecciones. Presentado ese escenario, Pertd disminuyo el numero a 53
partidas que deberian ser excluidas para ser desgravadas a favor de China. El cual

finalmente representa el 10% de lo que Pert importa de China.



Por ello en ese sentido se pudo conseguir que los sectores sensibles como de
confecciones, de calzados y los productos metalmecanicos sean desgravados, pero
en un periodo de tiempo de 16 afos, en lo que concierne a este asunto Fairlie Reinoso
(2010), nos indica que los productos se dividieron en 14 niveles o categorias, los cuales
estdn denominados desde la letra A hasta la L (también se considera a J1, J2 y J3). El
criterio que se ha usado es tomando en cuenta cuan sensibles son los productos, los
cuales también implicaba que serian desgravados de forma inmediata y también con
productos cuya desgravacion era total. Segun el autor para el caso del Perl son el
61.2% partidas las que fueron liberadas de forma inmediata. Llegado el afio 2007 estas
partidas abracaban el 83%, teniendo en cuenta que el afio 2007 fue el afio base para

las mesas de negociaciones del TLC.

Asi mismo al establecer la negociacion en diferentes mesas, entre ellas la de acceso
a mercados se consideré fue una de las mesas mas complicadas, pues evidenciaba
como se negocia la probleméatica del acceso a los mercados de cada pais, sobre todo
porque ello implica eliminar aranceles, y en el caso del TLC Pera-China la negociacion

se estancoé en base a dos puntos que China exigia, los cuales eran:

1) China exigia que las partidas arancelarias sensibles (es decir partidas arancelarias
gue son sensibles en el caso Peru exporte hacia China) que nuestro pais solicite
exceptuar no sea mas del 10% de aquellas importaciones que Pert importe desde el
pais de China

2) La segunda exigencia de China era que aquellas mercancias que nuestro pais
establezca de alta sensibilidad como es el caso de textileria, confecciones, calzado,
etc., sean incluidos en el TLC a ser negociados y sobre todo desgravados en aranceles

en el caso China importe hacia Pera.

Por otro lado, tomando en cuenta el grafico N°: 04, debemos tener en cuenta que este
detalla el acceso de china a los mercados peruano y chileno y precisamente hablando
de la segunda condicién impuesta por China, refiere que este acepto la creacion de la

Canasta “E” y esto implicaba un conjunto de 87 partidas arancelarias los cuales



significaban el 1.18% del total de partidas a negociar y pues el 3.89% de todo el valor

importado desde China.
Canasta D:

Pero también se cred la llamada canasta “D”, que eran productos que no se negociaron
al inicio en la mesa establecida con el nombre de “Acceso a Mercados” por ser
sensibles los cuales son los productos textiles, calzados, productos metalmecanicos y
confecciones, que precisamente fueron incluidos en una canasta “D” de partidas
arancelarias pues estas irian siendo incluidas en una desgravacion progresiva de 16

anos.

A propésito de la canasta “D”, en aquella ronda de negociaciones fueron 592 partidas
arancelarias sensibles la que se lograr excluir de los cuales gran parte era del sector
textil, y confecciones, pues los agentes negociadores de Perl eran mas que
consientes la alta sensibilidad de este sector a la importacién desde una superpotencia
como lo es China, y todas esas exclusiones corresponden a la canasta “D”, el cual
representaba el 8.05% del total de partidas arancelarias a negociar, el cual representa

el 10% del valor total importado desde China.

10



Tabla 5 Acceso a mercados de Peru y Chile a China, segun los Tratado de Libre
Comercio con China acordados por ambos paises (Expresado como % de las

exportaciones de los dos paises hacia China)

Canasta  reriodode PERU 1/ CHILE 2/

Desgravacion

A Inmediata @
1 afios 0.02

B 5 afios 0.37 0.35

C 10 anos 1.34 6.89

D Exclusién

E-L 3/ 17 afios 13.75

TOTAL 100.00 100.00

Fuente: Peru (Mincetur) y Chile (Direccion)

Elaboracion del autor

Respecto a la tabla N°05, tomemos en cuenta que este detalla el acceso de Peru y
Chile al mercado chino, y haciendo la comparacion con nuestro vecino pais de Chile,
podemos inferir que nuestro pais consiguié una exencion de forma inmediata para el
83.52% de las exportaciones que Peru envie a China (Es importante tomar en cuenta

gue Chile obtuvo una desgravacion que llegé al 92.01%).

En el acuerdo que se logro realizar, ambas partes pueden optar por el uso de medidas
de defensa comercial, entres estas medidas tenemos el anti-dumping, y salvaguardia,
y de hecho estas medidas se tienen que aplicar teniendo en cuenta el marco general
establecido por la OMC para los respectivos paises que son miembros de esta entidad.
Pero como lo hemos mencionado, nuestro pais renuncié a utilizar estos mecanismos
gue son en realidad de proteccién que la OMC ha establecido y que podria ser muy
atil ante una economia tan poderosa como la China. Pero esa renuncia nos deja
vulnerables cuando queramos defendernos de alguna practica comercial que vulnere

nuestra economia. A pesar de ello es necesario indicar que en fecha 19 de noviembre
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del afio 2008, en el contexto que se culminaba las negociaciones del TLC con China,
se pudo lograr que se firme el respectivo acuerdo de cooperacion y también de
asesoria administrativa de caracter mutuo en lo que concierne a temas Aduaneros, el
gue de todas maneras no es util ya que podria ser una herramienta para poder

respaldarnos algun tipo de comercio desleal que China quisiera poner en practica.

Por ello establecer la relacion que ha existido el TLC con la produccién textil -
confecciones constituye de vital importancia, ya que con ello podriamos saber con
certeza si es real el impacto de esta en la produccién este sector, y si realmente de
acuerdo a los detalles del tratado se ha tenido escenarios de dumping cuya
discriminacion de precios afectd realmente y si fue asi en qué medida a nuestra

produccion nacional textil-confecciones.

Cuando repasamos la negociacién de las desgravaciones, e incluso en diferentes
canastas que finalmente es el tiempo que un producto se desgrava al ser exportado
desde Peru, uno puede inferir que muy poco se ha hablado de las condiciones
impuestas por China y de las condiciones en que se iniciaron las negociaciones, es
decir en un contexto econdmico que China aun no era admitida a ser parte de la OMC,
pero se tuvo que ceder dado que el principal requisito para iniciar negociaciones era
aceptar a el pais de China como un tipo de Economia del modelo llamado de Mercado
y que Chile sacdé menor ventaja que nosotros al negociar respecto a la desgravacion
arancelaria de sus importaciones, consiguiendo Peru un 61.82% y obteniendo Chile

solo un 49.57% de desgravaciones.
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La OMC, declara al pais de China como una economia que es de mercado

Segun Carpio y Sandoval (2017) en el trabajo de investigacion titulado: “Tratado de
Libre Comercio Pera-China: andlisis de factores no arancelarios los cuales afectaron
las exportaciones de uvas frescas a la China durante los afios 2009 y 2016” nos indican
gue China negocio luego de pasado 15 afos de realizarse las negociaciones para que
fuese permitida en la Organizacion Mundial de Comercio (OMC) en fecha 11 de
diciembre del 2001; sin embargo, se permitié6 su adhesion, pero esta se produjo con
restricciones. Esto quiere decir que se permitié el acceso de China a la OMC el cual
denominaron como una “economia en transicién”, y pues al inicio no fue aun
reconocida como una “economia de mercado”, y ese status fue mantenido hasta el afo

2016, pero fue en ese mismo afio que pudo constituirse como miembro pleno.

Pero en el trabajo de investigaciéon nos indica que el resto de paises miembros ya
podian ir reconociéndola como un modelo de “economia de mercado”, denominacion
gue era de mucho interés para China, aunque de todos modos China tiene aun
dificultades por las denuncias de mdultiples paises a sus practicas desleales
comerciales. Pero a pesar de ello desde el afio 2004, ya la mitad de los 151 de los que
son miembros de la OMC, ya reconocian a la Republica Popular de China ya como un
mercado que representaba a una economia social de mercado, y respectos a los
paises de mayor peso comercial como EE. UU, el pais de Japon y los demas
integrantes de la UE aldn se manifiestan recelosos y se resisten a querer otorgar dicho

status a China.

Teniendo en cuenta lo anterior, uno de los requisitos que nuestro pais tuvo que
cumplir para poder dar inicio a las negociaciones con China, es que esta sea
reconocida como economia de mercado, pero ademas tuvo que declinar su
aspiracion a tener derecho a poder aplicar las disposiciones N215 y 16 del cual es
llamado Protocolo de Adhesion del pais de la Republica Popular de China a la OMC,
y también al articulo 242 el cual pertenece el respectivo informe que fue elaborado por
el grupo que se organizg para poder trabajar el tema de la insercion de la Republica
Popular China a la OMC.
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¢, Pero qué implicancia tiene renunciar a estos articulos?, en resumen:

Finalmente, Carpio y Sandoval (2017) agregan en su investigacion que nuestro pais

tuvo que renunciar a las siguientes disposiciones:

Disposicion 15: Nuestro pais al renunciar a esta disposicion, en el caso de existir
dumping por parte de China, correspondera a este pais quien deba ser el que
demuestre que no existan las condiciones en el mercado que demuestren la no
existencia de aspecto y requisitos minimos de mercado, el cual tendria como resultado

para nuestro pais un tramite demasiado costoso.

Disposicion 16: Al renunciar a esta disposicion nuestro pais en el caso exista una
amenaza o desorganizacion del mercado por parte del pais importador, nuestro pais
no podria poner limite a la exportacién, es decir cuotas de importacion a los productos
chinos. A lo mucho podriamos pedir se aplique salvaguardas que fueran generales
contempladas en la Organizacion Mundial de Comercio, pero ese derrotero resulta

mucho mas costoso por lo que es un procedimiento demasiado extenso y dificil.

Articulo 242: Al igual que la disposicion N° 16 sefiala que, si nuestro pais detectara
gue importar productos chinos amenazaran el progreso ordenado en lo que respecta
a nuestro mercado que se desarrolla de manera interna, entonces no podriamos

aplicar cuotas de importacion, es decir limitar las exportaciones de china.

Considerando todo lo mencionado, en el contexto histérico en que sucedieron y dejado
en evidencia las clausulas y condiciones a la que el Pera fue sometido con el objetivo
de poder concretar se firme el Tratado de Libre Comercio entre Peru y la Republica
Popular de China, en el cual constituye de suma importancia poder establecer la
conexion que pueda haber en lo que respecta a la firma de este tratado y lo que
concierne a la produccion textil-confecciones, ademas saber el nivel de afectacion del
habernos sometido a dichas exigencias para asi poder establecer un TLC con la
Republica Popular de China, pues actualmente nuestra produccién textil padece
precisamente el no tener las herramientas comerciales para salvaguardar nuestro

produccion nacional.
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Esa situacion es preocupante en sentido que el sector textil-confecciones pasa por un
momento complicado, donde se tienen recurrentes denuncias de dumping en las
exportaciones chinas teniendo en cuenta que en el TLC Peru-China se establece que
todo tipo de reclamo que tenga un inversionista de la China que esté intente presentar
contra el Estado peruano y lo haga a los entes de caracter internacional, al realizar
esta accion, significa también a su vez que se estd demandando al estado de China,
en este caso siempre no se debe perder de vista que en el caso del pais asiatico la
mayoria del origen de su capital y de las inversiones que este realiza en el mundo es
de propiedad del estado y ello resulta un fuerte condicionante incluso en el resto de

relaciones econdmicas en otros rubros.

Los productores textiles y de confecciones de Gamarra denuncian constantemente la
competencia desleal, incluso la SNI publicé un articulo titulado “Importaciones sin
control ponen en riesgo recuperacion del sector nacional textil y confecciones”, el cual
nos alerta acerca de ello y nos pone en evidencia que de mantenerse la permanente
politica de desproteccion de la produccién nacional en distintos sectores, como es el
caso textil-confecciones es posible que termine por afectar otros indicadores como el
empleo, balanza comercial, PBI, etc., incluso segun la SNI hablando de los afios 2019
y el 2020 puntualmente entre los dias 16 de marzo y 13 de mayo en un periodo de 59
dias en donde se tuvo el ingreso de 35 millones en lo que respecta a las confecciones,
de las cuales 21.4 correspondia a las prenda que son de vestir y 13.9 MM. corresponde
a confecciones con diversos origenes, es decir frazadas, y lo que corresponde a todo
lo que corresponde a ropa de cama, entonces todo ello seria favorable si es que no
existiera una sector productivo Textil Confecciones que lucha por sobrevivir a los
aprietos de la economia y contraccion en lo que respecta a la cantidad de productos

gue la gente demanda producto de la pandemia.

Incluso ya desde el afio correspondiendo al 2009, de la SNI alertaba que para poder
proteger la industria nacional, la entidad llamada INDECOPI el afio 2002 la llamada ley
Antidumping la cual consistia en implementar impuestos exactamente a los productos

como son tejidos elaborados de algododn y lo que corresponde a los tejidos que son
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mixtos de origen Chino el cual seria gravado sobre las importaciones, esta accion de
la entidad en mencion se amplio el afio 2004 para mas productos que son los Popelina
Poliéster algoddn, Tejidos planos de ligamento tafetdn, blanqueados, estampados
crudos, hilados colores de Pakistan. Pero llegado el afio 2006 esto se amplié a un
producto mas que son los tejidos denim de Brasil. La SIN advertia que al no existir los
derechos antidumping este ocasionaria detrimento sobre la rama de produccion
peruana. Pero Indecopi ademas alertaba que en el mismo 2006 se podria ya sentir el
bajo nivel en ventas en lo que respecta a la elaboracién de los tejidos mixtos nacionales
y de algoddn. En ese sentido nuestra produccion nacional tendria que mejorar y ofertar
mayores niveles de produccion a precios menores a los que usualmente son ofrecidos
en el mercado nacional, a fin de que estos no sean gravados. Esto fue informado por
la SNI el afilo 2009.

Segun Torres (2010) nos indica que en el TLC Peru-China no tiene incluido la exigencia
respecto a temas de patrones que tengan que ver con el medio ambiente o respecto a
temas laborales, y constituye un punto importante ya que no asegura que el desarrollo
del comercio y las inversiones sean sostenibles en proteccién del medio ambiente y

también no segura la proteccién al derecho de los trabajadores.

Por ello es preocupante el peligro para nuestra produccién nacional la importacion de
productos textil y confecciones chinas a precios demasiado bajos, el cual causa la
sospecha de un posible dumping, agravando la situacién del sector textil-confecciones

gue ya de por si venia seriamente afectada por la llegada de la pandemia.
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Formulacion del problema

¢ Existe relacion entre el Tratado de Libre Comercio Peru-China y la produccidn textil -

confecciones en el Peru en el periodo 2009 a 20197

Justificacién de la investigacion
Los resultados podran dejar en evidencia el nivel de impacto que el TLC Perd — China
ejerce en la produccion textil, ademas de ello el grado de relacién en la produccion

textil-confecciones, o si constituye un mito econémico.

Por otro lado, la actual investigacion servira para dar el andlisis y dale la importancia a
los TLC y el impacto en la produccién del sector textil, sector representativo en nuestra

economia nacional.

Ademas, con este estudio podremos llegar a saber como proteger nuestra produccién
textil-confecciones en el caso de constituirse en un dumping a razén del inicio del TLC

y las limitaciones que tendriamos si esto ocurriese.

Objetivo general
Determinar la relacion que existe entre el Tratado de Libre Comercio Perd-China y la

produccion textil-confecciones en el Peru en el periodo de los afios 2009 a 2019.

Objetivos especificos
Determinar la relacion que existe entre la firma del TLC Peru-China y la produccion

textil-confecciones en el Peru en el periodo 2009 a 2019.

Comprobar si el régimen arancelario tiene relacion en la produccion del sector textil-

confecciones peruano en los afios 2009 a 2019.

Identificar si el acceso a mercados tiene relacion con el nivel de produccion del sector

textil peruano en los afios 2009 a 2019.

Analizar si la cooperacion econdémica tiene relacion con en el nivel de produccion en

el sector textil-confecciones peruano en los afios 2009 a 2019
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Hipotesis
Existe relacion entre la firma del Tratado de Libre Comercio Perud-Chinay la produccion

textil-confecciones en el Peru en el periodo 2010 a 2019.

Hipotesis especificas
Existe relacién entre la firma del TLC Perd-China en la produccién textil-confecciones

en el Pera en el periodo 2010 a 2019.

El régimen arancelario tiene relacién con el nivel de produccion del sector textil

peruano en los afios 2009 a 2019

El acceso a mercados tiene relacién con el nivel de produccién del sector textil-

confecciones peruano de los afios 2009 a 2019.

La cooperacién econdmica tiene relacion con el nivel de produccion del sector textil-

confecciones peruano de los afios 2009 a 2019.

II. MARCO TEORICO
2.2 TRABAJOS PREVIOS

Nacionales

Tenemos los siguientes estudios nacionales:

Zamora (2020), “Los principales obstaculos acerca del cumplimiento de los requisitos
de negociacion, expedicion directa y origen en el TLC entre Perl - China al afio 2018”.
Respecto a este estudio nacional de Zamora toca uno de los puntos mas importantes,
el cual consiste en identificar las principales barreras con que un importador puede
acogerse a las preferencias arancelarias, en este caso en el TLC Peru-China. Y una
de las conclusiones importantes de resaltar es donde se indica basicamente que
bastaria con clasificar de manera incorrecta la mercancia negociada, para que la
mercancia no pueda ser acogida dentro de las preferencias arancelarias, ademas debe
cumplir con tres requisitos esenciales los cuales son: Negociacion, Expedicion Directa
y Origen. Finalmente, lo que el autor logra demostrar es que existe un exceso de

formalidades e interpretaciones que deben subsanarse, y que la negociacion de un
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TLC debe centrarse pues en facilitar el comercio. Zamora utiliza en su investigacion
un enfoque cualitativo, de alcance explicativa, mediante la técnica de recoleccion de

datos.

Ademads de lo indicado anteriormente, en el trabajo de investigacion de Moreno (2018)
el cual tiene como titulo, “Exportacién de productos no tradicionales tras la suscripcion
del Tratado de Libre Comercio entre Pert y China en el periodo 2010-2017” el autor
basa su estudio en como ha ido evolucionando los indices de las exportaciones de
todos aquellos productos que corresponde a los no son tradicionales, de los cuales
dentro de ellos se encuentra el sector textil, todo ello luego de la firma del TLC Peru-
China. Por ello Moreno usa el disefio que es no experimental, utilizando como
herramientas la comparacion de datos, en donde hasta el afio 2017 se obtuvo como
resultado las exportaciones de aquellos productos que se exportan de aquellos
productos que se consideren no tradicionales, tuvo un aumento en 102%, el cual deja
en claro que existe un relacionamiento de caracter positivo el cual se da en las
variables planteadas por el autor y ademas nos da a entender que respecto a la

evolucion ha sido creciente.

También Schultz (2009) en su investigacion: “Propuesta de modelo de éxito para la
planificacion y control de la produccion en las medianas empresas del sector textil
rubro confecciones de Lima”. Nos menciona acerca del mejor modelo que debe
utilizarse para planificar la mejor forma de producir para tener una mejor organizacion
no de cara a un tratado de Libre Comercio, sino desde el punto de vista de la
produccion que genere el éxito de una empresa, mejorando sus procesos productivos,

logisticos y de productividad.

En el mismo sentido, Robles de Los Rios, N., e Icaza Ponce de Leon, V.
(2019). realiza una investigacion titulada, “Los Factores que son determinantes y que
influencian en la importacion de los tejidos desde la Republica Popular de China, en el
periodo de los afos 2016 - 2018, especificamente para la subpartida peruana
6004100000”. En donde realiza una investigacion mucho mas especifica respecto a la

partida y la cual corresponde a poliéster, sintético, nylon, spandex y lycra, el cual
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exportamos de China, incluso al 2018 representaba $44,538,586.49, muy por encima
de Corea o Brasil, y ante ello la investigacion tiene como una de sus conclusiones
principales que no se tiene medidas antidumping en especial con la sub partida en
mencion del cual se tiene un alto impacto en las importaciones. Robles utiliza en su
investigacién el cual pertenece a como el autor ha levantado la respectiva informacion,
el cual incluye el uso de entrevistas semi estructuradas, asi como también se ha

realizado una investigacion inductiva con enfoque cualitativo.

Ademas de ello, los autores Roncal y Mallqui (afio 2020) hicieron una investigacion la
cual titularon “implicancia del TLC entre los paises de Peru y la Republica Popular
China en la economia peruana en los afios 2001 al 2018”,en esta investigacion se uso
el método de series de tiempo en donde la investigacion fue cuantitativa no
experimental, que principalmente tuvo como las variables principales a la exportacion
entre y las importaciones entre los paises de Peru y China y también le tomaron
muchas atencion al crecimiento econdémico de nuestro pais. Para esta investigacion
se ha hecho uso de una data de 68 unidades los que fueron cada tres meses y de ello
el R2 se tuvo como resultado en 0.9977, el cual significa el 99.77%, que nos da luces
de la existencia de un modo de relacion directa y también de caracter positiva. Otra de
las conclusiones que se pudo obtener es que dé al incrementarse una unidad respecto
a la inversion peruana, esta tendria repercusién en un 0.400% respecto al PBI del

Pera.

Por otro lado, Robles y Carrasco (2020) en su investigacion titulada: “Impacto del TLC
Peru y la Republica popular China en el crecimiento econémico peruano en durante
los afios 2010 — 2018” el autor toma 180 datos secundarios trimestrales del BCR y
Adex Data Trade, la metodologia que empled es de sucesiones de tiempo y su vez
una investigacion que es de tipo cuantitativa, y ademas se aplico el respectivo disefio
de investigacién del tipo no experimental longitudinal correlacional — causal. Asi mismo
es importante resaltar que el presente trabajo es que a lo que se refiere el tiempo de

cambio, asi como las importaciones, las exportaciones durante los afios 2021 al 2021.
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Es importante poner en relevancia una de las conclusiones el cual radica en que los
factores de produccion que considera son lo que respecta a las exportaciones (XC),
también a las importaciones (MX), y el tipo de cambio multilateral, en donde al
realizarse los analisis a través del programa E-Views se tuvo la conclusion que en el
periodo 2010-2021 respecto a las exportaciones el impacto ha sido positivo respecto
a las exportaciones, asi como las importaciones que fue del 0.3803142%, pero
respecto al tipo de cambio multilateral, este tuvo un impacto negativo de 1.0504875%,
pero ello se debié a un desnivel elevado en el tipo de cambio de Peru y China. Es

decir, los efectos fueron positivos para el crecimiento econémico del Peru.

En la misma linea en el siguiente estudio de Espinales (2018), quien utiliza una técnica
descriptiva la cual principalmente tiene como base la indagacién por medio de
bibliografia, donde realiza el analisis del TLC Peru-China, respecto al impacto en la
balanza comercial, en su investigacion titulada: “El TLC del Peru con la China y su
impacto en la balanza comercial del Pert en el periodo 2010-2015”. En donde se
identifica que durante los primeros afios se tuvo un exitoso superavit, pero desde el
24.8% el 2009 hasta el 10.1% en el 2011, que fue el resultado de una creciente
importacion de todo tipo de maquinarias la que al mismo tiempo aumenta la capacidad
productiva de nuestra economia, asi mismo el autor resalta el importante papel del
sector minero el cual por sobre todo es el que mantiene en superavit la balanza

comercial y el impacto que en esta pueda generar el TLC.

Luego de los antecedentes antes indicados, se considera importante el aporte de la
investigacion de Pillco y Rojas en su libro (2020) titulado "Impacto econdmico del TLC
con la Republica popular de China en lo que respecta al sector textil peruano" donde
emplea 47 datos anuales, en donde usa una metodologia descriptica, cuyo disefio es
no experimental, la cual toma una muestra desde 1973 al afio 2019. En este estudio
el grado de relacidn que exista entre la balanza comercial textil en relacion al
incremento entre los afios 2015-2019 ha sido positivo pues realizado una regresion
lineal multiple el R2 arroja 0.960 el cual significa que existe un 96% de relacion directa
y positiva el cual se apoy6 en calculos del software SPSS y Eviews, en donde se utilizd
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la recaudacion de informacion para obtener los datos. Este antecedente se puede
tomar por la forma de como se ha planteado el problema el mas préximo al presente

trabajo de investigacion

Asi mismo tenemos a Carhuancho y Marquez (2019), en el cual, en su documento
investigativo titulado: “Determinacion de los factores que han afectado a los
comerciantes del emporio comercial de Gamarra que comercializan T-shirt peruano,
debido a las importaciones de T-shirt de China, durante los afios 2010 - 2017”. Quien
analiza los elementos que puedan tener afectacion a aquellas mercancias puntuales
como lo que ocurre con los emprendedores del emporio de Gamarra, pues al hacer el
estudio se pudo concluir que no se tienen escenarios que reporten antidumping para
aquellas sub partidas especialmente del tipo llamado T-shirt. En cambio, lo que ha
impactado en su produccion es la falta de tecnologia el cual impide que los
empresarios de Gamarra ofrezcan productos diferenciados. Por ello Carhuancho
plantea que incluso el decrecimiento del 31.85% de importacion de maquinaria textil
del 2010 al 2017 evidencia pues que la falta de esta es uno de los motivos por que los
emprendedores del emporio comercial de Gamarra el cual tiene como una de sus

bases en la neo tecnologia aplicada al Comercio Internacional.

Por ello no es la importacion de Shirt de China, sino la falta de tecnologia y maquinaria
textil. Teniendo en cuenta que el T-shirt es la subpartida textil que mas se importa de
China, pues es también necesario indicar que se pudo deducir que el TLC Peru-China
y ademas de ello las partidas relacionadas con el T-shirt esta fuera de la negociaciéon

de aquellos productos que vayan a eliminarse de alguna grabacion arancelaria.

Esta investigacion el autor usé el disefio en base a la teoria fundamentada,

recolectando datos y entrevistas e informacién de distintas entidades.

Finalmente, Castafieda, Alarcon e Hinostroza (2021), en la investigacion titulada
“Efectos del TLC Peru-China en la comercializacion de “T-Shirt” de algodén durante el
2010-2019”, analiza como impacta el TLC entre Pert y China, pero especificamente
en la subpartida 6109.10.00.39, cuya denominacién es T-shirt, sobre todo teniendo en

cuenta que la produccion textil peruana genera 400,000 puestos laborales y respecto
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al PBI abarca el 10% de este de la manufactura. En su trabajo utilizaron un estudio
cuantitativo de la modalidad explicativa de los datos obtenidos, interpretando datos
trimestrales con un disefio no experimental, centrdndose en el estudio de variables, el
cual tuvo como resultado que respecto al precio a la importacion tiene una relacién

directa respecto al volumen generado por la importacion.

Internacionales

A nivel internacional se tienen los siguientes estudios:

En el caso de la investigacion de Duarte y Gutiérrez, se plantea en su investigacion
titulada: “Impacto de los TLC en la historia colombiana, respecto al sector textil-
confecciones”, en el cual una de sus principales conclusiones es que la apertura
econdmica no siempre ello se traduce en una amenaza que afecte negativamente a la
produccion nacional de un pais, como es el caso de Colombia, sino que lo importante
es buscar donde puedan existir debilidades que se tengan en el mercado local para
fortalecerlo y cubrir ese déficit con las importaciones. por ello los autores toman como
ejemplo el reporte de la revista Dinero Procolombia (2016) la cual nos indica que luego
del TLC con EEUU este ha traido mayores beneficios en el sector textil para este pais,
el cual por ejemplo para el afio 2015 este sector increment6 sus ventas a 274 millones
de dodlares. Incluso respecto a la exportacion de prendas de vestir crecid en un 6%
para ese entonces. Finalmente, luego de analizar los distintos TLC que Colombia tiene
firmado se recomienda también tomarles atencion a los acuerdos regionales como el
ALADI, Comunidad Andina, etc. Los autores para esta investigacion se basaron en el
respectivo analisis de los datos que son cualitativos y asi mismo los cuantitativos que
son del sector de produccion textil y de confecciones, asi mismo los datos que se
recopilaron se obtuvieron son de respectivas investigaciones de caracter cientifico, asi

también de investigaciones de cuyos informes se obtuvieron por sectores

En el mismo sentido chamorro (2017) realiza un analisis econémico, pero a raiz de las
importaciones textiles desde Republica popular China en su investigacion titulada:
“Analisis del impacto econdmico en el sector textil de Bogota por la importacion y la

venta de productos textiles de la Republica Popular China 2005 al 2015”, A diferencia
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de las anteriores investigaciones mencionadas, Chamorro no realiza el andlisis desde
el marco de un TLC, sino el impacto especifico en las importaciones y ventas de
productos textiles. Ademas se puede resaltar que finalmente al hacer un estudio mas
profundo sobre la relacién que se tiene en los productos que se compran desde el pais
de China (importaciones) en el sector textil de la capital colombiana, Bogota, y aunque
los resultados es que el impacto es negativo, es decir al aumentar las importaciones
desde China, disminuye la produccién textii en Bogota, ello es demostrado por
Chamorro el cual utilizé una metodologia con modelos econométricos mediante
regresiones lineales multiples del cual se puede inferir del modelo econométrico a
través del programa Eviews donde se concluye ademas que si se incrementa un monto
de mil millones de pesos en Colombia en lo que respecta a productos que se compren
desde China (importaciones), se va ocasionar con ello una decrecimiento de 7.63
millones de pesos colombianos en el Producto Bruto Interno del sector textil en la

capital colombiana, Bogota.

Adicionalmente Gémez y Gémez (2018), en su investigacion titulada: “; Genera el
Tratado de Libre Comercio de Norteamérica distorsiones para el pais de México?
Estudio a partir de medidas que no son arancelarias”. Los autores determinan
mediante la investigacion que el Tratado de Libre Comercio de Norteamérica pone
manifiesto el comportamiento perjudicial para el mercado de México, pasando por un
Comercio dirigido, asimismo Gomez y Gomez resalta que en el caso del TLC con
América del Norte y México ha implicado la imposicion de medidas no arancelarias
desproporcionadas, es decir México tiene una carga de 669 medidas (90%) y EEUU
tiene una carga de 63 medidas (60%), el cual evidencia que las medidas no
arancelarias son impuestas para proteger industrias nacionales y sectores claves, en
este caso EEUU lo utiliza no solo con objetivos de compra o venta, pues lo importante
llegar al objetico como pais el cual es uno de los motivos por el que se hace convenios

comerciales como es un TLC.

Es necesario agregar que Valdez, A. B. (2018) en su investigacion que lleva el titulo
“Efectos del Tratado de Libre Comercio de América del Norte en el comercio exterior,
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la inversion extranjera directa y el empleo en México y Estados Unidos (1994-2016)”.
En el cual nos muestra que el TLC entre ambos paises generd mejores condiciones
para el desarrollo del comercio y la inversion provenida desde el extranjero, a
diferencia de afios anteriores sin el tratado, pero ademas que estos efectos fueron
mermados producto de la insercién de la China en la Organizacibn Mundial de

Comercio.

Finalmente, Manting Li (2021) en su investigacion titulada: “El comercio entre La China
y América Latina: Una revision de la literatura”. Nos muestra una revision general
acerca de como Latinoamérica ha tenido relaciones comerciales con la China, como
una herramienta previa para conocer el contexto econémico y comercial que nos sera
muy Util, el cual nos expone las investigaciones cientificas desde el 2000 al 2020 por
estudiosos chinos sobre todo enfocados en el analisis a nivel macro entre ambas

partes,

En el aspecto de la competitividad, Wen Wang (2010), aparte de los indicadores
mencionados arriba, aporta una nueva visién desde la perspectiva de la estructura
comercial entre China y el Brasil, usando el indice de Herfindahl y Hirschman para ver
el nivel de monopolio en el mercado y la diversificacion de los bienes en el comercio
bilateral. Como resultado, se descubre que la exportacion de China al Brasil muestra
una variedad, mientras que la exportacion por parte del Brasil se concentra en
determinados sectores. Con respecto a la estructura comercial, el articulo de Xiaohui
Liu (2007) en su estudio sobre el grado de relacion comercial entre los paises de la
Republica popular China y de Meéxico, en el que se emplea el coeficiente de
especializacion (CS) y el de conformidad (CC), los cuales ayudan a poner de relieve
el grado de competencia entre ambas partes a fin de dar una explicacion de los motivos

por el que se generan estas controversias comerciales.

Ademas, lo que se debe dejar en relieve es que por lo investigado por Zhao (2017) el
cual aplico un modelo llamado Feenstra con las siglas TRI se logra descubrir que Chile,
México, Peru y Venezuela tienen cada vez menos limitaciones comerciales hacia

China, entre ellos es el Pera el que menos
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En cuanto a los factores vinculados a las circunstancias para el comercio bilateral, se
destaca ver la aplicacion del modelo de Feenstra (TRI) al analizar las restricciones
comerciales en los paises latinoamericanos (Zhao, 2017). Se descubre que Chile,
México, el Perl y Venezuela tienen las limitaciones comerciales hacia China en una
tendencia descendente, entre los cuales, el Peru ya se ha convertido en el pais con
menos restricciones comerciales contra China en América Latina, situacion muy
contraria a ello es la de Brasil, pero con este ejemplo se evidencia, concluye el autor
gue las relaciones econdmicas estan ligadas al desarrollo de las relaciones politicas,

y ello ha hecho que el volumen de la literatura comercial de autores chinos sea variada

y voluminosa dado los enormes acercamientos en los tratados bilaterales que China
ha realizado con distintos paises de Latinoamérica. La metodologia de trabajo de esta
investigacion consistié en realizar una busqueda en CNKI, esta es considerada una de
las fuentes de informacion mas amplia de todo lo que tenga que ver con las ciencias

en China.

Adicionalmente Juan Gachuz (2012) nos indica que respecto a la Republica Popular
de China esta ha tenido los ultimos tiempos una mayor fijacion por Latinoamérica,
priorizando sobre todo a los paises mas desarrollados o en todo caso a aquellos que
tienen un comercio que permita tener oportunidad de exportarles con los menores
obstaculos posibles, el cual el autor indica que uno de esos paises es Chile, Segun el
autor si bien Chile se beneficia del TLC con China, este también al mismo tiempo
afronta riesgos posibles, pero al igual que el Peru, Chile indica Gachdz no vera
resultados a largo plazo si solo exporta materias primas, Sino que necesita exportar

productos con valor agregado el cual va a definir en el futuro la economia chilena.
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2.3 BASES TEORICAS

Variable 1: Tratado de Libre Comercio

Definicion

Existen muchos conceptos sobre los TLC, pero es necesario tener una definicién clara
gue en este caso Guerrero (2010) nos indica que un TLC en realidad es un contrato
completo, en donde se integran tematicas fundamentales acerca de como se establece

una relacion comercial en los paises que la suscriben.

Pero cuando se especifica sobre temas de como tener acceso al comercio de los
bienes, entonces es cuando es necesario abordar sobre los obstaculos arancelarios y
los no arancelarios, pero ademas de barreras de este tipo, también los técnicos, y
medidas como mecanismos que impliquen defenderse comercialmente de posibles

medidas de competencia desleal.

Pero ademas de ello existen diferentes conceptos sobre los TLC como las que se

muestra a continuacion:

Van Den (2014) nos sefala ademas nos otorga una definicién sucinta, pero concreta,
el cual nos dice que los TLC son acuerdos los cuales se llegan a dar no solo de manera
bilateral, sino ademas de manera que pueden acordar con un conjunto de paises, y
ello tiene como fin aumentar las relaciones comerciales y no solo ello sino hacer cada

vez mas amigable los intercambios comerciales.
Ademés de esta definicion consideramos las siguientes definiciones:

El autor Arauz (2002) afirma de manera similar nos indica que un TLC es sobre todo
establecer reglas de juego en el mercado tanto para adquirir productos y también
servicios, como para venderlos, y ese proceso de prescindir de las barreras que
impone el comercio internacional es lo que caracteriza el TLC, porque se trata de

comercializar libremente.

Por otro lado, Petit (2014,) nos menciona sobre el area de libre comercio, el cual define
como la eliminacion de todas barreras de tipo arancelaria y también las no

arancelarias, respecto a los productos que se exportan y se importan, que provengan
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de los paises que sean miembros, de manera que esos estados miembros tengan sus

aranceles propios frente a paises que no pertenezcan a esta area.

De igual manera que Arauz, Osorio (2009) nos menciona que un TLC se inicia de
manera voluntaria, y ello concierne al derecho universal regular la intencion de
establecer reglas de juego en las que se va a realizar el intercambio comercial que les
permita realizarlo de manera agil, ya que en esencia un TLC es un convenio, como su
nombre lo dice un acuerdo que hace que sus mercancias se comercien con eficacia y

la mayor libertad posible.

En ese sentido Gomez, Y., Casusol, M. (2018) definen al Tratado de Libre Comercio
como un acuerdo de tipo comercial al que se suscriben dos o incluso mas paises para
poder llevar a cabo preferencias en sus aranceles, ademas de disminuir las barreras
sobre todo las de tipo no arancelarias, cuyo fin principal es acentuar la integracion

entre los estados que firman dicho acuerdo.

Asi mismo Li, M. (2021), respecto desde el punto de vista del modelo econémico, indica
gue un Tratado de Libre Comercio va cobrando mayor vigencia y dinamismo, sobre
todo porque cada vez mas el mundo se divide en zonas de libre comercio cuyas
caracteristicas se dan en el marco de la complementariedad y sobre todo en la

competitividad.

Respecto a los TLC y el Comercio Internacional Galeano y Gutiérrez (2018) mencionan
a Adam Smith y su teoria de la ventaja absoluta, en el sentido que los paises deben
buscar la especializacién para tener una mayor ventaja llamada absoluta, respecto a
los demés que podrian intentar producir un poco de todo, ya que consideran que no

es eficiente intentar producir en el mismo pais lo que es posible ahi mismo producir.

Finalmente Maya (2012) define a los tratados de libre comercio entre paises tiene que
ser de pleno beneficio para todos, incluso puede pasar que un pais pueda tener ventaja
absoluta en poder generar la produccion de todos los bienes, de hecho le seria
conveniente producir menos o nada de los que tendria menores ventajas, con el

objetivo de especializarse en producir aquellos productos donde tendria las mayores
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ventajas, es decir basarse en la teoria de las ventajas comparativas relativas, es decir

la llamada costes de oportunidad.

Dimension 1: Relacion econdmica:

Segun Forero (2011) fundamentando juridicamente la integracion nos indica una breve
definicion sobre las relaciones econdmicas las cuales no solo se restringe a temas
dedicados a integrar paises, sino que al tener este tipo de relaciones se hace sobre la
base de relaciones que tiene que ver con lo politico, lo juridico pero que estas tienen
una base principal que son las relaciones econémicas, las que finalmente son las que

determinan el resto de relaciones entre paises.

Ademas de ello Cohen (1981) ya desarrolla el tema de las relaciones econémicas, en
donde nos indica que esta integracion se lograra aboliendo de manera progresiva
aguellas barreras que generan discriminacién y que finalmente dificultan el libre
comercio generando espacios comerciales y econdémicos el cual finalmente sirve

segun el autor para satisfacer las necesidades de los paises que firmen un tratado.

Finalmente, para Skousen, M. (1994)., nos menciona las relaciones econdmicas y
como esta finalmente tiene como finalidad de estudiar como las personas hacen a
debida transformacién de la naturaleza y sus recursos en mercancias, en productos, y

también en servicios que a fin de cuentas les sea Util y pueda usarse por las personas.
Multilateralismo

Acerca del multilateralismo Weck, W., & Marten, T. (2020) nos definen con exactitud
el concepto de multilateralismo, el cual escudrifia en saber realmente que es, y en
esencia nos define como la cooperacion a partir de tres paises a mas el cual se
enmarca en el ambito internacional, pero asi como existe el multilateralismo, existe el
bilateralismo, es decir convenios entre dos paises y el unilateralismo el cual pues para
un pais significa el aislamiento, tal como algunos paises optaron, tal es la situacion del
pais del Norte de Corea, situacion dificil, pero que a pesar de ello incursionan en la
politica mundial, de esa manera es que los autores nos exponen con claridad los
conceptos indicados.
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También respecto al bilateralismo Sanchez, C. R., & Olaya, A. P. G. (2018). Segun su
investigacion: “Los acuerdos comerciales bilaterales: el caso colombiano (1990-
2015)”. Poniendo como ejemplo en la experiencia colombiana hace un estudio sobre
los beneficios de los acuerdos bilaterales llamados también eje — radios, concluyen
gue este tipo de acuerdos elevan el costo de transporte y administrativos, por lo que

siempre es mejor ampliar ese tipo de acuerdo.

Ademas de la definicion anterior Rojas, J. B., y Montoya, G. C. (2019) a continuacion
nos muestran el aspecto positivo del paradigma del sistema multilateral el cual segun
los autores tiene un punto de partida llamado la Organizacion Mundial de Comercio, la
cual cobro vida desde el afio 1995, el cual pues tenia como vision desarrollar el llamado
sistema multilateral para lograr un comercio donde los paises se sienten a mencionar
sus inconvenientes, y poder levantar acuerdos que ayude a que cada vez mas el
comercio sea mas libre, y como todo ordenamiento se necesitan normas que ha esta
la regulen, y para ello el multilateralismo es que le ha sido una necesario fundar la
GATT, para poder tener regulado en un marco juridico el intercambio internacional,

pero también cuando se trate de proteger mercados.

Por otro lado Konrad (2020), nos define el multilateralismo como la cooperacion que
se realiza no solo entre dos paises, sino entre mas de ellos, en lo que concierne a las
politicas que se aplican a nivel internacional, a diferencia del unilateralismo que es
cuando un paises decide cercarse, el cual principalmente no tiene como prioridad el
buscar relaciones comerciales con otros paises, ni mucho menos algun tipo de
cooperacion, el cual de hecho para los autores no se reduce solo a Estados, sino
también en lo que concierne al multilateralismo en base a objetivos, el cual por ejemplo

lo hace las Naciones Unidas.

Adicional a lo ya mencionado, los autores Solano Ruiz, J., & Alonso Ubieta, S. (2020),
en su investigacion: Evaluacion de impacto ex post de acuerdos comerciales: sintesis

de algunas aproximaciones tedricas y metodoldgicas.”, nos describe el tipo de
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acuerdos dentro de ellos multilaterales, plurilaterales, mega regionales, y acuerdos
comerciales regionales el cual describe como nuevos tipos de acuerdos multilaterales,

distintos a los tradicionales, que generalmente eran solo bilaterales.

Saliendo de la definicion exacta, respecto a las relaciones econémicas se inician con
el multilateralismo, propio del comercio internacional, el cual ha dado dinamicidad a
las economias de paises desarrollados como también de los que estan en ese proceso,
en ese sentido Constantinescu, Matto y Ruta (2015) nos sefialan que ello tuvo un gran
empuje a raiz de las Rondas de Uruguay entre los afios 1986 a 1993, el cual se
desarroll6 en medio de la formacion de la OMC, el cual avanzo hasta el 2001, pero al
llegar la crisis financiera internacional esta se tornd en un proteccionismo que debilito

el comercio internacional en ese momento.

Finalmente, Chaves (2019) respecto a la multilateralidad manifiesta que
paulatinamente ha ido perdiendo eficacia en lo que concierne a tener resultados para
acoplarse a los cambios en el mundo y para insertarse a otros niveles regionales, o
nacionales, es decir es un desafio entre las zonas multilaterales y las diferentes zonas

de comercial preferencial que existen.
Acuerdos regionales

En lo concerniente a los acuerdos regionales, es decir en Ameérica Latina, Saenz (2016)
nos indica que en Latinoamérica los acuerdos se han desarrollado tipos de acuerdos
de indole bilateral, sin embargo, han sido practicamente inexistentes los acuerdos
realizados entre tres 0 mas paises, o entre bloques, como por ejemplo entre la CAN,
Mercosur, AP, etc.

De lo anterior podemos inferir que los tipos de tratados bilaterales tiene una tendencia
a debilitar los blogues por mas consolidados que estos estén, ello debido a que un
acuerdo bilateral podria ir en contra de los objetivos planteados como bloque, como

integracion.
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Dimension 2: Acceso al mercado

El mercado para Parkin (2010) un mercado es un lugar donde las personas compran
y venden los bienes, pero en términos econémicos un mercado son los arreglos que
hace que los compradores y también los vendedores pueden tener la debida
informacion para que puedan generar negocios entre ellos, en consonancia con ello

dentro del acceso mercado tenemos a las exportaciones y las importaciones.

Asi mismo en la World Trade Organization (2018) define el acceso a mercados como
las medidas que pueden ser arancelarias, pero también no arancelarias que son
consensuados por un determinado grupo de paises sobre el ingreso de algunos de los
bienes especificos a sus respectivos mercados, precisamente los estados
pertenecientes a la OMC siempre estan en el afan de mejorar lo que respecta el acceso

a los mercados.

Por otro lado, Nufiez (2019) menciona el acceso al mercado como el vinculo con las
respectivas partidas arancelarias que se van a negociar y que se emplea en todos los
acuerdos comerciales, por lo que en base a ello es importante saber en qué periodo

se realizaria la desgravacion que se acordé en el tratado.

En esa linea Kotler, P., & Armstrong, G. (2003), definen el acceso al mercado desde
el punto de vista del marketing, los cuales nos indican que ello sobre todo concierne a
saber gestionar los mercados, ya que acceder a un mercado significa acceder a un
conjunto de compradores que existen y que estos comparten ademas de una
necesidad en comun, el deseo de poder satisfacerse a través del proceso llamado

intercambio.
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Exportaciones

Los indicadores que nos sefialan si una economia tiene acceso a un mercado esta
ligado directamente con las exportaciones, por ello es que Sullivan (2013) nos indican
y conceptualiza en lo que se refiere a exportaciones como la oferta de bienes asi
también de los servicios producidos por una corporacién la cual siempre va a tener su
respectiva sede en un pais, pero que sus clientes no necesariamente tienen que ser

del pais donde se produce, sin que pueden ser de otro pais distinto.

Esto quiere decir que la exportacion se realiza cuando un determinado pais vende sus
servicios y/o mercancias hacia otro pais que es de destino. Vergara (2012) nos
fundamenta con claridad y precisién que las exportaciones en si mismas son aquellos
bienes que son fabricados dentro de un pais, pero que luego estas son exportadas a

otro

Asimismo, Jadan (2018) nos define la exportacibn como aquellos envios que se
realizan, el cual implica transportar las mercancias o también bienes y servicios al

extranjero.

Por otro lado, Quiroz (2018) define a las exportaciones como aquel gasto que realizan
las personas extranjeras al adquirir productos propios y los que son nacionales al
adquirir productos que sean importados, o también las compras de los productos que
sean elaborados en otro pais, estos podrian ser bienes de consumo o también de

capital.

Adicionalmente Ortiz (2017) en su investigacion define a las exportaciones como una
transaccion de tipo comercial el cual se trata de producir los bienes y servicios en un
determinado pais y esos ofertarlos a otro, y que en ocasiones no se trata de productos,
sino de exportar servicios, hoy en dia por ejemplo muchos de estos se ofrecen por

internet.

Del mismo de manera Puglla, Andrade, y Venegas (2017) definen a las exportaciones

no solo como un intercambio comercial, sino también como una transmisién de la

33



propiedad de la que los autores llaman de una economia que es residente a otra que

no lo es.

Revisando definiciones adicionales tenemos la de Guevara y Panduro (2016) los
cuales tienen una vision de la exportacion desde el mercado internacional, los cuales
nos manifiestan que el tréfico internacional de mercancias implica pues que esta se
haga de manera legitima entre territorios, los cuales son de caracteristicas aduaneras,
y esta se desarrolla de un territorio aduanero hacia otro, la cual consideran a la
exportaciéon como un aporte al sistema del mercado, pues al exportar se nutre y se
suministra a este mercado mundial, pues generalmente cuando se exporta se
abastece de la produccién que se realiza y que no se consume en el pais donde se
fabrican los productos, y ello se ejecuta a través del intercambio y diversos tipos de

transacciones que se producen en el comercio.

Asi mismo Rodriguez, C. H. (2019). de manera concreta nos indica una definicion de
lo que exportacion: “Es el envio legal de mercancias nacionales o nacionalizadas para

Su uso 0 consumo en el extranjero” (pg. 66)

Con ello nos evidencia que la exportacion no solo implica vender bienes, asi como
también los servicios de un pais hacia otro que no es el propio, sino que ello también

implica la apertura para la comercializacion.

Por otro lado, Rodriguez (2019) nos determina dos tipos de exportaciones, el cual
manifiesta que existe la exportacion llamada definitiva la cual significa que son las
mercancias exportadas pero que van a estar fuera del pais y estaran en esa condicion
sin limite de tiempo. Luego existen las mercancias que se exportan de manera
temporal, es decir salen del pais por un periodo de tiempo, pero cuyos motivos son

para poder realizar alguna exhibicion, reemplazarlos, reparaciones, etc.

En lo que concierne a la definicion de exportacion, Martinez Ledn (2018) nos indica
gue son las respectivas trasferencias de la produccion de bienes o bien la utilizacion

de servicios ofrecidos por una economia que es residente hacia otra que no es la
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residente, es decir la venta de la produccién de mercancias nacionales tanto de bienes

y servicio a un mercado que es extranjero.

También Marsano (2017) define a las exportaciones de manera concisa, pero precisa,
indicando que respecto a la exportacion esta abarca una parte de lo que un pais

produce y que se oferta a paises extranjeros.

Finalmente, Minutti y Brutto (2018) define a las exportaciones como una de las
acciones mas importante dentro de lo que es los negocios internacionales, el cual se
trata de ofertar tantos productos o también servicios fuera del pais de origen, pero ello

también conlleva riesgos y por otro lado oportunidades.
Importaciones

Makarova (2016) nos brinda una definicion de importaciones en el marco del comercio
internacional el cual nos indica que las importaciones son utiles para poder comprar
mercancias y también servicios que el pais que en su propio pais no se logra producir
0 prestar como servicio, y ello en realidad es un beneficio mutuo que los paises
recurren porque de otro modo producirlo ellos mismos les resultaria poco beneficioso,

gue comprarlo a otros paises.

Por otro lado, Echaccaya (2018) conceptualiza a las importaciones como la compra de
una mercancia cuya ubicacion es el extranjero el cual una vez que este en regla
respecto a los documentos aduaneros es introducido a otro pais para que sea utilizado,

transformado bien para ser usado en el comercio.

Ademas, Coérdova & Castillo, (2010) nos define las importaciones de la siguiente
manera: “La importacién puede definirse como la compra de un bien en extranjero el
cual luego de cumplir la documentacidén necesaria es ingresado al territorio nacional

para su uso, transformacion o comercio” (pag.4).

En el mismo sentido Vergara (2012) nos manifiesta de manera resumida que el hecho

de importar tanto productos, asi como también servicios, el cual de hecho es una
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actividad realizada fuera del territorio y que estos productos o servicios son ingresados

por alguna empresa sea local o internacional al pais importador.

Asi mismo, Cadenas y Loayza (2019) conceptualiza las importaciones como el
volumen econdémico que se realiza tanto de la adquisicion de bienes y de los servicios
cuya procedencia son de paises del extranjero por parte de los demandantes

nacionales.

Finalmente, respecto a la importacion Calzada (2017) nos comenta sobre como debe
medirse la importacion, el cual se tiene los indicadores siguientes: el volumen en lo
gue concierne al valor de lo que se importa, ademas también introduce del volumen y

el precio de la importacion.
indice de ventas

El indice de ventas es un indicador del acceso a los mercados, el cual es definido por
Rojas Quijano (2017), en términos sencillos como la cantidad de cosas que logran ser
vendidas, de hecho, que ello va intimamente ligado al concepto de venta el cual el
autor lo define como un contrato y es que a través de este se traslada un bien que es
de propiedad de una persona, a estar bajo la potestad ajena, y esa transaccion se
realiza a un precio que entre vendedor y comprador se estipule. Y el objetivo final de
esa transaccion es obtener las respectivas ganancias que se traduce en ingresos para

las empresas.

Dimension 3: Mecanismos de defensa comercial
A nivel internacional la OMC explica con claridad en que caso se aplica una medida

antidumpin, como un mecanismo de defensa comercial:

La OMC (2018%), nos indica que en esta organizacion internacional estd compuesta
por miembros que pueden ejecutar acciones antidumping cuando se importa un
producto y la empresa que exporta ese producto lo hace a un precio menor al que

usualmente establece en su propio mercado nacional. Pues para la OMC las
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importaciones a las cuales se aplica dumping pues no solo es un ejercicio que este

lejos de la lealtad y que ocasiona perjuicio a la produccion local del pais.

Ademas, la OMC (2018?) determina lo siguiente respecto a las medidas de defensa
comercial, a las cuales las han clasificado en correlativas, las cuales define como un
tipo de medida que corregia las distorsiones que se daban en el mercado, las cuales
eran ocasionadas por aquellas practicas de comercio desleal generado por la otra
parte. Pero la OMC para ello es que tiene el llamado acuerdo contra el dumping, o
llamado acuerdo antidumping que también incluye dentro de ello las respectivas
subvenciones y las compensaciones que los integrantes de la OMC podian imponer
como la manera de enmendar el perjuicio que le causaria a sus mercados la aplicaciéon
de un dumping o subvencion que pueda generarse de un integrante de la OMC hacia

otro.

Régimen arancelario

En lo que concierne al régimen arancelario Fernandez (2020), nos menciona que es
en realidad la clasificacion de los productos, tanto los que se van a exportar y los que
se van a importar, ademas de tener en claro su respectiva sub partida y debidamente

codificado en su nomenclatura para asi poder tener un efectivo régimen arancelario.
Aranceles:

Es importante definir los aranceles para poder comprender con mayor amplitud acerca
del régimen arancelario, sobre todo el TLC, por ello Osorio (2016) nos ayuda a definirlo
como una nomenclatura que es usada como la oficial para poder establecer impuestos,
y realizar ello se debe realizar un procedimiento de numerar todos aquellos productos
gue sean exportables o importables.

También Saavedra (2017) nos expone la definicibn de aranceles de manera mas
precisa en el que manifiesta que los aranceles son gravamenes que deben ser
utilizados sobre los productos que sea importen 0 bien que se exporten, pero para
Saavedra los impuestos son generalmente usados sobre las importaciones. Pero el

autor afirma que en el caso peruano y bueno que es el comin denominador a varios
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paises, pues los gravamenes no se ejecutan sobre las exportaciones, mas si sobre las
importaciones.

Asimismo, Gonzalez (2013) nos habla del origen del arancel de aduanas el cual nos
indica que tiene como objeto sobre todo poder ampliar las arcas fiscales, pero de hecho
ese concepto para el autor se ampli6 porque con el desarrollo del comercio
internacional, la politica arancelaria fue una herramienta para la politica econémica, el
cual sobre todo para temas laborales, y el respectivo balance en aspectos

internacionales

Por otro lado, Padin, J. (2019), nos comenta que en los paises de mayor desarrollo
establecio sus aranceles en un nivel maximo, incluso demasiado altos, pero ello indica
el autor es para proteger sectores sensibles de su economia, y pone como ejemplo el
arroz en el pais de Japdn o el queso fresco y el aceite de oliva, en el caso de la Union

Europea.

Ademas, Sanizo, J. E. (2019) en su investigacion sobre el Impacto de las importaciones
de prendas de Vestir de China en el nivel de Produccién del Rubro Textil de la Ciudad
de Juliaca en el afio 2018, nos define sobre el arancel como una modalidad de
impuesto, o también llamado gravamen que se emplea en bienes que sean importados
o también de exportacion, de hecho, lo mas comun es la aplicacion hacia las

importaciones.

Respecto a los aranceles, Torres (2010) nos aterriza el tema en el TLC Pert — China
el cual advierte practicas desleales y la sensibilidad del sector textil, el cual nos los
afirma que un TLC suscrito entre Per( y China no tuvo popularidad debido a la
creciente especulacion , pues se popularizo la idea que esta seria perjudicial para el
mercado peruano y sobre todo sobre qué sectores serian los perjudicados, pues
Torres nos indica que al responder esa pregunta se determiné al sector textil como el
mas susceptible, sobre todo porque ya se venia conociendo las practica desleales que
China aplicaba , no solo en el mercado al comercializar, sino también al momento de

la produccién de estos productos del rubro textil.
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Por otro lado, Buffa (1977) respecto a los aranceles y tarifas nos indican que la
determinacion de estos se basa sobre todo en el flujo de materiales, ademas que estas
tienen impacto en la decisién de embarcar materias primas, pero también los productos

intermedios, y los terminados.

Finalmente, Castafieda Fernandez (2019) nos menciona que un arancel para un mejor
control y también registro se establece una codificacion llamada partida arancelaria la

gue contiene 10 digitos en nuestro pais, ello también para una mejor clasificacion.
Barreras arancelarias y no arancelarias:

Segun World Trade Organization (2020), las barreras arancelarias y no arancelarias
son definidas como medidas de proteccion, y en caso de transgredirlas pueden
aumentarse considerablemente restricciones y aumento de derecho de tasas en las
medidas de proteccion o también en el caso que una rama de la produccién extranjera

amenace a la nacional.

Otros indicadores acerca de los mecanismos de defensa comercial son las barreras
arancelarias y las barreras no arancelarias, sobre ello Trujillo y Posada (2005) nos
manifiesta que este tipo de mecanismos las cuales puntualmente tiene como objetivo
no permitir el ingreso de aquellos productos proveniente de otros mercados que sean
analogos a los que ya se producen localmente, y ello pues con la intencion de volver

mas caro esos productos o bien complicar su introduccion en el mercado local.

En el mismo orden de ideas, Baena y Fernandez (2016) nos advierten sobre el uso
excesivo de medidas proteccionistas pues los autores consideran que estas podrian
tener afectacion en aquellos productos, sectores y aquellas empresas que quisieran
exportar y que se vieran limitados por estas, y que no serian suficientes los esfuerzos

de las normas establecidas por el acuerdo de la GATT.

Adicionalmente Guadagni y Kaufmann (2004) nos hablan de las medidas antidumping,
las cuales, si bien pueden ser arancelarias o no arancelarias, pero que en si mismo

son perjudiciales o bien lo son en potencia segun los autores, es por ello que ya
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muchos paises en el mundo descartan por acuerdo bilateral eliminar la posibilidad de

su aplicacion, y ponen como ejemplo al TLC entre Chile y Canada como ejemplo.

En el mismo sentido Klein y Tokman (2000) orientan su estudio en el sentido que
globalizar, quiere decir que cada vez mas las economias de los paises deben estar
mas integradas, y para llegar a ese objetivo se debe cada vez mas, eliminarse o al
menos ir reduciéndose progresivamente este tipo de barreras, pues consideran los
autores que la creacion de la GATT para luego evolucionar en la OMC, los TLC del
norte y del Sur, etc., se orientan y tienen como objetivo reducir los aranceles mediante

distintas medidas, las cuales han acercado las economias.

Régimen no arancelario
Medidas técnicas al comercio

Dentro del régimen arancelario tenemos las Medidas técnicas al comercio el cual
acerca de este tema Boza y Fernandez (2014), nos indican que existen las llamadas
barreras del tipo no arancelaria, la cual definen que viene a ser cuando se toman
acciones cualesquiera que sea, pero que sea diferente a establecer un gravamen que
afecte a la importacion de mercancias. Como por ejemplo se suele usar medidas
sanitarias, y un sin nimero de acciones técnicas que, segun los autores en lugar de
promover el libre comercio, obstruyen de manera encubierta el mercado internacional,

ademas de calificarlo como discriminatorio y arbitrario.

Pero existe una consonancia de los autores de prevenir y poner un control a las
medidas no arancelarias, en este caso Bradford (2005) no es la excepcién el cual
segun el autor nos indica que existio la Ronda llamada de Doha en el afio 2001, el cual
tenia como objetivo que el mercado sea cada vez mas libre, pero sobre todo
atendiendo puntos que no se pudieron tocar en las rondas de la GATT en el pais de
Uruguay, que légicamente estos puntos eran acerca de los procedimientos de la
propiedad intelectual y de la certificacion, determinas como se solucionarian las

disputas en las licitaciones, etc.

40



En el 2015 se realiz6 la llamada Conferencia de la ONU, donde se trataba de ver el
tema del Comercio y Desarrollo, cuyas siglas son la UNCTAD en cuyo documento final
se planteo la siguiente definicion sobre las medidas no arancelarias (MNA), en donde
la ONU plantea en el documento la definicion acerca de las MNA o llamadas medidas
no arancelarias, las cuales manifiestan no son las convencionales de las cuales en
atafio se trataba solo de imponer aranceles, sino que en este caso se orienta a
medidas no arancelarias que tendrian de igual forma consecuencias en el la relaciones
internacional de los productos que generen intercambio, no solo en el costo de estos

sino en la cantidad de los que se produce.

Ademas de la definiciébn nos brinda la forma como se encuentra clasificadas las MNA
a nivel internacional, las cuales segun la UNCTAD (2015) nos indica que las Medidas
no Arancelarias se clasifican en un maximo de 16 capitulos, los cuales van desde la
letra A hasta la letra P, y dentro de estas existes un nimero maximo de 3 niveles. Al
interior de los capitulos un niamero de quince de ellos hacen alusion a la situacion que
los paises atribuyen para sus respectivas importaciones. Respecto a las medidas tres
de ellas son técnicas, la A, By la medida C, y doce pertenecen a las medidas que son
llamadas no técnicas, denominadas desde la D hasta la O. Ya luego el llamado capitulo

P hace alusion a las acciones de exportacion.

Finalmente, Cabezas, Chavez, Porras y Falla (2020), nos menciona sobre la Barreras
no arancelarias la cual los define como cualquier medida diferente a un arancel que
pueda tener afectacion al comercio de los productos que fueron importados, dentro de
ello se resalta las medidas que son sanitarias y también las fitosanitarias llamadas

injustificadas.
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Medidas No técnicas al Comercio

Estas acciones no se refieren en lo que concierne a las caracteristicas de lo que
concierte al producto propiamente dicho, en realidad se refiere a las que tienen que
ver a cOmo es que el comercio se protege de cara a la competencia desleal y el
conjunto de medidas como por ejemplo el control de precios, en ese sentido Quicafia
(2020) nos habla de las medidas no técnicas aplicadas al comercio, sobre todo en
relacion al capitulo D, el cual abarca las medidas que no son usuales para proteger el
comercio, sobe todo aplicando el antidumping, asi como también las respectivas
compensaciones y proteccion del mercado, y todo lo que incumbe aplicar para poder
equilibrar medidas desleales que puedan aplicar las contrapartes. Respecto al capitulo
E esta contenida acerca de temas concernientes de las licencias que no se renuevan
automaticamente, las prohibiciones a aplicar y respectivos tipos de inspecciones que

puedan poner restricciones al intercambio comercial.

Variable 2: Produccion

Definicién:

Elwood (1983) realiza una definicion exacta acerca de la produccién, y nos indica que
esta es un mecanismo de modificacion, el cual de hecho lo realiza la mano del hombre,
y como afirma el autor, tiene interés el hombre en su propio beneficio, y este no solo
aplica para productos, sino también para los servicios, y es que ambos pertenecen a
un solo mecanismo el cual al ser modificados se enajenan y pierden su propia
identidad, perdiendo su forma original, pero también existen mercancias se originan
desde que se origina el mecanismo de transformacién. El autor denomina a los que
pierden su identidad como los factores de produccion y a los que son mercancias los

llamada productos.

Adicionalmente Valenzuela (2019) nos proporciona una definicion adicional de
produccion, quien nos menciona sobre el producto total y como este va respondiendo
al afadirsele los respectivos insumos que serviran para producir, y la forma como estos

favorecen para poder obtener el producto.
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Por otro, lado Martinez Rivera (2017) reflexiona sobre la produccién, indicandonos que
Latouche parte de la premisa que la produccion debe controlarse, cuyo objetivo es

tener una relacion equilibrada entre el ser humano y lo que provee la naturaleza.

Asi mismo Becerra (2018), nos menciona la produccion en el marco de la tecnologia,
definiendo que, al menor aumento de esta, influye en la productividad del trabajo y por

ello lo que concierne a ala funcién de produccion se iria hacia arriba

Finalmente, Noblecilla Lozada, J. Y., & Rivera Panta, S. A. (2021) menciona a la
produccion como el uso de recursos que tanto una empresa o también una persona
utiliza para que de esa manera pueda crear los bienes y servicios necesarios para

cubrir distintas necesidades.
Etapas de la produccién:

Valenzuela (2019) también nos da detalle de las etapas de la produccion con lo
siguiente, y pues para el autor eso va dependiendo de acuerdo a la empresa en
cuestiéon, porgue cada uno tiene sus propios escenarios y contextos, y también pues
ello estd en funcion a que tan grande sea la empresa, pero el autor nos indica que
hablar de etapas de la produccion resalta el nivel de tecnologia que va emplear la
empresa, pues el proceso puede ser largo y complicado o no dependiendo de la

técnica y tecnologia a emplear.
Dimension 1: Bienes

Respecto a los bienes, Menger (1996) define a los bienes como las cosas que en
principio puedan en la practica y concretamente satisfacer las respectivas necesidades
del ser humano, y ese hecho las vuelve elementos Utiles, es decir que resuelven el
inconveniente directamente, pero no por casualidad, sino por causalidad, es decir
porque fueron producidas para ello, y siempre que tengan estas caracteristicas es que

el autor los define como bienes.

Por otro lado, Ferreyra (2020) define a los bienes de caracter intangible, ello bien

puede ser porque sea un objeto o también por ser mercancia, a diferencia de los
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servicios que son de tipo intangibles y por ello se conceptualiza como una actividad

gue es brindada por un ente que presta servicios.
Dimension 2: Servicios

Existen distintos conceptos sobre servicios, pero Sandhusen (2002) lo define a
continuaciéon con mayor exactitud, indicando que estos son las actividades que son
ofrecidos tanto para ser vendidos o bien para ser puestos en alquiler, y su esencia es
pues gue no son productos tangibles, pero si traen como consecuencia la posesion de

ese algo que es el servicio.

En el mismo sentido Rapahmell (1974) define los servicios como mercancias que de
hecho se pueden comercializar pero de manera aparte, es decir el autor se refiriere al
igual que Sandhusen a que es un producto si, pero intangible, es decir no se puede
palpar, y a diferencia del producto si lo puedes sentir antes de ser comprado, sin
embargo en los servicios no pasa eso, pero la idea principal de un servicio, segin nos
define el autor es que este debe indemnizar el dinero que se ha pagado por el en la
medida que estos servicios satisfagan las necesidades y deseos de los que pagan por

ello.
Dimension 3: Factores de produccion

El autor Pindyck, R. (1995) define los factores que participan en la producciéon como
recursos, pero que estos son usados por personas o también pueden ser usados por
una empresa, pero se cual fuere, el objetivo de ello es siempre producir tanto los bienes

como brinda servicios, o también crearlos.

A su vez Valenzuela (2019) nos brinda una definicién clasica, pero a su vez importante
de los factores productivos en donde indica que al combinarse los factores productivos
gue finalmente son partes tangibles y también producto del aporte humano es que al
fusionarse nos dan como resultado un producto o en todo caso un servicio
determinado. Para Valenzuela son tres los factores productivos, los que clasicamente

se conocen como el trabajo, la tierra y el capital
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Complementando el concepto de Factores de la Produccion, Garcia y Falquez (2015)
nos desmenuzan cada uno de dichos factores, la cual los dividen en tres factores, el
primero es el trabajo, el cual lo componen aquellos trabajadores que pueden estar
calificados o no para ello, luego estan las materias primas que el autor define como los
bienes que una empresa puede comprar y que las modifica para que se conviertan en
productos ya finalizados, y finalmente el capital el cual estd compuesto por las

magquinas y equipos, asi como de las existencias.

lIl. METODOLOGIA
3.1. Tipo y disefio de investigacion

Se ha hecho uso de un disefio que no experimental de tipo longitudinal de tendencia
para datos de serie de tiempo con alcance correlacional, el cual se ha sistematizado

los datos de las variables desde 1950 a 2019, es decir 70 datos anuales.

Segun Valderrama, M. (2002) refiriéndose a la metodologia nos indicaba que esta
también adopta el nombre de empirica o también llamada dinamica, y esta de hecho
esta vinculada al tipo de investigacion elemental, ya que la metodologia siempre va a
estar en funcion de los hallazgos que este tipo de investigacion basico haga y también
de sus contribuciones tedricas, cuyo objetivo es siempre brindar el bienestar necesario

gue necesita toda sociedad, asi como de tener los beneficios requeridos.

Figura 2. Evolucion del sector textil manufactura

La relacion de alcance correlacional quedaria de la siguiente manera:

VARIABLE 1 VARIABLE 2

Tratado de Libre Produccién del sector
Comercio textil

Fuente y elaboracion: Propia
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3.2. Variables y operacionalizacién

Variable 1: Tratado de Libre Comercio

Definicion conceptual:

Respecto a la definicion de TLC, Alarco (2007), nos indica que los TLC son
instrumentos de la politica comercial los cuales son los mas avanzados en
comparacion a lo que concierne a los sistemas de preferencias arancelarias, pero que
son de menor impacto respecto a las uniones aduaneras y uniones econdmicas. La
liberalizacién comercial nos indica el autor ingresé a la agenda regional a propdsito de
los programas de ajuste y estabilizacion suscitados en la crisis de la deuda de la

década del afio de 1980, aunque este fendmeno no fue en realidad generalizado

Por otro lado, segun Guerrero (2010) nos define el TLC como un convenio completo,
el cual deberia incluirse siempre tematicas relevantes respecto a como se va llevar el
intercambio comercial entre ambos paises participantes. Guerrero considera que para
acceder a mercados era crucial tocar temas como las barreras de tipo arancelarias,
pero también las que no eran arancelarias, ademas del uso de las normas de origen,
los impedimentos técnicos, acciones sanitarias que se vayan a exigir, etc. Es por ello
gue para guerrero ninguno de estos aspectos deberia faltar en un TLC, es por ello que

para Guerrero deberia ser siempre integral.

Variable 2: Produccion

Definicién conceptual:

Para Elwood (1983) la produccién en un proceso donde se transforman las cosas y
gue estas pueden ser tanto de bienes como de ser servicios, y estas se enajenan, es
decir pierden su respectiva identidad, para dar paso a una nueva forma, en cambio se
tienen también a las mercancias o los productos (bienes) que se originan del proceso,
a las primeras el autor las llama factores que sirven para producir, y a las mercancias

los denominé productos.

Por otro lado, para Render y Heizer (2007) consideran a la produccion como el

conglomerado de herramientas que ayudan a maximizar la productividad de una
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organizacion, en este caso de una empresa, la que debe tener como foco la
planificacion, la ejecucion y el respectivo control para que ademas se pueda tener

como resultado un producto que sea de calidad.

Finalmente, Amilcar (2003) define a la produccion como un término que enmarca
aguellos procesos gque son transformativos, es decir los bienes son adecuados, pero
con el objetivo de dar satisfaccion a las necesidades de las personas, es decir aquel

proceso de transformar las cosas a través del ciclo de produccion.

3.3. Poblacion (criterios de seleccion), muestra, muestreo, unidad de analisis

Poblacioén:

En el actual trabajo de investigacion la poblacién son los productores textiles

Se utilizé un muestreo el cual es no probabilistico por conveniencia enfocado en las

series historicas de la produccion manufacturera del sector textil.

De acuerdo a la fuente que se constituye en oficial ya que corresponde al gobierno del
Peru, la serie tiene informacion de 70 series desde 1950 a 2019 en las fuentes de
acceso del INEl y el BCR.

Sin embargo, a lo largo del afio 2020 ocurrid un suceso Unico en la historia. La
presencia de la COVID-19 mostré cambios en la dinamica del comercio global y en sus

cadenas de suministro. Por lo que la inclusién de este afio es de cuidado en el analisis.

Consideramos el uso de las series histéricas de la produccién manufacturera del sector

textil de 1950 a 2019, de frecuencia anual para la serie de tiempo.

En cuanto la muestra, el presente estudio de investigacion toma una data para el
analisis desde 1950 hasta 2019, tomando como muestra a la poblacion, informacion

gue luego sera procesada para determinar la hipotesis.
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3.4. Técnicas e instrumentos de recolecciéon de datos
En la actual investigacion se hizo uso de la recoleccion de datos, que se recogieron de
distintas instituciones publicas, entre ellas el BCRP, INEI, Sociedad Nacional de

Industrias (SIN), como entre otras fuentes.

3.5. Procedimientos

Acabado todo el proceso de recolectar datos este fue precisado a un periodo de
indicadores anuales. Adicionalmente para poder hacer posible la respectiva prueba de
hipotesis, se hizo uso del programa Eviews, a través del cual se ha podido desarrollar

modelos econométricos.

3.6. Método de andlisis de datos
Para poder llevar a cabo los métodos para el analisis de los datos se ha utilizado el

modelo econométrico, asi mismo también los analisis de datos.

La metodologia de estimacion de minimos cuadrados ordinarios dinamicos (DOLS)
presentada por los autores Stock y Watson (1993) permite corregir los problemas de
heterocedasticidad y endogeneidad donde se asume de acuerdo a lo estudiado por

Hansen (1992), el considerar una estimacién como:

T
Ve = Xif + Z (AX;y ") +ve
j=-q
En las series econdmicas, como sefiala Wooldridge (2010), existe la presencia de
comportamientos irregulares de forma historica, por las multiples variables que suelen

relacionarse de forma dinamica.

El método DOLS permitiria estimar las relaciones de largo plazo para la renta
manufacturera del sector textil con la inclusién de la variable dummy que capture el
TLC de Pera y China en lo que respecta al método correlacional para la investigacion,
lo cual se mejorara con la ponderacion temporal de White (DOLS a DGLS, por la
generalizacion) para la heterocedasticidad.
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Haciendo uso de las recomendaciones de Wooldridge (2010), la metodologia se

realiza en el programa Eviews 10 con la siguiente estrategia

1. Analisis de estadisticas descriptivas a nivel individual
a. ldentificacion de media, desviacion estandar, asimetria y curtosis
i. Calculo de media, desviacion estandar, asimetria y curtosis de
largo plazo a nivel de departamentos para cada serie
ii. Analisis de nivel de asimetria y curtosis sobre su relacion en el
comportamiento de la distribucion

b. Prueba de igualdad de medias entre series de seccion cruzada:
n
SST = Z(}?j -x)°
i=1

2. Analisis de estacionariedad en series

En esta etapa se identifica que existe la raiz unitaria en las series

a. lIdentificacion de raiz unitaria individual bajo el método ADF
Se estima una regresion en diferencias que incorpora valores pasados
como regresoras. Si se encuentra presencia de raiz unitaria en las series
en niveles, se evalla la presencia en primeras diferencias; si se logra la
ausencia de raiz unitaria en primeras diferencias a nivel de seccion

cruzada regional se decide trabajar con la modificacion de las series:
p

AYt = th—l + Z(SjAYt_l) + e
=1

b. ldentificacidon de raiz unitaria en comun bajo el método Levin, Lin & Chu
Se estima una regresion de tipo panel con los residuos encontrados en
pruebas anteriores y distinguiendo la secuencia de seccion cruzada de

la muestra:

Yie = Dit + ;e
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El valor de residuo muestra la dependencia temporal como un
movimiento factorial
uit = /1:-Ft + Eit
c. ldentificacion de nivel de relacion entre series
Mediante el uso de la prueba de Johansen y Fisher a nivel individual de

seccion cruzada por departamentos::

N
H,: — ZZ log(p;) = X?2N
i=1

3. Decision de método de estimacién
En esta etapa definimos el nivel de relacion de las series y la forma funcional de
las series para mostrar estacionariedad. Si lo planteado inicialmente hasta
ahora es valido, deberiamos notar que existe la presencia de la raiz unitaria
individual y comudn respecto a las series de produccién manufacturera respecto

a lo que concierte del sector textil y TLC capturado en la dummy:
T
Ve = Xif + Z (AXpy") + e
j=-q

Para un estimador GLS que es insesgado, consistente, eficiente y de

distribucién asintdéticamente normal:

V(g - B) S NG, (e x)1)

4. Evaluacion de método de estimaciéon
d. Suma total de residuos al cuadrado

El método representa la minimizacion del argumento del estimador:

f = arg. min(Y — XB)'Q~1(Y — XB)
B
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e. Varianza de largo plazo
T
A2 . 1 v \2
6i; = arg;mln?Z(Xit - X;)
g t=1

f. Normalidad de residuos
Evaluada con histogramas bajo supuestos de distribuciéon normal
g. Poder de prediccion con el coeficiente de Theil

t=T+1

Sz, G J Ty, 2

\/2T+h (Yt yt)
TIC =

3.7. Aspectos éticos

En el actual documento de investigacién se considera en todo momento ajustarse de
manera irrestricta la propiedad y la investigacion intelectual, asi mismo se ha
considerado el debido respeto a las fuentes electrénicas, la intencidon en todo momento
es ajustar el estudio a la norma vigente, pero también a los respectivos principios que
nos brinda la ética, que nos posibilite determinar la originalidad de lo que se ha

investigado.

Lo que se ha citado a lo largo del estudio, se ha realizado respetando las comillas, y
en general se ha utilizado el método APA para identificar los derechos del autor y con

ello al mismo tiempo respetar los derechos que todo investigador tiene.
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IV. RESULTADOS

1. Determinacion de la relacion que existe entre la firma del Tratado de Libre
Comercio Peru-Chinay la produccion textil-confecciones en Peru de 2010 a 2019
La serie de produccion manufacturera textii en Peru, tiene un alto grado de
dependencia de la actividad econdmica general del pais. Como se aprecia a
continuacion en la figura, la evaluacion del sector textii de manufactura va en
crecimiento continuo desde el inicio de la serie, con un cambio de tendencia acelerada
desde 1990 hacia adelante, esto también se ha visto impactada dado que se ha
fomentado en mayor medida la inversion de caracter privado, y por sobre todo por el

dinamismo que esto conlleva.

Figura 3. Evolucion del sector textil manufactura

PBI (millones S/ 2007) - Manufactura - Textil
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Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEI y BCRP

Ello marca una relacion de cambios en el transcurso del tiempo. De acuerdo a su
densidad en la curva de probabilidad de distribucion normal, podemos ver que hay
mayor cantidad de valores inferiores, lo que confirmaria que el crecimiento de este

sector es reciente, de aproximadamente 10 afos.
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Por lo que, la acumulacién toma la mayor cantidad de valor en la primera escala
cuantitativa, donde las cifras de produccion textil son mas bajas en comparacion a los

afos mas recientes.

Figura 4. PBI por sectores productivos (millones S/ 2007) — Textil

PBI por sectores productivos (millones S/ 2007) - Textil
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Fuente y elaboracién: Propia a partir de datos del INEl y BCRP

El andlisis previo, es complementado a la segmentacion en el diagrama de cuartiles,
donde puede notarse la existencia de un mayor volumen de valores cercanos al
promedio de 1,000 millones de soles de 2007; y con valores atipicos por sobres los
2,500 millones de soles de 2007.

La serie de produccion textil de manufactura en el Perd, muestra un cambio de
tendencia marcado desde el 2010 aproximadamente. Lo que genera el interés en el
estudio de este cambio de tendencia, en relacion a que pudo impulsar el desarrollo

acelerado de este sector.
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Figura 5. Evolucion de la densidad del sector textil de manufactura en Peru
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Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEl y BCRP

Con la guia metodoldgica sefalada en capitulos anteriores, se realiza la estimacion
econométrica del modelo lineal para sustentar la relacion existente entre la firma que

se realizo por el TLC Peru-China y la produccion textil-confecciones desde el 2010.

El método DOLS permitiria estimar las relaciones de largo plazo para la produccién
manufacturera del sector textil con la inclusién de la variable dummy que capture el
TLC de Pera y China en lo que respecta al método correlacional de la investigacion, lo
cual se mejoré con la ponderacion temporal de White (DOLS a DGLS, por la

generalizacion) para la heterocedasticidad.

Encuentro que la produccién manufacturera aumento en un 12.95%, en promedio,
desde que se suscribio el TLC entre Peru y la Republica Popular de China. Mostrando
una relacion positiva, significativa al 95% de confianza y que permite minimizar la
sumatoria de residuos al cuadrado y la varianza de largo plazo. Los detalles de la
estimacion, pueden ser consultados en la seccion de anexos, donde se detallan las
pruebas de raices unitarias, estacionariedad, relacion, andlisis sobre residuos y demas

acorde a lo sefialado a la metodologia.
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Tabla 6. Estimacion del TLC Peru-China sobre la produccion textil manufacturera

Dependent Variable: Log(Produccion textil manufacturera)
Method: Dynamic Least Squares (DOLS)

Sample (adjusted): 1950 2019

Included observations: 70 after adjustments (60)
Cointegrating equation deterministics: Constant, Trend
Fixed leads and lags specification (lead=1, lag=8)

White heteroskedasticity-consistent standard errors & covariance

Variable Coeficiente Error estdndar  t-Statistic Prob.

TLC Perta China 0.129540 0.059893 2.162866 0.0356

Constante 6.135960 0.068652 89.37714 0.0000

Tendencia 0.022577 0.001739 12.98129 0.0000
R-squared 0.917438 Mean dependent var 7.052096
Adjusted R-squared 0.896797 S.D. dependent var 0.475442
S.E. of regression 0.152737 Sum squared resid 1.119767

Fuente y elaboracién: Propia a partir de datos del INEl y BCRP

2. Andlisis del régimen tributario sobre la produccién del sector textil-
confecciones peruano
Empleando el mismo disefio metodoldgico previo, encuentro que la relacién anual del

régimen impositivo en promedio sobre la produccion textil manufacturera ha sido

considerablemente significativa. El incremento del régimen impositivo, medido como
la tasa impositiva, en 1% reduce en 3.11% el total de produccion textil manufacturera
en promedio a un nivel de confianza de 95% y cumpliendo los supuestos

econométricos como puede verse en los anexos.
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Tabla 7. Estimacion de régimen impositivo sobre la produccién textil manufacturera

Dependent Variable: Log(Produccidn textil manufacturera)
Method: Dynamic Least Squares (DOLS)

Sample (adjusted): 1950 2019

Included observations: 70 after adjustments

Cointegrating equation deterministics: C @ TREND

Fixed leads and lags specification (lead=4, lag=1)

White heteroskedasticity-consistent standard errors & covariance

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

Régimen impositivo  -3.114614 1.183115 -2.632554 0.0109

Constante 6.333208 0.166124 38.12332 0.0000
Tendencia 0.031049 0.001525 20.35467 0.0000
R-squared 0.913818 Mean dependent var6.875180

Adjusted R-squared 0.901506 S.D. dependent var 0.586636

S.E. of regression 0.184108 Sum squared resid 1.898164

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEI y BCRP

3. Analisis de larelacion del acceso a mercados sobre el nivel de produccién del

sector textil peruano

Con el mismo disefio metodoldgico previo, encuentro que la relacion anual en
promedio sobre la produccion textii manufacturera ha sido considerablemente
significativa. El incremento de acceso a mercados, medido como la suma de comercio
de Peru con el resto de paises, en 1% aumenta en 5.09% el total de produccién textil
manufacturera. Desde el afio 2010 hasta 2019, se encuentra que existe un factor que
correlaciona a la produccion textil manufacturera en 6.60%. La suma de ambos efectos

bordea los 11.70% en promedio a un nivel de confianza de 95% y cumpliendo los
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supuestos econométricos como puede verse en los anexos. (Desde el TLC del 2010,

es significativo el 6.60%)

Tabla 8 Estimacion de cooperacion econdmica sobre

manufacturera

Dependent Variable: Log(Produccidn textil manufacturera)
Method: Dynamic Least Squares (DOLS)

Sample (adjusted): 1950 2019

Included observations: 70 after adjustments

Cointegrating equation deterministics: C

Fixed leads and lags specification (lead=1, lag=1)

White heteroskedasticity-consistent standard errors & covariance

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic  Prob.

LOG(Acceso a mercados) 0.050902 0.004848 10.49923 0.0000

Afios >= 2010 0.660640 0.038381 17.21289 0.0000

C 6.781164 0.035536 190.8231 0.0000

R-squared 0.871328 Mean dependent var6.916662
Adjusted R-squared 0.853881 S.D. dependent var 0.605473
S.E. of regression 0.231445 Sum squared resid 3.160451

Fuente y elaboracién: Propia a partir de datos del INEl y BCRP

la produccion textil
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4. Analisis de la cooperacién econdmica en el nivel de produccién en el sector

textil-confecciones peruano en los afios 2010 a 2019.

Considerando la inclusion del TLC Peru y la Republica Popular de China desde el afio
2010, se considera evaluar la acumulacion y permanencia del TLC Perd China hasta
el afio més reciente. Con el mismo disefio metodologico, encuentro que la relacion
anual sobre la produccion textil manufacturera ha sido considerablemente significativa.
En un acumulado total de 2010 a 2019 de aproximadamente 10.77%, de 1.07% de
promedio anual de mejora en cooperacion a un nivel de confianza de 95% vy

cumpliendo los supuestos econométricos como puede verse en los anexos

Tabla 9. Estimacidon de cooperacibn economica sobre la produccion textil

manufacturera

Variable dependiente: Log(Produccién textil manufacturera)
Método: Minimos cuadrados generalizados (HAC correccion)
Muestra: 1950 2019

Included observations: 70

HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed bandwidth = 4.0000)

Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
Afio 2010 0.976440 0.151641 6.439166 0.0000
Ao 2011 1.058616 0.151641 6.981077 0.0000
Afio 2012 1.083709 0.151641 7.146556 0.0000
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Afio 2013 1.131690 0.151641 7.462968 0.0000
Afio 2014 1.094551 0.151641 7.218049 0.0000
Afio 2015 1.079724 0.151641 7.120278 0.0000
Afio 2016 1.065794 0.151641 7.028415 0.0000
Afio 2017 1.063873 0.151641 7.015747 0.0000
Afio 2018 1.121054 0.151641 7.392826 0.0000
Afio 2019 1.104286 0.151641 7.282253 0.0000
Constante 6.719027 0.151641 44.30884 0.0000
R-squared 0.357375 Mean dependent var 6.884521
Adjusted R-squared 0.237564 S.D. dependent var 0.651985
S.E. of regression 0.569297 Akaike info criterion 1.864058
Sum squared resid 19.12187 Schwarz criterion 2.246483
Log likelihood -54.17406 Durbin Watson 2.016136
F-statistic 2.982817 Prob(F-statistic) 0.003269

Fuente y elaboracién: Propia a partir de datos del INEl y BCRP
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V. DISCUSION

Uno de los objetivos relevantes de este trabajo de investigacion, es la de establecer la
relacion entre el TLC Peru-China y la que concierne a la produccion textil-confecciones
respecto al periodo 2010 a 2019, en donde se utiliz6 un muestreo no probabilistico
enfocado en las series historicas de la produccion manufacturera en el sector textil,
para el cual se tomaron desde los afios 1950 a 2019, siendo un total de 70 datos cuya
frecuencia es anual, en el que se hizo uso de una metodologia de serie de tiempo, en
la que se aplicd una investigacion el cual es descriptiva y un disefio de investigacion
aplicada, de enfoque cuantitativo, del cual se tuvo como resultado que la produccion
textil aumentd en un 12.95% desde el momento que se suscribié el TLC con el pais de
China el afio 2010, con un 95% de confianza, y que lleva a concluir que el nivel de

relacion que exista entre las respectivas variables es positiva.

En este caso teniendo en consideracién los respectivos resultados hallados, damos
por aceptada la hipétesis general la cual establece que existe relacion entre la firma
del TLC Peru-China y lo que concierne a la produccién textil-confecciones en Peru
entre los afios 2010 a 2019.

En relacion a ello, la investigacion de los autores Carrasco y de Poblete (2020) en su
libro que lleva el titulo: “Sector Textil: Impacto del TLC Peru — China en el crecimiento
econémico peruano en el periodo entre los afios 2010 — 2018”, quienes en sus
resultados encontraron una relacion positiva en lo que respecta a exportaciones, asi
como de las importaciones entre Peri y China y en lo que concierne al crecimiento
econdmico de nuestro pais, ademas por otro lado respecto a las importaciones textiles,
estas se han dado en mucha menor proporcién, los que en términos cuantitativos
obtuvieron que el crecimiento econémico aumentd en un 0.0599981% en el periodo
2010 — 2018, el cual precisamente es analizado en el contexto de la suscripcion del
TLC Peruy China. Y de esa manera de forma similar la presente investigacion da como
resultado que la relacion del TLC con la produccion textil es positiva, pues esta
aumentd en 12.95% al 95% de confianza y por lo tanto la similitud se explica porque

al crecer la produccidn textil esta también es parte del crecimiento econdémico del pais.
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En el mismo sentido la investigacion realizada por Moreno L. (2018) la cual lleva como
titulo: “Exportacion de productos no tradicionales tras la suscripcion del Tratado de
Libre Comercio Peru — China en los afios 2010 al 20177, en lo que concierne al precio
de exportacion en el sector Textil, se considera como uno de los productos mas
notables el pelo fino de la alpaca tipo cardado, y puntualmente respecto a este
producto nos indica que el crecimiento fue del 184%. Es decir, tanto Moreno como
Cabrera y Poblete coinciden en la relacion positiva del TLC en la exportacién e
importacion, asi como en los productos que no son tradicionales respectivamente.
Ademas de ello Moreno nos expone como resultado que el pelo fino de la alpaca como
parte del valor textil de exportacion medido en toneladas, desde el 2010, afio que se
firm6 el TLC al 2017, crecié en 102%, el cual concuerda con la presente investigacion,
pues se tomo la suma del comercio, es decir del acceso al mercado que incluye
también al mercado chino, en un aumento del 1%, nos permite incrementar en 5.09%
el total de la produccion textil que por lo tanto también abarca la del pelo fino de alpaca,

el cual es similar por los investigado por Moreno.

En la misma linea de similitud de Florian y Cornejo (2020) en su trabajo de
investigacién sobre la “Implicancia del TLC Peru y China en la economia del Pert en
el periodo 2001 al 2018”, tuvo como resultado que, al incrementarse en una unidad la
inversion extranjera, se estaria permitiendo un aumento de 0.400% en el PBI peruano,
es decir existe una relacion positiva, similitud que puede ser explicada porque el
presente trabajo de investigacion considera a la suma del mercado internacional para
medir el acceso a mercados, el cual incluye también el mercado chino y respecto al
crecimiento de la produccién textil es parte y componente del crecimiento del PBI
nacional el cual es sostenido y positivo, ello como consecuencia desde que entrara en

vigencia el Tratado de Libre Comercio.

Finalmente, Pillco y Rojas (2020) en su trabajo de investigacion que lleva el titulo
“Impacto Econdmico del TLC con la China en el Sector Textil Peruano”, en donde se
tiene el resultado que el grado de relacién entre el Tratado de Libre Comercio Pert —

China y el crecimiento del sector textil es determinado por el R2 ajustado de 0,960, es
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decir el grado de relacién significa un 96% entre ambas variables, la cual es positiva,
analisis de resultados que es similar a los obtenidos por esta investigacion la cual
obtuvo que el coeficiente de determinacion ajustado (R2 ajustado) es de 0.8967, es
decir del 90,67%, teniendo en cuenta que el R2 ajustado se hizo uso en la regresion
multiple para poder saber el nivel de relacidon que existe entre las respectivas variables,
las cuales en ambos estudios de investigacion los resultados son similares,
investigaciones que si bien difieren en los periodos pero los resultados similares se
explica también porque pertenecen a datos de las variables sistematizadas entre los
anos1973-2019 en el caso de Pillco y Rojas, y de 1950-2019 en el caso de mi trabajo

de investigacion.

De esta ultima investigacion de Pillco y Rojas es una de las que deja en relieve, pues
sus hallazgos al igual que el trabajo de investigacion que aqui expongo, ademas de la
similitud nos permite poder establecer un alto grado de correlacion positiva que en
resumen se traduce que el acceso a un mercado competitivo como el chino en lugar
de ser una amenaza se ha constituido en una gran oportunidad y un reto para la

produccion textil peruana.
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VI. CONCLUSIONES

Se ha llegado al término del trabajo de investigacion, y en ese sentido se ha llegado a

las conclusiones que se exponer a continuacion:

Respecto a lo que concierte al nivel de relacion que ha tenido el TLC Peru —
China en la produccion textil - confecciones concluimos que existe una
correlacion positiva, significativa al 95% de confianza, adicional a ello se
determind que la serie de produccion manufacturera textil en Perd, tiene un alto

grado de dependencia de la actividad econdmica general del pais.

Respecto al analisis de a la relacion del regimen tributario en la produccion textil-
confecciones se observa que el régimen impositivo tributario tiene una
correlacion significativa, el cual por un 1% hace que la produccién se reduzca
en 3.11%, el cual nos lleva también a la conclusion que al existir mayor presiéon
tributaria fomenta la informalidad, dado que induce a que algunas empresas
reduzcan su produccion y con ello sus ingresos, ocasionando que se vean
obligados a pasar a la informalidad.

En el andlisis del acceso a mercados, se ha concluido que cuando se ha
incrementado el acceso a mercados, entendiéndose como la suma de comercio
de Peru con el resto de paises y su relaciéon en el nivel de produccion textil
peruano es de igual modo ha sido muy significativa, se ha obtenido que en un
1% de aumento tiene una correlacion positiva en 5.09% en la produccion textil-
confecciones. Precisamente desde el afio 2010 hasta el 2019 la correlacién es
bastante elevada la cual llega al 6.60%, es decir la apertura comercial. Con todo
ello nos lleva a concluir que la apertura a los mercados internacionales ha
significado de enorme beneficio llegando a un pico de produccién de
S/2500,000 000, nivel no registrado a nivel histérico al menos desde 1950 hasta
el 2019.

Lo que concierne a la relacién de la cooperacion econémica, es decir cuando

se ha medido la acumulacién del comercio desde el 2010 al 2019 teniendo en
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cuenta no solo los TLC con China sin con distintos paises este tiene una
correlacion positiva en proporcion que en un 1.07% aumenta la produccion textil
en 10.77%. El cual nos lleva a la conclusién que la rabrica de distintos TLC, no
solo con el pais de China, sino también como es el caso de los TLC con
Singapur, Tailandia, Japon, Union Europea, Alianza del Pacifico, etc., ha sido

significativo el impacto y aparte de ello positivo respecto a la produccion textil.

VIl. RECOMENDACIONES
1. Segun los resultados obtenidos respecto a la correlacion del régimen
impositivo tributario, se recomienda que, ante un Tratado de Libre Comercio,
buscar todas las facilidades para evitar el exceso de medidas arancelarias y no
arancelarias, debido que, segun lo estudiado al elevarse el régimen tributario,
genera reduccion en la produccion textil, el cual si bien cada Estado podria
recaudar y al mismo tiempo proteger sus mercados, obliga a los productores a
reducir gastos, ocasionando que en algunos casos se evada impuestos, o ejercer

comercio informal.

2. Se recomienda una mayor inversion mediante una politica en la que se
incentive la innovacion tecnoldgica e innovacion cientifica del sector textil, para
poder elevar la capacidad productiva y de exportacion la cual es marcadamente
menor a la de China, ello debido que usualmente se sostiene que el motivo de la
baja produccion peruana, y el indice negativo de la balanza comercial al TLC
Peru-China, sin embargo el factor tecnoldgico e industrial es el que nos ha venido
rezagando frente a otras economias, cuyo aparato productivo es mucho mas

desarrollado.

3. A raiz de los resultados obtenidos respecto a la enorme correlacién del TLC
entre los paises de Peru y China en lo que concierne a la produccion textil-
confecciones el cual aumenté en un en un 12.95%, por ello se recomienda
mantener la politica de apertura comercial, y no cesar en la busqueda
permanente de nuevos mercados con el objetivo de robustecer cada vez mas

nuestro mercado textil y también nacional, el cual al mismo tiempo significara
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dado la exigencia en calidad y productividad de mercados extranjeros, cada vez

mas diversificar nuestra oferta nacional.

4. La economia China es un mercado estratégico, donde si bien tenemos que
estar alertas y aplicar las herramientas de ser necesario en caso de practicas
desleales respecto a nuestro produccion nacional, finalmente el TLC ha sido
beneficioso, por ello finalmente se recomienda no solo estar vigilantes, sino
también preparar de herramientas y de mayor financiamiento a nuestros
productores nacionales, y también promover cada vez mas los emprendimientos
de los micro y pequefios empresarios, dado que el aumento de los indicadores
de produccion textil se viene originando debido a la apertura comercial, porque
ello no solo implica a la produccion textil, sino también al campo laboral. Por ello
se recomienda implementar politicas que apoyen la formacién de nuevos
emprendimientos textiles, asi mismo implementar politicas de apoyo a la
industrializacion de productor que puedan ser producidos con mayor valor

agregado.

Es necesario la permanente busqueda de la diferenciacibn o llamada
diversificacion en lo que respecta a la oferta que el Peru realiza, en relacién a lo
qgue hace la China, para ello se debe incrementar aquellos sectores que tienen la
capacidad de ofrecer aquellos productos con valor agregado y de esa manera
poder darle satisfaccion a los clientes, cubriendo sus necesidades, un ejemplo de
ello es el sector agricola, para dar un ejemplo sobre ello, se podria potenciar
aquellas politicas que impulsen la industria y la respectiva industrializacion de los

productos que tengan el valor agregado que tanto necesitamos en mayor medida.
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ANEXOS:

Anexo 1

MATRIZ DE CONSISTENCIA

Titulo: Tratado de Libre Comercio Per(-China y su relacién en la produccion del sector textil - confecciones peruano en el periodo
2010-2019

TITULO

FORMULACION DEL PROBLEMA

OBJETIVOS

HIPOTESIS

OPERACIONALIZACION DE
VARIABLES

DISENO METODOLOGICO

“Tratado de Libre
Comercio Peru-Chinay su
influencia en la produccion
del Sector Textil -
Confecciones peruano en
el periodo 2010-2019”

PROBLEMA GENERAL

OBJETIVO GENERAL

HIPOTESIS GENERAL

DIMENSIONES DE LAS VARIABLES

éExiste relacion entre el Tratado
de Libre Comercio Peru-Chinay
la produccidn textil -
confecciones en el Perti en el
periodo 2010 a 2019?

PROBLEMAS ESPECIFICOS

- ¢Existe relacion entre el TLC
Peru-China y la produccidn textil
confecciones en el Perd en el
periodo 2010-2019?

Determinar la relacién que existe
entre el Tratado de Libre
Comercio Peru-Chinay la
produccion textil-confecciones
en el Perd en el periodo 2010 a
2019

OBIETIVOS ESPECIFICOS

Determinar la relacion que existe
entre la firma del TLC Peru-China
y la produccién textil-
confecciones en el Perti en el
periodo 2010 a 2019.

Existe relacion entre la firma del
Tratado de Libre Comercio Peru-
Chinay la produccion textil-
confecciones en el Pert en el
periodo 2010 a 2019

HIPOTESIS ESPECIFICAS

Existe relacion entre la firma del
TLC Peru-China en la produccion
textil-confecciones en el Perud en
el periodo 2010 a 2019.

El régimen arancelario influye en
el nivel de produccion del sector
textil peruano en los afios 2010 a
2019

V1: Tratado de Libre Comercio

D1: Relacion econdmica

D2: Acceso al mercado

D3: Mecanismos de defensa
comercial

ENFOQUE DE INVESTIGACION

DISENO DE INVESTIGACION

NIVEL DE INVESTIGACION

INNSTRUMENTO PARA LA
VARIABLE 1
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- ¢De qué manera el régimen
arancelario limita la produccién
en el sector textil-confecciones
en el Perd en los afios 2010 a
2019?

- ¢En qué medida el acceso a
mercados afecta a la produccién
textil- confecciones en los afios
2010-2019?

-¢En qué medida impacta la
cooperacion econdmica en el
nivel de produccion textil-
confecciones en los afios 2010 -
20197

- Comprobar si el régimen
arancelario tiene relacion en la
produccion del sector textil-
confecciones peruano en los
afios 2010 a 2019.

- Identificar si el acceso a
mercados contribuye afecta al
nivel de produccion del sector
textil peruano en los afios 2010 a
2019.

- Analizar si la cooperacion
econdémica impacta en el nivel
de produccion en el sector textil-
confecciones peruano en los
afios 2010 a 2019.

- El acceso a mercados tiene
relacion con el nivel de
produccién del sector textil-
confecciones peruano en los
anos 2010 a 2019.

- La cooperacidén econdmica
impacta en el nivel de
produccién del sector textil-
confecciones peruano en los
afios 2010 a 2019.

V2: Produccién

D1: Bienesy servicios
D2: Factores de produccion
D3: Productos

NSTRUMENTO PARA LA

VARIABLE 2

POBLACION

MUESTRA

TIPO DE MUESTRA
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Anexo 2: MATRIZ DE OPERACIONALIZACION DE VARIABLES
VARIABLES DEFINICION CONCEPTUAL DEFINICION OPERACIONAL DIMENSIONES INDICADORES ESCALA DE MEDICION
. “TLC constituye un | “Las relaciones econémicas de un pais con el exterior,
Variable 1 acuerdo integral, que | al igual que sucede en el mercado interno, se

Tratado de Libre
Comercio

incluye temas claves de
la relaciébn econdmica
entre las partes. En el

caso del acceso al
mercado de bienes,
aborda aspectos
relacionados con
barreras arancelarias y
no arancelarias,
salvaguardias, normas
de origen, obstaculos
técnicos, medidas

sanitarias y fitosanitarias
y mecanismos de
defensa comercial”.
(Guerrero, 2010, p. 2-5)

concretan al intercambio de bienes, servicios y
capitales, asi como el movimiento de la poblacién en
tanto fuerza de trabajo, y a los efectos que este
intercambio produzca sobre el conjunto de la
economia nacional”. (Gaytan, 2005, p. 12)

Relacidn econémica

- Acuerdos regionales
- Acuerdos
multilaterales

- Numero de acuerdos
regionales existentes

“La OMC define acceso al mercado de bienes se
refiere a las condiciones bajo las cuales los Estados
miembros acuerdan ingresar ciertos bienes en sus
mercados, asi como a las medidas arancelarias y no
arancelarias”. (Poma,2020, p. 34)

Acceso al mercado

- Exportaciones
- Importaciones
- Indice de ventas

- Millones de S/
acumulados en el PBI

“En el comercio internacional, estas herramientas que
castigan conductas llamadas cominmente
«desleales» se conocen como mecanismos de
defensa comercial. Concretamente nos referimos a las
medidas antidumping, los derechos compensatorios y
las salvaguardias. Estas han sido las valvulas de
escape que han permitido a los paises asumir mayores
compromisos en el Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio (GATT por sus siglas en inglés)
y en su sucesor la OMC.” (Guevara y Novak, 2010,
185-186).

Mecanismos de
defensa comercial

- Salvaguardias

- Barreras arancelarias
y no arancelarias

- Subvenciones

- Medidas antidumping

Porcentaje arancelario
Arancel

Ad valorem

Arancel Especifico,

Aranceles Mixtos.

81




ESCALA DE

VARIABLES DEEINICION CONCEPTUAL DEFINICION OPERACIONAL DIMENSIONES INDICADORES MEDICION
_ "La produccion es un proceso A aquellas cosas que tienen la virtud de poder entrar en
Variable 2 de transformacién (gobernado relacion causal con la satisfaccion de las necesidades
por los hombres o en cuya humanas se llaman utilidades (cosas utiles). En la medida _
realizacion tienen interés los que se reconoce esa conexion causal y al mismo tiempo Necesidades
hombres) en el que ciertas se tiene el poder de emplearlas para satisfacer las Consumo Millones de S/ en
cosas (mercancias o servicios) necesidades humanas, se puede hablar de bienes. Bienes PBI
se integran en un proceso (Menger, 1996, p. 30) Satisfaccion
durante el cual pierden su
identidad y caduca su anterior
forma de ser, mientras que
otras cosas (también
Produccién mercancias o bienes) nacen del
proceso. Las primeras se
llaman factores de produccion, “Una mercancia comercializable aisladamente; o sea un B .
las segundas productos". producto intangible que no se toca, no se coge, no se palpa, N - Atencion al cliente
generalmente no se experimenta antes de la compra, pero Servicios

(Elwood, 1983, p. 22)

permite satisfacciones que compensan el dinero invertido
en la realizacion de deseos y necesidades de los clientes”.
Rapahmell,1974, p. 87)

- Preferencias

- Expectativas

Millones de S/ en
PBI

“Los factores de produccion son los insumos que se utilizan
para producir otros bienes o servicios”. (Roldan, 2016, p.16)

Factores de
produccion

- Valoracion de
ventas

- Competitividad
- Cobertura

Produccidn total

de la empresa /

total de factores
utilizados
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Anexo 3. Series histéricas para estimacion

PBI por sectores

Observaciones productivos e F:hina Exportaciones Nivel
} (variable _ ) o
por afio (millones S/ 2007). dummy) Textiles impositivo
Manufactura - Textil
1950 208.873 0 0 16%
1951 229.7232 0 0 16%
1952 242.0775 0 0 16%
1953 273.427 0 0 16%
1954 299.2857 0 0 16%
1955 321.7683 0 0 16%
1956 331.6369 0 0 16%
1957 365.5463 0 0 16%
1958 355.7519 0 0 16%
1959 389.0306 0 0 16%
1960 451.2102 0 0 16%
1961 486.3068 0 0 16%
1962 526.2635 0 0 16%
1963 555.9435 0 0 16%
1964 594.9727 0 0 16%
1965 634.1132 0 0 16%
1966 683.1965 0 0 16%
1967 710.1311 0 0 16%
1968 723.6355 0 0 16%
1969 731.7975 0 0 16%
1970 794.7933 0 1.3 16%
1971 840.0182 0 11 16%
1972 857.4181 0 5.6 16%
1973 913.2165 0 16.4 16%
1974 990.1619 0 27.4 16%
1975 1021.1033 0 12 16%
1976 1058.0549 0 30.9 16%
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1977 1040.1727 0 59 16%

1978 998.2126 0 102.8 16%

1979 1039.5791 0 246.8 16%

1980 1099.1988 0 224 16%

1981 1156.279235 0 234 16%

1982 1093.5967 0 281 16%

1983 895.1488 0 186 16%

1984 946.421 0 257.5 14%

1985 989.0489 0 243.751 11.00%
1986 1143.3107 0 231.949 6.30%
1987 1289.7815 0 255.452 6.00%
1988 1145.2399 0 256.72 10.70%
1989 965.8614 0 344.852 15.00%
1990 909.8404 0 364.347 16.20%
1991 959.6076049 0 392.129 14.70%
1992 943.1191 0 342.994 17.70%
1993 988.4553 0 324.3303292 | 18.00%
1994 1134.630145 0 395.7609561 | 18.00%
1995 1198.77477 0 440.6586476 | 18.00%
1996 1219.810124 0 454.5263511 | 18.00%
1997 1274.943055 0 572.5843788|18.00%
1998 1240.069295 0 533.554091 |18.00%
1999 1222.888968 0 575.4070557 | 18.00%
2000 1290.784971 0 700.680013 |18.00%
2001 1301.985629 0 664.2271607 | 18.00%
2002 1388.425162 0 676.653284 |18.00%
2003 1442.557979 0 823.2535 19.00%
2004 1549.962245 0 1092.378 19.00%
2005 1652.030826 0 1275.1107 |19.00%
2006 1772.117602 0 1472.5702 | 19.00%
2007 1959.1397 0 1736.4664 |19.00%
2008 2127.833425 0 2025.8468 | 19.00%
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2009 1984.924861 0 1495.3792 |19.00%
2010 2198.360448 1 1560.8284 | 19.00%
2011 2386.642597 1 1989.8615 |18.00%
2012 2447.289117 1 2177.0586 | 18.00%
2013 2567.575332 1 1927.9708 |18.00%
2014 2473.965162 1 1800.1976 |18.00%
2015 2437.556667 1 1331.18 18.00%
2016 2403.836478 1 1195.792 18.00%
2017 2399.223026 1 1272.3398 |18.00%
2018 2540.410263 1 1401.9002 |18.00%
2019 2498.169225 1 1354.8879 |18.00%

Fuente y elaboracién: Propia a partir de datos del INEl y BCRP

Anexo 4. Andlisis de raiz unitaria a la produccion textil en niveles

Null Hypothesis: TEXTIL has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: 1 (Automatic - based on SIC, maxlag=11)

t-Statistic  Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic  -0.890563 0.7856

Test critical values:1% level -3.528515
5% level -2.904198
10% level -2.589562

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
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Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TEXTIL)
Method: Least Squares

Date: 09/05/21 Time: 14:20

Sample (adjusted): 1952 2019

Included observations: 69 after adjustments

Coefficien
Variable t Std. Error t-Statistic Prob.
TEXTIL(-1) -0.0144220.016195 -0.890563 0.3764
D(TEXTIL(-1))  0.300711 0.136467 2.203542 0.0311
C 35.31074 21.48142 1.643780 0.1050
28.3368
R-squared 0.071711  Mean dependentvar8
Adjusted R- 89.2552
squared 0.043581  S.D. dependentvar 1
11.8188
S.E. of regression 87.28862  Akaike infocriterion 2
11.9159

Sum squaredresid 502874.0  Schwarz criterion 6
Hannan-Quinn 11.8573

Log likelihood -404.7494 criter. 6
1.72682
F-statistic 2.549286  Durbin-Watson stat 4

Prob(F-statistic) 0.085811
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Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEI y BCRP
Anexo 5. Analisis de raiz unitaria a la produccion textil en diferencias

Null Hypothesis: D(TEXTIL) has a unit root
Exogenous: Constant
Lag Length: O (Automatic - based on SIC, maxlag=11)

t-Statistic Prob.*

Augmented Dickey-Fuller test statistic -5.388838 0.0000
Test critical values: 1% level -3.528515

5% level -2.904198

10% level -2.589562

*MacKinnon (1996) one-sided p-values.
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Augmented Dickey-Fuller Test Equation
Dependent Variable: D(TEXTIL,2)
Method: Least Squares

Date: 09/05/21 Time: 14:21

Sample (adjusted): 1952 2019

Included observations: 69 after adjustments

Variable Coefficient Std. Error  t-Statistic  Prob.
D(TEXTIL(-1)) -0.721686 0.133922 -5.388838 0.0000

C 19.10292 11.39415 1.676555 0.0983
R-squared 0.302371 Mean dependentvar -4.841327

Adjusted R-squared 0.291959 S.D. dependentvar  103.5754
S.E. of regression  87.15374 Akaike infocriterion  11.80178
Sum squaredresid 508916.9 Schwarz criterion 11.86654
Log likelihood -405.1615  Hannan-Quinn criter. 11.82747
F-statistic 29.03957 Durbin-Watson stat  1.699780
Prob(F-statistic) 0.000001

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEI y BCRP
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Anexo 6. Analisis de la correlacién de produccion textil y TLC

Cointegration Test - Engle-Granger

Specification: LOG(Produccion Textil) Trato Libre Comercio Peru

China ConstanteTendencia

Cointegrating equation deterministics: C @ TREND

Null hypothesis: Series are not cointegrated

Automatic lag specification (lag=1 based on Schwarz Info Criterion,

maxlag=11)

Value Prob.*
Engle-Granger tau-statistic -2.276311 0.6518
Engle-Granger z-statistic -9.398388 0.6718
*MacKinnon (1996) p-values.
Intermediate Results:
Rho - 1 -0.088324
Rho S.E. 0.038801
Residual variance 0.003837
Long-run residual variance 0.009125
Number of lags 1
Number of observations 69
Number of stochastic trends** 2

*Number of stochastic trends in asymptotic distribution.

Engle-Granger Test Equation:
Dependent Variable: D(RESID)

Method: Least Squares
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Date: 09/05/21 Time: 14:13
Sample (adjusted): 1952 2019
Included observations: 69 after adjustments

Variable Coefficient  Std. Error t-Statistic Prob.
RESID(-1) -0.088324  0.038801 -2.276311 0.0260
D(RESID(-1)) 0.351554 0.115414 3.046032 0.0033
R-squared 0.172056 Mean dependentvar 0.002598
Adjusted R-squared 0.159699 S.D. dependentvar 0.067573
S.E. of regression 0.061943 Akaike infocriterion -2.696649
Sum squaredresid 0.257074 Schwarz criterion -2.631893
Log likelihood 95.03441 Hannan-Quinn criter. -2.670958
Durbin-Watson stat 1.794960

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEl y BCRP
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Anexo 7. Analisis de descomposicidén de varianza de produccioén textil y TLC

Coefficient Variance Decomposition
Sample: 1950 2019

Included observations: 61

Eigenvalues 0.007255 0.001048 -2.60E-22
Condition -3.59E-20 -2.48E-19 1.000000
VarianceDecompositionPr
oportions

Associated Eigenvalue
Variable 1 2 3
TLC 0.827385 0.172615 -1.52E-23
C 0.908973 0.091027 -1.16E-23
@TREND 0.998792 0.001208 -8.60E-17

Eigenvectors

Associated Eigenvalue

Variable 1 2 3

TLC -0.639596 -0.768575 0.014490
C -0.768440 0.639757 0.014490
@TREND 0.020406 0.001867 0.999790

Fuente y elaboracion:

Propia a partir de datos del INEl y BCRP
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Anexo 8. Analisis de residuos de estimacion de produccion textil y TLC

12

Series: Residuals
10 Sample 1950 2019
I Observations 70

Mean -2.33e-18
Median 1.39e-16
l__qj Maximum 0.241225
Minimum -0.375495
Std. Dev. 0.136612
44 Skewness -0.205977
Kurtosis 2.757249

2 |
Jarque-Bera 0.581111
0 Probability 0.747848

-0.4

Anexo 9. Andlisis de cambio de tendencia de produccion textil y TLC Pera China

3,500

3,000

2,500 |

2,000

1,500

1,000 -

500 |

0

50 55 60 65 70 75 80 8 9 9 00 05 10 15

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEI y BCRP
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Anexo 10. Andlisis de matriz de correlaciones de estimadores anuales

Afos 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 | 2015 | 2016 | 2017 | 2018 | 2019 |Constante
2010 |0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2011 |0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2012 |0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2013 |0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2014 |0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2015 |0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2016 |0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2017 0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2018 |0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
2019 |0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299
Constante|0.02299|0.02299|0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299(0.02299|0.02299|0.02299| 0.02299

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEl y BCRP
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Anexo 11. Andlisis de intervalos confidenciales de estimadores anuales

Coefficient Confidence Intervals

Sample: 1950 2019

Included observations: 71

95% ClI

Variable Coefficient Low High

Ano 2010 0.976440 0.673008 1.279873
Afo 2011 1.058616 0.755183 1.362048
Afo 2012 1.083709 0.780277 1.387142
Afio 2013 1.131690 0.828258 1.435123
Ano 2014 1.094551 0.791118 1.397983
Ano 2015 1.079724 0.776292 1.383157
Ano 2016 1.065794 0.762362 1.369227
Ano 2017 1.063873 0.760441 1.367306
Afo 2018 1.121054 0.817621 1.424486
Ao 2019 1.104286 0.800854 1.407719
Constante 6.719027 6.415594 7.022459

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEI y BCRP
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Anexo 12. Analisis de residuos de estimacion sobre cooperacion

12

10

-1.5

Series: Residuals
Sample 1950 2019
Observations 70

Mean -8.22e-16
Median 0.056199
Maximum 0.989614
Minimum -1.519377
Std. Dev. 0.641699
Skewness -0.504100
Kurtosis 2.757936
Jarque-Bera  3.135596
Probability 0.208504

-1.0 -0.5 0.0 0.5 1.0

Fuente y elaboracién: Propia a partir de datos del INEl y BCRP

Anexo 13. Analisis de matriz de correlaciones sobre variables independientes

cooperacion

Log (Apertura

comercial) Ano >= 2010 Constante
Log (Apertura
comercial) 2.35E-05 -9.22E-05 -7.72E-05
Afo >= 2010  -9.22E-05 0.001473 -0.000720
C -7.72E-05 -0.000720 0.001263

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEI y BCRP
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Anexo 14. Analisis de correlacion en series de cooperacion

Cointegration Test - Engle-Granger

Date: 09/05/21 Time: 19:53

Equation: EQ03_EXPO

Specification: LOG(TEXTIL) LOG(EXPO) @YEAR>=2010 C
Cointegrating equation deterministics: C

Null hypothesis: Series are not cointegrated

Automatic lag specification (lag=0 based on Schwarz Info
Criterion,

maxlag=11)

Value Prob.*

Engle-Granger tau-statistic  -3.100286 0.2226
Engle-Granger z-statistic -11.95007 0.4507

*MacKinnon (1996) p-values.

Intermediate Results:

Rho - 1 -0.170715
Rho S.E. 0.055064
Residual variance 0.013771
Long-run residual variance  0.013771
Number of lags 0
Number of observations 70

Number of stochastic
trends** 3

*Number of stochastic trends in asymptotic distribution.

Engle-Granger Test Equation:
Dependent Variable: D(RESID)
Method: Least Squares

Date: 09/05/21 Time: 19:53
Sample (adjusted): 1951 2020
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Included observations: 70 after adjustments

Coefficien

Variable t Std. Error t-Statistic Prob.

RESID(-1) -0.1707150.055064 -3.100286 0.0028
0.00873

R-squared 0.117917 Mean dependentvar4

Adjusted R- 0.12494

squared 0.117917  S.D. dependentvar 5
1.43316

S.E. of regression 0.117348  Akaike infocriterion 6

1.40104

Sum squaredresid 0.950165  Schwarz criterion 5

Hannan-Quinn 1.42040

Log likelihood 51.16081 criter. 7
Durbin-Watson
stat 1.721173

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEl y BCRP
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Anexo 15. Analisis de cambios de tendencia en niveles de cooperacion

4,500

4,000
3,500 |
3,000
2,500
2,000
1,500

1,000

500 |

0

LA L I I L L B L L L L I L L B B L B
50 55 60 65 70 75 80 8 90 95 00 O5 10 15 20

| — Manufacturatextil ———-- +2S.E. |

Fuente y elaboracién: Propia a partir de datos del INEl y BCRP

Anexo 16. Analisis de residuos en estimacion de cooperacion

16
Series: Residuals
14 - Sample 1950 2019
Observations 70
12
10 | Mean 4.12e-16
Median -0.005626
8 | Maximum 0.507559
Minimum -0.588670
6 Std. Dev. 0.217189
Skewness 0.283049
4 Kurtosis 3.659478
21 Jarque-Bera  2.140237
o Probability 0.342968

-0.6 -0.4 -0.2 0.0 0.2 0.4

Fuente y elaboracion: Propia a partir de datos del INEl y BCRP
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