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RESUMEN

La presente investigacion tuvo como objetivo principal analizar los factores que
influyen en la rentabilidad basada en la enajenacibn de productos
hidrobioldgicos en la empresa pesquera J&N EIRL 2014-2018, es de enfoque
cuantitativo, de tipo descriptivo, disefio no experimental-transversal, tuvo como
instrumentos de medicion el cuestionario y la guia de andlisis de documentos. El
estudio concluye que los factores de rentabilidad influyen para el control de sus
inversiones y desarrollo de actividades, muestran que la oferta y la demanda
como determinantes en la rentabilidad, hacen que la empresa sea rentable en
ciertos afios debido a que no puede serlo siempre por las variaciones del
ecosistema marino, el capital de la empresa es recuperable en un porcentaje del
20% a 30%, y que las ventas por enajenacion anual estan entre 50,000.00
unidades monetarias a 100,000.00 unidades monetarias. Se recomienda a la
empresa desarrollar talleres practicos de incursion por lo menos de 2 horas a la
semana para lograr que todas las asociaciones de la zona Parachique trabajen
juntos en concientizar este trabajo de la venta de concha de abanico y logren
formarse cooperativas que permitan ascender como productores y

exportadores.

Palabras clave: Rentabilidad, enajenacién, inversion, productos

hidrobioldgicos, bivalvos .
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ABSTRACT

The present investigation had as main objective to analyze the factors that
influence the profitability based on the sale of hydrobiological products in the
fishing company J&N EIRL 2014-2018, it is of a quantitative approach, of a
descriptive type, non-experimental-transversal design, had as instruments
measurement questionnaire and document analysis guide. The study concludes
that profitability factors influence the control of their investments and development
of activities, show that supply and demand as determinants of profitability, make
the company profitable in certain years because it cannot always be so for the
variations of the marine ecosystem, the capital of the company is recoverable in a
percentage of 20% to 30%, and that the sales by annual alienation are between
50,000.00 monetary units to 100,000.00 monetary units. It is recommended that
the company develop practical incursion workshops for at least 2 hours a week to
ensure that all the associations in the Parachique area work together to raise
awareness about this work of selling scallops and to form cooperatives that allow

promotion as producers and exporters.

Keywords: Profitability, disposal, investment, hydrobiological products, bivalves
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INTRODUCCION

Europa es uno de los primeros mercados en el mundo para la concha de
abanico producida en el Pertu. El 80% de la oferta exportable proviene de la
bahia de Sechura y de Ica. Las importaciones de concha de abanico
congeladas por la Unién Europea, estan cotizadas en millones de dolares,
siendo sus porcentajes de los afios 2014, 454 US$; 2015, 425 USS$; 2016, 454
US$; 2017, 425 US$; y 2018, 351 US$; con el total importado en el afio 2018 de
24, 000 toneladas. Como mercados principales de importacién en Europa del
2018 esta Francia con 74% obtenido en América del Sur Peru (20%) y Argentina
(20%), en América del Norte Canada (18%), y Estados Unidos a Paises Bajos
con el 85% de importacion, Estados Unidos (45%) y Japon (40%), Espafa con
75%, Bélgica con 94%, ltalia con 79%, Reino Unido 91%; los paises
importadores tienen en cuenta que sean productos con buena relacién
precio/calidad. Estos se comercializan enteros, congelados, listos para consumo

(Subdireccién de Inteligencia y Prospectiva Comercial- PromPeru, 2018).

La maricultura es la rama de la acuicultura que cultiva pequefios organismos
marinos que viene desarrollando al pais afio tras afo; asi el 2015 fue un afio muy
productivo, con precios garantizados, en 2016 se dio una reduccion de
produccion del 29.90%, en 2017 se generd una pérdida ocasionada por el
Fendmeno de El Nifio, para el 2018 hubo un aumento del 56% en la produccién
segun el Ministerio de la Produccion que alcanzé los 73.9 millones de soles, por
lo que para este 2019 se prevé lograr una cifra similar a la de 2013 que oscil6
entre 12 y 15 millones de mallas de concha de abanico. De este destino de
produccion se encontraron los problemas y aquellos retos que se han logrado
distinguir, los cuales son: la falta recurrente de semilla de los diferentes bancos
naturales ocasionados por la mortandad provenientes de los fendmenos
naturales (2015) ocasionando que varias de las zonas que son destinadas para
el cultivo no es estén activas; hatcheries insuficientes que no permiten proveer
con semilla a los productos formales, ocasionando limites de siembra; ademas
se requiere de un adecuado control de mortalidades de larvas debido a

infecciones bacterianas (De la Fuente & Faundez, 2019).



También la falta de permiso a las asociaciones para el cultivo (informalidad) y
otras que se estan realizando al proceso de adecuacion (32. Disposicion
Complementaria Transitoria del D. S. 003-2016-PRODUCE). Disminucion de los
costos de implementacion de tecnologia de cultivo que facilita el incremento de la
produccion, e instancias de aprendizaje tecnologico demasiado débil, con escasa
oferta de servicios técnicos y profesionales de alta calidad (Ramirez, Sandoval, &
Vicente, 2018). Con los afios la produccion muestra una baja de precios a raiz de
la informalidad y sobreproduccion, ademas del aumento de inversionistas que
soslayan al maricultor, invadiendo parte de sus areas para encargarse de la
crianza y produccion, dejandolo con minimos precios de venta causando su baja.
La Empresa Pesquera Acuicola y Servicios Generales J&N E.I.LR.L, con RUC
20530100597, domiciliada en la Ciudad del Pescador Piura-Sechura, esta
dedicada a la compra-venta de concha de abanico, y dispone de un area
acuicola en la zona de Parachique, dividida en 3 corrales, en los que se siembra

con diversas cantidades de inversion.

El negocio de la maricultura atraviesa por cambios drasticos en el precio de la
unidad minima de venta, denominada, malla de concha; por ejemplo, en el 2018
se ofertd a S/ 80, y en la actualidad se encuentra entre S/15 o S/20, este cambio
se debe a la informalidad y sobreproduccion, y a los nuevos inversionistas,
haciendo que se infle la oferta. Por ello la presente investigacion analizara la
rentabilidad, basada en la enajenacion de entre 2015 a 2019. Como posibles
soluciones a la problematica con los inversionistas es formar frentes de defensa
para impedir convenios con los pequefios maricultores, y asi evitar que se
apoderen de sus propiedades, provocando menores ingresos; y por parte de los
productores hacer respectivas coordinaciones con PromPeru y Produce para que
asistan a ferias internacionales que permitan promocionar su producto
(Promperu, 2018).

Ademas, para el desarrollo de la investigacibn ante la problematica se ha
formulado la siguiente pregunta general: ¢Cuéles son los factores que
determinan la rentabilidad basada en la enajenacion de productos

hidrobiol6gicos J&N EIRL Sechura, 2014-2018?, acompafiado de los siguientes



problemas especificos: ¢ Como la oferta de productos hidrobiolégicos determina la
rentabilidad sobre los activos de J&N EIRL?, ¢ COmo la demanda de productos
hidrobiologicos determina la Rentabilidad sobre las ventas de J&N EIRL? y
¢, Como el costo/beneficio de productos hidrobiolégicos determina la rentabilidad
sobre la inversion de J&N EIRL? Del mismo modo, esta estudio es conveniente
ya que se dard a conocer sobre la enajenacion de productos hidrobiol6gicos y
qué tan rentable puede ser, cuanto les demandara invertir en producir y
comercializarla, qué tanto puede mejorar la economia de los empresarios, ya que
por la demanda en los mercados internacionales hace falta tener conocimiento
sobre evaluaciones porcentuales de venta y sus politicas, y de cultura tributaria,

y qué tan importante es ser una empresa formal.

Por tanto, los beneficiarios de este estudio son las grandes, medianas y
pequefias empresas del rubro, pues dara a conocer el andlisis de los factores de
la rentabilidad que les serviran para la toma de decisiones. La relevancia de la
investigacién permite que empresarios del rubro y los que no que deseen hacerlo
sepan los beneficios y riesgos que toma realizarlo. Este trabajo, igualmente,
puede servir para un futuro estudio, ya que lo planteado tiene criterios
relacionados con las variables; ademas, se relaciona con bases tedricas que
permiten actualizar el conocimiento sobre este negocio, y asi ser de gran aporte
para las ya establecidas y futuras empresas; la presente investigacion no cuenta
con hipaétesis, en la investigacidon cuantitativa no todas formularan hipotesis salvo

gue se tenga que pronosticar una cifra (Roberto, Fernandez, & Baptista, 2010).

Por otra parte, el estudio se desarrolld bajo un objetivo general, con sus objetivos
especificos, siendo el general analizar los factores que determinan la rentabilidad
basado en la enajenacion de productos hidrobioldgicos J&N EIRL Sechura,
2014-2018, y sus especificos definir la oferta de productos hidrobiolégicos y su
determinacion en la rentabilidad sobre los activos de J&N EIRL, detallar la
demanda de productos hidrobiolégicos y su determinacion en la rentabilidad
sobre las ventas de J&N EIRL, e identificar el costo/beneficio de productos
hidrobiol6gicos y su determinacién en la rentabilidad sobre la inversion de J&N
EIRL.



Il. MARCO TEORICO

De los antecedentes encontrados, en el ambito internacional se tiene el aporte
de Zaldivar (2014), con su tesis de la Universidad Nacional Autonoma de
México, denominada “Andlisis de la rentabilidad financiera de los fondos de
pensiones en México”. Su objetivo general es evaluar el método de constitucion
de los fondos de pension, asi como su inversion y conocer mecanismos que
permitan desarrollar mejores rendimientos al mercado financiero. La conclusion
principal es que el rendimiento neto se encuentra debajo de las expectativas de
los pensionados, y si fueran fondos privados estaria buscando una alta

rentabilidad con un minimo de riesgo.

Carrién (2015), de la Universidad Técnica de Machala, con su investigacion
“Analisis financiero de la rentabilidad y de sus aportes al rendimiento sobre la
inversion de las ventas al contado y crédito”. Su objetivo principal es realizar el
andlisis financiero a través del calculo del rendimiento de la inversion de las
ventas para visualizar el efecto en la situacion financiera. Concluye que toda
entidad debe tener en cuenta que siempre es mejor realizar un analisis

financiero para asi poder compararse con su competencia.

Zurita (2016), de la Universidad Catélica de Santiago de Guayaquil, con su
investigacion “Metodologia para el cambio de matriz de produccién aplicado a
los pescadores artesanales”, propone como objetivo general establecer una
metodologia para el cambio de la matriz de produccion a un nivel micro aplicado
al pescador artesanal. Metodologicamente, corresponde a un enfoque
propositivo, ya que sefala estrategias para aprovechar las actuales condiciones
del sector pesca. Como conclusion fundamental se establece que en la
actualidad las posibilidades de rentabilidad para los pescadores artesanales son

escasas y poco atractivas.

Mayra (2016) con su tesis “Rentabilidad del cultivo de tilapia (Oreochromis
Niloticus) en el sur de los Estados de México”, Universidad Autonoma del Estado
de México, es de tipo descriptivo- aplicativo. Su objetivo general es determinar

la rentabilidad de la produccién de tilapia en los productores de la region sur del



Estado de México. Se concluye que la falta de tilapia y su demanda por ella,

crea la oportunidad de un crecimiento de este cultivo.

Ahora, en el rubro nacional, Palacios (2018) con su tesis “Caracterizacion de la
capacitacion y rentabilidad de las mypes del sector comercio rubro compra y
venta de productos hidrobiolégicos en Villa Puerto Pizarro, 2018”, de la
Universidad Catdlica los Angeles Chimbote. Sefiala como objetivo general
determinar las caracteristicas de la capacitacion y rentabilidad de las mypes del
sector comercio, rubro compra-venta de productos hidrobiologicos en Villa
Puerto Pizarro. Y establece como conclusion que el desempefio laboral de los
trabajadores mediante la capacitacion pueden adquirir nuevos conocimientos y

mejorar sus habilidades en la empresa.

Se observa, ademas, el aporte de Dioses (2018), con su tesis “Caracterizacion
del financiamiento y rentabilidad de las mypes, sector comercio de recursos
hidrobiologicos, concha negra (Anadara Tuberculosa) provincia de Zarumilla,
region Tumbes afio 2018, de la Universidad Catdlica los Angeles de Chimbote.
El objetivo fundamental es especificar las principales caracteristicas del
financiamiento y la rentabilidad de las mypes que se dedican a la
comercializacién de la concha negra (Anadara Tuberculosa) en Zarumilla. El
estudio es de tipo descriptivo sin experimento. Establece como conclusion
principal que el 90% (18) comerciantes no obtuvieron crédito con entidades
financieras, el 10% (2) invirtio el crédito en compra de productos (conchas
negras), el 85% (17) sefiala que la rentabilidad de su mype es de 15%-19%, y el
15% (3) sefala que su rentabilidad es de 10%-14%.

A nivel regional destaca Miranda (2017), con la tesis “Analisis de la Rentabilidad
en proceso de productos hidrobiolégicos empanizados, en una empresa
pesquera del distrito de Paita-2017”, Universidad César Vallejo. El objetivo
general es determinar la rentabilidad de producir empanizado de productos
hidrobioldgicos. La investigacion es de tipo no experimental. Como conclusion
se tiene que los margenes de rentabilidad son aceptables en el proyecto, el Valor
Actual Neto (VAN), y se obtiene un beneficio neto de $2, 760,381.05, y la Tasa
Interna de Retorno (TIR) genera un 76.23% de rentabilidad.



Asi mismo, se destaca el aporte regional de Chu (2016), Universidad de Piura,
tesis denominada “Pesca industrial: harina y aceite de pescado en el Perd”. En
ella sefiala como objetivo principal caracterizar el estado situacional del proceso
de produccion de aceite y harina de pescado en Peru. El estudio concluye
fundamentalmente la posibilidad de optimizar los niveles de rentabilidad: a) Las
industrias demandantes otorgan importantes dividendos al sector; b) Las

plantas de transformacion otorgan importantes ganancias al sector.

Asi mismo, a nivel local se tiene a Sanchez (2017) con su tesis “Analisis
sectorial de la cadena de valor, bajo el enfoque valué links, para la concha de
abanico en la Bahia de Sechura”, Universidad Nacional Agraria la Molina, que
es de tipo descriptivo. El objetivo general es analizar sectorialmente la cadena
de valor de la concha de abanico. La conclusion principal es que para el Peru es
favorable la produccion de concha de abanico ya que es un creciente mercado,
ademas de que la Bahia de Sechura esta en 6ptimas condiciones ambientales.

La presente investigacion se fundamenta en dos variables, y a su vez en las
siguientes teorias: Para los efectos de esta Ley, se entiende por enajenacién “la
venta, permuta, cesion definitiva, expropiacion, aporte a sociedades y, en
general, aquellos actos de disposicion por el que se transmita el dominio a titulo
oneroso” (Ley del Impuesto a la Renta 2004, art. 5), VER ANEXO N°06
(Hernandez, 2013). La investigacion estd basada en los productos
hidrobiol6gicos de los cuales se centra especificamente en la concha de
abanico, Argopecten purpuratus, taxonémicamente esta en el rubro del género
Argopecten, familia Pectinidae, Ostreoida, clase Bivalvia. Este molusco bivalvo
filtrador, estd compuesto en su parte blanda por una génada de coloracion
naranja con crema (coral), un musculo abductor de color blanco (tallo), dos
mantos de color marrén y visceras, siendo este la parte mas comercial el tallo y
coral (VER ANEXO N°08). El tratamiento de la concha de abanico se basa en
dos sistemas: fondo o suspendido. En corrales artesanales se desarrolla el
cultivo de fondo considerandose las fases de siembra, faena y cosecha o
extraccién, y para las fases de cultivo suspendido se hace mediante captacion
de semilla, cultivo intermedio (3 a 6 meses) y engorde (6 meses hasta que
consigan 5 a 8 cm), finalizando en la cosecha (VER ANEXO N°07).



Al momento de la cosecha se procedera a realizar evaluaciones y monitoreos
diarios, luego de hallar los indices gonadicos o madurez sexual con un valor
mayor de 15, realizandose el rol de cosecha iniciando por los indices mas altos
(Sanchez, 2017). Por esta razon, los recursos hidrobiolégicos, son recursos
renovables ya que pueden autorrenovarse por resiliencia. Asi, la enajenacion de
estos productos para la investigacion, se hace con el fin de saber qué tan
rentable puede ser, afiadido a eso que es un marisco muy solicitado en los

paises internaciones como Francia, Espafay EE. UU.

Este concepto esta basado bajo las siguientes dimensiones las cuales nos
permitiran una medicién exacta de nuestro proyecto de investigacion: La oferta
es un fendbmeno reciproco a la demanda. La oferta ser4 determinada por
distintas cantidades que los productores estaran dispuestos a ofertar en el
mercado, en un determinado periodo dado (Avila, 2006). De esta forma, la oferta
es la cantidad de bienes y servicios que una entidad oferta a precio de mercado,
considerando los precios de insumos y de la tecnologia a requerir (Ruiz, 2001).
Por ello, actualmente la oferta de productos hidrobiologicos es alta en el sector
maricultura, ya que las plantas procesadores, inversionistas y los laboratorios
de crianza de concha de abanico son los que provocan excesiva produccion, por
lo que la demanda es pequefa y la necesidad de ofrecerlo al consumidor es

mayor, ya que esperan recuperar su capital.

Se hablara de la variable oferta y sus indicadores, tales como: calidad del
producto, uno de los fendmenos estudiados es la inferencia calidad-precio, por
el cual los consumidores utilizan con frecuencia el precio de venta como un
indicador de la calidad del producto. Los productos de alto precio son de calidad
superior que los que no, inferir en la informacién particular sobre la calidad o el
desempeiio ya anticipa al beneficio, para asi pronosticar si tal producto podra

atender las expectativas de las personas (Vargas, 2019).

Otra de las dimensiones es el mercado; entendido como la coincidencia de la
oferta y la demanda, las mismas que toman parte de la formacién o el lugar
donde se realizan las transacciones que se concentran en las operaciones
comerciales (Horna, 2020). El punto de equilibrio es la cantidad de produccién

vendida donde el total de ingresos es igual al total de costos, es decir, la



rentabilidad operativa es cero. A todos los gerentes les interesa saber el punto
de equilibrio para que asi se eviten pérdidas operativas. El punto de equilibrio
indicara las cantidades que se deben vender en produccién para asi evitar una
pérdida (Kleinberg, Paltsev, Ebinger, Hobbs, & Boersma, 2017). La demanda
implica que habiendo un cambio porcentual en los precios (ya sea el alza o la
baja) esta se traducira en la variacion de la cantidad demandada en sentido

opuesto en igual magnitud (Escribano, Alcaraz & Fuentes, 2014).

La demanda de cada bien se encuentra en funcion del precio, del ingreso del
comprador, de precios de bienes sustitutos y complementarios y de cada gusto
(Vazquez & Martinez, 2015). Actualmente, la concha de abanico tiene una
demanda muy baja, ya que el mercado europeo no tiene necesidad de importar
este recurso, siendo una preocupacion para el productor al no poder vender su
producto en la temporada prevista. En referencia a los indicadores de la
demanda encontramos el nivel de precio, el cual evalla los precios de los
productores, el comprador tomara como referencia una zona que estara incluida
de precios aceptables para un margen de alta calidad del producto o servicio,
conformando, por tanto, un grupo de precios que se esté dispuesto a pagar
(Enrique & Rosa, 2008).

Otro indicador es la exportacion, es decir, la salida de un bien de un pais con un
destino en otro. También es considerada como la salida de mercancias de un
territorio aduanero nacional para una nacién extranjera o puede ser hacia una
zona franca industrial de bienes o servicios, permaneciendo en ella
definitivamente (Zamudio, Morales & Vera, 2014). Ademas de la inflacion, que es
al aumento general de los precios. Esto quiere decir, gue aumentan los precios
de todos los bienes y los sueldos, aunque estos menores que aquellos. Es
donde los agentes econdémicos percibiran la inflacion y sus respectivos costos
(Schettino, 2002). También se observa que el Costo-Beneficio (ACB),
encargado de crear aquel marco para valorar en el tiempo, el costo de una
medida es mayor en relacion a los rendimientos procedentes de la misma. El
costo-beneficio nos ayudara a pronosticar mejores decisiones en términos
econdémicos para un proyecto especifico (Jacome & Carvache, 2017). Este

analisis proviene de la conjuncion de varias técnicas de gerencia y de finanzas



con los campos de las ciencias sociales, que estan presentados tanto en los
costos como en los beneficios, representados en medicion estandar
—monetarias— y de esta forma se logre comprar directamente (Aguilera, 2017).
Para la investigacion se espera determinar los costos-beneficios que tiene la
enajenacion de concha de abanico en el tiempo de espera que tienen los
maricultores al momento de su inversion, ya que lo hacen de 8 meses a 1 afio.
Se define el siguiente indicador, beneficio bruto, que es el resultado que
obtendra por la multiplicacién del margen unitario por el volumen (v) vendido en

un periodo de tiempo de un afio generalmente (Tamuleviciene, 2016).

Otra variable es la rentabilidad, definida como la capacidad del ente para
alcanzar un excedente, rigiéndose por las inversiones realizadas. También es el
resultado obtenido de actividades, ya sean de transformacién, produccion o de
intercambio (Daza, 2016). La rentabilidad mide el rendimiento que producen los
capitales invertidos en un determinado periodo e implica analizar el beneficio que
genera con el capital invertido (Pérez & Gardey, 2015). La rentabilidad mide la
efectividad con la que se administra la entidad, es decir, la capacidad para
convertir las ventas en utilidades (Delgado, 2016). La rentabilidad tiene una
medicién a través del ROI, que permite determinar un beneficio bruto antes de
los impuestos y el activo total, método empleado en este estudio para llegar a la
exactitud correcta y analisis de la capacidad de generar resultados producto de
las ventas. La rentabilidad es el conjunto de activos utilizados en el desarrollo
de la actividad de una empresa (Return Over Assets o0 ROA), denominandose
asi para este caso, rentabilidad econdmica. Ya que existen diversas maneras de

operacionalizar dichos conceptos (Oliveros & Pinto, 2014).

También relaciona rentabilidad esperada y la inversion esperada de una
empresa, ademas esta relacionada positivamente con el promedio de retorno,
se espera considerablemente una relacion positiva para la inversion y el
rendimiento (Veras, Faff & de Souza, 2017). Cabe mencionar el siguiente
indicador, el Rendimiento del Activo Total (ROA, siglas en inglés de Return On
Assets). Es decir, con este valor indicamos cuanto dinero puede llegar a obtener

con los activos que utilice (Alastre, 2014). La tasa de retorno sobre los activos



(ROA) es el comportamiento en el tiempo del retorno de los activos los cuales se
pueden utilizar para generar interpretaciones muy acertadas sobre las tendencias

de venta para diversos sectores (De la Hoz, Fontalvo, & Morelos, 2014).

Para calcular el indice de rentabilidad sobre las ventas, la utilidad neta se divide
por el valor de las ventas y su resultado se expresa en porcentaje. Permite,
ademas, comparar las metas planteadas o las expectativas de todos los
accionistas, ademas de ofrecernos informacion objetiva y agil para poder hallar
resultados sobre la gestion operativa del ente (Tamuleviciene, 2016). Se mide la
rentabilidad de la venta calculando el indice conocido como resultado neto sobre

ventas, y asi obtener un primer indicador de la operacion.

Agregamos que la rentabilidad sobre la inversién (ROI) o sobre el patrimonio
(ROE), verifica como evolucionan las ganancias en las entidades, las cuales
usan medidas basicas como la evolucion de utilidad neta o de utilidad operativa
(Ledn, 2007). Varios de los gastos son fijjos y no se pueden disminuir, sin
embargo, hay otros que no se pueden desaparecer, pero si controlar, y uno de
ellos son los gastos por operatividad (Lucas & Suérez, 2019). Por otro lado, se
define el indicador de la rentabilidad financiera conocida como (ROE), el cual
mide la relacién entre los beneficios netos y los capitales propios (Sanchez,
1994). Motivo por el cual se concluye a la pregunta sobre la veracidad de estos
indicadores, los cuales permiten medir el valor financiero. Esta interrogante se
soluciona con los flujos de caja de inversiones, el VAN es la ganancia que va por
encima del costo desembolsado e incluso del costo de los fondos que fueron
financiados para la inversion. Ademas, se ha observado que el ROI sera el
indicador que nos permitira hallar un resultado positivo o negativo sobre el
analisis de rentabilidad de este estudio, ademas de hallar puntos especificos
gue ayuden a la mejora de inversién, como cuanto seria lo necesario como para

evitar pérdidas mayores o0 ademas lograr ganancias maximas.
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lIl. METODOLOGIA

3.1. Tipo y disefio de la investigacion

3.1.1 Tipo de investigacion
El método utilizado en la investigacion fue de tipo descriptiva ya que busca
especificar las propiedades, caracteristicas y perfiles de personas, grupos,

etc., sometidos a analisis (Herndndez, Fernandez, & Baptista, 2014).

3.1.2 Disefio de investigacion
Fue de disefio no experimental porque no se manipularon variables, y de
corte transversal, ya que trabajé hechos histéricos. Se expresa bajo el

siguiente esquema:

Doénde:

M: constituida por 38 asociaciones de maricultores zona Parachique
O: Representa la informacion obtenida de las variables enajenacion de

productos hidrobiologicos y rentabilidad.

3.2. Operacionalizacion de variables

3.2.1 Variable independiente

Enajenacién de productos hidrobiolégicos: se entiende por enajenacion la
venta, permuta, cesion definitiva, expropiacion, aporte a sociedades y, en
general, todo acto de disposicion por el que se transmita el dominio a titulo

oneroso (Ley del Impuesto a la Renta, 2004, art. 5).
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Productos hidrobiolégicos son las especies marinas que pasan su vida en
un ambiente acuético los cuales se enajenan por el hombre para obtener

recursos econdmicos.

3.2.2 Variable independiente

La rentabilidad: es la capacidad de la entidad para alcanzar un excedente,

rigiendose de las inversiones realizadas (Daza, 2016).
3.3. Poblacion, muestra'y muestreo

3.3.1 Poblacion
Define la poblacién como el conjunto de todos aquellos elementos de una

forma particular y su conocimiento es de interés (Rius & Warnberg, 2014).

La poblacién determinada estd conformado por 222 asociaciones de
pescadores de crianza y produccion de moluscos, concha de abanico (v.

anexo 10).

3.3.2 Muestra

Es el subconjunto de toda una poblacién, la cual sera estudiada y aplicada

para obtener los resultados a discutir (Garcia & Ofia, 2014).

Para dicho estudio se dispondrd de 38 asociaciones de la zona
Parachique—Sechura seleccionadas a criterio o juicio de autor (v. anexo
11).

3.3.2.1 Criterios de seleccién

Se selecciond la siguiente muestra por ser:
. Asociaciones de la misma Zona Parachique-Sechura.
. Por ser sus activos de mayor valor empresarial.

. Representan sus afios de experiencia sobre el resto de la poblacion.
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Las empresas seleccionadas contienen informacion valida y confiable

sobre sus informes financieros analizados.

3.4. Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

Tabla 1. Técnicas de andlisis de informacion

VARIABLE

TECNICA

INSTRUMENTOS

Enajenacion de
productos

hidrobiologicos

Rentabilidad

Encuesta

Anéalisis Documental

Encuesta

Anéalisis Documental

Cuestionario de 27 preguntas (V.
anexo 3)

Guia de analisis documental

Cuestionario de 27 preguntas (V.
anexo 3)

Guia de andlisis documental

Nota. La tabla muestra las técnicas e instrumentos de investigacion utilizados

3.4.1. Validez

Se busco6 que el instrumento elegido tenga el nivel adecuado para medir la

variable. Fue validada por 3 expertos en la materia:

Tabla 2. Validacion de instrumento

EXPERTO VALIDACION CRITERIO
Analisis Analisis
Encuesta Encuesta
Documental Documenta
CPC. Calle Calle, George 82 82 Excelente Excelente
CPC. Wilson Gil, Juan Carlos 90 88 Excelente Excelente
CPC. Huamén Huancas, Luis 75 75 Muy bueno Muy bueno

Nota. La tabla muestra la validacion de los instrumentos de la investigacion
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3.4.2 Confiabilidad
La confiabilidad se obtuvo a través del instrumento, el cual permitié
mostrar datos consistentes y coherentes. Fue medido por el Alfa de
Cronbach > 0.986, mediante el uso del SPSS estadistica Version 20 (v.

anexo 12).

3.5. Procedimientos

Se aplicaron los debidos instrumentos, iniciando con la encuesta a las
Asociaciones Maricultoras de la zona Parachique, haciendo las
respectivas coordinaciones, para las respuestas las preguntas
formuladas tenian escalas de opciones, y fueron enviadas a sus
respectivos WhatsApp. Luego se prosiguié a la tabulacion en Excel, y
finalmente ingresadas al SPSS V25, ademas se realizd6 andlisis
documental basandose en los estados financieros de la empresa J&N
EIRL.

3.6. Métodos de andlisis de datos

» Tablas de frecuencia
» Estadisticos: distribucion de frecuencias, media aritmética,

desviacion estandar.

3.7. Aspectos éticos

El contenido de este estudio se ha realizado de acuerdo con las
normas establecidas por la Universidad César Vallejo, respetando la
reglamentacion referente al no-plagio en el contenido del presente
trabajo, obrando con veracidad y honestidad. Lo antes mencionado ha

permitido finalizarla.
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IV. RESULTADOS
4.1 Resultado en base a definir la oferta de productos hidrobiolégicos y su
determinacion en la rentabilidad sobre los activos de J&N EIRL.

Tabla 3.

Nivel de estrategia de ventas de productos hidrobiologicos

sSon los maricultores los

Lo ; Determina estrategias para
principales en dar a conocer su ¢ 9 P

poder vender sus productos

Preguntas producto de concha de abanico hidrobiolégicos en buena
como un producto de alta .
) calidad?
calidad?
Frecuencia % Frecuencia %
Siempre 23 77.0% 20 67.0%
Casi Siempre 6 20.0% 8 27.0%
Casi Siempre 1 3.0% 2 6.0%
Nunca 0 0.0% 0 0.0%
TOTAL 30 100.0% 30 100.0%

Nota. Cuestionario aplicado-elaboracién propia

Interpretacion
Se observa en la tabla 3 que, para la primera pregunta de los 30 encuestados, el
77% respondieron que siempre son los maricultores los principales en dar a
conocer su producto de concha de abanico como producto de alta calidad, un 20%
dijeron que casi siempre son los ellos y por otro lado solo un 3% manifestaron que
casi nunca son ellos. Seguido de la segunda pregunta, el 67% de los 30
encuestados contestaron que siempre determinan estrategias para la venta de
productos en buena calidad, el 27% respondieron que casi siempre, mientras que
un 6% decidieron responder que casi nunca realizan una determinacion de

estrategias.
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4.2 Resultado en base a detallar la demanda de productos hidrobiol6gicos y

su determinacién en la rentabilidad sobre las ventas de J&N EIRL.

Tabla 4.

Andlisis de exportacion de productos hidrobioldgicos

Pregunta ¢Cdmo productor

principal ha pensado
en buscar exportar su
producto
hidrobiolégico?

¢Cree usted que la
exportacion de
productos
hidrobiol6gicos es
mas rentable que la
enajenacién nacional?

¢,Cree usted que se debe
implementar
capacitaciones de
exportacion en
productos
hidrobioldgicos?

Frecuencia % Frecuencia % Frecuencia %

Siempre 20 67% 20 67% 26 87%
Casi

0, 0, 0,
Siempre 10 33% 10 33% 4 13%
N%%Scla 0 0% 0 0% 0 0%
Nunca 0 0% 0 0% 0 0%

TOTAL 30 100% 30 100% 30 100%

Nota. Cuestionario aplicado-elaboracién propia

Interpretacion
De la muestra realizada a 30 maricultores, observamos que, para la primera
pregunta, el 67% de los encuestados manifestaron que siempre son ellos los que
buscan exportar su producto y por otro lado el 33% expresaron que casi siempre.
Para la siguiente pregunta, el 67% de los encuestados afirmaron que siempre es
mas rentable la exportacién que la enajenacion nacional, ademas del 33% que
manifestaron que casi siempre. Para la Ultima pregunta, el 87% expresaron que
siempre se debe implementar capacitaciones de exportacion, asi como el 13%

opinaron que casi siempre.
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4.3 Resultado en base a identificar el costo/beneficio de productos
hidrobiol6gicos y su determinaciéon en la rentabilidad sobre la inversion de
J&N EIRL.

Tabla 5.

Nivel del beneficio bruto en la enajenacion de productos hidrobiolégicos

Pregunta ¢Cuenta usted con una asesoria ¢Realiza previos célculos sobre su
contable privada para poder beneficio bruto, para que
controlar el beneficio bruto de sus determine si este es rentable para
productos hidrobiolégicos? la enajenacion de productos

hidrobiolégicos?
Frecuencia % Frecuencia %
Siempre 23 7% 22 73%
Casi
0, 0,
Siempre 4 13% 7 23%
Casi
0, 0,
Nunca 2 7% 0 0%
Nunca 1 3% 1 3%
TOTAL 30 100% 30 100%

Nota. Cuestionario aplicado-elaboracién propia
Interpretacion

En la tabla 5, los encuestados manifestaron que el 77% siempre cuenta con su
asesoria contable privada, asi mismo el 13% declararon que casi siempre, y sin
embargo, el 7% declararon que casi nunca y finalmente el 3% afirmaron que
nunca. En la siguiente pregunta el 73% de los encuestados revelaron que siempre
realizan sus previos calculos sobre su beneficio bruto, ademéas del 23%

manifestaron que casi siempre, y por otro lado el 3% sefalaron que nunca.
Tabla 6.

Anélisis del ROE

ANO BElgEFIC VARIACION % gONDO VARIACION % ROE
NETO PROPI
(o]
2018 S/. 267,039.00 S/. 225,959.00 550 S/. 69,462.00 -S/.128,115.00 65% 384%
%
2017 -S/. 183,491.00 -S/. S/. 183,491.00 1303
197,577.00 %

2016 S/.41,080.00 S/.16,451.00 67% -S/. 14,086.00 -S/. 41,079.00 74% -292%
2015 -S/. 145,548.00 S/. 55,165.00 S/. 5,536.00 11%

2014 S/. 24,629.00 S/. 49,629.00 50%

Nota. Cuestionario aplicado-elaboracién propia
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Interpretacion

Para el periodo 2018, se encontré que el beneficio neto de 267,039.00 (Unidades
monetarias) de la entidad estudiada, obtuvieron un aumento de 225,959.00
(unidades monetarias), equivalente al 550%, tomando como base el 2016, ya que
para el afio 2017 la empresa no fue rentable, mientras que los fondos propios de
69,462.00 se mantuvieron ya que para comparacion con el afio anterior la
empresa perdié sus fondos de 197,577.00 unidades monetarias, sin embargo se
determina el analisis del ROE para este afio siendo un porcentaje de 384% lo que
quiere decir que por cada 100 soles de inversion del patrimonio la empresa gana

384 unidades monetarias.

Para el afio 2017, se encontraron que el beneficio neto para este periodo sufrié un
déficit no obteniendo utilidad monetaria sino una pérdida de -183,491.00 unidades
monetarias, el cual para este aflo se aprecia que no cuenta con rentabilidad en el
negocio, ademas de quedarse en déficit en los fondos propios y no lograr

mantener el ROE en este periodo.

Para el afio 2016, se registr6 que el beneficio neto de 41,080.00 unidades
monetarias, presento un aumento de 16,451.00 unidades monetarias, equivalente
al 67%, en base al 2014, ya que en el afio 2015 no se aprecia beneficio. Por otro
lado, los fondos propios también sufrieron una pérdida para este periodo de -

14,086.00 no permitiendo obtener un ROE esperado.

Para el afio 2015, se encontraron que el beneficio neto para este periodo sufrié un
déficit no obteniendo utilidad monetaria sino una pérdida de -145,548.00 unidades
monetarias, el cual para este aflo se aprecia que no cuenta con rentabilidad en el
negocio, sin embargo, sus fondos propios de 55,165.00 unidades monetarias
sufrieron un aumento de 5,536.00 (unidades monetarias), equivalente al 11% en
base al afio 2014. Razon por la cual no se determina ROE eficiente por no haber

sido rentable este afio.

Para el periodo 2014, se registr0 un beneficio neto de 24,629.00 unidades
monetarias, asi como unos fondos propios de 49,629.00 unidades monetarias,
logrando un ROE, del 50%, esto quiere decir que de cada 100 soles que la entidad

invierte en su capital, obtiene un redito de 50 wunidades monetarias.
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V. DISCUSION

Esta investigacion tuvo como objetivo general analizar los factores que
determinan la rentabilidad basado en la enajenacién de productos hidrobiol6gicos
en la empresa J&N EIRL Sechura, 2014-2018. Se plante6 3 objetivos especificos
considerando para ello la rentabilidad de los activos, rentabilidad de ventas, y la
rentabilidad sobre la inversion; para desarrollar el andlisis de la rentabilidad, en la
entidad se utilizaron los estados financieros de los afios en estudio. Asi mismo, se
tomd en cuenta los antecedentes expuestos en esta investigacion materia de
estudio, los cuales se encuentran relacionados con su problemética, de esta
manera permitié analizar los factores de la rentabilidad en la enajenaciéon de los
productos hidrobioldgicos, para determinar si esta sigue siendo positiva 0 negativa

su ejecucion en el mercado comercial.

Las limitaciones que se encontraron durante el estudio realizado fue que de
alguna manera no se pudo ejecutar de forma presencial la recoleccion de datos, lo
cual hubiese permitido interactuar las experiencias y conocimientos de los
encuestados, otro dato fue que la poblacién en estudio al tener ya el limitante

antes descrito se redujo, eso hizo que también la muestra se reduzca.

5.1 Discusién sobre objetivo especifico definir la oferta de productos
hidrobiolégicos y su determinacion en la rentabilidad sobre los activos de
J&N EIRL.

Con respecto a este alcance se deja en claro que la calidad del producto es un
factor indispensable para que la venta aumente, asimismo se hace saber que sus
principales mercados son el sector internacional, con un detenido seguimiento de
mercado y equilibrio al momento de ofertar sus productos, para no verse
perjudicados en los momentos de crisis comercial. Por otro lado, se encontré que
la rentabilidad sobre los activos en embarcaciones de traslado del producto,
representaron para el aflo 2014 que por cada 100 soles de inversion en estos
activos la entidad obtuvo una rentabilidad de 42 unidades monetarias. Por otro

lado, para el afo siguiente, por cuestiones de crisis la empresa no fue eficiente,
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sin embargo para el afio siguiente la entidad gener6 por cada 100 unidades
monetarias de inversion en los activos, alcanz6 un beneficio de 22 unidades
monetarias, caso contrario con el siguiente afio la empresa sufre una ineficiencia
rentable; por otro parte, para el ultimo afio muestra una rentabilidad favorable de
cada 100 unidades monetarias de inversion en los activos, esta obtiene un rédito
de 151 unidades monetarias.

La relacion con Palacios (2018) en su tesis caracterizacion de la capacitacion y
rentabilidad de las mypes del sector comercio rubro compra y venta de productos
hidrobiologicos en Villa Puerto Pizarro, 2018, concluye que una pequefia empresa
comercializadora se fija mucho en revisar sus beneficios, su rentabilidad al ofertar
sus productos y que tanto recuperar en sus inversiones realizadas, asi mismo,
para mantenerse en un mercado competitivo con los estandares adecuados de

calidad en sus productos.

Por otro lado, Avila (2015) conceptualiza que la oferta es considerada como la
venta que se ofrece a un precio determinado por unidad de tiempo de las
mercaderias que se encontraran disponibles a ofrecer. Por otro lado, Alastre
(2014) define el rendimiento del activo total, para tema de analisis rentables de los
bancos se mide mejor por ROA, debido a que no se ve distorsionada por los
multiplicadores de patrimonio neto y porque representa mejor medida de la
capacidad de la empresa para generar retorno de su cartera de activos.

5.2 Discusion sobre objetivo especifico detallar la demanda de productos
hidrobiol6gicos y su determinacion en la rentabilidad sobre las ventas de
J&N EIRL.

Con relacion al siguiente apartado, se encontr6 que dentro de la demanda de
productos hidrobiolégicos (concha de abanico), el precio determina la cantidad a
vender y la cantidad a producir, ya que se mostraron margenes de variacion de
precios para su venta, destacando que se aprecia que son los mismos
maricultores los que buscan alternativas de exportacion sin intermediarios,
considerando que seria mas rentable y beneficioso para su economia, haciendo

posible implementar capacitaciones sobre este desarrollo de exportacién, para
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beneficio de todos los pescadores de este rubro. Por otro lado, con respecto a la
determinacion de la rentabilidad sobre las ventas se obtuvo que para el afio 2014 la
empresa estudiada, por cada 100 unidades monetarias que realizo en ventas
genero, 2 unidades monetarias de utilidad neta, por el contrario, para el siguiente
afo no ocurre lo mismo. Sin embargo, para el afio siguiente se visualizé que por
cada 100 soles que se efectué en ventas generaron 5 unidades monetarias de
utilidad neta. Caso contrario para el siguiente afio no se obtuvo beneficio neto, y
finalmente para el Ultimo afio de analisis se encontré que, por cada 100 unidades
monetarias de ventas realizadas, obtuvieron 40 unidades monetarias de utilidad

neta.

Para el autor Sanchez (2017), en su tesis andlisis sectorial de la cadena de valor,
bajo el enfoque valué links, para la concha de abanico en la Bahia de Sechura, se
relaciona en detallar que la demanda de productos hidrobiolégicos (concha de
abanico) resulta muy satisfactoria y rentable teniendo una gran acogida en el
mercado internacional la misma que permite mantener a los maricultores con su
desarrollo productivo de una forma cuidadosa y buscando un mejor nivel de precio
en la venta de sus productos, ademas de encontrar que las deficiencias en los
margenes de utilidad neta en ciertos afios se deben a que, asi como hay Optimas
condiciones ambientales para la produccion de este bivalvo en la bahia de
Sechura, también se debe considerar que existen riesgos presentados por
variaciones en el ecosistema, lo cual genera inestabilidad socioeconémica en la

produccion y provoca ciertas perdidas en los afios correspondientes.

En base a lo antes mencionado, para Escribano, Alcaraz & Fuentes (2014) la
demanda es aquella que implica que, habiendo un cambio porcentual en los
precios (ya sea el alza o la baja), esta se traducira en la variacion de cierta
cantidad demandada en sentido opuesto en igual magnitud. Por otro lado, Barajas
(2013) menciona que, para calcular el indice de rentabilidad sobre las ventas, la
utilidad neta se divide por el valor de las ventas y su resultado se expresa en

porcentaje.
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5.3 Discusion sobre objetivo especifico Identificar el costo-beneficio de
productos hidrobiolégicos y su determinacion en la rentabilidad sobre la
inversion de J&N EIRL.

Con relacion a este punto, se encontré que los maricultores si cuentan con una
asesoria contable que les permite poder realizar previos calculos sobre el costo
beneficio en la venta de sus productos hidrobiolégicos, logrando asi determinar
que su porcentaje previo de ganancias esta entre el 20% a 30% y de la misma
forma percibir por la enajenacion anual entre 50,000.00 unidades monetarias a
100,000.00 unidades monetarias. Por otro lado se encontré que la rentabilidad
para la inversion de forma ascendente muestra que para el afio 2014, por cada
100 unidades monetarias de inversion en sus fondos propios la entidad es capaz
de generar un rédito de 50 unidades monetarias, sin embargo, para el siguiente
afio no fue lo mismo, por consiguiente para el afio 2016 tampoco mostro
rentabilidad favorable a la entidad, asi mismo para el afio siguiente, continu6
siendo ineficiente, mientras tanto para el ultimo afio, por cada 100 unidades
monetarias la empresa fue capaz de generar 384 unidades monetarias de

rentabilidad a su inversion.

En el trabajo presentado por Carrién (2015) andlisis financiero de la rentabilidad y
del aporte al rendimiento sobre la inversion de las ventas al contado y crédito,
relaciona que toda empresa debe realizar un analisis financiero, con la aplicacion
de ratios que permitan saber determinar cuando la entidad en estudio es rentable
y pueda mantenerse en el mercado empresarial, ya que se muestra que la unidad
en estudio esta sufriendo cambios drasticos en su beneficio econdmico sobre su

inversion.

Por otro lado, Aguilera (2017) enfoca el analisis del costo-beneficio como aquel
proceso de forma general, que nos permite evaluar un determinado proyecto, para
la toma de decisiones de cualquier tipo (2013) rentabilidad sobre la inversion o
sobre el patrimonio, es aquella clasica manera de poder verificar como va
evolucionando las ganancias en las entidades, de los cuales estos usan medidas

mas basicas como la evolucién de utilidad neta o de utilidad operativa.
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VI. CONCLUSIONES

1. Se analizé que los factores que determinan la rentabilidad basada en la
enajenacion de productos hidrobiolégicos (concha de abanico), influyen para el
control de sus inversiones y desarrollo de sus actividades, ya que de esto
depende su cantidad de ventas, haciendo rentable la situacidbn en ciertas

temporadas.

2. Se definioé que la oferta de productos hidrobiol6gicos influye como determinante
en la rentabilidad sobre los activos de la entidad J&N EIRL, porque son las
pequefias empresas comercializadoras quienes dejan en claro que la calidad del
producto es indispensable para que su venta aumente, teniendo en cuenta que en
ciertos afios sufri6 variaciones en su rentabilidad apreciando un ROA,
descendiente en el transcurrir de los afios a excepcién del 2018 se aprecia que
por cada 100 unidades monetarias la entidad logra retomar a su cartera 151

unidades monetarias.

3. Se detall6 que la demanda de productos hidrobiolégicos no es Unica para
determinar la rentabilidad sobre las ventas de J&N EIRL, porque se aprecia que
los productos hidrobiolégicos muestran un desequilibrio de rentabilidad en sus
diversos afios debido a las variaciones en el ecosistema, obtuvo beneficios de
rentabilidad sobre las ventas para el afio 2018, 40%, para el afio 2016, 5% y para

el 2014, 2%, por otro lado, para el afio 2017 y 2015 no fue rentable.

4. Se identifico que el costo-beneficio de productos hidrobiolégicos de forma
positiva determina la rentabilidad sobre la inversion del capital de la empresa en
estudio, porque los maricultores se encargan de hacer sus previos calculos de
beneficio bruto y beneficio neto antes de enajenar sus productos, haciendo de
conocimientos algunos de sus porcentajes obtenidos por la inversion el 20% a
30% y de la misma forma percibir por la enajenaciéon anual entre 50,000.00 unidades

monetarias a 100,000.00 unidades monetarias.
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VIl. RECOMENDACIONES

1. En la empresa pesquera acuicola y servicios generales J&N EIRL, se
recomienda a la gerencia general desarrollar talleres practicos de incursion, por lo
menos 2 horas a la semana, para concientizar a las asociaciones a crear
cooperativas formales que les permita desarrollarse y salvaguardar este recurso

gue sin duda alguna es de mucho beneficio para toda una poblacion.

2. Se recomienda al area de produccion de la empresa J&N, manejar un sistema
de monitoreo que permita tener un control de cuanta produccién se mantiene en
su éarea, y los periodos de alta oferta y demanda de los productos, para que de
esa forma se tenga un mejor control de los tiempos a cosechar y cuanto vender,

contrarrestando asi las variaciones que sufre en su rentabilidad.

3. Se recomienda a la asociacion de maricultores San Martin de Porras de
Parachique, lugar donde se lleva a cabo la siembra y las facturaciones con la
empresa J&N, aprovechar la demanda recurrente extranjera, para realizar
cooperativas con las demas asociaciones del rubro, que les permita trabajar mas
unidos y de esa forma concientizarlos a la labor y desarrollo que han alcanzado
en el rubro de comprar y vender concha de abanico, y ademas buscar que

obtengan todo el apoyo posible del Estado para sus fines empresariales.

4. Se recomienda al presidente de la asociacibn San Martin de Porras de
Parachique, realizar la contratacion de asesores especializados en el rubro
gue apoyen a todas las asociaciones a realizar buenos proyectos del desarrollo
de sus trabajos, con sustentaciones veridicas para que puedan ser presentados a
entidades financieras que los respalde con los créditos y ademas del estado, para
que asi sean respaldados sus inversiones y sus negocios directamente con el

extranjero.
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ANEXO 1. OPERACIONALIZACION DE VARIABLES

VARIABLE

ENAJENACION
DE PRODUCTOS
HIDROBIOLOGICOS

RENTABILIDAD

DEFINICION
CONCEPTUAL

Para los efectos de esta Ley, se entiende por enajenacion la venta,
permuta, cesién definitiva, expropiacién, aporte a sociedades y, en
general, todo acto de disposicién por el que se transmita el dominio a
titulo oneroso. (Ley del Impuesto a la Renta, 2004, art. 5)

Productos hidrobiol6égicos consideramos a todos aquellas especies
marinas que pasan su vida en un ambiente acudtico los cuales seran
utilizados por el hombre para enajenarlas y de las cuales obtener

recursos econémicos.

Continuando con otra de las variables tenemos que La rentabilidad
es considerada de forma general, como aquella capacidad o aptitud
de la entidad para poder generar un excedente partiendo de dichas
inversiones efectuadas. Es por ella que se afirma que la rentabilidad
es aquella concrecién de aquel resultado obtenido de aquellas
actividades ya sean de transformacion, produccion o de intercambio,
considerando que todo excedente aparecera en aquella parte final del
intercambio. (Daza, 2016)

DEFINICION DIMENSIONES
OPERACIONAL
Para la variable enajenacion de
productos hidrobiolégicos serd medida e Oferta
por sus dimensiones oferta, demanday
costo/beneficio.
. Demanda
. Costo/Beneficio
La variable rentabilidad, ser& medida e Rentabilidad

por las siguientes dimensiones: la  sobre los activos

rentabilidad sobre los activos,

rentabilidad sobre las ventas y | e Rentabilidad

rentabilidad sobre la inversion. sobre las ventas

. Rentabilidad

sobre la inversion.

INDICADORES ESCALA DE
MEDICION
Siempre
> Calidad del producto Casi Siempre
Casi Nunca
Nunca
Internacional
> Mercado Nacional
Regional
Local
> Punto de equilibrio
> Nivel de precio
> Exportacion
> Inflacién
> Beneficio bruto
> Beneficio neto
> ROA-=utilidad neta/total
activo
> Margen neto de utilidad Siempre
> Margen de utilidad bruta Casi Siempre
> Margen de utilidad en Casi Nunca
operaciones Nunca
> Gastos operacionales

A\

ROE



ANEXO 2. FICHA TECNICA DE ENCUESTA

La finalidad que se espera alcanzar con la eleccion de la técnica de recoleccion de datos sera
recaudando toda la informacion necesaria de la muestra elegida, teniendo como fin lograr
determinar un mejor panorama general de como se encuentra la situacion concerniente a la

problematica estudiada.
DESARROLLO DE ESTRATEGIAS:
Momento de preparacion de la encuesta

1.1 Identificacion de los encuestados:
30 encuestados (la poblacién y muestra serdn las areas acuicolas de la zona de Parachique-
Sechura).

1.2 Formulacioén de la ficha técnica:

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
ESCUELA DE CONTABILIDAD

TITULO : “Analisis de la Rentabilidad basado en la enajenacion de productos
hidrobiologicos. J&N EIRL, Sechura 2014-2018”

AUTOR : Jessica Haydeé Curo Ipanaque.

FICHA TECNICA DE ENCUESTA
ASPECTO DESCRIPCION
Técnica Encuesta

Temética
“Analisis de la Rentabilidad basada en la enajenacion de

productos hidrobiolégicos. J&N EIRL, Sechura 2014-

2018 ”
Poblacion y muestra 222
N° encuestas 30
Seleccion de individuos Asociaciones de la zona Parachique
Duracion 1 mes de aplicacion
Lugar de realizacion Sechura

encuesta
Fecha Entre los meses de abril y mayo 2020



ANEXO 3. CUESTIONARIO DE ENCUESTA

‘l UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

ESCUELA DE CONTABILIDAD

TITULO: Andlisis de la Rentabilidad basada en la enajenacion de productos
hidrobiologicos. J&N E.IRL Sechura, 2014-2018.

AUTORA: Jessica Haydeé Curo Ipanaqué

CUESTIONARIO DE ENCUESTA N° 001

Lugar, Fecha:

INSTRUCCIONES: El siguiente cuestionario tiene como objetivo, Analizar los
factores que determinan la rentabilidad basado en la enajenacion de productos
hidrobiolégicos. J&N E.I.R.L. Sechura, 2015-2019.

ESCALA DE RPTA: Siempre- Casi Siempre- Casi Nunca- Nunca

VARIABLE N°01: ENAJENACION DE PRODUCTOS HIDROBIOLOGICOS
DIMENSION: OFERTA

Indicador: Calidad del producto

1. ¢Son los maricultores los principales en dar a conocer su producto de concha de
abanico como un producto de alta calidad?

2. ¢Determina estrategias para poder vender sus productos hidrobioldgicosen
buena calidad?

3. ¢Hatenido alguna vez problemas de devolucion por la enajenacién (venta) de
productos hidrobioldgicos, por un tema de mala calidad?

4. Cree usted que la calidad del producto hidrobiol6gico depende mucho para su
enajenacion maxima?

Indicador: Mercado

5. ¢Cudles son sus principales mercados de enajenacién de Productos
Hidrobioldgicos?
a) Internacional c) Regional
b) Nacional d) Local

6. ¢Establece usted estrategias de venta para poder determinar el mercado que
desea tener para la enajenacion de productos hidrobiol6gicos?



7. ¢Se mantiene informado sobre el potencial de mercado que tiene los productos
hidrobioldgicos actualmente?
8. ¢Realiza seguimiento sobre los posibles mercados donde puede enajenarse sus
productos hidrobiol6gicos?
Indicador: Punto de equilibrio

9. ¢Ha logrado mantener el punto de equilibrio en la enajenacion de sus productos
hidrobioldgicos?
10. ¢Le ha pasado que en la enajenacion de sus productos hidrobiologicos ha
Ilegado a sufrir de algun desequilibrio en los margenes de ganancia?
11. ¢Prevén en algn momento ocurra desequilibrios en la enajenacion de productos
hidrobioldgicos?
DIMENSION: DEMANDA

Indicador: Nivel de Precio

12. ;Se ha visto afectado por el nivel de precios al momento de enajenar los
productos hidrobiol6gicos?
13. ¢ Determinan su nivel de precio entre todos los empresarios para poder vender
sus productos hidrobioldgicos con una rentabilidad satisfactoria?
14. ¢Es a través del nivel de precio que determina la cantidad de enajenacién de
productos hidrobiol6gicos?
15. ¢Es el nivel de precio el influyente para decidir una exportacién de su producto
hidrobiolégico?
16. ¢Determina alternativas de solucién ante una desnivelacion de precios en la
enajenacion de productos hidrobiolégicos?
17. ¢Entre el afio pasado y la actualidad que méargenes de precio por malla se
consideran para la enajenacion de los productos hidrobiolégicos?
a) S/.40,00.00 a S/.50,00.00 c) $/.61,00.00 a S/.70,00.00
b) S/.51,00.00 aS/.60,00.00 d) S/.71,00.00 aS/.80,00.00

Indicador: Exportacion

18. ¢ Cémo productor principal ha pensado en buscar exportar su propio producto
hidrobiolégico?
19. ¢ Cree usted que la exportacién de productos hidrobioldgicos es mas rentable que
la enajenacion nacional?
20. ¢Cree usted que se debe implementar capacitaciones de exportacionen
productos hidrobioldgicos?
Indicador: Inflacion

21. ¢Seria la inflacion un factor para dejar de invertir en productos hidrobioldgicos?
22. ¢ Coordina con los deméas empresarios en caso surja una inflacion de precios que
no les permita enajenar su producto hidrobiolégico?
DIMENSION: COSTO/BENEFICIO

Indicador: Beneficio Bruto

23. ¢Cuenta usted con una asesoria contable privada para poder controlar el
beneficio bruto de sus productos hidrobiolégicos?

24. ;Realiza previos célculos sobre su beneficio bruto, para que determine si este es
rentable para la enajenacién de productos hidrobiolégicos?



Indicador: Beneficio Neto

25. ¢ Cuanto cree usted que es su porcentaje de ganancia en la enajenacion de
productos hidrobiol6gicos?
a) 10% a20% c) 31% a 40%
b) 21% a30% c) 41% amas

26. ¢ Cuanto cree usted que es el porcentaje de inversion recuperable al margen total
logrando un beneficio Neto esperado en la enajenacion de productos
hidrobioldgicos?

a) 20% a 30% ) 51% a 70%
b) 31% a50% d) 71% a 100%
27. (Cuanto percibe anualmente, por la enajenacion de productos hidrobioldgicos?
En soles
a) 50,000.00 a 100,000.00 c) 251,000.00 a 500,000.00

b) 101,000.00 a 250,000.00 d) 501,000.00 a mas



ANEXO 4. MODELO DE FICHA DOCUMENTAL

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
ESCUELA DE CONTABILIDAD

TITULO : “Analisis de la Rentabilidad basada en la enajenacion de productos
hidrobioldgicos. J&N EIRL, Sechura 2014-2018”

AUTOR : Jessica Haydeé Curo Ipanaque.

FICHA TECNICA DE ANALISIS DOCUMENTARIO

ASPECTO DESCRIPCION
Técnica Andlisis Documentario
Tematica

“Analisis de la Rentabilidad basada en la enajenacion de
productos hidrobioldgicos. J&N EIRL, Sechura 2014-

2018”
Poblacion y muestra Total, de documentos a revisar
N.° guias 04
Seleccién de individuos Asociaciones de la zona Parachique
Duracion 1 mes de aplicacion
Lugar de realizacién Sechura

encuesta
Fecha Entre los meses de abril y mayo 2020



ANEXO 5. GUIAS DE ANALISIS DOCUMENTAL

GUIA DE ANALISIS DOCUMENTAL

ﬁ UCV

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

GUIA DE ANALISIS 1
Dimensiéon: Demanda
Indicador: Nivel de precio

DOCUMENTO: Estados Financieros, Estado de Resultados

ANO CANTIDAD PRECIO INGRESO TOTAL
MALLAS PROMEDIO

2018 10826 S/. 62.19 S/. 673,289.00

2017 2954 S/.74.10 S/. 218,900.00

2016 4865 S/. 155.48 S/. 756,416.00

2015 8725.9 S/. 46.03 S/. 401,653.00

2014 15724 S/.71.60 S/. 1,125,253.00
TOTAL 43094.9 S/. 3,175,511.00

Fuente: Elaboracion propia



GUIA DE ANALISIS DOCUMENTAL

ﬁ| UCV

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

GUIA DE ANALISIS 2
Dimensién: Costo/Beneficio
Indicador: Beneficio bruto

DOCUMENTO: Estados Financieros

ANO VENTA COSTO DE BENEFICIO
VENTAS BRUTO
2018 S/. 673,289.00 S/. 170,226.00 S/. 503,063.00
2017 S/. 218,900.00 S/. 220,662.00 -S/.1,762.00
2016 S/. 756,416.00 S/. 428,204.00 S/. 328,212.00
2015 S/. 401,653.00 S/.373,073.00 S/. 28,580.00
2014 S/. 1,125,253.00 S/.572,191.40 S/. 553,061.60
TOTAL S/. 3,175,511.00 S/. 1,764,356.40 S/. 1,411,154.60

Fuente: Elaboracién propia



GUIA DE ANALISIS DOCUMENTAL

ﬁ' UCV

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

GUIA DE ANALISIS 3
Dimensiéon: Rentabilidad sobre los activos
Indicador: ROA

DOCUMENTO: Estados Financieros

ANO BENEFICIO ACTIVOS
OPERATIVO TOTALES
2018 S/. 267,039.00 S/. 176,615.00
2017 -S/. 183,491.00 S/. 183,689.00
2016 S/. 41,080.00 S/. 185,506.00
2015 -S/. 145,548.00 S/. 153,632.00
2014 S/. 35,185.00 S/. 83,639.00

Fuente: Elaboracién propia

ROA

151%

"-100%

22%
-95%

4207%



GUIA DE ANALISIS DOCUMENTAL

ﬁ UCV

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

GUIA DE ANALISIS 4

Dimension: Rentabilidad sobre las ventas
Indicador: Utilidad de margen neto
DOCUMENTO: Estados Financieros

ANO BENEFICIO NETO VENTAS MARGEN
UTILIDAD NETO

2018 S/. 267,039.00 S/. 673,289.00 0.40
2017 -S/. 183,491.00 S/. 218,900.00 -0.84
2016 S/. 41,080.00 S/. 756,416.00 0.05
2015 -S/. 145,548.00 S/. 401,653.00 -0.36
2014 S/. 24,629.00 S/. 1,125,253.00 0.02

Fuente: Elaboracion propia



GUIA DE ANALISIS DOCUMENTAL

ﬁ UCV

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

GUIA DE ANALISIS 5
Dimensién: Rentabilidad sobre la inversion
Indicador: ROE

DOCUMENTO: Estados Financieros

ANO BENEFICIO FONDOS
NETO PROPIOS
2018 S/. 267,039.00 S/. 69,462.00
2017 -S/. 183,491.00 -S/.197,577.00
2016 S/. 41,080.00 -S/. 14,086.00
2015 -S/. 145,548.00 S/. 55,165.00
2014 S/. 24,629.00 S/. 49,629.00

Fuente: Elaboracion propia

ROE

384%

-93%

292%

-264%

4963%



ANEXO 6. MATRIZ DE CONSISTENCIA

ANALISIS DE LA RENTABILIDAD BASADO EN LA ENAJENACION DE PRODUCTOS HIDROBIOLOGICOS - J&N EIRL, SECHURA (2014-2018)

PROBLEMA
GENERAL YESPECIFICO

PROBLEMA GENERAL

¢Cudles son los factores que determinan la
rentabilidad basada en la enajenacion de
productos hidrobiol6gicos? J&N EIRL
Sechura, 2014-2018?

PROBLEMAS ESPECIFICOS
¢Como la oferta de productos
hidrobiolégicos  determina la
rentabilidad sobre los activos de
J&N EIRL?

¢Cémo la demanda de productos
hidrobiolégicos  determina la
Rentabilidad sobre las ventas de
J&N EIRL?

¢Cémo el costo/beneficio de
productos hidrobiolégicos
determina la Rentabilidad sobre
la inversion de J&N EIRL?

OBJETIVO
GENERAL Y ESPECIFICO

OBJETIVO GENERAL

Analizar los factores que determinan la
rentabilidad basado en la enajenacion de
productos hidrobiol6gicos. J&N EIRL
Sechura, 2014-2018

OBJETIVOS ESPECIFICOS
Definir como la oferta de
productos hidrobioldgicos
determina la rentabilidad
sobre los activos de J&N
EIRL.

Detallar como la demanda de
productos  hidrobiol6gicos
determina la rentabilidad

sobre las ventas de J&N
EIRL.
Identificar como el

costo/beneficio de productos
hidrobiolégicos determina la
rentabilidad sobre la
inversion de J&N EIRL.

VARIABLES, DIMENSIONES E
INDICADORES

Variable 01: enajenacion de productos
hidrobioldgicos
DIMENSIONES:

. Oferta

. Demanda

. Costo/Beneficio
INDICADORES

. Calidad del producto

. Mercado

. Punto de equilibrio

. Nivel de precio

. Exportacion

. Inflacion

. Beneficio bruto

. Beneficio Neto
Variable 02: Rentabilidad
DIMENSIONES:

. Rentabilidad sobre los Activos

. Rentabilidad sobre las Ventas

. Rentabilidad sobre la Inversion
INDICADORES

. ROA

. Margen Neto de Utilidad

. Margen de Utilidad bruta

. Margen de utilidad en

operaciones
. Gastos operacionales
. ROE

DISENO DE POBLACION Y
INVESTIGACION MUESTRA
TIPO POBLACION
- Las 222
Descriptivo Asociaciones de
Pescadores de
DISENO crianza y
produccidn de
NO EXPERIMENTAL Moluscos.
Por no existir manipulacion
de variables y serdn
estudiadas en su forma real.
MUESTRA
- 30 asociaciones
TRANSVERSAL de la Zona
Periodo = 2015-2019 Parachique —
Sechura

METODO Y TECNICA DE
INVESTIGACION

METODO DE ANALISIS DE
DATOS
. Estadisticos
descriptivos

. Cuadros

. Gréficos

. Tablas
TECNICAS

- Encuestas

- Analisis

Documentario

INSTRUMENTOS
- Cuestionario
- Guia de andlisis de
documentos



ANEXO 7. ARTICULO 5 DEL T.U.O. DE LA LEY DEL IMPUESTO A LA RENTA

Articulo 5.- Para los efectos de esta Ley, se entiende por enajenacién la venta, permuta,
cesion definitiva, expropiacion, aporte a sociedades y, en general, todo acto de disposicion por el
que se transmita el dominio a titulo oneroso.

En la ley del impuesto a la renta en el articulo 5, nos habla del concepto por
enajenacion que es aquella venta, o todo acto de disposiciones de un bien, el cual
se cede a otra persona.



ANEXO 8. SISTEMAS DE CULTIVO DE CONCHA DE ABANICO

plalalh “Cultivo de fondo”,

Fuente: Imagen Seafish 2013

La crianza de concha de abanico consta de dos formas de realizar la siembra, se
cuenta con el cultivo de suspendido es aquel que se realiza en linternas de 10
pisos los cuales son colgados dentro de los corrales, y el cultivo de fondo que es
aguel que se realiza en el fondo del area donde se espera su determinado tamafio

de crecimiento para ser comercializado.



ANEXO 9. MORFOLOGIA DE LA CONCHA DE ABANICO

Partes de la Concha de
Abanico

Gonada Masculina ?‘ Masa Visceral
«Coral»

Génada Femenina %2
«Coral»
Valva o
Concha
Fuente: imagen de Internet

Se aprecia las partes de la concha de abanico que consta de una GoOnada

Musculo Aductor
«Tallo o Callo»

Masculina, llamada Coral, ademés de una Gonada femenina que también compre
el coral ya que es la que hace de este producto ser hermafrodita por tener los dos
sexos, tiene una masa visceral, pie, branquias, manto y un musculo aductor,

denominado como el “tallo o Callo” y esta envuelta en una valva o concha.



ANEXO 10. POBLACION

ZONA CANTIDAD
BARRANCOS 43
CHULLIYACHI 11
CONSTANTE 26
DELICIAS 27
MATACABALLO 22
PARACHIQUE 35
PUERTO RICO 18
VICHAYO 40

TOTAL 222

Fuente: Elaboracion propia



ANEXO 11. MUESTRA

ASOCIACION ENCUESTADO ZONA
Juanita Salome Sac Presidente Parachique
Inversiones Biodmar Sac Presidente Parachique
Hermanos Saba Antén Presidente Parachique
Siempre Virgen Del Carmen Sac Presidente Parachique
Ruth Eunice Sac Presidente Parachique
Hidro Mar De Costa Sac Presidente Parachique
Inversiones Jesus Fuente Inagotable Sac Presidente Parachique
Maricultores Bendicién De Jesucristo Sac Presidente Parachique
Asoc. Extractores De Mariscos Y Pescadores Artesanales De Ciudad Del Presidente Parachique
Pescador
Asoc. De Pescadores Artesanales Beatita De Humay Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Los Tecosa De La Bocana De Parachique Presidente Parachique
Asoc. De Extractores Artesanales De Mariscos San Martin De Porras Presidente Parachique
Asoc. De Extractores Artesanales De Mariscos JesUs En Ti Confio De Presidente Parachique
Parachique
Tecnologia Y Pesca Artesanal Sac Presidente Parachique
Asoc. De Extractores Recolectores De Mariscos Artesanales Vecinos Del Mar | Presidente Parachique
Acuicultores Alfa’Y Omega Sac Presidente Parachique
Asoc. De Acuicultores Artesanales Joselyn Export Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Los Delfines De La Bocana De Parachique | Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Buzos Extractores De Mariscos Caleta De Parachique Presidente Parachique
Asoc. Nuevo Horizonte Sechura Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Acuicultores Los Doce Apdstoles Presidente Parachique
Asoc. De Extractores Marinos Artesanales Y Buzos De Parachique- Piura Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Sefior De Los Milagros Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Proyectos Del Mar Sechura Por Siempre Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Acuicultores Jesus Mi Fortaleza Presidente Parachique
Sechura Rico Mar Sac Presidente Parachiquel
Inversiones Henedsi Sac Presidente Parachique
Con El Poder De Jesus Sac Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Extractores De Mariscos Cristo Es La Roca| Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Recolectores, Extractores Y Cultivadores Artesanales Presidente Parachique
Jesus Fuente De Bendicion
Asoc. De Pescadores Artesanales Acuicultores Nueva Esperanza Presidente Parachique
Empresa Pesquera Y Acuicultora El Gran Mahanaim Sac Presidente Parachique
Asociacion De Pescadores Artesanales Jesus Mi Salvador Presidente Parachique
Inversiones Ola Caballito De Mar Sac Presidente Parachique
Asoc. De Pescadores Artesanales Y Acuicultores Parachiquefios Unidos Presidente Parachique
TOTAL 38

Fuente: Elaboracién propia



ANEXO 12. CONFIABILIDAD DEL INSTRUMENTO-ALFA DE CRONBACH

ALFA DE CRONBACH N de elementos

0,986 ‘ 27

Fuente: Elaboracion propia



ANEXO 13. VALIDACION DE EXPERTOS

CESAR VALLEJO

CONSTANCIA DE VALIDACION
=  ANLIAUE VALIDACION

Yo, JUAN CARLOS WILSON GIL con DNI N° 02624815 Magister en GESTION
PUBLICA N° ANR/COP 052-01953, de profesion CONTADOR PUBLICO
COLEGIADO Desempefiandome actualmente como DOCENTE UNIVERSITARIO en
UNIVERSIDAD NACIONAL DE PIURA

Por medio de la presente hago constar que he revisado con fines de Validacién
los instrumentos:

Cuestionario y Ficha de Analisis Documental.

Luego de hacer las observaciones pertinentes, puedo formular las siguientes

apreciaciones.

Cuestionario Para e ACEPTABLE |  BUENO | MUYBUENO | EXCELENTE
Universitarios de la UCV-Piura

X
1.Claridad

2.0bjetividad

3.Actualidad

4.0rganizacién

5.Suficiencia
— ]

6.Intencionalidad

7.Consistencia

P ]

8.Coherencia
1 ]
9.Metodologia




Ficha de analisis documental
Para lovenes Universitarios DEFICIENTE | ACEPTABLE BUENO MUY BUENO | EXCELENTE
de la UCV-Piura
X
1.Claridad
X
2.0bjetividad
; X
3.Actualidad
4.0rganizacién
X
5.Suficiencia
. X
6.Intencionalidad
— X
7.Consistencia
X
8.Coherencia
X
9.Metodologia

En senal de conformidad firmo la presente en la ciudad de Piura a los 22 dias del mes
de abril de Dos mil veinte.

i.ﬂ Lo W Af/,& A
Magtr. : JUAN CARLOS WILSON GiL
DNI : 02624815

Especialidad : GESTION PUBLICA
E-mail . jJuanwilsongil@hotmail.com




b UCV

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

“Anadlisis de la Rentabilidad basada en la enajenacion de productos hidrobioldgicos. J&N E.I.R.L, Sechura
2015-2019”

FICHA DE EVALUACION DEL INSTRUMENTO: CUESTIONARIO

: P Deficiente Regular Buena Muy Buena Excelente
Indicadores Criterios 0-20 21- 40 41-60 61- 80 81- 100 OBSERVACIONES
ASPECTOS DE VALIDACION 0 |6 |1 [16 |21 |26 [31 |36 |41 |46 |51 |56 |61 |66 (71 |76 |81 |8 |91 |96
5 |10 |15 |20 |25 |30 [35 |40 |45 |50 |55 |60 |65 |70 |75 |80 |8 |90 |95 |100
1.Claridad Estd  formulado 80
con un lenguaje
apropiado
2.0bjetividad Esta  expresado 95
en conductas
observables
3.Actualidad Adecuado al 80

enfoque tedrico
abordado en la
investigacion

4.0rganizacion Existe una 99
organizacion
légica entre sus
items

5.Suficiencia Comprende los 100
aspectos
necesarios en
cantidad y
calidad.




6.Intencionalidad | Adecuado para 80
valorar las
dimensiones del
tema de la
investigacion
7.Consistencia Basado en 80
aspectos
tedricos-
cientificos de la
investigacion
8.Coherencia Tiene relacion 99
entre las
variables e
indicadores
9.Metodologia La estrategia 95

responde a la
elaboracion de la
investigacion

INSTRUCCIONES: Este instrumento, sirve para que el EXPERTO EVALUADOR evalle la pertinencia, eficacia del Instrumento que se estd

validando. Debera colocar la puntuacion que considere pertinente a los diferentes enunciados.

Piura, 22 de Abril de 2020.
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Mgtr.: JUAN CARLOS WILSON GIL
DNI: 02624815

Teléfono: 969400812

E-mail: juanwilsongil@hotmail.com
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UNIVERSIDAD
CESAR VALLESO

CONSTANCIA DE VALIDACION

Yo CPCCéeoﬂ @//e C on DNI N° ng.“fz.éjg)’Magister

= T ,Z:m S Af LS ...
N ANRICOPOZ. SIS de profesion,.. CBnlTATDR... BB
Desempefiandome actualmente como ﬁ#?z ;Zé).;f ﬂ?ﬁ/ffa IPQGU/(D

54&({/25@4¢A,3@§....ﬁa ...... .. ,0 Vo OFA.....

Por medio de la presente hago constar que he revisado con fines de Validacion
los instrumentos:

Cuestionario y Ficha de Analisis Documental.

Luego de hacer las observaciones pertinentes, puedo formularias siguientes
apreciaciones.

Cuestionario Para Jdvenes

DEFICIENTE | ACEPT! E MUYBUENO | EXCELENTE
Universitarios de la UCV-Piura . S

1.Claridad ')(
2.Objetividad >(
3.Actualidad ,74
4.0rganizacion X
5.Suficiencia = ><

6.Intencionalidad

7.Consistencia

8.Coherencia

9.Metodologia

X R (X*




Ficha de andlisis documental
Para Jdvenes Universitarios
de la UCV-Piura

DEFIGENTE | ACEPTABLE BUENO MUYBUENO | EXCELENTE

1.Claridad

2.0Objetividad

3.Actualidad

4.0rganizacidn

5.Suficiencia

X [SPX XX

6.Intencionalidad

7 .Consistencia

8.Coherencia

X
X
X

9.Metodologia

%

En sefial de conformidad firmo la presente en la ciudad de Piura a los dias del mes

de Abril de Dos mil veinte.

s
Mgtr cfc é@o? = ()8&/()

DNI . 0oe 72 EZS
Especialidad: 9149[ / ,l P AP

Email ol sudtr@ //Q/xﬂot/[ Con
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UNIVERSIDAD CESAR VALLEIO

“Andlisis de la Rentabilidad basad

enlaer

FICHA DE EVALUACION DEL INSTRUMENTO: CUESTIONARIO

6n de productos hidrobiolégicos. J&N EIRL, Sechura
2015-2019”

Indicadores

Criterios

Defi R,

0-20

21-40

Buena
41 -60

Muy Buena
61 -80

Excelente
81 - 100

OBSERVACIONES

ASPECTOS DE VALIDACH

6 1" 16 21 26

31

a1 46 51 56 61 71 76

86 91

10 15 25 30

1.Claridad

Estd  formulado
con un lenguaje
apropiado

50 55 70 75 80

E
;

Iz

80 95

2.0bjetividad

Esta expresado
en conductas
observables

i,

3.Actualidad

Adecuado al
enfoque tedrico
abordado en la

investigacion

&

4.0rganizacién

Existe una
organizacién
légica entre sus
items

o

5.suficiencia

Comprende los
aspectos
necesarios en
cantidad y
calidad.

6.Intencionalidad

Adecuado
valorar
dimensiones
tema de

para
las
del
la

7.Consistencia

Basa do
aspectos
tedricos-

en

cientlf'lcos de la

responde a

investigacién

la

elaboracidén de la

8.Coherencia Tiene relacldn
entre las y}
variables e .
indicadores

9.Metodologia La estratégia

INSTRUCCIONES: Este instrumento, sirve para que el EXPERTO EVALUADOR evalie la pertinencia, eficacia del Instrumento que se est4
validando. Debera colocar la puntuacién que considere pertinente a los diferentes enunciados.

Piura, XXX de Abril de 2020.
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ANEXO 14. CONSTANCIA DE AUTORIZACION

EMPRESA PESQUERA ACUICOLA Y SERVICIOS GENERALES

“J&N” E.I.R.L :
ﬁ RUC: 20530100597 ﬁ

MZ G LOTE 19 CIUDAD DEL PESCADOR — PIURA - PIURA - SECHURA

CONSTANCIA

EL GERENTE GENERAL DE LA EMPRESA PESQUERA ACUICOLA Y
SERVICIOS GENERALES J&N EIRL- PIURA SECHURA.

POR EL PRESENTE SE HACE CONSTAR QUE LA ESTUDIANTE JESSICA
HAYDEE CURO IPANAQUE, REALIZO INVESTIGACION DE SU TESIS
TITULADA “ANALIS DE LA RENTABILIDAD BASADA EN LA ENAJENACION
DE PRODUCTOS HIDROBIOLOGICOS J&N EIRL SECHURA, 2014-2018” EN EL
ANO QUE SE MENCIONA EN EL TITULO DEL MISMO, PERTENECIENTE A LA
UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO CON SEDE PIURA.

SE EXTIENDE LA PRESENTE CONSTANCIA, A SOLICITUD DE LA INTERESA,
PARA FIN QUE CREA CONVENIENTE.

SECHURA, 13 DE MAYO DEL 2020




UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

Declaratoria de Autenticidad del Asesor

Yo, CRISANTO VELASCO ROBERT SORIANO, docente de Ila FACULTAD DE CIENCIAS
EMPRESARIALES y Escuela Profesional de CONTABILIDAD de la UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO,
asesor(a) del Trabajo de Investigacion / Tesis titulada: "ANALISIS DE LA RENTABILIDAD BASADO EN
LA ENAJENACION DE PRODUCTOS HIDROBIOLOGICOS-J&N EIRL, SECHURA (2015-2019)", del
(los) autor (autores) CURO IPANAQUE JESSICA HAYDEE, constato que la investigacion cumple con el
indice de similitud establecido de 21%, y verificable en el reporte de originalidad del programa Turnitin, el

cual ha sido realizado sin filtros, ni exclusiones.

He revisado dicho reporte y concluyo que cada una de las coincidencias detectadas no constituyen
plagio. A mi leal saber y entender el Trabajo de Investigacién / Tesis cumple con todas las normas para

el uso de citas y referencias establecidas por la Universidad César Vallejo.
En tal sentido asumo la responsabilidad que corresponda ante cualquier falsedad, ocultamiento u

omisién tanto de los documentos como de informacién aportada, por lo cual me someto a lo dispuesto

en las normas académicas vigentes de la Universidad César Vallejo.

Piura, 29 de julio de 2020
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