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RESUMEN.

Antes que describir los puntos más importantes que componen el siguiente estudio
de Pre factibilidad es conveniente iniciar describiendo lo que es Un Estudio de este
tipo el cual consiste en una breve investigación sobre el marco de factores que
afectan al proyecto, así como de los aspectos legales que lo afectan. Así mismo, se
deben investigar las diferentes técnicas (si existen) de producir el bien o servicio bajo
estudio y las posibilidades de adaptarlas a la región.

El presente estudio fue realizado en la Provincia de Talara, perteneciente al
Departamento de Piura consta de un servicio de entretenimiento y sano
esparcimiento de Parque Temático de Diversiones, al cual se le asigno el nombre de
"Talara Park” SAC. Por el porcentaje obtenido en el instrumento aplicado en la
Investigación (encuesta) siendo preferido por los ciudadanos de Talara, el
instrumento que aplicamos (encuesta) nos revelo una serie de información muy útil
para nuestra investigación sobre el proyecto de Inversión, la cual fue procesada en el
software SPSS con el debido cuidado que la información merece.

Las características del parque temático de diversiones son las siguientes: su área
consta de 400 m2, su ubicación estratégica por las condiciones del terreno y
preferencia de los encuestados, será en la zona de la Entrada de Talara (“La
campana”), la cual cuenta con todos los sistemas de agua, desagüe y luz que serían
necesarias para su implementación.

El proyecto de Inversión del Parque Temático de Diversiones “Talara Park” SAC ,
desde ya se veía como un proyecto altamente rentable , debido a que en la Provincia
de Talara no existe ningún servicio de esta naturaleza lo cual indica que la oferta es
cero y la única existente seria la del Proyecto de “Talara Park” SAC (10%), pero fue
necesaria aplicar el estudio para confirmar de manera científica la premisa anterior ,
y esto se basa en los indicadores de Rentabilidad Económica y Financiera , que
nos mostraron los siguientes datos VANE S/. 39'364.530, VANF S/. 39'587.023,
TIRE 347% Y TIRF 208%. Y a pesar de asumir un escenario pesimista de la
disminución del 10% del Ingreso generado por venta este revelo lo siguiente: VANE
S/. 34 678.858, VANF S/. 34'667.495, TIRE 307% Y TIRF 183%. Lo cual indica que
a pesar de la disminución sigue siendo altamente rentable.

Finalmente debo concluir diciendo que este proyecto de Inversión es muy rentable y
por el cual se debería tomar en cuenta para su implementación logrando obtener
muy buenos resultados económicos, además de favorecer al desarrollo de la ciudad
de Talara.
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ABSTRACT.

Before that describe the most important points that make up the next prefeasibility
study ¡s desirable to start describing what is a study of this type which consists of a
brief research on the framework of factors that affect the project as well as the legal
aspects which affect it. Likewise, should investígate the different techniques (if
available) of producing the good or Service under study and the possibilities of
adapting them to the región.

The present study was conducted in the Province of Talara, belonging to the
Department of Piura consists of a entertainment Service and healthy recreation of
Tematic Park, which was assigned the ñame of "Talara Park" SAC. By the
percentage obtained in the instrument applied in Research (survey) being preferred
by the citizens of Talara, the instrument that we apply (survey) showed us a series of
very useful Information for our research on the investment project, which was
processed in the SPSS software with due care that the Information warrants.

The characteristics of the theme park are the following: its area consists of 400 m2,
its strategic location by the ground conditions and preference of the respondents, will
be in the entrance area of Talara ( "The Bell" ), which has all the water systems,
drainage and electricity that would be required for its implementation.

The investment project of the Tematic Park "Talara Park" SAC , since he saw it as a
highly profitable project, due to the fact that the Province of Talara there is no Service
of this nature which indicates that the supply is zero and the only existing would be
that of the draft of "Talara Park" SAC (10 % ), but it was necessary to implement the
study confirm in a scientific manner the premise above , and this is based on the
indicators of economic and financial profitability, which we Showed the following data
VANE S/. 39 '364,530 , VANF S/. 39 '587,023 , TIRE 347% AND TIRF 208 %.

9



And despite taking a pessimistic scenario of the decrease of 10% oí the income
generated by selling this revealed the following: VANE S/. 34 '678,858 , VANF S/. 34
'667,495 , TIRE 307% AND TIRF 183 %. Which indicates that ¡n spite of the decline
remains highly profitable.

Finally I conclude by saying that this project is very profitable investment and which
should be taken into account for implementation achieving good economic results
obtained and would enhance the development of the city of Talara.
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