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Resumen

La presente investigacion de tesis tuvo como objetivo general determinar como ha
sido la evolucion de las exportaciones de filete de trucha dentro del contexto de los
acuerdos comerciales al mercado de Japon, periodo 2010-2017. el método que se
utilizé es no experimental, ya que los datos que se utilizd son existentes y no fue
necesario realizar alguna manipulacion de la informacion, los datos es expost facto
y se recolecto de fuentes confiables y existentes. los cuales fueron organizados en
tres listas: Valor, Volumen y Precio de exportacion.

Los datos seran presentados mediante el uso de tablas y de graficos de lineas,
donde indica la tendencia en el periodo tomando como referencia la dimension de
Valor de exportacién de Perd, Noruega, Chile y Dinamarca, la siguiente dimensién
es el volumen de exportacion de Perl, Noruega, Chile y Dinamarca y por ultimo la
dimensién del precio de exportacién de Peru, Noruega, Chile y Dinamarca.

En conclusion, de acuerdo a los resultados de la investigacion realizada, ha
guedado comprobado que existe una tendencia positiva de las exportaciones
peruanas de filete de trucha en el contexto del acuerdo comercial al mercado de
Japon en el periodo 2010-2017.

Palabras clave: Valor de exportacion, Volumen de exportacion, Precio de

exportacion.
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Abstract

The general objective of this thesis research was to determine the evolution of trout
fillet exports within the context of trade agreements to the Japanese market, period
2010-2017. the method used is non-experimental, since the data used is existing
and it was not necessary to perform any manipulation of the information, the data is
ex post facto and was collected from reliable and existing sources. which were

organized into three lists: Value, Volume and Export Price.

The data will be presented through the use of tables and line graphs, where it
indicates the trend in the period taking as reference the dimension of export value
of Peru, Norway, Chile and Denmark, the next dimension is the volume of exports
of Peru, Norway, Chile and Denmark and finally the dimension of the export price of

Peru, Norway, Chile and Denmark.

In conclusion, according to the results of the research carried out, it has been proven
that there is a positive trend in Peruvian trout fillet exports in the context of the trade

agreement to the Japanese market in the period 2010-2017.

Keywords: Export value, Export volume, Export price.
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I. INTRODUCCION

Nuestra nacion ha emergido como uno de los principales productores acuicolas en
Ameérica Latina y a nivel global. Se ha establecido como un competidor destacado
en la industria de la pesca destinada al consumo humano a nivel internacional,
Nuestro pais para lograr sus objetivos y seguir mejorando en el sector industrial, se
propuso desarrollar e implementar el Programa Nacional de Innovacion Productiva
en Acuicultura y Pesca, este programa ayudo a financiar un total de 2,000 proyectos
sobre la innovacién de la industria pesquera y acuicola en estos ultimos afios. La
implementaciéon de nuevos proyectos contribuyé con el crecimiento de la
productividad y con el mejoramiento de las técnicas de competitividad en el sector
pesquero, Asimismo, esta actividad ha contribuido significativamente a las cadenas
de valor y ha afadido un mayor valor a la produccion. Ademas, ha fortalecido la
seguridad alimentaria para todos los ciudadanos peruanos y mejoré el

aprovechamiento de la biodiversidad pesquera de nuestro mar peruano.

Unos de los productos principales de la acuicultura peruana es la trucha,
estos son peces que pertenecen a la subfamilia de los salmoninae y que llegdé a
nuestro pais aproximadamente a mediados de los afios 20, quiere decir que dentro
de este periodo comenzaron arribar los primeros huevos fertilizados provenientes
del pais de Estados Unidos, estos huevos fueron introducidos en el rio Tishgo y a
su vez al lago Chinchaycocha que Esta localizada en el departamento de Junin
para llevar a cabo el proceso de reproduccion y, posteriormente, realizar la pesca
en el transcurso del tiempo. La Trucha es un alimento muy importante en la
aportacion de nutrientes, debido a que posee un sinfin de propiedades
nutricionales. Un pez que destaca por su alto contenido de omega-3, asi como por
la abundante presencia de nutrientes esenciales como el potasio, hierro y fésforo
en su carne, se convierte en una opcion nutricionalmente beneficiosa. Estos
nutrientes tienen un papel muy importante sobre la prevencion de enfermedades,
especialmente para las personas que padecen problemas cardiovasculares, ya que
contribuyen a reducir la hipertension arterial y los niveles de colesterol en el

organismo.

Durante los ultimos 10 afos, nuestra nacion ha experimentado un aumento

significativo en la produccion de truchas, comenzando con 5,794 toneladas en el



afo 2006 y alcanzando las 52,217 toneladas en el afio 2016, logrando un aumento
aproximado del 800% durante ese periodo, las exportaciones en el Peru en el sector
de alimentos tuvieron un crecimiento considerable donde las truchas peruanas
aumentaron en un 26.4% de enero a noviembre del afio 2017. Las truchas peruanas
gue se exportaron mostraron un incremento en las ventas por tercer afo
consecutivo, En el periodo de enero a noviembre del afio 2017, se logré alcanzar
un total de 22 millones 649 mil dolares en exportaciones. No obstante, es
importante sefialar que en los dltimos afios ha habido un aumento en el consumo
de pescados y mariscos a nivel mundial. Japén, en particular, se destaca como uno
de los principales paises a nivel global que ha incorporado el consumo de pescado
en su dieta diaria, formando parte integral de su gastronomia nacional. Esto ha
convertido a Japon en un mercado potencialmente atractivo para las exportaciones
de productos del mar, dada su alta demanda y sus considerables importaciones en

este sector.

Perl actualmente exporta trucha a Japon. Sin embargo, la actividad
exportadora enfrenta varias limitaciones. A pesar de que el mercado japonés es
muy prometedor, Per( se enfrenta a una fuerte competencia a nivel mundial de
paises como Chile, Noruega y Dinamarca. Estas naciones mencionadas exportan
cantidades significativas de trucha a Japon tanto en términos de valor como de
volumen, lo que convierte al mercado en altamente competitivo. Las exportaciones
de trucha de Perd no son muy competitivas en términos de cifras numéricas. Este
problema puede deberse a varios factores, como problemas logisticos, precios y la
incapacidad para satisfacer la demanda japonesa en términos de capacidad de
produccion. Esto es perjudicial para los productores nacionales de trucha, ya que
estan perdiendo una oportunidad muy lucrativa. Para abordar estos problemas, se
desarroll6 e implementd un tratado de libre comercio entre nuestro pais y Japon.
Este acuerdo internacional permite aprovechar varios beneficios, especialmente
facilitando el acceso al mercado japonés para nuevos productores, lo que a su vez

puede impulsar el crecimiento de las exportaciones de trucha dirigidas a Japon.

En este estudio se ha expuesto la situacién actual en lo que corresponde a
la exportacion de filetes de trucha peruana y el comportamiento del mercado de

truchas en el pais de Japdn, por ese motivo se ha planteado el problema general
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gue sigue a continuacion, ¢ Cémo ha sido la evolucién de las exportaciones de filete
de trucha en el contexto de los acuerdos comerciales al mercado de Japon en el
periodo 2010-20177?, de la misma forma se consideran los siguientes problemas
especificos; como primer problema especifico es, ¢ Coémo ha sido la evolucién del
valor de las exportaciones de filete de trucha dentro del contexto de los acuerdos
comerciales al mercado de Japon en el periodo 2010-20177?, segundo problema
especifico es, ¢Como ha sido la evolucion del volumen de las exportaciones del
filete de trucha dentro del contexto de los acuerdos comerciales al mercado de
Japon en el periodo 2010-2017?, tercer y ultimo problema especifico es, ¢ Como ha
sido la evolucion del precio de las exportaciones del filete de trucha dentro del
contexto de los acuerdos comerciales al mercado de Japon en el periodo 2010-
20177.

En el presente trabajo de investigacion, se ha llevado a cabo una justificacion
gue abarca tres aspectos importantes: una justificacion de tipo practica, teérica y
metodoldgica. correspondiente a lo investigado se expone la justificacion practica
de este trabajo de investigacion radica en la utilidad de la informacion obtenida. Se
ha buscado determinar el comportamiento y la evolucion de las exportaciones del
filete de trucha a lo largo del tiempo que se encuentra dentro del contexto de los
acuerdos comerciales al mercado japonés y permite analizar si las exportaciones
han sido favorables para nuestro pais, Estos resultados permitirAn analizar en
profundidad como los acuerdos comerciales impactan en las oportunidades de
exportacion y en la dinamica de comercio internacional. La justificacion tedrica
arroja resultados obtenidos a través de esta investigacion que tienen un valor
significativo en el contexto del conocimiento cientifico. Al analizar el
comportamiento de las exportaciones del filete de trucha al mercado japonés y la
influencia de los acuerdos comerciales, se contribuye al cuerpo de conocimientos
existente en el sector de la economia, el comercio internacional y la acuicultura. La
justificacion metodoldgica, los métodos y técnicas utilizados deben ser apropiados
y coherentes con los objetivos de la investigacion, ademas garantizan la validez y
la confiabilidad de los resultados, en este caso, se han seleccionado enfoques
metodolégicos que permiten analizar de manera efectiva la evolucién de las

exportaciones de trucha y su relacién con los acuerdos comerciales.
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La presente investigacion muestra datos obtenidos de entidades que nos
facilitan observar el desempefio y la evolucion dentro del periodo 2010 al 2017, de
las exportaciones del producto de filete de trucha, permitiendo determinar una
comparacion del antes y después de haber firmado el tratado de libre comercio con
Japon. La utilizacién de datos previamente establecidos y recopilados de diversas
fuentes como Siicex, Sunat, Promperu, Trade Map y Macmap proporciona una base
sélida y confiable para llevar a cabo el analisis y la investigacion. Estas fuentes son
reconocidas por ofrecer informacién precisa y actualizada sobre el comercio
internacional, las aduanas y otras variables relevantes para el estudio. Ademas,
nos dara una comparacion clara de las exportaciones del producto del filete de
trucha durante el periodo 2010-2017. Por otro lado, la investigacion nos permitira
determinar si la evolucion de las exportaciones del filete de trucha ha tenido una
tendencia creciente y si el tratado de libre comercio con Japon ha influenciado en
las exportaciones del filete de trucha. La importancia estratégica de Japon como
una de las diez economias mas destacadas a nivel mundial no puede subestimarse,
especialmente para el PerQ. Este pais asiatico ofrece oportunidades significativas
en términos de intercambio comercial, siendo beneficioso para ambas naciones.
Con una poblacion considerable de alrededor de 127 millones de personas, Japdén
destaca no solo por su tamafio demogréafico, sino también por el alto poder
adquisitivo de sus ciudadanos. Este poder adquisitivo ha experimentado un
crecimiento constante en los ultimos afios, respaldando ain més su atractivo como

mercado para los productos peruanos.

El acuerdo comercial existente entre Peru y Japdn agrega un componente
crucial a esta relacion. Este acuerdo no solo facilita el ingreso de productos
peruanos al mercado japonés, sino que también establece un marco favorable para
el intercambio comercial bilateral. La expansién del PBI per capita japonés y la
existencia de este acuerdo comercial hacen de Japdén una economia
extremadamente atractiva para los exportadores peruanos. En resumen, la
combinacion de la gran poblacion japonesa, su poder adquisitivo en aumento y el
acuerdo comercial con Peru crea una dinamica favorable que presenta
oportunidades considerables para los exportadores peruanos, facilitando el acceso

de sus productos a un mercado japonés estratégicamente importante.
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Para el estudio y desarrollo de la presente investigacion se ha establecido el
siguiente objetivo principal, Determinar como ha sido la evolucion de las
exportaciones de filete de trucha en el contexto de los acuerdos comerciales al
mercado de Japdén en el periodo 2010-2017, de igual forma, propusieron tres
objetivos especificos y son los siguientes; Determinar como ha sido la evolucién del
valor, volumen y del precio de las exportaciones de filete de trucha en el contexto

de los acuerdos comerciales al mercado de Japén en el periodo 2010-2017.

La hipotesis principal de la presente investigacion es; Las exportaciones de
filete de trucha en el contexto de los acuerdos comerciales al mercado de Japon en
el periodo 2010-2017, ha tenido una tendencia creciente. De la misma forma se
plantearon las siguientes tres hipotesis especificas; El valor, el volumen y el precio
de las exportaciones de filete de trucha en el contexto de los acuerdos comerciales

al mercado de Japoén en el periodo 2010-2017, ha tenido una tendencia creciente.
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Il. MARCO TEORICO

Para nuestra investigacion se ha realizado el estudio de la variable de
exportacion con sus dimensiones que son,; el valor, el volumen y el precio de
exportacion, por este motivo fue importante poder realizar el andlisis de
investigaciones que tienen una relacién considerable con las variables de estudio
gue se utilizaron en esta investigacion, dentro de la busqueda se encontraron
diferentes antecedentes relacionados al tema de la presente investigacion y se
organizaron en dos niveles, que son nivel nacional y nivel internacional, estos
antecedentes ayudaron a tener un mayor conocimiento sobre el tema de estudio y

los antecedentes encontrados son los siguientes;

El autor Tulcan (2015) en su tesis de licenciatura que tiene como titulo “La
demanda de las truchas en el mercado de Jap6n y sus estrategias de
comercializacion desde el sector productivo acuicola de la parroquia de Tufifio-
Ecuador”, establece como objetivo principal determinar la demanda de trucha que
existe en el mercado japonés permitiendo la comercializacion de la trucha
ecuatoriana y disefar estrategias de comercializacion internacional para el ingreso
del producto al mercado japonés. La metodologia que utilizé en su investigacion es
de tipo documental descriptivo con enfoque mixto, donde concluye que existe la
oportunidad de exportar trucha al mercado japonés, debido que este mercado
japonés estd insatisfecho ya que manifiesta un poder adquisitivo muy alto
relacionado a productos procedentes del mar, y finalizando que Japon ofrece un
arancel preferencial a los paises en desarrollo permitiendo a ecuador facilitar el
ingreso de la trucha al mercado japonés convirtiéndolo en un producto competitivo
en relacion a otros paises exportadores de trucha.

De igual forma, Rosal (2004) en su tesis de licenciatura “Estudio de pre
factibilidad del cultivo de la trucha arco iris en Guatemala”, establece como objetivo
el desarrollo del estudio para el cultivo de la trucha en Guatemala para su
exportacion y analizar la oferta y demanda que, de la trucha a nivel global, y los
precios de la trucha en el mundo. La metodologia empleada por el autor se
caracteriza por ser analitica y descriptiva, con un enfoque cuantitativo. Esto implica
gue se hallevado a cabo un analisis en profundidad de datos y hechos relacionados

con la exportacion de truchas. Una de las conclusiones clave obtenidas a través de
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esta metodologia es que es factible establecer una empresa exportadora de
truchas. Ademas, se ha identificado que los paises con una mayor participacion en
la exportaciéon de trucha son Chile, Colombia, Argentina, México y Peru. Esta
informacion proporciona una visién clara de la competencia en el mercado
internacional de truchas y puede ser valiosa para quienes estén considerando
ingresar a este sector, en el afio 2003, se enviaron al mercado estadounidense un
total de 232 toneladas de trucha, y el valor internacional de este pescado oscild
entre 3.49 y 4.37 déblares por kilogramo. Es importante destacar que la demanda de
trucha esta en constante aumento, y Estados Unidos se destaca como uno de los

principales mercados para este producto.

Por otro lado, Messen (2006) en su tesis de maestria que lleva como titulo
“Estimacion de la demanda del salmén en el mercado americano y japonés” El
objetivo es precisar y calcular el nivel de consumo de salmén en los paises mas
destacados por su alta demanda, ademéas de estimar la demanda en Japén y
Estados Unidos. La metodologia empleada se caracteriza por ser no experimental
y descriptiva, centrandose en un enfoque cuantitativo, Como conclusion, se observa
gue tanto Japon como Estados Unidos estan experimentando una tendencia al alza
en el consumo de salmon. Se realizd una proyeccion para los préximos cinco afos,
revelando que se espera un aumento aproximado del 10% en el consumo de
salmon en Estados Unidos y un 4% en Japon. Es importante destacar que Japon
representa mas de un tercio del consumo mundial de salmoén, se recomienda
prestar atencion a otros paises en crecimiento, como China y Corea del Sur, ya que
tienen mercados emergentes que estan consumiendo salmoén y que podrian

experimentar un crecimiento significativo en los préximos afios.

De la misma forma hemos encontrado investigaciones de nivel internacional,
gue han aportado mucho para el desarrollo del tema, uno de ellos fue el informe
realizado por Gonzales (2015) donde nos menciona en su tesis de licenciatura que
tiene como titulo; el andlisis y seleccion de mercados para la exportacion de trucha
fresca o refrigerada de las piscigranjas de la region puno, en el afio 2013, El objetivo
es analizar los mercados internacionales y determinar el mercado mas adecuado
para la exportacion de trucha procedente de la region de Puno, determinando a

nivel nacional la oferta exportable de trucha y evaluar la demanda de los mercados
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internacionales, ademas seleccionar el mercado con mejores oportunidades, El
enfoque metodolégico empleado en el trabajo de investigacion fue de caracter
descriptivo, explicativa y prospectiva, con un enfoque cuantitativo, donde concluyo
que el consumo de los alimentos saludables ha tenido una tendencia de forma
creciente durante los udltimos afios, la trucha se reconoce como un alimento
nutritivo, este producto se comercializa con los paises de Canada, Japén y con una
demanda muy alta en Estados Unidos, en la regién de puno es la regién que mas
produce trucha con 290906 toneladas aproximadamente en el 2013 y crecié un

243.2 % con respecto al afio anterior.

De igual forma, el autor Gutiérrez (2008) en su tesis de doctorado que tiene
como titulo “Incidencia de la competitividad en la exportacion del producto trucha
de la region Puno, 2010”. El autor ha fijado como objetivo primordial la capacidad
de identificar la influencia de los factores competitivos en el proceso de exportacion
de las truchas procedentes de la region de Puno durante el afio 2010, y evaluar los
niveles de competitividad en la produccion de trucha, analizar la influencia de esta
competitividad en las exportaciones de trucha y examinar las perspectivas del
mercado brasilefio en relacion con este producto. La metodologia aplicada es de
naturaleza no experimental, de caracter explicativo y se basa en un enfoque
transaccional correlacional causal, con un enfoque mixto. Como resultado de este
estudio, se llegd a la conclusién de que los productores de la region de Puno
ostentan un nivel de competitividad en la produccion de trucha que se sitla en un
nivel medio en comparacion con otras regiones, ademas se mejoré algunas
debilidades y que pueda tener un mejor desempefio ante la vista del publico y de
los competidores, debido que la competitividad y el desempefio de las
exportaciones de trucha tiene una correlacién positiva, indicando que el crecimiento
de las exportaciones se le atribuye al nivel de competitividad dando una relacion de
causa efecto entre ambas variables, finalizando que el mercado de Brasil cuenta
con un PBI alto entre los demas paises de América latina y tiene una demanda

creciente en productos nutritivos como la trucha.

Por otro lado, Yapuchura (2006) en su tesis de doctorado que tiene como
titulo “Produccion y comercializacion de truchas en el departamento de Puno y

nuevo paradigma de produccion”, establece como objetivo principal caracterizar la
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comercializacién y mejorar la produccion de truchas en la regién de Puno con el
objetivo de promover una gestion eficiente tanto en el sector productivo como en el
comercial. ademas, calcular la produccion de trucha que tuvo lugar en el
departamento de Puno durante el afio 2000 y también identificar los mercados
donde se comercializé este producto. La metodologia utilizada en su trabajo de
investigacion es descriptiva, cuenta con un enfoque del tipo cuantitativo, donde
concluyo que en el afio 2000 la regién de puno no cuenta con un planeamiento
estratégico para la produccién de trucha y que esta sea competitiva a nivel nacional
e internacional, pero los pobladores realizan la produccién de trucha de manera
empirica, los mercados nacionales como internacionales generan una demanda
alta que la region de puno no puede cubrir, por lo cual se tendra g mejorar la
infraestructura y las técnicas de produccion, para que la trucha sea competitiva y
tenga mas participacién en el mercado de Brasil y Bolivia, desde el afio 1998 al
2000 se aprecia un crecimiento en las ventas de trucha del 36% y tiende a un

crecimiento en la demanda para los préximos afnos.

La variable de Exportacion se encuentra dentro del sector del comercio
internacional, esta area cuenta con muchas teorias sobre comercio internacional
de las cuales mencionaremos a algunos investigadores que aplican en distintos
campos para ello optaremos por dos teorias fundamentales desarrolladas por Adam
Smith y David Ricardo en el &mbito de la economia internacional. Smith propuso la
teoria de la ventaja absoluta, mientras que Ricardo contribuy6 con la teoria de la
ventaja comparativa. Ambos conceptos son esenciales para abordar la

investigacion sobre la comercializacion internacional de la trucha.

La primera teoria que se opto en el presente trabajo de investigacion, es la
teoria de la ventaja absoluta fue propuesta por Adam Smith en su obra "La Riqueza
de las Naciones" en 1776, citado por dos autores Daniels y Radebaugh (2011), en
Su obra nos menciona que la ventaja absoluta se considera como una cualidad que
pueda o deba tener un pais para poder producir un determinado producto, utilizando
una menor cantidad de insumos (recursos) en comparacién con otro pais, es decir,
gue se considera que una pais cuenta con la ventaja absoluta, cuando se
especializa en la produccion o realizando una actividad utilizando menos recursos

0 U costo menor en comparacion a los paises competidores.
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Nos encontramos con otra perspectiva que contribuye al andlisis del
comercio internacional, se trata de la Teoria de la Ventaja Comparativa formulada
y presentada por el ilustre economista David Ricardo.", citado por Gregory (2009)
nos mencion que cada nacidon se inclinard hacia la especializaciéon en la
manufactura de aquellos bienes en los que es mas eficiente, facilitando asi su
capacidad de exportacion en ese ambito especifico. Paralelamente, importara
productos de otras naciones para satisfacer sus necesidades en areas donde su
eficiencia no sea tan destacada, donde se le dificulta la produccion o no cuanta con
los recursos para elaborarlos. Aungue un pais no cuente con una ventaja absoluta
al producir un producto o realizar una actividad, tienen la oportunidad de enfocarse
en aquellos productos donde identifiguen una ventaja comparativa, lo que les
permite ingresar y competir eficazmente en el mercado global. En el marco de la
teoria de la ventaja comparativa, se sostiene que cada pais deberia especializarse
en la produccion de bienes en los que posea una ventaja relativa, exportando estos
productos, y a su vez, importando bienes que otros paises produzcan de manera

mas eficiente y en los cuales no se especialicen.

En lo que corresponde a la definicion y desarrollo de la variable de
exportacion, tenemos la definicion del autor Lerma (2010) donde nos ha
mencionado que exportar involucra a la comercializacion y distribucién de todos
bienes y servicios que se encuentran fuera de las fronteras nacionales, destinados
a otros paises como mercado de destino, de igual forma, el autor Castro (2008) nos
indica que La exportacion, en este contexto, se refiere a cualquier proceso mediante
el cual productos son enviados desde un pais especifico hacia otro, cruzando las
diversas fronteras que separan a estas naciones, con el proposito de ser
comercializados. Para los autores Cabello y Cabello (2009), nos menciona lo
siguiente, que la exportacion se considera como la salida fisica de todas las
mercancias que se encuentran en el territorio aduanero destinada a otro pais

ajustandose a los regimenes comerciales de exportacion de dicho pais.

Conforme lo indicado por cada uno de los autores, se puede mencionar de
las exportaciones es una accidbn muy importante durante los negocios
internacionales, lo cual se considera como un intercambio (compra y venta), que se

realiza entre paises, de esta manera las oportunidades se aprovechan en negociar

18



en distintos mercados en el mundo, la exportacion de cada pais es para mejorar
nuestra produccion y crecer econdmicamente. Por otro lado, En nuestra
investigaciéon, se destaca la importancia crucial de las exportaciones para los
productores de filete de trucha. Para muchos de estos productores, la subsistencia
esta estrechamente vinculada a la venta de filete de trucha en el extranjero. Esto
se debe a que la demanda en el mercado nacional no presenta una fuerza
significativa, por lo que se vieron compelidos a buscar y diversificar en otros

mercados donde pudieran ofrecer sus productos con éxito.

Los autores en sus definiciones de la variable exportacion, indica que esta
cuenta con tres dimensiones; la primera es Valor de exportacion, se define como
un indicador principalmente del tipo monetario que es obtenido entre el volumen o
cantidad de la mercancia exportada y esta se multiplica por el precio unitario de la
mercancia que se exportara, es considerado como la valoracion total de las ventas
de un pais (BID, 2008). Para esta dimension se ha tenido en cuenta los siguientes
indicadores; el valor de las exportaciones de Perq, juntamente con los paises de

Dinamarca, Chile y Noruega.

En la segunda dimensién de nuestro estudio, nos proponemos analizar el
Volumen de exportacion, que se define como una medida fisica aplicada a las
mercancias exportadas. Esta medida, expresada comiunmente en toneladas, varia
en funcién del tipo especifico de mercancia que se exporta. (El Banco mundial,
2010). En esta dimension se ha considerado los indicadores siguientes; volumen

de exportacion de Peru, Chile, Noruega y Dinamarca.

En la tercera dimension de nuestro estudio, nos enfocaremos en el Precio
de exportacion, que se describe como el valor establecido en la factura comercial y
cobrado por el exportador al importador. Este precio representa la cifra acordada
en la transaccion de compra-venta internacional. (US Legal, 2016). Para el
desarrollo de esta dimensidn se ha considerado los indicadores siguientes; precio

de exportacion de Peru, Chile, Noruega y Dinamarca.

Para reforzar las teorias relacionadas al comercio internacional, es necesario
mencionar la definicion del tratado de libre comercio, esta se define como un

instrumento juridico que puede ser utilizado de manera bilateral o multilateral y que
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posee un caracter obligatorio que su objetivo es el acceso de bienes y servicios
establecidas con reglas que permiten facilitar el comercio entre dos 0 mas paises
firmantes (Mincetur, 2016). El Tratado de Libre Comercio (TLC) constituye un
instrumento legal que se emplea tanto de manera bilateral como multilateral. Su
objetivo fundamental es impulsar la libre circulacion de bienes y servicios,
facilitando de este modo un flujo sin obstaculos en el comercio de mercancias,
inversiones y la prestacion de servicios entre las naciones que participan en el

acuerdo. (Ministerio de Economia y Finanzas, 2018).

El Tratado de libre Comercio entre Pert y Japén en los ultimos afios han
generado distintos intercambios comerciales como culturales, por ese motivo el
gobierno de Peru ha realizado trabajos de estudio para la negociacion que permite
coordinar con Japdén en la busqueda del fortalecimiento de sus relaciones
comerciales, para que ambos paises puedan salir beneficiados y tener un
crecimiento econdmico. Pert y Japon han negociado y firmado el 31 de mayo de
2011, en la ciudad de Tokio, Japon, se llevé a cabo la firma del Acuerdo de
Asociacion Econdmica, con la presencia del Ministro de Relaciones Exteriores de
Japoén, Takeaki Matsumoto, y del Ministro de Comercio Exterior y Turismo, el sefior
Eduardo Ferreyros. Segun lo acordado, el Acuerdo entr6 en vigor a partir del 1 de
marzo de 2012.

El Acuerdo de Asociacion Economica entre Japon y Perd otorga un acceso
privilegiado a un mercado que posee una significativa capacidad de adquisicion
para productos de alto valor. Este mercado tiene una gran demanda a nivel
internacional y uno de los primeros diez mercados a nivel mundial, Este Acuerdo
con Japén permite el ingreso de productos peruanos como los filetes de trucha al
mercado japonés con un acceso preferencial. En el mercado japonés tiene una
preferencia por los productos extraidos del mar ya que su consumo es elevado en
su alimentacion diaria, y la trucha es unos de los productos peruanos que va en
crecimiento sus exportaciones en los ultimos afios, por ese motivo se cred el
acuerdo para que este producto pueda ingresar al mercado japonés desde el 01 de
abril del 2016 con un arancel base de 3.5. Esto facilita a las exportaciones de filete

de trucha que tengan un facil acceso a dicho mercado.
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El Tratado libre Comercio Chile y Japon se inicié para mejorar su crecimiento
econdémico entre ambos apises, ya que Japon es un pais con muy alta poblacion
de este modo Chile aprovecho en negociar y fortalecer sus relaciones comerciales
bilaterales. Chile y Japon desarrollaron El Acuerdo de Asociacibn Econdémica
Estratégica firmado 27 de marzo 2007, el Ministro de Exteriores japonés Alejandro
Foxley, en la cuidad de Tokio-Japon, y promulgado en Chile por el Ministerio de
Relaciones Exteriores el 14 de agosto 2007, establecido el Acuerdo inicio su

vigencia el 3 de septiembre del 2007.

Debido al Acuerdo de Asociacion Econémica Chile y Japon, tuvo un ingreso
favorable al mercado ya que cuenta con una gran demanda del producto. Japon es
unos de los principales paises internacionales que consumen este producto ya que
no es hay otro producto que lo reemplace. Chile fue unos de los principales
proveedores que tuvo a nivel mundial. Al transcurso de los afios sus exportaciones
han bajado debido a que el pais Chile sufrié una enfermedad que ocasion6 una

terrible tragedia que afecto al producto marino, esto afecto a sus exportaciones.

Los paises Noruega y Dinamarca no tienen un Tratado libre Comercio con
Japon, pero podemos decir que son unos de los principales competidores y que
tiene Peru, ya que Japoén tiene una alta demanda. Pero sin embargo podemos decir
gue tenemos una ventaja, para el pais peruano ya que nosotros si contamos el TLC.
El pais peruano debe ayudar a los productores para la comercializacion de este
producto del filete de trucha, algunos no sabemos los beneficios que nos otorga al
tener un compromiso del TLC, de esta manera el Peru tendra que aprovechar la
oportunidad de negociar el producto de filete de trucha y aumentar nuestras

exportaciones y el crecimiento econémico gracias al tratado libre comercio.
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lI.LMETODOLOGIA
3.1.Tipo y disefio de investigacion
El estudio ha adoptado un disefio de investigacion no experimental,
caracterizado por un enfoque cuantitativo, longitudinal, orientado a analizar
tendencias, y con un enfoque descriptivo. Estrada (2016) La "Investigacion
no Experimental” se define como un proceso de indagacion en el cual se
recopilan datos sin intentar inducir ningun tipo de cambio. Es conocida
también como investigacién ex post facto, ya que implica el estudio de
variables y hechos que ya han ocurrido, y solo pueden ser observados. En
este enfoque, no se realiza ninguna manipulacién de las variables, y el
investigador se limita a observar y analizar fendmenos tal como se
presentaron en su contexto natural.
3.2.Variables y operacionalizacion
Definicion conceptual — Exportacion
Es la comercializacion de los servicios y productos que se encuentran
fuera de los limites territoriales del pais, y dirigidos a otro, también se refiere
a cualquier proceso mediante el cual productos son enviados desde un pais
especifico hacia otro, cruzando las diversas fronteras que separan a estas
naciones, como el territorio aduanero comunitario de una mercancia
comunicatoria destinada a otro pais ajustaindose a los regimenes
comerciales de exportacion. Castro (2008).
Definicion Operacional - Gestidbn Administrativa
La variable principal del presente estudio esta conformada por tres
importantes dimensiones que nos permitiran ver el comportamiento vy
evolucion de las exportaciones de trucha peruanay son las siguientes; Valor
de exportacion de trucha, volumen de exportacion de la trucha y precio de
exportacion de la trucha, que a su vez estan conformadas por 12 indicadores.
Para poder mediar la variable de exportacion se ha utilizado graficos
estadisticos de las exportaciones de filete de trucha al pais de Japén durante
en el periodo del 2010 al 2017.
3.3.Poblacién, muestra, muestreo y unidad de analisis
En esta investigacion, no se establecera una poblacion o muestra

especifica, ya que los datos son de naturaleza ex post facto, lo que implica

22



gue estos datos ya existen y son accesibles a través de fuentes como el
Sistema Integrado de Informacion de Comercio Exterior (SIICEX),
Estadisticas de Comercio Internacional (TRADE MAP) y la Superintendencia
Nacional de Aduanas y de Administracion Tributaria (SUNAT). En lugar de
recopilar datos a través de un proceso de muestreo, la investigacion se
centrard en analizar y extraer conclusiones de conjuntos de datos
preexistentes, aprovechando la informacién disponible en estas fuentes para
cumplir con los objetivos de la investigacion.
3.4.Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

En este analisis, no se han aplicado técnicas ni herramientas
adicionales, puesto que los datos se han recopilado a partir de informacion
ya existente, lo que significa que se trata de datos ex post facto.

Con el fin de garantizar la validez de los datos recopilados, se ha
llevado a cabo una consulta con expertos en el campo de investigacion, y se
ha obtenido la aprobacion de tres especialistas destacados en la materia.

La confiabilidad no es un factor relevante en este caso, ya que los datos
en cuestion son preexistentes y no han sido recopilados ni generados para
esta investigacion.

3.5.Procedimientos

El primer procedimiento que se realiz0 en la presente investigacion, fue
la busqueda de informacion sobre el producto de exportacion, como su
cédigo arancelario, nombre completo del producto y los acuerdos
internacionales que afectan al producto, esta informacion se extrajo de la
pagina de Siicex, el siguiente paso fue buscar datos de exportacion del
producto al pais de Japén, como el valor, volumen y precio de exportacion
de igual forma de los principales exportadores de trucha a Japon, esta
informacion se obtuvo de la pagina web de Trade Map,., por ultimo, la
informacion fue ordenada en graficos y tablas para un mejor estudio de los
datos de exportacién de la trucha.

3.6.Método de analisis de datos

Los métodos de analisis se llevaran a cabo mediante técnicas
estadisticas, utilizando datos recopilados de diversas entidades como
SIICEX, SUNAT, TRADE MAP y MAC MAP. Una vez que se haya recopilado
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toda la informacion relacionada con las exportaciones de filete de trucha, se
procedera a analizarla mediante la organizacion de datos en cuadros y
graficos. Este enfoque permitira realizar un andlisis detallado y visualmente
comprensible, con el objetivo de obtener resultados precisos y de calidad. La
presentacion de los datos de esta manera facilitard la identificaciéon de
patrones, tendencias o cualquier informacion relevante que contribuya a los
objetivos de la investigacion.
3.7.Aspectos éticos

La investigacion se respalda en datos confiables y veraces, lo que
contribuye a la obtencidn de resultados significativos. Ademas, se garantiza
el respeto a la propiedad intelectual de todas las entidades y autores que
han sido empleados en este estudio. Este enfoque ético y transparente
asegura la integridad de la investigacion y fortalece la credibilidad de los
resultados obtenidos. La utilizacion de datos confiables y el respeto a la
propiedad intelectual son pilares esenciales para la calidad y la validez de

cualquier investigacion.
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IV. RESULTADOS

4.1.Resultado del valor de exportacion de filete de trucha
4.1.1. Valor de Exportacion del filete de trucha de Peru
En latabla 1 muestra el valor de exportacion del filete de trucha peruano
al mercado de Japon. Asimismo, Muestra el cambio porcentual con respecto
al aflo previo.
Tablal.Valor de exportacion del filete de trucha de Pera a Japén, durante los
afos 2010 al 2017, en délares (USD).

Afios E)Ypag?t;(g%n Variacion
2010 0

2011 0

2012 0

2013 72

2014 424 489%
2015 762 80%
2016 2168 185%
2017 4539 109%

Fuente: Trade Map

En la Tabla 1, se puede apreciar que durante los afios 2010 a 2012, no
se registré ninguna exportacion de filete de trucha peruano hacia el mercado
japonés por parte de Perl, Las exportaciones peruanas comenzaron en el
afio 2013 con un valor de $72,000. En 2016, experimentaron un notable
crecimiento alcanzando un valor de $2 millones, y finalmente, en 2017, las
exportaciones aumentaron aun mas, llegando a un valor de $4 millones, en
este afio alcanzo el mas alto nivel de exportacion del filete de trucha en el
periodo 2010-2017.

En la figura 1, mostraremos el comportamiento del valor de exportacion
del filete de trucha peruano en el mercado de Japén, la cual nos brinda una
forma mas clara de ver el valor de exportacion del filete de trucha peruano a

lo largo de los afios.
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Figura 1. Valor de exportacién del filete de trucha de Pert a Japdn, en el 2010 al 2017, en ddlares.

Los datos presentados en la Figura 1 para el periodo entre 2010y 2017
indican resultados positivos en las exportaciones de filete de trucha al
mercado japonés. Esto se atribuye al hecho de que, en 2011, el filete de
trucha ingreso al mercado japonés con un arancel reducido al 3.5%, gracias
al Tratado de Libre Comercio entre Peru y Japén. Sin embargo, en ese
momento, las empresas no se aventuraban a exportar filete de trucha a
Japon, ya que se consideraba un mercado desconocido. La dinamica cambi6
en 2014, cuando se incentivd a las empresas peruanas a aprovechar la
oportunidad de exportar filete de trucha al mercado japonés. Este estimulo
se debio al notable crecimiento en la demanda de filete de trucha en Japon.
La combinacién del acceso preferencial gracias al tratado y la respuesta
positiva del mercado japonés contribuyeron al aumento de las exportaciones
de filete de trucha en este periodo.

4.1.2. Valor de Exportacién del filete de trucha de Chile

En la tabla 2, mostraremos el valor de exportaciéon del filete de trucha

de Chile al mercado de Japén. Asimismo, Muestra el cambio porcentual con

respecto al afio previo.
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Tabla 2. Valor de exportacion del filete de trucha de Chile a Japén, durante
los afios 2010 al 2017, en délares (USD)

ARos Valor de Exportacién Variacion
2010 0

2011 0

2012 454276

2013 364686 -20%
2014 335277 -8%
2015 234433 -30%
2016 216987 -71%
2017 275257 27%

Fuente: Trade Map

la Tabla 2, se puede observar que el valor de las exportaciones de
flete de trucha de Chile al mercado japonés experimentd un aumento
significativo a partir del afio 2012. Durante ese afio, las exportaciones
alcanzaron un total de US$ 454.2 millones, marcando el punto mas alto en
el periodo comprendido entre 2010 y 2017. Sin embargo, a partir de ese
momento, las exportaciones de Chile mostraron una tendencia constante de
decrecimiento, finalizando en el afio 2017 con un valor de US$ 275 millones.
Esto representd una disminucion aproximada de US$ 179 millones en
comparacion con el afio 2012.

La figura 2, mostraremos el desempefio del valor de exportacién del

filete de trucha en el mercado de Japon, durante el periodo 2010 -2017, la
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cual nos brinda una forma mas clara de ver el valor de exportacion del filete

de trucha a lo largo de los afos.
Figura 2. Valor de exportacion del filete de trucha de Chile a Japén, en el 2010 al 2017, en ddlares.

Los datos que mostraremos del figura 2, entre el periodo 2010 a 2017
no son favorables para el pais de Chile, sin embargo cuenta con un acuerdo
comercial un tratado libre comercio en el afio 2007, donde tiene un ingreso
arancelario de 3.5%, pero se evidencia que ha existido una disminucion
constante a lo largo de los afios en el periodo mencionado, este es debido al
motivo que Chile tuvo como consecuencia enfermedades como la SRS y
caligus que afectaron al pez salmén, esto dificulta su crecimiento de
exportacion del filete de trucha a Japon, por este motivo decrecieron sus
exportaciones.

Resaltamos que Chile es el principal proveedor de salmones y truchas
congelados al mercado japonés, Chile tiene un 92,7% del mercado a
diciembre de 2008.

4.1.3. Valor de Exportacion del filete de trucha de Noruega

En la tabla 3 mostraremos el valor de exportacion del filete trucha de
Noruega al mercado de Japdn. Asimismo, Muestra el cambio porcentual con
respecto al afio previo.

Tabla 3. Valor de exportacion del filete de trucha de Noruega a Japon,
durante los afios 2010 al 2017, en ddlares (USD)

Afios Valor de Exportacion Variacion
2010 0

2011 0

2012 7906

2013 8039 2%
2014 8336 4%
2015 12229 47%
2016 26353 115%
2017 18403 -30%

Fuente: Trade Map

En la Tabla 3, se aprecia que el valor de las exportaciones de filete de
trucha de Noruega al mercado japonés comenz6 en el afio 2012 con $7,000
y finaliz6 en el afio 2017 con $18,000 ddlares. Se destaca que las

exportaciones experimentaron un incremento minimo del 2016 al 2017. Es
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importante sefialar que, en el afio 2016, Noruega alcanz6é su nivel mas
elevado de exportaciones, registrando un valor total de US$ 26 millones de
dolares.

En la figura 3, mostraremos el comportamiento del valor de exportacion

del filete de trucha de Noruega en el mercado de Japon, durante el periodo
2010 -2017.
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Gréfico 3. Valor de exportacion del filete de trucha de Noruega a Japdn, en el 2010 al 2017, en délares.

Los datos presentados en el Grafico 3 para el periodo de 2010 a 2017
reflejan resultados positivos para Noruega. Esto se debe a que las
exportaciones alcanzaron su punto mas alto en 2016, impulsadas por una
tasa de cambio de 2.49 (NOK) para la moneda local en ese afio. Sin
embargo, en 2017, esta tasa de cambio subi6 a 2.54 (NOK), lo que
contribuyd al fuerte crecimiento experimentado por Noruega en 2016.

4.1.4. Valor de Exportacion del filete de trucha de Dinamarca

En la tabla 4 muestra el valor de exportacion del filete de trucha de
Dinamarca mercado de Japdn. Asimismo, Muestra el cambio porcentual con
respecto al afio previo.

Tabla 4. Valor de exportacion del filete de trucha de Dinamarca a Japon,
durante los afios 2010 al 2017, en ddlares (USD)

Afos Valor de Exportacion Variacion
2010 0

2011 0

2012 4716

2013 4108 -13%
2014 388 -91%
2015 4408 1036%
2016 11245 155%
2017 9129 -19%

Fuente: Trade Map
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4.2.

En la tabla 4 observamos que el valor de exportacion del filete de trucha
del pais de Dinamarca enviado al mercado Japon desde el afio 2010 al 2017,
Dinamarca experimenté una contraccién econémica en el afio 2014, la cual
se atribuy6 a la influencia de la debilidad econémica a nivel global, por otro
lado, registraron su nivel mas alto de exportaciéon en el afio 2016, alcanzando
un valor de $11 millones, pero experimentaron un decrecimiento en el afio
2017, descendiendo a $9 millones, lo que resulté en un desequilibrio en las
exportaciones..

En la figura 4, mostraremos el comportamiento del valor de exportacion
del filete de trucha de Dinamarca en el mercado de Japén, la cual nos brinda
una forma mas clara de ver el valor de exportacion del filete de trucha de
Dinamarca a lo largo de los afios.
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Figura 4. Valor de exportacion del filete de trucha de Dinamarca a Japon, en el 2010 al 2017, en délares.
Los datos que mostraremos en la figura 4, entre el periodo 2010 a 2017,
donde en el afio 2014 no son favorables para Dinamarca, debido que se
observa un decrecimiento en sus exportaciones de filete de trucha al
mercado de Japdn, ya que tuvo una fuerte crisis financiamiento, fue afectada
por su deceleracion econdmica de sus clientes sobre todo en la Unién
Europea, en el afio 2016 tuvo un crecimiento favorable gracias por el
CONsSumo e inversiones.
Resultado del volumen de exportacion del filete de trucha
4.2.1. Volumen de Exportacion del filete de trucha de Peru
En la tabla 5 muestra el volumen de exportacion del filete de trucha
peruano al mercado de Peru. Asimismo, Muestra el cambio porcentual con

respecto al afo previo.
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Tabla 5. Volumen de exportacién del filete de trucha de Peru a Japon,

durante los afios 2010 al 2017, en toneladas.

Afos Valor de Exportacion Variacion
2010 0

2011 0

2012 0

2013 3

2014 31 933%
2015 60 94%
2016 186 210%
2017 349 88%

Fuente: Trade Map
La Tabla 5 revela que durante el periodo entre 2010 y 2012, no se

registraron volumenes de exportacion de filete de trucha desde Peru hacia
el mercado japonés. Sin embargo, a partir de 2013, las exportaciones
iniciaron con un volumen de 3 toneladas de filete de trucha, experimentando
un aumento significativo a lo largo del periodo. En 2017, se exportaron 349
toneladas, lo que representd un crecimiento considerable en comparacién
con el inicio del periodo. Este incremento sefiala un notable desarrollo en el
volumen de exportacion de filete de trucha de Peru hacia Japén a lo largo de
estos afnos.

En la figura 5, mostraremos el comportamiento del volumen de
exportacion del filete de trucha del Pert en el mercado de Japoén, durante el
periodo 2010-2017, la cual nos brinda una forma mas clara de ver el volumen
de exportacion del filete de trucha del Peru en el transcurso de los afios.
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Figura 5. Volumen de exportacién del filete de trucha de Pera a Japén, en el 2010 al 2017, en toneladas

Los datos que se presentan en el grafico para el periodo de 2010 a
2017 reflejan resultados positivos. Se evidencia un constante crecimiento en
el volumen de exportacién del filete de trucha, impulsado en gran parte por
un aumento significativo en la produccion de este producto en Peru durante
los afios 2016 y 2017. En este periodo, se alcanzaron niveles historicos de
produccion, llegando a un total de 349,000 toneladas. Este incremento se
atribuye, en parte, al tratado de libre comercio vigente entre Per( y Japdn,
gue establece un arancel del 3.5%. Esto significa que Peru esta
aprovechando esta oportunidad, especialmente dado que su competidor,
Chile, ha experimentado una disminucién en sus exportaciones en los
altimos afios
4.2.2. Volumen de Exportacion del filete de trucha de Chile

En la tabla 6 mostraremos el volumen de exportacion del filete de trucha
de chile al mercado de Japon, durante el periodo 2010 — 2017. Asimismo,
Muestra el cambio porcentual con respecto al afio previo.

Tabla 6. Volumen de exportacion del filete de trucha de Chile a Japdn,

durante los arfios 2010 al 2017, en toneladas.

ARos Valor de Exportacién Variacion
2010 0

2011 0

2012 46249

2013 37486 -19%
2014 26779 -29%
2015 24785 7%
2016 20357 -18%
2017 19300 5%

Fuente: Trade Map

Podemos observar en la tabla nimero 6 que el volumen de exportacion
del filete de trucha de chile al mercado japones en el afio 2012, comenzo6 con
una cantidad de 46,249 toneladas y experimenté una disminucién
significativa durante el afio 2017, solo logrando exportar una cantidad de
419300 toneladas, los motivos de este acontecimiento son a la disminucion

de la produccion del filete de trucha en el pais de chile.
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En la Figura 6, se presentard el analisis del patron de exportacion del
filete de trucha chilena hacia el mercado japonés, la cual nos brinda una
forma mas clara de ver el volumen de exportacién del filete de trucha de chile

a lo largo de los afos.
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Figura 6. Volumen de exportacion del filete de trucha de Chile a Japén, en el 2010 al 2017, en toneladas

Los datos que mostraremos del grafico entre el periodo 2010 a 2017 de
las exportaciones no es muy favorables para el pais de Chile en lo que
corresponde al crecimiento en el afio 2012 con un volumen de 46249 en las
exportaciones del filete de trucha, debido a los siguientes afios la produccion
del producto en el pais de Chile ha bajado sus exportaciones debido a que
tuvo una crisis de enfermedad de SRS y el caligus en lo que es la produccién
pesquera, esto afecta a la exportacion del pais, y una oportunidad a Peru
para poder crecer mas en las exportaciones al pais de Japon.

4.2.3. Volumen de Exportacién del filete de trucha de Noruega

En la tabla 7 muestra el volumen de exportacion del filete de trucha de

Noruega al mercado de Japon. Asimismo, Muestra el cambio porcentual con

respecto al afio previo.
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Tabla 7. Volumen de exportacion del filete de trucha de Noruega a

Japon, durante los afios 2010 al 2017, en toneladas.

Afos Valor de Exportaciéon Variacion
2010 0

2011 0

2012 525

2013 713 36%
2014 618 -13%
2015 828 34%
2016 2020 144%
2017 1390 -31%

Fuente: Trade Map
La Tabla 7 nos proporciona informacion sobre el volumen de

exportacion inicial de filete de trucha congelada de Noruega hacia el

mercado japonés en el afio 2012, el cual comenzé con un total de 525

toneladas, y en el afio 2017, el volumen de exportacion alcanzé las 1390

toneladas, mostrando claramente una disminucién en el volumen de

exportacion hacia el mercado de Noruega, demostrando que hay mayor

participacion de los paises competidores en la exportacion de trucha.

En la figura 7, mostraremos el comportamiento del volumen de

exportacion del filete de trucha de Noruega en el mercado de Japén, durante

el periodo 2010-2017, la cual nos brinda una forma mas clara de ver el

volumen de exportacion del filete de trucha congelada de Noruega en el

transcurso de los afios.
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Figura 7. Volumen de exportacion del filete de trucha de Noruega a Japon, en el afio 2010 al 2017, en

toneladas

Los datos presentados en el grafico para el periodo entre 2010 y 2017
indican resultados favorables para Noruega. Se observa un crecimiento
significativo en el volumen de exportacion, destacdndose un récord en el afio
2016. Este aumento en las exportaciones contribuyé a un saldo comercial
positivo para Noruega. Es importante resaltar que este éxito se atribuye, en
parte, a la subida de precios del producto en ese afio, alcanzando un
incremento de 1.79 (NOK) por kilogramo, lo que indica una tendencia
creciente y favorable para la industria de la trucha noruega en el mercado
japonés.

4.2.4. Volumen de Exportacion del filete de trucha de Dinamarca

En la tabla 8 mostraremos el volumen de exportacion del filete de trucha
congelada de Dinamarca al mercado de Japdn. Asimismo, Muestra el cambio
porcentual con respecto al afio previo.

Tabla 8. Volumen de exportacion del filete de trucha de Dinamarca a

Japon, durante los afios 2010 al 2017, en toneladas

Afos Valor de Exportacion Variacion
2010 0

2011 0

2012 309

2013 367 19%
2014 299 -19%
2015 414 38%
2016 1015 145%
2017 754 -26%

Fuente: Trade Map

En la Tabla 8, se nota que el volumen de exportacion de filete de trucha
de Dinamarca hacia el mercado japonés inicié en el afio 2012 con una
cantidad de 3.09 toneladas y experimentd un crecimiento significativo en el
afo 2016, llegando a la cantidad de 1015 toneladas destinadas al mercado
japonés. Este incremento marcado en el volumen de exportacion evidencia
un notable desarrollo en la participacion de Dinamarca en el mercado
japonés de filete de trucha durante ese periodo, Dinamarca en el afio 2017,
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tuvo una pequefia disminucion en la exportacién, debido al producto que
tiene competitiva y esto genera que tenga una baja exportacion.

En la figura 8, mostraremos el comportamiento del volumen de
exportacion del filete de trucha de Dinamarca en el mercado de Japoén,
durante el periodo 2010-2017, la cual nos brinda una forma mas clara de ver
el volumen de exportacion del filete de trucha de Dinamarca a lo largo de los

anos.
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Figura 8. Volumen de exportacion del filete de trucha de Dinamarca a Japén, en el afio 2010 al 2017,

en toneladas.

Los datos presentados en el Grafico 8 para el periodo entre 2010 y
2017 indican resultados favorables para Dinamarca. A partir del afio 2016,
se observa un crecimiento significativo en el volumen de exportacion,
atribuible a la creciente demanda del filete de trucha en el mercado japonés.
Este aumento también puede asociarse al desempefio econdmico en
ascenso en Japon, reflejado en un mayor consumo e inversiones. Estos
factores combinados contribuyeron al favorable desempefio de Dinamarca
en las exportaciones de filete de trucha hacia Japén durante ese periodo.

4.3.Resultado del precio de exportacion del filete de trucha
4.3.1. Precio de Exportacion del filete de trucha de Peru

En la tabla 9 mostraremos el precio de exportacion del filete de trucha

del Peru al mercado de Japdn. Asimismo, Muestra el cambio porcentual con

respecto al afio previo.
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Tabla 9. Precio de exportacion del filete de trucha de Pert a Japon,

durante los afios 2010 al 2017, en dolares

Afos Valor de Exportacién  Variacion
2010 0

2011 0

2012 0

2013 24

2014 13.6 -43%
2015 12.7 -7%
2016 11.6 -9%
2017 13 12%

Fuente: Trade Map

En la Tabla numero 9, se puede observar el precio de exportaciéon del
filete de trucha congelada de Peru destinado al mercado japonés. Las
exportaciones de trucha iniciaron en el afio 2013 con un precio de
exportacion inicial de US$ 24 por kilogramo. Sin embargo, el valor de la
trucha disminuy6 a US$ 13 por kilogramo para el afio 2017. Esta disminucién
en el precio no resulta favorable para los productos nacionales de filete de
trucha, ya que puede afectar la rentabilidad y competitividad en el mercado
japonés.

En la figura 9, mostraremos el comportamiento del precio de
exportacion del filete de trucha del Pert en el mercado de Japon, durante el
periodo 2010-2017, la cual nos brinda una forma mas clara de ver el precio
de exportacion del filete de trucha del Pera en el transcurso de los afios.
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Figura 9. Precio de exportacion del filete de trucha de Peru a Japon, en el afio 2010 al 2017, en
délares
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Los datos presentados en el grafico para el periodo entre 2010 y 2017
son favorables para el Peru y sus productores nacionales de filete de trucha.
Se destaca un aumento constante en el precio de exportacion, lo que ha
permitido otorgar un mayor valor al producto marino en el mercado japonés.
Es relevante mencionar el crecimiento destacado en el afio 2013, cuando
alcanzo su precio mas alto de US$ 24 por kilo. Este aumento se atribuye a
la alta demanda de filete de trucha por parte de Japdn, potenciada por el
Tratado de Libre Comercio entre Pert y Jap6n. Sin embargo, en el afio 2017,
se registré un precio mas bajo de US$ 13 por kilo, atribuible a la competencia
en el mercado, lo que no favorecio al producto peruano.

4.3.2. Precio de Exportacion del filete de trucha de Chile

En la tabla 10, mostraremos el precio de exportacion del filete de trucha
de Chile al mercado de Japén, durante el periodo 2010 - 2017. Asimismo,
Muestra el cambio porcentual con respecto al afio previo.

Tabla 10. Precio de exportacion del filete de trucha de Chile a Japoén,

durante los aflos 2010 al 2017, en dodlares.

Afos Valor de Exportacion Variacién
2010 0

2011 0

2012 9.82

2013 9.72 -1%
2014 12.52 29%
2015 9.46 -24%
2016 10.65 13%
2017 14.26 34%

Fuente: Trade Map

En la Tabla 10, se observa que el valor de exportacion del filete de
trucha chilena al mercado japonés experiment6 un notable incremento. En el
afo 2012, el precio era de US$ 9.82 por kilogramo, mientras que en el afio
2017 aumenté a US$ 14.26 por kilogramo. Este aumento indica una
tendencia al alza en el precio del filete de trucha chilena a lo largo de los
afos, lo que puede sugerir una percepcion creciente de valor o una mayor
demanda en el mercado japonés.

En la figura 10, mostraremos el comportamiento del precio de
exportacion del filete de trucha de Chile en el mercado de Japodn, durante el
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periodo 2010-2017, la cual nos brinda una forma mas clara de ver el precio
de exportacion del filete de trucha de Chile a lo largo de los afios.
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Figura 10. Precio de exportacion del filete de trucha de Chile a Japdn, en el 2010 al 2017, en ddlares
Los datos que mostraremos del grafico 10 entre el periodo 2010 a 2017
el precio de exportacion de Chile ha ido creciendo, donde se incremento
aproximadamente un 45%, este aumento en el precio de exportacion del
filete de trucha de Chile al mercado de Japon en el afio 2017, en
comparacion con el afio 2012 (cuando se exporté a un precio de US$ 9.82
por kilogramo), puede ser atribuido a la demanda creciente que experimento
el pais Japdn en ese periodo. En 2017, se registro el precio mas alto en
comparacion con el afio anterior, ya que Chile experimenté una mayor
demanda y logro un precio promedio de US$ 14.26 por kilogramo, lo que
resultd en beneficios significativos para el pais.
4.3.3. Precio de Exportacion del filete de trucha de Noruega
En la tabla 11 muestra el precio de exportacion del filete de trucha de
Noruega al mercado de Japon. Asimismo, muestra el cambio porcentual con
respecto al afo previo.
Tabla 11. Precio de exportacion del filete de trucha de Noruega a Japon,

durante los afios 2010 al 2017, en dolares

ARos Valor de Exportacién Variacion
2010 0

2011 0

2012 15.05

2013 11.27 -25%
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2014 13.48 20%

2015 14.76 9%
2016 13.04 -12%
2017 13.24 2%

Fuente: Trade Map

En la Tabla 11, se nota que el precio de exportacion del filete de trucha
de Noruega hacia el mercado japonés comenzé en US$ 15.05 por kilogramo
en el aflo 2012 y experimentd una disminucion, alcanzando un valor de US$
13.24 por kilogramo en el afio 2017. Este descenso sugiere un decrecimiento
en el precio durante el periodo analizado, posiblemente influenciado por
factores como la demanda fluctuante en el mercado japonés u otras
dindmicas econdmicas.

En la figura 11, mostraremos el comportamiento del precio de
exportacion del filete de trucha de Noruega en el mercado de Japon, durante
el periodo 2010-2017, la cual nos brinda una forma mas clara de ver el precio
de exportacion del filete de trucha congelada de Noruega en el transcurso
de los afios.
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Figura 11. Precio de exportacion del filete de trucha de Noruega a Japon, en el afio 2010 al 2017, en
dolares.

El Grafico 11 nos muestra que el precio del filete de trucha noruega
experimentd un aumento constante durante el periodo comprendido entre
2010y 2017. Este incremento se atribuye a la alta demanda que experimento

Japén. Para competir con otros paises, Noruega ajustd sus precios de

acuerdo a la dinamica del mercado. Aquellos paises con acceso libre al
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mercado japonés tienen una ventaja en términos de exportacion y capacidad
para mantener precios mas elevados en comparacion con la competencia.
4.3.4. Precio de Exportacion del filete de trucha de Dinamarca

La tabla 12 muestra el precio de exportacion del filete de trucha de
Dinamarca al mercado de Japon. Asimismo, Muestra el cambio porcentual
con respecto al afio previo.
Tabla 12. Precio de exportacion del filete de trucha de Dinamarca a Japon,

durante los aflos 2010 al 2017, en ddlares

Afios Valor de Exportacion Variacion
2010 0

2011 0

2012 0

2013 11.193

2014 12.977 16%
2015 10.647 -18%
2016 11.079 4%
2017 12.107 9%

Fuente: Trade Map
En la tabla 12, observaremos que el precio de exportacion del filete de

trucha de Dinamarca al mercado de Japon, desde el afio 2013, cuando
comenzaron las exportaciones, el precio de exportacion de Dinamarca para
el filete de trucha fue de US$ 11.19 por kilogramo, y para el afio 2017
aumentdé a US$ 12.10 por kilogramo. Este incremento muestra un
crecimiento leve en comparacion con el precio inicial en el afio de inicio de
las exportaciones.

En la figura 12, muestra el comportamiento del precio de exportacion
del filete de trucha de Dinamarca en el mercado de Japén, durante el periodo
2010-2017, la cual nos brinda una forma mas clara de ver el precio de

exportacion del filete de trucha de Dinamarca a lo largo de los afios.
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Figura 12. Precio de exportacién del filete de trucha de Dinamarca a Japén, en los afios 2010 al
2017, en délares

En el Grafico 12, se puede observar que el precio de exportacion del
filete de trucha se mantuvo relativamente estable con un valor estandar. Sin
embargo, al finalizar el periodo en el afio 2017, el precio experimentd una
disminucion, llegando a US$ 12.10 por kilogramo. Es interesante destacar
gue en el afio 2015, el precio del filete de trucha alcanzé su nivel mas bajo,
mostrando una tendencia contraria al estandar y alcanzando su maximo nivel
durante todo el periodo. Esta variacién puede atribuirse a la competencia en

el mercado japonés, generando una presion a la baja en los precios.
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V. DISCUSION

Los hallazgos de la presente investigacion respaldan la afirmacién de Tulcan
(2015) en su tesis de licenciatura, la cual destaca la oportunidad de
comercializacion de la trucha en el mercado japonés debido a su alto poder
adquisitivo. Esta posibilidad se ve potenciada por los beneficios derivados del
Tratado de Libre Comercio entre Per y Japon. Segun dicho tratado, el arancel para
el ingreso al mercado japonés se reduce significativamente al 3.5% desde el dia de
su entrada en vigencia, en contraste con otros paises que enfrentan un arancel
promedio del 6%. Esta condicion favorece notablemente al filete de trucha peruano
y ha contribuido al aumento de las exportaciones desde el afio 2014, segln se
desprende de los datos recopilados en los resultados de la investigacion, estos
resultados subrayan la importancia estratégica del tratado en el impulso de las
exportaciones de trucha hacia Japén. El acceso preferencial al mercado japonés,
gracias a la reduccion arancelaria, no solo ha fortalecido la posicion competitiva del
producto peruano, sino que también ha generado beneficios econémicos tangibles

desde el inicio de la implementacion del tratado.

Asimismo, Rosal (2004) en su tesis de licenciatura concluye el estudio de
pre factibilidad del cultivo de la trucha, obteniendo unas oportunidades de desarrollo
del filete de trucha para la exportacion a nivel mundial y analizando la demanda y
la oferta en Guatemala, otorgando una linea de tendencia positiva para la balanza
comercial entre ambos paises. En el afio 2016 las exportaciones del filete de trucha
peruanas han tenido un valor total de US$ 2186 millones, el autor afirma que la
tendencia de las exportaciones de este producto sera positiva para los préximos

afos, gracias al TLC que se firmo entre ambos paises.

Por otro lado, Gonzales (2015) en su tesis de licenciatura nos menciona que
su analisis es seleccionar el filete de trucha para la exportacion de las especies
arcoiris fresca o refrigeradas para la region puno donde su objetivo es seleccionar
y poder analizar el mercado internacional donde se pueda exportar determinando
la oferta y de la demanda internacional. Protegiendo su sector de produccion y
aumentando sus exportaciones a otros departamentos su mercado es ofertado por

otros paises.
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Asimismo, Gutiérrez (2018) en su tesis de doctorado concluye las incidencias
de la competitividad en las exportaciones del producto de la trucha en la region
puno. Generando determinar el crecimiento de las exportaciones de trucha y las

perspectivas del mercado del pais de Brasil.

Sin embargo, Yapuchura (2006) en su tesis de doctorado estable como
objetivo analizar la comercializacion y la produccion en Puno estableciendo la
caracterizacion y eficiencia de las truchas procedentes del departamento de Puno,
La investigacion que realizo tiene el potencial de generar mejoras significativas en
la produccion del producto. Ademas, estamos desarrollando un proyecto que
contribuira al fortalecimiento de la comunidad local en términos de comercializacion
y exportacion de trucha, ademas plantean un proyecto y una estrategia de
competitividad nacional e internacional, gracias a la alta demanda que tiene los
paises objetivos, esto es favorable para las exportaciones del filete de trucha vy la
baja oferta mundial que tienen para cubrir el mercado, gracias a esto el mercado
del producto se ha convertido en una gran oportunidad de negocio y que manifiesta
un constante crecimiento y su demanda en los ultimos afios. Si realizamos una
comparacion con los resultados obtenidos en la presente investigacion, podemos
indicar que Japoén tiene en su mercado con una demanda muy alta del producto de
filete de trucha que va en crecimiento, tiene una tendencia positiva al transcurso de
los afios, este resultado es similar al propuesto por el autor Yapuchura, permitiendo
gue ambos estudios ayuden a mejorar la produccion y exportacion de trucha
utilizando los beneficios que le otorgar los acuerdos internacionales entre Pera y

Japon.
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VI. CONCLUSIONES

Primera: Los resultados de la presente investigacidon nos ha demostrado que las
exportaciones del filete de trucha en el contexto de los acuerdos
comerciales al mercado de Japo6n en el periodo 2010-2017, ha tenido

una tendencia positiva durante los afos.

Segunda: Los resultados de la presente investigacién nos demostraron que el valor
de las exportaciones del filete de trucha en el contexto de los acuerdos
comerciales al mercado de Japon en el periodo 2010-2017, ha tenido

una tendencia positiva.

Tercera: Los resultados de la presente investigacion nos demostraron que el
volumen de las exportaciones del filete de trucha en el contexto de los
acuerdos comerciales al mercado de Japén en el periodo 2010-2017, ha

tenido una tendencia positiva

Cuarta: 4. Los resultados de la presente investigacion nos demuestran que el
precio de las exportaciones del filete de trucha en el contexto de los
acuerdos comerciales al mercado de Japdn en el periodo 2010-2017, ha

tenido una tendencia positiva.
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VIl. RECOMENDACIONES

Primera: Para mantener una tendencia positiva en las exportaciones del filete de
trucha peruano al mercado japonés, es crucial optimizar la capacidad de
produccién del salmén mediante procesos mas eficientes. Estos
mejoramientos no solo contribuirdn al incremento de la produccion, sino
también a la mejora de la calidad del producto. El Peru, al ofrecer una
oferta de trucha mas competitiva, esta posicionado para enfrentar la
competencia de otros paises y captar una mayor cuota en el mercado
japonés. El crecimiento evidente en la demanda del mercado japoneés, la
gestion eficaz de la oferta de trucha permitird al Perd no solo satisfacer
dicha demanda, sino también superarla. Este enfoque estratégico no
solo beneficiara a los productores peruanos, sino que también
fortalecera la posicion del pais en el mercado internacional. Por ende,
aumentar tanto el valor como la cantidad de exportaciones de filete de
trucha resultara no solo beneficioso, sino también esencial para el

crecimiento sostenido de las exportaciones peruanas en este sector.

Segunda:|Es fundamental que el gobierno peruano fomente activamente el cultivo
de salmén en aquellos departamentos que poseen la geografia propicia
para el desarrollo de este producto. Este impulso no solo impulsaria la
produccion de salmén, sino que también generaria oportunidades
laborales significativas para los residentes locales. Ademas, este
enfoque contribuiria a la eliminacion de cultivos no sostenibles,
permitiendo la recuperacion de esas areas para la agricultura de otros

productos que se adapten mejor a las condiciones climaticas y de altitud.

Tercera: Dado que el filete de trucha es uno de los productos insignia del Peru,
resulta sumamente beneficioso promover las exportaciones de salmon,
no solo hacia Japén sino a nivel mundial. Una estrategia clave para
alcanzar este objetivo seria participar activamente en ferias
internacionales, lo que permitiria posicionar el producto y expandir su
presencia en mercados globales. Ademas, es imperativo facilitar y

agilizar el proceso de exportacion, especialmente para las pequefas y
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medianas empresas, para que puedan aprovechar plenamente las

oportunidades en el mercado internacional.

Cuarta: Es esencial difundir ampliamente los beneficios proporcionados por el

Tratado de Libre Comercio entre Japdn y Peru, especialmente en lo que
respecta a los productores de salmén. Uno de los principales beneficios
gue este tratado brinda es la reduccion significativa de los aranceles,
disminuyéndolos a un 3.5% desde la entrada en vigencia del acuerdo.
Este ajuste arancelario no solo simplifica el acceso al mercado japonés,
sino que también crea una oportunidad crucial para el incremento de las
ventas de trucha, ya que garantiza un acceso libre y mas competitivo a
este mercado. La comunicacion efectiva de estos beneficios a los
productores de salmon resalta la importancia estratégica del tratado y su
capacidad para fortalecer la competitividad del sector pesquero peruano.
Al aprovechar este acceso mas favorable al mercado japonés, los
productores de trucha pueden mejorar su posicién en términos de
precios y participacion en el mercado, contribuyendo asi al crecimiento

y la sostenibilidad del sector.
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ANEXOS
Anexo 1: Matriz de operacionalizacion de variables

Variable 1: Exportacion

Definicion Conceptual Definicion Dimensiones Indicadores Escalade
b Operacional medicién
Valor de exportacion de Peru
Valor de Valor de exportacion de chile
Exportacion Valor de exportacién de noruega
para medir las

La exportacion es la
comercializaciéon de los
servicios y productos que
se encuentran fuera de
los limites territoriales del
pais, y dirigidos a otro
pais como  destino,
Lerma (2010).

exportaciones de filete
de trucha se tomaran en
cuenta el valor, volumen
y precio de exportacion
del Perd 'y sus
principales
competidores

Volumen de
exportacion

Precio de
exportacion

Valor de exportacion de Dinamarca
Volumen de exportacién de Perua
Volumen de exportaciéon de chile
Volumen de exportacion de noruega
Volumen de exportacion de Dinamarca
Precio de exportacion de Peru

Precio de exportacion de Chile

Precio de exportacion de noruega
Precio de exportacion de Dinamarca

La investigacion
tiene un enfoque

cuantitativo
mediante la
recoleccion de

datos para probar la
hipétesis
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Anexo 2: Matriz de consistencia

EXPORTACION DE FILETE DE TRUCHA DENTRO DEL CONTEXTO DEL ACUERDOS COMERCIALES AL MERCADO DE JAPON, DURANTE EL PERIODO 2010 - 2017

Objeto de
Estudio

Problemas de
Investigacion

Objetivos de
Investigacion

Hipotesis

Variables

Dimensiones

Indicadores

Método

Empresas
peruanasy
paises
exportadores
de filete de
trucha al
mercado de
Japoén

Problema General

Objetivo General

Hipotesis General

¢Como ha sido la
evolucién de las
exportaciones de filete de
trucha en el contexto de
los acuerdos comerciales
al mercado de Jap6n en
el periodo 2010-2017?

Determinar cémo ha
sido la evolucion de las
exportaciones de filete
de trucha en el
contexto de los
acuerdos comerciales
al mercado de Japoén
en el periodo 2010-
2017

Las exportaciones
de filete de trucha en
el contexto de los
acuerdos

comerciales al
mercado de Japon
en el periodo 2010-
2017, ha tenido una
tendencia creciente.

Problemas Especificos

Objetivos
Especificos

Hipotesis
Especificas

;Como ha sido la
evolucién del valor de las
exportaciones de filete de
trucha en el contexto de
los acuerdos comerciales
al mercado de Japo6n en
el periodo 2010-20177?

Determinar cémo ha
sido la evolucion del
valor de las
exportaciones de filete
de trucha en el
contexto de los
acuerdos comerciales
al mercado de Japon
en el periodo 2010-
2017

El valor de las
exportaciones  de
filete de trucha en el
contexto de los
acuerdos

comerciales al
mercado de Japdn
en el periodo 2010-
2017, ha tenido una
tendencia creciente.

¢Cémo ha sido la
evolucion del volumen de
las exportaciones del
filete de trucha en el
contexto de los acuerdos
comerciales al mercado
de Japén en el periodo
2010-2017?

Determinar cémo ha
sido la evolucion del
volumen de las
exportaciones de filete
de trucha en el
contexto de los
acuerdos comerciales
al mercado de Japén
en el periodo 2010-
2017

El volumen de las
exportaciones  de
filete de trucha en el
contexto de los
acuerdos

comerciales al
mercado de Japon
en el periodo 2010-
2017, ha tenido una
tendencia creciente.

;Como ha sido la
evoluciéon del precio de
las exportaciones del
filete de trucha en el
contexto de los acuerdos
comerciales al mercado
de Japon en el periodo
2010-2017?

Determinar cémo ha
sido la evolucion del
precio de las
exportaciones de filete
de trucha en el
contexto de los
acuerdos comerciales
al mercado de Japén

El precio de las
exportaciones  de
filete de trucha en el
contexto de los
acuerdos

comerciales al
mercado de Japon
en el periodo 2010-

Exportacion

Valor de
exportacion

Valor de exportacion de Pert

Valor de exportacion de Chile

Valor de exportacion de Noruega

Valor de exportacion de Dinamarca

Volumen de
exportacion

Volumen de exportacién de Peru

Volumen de exportacién de Chile

Volumen de exportacion de Noruega

Volumen de exportaciéon de Dinamarca

Precio de
exportacion

Precio de exportacién de Perd

Precio de exportaciéon de Chile

Precio de exportaciéon de Noruega

Precio de exportaciéon de Dinamarca

En el presente

trabajo
investigacion

de
se

utilizé el método

de recolecc

ion

de datos,

organizacion,
andlisis
interpretacion
de datos de

e

las

exportaciones

de filete
trucha donde
explican

resultados
obtenidos

través de
recopilacion
datos de
fuentes

electrénicas.

de
se
los

a

la
de
las
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en el periodo 2010-
2017

2017, ha tenido una
tendencia creciente.
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Anexo 3: Certificado de validacion de expertos

—
%a UNIVERSIDAD CESAR VALLEIO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

I. DATOS GENERALES:
1.1. Apellidos y nombres del informante: M aQdeounadeo Cueva rperc\{ \ avtd
1.2. Especialidad del Validador: Y\ g _\’93‘9«0 en  ComerEO I ernadtone? o Adanas
1.3. Cargo e Institucion donde labora: DTC. - Raue Agaa cfon
1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion:

1.5. Autor del instrumento:

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

INDICADORES CRITERIOS Dificnts | Beglta | B | e
CLARIDAD : Esta formulado con lenguaje apropiado
OBJETIVIDAD :::s'f’tiiaexpresado de manera coherente y /
" T rsonnde ot macesiioden iismin ¥ L
AGTUALIDAD Esta adecuado para valorar aspectos y ; (//

estrategias de las variables

Comprende los aspectos en calidad y
claridad.
Tiene coherencia entre indicadores y las
dimensiones.
Estima las estrategias que responda al
propésito de la investigacion
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios
e del campo que se esta investigando.

£ : Considera la esiructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a
quienes se dirige el instrumento
Considera que los items miden lo que
pretende medir.

PROMEDIO DE VALORACION

ORGANIZACION

SUFICIENCIA

INTENCIONALIDAD

DWW

METODOLOGIA

1il. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olivos, ZZ de 4 / del 2018.

Firma de experto informante

DNI: Ly 389143
Telsfono: 64032 ¢
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V. PERTINENCIA DE ITEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:

Variable 1: Exportacion

INSTRUMENTO

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE

SUFICIENTE INSUFICIENTE

ftem 1

ftem 2

ftem 3

ftem 4

ltem 5

ltem 6

ftem 7

ftem 8

WY R

g/experto informante

28045
98650328y
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ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GE

NERALES:

1.1. Apellidos y nombres del informante: 6 77 A \55(7 c/c 24 @F/Uj) A

1.2. Especialidad del Validador:
1.3. Cargo e Institucion donde labora:

1.5. Autor del i

vz-"c-. G G el at T emin

Lo, e for CPofr (Boer %_//égw

1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion:

nstrumento:

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

INDICADORES CRITERIOS grE v et
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado / 2
OBJETIVIDAD Estg expresado de manera coherente y /

légica _
Responde a las necesidades internas y &
FERTIHENCIA externas de la investigacion / ;
Esta adecuado para valorar aspectos y &
ACTHAIDAD estrategias de las variables / B
Comprende los aspectos en calidad y /
ORGANIZACION clarkid. |
SUFICIENCIA Tiene coherencia entre indicadores y las //

dimensiones.

INTENCIONALIDAD

Estima las estrategias que responda al
propésito de la investigacion

%

CONSISTENCIA

Considera que los items utilizados en este
instrumento son todos y cada uno propios
del campo que se esta investigando.

N

\

COHERENCIA

Considera la estructura del presente
instrumento adecuado al tipo de usuario a
quienes se dirige el instrumento

METODOLOGIA

Considera que los items miden lo que
pretende medir.

NN

PROMEDIO DE VALORACION

N

lll. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigaciéon?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olivos

de del 2018.

Firma de experto informante

DNI:

Teléfono:

5226163

FF2332H T
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V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:

Variable 1: Exportacién

- INSTRUMENTO

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE
SUFICIENTE

INSUFICIENTE

ftem 1

item 2

ftem 3

ltem 4

ftem 5

f{tem 6

ltem 7

ftem 8

Firma de experto informante

DNI: ©pI2 6163

Teléfono: I & 233221
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El UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GENERALES:
1.1. Apellidos y nombres del informante: Mo

1.2. Especialidad del Validador:

% ‘g7 / o
’ MOk l’rW’ri)/ Viinn
Mm\bl:i(f’pa@;

1.3. Cargo e Institucion donde labora:

Docerite ~ iﬂiﬂ%}[mﬁg{ Zsoe

1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion: _&{gd@m Yin

1.5. Autor del instrumento:

ol
0

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

il. OPINION DE APLICACION:

Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS 0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%
'CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado e
OBJETIVIDAD E'st.a expresado de manera coherente y
légica i
e Responde a las necesidades internas y
?ERT‘N-ENC'A externas de la investigacion T
Esta adecuado para valorar aspectos y
AGTURLIDAD | estrategias de las variables 1A
4 Comprende los aspectos en calidad y
.ORGANIZACION claridad. 2
iR Tiene coherencia entre indicadores y las
SUEICIENCIA dimensiones. il
'lNTENCIONALIDAD Estin)a_ las est'rategi'as que responda al o
7 proposito de la investigacion
¢ Considera que los items utilizados en este /
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios
LT del campo que se esta investigando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a § o
quienes se dirige el instrumento
: f Considera que los items miden lo que
METODOLOG[.A pretende medir.
. PROMEDIO DE VALORACION s

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

N -

Los Olivos, de del 2018.

Firma de experto informante

DNI: W/ﬁ"[ 9’20/
Telsfono: 940242577
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V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:
Variable 1: Exportacién

MEDIANAMENTE

SUFICIENTE INSUFICIENTE

| INSTRUMENTO SUFICIENTE

ftem 1
ftem 2

item 3

ftem 4
ftem 5

Item 6

ftem 7

ftem 8

/’W@Q ....................

Firma de gxperto informante

DNI: oy 144929
Teléfono: __ 94024 2577




Anexo 4: Clasificacion arancelaria del Filete de trucha

0304.21

0304.22

0304.29

0304.91

0304.%2

0304.9%

Decapterus spp.) and Samma (Cololabls spp.)
Other:

Barracouta (Sphyraenidae and Gempylidas),
king=clip and sea breams

Dogfish and other sharks
Other:
Eluefin tunas (Thunnus thynnus) and
Southern bluefin tunas (Thunnus
maccoyii)
Other
- Frozen fillets:
== Swordfish (Xiphias gladius)
== Toothfish (Dissostichus spp.)
== Other:
Nishin {Clupea spp.), Tara {(Gadus spp..
Theragra spp. and Merluccius spp.), Buri
{Sericla spp.), Saba (Scomber spp.), Iwashi
(Etrumeus spp., Sardinops spp. and Engraulis
spp.), Ajil (Trachurus spp. and Decapterus
gpp.) and Samma (Cololabisz spp.)

Other:

Tunas (of the genus Thunpus) and billfish
{Istiophoridae)

Salmonidae

Other
= Other:
== Swordfish (xiphias gladius)
== Toothfish (Diszscstichus spp.)

== Other:

E10
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Anexo 5: Desgravacion arancelaria del filete trucha peruano

Parte 2

Seccién 1
Notas para el Cronograma de Japodn

1. Para los efectos del Articulo 21, se aplicaran las
siguientes categorias 1indicadas en la Columna 4 en la
Seccién 2:

ih) los aranceles aduanercs sobre las mercancias
originarias clasificadas en las lineas
arancelarias indicadas con "P" seran reducidos de
conformidad con los términos y condiciones
establecidos en la nota Z{(a) hasta la 2(e) como
se indica en la Columna 5 en el Cronograma de
Japdn en la Seccidn 2;

2. Los términos vy condiciones en las notas gque se
indican con (a) hasta (k) se aplicaran a las mercancias
originarias especificadas con la letra correspondiente en
la Columna 5 del Cronograma de Japén en la Seccidn 2.

(a) la tasa de derechos aduaneros sera del 2 por

ciento, a partir de la entrada en vigor del
presente Acuerdo;

Fuente : Mincetur



Anexo 6: Exportaciones no tradicionales

@ Exportaciones No Tradicionales (uss millones)
Entre enero-marzo de 2017, las exportaciones no tradicionales dirigidas a
Jap6n alcanzaron un valor de USS 36 Millones (+29%), representando

el 1,4% de las exportaciones no tradicionales enviadas al mundo.

Exportaciones No Tradicionales hacia Japén Exportaciones No Tradicionales
(USS Millones) por Sectores (Ene-Mar 2017, %)
114

Agropecuario .
33% Sidero-

- metalirgico
6%

j

l ‘ ~ Quimico
: : 5%

i

i

Metal mecadnico

28 36
0,2%
' Mineria no
: metalica
O———6 |
@ Pesquero ot 0,3%
ros

2013 2014 2015 2016 47%

0,2%

o
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Anexo 7: Clasificacion arancelaria del filete de trucha de Chile

Aranceles aplicados por Japdn

Producto: 030482 - Filetes y demds came de pescado (incluso picada), frescos, refrigerados o congelados: Filetes congelados de los demas
pescados: Truchas (Salmo frutta, Oncorhynchus mykiss, Oncorhynchus clarki, Oncorhynchus aguabonita, Oncorhynchus gilae,
Oncorhynchus apa

Socio: Chile

Fuente de datos: ITC (MAcMap)

Afio: 2017

Nomenclatura: HS Rev.2017

Metodologia EAV: EAV basado en los Perfiles arancelarios en el mundo (PAM)

Nueva bisqueda  Modificar bisqueda

Q = &

Cadigo del il

producta Descripcion del producta

030482000 Fich fillets and other fish meat (whether or not minced), fresh, chilled or frozen: Frozen fillets of other fish: Trout (Salmo trutta, Oncorhynchus mykiss, Oncorhynchus clarki,
Oncorhynchus aguabanita, Oncarhynchus gila, Oncorhynchus apache and Oncorhynchus chrysogaster)

030482000 Fish fillets and other fish meat (whether or not minced), fresh, chilled or frozen: Frozen fillets of ather fish: Trout (3alme trutta, Oncorhynchus mykiss, Oncerhynchus clark,

Oncorhynchus aguabanita, Oncarhynchus gilae, Cneorhynchus apache and Oncorhynchus chrysogaster)

H 4) W Tamafio de la pégina:| 50

Régimen Arancel aplicado
arancelario (como reportada)
MFN duties

{Applied) S
Preferential

taniff far Chile

Arancel aplicado  Arancel equivalente ad

(convertido) valorem total
3.50% 330%
0% 0%

Paginaldel, elementos1a2de 2,
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Anexo 8: Clasificacion arancelaria del filete de trucha de Noruega

Aranceles aplicados por Japon

Producto: 030482 - Filetes y demds came de pescado (incluso picada), frescos, refrigerados o congelados: Filetes congelados de los demds
pescados: Truchas (Salmo trutta, Oncorhynchus mykiss, Oncorhynchus clarki, Oncorhynchus aguabonita, Oncorhynchus gilae,
Oncorhynchus apa

Socio: Noruega

Fuente de datos: ITC (MAcMap)

Afio: 2017

Nomenclatura: HS Rev.2017

Metodologia EAY: EAV basado en los Perfiles arancelarios en el mundo (PAM)

Nueva bisgueda Modificar busqueda

D= E

e Descripcidn del producto e

producto arancelario
030452000 Fish fillets and other fish meat (whether or not minced), fresh, chilled or frozen: Frozen fillets of other fish: Trout (Salmo trutta, Oncorhynchus mykiss, Oncorhynchus clarki, MFN duties
Oncorhynchus aguabonita, Oncorhynchus gilae, Oncorhynchus apache and Oncorhynchus chrysogaster) (Applied)

Ko E| P M Tamafo de lapagina: |50 ¥

Arancel aplicado
(como reportado)

3.50%

Arancel aplicado  Arancel equivalente ad
(convertido) valorem total

350% 3.50%

Paginaldel elementoslaldel
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Anexo 9: Valor de exportacién a Japon

E:!:?ral Valor importada en 2013 Valor importada en 2014 Valor importada en 2015 Valor importada en 2016 Valor importada en 2017¥
igitos

Munda 377.168 347.959 251912 257636 32114
Chile 364.626 335277 234433 216.987 275.257
Noruega 8.039 8.336 12.229 26.353 18.403
Dinamarca 4108 3.8%0 4.408 11.245 9129
Islandia 0 0 0 0 4.790
Peri 72 424 762 2168 4539
Turquia 0 0 0 0 4.361
Finlandia 0 0 0 G52 3373
Estados Unidos de América 74 0 0 0 1.250
Puolonia 0 0 0 0 M
Lituania 0 0 0 0 4
Izlas Marianas del Morte 0 0 0 0 0
Australia 173 42 0 0 0
China 16 0 0 230 0
Estonia 0 0 43 0 0
Indonesia 0 0 i 2 0
Malasia 0 0 0 0 0
Taipei Ching 0 0 0 0 0
Wongolia 0 0 0 0 0
Rusia, Federacion da 0 0 0 0 0
Tailandia 0 0 0 0 0

Fuente: Trade map
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Anexo 10: Volumen de exportacion a Japon

BRIl Cantidad importada, Cantidad importada, Cantidad importada, Cantidad importada, Cantidad importada,
Mundo 38594 27729 26065 23661 22787
Chile 37486 26779 24758 20357 19300
Noruega 713 618 828 2020 1390
Dinamarca 367 299 414 1015 754
Peru 3 31 60 186 349
Turquia 334
Islandia 319
Finlandia 58 272
Estados Unidos de América 14 68
Polonia 2
Lituania 0
Australia 8 2
China 2 25
Estonia 3
Indonesia 2 0

Fuente: Trade map
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Bilateral

Anexo 11: Precio de exportacion a Japon

a3 UL M3 1Mo i

Vilor importada en 2017, miles de | Canfidad imporiada en

& i Valoruniario,Dlar | Valoruniari, Ddlar |~ Valorunitaio, Dolar | Valorunitario,Ddlar | Valor nifio, Dlar Diar Americano 2T, Toneladas
figios AmericanoToneades | AmedcanaTongladas  AmericanofToreladas | AmericanofToneladas | AmericanofTonelades e —
Hundo im 12540 i 1058 1408 o L)
Chile i 12500 04 1065 1428 5250 19300
Naruaga 1.7 13489 4763 13045 13240 18403 130
Dinamarea 115 1287 10647 1m 12407 01 T8
Ieandia 15016 478 Eil!
Par U 13677 12700 11858 13006 450 Bl
Tugia B L3 334
Finanda 124 12401 i m
Etados Unidos de Anérica 5.2 18.382 1240 8
Polonia 17000 U 1
Liuenia 4 0
Ausrala pilini] 10 0 ]
Ching BRI Nl 0 0
Esii Ui 0 0
Indonesia 1150 0 0

Fuente: Trade map
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