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RESUMEN

La presente investigacion se realizé en la ciudad de Piura con el Unico objetivo
general de determinar el nivel de demanda potencial para la constitucion de una casa
de modas en la ciudad de Piura. Para ello se tomé como poblacion a todas las
mujeres de dicha ciudad, se obtuvo el perfil necesario para éste tipo de investigacion
gue se asemeja a nuestra muestra, mujeres de 18 afios a mas, que vivan en
urbanizaciones de la ciudad de Piura. Para la recoleccion de la informacion se utilizé
la técnica de la encuesta, a través del instrumento del cuestionario, el cual nos
permiti6 conocer que existe una demanda de 40.55%, tomando los rangos
establecidos de acuerdo a la investigadora, que requiere el servicio de una casa de
modas en la ciudad de Piura, la cifra indica que el 86.8% aceptaria este servicio. La
conclusién mas importante es que, existe una disposicion total de los pobladores para
la aceptacion de este tipo de servicio, pero que el consumo promedio quincenalmente
de blusas y pantalones es de 40.55% estimado promedio y propuesta por el

investigador.
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ABSTRACT

This research was conducted in the city of Piura for the sole purpose of
determining the overall level of potential for the creation of a fashion house in the city
of Piura demand. This was taken as all the women population of the city, the profile
needed for this type of research that resembles our sample, women aged 18 years
and older, living in neighborhoods of the city of Piura was obtained. For data collection
the survey technique was used , through the instrument of the questionnaire , which
allowed us to know that there is a demand for 40.55% , taking the established ranges
according to the research , which requires the service of a fashion house in the city of
Piura , the figure indicates that 86.8 % would accept this service. The most important
conclusion is that there is a total disposition of the people to accept this type of
service, but the average consumer fortnightly blouses and pants is 40.55 % and

average estimate given by the researcher.

Vii



