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RESUMEN 

Es fundamental que la información financiera de una empresa se prepare y presente 

de forma razonable, por ello esta investigación tuvo como objetivo principal analizar 

la incidencia de la aplicación de la sección 2 de las Normas Internacionales de 

Información Financiera para Pymes en la estructura financiera de la empresa 

MOTICS, Perú. Siendo un estudio cualitativo, básico, con diseño de teoría 

fundamentada y descriptivo, además tuvo como muestra a dos personas que fueron 

entrevistadas. Los resultados mostraron el alto grado de desconocimiento sobre 

esta normativa, lo que ha generado que la empresa se vea limitada a conocer su 

realidad financiera que enfrenta con mayores deudas financieras ante un bajo 

capital y sin alguna inversión, arriesgando su salud financiera. En conclusión, la 

empresa usa su fuente de financiación externa como única fuente para obtener 

recursos, arriesgando su capacidad para cubrir sus necesidad y obligaciones 

adquiridas durante sus actividades comerciales; por ello la sección 2 de las NIIF 

para Pymes le permitirá analizar e interpretar mejor cada dato mostrado en pasivo 

y el patrimonio, sus dos principales fuentes de financiación en la estructura 

financiera, conociendo un panorama más real en cuanto a obtener más acceso a 

crédito y mayor inversión para un adecuado crecimiento. 

Palabras clave: Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF) para 

pequeñas y medias empresas (Pymes), estructura financiera, pasivo, patrimonio, 

financiamiento.



ABSTRACT 

It is essential that the financial information of a company is prepared and presented 

ina reasonable way, so this research aimed to analyze the impact of the application 

of section 2 of the international financial information standards for smes in the 

financial structure of the company motics, Peru. Being a study with qualitative 

approach of basic type, under the design of grounded theory with a descriptive 

scope. The results showed the high degree of ignorance about this regulation, which 

has led the company is limited to know its financial reality that faces greater financial 

debts before a low capital and without any investment, risking their financial health. 

In conclusion, the company USES its external financing source as the only source 

to obtain resources, risking its ability to cover its needs and obligations acquired 

during its business activities; Therefore, section 2 of ifrs for smes will allow you to 

better analyze and interpret each data shown in liabilities and equity, your two main 

sources of financing in the financial structure, knowing a more real picture in terms 

of obtaining more access to credit and greater investment for adequate growth. 

Keywords: International Financial Reporting Standards (IFRS) for Small 

and Medium Enterprises (SMEs), financial structure, passive, inheritance, 

financing.
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I. INTRODUCCIÓN

El presente proyecto de investigación ha sido inspirado en temas actuales, donde 

se pretende analizar los criterios utilizados por la sección 2 de las Normas 

Internacionales de Información Financiera (NIIF) y la estructura financiera de la 

empresa MOTICS SAC; pues la realidad en muchas empresas se basa en la forma 

de financiarse para el desarrollo de sus actividades para obtener un beneficio 

económico futuro que se genere, como el crecimiento y el permanecer en un 

mercado cambiante y competitivo. 

Las NIIF para pymes es un camino de crecimiento y desarrollo empresarial, 

pues permite valorar y reconocer mejor los recursos, por ello para Monar et al. 

(2022) la poca existencia de importancia en el análisis de los recursos utilizados por 

las pymes ecuatorianas en sus actividades económicas, obstruye el desarrollo de 

una mejora; es decir no registran sus hechos económicos basados en normas 

legales requeridas, siendo afectadas en su productividad, toma de decisiones, poco 

acceso a financiamiento, ventas reducidas, menos beneficios y una baja 

rentabilidad. 

Las pequeñas y medianas empresas (Pymes) enfrentan constantes 

obstáculos los cuales es ocasionada por terceros o por la misma entidad, por ello 

para Picado (2022) las principales debilidades que afrontan las pymes en 

Nicaragua es la falta de innovación, poco acceso al financiamiento lo cual lleva a 

una baja productividad, limitando su crecimiento y finalmente estancando a estas 

empresas. 

La implementación de las Normas Internacionales de Información Financiera 

(NIIF) es importante ya que para López y Naranjo (2020) el desarrollo ascendente 

que han venido experimentando en las operaciones comerciales realizadas por las 

pequeñas y medianas (Pymes) entidades ubicadas en Ecuador, ha ocasionado la 

necesidad de que su información financiera sea preparada de manera oportuna, 

homogénea y sencilla, permitiendo la interacción con mercados nacionales e 

internacionales, inversionistas, accionistas, proveedores, entidades financieras y 

estatales. 

Las NIIF para las Pymes permite que la presentación de la información 

financiera de estas empresas sea: comprensible, relevante, fiable, íntegro, 

comparable, etc., pues Alfaro (2022) analizó que la realidad de las pequeñas y 

medianas empresas (Pymes) peruanas está relacionada en que sus estados
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financieros no brindan la confianza para sus proveedores, entidades financieras, 

inversores, etc.; por ello no acceden a financiamiento y su toma de decisiones es 

desfavorable. 

Perú es un país donde se obtiene un alto PBI por parte de las pequeñas y 

medianas empresas (Pymes), Sánchez et al. (2021) manifiesta que la principal 

fuente de producto bruto interno es por los ingresos generados por las Pymes 

dedicadas a las actividades empresariales, motivo importante para atraer la 

atención de inversores, entidad financiadoras y de los mercados nacionales e 

internacionales; por ello se han venido generando normas financieras con 

estándares internacionales, siendo estas empleadas y entendidas por los usuarios 

de la información, logrando obtener mejores condiciones para su crecimiento. 

El que las Pymes conozcan su estructura financiera es fundamental, ya que 

Vera (2021) manifiesta que existen empresas sin deudas, pues su única fuente de 

financiamiento proviene de su elemento del patrimonio, esto por los motivos de: 

falta de acceso a financiamiento externo: crédito por entidades financieras y por sus 

proveedores; llevando por un camino donde corren riesgos, y límites de crecimiento, 

ya que las Pymes no nacen con un capital alto o no hay aportaciones por parte de 

los accionistas. 

Las NIIF para Pymes fueron creadas en junio del 2011, bajo un lenguaje 

sencillo, para Yábar y Díaz (2018) la internacionalización y el cruce de fronteras que 

están experimentando las empresas ha sido atractivo para los mercados 

internacionales; en consecuencia nació la necesidad de iniciar un desarrollo de 

criterios contables para que la preparación de los estados financieros de estas 

entidades sean comparables, transparentes y confiables ante inversionistas, 

accionistas; quienes buscan empresas que puedan mostrar sus resultados fiables 

que comprueben que tienen la capacidad de generar beneficios económicos futuros 

y pueden permanecer en un mercado competitivo y cambiante. 

La empresa comercial de equipos tecnológicos MOTICS S.A.C. ubicada en 

la región Lambayeque, en la calle 7 de enero N.º 511, inició sus operaciones en 

septiembre del 2016, teniendo como representante legal al Sr. Ronald Miranda; su 

actividad principal es la venta de equipos de telecomunicaciones y programas 

informáticos. Entidad en la cual se estudiará la incidencia de la sección 2 de las 

NIIF para Pymes en base a los criterios y métodos que utiliza para sus elementos
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pasivo y patrimonio en la elección de sus fuentes de financiamiento externa e 

interna que conforman su estructura financiera. 

Así mismo se presenta la siguiente problemática: ¿De qué manera la sección 

2 de las Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF) para pequeñas y 

medianas empresas (Pymes) es importante en la estructura financiera de la 

empresa MOTICS SAC, Perú? 

Se justifica teóricamente, ya que contribuye a la comprensión de las Normas 

Internacionales de Información Financiera para Pymes y su incidencia en la 

estructura financiera de este grupo de empresas del sector comercial, siendo 

fundamental porque permitirá analizar los procesos y métodos utilizados por esta 

normativa para que la empresa MOTICS SAC prepare y presente su información 

financiera de manera razonable, minimizando errores e incertidumbre en el proceso 

de elección entre sus dos principales fuentes de financiamiento para el desarrollo 

de sus actividades. 

De igual forma se justifica de manera práctica porque causará efectos 

positivos para la compleja situación que viven las empresas del sector comercial al 

no tener conocimiento sobre las NIIF para Pymes, las cuales servirán como guías 

y estándar en las diferentes entidades de los sectores económicos que puedan 

presentar la misma problemática. 

También tiene justificación metodológica, ya que por medio de la recolección 

de información se construirá oportunamente los procesos y métodos a seguir. 

Finalmente, esta investigación se justifica de manera social ya que ayudará 

a determinar la conexión de las NIIF para Pymes en el proceso de conocer la 

estructura financiera de la entidad MOTICS SAC, aportando para futuros proyectos 

de investigación relacionadas con la problemática presentada. 

De este modo el objetivo general es: Analizar la importancia de la aplicación 

de la sección 2 de las Normas Internacionales de Información Financiera para 

Pymes en la estructura financiera de la empresa MOTICS, Perú. 

Así mismo se presenta como objetivos específicos: analizar la subcategoría 

pasivos en la empresa MOTICS SAC, Perú; analizar la subcategoría patrimonio en 

la empresa MOTICS SAC, Perú; analizar la subcategoría financiamiento externo en 

la empresa MOTICS SAC, Perú y analizar la subcategoría financiamiento interno 

en la empresa MOTICS SAC, Perú.
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II. MARCO TEÓRICO 

En el ámbito internacional, Pineda et al. (2022) describieron el cambio que genera 

la normativa contable en la toma de decisiones financieras en Colombia. Con 

enfoque cualitativo con alcance descriptivo. Donde sus resultados mostraron que 

los estados financieros presentan variaciones positivas con esta normatividad, 

dando un mejor análisis en temas como inversión, financiación y dividendos; 

reforzando el estudio mediante la aplicación de criterios en el reconocimiento, 

clasificación y medición, concluyendo que el desarrollo de la normativa contable 

cambia la visión respecto a la preparación y presentación de la información 

financiera, pues se busca mejorar la calidad de esta; maximizando sus operaciones 

comerciales y trazando metas financieras. 

Asimismo, para Mena y Rodas (2021) en su análisis sobre el efecto del 

financiamiento interno y externo en la productividad de las empresas ecuatorianas. 

Con un enfoque cualitativo y cuantitativo, donde empleó una base de datos y la 

observación. Obtuvo como resultados, la ausencia de innovación en gestión del 

financiamiento generando un límite en el crecimiento y desarrollo económico, 

concluyendo el autor que las entidades no dan la debida importancia a uno de los 

motores que permite el desarrollo de sus actividades comerciales, pues tienen la 

idea que usar la fuente de libre acceso tal es el caso del financiamiento interno será 

suficiente. 

Por ello, Encalada et al. (2019) examinaron la implementación de las Normas 

Internacionales de Información Financiera (NIIF) en las pequeñas y medianas 

empresas (Pymes) ecuatorianas. Bajo un enfoque cualitativo, donde obtuvo 

conocimiento a partir de la realidad estudiada. Los resultados que obtuvieron es 

que mediante la adopción de estas normas: la contabilidad en la empresa será más 

confiable, dándole fidelidad en las operaciones y logrando un buen proceso en la 

toma de decisiones financieras. En base a ello concluyó que debe existir una mejor 

inspección y vigilancia para preparar y presentar la información financiera de forma 

transparente y confiable ante los grupos de interés. 

En cambio, Palacios y Flores (2019) mediante su investigación analizaron 

que en las empresas mexicanas la racionalidad y el conocimiento financiero en las 

pequeñas y medianas empresas es lo que les permita la supervivencia en el 

mercado. Con un enfoque cualitativo y alcance descriptivo. Donde obtuvieron como
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resultado que la racionalidad financiera es influida por la madurez empresarial, 

orientada por el aprendizaje, conocimiento y el riesgo más allá del tamaño de las 

entidades. En conclusión, si la racionalidad financiera está limitada por el 

desconocimiento y la falta de madurez en las empresas, esto influirá en la 

preparación de objetivos estratégicos financieros que desean alcanzar. 

Por otro lado, Gámez et al. (2018) analizaron los problemas que enfrentan 

las pymes para crecer y sobrevivir en el mercado. Basado en un enfoque cualitativo, 

alcance descriptivo. Donde mediante sus resultados identificaron al poco 

financiamiento, uso incorrecto de sus recursos, su estructura de capital, un mal 

manejo de su finanza y las políticas públicas usadas limitan a estas empresas, lo 

que llevó a los autores a concluir que hay ausencia en la información presentada 

en sus estados financieros, impidiendo que se le dé valor a la entidad y su desarrollo 

comercial. 

En el ámbito nacional tenemos, Diaz (2022) analizó la incidencia de las 

normas legales que regulan la preparación y presentación de la información 

financiera apoyan en la adopción de las NIIF por primera vez. Con un enfoque 

cualitativo, de diseño descriptivo. Obtuvo como resultados que dichas normas 

legales no brindan seguridad de la adopción por primera vez en las entidades, sin 

embargo, mantiene vigente a las normas internacionales; dando como principal 

conclusión que se debe reforzar el sistema legal para dar seguridad en que los 

encargados aplicarán los NIIF para preparar y presentar la información financiera a 

usuarios externos. 

Además, Horna (2020) estableció los factores que inciden sobre la dinámica 

microempresarial peruana. Su metodología se basó en un enfoque mixto y de 

alcance descriptivo. Obtuvieron como resultados que los representantes de estas 

empresas acceden a financiamiento bajo información con errores y ausencia de 

datos, estancándose en un solo nivel empresarial, sin metas de crecimiento. 

Concluyendo que existen brechas como: cálculo de beneficios, falta de créditos y 

una mala interpretación de la información financiera, limitando a las pequeñas y 

medianas empresas alcanzar un óptimo ambiente empresarial; por ello al autor 

recalca que se debe reforzar la estructura financiera de estas entidades y en 

consecuencia aumentar el ciclo de vida mediante el buen desarrollo de las 

operaciones de las pequeñas y medianas entidades, y lograr crecimiento.



6  

De igual forma, Laitón y López (2018) identificaron las principales 

problemáticas financieras que enfrentan las pymes. Su estudio se basó en un 

enfoque cualitativo con un alcance descriptivo. En sus resultados encontró 3 

problemas esenciales: estructura de capital, el obtener un financiamiento y su 

planeación estratégica, permitieron mostrar similitud en el procedimiento al usar sus 

recursos, la toma de decisiones y los retos que enfrentan en su entorno las 

entidades; concluyendo que el nivel de conocimiento y educación del gerente es 

factor fundamental para adquirir ventajas financieras para lograr el crecimiento de 

la empresa. Concluyeron que los empresarios poseen poco y un básico 

conocimiento sobre finanzas, pues consideran que el financiamiento interno es 

suficiente y no detectan las oportunidades que brinda el mercado financiero y 

desarrollar estrategias de desarrollo empresarial. 

Asimismo, Janampa (2017) estudió la influencia de las Normas 

Internacionales de Información Financiera (NIIF) en la toma de decisiones de las 

empresas. Basado en un estudio con enfoque cualitativo y de alcance descriptivo. 

Obtuvo como resultado que las NIIF son estándares internacionales que brindan 

métodos para reconocer y medir los elementos financieros de la entidad. Así mismo, 

concluye que el adoptar estas normas les da herramientas para reconocer, medir, 

registrar y presentar su información financiera de sus operaciones comerciales de 

forma razonable. 

Por último, Alva (2017) presentó los principales factores de mortalidad en las 

microempresas ubicadas en Perú. Bajo un enfoque cualitativo y cuantitativo, 

carácter exploratorio. Donde sus resultados mostraron 3 principales causas: deudas 

sin pagar oportunamente, créditos perdidos y sin rendimiento de su capital y en 

consecuencia una debilidad empresarial. Concluyendo, que se debe reforzar y 

planear una orientación en la inversión y el financiamiento para estas entidades, 

dándole ventajas para que crezcan y no se no se limite a quedar en un pequeño 

negocio. 

Con respecto a las teorías, se analizó por medio de Católico (2021) la teoría 

de la Agencia, la cual relaciona el tamaño con de una entidad y la revelación de su 

información bajo las Normas Internacionales de Información Financiera, 

encontrando una relación positiva ya que esta teoría permite comprender que según 

el crecimiento de una entidad así mismo crecerá el interés por su
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información; en consecuencia, el interés por conocer sobre los datos financieros irá 

en aumento, por ello es importante que los estados financieros de cada 

organización sean preparados bajo políticas y normas contables sustentadas, 

comprobadas y con un lenguaje único, es decir que todos los usuarios que 

requieran la información financiera puedan comprender, captando mayor 

financiamiento. 

Del mismo modo Caivano et al. (2021) mediante la teoría contable Positiva 

estudia la presentación de la información financiera y su influencia en la toma de 

decisiones, con la finalidad de analizar el proceso de emisión, recibimiento y 

presentación de los estados financieros que realizan las empresas. Esta teoría 

busca una explicación de la elección de políticas y normas contables que las 

empresas adoptan para obtener mejores resultados en el proceso de su toma de 

decisiones, siendo más eficiente para los usuarios externos y para la misma 

empresa, ya que esta última siempre tendrá la necesidad de conocer la evaluación 

de su patrimonio orientados por un interés de medir sus riquezas. 

Igualmente, se consideró a Gómez et al. (2017) mediante el cual se estudió 

la Teoría Representacional de la Medición dada por Steves (1959); trata en darle 

un valor numérico a objetos o fenómenos, ofreciendo una presentación sencilla para 

que se puedan analizar e interpretar; en esta investigación la medición y el 

reconocimiento son procesos sustentados y utilizados bajo normas internacionales. 

Los enfoques conceptuales empleados en esta categoría de estudio son los 

siguientes: 

Para la categoría sección 2: Conceptos y Principios Generales, de las 

Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF) para pequeñas y 

medianas empresas (Pymes), según Encalada et al. (2018) es la normativa que 

permite emitir información financiera, económica y contable más transparente y 

confiable; a nivel internacional ha ido superando el tratamiento de los elementos 

como el activo, pasivo y patrimonio; adecuándose a las exigencias y necesidades 

del mercado financiero. Es decir, esta norma ha impactado de forma positiva; pues 

ha logrado dar datos eficientes y confiables para el proceso de toma de decisiones 

de acuerdo a su entorno: clientes, proveedores, inversionistas, etc. 

La subcategoría 1 fue el pasivo, donde Castañeda (2021) lo define como la 

obligación adquirida por la empresa, ya que no se encuentra en la capacidad de
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evitar; además de ser el procedimiento por el cual se da un recurso económico 

como resultado de algún acontecimiento pasado, el cual al llegar su vencimiento la 

empresa deberá desligarse de recursos que generen beneficios económicos; de 

igual manera, es el acto de incurrir en una pérdida no negativa, pues es un hecho 

pasado y no de actividades futuras. 

Su primer código fue el reconocimiento, donde Navarro et al. (2021) 

manifestaron que es el transcurso de la unión en la información financiera, de un 

suceso que contiene el significado del componente al que corresponde, donde su 

valor cumple con dos condiciones: el poder ser medido y la comprobación del 

beneficio económico obtenido. 

El código 2 fue la medición, según Peña (2020) manifiesta que este método 

involucra a la información de los estados financieros, definiéndolo como el 

procedimiento de establecer un importe monetario, por medio del cual la empresa 

les dará un valor a sus elementos con la finalidad de otorgar confianza en la 

información financiera mostrada. 

La segunda subcategoría fue el patrimonio, por ello Ramírez et al. (2021) lo 

definió como el grupo de bienes, derechos y obligaciones que la empresa posee; 

además de ser el resultado entre la diferencia de los activos y pasivos; asimismo lo 

consideró como el resultado donde al activo se le deduzca los pasivos, el cual es 

subclasificado en el Estado de Situación Financiera: capital, aportaciones de los 

accionistas, resultado del ejercicio anterior y resultado del ejercicio del periodo a 

presentar. Está conformado por los aportes de los accionistas y el resultado del 

ejercicio. 

Asimismo, su único código fue la presentación; Católico (2020) manifiesta 

que las Normas Internacionales de Información Financiera para pequeñas y 

medianas empresas tiene un tratamiento distinto de números y porcentajes, es decir 

realiza una definición y clasificación, mostrando a la entidad las características que 

debe considerar. 

La base teórica considerada para la categoría estructura financiera se 

consideró a la teoría del Trade Off, donde Ramírez et al. (2019) manifiesta que esta 

teoría demuestra que los directivos o encargados de la entidad tienen tendencia a 

querer lograr un nivel de endeudamiento equilibrado donde los costos no sean 

mayores a los beneficios generados.
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De igual forma, Ramírez et al. (2019) presentaron la teoría de la jerarquía 

financiera de Mayers en 1984; ya que plantea una elección en las fuentes de 

financiamiento escogidas por las entidades para la obtención de beneficios, tras 

varias investigaciones en sus resultados dieron a conocer que las empresas 

primero eligen la financiación interna, segundo el endeudamiento como los créditos 

o préstamos y finalmente recurren al aporte de capital o por acciones. Es así que 

esta teoría explica el comportamiento de las formas que las Pymes logran obtener 

un financiamiento, es por ello que la estructura financiera es una herramienta que 

ayudará a que las entidades conozcan su realidad financiera. 

Los enfoques conceptuales empleados para la segunda categoría de estudio 

Estructura financiera, según Sauza et al. (2021) las empresas analizan sus fuentes 

de financiamiento mediante los recursos con los que cuentan. Entonces, la empresa 

evaluará sus procedimientos para financiar sus actividades, ya sea con recursos 

obtenidos por terceros (pasivos) o recursos propios (patrimonio); por ello se midió 

el comportamiento de estos elementos, logrando conocer la existencia de la 

rentabilidad y la capacidad de la entidad frente a sus obligaciones financieras. 

Se empleó 2 subcategorías: la primera es la Financiación Externa, Levy 

(2019) esta se origina del entorno de una entidad, donde los principales emisores 

de estas fuentes son las entidades financieras o los inversores; siendo capaces de 

maximizar la liquidez de la empresa. 

Donde su único código fueron los tipos de deuda, Ramos (2021) definido 

como el procedimiento de pedir prestado algo para implementar proyectos o 

inversiones, de donde se espera obtener la máxima rentabilidad y por ello es 

fundamental que las ganancias obtenidas excedan los costos de la financiación y 

de las operaciones realizadas a través de ello; entre las deudas más comunes que 

una entidad genera existen diferentes fuentes como: proveedores y créditos 

(deudas comerciales) e impuestos (deudas tributarias). 

La segunda subcategoría fue la financiación Interna, Barón (2021) son 

aquellas fuentes que provienen de la misma empresa, es decir del interior; y son las 

que logran elevar los beneficios; pueden ser la venta de aquellos activos que para 

la entidad ya no son útiles y pueden ser transformados en valiosos recursos 

financieros. 

Teniendo como primer código, a los aportes de socios, Ramírez y Sánchez 

(2022) las contribuciones de los socios forman parte de una entidad y se clasifican 

en dinero, bienes y servicios, logrando aumentar el patrimonio de la empresa. Y
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como segundo código fueron los beneficios, Tudela y Leos (2018) manifiestan que 

tal término hace referencia a un hecho positivo; es decir, es definido como aquel 

resultado económico obtenido por una empresa mediante sus actividades u 

operaciones realizadas y de alguna financiación obtenida.
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III. METODOLOGÍA: 

3.1. Tipo y diseño de Investigación: 

3.1.1. Tipo de investigación: 

Esta investigación fue tipo básica, pues según Gutiérrez (2021) recalca 

que este tipo de investigación se direcciona en aportar conocimiento 

mediante conceptos y teorías utilizadas durante la investigación, 

generando nuevos saberes a la población que es partícipe del estudio. La 

investigación tuvo enfoque cualitativo ya que para Sánchez (2019) la 

finalidad de este tipo investigación fue analizar y explicar de manera 

profunda el fenómeno estudiado; donde se obtuvo un panorama más 

claro, con lo cual se logró nuevas ideas y propuestas para mejor 

comprensión de la investigación. 

Se estudió y analizó los métodos y criterios dados por la sección 2 de las 

Normas Internacionales de Información financiera (NIIF) para Pymes, y 

la perspectiva de la empresa para reconocer, medir y presentar sus 

pasivos y patrimonios; así mismo, los criterios que considera para su 

financiamiento externo e interno; donde su finalidad se basó en que la 

empresa utilice la sección mencionada ampliando sus fuentes de 

financiamiento. 

3.1.2. Diseño de Investigación: 

La teoría fundamentada De La Espriella y Gómez (2020) manifestaron 

que es un tipo de diseño que genera conceptos y teorías que sustentan 

y profundizan el análisis de datos, permitiendo su búsqueda, 

interpretación y construcción de datos sobre el fenómeno estudiado. 

En esta investigación se consideró el diseño de teoría fundamentada, 

pues mediante el estudio y análisis sobre las categorías de estudio: la 

sección 2 de las NIIF para Pymes y la estructura financiera, permitió 

adquirir y reforzar el conocimiento tanto para el investigador como para 

los participantes. 

En cuanto al nivel de investigación, esta fue de alcance descriptivo 

Ramos (2020) redacta que la investigación descriptiva conoce las 

características del fenómeno y estas son presentadas a una determinada 

población.
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Ya que se analizó sobre el conocimiento de la Sección 2 de las Normas 

Internacionales de Información Financiera (NIIF), donde se identificó 

barreras para adoptar esta normativa. 

3.2. Categorías, Subcategorías y categorización:  

Categoría de Estudio: 

Sección 2 de las Normas Internacionales de Información Financiera para 

Pequeñas y Medianas empresas 

Definición Conceptual: 

Para Encalada (2022) son normas para crear informes financieros, 

económicos y contables más transparentes, fiables y razonables. 

Permitiendo tomar mejores decisiones en la gestión operativa. 

Subcategorías: 

El elemento financiero pasivo, Ruano et al. (2018) lo define como un 

grupo conformado por deberes y obligaciones adquiridas por las 

empresas, convirtiéndose en una de las principales fuentes de 

financiación como los préstamos, créditos por proveedores y deberes 

tributarios; la entidad los adquiere para mantener sus actividades 

esperando obtener un beneficio económico, por ello es fundamental este 

elemento en el estado de situación financiera y en la estructura financiera. 

Por otro lado, el elemento del patrimonio, Pozo y Llano (2020) lo 

definieron como los bienes propios que generan la segunda fuente 

financiera para que una empresa logre sus objetivos comerciales, 

mediante la ecuación contable es el resultado de los activos después de 

haber reducido todos los pasivos. 

Códigos: 

Para la primera subcategoría pasivo, se desprenden dos códigos; primero 

se definió al método del reconocimiento, para Vargas y Peña (2017) 

muestra al valor razonable como un hecho económico, por medio del cual 

se puede elaborar un examen contable, ya que mediante este cálculo que 

brindan los estándares y normas internacionales dan el sustento y 

homogeneidad en la presentación y comparación de los reportes 

financieros.
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Como segundo código, está el método de medición, Gómez et al. (2017) 

es un proceso clave en la preparación de los estados financieros, pero su 

uso es limitado ya que existen diferentes bases y en consecuencia los 

resultados son heterogéneos; es así que, al no realizarse un estudio 

impide orientar a las empresas; resaltando que este proceso determina 

el valor monetario. 

Con respecto a la subcategoría Patrimonio, mediante la Sección 2 de las 

NIIF para Pymes este elemento lo considera por la presentación, 

Castrellón et al. (2021) manifiesta que la presentación consiste en 

analizar e interpretar los estados financieros, permitiendo que las pymes 

brinden información útil, reduciendo riesgos e incertidumbre; pues su 

valor radica en la ayuda que brinda en el proceso de toma de decisiones 

financieras, obteniendo un mayor desempeño financiero. 

Categoría de Estudio: 

Estructura Financiera 

Definición Conceptual: 

Para Tualombo (2022) la estructura financiera es el conjunto de recursos 

económicos con los que cuenta la empresa, para que por medio de estos 

pueda desarrollar sus actividades o proyectos comerciales. 

Subcategorías: 

En lo que respecta al Financiamiento Externo, López et al. (2022) 

manifestaron que este es asumido por la entidad cuando crece en 

tamaño, así mismo está en la capacidad de aceptar riesgos e 

incertidumbre en el entorno financiero; el que la entidad participe en el 

mundo de los negocios conlleva a que su información debe ser preparada 

con menos errores, mejorando así las condiciones cuando necesite 

acceso a las fuentes de financiación. 

En cambio, el Financiamiento interno para Torres et al. (2017) es la fuente 

más llamativa para las pequeñas y medianas empresas, pues otorga 

mayor beneficio, y no son sometidas a pagar elevados costos e intereses. 

Código: 

En lo que refiere a la subcategoría Financiamiento externo, se estudió al
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código tipos de deuda, Vázquez y Díaz (2022) dio a conocer que las 

entidades tienen tendencia a generar deudas comerciales: mediante 

créditos o préstamos y proveedores; endeudamiento adquirido con la 

intención de tener beneficio económico como resultado de invertir en 

sus actividades comerciales, así mismo financia su crecimiento 

Concerniente a la subcategoría Financiamiento interno, donde su 

código fue: los aportes de Socios, Gutiérrez et al. (2019) consideraron 

que es el proceso donde el socio brinda una prestación ya sea dinero o 

especies con el fin de aumentar el patrimonio, garantizando liquidez; 

logrando financiar parte de sus actividades. 

Por otro lado, el segundo código fue los beneficios se consideró el 

concepto de Humberto (2021) pues el autor lo definió como el resultado 

de una inversión o del desarrollo de las actividades realizadas por la 

empresa en un determinado periodo. 

3.3. Escenario de estudio 

En lo que refiere al escenario de estudio para Piza et al. (2019) 

consideraron que este permite que el investigador conozca sus 

limitaciones, tiempo y recursos disponibles y necesarios para el análisis 

de la problemática, donde se logró adquirir un mayor conocimiento y 

obtención de información permitiendo una interpretación confiable y 

precisa. 

Donde el escenario de estudio fue la Empresa MOTICS Conectando 

Inteligencia A Tus Cosas S.A.C. con RUC 20601493714, ubicada cal.7 

de enero nro. 511 cercado de Chiclayo - Lambayeque 

3.4. Participantes: 

Para el eficiente desarrollo de la investigación los participantes fueron 

parte fundamental, quienes a través de la información que brindaron 

permitió acceder a datos precisos y confiables, es por ello que se 

consideró a 02 trabajadores del área administrativa de la empresa, 

quienes mediante sus respuestas brindaron de la empresa mayor 

conocimiento del fenómeno estudiado y el Estado de Situación 

Financiera, que mediante sus datos reforzó a los resultados obtenidos. 
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3.5. Técnicas e instrumentos de recolección de datos: 

3.5.1. Técnica: 

Mediante Hernández y Duana (2020) la técnica para la obtención de 

datos comprende pasos que permitan al investigador obtener información 

necesaria que respondan a la problemática. 

Para esta investigación se aplicó la entrevista, la cual fue una herramienta 

que facilitó en la obtención de resultados de apoyo al investigador 

recolectando información y lograr tener conocimiento sobre la empresa 

en cuanto a sus recursos para el financiamiento de sus actividades. 

3.5.2. Instrumento: 

Por lo cual, Hernández y Duana (2020) para ambas autoras la recolección 

de datos es un procedimiento donde el investigador accede a datos que 

le permitan estudiar y analizar al problema presentado en la 

investigación. 

Donde se utilizó como principal instrumento a la guía de entrevista, la cual 

fue usada con el objetivo de obtener datos importantes de la empresa, lo 

cual permitió reforzar la información ya estudiada, logrando reforzar los 

resultados mostrándose de forma clara y confiable. 

3.6. Procedimientos: 

Esta investigación como primer paso se hizo la categorización, para 

continuar con la interpretación de investigaciones comprobadas y 

redactadas en artículos, a la par se estudió los elementos: pasivo y 

patrimonio perteneciente al Estado de Situación Financiera basado en los 

criterios utilizados por la empresa y el tratamiento de la sección 2 de las 

NIIF para Pymes; finalizando con la elaboración de la entrevista la cual 

fue validada por 03 diferentes docentes con amplia experiencia laboral y 

académica, la cual fue aplicada a al gerente y contador de MOTICS SAC, 

y mediante sus respuestas se obtuvieron mayores los resultados, los 

cuales ayudaron a reforzaron las conclusiones y recomendaciones a las 

que se llegó en este trabajo. 
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3.7. Rigor Científico: 

Una investigación con enfoque cualitativo no conlleva a generar más 

actividades; los especialistas brindan un mejor análisis sobre la 

comparación de datos, donde se logró comprender con mayor claridad. Es 

decir que, mediante la interpretación de los hallazgos encontrados, 

permitió fortalecer el conocimiento mediante la orientación en la búsqueda 

de documentación apoyando las evidencias presentadas. 

Las entrevistas formuladas se basan en la confiabilidad porque las 

respuestas obtenidas contienen la experiencia y un amplio conocimiento 

de los participantes y el haber generado mejor información sobre nuevas 

ideas como producto de esta investigación. 

3.8. Método de análisis de datos: 

Se analizó la información obtenida por medio de las conversaciones que 

la investigadora tuvo con cada uno de los entrevistados, siendo verificado 

mediante la conexión y el conjunto de palabras utilizado por los 

participantes. 

3.9. Aspectos éticos: 

Asimismo, en esta investigación se consideró: 

La beneficencia, porque tiene como objetivo aportar conocimiento a la 

empresa, esto mediante la presentación de fundamentos respaldados por 

investigaciones publicadas en la base de datos de alto impacto. 

El principio de autonomía, porque no hubo ninguna clase de condiciones 

o coacción para las respuestas obtenidas por los participantes, los cuales 

firmaron un consentimiento informado. 

El principio de justicia, porque se mantuvo un trato con respeto e 

igualitario con los participantes, quienes con merecedores de 

consideración ya que por medio de su apoyo se logró obtener datos e 

información de la empresa necesaria para esta investigación Finalmente, 

el principio de no maleficencia, porque no hubo alguna acción donde la 

integridad de los participantes o de la empresa se viera afectada 

negativamente, logrando que la investigación se realice con éxito.
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IV. RESULTADOS Y DISCUSIÓN: 

OG: Analizar la importancia de la aplicación de la sección 2 de las Normas 

Internacionales de Información Financiera para Pymes en la estructura 

financiera de la empresa MOTICS, Perú. 

Respecto a las categorías de estudio: Sección 2 de las NIIF para Pymes y la 

Estructura Financiera; los entrevistados concuerdan en utilizar normas o políticas 

de trato internacional para preparar su información financiera, sin embargo en ese 

conocimiento existe una gran falta de información sobre los alcances y tratamiento 

de esta norma, impidiendo así su adopción; sumado a ello que el contador a cargo 

fue solicitado para preparar estados financieros para declaraciones mensuales y 

anuales, y no existe interés hacia la empresa; existiendo una falta de control y 

análisis de sus finanzas, siguiendo un ciclo de vender, comprar y tributar. 

En consecuencia, la empresa enfrenta límites para acceder a un 

financiamiento por parte de entidades financieras, además de que no tiene metas 

de crecimiento ya que aun en sus 6 años dentro del mercado sigue siendo una 

pequeña empresa con pocos trabajadores y un reducido beneficio económico 

durante un periodo anual. 

Por ello es importante considerar lo que establece Pineda y Tiuzo (2022) 

respecto al cambio que genera la normativa contable en la toma de decisiones 

financieras, pues brinda un mejor proceso de preparación en su información 

financiera atrayendo inversión y accediendo a mayor financiación. Por otro lado, 

Janampa (2017) por medio de su estudio sobre la influencia de las NIIF en la toma 

de decisiones de las empresas, ha logrado mostrar que estos estándares brindan 

métodos para reconocer y medir los elementos financieros de la entidad; logrando 

que las pymes usen criterios para preparar y presentar su información financiera de 

sus operaciones comerciales de forma razonable. 

En esa misma línea, se presenta a la teoría de agencia donde Católico (2021) 

relaciona el tamaño de una entidad con la revelación de su información bajo las 

Normas Internacionales de Información Financiera, encontrando una relación 

positiva ya que esta teoría permite comprender que según el crecimiento de una 

entidad así mismo crecerá el interés por su información; en consecuencia el interés 

por conocer sobre los datos financiera irá en aumento, por ello es importante que 

cada organización implemente políticas y normas contables sustentadas,
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comprobadas y con un lenguaje único, es decir que todos los usuarios que 

requieran la información financiera lo puedan comprender. 

Pero la poca exigencia de la aplicación de normativas contables hacia el 

grupo de la pymes en su información y sumado el desconocimiento que estas 

poseen sobre los beneficios que atrae adoptar normas reguladas que 

especialmente se redactaron con términos y procesos sencillos para ellas, ha 

limitado que sean implementadas, prefiriendo quedarse como negocios pequeños 

sin objetivos de crecimiento, pues las grandes empresas si tienen la “obligación” de 

subir sus estados financieros al conocido portal de la superintendencia del mercado 

de valores (SMV), en donde los usuarios fijan su mayor interés. 

Agregando a lo anterior, Encalada (2022) define a la Sección 2 NIIF para 

pymes, como la norma por la cual se obtiene una mejor presentación, 

comparabilidad, verificabilidad, oportunidad y comprensión en el proceso de 

preparar y presentar la información financiera. En lo que refiere a la estructura 

financiera, Capa et al. (2018) manifiesta que no solo afecta la capacidad interna 

para cumplir con las obligaciones que la empresa adquiere, sino que da el plus de 

confianza para las entidades financieras que dan el acceso a créditos para el mejor 

desarrollo de las actividades de la empresa.
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OE 1: Analizar la subcategoría pasivos en la empresa MOTICS SAC, Perú. 

En cuanto a la Sección 2 de las Normas Internacionales de Información 

Financiera (NIIF) para las pequeñas y medianas empresas (Pymes), el análisis de 

la categoría pasivos se realizará mediante las subcategorías de medición y 

reconocimiento, donde ambos métodos son desconocidos por los entrevistados, a 

pesar de ello tienen la clara idea de que esto ayudará a mostrar la realidad de la 

salud financiera de su empresa, sin embargo, no utilizan un método para darle valor 

a este elemento financiero; esto debido a que sus estados financieros son 

preparados y presentados bajo un entorno tributario. 

Siempre que, la empresa no se le exija el uso de estos métodos presentados 

por las NIIF para Pymes y sumado al desconocimiento de los encargados; 

construye distintos obstáculos: sin acceso a inversiones, a un mercado 

internacional, permanecer en un mismo nivel comercial, donde sus estados 

financieros al no ser comprensibles, relevantes, fiables, comparables y oportunos, 

estos no resultan atractivos y mucho menos razonables para los usuarios externos; 

para quienes sí es fundamental una base normativa o estándares internacionales 

que sustente el valor de la entidad donde tienen interés. 

Cabe resaltar que la empresa conoce lo que conforma sus pasivos, pero se 

limitan a interpretarlos en las notas dentro de sus estados financieros. 

Por ello, es clave tomar en cuenta lo que establece Palacios y Flores (2019) 

quienes analizaron que la racionalidad financiera en las pequeñas y medianas 

empresas les permita tener mayor supervivencia en el mercado, permitiéndoles 

alcanzar la madurez empresarial, orientada por el aprendizaje, conocimiento y el 

riesgo que se debe tomar sin importar el tamaño de la empresa. De la misma 

manera, Alva (2017) enfoco 3 causas en la mortalidad de algunas pymes: deudas 

sin pagar oportunamente, créditos perdidos y sin rendimiento de su capital, en 

consecuencia, se genera una debilidad empresarial; por ello, se debe reforzar y 

planear una orientación en el tratamiento al otorgar un valor a los recursos 

obtenidos. 

Al respecto la Teoría Representacional de la Medición dada por Steves 

(1959); trata en darle un valor numérico a objetos o fenómenos, ofreciendo una 

presentación sencilla para que se puedan analizar e interpretar; en esta 

investigación la medición y el reconocimiento son procesos sustentados bajo el
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valor razonable y el costo histórico los cuales darán a conocer el importe recibido o 

intercambiado entre un comprador y vendedor debidamente informado. 

Agregando a lo anterior, Ruano (2018) define al pasivo como un grupo 

conformado por deberes y obligaciones adquiridas por las empresas, la entidad los 

adquiere para mantener sus actividades esperando obtener un beneficio económico 

futuro. Donde, el reconocimiento según Vargas y Peña (2017) permite mostrar 

mediante el valor razonable como un hecho económico, que mediante su cálculo 

brinda sustento y homogeneidad en la presentación y comparación en los reportes 

financieros. En cuanto a la medición Gómez et al (2017) lo interpreto como el 

proceso clave en la preparación de los estados financieros, pero su uso es limitado 

ya que han existido resultados heterogéneos; es así que, al no realizarse un estudio 

y por ende su aplicación, impide orientar a las empresas que puedan determinar un 

valor.
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OE 2: Analizar la subcategoría patrimonio en la empresa MOTICS SAC, Perú. 

En lo que respecta a la categoría patrimonio, se analizó bajo la subcategoría 

de presentación; los entrevistados si bien tienen comentarios positivos respecto a 

conocer y utilizar esta normativa, existe un gran camino de desconocimiento que ha 

llevado a la entidad a no adoptarla, a pesar de que es necesario para ellos que sus 

datos financieros deben ser confiables, pues les permitirá tomar mejores 

decisiones. El utilizar criterios para seleccionar, definir y presentar será un 

procedimiento necesario conforme se construyan objetivos de crecimiento en 

tamaño y beneficios. 

Al analizar estas respuestas, la empresa solo cuenta con dos socios los 

cuales han hecho aportaciones para dar inicio a las actividades comerciales y no 

existen inversiones o aportaciones de otros socios, y aunque para este año tienen 

proyectado inyectar capital y ampliar su sociedad, si su patrimonio no está 

correctamente sustentado y presentado generaría que este grupo de interés eleve 

expectativas en cuanto a riesgo e incertidumbre causando aportaciones mínimas o 

que en un determinado momento inversionistas retiren dinero, esto al no tener un 

claro panorama de la situación financiera de la empresa. 

Siendo así fundamental el estudio de Encalada et al. (2019) quien manifiesta 

que la contabilidad en la empresa será más confiable y fidedigna en las operaciones 

si éstas son emitidas, registradas, preparadas y presentadas conforme a al 

procedimiento desarrollado por estándares internacionales; logrando un buen 

proceso en la toma de decisiones financieras. En tal sentido Laitón y López (2018) 

analizó 3 principales problemas esenciales en las pymes: estructura de capital, el 

obtener financiación y su planeación estratégica; donde el nivel de conocimiento y 

educación del gerente es factor fundamental para adquirir ventajas financieras para 

lograr el crecimiento de la empresa. 

Haciendo necesario, el estudio de la teoría contable positiva, pues para 

Caivano et al. (2021) la información financiera influye en la toma de decisiones, con 

la finalidad de obtener un mejor análisis en el proceso y emisión, recibimiento y 

presentación de los estados financieros que realizan las empresas. Esta teoría 

busca una explicación de la elección de políticas y normas contables que las 

empresas adoptan para obtener mejores resultados del proceso de su toma de 

decisiones, resultando más eficiente para los usuarios externos y para la misma
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empresa, ya que esta última siempre estará orientada por un interés de medir sus 

riquezas. 

La contabilidad desde la perspectiva de esta teoría debe ser usada por su 

principal objetivo, el cual es la importancia del registro de las operaciones hasta la 

emisión de los estados financieros, con la finalidad de estudiar la situación 

económica financiera que cumplan con cualidades de confiabilidad, 

comprensibilidad, comparabilidad, encontrar el equilibrio entre sus costos y 

beneficios. Pero el interés y el conocimiento sobre los procesos, métodos, normas, 

políticas para presentar información ha disminuido y es casi nula la preocupación 

sobre que estos datos lleguen a sus inversores y sus propios accionistas; puesto 

que al existir una obligación de por medio el interés sobre estos temas será también 

nulo. 

En cuanto al patrimonio para Pozo y Llano (2020) son los bienes propios que 

generan la segunda fuente financiera para que una empresa logre sus objetivos 

comerciales. Por ello, su subcategoría presentación según Castrellón et al. (2021) 

consiste en el cumplimiento de características conocidas nacional e 

internacionalmente en el mundo de las finanzas, permitiendo que las pymes 

presenten información útil, obteniendo un mayor desempeño financiero.
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OE 3: Analizar la subcategoría financiamiento externo en la empresa MOTICS 

SAC, Perú. 

Concerniente a la categoría financiamiento externo, comprende a la 

subcategoría tipos de deuda, los entrevistados concuerdan que el financiamiento 

externo está agrupado por préstamos y créditos por proveedores y entidades 

financiera, sin embargo el obtenerlo solo está condicionado bajo una presentación 

del proyecto a financiar y el comportamiento “tributario”, limitándose en ser 

partícipes de un entorno de negocios donde pueden analizar mejor temas 

financieros y lo cual vuelve atractivo a una entidad. 

Actualmente, se le ha impedido a la empresa tener acceso a un mayor y 

mejor financiamiento y aunque las causas pueden ser diversas, el preparar 

información solo por la obligación de declarar y no para monitorear la salud 

financiera de la entidad será siempre el principal obstáculo para que financien sus 

actividad o proyectos de crecimiento, cabe recalcar que para ellos el generar 

deudas si es necesario siempre que este cumpla con la devolución de altos 

beneficios; dando un equilibrio entre sus costos y ganancias obtenidas. 

Mediante el estudio de Horna (2020) se ha conocido que existen empresas 

que acceden a este tipo de financiamiento bajo información con errores y ausencia 

de datos, estancándose en un solo nivel empresarial, sin metas de innovación y 

desarrollo, la misa autora identificó que el erróneo cálculo de beneficios, la falta de 

créditos y una mala interpretación de la información financiera ha limitado a las 

pequeñas y medianas empresas a alcanzar un óptimo estatus empresarial. Por ello 

Diaz (2022) al estudiar la incidencia de las normas en la preparación y presentación 

de la información financiera, dedujo que su adopción por primera vez contribuye a 

que dichas normas brinden seguridad tanto a las mismas entidades como a los 

usuarios externos como proveedores y entidades financieras, sin embargo, aún se 

debe reforzar el sistema legal para dar seguridad en su aplicación. 

Dentro de este marco, se presenta a la Teoría de Compensación o Trade 

Off, donde Ramírez et al. (2019) da a conocer que en las empresas debe existir la 

tendencia a querer lograr un nivel de endeudamiento equilibrado donde los costos 

no sean mayores a los beneficios generados. Es decir, la empresa siempre buscará 

obtener una combinación perfecta entre sus dos fuentes de financiamiento: el 

financiamiento por deuda (externo) y el financiamiento interno (aportaciones);
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donde una pequeña variación atraería pérdidas. 

Para recalcar, el financiamiento externo para López et al. (2022) son deudas 

asumidas por la entidad cuando crece en tamaño, así mismo está en la capacidad 

de aceptar riesgos e incertidumbre en el entorno financiero. En ese contexto se 

define a los tipos de deuda, donde Vásquez y Díaz (2022) dan a conocer que estas 

son generadas por una empresa con la intención de tener beneficio económico 

como resultado de invertir en sus actividades comerciales, siendo conocedores 

sobre su capacidad de cumplir los acuerdos pactados con terceros.
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OE 4: Analizar la subcategoría financiamiento interno en la empresa MOTICS 

SAC, Perú. 

Con respecto a las subcategorías aportes de socios y beneficios, todos 

consideran que un financiamiento interno es recurrir a los recursos obtenidos por la 

misma empresa y sin intervención de financiadores externos; por ejemplo: el 

beneficio económico como resultado de sus servicios, pues la empresa no solo es 

comercial del área de tecnología, sino que además brinda ayuda en reparación, 

instalaciones, entre otros. Ellos mediante la respuesta de su pregunta “¿Cómo 

obtuve el recurso?” determinarán si es propio o no, siendo esta la primera opción 

para que sus actividades sean financiadas para que puedan lograr una meta 

comercial, pero a pesar de ello no es utilizada ya que concuerdan de que esta fuente 

no siempre será suficiente. 

En sus estados financieros se pudo notar un mayor porcentaje en sus 

obligaciones financieras y en cuanto a sus resultados acumulados dan a notar que 

estos no han sido manipulados; esto a causa de que la empresa no siempre ha 

logrado obtener altos ingresos, y por falta de un análisis financiero no han logrado 

detectar su tendencia y las causas que impiden aumentar ventas. Actualmente la 

empresa no cuenta con más de dos socios, ni aportación y mucho menos 

inversiones, por ende, la empresa sigue en un mismo nivel en cuanto a tamaño, 

cabe resaltar que para fines de este periodo tiene la meta de distribuir su sociedad; 

si bien la empresa aún sigue como una pyme eso no la ha quitado la proyección de 

crecer y aumentar sus ingresos, pero tampoco ha comenzado un plan estratégico 

financiero que lo lleve hacer realidad. 

Lo que ha llevado a la empresa a quedarse como una pequeña empresa, 

con no más de 5 trabajadores, no cuenta con inversión, sin aportación a su capital; 

en consecuencia, no cuentan con el suficiente recurso propio para financiar sus 

actividades, conduciéndolos a acaparar el financiamiento por deuda y por sus 

proveedores. 

Siendo fundamental considerar el análisis de Mena y Rodas (2021) donde 

para ambos autores dan a conocer que las empresas se ven afectadas 

negativamente por la falta de financiamiento pues se limitan en el crecimiento y su 

desarrollo económico, dichos autores interpretan que las entidades no le dan la 

debida importancia al mundo de los negocios el cual les permitirá estudiar mejor y
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de manera más exacta los riesgos y beneficios que pueden atraer, tomando el 

camino más “fácil” en dirección del libre acceso que otorga el financiamiento interno, 

que si bien es importante pero no debe ser abarcado en su totalidad, ya que puede 

producir una descapitalización que llevaría a la empresa a un cierre temporal o 

definitivo. Así mismo Gámez et al. (2018) al analizar los problemas que enfrentan 

las pymes para crecer y sobrevivir en el mercado, identificaron el poco 

financiamiento, uso incorrecto de sus recursos, su estructura de capital, un mal 

manejo de su finanza y las políticas públicas esto a causa de que en las empresas 

existe ausencia en la información presentada, impidiendo que se le dé valor a la 

entidad. 

En tal sentido se hace referencia a la Teoría Jerárquica Financiera, Ramírez 

et al (2019) afirman que la teoría de la jerarquía financiera de Mayers en 1984; 

plantea una elección en las fuentes de financiamiento escogidas por las entidades 

para la obtención de beneficios, tras varias investigaciones en sus resultados dieron 

a conocer que las empresas primero eligen la financiación interna, segundo el 

endeudamiento como los créditos o préstamos y finalmente recurren al aporte de 

capital o por acciones. Es así que esta teoría explica el comportamiento de las 

formas que las Pymes logran obtener un financiamiento. 

Se hace necesario resaltar, ha Torres et al (2017) quienes analizaron al 

financiamiento interno como el más llamativo ya que otorga mayor beneficio, pues 

no se someten a costos por transacciones ni a intereses, considerando como 

principales fuentes a las aportaciones de los socios y las utilidades. En la misma 

línea, Gutiérrez (2019) define a la aportación de un socio como una prestación ya 

sea dinero o especies con el fin de aumentar el patrimonio, garantizando financiar 

parte de sus actividades. Además, Humberto (2021) manifiesta que el beneficio es 

el resultado de una inversión o del desarrollo de las actividades realizadas por la 

empresa en un determinado periodo.
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V. CONCLUSIONES 

Se analizó la importancia de la Sección 2 de las NIIF para Pymes en la 

estructura financiera de la empresa MOTIC SAC, dedicada a la compra y venta de 

equipos tecnológicos, pues brindará un conocimiento más amplio y preciso de las 

fuentes de financiamiento e inversión para la empresa, que permitiría su crecimiento 

y por lo tanto lograr una mayor proyección en el mercado nacional e internacional. 

Asimismo, en esta empresa se ha evidenciado un desconocimiento de estándares, 

políticas y normativas financieras que les sirvan para lograr una mejor estructura de 

su financiamiento y por lo tanto un mejor manejo de sus inversiones que le permitan 

ser una empresa más eficiente financieramente. 

Se analizó que la empresa MOTICS S.A.C. comprende que sus pasivos 

muestran sus deudas adquiridas durante sus actividades comerciales, tanto con 

proveedores y entidades bancarias como con la administración tributaria; sin 

embargo al tener un contador externo, la contabilidad solamente se encarga del 

registro de operaciones de compra–venta y del correspondiente cálculo de 

impuestos, por lo que existe una limitación para la elaboración de informes 

financieros oportunos y pertinentes para la toma de decisiones financieras de parte 

de la gerencia. Con lo cual se ha mostrado que existe una limitación importante en 

el análisis de los pasivos, dado el desconocimiento de los criterios que brinda la 

sección 2 de las NIIF para Pymes en cuanto a la medición y reconocimiento del 

pasivo. 

Se analizó que la empresa MOTICS SAC desconoce de los criterios 

utilizados para presentar su patrimonio dentro de su Estado de Situación Financiera, 

pues cuenta con los servicios de un contador externo encargado únicamente de 

notificar sobre las declaraciones presentadas, dejando en segundo plano la 

preparación e interpretación razonable de su información financiera, la cual debería 

ser presentada ante los accionistas y a los usuarios de la información, logrando 

captar la atención del mundo de las inversiones que le permitirán aumentar su 

capital y expandirse por medio de nuevas sucursales dentro del país. 

Se analizó que el financiamiento externo es la fuente más elegida por la 

empresa MOTIC SAC, donde las entidades financieras son la principal fuente y sus 

proveedores tienen una mínima participación para la obtención de recursos de 

manera inmediata para el desarrollo de sus actividades comerciales; sumado a que
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no cuenta con un procedimiento que le permita analizar su capacidad para cumplir 

con sus obligaciones, resalta que el uso excesivo de esta financiación puede llevar 

a la empresa a un riesgo de liquidez a largo plazo, al no tener un equilibrio entre 

sus fuentes de financiamiento externo e interno. 

Se analizó que MOTICS SAC no utiliza su fuente de financiamiento interno 

para invertir en nuevos proyectos o una mínima participación para financiar sus 

actividades que le permita a la empresa crecer y expandirse; los resultados 

mostraron que en el tiempo de 5 años no se trazaron metas de expansión y 

crecimiento en los diferentes entornos comerciales, adquiriendo solo créditos con 

altos intereses y con proveedores, lo cual la pone en riesgo a la capacidad del 

cumplimiento de sus obligaciones financieras; sin embargo a mediados del 2023 

tienen la decisión del ingreso de nuevos socios y para lo cual deberán tener sus 

estados financieros preparados bajo las NIIF, brindando datos valiosos en la toma 

de decisiones. 

Se analizó que MOTICS SAC no ha llegado alcanzar una madurez 

empresarial por el desconocimiento y el interés en dar inicio a un eficiente análisis 

de su información financiera mediante el uso de los distintos indicadores 

financieros, lo cual ha impedido que la entidad pueda tomar decisiones respecto a 

sus proyecciones financieras y no logre detectar las ventajas competitivas como la 

apertura de nuevas sucursales dentro de mercados con alta demanda de productos 

y servicios tecnológicos. 

Finalmente, se concluye que en esta investigación se han identificado límites 

como: el no acceder a información financiera de la empresa ya que esta no cuenta 

con los servicios de un contador interno, mismo profesional que únicamente se 

encarga de preparar las declaraciones de la entidad, asimismo para la redacción se 

encontraron investigaciones muy antigua y en su gran mayoría de países 

extranjeros impidiendo al investigador comparar con el país donde se ubica la 

empresa participe de esta investigación; estos mismos artículos seleccionados 

fueron encontrados con las definiciones de las categorías por separado, donde el 

principal objeto de estudio eran las grandes empresas; dejando a las Pymes en el 

desconocimiento sobre lo necesario para construir un camino de crecimiento e 

ingreso en nuevos mercados.
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VI. RECOMENDACIONES 

Se recomienda a los accionistas de la empresa MOTICS SAC a contratar a un 

profesional del área contable de manera interna que posea un conocimiento 

actualizado sobre las NIIF para Pymes, pues es de vital importancia que la empresa 

tenga control y orden en el proceso de redactar y presentar su información 

financiera de manera confiable, siendo fundamental dar a conocer cada importe en 

cada elemento de manera transparente, permitiendo una mejor interpretación de su 

estructura financiera y así lograr proporcionar información con resultados que 

apoyen a desarrollar estrategias para el cumplimiento de sus metas financieras. 

Se recomienda a los accionistas de la empresa MOTICS SAC medir y 

reconocer sus pasivos con los conceptos otorgados por la Sección 2 de las NIIF 

para Pymes, pues este elemento es fundamental dentro de la estructura financiera 

ya que muestra cómo la entidad se financia para el desarrollo de sus actividades 

como sus deudas comerciales por créditos y proveedores, permitiéndole conocer y 

analizar sus necesidades financieras y la capacidad para cumplir con ellas. 

Se recomienda a los accionistas de la empresa MOTICS SAC utilizar los 

criterios brindados por la normativa para presentar su patrimonio, lo cual les 

permitirá revelar y corregir: errores, aumentos o disminuciones; donde dicha 

información daría acceso a una eficiente toma de decisiones en los usuarios de la 

información en futuras negociaciones, nuevas o mayores aportaciones, inversiones 

y mayores beneficios. 

Se recomienda a los accionistas de la empresa MOTICS SAC utilizar su 

financiación externa como segunda opción para financiar sus operaciones 

comerciales, pues según la teoría de jerarquía financiera de Mayers una pyme debe 

encontrar un equilibrio para financiar sus actividades, asimismo se recomienda a la 

empresa a realizar un análisis a su información financiera, que sin bien esta fuente 

les permite proporcionar liquidez inmediata para cubrir sus necesidades, su uso 

desmedido pondría en riesgo su liquidez y solvencia a largo plazo. 

Se recomienda a los accionistas de la empresa MOTICS SAC utilizar su 

financiación interna bajo una correcta planeación para un nuevo proyecto de 

expansión y crecimiento dentro del mercado, hay que resaltar que para ello es 

necesario analizar su capital, aportaciones e inversiones donde encuentre un 

equilibrio entre altas ganancias y mínimos costos para que el negocio pueda crecer.
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Se recomienda a los accionistas de la empresa MOTICS SAC a utilizar el flujo 

de caja proyectado con análisis de retorno de inversión una herramienta de vital 

importancia, que le brindaran a la empresa la información necesaria para tomar 

decisiones de acuerdo a los resultados de este análisis, analizando un mejorar 

panorama frente a posibles riesgos y que le permitan trazar metas de crecimiento 

que desea desarrollar a finales del periodo 2023, Así podrá 

Se recomienda a los futuros investigadores realizar mayor aporte a la ciencia 

donde existe un bajo o casi nulo conocimiento sobre las normativas financieras, 

recalcando que el campo de la investigación contribuye en la generación de nuevas 

teorías, que permitan a los lectores e investigadores comprender, probar, confirmar 

y analizar de forma más objetiva y precisa ante problemas reales que demandan de 

mayores estudios. Como es el caso de las Pymes, quienes son las principales 

portadoras en la economía de nuestro país y se encuentran en total abandono de 

conocimiento sobre su entorno económico y financiero, observando la necesidad 

de aportar mayor conocimiento a este grupo de empresas, por ello es necesario 

que futuros investigadores como estudiantes y los profesionales en esta área, 

contribuyen con el aporte de conocimiento actualizado.
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ANEXOS: 

Anexo 01: Tabla de Categorización 

CATEGORÍA DE ESTUDIO DEFINICIÓN CONCEPTUAL SUBCATEGORÍA CÓDIGO 

Sección 2 de las Normas 
Internacionales de Información 

Financiera para Pequeñas y Medianas 
empresas 

Para Encalada (2022) son normas para 
crear informes financieros, económicos y 
contables más transparentes, fiables y 
razonables. Permitiendo tomar mejores 

decisiones en la gestión operativa. 

Pasivo 

Reconocimiento 

Medición 

Patrimonio Presentación 

Estructura Financiera 

Sauza et al. (2021) la estructura 
financiera es el procedimiento para elegir 
entre sus dos fuentes que financian sus 

actividades, financiamiento externo y 
financiamiento interno 

Financiación Externa Tipos de Deudas 

Financiación Interna 

Aportes de Socios 

Beneficios 

Fuente: elaboración propia



Anexo 02: Instrumento de recolección de datos 

GUÍA DE ENTREVISTA 

(Instrumento Cualitativo) 

Datos: 

Cargo dentro de la empresa: 

Apellidos y Nombres: 

N° de entrevista: 

Fecha: 

Categoría: Sección 2 de las Normas Internacionales de Información Financiera para 

Pymes 

N.º SUBCATEGORIAS ÍTEM 

1 

PASIVO 

¿Tiene conocimiento acerca de las Normas Internacionales 
de Información Financiera (NIIF) para las pequeñas y 

medianas empresas? 

2 ¿Qué normas o políticas contables aplica para medir sus 
pasivos? 

3 
¿Qué normas o políticas contables aplica para reconocer sus 

pasivos? 

4 
La Sección 2 de las NIIF para Pymes: Conceptos y Principios 

Generales ¿conoce los métodos que se utilizan para la medición 
y reconocimiento de sus pasivos? 

5 
¿Estaría de acuerdo en medir y reconocer sus pasivos bajo la 

Sección 2 NIIF para Pymes? 

6 
¿Considera importante tener un procedimiento en la medición y 

reconocimiento de sus pasivos? 

7 

PATRIMONIO 

¿Considera importante tener un procedimiento en la presentación 
de su patrimonio? 

8 ¿Utiliza criterios para clasificar su patrimonio? 

9 
La Sección 2 de las NIIF para Pymes: Conceptos y Principios 
Generales ¿Qué criterios utiliza para presentar su patrimonio? 

10 
¿Estaría de acuerdo en presentar su patrimonio bajo la Sección 2 

NIIF para Pymes? 

11 
¿Cree que es importante que su patrimonio se presente de forma 

confiable? 



Categoría: Estructura Financiera 

N.º SUBCATEGORÍAS ÍTEM 

1 

FINANCIAMIENTO 
EXTERNO 

¿Cómo define usted al Financiamiento externo? 

2 ¿Qué tipos de financiamiento para usted son externos? 

3 
¿Qué procedimiento sigue para que su empresa obtenga un 

financiamiento? 

4 
¿Considera que el generar una deuda le permite el desarrollo de 
sus actividades y en consecuencia el crecimiento de la empresa? 

5 
¿Ha tenido dificultades o limitaciones para acceder a un crédito 

bancario? 

6 
¿Cree que la información financiera de una empresa es importante 

para sus proveedores? 

7 Actualmente ¿Qué tipos de deuda ha generado su empresa? 

8 

FINANCIAMIENTO 
INTERNO 

¿Cómo define usted al Financiamiento interno? 

9 ¿Cuáles son los recursos propios que su empresa considera? 

10 
¿Cuáles son las características a criterios que su empresa toma 

como base para considerar a un recurso monetario o no 
monetario como propio o recurso interno? 

11 
¿En su información financiera que considera al presentar su 

Patrimonio? 

12 
El capital y los resultados obtenidos son recursos económicos 

internos ¿Cuál es la primera opción que su empresa elige 
para financiar sus actividades? 

¿Considera suficiente el financiamiento con sus propios 
recursos? 

Fuente: elaboración propia
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Anexo 04: Matriz Evaluación por juicio de expertos
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