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RESUMEN

Se planteé como objetivo demostrar como se asocia la rentabilidad de ventas
netas y utilidad bruta, en una empresa agraria. La metodologia se bas6 en una
investigacién aplicada, con estructura no experimental, correlacional, transversal.
Como resultado fue que la rentabilidad de ventas netas no muestra una conexiéon

significativa con la Utilidad bruta, en una empresa agraria.

En conclusién, este resultado se logré debido a la comparacion entre el dltimo
trimestre del ejercicio 2022 y el primer trimestre de 2018, tanto la rentabilidad de
ventas netas como la Utilidad Bruta exhiben una tendencia positiva de crecimiento.
El incremento de Rentabilidad ventas netas en 34.20 puntos, se produjo por un
crecimiento proporcional de Utilidad neta en comparacion al de ventas netas. Por
otro lado, el desarrollo de la V2: Utilidad bruta en S/ 247,436 mil se alcanz¢ por la
relevante importancia que muestran en las ventas netas, producto de los

importantes ingresos de actividades ordinarias.

Palabras clave: Rentabilidad de ventas netas y Utilidad Bruta, Utilidad Neta.
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ABSTRACT

The objective was to demonstrate how the profitability of net sales and gross profit
Is associated in an agricultural company. The methodology was based on applied
research, with a non-experimental, correlational, transversal structure. As a result,
the profitability of net sales does not show a significant connection with the gross
profit in an agricultural company. In conclusion, this result was achieved due to the
comparison between the last quarter of fiscal year 2022 and the first quarter of 2018,
both Profitability of net sales and gross profit, exhibit a positive growth trend. The
increase in Net Sales Profitability by 34.20 points was produced by a proportional
growth in Net Profit compared to Net Sales. On the other hand, the development of
V2: Gross profit of S/ 247,436 thousand was achieved due to the relevant
iImportance shown in net sales, as a result of the significant income from ordinary

activities.

Keywords: Profitability of net sales and gross profit, net profit
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I. INTRODUCCION

Desafios presentes en la actualidad: El sector agrario del rubro de cafa de
azucar comprende un papel importante en la economia actual, en el periodo 2022
hubo buena contribucién en la produccion a nivel nacional. Sin embargo, enfrentan
desafios especificos relacionados con la produccion, la comercializaciéon y la
administracion de recursos naturales. En este contexto, la rentabilidad de ventas
netas y la utilidad bruta son dos métricas esenciales que permiten a dicho sector
evaluar su desempefio y tomar decisiones informadas para optimizar su

rentabilidad.

Evidentemente la enfermedad de coronavirus caus6 un impacto significativo en la
rentabilidad, y en las diversas operaciones empresariales. En el sector agrario
resulté més afectado a causa de la discontinuidad en la cadena de abastecimiento,
escasez de poblacién activa, disminucion de la demanda y precios fluctuantes y los
cambios de adquisicion de alimentos. Como consecuencia hubo una disminucion
en la produccién nacional, también impacté en su utilidad. Asimismo, llevo a un
mayor reconocimiento del valor de la agricultura y la seguridad alimentaria, lo que

podria llevar a inversiones y cambios a largo plazo en el sector.

Las organizaciones azucareras peruanas, han sido afectadas en la disminucion de
sus ventas, debido a que el Estado dio la exoneracién del IGV al azucar los meses
de mayo a julio del 2022. Dio como resultado el aumento de la importacién de

azucar y otros como tumulto y bloqueos sociales a nivel nacional durante fin de afio.

Por las razones antes mencionadas, la rentabilidad de ventas netas y la utilidad
bruta son dos métricas fundamentales para la evaluacién del desenvolvimiento
econémico y operativo de una organizacion. Estos indicadores conceden
informacion eficaz para las decisiones futuras, la gestién de costos y la perfecciéon
de la eficacia en la produccién y ventas de productos agricolas, contribuyendo al

éxito y la sostenibilidad en este sector econdmico clave. (Ricardo del Aguilar, 2020,
p. 6).



En esta linea, el analisis correlacional para estas 02 variables
correspondiente a una empresa perteneciente al sector agrario, desde el
periodo 2018 al 2022, ayudaré a investigar el comportamiento en rentabilidad
de ventas netas y utilidad bruta, arazén de cubrir el vacio cientifico, para de

esta manera llegar a ampliar el conocimiento, en el &mbito cuantitativo.

Con este propdsito, el problema se plantea de la siguiente manera:

" Problema General: (Como se asocia la rentabilidad de ventas netas y

utilidad bruta en una empresa agraria en La Libertad?

" Problema Especifica 1: ¢(Como se vincula la utilidad neta y utilidad bruta

de una empresa agraria en La Libertad?

" Problema Especifica 2: ¢Cual es la forma en que se conectan las ventas

netas y utilidad bruta de empresa agraria en La Libertad?

Dentro de las mdltiples justificaciones que se pueden mencionar, se incluyen las

siguientes: (Fernandez., 2020, p. 73):

® Tedrica: Es fundamental examinar los fundamentos conceptuales y los
antecedentes relacionados con dos importantes indicadores financieros:
rentabilidad de ventas netas y utilidad bruta. Esto facilitara a otros
investigadores avanzar en este campo cientifico, ya que el objetivo es
esclarecer la problematica actualizada para una interaccion eficaz
(Chumpitaz et al., 2022, p. 1).

® Préctica: Se utilizan conocimientos avanzados, sobre todo del estado actual
de la investigacion, para abordar el problema entre variables en una
empresa agricola durante un periodo especifico, considerando las
demandas de recursos y esfuerzos, particularmente en los aspectos

econdémicos Yy financieros

" Metodoldgica: Facilita la implementacibn de un método cientifico

respaldado por revisiones publicas, validadas, oficiales y actualizadas, de



datos cuantitativos para su analisis estadistico formal. Esto contribuye a
lograr los objetivos de la investigacion de manera ética, cumpliendo con
todos los estdndares necesarios, lo que facilita la toma de decisiones

precisas. (Lopez et al., 2022, p. 142).

Los objetivos planteados fueron:

Objetivo General.: Demostrar como se asocia la rentabilidad de ventas

netas y utilidad bruta en una empresa agraria.

Objetivo Especifica 1: Indicar en qué medida se vincula la utilidad neta y

utilidad bruta en una empresa agraria.

Objetivo Especifica 2: Sefialar cual es el nivel en que se conectan las

ventas netas y utilidad bruta en una empresa agraria.

Se presentan las siguientes hipétesis:

Hipotesis General: Se asocia significativamente la rentabilidad de ventas
netas y utilidad bruta, en una empresa agraria.

Hipotesis Especifica 1. se vincula significativamente la utilidad neta y

utilidad bruta, en una empresa agraria.

Hipétesis Especifica 2: Muestra una conexion significativa entre las ventas
netas y utilidad bruta, en una empresa agraria.



ll. MARCO TEORICO

En bases tedricas y conceptuales se compilan estudios anteriores y perspectivas
tedricas conceptuales relacionadas con las variables: Rentabilidad de ventas

netas y Utilidad bruta.

Antecedentes: A nivel internacional, los profesionales del pais de Colombia
analizan y evaltan los indicadores econdémicos de la industria marroqui del calzado,
productos marroquies y dando mencion a las variables, se tienen en cuenta
variables de crecimiento y actividad, asi como indicadores como rotacién de
inventarios y carteras, activos fijos, endeudamiento, Rentabilidad (utilidad bruta,
margen de beneficio operativo, margen de beneficio neto), beneficio, rendimiento
(ROE, ROA). La eficiencia, por su parte, se concluye porque la utilidad neta
responde a la eficiencia del margen de utilidad y a menor tasa el efecto

apalancamiento responde a la eficiencia de los activos. (Cristian, 2017, p. 29 y 30).

En una investigacion, realizada por los universitarios de México, analizo los
cambios en las primas totales emitidas y reporté ganancias brutas. Se encuentra
gue las afianzadoras mexicanas exhiben un comportamiento globalmente inestable

a pesar de sus ganancias. mayor beneficio. (Nora et al, 2018, p 1).

Finalmente, en una revista mexicana presentaron una investigacion sobre el
impacto del valor en el margen bruto del destilado de agave, tomando en cuenta
los costos de cada paso del proceso productivo, desde el almacenamiento hasta la
cosechay el empaque. Para que la distribucién cree descripciones estratégicas que
requieran control de costos e iniciativas de valor agregado. (Antonio et al, 2017, p
551).

A nivel nacional, un estudio cientifico realizado por universitarios de Tacna, se
investigo las variables referidas para una organizacién petrolera, para los afios
2011 y 2019. El resultado obtenido la utilidad neta da a conocer el 51.20% de la
variacion de rentabilidad, segun R de Pearson es de 0.725 tiene una relacion directa
y fuerte (Luna, 2020, p.8).

Estudio llevado a cabo por profesores y estudiantes en el que se analizé como los

costos de produccion de materias primas, mano de obra y gastos de produccion



afectaron la rentabilidad y su influencia notable durante los afios 2011 y 2012,
proponiendo asi un sistema de costos adecuados que permita mejorar la
rentabilidad. Al no implementar un sistema de costos adecuados dar4d como
resultado un rendimiento reducido. Panaderia y Confiteria De La Una — Puno. La
rentabilidad alcanzada entre 2011 y 2012. El pan integral tuvo un promedio del 5%,
luego experimentd una disminucion del 30% en el siguiente periodo, el cachito de
mantequilla registr6 una disminucién del 10%, seguido de un -4% en el periodo
subsiguiente, mientras que el pan de yema mostré un promedio de -18% y luego
cambio a -4% al afio siguiente. Por otro lado, el panetdn en bolsa tuvo un promedio

del 10.63%, que cambio al 11.25% en el siguiente periodo. (Luz, 2015, p. vii).

Se analiz6 e interpretd la situacion econdmica y financiera aplicando métodos
analiticos y se obtuvieron los siguientes resultados: Los Estados Financieros no
aplican a Castro’s Inversionistas Generales S.R.L. durante el periodo 2014 -2015
esto influyé en las decisiones de gestién de la empresa y se concluyé que el
producto tuvo una variacion significativa en S/. 188,626.00 se registré el 41.95%;
tiene un cambio significativo en S/. 55,000.00 que registro el 21.28%, en el analisis
de las ventas netas del periodo 2014 aumenta de S/. 904,841.00 y en 2015 que
representd el 55.85%; se elevd la utilidad en S/. 81,281.00 que representa el
146.76% lo cual indica una mejora significativa para la empresa. (Marylu, 2016, p.ix)

A nivel local, una investigacion profesional hace referencia las variables para las
empresas agroindustriales del sector azucarero, basandose en informacion
financiero de uso publico en los periodos 2016 - 2020, Se indic6 que el analisis de
la V1 no solo mide el rendimiento de la empresa, sino también evalla su situacion
econdémica y financiera. Por lo tanto, se sugiere la adopcion de estrategias
innovadoras para optimizar la gestion del presupuesto, con el fin de lograr un

balance adecuado en las ventas. (Miranda y Rivas, 2021, p. 5).

se efectud un estudio sobre las variables en la empresa Cementos (2016-2020),
esta conclusion subraya la necesidad critica de implementar estrategias de gestion
financiera méas efectivas, que no solo se enfoquen en recortes de costos y gastos,
sino también en la eficacia de procesos administrativos y contables, para acelerar

la toma de decisiones. Solo asi la empresa podra mejorar sus margenes de utilidad



y alcanzar la rentabilidad deseada, asegurando su sostenibilidad y crecimiento en

el mercado competitivo actual. (Caja y Torres, 2021, p. 6)

Finalmente, en su investigacion llamada “Auditoria financiera en la utilidad neta de
la empresa Montalvo spa peluqueria S.A.C. en el distrito de San Miguel, afio 2017”.
Como objetivo es la influencia entre las variables. La investigacion es de naturaleza
puramente basica, con un enfoque explicativo y un disefio no experimental. La
muestra esta compuesta por 30 participantes y se aplico la técnica de encuesta,
empleando una herramienta que contiene una escala de Likert. Se utilizd el
software estadistico SPSS 24. Para evaluar la confiabilidad, se aplico el coeficiente
Alfa de Cronbach, concluyendo que las herramientas empleadas son altamente
confiables. En conclusién, se determina que la Auditoria Financiera tiene un
impacto significativo en la Utilidad Neta de la empresa Montalvo Spa Peluqueria
S.A.C en el Distrito de San Miguel durante el afio 2017. (Mendoza, 2018, p. 7)

Los Fundamentos tedricos y conceptuales en cuanto a la variable 1:

Rentabilidad de ventas netas, se detalla a continuacion:

Rentabilidad de ventas netas: es un ratio financiero utilizado en el analisis de
Estados Financieros. La formula expresa su uso en Perd, como un indicador
financiero que permite calcular la proporcion de la utilidad neta en relacion con las

ventas netas. (Bolsa de Valores de Lima, 2022, p. 57)

Utilidad Neta
Rentabilidad de ventas netas (%) = e X 100

Ventas Netas

Conceptualizan varios autores con bases tedricas a esta variable. Manifestaron que
la rentabilidad de ventas netas es un medio para alcanzar los objetivos de
beneficios. Ademas, promueve una gestion eficaz y un rendimiento comercial
satisfactorio. (Clarke, et al. 2018). Contablemente, la rentabilidad de ventas netas
como ROS (return on sales) establece el rendimiento de las ventas en relacién con
la utilidad neta y ventas netas. (Horngren, 2003). Finalmente, la rentabilidad de

ventas netas se expresa como el margen de utilidad neta (beneficio neto/ventas



netas) dividido por los ingresos por ventas por producto. (Morillo y Marisela, 2001,
p 35-48).

A su vez, la variable 1 tiene dos dimensiones: Utilidad neta y Ventas netas. Estas

se conceptualizan a continuacion.

La utilidad neta representa la ganancia financiera o rendimiento de sus
operaciones comerciales, una vez que se han deducido los gastos, costos
operativos y otros elementos, como se registran en el estado financiero. Este
resultado puede destinarse a dividendos, reservas, capitalizacion u otros fines.
(Roldan,2020, p. 4). La utilidad neta se refiere al resultado financiero neto de un
periodo. Representa el incremento neto de los beneficios econdmicos del ejercicio
contable. Es una medida clave de la rentabilidad, mas importante y se utiliza para

analizar el desempefio financiero de una entidad. (CNC, 2019, p. 205).

Las Ventas netas a menudo son denominadas ingresos netos consecuentes de la
venta de productos y/o servicios vinculados con las operaciones de un negocio. Se
contabilizan como ingresos cuando la responsabilidad de rendimiento se origina al
transferir bienes o servicios comprometidos. (CNC, 2021, p. 182). Las ventas netas
son una cifra clave en el estado de resultados de una organizacion y representan
las ventas generadas a través de la venta de productos y/o servicios, después de
deducir cualquier devolucion de mercancia y descuentos sobre las ventas.
(Consejo Normativo de Contabilidad, 2019, p. 198).



Los Fundamentos tedricos y conceptuales en cuanto a la variable 2: Utilidad

bruta, se detalla a continuacion:

Utilidad bruta: Es un beneficio que adquiere una empresa al vender sus productos.
Refleja la resta entre los ingresos y el costo de bienes vendidos, como los costos

de materiales y la mano de obra. (Jhony, 2023)

La férmula de utilidad bruta es:

Ventas Netas — Costo de Ventas o Costos de Produccion = Utilidad Bruta

El precio final del producto, una vez descontados los costes directos e indirectos
de elaboracion y comercializacion. Es el beneficio obtenido por el producto después
de deducir el costo antes de su comercializacion y el coste de adquisicién antes de
su venta. (Karla, 2020)

La diferencia entre estos dos conceptos es que la ganancia bruta representa
Unicamente el resultado de restar los costos a las ventas totales. Después de
deducir todos estos costos, el beneficio neto permite a los accionistas de la
empresa saber cuél fue su beneficio durante un determinado periodo de tiempo.
(César, 2022).

A su vez, la variable 2 tiene dos dimensiones: Ventas netas y Costo de venta o

produccion. Estas se conceptualizan a continuacion:

Las Ventas netas se conceptualizan tedricamente en la D2: ventas netas de la V1:

Rentabilidad de ventas netas.

Costos de ventas: Estos costos estan asociados con la produccion y distribucion.
En consecuencia, todos los recursos se destinan al funcionamiento de la empresa,

con el fin de entregar el producto ofrecido al cliente final. (Zendesk, 2023).



La férmula de costo de ventas:

costo de venta = inventario inicial + costo de produccién — inventario final

Mide el valor del inventario vendido durante un periodo determinado. Analiza los
costos asociados con los productos, independientemente del producto; si eres una

fabrica, debes dirigir tu trabajo para producirla. (Johanna, 2023)



lIl. METODOLOGIA

3.1. Tipoy disefio de investigacion

3.1.1 Tipo de investigacion:

Se emplean conocimientos pertinentes o vanguardistas, respaldados por
antecedentes y fundamentos tedricos en el area, por lo tanto, es una
metodologia aplicada. Su objetivo es examinar necesidades cientificas
insatisfechas para recomendar recursos para futuras investigaciones,
teniendo en cuenta otros factores metodologicos como la poblacion, el
periodo de tiempo, la geografia, etc. (CONCYTEC, 2018). La investigacion
de otros autores se vuelve importante para mejorar la investigacion y

encontrar nuevos conocimientos y verificables. (Hernandez et al., 2014).

3.1.2 Disefio de investigacion:

No experimental, dado que la informacion no fue intervenida y se adquirid
de manera general, para una investigacion de naturaleza descriptiva.
Longitudinal es el enfoque, ya que abarca 20 trimestres consecutivos
recopilados en un unico momento. A si mismo el Nivel: Correlacion, que
explora la asociacion entre las variables sin buscar un efecto de causa
entre ellas. como Enfoque: Cuantitativo, mediante la obtencion de valores
numeéricos durante el estudio con base en informes financieros, sometidos

a operaciones estadisticas. (Hernandez et al., 2014).

3.2. Variables y operacionalizacion

Las Variables que se operacionalizan, en enfoque cuantitativo. son las

siguientes: rentabilidad de ventas netas y utilidad bruta.

La tabla de variables operativas se describe detalladamente en el Anexo
No. 01. En ese punto se detallan conceptualmente ambos en funcién de

sus fundamentos teoricos vigentes.
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En el Anexo No. 02 se detalla las especificaciones de las variables. En
este informe se fundamenta las bases conceptuales en el trabajo de

investigacion

El alcance de medicion de los indicadores es adecuado porgue los datos
no soélo son cuantitativos sino también continuos. Es decir, el valor esta

entre dos nimeros enteros naturales.
3.3. Poblacion, muestray muestreo
3.3.1 Poblacion:

Estos constituyen los estados financieros de la organizacién que se
estad examinando. Contienen datos a utilizar que corresponden a dos

variables. (Hernandez et al., 2014). Se utiliza a continuacion:

® Criterios de inclusiéon: La informacion estd destinada a uso
general ya que esta disponible en portales oficiales con acceso
gratuito. Los estados financieros de una organizacion para cada

trimestre contienen los datos a extraer.

® Criterios de exclusién: Estados financieros de otras
organizaciones, publicados o no por fuentes oficiales. Sus
informes no han sido revisados por instituciones relevantes ni

verificados por expertos.
3.3.2 Muestra:

Representado por 20 estados financieros trimestrales que finalizan en
el afo fiscal del 2018 a 2022. Estos estan disponibles publicamente y

destinados al uso general.

En el anexo No 2 estan los datos extraidos, para tener datos mas
cercanos a la fecha de este estudio. Los registros de informes
contables provienen de una fuente de origen secundaria y han sido
verificadas con un contador, auditor o revisor con experiencia

profesional (Espinoza, et al., 2021, p.59).
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3.4.

3.5.

3.6.

3.3.3 Muestreo: La muestra no se eligié de forma aleatoria, sino con el
objetivo o la conveniencia de obtener la informacién mas reciente.
(Hernandez et al., 2014).

3.3.4 Unidad de analisis: El informe financiero de la organizacion en
estudio correspondiente al trimestre 2018 a 2022, publicado

oficialmente en Internet.
Técnicas e instrumentos de recoleccidn de datos
3.4.1 Técnicas de recoleccion de datos:

El Analisis documental utilizado consiste en la revision de los informes
contables para obtener datos con fines de investigacion. (Hernandez
et al., 2014).

3.4.2 Instrumentos de recoleccién de datos:

La ficha de investigacion se ha disefiado especificamente para su
utilizacion interna en el proceso de investigacion. Este formato ha sido
empleado para registrar los datos financieros auditados que han sido

publicados en plataformas digitales oficiales. (Hernandez et al., 2014).
Procedimientos

Los datos cuantitativos del EEFF se recopilaron en un formulario de analisis
estadistico. Primero, describen la interpretacion y pruebas de rutina. En
segundo lugar, una comparacion logica de las hipétesis segun los objetivos
del estudio. Debido a que era informacion publica, no fue acordada ni
aprobada por la editorial. La fuente era secundaria y oficial. (Universidad
César Vallejo, 2020, p. 11).

Método de analisis de datos

Para lograr los objetivos del estudio se utilizé el software estadistico SPSS.
Los datos se agruparon en secciones descriptivas. Luego, la parte de

inferencia utilizé el coeficiente de correlacion dado por la prueba de
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3.7.

normalidad. Esto nos permiti6 comparar las hipotesis de los estudios

realizados. (Hernandez et al., 2014).

Aspectos éticos

La investigacibn cumple con la ley de derechos de autor al atribuir
adecuadamente la autoria segun lo requerido por la Universidad. Se realiz6
una verificacion de similitud mediante la plataforma Turnitin para confirmar la

originalidad de la investigacion. (Universidad César Vallejo, 2020).

La investigacion busca contribuir a futuros estudios que busquen analizar
aspectos del tema, teniendo en cuenta diferentes areas en las variables,
periodos analizados, empresas estudiadas, etc. (Espinoza, et al., 2021, p.
7430).
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IV. RESULTADOS

Este documento presenta las mediciones précticas realizadas dentro del contexto
de la investigacion. Estas mediciones se han realizado para consonancia con los
objetivos establecidos para la tesis. Como resultado de este enfoque cuantitativo,

se identificaron descubrimientos utilizando herramientas como Excel y SPSS.
4.1. Andlisis descriptivo

Tabla (01)

Variables (V): Rentabilidad de ventas netas (V1) y utilidad bruta (V2) en una empresa
agraria en la Libertad, 2018-2022 (En miles de S/ y en cifras decimales)

V1:
Indicadores DL: rL]Jetgéldad D2:n;/tt;rs1tas Rggsz‘#gsd V2: Utilidad bruta
netas %
Ejerc. 2018 (trim. 1) (12,301) 83,426 (14.74) (15,469)
Ejerc. 2018 (trim. 2) (6,820) 199,328 (3.42) (21,084)
Ejerc. 2018 (trim. 3) (9,679) 309,797 (3.12) (27,420)
Ejerc. 2018 (trim. 4) 2,151 425,323 0.51 36,190
Ejerc. 2019 (trim. 1) 9,077 110,468 8.22 18,541
Ejerc. 2019 (trim. 2) 3,377 220,572 1.53 25,976
Ejerc. 2019 (trim. 3) 2,480 324,606 0.76 43,020
Ejerc. 2019 (trim. 4) 18,062 471,532 3.83 73,446
Ejerc. 2020 (trim. 1) (548) 147,282 (0.37) 30,921
Ejerc. 2020 (trim. 2) 32,271 282,775 11.41 75,089
Ejerc. 2020 (trim. 3) 61,346 414,716 14.79 117,453
Ejerc. 2020 (trim. 4) 88,920 593,386 14.99 169,723
Ejerc. 2021 (trim. 1) 24,745 122,594 20.18 34,320
Ejerc. 2021 (trim. 2) 35,788 239,454 14.95 62,369
Ejerc. 2021 (trim. 3) 94,826 437,730 21.66 136,977
Ejerc. 2021 (trim. 4) 139,647 632,030 22.09 202,071
Ejerc. 2022 (trim. 1) 25,812 148,655 17.36 32,420
Ejerc. 2022 (trim. 2) 23,202 275,493 8.42 66,379
Ejerc. 2022 (trim. 3) 46,370 444,335 10.44 136,199
Ejerc. 2022 (trim. 4) 132,563 681,514 19.45 231,967

Nota: Los datos corresponden a EEFF. corporativos, de uso publico oficial.
Segun los datos proporcionados en la Tabla (1), se constata que, durante el tltimo

lustro, las V rentabilidad ventas netas como la utilidad bruta exhiben una tendencia
positiva de crecimiento. El incremento de la V1: Rentabilidad ventas netas (en 34.20
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puntos) se produjo por un mayor incremento proporcional del Utilidad neta total en
comparacion al de ventas netas. Por otro lado, el desarrollo de la V2: Utilidad bruta
(S/ 247,436) se alcanz6 por la relevante importancia que muestran en las ventas

neta, producto de los importantes ingresos de actividades ordinarias.
Tabla (02)

Tabla cruzada. V1: Rentabilidad de ventas netas (Agrupada) - V2: Utilidad bruta
(Agrupada)

V2: Utilidad bruta (Agrupada)

Baja Mediana Alta Total
Reducida  Conteo 4 2 0 6
% del tot. 20,0% 10,0% 0,0% 30,0%
Vi Regular Conteo 2 4 2 8
chte"’;\tzgs'dad %deltot.  10,0% 20,0% 10,0% 40,0%
netas Amplia Conteo 1 1 4 6
(Agrupada) %deltot.  5,0% 5,0% 20,0% 30,0%
Total Conteo 7 7 6 20
% del tot.  35,0% 35,0% 30,0% 100,0%

Nota: Los datos corresponden a EEFF corporativos, de uso publico

Segun los datos proporcionados en la Tabla (2), en ambas variables el
comportamiento de 20% de los trimestres (4) es alta cuando la rentabilidad de
ventas netas es amplia. Del mismo modo, cuando la utilidad bruta es mediana
entonces la rentabilidad de ventas netas es regular. Igualmente, cuando la utilidad

bruta es baja y, con ello la rentabilidad de ventas netas es reducida.

Significa que los resultados de V1 estan en la misma direccion que los datos de V2,
visto que el 20% de los trimestres (4) tiene una utilidad bruta Alta, mediana o baja
entonces la rentabilidad de ventas netas es amplia, regular y reducida,

respectivamente.
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Tabla (03)

Tabla cruzada. Dimension (D1): Utilidad Neta (Agrupada) - variable 2 (V2): Utilidad
bruta (Agrupada)

V2: Utilidad bruta (Agrupada)

Baja Mediana Alta Total
Reducido Conteo 5 2 0 7
% del tot. 25.00% 10.00% 0.00% 35.00%
D1: Regular Conteo 2 5 0 7
Utilidad %deltot.  10.00%  25.00% 0.00% 35.00%
Neta Amplio Conteo 0 0 6 6
(Agrupada) % del tot. 0.00% 0.00% 30.00% 30.00%
Total Conteo 7 7 6 20
% del
tot. 35.00% 35.00% 30.00% 100.00%

Nota: Los datos corresponden a EEFF corporativos, de uso publico

Segun los datos proporcionados en la Tabla (3), se comprueba durante los 6
trimestres que la Dimensién: Utilidad neta es Amplio (30%), al mismo tiempo la

variable 2: Utilidad Bruta fue Alta, en el &mbito del sector agrario.

Por lo tanto, a medida que las Utilidad neta desciende a regular, la Utilidad bruta lo
hace a Mediana. Y, de tal forma la descendencia de la Dimensiéon ha reducido,

conlleva a la Baja de la V2.
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Tabla (04)

Tabla cruzada Dimensién (D2): Ventas netas (Agrupada) - Variable 2 (V2): Utilidad

bruta (Agrupada)
V2: Utilidad bruta (Agrupada)
Baja Mediana Alta Total
Reducido  Conteo 6 1 0 7
% del tot. 30.00% 5.00% 0.00% 35.00%
Regular Conteo 1 5 1 7
\%ﬂ]tas Cetas % del tot. 5.00%  25.00%  5.00%  35.00%
(Agrupada) Amplio Conteo 0 1 5 6
% del tot. 0.00% 5.00% 25.00%  30.00%
Total Recuento 7 7 6 20
% del tot. 35.00% 35.00%  30.00% 100.00%

Nota: Los datos corresponden a EEFF corporativos, de uso publico.

La informacion presentada en la Tabla 4, se comprueba durante los 6 trimestres

gue la Dimensién: Ventas netas es o reducido (30%), al mismo tiempo la variable

2: Utilidad Bruta fue baja, en el ambito del sector agrario.

Por lo tanto, a medida que las Ventas netas suben a regular, la Utilidad bruta lo

hace a Mediana. Y, de tal forma la ascendencia de la Dimensién a amplio,

conlleva a la Alta de V2.
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4.2. Pruebas de normalidad

Paso 1: Hipotesis estadistica de normalidad

HO: Los elementos no difieren de una distribucion normal. Por consiguiente,
se usa el test de correlacion paramétrica.
H1: Los elementos difieren de una distribucion normal. Por consiguiente, se

usa el test de correlacion no paramétrica.

Paso 2: Nivel de significancia
Nivel de confianza del 0,95

Alfa (a) es equivalente a 0,05 (Corresponde nivel de error)

Paso 3: Normalidad
- Para tamafnos de muestra mayores que 50, se usa el test de Kolmogorov-
Smirnov
- Para tamafios de muestra es inferior o igual a 50, se usa el test de Shapiro-
Wilk.

Paso 4: Estadistico para la Prueba de correlacién
- Cuando el p-valor es inferior a 0.05, se descarta la HO, y se emplea el
Coeficiente de Spearman.
- Cuando el p-valor es mayor o igual a 0.05, se valida la HO, y se emplea el

Coeficiente de Pearson
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Tabla (05)

Test de normalidad. Variable 1 (V1): Rentabilidad de ventas netas % - Variable 2
(V2): Utilidad bruta

Shapiro-Wilk

Estadistico gl Sig.
V1: Rentabilidad de ventas netas 948 20 0.335
V2: Utilidad bruta .928 20 0.138

Nota: Los datos de las variables se calcularon en SPSS.

La informacion presentada en Tabla 5, la prueba de normalidad entre rentabilidad
de ventas netas y Utilidad bruta se ha efectuado con el estadistico Shapiro-Wilk.

Esto sucedi6 porque la muestra es de dimension inferior a 50 datos (20 trimestres).

El pardmetro estadistico de ambas variables se sitla dentro del intervalo
comprendido entre 0.928 y 0.948, lo cual indica una proximidad significativa a 1. En
otras palabras, estos valores sugieren una aplicabilidad muy directa de las variables

en cuestion.

Asimismo, ninguna de las Sig. (p valor) es menor a 0.05, pues sus valores son
0.335 para V1y 0.138 V2. En consecuencia, se valida la HO; o sea, la distribuciéon
de la data sigue una curva normal o campana de Gauss, tanto para V1 como para

V2. Por tal motivo, el test paramétrico con el coeficiente de Pearson es pertinente.
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Tabla (06)

Test de normalidad. Dimension 2 (D2): Utilidad Neta - Variable 2 (V2):
Utilidad bruta

Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig.
D2: Utilidad Neta 0.853 20 0.006
V2: Utilidad bruta 0.928 20 0.138

Nota: Los datos de las variables se calcularon en SPSS.

La informacion presentada en Tabla 6, la evaluacion de normalidad en ambas
variables: rentabilidad de Utilidad Neta y Utilidad bruta se ha efectuado con el
estadistico Shapiro-Wilk. Esto ocurrié debido a que la muestra tiene un tamafio

inferior a 50 datos (20 trimestres).

El pardmetro estadistico de ambas variables se sitia dentro del intervalo
comprendido entre 0.853 y 0.928, lo cual indica una proximidad significativa a 1. En
otras palabras, estos valores sugieren una aplicabilidad muy directa de las variables

en cuestion.

Asimismo, una de las variables tiene Sig. (p valor) es menor a 0.05, pues sus
valores son 0.006 para V1y 0.138 para V2. Por consiguiente, al rechazar la HO; o
sea, la distribucion de los elementos difiere de la curva normal. Por tal motivo, se
justifica la aplicacién de la correlacion no paramétrica, se emplea el coeficiente de

Spearman.
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Tabla (07)

Test de normalidad. Dimensién (D2): Ventas netas - Variable 2 (V2):
Utilidad bruta

Shapiro-Wilk
Estadistico. gl Sig.
D2: Ventas netas 0.943 20 0.278
V2: Utilidad bruta 0.928 20 0.138

Nota: Los datos de las variables se calcularon en SPSS.

Segun Tabla 7 la evaluaciéon de normalidad en ambas variables: Rentabilidad de
ventas netas y Utilidad bruta se ha efectuado con el estadistico Shapiro-Wilk. Esto

ocurrié debido a que la muestra tiene un tamafio inferior a 50 datos (20 trimestres).

El pardmetro estadistico de ambas variables se sitla dentro del intervalo
comprendido entre 0.943 y 0.928, lo cual indica una proximidad significativa a 1. En
otras palabras, estos valores sugieren una aplicabilidad muy directa de las variables

en cuestion.

Asimismo, ninguna de las Sig. (p valor) es menor a 0.05, pues sus valores son
0.335 para V1y 0.138 V2. En consecuencia, se acepta la HO; o sea, la distribucion
de la data sigue una curva normal o campana de Gauss, tanto para V1 como para
V2. Por tal motivo, se justifica la aplicacion de la correlacion paramétrica, se emplea

el coeficiente de Pearson.
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4.3. Contrastacion de la hipotesis general

Para comprobar las hipoétesis de este trabajo, se establecieron restricciones

utilizando el coeficiente de Pearson como referencia. (Herndndez et al., 2018, p.

590):

Término

Entre O hasta 0.09 es:
Entre 0.10 hasta 0.29 es:
Entre 0.30 hasta 0.49 es:
Entre 0.50 hasta 1.00 es:

Correlacion
Nula

Débil
Moderada

Fuerte

Y, para el correspondiente coeficiente de correlacion Rho de Spearman.

(Mondragon, 2014, p.100):

Término

Entre 0,00 es:
Entre 0.01 hasta 0.10 es:
Entre 0.11 hasta 0.50 es:
Entre 0.51 hasta 0.75 es:
Entre 0.76 hasta 0.90 es:
Entre 0.91 hasta 1.00 es:

Correlacion

Nula

Débil

Media
Considerable
Muy fuerte

Perfecta

HO sostiene que las variables: Rentabilidad de ventas netas no muestra una

conexion significativa con la utilidad bruta, en una empresa agraria.

H1 sostiene que las variables: La rentabilidad de ventas netas si muestra una

conexion significativa con la utilidad bruta, en una empresa agraria.

Regla de decisidn:

- Nivel de significancia establecido: a equivale a 0.05

- Cuando el p-valor es inferior a 0.05, se descarta la HO.

- Cuando el p-valor es mayor o igual a 0.05, se valida la HO.
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Resultado:
Tabla (08)

Test de correlacion: Hipdtesis general (Hi. Gral)

V2: Utilidad Bruta

Coeficiente de
V1:

e
RMOCe  Rentabilidadde o 0738
P ventas netas Sig. (bilateral) <.001

N 20

Nota: La prueba se hizo utilizando el SPSS

Analizando los datos de Tabla 8, que examina la prueba de correlacion relacionada
con la hipétesis general, se identifica que se calcul6 el coeficiente de Spearman. El
célculo estadistico de este coeficiente mostré una correlacion considerable (0.738),

es significativo, ya que el Sig. (valor p) es menor a 0.05 (0.001).

En consecuencia, se rechazé la HO, la cual sostiene que la V1 no muestra una

conexidn significativa con la V2, en una empresa agraria.
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4.4. Contrastacion de la hipotesis especifica 1

HO sostiene que: no se asocia la utilidad neta y la utilidad bruta, en una empresa
agraria.
H1 sostiene que: Se asocia la utilidad neta y la utilidad bruta, en una empresa

agraria

Regla de decision:

- Nivel de significancia establecido: a equivale a 0.05
- Cuando el p-valor es inferior a 0.05, se descarta la HO.

- Cuando el p-valor es mayor o igual a 0.05, se valida la HO.

Resultado:
Tabla (09)

Test de correlacion: Hipotesis especifica 1 (Hi. Esp. 1)

V2: Utilidad Bruta

Coeficiente de

SRhO de D1: Utilidad correlacion 0.901
npearma Neta Sig. (bilateral) <.001
N 20

Nota: La prueba se realiz6 empleando el SPSS

Analizando los datos de Tabla 9, que examina la Test de correlacion relacionada
con la hi esp.1, se identifica que se calcul6 el coeficiente de Rho Spearman. El
célculo estadistico de este coeficiente mostro una correlacion muy fuerte (0.901),

es significativo, ya que el Sig. (p-valor) fue inferior a 0.05 (0.001).

En consecuencia, se desestimo el HO, la cual sostiene que la D1 si muestra una

conexion significativa con la V2, en una empresa agraria.

24



4.5. Contrastacion de la hipétesis especifica 2

HO sostiene que: No hay conexion entre las ventas netas y la utilidad bruta, en una

empresa agraria.

H1 sostiene que: Hay conexién entre las ventas netas y la utilidad bruta, en una

empresa agraria.

Regla de decision:

- Nivel de significancia establecido: a equivale a 0.05
- Cuando el p-valor es inferior a 0.05, se descarta la HO.

- Cuando el p-valor es mayor o igual a 0.05, se valida la HO.

Resultado:
Tabla (10)

Prueba de correlacion: Hipétesis especifica 2 (Hi. Esp. 2)

V2: Utilidad Bruta

Coeficiente de

Rho de D2: Ventas correlacion 0.814
Spearman netas Sig. (bilateral) <.001
N 20

Nota: La prueba se hizo utilizando el SPSS

Analizando los datos de Tabla 10, que examina la Test de correlacion relacionada
con la Hi. Esp. 2, se identifica que se aplico el coeficiente de Rho de Spearman. El
calculo estadistico de este coeficiente mostré una correlacion muy fuerte (0.814),

es significativo, ya que el Sig. (valor p) fue inferior a 0.05 (0.001).

En consecuencia, se desestimo el HO, la cual sostiene que la D2 si muestra una

conexion significativa con la V2, en una empresa agraria.
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V. DISCUSION

En el desarrollo de este segmento, se analizan los resultados alcanzados a través
de la verificacién de las hipoétesis, siguiendo la secuencia establecida por los
objetivos propuestos. En este proceso, se ha empleado la informacion
proporcionada en los antecedentes de este trabajo para realizar una comparacion
con lo identificado en los resultados de la evaluacion de hipétesis. En esta
perspectiva, se han recuperado los elementos tedricos y metodoldgicos pertinentes

para la investigacion.

1. Se verifico la Hi. Gral. en concordancia con el Obj. Gral. Expreso: Se asocia
significativamente la rentabilidad de ventas netas y utilidad bruta, en una
empresa agraria. Para su validacion, se aplicé el test paramétrico, ya que el
analisis de normalidad requerido para la curva con los datos cuantitativos
obtenidos asi lo exigia, especificamente para la V1: Rentabilidad de ventas
netas, y la V2: Utilidad Bruta. La prueba efectuada reveld que el sig. (p valor)
fue de 0.001; es decir, inferior a 0.05. Por lo tanto, se rechazo la HO, la cual
sostiene que la V1 se conecta significativamente con la V2, en una empresa
agraria. Adicionalmente, el coeficiente de correlacion Rho de Spearman se
registr6 en 0.738, demuestra que hay una correlacion considerable. Este
hallazgo constata que, durante el dltimo lustro, tanto las V1 como la V2 exhiben
una tendencia positiva de crecimiento. El incremento de la V1. Rentabilidad
ventas netas (en 34.20 puntos) se produjo por un crecimiento proporcional del
Utilidad neta en comparacion al de ventas netas. Por otro lado, el desarrollo de
la V2: Utilidad bruta en S/ 247,436 mil se alcanzé por la relevante importancia
gue muestran en las ventas netas, producto de los importantes ingresos de
operaciones regulares. En lo que respecta al analisis comparativo con otros
trabajos cientificos, se evidencié una disparidad con una investigacion
universitaria sobre las variables referidas para una organizacion petrolera, para
los afios 2011 y 2019. El resultado obtenido la utilidad neta da ha conocer el
51.20% de la variacion de rentabilidad, segun R de Pearson es de 0.725 tiene
una relacion directa y fuerte (Luna, 2020, p.8).

También, se pudo constatar la divergencia con lo afirmado por Cristian (2017,

p. 29 y 30). entorno internacional, los profesionales del pais de colombia
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analizan y evaltan los indicadores econémicos de la industria marroqui del
calzado, productos marroquies y dando mencién a las variables, se tienen en
cuenta variables de crecimiento y actividad, asi como indicadores como rotacion
de inventarios y carteras, activos fijos, endeudamiento, Rentabilidad (utilidad
bruta), rendimiento (ROE, ROA). La eficiencia, por su parte, se concluye porque
la utilidad neta responde a la eficiencia del margen de utilidad y a menor tasa el
efecto apalancamiento responde a la eficiencia de los activos. Demostrando que
existe relacién significativa entre ambas variables.

. Se verificé la Hi Esp. 1 en concordancia con el Obj. Esp. 1, aquella indic6: se
vincula significativamente la utilidad neta y utilidad bruta, en una empresa
agraria. Para su validacion, se aplico el test no paramétrico, ya que el analisis
de normalidad requerido para la curva con los datos cuantitativos obtenidos asi
lo exigia, especificamente para la Dimension 1: Utilidad Neta, y la V2: Utilidad
Bruta. La prueba efectuada revelé que el sig. (p valor) fue de 0.001; es decir,
inferior a 0.05. Por lo tanto, se rechaz6 la HO, la cual sostiene que la D1 se
conecta significativamente con la V2, en una empresa agraria.

Adicionalmente, el coeficiente de correlacion Rho de Spearman se registré en
0.901, demuestra que hay una correlacion muy fuerte. Este hallazgo constata
gue, durante el dltimo lustro, tanto las D1 como la V2 exhiben una tendencia
positiva de crecimiento al incrementar la D1: Utilidad Neta en S/ 144,864.00 mil
se produjo un crecimiento proporcional en las ventas netas. Por otro lado, el
desarrollo de la V2: Utilidad bruta en S/ 247,436 mil se alcanz6 por la relevante
importancia que muestran en las ventas netas, producto de los importantes
ingresos de actividades ordinarias.

. Se verifico la Hi. Esp. 2 en relacion con el Obj. Esp. 2, aquella indicé: Muestra
una conexion significativa entre las ventas netas y utilidad bruta, en una
empresa agraria. Para su validacién, se aplico el test no paramétrico, ya que el
analisis de normalidad requerido para la curva con los datos cuantitativos
obtenidos asi lo exigia, especificamente para la Dimension 2: Ventas Netas y la
V2: Utilidad Bruta. La prueba efectuada revel6 que el sig. (p valor) fue de 0.001;
es decir, inferior a 0.05. Por lo tanto, se desestimé la HO, la cual sostiene que la

D2 si muestra una conexién significativa con la V2, en una empresa agraria.
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Adicionalmente, el coeficiente de correlacion Rho de Spearman se registré
en 0.814, demuestra que hay una correlacion muy fuerte. Este hallazgo
constata que, durante el dltimo lustro, tanto las D2 como la V2 exhiben una
tendencia positiva de crecimiento al incrementar la D2: Ventas netas en S/
598,088.00 mil se produjo un crecimiento proporcional en las ventas netas.
Por otro lado, el desarrollo de la V2: Utilidad bruta en S/ 247,436 mil se
alcanzo por la relevante importancia que muestran en las ventas netas,

producto de los importantes ingresos de actividades ordinarias.
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VI. CONCLUSIONES

Basandose en los objetivos, se han determinado resultados sintetizados desde una

perspectiva cuantitativa, abarcando sus componentes:

1. Se verifico la Hi. Gral. en concordancia con el Obj. Gral. Expres6: Se asocia
significativamente la rentabilidad de ventas netas y utilidad bruta, en una
empresa agraria. Se concluye que existe una relacion significativa entre estas
variables para esta empresa. Adicionalmente, el coeficiente de correlacion Rho
de Spearman se registré en 0.738, demostrando una correlacién considerable.
Este hallazgo una tendencia positiva de crecimiento. El incremento de la V1 (en
34.20 puntos) se produjo por un crecimiento proporcional del Utilidad neta en
comparacion al de ventas netas. Por otro lado, el desarrollo de la V2 en S/
247,436 mil se alcanz6 por la relevante importancia que muestran en las ventas
netas, producto de los importantes ingresos de operaciones regulares.

2. Se verificé la Hi Esp. 1 en concordancia con el Obj. Esp. 1, aquella indicé: se
vincula significativamente la utilidad neta y utilidad bruta, en una empresa
agraria. Se concluye que existe una relacién significativa entre estas variables
para esta empresa. Adicionalmente, el coeficiente de correlacibn Rho de
Spearman se registré en 0.901, demostrando una correlacion muy fuerte. Este
hallazgo constata que exhiben una tendencia positiva de crecimiento al
incrementar la D1 en S/ 144,864.00 mil ocurrié un incremento proporcional en
las ventas netas. Por otro lado, el desarrollo de la V2 en S/ 247,436 mil se
alcanzo por la relevante importancia que muestran en las ventas netas, producto
de los importantes ingresos de actividades ordinarias.

3. Se verificd la Hi. Esp. 2 en relacién con el Obj. Esp. 2, aquella indicé: Muestra
una conexion significativa entre ventas netas y utilidad bruta, en una empresa
agraria. Se concluye que existe una relacion significativa entre estas variables
para esta empresa. Adicionalmente, el coeficiente de correlacion Rho de
Spearman se registré en 0.814, demostrando una correlacion muy fuerte. Este
hallazgo constata que exhiben una tendencia positiva de crecimiento al
incrementar la D2 en S/ 598,088.00 mil ocurrié un incremento proporcional en
las ventas netas. Por otro lado, el desarrollo de la V2 en S/ 247,436.00 mil se
alcanzo por la relevante importancia que muestran en las ventas netas, producto

de los importantes ingresos de actividades ordinarias
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VIl. RECOMENDACIONES

Se aconseja considerar, siempre que sea viable, la incorporacion de los siguientes

aspectos en investigaciones futuras:

1.

En lo que respecta a los hallazgos vinculados al tema, incorporar otros
enfoques de investigacion que abarquen tipos de estudios adicionales, o
analisis que examinan relaciones causales y empleen un enfoque

longitudinal, asi como aplicacion de entrevistas y cuestionarios.

En lo que respecta a los problemas vinculados al tema, incorporar otras

hipétesis de investigacién que abarquen otras variables y dimensiones.

En lo que respecta a la variedad de hallazgos relacionados con los aspectos
abordados, es necesario identificar la organizacion bajo analisis para
obtener su autorizacion, permitiendo asi acceder a informacion de primera
mano. Esto facilitara la formulacion de recomendaciones dirigidas a mejorar

la gestion contable y financiera de la entidad.

30



REFERENCIAS

Antonio, Amalia y Jesus. (2017); Impacto de la Cadena de Valor en el Margen de
Utilidad Bruta en la Produccién de Destilados de Agave. p.551
https://www.redalyc.org/pdf/141/14152127004.pdf

Ricardo del Aguilar, S. (2020). Informe de los auditores independientes. Paredes,
Burga & Asociados S. Civil de R. L., Peru
https://acortar.link/f7w5PJ

Bolsa de Valores de Lima (2022). Estados financieros comparados. BVL, Pera.
https://documents.bvl.com.pe/pubdif/eeffcom/ef202212.pdf

Caja Moreno, E. F., & Torres Luciano, J. N. (2021). La utilidad bruta en la empresa
Cementos Pacasmayo SAA, periodo 2016-2020. (Tesis de Pregrado)
Universidad César Vallejo, p. 6
https://acortar.link/I2xwIF

Cristian David (2017). Desempefio financiero de las empresas del sector del cuero,
calzado y marroquineria en Colombia periodo 2010 - 2016, pag. 29-30
https://bibliotecadigital.univalle.edu.co/entities/publication/9efff9af-10b3-
444c-88b1-cd16dfe9c093

César Martinez (2022). ¢ Qué es utilidad bruta y utilidad neta?

https://www.dripcapital.com/es-mx/recursos/blog/utilidad-neta-utilidad-bruta

Clarke-Bloomfield, Merlinda; Cisneros-Arias, Yoanis Paneca-Gonzalez, Yurianela
Gestion Comercial: diagndstico del atractivo y rentabilidad del punto de
ventas Ciencias Holguin, vol. 24, num. 4, 2018
Centro de Informacién y Gestion Tecnoldgica de Holguin, Cuba, P. 14
Doi: https://www.redalyc.org/articulo.0a?id=181557161002

CONCYTEC (2018). Reglamento Renacyt - Version_final.
https://portal.concytec.gob.pe/images/renacyt/reglamento renacyt version
final.pdf

Consejo Normativo de Contabilidad (2019). Resolucién CNC N° 002-2019-EF/30:
Plan Contable General Empresarial Modificado 2019 — PCG, 2019. Ministerio
de Economia y Finanzas. MEF — Lima, Peru.
https://www.mef.gob.pe/contenidos/conta_publ/documentac/PCGE_2019.p
df

31


https://www.redalyc.org/pdf/141/14152127004.pdf
https://acortar.link/f7w5PJ
https://documents.bvl.com.pe/pubdif/eeffcom/ef202212.pdf
https://acortar.link/I2xwIF
https://bibliotecadigital.univalle.edu.co/entities/publication/9efff9af-10b3-444c-88b1-cd16dfe9c093
https://bibliotecadigital.univalle.edu.co/entities/publication/9efff9af-10b3-444c-88b1-cd16dfe9c093
https://www.dripcapital.com/es-mx/recursos/blog/utilidad-neta-utilidad-bruta
https://www.redalyc.org/articulo.oa?id=181557161002
https://portal.concytec.gob.pe/images/renacyt/reglamento_renacyt_version_final.pdf
https://portal.concytec.gob.pe/images/renacyt/reglamento_renacyt_version_final.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/conta_publ/documentac/PCGE_2019.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/conta_publ/documentac/PCGE_2019.pdf

Consejo Normativo de Contabilidad (2021) - IFRS Foundation. Resolucion CNC N°
001-2021-EF/30: Normas Internacionales de Informacion Financiera: Marco
Conceptual. Ministerio de Economia y Finanzas.
https://www.mef.gob.pe/contenidos/conta_publ/con_nor_co/AnnotatedRB20
19 A _ES_cf.pdf

Espinoza, E.N., Espinoza, M.A., & Chumpitaz, H.E. (2021). Ethics and Social
Responsibility in Higher Education Organizations: A Review of Scientific
Literature 2017- 2021. Psychology and Education 58(5), 7430-7445. ISSN:
1553-6939.

http://psychologyandeducation.net/pae/index.php/pae/article/view/6931/571
5

Espinoza, M. A., Espinoza, E. N., & Chumpitaz, H. E. (2021). Control interno y
gestion empresarial de centros comerciales peruanos en tiempos de la actual
pandemia (2020). Contabilidad y Negocios, 16(31), 57-70.
https://doi.org/10.18800/contabilidad.202101.004

Espinoza, E.N. Espinoza-Cruz, M.A. (2022, Julio 18-22). Intelligent system in micro
and small business sales management: A systematic review [Conferencia].
20th LACCEI International Multi-Conference for Engineering, Education, and
Technology: “Education, Research and Leadership in Post-pandemic
Engineering: Resilient, Inclusive and Sustainable Actions”, Hybrid Event,
Boca Raton, Florida — USA.
http://dx.doi.org/10.18687/LACCEI2022.1.1.287

Fernandez, V.H. (2020). Tipos de justificaciéon en la investigacion cientifica. Espiritu
Emprendedor TES, 4(3). 65-76.
https://doi.org/10.33970/eetes.v4.n3.2020.207

Hernandez, R., Fernandez, C. y Baptista, M. del P. (2014). Metodologia de la
Investigacion (62. Ed.). ISBN: 978-1-4562-2396-0. Editorial McGraw Hill.
https://bit.ly/3nOMPHQ

Hernandez, J.D., Espinoza, J.F., Pefaloza, M.E., Rodriguez, J.E., Chacon, J.G.,
Toloza, C.A., Arenas, M.K., Carrillo, S.M. y Bermudez, V.J. (2018). Sobre el
uso adecuado del coeficiente de correlacion de Pearson: definicion,

32


https://www.mef.gob.pe/contenidos/conta_publ/con_nor_co/AnnotatedRB2019_A_ES_cf.pdf
https://www.mef.gob.pe/contenidos/conta_publ/con_nor_co/AnnotatedRB2019_A_ES_cf.pdf
http://psychologyandeducation.net/pae/index.php/pae/article/view/6931/5715
http://psychologyandeducation.net/pae/index.php/pae/article/view/6931/5715
https://doi.org/10.18800/contabilidad.202101.004
https://doi.org/10.33970/eetes.v4.n3.2020.207
https://bit.ly/3nOmPHQ

propiedades y suposiciones. Archivos Venezolanos de Farmacologia y
Terapéutica, 37(5), 587-595.
https://goo.su/6293P

Jhony Escobar. (2023). Utilidad bruta.

https://excelparatodos.com/utilidad-bruta/#que-es-la-utilidad-bruta

Johanna Rodriguez. (2023).Qué es el costo de ventas, como calcularlo y ejemplos

https://blog.hubspot.es/sales/costo-de-ventas

Karla Silva. (2020).¢,Qué es la utilidad bruta y como se calcula?
https://www.kueski.com/blog/finanzas-personales/diccionario-finanzas/que-
es-la-utilidad-bruta/

Lopez, Ch.A; y, Vargas, Y. (2020). Influencia de la contabilidad gerencial como
instrumento de gestion en la empresa Vidrieria y Aluminios Caxamarca
E.l.R.L. del distrito de Cajamarca en los afios 2017-2018 (Tesis profesional
— Universidad Privada Antonio Guillermo Urrelo).
https://acortar.link/[pNHDRC

Lopez, M.R.; Chumpitaz, H.E.; Espinoza, E.N.; Espinoza, M.A. & Cordova, F. (2022,
Agosto 19-21). Intelligent system in the management and control of
transportation companies: A systematic review [Conferencia]. 6th IEEE
International Conference on Smart Internet of Things, SmartloT, Suzhou,
China. 142-147.

DOI: 10.1109/SmartloT55134.2022.00031

Luna Mariaca, D. L. (2020); La utilidad neta y su influencia en la rentabilidad de la
empresa Petroperu SA, periodo 2011-2019. (tesis de Pregrado) Universidad
Privada de Tacna P. 8
https://n9.cl/sjzdx6

Luz Diana T. B. (2015). Costos de Produccion y Rentabilidad del C.I.S. panaderia
y confiteria de la UNA-PUNO, periodos 2011 y 2012, p.vii
http://tesis.unap.edu.pe/handle/20.500.14082/2085

Marylu R.P.A.(2016). Analisis Economico - financiero y su incidencia en la toma de

decisiones genearales de la empresa Casto’s inversionistas generales
S.R.L. de la ciudad de Puno, periodos 2014-2015, p. ix.
http://tesis.unap.edu.pe/handle/20.500.14082/3278

33


https://goo.su/6293P
https://excelparatodos.com/utilidad-bruta/#que-es-la-utilidad-bruta
https://blog.hubspot.es/sales/costo-de-ventas
https://n9.cl/sjzdx6
http://tesis.unap.edu.pe/handle/20.500.14082/2085

Mendoza, A. (2018). “Auditoria financiera en la utilidad neta de la empresa
Montalvo spa peluqueria S.A.C. en el distrito de San Miguel, afio 2017”.
Lima, Peru. (Tesis de Pregrado) Universidad César Vallejo p. 7
https://acortar.link/2q9zdt

Miranda Yauri, M. B., & Rivas Carrasco, V. P. (2021). La rentabilidad sobre las
ventas netas de la empresa Cartavio SAA, periodo 2016-2020. (tesis de
Pregrado) Universidad César Vallejo p. 5

https://n9.cl/espkm

Mondragén, M. A. (2014). Uso de la correlacién de Spearman en un estudio de
intervencion en fisioterapia. Movimiento cientifico, 8(1), 98-104.
https://doi.org/10.33881/2011-7191.mct.08111

Morillo, Marisela. Rentabilidad Financiera y Reduccién de Costos Actualidad;
Contable Faces, vol. 4, nim. 4, enero-junio, 2001, pp. 35-48 Universidad de
los Andes Merida, Venezuela.

Doi: http://www.redalyc.org/articulo.oa?id=25700404

Nora, Anay Einar. (2018) Dinamica del sistema afianzador de México: una
aplicacion de diagramas de fase, pag. 1
http://www.cya.unam.mx/index.php/cya/article/view/1599

Universidad César Vallejo. (2020). Resolucion de Consejo Universitario N° 0262-
2020/UCV: Codigo de Etica en Investigacion de la Universidad César Vallejo.
Lima - UCV

Universidad César Vallejo. (2023). Resolucién del Vicerrectorado de Investigacion
N° 062-2023-VI-UCV Guia de elaboracion de trabajos conducentes a
grados y titulos. Lima - UCV

Zendesk. (2023). ¢, Qué es costo de venta? Calculalo en 4 pasos practicos

https://www.zendesk.com.mx/blog/que-es-costo-de-venta/

34


https://n9.cl/espkm

ANEXOS

35



Anexo N° 01

Tabla de operacionalidad para las variables

Variable de L s . . - . Escala de
estudio 1 Definicion conceptual Definicion operacional Dimension Indicador e felia
Rentabilidad | Es un ratio financiera Se refiere que la rentabilidad de los 4 tri 201
de ventas | utilizado en el andlisis de de ventas esta dividida por el R R e et Rt
netas Estados Financieros. La producto entre el margen de _
formula expresa su uso en utilidad neta sobre ventas UN de los 4 trimestres 2019
Pert, como un indicador (Utilidad neta /Ventas netas). Utilidad
financiero que permite (Morillo y Marisela, 2001). [E\Il ad neta UN de los 4 trimestres 2020 De razén
calcular la proporcion de la (UN)
utilidad neta en relacion con UN de los 4 trimestres 2021
las ventas netas. (Bolsa de
Val de Lima, 2022, p. 57 .
atores de Hima p-37) UN de los 4 trimestres 2022
VTN de los 4 trimestres 2018
VTN de los 4 trimestres 2019
Ventas netas VTN de los 4 trimestres 2020 De razén

(VT N)

VTN de los 4 trimestres 2021

VTN de los 4 trimestres 2022

Nota: Los indicadores corresponden a los Estados Financieros (EEFF) de la empresa estudiada, publicados por la BVL y SMV.




Varlab'le 2 Definicion conceptual Definicion operacional Dimension Indicador Esca'lal_ fie
estudio 2 medicion
Utilidad bruta | Es un beneficio que adquiere |Es el beneficio obtenido .
una empresa al vender sus por el producto después de VTN de los 4 trimestres 2018
productos. Refleja la resta deducir el costo antes de su .
entre los ingresos y el costo | comercializacion.  (Karla VIN de los 4 trimestres 2019
de bienes vendidos, como los | Silva, 2020)
costos de materiales y la Velg\t;l;ﬁ;tas VTN de los 4 trimestres 2020 De razon
mano de obra.(Jhony
Escobar, 2023) VTN de los 4 trimestres 2021
VTN de los 4 trimestres 2022
CV de los 4 trimestres 2018
CV de los 4 trimestres 2019
Costo de . .
venta (CV) CV de los 4 trimestres 2020 De razén

CV de los 4 trimestres 2021

CV de los 4 trimestres 2022

Nota: Los indicadores corresponden a los Estados Financieros (EEFF) de la empresa estudiada, publicados por la BVL y SMV.




Anexo N° 02
Ficha de investigacion

Variable 1: Rentabilidad de ventas netas (En miles de S/.)

Indicador Dimensién: Dimension: Variable 1: Rentabilidad
Utilidad neta Ventas netas de ventas netas %

Trim.1 del afio 2018 (12,301) 83,426 (14.74)
T“mesgglzgdel ano (6,820) 199,328 (3.42)
T“m“tzrg 138‘161 ano (9,679) 309,797 (3.12)
Trimestre 4 del afio

2018 2,151 425,323 0.51
Trimestre 1 del afio

2019 9,077 110,468 8.22
Trimestre 2 del afio

2019 3,377 220,572 1.53
Trimestre 3 del afio

2019 2,480 324,606 0.76
Trimestre 4 del afio

2019 18,062 471,532 3.83
Trimestre 1 del afio

2020 (548) 147,282 (0.37)
Trimestre 2 del afio

2020 32,271 282,775 11.41
Trimestre 3 del afio

2020 61,346 414,716 14.79
Trimestre 4 del afio

2020 88,920 593,386 14.99
Trimestre 1 del afio

2001 24,745 122,594 20.18
Trimestre 2 del afio 35.788 239,454 14.95

2021
Trimestre 3 del afio 94,826 437730 21,66

2021
Trimestre 4 del afio 139,647 632,030 22.09

2021
Trimestre 1 del afio

2022 25,812 148,655 17.36
Trimestre 2 del afio

2022 23,202 275,493 8.42
Trimestre 3 del afio

2022 46,370 444,335 10.44
Trimestre 4 del afio

2002 132,563 681,514 19.45

Nota: Los indicadores corresponden a los EEFF de la empresa estudiada, publicados por la BVL y SMV



Variable 2: Utilidad bruta (En miles de S/. o en cifras decimales)

Indicador variabie
Utilidad bruta
T rimestzrg 118(161 afio (15,469)
T rimestzrg 1ngel afio (21,084)
Trimestzrg 138 del afio (27,420)
Trimestzr(f): 148del afo 36,190
Trimestzrg 119del ano 18,541
Trimestzr(e): 129del ano 25976
Trimestzr(e): 139del ano 43,020
Trimestzrg 149de1 afio 73,446
Trimestzrgzlodel afio 30,921
Trimestzrgzzodel afo 75,089
Trimes‘czr(f):230del aflo 117,453
Trimestzrg;()del afio 169,723
Trimestzrgzl1 del afio 34,320
TrimestzrgzZ1 del afio 62,369
T1rimest21r(c§231 del afio 136,977
Trimestzr(e):zél1 del afio 202,071
Trimestzrgzlzdel ano 32,420
Trimestzr(f):222del aflo 66,379
Trimes‘tzrngzdel afo 136,199
Trimest2r8242de1 afo 231,967

Nota: Los indicadores corresponden a los EEFF de la empresa estudiada, publicados por la BVL y SMV.



Variables 1y 2: Rentabilidad de ventas netas y Utilidad bruta (En miles de S/. y en cifras

decimales)
Dimension  Dimension g:&:ﬁ:lei;; Variable 2:
Indicadores : Utilidad : Ventas Utilidad
neta netas d de ventas bruta
netas %

T“mesgg llgdel ano (12 301) 83,426 (14.74) (15,469)
Tr‘m“tzrg 128‘161 ano (6,820) 199,328 (3.42) (21,084)
Trimespre 3delaio0.679) 309,797 (3.12) (27,420)
T“mesgg 148‘161 ano 2.151 425323 0.51 36,190
T“mesgg 119del ano 9,077 110,468 8.22 18,541
T“mesgg 129‘1"'1 ano 3377 220,572 1.53 25.976
T“mesgg 139‘1"“1 afio 2,480 324,606 0.76 43,020
T“mesgg 149‘161 afio 18,062 471,532 3.83 73.446
T“mesggzlodel ano (548) 147,282 (0.37) 30,921
T“mesggzzodel ano 32271 282.775 11.41 75,089
Tr‘mesggfodel ano 61,346 414716 14.79 117,453
Tr‘mesggz40de' aio $8.920 593,386 14.99 169,723
Tr‘mesgg;ldel afio 24745 122,594 2018 34.320
T“mesggzzldel afio 35,788 239,454 14.95 62,369
T“mesgg;ldel afio 94,826 437730 21.66 136,977
T“m“tzrg;ldel ano 139,647 632,030 22.09 202,071
T“mesggzlzdel ano 25,812 148,655 17.36 32,420
Tr‘mesggzzzdel ano 23,202 275,493 8.42 66,379
Tr‘mesggfzdel aio 46,370 444335 10.44 136,199
T“m“tzrg;zdel ano 132,563 681,514 19.45 231,967

Nota: Los indicadores corresponden a los EEFF de la empresa estudiada, publicados por la BVL y SMV.
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