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Resumen 

La presente investigación fue un trabajo decente y crecimiento económico 

sostuvo como objetivo general analizar la relación de la planificación financiera y la 

rentabilidad en la empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía 

y Medio Ambiente S.A.C. Asimismo, como objetivos específicos determinar la 

relación entre la planificación financiera y la rentabilidad económica; determinar la 

relación entre la planificación financiera y la rentabilidad financiera y determinar la 

relación entre la planificación financiera y la rentabilidad de solvencia. La 

metodología que se ha utilizado fue un enfoque cuantitativo y de tipo básico, su 

diseño fue no experimental y de tipo transversal – descriptivo y correlacional. Para 

la población fueron los estados financieros, aplicando la técnica del análisis 

documental y como instrumento la ficha de análisis documental. Como resultado se 

determinó que la planificación financiera tiene relación con la rentabilidad en 

excepción de la rentabilidad financiera. Concluyendo, que existiendo una buena 

planificación al empezar un proyecto o en los primeros años de la empresa esta 

podría generar ganancias para la inversión que se realizó al constituir la empresa. 

Palabras clave: Planificación, rentabilidad, económica, finanzas, crédito. 
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Abstract 

The present investigation was a decent work and economic growth sustained 

as general objective to analyze the relationship between financial planning and 

profitability in the company Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía 

y Medio Ambiente S.A.C. Likewise, the specific objectives were to determine the 

relationship between financial planning and economic profitability; to determine the 

relationship between financial planning and financial profitability; and to determine 

the relationship between financial planning and solvency profitability. The 

methodology used was a quantitative and basic approach, its design was non-

experimental and cross-sectional - descriptive and correlational. For the population 

were the financial statements, applying the documentary analysis technique and as 

an instrument the documentary analysis form. As a result, it was determined that 

financial planning is related to profitability, with the exception of financial profitability. 

Concluding that if there is a good planning at the beginning of a project or in the first 

years of the company, it could generate profits for the investment made when the 

company was established. 

Keywords: Planning, profitability, economics, finance, credit. 
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I. INTRODUCCIÓN

Se consideró importante investigar y profundizar en la información del 

problema que se visualizó: la carencia de planificación financiera y la rentabilidad 

afectada por la deficiencia de estrategias de control y supervisión. Una de las 

razones identificadas fue la prioridad dada a otros aspectos que no tenían 

significancia, lo que generó desestabilización y mayores problemas a futuro. Según 

Valle (2020), era imprescindible la planificación financiera, un utensilio clave para 

el crecimiento, el incremento del rendimiento y la mejora de la evaluación como 

parte de toda gestión capitalista, con el fin de lograr los objetivos trazados. 

Asimismo, se destacó su flexibilidad por su adaptación a diversos aspectos y 

medios de la vida tanto empresarial como personal. 

La rentabilidad había sido un indicador de éxito durante muchos años, ya 

que sus efectos impactaban en el desarrollo y fortalecimiento del negocio. Se 

consideraba rentable si generaba suficiente beneficio, es decir, si tenía más efectivo 

que los gastos. Según Aguirre et al. (2020), era un indicativo muy extenso y principal 

en el mundo, ya que permitía el análisis financiero de valoración teniendo en cuenta 

sus capacidades para traer beneficios y poder financiar cada una de las 

operaciones que las organizaciones pudieran realizar. De tal manera, permitía un 

diagnóstico sobre la situación en la que se podía encontrar; por lo tanto, se podían 

tomar decisiones oportunas que no afectaran la economía empresarial. 

A nivel mundial, según Ordoñez et al. (2021), las diversas planificaciones 

financieras empresariales en cualquier sector permitían un control adecuado sobre 

los recursos, lo que permitía una buena rentabilidad y al mismo tiempo alcanzar los 

objetivos, evitando los errores a futuro. Sin embargo, las diferentes posibilidades 

de lo que podía pasar a futuro alcanzaban una herramienta que permitía ser 

competente a la empresa, existiendo así un lugar de armonía. En el caso de la 

empresa Dekautopartes, se notaba un buen funcionamiento en los diversos 

procesos internos gracias a la planificación, permitiendo que fuera una ayuda para 

el manejo de los activos con los que contaba; al mismo tiempo, se evitaban errores 

que pudieran perjudicar la solvencia en un tiempo determinado. 
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A nivel de Perú, según Fernández (2019), la planificación debía abordar 

problemas específicos de sus circunstancias, ya que estaba estructurada en un 

sistema legislativo de planificación vago, fragmentado e inconexo; el cual era una 

"caja negra" tanto para profesionales como para no profesionales debido al alto 

nivel de desigualdad y la urbanización informal generalizada. Asimismo, se podía 

observar una evolución con los años, ya que el modelo había ido cambiando, 

generando un fragmento en las personas que elaboraban la planificación y en los 

ciudadanos; teniendo en cuenta que se sujetaba en el bajo interés y la capacidad 

que tenía el gobierno para poder manejar, programar y conducir dicho desarrollo. 

A nivel de Piura, según Carlín et al. (2023), existían varias causas que 

contribuían a la sostenibilidad de los proyectos de inversión y una de ellas era el 

gran impacto ambiental que generaban al no tomar en cuenta el daño que 

causaban; es por ello que se detenían en la planificación y ejecución de un plan 

financiero teniendo en cuenta el impacto negativo a futuro en el ecosistema y 

comunidades locales. Por lo cual, se debía tener en cuenta las normativas vigentes 

de las leyes del cuidado del ecosistema para poder evitar el incumplimiento de 

dichas regulaciones, generando que no se degradara el ambiente. 

Por ello, se planteó la problemática de la falta de planificación financiera y la 

rentabilidad, que dejaban aparte las políticas de cobranza como el control interno; 

ocasionando que disminuyeran las ganancias que no ayudaban a contrarrestar 

dicho problema. Asimismo, se planteó para la investigación la siguiente interrogante 

general: ¿Cuál fue la relación entre la planificación financiera y la rentabilidad en la 

empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente 

S.A.C, años 2019-2023? y tres preguntas específicas: ¿Cuál fue la relación entre 

la planificación financiera y la rentabilidad económica en la empresa Soluciones 

Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C? ¿Cuál fue la 

relación entre la planificación financiera y la rentabilidad financiera en la empresa 

Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C? 

¿Cuál fue la relación entre la planificación financiera y la rentabilidad de solvencia 

en la empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio 

Ambiente S.A.C? 
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Se justificó en el análisis de la planificación financiera y la rentabilidad en la 

empresa Soluciones Integrales en Telecomunicación, Energía y Medio Ambiente 

S.A.C. y se implementaron estrategias puntuales y eficientes para el aumento de la 

rentabilidad, ya que estas serían útiles para informar a los directivos sobre las áreas 

en declive. Dichos resultados alcanzaron los objetivos financieros, estratégicos y 

económicos establecidos, generando que fueran factibles y consistentes dentro del 

estudio realizado. 

Al respecto, se determinó que el objetivo general fue analizar la relación de 

la planificación financiera y la rentabilidad en la empresa Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, durante los años 2019 - 

2023. Asimismo, se establecieron los objetivos específicos, que fueron: determinar 

la relación entre la planificación financiera y la rentabilidad económica en la 

empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente 

S.A.C; determinar la relación entre la planificación financiera y la rentabilidad 

financiera en la empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y 

Medio Ambiente S.A.C; y determinar la relación entre la planificación financiera y la 

rentabilidad de solvencia en la empresa Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C. 

Se expusieron en esta parte del capítulo los precedentes del estudio y los 

antecedentes internacionales y nacionales, presentando primero los 

internacionales con la finalidad de averiguar las variables de investigación.  

De acuerdo a los autores Cevallos et al. (2020), en su estudio “Planeación 

financiera empresarial, aproximación a su estudio desde una revisión bibliográfica”, 

se afirmó que mediante la planificación financiera se garantiza una estrategia 

primordial, así como la seguridad de quienes la integran. La finalidad fue analizar 

la influencia de la planificación financiera en la disminución de peligros y el 

aprovechamiento de oportunidades. Esta investigación fue documental y se 

respaldó por el análisis crítico de fuentes confiables, dando como resultado 

diferentes perspectivas sobre el valor de una buena planificación. Finalmente, se 

afirmó que la planificación financiera es indispensable en cualquier negocio. 
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De acuerdo a los autores Sevriana et al. (2023), en su estudio “Una 

propuesta para implementar una planificación financiera islámica inclusiva en 

Indonesia a través del análisis bibliométrico”, su finalidad fue enseñar diversas 

formas de oportunidades teniendo en cuenta la falta de conocimientos financieros. 

El método empleado se basó en un análisis bibliométrico de Scopus y artículos 

relacionados, teniendo como resultado que existían palabras clave que se 

utilizaban como referencia en la formación de dichas teorías. En conclusión, se 

consideró importante ampliar los términos para mayor conocimiento sobre el tema 

para una buena formación; asimismo, se recomendó una mejor complementación 

de las palabras clave que se utilizaban como una referencia sobre el tema. 

Según Burbano et al. (2021), en su producto científico “La gestión financiera 

en las empresas del sector agrícola, una revisión de literatura”, su propósito fue 

presentar los elementos necesarios para determinar cómo afectaban las decisiones 

a las empresas del sector agrícola según la definición considerada. Su metodología 

se basó en la búsqueda sistemática de literatura, entre ellas Science Direct, Scielo, 

Redalyc y otras publicaciones de tipo científico. Por tanto, permitió un proceso de 

selección y análisis mucho más detallado; al mismo tiempo, se destacó que los 

elementos financieros eran muy importantes para el desarrollo directivo. En 

resumen, no existían publicaciones que se centraran en perspectivas profesionales 

del sector agroindustrial o de la industria primaria. 

Continuando con el trabajo, se expusieron los antecedentes nacionales, que 

fueron: 

De acuerdo a Ore et al. (2023), en su artículo “Planeamiento estratégico 

como instrumento de gestión en las empresas: Revisión bibliográfica”, su propósito 

fue revisar la estrategia de planeación como un utensilio para gestionar y observar 

si existía rentabilidad. En su metodología, utilizaron bases de datos Scielo y 

Science Direct para buscar literatura. Como resultados, se afirmó que el planteo 

estratégico ayudaba a la gestión, teniendo en cuenta que se apoyaba en una toma 

de decisiones adecuada como un manual organizado para afrontar los escenarios 

futuros. En conclusión, se indicó que no se obtuvieron documentos relacionados a 

las exploraciones experimentales, dejando espacios en el desarrollo de la 

investigación. 
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Según Rocca y Gómez (2020), en su investigación “Factores determinantes 

que explican el acceso a la financiación bancaria: un estudio empírico en empresas 

peruanas”, su finalidad fue explicar si las mypes del Perú podían calificar para un 

crédito. Se realizó un estudio empírico encuestando aleatoriamente a 158 mypes, 

permitiendo observar los factores que influían en el acceso a la financiación de 

ellas. Como resultado, se reconocieron factores tangibles e intangibles que 

permitían la entrada al crédito, ayudando a su competencia en el mercado. En 

conclusión, podían existir situaciones sin ninguna entrada a la accesibilidad al 

préstamo debido a la economía; pero la buena identificación facilitaba un mejor 

acceso y competitividad para el desarrollo y mayor eficacia del sistema de finanzas. 

Según Laitón y López (2018), en su reseña titulada “Estado del arte sobre 

problemáticas financieras en pymes, estudio para América Latina”, su finalidad fue 

identificar lo esencial en los problemas financieros de las medianas y pequeñas 

empresas en los países de Latinoamérica. Fue un estudio cualitativo con alcance 

descriptivo, que a partir de un análisis previo pudo determinar la literatura correcta 

teniendo en cuenta la problemática planteada. Como resultado, se observó que la 

mayoría de pymes contaban con la misma manera de administrar sus recursos, en 

la parte financiera del desarrollo de tomar decisiones y los desafíos que podían 

presentarse. En conclusión, se observó que no había muchos estudios que 

abordaran esta problemática; sin embargo, esta información sugería que existían 

muchos factores comunes que limitaban el crecimiento y dificultaban su 

supervivencia. 

En esta parte del capítulo, se expusieron las bases teóricas del estudio que 

se realizaron, en donde se definieron diversos conceptos que explicaron mejor la 

investigación realizada.  

Según Párraga et al. (2021), era importante un análisis financiero para 

aplicar estrategias que permitieran observar la liquidez, solvencia, endeudamiento 

y rentabilidad en los negocios; de tal manera que se pudiera evaluar el desempeño 

y ayudar a resolver diversos problemas que se presentaran, teniendo en cuenta la 

planificación de acciones. Asimismo, se podían determinar indicadores para mayor 

empleo y las consideraciones de un mejor análisis como base para tomar 

decisiones; sin embargo, estos podían ayudar como un utensilio que permitiera 
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evidenciar la cantidad de dinero disponible, representando un comportamiento de 

buen desempeño dentro del proceso, así como las dimensiones que podían 

compararse con el nivel de referencia, demostrando una buena desviación sobre 

medidas que ayudaran a prevenir o corregir dependiendo del caso que se 

encontrara. 

El poder analizar una gestión financiera en las organizaciones requirió de 

una unidad económica social para así poder tomar decisiones en cuanto a cómo 

financiar esos gastos que tenía. Dicha planificación financiera se entendió como 

una información calculada de los planes que pudiera tener la empresa que estaban 

conectados a los recursos financieros. Asimismo, se tuvo en cuenta que tenía una 

base en predicciones que mostraban resultados a las acciones como consecuencia 

de la estrategia que se iba a realizar. 

Según Ramírez et al. (2021), podía guiar a tomar decisiones porque era un 

utensilio flexible y adaptable a todas las características de la vida tanto 

organizacional como individual. Su propósito fue identificar cómo podía ser un 

instrumento del crecimiento después de la pandemia y ser un instrumento 

imprescindible para el éxito empresarial; asimismo, permitir que se pudiera predecir 

y visualizar problemas futuros y proporcionar un marco para determinar el impacto 

económico y la eficacia de diversas acciones correctivas. 

Solo a través de dicha planificación se podían observar los efectos de las 

decisiones estratégicas y operativas que se tenían en cuenta antes, durante y 

después de poner en marcha un proyecto. Además, se debía tener en cuenta las 

ventajas que podía ofrecer como la flexibilidad durante el periodo que se realizaba 

el proceso de gestión, ser un instrumento adaptable a todo proyecto de inversión 

ya que permitía la creación de un plan sostenible, una evaluación de los beneficios 

para los estados financieros y, por último, permitía un amplio vínculo entre las 

estrategias y las políticas que se adoptaban en el proyecto. 

Para la elaboración, fue necesario tener en cuenta los objetivos de la 

empresa para así poder crear un plan de acuerdo a ello. Se utilizó como primer 

punto la información financiera, la cual fue importante ya que permitió observar de 

manera ordenada y sistemática la magnitud que había con el dinero mostrándose 
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en los estados financieros. Según Yaser y Manaf (2020), el poder medir las 

consecuencias que existían con la tecnología de la información permitió una calidad 

y rendimiento de las transacciones contables; las cuales llegaron a ser 

transparentes y seguras. Además, con el tiempo se promovió el funcionamiento y 

la regulación de las operaciones económicas y financieras a través de un sistema 

de contabilidad que permitió salvaguardar toda la información y generando mayores 

facilidades. 

Dichos estados financieros permitieron una mejor toma de decisiones, así 

como evaluar la capacidad de crecimiento y obtener un retorno positivo de la 

inversión realizada para la creación. Según Tejada (2019), la lógica en los estados 

financieros debía ser confiable y contar con una credibilidad que permitiera la 

observación válida; de tal manera, se podía decir que era esencial para tomar 

decisiones y el control empresarial. Asimismo, contenía información razonable y 

debidamente expresada para poder financiar proyectos con las inversiones 

necesarias. 

Según Sánchez (2021), tomar las previsiones necesarias formaba parte de 

una buena planificación, a través de la cual la organización podía obtener la 

información del entorno externo para generar estrategias, objetivos y metas para 

lograr los resultados esperados; asimismo, era necesario realizar un presupuesto 

de lo que se podía invertir en el año siguiente. 

Otro de los puntos que se tuvieron en cuenta fueron las fuentes de 

financiamiento, ya que representaban los diversos tipos de inversiones que tenía la 

entidad; las cuales tenían el beneficio de mantener rápidamente una estrategia de 

crecimiento o cualquier actividad. Existían diversas formas de financiamiento; pero 

se debía tener en cuenta el tipo de empresa, ya que de eso dependían el tamaño 

del préstamo, las tasas de interés, el periodo de devolución, etc. Según Paredes 

(2019), los recursos financieros podían ser limitados en algunos negocios; es por 

ello que buscaban obtener un préstamo para poder tomar decisiones evaluando las 

posibles fuentes de financiación para la actividad, ya fuera prolongada o corta. 

Por último, el resultado de la inversión se medía a través de la rentabilidad 

que estaba generando; es decir, sus ganancias a lo largo del tiempo. Del mismo 
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modo, se tuvieron en cuenta los índices de factibilidad de la inversión que se 

utilizarían para poder evaluar el desempeño de los dictámenes estratégicos que se 

tenían en la ejecución de la inversión. De acuerdo a Mil (2021), eran técnicas de 

análisis e interpretación de cuentas, en las que se realizaban operaciones 

aritméticas y se comparaban los datos presentados para entender la relación entre 

la empresa y la industria analizada por los indicadores; teniendo como propósito 

obtener cifras determinadas en los periodos establecidos sin importar el giro del 

negocio. 

Por otra parte, se tuvo en cuenta el control financiero para poder administrar, 

documentar, evaluar y reportar cada una de las transacciones que se realizaban, 

permitiendo observar cuánto se había gastado y si los ingresos eran deficientes o 

buenos. Según Rahmat (2020), los flujos de caja eran uno de los principales 

indicadores de la liquidez y solvencia junto con el desarrollo de la tecnología, ya 

que tenían el fin de aumentar el valor y mejorar el bienestar de los inversores, 

contribuyendo a un país mejor. De esta manera, se sugirió que contaran con 

estrategias que permitieran mantenerse a flote; sin embargo, se debía relacionar 

con la inversión realizada en los activos productivos con los que se contaba. 

Como segunda variable se encontró la rentabilidad, que era sustancial para 

la planificación estratégica ya que comprendía todos los dictámenes de la inversión 

y financiación necesarias para conseguir la máxima eficiencia y rentabilidad. 

Asimismo, se podían observar ventajas como la generación de ingresos, el 

aumento del patrimonio, el crecimiento de la capacidad de ahorro, una mejor 

calidad de vida, el fortalecimiento de la economía, una mayor oportunidad de pedir 

préstamos y una posibilidad de reinversión. Según Markonah et al. (2020), la 

rentabilidad mediante el ratio de liquidez mostraba el vínculo entre el capital de 

explotación y el pasivo corriente en su capacidad para hacer frente a sus deudas 

vencidas; es decir, se medía por la capacidad de poder hacer frente a los pasivos 

a corto plazo en las fechas de vencimiento establecidas. 

Se definió como una forma de ver la productividad de una inversión en una 

empresa; por ello, se realizaba un análisis a largo plazo para asegurar su 

sostenibilidad y crecimiento. Según Almashhadani y Almashhadani (2022), la teoría 

de agencia se relacionaba entre un accionista y un agente, ya que tendía a 
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maximizar la riqueza de las personas que invertían en la empresa, encontrándose 

representados por un sistema de control interno excelente para una mejor 

rentabilidad. 

Además, se tenía la rentabilidad económica, la cual tenía la capacidad de 

poder obtener el dinero invertido, ya que dicha herramienta era muy útil para tomar 

en cuenta las oportunidades que se pudieran presentar. Dicha herramienta hacía 

referencia a un periodo de tiempo, de la productividad de los activos sin tener en 

cuenta la financiación de los mismos. Según Flores et al. (2020), se podía 

determinar mediante la aplicación de ratios, los cuales se expresaban en 

porcentajes. Por tanto, se definió como un indicador que permitía comparar la 

rentabilidad entre empresas, ya que podía utilizarse para juzgar la eficacia de la 

gestión. 

Otro de los puntos era la rentabilidad financiera, que era un índice que 

permitía la medición de la rentabilidad, es decir, la ganancia neta en relación con la 

cantidad de capital que se poseía. Asimismo, una ventaja al utilizar sus propios 

recursos y excluir a los terceros; es decir, obtener un rendimiento que se obtenía a 

consecuencia de una inversión realizada. De acuerdo a Muhammad et al. (2020), 

era una herramienta primordial para valorar la productividad y el nivel de efectividad 

del desempeño de la gestión, de esa manera la dirección era capaz de alcanzar los 

objetivos fijados. Por ello, se consideraba como un complemento a la estructura 

financiera, teniendo factores que ayudaban a las decisiones de financiación. 

Por último, se tenía la rentabilidad de solvencia, que medía la capacidad de 

poder pagar sus deudas y determinar si tenía problemas financieros. Asimismo, 

realizar un buen análisis a la organización generaba un buen financiamiento y 

menores deudas, ya fueran a corto o a largo plazo. Según Amoa (2021), la 

solvencia era la posibilidad para cumplir las obligaciones de pago (deuda); es decir, 

dependía de si disponía de fondos aptos para pagar todas las deudas u 

obligaciones de pago en un plazo determinado. 

Por consiguiente, se formuló la hipótesis general de que la planificación 

financiera y la rentabilidad tenían una relación positiva en la empresa Soluciones 

Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, durante los 
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años 2019 - 2023. Al mismo tiempo, se plantearon tres hipótesis específicas: que 

la planificación financiera y la rentabilidad económica tenían una relación positiva 

en la empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio 

Ambiente S.A.C, durante los años 2019 - 2023; que la planificación financiera y la 

rentabilidad financiera tenían una relación positiva en la empresa Soluciones 

Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, durante los 

años 2019 - 2023; y que la planificación financiera y la rentabilidad de solvencia 

tenían una relación positiva en la empresa Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, durante los años 2019 - 

2023. 
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II. METODOLOGÍA 

El tipo de indagación que se realizó fue de enfoque cuantitativo y tipo básico-

aplicada. Se utilizó la importancia de las mediciones numéricas como 

procedimientos estadísticos para el análisis de los datos; asimismo, se permitió la 

generación de una nueva teoría o conocimiento ampliando el estudio y las 

soluciones al problema planteado. Además, el diseño que fue no experimental, tipo 

transversal - descriptivo y correlacional. Según Jiménez (2020), la investigación 

cuantitativa puede tener un elemento clave a diferencia de otras investigaciones 

porque cambia su propósito al obtener datos numéricos a partir de predicciones del 

fenómeno que se abordó. 

La investigación se conformó por dos variables: la planificación financiera y 

la rentabilidad. Como primera variable, la definición conceptual de acuerdo a Manso 

y Ángeles (2022) fue una guía de lo que se quiso lograr; así, permitió a la empresa 

establecer una dirección estratégica y tomar acciones para optimizar el desempeño 

financiero y comercial. Como definición operacional, fue un procedimiento basado 

en el estudio de posibilidades de inversión y financiación; asimismo, se midió 

mediante los estados financieros y las ratios. Se presentaron las dimensiones: 

información financiera, fuentes de financiamiento y los resultados de una inversión. 

Los indicadores fueron estado de situación financiera, estado de resultados, 

estados de flujo de caja, tasa de interés, periodo de préstamos, monto de préstamo, 

índices de factibilidad de la inversión, evaluación y control financiero. 

Como segunda variable, la rentabilidad tuvo definición conceptual Según 

Ortega (2020), la rentabilidad es una ganancia que obtienen las organizaciones; es 

decir, cuando tienen más ingresos que sus gastos y al mismo tiempo toman en 

cuenta el retorno de la inversión que se realizó. En relación a la definición 

operacional, hizo referencia a un objetivo económico de una empresa y al mismo 

tiempo con la obtención de las utilidades para un mayor crecimiento; el cual se 

midió mediante ratios. Se consideraron dimensiones como la rentabilidad 

económica, rentabilidad financiera y rentabilidad sobre el patrimonio. Asimismo, se 

consideraron indicadores como los ratios de utilidad de ventas, análisis de retorno 

sobre activos (ROA), ratio de estructura de capital, margen operacional de utilidad, 

análisis del rendimiento sobre capital (ROE) y utilidad Neta/Patrimonio x100. 
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En esta investigación, el grupo llevó a la práctica un análisis previo a la 

empresa; lo cual permitió determinar que la población eran los estados financieros 

para el objeto de investigación. Para ello, se estableció la técnica del muestrario no 

probabilístico por conveniencia porque basó su exploración de los estados 

financieros y además se seleccionó de manera subjetiva. De acuerdo a Hernández 

(2021), se hallaron dos formas de muestreo que fueron el probabilístico y no 

probabilístico. El no probabilístico por beneficio fue un método seleccionado en 

base a conocimiento y credibilidad del investigador; asimismo, se eligió de manera 

arbitraria la cantidad de participantes de la investigación.  

Por otra parte, se midió la investigación con la técnica del análisis 

documental y el instrumento fue la ficha de análisis documental; además, fue 

aplicado a los estados financieros de la organización. Según Hernández y Duana 

(2020), los métodos y herramientas son elementos que aseguran la veracidad 

empírica de la investigación a realizar.  

Con relación a los métodos para la observación de los datos, a través de la 

herramienta empleada empezando con los estados financieros anuales de los años 

2019 a 2023, y para los resultados se utilizó el programa Excel. Mediante este 

programa se calcularon las ratios; posterior a eso, se empleó el programa SPSS 

que permitió mostrar resultados descriptivos e inferenciales y también la relación 

de las variables. Por otra parte, se solicitó la autorización a los directos de la 

empresa para así realizar una evaluación del problema encontrado; lo que permitió 

plantear los objetivos generales y específicos como hipótesis. Luego, se investigó 

los antecedentes en base al tema de estudio; en el cual se consideraron tres 

precedentes internacionales y nacionales. Asimismo, se adicionó las bases teóricas 

teniendo en cuenta el problema identificado. Posteriormente, se realizó la redacción 

de la metodología teniendo en cuenta el diseño, instrumento, técnica, población, 

muestra y muestreo. Por último, las variables y dimensiones que se plantearon a 

través de los objetivos e hipótesis permitieron corroborar los resultados de la 

investigación. 

A cerca de los aspectos éticos, se redactó de manera veraz, legítima, 

consistente, razonable y de manera autónoma; teniendo en cuenta el principio de 

veracidad, originalidad y de creatividad al momento del estudio.  De igual manera, 
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se utilizó información indirecta de fuentes y no se copió ni plagió de otros trabajos, 

excepto para obtener información de antecedentes aprobada (disertación) y 

razonamiento científico del autor que escribe sobre la pregunta anterior. Según 

Viorato y Reyes (2019), la ética fue primordial para elaborar una investigación ya 

que no se pondría en juicio la credibilidad, el profesionalismo y la autenticidad del 

equipo investigador. Asimismo, se mostraron las evidencias sin ninguna 

irregularidad durante la investigación. 
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III. RESULTADOS 

Se realizó la prueba de normalidad, según lo indicado por Díaz (2018), quien 

señaló que la prueba de Kolmogórov-Smirnov se utiliza para contrastar la 

normalidad cuando la muestra es mayor a 50 observaciones. En muestras inferiores 

a dicho tamaño, se aconsejó realizar la prueba de Shapiro-Wilk para una mejor 

contrastación. 

Hernández y col (2006) recalcaron que “si el nivel de significancia es mayor 

que 0.05 o 0.01 (según la preferencia del investigador), se concluye que la 

información sigue una distribución normal”. Asimismo, optaron por aplicar la prueba 

de Pearson o la prueba de Spearman 

TABLA 1 

Pruebas de normalidad 

 Kolmogorov Smirnov Shapiro Wilk 

Estadístico gl Sig. Estadístico gl Sig. 

PLANIFICACIÓN FINANCIERA ,256 5 ,200 ,956 5 ,773 

RENTABILIDAD ,233 5 ,200 ,922 5 ,747 

Nota. Datos tomados del SPSS según los resultados obtenidos 

Interpretación: Estableció que las variables presentaron normalidad, ya que 

el nivel de significación fue mayor a 0.05 (Significancia = 0.773 y 0.747). Por lo 

tanto, se aplicó la correlación de Pearson para contrastar las variables y 

dimensiones.  

Se tuvo en cuenta la regla de decisión, la cual indica que si el valor Sig. es ≥ 

0.05 se acepta la hipótesis nula; pero si el valor Sig. es < 0.05 se rechaza la 

hipótesis nula. Asimismo, se utilizaron los valores de correlación, los cuales indican 

que si el valor va de 0.91 a 1 es perfecto, si es de 0.76 a 0.90 es muy fuerte, de 

0.51 a 0.75 es considerable, de 0.11 a 0.50 es medio, de 0.01 a 0.10 es débil y 0 

no contiene una correlación. 
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Se comenzó con el objetivo general, que fue analizar la relación de la 

planificación financiera y la rentabilidad, teniendo en cuenta las hipótesis 

específicas planteadas: 𝐻0: La planificación financiera no influye significativamente 

en la rentabilidad de la empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente S.A.C, años 2019 – 2023 y 𝐻1: La planificación financiera 

influye significativamente en la rentabilidad de la empresa Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, años 2019 - 2023. 

TABLA 2 

Relación entre la planificación financiera y la rentabilidad  

 PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

RENTABILIDAD 

PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

Correlación de Pearson 1 ,886 

Sig. (bilateral)  ,045 

N 5 5 

RENTABILIDAD 

Correlación de Pearson ,886 1 

Sig. (bilateral) ,045  

N 5 5 

Nota. Datos tomados del SPSS según los resultados obtenidos 

Interpretación: Se concluyó que la correlación de Pearson mostró una 

conexión muy fuerte de 0.886; además, se obtuvo un nivel de significancia de 0.045 

(siendo menor a 0.05), lo cual permitió rechazar la H₀. Esto indicó que existía una 

relación importante entre ambas variables. 

A continuación, se presentó el objetivo específico Nº1: determinar la relación 

entre la planificación financiera y la rentabilidad económica. Para ello, se tuvieron 

en cuenta las hipótesis específicas planteadas: 𝐻0: La planificación financiera no 

influye significativamente en la rentabilidad económica de la empresa Soluciones 

Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, años 2019 – 

2023 y 𝐻1: La planificación financiera influye significativamente en la rentabilidad 
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económica de la empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía 

y Medio Ambiente S.A.C, años 2019 - 2023. 

TABLA 3 

Relación entre la planificación financiera y la rentabilidad económica 

 PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

RENTABILIDAD 

ECONOMICA 

PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

Correlación de Pearson 1 ,887 

Sig. (bilateral)  ,057 

N 5 5 

RENTABILIDAD 

ECONOMICA 

Correlación de Pearson ,887 1 

Sig. (bilateral) ,057  

N 5 5 

Nota. Datos tomados del SPSS según los resultados obtenidos 

Interpretación: Concluyó que la correlación de Pearson mostró una relación 

muy fuerte de 0.887; del mismo modo, se obtuvo una significación bilateral de 0.057 

(siendo mayor a 0.05), lo que permitió la aceptación de H₀. Esto indicó que no 

existía una conexión significativa entre ambas variables. 

Como segundo objetivo específico, se determinó la relación entre la 

planificación financiera y la rentabilidad financiera. Para ello, se presentaron las 

hipótesis específicas planteadas: 𝐻0: La planificación financiera no influye 

significativamente en la rentabilidad financiera de la empresa Soluciones Integrales 

en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, años 2019 – 2023 y 𝐻1: 

La planificación financiera influye significativamente en la rentabilidad financiera de 

la empresa Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio 

Ambiente S.A.C, años 2019 - 2023. 
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TABLA 4 

Relación entre la planificación financiera y la rentabilidad financiera 

 PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

RENTABILIDAD 

FINANCIERA 

PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

Correlación de Pearson 1 -,302 

Sig. (bilateral)  ,622 

N 5 5 

RENTABILIDAD 

FINANCIERA 

Correlación de Pearson -,302 1 

Sig. (bilateral) ,622  

N 5 5 

Nota. Datos tomados del SPSS según los resultados obtenidos 

Interpretación: Concluyó que la correlación de Pearson mostró una analogía 

negativa muy persistente de -0.302; asimismo, se obtuvo una significancia mutua 

de 0.622 (siendo mayor a 0.05), lo que permitió la aceptación de H₀. Esto indicó 

que no se encontró una relación significativa entre ambas variables. 

Por último, se presentó el objetivo específico Nº3: determinar la relación 

entre la planificación financiera y la rentabilidad de solvencia. Del mismo modo, se 

contaron con las hipótesis específicas planteadas: 𝐻0: La planificación financiera 

no influye significativamente en la rentabilidad de solvencia de la empresa 

Soluciones Integrales en Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, 

años 2019 – 2023 y 𝐻1: La planificación financiera influye significativamente en la 

rentabilidad de solvencia de la empresa Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, años 2019 - 2023. 
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TABLA 5 

Relación entre la planificación financiera y la rentabilidad de solvencia 

 PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

RENTABILIDAD

DE SOLVENCIA 

PLANIFICACIÓN 

FINANCIERA 

Correlación de Pearson 1 ,953 

Sig. (bilateral)  ,012 

N 5 5 

RENTABILIDAD DE 

SOLVENCIA 

Correlación de Pearson ,953 1 

Sig. (bilateral) ,012  

N 5 5 

Nota. Datos tomados del SPSS según los resultados obtenidos 

 

Interpretación: Concluyó que la correlación de Pearson determinó una 

correlación positiva perfecta de 0.953; asimismo, se obtuvo una significación de 

0.012 (siendo menor a 0.05), lo cual permitió el rechazo de H₀. Esto indicó que se 

halló una conexión significativa entre las variables. 
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IV. DISCUSIÓN

Posteriormente de realizar un análisis completo de la investigación, se 

procede a detallar los datos obtenidos, los cuales se expondrán en este punto de 

debate. Su propósito fundamental es analizar la relación de la planificación 

financiera y la rentabilidad en la empresa Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, años 2019 – 2023. Por lo 

cual, se analiza primero la relación entre los antecedentes investigados, los 

objetivos planteados y las teorías previamente mostradas, las cuales se detallan a 

continuación. 

Con respecto al objetivo general, se considera una técnica y herramienta 

pertinente, la cual se valida previamente mediante expertos. Asimismo, la 

información alcanzada se procesa a través del sistema estadístico SPSS versión 

26, permitiendo un mayor análisis de los datos en tablas o gráficos con data 

completa, respaldando la confiabilidad mediante la prueba de Shapiro-Wilk, 

consiguiendo un resultado de 0.886 para ambas variables.  

En base a la validación de la hipótesis general, se realiza a través de la 

prueba de Pearson, generando un análisis en la significancia y el coeficiente de 

correlación de las variables. Asimismo, se considera que si alcanza a uno, se puede 

rechazar la hipótesis nula y aceptar la hipótesis alternativa. Es por ello que los 

resultados alcanzados del objetivo se obtienen a través del análisis estadístico 

utilizado, mostrando la tabla 1 un nivel de significancia de 0.886, lo cual es menor 

a 0.05, facultando a aceptar la hipótesis nula y rechazar la hipótesis alternativa, 

consiguiendo una significación bilateral de 0.045. Por lo tanto, se infiere que sí 

existe una relación entre ambas variables, ya que en base a la correlación de 

Pearson se obtiene un significado de correlación positiva muy fuerte.  

En la tesis de los autores Cevallos et al. (2020), se menciona que la 

planificación financiera respalda una estrategia primordial, garantizando una 

victoria financiera y la seguridad de quienes la integran, con el fin de analizar la 

influencia de planificar aprovechando las oportunidades y disminuyendo los 

peligros. Asimismo, esta investigación documental se respalda por el análisis crítico 

de fuentes confiables, obteniendo como resultado expectativas diferentes sobre el 
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valor de una excelente planificación, afirmando así que es indispensable en 

cualquier negocio y debe tenerse en cuenta en todo proceso. De tal manera, los 

descubrimientos permiten una unidad de criterio de los autores sobre la relevancia 

de ello.  

Por lo tanto, se puede concluir que entre ambas variables se proporciona un 

excelente control adecuado sobre los recursos y al mismo tiempo se alcanzan los 

objetivos, evitando errores futuros, riesgos y teniendo en cuenta cada una de las 

oportunidades y recursos que pueden fortalecer a las organizaciones. 

Con respecto al primer objetivo específico, también se tuvo en cuenta el 

proceso del sistema estadístico SPSS versión 26, respaldando la confiabilidad 

mediante la prueba de Shapiro-Wilk, donde se consiguió un resultado de 0.867 para 

ambas variables. En base a los resultados de la hipótesis específica n°01, se 

encontró según la tabla n°3 una correlación de Pearson de 0.867 y un significativo 

bilateral de 0.057, lo cual es mayor a 0.05, permitiendo aceptar la hipótesis nula y 

rechazar la hipótesis alternativa, es decir, la planificación financiera no influye en la 

rentabilidad económica.  

De tal manera, los resultados guardan relación con el autor Ore et al. (2023), 

quien menciona que la estrategia de la planeación es una herramienta para 

gestionar y observar si existe rentabilidad, pero no influye en esta, debido a que 

solo proporciona las estrategias financieras que se pueden dar, como conocer si 

hay una buena rentabilidad y si esta varía o no; de tal manera que no afecta las 

estrategias de planeamiento. Además, apoyan en adecuadas decisiones y 

funcionamiento de guías estructuradas para los escenarios futuros, basándose en 

los beneficios netos del periodo y la inversión que pueda generar. 

En conclusión, se puede decir que la primera variable no tiene una conexión 

con la segunda variable porque, mientras que la planificación financiera ofrece una 

visión de la eficiencia activa, la rentabilidad económica muestra el beneficio que se 

puede obtener de la inversión realizada. 

A continuación, se presenta el segundo objetivo específico, en donde se 

tomó en cuenta el proceso del sistema estadístico SPSS versión 26, respaldando 
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la confiabilidad mediante la prueba de Shapiro-Wilk, donde se consiguió un 

resultado negativo de -0.302 para ambas variables. En base a los resultados de la 

hipótesis específica n°02, según la tabla 4, se encontró que existe una correlación 

de Pearson negativa considerable de -0.302 y una significancia bilateral de 0.622, 

lo cual es mayor a 0.05, permitiendo aceptar la hipótesis nula y rechazar la hipótesis 

alternativa, es decir, que no tienen una relación.  

De este modo, se sustentan los resultados con el autor Fernández (2019), 

quien menciona que la planificación aborda problemas específicos, ya que está 

estructurada en un sistema legislativo vago y fragmentado, mientras que la 

rentabilidad financiera es más estructurada para poder producir los beneficios 

propios de la empresa y así poder invertir en más recursos financieros. Asimismo, 

puede considerarse como un intento de explorar el significado y el papel que pueda 

tener tanto en el contexto de alta desigualdad como en la extensión, los cuales son 

primordiales para el diseño de estrategias sostenibles e inclusivas.  

Por lo tanto, se concluye que ambas no tienen una relación, ya que mientras 

que la planificación ofrece una visión de la eficiencia activa, la otra determina la 

capacidad y la producción sobre la inversión y atrae a inversionistas potenciales, 

valorando su rendimiento e indicando las ganancias que se puedan obtener. 

Por último, se presenta el tercer objetivo específico, en donde se tomó en 

cuenta el proceso del sistema estadístico SPSS versión 26, respaldando la 

confiabilidad mediante la prueba de Shapiro-Wilk, donde se consiguió un resultado 

perfecto de 0.953 para ambas variables. En base a los resultados de la hipótesis 

específica n°03, según la tabla 5, se encontró que existe una correlación de 

Pearson perfecta de 0.953 y una significancia bilateral de 0.012, permitiendo la 

aceptación de la hipótesis nula y el rechazo de la hipótesis alternativa, es decir, que 

sí existe una relación entre ambas.  

Los resultados guardan relación con el autor Carlin et al. (2023), quien 

menciona que existe un conflicto para poder acceder a un crédito bancario, ya que 

la economía del país es menor a la de otros, y las empresas deben poseer una 

buena rentabilidad para su solvencia mediante un préstamo que se les pueda 

otorgar. Sin embargo, en ese aspecto no se tiene en cuenta la planificación 
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financiera, porque esta traza los objetivos a los cuales se quiere llegar, pero no 

proporciona los recursos para asumirla como la rentabilidad.  

En conclusión, ambas cuentan con una relación, ya que la planificación 

financiera permite tener metas financieras y la rentabilidad en solvencia permite ver 

la capacidad que tiene la entidad para enfrentar las obligaciones a largo plazo. 
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V. CONCLUSIONES

Correspondientemente al objetivo general, se obtuvo una conexión válida y 

muy fuerte de 0.886; es decir, hubo una relación significativa entre las dos variables 

dentro del estudio. Concluyendo, una buena planificación antes de la elaboración 

del proyecto o al inicio del año dentro de la organización generó ganancias a la 

inversión realizada al crear la compañía. 

Con respecto al objetivo específico 1, se obtuvo como resultado que la 

correlación fue auténtica y fuerte de 0.867; sin embargo, no tuvo una relación 

significativa. Asimismo, se indicó que estructurar un plan que ayudara a la gestión 

financiera podía ser medido con dicha variable para observar los beneficios que 

recibió el inversor, pero no ayudó directamente a la planificación financiera. 

En cuanto al objetivo específico 2, se determinó que la correlación fue 

negativamente considerable de -0.302; por lo tanto, no se halló un nexo significativo 

entre las dos variables. Se concluyó que la empresa no necesitó de un plan previo 

para poder observar el valor del rendimiento que podía tener, ya que se pudo 

realizar y obtener la capacidad del ente para generar valor del dinero invertido por 

los accionistas. 

En el caso del objetivo específico 3, se reveló una correlación positiva 

perfecta de 0.953; lo cual indicó que existió una relación significativa entre ambas 

variables. En síntesis, elaborar una estructura para guiar a la empresa fue 

necesario para tener solvencia, ya que mostró la disposición para costear sus 

obligaciones a largo plazo o en un tiempo resumido; asimismo, los activos fueron 

suficientes para realizar cualquier pago que debió efectuarse en un periodo de 

tiempo. 
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VI. RECOMENDACIONES

Se recomienda elaborar con antelación una estructura que ayude a 

adaptarse a los cambios, ya que sirve de guía tanto a los dueños como a los 

gerentes de las áreas, teniendo en cuenta los objetivos planteados de la 

organización. Según Mckenzie et. al (2022) los pasos a tener en cuenta para 

elaborarla son identificar los problemas existentes, establecer los objetivos, 

recopilar los datos, analizar y evaluar toda la información, elaborar el plan, 

implementar y controlar el plan realizado.  

Se aconseja proponer la toma de medidas que no influyan en el margen y la 

rotación de los activos de la organización para así poder mantener la liquidez o la 

solvencia; es decir, no solo debe tener dinero, sino también la capacidad de pagar 

sus deudas. Según Grant (2021) las medidas a considerar incluyen disminuir los 

gastos generales, introducir nuevos productos o servicios, rebajar los precios, 

reducir los costos del personal, acortar los precios de compra, menguar los stocks, 

ingresar a mercados del exterior y cerrar algunas líneas.  

Se sugiere concientizar sobre la responsabilidad y formar estrategias para 

conseguir clientes, generando una inversión adecuada para obtener beneficios, ya 

que son garantía para sobrevivir y escalar en el negocio. Según Palma et al. (2020) 

una inversión sostenible busca combinar tanto el rendimiento financiero como el 

bien social, porque es un argumento clave para tomar decisiones estratégicas más 

allá de la lógica financiera. De tal manera, se pretende aclarar estrategias 

potencialmente rentables en cualquier situación mediante el control de los gastos, 

aumentar el margen de beneficio, mayor eficiencia en los recursos, más clientes, 

eficiencia en los trabajadores y eliminar servicios que no son sostenibles. 

Se aconseja planificar una estructura detallada para tener una capacidad de 

pago a corto y largo plazo; asimismo, permite alertar sobre los posibles 

inconvenientes y evitar situaciones difíciles tomando medidas antes de que se 

presenten problemas. Según Arifin et al. (2021) las estrategias a tener en cuenta 

son la búsqueda de socios, investigar nuevas posibilidades de oportunidades, 

disminuir los costes fijos, reestructurar la deuda y contar con un asesor financiero. 
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ANEXOS 

Anexo 1: Tabla de operacionalización de variables 

MATRIZ DE OPERACIONALIZACIÓN 

TÍTULO: Planificación financiera y rentabilidad en la empresa Soluciones Integrales En Telecomunicaciones, Energía y 

Medio Ambiente S.A.C, años 2019-2023 

VARIABLES DEFINICIÓN 

CONCEPTUAL 

DEFINICIÓN 

OPERACIONAL 

DIMENSIONES INDICADORES ESCALA 

Planificación 

financiera 

Según Ramírez et. al 

(2021) Puede guiar la 

toma de decisiones 

porque es una 

herramienta flexible 

que se puede adaptar a 

todos los aspectos de 

la vida tanto 

empresarial como 

personal.  

Es un procedimiento 

que consiste en poder 

estudiar las 

alternativas de 

inversión y de 

financiación de la 

empresa; asimismo se 

mide mediante los 

estados financieros y 

las ratios. 

Información 

financiera 

Estado de situación 

financiera 

Razón 

Estado de resultados 

Estado de flujo de caja 

Fuentes de 

financiamiento 

Tasa de interés 

Periodo de prestamos 

Monto del préstamo 

Resultados de 

una inversión 

Índices de factibilidad de la 

inversión  

Evaluación 

Control financiero 



 
 

 

 

 

 

 

Rentabilidad 

Según Belloso et. al 

(2021) ha evolucionado 

con el tiempo siendo un 

indicador importante 

para las 

organizaciones ya que 

afecta el crecimiento y 

el fortalecimiento. Es 

por ello, que mide la 

eficacia como al mismo 

tiempo la eficiencia en 

donde la gerencia 

puede planificar, 

desarrollar, controlar y 

evaluar cada uno de 

los objetivos para 

obtener las utilidades. 

Es un término que hace 

referencia a un objetivo 

 económico de una 

empresa y al mismo 

tiempo se une con la 

obtención de las 

utilidades para un 

mayor crecimiento; 

asimismo se mide 

mediante las ratios. 

Rentabilidad 

económica  

 

Ratios de utilidad de ventas  

 

 

 

 

 

 

Razón 

Ratio cobertura de gastos  

Análisis del ROA 

 

Rentabilidad 

financiera 

Ratio de estructura de 

capital 

Margen operacional de 

utilidad 

Análisis del ROE 

Rentabilidad de 

solvencia  

Ratio de endeudamiento 

Ratio de deuda  

Ratio de apalancamiento 

financiero 

 

 

 



 
 

MATRIZ DE CONSISTENCIA 

TITULO: Planificación financiera y rentabilidad en la empresa Soluciones Integrales En Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente 

S.A.C, años 2019-2023 

PROBLEMA OBJETIVO HIPOTESIS VARIBLES TIPO DE 

INVESTIGACIÓN:  

Enfoque cuantitativo y 

de tipo básica 

Problema General: 

¿Cuál es el efecto de la 

Planificación financiera y la 

rentabilidad en la empresa 

Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía 

y Medio Ambiente SAC, años 

2019-2023?  

Objetivo General: 

Analizar la relación de la 

planificación financiera y la 

rentabilidad en la empresa 

Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y 

Medio Ambiente S.A.C, años 

2019 - 2023.  

Hipótesis General: 

Si la planificación financiera y la 

rentabilidad tienen una relación 

positiva en la empresa 

Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, Energía y 

Medio Ambiente S.A.C, años 

2019 - 2023.  

 

Variable 1: 

Planificación 

financiera DISEÑO DE 

INVESTIGACIÓN: 

No experimental, tipo 

transversal, descriptivo y 

correlacional 

Problemas específicos: 

• ¿Cuál es el efecto entre la 

planificación financiera y la 

rentabilidad económica en 

la empresa Soluciones 

Integrales en 

Objetivos específicos: 

• Determinar la relación entre 

la planificación financiera y 

la rentabilidad económica en 

la empresa Soluciones 

Integrales en 

Hipótesis específicas: 

• La planificación financiera 

no influye significativamente 

en la rentabilidad financiera 

de la empresa Soluciones 

Integrales en 

Variable 2: 

Rentabilidad 

POBLACIÓN: 

Estados financieros de la 

empresa Soluciones 

Integrales en 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio 

Ambiente S.A.C 



 
 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente 

S.A.C?  

• ¿Cuál es el efecto entre la 

planificación financiera y la 

rentabilidad financiera en 

la empresa Soluciones 

Integrales en 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente 

S.A.C?  

• ¿Cuál es el efecto entre la 

planificación financiera y la 

rentabilidad de solvencia 

en la empresa Soluciones 

Integrales en 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente 

S.A.C? 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente 

S.A.C. 

• Determinar la relación entre 

la planificación financiera y 

la rentabilidad financiera en 

la empresa Soluciones 

Integrales en 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente 

S.A.C 

• Determinar la relación entre 

la planificación financiera y 

la rentabilidad de solvencia 

en la empresa Soluciones 

Integrales en 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente 

S.A.C. 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio Ambiente 

S.A.C, años 2019 - 2023. 

• La planificación financiera 

influye significativamente 

en la rentabilidad 

financiera de la empresa 

Soluciones Integrales en 

Telecomunicaciones, 

Energía y Medio 

Ambiente S.A.C, años 

2019 - 2023. 

MUESTRA: 

Estados financieros 

MUESTREO: 

No probabilístico por 

conveniencia. 

TÉCNICA: 

Análisis Documental 

INSTRUMENTO: 

Ficha de análisis 

documental 

 

 



 
 

Anexo 2: Instrumento de recolección de datos 

FICHA DE ANÁLISIS DOCUMENTAL 

DATOS GENERALES 

Título de la investigación:  

Planificación financiera y rentabilidad en la empresa Soluciones Integrales En Telecomunicaciones, Energía y Medio Ambiente S.A.C, años 

2019-2023 

Autores: 
- Salazar Nima, Dana Eymi 

- Tume Tume, Katherine Melissa  

Fecha:  

Variable Dimensión Indicadores Documentos Fórmula 2019 2020 2021 2022 2023 

 
 
 
 
 
Variable 1: 
Planificación 
financiera 

 
 
Información 
financiera 

Estado de situación 
financiera 

 
 
Estados 
financieros 

 Sí Sí Sí Sí Sí 

Estado de resultados  Sí Sí Sí Sí Sí 

Estado de flujo de 
caja 

 Sí Sí Sí Sí Sí 

 
Fuentes de 
financiamiento 

Tasa de interés   
Estados 
financieros 

 No Sí Sí No No 

Periodo de 
prestamos 

 No Sí Sí No No 

Monto del préstamo  No Sí Sí No No 

 
 
Resultados de 
la inversión 

Índices de 
factibilidad de la 
inversión  

 
Estado de 
resultados 

VPN = VP(Ingresos) – 
VP(Egresos) 

Sí Sí Sí Sí Sí 

Evaluación  Sí Sí Sí Sí Sí 

Control financiero  Sí Sí Sí Sí Sí 



Variable 2:  
Rentabilidad 

Rentabilidad 
económica  

Ratios de utilidad de 
ventas  

Estado de 
resultados 

Rentabilidad sobre ventas = 
(Beneficio bruto/Ventas)x 100 

No Sí Sí No Sí 

Ratio de cobertura 
de gastos 

Cobertura de gastos 
financieros = Utilidad ante 
interes / gastos financieros 

Sí Sí Sí Sí Sí 

Análisis ROA ROA= Beneficio Neto / Total 
de Activos 

No Sí Sí No Sí 

Rentabilidad 
financiera  

Ratio de estructura 
de capital Estados 

financieros 

Estructura de capital= Pasivo 
total/Patrimonio neto 

Sí Sí Sí Sí Sí 

Margen operacional 
de utilidad 

Margen de operación = 
ingresos netos/ingresos 
totales por ventas 

Sí Sí Sí Sí Sí 

Análisis ROE ROE = Utilidad Neta / 
Patrimonio Total 

Sí No Sí Sí Sí 

Rentabilidad 
de solvencia 

Ratio de 
endeudamiento Estados 

financieros 

Ratio de endeudamiento= 
Pasivo/ Patrimonio neto. 

No No No No No 

Ratio de deuda Ratio de deuda= 
Pasivo/Activo 

No Sí Sí Sí Sí 

Ratio de 
apalancamiento 
financiero 

Ratio de apalancamiento 
financiero= Activo/Patrimonio 
Neto 

Sí Sí Sí Sí Sí 



 
 

Anexo 3: Fichas de validación de instrumentos para recolección de datos  

Validador 1: Guiselle de los milagros Ocaña Palacios 

 



 
 

 





 
 

 



 
 

VALIDADOR 2: Julio Cesar Vílchez Moscol 

 



 
 

 



 
 

 



 
 

 



 
 

VALIDADOR 3: José Claudio Herrera Yamunaque  

 





 
 

 



 
 



Anexo 4: Consentimiento o asentimiento informado UCV 

CARTA DE PRESENTACIÓN 





CONSENTIMIENTO 







Anexo 5: Reporte de similitud en software Turnitin 





 
 

Anexo 6: Autorizaciones para el desarrollo del proyecto de investigación 

 





 
 

Anexo 7: Otras evidencias 

 

 




