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RESUMEN

La presente investigacién fue realizada con el objetivo de determinar la
evolucién de la exportacion sudamericana de jugo de maracuya durante el
periodo 2012-2016. Para este tipo de investigacion no se necesitd contar
con una poblacion y muestra, puesto a que el estudio fue no experimental y
los datos que se utilizaron ya ocurrieron (existentes); por lo tanto son datos
ex post facto. Luego de ello, se procedié a recopilar informacién de diversas
fuentes, entre ellas tesis, paginas institucionales y tanto libros virtuales
como libros fisicos; para proseguir con la representacion de los datos en
graficos de lineas. Los resultados al final de la investigacion han sido
positivos, pues se ha demostrado que la demanda por el jugo de maracuya

en el mundo mantiene un crecimiento constante afo tras afo.

Palabras claves: Exportacion, Sudamérica, jugo de maracuya



ABSTRACT

The present investigation was carried out with the objective of determine the
evolution of the export of South America passion fruit juice during the period
2012-2016. For this type of investigation it isn’t necessary to have a population
and sample, since the study wasn’t experimental and the data that was used
already occurred (existing); thence they are ex post fact data. After that,
information was collected from various sources, including theses, institutional
pages and both virtual books and physical books; to continue with the
representation of the data in line graphs. The results at the end of the
investigation have been positive, since it has been shown that the demand for

passion fruit juice in the world maintains a constant growth year after year.

Key words: Export, South America, passion fruit juice
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1.1.

INTRODUCCION

Realidad problemética

En los dltimos afios las exportaciones de jugo de maracuya han tenido
un crecimiento constante en el mercado internacional, Sudamérica
resalta por su alto grado de participacion en las exportaciones de este
producto.

El factor clima es un punto a favor del resto de paises también
productores de maracuyd, factor que nos permite tanto a Brasil,
Ecuador, Pertd y Chile producir la mayor cantidad del afo. Los
principales paises competidores son Tailandia, Kenia, Alemania y entre
otros, debido a los altos niveles tecnolégicos con los que cuentan por lo
gue los hace ser muy competitivos.

Un punto importante que también hay que considerar es que, la
maracuya se comercializa mayormente en el mercado nacional, por
ejemplo como en el caso de Brasil y Perl, desaprovechando asi la
oportunidad de negocio que se presenta si este producto se exportara y
si se le diera un valor agregado, entonces surge la siguiente pregunta:

¢ por qué no innovar presentado productos con valor agregado?; si se
sabe que debido a la globalizacién los consumidores prefieren productos
innovadores, con envases que capten su atencion y sobretodo que sean
productos naturales como organicos.

El principal mercado que demanda el jugo de maracuyéa es Paises Bajos
y al ser un mercado europeo, se enfocan principalmente en que los
productos tengan las caracteristicas ya mencionadas.

Por todo lo anteriormente mencionado, la presente investigacion se
enfoca en determinar la evolucion de la exportacién en Sudamérica de

jugo de maracuya en el periodo 2012-2016.



1.2.

Trabajos previos

121. Tesis internacionales

Guevara, (2017, p.74), en su tesis “Requisitos técnicos de
exportacion de maracuyd en su insercion en el mercado
internacional”, en la Facultad de Ingenieria en Comercio Exterior y
Negociacion Internacional de la Universidad de las Fuerzas
Armadas en Ecuador, tiene como objetivo analizar la influencia de
los requisitos técnicos de exportacion del maracuya desde la
perspectiva internacional para su insercion en el mercado
extranjero. En dicha investigacion menciona que el jugo de
maracuya es el principal producto exportado proveniente del
maracuya, ha logrado un crecimiento significativo en sus
principales paises de destino, como Estados Unidos por ejemplo,
pero en la Unién Europea decayd considerablemente, esto se
debe al dificil ingreso a estos mercados, por lo que los futuros
exportadores deberian conocer a la perfeccion los requerimientos
gue cada pais exige para exportar el maracuya en sus diversas
presentaciones, y realizar constantes investigaciones del mercado
al que se dirigen, pues la demanda es muy cambiante y el saber
estos puntos importantes permitiran que se abran nuevos

mercados.

Amaya (2016, p.22), en su tesis “Estudio de los productos
semielaborados en la provincia del Guayas”, en la Facultad de
Ingenieria en Comercio y Finanzas Internacionales de la
Universidad Catdlica de Santiago de Guayaquil-Ecuador, tiene
como objetivo determinar a través de un analisis el impacto de la
produccion y la exportacion de la fruta Maracuya como
concentrado congelado. En dicha investigacion concluye en que la
evolucion de la comercializacion del concentrado de maracuya ha
sido gradual, lo cual ha generado beneficios a nivel nacional, pero
con el tiempo se presentan problemas en la produccién que

generan pérdidas para los pequefios productores de maracuya.



La comunidad europea es el principal mercado con mayores
restricciones al ingreso de productos a sus fronteras, es por ello
qgue los productores-exportadores peruanos deben de estar en
constante busqueda de las cambiantes restricciones de ingreso
como también cumplir con los estandares de calidad que
demandan, para poder insertarse de forma efectiva, el jugo de
maracuya tiene mayor demanda en Paises Bajos por lo que si se
desea incursionar a producir este producto debe realizarse un
buen estudio de mercado.

Rosas (2012, p.82) en su tesis “Limitaciones en la exportacién de
jugo concentrado de maracuya de Ecuador a Paises Bajos,
periodo: 2006-2010”, de la Escuela Multilingie de Negocios y
Relaciones Internacionales de la Pontificia Universidad Catolica
del Ecuador tiene como objetivo determinar los factores que
intervienen en el crecimiento de las exportaciones de jugo
concentrado de maracuya de Ecuador. En dicha investigacion se
concluye que el Peru ha logrado una ventaja competitiva frente a
Ecuador, por la firma del tratado de libre comercio con la Unién
Europea, puesto a que las exportaciones de jugo de maracuya se

concentran mas en Paises Bajos.

Los tratados de libre comercio son un factor muy importante para
introducir nuestros productos al mercado internacional, debido a
gue se negocia la desgravacion de muchos productos entre
ambos paises vinculados o de ser un tratado multilateral, entre los
paises vinculados, rompiendo barreras que interrumpan con un
libre comercio, el contar con un tratado es también una forma de
sacar una ventaja competitiva frente a otros que no cuentan con

tal tratado.

Lopez (2009) en su tesis “Estrategias de mercadotecnia para el
desarrollo del maracuya (Passiflora edulis) en México” en la
Universidad Autonoma Agraria “Antonio Narro”, en México, tiene
como objetivo ampliar las perspectivas de mercado de maracuya

mediante la propuesta de una estrategia comercial, con una



12.2.

metodologia de recopilacion, andlisis e interpretacion de fuentes
secundarias. En esta investigacion se menciona que el
rendimiento de los cultivos de maracuya y en general, dependen
del nivel tecnolégico que se utiliza y de la situacion econdmica en
la que se encuentran los productores, el nivel en el que se
encuentren asesorados es también un factor importante para
lograr mayores resultados. Dichos factores permiten que un pais
pueda satisfacer la demanda, logrando abastecer la demanda que
exigen los principales paises importadores de este producto.

Coque (2013, p.59) en su tesis “Plan de exportacion de
concentrado de maracuya al mercado colombiano para el periodo
2012-2013”, de la Facultad de Ciencias Econdmicas vy
Administrativas en la Universidad de las Américas en Ecuador,
tiene como objetivo desarrollar un plan de exportacion para
concentrado de maracuya al mercado colombiano y la respectiva
logistica de aplicacion. En dicha investigacion se concluye que el
maracuya es una fruta muy demandada por el mercado
internacional, mayormente el mercado europeo y latino, por lo que
se debe aprovechar en aumentar la produccion local, pues este
fruto cuenta con una variedad de derivados, entre ellos pulpa,

concentrados, jugos que permitiran ampliar la oferta exportable.
Tesis nacionales

Chacén (2016, p.54) en su tesis “Manejo agrondmico de
Passiflora edulis Sims bajo riego por goteo en Viru, La Libertad”,
de la Facultad de Ciencias Agropecuarias en la Universidad
Nacional de Trujillo-Peru, tiene como objetivo describir el manejo
agronomico del Passiflora edulis Sims bajo riego por goteo en
Vira, La Libertad. En la investigacion se menciona que la
recoleccion de la fruta (maracuya) se realiza con los frutos que
caen al suelo, debido a que garantizan los grados brix minimos
permitidos por las empresas que requieren del jugo de maracuya,
la cosecha se inicia entre los meses de diciembre y enero para

luego finalizar la cosecha entre los meses de agosto y septiembre.
4



La cosecha de maracuya en nuestro pais a diferencia de nuestro
principal competidor, Brasil, no alcanza a competir con dicho pais,
pues Brasil tiene mayor tiempo de cosecha que el nuestro y
también mayores parcelas de produccién, ni que decir de la
implementacion de tecnologia en los procesos que son necesarios
para obtener el jugo de maracuya. Es por ello la gran importancia
de las asociaciones para contribuir en el crecimiento de este
mercado, el cual tiene mucha acogida por ser un producto
saludable y la inversion de nuestro pais en traer tecnologia de
Ultima generacion, a pesar de ello las cantidades alcanzadas por

Per( son considerables frente a Brasil.

Calderon y Reyes, (2015, p.215), en su tesis “Proyecto de
inversion para la instalacion de una planta procesadora de frutas
en el distrito de Motupe”, en la Escuela de Administracion de
Empresas de la Universidad Catolica Santo Toribio de Mogrovejo,
en Chiclayo — Peru, tiene como objetivo determinar la viabilidad
de la realizacion de un proyecto de inversion para la instalacion de
una procesadora de frutas en el distrito de Motupe, realizando una
investigacion descriptiva — exploratorio. En esta investigacion se
concluye que la demanda internacional se desarrolla mediante
factores como calidad y que sean saludables, no solo requerido
en los jugos sino también en frutas, jaleas y otros derivados,
actualmente el consumidor se preocupa por conservar la salud y
es el factor que caracteriza al consumidor de jugos a nivel

internacional, principalmente en Europa.

Guerrero, et al., (2012), en su tesis “Disefio del proceso
industrializado del mango en almibar” en la Facultad de Ingenieria
de la Universidad de Piura-Peru, realiza un estudio en donde tiene
por objetivo principal ilustrar y determinar la funcion de produccién
Optima para la utilizacion eficiente y eficaz de los recursos del
proceso de obtencibn de mango en almibar, realizando una
investigacién descriptiva — cuantitativa. En dicha investigacion se

habla en general la situacién de la produccién nacional del pais



mencionando que la principal problematica en los cultivos se
encuentra en cuan rentables son los cultivos y el rendimiento que
alcanzan, porque en su mayoria los cultivos se encuentran por
debajo de las expectativas de rendimiento, el precio de venta del
producto también tiende a la baja, puesto a la existencia de un
gran numero de intermediarios que se involucran durante el

proceso y que perjudican a los agricultores.

Es precisamente que conviene realizar negociaciones como
asociacion que como productor, pues es sabido que algunos
comerciantes extranjeros vienen y negocian con los agricultores y
por su falta de conocimiento, negocian un precio por debajo de lo
establecido, vendiendo asi sus productos a menor precio, cosa
gque sucede con en general con cualquier producto y no

necesariamente con la maracuya.

1.3. Teorias relacionadas al tema
1.3.1 Exportacion
A. Definicion
Padin y Caballero (2010, p. 6) “venta desde el pais de origen a
algunos mercados exteriores, concentrando las actividades de
compra y fabricacién en el pais de origen”
Para Coque (2013) la exportacién es “Envio o venta de productos

del propio pais a otro”

Daniels, Radebaugh y Sullivan. (2010, p. 491) definen la
exportaciéon como “la venta de los bienes o servicios producidos
por una empresa localizada en un pais a clientes que residen en
otro pais”.

Osorio (2017, p. 167) define la exportaciéon como “operacion que
supone la salida de mercancias de un territorio aduanero y que

produce como contrapartida una entrada de divisas.”



B. Indicadores

Para poder medir las exportaciones se utilizaran 3 indicadores: el
valor de exportacion, volumen de exportacion y precio de
exportacion.

Fujii y Cervantes (2013) definen el valor de exportacion como
“ingresos generados durante el proceso de transformacién de

insumos en productos terminados para la exportaciéon.”

BCRP (2011) define el volumen de exportacion como:
“Exportaciones expresadas en una medida fisica de valor

(toneladas p.ej.)”

Sotomayor (2003) menciona que “El precio de exportacion es el
valor consignado en la factura comercial y que es cobrado por el
exportador al importador. Este es el precio fijado en la
compraventa internacional celebrada y que da el valor de los

productos que son exportados”

1.4. Formulacion del Problema
141. Problema General
¢, Como ha sido la evolucion de la exportacion en Sudameérica del
jugo de maracuya durante el periodo 2012-20167?
14.2. Problemas Especificos
e ;COmMo ha sido la evolucién del valor de exportacion en
Sudamérica de jugo de maracuya durante el periodo 2012-
20167
e ;/COmMo ha sido la evolucion del volumen de exportacion en
Sudamérica de jugo de maracuya peruano durante el periodo
2012-20167?
e ;/COmMo ha sido la evolucion del precio de exportaciéon en
Sudamérica de jugo de maracuya durante el periodo 2012-
20167



15.

1.6.

Justificacion del estudio

La presente investigacion se enfocara en estudiar la evolucion de la
exportacion Sudamericana de jugo de maracuya. Los paises
sudamericanos son los principales productores como también
exportadores de este producto, principalmente por el privilegiado clima

con el que contamos en este lado del mundo.

Se pretende dar a conocer la gran oportunidad de mercado que tiene el
jugo de maracuya en el mundo, de esta manera incentivar a los
productores/ agricultores a que exporten productos con valor agregado,
ya que actualmente es tendencia el consumo de productos saludables y

organicos y la maracuya es una fuente de vitaminas y rico en fibra.

Su crecimiento anualmente es considerable, pues las cantidades
exportadas afio tras afio por los principales exportadores de jugo de
maracuya: Brasil, Ecuador y Peru han ido en aumento; Chile esta dentro
de los 15 exportadores de jugo de maracuya pero no logra obtener un

crecimiento significativo en este mercado.

El principal mercado internacional para el jugo de maracuya es Paises
Bajos y Sudameérica representa mas del 50% de la oferta para este
producto.
Hipotesis
16.1. Hipotesis General
La exportacion sudamericana de jugo de maracuya durante el
periodo 2012-2016 ha sido positivo
16.2. Hipotesis Especificas

e El valor de exportacion en Sudamérica de jugo de maracuya
durante el periodo 2012 - 2016 ha sido positivo.

e EI volumen de exportacibn en Sudamérica de jugo de
maracuya peruano durante el periodo 2012 - 2016 ha sido
positivo

e El precio de exportaciéon en Sudamérica de jugo de maracuya
durante el periodo 2012-2016 ha sido positivo.



1.7.

Objetivos

171

1.7.2.

Objetivo General

Determinar la evolucion de la exportacion en Sudamérica de jugo

de maracuya peruano durante el periodo 2012-2016.

Objetivos Especificos

Determinar la evoluciébn del valor de la exportacion en
Sudamérica de jugo de maracuya durante el periodo 2012-
2016
Determinar la evolucién del volumen de la exportacion en
Sudamérica de jugo de maracuya durante el periodo 2012-
2016
Determinar la evolucion del precio de la exportacion en
Sudameérica de jugo de maracuya durante el periodo 2012-
2016



2.1.

2.2.

2.3.

II. METODO
Disefio de Investigacion
El disefio de investigacion es no experimental, segun Hernandez et al,
(2010) “Investigacion que se realiza sin manipular deliberadamente
variables. Es decir, se trata de estudios donde no hacemos variar en
forma intencional las variables independientes para su efecto sobre otras
variables. Lo que hacemos en la investigacibn no experimental es
observar fen6menos tal como se dan en su contexto natural, para
posteriormente analizarlos. [...] en un estudio no experimental no se
genera ninguna situacion, sino que se observan situaciones ya
existentes, no provocadas intencionalmente en la investigacion por quien
la realiza.” (p. 149). Del tipo transversal, pues se recopilaran datos de un
solo momento (tiempo Unico).
Variables, operacionalizacion
Exportacion. Para operacionalizar esta variable, sera medido utilizando

los siguientes indicadores:

Definicién Definicién

Conceptual Operacional Variable Indicadores

Para medir la
Exportacién, se y .

Exportacién de Brasil
tomara en cuenta

elValor, volumen y

_ precio de . Valor, volumen y Exportacion de
Exportacion » Exportacion . Ecuador
exportacion delos precio de
principales paises exportacion Exportacion de Perd
sudamericanos

exportadores  de

jugo de maracuya Exportacion de Chile

Poblacién y muestra
Para este tipo de investigacion no se necesitara contar con una

poblacién y muestra, puesto a que el estudio serd no experimental y los

10



24.

25.

2.6.

datos que se utilizardn ya ocurrieron (existentes); por lo tanto son datos
ex post facto.

Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos, validez y
confiabilidad

Ya que la investigacion se realizard con datos ex post facto no se
requeriran de técnicas o instrumentos de recoleccion que acrediten la
credibilidad de esta investigacion.

Para la presente investigacién, se contara con la opinién de tres
expertos en la materia que validaran la coherencia y confiabilidad del
mismo.

La confiabilidad ya es brindada por los datos y demas definiciones
empleadas en la presente investigacion, pues han sido sacadas de
fuentes confiables.

Métodos de anélisis de datos

Luego de recolectar los datos, se procederad a organizarlos en tablas
para luego ser representados a través de graficos de lineas.

Aspectos éticos

Se tendra en cuenta el respeto por la propiedad intelectual, convicciones
politicas, religiosas y morales; responsabilidad social, juridica y ética en
el manejo de los datos brindados en esta investigacion. Toda fuente
consultada serd puesta como referencia manteniendo el respeto a la

investigacion de cada autor.
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. RESULTADOS

3.1. Resultados sobre Valor de Exportacién
3.11. Valor de exportacion de Brasil
En la tabla 1 se muestra el valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Brasil, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$. Indicando la variacion en porcentaje

con relacion al afio anterior.

Tabla 1 Valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Brasil al mundo, 2012-
2016, en miles de US$

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 97.927

2013 99.206 1.31%
2014 120.284 21%
2015 102.994 -14%
2016 119.958 16%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Brasil experimentd una variacion
significativa en el afio 2014 y 2016, con incrementos de 21% y
16%, sin embargo, en el afio 2015 hubo un decrecimiento de -
14%.EIl mayor valor exportado fue obtenido en el afio 2014 con un
valor de US$ 120.284, mientras que el menor valor exportado fue
en el afio 2012 con un valor de US$ 97.927.
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En la figura 1 se ilustra el valor de exportacion de jugo de

maracuydé exportado por Brasil, durante el periodo 2012-2016.

Figura 1 Valor de exportacién de jugo de maracuya
exportado de Brasil al mundo, 2012-2016 en miles
de US$
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Brasil es el mayor productor y exportador en Sudamérica y a la
vez a nivel mundial, en el 2014 vemos que representa el valor de
exportacion mas alto, esto se debe a la implementacion de
nuevas plantaciones de maracuya, lo que significa mayor
produccion, a lo que se suma la favorable condicién climatica que

tiene este pais.

Si estimamos la linea de tendencia del valor de exportacion de

Brasil vamos a obtener los siguientes resultados:

y = 4785x + 93719
R2=0,46
Donde:
y= valor de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacion directa entre
el valor de exportacion y el tiempo, con un alto nivel de ajuste de

la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente de
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determinacién (R2=0,46), lo que se interpreta en el sentido que
existe tendencia en el valor de exportacion de Brasil durante el
periodo 2012-2016.

Valor de exportacion de Ecuador

En la tabla 2 se muestra el valor de exportacién de jugo de
maracuya exportado de Ecuador, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$. Indicando la variacién en porcentaje

con relacion al afio anterior.

Tabla 2 Valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Ecuador al mundo, 2012-
2016, en miles de US$

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 -

2013 46.872

2014 91.177 95%
2015 68.358 -25%
2016 56.054 -18%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que no se muestra la cantidad de valor
de exportacién de jugo de maracuya exportado de Ecuador en el
2012, debido a que la cantidad obtenida en dicho afio es poco, ya
que el jugo de maracuya es un producto que recién toma
reconocimiento en dicho afio; experimentd una variacion
significativa en el afio 2014, con un incremento de 95%, sin
embargo, en el afio 2015 y 2016 hubo un decrecimiento de -25%
y -18%.EIl mayor valor exportado fue obtenido en el afio 2014 con
un valor de US$ 91.177, mientras que el menor valor exportado
fue en el afio 2013 con un valor de US$ 46.872.
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En la figura 2 se ilustra el valor de exportacion de jugo de

maracuyéa exportado de Ecuador, durante el periodo 2012-2016.

Figura 2 Valor de exportacién de jugo de maracuya
exportado de Ecuador al mundo, 2012-2016 en
miles de US$
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Ecuador es el segundo mayor productor de maracuya en
Sudameérica, en el 2014 vemos que representa el valor de
exportacion mas alto, esto se debe a que detectaron la gran
demanda que el jugo de maracuya estaba logrando a nivel
mundial, a diferencia del afio 2013 en el que entran al mercado de

jugos de frutas.

Si estimamos la linea de tendencia del valor de exportacion de

Ecuador vamos a obtener los siguientes resultados:

y =472,7X + 64434
R2=0,001
Donde:
y= valor de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacién directa entre
el valor de exportacion y el tiempo, con un bajisimo nivel de ajuste

de la regresién a los datos expresados en el valor del coeficiente
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de determinacion (R2=0,001), lo que se interpreta en el sentido
gue no existe tendencia en el valor de exportacion de Ecuador
durante el periodo 2012-2016.

Valor de exportacion de Peru

En la tabla 3 se muestra el valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Perld, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$. Indicando la variacién en porcentaje

con relacion al afio anterior.

Tabla 3 Valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Pera al mundo, 2012-
2016, en miles de US$

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 27.443

2013 35.719 30,16%
2014 41.685 17%
2015 41.979 1%
2016 52.295 25%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Perd experimentd una variacion
significativa en el afilo 2013 y 2016, con incrementos de 30,16% y
25%, sin embargo, en el afio 2015 hubo un leve decrecimiento de
1%.El mayor valor exportado fue obtenido en el afio 2016 con un
valor de US$ 52.295, mientras que el menor valor exportado fue
en el afio 2012 con un valor de US$ 27.443.
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En la figura 3 se ilustra el valor de exportacion de jugo de

maracuyéa exportado de Perd, durante el periodo 2012-2016.

Figura 3 Valor de exportacién de jugo de maracuya
exportado de Pera al mundo, 2012-2016 en miles de
Uss$
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Perd logra destacar en términos absolutos por los valores
obtenidos en cada periodo, sin embargo, en el 2015 vemos que
no logra un valor tan alto sino constante, esto se debe a algunos
problemas técnicos antes del ingreso a los paises de destino,

pues no se cumplieron ciertos estandares de calidad.

Si estimamos la linea de tendencia del valor de exportacion de

Perd vamos a obtener los siguientes resultados:

y = 5596,4x + 23035
R2=0,9384

Donde:

y= valor de exportacion

x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacién directa entre
el valor de exportacion y el tiempo, con un alto nivel de ajuste de

la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente de

determinacién (R2=0,9384), lo que se interpreta en el sentido que
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existe tendencia en el valor de exportacion de Per( durante el
periodo 2012-2016.

Valor de exportacion de Chile

En la tabla 4 se muestra el valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$. Indicando la variacién en porcentaje

con relacion al afio anterior.

Tabla 4 Valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile al mundo, 2012-
2016, en miles de US$

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 50.201

2013 45.346 -9.67%
2014 42.951 5%
2015 48.577 13%
2016 47.762 -2%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el valor de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile experimentd una variacion
significativa en el afo 2015, con incrementos de 13%, sin
embargo, en el afio 2014 hubo un leve decrecimiento de -5%.El
mayor valor exportado fue obtenido en el afio 2012 con un valor
de US$ 50.201, mientras que el menor valor exportado fue en el
afio 2014 con un valor de US$ 42.951.

18



En la figura 4 se ilustra el valor de exportacion de jugo de
maracuydé exportado de Chile, durante el periodo 2012-2016.

Figura 4 Valor de exportacién de jugo de maracuya
exportado de Chile al mundo, 2012-2016 en miles de
Uss$
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Chile incursion6 muy bien en el afio 2012, pero en los afios 2013
y 2014 experimentd decrecimientos porque no alcanzaron lograr
producir lo suficiente para ser competitivos en el mercado de jugo
de frutas, es por ello que en el afilo 2015 lograron organizarse a
través de asociaciones entre productores de maracuya logrando

un crecimiento significativo.

Si estimamos la linea de tendencia del valor de exportacion de

Chile vamos a obtener los siguientes resultados:

y =-164,7x + 47462
Rz =0,0084
Donde:
y= valor de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacion inversa entre
el valor de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de
la regresién a los datos expresados en el valor del coeficiente de

determinacién (R2=0,0084), lo que se interpreta en el sentido que
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no existe tendencia en el valor de exportacion de Chile durante el
periodo 2012-2016.

3.2. Resultados sobre Volumen de Exportacién

3.21. Volumen de exportacién de Brasil

En la tabla 5 se muestra el volumen de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Brasil, durante el periodo 2012-2016,
expresado en toneladas. Indicando la variacion en porcentaje con

relacion al afio anterior.

Tabla 5 Volumen de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Brasil al mundo, 2012-
2016, en Toneladas

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 47.793

2013 51.215 7.16%
2014 58.114 13%
2015 60.085 3%
2016 74.129 23%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el volumen de exportacion de jugo
de maracuya exportado de Brasil experimenté una variacion
significativa en el afio 2014 y 2016, con incrementos de 13% y
23%, sin embargo, en el afio 2015 hubo un leve decrecimiento de
3%.EI mayor volumen exportado fue obtenido en el afio 2016 con
un volumen de 74.129 toneladas, mientras que el menor volumen
exportado fue en el afo 2012 con un volumen de 47.793

toneladas.
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En la figura 5 se ilustra el volumen de exportacion de jugo de

maracuyéa exportado de Brasil, durante el periodo 2012-2016.

Figura 5 Volumen de exportaciéon de jugo de
maracuya exportado de Brasil al mundo, 2012-2016
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Brasil logro destacar en términos absolutos por los volumenes
obtenidos en cada periodo, solo en el afio 2015 tuvo un

crecimiento constante con un leve crecimiento.

Si estimamos la linea de tendencia del volumen de exportacion de

Brasil vamos a obtener los siguientes resultados:

y = 6154,2x + 39805
R2=0,914
Donde:
y= volumen de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacién directa entre
el volumen de exportacion y el tiempo, con un alto nivel de ajuste
de la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente
de determinacion (R2=0,914), lo que se interpreta en el sentido
gue existe tendencia en el volumen de exportacion de Brasil
durante el periodo 2012-2016.
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3.22. Volumen de exportacién de Ecuador

En la tabla 6 se muestra el volumen de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Ecuador, durante el periodo 2012-2016,
expresado en toneladas. Indicando la variacion en porcentaje con

relacion al afio anterior.

Tabla 6 Volumen de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Ecuador al mundo,
2012-2016, en Toneladas

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 -

2013 10.713

2014 21.208 98%
2015 21.413 1%
2016 12.920 -40%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el volumen de exportacion de jugo
de maracuya exportado de Ecuador experimenté una variacion
significativa en el afo 2014, con incrementos de 98%, sin
embargo, en el afio 2016 hubo un decrecimiento de -40%.El
mayor volumen exportado fue obtenido en el afio 2015 con un
volumen de 21.413 toneladas, mientras que el menor volumen
exportado fue en el afio 2013 con un volumen de 10.713

toneladas.
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En la figura 6 se ilustra el volumen de exportacién de jugo de

maracuyéa exportado de Ecuador, durante el periodo 2012-2016.

Figura 6 Volumen de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Ecuador al mundo, 2012-

2016 en Tm
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Ecuador en el afio 2016 tuvo un decrecimiento significativo en el
volumen de exportacion debido al ataque de plagas en algunos de
sus cultivos, exactamente en la provincia de Guayas, el cual es
una de las principales zonas de produccion de maracuya en

Ecuador.

Si estimamos la linea de tendencia del volumen de exportacion de

Ecuador vamos a obtener los siguientes resultados:

y = 682,6x + 14857
Rz =0,0252
Donde:
y= volumen de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacién directa entre
el volumen de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste
de la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente

de determinacion (R2=0,0252), lo que se interpreta en el sentido
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gue no existe tendencia en el volumen de exportacion de
Ecuador durante el periodo 2012-2016.

Volumen de exportacién de Perl

En la tabla 7 se muestra el volumen de exportacién de jugo de
maracuya exportado de Perl, durante el periodo 2012-2016,
expresado en toneladas. Indicando la variacion en porcentaje con
relacion al afo
anterior.

Tabla 7 Volumen de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Pera al mundo, 2012-
2016, en Toneladas

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 9.841

2013 10.439 6.08%
2014 11.277 8%
2015 13.427 19%
2016 14.436 8%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el volumen de exportacion de jugo
de maracuya exportado de Peru experimentdé una variacion
significativa en el afio 2015, con incrementos de 19%, sin
embargo, en el afio 2016 hubo un leve decrecimiento de 8%.El
mayor volumen exportado fue obtenido en el afio 2014 con un
volumen de 14.436 toneladas, mientras que el menor volumen

exportado fue en el afio 2012 con un volumen de 9.841 toneladas.
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En la figura 7 se ilustra el volumen de exportacion de jugo de

maracuyéa exportado de Peru, durante el periodo 2012-2016.

Figura 7 Volumen de exportaciéon de jugo de
maracuyé exportado de Peru al mundo, 2012-2016
enTm
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Peru ha mantenido un crecimiento constante con respecto a los
voliumenes exportados y esto se debe a la contribucién de Sierra
exportadora en lanzar programas que pretendan aumentar la
produccion, innovacion y de esta manera exportacion de frutas

exoticas del Pera y sus derivados.

Si estimamos la linea de tendencia del volumen de exportacion de

Perd vamos a obtener los siguientes resultados:

y =1217,8x + 8230,6
R2=0,9553

Donde:

y= volumen de exportacion

x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinacion
Dichos resultados muestran que existe una relacién directa entre
el volumen de exportacion y el tiempo, con un alto nivel de ajuste

de la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente

de determinacion (R2=0,9553), lo que se interpreta en el sentido
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qgue existe tendencia en el volumen de exportacion de Peru
durante el periodo 2012-2016.

Volumen de exportacién de Chile

En la tabla 8 se muestra el volumen de exportacién de jugo de
maracuya exportado de Chile, durante el periodo 2012-2016,
expresado en toneladas. Indicando la variacion en porcentaje con

relacion al afio anterior.

Tabla 8 Volumen de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile al mundo, 2012-
2016, en Toneladas

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 11.880

2013 12.077 1.66%
2014 9.303 -23%
2015 10.496 13%
2016 12.756 22%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el volumen de exportacion de jugo
de maracuyad exportado de Chile experimentdé una variacion
significativa en el afio 2016, con incrementos de 22%, sin
embargo, en el afio 2014 hubo un decrecimiento de -23%.El
mayor volumen exportado fue obtenido en el afio 2016 con un
volumen de 12.756 toneladas, mientras que el menor volumen

exportado fue en el afio 2014 con un volumen de 9.303 toneladas.
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En la figura 8 se ilustra el volumen de exportacion de jugo de
maracuydé exportado de Chile, durante el periodo 2012-2016.

Figura 8 Volumen de exportaciéon de jugo de
maracuya exportado de Chile al mundo, 2012-2016
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Chile para el 2014 tuvo un decrecimiento en el volumen
exportado, debido al impacto de plagas en los sembrios de
algunos productores chilenos, pero la situacion mejor6 en el
siguiente afo, luego del apoyo brindado por instituciones chilenas
encargas de produccidn que capacitaron a los productores

trayendo una cultura exportadora mas responsable.

Si estimamos la linea de tendencia del volumen de exportacion de

Chile vamos a obtener los siguientes resultados:

y=17,1x + 11251
Rz = 0,0004
Donde:
y= volumen de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacién directa entre
el volumen de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste
de la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente

de determinacion (R2=0,0004), lo que se interpreta en el sentido
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gue no existe tendencia en el volumen de exportacion de Chile
durante el periodo 2012-2016.

3.3. Resultados sobre Precio de Exportacion
3.3.1. Precio de exportacion de Brasil
En la tabla 9 se muestra el precio de exportacién de jugo de
maracuya exportado de Brasil, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$/Toneladas. Indicando la variacion en

porcentaje con relacién al afio anterior.

Tabla 9 Precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Brasil al mundo, 2012-
2016, en miles de US$/Tm

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 2.049

2013 1.937 -5.47%
2014 2.070 7%
2015 1.714 17%
2016 1.618 -6%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Brasil experimenté una variacion
significativa en el afio 2014, con incrementos de 7%, sin embargo,
en el afo 2015 y 2016 hubo un decrecimiento de -17% y -6%.El
mayor precio de exportacion fue obtenido en el afio 2014 con un
precio de US$/toneladas 2.070, mientras que el menor precio de
exportaciéon fue en el afio 2016 con un precio de US$/toneladas
1.618.
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En la figura 9 se ilustra el precio de exportacion de jugo de
maracuyéa exportado de Brasil, durante el periodo 2012-2016.

Figura 9 Precio de exportacion de jugo de maracuya
exportado de Brasil al mundo, 2012-2016 en miles

de US$/Tm
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El exceso de la oferta ha ocasionado que los precios caigan y el
precio de exportacion de Brasil obtenido en el afio 2015 lo
demuestra, a mayor oferta los precios disminuyen y esto afecta a
algunos productores que dejan de producir otros productos para

incursionar con la maracuya.

Si estimamos la linea de tendencia del precio de exportacion de

Brasil vamos a obtener los siguientes resultados:

y =-108,5x + 2203,1
R2=0,7175
Donde:
y= precio de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacién inversa entre
el precio de exportaciéon y el tiempo, con un alto nivel de ajuste de
la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente de
determinacién (R2=0,7175), lo que se interpreta en el sentido que
existe tendencia en el precio de exportacién de Brasil durante el
periodo 2012-2016.
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3.32. Precio de exportacion de Ecuador

En la tabla 10 se muestra el precio de exportacién de jugo de
maracuya exportado de Ecuador, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$/Toneladas. Indicando la variacion en

porcentaje con relacién al afio anterior.

Tabla 10 Precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Ecuador al mundo,
2012-2016, en miles de US$/Tm

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 -

2013 4.375

2014 4.299 2%
2015 3.192 -26%
2016 4.339 36%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Ecuador experimentd una variacion
significativa en el afio 2016, con incrementos de 36%, sin
embargo, en el afio 2015 hubo un decrecimiento de -26%. El
mayor precio de exportacion fue obtenido en el afio 2016 con un
precio de US$/toneladas 4.339, mientras que el menor precio de
exportacion fue en el afio 2015 con un precio de US$/toneladas
3.192.
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En la figura 10 se ilustra el precio de exportacién de jugo de
maracuyéa exportado de Ecuador, durante el periodo 2012-2016.

Figura 10 Precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Ecuador al mundo, 2012-
2016 en miles de US$/Tm
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Ecuador manifiesta un decrecimiento en su precio de exportacion
en el afo 2015, debido a que una cierta cantidad de productores
ecuatorianos ofrecieron sus productos a precios por debajo del
mercado, provocando que los precios en general en Ecuador

decaigan perjudicando su crecimiento.

Si estimamos la linea de tendencia del precio de exportacion de

Ecuador vamos a obtener los siguientes resultados:

y =-121,5x + 4355
R2=0,0748
Donde:
y= precio de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinacion

Dichos resultados muestran que existe una relacion inversa entre
el precio de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de
la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente de
determinacién (R2=0,0748), lo que se interpreta en el sentido que
no existe tendencia en el precio de exportacion de Ecuador
durante el periodo 2012-2016.
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3.33. Precio de exportacion de Peru
En la tabla 11 se muestra el precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Perud, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$/Toneladas. Indicando la variacion en

porcentaje con relacién al afio anterior.

Tabla 11 Precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Pera al mundo, 2012-
2016, en miles de US$/Tm

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 2.789

2013 3.422 22.70%
2014 3.696 8%
2015 3.126 15%
2016 3.623 16%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Perd experimentd una variacion
significativa en el afilo 2013 y 2016, con incrementos de 22,70% y
16%, sin embargo, en el afio 2015 hubo un leve decrecimiento de
-15%. El mayor precio de exportacion fue obtenido en el afio 2014
con un precio de US$/toneladas 3.696, mientras que el menor
precio de exportacion fue en el afio 2012 con un precio de
US$/toneladas 2.789.
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En la figura 11 se ilustra el precio de exportacién de jugo de

maracuyéa exportado de Peru, durante el periodo 2012-2016.

Figura 11 Precio de exportacion de jugo de
maracuyé exportado de Peru al mundo, 2012-2016
en miles de US$/Tm
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Perd ha mantenido un crecimiento constante en el precio de
exportacion, sin embargo, al igual que Brasil experimenta una
baja en el crecimiento de los precios de exportacion en el afio

2015 y es debido a la misma razon, el exceso de oferta.

Si estimamos la linea de tendencia del precio de exportacion de

Perd vamos a obtener los siguientes resultados:

y =137,2x + 2919,6
R2 = 0,3346
Donde:
y= precio de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinaciéon

Dichos resultados muestran que existe una relacién directa entre
el precio de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de
la regresidon a los datos expresados en el valor del coeficiente de
determinacién (R2=0,3346), lo que se interpreta en el sentido que
no existe tendencia en el precio de exportacién de Peru durante el
periodo 2012-2016.

33



3.34. Precio de exportacion de Chile
En la tabla 12 se muestra el precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile, durante el periodo 2012-2016,
expresado en miles de US$/Toneladas. Indicando la variacion en

porcentaje con relacién al afio anterior.

Tabla 12 Precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile al mundo, 2012-
2016, en miles de US$/Tm

Afos Valor de exportacion Variacion
2012 4.226

2013 3.746 -11,36%
2014 4.617 239
2015 4.628 0%
2016 3.751 -19%

Fuente: TradeMap

En dicha tabla se observa que el precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile experimenté una variacion
significativa en el afo 2014, con incrementos de 23%, sin
embargo, en el afio 2016 hubo un decrecimiento de -19%. El
mayor precio de exportacion fue obtenido en el afio 2015 con un
precio de US$/toneladas 4.628, mientras que el menor precio de
exportacion fue en el afo 2013 con un precio de US$/toneladas
3.746.
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En la figura 12 se ilustra el precio de exportacion de jugo de

maracuyé exportado de Chile, durante el periodo 2012-2016.

Figura 12 Precio de exportacion de jugo de
maracuya exportado de Chile al mundo, 2012-2016
en miles de US$/Tm
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Chile en el 2013 tuvo un desempefio menor al obtenido en el afio
2012, debido a la sobreoferta que se genero al ver que los cultivos
de maracuya eran rentables, sobretodo en su principal derivado,
gue es el jugo de maracuya, lo cual no es ajeno a los paises ya

anteriormente mencionados.

Si estimamos la linea de tendencia del precio de exportacion de

Chile vamos a obtener los siguientes resultados:

y =-6,8x + 4214
R2 = 0,0006
Donde:
y= precio de exportacion
x= el tiempo

R2= el coeficiente de determinacion

Dichos resultados muestran que existe una relacion inversa entre
el precio de exportacion y el tiempo, con un bajo nivel de ajuste de
la regresion a los datos expresados en el valor del coeficiente de
determinacién (R2=0,0006), lo que se interpreta en el sentido que
no existe tendencia en el precio de exportacién de Chile durante
el periodo 2012-2016.
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1. DISCUSION

Los resultados coinciden con Guevara (2017, p.74) la exportacion de jugo de
maracuyda si ha logrado un crecimiento significativo en sus principales paises
de destino, como Estados Unidos, por lo que esta en lo cierto y esto se ve
reflejado en los datos presentados de los principales paises importadores.

Los resultados coinciden con Amaya (2016, p.22) si existe una evolucion
gradual en la comercializacion de jugo de maracuyd, trayendo beneficios a
nivel nacional, y por supuesto que se presentan problemas en el sembrio con el
tiempo ya que no se esta libre de plagas y que podrian causar pérdidas para
los pequefios productores de maracuya.

Los resultados coinciden con Rosas (2012, p.82) pues en los afios 2012 y 2016
por ejemplo, Peru logré sobrepasar el volumen de exportacion que obtuvo
Ecuador en dichos afios y esto se debe en gran parte por la firma del tratado de
libre comercio con la Unidn Europea, pues se encuentra dentro Paises Bajos,
gue vendria ser el principal importador de jugo de maracuya.

Los resultados coinciden con Lopez (2009) puesto a que Brasil es uno de los
principales exportadores de jugo de maracuya en Sudameérica y esto se debe al
nivel tecnoldgico con el que cuentan para la elaboracion del mismo y que se
reflejan en el valor y volumen que exportan al mundo.

Los resultados coinciden con Coque (2013, p.59) ya que ha quedado
demostrado que el jugo de maracuya es muy demandado en el mercado
internacional, tanto Brasil, Ecuador, Peru y Chile han alcanzado cifras positivas
y en constante crecimiento.

Los resultados coinciden con Calderon y Reyes (2015, p.215), puesto a que el
jugo de maracuya ciertamente es mas aceptado por paises europeos y los
jugos de frutas exdéticas son el principal producto demandado.

Los resultados coinciden con Guerrero, et al., (2012), ya que el precio de un
producto tiende a la baja por la existencia de un gran nimero de intermediarios
gue se involucran durante el proceso y que perjudican a los agricultores, como
también la sobreoferta, situacion que se vio reflejada en los resultados y que

contribuyo a la baja de precios en Sudamérica de jugo de maracuya.
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V. CONCLUSIONES

De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado que
la exportacién Sudamericana de jugo de maracuya durante el periodo 2012-
2016 ha sido positivo.

De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado que
el valor de exportacion en Sudamérica de jugo de maracuya durante el periodo
2012-2016 ha sido positivo.

De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado que
el volumen de exportacion en Sudamérica de jugo de maracuya durante el
periodo 2012-2016 ha sido positivo.

De acuerdo con los resultados de la investigacion, ha quedado demostrado que
el precio de exportacion en Sudamérica de jugo de maracuya durante el
periodo 2012-2016 ha sido positivo.

De acuerdo a los resultados de la investigacion, Ecuador y Chile no tienen un
crecimiento creciente a comparacion de Brasil y Perd, demostrado segun el
Anexo 3,4y 5.
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V. RECOMENDACIONES
Se debe fomentar la exportacion de productos con valor agregado, pues
crea mayores oportunidades de crecimiento a nivel pais.
Los Estados de los paises involucrados en esta investigacion deben de
incentivar a los productores a realizar el cultivo de jugo de maracuya y en
general, de forma responsable, cumpliendo con los estandares de calidad
gue cada pais requiere para el ingreso de productos; lo cual lograra
mantener un crecimiento constante y sin trabas.
Se debe fomentar la produccién de la maracuya, principalmente brindarle un
valor agregado ya que el jugo de maracuya es el derivado mas demandado
en el mundo, para que de esta manera se genere mayor inversion, puestos
de trabajo y llegar a mas mercados internacionales.
Se deben elaborar proyectos que asocien a los agricultores para alcanzar
un mayor crecimiento, como también crear planes que ayuden a los
pequefios agricultores en cada pais a emprender sus ideas de negocio con

miras internacionales.
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Anexo 1 Matriz de consistencia

Exportacion de jugo de maracuya en Sudamérica durante el periodo 2012 - 2016

. . o - L N . Definicion Definicion . .
Objetodeestudio| Problemas de Investigacion | Objetivos de Investigacion Hipotesis Variables _ Indicadores Método
conceptual operacional
Problema General Objetivo General Hipotesis General Valordeexportacion
¢ Como hasido la evolucion | Determinar la evolucién La exportacion de Brasil
de la exportacién en de la exportacion en | Sudamericana de jugo
Sudamericanadeljugode | Sudamérica de jugo de | de maracuya durante Volumen de
maracuyadurante el maracuya durante el | el periodo 2012-2016 exportacion de Brasil
periodo2012-2016? periodo 2012-2016 ha sido positivo
Problemas Especificos Objetivos Especificos | Hipdtesis Especificas Para medir Precio de Enlapresente
) , ., , ., ., Daniels, . exportacion de Brasil| investigacion se
¢Cémohasidolaevolucion | Determinar la evolucion | Elvalorde exportacion esta variable — o
- P o : Radebaughy I Valor de exportacion|  utilizo el
del valorde exportacion en |del valor de la exportacion| en Sudamérica de jugo Sullivan se utilizaron de Ectador método de
Sudamericanadejugode |enSudaméricadejugode| de maracuyadurante los siquientes -

X , , (2010,p.491) | . . Volumen de recoleccionde
maracuyé durante el maracuyé durante el | el periodo 2012-2016 definen la indicadores: exportacion de datos
periodo2012-20167? periodo 2012-2016 hasido positivo ., Valor de P - L

. exportacion -, Precio de organizacion,
Paises S i exportacion, . -

. ‘S como:Laventa exportacion de analisis e
sudamericanos , , . , y & . volumen de . -
exportadoresde ¢ C6mo ha sido la evolucién | Determinar la evolucién El volumen de = deloshbieneso exportacion y Valor de exportacion| interpretacion

jugo de maracuya del volumen de del volumen de la exportacion en < servicios precio de de Perl de datosdelas
exportacion en exportacion en Sudamérica de jugode u producidos por exportacién Volumen de exportaciones
Sudamericana de jugo de | Sudamérica de jugo de | maracuyaduranteel una empresa . ., .| en Sudamérica
) . ) . de jugo de | exportaciondePert .
maracuyé durante el maracuya durante el | periodo2012-2016ha localizada en un maracuya de de jugo de
periodo 2012 - 2016? periodo 2012-2016 sido positivo paisacliente ! . maracuya
. los paises Precio de T
queresidenen Sudamericano Sndeperd principalmente
otro pais. S exportaciondePert obtenidos de
o : .| Determinar la evolucién El precio de ' | Trademap.
¢Comohasidolaevolucién . - Valorde exportacion
) . del precio de la exportacion en .
delpreciode exportacién L, L . de Chile
. . exportacion en Sudamérica de jugode
en Sudamericana de jugo de y . .

X Sudamérica de jugo de | maracuydduranteel Volumen de
maracuyé durante el ; . . .

. maracuya durante el | periodo2012-2016ha exportacion de Chile
periodo 2012-2016? . . " -
periodo 2012-2016 sido positivo Precio de

exportacion de Chile
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Anexo 2. Juicio de Expertos

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA PROFESIONAL DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

CERTIFICADO DE VALIDEZ DE CONTENDO DEL INSTRUMENTO QUE MIDE LA EXPORTACION

N° DIMENSIONES / items Pertinencia®! | Relevancia? Claridad? Sugerencias
Exportaciéon Si No Si No Si No

1 |Valor de exportacion de Brasil o P P

2 |Volumen de exportacion de Brasil v v <

3 |Precio de exportacion de Brasil o v 74

4 |[Valor de exportacion de Ecuador v 74 P

5 |Volumen de exportacion de Ecuador Pl [ v

6 |Precio de exportacion de Ecuador P (/ P

7 |Valor de exportacion de Pert 4 / e

8 |Volumen de exportacion de Perua P [’ d

9 |Precio de exportacion de Pera i v v

10 |Valor de exportacion de Chile e v v

11 |Volumen de exportacion de Chile Y P v

12 |Precio de exportacion de Chile ‘ P v

= = St e g .
Observaciones (precisar si hay suficiencia): =i 0-;’;{ Sy iciencee

Op Aplicable [ X] Aplicable después de corregir [ ] No aplicable [ ] 5
-
& ” - > // 1 = L 2 LI
Apellidos y nombres del juez validador. Dr./ Mgtr./Lic.: f"’?lﬁ/&/ﬂ/‘(zz%v/jjﬁyf.‘ﬂo A AT DNI:...é.‘i.r..{.Z.\.%:':’w
bl —

1Pertinencia: Bl tem corresponde al concepto tedrico formulado.
2Rele vancia: El tem es apropiado para representar al componente o dimensién especifica del constructo

3Claridad: Se entiende sin dificultad alguna el enunciado del tem, es conciso, exacto y directo

Nota: Suficiencia, se dice suficiencia cuando los iterms planteados son suficientes para medir la dimensién
de Noviembre de 2017
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Anexo 3. Valor de exportacion de los principales paises sudamericanos exportadores

de jugo de maracuya, 2012-2016

Paises Valor de Exportacion
exportadores | 2012 2013 2014 2015 2016 Total
Brasil 97.927 | 99.206 120.284 102.994 119.958 540.369
Ecuador 46.872 91.177 68.358 56.054 262.461
Peru 27.443 35.719 41.685 41.979 52.295 199.121
Chile 50.201 45.346 42.951 48.577 47.762 234.837

Anexo 4. Volumen de exportacion de los principales paises sudamericanos

exportadores de jugo de maracuya, 2012-2016

Paises Volumen de Exportacién
exportadores 2012 2013 2014 2015 2016 Total
Brasil 47.793 51.215 58.114 60.085 74.129 291.336
Ecuador 10.713 21.208 21.413 12.920 66.254
Pera 9.841 10.439 11.277 13.427 14.436 59.420
Chile 11.880 12.077 9.303 10.496 12.756 56.512

Anexo 5. Precio promedio de exportacion de los principales paises sudamericanos

exportadores de jugo de maracuya, 2012-2016

Paises Precio de Exportacion
exportadores 2012 2013 2014 2015 2016 Total
Brasil 2,05 1,94 2,07 1,71 1,62 1,88
Ecuador 4,38 4,30 3,19 4,34 4,05
Peru 2,79 3,42 3,70 3,13 3,62 3,33
Chile 4,23 3,75 4,62 4,63 3,74 4,19
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Anexo 6. Lista de los principales paises exportadores de jugo de maracuya 2012-2016, valor de exportacion, en miles US$

Valor de Exportacion

Paises
exportadores 2012 2013 2014 2015 2016

Mundo 2.030.083 2.331.548 2.551.022 2.868.336 2.366.734
Tailandia 120.016 172.038 280.398 327.318 398.512
Polonia 176.126 205.414 197.601 179.141 187.199
Paises Bajos 200.739 218.281 218.801 172.694 176.557
Alemania 138.213 156.021 161.877 143.251 157.733
Estados Unidos de

América 142.036 148.168 137.683 133.829 132.903
Brasil 97.927 99.206 120.284 102.994 119.958
Austria 112.379 127.828 123.333 105.465 96.747
China 124.987 106.312 110.986 103.821 91.931
Italia 96.593 102.671 100.855 78.324 85.391
Turquia 107.994 78.668 80.189 74.230 79.588
Ecuador 46.872 91.177 68.358 56.054
Pera 27.443 35.719 41.685 41.979 52.295
Espafa 87.860 107.000 57.464 46.600 49.789
Chile 50.201 45.346 42.951 48.577 47.762
Arabia Saudita 37.619 58.284 74.201 51.965 46.764
Otros paises 509.935 623.379 704,473 1.189.400 597.551
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Volumen de Exportacién

Paises exportadores 2012 2013 2014 2015 2016
Mundo 1.446.312 1.666.851 1.864.752 2.113.348 1.680.025
Tailandia 135.755 184.084 278.880 325.973 370.552
Polonia 33.796 45.194 57.242 57.994 62.790
Paises Bajos 57.875 62.025 55.537 62.647 62.402
Alemania 34.953 37.103 39.683 40.962 43.722
Estados Unidos de
América 72.197 68.726 70.151 57.965 60.233
Brasil 47.793 51.215 58.114 60.085 74.129
Austria 18.731 22.365 23.483 30.022 21.920
China 74.800 65.471 68.778 69.290 64.639
Italia 34.879 33.824 34.128 32.873 35.936
Turquia 34.863 31.473 32.987 36.397 37.991
Ecuador 10.713 21.208 21.413 12.920
Pera 9.841 10.439 11.277 13.427 14.436
Espafa 78.251 93.964 36.693 36.682 35.373
Chile 11.880 12.077 9.303 10.496 12.756
Arabia Saudita 65.839 114.210 133.206 94.483 76.391
Otros paises 734.859 823.968 934.082 1.162.639 693.835

Anexo 7. Lista de los principales paises exportadores de jugo de maracuya 2012-2016, volumen de Exportacion, en toneladas
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Anexo 8. Lista de los principales paises exportadores de jugo de maracuya 2012-2016, precio de exportacion, en miles de
US$/ Tm
Precio de exportacion

Paises exportadores 2012 2013 2014 2015 2016
Tailandia 884 935 1.005 1.004 1.075
Polonia 5.211 4.545 3.452 3.089 2.822
Paises Bajos 3.468 3.519 3.940 2.757 2.829
Alemania 3.954 4.205 4.079 3.497 3.608
Estados Unidos de
América 1.967 2.156 1.963 2.309 2.206
Brasil 2.049 1.937 2.070 1.714 1.618
Austria 6.000 5.716 5.252 3.513 4414
China 1.671 1.624 1.614 1.498 1.422
Italia 2.769 3.035 2.955 2.383 2.376
Turquia 3.098 2.500 2.431 2.039 2.095
Ecuador 4.375 4.299 3.192 4.339
Peru 2.789 3.422 3.696 3.126 3.623
Espaia 1.123 1.139 1.566 1.270 1.408
Chile 4.226 3.746 4.617 4.628 3.751
Arabia Saudita 571 510 557 550 612
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Anexo 9. Lista de los principales importadores de jugo de maracuya exportado de

Brasil al mundo, 2012-2016, valor de exportacion, en miles de US$

i Valor deexportacion
Paises
importadores
2012 2013 2014 2015 2016

Estados Unidos

de América 55.367 50.370 65.874 56.407 73.223
Paises Bajos 8.657 8.795 9.424 9.477 12.202
Francia 3.481 4.875 4.660 4,359 5.247
Canada 2.196 2.818 2.818 3.152 4.017
Suiza 2.403 2.501 636 609 3.563
Egipto 66 517 2.425 3.243
Australia 1.214 1.414 1.429 2.121 2.289
Chile 478 406 1.055 1.163 2.147
Reino Unido 6.042 7.227 4,019 1.974 2.056
Japdn 8.073 11.204 16.313 11.739 1.957
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Anexo 10. Lista de los principales importadores de jugo de maracuya exportado de

Ecuador al mundo 2013-2016, valor de exportacion, en miles de US$

Paises Valor deexportacion

importadores 2013 2014 2015 2016
Paises Bajos 6.616 14.669 15.490 9.159
Estados Unidos
de América 1.484 3.095 2.515 1.969
Canada 169 293 302 286
Colombia 25 257 1.030 260
ltalia 16 191 258
Australia 852 781 592 240
Bélgica 160 244 146 154
Espafia 2 93 135 112
China 81 94 91 100
Argelia 25 50 75
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Peru al mundo 2012-2016, valor de exportacion, en miles de US$

Valor deexportacion

Paises
importadores | 551, 2013 2014 2015 2016
Paises Bajos 16.410 18.726 32.124 34.273 40.047
Estados
Unidos de
América 3.166 5.782 3.773 2.490 5.772
Brasil 4.847 6.021 1.068 1.235 2.355
Chile 306 245 469 484 1.186
Francia 451 574 496 272 708
Espafia 429 244 891 1.010 689
Canada 498 1.337 93 461 392
Bélgica 618 337 378
Italia 12 375 209
Taipéi Chino 39 179

Anexoll. Lista de los principales importadores de jugo de maracuyé exportado de
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Anexo 12. Lista de los principales importadores de jugo de maracuyéa exportado de

Chile al mundo 2012-2016, valor de exportacion, en miles de US$

Paises Valor deexportacion

importadores

2012 2013 2014 2015 2016
Estados
Unidos de
América 5.192 5.026 4517 6.207 7.305
Canada 663 613 515 687 1.007
Reino Unido 744 722 640 672 790
Japo6n 1.770 1.489 1.006 733 583
Alemania 820 911 310 339 547
Paises Bajos 468 513 514 519 520
Australia 455 551 298 204 431
Francia 439 554 335 217 383
México 82 192 190 233 172
China 105 22 54 11 126
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Anexo 13. Diagrama de flujo de produccion de jugo de maracuya
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