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Presentacion

Sefiores miembros del jurado:

Esta investigacion tiene como objetivo determinar como las exportaciones va
creciendo para la empresas confeccionistas en la empresa La Colonial Fabrica de Hilos
S.A. del mercado chino desde el 2010 hasta la actualidad ha ingresado con hilados con
menores costos. La referida investigacion esta organizada por 7 capitulos, el primero
denominado "Introduccion”, explica la realidad problematica, los trabajos previos o
antecedentes, teorias relacionadas al tema, formulacion del problema, justificacion del
estudio, hipotesis de investigacion y complementa con los objetivos. El segundo,
denominado "Método”, describe el tipo, disefio y nivel de investigacién, el cuadro de
Operacionalizaciones de las variables, la poblacion y muestra. Del mismo modo, se
expuso las técnicas e instrumentos de recoleccion de datos, validez y confiabilidad, los
métodos de andlisis de datos y aspectos éticos. El tercero, denominado "Resultados”,
se divide en la descripcion de datos y el contraste de hipdtesis, acompafiados de sus
cuadros y graficos respectivos. El cuarto, denominado "Discusién”, consiste en la
contratacion de resultados de los antecedentes con aquellos obtenidos en el tercer
capitulo. El quinto, denominado "Conclusiones”, explica en sintesis los planteamientos
realizados. El sexto, denominado "Recomendaciones”, establece sugerencias para
futuros trabajos relacionados al tema de investigacion. El séptimo denominado
"Referencias", abarca todas las fuentes utilizadas durante el desarrollo de la tesis.
Atte.,

Tarrillo Allccarima, Maria Marilyn



RESUMEN

La investigacién tuvo como objetivo determinar la relacion la produccién y
exportacion del hilo de algoddn de la empresa la colonial fabrica de hilos S.A 20014 -
2017. EI método utilizado para la investigacion es no experimental debido a que los
datos son ex post facto, es decir, no hubo manipulacion de datos ya que se encuentran
existentes en fuentes confiables, los cuales fueron organizados en dos listas sobre
exportacion y capacidad de produccidn. Para el anélisis se eligieron los productos del
hilado de algoddn, obteniéndose con respecto a ello datos sobre el valor y volumen de
ventas exportables a los confeccionistas. Los datos presentados fueron realizados
mediante el uso de tablas y graficos de lineas, donde indicé la tendencia en el periodo
tomando como referencia los siguientes indicadores venta anual y volumen de

produccién.

Palabras clave: exportacién, capacidad de produccion anual.



ABSTRACT

The objective of the research was to determine the relationship between the production
and export of the cotton yarn of the company, the colonial wire factory SA 20014 - 2017.
The method used for the research is non-experimental because the data are ex post facto,
that is, , there was no manipulation of data since they are existing in reliable sources,
which were organized into two lists on export and production capacity. For the analysis
the products of the cotton yarn were chosen, obtaining in this respect data on the value
and volume of exportable sales to garment manufacturers. The data presented were made
through the use of tables and line graphs, which indicated the trend in the period taking

as reference the following indicators annual sales and production volume.

Keywords: export, annual production capacity.
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| INTRODUCCION

1.1 Realidad Problematica

El algodon peruano esta considerado como uno de los mejores algodones en el mundo
segun el Ministerio de Agricultura, el cual nos habré las puertas para entrar en el mercado
mundial de prendas de vestir en algoddn, alpaca u otras celulosas el cual hace méas
atractivo nuestros productos.

En un contexto de creciente globalizacion economica, del sector exportador textil ya que
es tiene un rol fundamental como motor del crecimiento agricola y fuente principal de
generador de empleo en las industrias. Como parte de este proceso, las negociaciones
comerciales son instrumentos que permiten mejorar el acceso a los mercados de nuestras
principales empresas de confeccionistas para el mejoramiento del empleo.

La industria textil peruana se encuentra en constante crecimiento, principalmente debido
a la calidad de algodon que utilizan en la produccion de las prendas de vestir que exportan
a mercados tales como Estados Unidos, Brasil y Alemania, por citar a los tres principales
mercados de destino. En una publicacion del el diario gestion, la Sociedad de Comercio
Exterior del Perd (COMEX, 2016) afirmo: “[...] el sector exportador de la industria textil
y de confecciones no atraviesa por un buen momento, ya que hacia el 2015, sus
exportaciones cayeron un 26.5% respecto de 2014, siendo Estados Unidos el principal
destino con un 45% del mercado”. Nuestras exportaciones segun el articulo antes citado
estan cayendo a medida que pasan los afios, esto por diferentes motivos, tales como el
elevado costo de mano de obra, que no permite que los productos se exporten con un
precio competitivo como ya lo hacen otros paises que a la fecha se estan convirtiendo en
principales competidores directos de nuestra industria textil, ya que presentan un costo
muy bajo, por el bajo costo de la mano de obra.

EL Tratado de Libre Comercio (TLC) Pert — Canada, se firmé en Lima 29 de Mayo del
2009 y entro en vigencia el 1° de Agosto del mismo afio en el acuerdo comercial se dio
un gran alcance, que incorpora, a la vez de obligaciones sobre libre comercio de bienes
y servicios e inversiones, también capitulos y acuerdos paralelos sobre el Medio
Ambiente y Cooperacion Laboral, que establecen compromisos sustanciales para que
Canaday Peru que garantiza Ampliar el acceso preferencial de las exportaciones peruanas
hacia Canada. Incrementar y diversificar las exportaciones, eliminando distorsiones
causadas por aranceles, cuotas de importacién, subsidios y barreras para-arancelarias,

teniendo en cuenta el nivel de competitividad del Peru para la definicion de plazos de
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desgravacion y Propiciar el desarrollo de economias de escala, un mayor grado de
especializacion econdémica y una mayor eficiencia en la asignacion de los factores
productivos.

Es por ello que la presente investigacion esta enfocada en mostrar las exportaciones del
confeccionista de la empresa La colonial Fabrica de Hilos S.A. para evaluar en productos
terminados como bien se sabe Per( no es el Gnico pais que produce esta fibra, pero en el
transcurso de la transformacion somos la inica empresa que le da un valor agregado que

es el mercerizado en hilo.

1.2 Trabajos previos

Con el propdsito de investigar acerca de estudios ya realizados con temas similares se han
tomado como referencia algunos trabajos tales como:

Morante (2013), en su tesis de Licenciatura “Estudio de mercado para determinar la
oportunidad de comercializacion — Shirts a base de Algodon organico peruano con el
destino al sector textil de Medellin — Colombia”, en la Universidad Catolica Santo Toribio
de Mogrovejo. Tiene como objetivo la expansion de productos de algoddn y alpaca a
puntos geogréaficos cercanos y aprovechar la afinidad cultural con un disefio de tipo
experimental correlacional debido a que busca describir y explicar las exportaciones de
shirts de algodon y alpaca. Utilizamos el método cualitativo, ya que no se realizara

ninguna investigacion porque tenemos los datos del sexto textil de Medellin — Colombia.

Padilla (2012), en su tesis de Licenciatura “Desarrollo de los aspectos metodologicos para
la implementacion de un sistema integrado de gestion en la industria textil y
confecciones”, en la Universidad Catdlica del Pert. Tiene como objetivo el crecimiento
de prendas de vestir dando un valor agregado al hilado de algoddn ya que con los tratados
de libre comercio tenemos oportunidad en las exportaciones. Utilizamos el método
cuantitativo ya que evaluaremos las evoluciones de exportaciones de las principales

empresas que exportan prendas de algodén y alpaca.

Zevallos (2015) en su tesis de Maestria “Los procesos de integracion y los tratados de
libre comercio logrados al 2014 en el Per( y sus efectos econdmicos y financieros”, en la
Universidad San Martin de Porres, Lima 2015 establece como objetivo: Analizar el Per(

en qué medida ha logrado en los efectos financieros y econémicos por haber participado

12



en el Tratado de Libre comercio, permitiendo reducir y en muchos casos eliminar las

barreras arancelarias y no arancelarias al comercio.

Angulo (2014), concluye en su tesis “Analisis del claster textil en el Perd” Lima 201, de
la Universidad Mayor de San Marcos, establece como objetivo: la produccion del hilado
de algodon en Pima y Tanguis en el mercado mundial, el cual utilizaremos el método
cuantitativo porque tenemos los datos especificos del mercado nacional y del exterior ya
que el mercado mundial la fibra de algoddn es apreciadamente por su longitud. Cuando
mas larga y fina mejor seré la produccion de prendas. Se estima que mas del 95% de la

produccion mundial de algodén corresponde a fibras medias y cortas.

Cock (2014) en su tesis de Maestria “Planeamiento Estratégico del Sector Textil
Exportador del Pertt’” Lima 2014, Universidad Catélica de Lima, establece como objetivo:
Identificar las fortalezas y debilidades del sector textil exportador del Perd, determinar
alternativas de solucién y elaborar estrategias viales que permitan revertir la situacion
actual de la industria y proponer las mejoras en el ambito textil luego del tratado libre

comercio. Asimismo, el autor empleo la investigacion descriptiva.

Gaviria (2014) en su tesis de Licenciatura “Plan de Negocio para la creacion de una
empresa de Confeccion de Jean que permite a los compradores disefiar y adquirir el Jean
por medio de una pagina web” de la Pontificia Universidad Javeriana de Colombia,
establece como objetivo: Elaborar un plan de negocio para una nueva marca de Jean que
permite al comprador registrarse, disefiar y comprar la mercaderia a través de la pagina y
poder ganar un mercado nacional. Utilizaremos el método cuantitativo ya que

analizaremos el mercado, clientes y productos finales.

Machaca (2014) en su tesis de Licenciatura “La micro y pequefia empresa textil y
confecciones del Alto, en el contexto de los maquicentros y sus efectos en la balanza
comercial” de la Universidad Mayor de San Andrés de Bolivia, establece como objetivo:
Analizar las oportunidades de la ley del ATPDEA que ofrece el sector textil y
confecciones de Bolivia. Ademas de analizar en el contexto de los maquicentros y su
efecto de la balanza comercial. Utilizaremos el método cuantitativo para analizar las

informaciones que tenemos para la empresa textil.
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1.3 Teorias relacionadas al tema
En esta investigacion se analiza una sola variable, Oportunidades de Exportacion de hilo
de algodon.

1.3.1 Exportacion

Hill (2007), La exportacion se define como las ventas de productos producidos de un pais
a otro de tal manera que se ofrezcan a los empresarios con nuevas tendencias para poder
incrementar las oportunidades y mejorar el incremento en los nuevos mercados del

extranjero.

Minervini (2015) La exportacion demanda un cumplimento exigentes de sus
consumidores, en tanto a su calidad, creatividad, innovacion y profesionalismo, el
proceso de internacionalizacion se mide en la capacidad de produccién de la empresa
exportadora, con el cumplimiento de la demanda que exige el mercado importador (p.
108).

Es el beneficio del intercambio de productos terminados a través del tiempo y el

crecimiento de las actividades comerciales. (p. 511)

Lerma y Marquez (2010), define que es una actividad importante dentro de los negocios
internacionales y consiste en comercializar servicios y productos fuera del pais de origen,
para tener el alcance internacional para asi representar riesgos y oportunidades para

desenvolverse a nivel global. (p. 539)

El producto que se esta investigando en cuanto a la capacidad de consumo en los
confeccionistas en el transcurso de los afios y su partida arancelaria es 5203.00.00.00, el
hilado de algodon producido en la empresa La Colonial Fabrica de Hilos S.A en los tipos

de tanguis y pima
Hueca (2012), La exportacion son estrategias de mercados internacionales, que revisten

la economia del pais para la entrada de divisas y la comercializacién de productos

nacionales en el mercado extranjero. (p. 69)
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Berumen (2016), en su investigacion afirma lo siguiente: que la perspectiva de ambos
autores nos conduce a una teoria conjunta, que es del valor trabajo, la cual establece que
los costos de produccion requieren del trabajo empleado para dicha produccion. En lo
que Ricardo no coincide con Smith es en los tipos de costos, ya que Smith trata de explicar
el comercio con los costos absolutos, mientras que Ricardo tiene un enfogue en los costos

relativos en la produccién. (p. 67)

Peroza (2013), Define los aspectos positivos de los cambios internacionales de los cuales
tenemos facilidades por los tratados, acuerdos, etc. Ya que habrd mejoras econémicas y

reciprocidades internacionales

Daniel P. Sullivan (2015), en su libro de “Negocio Internacionales” confirma que las
exportaciones son intercambios comerciales de bienes y servicios de uno 0 mas paises

fuera del destino de origen.

Martinez (2013) define que el precio de produccién: se logra mediante el intercambio de
mercancias y que ambas cumplan con los estandares del mercado actual, teniendo en

cuenta los cambios y variaciones que existan en un tiempo determinado.

1.3.2 Indicadores
Para medir la exportacion se utilizara los siguientes indicadores precio del algodén,

volumen de exportacion, tipos de hilado y principales empresas de confecciones.

Precio del algodon:

Para poder definir el precio, nos guiamos de los siguientes autores:

Delssin (2017), define que el precio del algodon es determinado por el tiempo y el espacio
de la cosecha para cubrir nuestras expectativas y obtener ganancias no menores a lo que
consideramos rentables.

La formacidn del precio se conoce como fundamentos del mercado de la oferta y demanda
de la fibra de algodon.

La oferta se define de la produccion anual y la demanda de los requerimientos adquiridos

por las empresas confeccionistas. (p. 1)
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Guia del exportador de algoddn (2017), el precio del algodon influye paras las entregas a
las hilanderias ya incluye los gastos de transporte, almacenamiento, seguro, algunas
empresas industriales compran algodén para todo el afio previo estudio de programas de
exportacion.

En todos los casos las partidas de algoddn se refleja los descuentos por la fibra corta o

fibra larga desde las desmotadoras. (p. 20)

Minagri (20014), Indica que el precio es proporcional dependiendo de las ventas en la
chacra como las desmotadoras y los distintos tipos de algodon del norte de Piura o Ica.
De esta manera los agricultores podrén negociar la comercializacion con los productores
de fibra.

Volumen de venta:

Inei (2015), En el afio 2015 los volumenes de las exportaciones de productos no
tradicionales disminuyeron en 5.2% correspondiente al afio 2014, debido a los bajos
exportaciones textiles (-22.8%).

En los productos textiles el que tuvo menor demanda fueron los polos de algodon (-5.3%)
de mecha corta en tanguis 0 mecha larga el pima con alpaca (-54.9%) y prendas de punto
listado de algodon para bebes (-11.7%).

BCR, define como exportaciones valorizadas en toneladas.

Agro — Industria, indica que la proyeccién en el volumen de venta aumentara
mundialmente, junto a un aumento demogréafico anual del 1.1% por el bicentenario textil
que dura 5 afios.

La demanda mundial se precisa en a 91,7 millones de toneladas en el 2016 y se aumentd
en 93,9 millones de toneladas en el 2017 tanto en el consumo de las fibras tanto en tanguis
y pima seguird en aumento por las estrategias textiles programadas en cada feria textil

que se dan durante el afio.
Tipos de algodon:

En el norte del Peru se cosecha 2 tipos de algodon Tanguis y Pima.

La Organizacion de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentacion describe:
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Algodon Tanguis, es la fibra de mecha larga en esta variedad podemos desarrollar los
hilos para polos, camisas drill y pantalones.

Algodon Pima, es la fibra de mecha extra larga en esta variedad podemos desarrollar hilos
para prendas mas finas como camisas, vestidos y prendas en gamuza.

Minagri, Indica que la preparacion de la tierra, la semilla y el microclima hacen que el
algodon pima se convierta en uno de los mas finos y la dnica fibra més larga del mundo
en su proceso adquiere un brillo y suavidad que hace uno de las mejores opciones en
algodon para prendas finas y de calidad.

En comparacion al tanguis también es una fibra larga, pero con el proceso adecuado se

vuelve como opcion para prendas con alta resistencia.

Principales Empresas Exportadoras:

Lo mas importante en la industria de confecciones es el monopolio y la alianzas que
obtengan con las empresas proveedoras directo para su abastecimiento de la materia
prima y pueda aportar en las exportaciones; en los ultimos afios los resultados fueron
negativos por el cual fue afectado todo el &mbito, tanto laboral, econémico y productivo
en las cosechas (2016).

En el periodo marzo 2018 la produccion industrial increment6 en un 4% respecto a los
afios anteriores este avance se encuentra asociado al buen desempefio de las exportaciones

y el mercado interno con las marcas y empresas mas importantes como:

Devanlay S.A.

Textimax S.A.

Topy Top S.A.

Industrias Nettalco S.A.

Corporacion Fabril de Confecciones S.A.
Per( Fashion S.A.C.

Textil del Valle S.A

vV V.V V V VYV V

Existen muchas variedades y tipos de algodon diferentes; sus caracteristicas determinan
su uso extrafino, fino y medio-alto se utilizan por lo general para hilados con anillos y

para producir hilo peinado. El algodon medio se utiliza habitualmente para hilados con
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anillos y para producir hilo de cardall. El algoddn de nimero bajo se utiliza cominmente
para producir hilados open end.

El algodon se compra y se vende segln su tipo. Cuando todo lo demés no cambia, los
hilanderos pagan un precio mas alto por un algodon desmotado que sea mas largo, fino y
resistente, que ademas sea blanco, brillante y haya alcanzado la plena madurez.
Devanlay S.A. lidera el ranking, seguida de Confecciones Textimax S.A. y Topy Top
S.A. se ubica en tercer lugar.

Textiles. Las exportaciones de confecciones en enero del 2014 sumaron US$ 90.4
millones, un 10% que el mismo mes del afio pasado.

La Asociacion de Exportadores (ADEX) informd que el dltimo el ranking de las empresas
exportadoras del subsector confecciones fue liderado por Devanlay S.A., con envios por
US$ 115.5 millones, 41% mas que en el mismo mes del afio pasado, gracias a sus mayores
envios a paises de la region, es el caso de Brasil y Argentina a donde exportaron
principalmente camisas y T-shirts.

La segunda empresa exportadora fue Confecciones Textimax S.A. con despachos por
US$ 6.2 millones. Sus principales productos exportados fueron T-shirt de algodéon y

camisas, a EE.UU., Alemania. Hong Kong, Canada, Brasil y México, entre otros.

El tercer lugar del ranking fue ocupado por Topy Top S.A. al registrar US$ 5.4 millones
de envios a E.UU., Venezuela, Brasil, Paises Bajos, Alemania y Colombia, entre otros.
Industrias Nettalco S.A. ocupé el cuarto lugar y presentd un crecimiento de 113% (US$
5.4 millones). Esta empresa exporté camisas, T-shirts, suéteres, vestidos de punto,
pantalones y otros mas a un total de cinco mercados, entre ellos, EE.UU., Reino Unido,
Japon y Corea del Sur.

En el quinto lugar del ranking, integrado por un total de 575 empresas, se ubicd
Corporacion Fabril de Confecciones S.A. que exportd por US$ 3.4 millones, present6 un
crecimiento de 16% respecto a enero del afio pasado (US$ 2.9 millones). Sus partidas mas
importantes fueron las camisas y blusas de fibras sintéticas, t-shirt de algodon, abrigos y
pantalones, entre otros, a EE.UU. y Canada.

La sexta empresa exportadora de confecciones peruanas fue Peru Fashion S.A.C. por poco
mas de US$ 3 millones. Present6 un incremento de 15%. Sus productos llegaron a paises
como EE.UU., Italia, Hong Kong Colombia, Japon, Corea del Sur y México.

Le sigue en el ranking Textil del Valle S.A, con envios por US$ 2.9 millones. Esta

empresa cuyo diferencial esta en el uso de los mas finos hilados de algodon Pima y
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Tanguis, presentd un crecimiento de 43% Yy representd el 3% del total de los envios en
confecciones. Sus principales partidas fueron Camisas, t-shirt, vestidos. Los destinos
fueron EE.UU., Alemania, Canada Suiza e Italia, entre otros.

Otras empresas exportadoras de ese subsector fueron Industria Textil del Pacifico S.A.,
Hilanderia de Algodon Peruano S.A., Cotton Knit S.A.C., Inka Designs S.A.C, Southern
Textile Network S.A.C., Rhin Textil S.A.C. y Textil Carmelita E.I.R.L., Textil Only Star
S.A.C. y Textiles Camones, entre otras.

1.4 Formulacion del problema
1.4.1 Problema General:
¢Cdémo ha sido la exportacién del hilado de algodédn en la empresa la colonial

fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Perd- Canada 2014-2017?

1.4.2 Problemas Especificos:

1.  ¢Cdémo ha sido el precio de exportacion del hilado de algodén en la
empresa la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Peru-
Canada 2014-2017?

2. ¢CoOmo ha sido el volumen de la exportacion del hilado de algodon en la
empresa la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Peru-
Canada 2014-2017?

3. ¢Cdbmo hasido los tipos de algoddn en la exportacion del hilado de algodén
en la empresa la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio
Perd- Canada 2014-2017?

1.5 Justificacion del estudio
Este estudio fomentara el desarrollo econdémico en el &mbito textil, incentivando a la
competencia y mejorar el posicionamiento en mercados internacionales dandole un
valor agregado y nuevas tendencias de moda.

La presente investigacion presenta una justificacion tedrica, metodoldgica y social.

Justificacion Teorica
Este estudio incentivard a exportar de nuevos productos con algodon y mezclas de
fibras el cual, les aportara informacién y conocimientos nuevas tendencias y

comportamiento de la oferta y la demanda aumente y los margenes de rentabilidad que
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ofrece la empresa la colonial fabrica de hilos SA tengan mayor productividad para sus

empleados.

Justificacion Metodoldgica

Desde el ambito metodoldgico la presente investigacion se justificard, ya que se
ejecutaran y empleardn herramientas para la medicién de las ventas de la Empresa La
Colonial Fabrica de Hilos S.A. para una adecuada y rigurosidad al momento de

emplearla en el trabajo de campo.

Justificacion Social
La investigacion de la exportacion de la empresa La Colonial Fabrica de hilos S.A,
pretendera mejorar el empleo en el ambito textil ya que muchas empresas del rubro

quebraron por el ingreso de fibras importadas.

1.6 Hipotesis
1.6.1 Hipdtesis General
Evolucién de la exportacion del hilado de algodén en la empresa la colonial
fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Perd- Canadéa 2014-2017
1.6.2 Hipdtesis Especifico
1. Evolucion del el precio de exportacion del hilado de algodon en la empresa
la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Perd- Canada
2014-2017
2. Evolucion del volumen de la exportacion del hilado de algodén en la
empresa la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Perd-
Canada 2014-2017
3. Evolucion de los tipos de algoddn en la exportacién del hilado de algodon
en la empresa la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio
Per(- Canada 2014-2017
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1.7 Objetivos
1.7.1 Objetivo General
Determinar la exportacion del hilado de algodon en la empresa la colonial

fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Perd- Canada 2014-2017

1.7.2 Objetivos Especifico
1.  Determinar el precio de exportacion del hilado de algodon enla  empresa
la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Perd- Canada
2014-2017
2.  Determinar el volumen de la exportacion del hilado de algodon en la
empresa la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio Peru-
Canada 2014-2017
3. Determinar los tipos de algodon en la exportacion del hilado de algodén
en la empresa la colonial fabrica de hilos tras la firma del tratado libre comercio
Perd- Canada 2014-2017
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Il METODO

2.1  Disefio de Investigacion

El disefio de esta investigacion es no experimental ya que se estudia la no se manipulan
de su variable, porque ya han sucedido. Para (Hernandez, Fernandez y Baptista, 2014), la
investigacion no experimental “consiste en observar los fendmenos como se expresan,
para se pueda analizar” (pag.152). También, es de corte transversal porque se recopilo la

informacion en un solo momento.

Tipo de Investigacion

El presente trabajo tiene un tipo de investigacion descriptiva, puesto que los analizaremos
la realidad obtenidos de la empresa La Colonial Fabrica de Hilos S.A

De igual manera, la investigacion tiene un enfoque cuantitativo, con disefio de
investigacion no experimental, longitudinal de nivel descriptivo de tendencia. En este

sentido Herndndez, Fernandez y Baptista (2010, pag. 58) sefialan lo siguiente

La investigacion cuantitativa nos ofrece la posibilidad de generalizar los resultados
mas ampliamente, nos otorga control sobre los fendmenos, asi como un punto de
vista de conteo y las magnitudes de estos. Asimismo, nos brinda una gran
posibilidad de réplica y un enfoque sobre puntos especificos de tales fendmenos,

ademas de que facilita la comparacién entre estudios similares.
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2.2 Variables, Operacionalizacion
Tabla 1

Variable Definicion Conceptual Indicadores

Minervini (2015) La
exportacion demanda un Precio del Algoddn
cumplimento exigentes de sus

consumidores, en tanto a su Volumen de venta

calidad, creatividad, innovacion
) y profesionalismo, el proceso
Exportaciones ) o i Tipos de hilado
de internacionalizacion se mide
en la capacidad de produccion
de la empresa exportadora, con _—
Empresas confeccionista
el cumplimiento de la demanda
que exige el mercado

importador (p. 108).

2.3 Poblacion y Muestra:

Poblacion

En el presente trabajo de investigacion se trabaja con la empresa La Colonial Fébrica de
Hilos S.A., el cual sera la poblacion.

Tamayo (1997), indica que “La poblacion se definen con lo general del fendmeno
estudiado el cual las unidades poseen una caracteristica comdn que estudia y da origen a
los datos™. (pag.114)

Muestra:

Para analizar el problema tomaremos una muestra lo cual vendria a ser la empresa La

Colonial Fébrica de Hilos S.A. con la modalidad de exportacion.

23



2.4  Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos, validez y confiabilidad
Realizaremos una técnica de revision de base de datos, analisis de documentos, dicha
recoleccion de datos se obtuvo de la empresa La Colonial Fabrica de Hilos S.A., ya que
ellos son objeto de estudio.

Dicha informacion se efectuard de manera directa a través de datos de la empresa.

Instrumento:

Se utilizaron datos reales de la empresa, como también fuentes como Sunat, Adex, Comité
Textil u otros. Por lo cual, podemos estudiar los factores determinantes para compra y
venta de hilado de la empresa La Colonial Fabrica de Hilos S.A. Luego de haber obtenido

la informacion, guardaremos en una base de datos en el Excel.

Validez:

Todo instrumento utilizado para la recoleccion de datos debe contar con dos
caracteristicas fundamentales que son la valides y la confiabilidad.

Pino (2007), son los resultados del instrumento que determina lo que realmente estamos
midiendo (p.415).

Confiabilidad:

En el trabajo de investigacion se aplico la recopilacion de base de datos de la empresa La
Colonial Fébrica de Hilos S.A.

Pino (2007), indica que es la solidez, consistencia de resultados o de las calificaciones
obtenidas en el instrumento. (p.415)

2.5 Métodos de anélisis de datos

Después de recolectar los datos, se ha utilizado el método estadistico que, consiste en
organizar los datos obtenidos a través de cuadros y graficos para poder describirlos con
los datos confiables y precisos. A través de este método se quiere dar a entender las
exportaciones de hilado a través de los confeccionistas.

2.6 Aspectos éticos

El presente proyecto de tesis muestra datos confiables y veraces que han sido utilizados
para el desarrollo de la investigacion, asi mismo se respetaron los derechos de todos los
autores que se han mencionado, ademas de ello se ha tomado en importancia la honradez

para la recoleccion de datos que se muestran en la investigacion.
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111 RESULTADOS

Resultado de ventas anuales del hilado de algodon

El anélisis del resultado de la Exportacion de hilos de la Empresa La Colonial
Fébrica de Hilos S.A. tras el TLC Peru - Canada 2014-2017.

En la tabla 1 se muestra las ventas anuales, durante el periodo 2013 - 2017,
expresado en miles de USS$.

Tabla 1.Valor de ventas anuales de la Empresa la
Colonial Fabrica de Hilos

Afios Valor de venta anules (%)
2014 3176548
2015 3043654
2016 2909854
2017 3109657

Fuente: La Colonial Fabrica de Hilos S.A

Interpretacion:

En la tabla en el afio 2014 al 2017 presenta una tendencia variada ya que todos los
afos las ventas varian. En el 2017 presenta un incremento con tendencia positiva

para el afio 2018, ya que hay mayores productos para la venta

Figura 1. Valor de ventas anuales a los
principales clientes confeccionistas de la

empresa y = -33447x + 7E+07
R?=0.1439

3200000
S~
wm
@ 3100000
©
& 3000000
5
= 2900000
>

2800000

2013 2014 2015 2016 2017

Anos
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Resultado de precio promedio en Tn

En la tabla 2 apreciamos los precios promedios de los afios 2014-2017 el cual varia

ya que la produccion siempre no es la misma

Tabla 2.Precio Promedio (Tn)

2014 132.36
2015 144.94
2016 138.56
2017 124.39

Fuente: La Colonial Fabrica de Hilos S.A

Interpretacion

En esta figura podemos observar que el rendimiento a pesar de ser alto, ha venido
cayendo de forma constante en los Gltimos afios, ya que solo en dos afios consecutivos
2015 y 2016 hubo incrementos.

Sin embargo, se afirma que, a pesar de la baja constante, los rendimientos se han
recuperado ya que se han introducido nueva forma de promocionar las empresas

textiles.

Precio

150.00
145.00
140.00

135.00

Toneladas $

130.00
y =-3.0281x + 6238.2
125.00 R?=0.1984

120.00
Afos

26



Resultados del volumen de produccion

En la tabla 3 se muestra el rendimiento de produccién, durante el periodo 2014 - 2017,
expresado en toneladas por venta anuales el cual vemos la diferencia asi haya mayores

ventas.

Tabla 3.Volumen de ventas de algodon

Afnos Volumen de venta anules (Tn)
2014 24000
2015 21000
2016 21000
2017 25000

Fuente: La Colonial Fabrica de Hilos S.A

Interpretacion

En esta figura se observan un incremento en la produccién en el afio 2017 ya que afios
anteriores el problema textil se mantenia de forma constante segiin Adex y Comitex el

afio 2018 abra por el bicentenario textil.

Volumen de ventas de algoddn

25500
25000
24500
24000
23500
23000
22500
22000
21500
21000 Y 2300x - 581900

20500 RZ>=0.0353
2012 2013 2014 2015 2016 2017
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Resultados de produccion en tanguis y pima

En la tabla 4 se demostrara las producciones por tipo de hilado en tanguis, durante el

periodo 2014 - 2017, expresado en toneladas siempre hay una variacion a los afios

anteriores.
Tabla 4. Produccion en Tanguis y Pima
Produccion
N . , . de
Afios Produccion de Algoddon Tanguis (Tn) Algodon
Pima (Tn)
2014 18000 6000
2015 17000 4000
2016 16000 5000
2017 13000 8000

Fuente: La Colonial Fabrica de Hilos S.A

Interpretacion

En esta tabla se observa que los tipos de algodon siempre varian dependiendo las

cantidades que se consume en la empresa la colonial fabrica de hilos S.A

Produccion de Algodon Tanguis y Pima

20000 y =-1600x + 3E+06
R?=0.9143

‘c 15000
=
©
< 10000
©
7}
5
2 5000
y = 700x - 1E+06
0 R%=0.28
2012 2013 2014 2015 2016 2017
Afos
—@— Seriesl Series2  eeeeeees Lineal (Series1) Lineal (Series2)
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DISCUSIONES

Luego de haber analizado toda la informacion estadistica, los resultados sobre la las
estrategias para nuevos mercados. En las observaciones de Cock (2004) se basan en las
estrategias que permitan mantener las ventajas competitivas para diversificar la oferta con
un alto valor agregado porque contamos con diversos tipos de algodon, pero el cual por
el momento necesita mantener un crecimiento econémico para que nos garantice los
niveles de empleo. En la tesis de Morante (2013) . Concuerda en mantener las estrategias
para conseguir nuevos mercados para la distribucion de prendas de algoddn organico
teniendo como proveedor a Bergman Rivera u Oro Blanco, la industria peruana tiene

mayor exportacion a Canada validando con el certificado Gost.

Padilla (2013) se basa en la industria textil integrada y en consecuencia incluye, empresas
proveedoras de materia prima, empresas de distribucion, entre otras. Esto ha generado
que las mayores exportaciones de textiles provoquen un incremento en la demanda de
trabajadores por parte de las empresas de Lima Metropolitana, Arequipa y Chincha
principalmente. En la ciudad de Arequipa esta localizada la empresa Franky y Ricky y en
la ciudad de Chincha, las empresas Textil del Valle, Topy Top entre otras. De igual forma
(Gaviria 2009) implementa la forma de exportar a traves de confeccionistas haciendo la
compra de hilado de manera nacional para una libre comercializacion La integracién
hacia delante implica adquirir o entrar a la propiedad sobre distribuidores (comprar o
asociarme con mis clientes). El objetivo de este tipo de integracion es alcanzar un mayor

grado de eficiencia y un mayor control.
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CONCLUSIONES

Se determiné que las empresas textiles en los Gltimos afios han tenido problemas por
el reemplazo d otros tipos de algodon en su diversidades de algodon. No obstante La
Camara de comercio de Lima promueve la exportacion a los distintos mercados,
describiéndolo como potencial nuestro producto por su calidad y moda. Los
principales volimenes enviados a paises europeos, americanos, etc la idea se basa en
trabajar a largo plazo con un plan de marketing internacional donde no solo se busque
vender un producto textil ecoldgico sino también una marca peruana. Esta
investigacion ha permitido el desarrollo y conocimiento de diversas areas para lograr

el objetivo en el mejoramiento de la industria textil

Como se ha visto a medida del tiempo el algodén peruano ha perdido mercado por el
ingreso de hilos de China e hindd remplazando el nuestro, pero también por la falta
de cosecha en el norte del Peru tanto en la fibra de pima como el algodon organico

de Oro Verde que estan distribuyendo solo algodén organico convencional.

Entre los afios 2011 hasta la actualidad se viene desarrollando ferias textiles para
poder tener contacto con otras empresas Yy saber las necesidades, tanto en lo nacional
e internacional. Ya que los confeccionistas de pequefias empresas estan siendo

golpeadas por las producciones chinas
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RECOMENDACIONES

Al existir una oportunidad para comercializar algodén y sus diversidades, se

recomienda:

1. Aprovechar las diversidades de mezclas que se pueden hacer con el algodon y
las fibras celulosas para darle un valor agregado tanto como fibra y prenda acabada el
cual somos de mejor calidad y alta tendencia.

2. Aunque se tiene una baja presencia en la venta por internet, se propone lanzar
una oferta de compra mediante pagina web y otras redes registradas para las ventas de
saldos y nuevos desarrollos.

3. Realizar un plan de marketing internacional a largo plazo para comercializar
algodon con mayor cantidad de fibra celulosas y la caracterizacion de moda,
posicionando la marca con ayuda de exposicion de ferias textiles realizadas en Perd,
como también la invitacion a empresas extranjeras a la feria Perd Moda. Como también
realizar multiples actividades de promocion, entre las que se encuentran ruedas de
negocios, ediciones de Peri Moda

4. Capacitar a las Mypes para que puedan adquirir mayor tecnologia y asi ser mas
eficientes en los costos de los procesos de produccion. Las nuevas tecnologias
permitirdn hacer la produccién mas automatica, permitiendo producir mas y en un
menor tiempo.

5. Si no se puede ser mas competitivos en costos, otra de las opciones es la
innovacion y calidad de los t-shirts, en el mercado se puede ser competitivos por costos
o por diferenciacion, hemos comprobado con esta investigacion que actualmente Peru
tiene costos muy por encima de sus principales competidores, es por eso que debemos

apuntar a ser mas competitivos por la calidad y disefios de nuestros t-shirts.
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Si Ud. Es textilero o productor de insumos su
cliente potencial abarca desde :

v' Paquete completo a compradores minoristas
(implica alianzas con confeccionistas tanto
Colombianos como extranjeros)

v' Distribuidores mayoristas y minoristas de
insumos

v Importadores directos de insumos
v Almacenes de productos textiles e in:

La creciente demanda de paquete com
Estados Unidos ES una oportunid

los insumos requeridos eficient
competitivamente tanto : :
Caribe.

B =
i

i— ~ “IMPULSORDE LA CADENA TEXTIL, CONFECCIONES Y MODA” =

LA INDUSTRIA DE LA CONFECCION

PARTICIPACION EN PBI INDUSTRIAL: 13%
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CONTRIBUCION AL PBI TOTAL
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RESTO
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el
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1 1,03a 1271 1433 1,436 1582
v v
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deond
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Evolucién del comercio Pera-Canada y con el Mundo, 2010-2015

(US$ Millones)

2010 2011 2012 2013 2014 2015
Comercio Canada - Mundo
Exportaciones (FOB) 387 481 452 137 454 834 458 392 469 987 409 430
Importaciones (CIF) 392 119 451 247 462 423 461 921 465 896 422 651
Saldo Comercial (X-M) -4 638 890 -7 589 -3 528 4 091 -13 221
Comercio Pert - Mundo
(A)|Exportaciones (FOB) 35 806 46 319 46 359 42 567 38 641 33 246
(B) [Importaciones (CIF) 29972 37 904 42 169 43 327 42 184 38 066
Saldo Comercial (X-M) 5834 8 415 4 190 -761 -3 542 -4 821
Comercio Peru - Canada
(C) [Exportaciones (FOB) 3329 4232 3448 2742 2 566 2 306
(C)/(A) 9,3% 9,1% 7,4% 6,4% 6,6% 6,9%
(D)|lmportaciones (CIF) 540 586 588 616 853 753
(D)/(B) 1,8% 1,5% 1,4% 1,4% 2,0% 2,0%
Saldo Comercial (X-M) 2790 3 646 2 861 2126 1713 1553
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Principales Subpartidas No Tradicionales Exportadas a Canada y al Mundo,

2013 2014 2015* Var.%

N°| Subpartida DESCRIPCION X Peru- XPerd- | Indicador X Peru- XPerd- | Indicador X Peru- part. % XPeru- | Indicador za:ear:a:

Canada (A) | Mundo (B) | (A)/(B) | Canada(A) | Mundo (B) | (A)/(B) | Canada (A) : Mundo (B) | (A)/(B) 15/14

1 | 7106912000 [Plata (incluida la plata dorada y paltinada) en bruto, aleada 32074| 15,8% 121379 26,4%
2 | 0806100000 [Uvas frescas 16 545 442 971 3,7% 25486 642 552 4,0% 25854 12,7% 690379 3,7% 1,4
3 | 1008509000 [Quinua, excepto para siembra 6375 79121 8,1% 20309 196 703 10,3% 11111 5,5% 143 334 7,8% -45,3
4 | 0805201000 (Mandarinas frescas o secas 8829 43123 20,5% 10926 60218 18,1% 8683 4,3% 66 554 13,0% -20,5
5 | 1801001900 |Cacao en grano,entero o partido, crudo, excepto para siembra 2270 83 755 2,7% 4649 151877 3,1% 7718 3,8% 183 092 4,2% 66,0
6 | 0811909100 [Mango sin cocer o cocidos en agua o vapor, congelados 3520 40111 8,8% 2902 49 135 5,9% 7591 3,7% 72832 10,4% 161,5
7 | 0804502000 [Mangos y mangostanes, frescos o secos 4905 132 701 3,7% 4554 139 346 3,3% 5915 2,9% 194 169 3,0% 29,9
8 | 0811109000 [Demas fresas (frutillas), sin cocer o cocidos en agua o vapor, congelados 1729 15 389 11,2% 3219 23 545 13,7% 5279 2,6% 19 397 27,2% 64,0
9 | 7113190000 [Articulos de joyeria y sus partes, de metales preciosos, excepto de plata. 76 34575 0,2% 4 464 2,2% 51760 8,6%

10 6109100031 [[T-SMI de algoddn para hombres o mujeres, de tejido de un solo color 4001 159593|  3,1% 4407 144344]  31% 4355 2,1%| 124362  3,5% 1,2
11 | 0306171200 |Colas de Langostinos sin caparazon; congelados 32 19 895 0,2% 899 28426 3,2% 3779 1,9% 33834 11,2% 320,4
12 [ 2817001000 |Oxido de zinc (blanco o flor de zinc) 4556 58 601 7,8% 9 889 74073 13,3% 3714 1,8% 58 498 6,3% -62,4
13| 2005999000 (1078 Y IEEH1aS C8 hortl s preparadas o consenadas {exceptoen 967| 54117 1,8% 1787|  60812]  2,9% 2803| 14%| 83017|  3,4%| 568
14| 6109100039 |"t-shirt" de algodon para hombres o mujeres 4276 157 229 2,7% 1827 165 677 1,1% 2696 1,3% 113 427 2,4% 47,6
15| 0709200000 |Espérragos frescos o refrigerados 1075 413514 0,3% 1636 384 505 0,4% 2682 1,3% 416 229 0,6% 63,9
16 [ 0804400000 |Paltas frescas o secas 4685 184 034 2,5% 7 445 299 877 2,5% 2524 1,2% 303755 0,8% -66,1
17 | 0304820000 [Filetes congelados de truchas 3028 6154 49,2% 1427 3294 43,3% 2426 1,2% 3853 63,0% 70,0
18| 6105100051 f;’g:zse ‘;"Jen ’:‘;I":’c::) f‘l'lgn‘l’fd;’r’r:q?" crliloy elimi i fenEk 2008 59 495 3,4% 1427 75714 1,9% 2272 11% 60 289 3,8% 59,3
19 | 1106201000 |Harina, sémola y polvo de maca 675 10379 6,5% 788 24 477,0 3,2% 2249 1,1% 26 853 8,4% 185,3
20 | 0805209000 [lementinas, wikings e hibridos similares de agrios (citricos), frescas o 2746| 23445  11,7% 3069| 28133) 10,9% 2229 11%| 27739|  80%| -27.4
SUBTOTAL 73197| 2018201 3,6% 106 645| 2552707 4,2% 140418| 69,0%| 2794751 5,0% 31,7
RESTO 59166| 9058278 71080| 9173396 63120 31,0%| 8025356 -11,2
TOTAL EXPORTACIONES NO TRADICIONALES 132363| 11076 480 1,2% 177 726| 11726 103 1,5% 203 538| 100,0%| 10 820 107 1,9% 14,5

2013-2015
(US$ Miles FOB / Participaciones % / Variaciones %o)

Exportaciones Peru-Canadé, 2010-2015
(US$ Millones)
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RANKING DE EMPRESAS EXPORTADORAS PERUANAS 2017-2016

ACTUALIZADO AL:

ICOMPARATIVO PERIODO ENERO - JULTO 2017-2016
SECTOR: PRENDAS DE VESTIR

04/09/2017

S

Elaborado por: Gerencia de Manufacturas ADEX

Fuente: ADUANAS

1| 20801977438 | DEVANLAY FERUSAC. 38288794 43920.143 a28% 7
2 20100084571 | NOUSTRIAS NETTALCO SA %.871,502 28,421,503 207%  76%]
20101362702 | CONFECCIONES TEXTMAX S A 30.944.204 21502204 121%]  B.4%) 40.71
4 20376729126 | SOUTHERN TEXTLE NETWORK SAC 28553331 26490978 78%]  5.9%) X . ! 3%
5 | 20100047056 | TOPY TOPS A 22508465 26,684,952 5% 47| 610,314 13486]  332%]  sow] ses
6 20550330040 | TEXTLE SOURCING COMPANY SAC 21,049,858] 15,154 830 8% 4] 651,188 £26031 255% saw] N
20418108151 _| HLANDERIA DE ALGODON PERUANO S A 20,134,071 .m.ual S0.1%] 4 a 475,208 89.767]  B4.0%) Lo%| 250 !
20112316249 | NOUSTRIA TEXTR DEL PACFICO SA 19.478.267 506,237 06% 4 668,918 576.110 16.1% 5% 2992 M0
20293847028 | TEXTLES CAMONES SA 17,704,950 562,133 6.9% 750,021 624667]  26.5% I %51
10 | 20508102282 | GARMENT NDUSTRES SAC 15,432,06¢ 16,028.9% %] 2% 150,370 154,288 2% 2% 126 10391
1 20101635440 | COTTONKNTSAC 12,523,081 12,405,008 %] 27% 292,201 261,011 Ba% 2. Ei 4388 4542
1 20101155405 _| PERI FASHIONS SAC 12445811 12.462.59 0.1% a%| 235,744 47.091 48% 1 219 044
1 20104456044 | TEXTR DEL VALLES A 11323711 w.w.ml -396%) 3%) 135,518 o042 -si7w| 11| 83se 6578
14| 20550342029 | COFACO NDUSTRES SAC 10,415,179 5,821.1%8] 79.0%]  22%] 229,245 134,614 9%  20%]  eass 4228
20504550881 | TEXTL ONLY STARSAC 10,001,473 5090412 10.0%]  2.1%] 271,458] 268878 4% 2% wu 12|
20504927700 | RANTEXTL SAC 693,083 4267554 % 1 153,632 83.008]  728%|  1.3%] 3706 4795
20100174511 | EL MODELADOR S A 203,789 6,026.551| A37%] 0 124,229 157.423]  -209%|  10%] 4189 2%
18 | 20101600735 | ALMERZ S A 5,178,484 4,071,760 P I 77,763 75320 32%]  o0e%] esse S4.06
19 | 20133530002 | CREDMEX SAA $,118,008 4,733 788 T Y| 78 405] 50627 S1%|  o6%]  ees X0
2| 20509184837 | TEXTL CARMELTA SAC. 5,050.137) 3.233.079| 82%] 1 85,354] 1024]  309%| 07| o7 5298
21| 20100231817 | FRANKY Y RCKY SA 4,991,678, 6.343.628 203% 4 50.654) 101381 05%] o7 506 6260
2 | 20102085638 | LVESSAC usufd 6.400.559 256%) 0 61,393] 114518]  466% 5% 77ss £570
23 | 2010092843 | COMPANIA UNIVERSAL TEXTL S A n‘szmel 8372 ml B 21,514 176268]  .£3.6%) 7 568 |
24| 20100440853 | MANUFACTURAS ANERCA EIRL 4158582 4018.126] 36%| 0 89,855 65.982] 9% I 60.87
ac AnIAnaas e BRSSP S R BAR AR FURARE S .nxlml nvnm‘ - .:1 A na ac nc lﬁl“ll --\j LR TR
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Yo, CARLOS ALBERTO ALVAREZ SANCHEZ docente de la Facultad CIENCIAS
ADMINISTRATIVAS y Escuela Profesional NEGOCIOS INTERNACIONALES de la
Universidad César Vallejo SEDE NORTE (precisar filial o sede), revisor (a) de la tesis
titulada “EXPORTACION DEL HILADO DE ALGODON EN LA EMPRESA LA COLONIAL
FABRICA DE HILOS S.A. TRAS LA FIRMA DEL TRATADO DE LIBRE COMERCIO (TLC) PERU-
CANADA 2014 - 2017", del (de la) estudiante TARRILLO ALLCCARIMA, MARIA
MARILYN, constato que la investigacion tiene un indice de similitud de 28%
verificable en el reporte de originalidad del programa Turnitin.

El/la suscrito (a) analizd dicho reporte y concluyé que cada una de las
coincidencias detectadas no constituyen plagio. A mileal saber y entender la tesis
cumple con todas las normas para el uso de citas y referencias establecidas por la
Universidad César Vallejo.

Lugar y fecha: Lima, 17 de Enero de 2019

CARLOS ALBERTO ALVAREZ SANCHEZ
DNI: 45690855

Elabord

Direccién de S5 Vicerrectorado de
Investigacion Revisd Responsable del SGC Aprobd investigacién
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~ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

Centro de Recursos para el Aprendizaje y la Investigacion (CRAI)
“César Acuia Peralta”

FORMULARIO DE AUTQRIZACION PARA LA
PUBLICACION ELECTRONICA DE LAS TESIS

1. DATOS PERSONALES

D.N.I. i e 9380603 e,
Domicilio  : LR A R eeE
Teléfono  : Fijo. : Sgoloos Movil : 94009955y

E-mail . CHIEA9M %0 @ BoAiLcolt

2. IDENTIFICACION DE LA TESIS
Modalidad:

Tesis de Pregrado . "
Ciencins Erpac SpRipLES

Facultad :
Escuela :
Carrera :
Titulo

[ Tesis de Post Grado
[J Maestria [ Doctorado
Grado I —————
MeNCION & e

3. DATOS DE LA TESIS
Autor (es):

Afo de publicacion : ...

4. AUTORIZACION DE PUBLICACION DE LA TESIS EN VERSION
ELECTRONICA:
A través del presente documento, autorizo a la Biblioteca UCV-Lima Norte,
a publicar en texto completo mi tesis.

Firma: ... W ......... Fecha: /’}/07/ / q
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AUTORIZACION DE LA VERSION FINAL DEL TRABAJO DE INVESTIGACION

CONSTE POR EL PRESENTE EL VISTO BUENO QUE OTORGA EL ENCARGADO DE INVESTIGACION DE
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A LA VERSION FINAL DEL TRABAJO DE INVESTIGACION QUE PRESENTA:

Foeasllo Pllccpnir p , eeip Hﬂ/zf{y»

INFORME TITULADO:

Zxlorin Cion o€l Piinno D€ picopon € i EHPaesA Ln (0o MibL

Foseich e Micos Heps 1o FieHp péL Jentp0o ne 24 re colte@cio Perd-CPRPAOA

PARA OBTENER EL TITULO O GRADO DE:

Licevcipdopn eo WN6ocios Iuiery puowpLes

SUSTENTADO EN FECHA: (I /(\}/20 { 7

NOTA O MENCION:
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