\\l' UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES

ESCUELA PROFESIONAL DE ADMINISTRACION

AESTUDIO DE VIABILIDAD PARA LA INSTALACION DE

UNA FABRICA PRODUCTORA Y COMERCIALIZADORA

DE BRIQUETAS DE ASERRIN EN LA CIUDAD DE PIURA -
Aa O 20180

TESIS PARA OBTENER EL TITULO PROFESIONAL DE
LICENCIADO EN ADMINISTRACION

AUTOR:

VEGAS RAMIREZ, FRANCARLO MISAEL

ASESOR:

DR. CASTILLO PALACIOS, FREDDY WILLIAM

LINEA DE INVESTIGACION
GESTION DE ORGANIZACIONES

PIURA i PERU
2018



UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

Universidad César Vallejo
Facultad de Ciencias Empresariales

ACTA DE SUSTENTACION DE TESIS

En la Escuela Académico Profesional de Administracién de la Universidad César Vallejo — Piura, siendo
las .9.5.9.9..... pm del dia ... AARTES | 22 . de ENERD del 201 ...

El Jurado Evaluador de la Tesis denominada:

ESTUDIO DE VIABILIDAD PARA LA INSTALACION DE UNA FABRICA PRODUCTORA Y
COMERCIALIZADORA DE BRIQUETAS DE ASERRIN EN LA CIUDAD DE PIURA - ANO
2018

Sustentada por:

VEGAS RAMIREZ FRANCARLO MISAEL

(Apellidos) (Nombres)
Bachiller en:
Administracion.
ACUERDAN:
AR BAR

RECOMIENDAN
Jevastar OmseRVA Cip NES

Presidente (a) del Jurado: DRA. NELIDA RODRIGUEZ DE PENA

Nombre Completo

Miembro (a)  del Jurado: DR. GROOVER VILLANUEVA BUTRON g .f/‘,] /

Nombre Completo

Miembro (a)  del Jurado: DR. FREDDY CASTILLO PALACIO

Nombre Completo Firma fb/ucv.peru

@ucv_peru

CAMPUS PIURA: k #saliradelante
Av. Prolongacion Chulucanas s/n.

Tel.: (073) 285 900 Anx.: 5501.

Cucvedupe 1



Dedicatoria

A mis padres, por el sacrificio
gue hacen dia tras dia para brindarme
la educacién necesaria para ser un
profesional impecable. Asi mismo por
darme su apoyo incondicional en cada
paso que doy para seguir adelante.



Agradecimiento

A Dios por cuidarme y guiar
mis pasos desde el cielo. A mis padres
gue me inculcan valores y principios
para ser una persona de bien. A mi tia
Jesus por su apoyo para culminar mis
estudios. Y a mi asesor que me brindd
sus ensefianzas y apoyo.



Declaracion de autenticidad

Yo, Francarlo Misael Vegas Ramirez, con DNI N° 72880459 a efecto de
cumplir con las disposiciones vigentes consideradas en el Reglamento de Grados y
Titulos de la Universidad César Vallejo, Facultad de Ciencias Empresariales,
Escuela Profesional de Administracion, declaro bajo juramento que toda la

documentacion que acompaiio es veraz y autentica.

Asi mismo, declaro también bajo juramento que todos los datos e

informacién que se muestran en la presente tesis son auténticos y veraces.

En tal sentido asumo la responsabilidad que corresponda ante cualquier
falsedad, ocultamiento u omision tanto de los documentos como de la informacion
aportada por lo cual me someto a lo dispuesto en las normas académicas de la

Universidad César Vallejo.

Piura, Julio de 2018.

=

-t A

.

Francarlo Misael Vegas Ramirez

.



Presentacion

Sefiores miembros del jurado:

Presento ante ustedes l a tesis ti
instalacién de una fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin en
laciudaddePiura,afio201 8 conlafinalidaddedeterminasiresultaviableinstalar
una fabrica de briquetas de aserrin en la ciudad de Piura. La misma que consta con
los siguientesapitulos:

En el capitulo I: introduccién, se describe la realidad problematica, los
trabajos pevios, la teorias relacionadas al tema, los problemas de la investigacion,
la justificacion y por ultimo los objetivos del estudio.

En el capitulo Il: Método, se presenta el disefio de la investigacion, las
variables y su operacionalizacion, la poblaciériaymuestra, las técnicas e
instrumentos de recoleccion de datos, validez y confiabilidad, los métodos de
andlisis de datos y finalmente los aspectos éticos.

Enel capitulolll Y IV: sedanaconocelosresultado®btenidosatravésde
la aplicacion de Is instrumentos y se discuten los diferentes resultados de los
trabajos previos, se contrastan las teorias relacionadas al tema con los resultados
obtenidos en la presente investigaci@spectivamente.

Enel capituloV, VI y VII: sepresentamasconclusones recomendaciones,
las referencias bibliograficas que sirvieron como base para el desarrollo de la
presente investigacion y los anexmiizados.

La presente investigacion se presenta en cumplimiento de Grados y Titulos
de la Universidad César VallejcEsperando cumplir con los requisitos de
aprobacion para obtener el titulo Profesional de Licenciado en Administracion.

Vegas Ramirez, Francarlo Misael.
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Resumen

El presente trabajo de investigacion tuvo como todlgjedeterminar si es
viable instalar una fabrica productora y comercializadora de briquetas deerserrin
la ciudad de Piura. El tipo de estudio de la investigacion segun la finalidad fue
aplicada; segun el nivel o alcance fue una investigacion desariptsegun la
temporalidadue transversalmediantaun disefiono experimentalyaqueno existio
manipulaciordeliberadalela variable. Lastécnicaderecoleccidrdedatosfueron
las encuestas para los hogares o familias de los distritos de Piuralig,Gastde
focus group para las amas de casa con poder de compra en el hogar, y guia de
andlisis documental con la finalidad de realizar un documento en bas®anas
vigentes para la instalacion de una fabrica en Piura. La poblacién de estudio
constituida por los hogares o familias pertenecientes a los distritos de Piura y
Castilla y que pertenezcan al nivel socioeconémico C y D. Se empled el muestreo
estratificado. Asi mismo como complemento de informacién se aplicaron el focus
group a amaselcasa con poder de compra en los distintos hogares y un analisis
documental para describir las normas legales vigentes para constituir el proyecto.
Los resultados del estudio demostraron que la instalacion del proyecto es viable, y

con ello se lograria@hder a una demanda considerable éociidad.

Palabras clave: Viabilidad, localizacion, inversion, financiamiento,
rentabilidad.
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Abstract

Theobjectiveof thisresearchvork wasto determinef it is feasibleto install
a sawdust briquette prodien and commercialization factory in the city of Piura.
The type of research study according to the applied purpose; according to the level
or scope it was a descriptive investigation and according to the temporality it was
transversal; through a n@xpeimental design, there is no deliberate manipulation
of the variable. The data collection techniques were surveys for households or
families in the districts of Piura and Castilla, a focus group guide for family homes
with purchasing power in the home, addcument analysis guide for specific
purposes document in based on the regulations in force for the installation of a
factoryin Piura.Thestudypopulationconsisteaf householdsr familiesbelonging
to thedistrictsof PiuraandCastillaandbelongingto socioeconomitevel C andD.
Stratified sampling was used. Likewise, as a complement of information, the focus
groupof housewivesvith purchasingowerin thedifferentcountriess appliedand
adocumentarynalysigo describehelegalnormsin forceto constitutethe project.
The results of the study showed that the installation of the project is viable, and a

considerable demand in the locality carabhieved.

Key words: Feasibility, location, investment, financing, profitability.
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I.  INTRODUCCIO N

Realidad problematica

En la actualidad la contaminacion atmosférica es un gran problema
para el medio ambiente ya que lo origina el ser hunamoontaminacion
del aire, causada por la quema de los combustibles fésiles en las industrias
de energia,lagual que el polvo y humo que generan las industrias y los
automoviles, es responsable de cerca de 3 millones de casos de bronquitis
crénica en la poblacion a nivel mundial, asi mismo representa un 5% de las
muertegegistradagnel afo2015.Masdel 90% delasmuertegrovocadas
por estaenfermedagbulmonarseoriginanenlos paiseslemedianosy bajos
recursos, donde las estrategias de tratamiento y prevenciéon no suelen
aplicarse o de igual manera no son accesibles para los que padecen esta

enfermedadsegun la Organizacion Mundial de Salud (OX&15).

Por lo cual los combustibles fésiles contribuyen aproximadamente
un 40% al efecto invernadero (Acevedo 2006), por lo tanto, encontrar
alternativas para remplazar estos combustibles fésiles lograriandisoie
manera importante tanto la contaminacion como la emision de gases de
efecto invernadero, lo que eventualmente significaria un aporte para

competir contra el calentamiento global.

Una gran parte de la energia mundial se origina debido a fuentes no
renovables, principalmente del carbdn, petroleo y gas. De los cuales, el
carbdn viene a ser el que mas ha aportado a la emision de los gases que ha
causado el cambio climatico, ya que el carbon emite dos veces mas de
diéxido de carbono ante otros combustbfésiles, segun lo manifiesta la

Agencia Internacional de la Energia (IEA, 2006).

Seg¥%n el document o ACompendel o Est ad?
Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (INEI, 2013) en 2@,
la proporcion de poblacion das hogares que usan carbon o lefia para la
preparacion de sus alimentos en el departamento de Piura corresponde al
11.1% de la poblacién, los cuales provienen de la tala ilicita de arboles que

depreda el bosque seco. Por otro lado, en el sector madeseesjduos
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que se generan de la madera al no tener un valor agregado se venden
generalmente para el uso en ladrilleras, de igual manera se queman o se

desechan generando asi una mayor contaminacion al medio ambiente.

Segln Alvarez (2010) una de lasngipales caracteristicas que
tienen las industrias de madera es generar en grandes proporciones o
volumenes residuos durante el curso del proceso de fabricacién y
explotacion de la madera, lo cual sucede antes de que la madera sea puesta
previamente en giroceso ya mencionado hasta la obtencién del producto

terminado.

El tema abordado en esta investigacion se relaciona con el eje
estratégico denominado Recursos Naturales, Biodiversidad, Gestion
Ambiental y Defensa Civil establecido en el Plan EstratégcDeabsarrollo
Regional Concertado Piura 2013016. Pues se tiene como objetivo
alcanzar el aprovechamiento sostenible y racional de los recursos naturales,
con el fin de garantizar y brindar una adecuada conservacion del ambiente
para el beneficio y goceedas futuras generaciones y asi mismo para el

desarrollo de sus vidas.

Hoy en dia los residuos que generan las maderas tales como el
aserrinjaviruta, entreotros,tiendenaserengranmedidadesaprovechados,
pues estos se queman en calderas o sonu&dos en enormes cerros, sin
lograr una eficiencia energética mayor o darles algun valor agregado. La
contaminaciorambientalqueprovocanestosresiduogantoforestalessomo
plasticos son muy visibles en nuestros dias, estos udltimos adun mas
alarmantespuesto que no son biodegradablgs,que permanecen gran
tiempo a la intemperie provocando tanto dafo al medio ambiente como a la

saludhumana.

De continuar esta situacion se teme al desaprovechamiento de los
residuos maderables, que hay en nuestra regigue a la fecha estos se
gueman dia a dia en nuestro medio ambiente y de esa manera no produce
ningun valor agregado y ademas son causantes de la contaminacion. Puesto
gue las practicas productivas de madera generan gran cantidad de residuos

como el asefn, viruta que estos son arrojados en los rios o incinerados al
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aire libre que en su medida contaminan el ambiente y generan degradacion

de los ecosistemas.

Ante este contexto partiendo de la realidad, nace la idea de producir
briguetas de aserrin, quergiran para disminuir el uso de la lefia y
combustibles fésiles que son utilizados principalmente para usos
domésticostalescomohogareshamburgueseriasrestaurantesnlaregion
de Piura.Lo cual como una alternativa conlleva a instalar una fabrica

productora y comercializadora de estas briqugdasencionadas.

Por consiguiente, se ha establecido en la presente investigacion el
tema del estudio de viabilidad para instalar una fabrica productora y
comercializadora de briquetas de aserrin en la ciddddiura puesto que
tiendea serunasoluciénde mejoratantoparael medioambientecomopara
mejorar la economia en los hogares u familias del distrito de Piuguall
de permitir a los aserraderos el mejor uso y aprovechamiento del aserrin, la
utilizacién de las briquetas tendra mayor poder calorifico que la lefia
tradicional, y menos humedad, y por lo mismo encendera mas rapido que

otros combustible®siles.
Trabajos Previos
1.2.1 Antecedentednternaciones

Pedrero (2008) en su ad &snicsy denomi n.
econdmicalela implementaciorde unaplantadeproducciordeb i odi es el 0,
Facultad de Ingenieria Agrénoma de la Universidad de Chile. Esta
investigacion tiene como objetivo general determinar la viabilidad
econdmica yécnicadeinstalarunaplantaproductoradebiodieselenChile.

Se utilizé la metodologia de evaluacién de proyectos propuesta porySapag
Sapag (1996). En esta investigacion el autor pretende colaborar con la
busquedaaciaalternativagenergéticasvaluandda posibilidaddeproducir
biodiesel a partir de distintas matenmsnas.

Se concluyo que los resultados son positivos en lo que respesta a
dos principales aspectos a evaluar. Por un lado, se consider6 quelasisten
capacidades técnicas para alcanzar el desarrollprdgécto y desde la

perspectiva economica Yy financiera, la produccion de biodieselta
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rentable en ambos aspectos. En el primer aspecto se obtiene un VAN de
$83.005.443; y TIR: 22,7%. Mientras que en el segundo aspecto los valores
fueron: VAN de $28.744.554 y TIR: 44%.

Contreras (2008) en su MViablidmdti gaci - n
para la instalacion de una joyeria en el centro comercial Sambil
Bar gui dacotadded®dministraciony Contaduriapertenecientala
Universidad Centro Ocoahtal Lisandro Alvarado, Venezuela. Teniendo
como objetivo general determinar la viabilidad para instalar una joyeria en
el centro comercial Sambil Barquisimeto. Esta investigacion es de tipo
descriptiva, y se considerd un universo de personas naturalgs,es $0s
18 arfios, tanto de sexo masculino como femenino y de niveles
socioecondmicos A/B, C, D y E. La técnica que se empleo fue la encuesta

con expertos en el area.

Se concluy6é que los estudios de viabilidad tanto el de mercado,
economico y técnicoal proyecto son viables y esto conlleva a la puesta en
marcha, pues existe demanda y debe ser atendida en el mercado. Se obtuvo
al igual, que el proyecto cuenta con suficiente flujo de caja que permitira
recuperar el monto de la inversion al inicio dedgo afios de operacion
delproyecto,y segeneraunaTIR queequivaleal 37%indicandoqueresulta
masrentabley atractivoinvertir enel proyectoguedemantenetosrecursos

detenidos en las diferentes institucionebaecos.

Azécar (2012) presentba t esi s denominada fAEstud
técnica y econdmica de instalar energia eélica energia termo solar en las
viviendas de | a ciudad de Puerto Montto
dela UniversidadAustraldeChile. Estainvestigaciorpretendeevaluartanto
la viabilidad técnica como econdmica la instalacién de energias renovables
no convencionales en los distintos hogares pertenecientes a la ciudad de
Puerto Montt. Teniendo como objetivo general evaluar la viabilidad tanto
técnicacomoecondmiamenteel usodeenergiadlicay solarenloshogares
pertenecienteala ciudadde PuertoMontt, estainvestigacioresdescriptiva

y se empled un estudio dbservacion.
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Se concluyd que el estudio técnico es viable para instalar ambas
tecnologias dedp a que generan el recurso que se solicita y que no existen
barreras legales para realizarlo, y en la evaluaciébn econémica se tuvo como
resultadoqueen esazonadel paisno resultaconvenienténvertir enenergia

eodlica, y asi mismo se obtiene un valegativo deNAN.

1.2.2 AntecedentedNacionales

Chang Del Aguila (2013) presentd su investigacion denominada
AEstudio de factibilidad para | a fabric
un subproducto de | a industria maderera
Arquitecturadela UniversidadSanMartin dePorresLima. Teniendocomo
objetivo general el estudio de factibilidad de la utilizacién de residuos de la
industria maderera peruana para fabricar pellets de madera y exportarlos a
Europa. Se emple6 la metddgia inductiva, para lo cual se realiz6 una
investigacion de campo. En este proyecto se corroboro que resulta viable
econdmica y técnicamente teniendo un VAN de $ 488,503 al igual que una
TIR de 16,41%. Al igual se concluyé que para el proceso de pdbets
madera se obtuvo que para producir 01 tonelada, se requiere 2.21 toneladas
de materia prima, asi mismo se necesita 4.22 hoagsinas.

R2mac (2010) , en su tesis denomi nadzé
para la produccion y comercializacion de bolsas bxolkd egr adabl es 0,
Facultad de Ingenieria de la Pontificia Universidad Catdlica del Pera.

Teniendo como objetivo general analizar y evaluar la viabilidad técnica,
financiera y econémica para la produccién y comercializacion de bolsas
oxobiodegradables, se li#gd un tipo de investigacion descriptiva. Se
concluye en esta investigacion que existe un gran mercado potencial de
consumidores de bolsas oxobiodegradables, asi mismo este proyecto
constituyeunaalternativade protecciéral medioambientesiendoun medo

para evitar la contaminacion de rios, mares y de la misma nesrarauir

el efecto invernadero. Y se consiguié determinar que el proyecto es
financiera y econémicamente viable, teniendo un VAN de S/ 526,784.47,y

una TIR con un valor deg4%.
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1.2.3 AntecedenteslLocales

Garcia(2014),ensutesisii D i sdedfozesoy deplantapiloto para
fabricaci-n de briquetas de viruta
Universidad de Piura, Perl. Esta investigacion busca transmitir a las
empresas maderables, solestudios de referencia, en donde se les facilite
con el procesamiento de los residuos que genera la madera. Tuvo como
objetivo general conocer el diseiio de planta piloto y de proceso para la
fabricaciondebriquetagdeviruta, paralo cualserealizaun disefiodel layout

de la planta piloto que se requiere erptakeso.

En este estudio se concluy6 que la planta piloto no requiere de un
amplio espacio para llevar a cabo su implementacion, pues para la empresa
Maderera del Norte fueron necesarios 384(242n x 16m) y de tal manera
se tiene una ventaja, siendo: 0 | a
escala comerci al sin necesidad de
en el disefio del proceso para la fabricacion de briquetas se determind una
maaquina briquetadora, pues ésta fija la capacidad de produccion y a la vez

se convierte en el cuello de botella del proceso.

0, F a

pl ant

ampl i

Viera (2011) , en su tesis denominada

instalar una planta productora de abonos organicos en el depddataen
Piurao, Facultad de Econom2a de I
Teniendo como objetivo general formular un estudio de factibilidad para
instalar una planta productora de abono organico en el departamento de
Piura, el tipo de investigacién es dectipplicativa. Se concluye en esta
investigaciéon que segun los indicadores financieros el proyecto resulta
factible, ya que se obtuvo un VAN de S/. 79,854.69 y una TIR de 79%. Al
igual este proyecto genera una gran demanda de abono organico en los

posiblesproductores del departamento de Piura.

Teorias relacionadas atema

131 Viabilidad

a Un
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La viabilidad se define como la posibilidad que tiene un
proyectoparallevar a cabosuejecucion yoperaciorconel Unicofin de

cumplir con el objetivo previsto que sd¢adece (Bac2013).

Segun Sapag (2011) para que se apruebe cualquier tipo de
proyecto seesfundamentallevar a caboun minimodetresestudiosie
viabilidad, de los cuales determinaran o bien el éxito o el fracaso que
tendra una inversion, entre estagbilidades estan la técnica, legal y

econdmica.

Dimensiones de un proyecto inversion

Viabilidad de mercado

Baca (2013) menciona que este estudio se basa Unicamente en
determinar y cuantificar tanto la demanda como la oferta, al igual de

realizar un aalisis de precios y un estudio de comercializacion.

Tienecomopropositoverificarla posibilidadrealdepenetracion
del servicio o producto que se pretende ofrecer en un determinado
mercado.

Morales y Morales (2009, p.55) consideran la demanda lomo
A antidad de bienes y servicios que las personas estan dispuestas a
comprarlas pagando un precio preestablecido, para satisfacer una
necesidad espec2ficao.

Segun Baca (2013) los objetivos que persigue este estudio son:
establecer la cantidad de serviciosroductos que provienen de una
unidad de produccion donde los consumidores estarian dispuestos a
adquirir a precios determinados, brindar un mejor servicio o producto
cubriendo las expectativas y necesidades de los consumidores,
identificar los medios queesan empleados para hacer llegar los
serviciosy bienesalosusuariosy brindarleunaideaalosinversionistas
del riesgo que corre su servicio o producto de ser aceptado u rechazado

en elmercado.

Viabilidad técnica
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Miranda (2013) menciona que eneesstudio se subdivide en tres
partes respectivamente, las cuales son: tamafo, procesos Y localizacion.

El tamafiodel proyectoserefiereala capacidadantode producir
un bien como de la prestacion de un servicio por unidad de tiempo. La
seleccion debeser las mas conveniente, pues se debe tomar como
referenciesel comportamientguetendrala demandapuesel tamafiode
planta se acondiciona si bien es cierto al crecimiento queeéagia

El proceso a escoger en la produccion de un servicio o producto
debera ser escogido analizando sus principales fases, la secuencia que
se tiene entre cada etapa, el tiempo de procesamiento y los equipos,
insumos y personal que se requiere para el proceso.

La localizacion se orienta a realizar un analisis de las distinta
variablesexistentegjuedeterminarara mejoralternativade ubicacion,
en donde se llevara a cabo el proyecto, de tal manera buscar lograr
minimizar los costos al igual que lograr maximizar la utilidad.
Comprende el nivel macro localizacién que va dasth integraciéal
medio regional o nacional, y el nivel micro localizacién donde se
identificaraunazonaespecificaya seaurbanao rural paraasiestablecer
el lugarpreciso.

Miranda(2013)afirmaquela ubicacionmésadecuadaerda que
posibilite maximizar el logro del objetivo definido para el proyecto,
como cubrir la mayor cantidad de poblacion posible o lograr una alta

rentabilidad

Viabilidad legal - organizacional

Sapag (2011) menciona que este estudio se refiere a la necesidad
de determinatanto la inexistencia de trabas legales para la instalacion
y operaciomormaldel proyecto,comola faltade normasnternasdela
empresa que pudieran contraponerse a alguno de los aspectos de la
puesta en marcha o posterior operaciorpd®yecto

La viabilidad organizacional tiene como objetivo analizar los

diferentes criterios organizacionales de cualquier proyecto, ageal
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SuUs consecuencias economicas que pueda generar en los resultados de
la evaluacion y sus procedimientos administrativos. Gadgecto
resulta esencialmente Unico en su forma de mostrar caracteristicas

especificas de organizacién como de procedimientos (Miranda, 2013)

Viabilidad econémico- financiero

Busca determinar a través de los costos y beneficios que se
estiman en el yecto, si resulta o no rentable el monto designado de la
inversion, el cual demandaria llevar a cabo para su implementacion
(Sapag 2011).

Baca(2013)mencionajueesteestudioseinicia determinanddos
montos totales tanto de los costos como de la sierinicial quese
requiere, pues ambos dependen Unicamente de la tecnologia que se
selecciona en el proyecto. Los aspectos que se tienen en cuenta para
evaluar financieramente el proyecto, es el célculo de los flujos netos de
efectivo, al igual que detminar la tasa interna de retorno (TIR), los
cuales provienen del estado de resultados que son proyectados para un
determinado horizonte de tiempo. También menciona que la viabilidad
financiera proporciona la informacion financiera para calcular si el
proyecto deinversionesrentableenbasealasutilidadesgeneraday lo

invertido.



14

15

23

Formulacién del problema
1.4.1 Preguntageneral

¢(Es viable la instalacibon de wuna fabrica productora vy
comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de- Piura
Provincia dePiura Afio 2018?

1.4.2 Preguntasespecificas

1. ¢Cudl es la viabilidad de mercado para la instalacion de una
fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin en
la ciudad de Piura Provincia de Piaf020187?

2. ¢Cual es la viabilidad técnica paranatalacion de una fabrica
productora y comercializadora de briquetas de aserrin en la
ciudad de Piura Provincia de Piuedio20187?

3. ¢Cual es la viabilidad legal organizacional para la instalacién de
unafabricaproductoray comercializadordebriquetagleaserrin
en la ciudad de Piura Provincia de Pi.a&02018?

4. ¢Cudl es la viabilidad econdmidinanciera para la instalacion
de una fabrica productora y comercializadora de briquetas de

aserrin en la ciudad de Piura Provincia de Pafi@2018?

Justificacion delEstudio

La presente investigacion tiene una justificacibn econémica porque
va a generar beneficios econdmicos donde permitira a los consumidores
adquirirun nuevoproductoaun preciocomodoy accesibldrentealos otros

demas combustibldgsiles.

La investigacion también se justifica de manera practica porque a
través de este estudio se buscara solucionar un problema de mayor
importancia que se vive en la actualidad, que es el desaprovechamiento de
los residuos maderables y solidos, pareual se debe crear una cultura de

aprovechamiento de estos residuos pues con su reutilizacion permitira
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generaproductosnnovadoresonun valoragregadaueprotejanel medio

ambiente y a la vez que no perjudiquen la salud deldkcion.

Asi mismotiene una justificacion social porque generara bienestar
en la sociedad debido a que el uso de briquetas de aserrin garantiza a la
sociedad a gozar de un ambiente apropiado y equilibrado para el adecuado

desarrollo de sus vidas.

De esa manera la instalaciéde una fabrica productora y
comercializadora de briquetas de aserrin tendria a solucionar varios
problemas queoyen dia repercuten en nuestro medio ambiente como es el
casodelusodecombustiblegosilesqueestodirectamenteontribuyernala
contamnacion y deterioro de la capa de ozono. Al igual que permitira
utilizar un residuo maderable como materia prima para la produccion de un
producto ecoldgico que tendra un valor agregado y a la vez determinandole

un valor comercial para elercado.

Hipotesis

1.6.1 Hipdtesisgeneral

HO. Es viable la instalacion de una fabrica productora y
comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de Piura

Provincia de Piuraafio 2018.

1.6.2 Hipétesisespecificas

H1.Posee viabilidad de mercado la instalacion de unac#bri
productoray comercializadoraebriquetasieaserrinenla ciudadde

Piura Provincia de Piurafio2018.

H2. La instalacién de una fabrica productora y comercializadora de
briquetas de aserrin en la ciudad de Piura Provincia de- Rifioa
2018 es viald técnicamente.

H3. Existe viabilidad legal organizacional para la instalaciéon de una
fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin en la

ciudad de Piura Provincia de Piusdio 2018.
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H4. Es viable econdmica y financieramente la instatacle una
fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin en la

ciudad de PiuraProvincia de Piura afo 2018.

1.7 Objetivo

1.7.1 Objetivo general
Determinar la viabilidad de la instalacién de una fabrica productora
y comercializadora de briquetas @serrin en la ciudad de Piura

Provincia de Piuraafio 2018.

1.7.2 Obijetivos especificos

1 Determinar la viabilidad de mercado para la instalacion de
una fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin
la ciudad de Piura Provincia de Piaio2018.

2 Conocer la viabilidad técnica para la instalacion uta
fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin en la
ciudad de Piura Provincia de Piuedio2018.

3 Analizar la viabilidad legal para la instalacién de una fabrica
productora y omercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad
de Piura Provincia de Piurafio2018.

4) Evaluar la viabilidad econdomieinanciera para la
instalacion de una fabrica productora y comercializadora de briquetas

de aserrin en la ciudad de Piura Provimediura afio 2018.
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Il. METODO

Disefio deinvestigacion

El disefio de esta investigacién fue no experimental, debido a
gue los datos que se obtuvieron en la presente investigacion no fueron
manipulados con relacion a los indicadores establecidos.

En cuantaa la tipologia de la investigacion fue descriptiva, que
segun Hernandez, Fernandez y Baptista (2014) busca especificar las
propiedades, caracteristicas y perfiles de grupos, personas, procesos o
algun acontecimiento o fendmeno que sea analizado.

Por ultimo, resultdé una investigacion con un enfoque mixto,
debido a que se empleara instrumentos cualitativos mediante el uso de
la guia de analisis documental y guia de focus group; asi mismo como
instrumento cuantitativo se hizo el uso del cuestionario, para la

recoleccioén de la informacion.

Variables, Operacionalizacion

2.2.1Viabilidad

La viabilidad se define como la posibilidad que tiene un proyecto
para llevar a cabo su ejecucién y operacion con el Unico fin de

cumplir con el objetivo previsto que se establ@@aca 2013).
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2.2.2 Operacionalizacion devariables

Tabla 1. Matriz de operacionalizacion de variable

Variable Definicion conceptual Dimensiones Definicion operacional Indicadores Escala de
medicion
Demanda Ordinal
Viabilidad de | Seestableceré cantidaddemandadg Oferta Ordinal
o , mercado ofertada de las briques de aserrir]
La viabilidad se defineamo la o _ _
paralo cualseutilizarauncuestionario, Precio Intervalo

posibilidad que tiene un proyec

para llevar a cabo su ejecucior

. . - : Comercializacion | Nominal
Estudio de| operacion con el Unico fin d

cumplir con el objetivo previst

viabilidad = -
que se establece (Baca 2013). Tamano Nominal

Viabilidad Se evaluara si es posible la instalaci

-~ Procesos Nominal
técnica del proyecto, de acuerdo a factores

cuantiativos como cualitativos.

Localizaciéon Nominal
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Viabilidad legal | Se determinara la instalacion y Legalidad Nominal
organizacional | funcionamiento de la empresa en ba )
_ o vigente
a leyes vigentes, o restricciones
legales.
Ingresos De razon
Viabilidad Se evaluard la implementacion (
econdémice proyecto en base a los beneficios Egresos De razon
financiera costos que genera, para lo cual
utilizaran indicadores financieros. Rentabilidad | De razén
VAN-TIR De razon

Fuente: Elaboracion propia
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2.3  Poblaciéon ymuestra
2.3.1Poblacion

La unidad de analisis de esta investigacion estuvo compuesta por

hogares o familias pertenecientes a los distritos de Piura y Castilla.

Tabla 2. Poblacién en los disitos de Piura y Castilla

Distrito | Zona
_|Piuray |Urbana | Segmento | Segmento D Hogares
ANO | Castilla | 78% C (18.8 %) | (27.6 %) Total (4

2018| 454,553 400,007 75,201 110,402 185,603 46,401
Fuente: APEIM 2016: Data ENAHO 2015

2.3.2Muestra
La muestrade la presenténvestigaciéresticompuestgor un solo
grupo para abarcar el analisis y aplicacion de la variable de esta

investigacion. La formula para la poblacion finita esi¢miente:

(I?ZZI}]ZI"]ZU
G e @enen

€=

Donde:

n: niamero de elementos de la muestra.

U: nivel de significaci- -n 95%.
@ :: Puntuacion correspondiente al nivel de significacion 1.96.

p: porcentaje de la poblacion con las caracteristicas deseadas.

g: porcentaje de la poblacion que tiene las ceristicas deseadas- (1
p).

e: error permitido 5%.

Hogares u familias
Este grupo se encuentra conformado por los hogares u familias de los

distritos de Piura y Castilla, donde se establecio la muestra mediante la

aplicacion de la formula de poblacionita
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L 196°zm8uv z mM8UL Z TQETTP
8_0.052(T(prnp)+1.96E)2n80 z m8u

¢ =381

Por lo tanto, para una poblacion de 46,401 se aplicaron 381 encuestas

y la muestra se distribuira de acuerdo al objeto de estudio.

2.3.3Muestreo
El muestreo aplicado a esta investigacifue el muestreo
estratificado, debido a que la poblacion se dividié en diferentes subgrupos

o0 estratos, de manera que un individuo so6lo puede pertenecer a un estrato.

2.3.4Criterios de seleccion

Hogares u familias

a) Los criterios de inclusiéon que se considenapara este grupo
de la muestra son: aquellos hogares o familias pertenecientes a
los distritos de Piura y Castilla, zona urbana y al nivel

socioecondmico C, .

b) Los criterios de exclusion que se consideraron son: aquellos
hogares o familias que vivaen zonas alejadas de ambos

distritos.

2.4 Técnicas, instrumentos de recoleccién de datos, validezgnfiabilidad

2.4.1Técnicas

Encuesta: En esta investigacion se hizo uso de esta técnica cuantitativa
para la recoleccion de datos, con el fin de obtener infeémac datos
sobre el problema de este estudio, para lo cual se aplicé a las familias o
hogaregertenecientealos distritosde Piuray Castilla,afin derecolectar
informacion sobre datos estadisticos, hechos u opiniones del presente

estudio.
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Focusgroup: Sehizousodeestatécnicacualitativaparala recolecciérde

datos, con el fin de obtener informacion u datos sobre el problema de este
estudio, para lo cual se aplico a amas de casa con poder de compra
pertenecientes a los distritos de Piura ytilasa fin de recolectar
informacion sobre datos estadisticos, hechos u opiniones del presente
estudio.

Andlisis documental: En esta investigacion se hizo uso de esta técnica
cualitativa para la recoleccién de datos, con el fin de obtener informacién

u datos sobre el problema de este estudio.

En la presente investigacion se utilizé de igual manera la metodologia del
analisis de procesola cual respalda el analisis de un negocio con el
objetivo de entender y describir sus procesos, con el fin de mé&orar
eficaciay efectividadde susoperacionesAsi mismoseempledel andlisis
econdmice financiero, el cual se aplico para diagnosticar la situacion y
perspectivas de la empresa en la que se encuentre haciendo uso de
indicadores como el VAN, TIR y rentiidad, con el fin de poder tomar

decisiones adecuadas en un momeptartuno.

2.4.2Instrumentos

Cuestionario: Es un instrumento cuantitativo que se utiliza para medir o
registrar los diferentes fendmenos y contextos. Consiste en un calgunto
preguntas rgeecto de una o mas variables a medir (Chasteauneuf, 2009).
Enlainvestigaciérsehizo usode esteinstrumentacondiversagpreguntas
estructuradas, que fue aplicado a la muestra de la poblacion de estudio a
fin de recolectar datos estadisticos sobre opas, hechos que ayudara a

resolver las incégnitas devestigacion.

Guia de focus group:En la investigacion se hizo uso de este instrumento

con diversas preguntas estructuradas, el cual fue aplicado a los
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participantes seleccionados, a fin de obtemdorinacion sobre sus

opiniones, experiencias y actitudes.

Guia de analisis documental:En la investigacion se hizo uso de este

instrumento cualitativo a fin de recolectar informacion.

Se utiliz6 de la misma manera @gibgrama de flujo para describir el
proceso de produccion de este producto mediante una representacion
grafica. Al igual se realizdproyeccion econdmica financiero que
consistird en el andlisis a través de indicadores que permitiran determinar
las ganancias o pérdidas en esta investigacon,el fin de tomar la

decision correcta en base a los resultados obtenidos en un proyecto.

2.4.3Validez
AfLa validez apunta a sostener cu8n | e
gue confor ma el i nstr unPara detemningr @bant o,

validez de los instrumentos, se determiné mediante la revision critica y

cuidadosamente de expertos, si:

- El uso de instrumentos facilitdé la demostracién de las hipétesis
establecidas en la investigacion.

- Los instrumentos presentaron coherencia, es decir gitexisa
relacion lo6gica con los distintos items, los cuales estuvieron
relacionados con la variable de estudio y dimensiones de la presente
investigacion.

- Los instrumentos fueron referentes a la naturaleza y al tipo de la
investigacion.

- Los instrumentos fron suficientes para abarcar completamente

las dimensiones de la variable de éstastigacion.

2.4.4Confiabilidad

Debido a que las preguntas del cuestionario no presentan escala de Likert

no se empled ningun coeficiente de confiabilidad (Alpha de Cronbach)
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pues este instrumento no requiere confiabilidad. Por lo tanto se obtuvo
como resultado que el instrumento no requirid confiabilidad, pues no

corresponde.

2.5 Métodos de analisis delatos

El andlisis de datos estadisticos de los resultados recogidos por el
cuestionario aplicado a las familias o hogares de los distritos de Piura y
Castilla respectivamente, son mostrados a través de graficos y cuadros para
su debida interpretaciéon. Los datos recopilados fueron procesados mediante
el uso del programa Microsofixcel como del programa estadistico SPSS

version 21.0.

2.6 Aspectoséticos

En esta investigacion, se consideraron principios éticos los cuales se
relacionan tanto con la aplicacion de instrumentos como con las teorias
relacionadas de la presente investigaci

- Respeto a la privacidad y confidencialidad de los individuos
gue formaron parte del estudio para la recolecciciaties.

- Certeza y veracidad en los datos obtenidos, pues no fueron
manipulados por el investigador simberpretados.

- Respeto en la redeién de la realidad problematica,
antecedentes, marco tedrico y conceptual, mediante la

aplicacion de las normasPA.
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Il. RESULTADOS

Para determinar el Estudio de viabilidad para la instalacion de una fabrica
productora y comercializadora de briquetas d@grasen la ciudad de Piura, que
ademds constituye el objetivo de la investigacion, se aplicaron tres instrumentos
gue recogen informacion sobre la variable involucrada en esta investigacion: un
cuestionario, una guia de focus group y por ultimo una geiaardlisis

documental.

Informe consolidado del cuestionario aplicado en la presente

investigacion

El cuestionario estuvo enfocado en los hogares o familias del nivel
socioeconémico C y D, pertenecientes a los distritos de Piura y Castilla, con la
finalidad de determinar a través de un estudio de mercado si el proyecto resulta

viable y rentable.

En el estudio se considerd que el gas natural es el mas empleado para la
preparacion de los alimentos en los hogares o familias de los distritos
mencionados, seguidgente por la utilizacion del carbén en las diferentes
preparacionedealimentosTeniendaunafrecuenciadecompradeunavezal mes
en adquirir el gas natural que se emplea en los hogares, y por el lado del carbén
una frecuencia de una vez a la semandaEual la cantidad de uso de carbon y

lefia en el dia para la preparacion de alimentos es de lpyd@kgdio.

También se obtuvo como resultado en el cuestionario que el precio en la
compra del producto en combustion que utilizan influye mucho, parsaldas
hogares o familias buscan minimizar sus gastos obteniendo un producto
econdmicaenel cuallescuestantredel a3 S/porlacomprade 1kgdeproducto,

comprandolo en alguna tienda mas cercanadasucilio.

Mediante la aplicacion de este cuestrio se conocié que los hogares o
familias si estan dispuestos a utilizar las briquetas de aserrin, para lopudd se
conocer la demanda que tendra este producto, estando dispuestos los hogares o
familiasapagarentrel a3 S/. por 1kg deestenuevoproducto Estosedebeaque

cuentacon atributos principalmenteimportantespara su obtencidn,como por
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ejemplotieneunmayorrendimienteencomparacioral carbény alalefia,también
es un producto que no genera humo y asi mismo contribuye a reducir la
contaminacion ambiental y de esa manera gozar de un ambiente equilibrado y

adecuado para el desarrollo de la vida deéasonas.

Los hogares o familias manifestaron que les gustaria adquirir estas
briquetas de aserrin en una forma cilindrica, esto debsu facilidad de uso y
forma para emplearla en su cocina respectiva para este nuevo producto. De igual
manera dieron a conocer que el lugar preferido para la compra de briquetas de
aserrin es en los supermercados, por la cual las familias acuden con may
frecuenciaenellosbuscandmbtenemn productoenbuenestadqempaqued asi
mismo algun tipo de oferta que se de en esttablecimientos.

Por altimo se obtuvo que los hogares o familias consideran que el tipo de
publicidadparaquesepromocioneestenuevoproductoseriaatravésdel volanteo,
en donde se busque la atraccion del publico en general por la utilizacion de un

nuevo producto para la preparacion deaimsentos.

Asi mismo mediante la aplicacion de este cuestionario se conocié que los
hogares o familias si estan dispuestos a utilizar las briquetas de aserrin, para lo
cual nos dieron a conocer el promedio de kilos que consume una familia

diariamentey asinospermitié calcularla demandale nuestroproductosustituto.
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Disponibilidad de cambio
del producto

s
Hno

Grafico 10.Disponibilidad de cambio del producto.
Fuente: Cuestionario aplicado a los hogares o familias
de los Distritos de Piura y Castilla.

Anéalisis:

Atendiendo a lo expresado en el grafico 10, se da a conocer los
resultados, producto del analisis de frecuengigsrcentajes del indicador
ADi sponibilidad de cambio del product
cambiarel combustiblegqueutiliza porlasbriquetagdeaserrin? EV8% (299)
de los hogares dijeron que si estan dispuestos a utilizar este nuevo producto
mientragqueel 22%(84) delos hogaresnanifestaromueno estardispuestos
a utilizar las briquetas de aserrin para la coccion dalisnsntos.

Interpretacion:

Dicho resultado obedece a las respuestas emitidas por los hogares
encuestados. Permitiende esa manera conocer la demanda que tendra las
briquetas de aserrin, pues el grado de aceptaciéon de este nuevo producto
corresponde a un 78%. Lo cual es una proporcién aceptable, en la que este

producto tendra una buena demanda en el mercado.
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Porcentaje

Entre 1 a3 S/ Entre 3 a5 S/, Entre Sa v Si.

Disponibilidad de pago por kg de briqueta de aserrin

Gréfico1l. Disponibilidad de pago por kg de briqueta de aserrin

Fuente: Cuestionario aplicado a los hogares o familias de los
Distritos de Piura y Castilla.

Andlisis:
Los resultados del gr8fico 11 del
por 1kg de briquetasdes er r 2 no, del 2tem fAaCu8nto

por 1kg de este nuevo producto? El 69% (264) de los hogares respondieron
gue pagarian entre 3 a 5 S/.por 1kg de briquetas de aserrin, el 27% (102)
dijeron que pagarian entre 1 a 3 S/. , mientras qd&€lL7) de los hogares
manifestaromue estandispuestosipagarentre5 a7 S/. por 1kgdebriquetas

deaserrin.

Interpretacion:

Estos resultados nos permiten conocer el precio que los hogares o
familiasestandispuestos pagarpor 1k deestenuevoproducto,el cualoscila
entre 3 a5 S/. Por esta manera resulta atractivo este proyecto, pues al ser un
productofabricadoprincipalmentegor residuodela maderalo cualtieneun

bajo costo; generara obtener una mayiidad.
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3.1 Estudio de mercado
Demarda actual

Los hogares que desearan demandar este nuevo producto segun el
cuestionario aplicado es el 78% que corresponde a 36193 hogares, los cuales en

Su mayoria estarian dispuestos a utilizar las briquetasedgn.

En base a fuentes de INEI al aiid 80se tiene que el total del nimero
de familias que suman los distritos de Piura y Castilla urbana es de 400,007. Y
eINSEC yD haceruntotalde185,603hogare$46.40%).Teniendcel promedio
de personas por familia que corresponde a 4, se tiene bdegd@&&193. Con un
grado de aceptacion del 78%. Se obtiene una demanda real de 18096 briquetas

deaserrin.

Tabla 4. Demanda 2018

COMPORTAMIENTO HISTORICO DEMANDA: BRIQUETAS DE ASERRIN EN LOS DISTRITOS DE PIURA Y CASTILLA 200!

POBLACION /
< | PoBLacion | POBACION oy crag [POBLACIONDISTRITOf o yenros o v ramiuias (4| SRAPOPE | peyianoa
ANO DPTO PIURA PROVINCIA PIURA'Y CASTILLA D (46.40% PERSONAS ACEPTACION REAL
PIURA PR 78% URBANA (& ) ) 78%
CASTILLA
2018 | 1988929 | 788658 | 454553 400007 185603 46401 3618 18096

Fuente: Elaboracién propia

Tabla 6. Proyecciones de demanda afio 2018 al 2028

PROYECCIONES DEMANDA: BRIQUETAS DE ASERRIN EN LOS D|
PIURA'Y CASTILLA 2018 AL 2028
ANO DEMANDA REAL
2018 18096
2019 18332
2020 18570
2021 18811
2022 19056
2023 19304
2024 19554
2025 19809
2026 20066
2027 20327
2028 20591

Fuente: Elaboracion propia
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Analisis de la oferta:
Oferta actual

No hay competencia directa sobre productores de briquetas a base de

aserrin, en los distritos de Piura y Céstiespectivamente.
Analisis del comportamiento historico de la oferta

Enbaseal presentérabajodecampo el principalcompetidonindirectoa
este nuevo producto es el carbgague normalmente los hogares compran lo
emplearensushogaresel cuallescuestas/. 3.00porkilo aproximadamentdn
donde el 56% de los encuestados, manifestaron que gastaban un aproximado de
s/. 1.00 a s/. 3.00 soles; un 33% manifestaron que pagan entre s/. 3.00 a s/. 5.00

soles por kg de producto eambustion.
Comercializacion y precios:

Producto: Este nuevo producto estara en innovaciones constantes
adaptandoselasnuevagreferenciaspecesidadeg gustosdelos consumidores
y ademas se realizaran en todo el proceso de produccion controles decoalidad
cada etapaespectiva. Se elaborard las briquetas con algun disefio en especial o
forma, para su facil distribucién, segun datos obtenidos por la encuesta, el 61%
tuvo preferencia por la presentacion circular de 200 gr. donde se envolvera en
bolsas de papel kraft (5kgpn el respectivo logo de la empresa, junto con sus

especificaciones y registros de acuerdeya

Figura 01: Logotipo de la empresa
Fuente: Elaboracion propia
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Precio: Seestableceral preciodeS/.15.00bolsapor5 Kilos, parapoder
competir en emercado. Ademas de ser accesible por la poblacion al que nos
dirigimos,estandain 69%delos encuestadodispuestos pagarentres/. 3.00a

s/. 5.00 por kg de este nugmmducto.

Plaza: El tipo de canal de distribucion que se utilizaria es directo, es
decir, del fabricante a los consumidores, ya que se usa algunos de los
intermediarios (promotor de ventas). Aplicar lazos estratégicos con los puntos
de distribucion para asi abastecerlos sin que les falte nuestro producto, ya sea
semanal o cada quincenarRo general, segun encuesta aplicada, a la mayor
parte de los hogares les gustaria comprar en los supermercados con 58%, seguido

de tiendas con un 28% respectivamente.

Promocién: Ofrecerla mayorfacilidadalos canalesledistribucionpara
gue cuentenan nuestro producto. Ademas de realizar campafias en donde se
demuestre la calidad de nuestro producto, para tener mayor posicionamiento en
dichas zonas a estudiar. En base a nuestra encuesta, al 52% le gustaria recibir
informacion del producto mediante wblanteo, seguido del uso de las redes

sociales con u@7%.

3.2 Estudio técnico
A) Tamairio
Por la capacidad de produccion:

La capacidad de produccién sera de 50 bolsas de briquetas diarias, pues
se tiene que cada una de ellas corresponde a 5kg de briquetashareuws
total de 250 kg de briquetas de aserrin. Contando con maquinaria elemental a
mediana escala, en sus inicios para no requerir de una inversion grande.

Esto se debe a que 1 Kg. de briquetas( 5 unidades) demora
aproximadamente en su elaboracién 5utos, considerando que se inicia con 6
operariosdondesetendra3 lineasde produccidnde 2 operariogpor cadauna,
podran elaborar 252 kg de briquetas diarias (50 bolsas), con una jornada de 7
horas adia.

Para obtener el producto terminado es de 2dashderminado el

desmolde.



Tabla 7. Capacidad de produccion
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CAPACIDAD DE PRODUCCION

TURNO

TRABAJADORES

HORAS TRABAJADAS | PRODUCCION DE KG (DIA)

PRODUCCION DE KG (MES)

PRODUCCION DE KG (ARO)

1

6

7 252

7560

90720

Fuente: Elaboracion propia

Relacién del amafio con otros aspectos del proyecto:

Relacién tamafo- mercado

Deacuerdala capacidadie produccibrmaximaenrelaciénal mercado

del proyecto, se obtiene que la produccion anual de 90 720 Kg. de briquetas, lo

cual equivale a 18096 productos de brigeede aserrin y de acuerdo a la

respuesta del mercado se ird incrementangoolduccion.

Relacion tamafio- tecnologia

La fabricacionesdetipo artesanatiadoquetodoel trabajoesmanuales

decir no requiere de mayor tecnologia, este a emplearlasadscuada para la

producciorndelasbriquetas]o quesignificaqueel mayorcomponenta&lel costo

de produccion estara formado por la manolaa.

Relacién tamarfoi localizacion

La fabrica de briquetas estara ubicada en Av. Los Laureles (Zona

industial), lo que resulta bastante favorable por su cercania a las madaeeras

Se encuentra a unos pocos metros en la zona industrial de Piura. El local tiene

suficiente amplitud para los niveles de produccién inicialmente planeados. Las

mayores areas neceisar son la de fabricacion y almacén de las briquetas de

aserrin.

Relacion tamano- financiamiento

Par a

|l a ejecuci

n

tot al

del

proyecto

MunicipalDeP i u taaualparticiparaconun 96%deltotal dela inversiondel

proyecto y el otro 4% sera asumido por el ejecutopa®jecto.



B) Procesos

Compra de
materiaprima

Recolecciéule
materiaprima

Control
de
calidad

i

Trasladoa
Produccid

Preparacion col
natural

Moldeada

Prensador:

Control
de
caﬂdad

<>
o

Control
de

calidad

q

Fuente: Elaboracién propia

Almacenajt

Figura 02: Descripcion del proceso productivo

42
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Figura 04: Edificios industriales y dlistribucion

Fuente: Elaboraciémpropia
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Figura 05: Distribudén de los equipos en los edificios

Fuente: Elaboraciémpropia

Rendimientos:

Se utilizé para la preparacion de las briquetas de aserrin lo siguiente: por

cadal kgdeaserrinseutilizé 250gr deharina,mas250ml deaguaparaobtener
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la colanatural Seguidosele agregeb00ml deaguaparaculminarconla mezcla.
Y se tuvo como producto terminado un total de 5 briquetas de aserrin, lo cual

estoequivalealkg. Esteprocesalemandarde2 miembrogparala elaboracion.

Materia prima Producto terminado
1 kgdeaserrin 5 briquetas
Insumos:

Cola natural (harina + agua):
250 gr harina

250 ml agua

Agua: 500 ml agua

C) Localizacion

Macro localizacion:

El proyecto se localizara en la ciudad de Piura.

Figura 06: Ciudad de Piura
Fuente: Map.peru.com

Micro | ocalizacion:
Tabla - matriz de decisién: A travésdel METODO DEPUNTAJE
PONDERADO.

Puntaje de calificacion: Bueno = 5, Regular = 3 y Malo = 1.
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Alternativa: A= Los Laureles, B= Ex Polvorines y C= Bello Horizonte.

Tabla 8. Factores locacionales

Factores Puntaje sin Puntaje ponderado
. Ponderado calificacion con calificacion
Locacionales

A B C A B C

Materia prima 8 5 1 3 40 8 |16

Mano de obra 6 5 3 3 30 18 |18

Cercania a la 4 5 1 3 20 4 12
demanda

Disponibilidad de > 5 3 3 10 6 6

terreno
Total 10c 36 |52

Fuente: Elaboracion propia

La alternativa A que se ha escogido, seria en la ciudad de Piura donde

tiene un ponderado mayor: Los Laureles.

Quimica Suiza

Cineplanet Real
Plaza Piura

@

Real Plaza Piura Q <
v ',’f

Los Laureles

Figura 07: Ubicacion Los Laureles

Fuente: Google maps.
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T 2

Figura 08: Terreno

Fuente: Elaboracia propia

3.3 Estudio legal organizacional
Tipo de empresa

ABRI QUETAS VERAO, Se | e considera Soci
porque esta constituida por un namero pequefios de personas sea naturales o
juridicas donde méaximo puede estar integrada por 20 persaamas estigo de
empresa es una modalidad pensada para los pequefios negocios en lossque no

necesaria mayor complejidad en sus érgaalosinistrativos.

La Sociedad Anonima Cerrada es una figura mas dindmica y la mas

recomendable para una empresaifiar, chica o mediana.
Mision, Vision y Valores de la Empresa:

Misién: La principal mision de la empresa es producir y comercializar un
producto de la mas alta calidad satisfaciendo las necesidades individuales de

nuestros clientes.

Vision: Parael afio2020serla empresdiderenventadebriquetagieaserrin
reconocida a nivel nacional e internacional; con el respaldo de la mas alta
tecnologia, personal capacitado y una eficiente comunicacion entre clientes y

proveedores para mantener constantemetitdexdnos a nuestraientes.
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Valores:

x Trabajo en equipo: Fomentamos la participacion activa y colaboracion entre

todo el equipo d&abajo.
x Responsabilidad: cumpliendo con todas nuestras obligacionesnogmnesa.
x Calidad: superando las expectativasaiente con nuestiqeroducto.
x Seguridad: brindamos seguridad a nuestros clientespesi@nencias.

x  Compromiso: asumiendo el mayor compromiso con nuestros clientes en

cubrir sus necesidades y expectativas eneztado.

ADMINISTRACIC

AREA Dt AREA DE AREADE
ALMACEI PRODUCCIC VENTA!
PROMOTO ASISTENTE
CHOFE OPERARIC DE VENTA VENRS

Figura 09: Organigramade la empresa

Fuente: Elaboracién propia

3.4 Estudio econdémicefinanciero
INVERSION FIJA
Inversidn fija tangible: vehiculos, equipo, muebles y enseres.

Inversion fija tangible: estudios definitivos, puesta en marcha, gastos de

constitucion.

CAPITAL DE TRABAJ O: Servicios basicos, planilla, materia prima.



Tabla 10. Resumen de la inversion
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RESUMEN DE LA INVERSION

RUBRO TOTAL %

. INVERSION FIJA S/.288,069.34 95.49

Il. CAPITAL DE TRABAJD S/.13,975.09 4.6%

INVERSION TOTAL S/.302,044.43 100%

Fuente: Elaboacion propia

Tabla 11. Estructura de la inversion

ESTRUCTURA DE LA INVERSION
RUBRO UNIDADES | CANTIDAD | P.UNITARIO MONTO

1. INVERSION FIJA S/.288,069.3

1.1 INVERSION FIJA TANGIBLE S/.284,124.9
Terreno m2 270 S/. 340.0 S/.91,800.0
Edificio m2 1 S/.143,175.9  S/.143,175.9
Vehiculos u.u 1 S/.41,250.0 S/.41,250.0
Magquinaria y equipo Global 1 S/.7,244.0 S/1.7,244.0)
Muebles y enseres Global 1 S1.655.0 S/.655.0!

1.2 INVERSION FIJA INTANGIBLE S/.3,944.4)
ESTUDIO DEFINITIVO u.u 1 S/.1,50000 S/.1,500.0
PUESTA EN MARCHA Global 1 S/.500.0 S/.500.0(
GASTOSDECONSTITUCI Global 1 S1.1,944.4 S/.1,944.4,

2. CAPITAL DE TRABAJO S/.13,975.0
SERVICIOS BASICOS Mes 1 S/.1,829.8 S/.1,829.8|
PLANILLA Mes S/.7,068.0 S/.7,068.0]
MATERIA PRIMA Mes S/.5,077.2 S/.5,077.2

TOTAL S/.302,044.4

Fuente: Elaboracion propia

Tabla 19. Planilla

PLANILLA
DESCRIPCION CANTIDAD REMJEEF;%CA?_N SUB-TOTAL | ESSALUD (9%) CTS TOTAL

ADMINISTRADOR 1 S/.1,20 S1.1,20 S/.104 S/.10( 51992
ASISTENTE VENTAS 1 S/.93 S1.93( S/.8¢ SI.78 S/.764
OPERARIOS 6 S/.85 S1.5,10 S/.45¢ S/.425 S/.4,21
CHOFERES 1 S/.85( S/.85( SI.71 S.71 S/.709
PROMOTOR VENTA 1 S1.47 S1.47( S/.47 S/.3 S/.384
TOTAL S1.8,55 S1.71( S1.713 S1.7,064

Fuente: Haboracion propia
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MATERIA PRIMA DIRECTA AL MES
Materias primas Descripcién Cantidad Precio Monto
Aserrin Saco (25 kg) 302 S/.3.0 S/.904.8
Harina Saco (50 kg) 38 S/.50.0 S/.1,885.0
Agua m3(1000Its) 8 S/.3.3 S/.25.4
TOTAL S/.2,815.2
Fuente: Elaboracion propia
Tabla 21. Materia prima indirecta al mes
MATERIA PRIMA INDIRECTA AL MES
Materias primas Descripcién Cantidad Precio Monto
Bolsas ciento 1504 S/.0.90 S/.1,357.2
Etiquetas unidad 1504 S/.0.50 S1.754.0|
Hilos mts 754  S/.0.20 S/.150.8
TOTAL S/.2,262.0|
Fuente: Elaboracion propia
| TOTAL MATERIA PRIMA AL MES S/. 5,077.29
Tabla 22. Servicios basicos
SERVICIOS BASICOS
o : : . Monto
Descripcion Cantidad Precio unitario S/
Luz 1 S/.220.0} S/.180.0§
Agua m3 60 S/.3.3¢ S/.202.8|
Internet 1 S/.69.0| S/.69.0|
Campana publicitaria 1 S/.900.0f  S/.1,200.0
Camaras de seguridad 2 S/.89.0| S/.178.0{
TOTAL S/.1,829.8
Fuente: Elaboracién propia
| TOTAL EGRESOS: PLANILLAS, MATERIA PRIMA Y SERVICIOS AL MES |S/. 15,457.09 |

Tabla 23. Estructura del financiamiento

ESTRUCTURA DEL FINANCIAMIENTO
FUENTES % |[MONTO EN S/. USOS
INV. FIJA [CAP. TRABAJO
1- APORTE CAPITAL SOCIAL | 4% S/.12,081.7| S/.12,081.7
2- PRESTAMO
Préstamo a largo plazo 96% S/.289,962.6( S/.275,987.5 S/.13,975.0
TOTAL 100% S/.302,044.4] S/.288,069.3 S/.13,975.0

Fuente: Elaboraidn propia



50

Fuentes internas:

El aporte de capital social por parte del socio equivaldra a un 4% haciendo
un monto de 12,081.78 soles.

Fuentes externas:

Se realizara un préstamo a largo plazo en la Caja Municipal Piura de
289,962.65 soles.

Tabla 24. Datos del préstamo

Entidad Financiera CMAC PIUR
Importe a Solicitar S/.289,962.6
Duracién total 10 afiof
Fecha de solicitud 1/08/2018
Dias de pago 365
Tasa Efectiva Anual 12.09

Fuente: Elaboracion propia

Tabla 25. Servicio de la deuda

Servicio de la deuda

>
2
o

Vencto.

Amortizacion

Intereses

Cuota

Saldo

1/08/2019

S/.16,523.28

S/.34,795.52

S/.51,318.8(

S/.273,439.3

31/07/2020

S/.18,506.07

S/.32,812.72

S/.51,318.8(

S/.254,933.3

31/07/2021

S/.20,726.80

S/.30,592.00

S/.51,318.8(

S/.234,2060

31/07/2022

S/.23,214.02

S/.28,104.78

S/.51,318.8(

S/.210,992.4

31/07/2023

S/.25,999.70

S/.25,319.10

S/.51,318.8(

S/.184,992.7

30/07/2024

S/.29,119.66

S/.22,199.13

S/.51,318.8(

S/.155,873.1

30/07/2025

S/.32,614.02

S/.18,704.77

S/.51,318.8(

S/.123,259.0

30/07/2026

S/.36,527.71

S/.14,791.09

S/.51,318.8(

S/.86,731.39

OO |IN|O|OAR|WIN]|F

30/07/2027,

S/.40,911.03

S/.10,407.77

S/.51,318.8(

S/.45,820.35

10

29/07/2028

S/.45,820.35

S/.5,498.44

S/.51,318.8(

S/.0.00

Fuente: Elaboracion propia

Tabla 26. Capacidal maxima de produccion

CapacidadMAX de produccior 2262(
Precio S/.15.0
Total S/. 339,300.0(

Fuente: Elaboracion propia
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Tabla 27. Programa de produccion, ventas e ingresos

Programa de produccién, ventas e ingresos a precios de mercado (Soles)fibafios
N° ucCl PROGRAMA DE PRODUCCION|ROGRAMA DE VENTA|ROGRAMA DE INGRESC
1 65% 14703 14703 S/. 220,545.00
2 70% 15834 15834 S/. 237,510.00
3 75% 16965 16965 S/. 254,475.00
4 80% 18096 18096 S/. 271,440.00
5 85% 19227 19227 S/. 288,405.00
6 90% 2033 20358 S/. 305,370.00
7 95% 21489 21489 S/. 322,335.00
8 100% 22620 22620 S/. 339,300.00
9 100% 22620 22620 S/. 339,300.00
10 100% 22620 22620 S/. 339,300.00

Fuente: Elaboracion propia

Tabla 29. Cuadro de Ingresos afio 2018 a 20127

CUADRO INGRESOS
ANO DIARIO |TOTAL INGRESO [MENSUAL TOTAL INGRESO|ANUAL TOTAL INGRESO
2018 50 S/. 754 1508 S/. 22.620 18096 S/. 271.445
2019 51 S/. 764 1528 S/. 22914 1. 18332 S/. 274.973
2020 52 S/. 774 1547 S/. 23.212 18570 S/. 278.548
2021 52 S/. 784 1568 S/. 23.514 18811 S/. 282.169
2022 53 S/. 794 1588 S/. 23.820 19056 S/. 285.837
2023 54 S/. 804 1609 S/. 24.129 19304 S/. 289.553
2024 54 S/. 815 1630 S/. 24.443 19554 S/. 293.317
2025 55 S/. 825 1651 S/. 24.761 19809 S/. 297.131
2026 56 S/. 836 1672 S/. 25.083 20066 S/. 300.993
2027 56 S/. 847 1694 S/. 25.409 20327 S/. 304.906

Fuente: Elaboracion propia

Tabla 30. Costo de fabricacién por producto

PRODUCCION MAXIMA POR PDCT 2262(
COSTO UNIT. MPD X PDCT S/. 1,44
COSTO UNIT. MPI X PDCT S/. 1,2(
COSTO UNIT. MOD X PDCT S/. 3,34
COSTO UNIT. MOI X PDCT S/. 1,44
TOTAL COSTO UNIT.X PDCT S/. 7,51

Fuente: Elaboracion propia



Tabla 31. Presupuesto de costos en 10 afios (soles)

Cuadro N°: Presupuestos de Costos en 10 afios (Soles)

52

Cantidad P.U Total 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Rubros 100% 65% 70% 75% 80% 85% 90% 95% 100% 100% 100%
1.-Costos de fabricacion S/.150,169.92| S/. 128,845.32| S/. 131,891.69| S/. 134,938.07 |S/. 137,984.44|S/. 141,030.81|S/. 144,077.18S/. 147,123.55|S/. 150,169.92|S/. 150,169.92|S/. 150,169.92
Mano de obra directa 15 S/.5,100.00{S/. 76,500.00|S/. 76,500.00( S/. 76,500.00| S/. 76,500.00|S/. 76,500.00|S/. 76,500.00S/. 76,500.00 | S/. 76,500.00 | S/. 76,500.00 |S/. 76,500.00 |S/. 76,500.00
Materia Prima 12 S/.5,077.29|S/. 60,927.42(S/. 39,602.82( S/. 42,649.20| S/. 45,695.57|S/. 48,741.94/S/. 51,788.31|S/. 54,834.68 | S/. 57,881.05 | S/. 60,927.42 |S/. 60,927.42 |S/. 60,927.42
Depreciacion 1 S1.12,545.28|S/. 12,545.28|S/. 12,545.28) S/. 12,545.28| S/. 12,545.28|S/. 12,545.28/S/. 12,545.28)S/. 12,545.28 | S/. 12,545.28 | S/. 12,545.28 |S/. 12,545.28 |S/. 12,545.28
Amortizacion de cargas diferidas | S/. 3,944.44 5% S/.197.22 | S/.197.22 | S/.197.22 | S/.197.22| S/.197.22 | S/.197.22 | S/.197.22| S/.197.22| S/.197.22| S/.197.22| S/.197.22
2.-Gastos de operacion S/. 96,354.00|S/. 78,066.31| S/. 79,791.56| S/. 81,516.81|S/. 83,242.07|S/. 84,967.32|S/. 86,692.58 | S/. 88,417.83 | S/. 90,143.08 |S/. 90,143.08 |S/. 90,143.08
2.1 Gastos de ventas S/.61,416.00|S/. 43,128.31| S/. 44,853.56| S/. 46,578.81|S/. 48,304.07|S/. 50,029.32|S/. 51,754.58 | S/. 53,479.83 | S/. 55,205.08 |S/. 55,205.08 |S/. 55,205.08
Remuneracion de Chofer 15 S/.850.00 |S/. 12,750.00(S/. 12,750.00| S/. 12,750.00| S/. 12,750.00S/. 12,750.00|S/. 12,750.00/S/. 12,750.00 | S/. 12,750.00 | S/. 12,750.00 |S/. 12,750.00 |S/. 12,750.00
Remuneracion de Promotor de ventas 15 S/.470.00 | S/.7,050.00 | S/.7,050.00 | S/.7,050.00 | S/.7,050.00] S/.7,050.00|S/.7,050.00| S/.7,050.00 | S/.7,050.00| S/.7,050.00 | S/.7,050.00 S/.7,050.00
Pago de Servicios(Publicidad) 1 S/.900.00 | S/.900.00 | S/.900.00 | S/.900.00 | S/.900.00| S/.900.00 | S/.900.00 | S/.900.00| S/.900.00| S/.900.00| S/.900.00| S/.900.00
Pago de IGV S/.339,300.00| 18% |S/.40,716.00|S/. 22,428.31| S/. 24,153.56| S/. 25,878.81|S/. 27,604.07|S/. 29,329.32/S/. 31,054.58 | S/. 32,779.83 | S/. 34,505.08 |S/. 34,505.08 |S/. 34,505.08,
2.2 Gastos administrativos S/.34,938.00|S/. 34,938.00| S/. 34,938.00| S/. 34,938.00/S/. 34,938.00|S/. 34,938.00|S/. 34,938.00 | S/. 34,938.00 | S/. 34,938.00 |S/. 34,938.00 |S/. 34,938.00
Remuneracion de Administrador 15 S/.1,200.00{S/. 18,000.00(S/. 18,000.00( S/. 18,000.00| S/. 18,000.00|S/. 18,000.00|S/. 18,000.00|S/. 18,000.00 | S/. 18,000.00 | S/. 18,000.00 |S/. 18,000.00 |S/. 18,000.00
Pagos de servicios(Luz + Internet) 12 S/.249.00 | S/.2,988.00 | S/.2,988.00 | S/.2,988.00 | S/.2,988.00| S/. 2,988.00| S/. 2,988.00| S/.2,988.00 | S/.2,988.00| S/.2,988.00 | S/. 2,988.00| S/. 2,988.00
Remuneracion Asistente ventas 15 S/.930.00 |S/. 13,950.00(S/. 13,950.00| S/. 13,950.00| S/. 13,950.00|S/. 13,950.00|S/. 13,950.00S/. 13,950.00 | S/. 13,950.00 | S/. 13,950.00 |S/. 13,950.00 |S/. 13,950.00

Costo total

SI. 246,523.92

S1.206,911.63

S/.211,683.25

S!. 216,454.38

S1.221,226.50

S1.225,998.13

S1.230,769.76

S/. 235,541.38

S/.240,313.01

S/. 240,313.01

S/. 240,313.01

Fuente: Elaboacion propia



Tabla 32. Flujo de caja proyectado a 10 afios (soles)

Flujo de Caja Proyectado en 10 afios (Soles)
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0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Programa de Produccion 65% 70% 75% 80% 85% 90% 95% 100% 100% 100%
I. Ingresos 220,545.00 237,510.0¢ 254,475.0C 271,440.0Q 288,405.0(] 305,370.0C 322,335.00 339,300.00 339,300.00( 406,172.13
Ingresos por ventas 220,545.00 237,510.0¢ 254,475.0Q 271,440.0Q 288,405.0( 305,370.0C 322,335.00 339,300.00 339,300.00[ 339,300.00
Valor residual 66,872.13
Il.Egresos 288,069.34 176,648.82 190,237.2(] 203,825.57 217,413.94 231,002.31 244,590.6§ 258,179.05 271,767.423 271,767.42| 291,829.06
Costos de produccion 110,485.32118,984.2(0 127,483.07 135,981.94 144,480.81 152,979.6§ 161,478.55 169,977.423 169,977.42| 169,977.42
Inv. Del proyecto
Inv. Fija tangible 284,124.9
Inv. Fija intangible 3,944.44
Impuesto a la Renta 66,163.50] 71,253.00] 76,342.50] 81,432.00|] 86,521.5( 91,611.00| 96,700.50] 101,790.04 101,790.00] 121,851.64
lll. Flujo de CajaEconémico -288,069.34 43,896.18 | 47,272.80, 50,649.43| 54,026.06( 57,402.69 60,779.32| 64,155.95| 67,532.58( 67,532.58| 114,343.07
IV. Financiamiento -289,962.6 -51,318.80| -51,318.8( -51,318.80| -51,318.80| -51,318.8( -51,318.80| -51,318.80| -51,318.80| -51,318.80| -51,318.80
Préstamo 289,962.6!
Amortizacién 16,523.28| 18,506.07| 20,726.80| 23,214.02| 25,999.70 29,119.66| 32,614.02| 36,527.71| 40,911.03| 45,820.35
Intereses 34,795.52| 32,812.72| 30,592.00( 28,104.78| 25,319.10| 22,199.13| 18,704.77| 14,791.09| 10,407.77| 5,498.44
V. Flujo de Caja Financiero -578,031.99 95,214.97 | 98,591.60( 101,968.23 105,344.8 108,721.4¢ 112,098.12 115,474.75 118,851.37| 118,851.37| 165,661.87

Fuente: Elaboracion propia



Tabla 33. Estado de ganancias y pérdidas del proyecto a 10 afiadds)

Estado de ganancias y pérdidas del Proyecto A 10 afios (Soles)
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
INGRESOS S1.220,545.0( S/.237,510.00S/. 254,475.0( S/.271,440.0(S/. 288,405.0(S/. 305,370.0( S/.322,335.0] S/.339,300.0{ S/.339,300.0| S/.339,300.0
EGRESOS S1.206,911.6] S/.211,683.2(S/. 216,454.8¢ S/.221,226.5(S/. 225,998.19S/. 230,769.7q S/.235,541.3| S/.240,313.0| S/.240,313.0 S/.240,313.0
UTILIDAD OPERATIVA | S/.13,633.3| S/.25826.7| S/.38,020.1 S/.50,213.5 SI.62,406.8 SI. 74,6004 S/.86,793.6 S/.98,986.9 S/.98986.9 SI/.98,986.9
IIMPUESTO ALARENTA| S/.4,021.8] S/.7,618.8] S/.11,215.9 S/.14,812.9 S/.18,410.0[ S/.22,007.0] S/.25,604.1 S/.29,201.1 S/.29,201.1] S/.29,201.1
UTILIDAD NETA SI.9,611.5| S/.18,207.8] S/.26,804.1 SI. 354005 S/.43,996.8 S/.52,593.1 S/.61,189.5 S/.69,785.8 S/.69,785.8 SI.69,785.8
Fuente: Elaboracién propia
IMPUESTO A LA RE] 295% |




Tabla 34. Resumen del flujo de caja proyectado €10 afios (soles)

Flujo de Caja Proyectado en 10 afios (Soles)
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1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

Programa de Produccion

65%

70%

75%

80%

85%

90%

95%

100%

100%

100%

. Ingresos

S1.220,545.00

S/.237,510.00

SI. 254,475.00

SI.271,440.00

S/. 288,405.00

S/..305,370.00

SI.322,335.00

S/.339,300.00

S/.339,300.00

S/.339,300.00

II.Egresos

S/. 288,069.34

S1.176,648.82

S/.190,237.20

SI.203,825.57

SI. 21741394

S/.231,002.31

SI. 244,590.68

SI. 258,179.05

SI. 271,767 .42

SI. 271,767 42

S/.291,829.06

BENEFICIOS NETOS

S1.-288,069.34

S1.43,896.18

SI.47,272.80

S1.50,649.43

S1.54,026.06

S1.57,402.69

S/.60,779.32

SI. 64,155.95

SI.67,532.58

S/.67,532.58

SI. 47,470.94

lll. Flujode CajaEcondmico

S/. -288,069.34

S/.43,896.18

SI. 47,272.80

S/.50,649.43

S/.54,026.06

S1.57,402.69

SI.60,779.32

SI. 64,155.95

SI.67,532.58

S/.67,532.58

S/.114,343.07

V.Flujode CajaFinanciero

S/.-578,031.99

S1.95,214.97

S/.98,591.60

S/.101,968.23

S/.105,344.86

S/.108,721.49

S/.112,098.12

SI. 115474.75

S/.118,851.37

S/.118,851.37

S/. 165,661.87

Fuente: Elaboracion propia

| TASA DE DESCUEN

12% |

IVANE

|S/. 72,961.00 |

IVANF

S/. 98,330.14 |

ITIRE

|15%

ITIRF

[14%

B/C

S/.1.03




56

Criterios de evaluacion

1 Valor actual econdmico(VANE)

VANE=[ =——+ —— 4+ 1 -~ 4 . ' 4 > 4 - 4 4
[(+-) (+ ) (+ ) (+ ) (+) (+.) (+ )

:-+ 1 + ] '1+
(+.) (+.) (+.)’(

VANE=S/. 72,961.00

Interpretacion: EI VANE es de S/. 72,961.00. Esto significa que al ser el VAN
mayor a cero, los beneficios generados sagares a los costos incurridos, por tanto es
rentable y se acepta el estudio.

1 Valor actual financiero (VANF)
VANF=S/.98,330.14

Interpretacion: EI VANF es de S/. 98,330.14. Esto significa que al ser el VAN
mayor a cero, los beneficios son mayores ads$os incurridos y por tanto es rentable.

{ Tasa interna de retorno econdmicqTIRE)

+ =+ =+ =+ =+ =+

"oy ';A: s . s . , . , . , .
e A= C+mt) . CAt) . (AT (R (A

¢ )

L
C+Am  CAr)

e
(=) C+A) - ( +ATD
TIRE=15%

Interpretacion: La Tasa Interna de Retorno para el proyecto de inversion es de
15%, esta al ser mayor que el C@Rosto de Oportunidad: 10%), indica que la
rentabilidad que genera el proyecto es superior al rendimiento aceptable.

{1 Tasa interna de retorno financiero (TIRF)
TIRF=14%

Interpretacion: La Tasa Interna de Retorno para el proyecto de inversion es de
14%,edaal sermayorqueel COK (Costode Oportunidad10%),indicaqueesrentable.

1 Relacién beneficio costo (B/C)

I/ ¢

220545.00, 237.510.00, 254.475.00,, 271.440.00, 288.405.00,, 305.370.00,, 322.335.00, 339.300.00,, 339.300.00, 339.300.00
- [(1 +00!  (1+012 (1+01)3 (1+01} (1+01) (1+01 (1+01)7 (1+018 (1+01)° (1+0.1)*

la+onot @+01)t @+0n2t @+01)3  @+004t @+00)5" @+008* @+01)7" @+01)8% 1 +0.1)°" (1 +0.1)10]

B/C=S/. 1.03
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InterpretacionLa relacionbeneficio/ costodel proyectodeinversionesde1.90,
siendomayora 1, porlo tantosignificaquelosingresossonsuperioreslos egresos,
y en consecuencia, el proyecto generara superavit.

El proyecto resulta viable econdémica y financieramente, por lo que se debe
invertir en ello.

9 Periodo de recuperacion de la inversion (PR)

Tabla 35. Periodo derecuperacion

(@) FLUJO Flujo acumulad:
S/. 43.896,18| S/. 43.896,18
S/.47.272,80[ S/. 91.168,98
S/.50.649,43| S/. 141.818,41
S/. 54.026,06( S/. 195.844,48
(IS . 57.402 o[ |SEsBUTAT
S/. 60.779,32
S/. 64.155,95
S/. 67.532,58
S/. 67.532,58
10 S/. 47.470,94

Fuente: Elaboraciémpropia

Alw|N|rR|2

|||

Inversion inicial| S/. 302.044,43
Ultimo flujo S/. 60.779,32
Por recuperar| S/. 48.797,26
PR: afios 0,80285958

PR=5+0.80=5.80

Fuente: Elaboraciémpropia

Interpretacion: La inversion de este proyecto se recuperara en 5 afios y 8 meses.
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IV. DISCUSION

Para determinar la viabilidad para la instelacde una fabrica productora y
comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad dedPior2018, seealizo
unaencuestaplicadaalos distintosfamiliaso hogarepertenecienteglos distritos
de Piura y Castilla, de la misma manera se aplictocurs group que contenia 14
preguntas y el analisis documental para describir el marco legal para llevar a cabo
el proyecto. Complementariamente se llevé a cabo el analisis econbindociero
con la finalidad de cumplir con el objetivo relacionado @dhilidad econémice

financiero.

Respecto al primer objetivo especifico referido a la viabilidad de mercado
para la instalacion de una fabrica productora y comercializadora de briquetas de
aserrirenla ciudaddePiura afio2018,sebuscédeterminata demandauetendria
este nuevo producto y se encontré que existe un 78% de hogares o familias que
demuestran la aceptacion de demandar las briquetas de aserrin, asimismo
manifestaron que el precio dispuesto a pagar por 1 kg de este producto oscila entre
S/.1.00 a S/3.00 soles. Con respecto a esto Sapag, Nassir (2011, p.81) guecisan
iel objetivo principal gue se pretende a
determinar los factores que afectan el comportamiento del mercado y las
posibilidades realede que el producto o servicio resultante del proyecto pueda
participar efectivamente en ese mercadoo
p.55) consideran | a demanda como | a Aca
personas estan dispuestas a compradégmndo un precio preestablecido, para

satisfacer unanecesidads pec2 f i cao.

Losresultado®btenidosepuedercontrastaconel estudiode Rimac(2010)
con su investigaci-n denominada fAEstudio
comercializacibondé ol sas oxobi odegradabl es o, en do
gue en esta investigacion existe un gran mercado potencial de consumidores de
bolsas oxobiodegradables, asi mismo este proyecto constituye una alternativa de
proteccional medioambientesiendoun medioparaevitarla contaminaciorerios,

mares y de la misma manera disminuir el efecto invernadero. Mediante adgaves
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encuestas a los posibles clientes se permitio establecer la aceptacion que tendria
producir bolsas oxobiodegradables, en lalcel nivel de aceptacion de dicho

producto es muy atractivo.

Debido a los resultados obtenidos se refleja que existe un gran porcentaje de
hogares o familias que estan dispuestos a utilizar las briquetas de aserrin como
productoencombustiémarala preparaciéndealimentosensushogaresporlo que
se considera que |l a hip-tesis fAPosee Vi a
fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin en la cilRiadade
Provinciade Piuraa o 2 OACBPJFADA S

Para el segundo objetivo especifico de la presente investigacion referido a
establecer la viabilidad técnica para la instalacion de una fabrica productora y
comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de- Rftwa2018, se

determiné el tamafigproceso 6ptimo y localizacion del proyecto.

Para la localizacién se empled el método de factores ponderados, donde se
detallaron varios criterios que permitieron determinar la ubicacién adecuada, tales
como materia prima, mano de obra, cercania a la migang disponibilidad de
terreno; obteniendo como ubicacion principal Av. Los Laurglagjue existen
condiciones favorables que se pueden aprovechar para lograr un 6ptimo
posicionamiento. Con respecto a esto Miranda (2013) afirma que la ubicacion mas
adewada sera la que posibilite maximizar el logro del objetivo definido para el
proyecto, como cubrir la mayor cantidad de poblacion posible o lograr una alta
rentabilidad Aunquelasopcionesielocalizacionpuedersermuchasgenla practica
estas se reducenunas pocas, por cuanto las restricciones y exigencias propias del

proyecto eliminan a la mayoria dias.

Para determinar el tamafio del proyecto se toma en cuenta el analisis de
demanda realizado en la investigacion en el que se determiné que iemeelgio
se demandara 18096 bolsas de briquetas de aserrin, el segundo afio a 18332, en el
tercer afio 18570, en el cuarto afio 18811 y en el quinto afilo 19056 bolsas de
briguetas de aserrin, para ello se deberd ampliar el establecimiento segun la

necesidagroyectadalela demanda disponerde nuevadineasdeproduccién)os
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resultadosepuedercontrastaconlos obtenidogpor ChangDel Aguila (2013)con

Su investigaci-n denominada fnEsptlletssi o de 1
de maderaapartte un subproducto de |l a industrie
se concluye que se eligi6 estudiar los tres procesos que pertenecen a la fabricacion
deestructuranatrizdela plataformaya queesla partefundamentatieesta Setenia

un tiempo de 111.07dnas asi que se realizé un Estudio de Tiempos, tomandose

nuevos tiempos para hallar el Tiempo Estandar donde se considerarian las
toleranciasiecesariaparala realizaciondelastresetapasie procesanencionadas
anteriormentearrojandountiempode91.72 horasconlo cualseobtuvoqueexiste

un 17% de pérdidas lo cual significan monetariamente en S/. 34,872.88 nuevos soles
anuales y los que se convertirian en un beneficio. Al igual se concluy6 que para el
proceso de pellets de madera se obtuvo quegaducir 01 tonelada, se requiere

2.21 toneladas de materia prima, asi mismo se necesita 4.22 horas maquinas.

También los resultados se pueden contrastar con los obtenidos por Garcia
(2014) , en su tesis denominada amDi sefo
fabricacion de briquetas de viruta, en la cual se concluye que la planta piloto no
requiere de un amplio espacio para llevar a cabo su implementacion, pues para la
empresdadereralelNortefueronnecesario884mz2 (24mx 16m)y detal manera
seteneuna ventaja, siendo:0 |l a planta pilot
escala comerci al sin necesidad de ampli a
disefio del proceso para la fabricacién de briquetas de viruta se determindé una
maquina briquetadorgues ésta fija la capacidad de produccion y a la vez se
convierte en el cuello de botella grbceso.

Debido a los resultados obtenidos se refleja que los criterios para determinar
el tamafio y la localizacion del proyecto, son los mas adecuados potdcséa
concluye qgue | a hip-tesis iLa i nstal ac
comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de Piura Provincia ee Piura
afo 2018 es viable técnicamente es ACEPTADA.

Respecto al tercer objetivo especifico referid@a @efinicion de laiabilidad

legal organizacional para la instalacién de una fabrica produgtora



61

comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de Riwa2018, se
determiné que la fabrica se constituiria como una Sociedad Anonima Cerrada
(S.A.C) y se acogeria al Régimen General del Impuesto a la Renta. Asimismo se

contaria con tres areas tales como: produccion, ventas y almaceén.

Por su parte Sapag, Nassir (2011) manifiesta que la Viabilidad Legal se refiere
a la necesidad de determinar tarld inexistencia de trabas legales para la
instalaciony operaciomormaldel proyecto,comola faltadenormasnternasdela
empresa que pudieran contraponerse a alguno de los aspectos de la puesta en marcha
0 posterior operacién del proyecto, asimisteoemos que en la investigacion
reali zada por Viera (2012) AEstudi o de
productora de abonos org8nicos en el dery
empresa fue constituida como una Sociedad Anénima Cerrada repragsntad
Gerente General y una Administracion General y como generador de Renta de
Tercera Categoria funciona bajo el Régimen General del Impuesto a la Renta; y
también se concluy6é que no existen barreras legales para realizarlo, en base a lo
anteriorseeancl uye que |l a hip-tesis AEXiste vi e
instalacion de una fabrica productora y comercializadora de briquetas de aserrin en
la ciudad de Piura Provincia de Piuadio 2018, eACEPTADA.

Respecto al cuarto objetivo espemifide la presente investigacion respacto
la viabilidad econémica y financiera para la instalacion de una fabrica productora y
comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de-dPiord018, para
determinadichaviabilidad seelabordflujos decajaeconémicoy financierosy en
base a ello se obtuvo un Valor Actual Neto Econémico de S/. 72,961.00 lo que
implica que los beneficios generados son superiores a los costos incurridos, una tasa
Interna de Retorno 15%, mientras que en la evaluacioncigranse obtuvo Valor
Actual Neto Financiero Positivo de S/. 98,330.14, una tasa Interna de Retorno de

14%:; asi mismo se obtuvo un B/C delSD3.

Segun Baca (2013) la viabilidad financiera proporciona la informacion
financiera para calcular si el proyecde inversion es rentable en base a las
utilidades generadas y lo invertido. Los aspectos que se tienen en cuenta para

evaluar financieramente el proyecto, es el calculo de los flujos netos de e&ctivo,
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igualquedeterminatatasanternaderetorno(TIR), los cualegprovienerdel estado

de resultados que son proyectados para un determinado horizonte de tiempo, y como

|l o mani fest - Pedrero (2008) en su invest
de la implementacion de una planta de produccionaelki e sel 6, | uego de
econdmice financiero realizado, se ha determinado que en el primer aspecto se
obtiene un VAN de $83.005.443; y una TIR: 22,7%. Mientras que en el aspecto
financiero los valores fueron: VAN de $263.744.554 y TIR: 44%, condbstipera

el costo de capital definido en 10.64%, por lo tanto es rentable invertir en este

proyecto.

También los resultados se pueden contrastar con los obtenidos por Contreras
(2008)ensuinvestigaciorituladai E s t dediabibdad paralainstalacid deuna
joyeria en el centro comercial Sambil Barquisimeto, en la cual se concluyo que la
evaluacion econdmiedinanciera resulta rentable y eso conlleva a la puesta en
marchadel proyecto Al igual seobtuvo,queel proyectocuentaconsuficienteflujo
de caja que permitira recuperar el monto de la inversion al inicio de los cinco afios
deoperaciérdel proyecto,y segenerdunaTIR queequivaleal 37%indicandoque
resulta mas rentable y atractivo invertir en el proyecto, que de mantener los recursos

detenidos en las diferentes institucionesdacos.

En relaci-n a | o anteriormente expreseé
viable econémica y financieramente la instalacién de una fabrica productora y
comercializadora de briquetas de aserrin en la diddaPiuraProvincia de Piura
afio 2018, es ACEPTADA.

Finalmente, en concordancia con los resultados evidenciados en las distintas
dimensionegindicadoresiela presenteénvestigaciorasicomola contrastaciomle
las hipétesis especificas, se concluye da hipotesis Generdl E siable la
instalacion de una fabrica productora y comercializadora de briquetas deemserrin
la ciudad de Piura Provincia de Puaay o 2 OACERBTADAe s
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V. CONCLUSIONES

Existe viabilidad de mercado para la instalacion defabeca productora de
briquetas de aserrin en la ciudad de Piai® 2018yaque en esta investigacion

se determin6 que el 78% los hogares o familias pertenecientes a la muestra de
estudiomanifestarorsuaceptaciéme utilizar estenuevoproductoencombustién

para la preparacion de sus alimentos erhegares.

La localizacién optima de la fabrica seria Av. Los Laurefema Industrial de
Piura,yaqueexistencondicionegavorablegjuesepuederaprovechaparalograr

un 6ptimo posicionamiento. Ema&nto al tamafio del proyecto se toma en cuenta

el analisisdedemandaealizadcenlainvestigaciérenel quesedeterminédqueen

el primer afio 18096 hogares o familias demandaran este nuevo producto, el
segundo afio 18332, en el tercer afio 18570, en gb@féo 18811 y en glinto

afio 19056 hogares o familias demandaran las briquetas de aserrin, para ello se
deberaampliarel establecimientseguna necesidaghroyectadalela demanda o
disponer de nuevas lineasgteduccion.

La fabrica productora y coercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de
Piura, se implementard como una Sociedad Anonima Cerrada, circunscrita al
Régimen General del Impuesto a la Renta, ademas su estructura organizacional
incluye un Administrador y personal responsablelageareas de produccion,

ventas yalmacén.

Sedetermindgueexisteviabilidadecondmicay financierayaqueel Valor Actual

Neto Econdmico es de S/. 72,961.00 lo que implica que los beneficios generados
son superiores a los costos incurridos, una tasenbnde Retorno 15%, mientras

gue en la evaluacion financiera se obtuvo Valor Actual Neto Financiero Positivo
de S/. 98,330.14 , una tasa Interna de Retorno de 14%% y un B/CLdES/.

Por lo expresado se concluye que la instalacion de una fabricacfad y

comercializadordebriquetagieaserrirenla ciudadde Piura afio2018esviable.
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VI. RECOMENDACIONES

Para que el negocio se posicione debe implementar estrategias de marketing que
permitan difundir en el mercado de Piura un producto de altdadatjue se
ofrecera en el mercado, y de esa manera lograr fidelizar a nuestros clientes. Asi
mismo, realizar constantemente investigaciones de mercado para cubrir con las
expectativas de ladientes.

Contar con la debida asistencia técnica en la faldicate este nuevo producto

que se ofrecerd en el mercado, para asi velar por la calidad del producto y lograr
asi un adecuado rendimiento del negocio. También se debe llevar a cabo
procedimientoslecontrolquepermitanel almacenamientyg controldela maeria

prima (aserrin) defectuosa o en restiado.

La empresa debe respetar las normas legales que se estipulan en el marco legal
vigente para que cumpla con las exigencias que se evaltan en el funcionamiento

u operatividad de I&brica.

Se recomienda per en marcha el proyectga que dard una importante
rentabilidad para los inversionistas y generara desarrollo productiv€ erdéad

dePiura.

Por ultimo, se recomienda implementar el proyegaue existe viabilidad

econdmica, legal, técnicafipanciera.
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Anexo 1.A.Cuestionario aplicado a los hogares o familias de los Distritos de Piura y

Castilla

\” UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
N

ESCUELA PROFESIONAL DE ADMINISTRACION
ENCUESTA APLICADA A HOGARES U FAMILIAS

Cordiales saludos: solicito su colaboracion para la realizacién de la presente €
por lo que se le agradece complete todo el cuestionario el cual tiene un
confidencial.

Este cuestionario estd destinado a recppilformacion que sera necesaria cq
sustento de la investigacion "Estudio de viabilidad para la instalacion de una
productora y comercializadora de briquetas de aserrin en la ciudad de Piura 20
cuidadosamente cada pregunta y marque coaspa (X) la alternativa que Ud. c
conveniente. Muchas gracias por su colaboracion.

1 | ¢ Qué tipo de combustible utiliza en su hogar?

a) Lefa b) Carbon c) Gas Natural | d) Otro:

2 | ¢Con qué frecuencia realiza la compra del cotitiagjue emplea?

b) Unavez ala |c) Dos veces a

a) Mensualmente
semana la semana

d) Diariamente

3 | ¢ Si usted utiliza lefia o carbén qué cantidad de ello utiliza en el dia?

a) Menos de 1kg b) Entre 1 y 3kg | c) Entre 3 y 5kq d) Entre 5 kg a ma

4 | ¢ Consiéra que el combustible que utiliza en combustion le rinde lo esperad

a) Si b) No

5 | ¢Influye el precio al momento de la compra del combustible que utiliza?

a) Mucho b) Regular ¢) Poco d) Muy poco

¢, Qué precio usted paga por el producto (1kg) glizauen combustion
actualmente?

a)Entre 1a3S/. b)Entre 3a5S/f c)Entre5a7S/.

7 | ¢En qué lugar usted compra ese producto?

a) Mercadillo b)Supermercadq c)Tiendas d) Minimarket

¢ Estaria dispuesto a cambiar el combustible que utilizagpbrituetas de
aserrin?
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a) Si

c) No

¢, Cuanto estaria dispuesto a pagar por 1 kg de este nuevo producto?

a)Entre1a 35S/

b) Entre 3a5 S/

c)Entre5a7S/.

10

¢, Conoce usted el rendimiento que le puede otorgar una briqueta de aserrin

11

a) Si conozco

b) Desconozco

¢ En qué presentaciones le gustaria ad

quirir las briquetas de aserrin?

a) Cilindrica

b) Rectangular

c) Cuadrada

12

¢ En qué lugar le gustaria poder compr

ar este nuevo producto?

a) Mercadillo

b) Supermercad

c) Tiendas d) Minimarket

13

¢, Qué tipo de publicidad considera Ud. que se debe utilizar para promocion

nuevo producto?

a) Radio

b) Redes socialg c) Television d) Volanteo

14

Esta briqueta de aserrin cuenta con todos estos atributos, ¢ Qué tiene mayq
importancigpara usted al momento de adquirirlo?

ATRIBUTOS/CALIFI
CACION

Sin
importancia(1)

Muy
importan
te (4)

De poca Importan
importancia (2)| te (3)

ALTO PODER
CALORIFICO

MAYOR
RENDIMIENTO

ECONOMICO

ECOLOGICO

FACILIDAD DE USO

DATOS GENERALES

Masculino ()
Femenino ()
Fecha:

Edad:
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MARCO LEGAL

DESCRIPCION

1.- SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE
LOS REGISTROS PUBLICOS (SUNARP)

NOTARIA:

- Escritura Pablica: (Pacto socjal

- Domicilio Legal.

- Objetivo Social (Especificar el gimtel
negocio)

- Capital Dinerario (Efectivo aportaciones)

- Capital no Dinerario (Bienes, maquinayia
equipo)

2.- SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE
ADMINISTRACION TRIBUTARIA (SUNAT)

Tramita el Registro Unico d#eContribuyente
(RUC) en la Sunat. Incluye seleccion de régin
tributario y solicitud de emision de tickel
boletas y/o facturas.

Se Debera presentar:

- Formulario2119- Solicituddeinscripcion
(empresas), firmado por el representante le
correctamergllenado.
- Formulario 2046 - Establecimientos
Anexos (en caso de contar con SUCUrS:
agencias wficinas).
- Formulario 2054 Representantes legalg
socios de sociedades irregulares integrante
asociaciones en la participacion correctamg
llenado.

- Fotocopia simple del testimonio da
escritura publica de constitucion, inscrita en
registrospublicos.

3.- BANCO

Los socios 0 accionistas de la empresa jurig
deberacudiraalgunbancogenel cualdeberarde
aperturar una cuenta de ahorros abe de la
empresa, teniendo en cuenta la TEA (T
efectiva anual), con el propdsito de proceder
el depdsito total del patrimonio de la nug
empresa.

4.- MUNICIPALIDAD

Requisitos para otorgamiento de Licencia d¢
Funcionamiento:

Solicitud de Licena de Funcionamiento cg
caracter de Declaracion Jurada que incluyee\
RUC Yy DNI o carnédeextranjeriadel solicitante;
DNI o carnédeextranjeriadel representantiegal
gue actue mediantepresentacion.

Carta Poder con firma legalizada en caso
representacion del titular.

Vigenciadepoderdelrepresentantiegalencaso
de representacion detular.
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Declaracion Jurada de Observancia
Condiciones de Seguridad, para establecimie
hasta de 100 m2.

Certificado de Inspeccién Técnica de Detall
Multidisciplinaria,paraestablecimientosiayores
a 500m2.

5- MINISTERIO DE TRABAJO Y
PROMOCION DEL EMPLEQMTPE)

REQUISITOS: REGISTRO DE EMPRESAS
ADMINISTRADORAS

Solicitud segun Formato que contenga:

- Copia de la escritura de constitucion de
sociedad, incluida las modificaciones fubeiere
tenidolugar.

- Copialiteral vigentedela partidaregistraldonde
consten inscritos el monto actual del Capitdhg
sociedad y sus estatutos incluidatas
modificaciones que hubieran tenido Iug
extendida por RegistroRBublicos.

- Indicar N° de RUC vigente.

- Copia de la Licencia Municipal
Funcionamiento.

de

- Declaracion Jurada simple y escritadel
domicilio actual.

- Copia del documento de identidad del
representante legal dedanpresa.

- Carta Fianza- Declaraciéon Jurada sobre
monto inicial de los vales, cuponedarumentos
anélogogjueseestime emitir enlos primerosdos
meses déuncionamiento.

CALIFICACION EVALUACION PREVIA
(Silencio Positivo): Si. 05 dias habiles.

6.- INSTITUTO NACIONAL DE DEFENSA
DE LA COMPETENCIA Y DE LA
PROTECCION DE LA PROPIEDAL
INTELECTUAL (INDECOPI)

Para el registro de marcas, nombres comerci
lemascomercialesmarcascolectivasy marcasle
certificacion, debe tenerse en cuenta
siguientegequisitos:

-Presentar tres ejemplares del formato de
solicitud correspondiente (uno de los cua
servira de cargo).

-Encasadecontarconunrepresentantsedebera
indicar sus datos de identificacion ydamicilio.
-Determinar expresamente cugleson 10S
productos, servicios o0 actividades econdém
que se desea registrar.

-En caso de tratarse de una solicitud multi cl
los productos o servicios se deben indicar
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agrupados por clase, precedidos por el ntahe
clasecorrespondiente.

-Adjuntar la constancia de pago del derechg
tramite,cuyocostoesequivalenteal 14.86%dela
UIT por una clase solicitada, el monto

cancelara&nla cajadeINDECOPI,porcadaclase
adicional, el monto (S/. 534.99) se cancelara
caja de INDECOPI. Por da clase adiciona
pago del derecho de tramite sera de 533.30,

costo es equivalente al 14 86% dé&JIa.

7.- INSTITUTO NACIONAL DE DEFENSA
CIVIL (INDECI)

INSPECCION TECNICA DE SEGURIDAD
EN DEFENSA CIVIL

A. Civil de distribucion gratuita y que se
entregado por la Direccidon Llenar el Formula
Oficial de Solicitud de inspeccion Técnica
Seguridad en Defensa Regional de Defensa
gue ejecutard la ITSDC, una vez cumplido
requisito anterior.

B. Presentar la boleta de pago efectuada ¢
cuenta del INDECI en el Banco de la Nacién
0000281727, al cédigo de Inspeccion Técrmle:
Detalle N°0414.

C. Copia del Plano de Ubicacion del objeto dg
inspeccién en escala 1/500.

D. Copia de planos de Instalaciones Eléctr
vigente en escala 1/5@ 1/100, indicando:
capacidad de carga y carga instalada; dispos
de tableros eléctricos, de luces de emergenci
alumbradodetomacorrientesesquemaledetalle
del pozo ddierra.

E. Copias de los Planos de Instalaciones
Sanitarias vigentes @scala 1/50 o 1/20.

F. Presentar el Plan de Seguridad (segun mg
gueestédisponibleenla paginaNebdel INDECI:
(www.indeci.gob.pe/uits/marcarGuias).

G. Copia de la Memoria Descriptiva y
Especificaciones Técnicas (pspecialidad).

H. Fotocopiagiela Constancialemantenimientd
de escaleras mecanicas u otros equ
electromecanicos.

I. Protocolo de Pruebas y Mantenimiento de
Sistemas Contra Incendios. Copia de Certific
Vigente de Medicion de Resistividad del Pozg
tierra y del nivel de aislamiento en los cab
segun el Cadigo Nacional de Electricidad.



http://www.indeci.gob.pe/uits/marcar
http://www.indeci.gob.pe/uits/marcar
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Recibo de pago en caja municipal segun el ar
inspeccion:

CODIGO: 1803, AREA: De 100 a 500 m2

Se demoran en promedio 1 semana para hag
inspeccion técnica y llevarte el certificado ¢
validez de 1 afo si
dias para presentar un descargo y 15 dias
subsanar las observaciones.

Requisitos para asegurar a los trabajadores d

8- SEGURO SOCIAL DE SALUD | empresa.
(ESSALUD)
1 Acreditacion de trabajadoresde una
empresa.
1 Acreditacion, SUNAT, empleador,
(RUC).
1 Copia, tres ultimaboletas.
1 DNI: original ycopia.
NOTA: La primera acrathcion es necesarik®
presencia del empleadoragegurado.
Requisitos para obtener una inscripcidén er
9- DIRECCION GENERAL DE SALUD | Registro Sanitario de Alimentos y Bebidas

AMBIENTAL(DIGESA)

Consumo Humano:

f Solicitud Unica de Comercio Eexior -
SUCEwww.vuce.gob.pe.

1 Resultados de los analisis fisico, quim|
y microbiolégico del producto terminad
confirmando su aptitud de acuerddag
normatividad sanitaria vigente, otorgal
por un laboratorio acreditado o del
laboratorio del control de calidad da
fabrica.

1 Certificado de Libre Comercializacion
similaro CertificadoSanitarioemitidopor
la Autoridad Competente del paide
origen.

1 Informacion que contendra el rotuladg
etiquetado.

1 Andlisis bromatoldgicos practicados p
laboratorio acreditado por INDECO
para los Alimentos y Bebidas ¢
regimenes especiales, los mismos
deberan seflalar sus  propieda
nutricionales.

1 Comprobante de Pago de Derecte
Tramite.



http://www.vuce.gob.pe/
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10- REGISTRO SANITARIO

Requisitos para solicitar Carnet de Sanidagly
N° 279772: Formato TUPA y foto tamario cari

COPIA FEDATADA DE:
- DNI delinteresado.

- Recibo de pago de S/. 35.50 por derechg
tramite.

- Acreditar capacitacion sobre higier
conservacion y manipulacion que ftdicla
Municipalidad (Oficina de Poblacion, Salud
Higiene).

- Examen médicaorrespondiente.
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Anexo 1.C. Guia de focus group

m UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

ESCUELA PROFESIONAL DE ADMINISTRACION
FOCUS GROUP APLICADO A AMAS DE CASA

Buen dia, primero que nada gracias por haber ace@adwatacion al Focus Group, mi
nombreesFrancarloestudiantelela facultadde Administraciondela UniversidadCesar
Vallejo- Piura.

Me encuentro realizando una investigacion de mercado en la que se desarrollara un
estudio de viabilidad de instalar ufédorica productora y comercializadora de briquetas
de aserrin en la ciudad Beura.

La reunion tendrd una duracion aproximada de 50 a 60 minutos y ser& grabada con fines
de recopilacion daformacion.

Siéntanse en la libertad de discutir y defenderdessi con confianza.

El usodecombustiblesosiles contribuyeconla contaminaciémel medioambientepues
contienealtosporcentajeslecarbondo cualdeteriorda capade ozono.Porconsiguiente
el uso de briquetas de aserrin en la coccion de alimgreamitird reducir la
contaminacion y de tal forma contribuir a gozar de un ambiente saqal¥prado.

Preguntas a cuestionar

1. ¢Qué tipo de combustible emplea para la coccion de sus alimentosogas

2. ¢Conoce algun produci®0% ecolégico que se mplee para la coccidie
alimentos?

3. Qué piensa usted sobre el uso de un producto 100% ecoldgico en la preparacion
de susalimentos?

4. Que tan dispuesto esta usted de contribuir a reducir la contaminacion ambiental
empleando un nuevo producto de coccion teealdtos en shogar?

5. ¢Qué cantidad de carbon, gas natural, lefia u otro combustible compra

semanalmente? ¢ Y cuanto paga ustectjha?

(Después de presentar las briquetas de aserrin a los participantes)

6. Hautilizadoalgunavezbriquetagleaserrincomocombustibleparala coccionde

sus alimentos en swgar?



10.

11.

12.

13.

14.
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Conoce usted el rendimiento que le puede otorgar una briquasemlie?

Que atributos percibe usted al momento de adquirir el tipo de combustible que
utiliza?

¢,Cuanto pagaria por 1kg de este nymeoucto?

¢,Doénde compra el carbén, gas natural, lefia u otro combustible que usted utiliza
en su hogar? ¢Y por qué lo compha?

¢,Donde le gustaria obtener este nyaealucto?

¢ Qué factores influyen para su compra eruese?

¢, Porqué medio de comunic&ion le gustariague se promocioneeste nuevo
producto? ¢Y por qué elige ese medica@unicacion?

¢, Qué informacion le gustaria que llevaseublicidad?



Anexo 2. Validacion y confiabilidad

Validacion
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