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Estimados Sefiores-miembros del Jurado:
En ejecucion dado con el reglamento de grados y titulos de la Universidad César Vallejo,
entrego ante ustedes la tesis titulada: “Exportacion de las principales empresas peruanas
exportadoras de las uvas frescas al mercado de Estados Unidos periodo 2010 — 20177, la
misma que sujeto a sus consideraciones y aguardo que cumpla con los requisitos dados

para la aceptacion en obtener el titulo Profesional de Negocios Internacionales.

Este presente trabajo de investigacion consta de siete capitulos, las cuales son: nombre el
problema, el desarrollo de la metodologia de investigacion, los resultados, la discusion, la

conclusion, se dan las recomendaciones y por altimo la bibliografia.

La Autora
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RESUMEN
En trabajo de investigacion titulado “Exportacion de las principales empresas exportadoras
de uvas frescas al mercado de Estados Unidos, periodo 2010 — 20177, tiene como objetivo
principal en describir el titulo del trabajo de investigacion dada.

El raciocinio principal del estudio es aumentar la exportacion de las principales
empresas exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos; asi mismo aumentar
la suficiencia para la cosecha, incrementando las exportaciones y formas un valor para el
productor peruano y al pais de Estados Unidos.

El disefio es no experimental, ya que no hubo cambios en los datos dados, es decir,
de datos que son confiables, a través del uso de tablas y gréaficos, donde se visualiza los
resultados donde se ha mejorado el 85%, donde es conveniente para el alto crecimiento del
nuestro pais peruano, apuntado a dos sectores.

En conclusion, se describié el volumen y el valor de la exportacién de las
principales empresas exportadoras de uvas frescas han seguido en constante crecimiento
como se manifiesta en el resultado final y en obtener una buena visualizacién de calidad en

nuestro pais.

Palabra clave: exportacion, volumen, valor



ABSTRACT
In this research paper entitles #Export of the main exporting companies of fresh grapes to
the Unites States market, period 2010 — 2017”, has as main objetive to describe the title of
the research paper given.

The main reasoning of the study is to improve the export of the main exporting
companies of fresh grapes to the United States market; also increase the sufficiency for the
harvest, increasing exports and forms a value for the Peruvian producer and the country of
the United States.

The design is non-experimental, since there were no changes in the given data, that
Is, data that is realiable, through the use of tables and graphs, where the results are
visualized where 85% has been improved, where it is convenient for the high growth of our
Peruvian country, aimed at two sectors.

Finally, the volumen and expor value of the main exporting companies of fresh
grapes were described, they have continued in constant growth as manifested in the final

result and in obtaining a Good quality visualization in our country.

keyword: export, volumen, value
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I.  INTRODUCCION
1.1. Realidad problematica

En Pert el producto uvas frescas es de gran valor nutricional que ha logrado
posicionarse al Per( y ha llegado a convertirse en el puesto cinco del ranking mas
importante de exportadores mundiales en el periodo 2010 — 2017. De igual forma es
reconocido por su gran contenido de distintos sabores, delicioso y saludable,
excelente para tratamientos de las enfermedades de la piel.

La uva fresca es exportable nacional e internacional, contando con partida
arancelaria 0806.10.00.00; en los ultimos afos, segun Minagri (2017), los tres
primeros paises que mas exportan son por Sudéfrica, Per y China, sus exportaciones
se incrementan en 14,0%, 91,4% y 10,2%, respectivamente (p. 3). Por otro lado,
Hernandez (2013) expresa que la culinaria comida peruana nos proporciona ganar
posicionamiento en el extranjero gracias a su precio y a la calidad que brinda. Las
uvas frescas han sido muy popular y consumido por el mercado de Estados Unidos
que se ha convertido hasta ahora que se han convertido en potenciales consumidores
de uvas frescas.

Segun Minagri (2017), informé que el Perd; ocupa en el rating nimero cinco
con mas volumen de exportacion a nivel mundial y que ha seducido a méas de 40
mercados internacionales, logrando asi en obtener un puesto expectante y que brinda
mayor calidad de los productos méas exportados, que en el afio 2014 ocupo el lugar
24, dentro del grupo ndmero 92 que siembran su mismo cultivo, siendo Per( el
cuarto pais con alta produccion en América Latina.

El crecimiento de la produccion como la exportacion han sido favorable para
el sector agropecuario que se caracterizan no solo por sus diversos y variedades
productos sino por la buena calidad llegando asi a una demanda elevada para la
economia y cambiando un papel importante, teniendo vinculo fuerte con el pais
norteamericano entre otros que estan por tener tratados comerciales.

En Peru, sus cosechas y produccion han sido favorables por su clima, suelo y
agua que posee diferentes variedades, a pesar de que se produjeron contradicciones a
inicios del afio 2017, siendo reconocida asi por su sabor, calidad y por su apropiada
linea de procesos sanitarios, que viene dando cada afio en el mercado, dejado asi un

valor alto para el pais.



En este escenario, a pesar de los buenos resultados mencionados, es una buena
opcion en aumentar el nimero de porcentaje en los Estados Unidos siendo el primer
mercado manteniéndose por largos afos, con el fin de que las empresas peruanas
despierten mayor interés, aprovechando las ventajas y mejorando en la experiencia
en la agroexportacion.

1.2. Trabajos Previos
En su tesis realizada por Salvador, J (2016), llamada “Mercado internacional del vino
Intentos de modelizacion y estrategias territoriales de comercializacion en Espaia”,
tuvo como objetivo en poder corroborar la opinion de grandes expertos en el tema.
La investigacion fue desarrollada bajo el enfoque cualitativo, la muestra y técnica si
existe a traveés de experto y cuestionarios.
Dicha investigacion, se manifestar que es unos de los vinos que existen en el

mercado porgque cambian su método de elaboracién ya sea sabor, textura y disefio.

En su tesis realizada por Rodriguez, G (2017), llamada “Harina de orujo de
uva exportacion a Brasil”. La investigacion fue desarrollada observacion documental,
observacion de campo y entrevistas a expertos.

En conclusion, dicha investigacion, cada etapa de la produccion a tenido una
mejora con las nuevas tecnologias innovadoras de cada producto para la produccion
de las uvas convirtiendo en harinas, en valor agregado, de buena calidad apto para el

ser humano obteniendo un valor nutritivo.

En su tesis realizada por Hernandez, R (2014), llamada “Efecto de la dosis y
el numero de aplicaciones de acido giberélico y citocininas sobre la produccion y
calidad de la uva de mesa en la variedad canner (vitis vinifera L.)”, tuvo como
objetivo en evaluar que el acido giberélico y las citocininas.

Dicha investigacion, nos mencionan que al realizar dos aplicaciones de
citocininas, el rendimiento y la excelente calidad de la uva sin semilla estan

mejorando segun informados por los testigos.

En su tesis realizada por Espinoza, J y Pastor, J (2017), llamada “Analisis de
la produccion de uva en las exportaciones de la empresa agricola San Juan S.A. 2012

— 20157, tuvo como principal objetivo en determinar qué relacion tienen las dos



1.3.

variables respecto en el periodo 2012 — 2015. Estudio de tipo correlacional,
considerandose una poblacion constituye los documentos de las memorias anuales,
Sunat y Trade Map, integrada por una muestra de los datos obtenidos de las
exportaciones a nivel nacional, regional y local.

Dicha investigacion fue relevante, pues se afirmé que, anualmente las uvas
han aumentado, en los afios 2012 — 2015, con un nivel del 49%, beneficiando la

oportunidad que brinda los productos agricolas de transportar al mercado exterior.

En su tesis realizada por Espino, L y Florian, M (2015), llamada:
“Oportunidades de Negocio en el Mercado de Corea del Sur para la exportacion
peruana de uva fresca a partir del afio 2014”, el principal objetivo es considerar que
este pais experimenta una buena economia y existe una tendencia creciente de los
consumidores coreanos por los productos agricolas y exclusivamente de que los
productos como la uva fresca, que permiten mejorar su salud. Permite tomar en
cuenta la existencia de futuros exportadores que deben orientarse en mayor
conocimiento del mercado coreano.

Dicha investigacion fue oportuna ya que se espera que las zonas productoras

de uvas frescas del departamento de Ica se motiven en salir a nuevos mercados.

En su tesis realizada por Pecho, L (2016), llamada “La demanda externa de
uvas frescas del Perd, 1994 — 20157, tuvo como objetivo en analizar los
determinantes de la demanda. Mediante dicha investigacion se concluy6 las
siguientes variables: cantidad de demanda, el precio mundial, el ingreso per cépita de
Estados Unidos y Holanda, ocupando el 43% y 72% de las exportaciones peruanas.

Con respecto a la investigacion, se puede decir que las uvas frescas peruanas
es muy favorable en su crecimiento anual que los afios anteriores, lo cual es una

prueba que el dindmico de este sector va en crecimiento.

Teorias relacionadas al tema
1.3.1. Exportacion
A. Descripcion
Markiw, G (2012), sefial6 que:
Son productos de bienes y servicios elaborados para un fin
determinado que se venden fuera del pais. (p. 29)



B. Indicadores
Son dos indicadores:

Daniels (2010), define que el volumen son “las cantidades que se
miden y se expresan por el nimero por unidades de medidas ya sea de
longitud, peso o volumen” (p. 109)

Daniels (2010), define que el valor es “el dinero pagado o por
pagar que se establece en relacién de la oferta y la demanda del mercado
que establecen dichos precios expresados en distintas monedas” (p. 109)

C. Teoria
Segln Rodriguez (2007, p. 158), en las negociaciones comerciales
internacionales, buscan que los dos ganen y que favorezcan a tiempo de

largo plazo.

1.4.  Formulacién del problema
1.4.1. Problema General
¢Como fue la exportacion de las principales empresas peruanas
exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos periodo 2010 —
20177
1.4.2. Problemas Especificas
¢Coémo fue el volumen de exportacion de las principales empresas peruanas
exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos periodo 2010 —
20177
¢Como fue el valor de exportacion de las principales empresas peruanas
exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos periodo 2010 —
20177
¢Como fue el precio de exportacion de las principales empresas peruanas
exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos periodo 2010 —
20177

1.5. Justificacion del estudio
Justificacion teorica
Conocer mejor el aumento del producto de las principales empresas exportadoras

peruanas, de las altas demandas, logrando en posicionarse en el mercado



1.6.

norteamericano, en la que se logrd quedar en la mente del consumidos y ademas
practico, porque permite a los actores realizar los andlisis de la produccion y
exportacion, brindando mas empleos, incremento de los ingresos y mejorando la
calidad de los habitantes.
Justificacion practica
El interés de la investigacion es proponer soluciones que seran determinados como
una historia o antecedentes para los futuros estudios que se debe realizar de
diversas empresas, estudiantes, que desean guiarse, averiguar con la tesis,
impulsando las exportaciones y se estd demostrando con valor agregados
verdaderamente potenciales
Justificacion Metodoldgica
Asi mismo, tenemos la oportunidad en tener ventajas con diferentes paises y con
Estados Unidos que nos otorga la libertad con otros paises que es la TLC, la cual
hard que aprovechemos la oportunidad y beneficios para nuestro pais sea mas
competitivo.
Objetivos
1.6.1. Objetivo General
Determinar como fue la exportacién de las principales empresas peruanas
exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos, periodo 2010 —
2017.
1.6.2. Objetivo Especificos
Determinar cémo fue el volumen de exportacion de las principales empresas
peruanas exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos,
periodo 2010 — 2017.

Determinar como fue el valor de exportacion de las principales empresas
peruanas exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos,
periodo 2010 — 2017.

Determinar como fue el precio de exportacion de las principales empresas
peruanas exportadoras de uvas frescas al mercado de Estados Unidos,
periodo 2010 — 2017.



METODO

2.1.  Disefo de investigacion
Segun Hernandez, Fernandez y Baptista (2014) sostuvo que una investigacion - no
experimental cuando no se maniobra los datos obtenidos, ni provocadas
internacionalmente. (p. 152, Metodologia de la Investigacion Cientifica).
2.2. Variables, operacionalizacion
Tabla 1. Operacionalizacion de variables
. DEFINICION | DEFINICION N ESCALA DE | INSTRUMENTO
VARIABLE | coNCEPTUAL| OPERACIONAL | DIVMENSION | INDICADORES |y eryic1GN | DE MEDICION
Daniels et al. Se obtendra ":DI'L'II'I'.I.EH. !dE Tecnulngia
I:-}D 10 1_._1} datos de las exportacion
= ﬁ:IJ- '1 fuentes
eI I:_re id prmanas, Cantidad
SRPOMACION 1, iz ando come
como la venta . .
de bienes v fecTeas y
= :Eﬂ'iEiD . deterrmunar que
=] : F
= : tiene 1 W :
= producidos EnE..a alor dE Calidad - -
£ exportacion de | exportacion : Guia de anahsis
por una o De razon
2 las principales documental
5 EI'I?.]_:IIEE.E EITIpresas
M localizada en
un pais v que pemanas
Lpaisy exportadoras de
dichos bienes
.1 dirieid uvas frescas al
estan dmgldos| oo do de Precio de
a compradores : i Costo
: Estados Unidos, | exportacién
que residen en : -
: penodo 2010 -
otro pats. 1017
Elaboracion: Propia
2.3. Poblacion y muestra
Esta investigacion el estudio se realizd para la poblacién esta conformado por 20
empresas. Para ello recurrimos a la poblacion brindada por Sunat — Operatividad
Aduanera en el anexo 6, donde tiene informacién de las primeras empresas de uvas
frescas en la regién Ica.
2.4. Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos, validez y confiabilidad

2.4.1. Técnica




2.5.

De acuerdo a la investigacion, es cuantitativo, la cual se realizard para
obtener y recolectar datos y sera la guia de analisis documental, con el fin de

obtener informaciones complementarias.

2.4.2. Instrumento de recoleccion de datos
Este trabajo se requiere de un instrumento de guia de anlisis documental.
Segun Carrasco (2005) dice que “se entiende por documentos, ya que
es en ellos donde se encuentra la informacion”. (p. 275)
2.4.3. Validez y confiabilidad
La validacion del instrumento se realizaré a través tres Juicio de Expertos de
Metodologia de las investigaciones cientificas y/o tematicas
correspondientes:
Tabla 2. Validez de expertos
Expertos Promedio de validacion
Experto 1l  Mgtr. Guerra Bendezu, Carlos Andrés 90%
Experto2 Mgtr. Merino  Zevallos, Carlos 75%
Antonio
Experto 3  Mgtr.Vivian Romani, Franco 80%

Elaboracion: Propia

Métodos de analisis de datos

- Estadistica descriptiva: Averigua ciertas cantidades de datos con el fin de

obtener resultados.

2.6. Aspectos éticos

La investigacion se relaciona por fuentes de informacion utilizadas desde el
repositorio de universidades del Per( y extranjeras, que permiten ayudar y obtener

conclusiones concretas.



I11. RESULTADOS

3.1. Resultados sobre la produccion en la region Ica

3.1.1.

Calendarios de cosechas

El Pert al estar favorecido por sus climas aptos para la cosecha de uvas, lo
que permite producir uvas frescas durante todo el afio, teniendo esa ventaja.
Se aprecian los calendarios cual es el principal departamento es Ica, donde
la mayor produccion de uvas se presente en los cuatros primeros meses, asi
como en los tres ultimos meses del afio teniendo una ventaja por el clima,

suelo y agua del departamento.

Graéfico 1. Per(. Calendario de cosechas de uva (%)

Set

Ene Feb Mar  Abr  May Jun Jul Ago

"

[

Porcentaje
J

[

Oct Now Dic

Fuente: Ministerio de Agricultura y Riego — SIEA
* Periodo de referencia 2009-2015
En dicho grafico se aprecia un crecimiento alto en el departamento de Ica
con mayor produccién llegando al 50%, teniendo la ventaja de producir
cada afio.

Gréfico 2. Peru. Distribucion departamental de cosechas

Otros: 10.4%
La Libertad: 11.3%
— lca: 40.5%
Lima: 16.2% ‘
Piura: 21.6%

Fuente: Ministerio de Agricultura y Riesgo — SIEA
* Periodo de referencia 2009-2015



3.1.2. Principales empresas exportadoras de uvas frescas
En la presente tabla 3 se destaca la cantidad exacta de todas las principales
empresas exportadoras en la region Ica. Sefialando que la variacion es

determinada en %.

Tabla 3. Principales empresas exportadoras de uvas frescas 2016 - 2017

Numero Empresas Variacion %
! AGRICOLA ANDREA S.A.C. 08
2 AGRICOLA SOL DE VILLACURI S.A.C. 043
3 AGRICOLA YAURILLA S.A -0.02
4 AGRICOLA CARMEN LUISA S.A.C. 021
3 AGRICOLA ISPANA S.A.C. 1.58
6 AGRICOLA LA GUERRERO S.A.C. 0.87
7 AGRICOLA SAN MIGUEL ICA S.A.C. -0.28
8 AGRICOLA VALLE DEL SOL S.A.C. 0.67
? AGROINDUSTRIAS JOSE LUIS S.A.C. -0.75
10 CORPORACION AGROLATINA S.A.C. 518
H CORPORACION FRUTICOLA DE CHINCHA S.A.C. -0.84
12 CULTIVOS ECOLOGICOS DEL PERU S.A.C 0.17
13 EMPACADORA Y PROCESADORA HUAMANI SAC 0.33
14 Otros (5 empresas)

Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

Se puede entender en la tabla que las principales empresas se
experimentaron que la variacion entre los dos Gltimos dos afios, algunas
empresas tienen una disminucion leve, lo cual no afecta tanto al pasado del
valor.

4.1. Resultado sobre el volumen de exportacién

4.1.1. Valor de exportacion de la principal empresa exportadora Agricola

Andrea S.A.C. al mercado de Estados Unidos
En la tabla 4 se demuestra que la empresa Agricola Andrea S.A.C. exporta a
Estados Unidos, durante 2010 — 2017, expresado en miles de USD.



Tabla 4. Valor de exportacion de la empresa Agricola Andrea S.A.C., en
USD por TM

Afos Valor de exportacion USD  Variacion

2011

2012

2013

2014

2015 385,431

2016 5,923,488 14.37
2017 10,414,118 0.76

Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

Se puede entender en la tabla que la primera empresa exportadora Agricola
Andrea S.A.C. de uvas frescas que el resultado de variacion entre el afio
2015 — 2017 con un indicador positivo de 14.37% y 0.76%. En el anexo 3,
la empresa Agricola Andrea S.A.C a los ultimos afios comienza su
exportacion a Estados Unidos, ya que anteriormente Estados Unidos exporta
con otros frutos, pero con una buena demanda desde 2015 — 2017, llegando

asi superar.

Gréafico 3. Valor de exportacion de la empresa Agricola Andrea S.A.C., en
USD por TM
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Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera
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Dicho resultado es destacar que los ultimos tres afios son significativos, lo
que significa que la exportacidn esta creciente cada vez mas en los ultimos
afios para la primera empresa principal exportadora Agricola Andrea S.A.C.
4.1.2. Valor de exportacion de la principal empresa exportadora Agricola Sol
de Villacuri S.A.C. al mercado de Estados Unidos
En la tabla 5 se muestra que la empresa Agricola Sol de Villavuri S.A.C.
exporta a Estados Unidos, durante 2010 — 20147, expresado en miles de
USD.

Tabla 5. Valor de exportacion de la empresa Agricola Sol de Villacuri S.A.C.,
en USD por TM

Anos  Valor de exportacion USD Variacion

2011

2012

2013

2014

2015 2,504,070

2016 3,948,164 57.67%
2017 6,043,650 53.07%

Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

Se puede entender en la tabla que la segunda empresa llamada Agricola Sol
de Villacuri SAC, el resultado de variacion entre el afio 2015 — 2017 tiene
un indicador positivo de 57.67% y 53.07%. En el anexo 4, la empresa tiene
afios de apertura, en este caso los afios anteriores de su apertura se ve que no
hay datos dado que la empresa comienza a laborar en el 2015 exportando a
Estados Unidos que son las uvas frescas y entre otras como la palta,
esparragos, etc.; pero con una buena demanda desde 2015 — 2017, llegando

asi superar a las demas empresas exportadoras de la region Ica.
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Gréfico 4. Valor de exportacion de la empresa Agricola Sol de Villacuri
S.A.C.,en USD por TM
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Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

Dicho resultado sefiala que a partir del afio 2014 son significativos, lo que la
exportacion esta creciente cada vez mas en los Ultimos afos para la segunda

principal empresa exportadora Agricola Sol de Villacuri SAC.

4.1.3. Valor de exportacion de la principal empresa exportadora Agricola
Yaurilla S.A. al mercado de Estados Unidos
En la tabla 6 se muestra que la empresa Agricola Yaurilla S.A.C. exporta a
Estados Unidos, periodo 2010 — 2017, expresado en miles de USD.

Tabla 6. Valor de exportacion de la empresa Agricola Yaurilla S.A., en
USD por TM

Afios  Valor de exportacién USD Variacion

2011 682,671

2012 322,333 -52.78%
2013 1,198,220 271.73%
2014 2,315,951 93.28%
2015 2,744,042 18.48%
2016 5,972,755 117.66%
2017 4,426,119 -25.89%

Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera
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Se puede entender en la tabla que la tercera empresa exportadora en este
caso Agricola Yaurilla S.A., su resultado de variacion entre el afio 2013 —
2016, con una variacion positiva. En el anexo 5, la empresa tiene afios de
apertura a diferencia que las dos empresas principales, Agricola Yaurilla
S.A. a los Ultimos afios comienza su exportacion a Estados Unidos con una
buena demanda desde 2015 — 2017, llegando asi superar a las demas

empresas exportadoras de la region Ica.

Grafico 5. Valor de exportacion de la empresa Agricola Yaurilla S.A., en
USD por TM
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Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

Dicho resultado en el grafico es de mucha importancia destacar que los
valores obtenidos en todos los afios son significativos, lo que significa que la
exportacion esta creciente cada vez mas en los Gltimos afios para la segunda

principal empresa exportadora Agricola Yaurilla S.A.

5.1.  Volumen de exportacion
5.1.1. Volumen de exportacion de la principal empresa exportadora Agricola
Andrea S.A.C. al mercado de Estados Unidos
En la tabla 7 se muestra que la empresa Agricola Andrea S.A.C. exporta a
Estados Unidos, periodo 2010 — 2017, expresado en TM.
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Tabla 7. Volumen de exportacion de la empresa Agricola Andrea S.A.C., en

USD por TM
Afos  Volumen de exportacion (TM)  Variacion

2011

2012

2013

2014

2015 103,302

2016 1,915,308 17.54
2017 3,454,820 0.80

Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

Dicha tabla se observa que la primera empresa exportadora Agricola Andrea
S.A.C., el resultado de variacion entre el afio 2015 — 2017 con un indicador
positivo de 17.54% y 0.80% En el anexo 3 y en la tabla 3, se explica el
hecho de la empresa Agricola Andrea S.A.C, pero con una buena demanda
desde 2015 — 2017, llegando asi superar a las demas empresas exportadoras

de la region Ica.

Gréafico 6. Volumen de exportacion de la empresa Agricola Andrea S.A.C.,
en USD por TM
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Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

En el grafico el resultado tiene un indicador positivo, donde el volumen de
exportacion de la empresa Agricola Andrea S.A.C., este incremento tiene

buenas intenciones respecto en tener muchas cantidades de exportaciones al
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mercado norteamericano, que es el principal pais destino entre los ultimos
tres afos, donde tiene un elevado crecimiento y se espera que siga durante
mas afos.

5.1.2. Volumen de exportacion de la principal empresa exportadora Agricola
Sol de Villacuri S.A.C. al mercado de Estados Unidos
En la tabla 8, la empresa Agricola Sol de Villacuri S.A.C. exporta a Estados
Unidos, periodo 2010 — 2017, expresado en TM. Sefialando que la variacion

es determinada en % al afio anterior.

Tabla 8. Volumen de exportacion de la empresa Agricola Sol de Villacuri
S.A.C.,en USD por TM
Afios  Volumen de exportacion (TM)  Variacién

2011

2012

2013

2014

2015 778,285

2016 1,731,761 1.23
2017 2,481,163 0.43
—Fuente:Sunat="0Operatividad-Aduanera———

Se puede entender en la tabla que la segunda empresa exportadora Agricola

Sol de Villacuri S.A.C. de uvas frescas que el resultado de variacion entre el
afio 2015 — 2017 con un indicador positivo de 1.23% y 0.80%. En el anexo
4y en la tabla 4, se explica el hecho de la empresa Villacuri llega superar a

las demés empresas de la region Ica.

Gréafico 7. Volumen de exportacion de la empresa Agricola Sol de Villacuri
S.A.C.,en USD por TM
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Dicho gréfico, el resultado obtenido es que el indicado es significativo, para
la empresa Agricola Sol de Villacuri S.A.C., este incremento tiene buenas
perspectivas respecto a la buena cantidad de exportacion al mercado
norteamericano.
5.1.3. Volumen de exportacion de la principal empresa exportadora Agricola

Yaurilla S.A. al mercado de Estados Unidos
En la tabla 9 la empresa Agricola Yaurilla S.A. exporta a Estados Unidos,
periodo 2010 — 2017, expresado en TM.

Tabla 9. Volumen de exportacion de la empresa Agricola Yaurilla S.A. ,en

USD por TM

Afios VVolumen de exportacién (TM)  Variacion
2011 189,469

2012 118,993 -0.37
2013 472,546 297
2014 777,925 0.65
2015 1,034,930 0.33
2016 1868315 0.81
2017 1832998 -0.02

Fuente: Sunat — Operatividad Aduanera

Se puede entender en la tabla que la tercera empresa exportadora Agricola
Yaurilla S.A.C. de uvas frescas que el resultado de variacion de un
indicador positivo entre el afio 2013 al 2016. En el anexo 5 y en la tabla 5,
se explica el hecho de la empresa Agricola Yaurilla S.A.C ya que tiene afios

y experiencia en la exportacion.

Grafico 8. Volumen de exportacion de la empresa Agricola Yaurilla S.A.
en USD por TM
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Dicho grafico tiene como resultado que el indicador significativo, en el que
la empresa Agricola Yaurilla S.A.C., este incremento tiene buenas
perspectivas respecto a la buena cantidad de exportacion al mercado

norteamericano en todos los afios 2010 - 2017.
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IV. DISCUSION
Se analiz6 que este trabajo trata en determinar el trabajo de investigacion, en este sentido
se inicia en comparar los resultados de las dos variables, estimando los antecedentes
nacionales e internacionales.

Segun la tesis de Espinoza, J y Pastor, J (2017), “Analisis de la produccion de uva
en las exportaciones de la empresa Agricola San Juan S.A. 2012 — 2015, su objetivo final
es ver si la produccién entre ambas variables es determinar si la empresa debe proceder en
exportar su producto, analizando los afios de exportacion al pais norteamericano en el
periodo 2012 — 2015, donde la muestra de los datos obtenidos de las exportaciones a nivel
nacional, regional y local.

Cabe detallar que es importante que durante las exportaciones se deben considerar
que el mercado, es un mercado que tiene gran demanda en todos los productos
agropecuarios y con ello, tienen buenos mérgenes de ganancia y crecimiento cada afio.

Segun la tesis de Espino, L y Florian, M (2015), “Oportunidades de Negocio en el
Mercado de Corea del Sur para la exportacion peruana de uva fresca a partir del afio 20147,
su objetivo principales es que este pais experimenta una economia sélida y una creciente
demanda de consumidores coreanos por los productos agricolas, especialmente hablando el
producto de uvas frescas, donde es un fruto que mejora la salud humana. El resultado final
de la investigacion de los autores; permiten tomar en cuenta la existencia de futuros
exportadores peruanos gque deben tener mayor conocimiento del mercado coreano para
conocer bien sus oportunidades que este ofrece y buscar la manera de entrar al mercado
satisfactoriamente.

Para ello se concretard como el mercado objetivo en proponer oportunidades para
cimentar bien las ventajas competitivas en el mercado para el bien desarrollo de la uva
fresca en el Per(, a su vez teniendo en cuenta que los mercados extranjeros, especialmente
hablando de Estados Unidos, como se visualiza en la tabla 4 y 5, las empresas peruanas
que recién han decidido exportar su producto al mercado norteamericano le fueron
favorable logrando asi un crecimiento positivo.

Segun la tesis de Pecho, L (2016), “La demanda externa de uvas frescas de Peru,
1994 — 2015”, el objetivo principal de esta investigacion que la cantidad de demanda de
uva fresca en el Peru, el precio mundial, el ingreso per cépita de los dos paises mas

simbalicos.
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Finalmente se presenta que las transacciones al mercado norteamericano de Estados
Unidos juegan un rol muy significativo en la cantidad de demanda, puesto que las uvas
frescas asegurardn que con ello mejoraran su calidad exportable y la apreciacion en

aceptacion sera cada vez mas.
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V. CONCLUSION
Con relacion a las dimensiones del volumen, se decretd con un porcentaje de 100%, segun
por grafico y datos obtenidos, son considerados de buena presencia de como esté yendo la
exportacion de las principales empresas peruanas al mercado de Estados Unidos, periodo
2010 - 2017.

Concerniente a la dimension del valor; se decret6 que con un porcentaje de 90%,
segun los grafico y datos obtenidos, se puede decir que los resultados se han demostrado de
buena presencia moderada en la exportacion de las principales empresas peruanas al
mercado de Estados Unidos, periodo 2010 — 2017.

Finalmente, en las conclusiones se determind que ha sido favorable las
exportaciones de las principales empresas exportadoras de uvas frescas al mercado de
Estados Unidos, periodo 2010 — 2017.

Esta investigacion tuvo éxito porcentaje de 100% de logro sobre las exportaciones
de las principales empresas exportadoras al mercado de Estados Unidos, periodo 2010 —

2017; son eficientes.
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VI. RECOMENDACIONES

Posteriormente de analizando los resultados, se dan las siguientes recomendaciones:

1. Primero, se recomienda que el Estado Peruano apoye a todas las empresas peruanas

exportadoras en el factor productivo, se siga ampliando mas la exportacion al
mercado de Estados Unidos por poseer gran potencialidad en el tema de Comercio
Internacional. Dado que se puede mejorar mas en que no solo una o tres empresas
tengan la participacion completa del mercado internacional y tengan el
conocimiento en llegar a ser la empresa exportadora de uvas frescas.

Segundo, se recomienda que las empresas exportadoras peruanas realicen uvas
frescas con presentaciones diferentes y Unicas, en transformar la materia prima a
producto terminado. Beneficiar actualmente el posicionamiento para seguir
satisfaciendo al mercado con nuestro producto agricola, no solo enfocarnos en un
solo mercado Latinoamericano, sino que el departamento de Ica debe tener méas
hectareas en el campo para poder satisfacer a gran cantidad de demanda
extranjeras, asi lograr ser un pais eficaz.

Tercero, se recomienda estudiar el mercado norteamericano a profundidad,
buscando proveedores eficaces con certificados para poder incorporarse a los paises
determinados que aun no estamos posicionados, tener conocimiento de la

oportunidad y amenaza en el mercado competitivo.
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VIIL.

ANEXOS

Anexo 1. Matriz de operacionalizacion

DEFINICION DEFINICION INDICADORE | INSTRUMENTO
VARIABLE DIMENSION
CONCEPTUAL | OPERACIONAL 5 DE MEDICION
Se obtendra datos | Exportacion de la| Volumen de
Daniels et al.
de las fuentes principal exportacion a
(2010, p.174) se
primarias, empresa Estados Unidos
refiere a la
utilizando como exportadora
exportacion como Valor de
técnicas y Agricola Yaurilla | exportacion a
la venta de bienes .
determinar que S.A. Estados Unidos
v servicios
= ducid tiene la Exportacion de la | Volumen de
) roducidos por inci i6
E P P exportacion de las principal SxP 01'tac10n. ; Ficha de analisis
£ una empresa empresa Estados Unidos
e . principales exportadora | Valor de documental
] localizada en un Agricola Andrea | exportacion a
M . empresas peruanas .
pais y que dichos S.A.C. Estados Unidos
b . exportadoras de Volumen de
ienes estan .
uvas frescas al | Exportacion de la exportacion a
dirigidos a principal Estados Unidos
mercado de
compradores que ] empresa
y ) Estados Unidos, exportadora | Valor de
residen en otro periodo 2010 - A.grlcolf.i Sol de exportacmn. a
pais. Villacuri S.A.C. | Estados Unidos

2017.

ELABORACION: PROPIA

24




Anexo 2. Matriz de consistencia
TITULO: EXPORTACION DE LAS PRINCIPALES EMPRESAS PERUANAS EXPORTADORAS DE UVAS
FRESCAS AL MERCADO DE ESTADOS UNIDQOS, PERIODO 2010 — 2017

PROBLEMA OBJETIVO VARIABLES |DIMENSIONES INDICADORES METODO
Problema general Objetivo general g;gud?:?j{éf di};p ortacion a
(Coémo fue la exportacion de las . . ., E}fpo_rtacmn de la
principales empresas peruanas Determinar como fue la exportacion de principal empresa
exportadoras de uvas frescas al las principales empresas peruanas exportadora Valor d tacic Para obtener
do  d ; exportadoras de uvas frescas al mercado Agricola Yaurilla alor e expottacion a) . presente
mercado e Estados Unidos d d ¥ odo 2 - Estados Unidos ) L,
periodo 2010 - 20177 e Estados Unidos, periodo 2010 - 2017 S.A. investigacion,
Problema especifico Objetivo especifico Se;;;i:;il;os
“’CMI;:O . fue q el L volumen lde Determinar como fue el volumen de recoleccion
exportacion de 1as pUNCIPAIeS | . rtacién de las principales empresas ié -, de datos tales
empresas peruanas exportadoras| - b Priheip P EXPORTACION Exportacién de la| yolumen de exportacion a
de uvas frescas al mercado de|PS i anas €Xp ortadoras de uvas frescas al principal empresa | gstados Unidos N
Extados Unid odo 2010 .|mercado de Estados Unidos, periodo exportadora PROMPERU,
stados Unidos periodo 19010 - 2017 SUNAT,

20177

(Como fue el wvalor FOB de
exportacién de las principales
empresas peruanas exportadoras
de uvas frescas al mercado de
Estados Unidos periodo 2010 -
20172

Determinar cémo fue el valor FOB de
exportacion de las principales empresas
peruanas exportadoras de uvas frescas al
mercado de Estados Unidos, periodo
2010 - 2017

Agricola Andrea
S.A.C.

Valor de exportacion a
Estados Unidos

Exportacion de la
principal empresa
exportadora
Agricola Sol de
Villacuri S.A.C.

Volumen de exportacioén a
Estados Unidos

Valor de exportacion a
Estados Unidos

Ministerio de
agricultura y
riesgo, Trade
MapL Siicex,
entre otros.

ELABORACION: PROPIA
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Anexo 3. Validacion de expertos

ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION
. DATOS GENERALES:

1.1. Apellidos y nombres del informante:
1.2. Especialidad del Validador:
1.3. Cargo e Institucion donde labora:
1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion:

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

Mecino Zevells, Gades Anfodco

£ Conomla

DITP- vl

Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS 5 y
0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%

CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado /
OBJETIVIDAD Est_a expresado de manera coherente y

légica

Responde a las necesidades internas y
FERTINENCIA externas de la investigacion \/

Esta adecuado para valorar aspectos y
QCTURSIDAD estrategias de las variables /
ORGANIZACION Comprende los aspectos en calidad y /

claridad.
SUFICIENCIA T'iene qoherencia entre indicadores y las /

dimensiones.

Estima las estrategias que responda al
INTENCIONALIDAD proposito de la investigacion /

Considera que los items utilizados en este /
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios

del campo que se esta investigando.

Considera la estructura del presente /
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a

quienes se dirige el instrumento

PROMEDIO DE VALORACION

1. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olivos, 45 de) i C]lgy[){‘g( Zdel 2018.

Firma de experto informante

DNI: 0199037

Teléfono: 9@572?6?)()

26



Variable: EXPORTACION

Guia de Andlisis Documentaria

Dimensiones

Indicadores _

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE SUFICIENTE

INSUFICIENTE

Exportacion de la
empresa Agricola
Yaurilla S.A.

Volumen de
exportacion a
Estados Unidos

v

Valor de
exportacion a
Estados Unidos

Exportacion de la
empresa Agricola
Andrea S.A.C.

Volumen de
exportacion a
Estados Unidos

Valor de
exportacion a
Estados Unidos

Exportacion de la
empresa Agricola
Sol de Villacuri
S.A.C.

Volumen de
exportacion a
Estados Unidos

Valor de
exportacion a
Estados Unidos

S| s o=l S

Firma de experto informante
DNI:

07 %9037

Teléfono: D6 72? 630
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ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION
I. DATOS GENERALES:

1.1. Apellidos y nombres del informante: M JU orles .
1.2. Especialidad del Validador:
1.3. Cargo e Institucién donde labora: Docerrle 0y S Q€°

.

1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion: Ouia de. Andliaisy Dotk)men’fgl

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS iy y
0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado ./
OBJETIVIDAD Est'a expresado de manera coherente y /
légica
Responde a las necesidades internas y
PERTINENGIA externas de la investigacion /
Esta adecuado para valorar aspectos y
ACTOALIVAS estrategias de las variables /
ORGANIZACION Comprende los aspectos en calidad y /
claridad.
Tiene coherencia entre indicadores y las
SUBIGIENGIA dimensiones. ‘/
Estima las estrategias que responda al
INTENCIONALIDAD propésito de la investigacion ‘/
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios /
del campo que se esta investigando.
Considera la estructura del presente /
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a
quienes se dirige el instrumento
PROMEDIO DE VALORACION 4

1. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

90 7,

Los Olivos, /% de _Diciernbre del 2018.

DNE 09226/ 6 3

Teléfono: 9 F2332 ~
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Variable: EXPORTACION

Guia de Analisis Documentaria

Dimensiones

Indicadores

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE SUFICIENTE |

INSUFICIENTE

Exportacion de la
empresa Agricola
Yaurilla S.A.

Volumen de
exportacion a
Estados Unidos

/

Valor de
exportacion a
Estados Unidos

Exportacion de la
empresa Agricola
Andrea S.A.C.

Volumen de
exportacion a
Estados Unidos

Valor de
exportacion a
Estados Unidos

S | S ™

Exportacion de la
empresa Agricola
Sol de Villacuri
S.AC.

Volumen de
exportacion a
Estados Unidos

S

Valor de
exportacion a
Estados Unidos

a de experto informante

DNI: ©9326/63

Teléfono:

52233251
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INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

I. DATOS GENERALES:

1.2. Especialidad del Validador:
1.3. Cargo e Institucion donde labora:

-

) P [
1.1. Apellidos y nombres del informante: MJ! s ’Z'ﬂli R %ICD A M viam
v rd
A/‘mymgﬁmﬁcv
cote - (luivevsidad Gsar
/ - . Z

‘/n’//f &

I.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion: : oy
Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:
Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS s e
0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado o
Esta expresado de manera coherente y
OBJETIVIDAD lgica /
Responde a las necesidades internas y :
PERTINENCIA externas de la investigacion v
Esta adecuado para valorar aspectos y
ACTONIS. estrategias de las variables 4/
Comprende los aspectos en calidad y
ORGANIZACION ity .
Tiene coherencia entre indicadores y las
SUFICIENCIA direndionics: &7
Estima las estrategias que responda al
INTENCIONALIDAD propésito de la investigacion =g
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios >
del campo que se esta investigando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a 2
quienes se dirige el instrumento
PROMEDIO DE VALORACION g 0

1ll. OPINION DE APLICACION:

¢, Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

§0/5

Los Olivos, _/3 de 7‘71(1‘embr;’,del 2018.

Firma de expg!rto inforfnante
0944929
Q4024257 2

DNI:

Teléfono:
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Variable: EXPORTACION

Guia de Analisis Documentaria

Dimensiones | Indicadores SUFICIENTE | MEDIANAMENTE SUFICIENTE | INSUFICIENTE

Volumen de
exportacion a
Exportacion de la | Estados Unidos
empresa Agricola

Yaurilla S.A. Valor de
exportacion a

Estados Unidos

Volumen de
B exportacion a
Exportacion de la | Estados Unidos

empresa Agricola

Andrea S.A.C. Valor de

exportacion a
Estados Unidos

Volumen de

Exportacion de la | @xportacion a
empresa Agricola | Estados Unidos

URNAVNEYA

Sol de Villacuri Valor de
S.AC. exportacion a P
Estados Unidos

4
Firma de experto informante

DNI: 03/44924
Teléfono: __ Y024 257 7
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Anexo 4. Primera empresa exportadora Agricola Andrea S.A.C.

Resultado de la Busgueda

RUC:

Tipo Contribuyente:
Nombre Comercial:
Fecha de Inscripcion:
Estado:

Condicion:

Domicilio Fiscal:

Actividad(es) Econémica(s):

Comprobantes de Pago c/aut. de
impresion (F. 806 u 816):

20505688903 - AGRICOLA ANDREA S.A.C.

SOCIEDAD ANONIMA CERRADA

AGRICOLA ANDREASAC

30/12/2002

ACTIVO

HABIDO

AV. LOS CONQUISTADORES NRO. 638 INT. 201 LIMA -
LIMA - SAN ISIDRO

Principal - ClIU 01136 - CULTIVO DE FRUTAS

Secundaria 2 - CllU 15130 - ELAB. FRUTAS, LEG. Y
HORTALIZAS

FACTURA

BOLETA DE VENTA
LIQUIDACION DE COMPRA
NOTA DE CREDITO

NOTA DE DEBITO

GUIA DE REMISICN - REMITENTE

COMPROAANTE NE DETENCION

T

v nresinne FNTRER o #lia Peaar

RUC:

Tipo Contribuyente:
Nombre Comercial:
Fecha de Inscripcion:
Estado:

Condicion:

Domicilio Fiscal:

Actividad(es) Economica(s):

Comprobantes de Pago c/aut. de
impresion (F. 806 u 816):

20512864300 - AGRICOLA SOL DE VILLACURI
S.AC.

SOCIEDAD ANONIMA CERRADA

31/03/2006

ACTIVO

HABIDO

CAR PANAMERICANA SUR KM. 278 FND. SOL DE
VILLACURI ICA - ICA - SALAS

Principal - ClIU 01136 - CULTIVO DE FRUTAS.

Secundaria 1 - ClIU 74996 - OTRAS ACTIVIDADES
EMPRESARIALES NCPR.

FACTURA

BOLETA DE VENTA

NOTA DE CREDITO

NOTA DE DEBITO

GUIA DE REMISION - REMITENTE

COMPROBANTE DE RETENCICN

Anexo 5. Segunda empresa exportadora Agricola Sol de Villacuri S.A.C.

Resultado de la Blsqueda
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Anexo 6. Tercera empresa exportadora Agricola Yaurilla S.A.

Resultado de Ila Blsqueda

RUC: 20265271121 - AGRICOLA YAURILLA S A
Tipo Contribuyente: SOCIEDAD ANCNIMA

Nombre Comercial: AYSA

Fecha de Inscripcion: 04/04/1995

Estado: ACTIVO

Condicion: HABIDO

Domicilio Fiscal: CAL.CHINCHON NRO. 830 INT. 303 URB. JARDIN

(INTERSECCION JUAN DE ARONA CON CAMELIAS) LIMA -
LIMA - SAN ISIDRO

Actividad(es) Economica(s): Principal - ClIU 01136 - CULTIVO DE FRUTAS

Secundaria 1 - ClIU 01123 - CULTIVO DE HORTALIZAS Y
LEGUMBRES.

Comprobantes de Pago c/aut. de

impresion (F. 806 u 816): FACTURA

BOLETA DE VENTA

NOTA DE CREDITO

NOTA DE DEBITO

GUIA DE REMISICN - REMITENTE

COMPROBANTE DE RETENCION




UNIVERSIDAD TESIS Fecha : 23-03-2018
CESAR VALLEJO
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