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Sefiores miembros del jurado:

En cumplimiento con las disposiciones establecidas en el reglamento de grados vy titulo
de la facultad de ciencias empresariales de Universidad César Vallejo de Lima Norte,
presento ante ustedes la Tesis titulada “Balanza Comercial y Exportaciones No
Tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial Perd — EE.UU, 2009 —
20177, la misma que someto a vuestra consideracién y espero que cumpla con los
requisitos de aprobacion para obtener el Titulo Profesional de Licenciado en Negocios

Internacionales.

El presente estudio tiene como objetivo verificar la relacion entre la balanza comercial y
las exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial
Pert — EE.UU, 2009 - 2017.

Asimismo, esta investigacion esta estructurada de la siguiente manera:

Capitulo I contiene la introduccion, la cual engloba la realidad problematica, trabajos

previos, marco teorico, formulacion del problema, justificacion, objetivos e hipotesis.

Capitulo 11, contiene el marco metodoldgico en el cual se detalla el tipo; enfoque, nivel y
disefio de investigacion; la operacionalizacion de variables; poblacion y muestra, técnicas
e instrumentos de recoleccion de datos, validez y confiabilidad, método de analisis de

datos y aspectos éticos.

Capitulo 111, contiene los resultados de la investigacion.
Capitulo 1V, contiene las discusiones.

Capitulo V, contiene las conclusiones.

Capitulo VI, contiene las recomendaciones.

Capitulo VII, tenemos las referencias bibliograficas.

Por ultimo, el capitulo VIII, en el cual se presentan los anexos.
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RESUMEN

Esta investigacion fue realizada con el objetivo de conocer la relacion de la balanza
comercial y las exportaciones no tradicionales peruanas a partir del TLC PERU —EE.UU.
El enfoque del estudio es cuantitativo, debido a que se comprueba la hipotesis planteada,
gracias a los resultados obtenidos a través de la recaudacion de datos numéricos.

Esta investigacion es de tipo aplicada, descriptiva y su disefio es no experimental, de tipo
longitudinal, dado que se analiz6 la balanza comercial y sus indicadores en el tiempo. Los
datos utilizados son de tipo expofacto, por lo mismo de que se cuenta con informacion
recolectada con anterioridad, teniendo el apoyo de cuentas confiables. La variable balanza
comercial.

La estructura de los datos recolectados, se realizaron mediante variables, dimensiones e
indicadores, para luego de ello la informacidn sea presentada con tablas y gréaficos.

De acuerdo a los resultados de la investigacion, se demostrd que no se logrado un
superavit en la balanza comercial con EE.UU, pero cabe recalcar que partir del TLC con
EE.UU nuestras exportaciones han ido presentando un crecimiento en la mayoria de los
afios procedentes al 2009. Asimismo, las exportaciones no tradicionales, es lo que mas ha
sabido aprovechar el Per(, ya que en los ultimos afios hemos presentado un gran
crecimiento en la venta de productos no tradicionales con lo que contamos hace varios
afios y con aquellos que recién estan siendo conocidos en el mercado estadounidense.
Entonces, de acuerdo a lo mencionado se concluye con que si se obtuvo un incremento
en la Balanza Comercial con EE.UU y las exportaciones no tradicionales a partir del TLC
Pert — EE.UU.

Palabras claves: balanza comercial y exportaciones no tradicionales.
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ABSTRACT

This research was carried out with the objective of knowing the relationship of the
trade balance and Peruvian non-traditional exports, based on the Free Trade Agreement
between PERU - USA.

The focus of the study is quantitative, due to the fact that the hypothesis is verified,

thanks to the results obtained through the collection of numerical data.

This research is applied, descriptive and its design is non-experimental, of a
longitudinal type, given that the commercial balance and its indicators were analyzed over
time. The data used are of an expofacto type, for the same reason that there is information
collected previously, having the support of reliable accounts. The variable is the trade

balance.

The structure of the data collected, were made using variables, dimensions and

indicators, after which the information is presented with tables and graphs.

According to the results of the research, it was shown that a surplus in the trade
balance with the US was not achieved, but it should be emphasized that, based on the free
trade agreement with the US, our exports have shown growth in the majority of the years
coming to 2009. Likewise, non-traditional exports, is what Peru has learned the most,
since in recent years we have shown a great growth in the sale of non-traditional products
with what we had several years ago and with those who are just being known in the US

market.

Then, according to the aforementioned, it is concluded that an increase in the
Trade Balance with the US and non-traditional exports was obtained from the Peru-US

Free Trade Agreement.

Keywords: Trade balance and non-traditional exports.
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I. INTRODUCCION
1.1. Realidad Probleméatica

El contexto de la investigacion realizada, es considerado bajo la firma del acuerdo
comercial entre Per( y Estados Unidos, el cual se suscribi6 el 12 de abril de 2006 y entré
en vigencia el 1 de Febrero de 2009, determinando como nombre oficial “Acuerdo de
Promocion comercial Peri — Estados Unidos”. Las negociaciones entre ambos paises
Ilego a finalizar con éxito después de 13 rondas, las que se llevaron a cabo en paises como
Colombia, Puerto Rico, Ecuador, Estados Unidos y Pert (Acuerdos Comerciales del Perd,
2011, parr. 1).

El Perd, cuenta con una poblacion de 32 millones de habitantes, con un PBI de
215 mil millones de dolares y un ingreso per capita de 6,755 dolares, los cuales vienen
siendo compuestos por los principales sectores como la mineria, agricultura y pesca.
Estados Unidos representa un mercado muy importante para el PerQ, siendo nuestro
segundo socio comercial, aglomerando el 18% del total de exportaciones peruanas
enviadas en el 2017. El presente acuerdo le permitié al Pert potenciar el desarrollo
econdmico a través del comercio bilateral, gozando de preferencias arancelarias que otros
paises no tienen, y generando una oferta exportable competitiva similar a aquellos paises
que si cuentan con estos beneficios, con el fin de conseguir igualdad de condiciones.
Dentro del acuerdo, el Per( ha tenido que iniciar cambios para adecuarse a la dinamica
internacional, es decir, estar a la altura de las exigencias y estandares del mercado para
lograr un tratado méas consolidado con el pais de destino (Acuerdos Comerciales del Perd,
2011, parr. 1-2).

Un punto fundamental a resaltar es que, afios antes de que este acuerdo entre en
vigencia, el Per( presentaba un crecimiento de exportaciones a EE.UU en promedio anual
de 9.9%, sin embargo, afios posteriores al convenio, el crecimiento anual se presentd en
un 12.7%. Esto se debe, fundamentalmente a que surgieron nuevos productos con
atractivos potenciales como esparragos frescos y refrigerados, café, molivideno, uvas y
alcachofas, los que se unieron a los productos ya existentes en el mercado como el cobre,
articulos de joyeria, camisetas de algodon, estafio, plata, zinc y aceites de petroleo (Red

Peruana por una Globalizacion con Equidad, 2015, p.4).

Per( cuenta con 21 acuerdos comerciales vigentes, firmados con paises como

China, Singapur, Brasil, Union Europea, etc., el cual uno de los principales es justamente

13



el acuerdo firmado con EE.UU. En el afio 2017 las exportaciones peruanas enviadas al
pais americano registraron un total de 6,868.00 millones de ddlares al cierre del afio
(Acuerdos Comerciales del Pert, 2011, parr. 2).

EE.UU, cuentan con una poblacion de 325 millones de personas, con un PBI de
19,362 billones de délares y un ingreso per cépita de 59,495 ddlares, muy superiores al
Perd, lo cual esta conformado por sectores econdmicos como servicios, industria y
agricultura. Un pais desarrollado, con una estabilidad econémica muy importante en el
mundo, representando el 15% de la produccion total. Este pais tenia una vision de formar
una mayor relacion comercial con paises de su interés y esto lo lograria mediante acuerdos
multilaterales, sin embargo este fin cambio a partir del Gobierno de Donald Trump,
puesto que su prioridad eran las negociaciones bilaterales y reducir el déficit comercial
de EE.UU mediante sus politicas comerciales que tenian como objetivo, promover su
soberania, reforzar sus fortalezas econdmicas, cumplir la leyes de comercio de Estados

Unidos y proteger los derechos de propiedad intelectual (CEPAL, 2018, parr. 2).

EE.UU cuenta con 14 acuerdos comerciales vigentes, los cuales tres de ellos han
sido firmados con paises Sudamericanos como Colombia, Chile y Perd. En el 2017,
EE.UU exportd al Pert 8,052.60 millones de dolares, teniendo un nivel de exportacion
creciente en la mayoria de los afios desde que entré en vigencia el presente acuerdo

(Acuerdos Comerciales del Peru, 2018, s.p)

Durante el transcurso de los afios, desde que el tratado entro en vigencia, ambos
paises han buscado aprovechar el acuerdo comercial para generar un crecimiento en sus
exportaciones, aunque Estados Unidos presenta una superioridad, puesto que es un pais
altamente desarrollado, con mejor capacidad de negociacion y cumple las normas
internacionales de calidad. Por lo contrario el Peru, un pais en vias de desarrollo, con
algunas complicaciones para cumplir con los requerimientos internacionales, en el cual
Se ven en ocasiones con restricciones para generar nuevos proyectos de exportacion por
incumplimiento de algunas de las reglas establecidas. A pesar de estas complicaciones
presentadas, el Per ha logrado ingresar a este pais americano 1,279 nuevos productos
desde la vigencia del acuerdo, de las cuales el 98 % representan el sector no tradicional,
pero hay que tener en cuenta de que aun seguimos dependiendo de productos

tradicionales.
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Por lo mencionado anteriormente, una de las principales problematicas encontradas en el
pais es que, este no genera mayor valor agregado en sus productos de exportacion, lo que

resulta en una ganancia minima en comparacién con las ganancias de Estados Unidos.

En conclusidn, el presente trabajo de investigacion tiene como objetivo determinar
si existe relacion entre la balanza comercial y exportaciones no tradicionales, en el marco
del Acuerdo de Promocién Comercial - Pert - EE. UU, 2009 — 2017, para ayudar a los
micro y pequefios empresarios y/o exportadores, a aprovechar lo maximo las
oportunidades que se presentan es el pais de destino, bajo una oferta exportable
diversificada. Asi mismo, se busca conocer los motivos relevantes de la falta de
aprovechamiento productivo sobre la amplia variedad de recursos naturales que no se

utilizan para cubrir la demanda de este mercado.
1.2. Trabajos previos

Zevallos (2017). En su tesis “TLC con EE.UU: ¢beneficio o perjuicio para el
sector agricola? analisis del impacto del TLC en las exportaciones de café peruano a
EE.UU”, publicada por la Universidad de Lima, en la cual su objetivo es analizar el
volumen de las exportaciones de café peruano al mercado estadounidense, teniendo como
influencia el TLC, durante los afios 2003 al 2014, desarrollada en un enfoque cuantitativo,
de nivel descriptivo y con un método no experimental. En su conclusion sefiala que el
TLC fue una fue una decision asertiva por el gobierno debido a que la relacién con EE.UU
se iba acortando y este es un pais importante para nuestras exportaciones. Luego de haber
concluido con el estudio se afirma que el TLC fue efectivo, aunque las exportaciones de

café peruano no fueron las mas relevantes entre el 2003 al 2014.

Salazar (2014). En su tesis titulada “Oportunidades de Negocio en el Mercado de
Estados Unidos para la exportaciones peruanas de arandanos frescos provenientes de la
Region la Libertad”, publicada por la Universidad Privada del Norte, tienen como
objetivo dar a conocer mediante la investigacion que el mercado estadounidense es muy
interesante para generar mayores exportaciones de arandanos frescos de la region la
libertad, desarrollada segun el propdsito de la investigacion, aplicativa y segun el disefio
de investigacion, longitudinal-exploratoria. En su conclusién indica que el crecimiento
del valor de las exportaciones de arandanos frescos dependerd de diferentes factores,
como la demanda de productos saludables, el precio del arandano a nivel internacional,

el cual sera consignados de acuerdo a la oferta y la demanda mundial; y por dltimo la
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efectividad de las empresas para ser constantes en la calidad del ardndano fresco,

innovaciones y mejores presentaciones.

Ponce (2015). En su tesis “Los Tratados de Libre Comercio (TLC) con los EE.UU.
Un estudio comparativo entre los casos de Perti y Colombia”, publicada por la Pontificia
Universidad Catélica del Perd, en la que se tiene como objetivo evaluar la labor de los
lobbies en los procesos de negociacion de ratificacion de los Tratados de Libre Comercio
de los paises andinos Pert y Colombia con los Estados unidos, desarrollada mediante una
investigacion cualitativa de tipo descriptiva. En su conclusién el lobby norteamericano
en el Peru fue desplegado a favor del TLC por parte de las corporaciones norteamericanas
por ayuda de sus gestores en Per( posicionados en sectores estratégicos de las
instituciones del Estado Peruano y en los gremios empresariales. La influencia de los
lobbies ha sido positiva porque se consiguio negociar términos flexibles para adecuar las
leyes peruanas a los estandares norteamericanos de los derechos laborales, proteccion de

patentes y del medio ambiente.

Arroyo, Rojas y Kleeberg (2016). En su trabajo de investigacion “Diversificacion
productiva para mejorar la competitividad en los acuerdos comerciales del Sector
Agroindustrial en el Pera”, publicado por la Universidad de Lima, desarrollada con el
objetivo de identificar los principales recursos potenciales de agroexportacion y proponer
modelos competitivos para un adecuado clima de negocios, desarrollada mediante un
andlisis descriptivo y correlacional critico. En su conclusion menciona que la
competitividad de las empresas ha mejorado, ya que en el comercio internacional se viene
presentando una reduccion y eliminacion de las barreras arancelarias y no arancelarias, lo
cual ha impulsado en el crecimiento de nuestras exportaciones e importaciones, logrando
poder mejorar el flujo de la inversion local y extranjera, aprovechando asi también en la
obtencién de materia prima y maquinarias a menor costo necesarias para la produccion

de las empresas.

Lopez (2016). En su tesis de maestria “Intercambio Comercial de Per( antes y después
de los Acuerdos de Libre Comercio”, publicada por la Universidad de Montevideo, tienen
como objetivo analizar como el Per(, un pais en vias de desarrollo, viene generando
interés para formar parte de relaciones comerciales de gran importancia en el mercado
internacional, desarrollada por medio de un enfoque cuantitativo mediante una

investigacion descriptiva y correlacional. En su conclusion sefiala que el sector no
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tradicional y servicio cuenta con un potencial para seguir expandiéndose generando
mayores exportaciones. Para ello se necesita que el Estado peruano conjuntamente con el
sector privado promueva la busqueda de sectores econdmicos potenciales para proyectar
un desarrollo en los niveles de productividad y competitividad integrando puntos como

la innovacion, investigacion cientifica y tecnologia.

Cerda (2015). En su investigacion “competitividad de los productos agricolas no
tradicionales 2009-2013”, publicada por la Universidad Nacional Auténoma de
Nicaragua, tienen como objetivo verificar la gran ventaja comparativa que los productos
agricolas no tradicionales viene presentando, desarrollada mediante una investigacion
descriptiva y prospectivo. En su resultado y discusion menciona que, el mercado local e
internacional presenta un mayor consumo de productos agricolas no tradicionales,
generando un apoyo en el crecimiento de la produccion nacional por el cumplimento de
la demanda y el nivel de consolidacion. Ademaés, la dinamica comercial es rentable
gracias a algunos productos especificos, que han logrado alcanzar un mayor grado de

competitividad, principalmente en Estados Unidos y Centroamérica.

Minega (2004). En su tesis “an analysis of the non-traditional agricultural export
potential for Rwanda. a case of flowers”, publicada por la Universidad Western Cape.
Con el objetivo de averiguar cuanto era la excesiva dependencia de las exportaciones de
cultivos tradicionales. Desarrollado en un enfoque cuantitativo, de nivel descriptivo. En
su conclusion, Rwanda al ver un notable éxito de paises como Sudéfrica, Kennia, chile y
Per(, decide aprovechar su clima favorable, con el fin de adoptar un programa para el
desarrollo no tradicional de cultivos de exportacion. Muchos paises africanos ven esto
como un medio de mejorar el sustento de los pequefios agricultores y crear nuevas

oportunidades de empleo.
1.3. Teorias relacionadas al tema
1.3.1. Teorias relacionadas a la Balanza Comercial

A continuacién, se mencionan las teorias relacionadas al tema, las cuales estan referidas

a la balanza comercial.

El Banco Central de Reserva del Peru (2011), define a la balanza comercial como:

“Registro de transacciones comerciales de mercancias entre los residentes de la economia
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peruana y los del resto del mundo. El registro se efectia en valor FOB, en donde se

incluyen todas las transacciones registradas dentro del territorio econémico” (p.3).

El Fondo Monetario Internacional (2009), indica que, “La balanza de pagos es un
estado estadistico que refiere a las transacciones entre residentes y no residentes durante
un periodo. Comprende la cuenta de bienes y servicios, la cuenta del ingreso primario, la

cuenta del ingreso secundario, la cuenta capital y la cuenta financiera” (p.9).

Es un instrumento fundamental que ayuda a medir la economia de un pais en un
mundo globalizado, en relacién con las economias del resto de paises. La balanza
comercial se mide por las exportaciones y las importaciones, los cuales nos daran a
conocer si existe un superavit (mayor salida de bienes o servicios nacionales al exterior,
lo que permite mayor ingreso de recursos al pais) o déficit (mayor ingreso de bienes y

servicios del exterior, lo que ocasiona mayor salida de recursos del pais).

De acuerdo a teorias redactadas sobre la balanza comercial, nos muestran dos
acciones fundamentales para la medicion de este indicador, como la exportacion e

importacion, que por su debida importancia se describira teorias sobre cada uno de ellas.
Teorias de la exportacion

Sunat (2016, parr.1), indica que “la exportacion es el régimen aduanero que
permite la salida del territorio aduanero de las mercancias tanto nacionales como

nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el exterior”.

Siicex (2013, parr.1), sostiene que “la exportacion es el régimen aduanero que
permite el acceso a la salida del territorio nacional de las mercancias peruanas para su uso

0 consumo en el mercado exterior y no esta afecta a tributo alguno”.

Minagri (2015, parr. 1-3), menciona que “existen dos formas de exportacion:
exportacion indirecta, aquellos clientes nacionales que se encargan de la compra de estos
productos producidos en el Per( para luego exportarlo al exterior. Exportacion directa,
aquellos exportadores peruanos que tienen relacion directamente con el cliente extranjero

para el trato comercial.

Segun Sunat (2016), define que, “el valor de las exportaciones, son la cantidad total de
exportaciones, expresadas en dolares americanos” (parr. 1). Se puede entender que

usualmente el valor de exportacion se encuentra expresado en délares americanos, debido
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a que, esta moneda es la méas utilizada para realizar transacciones en un contexto

internacional.

Gracias a lo explicado con anterioridad, se puede afirmar que, la exportacion es
un bien o servicio enviado desde un pais de origen a cualquier otro pais de destino. El
realizar estas ventas al exterior se exponen a un mayor riesgo por las preferencias que
puedan tener estos consumidores, pero ayudan a generar mayores ingresos para el

financiamiento del proceso productivo y econémico del pais.
Teorias de la importacion

Sunat (2008, parr.1), indica que “la importacion es el régimen aduanero que
permite el ingreso de mercancias al territorio aduanero para su fin necesario, luego del
pago correspondiente a los derechos arancelarios y demas impuestos aplicables, no
dejando de cumplir todos los requerimientos aduaneros, con el fin de evitar algin cargo

adicional como multas por no regirse a los estandares solicitados”.

Universidad ICESI (2008. parr.2008), sostiene que “La importacion es la introduccion de

mercancias de procedencia extranjera al territorio aduanero nacional”.

Segun Sunat (2016), define que, “el valor de la importacion, es la cantidad total

de importaciones expresadas en dolares americanos” (parr. 1).

Comercio y Aduanas de México (2012, parr. 1-2), menciona que “La importacién
es la compra de bienes y servicios que provienen de empresas extranjeras. La decision de
importar se debe a dos razones influyentes: la poca produccion en el mercado interno y
los costos menores ofrecidos en el exterior ante los costos ofrecidos en el mercado
peruano, debido a una mayor inversion en la produccion y comercializacion en las

empresas nacionales.

Segun lo especificado por los autores se entiende que, la importacion son los
bienes y servicios adquiridos de otro pais para el uso o consumo en territorio nacional.
Este tipo de operacidén comercial se basa en poder adquirir productos que no se encuentran
dentro del pais o que sus precios son muy elevados a comparacion del exterior. Pero cabe
indicar que mediante mas importaciones se realicen mayor salida de recursos presentara.
Ademas, podemos determinar que la importacion es fundamental para el estudio de la

balanza comercial, puesto que tiene injerencia directa en el resultado de esta, con el fin
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de poder demostrar nuestra competitividad tanto en el mercado interno como en el

externo.
1.3.2. Exportaciones no tradicionales

A continuacion, se mencionan las teorias relacionadas al tema, las cuales estan

referidas a las exportaciones no tradicionales.

El Banco Central de Reservas del Pert (2017), indica que: “las exportaciones no
tradicionales son productos los cuales presentan valor agregado en cada uno de ellos y el
BCRP los agrupa en sectores como agropecuarios, textiles, pesqueros, maderas y papeles,
quimicos, metal-mecéanicos, sidero-metallrgicos y joyeria, mineria no metalica y otros”

(parr. 1)

Universidad ICESI (2008, parr. 3), menciona que las exportaciones no
tradicionales son aquellos productos que recién inician a ser exportable, siendo
importante en la economia por ser considerado un producto con un comportamiento
ascendente y con apego internacional, ademéas este tipo de productos también son

Ilamados no tradicionales al contar con un alto valor agregado en su proceso productivo.

Pontificia universidad catdlica del Ecuador (s.f., p. 3), indica que, las
exportaciones no tradicionales son aquellos productos que no cuentan con una
representacion significativa en los ultimos afios y que forman parte del ofrecimiento de

nuevos productos en el mercado.

Conforme a lo detallado anteriormente, se entiende que las exportaciones no
tradicionales son aquellos productos que presentan una transformacion, es decir cuenta
con un valor agregado que lo hace Unico y diferente. Ademas, ayuda a desarrollar mas la

industria de un pais.

Para cuantificar la exportacion de los productos no tradicionales, se utilizaran los
sectores mas importantes para el crecimiento de este, los cuales son divididos por el sector
agropecuario, metal-mecanico, mineria no metalica, pesquero, quimico, sidero
metaldrgico y textil, que por su vital importancia se redactara su teoria de cada uno de

ellos.

Teoria del sector agropecuario
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Es una superficie agricola con una gran variedad de hectéreas, en las que se cosechan
productos como el algodon, fresas, mangos, mandarinas, aceitunas, naranjas, frijoles,
esparragos, paltas entre otros. Este tipo de sector necesita verse favorecido por buenas
condiciones climéticas, con el fin de lograr una expansion de diversidad bioldgica, la cual

sirve como fuente natural para una ventaja comparativa. (MINAGRI, 2015, p.1-3)
Teoria del sector metal — mecanico

Comprende un rubro en la que abarca productos como partes de maquinas para
triturar, conductores eléctricos, cables eléctricos, transformadores eléctricos, entre otros,
que debido a su gran variedad es un apoyo importante en sectores como la mineria, pesca,
agricultura, sectores eléctrico y energético, transporte, construccion, electrodomésticos,
mobiliario, estos quiere decir que, es un sector que aporta mucho al desarrollo de un pais
por la inclusion en otros sectores y por ser generador de empleo debido a las diferentes
demandas presentadas. (Comunidad Metalmecanico del Perd, s. a, parr. 8 -9)

Teoria del sector pesquero

Dedicado a la extraccion de peces. En el Per( esta subdividida por la pesqueria
pelagica con la recoleccion de peces como la anchoveta, el jurel, la caballa, la pota, el
perico, entre otros, ademas la pesqueria demersal, en la que se recolecta merluza, otra de
ella es la pesqueria artesanal, en la que sus recursos se encuentran en la zona literal costera
como cangrejos, caracol negro, concha de abanico, pulpo, almeja entre otras, y por ultimo

la pesquerias continentales, realizadas en rios y cochas de la amazonia. ( FAO, 2010, p.1)
Teoria del sector quimico

Es un sector con una amplia gama de productos que han pasado por una
transformacion quimica, como caucho, plasticos, quimicos industriales, quimicos
diversos y derivados del petrdleo. Para la produccidén de algunos productos se necesita
tener una relacion con otros sectores, ya que se requiere de minerales y sustancias
extraidas del sector mineria para la elaboracion de compuestos como el acido sulfurico o

el 6xido de zinc. (ComexPeru, 2018, parr. 2-3)

Teoria del sector sidero metallrgico

Sector donde se transforma metales como materia prima, utilizada para dar origen a
productos semielaborados, herramientas, equipos, piezas, entre otros, ademas es uno de
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los de mayor vanguardia, debido a que engloba diversos productos que cubren la
demanda se sectores como la mineria, agricultura, construccion, pesca,

telecomunicaciones, y destinados al consumidor final. (Mincetur, 2006, p. 13
Teoria del sector textil

Un sector manufacturero dedicado a producir variedades de prendas para
diferentes utilizaciones, ademas de ser una industria muy integrada, siendo importante
en el desarrollo de la economia peruana por ser generador de empleo, por los grandes
recursos naturales que utiliza y por influir en la demanda de otros sectores como el
agricola, el ganadero, el plastico, entre otros. (Universidad Nacional Mayor de San

Marcos, s.a, p.1)
1.4. Formulacion del Problema
1.4.1. Problema General

¢Existe relacion entre la balanza comercial y las exportaciones no tradicionales, en el

marco del Acuerdo de Promocién Comercial, Peru - EE. UU, 2009 - 2017?
1.4.2. Problemas Especificos

1. ¢Existe relacion entre el total de exportaciones y las exportaciones no
tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial, Perd - EE. UU, 2009-
20177
2. ¢Existe relacion entre el total de importaciones y las exportaciones no
tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial, Perd - EE. UU, 2009-
20177

1.5. Justificacién del estudio

El presente trabajo de investigacion contiene una justificacion practica, teorica y

metodologica.
Justificacion préctica:

Ante la gran competencia que hoy en dia se viene presentado en este mundo globalizado
se requiere saber que es en lo que viene trabajando el Per( en los ultimos afios, para lograr
convertirnos en un pais desarrollado, es por ello que he requerido investigar
especificamente el trato comercial que venimos llevando con EE.UU, ya que es un pais

potente econdmicamente y cuenta con un mercado muy interesante al cual podemos
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lograr consolidarnos con productos de su interés. Es importante investigar este tema,
debido a que con EE.UU el Peri mantiene un tratado de libre comercio (TLC), el cual
debe ser aprovechado, ya que casi el 98% de nuestros productos cuenta con un arancel
cero para el ingreso a este pais. Entonces lo que se busca estudiar en este proyecto de
investigacion es el detalle de los cambios conseguidos a partir del ingreso en vigencia del
TLC Pert — EE.UU. Determinando los resultados en la balanza comercial y conociendo
el desarrollo que el PerG viene logrando con la exportacion de productos no tradicionales
a este pais americano. De acuerdo a lo mencionado, lo que se requiere, es dar a conocer
a todos los interesados en este tema, como estudiantes universitarios, futuros
profesionales; profesionales ya logrados y empresarios, el atractivo mercado que presenta
este pais para un proyecto de investigacion o para la inversion que puedan tener planeado
realizar en el mercado estadounidense, como también tener la necesidad de conocer la

relacion comercial entre Peri y EE.UU.
Justificacion teorica:

Esta investigacion fue planteada buscando conocer la relacion entre la balanza comercial
y las exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial
Pert — EE.UU, 2009 — 2017, por medio de conceptos basicos de acuerdo a las variables
planteadas, conjuntamente con sus dimensiones e indicadores, buscando probar la
relacion que mantienen estas dos, evidenciando asi las deficiencias existentes entre las

variables en mencion.
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Justificacion metodoldgica:

Para responder a nuestro problema general, la presente investigacion utilizara
metodologia de tipo documental y practica, ya que permite que los interesados la utilicen
como fuente de informacidn para fines practicos. A su vez tiene un alcance descriptivo y
correlacional, debido a que, en primer lugar se describen las variables y las caracteristicas
del fendbmeno para probar la relacidn entre estas. Se realiza un disefio no experimental
longitudinal, por lo mismo de que no se manipulan los acontecimientos sucedidos en las
variables, teniendo un periodo de tiempo para la recoleccion de los estadisticos
necesarios. Por ultimo, la presente investigacion se determina mediante un estudio ex post
facto, lo cual significa que la informacion recopilada ya se encontraban presentes en

fuentes secundarias.
1.6.  Hipotesis
1.6.1. Hipotesis general

Existe relacion entre La balanza comercial y las exportaciones no tradicionales, en el
marco del Acuerdo de Promocion Comercial Peru - EE. UU, 2009 — 2017.

1.6.2. Hipotesis especificas

1. Existe relacion entre las exportaciones totales y las exportaciones no tradicionales,
en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial Pert - EE. UU, 2009 — 2017.

2. Existe relacion entre las importaciones totales y las exportaciones no
tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial Pert - EE. UU, 2009 —
2017.

1.7. Objetivos
1.7.1. Objetivo General

Determinar si existe relacion entre la balanza comercial y exportaciones no tradicionales,

en el marco del Acuerdo de Promocién Comercial Pert - EE. UU, 2009 — 2017.
1.7.2. Objetivos Especificos

1. Determinar si existe relacion entre las exportaciones totales y las exportaciones
no tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial - Pert - EE. UU, 2009
—2017.
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2. Determinar si existe relacion entre las importaciones totales y las exportaciones
no tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocién Comercial - Pert - EE.UU,
2009 — 2017.
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Il. METODO
2.1. Disefio de Investigacion

La investigacion se realiz6 mediante un enfoque cuantitativo. El disefio de la

investigacion es no experimental, descriptiva, longitudinal, correlacional y ex post facto.
Enfoque cuantitativo

Existe una realidad objetiva Gnica y esta realidad no cambia por las observaciones que se
pueda tener. Ademas el fin de este enfoque es poder describir, explicar y predecir los
fendmenos futuros, teniendo perspectivas por la informacion recolectada (Hernandez,
Fernandez y Baptista, 2006, p. 205-206).

Investigacion no experimental

Se trata de estudios donde no se busca variar la informacion, tan solo puede ser utilizada
de acuerdo a lo descrito sin alterar el contexto natural que presenta, para luego analizarlo.
En otras palabras, la investigacion no experimental cuenta con variables que no pueden
ser manipuladas, ni mucho menos influir en ellas, porque ya sucedieron (Hernandez,
Fernandez y Baptista, 2006, p. 205-206).

Investigacion Descriptiva

Se busca medir o recolectar informacion de manera independiente o conjunta sobre los
conceptos, aspectos, dimensiones o0 componentes de las variables a las cuales nos estamos
enfocando, para luego realizar la descripcion de los que se investiga (Hernandez,
Fernandez y Baptista, 2006, p. 102).

Investigacion Longitudinal

Recolectar datos en el trascurso de un tiempo o un periodo determinado para evaluar los
cambios, sus causas Yy sus efectos, es decir que se requieren hacer estudios de seguimiento

sobre un determinado tiempo (Hernandez, Fernandez y Baptista, 2006, p. 2016).
Investigacion Correlacional

El fin de esta investigacion es verificar cual es el grado de relacion o unién entre dos o
mas variables estudiadas. En estos estudios, el primer paso a seguir es la medicion de las
variables, presentando evidencias sobre hipdtesis correlacionales y como Gltimo
aplicando las técnicas estadisticas, por la cual ya se estaria dando a conocer la correlacién
de estas variables (Arias, 2012, p. 25).
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Investigacion Ex post facto

Se trata de una investigacion estudiada después de haber trascendido el hecho. Lo que se

busca mediantes estos disefio es conseguir la causas que ocasionaron el hecho. Esto quiere

decir que al ser conseguida la informacion no pueden ser manipuladas las causas o

variables independientes. (Arias, 2012, p. 33).

2.2. Variables, operacionalizacion

Tabla 1. Operacionalizacién de las variables

VARIABLES

DEFINICION CONCEPTUAL

DEFINICION
OPERACIONAL

INDICADORES

Balanza Comercial

Bxportaciones no
tradicionales

El Banco Central de Reserva
del Perti (2011, p.3): Registro
de transacciones comerciales

de mercancias entre los

residentes de la economia

peruanay los del resto del
mundo. El registro se efectlia

en valor FOB, en donde se

incluyen todas las

transacciones registradas

dentro del territorio

econdmico.

El Banco Central de Reservas
del Pert (2017, parr. 1): son

productos los cuales

presentan valor agregado en
cada uno de ellos y el BCRP

quimicos, metal-mecénicos,
sidero-metallrgicos y joyeria,
mineria no metalica y otros.

La balanza comercial
se medird tomando
en cuenta el valor de
la exportacion e

Las exportaciones
no tradicionales se
medirdn tomando en
cuenta los sectores
los agrupa en sectores como  agropecuarios, metal-
agropecuarios, textiles,
pesqueros, maderas y papeles,

mecanico, mineria no

metalica, pesquero,
quimico, sidero

metallrgico y textil.

Valor de la
BExportacion

Valor de la
importacion

Valor total del sector
agropecuario

Valor total del sector
metal - mecénico

Valor total del sector
minerfa no metéalica

Valor total del sector
pesquero

Valor total del sector
quimico
Valor total del sector
sidero metalirgico

Valor total del sector
textil
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2.3.  Poblacion y Muestra

La investigacion no requiere presentar una poblacion y una muestra, debido a que los
datos encontrados, ya es informacion existente y utilizada, es decir, son datos ex post
facto.

2.4.  Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos, validez y confiabilidad

En el caso de esta Tesis, no se requiere de una técnica o instrumento especial, porque ya
se cuenta con datos de ex post facto, por la toma de informacion existente.

Validez

En la validez de instrumento, se utilizara la validez de contenido, usando el juicio de

expertos con tres especialistas en el tema de estudio. Ver anexos

Juicio de expertos

Expertos

Experto 1: Mgtr. Carlos Andrés Guerra Bendezu
Experto 2: Mgtr. Robert Frias Guevara

Experto 3:  Mgtr. Mary Hellen Mariela Michca Maguifia

Fuente: Elaboracion propia

Confiabilidad

La confiabilidad no corresponde a este tipo de investigacion, ya que los datos ya fueron

validados (Ver anexos).
2.5.  Métodos de analisis de datos

Los datos se analizaran aplicando técnicas econémicas y financieras, a través de cuadros

y gréaficos.
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2.6.  Aspectos éticos

En la presente investigacion se respeta la autoria intelectual, ya que la informacién
descrita serd debidamente identificada, a través de citas y referencias bibliogréficas. De

esta manera se demuestra la intencion de brindar informacion confiable a la sociedad.
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1. RESULTADOS
3.1. Resultados sobre balanza comercial

A. Resultados sobre la evolucién del valor de exportacion del total de productos que Peru
exporta a EE. UU, periodo 2009 — 2017.

En la tabla 2 se muestra los indicadores numéricos correspondientes al valor de
exportacion expresada en miles de dolares americanos, en evolucion durante los afios
2009 -2017.

Tabla 2

Evolucion del valor de exportacidn del total de
productos que Peru exporta a EE.UU, periodo
2009 - 2017, en miles de ddlares americanos

Valor de exportacion

Afos Total
US$ Miles
2009 4,603,773
2010 6,134,377
2011 6,272,046
2012 6,671,977
2013 7,819,227
2014 6,253,910
2015 5,078,843
2016 6,325,659
2017 6,911,252

Fuente: Trade Map
En esta tabla 2, se muestra el valor de exportacion total de productos que Peru exporta a

EE. UU, en el periodo 2009 — 2017. Se puede apreciar que, al inicio del acuerdo
comercial, el Pert obtuvo el menor valor de exportacién con 4,603,773 miles de dolares
americanos, a comparacion de los afios siguientes. Por otro lado, las exportaciones iban
en aumento con el transcurrir de los afios, llegando a conseguir en el 2013, un valor de 7,
819,227 miles de dolares americanos, a pesar de que posterior a este afio, no se logro
superar este valor de exportacion, pero se mantuvo una constancia. Segin ComexPeru,
como se cito en el Diario El Gestion (2017, parr. 1- 2), el tratado de libre comercio ha
sido una pieza clave para el despegue de las exportaciones peruanas, a pesar de mucha
desinformacion por parte de sectores en desacuerdo con la liberalizacién de la economia.
Ademas, nos indica que el crecimiento de las exportaciones posiciond a Estados Unidos

como el segundo destino de mayor importancia en las exportaciones.
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Segu lo mencionado por Comex Per( en el diario El Peruano, es que el despliegue de las
exportaciones peruanas luego de 8 afios alcanzo un 30% de crecimiento, debido
principalmente al TLC vigente con Estados Unidos, ya que gracias a ello en la actualidad
este pais es nuestro Segundo socio comercial y se convirtié en nuestro principal mercado

para las exportaciones no tradicionales, sin discusion alguna. (2017, parr 2 -7)

En la figura 1 se muestra la grafica del valor de exportacion del total de productos que

Per( exporta a EE.UU, periodo 2009 — 2017, en miles de délares americanos.

Figura 1. Evolucion del valor de exportacion del total de productos
que Perti exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017 , en miles de
dolares americanos
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Fuente: Elaboracion propia
En la figura 1, se puede observar que se han presentado variaciones en gran parte

ascendentes con el transcurrir de los afios, llegando alcanzar en el 2013 el mayor valor
exportado hasta el afio de estudio de la tesis (2107). Cabe rescatar que a pesar de las
reducciones presentadas luego de lo obtenido en el afio 2013, el Per( a trabajado para
evitar caer en mayores reducciones y se proyecto alcanzar el importe registrado en ese

afio, aunque no fue sobrepasado en el afio 2017, hubo un gran acercamiento.

B. Resultados sobre la evolucién del valor de importacion del total de productos que
Per( importa a EE.UU, periodo 2009 — 2017.
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En la tabla 3 se muestra los datos correspondientes al valor de importacion del total de
productos que Per importa a EE. UU, expresados en miles de ddlares americanos, en
evolucion durante los afios 2009 -2017.

Tabla 3

Evolucion del valor de importacion del total de

productos que Perl importa a EE.UU, periodo
2009 - 2017 , en miles de délares americanos

Valor de importacion

Afios Total
US$ Miles

2009 4,315,354
2010 5,828,209
2011 7,429,787
2012 7,931,972
2013 8,804,519
2014 8,799,923
2015 7,851,171
2016 7,101,128
2017 8,066,514

Fuente: Trade Map

Se puede apreciar en la tabla 3, que en el afio 2013 se registro el crecimiento mas elevado
respecto al total de indicadores, obteniendo 8,804,519 miles de dolares americanos, en
comparacion con el 2009, que se empezd con un registro muy inferior de 4,312,354 miles
de dolares americanos. Segun nos dice el Instituto Nacional de Estadistica e Informatica
(2014, parr. 1), el motivo del crecimiento de las importaciones en el afio 2013, se debio
al aumento de mayores compras en bienes de consumo, el cual fue el més resaltantes en
el total de las importaciones, teniendo como productos; teléfonos celulares, petroleo,

automoviles, celulares, maquinas automaticas para el procesamiento de datos, entre otros.

El descenso de las importaciones en los Gltimos afios segun la Camara de Comercio de
Lima, se debid principalmente a la desaceleracion del sector inmobiliario, las maquinarias

para empresas industriales y el sector de bienes de consumo registraron una caida. (2017,
p-2)
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En la figura 2 se muestra la gréfica del valor de importacion del total de productos que
Per( importa a EE.UU, periodo 2009 — 2017, expresados en miles de dolares Americanos.

Figura 2. Evolucion del valor de importacion del total de productos
que Pertt importa a EE.UU, periodo 2009 - 2017 , en miles de dolares
americanos
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Con respecto a la figura 2, el valor total de importaciones peruanas a EE.UU ha
presentado en este rango de afios una variacion inferior el 2015 y 2016, a pesar de que
luego de ello, en el ultimo afio de estudio, las importaciones totales no alcanzaron
sobrepasar lo conseguido en el afio 2014. De acuerdo a lo visto lo que se esperaba es no
reducir las importaciones porque esto era apoyo para crear mayores productos

manufactureros.
3.2. Resultados sobre exportaciones no tradicionales

A. Resultados sobre la evolucion del valor de exportaciones no tradicionales del sector

agropecuario, periodo 2009 — 2017.
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En la tabla 4 se muestran los valores referentes al valor de exportaciones no tradicionales
del sector agropecuario, expresado en millones de dolares americanos el total exportado,
periodo 2009 - 2017.

Tabla 4

Evolucion del valor de exportaciones no tradicionales
del sector agropecuario, que Per( exporta a EE.UU,
periodo 2009 - 2017, en millones de délares americanos

Valor del sector agropecuario

Afios Agropecuario
US$ Millones
2009 582
2010 683
2011 847
2012 896
2013 1038
2014 1276
2015 1417
2016 1508
2017 1669

Fuente: Acuerdos Comerciales del Perl

Se puede apreciar en la tabla 4, que el sector agropecuario ha sabido mantener un
constante crecimiento con el transcurrir de los afos, iniciando en el 2009 con un valor
total exportado de 582 millones de ddlares americanos y llegando a conseguir al 2017, un
valor total exportado de 1669 millones de dolares americanos, es decir que se llegé a
exportar casi un promedio de dos veces mas de lo obtenido al inicio del acuerdo
comercial. Ademas, cabe mencionar que la manera de crecer de este sector no lo viene
presentando otros sectores, ya que como se aprecia en la tabla no se observa un afio en la
cual se haya exportado un importe menor al afio anterior, esto representa el buen
desempefio constante que viene consiguiendo este sector no tradicional. Segun SIICEX
nos indica que, el crecimiento se debe principalmente a que EE.UU, es nuestro mercado
mas relevante para las exportaciones no tradicionales de este sector, con el 33% del total
de envios al exterior. Los principales productos que representan este incremento vienen

siendo las uvas frescas, paltas frescas y esparragos frescos o refrigerados. (2017, p. 3 —4)

En la figura 3 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector
agropecuario que Perl exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de

dolares americanos.
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Figura 3. Evolucion del valor de exportaciones no tradicionales del
sector agropecuario, que Perti exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017,
en millones de dolares americanos
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Fuente: Elaboracion propia

De acuerdo a la siguiente figura se puede apreciar que el valor de las exportaciones no
tradicionales del sector agropecuario, ha mantenido un crecimiento constante durante los
altimos 9 afos, esto se basa en que es uno de los sectores no tradicionales con mayor
influencia en el total de exportaciones peruanas, debido a que no ha presentado mayores

reducciones a comparacion de otros sectores.

Segun el Banco Central de Reserva del Peru ( 2017, p.2), nos confirma que este sector
no tradicional es el que mas ha crecido durante los Gltimos afios, teniendo como
principales productos que sustentaron este crecimiento, arandanos, quinua, granadas
frescas, el tangelo, el cacao en grano y las paltas frescas. Esta muestra de resultados se
debe a motivos como el desarrollo tecnoldgico, en cuanto a tecnificacion del riego y
gestion del sector, mejoras por parte de Servicio Nacional de Sanidad Agraria (SENASA)

y expansion de mercados.

B. Resultados sobre la evolucidn del valor de exportaciones no tradicionales del sector

mineria no metalica, periodo 2009 — 2017.
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En la Tabla 5, se muestran los valores correspondientes al valor de exportaciones no
tradicionales del sector mineria no metalica, expresado en millones de d6lares americanos

el total exportado, indicando la evolucién del durante los afios 2009 — 2017.

Tabla 5

Evolucion del valor de exportaciones no tradicionales del
sector mineria no metdlica, que Perud exporta a EE.UU,
periodo 2009 - 2017, en millones de ddlares americanos

Valor del sector mineria no metalica

Afios Mineria no metalica
US$ Millones

2009 41

2010 60

2011 155
2012 201
2013 160
2014 155
2015 185
2016 190
2017 209

Fuente: Acuerdos Comerciales del Pert

En la presente tabla 5 se puede apreciar que durante los afios descritos en el estudio de
investigacion, las exportaciones del sector mineria no metalica no han sabido mantener
una constancia de crecimiento, puesto que después de lo exportado en el afio 2012 (201
millones de ddlares americanos), no se ha podido superar el nivel registrado, sino hasta
el 2017 que logramos obtener una superioridad 8 millones de ddlares americanos sobre
lo exportado en el afio anterior, puesto a que en ese afio, el Perd cerrd con un total de 209
millones USD. De acuerdo a lo que se observa en este indicador, el Ministerio de
Comercio Exterior y Turismo, confirma que las exportaciones de este sector no
tradicional no vienen creciendo como se estima, ya que el mercado estadounidense viene
requiriendo mas productos tradicionales como el fosfato de calcio natural, el cual esta

concentrando una mayor exportacion en ese pais.

En la figura 4 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector mineria
no metalica que Per( exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de

dolares americanos.
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Figura 4. Evolucion del valor de exportaciones no tradicionales del
sector mineria no metalica, que Perti exportaa EE.UU, periodo 2009 -
2017, en millones de dbélares americanos
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Fuente: Elaboracion propia

En la figura 4 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector mineria
no metalica que Perd exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de

dolares americanos.

En la figura se puede observar el comportamiento que ha tenido las exportaciones no
tradicionales del sector mineria no metalica desde el 2009 al mercado de Estados Unidos,
las cuales hasta el 2012 venia de un constante crecimiento, por la demanda presentada en
este pais. Sin embargo pasado este afio el valor de exportacidbn empezo a registrar
variaciones negativas desde el 2013 al 2016, lo cual no llego a superar lo obtenido en el
2012.

De acuerdo a lo mencionado el Ministerio de Comercio Exterior, rescata el crecimiento
que ha logrado a comparacion de lo registrado en el 2009, teniendo como principales
productos fosfatos de calcio naturales, placas y baldosas de ceramica, los cuales

generaron un mayor valor total exportado al 2017. (2018, parr. 1)

C. Resultados sobre la evolucion del valor de exportaciones no tradicionales del sector

metal - mecanico, periodo 2009 — 2017.

En la tabla 6 se muestran datos que corresponden al valor de exportaciones no
tradicionales del sector metal - mecanico a Estados Unidos, expresado en millones de

dolares americanos, desde el 2009 al 2017.
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Tabla 6

Evolucion del valor de exportaciones no tradicionales del
sector metal - mecanico, que Peru exporta a EE.UU,
periodo 2009 - 2017, en millones de délares americanos

Valor del sector metal - mecanico

Afios Metal - Mecénico
US$ Millones
2009 51
2010 62
2011 69
2012 81
2013 92
2014 118
2015 214
2016 95
2017 118

Fuente: Acuerdos Comerciales del Per(

En la siguiente tabla se puede apreciar que, durante los primeros 7 afios del acuerdo
comercial, las exportaciones no tradicionales del sector iban presentando un crecimiento
considerable y el cual generaba una gran expectativa para los afios posteriores. Esto inicio
en el afio 2009, en donde se llegd a exportar 51 millones de dolares americanos,
registrando cifras positivas en los siguientes afios con un aumento consecutivo, sin
embargo no todos los afios crecian al mismo nivel que el afio anterior, llegando a

conseguir al 2015, el valor exportado de 214 millones de ddlares americanos.

Por consiguiente, luego del desarrollo presentado hasta el 2015, las exportaciones
declinaron, reduciendo la gran magnitud obtenida hasta ese afio, ya que al afio 2016, se
llegd a exportar 95 millones de doélares, muy por lo bajo del afio 2014, aungue en el 2017,
se registraron pequefias mejoras en el valor de exportacion, sin aln causar mayor impacto

para dar vuelta a la gran reduccion presentada en el afio anterior.

Segun La Camara de Comercio de Lima (2016, p. 7), especifica que, las exportaciones
no tradicionales del sector metalmecanico lo consideran mas importantes por contener un
mayor porcentaje de valor agregado, a diferencia de lo tradicional, mostrando un
crecimiento considerable hasta el 2015, es por eso que creen importante que el Gobierno
y el Sector Privado fijen sus esfuerzos en este sector no tradicional, ya que es una fuente
de generacion de empleo y riqueza, a la cual es necesario poner gran dedicacion para salir

del estancamiento en estos dos ultimos afnos.
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En la figura 5 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector metal —
mecénico que Peru exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de

dolares americanos.

Figura 5. Evolucion del valor de exportaciones no
tradicionales del sector metal - mecanico, que Pert
exportaa EE.UU, periodo 2009 - 2017, en millones de
dolares americanos

200
150

100

US$ Millones

50

0
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Afios

Fuente: Elaboracion propia

En la figura se observa un gran cambio en el transcurso de los ultimos afios. Dentro del
rango de afios 2014 — 2015 hubo un desarrollo en las exportaciones del sector no
tradicional y se esperaba los mismos resultados al siguiente afio, pero por inconvenientes
durante el 2016, se presento un alto deficit en el valor exportado. Con respecto al ultimo
afio se quizo buscar una recuperacion en las exportaciones pero al finalizar del cierre de

afio no se pudo superar este indicador negativo.

D. Resultados sobre la evolucién del valor de exportaciones no tradicionales del sector

pesquero, periodo 2009 — 2017.

En la tabla 7 se muestran los datos correspondientes al valor de exportaciones no
tradicionales del sector pesquero expresados en millones de délares, indicando la

evolucion durante los afios 2009 — 2017.
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Tabla 7

Evolucion del valor de exportaciones no tradicionales
del sector pesquero, que Perl exporta a EE.UU, periodo
2009 - 2017, en millones de ddlares americanos

Valor del sector pesquero

Afios Pesquero
US$ Millones
2009 104
2010 129
2011 171
2012 179
2013 226
2014 228
2015 138
2016 202
2017 232

Fuente: Acuerdos Comerciales del Pert

En la presente tabla 7 se puede apreciar que el sector pesquero no tradicional ha venido
teniendo una tendencia constante en las exportaciones a Estados Unidos, a pesar de que
en el afio 2015 hubo un decreciente valor de exportacion de 138 millones de dolares, pero
se consiguio una recuperacion en los siguientes afos, llegando a tener al 2017 un total de
232 millones de dolares americanos. Cabe mencionar que del afio 2009 al 2017 se obtuvo
un crecimiento; en cuanto a valor, de 128 millones de dodlares, esto quiere decir que se

superd el 200% del valor conseguido al inicio de vigencia del acuerdo.

Respecto al indicador presentado, Adex como se citd en el Diario Gestion, nos menciona
que la recuperacion obtenida se debe al gran interés de los clientes estadounidenses de
requerir el consumo de la pota, es por eso que en el 2017, este insumo represento el 38.3%

del total de productos no tradicionales exportados. (2018, parr. 5)

En la figura 6 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector pesquero
que Per( exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de dolares

americanos.
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Figura 6. Evolucion del valor de exportaciones no
tradicionales del sector pesquero, que Perti exportaa
EE.UU, periodo 2009 - 2017, en millones de dolares

americanos
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Fuente: Elaboracion propia

Lo que se observa en la figura 6, un descenso en las exportaciones en el afio 2015, cuando
estas iban en aumento. Esto se debe en gran parte a una desaceleracion en la recoleccion
pesquera. Luego de presentar un descenso en el afio 2015, se puede identificar una

recuperacion en las exportaciones logrando alcanzar al 2019 el mejor nivel desde el inicio

del acuerdo comercial.

E. Resultados sobre la evolucidn del valor de exportaciones no tradicionales del sector

quimico, periodo 2009 — 2017.
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En la tabla 8 se muestran los datos correspondientes al valor de exportaciones no
tradicionales del sector quimico expresados en millones de ddlares, indicando la
evolucion durante los afios 2009 — 2017.

Tabla 8

Evolucion del valor de exportaciones no tradicionales

del sector quimico, que Peru exporta a EE.UU, periodo
2009 - 2017, en millones de ddlares americanos

Valor del sector quimico

Afios Quimico
US$ Millones
2009 35
2010 70
2011 73
2012 54
2013 54
2014 100
2015 74
2016 107
2017 112

Fuente: Acuerdos Comerciales del Pert

En esta tabla se aprecia las variaciones presentadas con el transcurrir de los afios del sector
quimico no tradicional, debido a que han ido decreciendo las exportaciones durante los
afios 2012, 2013 y 2015. Pero hay que rescatar que al ver estos indicadores, nos muestran
un claro ejemplo de que el acuerdo con EE.UU.; siendo una potencia mundial; ha influido
de tal manera que ha logrado incrementar nuestra produccién para cubrir cada afio la
demanda presentada, ya que en el 2009 se inicio con un total de 35 millones de dolares y

al 2017 se exportd 112 millones de ddlares americanos.

De acuerdo a lo mencionado Comex Per(, comenta que el sector quimico no tradicional
en los ultimos afos ha llegado a representar el 12% dentro de las exportaciones quimicas
totales, aunque esto aun viene siendo muy inferior a lo tradicional, se viene trabajando
para que los consumidores americanos generen mayor demanda, debido a que el Peru se
encuentra estancado en las exportaciones teniendo como principal mercado Colombia, no
abarcando otros paises del exterior, a pesar de que se conoce que a nivel mundial Estados
Unidos lidera como principal importador de unos de los productos mas solicitados como
oxido de zinc. (2018, parr. 5-9)
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En la figura 7 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector quimico
que Per( exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de dblares

americanos.

US$ Millones

Figura 7. Evolucion del valor de exportaciones no
tradicionales del sector quimico, que Peru exporta a
EE.UU, periodo 2009 - 2017, en millones de dolares
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Fuente: Elaboracion propia

Lo que se observa en esta figura es una gran variacion en el nivel de exportacion durante

los afios indicados. El sector quimico no tradicional a pesar de sus variaciones desde

iniciado el acuerdo, ha logrado un gran avance en las exportaciones hasta el 2017,

llegando a cubrir una mayor demanda en el mercado estadounidense. Las exportaciones

de este sector venian de una recuperacion sobre los primeros afos, sin embargo, en el afio

2015, se registro un valor de exportacion inferior con respecto al afio anterior.

F. Resultados sobre la evolucién del valor de exportaciones no tradicionales del sector

sidero metalurgico, periodo 2009 — 2017.
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En la tabla 9 se indican los datos correspondientes al valor de exportaciones no
tradicionales del sector sidero metallrgico expresados en millones de dolares americanos,
lo cual muestra la evolucion durante en el periodo 2009 — 2017.

Tabla 9

Evolucidn del valor de exportaciones no tradicionales

del sector sidero metalurgico, que Per exporta a EE.UU,
periodo 2009 - 2017, en millones de délares americanos

Valor del sector sidero metaldrgico

Afios Sidero Metallrgico
US$ Millones
2009 66
2010 157
2011 207
2012 265
2013 297
2014 210
2015 27
2016 248
2017 263

Fuente: Acuerdos Comerciales del Pert

Como se puede apreciar en el siguiente recuadro el afio que ha afecto el crecimiento de
este sector no tradicional es el 2015 con un total de exportacion de 27 millones de ddlares,
el cual fue muy inferior al gran nivel que se venia alcanzando, siendo ademas este menor
a lo obtenido en el 2009 por 66 millones de ddlares. Teniendo en cuenta que en este afio
recién se venia generando una mayor relacion comercial, los exportadores empezaban a

conocer las condiciones del acuerdo.

Segun lo mencionado por parte de Comex Perd, la baja presentada en el afio 2015, se
debi6 a que este afio fue muy duro para las exportaciones peruanas, ya que los no
tradicionales se disminuyeron en 7.1%, pero afirman que gracias al acuerdo comercial
gue mantenemos vigentes con dicho pais desde el 2009, los sectores no tradicionales que
tienen como principal destino EE.UU, pueden verse beneficiado y uno de ellos seria el
sector siderometallrgico cuyas exportaciones a ese pais crecieron en un 249 %. ( s.a.,
parr. 1-2)
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En la figura 8 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector sidero
metaldrgico, que Perl exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de

dolares americanos.

Figura 8. Evolucion del valor de exportaciones no
tradicionales del sector sidero metaltrgico, que Perti exporta
a EE.UU, periodo 2009 - 2017, en millones de dolares
americanos
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Fuente: Elaboracion propia

En esta figura se observa, que el afio con mayor desarrollo exportador en el sector quimico
no tradicional, fue el 2013 alcanzando un total de 297 millones de ddlares, este valor no
se llegd a superar en los siguientes afios porque se presentd un decrecimiento en las
exportaciones, a pesar de la afectacion se logré un acercamiento a lo exportado en ese
afno.

G. Resultados sobre la evolucion del valor de exportaciones no tradicionales del sector

textil, periodo 2009 — 2017.

En la tabla 10 se indican los datos correspondientes al valor de exportaciones no
tradicionales del sector textil expresados en millones de ddlares americanos, lo cual

muestra la evolucion durante en el periodo 2009 — 2017.
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Tabla 10

Evolucidn del valor de exportaciones no tradicionales
del sector textil, que Perd exporta a EE.UU, periodo
2009 - 2017, en millones de délares americanos

Valor del sector textil

Afios Textil
US$ Millones
2009 604
2010 689
2011 738
2012 642
2013 653
2014 661
2015 603
2016 606
2017 628

Fuente: Acuerdos Comerciales del Peru

De acuerdo a lo visto en el indicador se puede apreciar que el afilo con menor exportacion
fue el 2015 con 603 millones de dolares americanos obtenidos, este represento un bajo
nivel de exportacion y de mucha afectacion a lo conseguido desde el 2009. A pesar de
ello el sector textil no tradicional logro una recuperacion en el 2017 con un total de

exportacion de 628 millones de dolares americanos.

Sobre lo mecionado, Mincetur en el diario Gestion indica que, el motivo por la cual se
presento la reduccion de las exportaciones del sector textil en el 2015, fue porque se vio
afectado principalmente por la caida de los precios internacionales, ademas de enfrentarse
las exportaciones no tradicionales a la caida de volumenes por los principales productos,
como consecuencia de la disminucion del comercio a nivel mundial, por motivos de una
desaceleracion economica, esto ocasiono un flujo negativo del 8.4% de lo exportado un

afio anterior.

En la figura 9 se muestra el valor de las exportaciones no tradicionales del sector textil
que Per( exporta a EE.UU, periodo 2009 - 2017, expresados en millones de ddlares

americanos.
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Figura 9. Evolucion del valor de exportaciones no
tradicionales del sector textil, que Perti exporta a EE.UU,
periodo 2009 - 2017, en millones de dolares americanos
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Fuente: Elaboracion propia Afios

En la figura 9 se observa, lo positivo de este sector no tradicional, el cual consiguio un
nivel muy alto en el afio 2011, exportando un total de 738 millones de ddlares americanos,
se espera que en el afio 2018 se logre superar este registro, ya que solo en el 2010 se
acerco obteniendo un total de 689 millones de dolares americanos. Es uno de los sectores
que no han presentado mayores variaciones en sus cifras durante el transcurso de los afios
investigados, por lo cual hace que este sector sea uno de los mas constantes en cuando la

exportacion del mismo hacia nuestro pais de destino.

3.3. Prueba de Hipotesis

Hipotesis especifica 1:

Existe relacion entre las exportaciones totales y las exportaciones no tradicionales, en el

marco del Acuerdo de Promocién Comercial Perti - EE. UU, 2009 — 2017.

Tabla11

Relacion entre las exportaciones totales y las
exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo de
Promocién Comercial Pertd - EE.UU, 2009 - 2017.

~ Exportaciones Exportaciones No

Anos Totales Tradicionales

2009 4,603,773 1,565
2010 6,134,377 1,936
2011 6,272,046 2,349
2012 6,671,977 2,554
2013 7,819,227 2,626
2014 6,253,910 2,855
2015 5,078,843 2,985
2016 6,325,659 3,084
2017 6,911,252 3,365

Elaboracion propia
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Figura 10. Correlacion entre las exportaciones
totales y las exportaciones no
tradicionales,durante el periodo, 2009 - 2017
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*, La correlacion es significativa en el nivel 0,05 (bilateral).

En los resultados obtenidos podemos ver la existencia de una relacion negativa entre el
valor de las exportaciones totales y el valor de las exportaciones no tradicionales, con un
bajo nivel en la correlacion de Pearson de 0,027; y ademas estos datos que se presentan
no son los suficientes para estimar resultados a futuros, puesto que existe una correlacién
significativa por encima de lo requerido, que debe ser menor al nivel de 0,05 (0,95), esto
quiere decir que existe relacion negativa entre las exportaciones totales y las
exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial Peru -
EE. UU, 2009 - 2017.
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Hipotesis especifica 2:

Existe relacion entre las importaciones totales y las exportaciones no tradicionales, en el
marco del Acuerdo de Promocion Comercial Peru - EE. UU, 2009 — 2017.

Tabla 12

Relacion entre las importaciones totales y las
exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo
de Promocidn Comercial Pert - EE.UU, 2009 - 2017

N Importaciones Exportaciones No
Anos pTotales '?radicionales
2009 4,315,354 1,565
2010 5,828,209 1,936
2011 7,429,787 2,349
2012 7,931,972 2,554
2013 8,804,519 2,626
2014 8,799,923 2,855
2015 7,851,171 2,985
2016 7,101,128 3,084
2017 8,066,514 3,365

Elaboracion propia

Figura 11. Correlacion entre las importaciones totales y
las exportaciones no tradicionales, durante el periodo,
2009 - 2017
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Correlaciones

Importaciones Exportaciones No
Totales Tradicionales

Importaciones  Correlacion de Pearson 1 772"

Totales Sig. (bilateral) 0,015

N 9 9

Exportaciones No Correlacion de Pearson 772" 1
Tradicionales  Sig. (bilateral) 0,015

N 9 9

*, La correlacion es significativa en el nivel 0,05 (bilateral).

En los resultados obtenidos podemos ver la existencia de una relacién positiva entre el
valor de las importaciones totales y el valor de las exportaciones no tradicionales, con una
correlacién de Pearson de 0,772; y en cuanto a estos datos son los necesarios para estimar
datos a futuros, puesto que la correlacion es significativa en el nivel de 0,015, entonces
los resultados expresan, que existe relacion positiva entre las importaciones totales y las
exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial Peru -
EE. UU, 2009 — 2017.

Hipdtesis general:

Comprobado estadisticamente las hipotesis especificas, podemos negar que, existe
relacion entre la balanza comercial y las exportaciones no tradicionales, en el marco del
Acuerdo de Promocion Comercial Peru - EE. UU, 2009 — 2017.
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IV. DISCUSION

En el presente estudio se han podido determinar los resultados acerca de la relacion entre
la balanza comercial y las exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo de
Promocion Comercial Perti — EE.UU, 2009 — 2017. Se ha podido observar que gracias a
este acuerdo, las importaciones de maquinas productivas han venido en aumento,
generando un incremento en la competitividad y la productividad de las empresas,
principalmente de las agroexportadoras. Como lo afirma Arroyo, Rojas y Kleeberg
(2016), la competitividad de las empresas ha mejorado, ya que en el comercio
internacional se viene presentando una reduccion y eliminacion de las barreras
arancelarias y no arancelarias, lo cual ha impulsado en el crecimiento de nuestras
exportaciones e importaciones, logrando poder mejorar el flujo de la inversion local y
extranjera, aprovechando asi también en la obtencion de materia prima y maquinarias a

menor costo necesarias para la produccion de las empresas.

Lopez (2016), concluye que el sector no tradicional y servicio cuenta con un potencial
para seguir expandiéndose generando mayores exportaciones. Para ello se necesita que el
Estado peruano conjuntamente con el sector privado promueva la bisqueda de sectores
econdmicos potenciales para proyectar un desarrollo en los niveles de productividad y
competitividad integrando puntos como la innovacion, investigacion cientifica y
tecnologia. Afirmamos esta premisa, puesto que se ha podido observar en los resultados
que los sectores como el sidero metalUrgico, mineria no metalica y pesquero, han sufrido
diversas fluctuaciones durante los afos, los cuales no ha permitido que se brinde una
oferta exportable sostenida, es por eso que, el Estado deberia potenciar los diversos

sectores no tradicionales, para minimizar la dependencia de los sectores tradicionales.

Zevallos (2017), en su conclusion sefiala que el TLC fue una fue una decisién asertiva
por el gobierno debido a que la relacion con EE.UU se iba acortando y este es un pais
importante para nuestras exportaciones. Concordamos con el autor, cuando especifica que
el TLC con Estados Unidos ha proporcionado una gran oportunidad para diversificar
nuestra oferta, siendo unos de los sectores mas importantes, las exportaciones agricolas
no tradicionales; en productos como esparragos, uvas y cacao; puesto que estas han

presentado un gran aumento durante los afios estudiados.
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V. CONCLUSIONES

1. Segun la presente investigacion, se concluye que se niega la hipotesis especifica
1, la cual indica que existe relacion entre las exportaciones totales y las exportaciones no
tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial Perl - EE. UU, 2009 —
2017. Esta relacion se niega, ya que la correlacion de Pearson presenta un bajo nivel de
ajuste, en donde existe un porcentaje del 27%, en la relacién de las exportaciones totales
y las exportaciones no tradicionales.

2. El estudio también concluye que, se aprueba la hipotesis 2, la cual manifiesta que
el valor de las exportaciones totales se relaciona positivamente con las exportaciones no
tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promociéon Comercial Pera- EE.UU, 2009 —
2017. Estarelacion se ve evidenciada gracias a la correlacion de Pearson, el cual demostro
un nivel significativo de ajuste del 77%, en relacion de las importaciones totales y las

exportaciones no tradicionales.

3. Por ultimo se demuestra que, se niega la hipotesis general, la cual describe que
existe relacion entre la balanza comercial y las exportaciones no tradicionales, en el marco
del Acuerdo de Promocion Comercial Pert - EE. UU, 2009 — 2017.
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VI. RECOMENDACIONES

Se ha podido analizar que las exportaciones no tradicionales han contribuido a que
se reduzca el déficit existente en la balanza comercial entre Per( y Estados Unidos,
sin embargo esto no ha sido suficiente para lograr un superavit en la misma. Teniendo
en cuenta lo mencionado, podemos recomendar que es necesario de que se invierta
en la diversificacion de la oferta exportable de productos no tradicionales, para que
tengan mayor relevancia en el mercado internacional y asi mismo generen mayores
ingresos que contribuyan positivamente a la balanza comercial entre estos paises.
Es necesario que las importaciones de Estados Unidos generen un beneficio a futuro
para el pais. Esto quiere decir, que debemos incentivar la importacion de maquinarias
productivas y la inversion extranjera, con el fin de generar un aumento en el nimero
de empresas manufactureras, que sean competitivas en el mercado internacional y
cuentas con las herramientas necesarias; no solo para cubrir la demanda en términos
de volumen; sino también para crear productos que cumplan con los estandares de
calidad necesario para ingresar al mercado norteamericano.
Un gran problema que se ha presentado durante los Gltimos afios es la desaceleracion
econdmica en el mercado estadounidense, asi como la volatilidad de los precios
internacionales de los productos, generando como consecuencia la reduccion en la
demanda. Para atenuar el impacto que esto genera sobre nuestro pais, se recomienda
utilizar sistemas de prevencidn, en la cual las empresas puedan estar preparadas para
afrontar estas fluctuaciones. Es necesario aumentar la productividad para que estas
puedan generar lo mismo a un costo y tiempo menor, el cual les permita negociar con
mayor facilidad con este pais frente a este contexto, sin ver afectada su rentabilidad.
Por ultimo, se recomienda que el Estado brinde capacitaciones a las pequefas y
medianas empresas sobre temas relacionados a la exportacion, para que estas cuenten
con la informacion necesaria para lograr una internacionalizacion en su empresa. Es
necesario que se brinde alternativas sobre mercados objetivos hacia los cuales estos
empresarios puedan dirigir su productos teniendo en cuenta lo limitados recursos con
los que cuentan. Asi mismo, es conveniente que las entidades competentes faciliten
los procesos, para aquellos empresarios que no tienen grandes conocimientos sobre
lo que se requiere para exportar.
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ANEXO N° 01 - Matriz de consistencia

Anexo 1
Balanza Comercial y Exportaciones no tradicionales, en el marco del Acuerdo de Promocion Comercial Peru - EE.UU, 2009 - 2017
OBJETO DE ESTUDIO PROBLEMA DE INVESTIGACION OBIJETIVOS DE INVESTIGACION HIPOTESIS VARIABLES DIMENSIONES INDICADORES METODO
Problema General Objetivo General Hipétesis General
) L ) Existe relacion entre La balanza
. L . Determinar si existe relacion entre la . .
¢Existe relacion entre la balanza comercial y . . comercial y las exportaciones no
. . balanza comercial y exportaciones no .
las exportaciones no tradicionales, en el marco L tradicionales, en el marco del
L . ., | tradicionales, en el marco del Acuerdo ~ .
del Acuerdo de Promocion Comercial, Pert - - . . Acuerdo de Promocion . Valor FOB de las exportaciones en
de Promocion Comercial - Pert - . , Exportaciones . ,
EE.UU, 2009 - 2017? EE.UU. 2009 - 2017 Comercial _Pert - EE.UU, miles de ddlares
o 2009 - 2017
Problemas Especfificos Obijetivos Especificos Hip6tesis Especfficos
Balanza Comercial
. » Determinar si existe relacion entre las Existe relacion entre las
¢ Existe relacion entre el total de . .
EXOMACIOnes v [ EXDOMACIONES No exportaciones totales y las exportaciones totales y las o
_ 1y d)fp. \ yl » del Acuerdo de | ©XPOrtaciones no tradicionales, enel | exportaciones no tradicionales, Enfoque: Cuantitativo.
Nivel de la balanza comercial P fa lcp'nags, ene THF:CO, eEECJEr go oeg marco del Acuerdo de Promocion | en el marco del Acuerdo de ImpoHaciones Valor de las importaciones en miles | Nivel de investigacion:
y las exportaciones no romocion -omercta’ iru TR ST Comercial - Per(i- EE.UU, 2009 - | Promocién Comercial _Perd - g de ddlares Descriptiva / correlacional.
tradicionales peruanas a 2017 2017 EE.UU, 2009 - 2017 Disefio: no experimental,
EE.UU descriptiva, longitudinal y
expo facto
Agropecuario Valor total del sector agropecuario
Metal - Mecanico Valor total del’s?ctor metal -
mecanico
Determinar si existe relacion entre las Existe relacion entre las iy N Valor total del sector mineria no
¢ Existe relacion entre el total de importaciones importaciones totales y las importaciones totales y las Mineria No Metdlica metélica
y las exportaciones no tradicionales, en el exportaciones no tradicionales, en el | exportaciones no tradicionales, | Exportaciones No PesaLErD Valor total del sector pesauero
marco del Acuerdo de Promocion Comercial, | marco del Acuerdo de Promocion en el marco del Acuerdo de Tradicionales q pesq
Pert - EE.UU, 2009-20177 Comercial - Per( - EE.UU, 2009 Promocién Comercial _Per( Quimico Valor total del sector quimico
2017 EE.UU, 2009 - 2017
Sidero Metalurgico Valor total de!se_ctor sidero
metallrgico
Textil Valor total del sector textil
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ANEXO N° 02 — Juicio de expertos

W UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION
I, DATOS GENERALES:

1.1 Apellidos y nombres del nrmunu G cerre, Hen ﬂ"a-za G‘rfﬂ A.

1.2. Especialidad del Validador 21 B Ao sty pcary,

1.3. Cargo e Insfitucitn donde labora: &;&E - f& Ug:}: (oper ﬁ;g»:".-'f?a

1.4, Mombre del Instrumento miobive de 2 evaluacidn:

i, E INF! 5
INDICADORES CRITERIOS | | % | B0t | ah | 61A0% | E1.00%
CLARIDAD Esla formuiado con lenguaje apropiado -~
ﬁrmm Esla expressdo of MANeM@ coherehie f 7
logica | -
Responds 8 las necosidedes inlamas y |
PERTIMENCIA ;m:ﬁhmﬂn /
* Esta adecuadc para valorar aspectos y
A eslrategias de las varlebies [ J'//
ORGANZACION | COMprende 1os aspecios en cakided y | | -
garidan, | ;
Tiersg cohorencia enire indicadores y las | -~
SUFICIENCIA hotpersdent | e
talena las esvalegas que rasponda al
INTENCICNALIDAD | | o e Ia invessigacion | e
Considera que kos iiems wlilzados en eske | R
COMSISTENCIA instrumento son iodos y cada uno propios P
del camps que s& asta investigando,
] Considera  fa esbuclura del presents -
COHERENGLA irsimiments adecuadn a lipe de wsuario & rrdl
| quienes se dinge o insrumente i | {
| PROMEDIO DE VALORAGION | ""tli-l

1il. OPINION DE APLICACION:

A0ue aspectns tandria que modificar, incrementar o supdmic en los instrumentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION: 92

Los Oiivos, L0 de_ chotme® go agqg

Fiprﬁ‘adampmmmﬂ
pN: @GP feES

Teléfono: ___F&e 332 F T
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Variable: Balanza Comercial
Guia de Analisis Documentaria

Dimensién l Indicadores | \yiCIENTE i%ﬁcmane * INSUFICIENTE

Valer FOB de las

Exportaciones = exportaciones en /
miles de dolares

e ——

‘ [ Valor de las

Importaciones = importaciones /

‘ en miles de
dolares

Variable: Exportaciones no Tradicionales
Guia de Analisis Documentaria

7 Valor total del
Agropecuano SR /
agropecuario
Valor total del
M’“’;’!‘ sector metal - /
c0 mecanico
F Vaior total del
MMH:';: go sector mmneria l/
no metalica | B
Vaior total del
Pesquero " i /
: Valor total del o
Quimico gector quimico /
Gawo | |
elalurgico | aralirgico
> Valor total del
Textil sactor textl /
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INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

I. DATOS GENERALES:
11, Apeliidos y nombres del informante; _ <2 4p T ) Bidus /v
1.2. Especialidad del Validador: eLC
1.3. Cargo e Institucion donde labora: Qoce Fe e
1.4. Nombre del Instrumento metive de la evaluacion:
Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:
ADORES CRITERIO | Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente |
Al _"_‘B'E = I i ;L_M 41-50% | 61-80% | 81-100%
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado v
OBJETIVIDAD IEQ;I;‘ expresado de manera coherente y o
Responde a las necesidades intemas y E
PERTINENCIA edemas de la investigacion N
Esta adecuado para valorar aspectos y i
ACTUALIDAD estrategias de kas variables v
Comprende los aspectos en calidad y |
ORGANIZACION | 70 v
Tiene coherenca entre indicadores y las |
SUFICIENCIA dimenaoneg. - v
Estima las estrategias que responda al -
IN‘I’ENCIO!IAiDAD propésito de la investigacién v’
Considera que los items utiizados en esle
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios v
___|del campo que se esta invesligando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA nstrumento adecuado al tipo de usuano a v
quenes se dirige el instumenio
PROMEDIO DE VALORACION ' 90

lll. OPINION DE APLICACION:
¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacian?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olivos, /& de /7. del2018

............................ e ]
Firma de experto in
DNI: L¥37 ?3 j -{
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Variable: Balanza Comercial

Guia de Andlisis Documentaria

Indicadores MEDIANAMENTE
.! Dimension SUFICIENTE ot INSUFICIENTE
Velor FOB di las
Exportaciones | esporaciones en | -
miles de dlares | L
| | .
| Valor de [as
Imporiaciones | importaciones /
an miles da L/
dilares
Variable: Exportaciones no Tradicionales
Guia de Analisis Documentaria
Cei .| Indicadores MEDIANAMENTE
Dimensisn BUFICIENTE SUFICIENTE IﬂJFII::FHTE
Agr - ‘Valortotal del | L
agropecuaric
Metal Walor totad del
Mecdnico | Cior metal - v
mecAnico -
Valortotal del
Hmrragn sectar minerfa o
Metal no metslica &
" Walor total del
Pesquero | tor pesquern !
. akor iodal def :
Quimico seclor quimico 4
Sidero ".i‘ahrm_ddel L
Metaliirgico | SCoi SK8f
melalurgeco
Valor iotal del F ;
Teodd secton el v’ ,/J |

Firma de experto ifformarite
oML 1 Jr"_'! ."'I_T;? e
Teldfona: LAV ET 118
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W UMIvVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION
I. DATOS GENERALES:
11, Apellidos y nombres delinformante: __ AT/CHEA  #AGH 07 FHARH HEL L nr PR
|2, Especialidad del Validador, _ 044 Adeis mesrmdeedy e o4 z.-:J gl Ced
1.3, Cargo e Institucidn donde labora: B eeaw TE s O U

1.4, Mombre del Instrumenio motivo de la evaluacion;

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

0 Deficiente | Regubr | Bueno | Muybusno | Excalonte
__II‘!IJI:J ':DFES_ " CHITE et 2K 0-20% 21-40% | 41600 61-60% #1-100%
CLARIDAD Esta formidado con lenguaje apropiada .r.v"’f
Esta expresedo de manera coherenie y )
OBJETIVIDAD ibgica I
Resporde & las necesidades nlemas y
PERTINENCIA mdemas de la investigacian L
ACT Esla adecuado para valorar aspecios y
UALIDAD esirategias de las variables ﬁ/
Comprende los aspecios en calidad y
ORGAMIZACIGN ciaridad. e
Tiene coherencia ente indicadores y las
SUFICIENCIA dimen y e
Esfimer las estrategias gue responda al
INTENCIGNALIDAD propdelo de ka iwestigacion &
Considara que kot ilems ubilizados en eshe
CONSISTENCIA inslrumentd son todos y cada und propios &
del campo que s2 esta investigando.
Considera la  estruclura  del presents
COHERENCIA instruments adecusdo &l tipo de wsuario a }/
| qusenes g dirige el insirumento
]
PROMEDIO DE VALORACION Jo e

Il. OPINION DE APLICACION:

£ Qué aspectos tendria gque modificar, incrementar o suprimir en los instrurnentos de investigacion?

IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olivos, 2 de_ (ifémb € goionqg

Firma de experto informante
ONI: ?/uﬁr’ﬁ"fﬁf&
Teléfono: __ 775 o7 2 £
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Variable: Balanza Comercial

Guia de Analisis Documentaria

Indicadores MEDIANAMENTE
Dimension SUFICIENTE SUFICIENTE INSUFICIENTE
Valor FOB de las
Exportaciones | exporlaciones en | /
milles de dolares
Valor de las
Importaciones | importacionas v
en miles de
délares
Variable: Exportaciones no Tradicionales
Guia de Anilisis Documentaria
Indicadores MEDIANAMENTE
Dimensidn SUFICIENTE SUFICIENTE INSUFICIENTE
Agropecuaric VEIE: total del /
agropecuario
Valor total de
Metal-
secior metal -
Mecanico nacanicn 4'/ )
. Valor total del
Mﬂ’;‘;ﬁﬂgﬂ sector mineria e
no metalica
Valor total del
Pesquero sachor pesquero
- Valor total del ]
Quimico sector quimico /
Sidero Valor total del L
Metallrgico el
metalargico I
. Valor total del
=t sector textil | o

Fii'rna de experio informante

DNI:

g 7 P52

Tel&fono:
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ANEXO N° 03 — Fuente de da

&«

c O | @ Secure | https://www.trademap.org/Bilateral_TS.aspx?nvpm=3%7c604%7c%7c842%7 cHTcTOTALIT 96T c%7c2%7c1% Tl % Tc

1%7c2%7c1%7cl1%7cl%7cl

Apps Managed bookmarks @ Jean

Estadisticas del comercio para el desarrollo internacional de las empresas

s

Datos comerciales mensuales, trimestrales y anuales. Valores de importacion y exportacion, v

Inicio & Bidsqueda

Disponibilidad de Datos

Documentos de referencia

Otras Herramientas del ITC

Mas

Producto | TOTAL - Todes los productes M

tasas de cr , cuotas de mercado, etc.

(a]} . -~
O Iniciar sesion  JEeEIE

O Mundo ® Pais | Perd

Socio ‘ Estados Unidos de América

ofros criterios | Importaciones

v | | Series de tiempo anuales

v | \ por producto ¥ | |A\ misme nivel (2 digitos)

v | [Valores v |i |Délar Americano v |1

Grupo de paises | Ninguno

Grupo de socios | Ninguno

Comercio bilateral entre Peru y Estados Unidos de América
Producto: TOTAL Todos los productos

Unidad : Ddlar Americano miles

e AR 000 0SSR

Descargar @ ;

Estados Unidos de América exporta hacia el mundo

Descripcion

Peni importa desde Estados Unidos de América

del producto

Valor en

Valor en

Valor en

Valor en

Valor en
2012

Valor en
2013

Valor en
2014

Valor en
2015

Valor en
2016

Valor en
2017

Valor en 2008 Valor en 2009 Valor en 2010

Valor en 2011

Valor en 2012 Valor en 2013 Valor en 2014

Todos los

productos 4.315.354

56474094 5.828.209

7429757

7.931.972 | 8.804.519| 8.799.923 | 7.851.171 | 7.101.128

-G

8.0B6.514 1.209.898.877 | 1.056.712.100

1.278.080.187

1.481.632.200 | 1.544.932.000 | 1.577.587.300 | 1.619.742.900

Valor en 2015 Val

1.501.645.864 | 1.4!

Combustibles
minerales,
aceites
minerales y
productos de
sU destilacion;
materias
bituminosas;

27 1.350.065( 432.809 | 1.0682.583

1842132

2133733 |3039.540 | 2731633 | 2070.510 | 2.079.756

2.837.397 54936720

<G

76.711.353

81652032 130566668 137332528 148872.444| 1556082428

104.105.882 ¢

IMagquinas,
aparatos y
artefactos
mecanicos,
reactores
nucleares,
calderas;
partes de estas
mAaguinas . . .

84 1055534 | 978.137 | 1.106.617

1.409 665

1.433.037 | 1.335.409  1.440.810 [ 1.321.570( ©919.031

-G

875233 212.359.665| 153.167.236

182.002.861| 205.826.160| 215130483 | 213432183 219.766.250

206.100.142
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Apps Managed bookmarks @ Jean

241 TRADE MAP
,’& I C Estadisticas del comercio para el desarrollo internacional de las empresas

Datos comerciales mensuales, trimestrales y anuales. Valores de importacion y exportacion, volumenes, tasas de crecimiento, cuotas de mercado, etc.

Inicio & Basqueda Disponibilidad de Datos Documentos de referencia  Otras Hermamientas del ITC  Mas 6 [WTWETE W Espariol ¥
Producto | TOTAL - Todos los productes %)
) Mundo ® Pais | Peri v Grupo de paises | Ninguno v |
Socio |Estados Unidos de América v Grupo de socios | Ninguno v
otros criterios | Exportaciones v ‘ ‘ Series de tiempo anuales v | | por producto ¥ ‘ ‘AI misme nivel (2 digitos) M | ‘\fblores v | i | Délar Americano ¥ |1

Comercio bilateral entre Peri y Estados Unidos de América
Producto: TOTAL Todos los productos

Unidad - Délar Americano miles

e ORI 0000 ASEEER
Descargar - @ E | b

Codigo Descripcion Perl exporta hacia Estados Unidos de América Estados Unidos de América importa desde el mundo

del delproducto  yaioren Valoren Valoren Valoren Valoren Valoren Valoren Valoren Valoren Valoren
producto [=3 2012 2013 20177 Valor en 2008 Valor en 2009 Valor en 2010 Valor en 2011 Valor en 2012 Valoren 2013 Valor en 2014 Valor en 2015

Todos los
productos

TOTAL 5836264 | 4603773 | 6.134.377 | 6.272.046 | 6.671.077 | 7.810.227 | 6.253.010 | 5.078.843 | 6.326.650 | 6.011.252 | =5 | 2.164.834.031 | 1.601.805.800 | 1.068.250.001 | 2.263.610.100 | 2.334 677.700 | 2.326.500.200 | 2.410.855.500 | 2.313.424 560 | 2.

Perlas finas
(naturales) o
cultivadas,
71 E:':girg:as a 1.043.851|1.067 933 ( 1.331.844 | 1.009.318 | 1.650.203 | 2.764.363 | 1.077.387 | 1.057.704 | 2.036.715 | 2.005.248 -0(’ 48.673.086 37.191.801 52 850 464 67.032.353 62.822.803 64 465513 64.072.251 58.320.314
semipreciosas,
metales
preciosos, ...

Frutas y frutos
comestibles;
08 gzzg?(il'?r?cos} 965524 103723( 140773| 208.122| 211.980| 280480| 444055( 585.855| 630453 832754 -0(; £.609.051 893383 10.005.583 10.918.610 11.378.334 12.472.835 13.968.901 15.428.069
melones o '
sandias

Combustibles
minerales,
aceites

[+ 127 mm?ra!esy‘ 1430834 | 8338861 1.394.246| 1509825 | 1793936 169348211 15549071 618253 5664461 814330 | -MCu| 501942112 2791462031 3641695091 4627758421 4327136931 3893651801 358250447 200696084
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&« C @ Noseguro | www.acuerdoscomerciales.gob.pe/index.php?option=com_content&view=category&layout=blog&id=163&Itemid=182 a

—

Aplicaciones & Google B YouTube B Iniciar session €S CIS VIRTUAL m TRILCE - PLATAFOR li Facebook - Inicia se m Iniciar sesidn en O

Acuerdos Comerciales del Per

El contenido de esla pégina reguiere una version mas reciente de Adobe Flash Player,

e |

£Qué Acuerdos Comerciales
tenemos?

Los Reportes de Comercio Bilateral (RCE) son documentos que contiznen infermacién estadistica sobre 2l comercie bilateral entre Perl y cada
uno de sus socios comerciales.

-, = = Fara facilitar |z bdsqueda de documentos, éstos estan agrupados segun =l continents al que pertensce cada uno de los socios. Por ofro lada,
= {ﬁ— 1\-"3,! “'9;“ E tambign podra wisualizar los Reportes de Comersio Bilsteral s2giin Bloques Econdmicos.

@ I I*I E América v Estados Unidos A —Seleccione— v
I+l ™= il 23
T | A

't res— *
— "
B = ¢

En vigencia

POr entrar en vigencia

LY
Bl 2
o

En neeociacion
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