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PRESENTACION

Esta investigacion titulada “Efectividad del Plan Municipal para Formalizar a los
Vendedores Ambulantes Informales de Chepén, periodo 2016-2018” permite conocer la

efectividad del plan municipal paraformalizar alos comerciantes informales de Chepén.

Sejustificaestainvestigacion porque, laciudad de Chepén eslaprincipal ciudad del valle
Jequetepeque con gran dinamismo de su economia, que gira sobre la agricultura y €
comercio formal einformal, servira pararesolver parte de la problemética por |a ocupacion
de la via publica de la ciudad de Chepén y que la Municipalidad Provincial de Chepén
cumpla eficazmente sus funciones concerniente al ornato de la ciudad € libre transito
peatonal y vehicular.

El objetivo de esta investigacion es determinar |a efectividad del Plan Municipa para

formalizar alos vendedores ambul antes informales de Chepén.
El desarrollo de lainvestigacion tiene € siguiente orden:

Parte |, se detallalarealidad problematica, trabajos previos, lasteorias relacionadas al tema,

formulacion del problema, lajustificacion del estudio, la hipotesis, 10s objetivos.

Parte Il, se detdla € Método, disefio de investigacion, las variables, la matriz de
operacionalizacion de variables, la poblacién y muestra, las técnicas e instrumentos de

recoleccion de datos, validez y confiabilidad y el método de andlisis de datos.
Parte 111, se detallan los resultados.

Parte IV, se detallala discusion.

Parte V, se detallan las conclusiones.

Parte V1, se detallan |as recomendaciones.

Parte V11, se detalla nuestra Propuesta.

Finalmente, se detallan las referencias bibliograficas y anexos.
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RESUMEN

Esta investigacion tiene como objetivo principa determinar la efectividad del Plan
Municipa paraformalizar alos vendedores ambulantes informales de Chepén, periodo 2016
— 2018, donde se sugiere e siguiente problema ¢Es efectivo € Plan Municipa para
formalizar a los vendedores ambulantes informales de Chepén, periodo 2016 — 20187, por
lo cual se desarroll6 una metodologia no experimental, descriptiva y longitudinal. Para la
recoleccion de la informacion se aplicd una encuesta a 102 vendedores ambulantes
informales; después de anadlizar la informacién y procesar los resultados, se ha podido
alcanzar los objetivos y se concluyd que el Plan Municipal paraformalizar alos vendedores

ambulantes informales de Chepén, periodo 2016-2018 no es efectivo.

Palabras clave: Plan Municipal, vendedores ambulantes informales, formalizar.
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ABSTRACT

The main objective of this research isto determine the effectiveness of the Municipa Plan
to formalizetheinformal street vendors of Chepén, period 2016 - 2018. Where the following
problem is suggested: Isthe Municipal Plan effectiveto formalizetheinformal street vendors
of Chepén, period 2016 - 2018? Therefore, a non-experimental, descriptive and longitudinal
methodology was developed. For the collection of information, a survey was applied to 102
informal street vendors; After analyzing the information and processing the results, it was
possible to reach the objectives and it was concluded that the Municipal Plan to formalize
the informal street vendors of Chepén, period 2016 - 2018 is not effective.

Keywords. Municipal Plan, informal street vendors, formalize.
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. INTRODUCCION

1.1 Realidad Problematica
Seguin laRed Mundial de Ciudadesy Gobiernos Locales Unidos (2016) hay varias razones.

Los Gobiernos Locales y Regionales afrontan las obligaciones que tienen con sus

ciudadanos con respecto a su desarrollo social.

Los Gobiernos a mismo tiempo vigilan y promueven medidas que ayuden a desarrollo
sostenible de sus territorios (zonas verdes, medidas para controlar la emision de gases,
gestion de residuos,..). (p.7).

En este contexto |os gobiernos locales o municipalidades tienen que enfrentar un problema
socia, “la economia informal comprende un conjunto muy diverso de actividades,
incluyendo trabajos tales como la venta de abarrotes, verduras, menestras, tubércul os, fruta,
etc., conduccién de triciclos,..”, por lo que tienen que proponer propuestas orientadas a
cumplir la ley sobre la ocupacién de la via publica; ordenar y regularizar €l comercio

ambul atorio.

Laapertura de nuevos negocios por parte del sector empresarial es un aspecto que contribuye
con € aumento de la economiay € fortalecimiento de la institucionalidad, compete a las
municipalidades evaluar y otorgar €l permiso correspondiente, en cumplimiento de la
funcion de promover e desarrollo local, segin la United States Agency International
Development (2012) la decision de ser formal implica costos y beneficios:

Costos: Son |os pagos monetarios, tiempo, tributaciones y pagos de servicios.
Beneficios: Servicios publicos, promocion empresarial, multas y sanciones.

Por tanto, la decision de ser formal (empresariadmente) compete a la persona que desea
actuar dentro del marco legal, la municipalidad cumple su rol de facilitador de
formalizacion del negocio al otorgar € permiso correspondiente; se trata de acceder de

maneralegitimaalapracticade laactividad comercial en laciudad.

El comercio ambulatorio que se desarrolla en la via publica es conocido también como

comercio informal o laventaambulante, su aceptacion o no por parte de la sociedad depende
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de un conjunto de factores (facilidad de compra, accesibilidad, etc.), a mismo tiempo
constituye un problema para la administracion municipal por las consecuencias diarias que
originan (ocupacion de jirones, calles, acumulacion de basura, destruccion de bancas,
sardineles, restriccion del paso de vehiculos, €etc.), en esta perspectiva la Organizacion

Internacional de Trabajo (2012) lo explicade la siguiente manera:

La venta ambulante guarda gran relacién con la disponibilidad del espacio publico, y
muchos de los conflictos de esta problemética, estan vinculadas con las maneras en

que las autoridades administran dichos espacios. (p. 2)

De acuerdo ala Ley N° 27972, Ley Organica de Municipalidades, en su Articulo | define
gue los gobiernos son competentes para la organizacion del territorio del Estado, y en €
Articulo 83°, funcion especifica 3.2 sefiala que las municipales distritales tienen la facultad
de regular y controlar € comercio ambulatorio, por lo que las municipalidades
continuamente proponen y g ecutan programas paraformalizar alos vendedores ambul antes.
(Diario Correo 26/7/2017).

El comercio ambulatorio es un problema socia principamente de las ciudades y que se
manifiesta por lainvasion del territorio del Estado por parte de los ambulantes que ofrecen
diversos productos, y cuyo accionar significan problemas colaterales (impedir € libre
trdnsito peatona y vehicular, € deterioro del ornato de la ciudad, laventa de productos sin
comprobantes de pago, la acumulacién de basura que contamina € medio ambiente y, €

deterioro de veredas y sardineles de los jardines y parques, entre otros problemas).

Seguin Becerra (2010) desde el afio 1957 se practica el comercio ambulatorio y a partir de
estafecha haido creciendo tanto en nimero de vendedores como en espacio fisico dedicado
a la venta ambulatoria, por lo que este crecimiento de la problemética del comercio
ambulatorio afecta directamente a la administracion municipal para realizar una gestion

eficaz en cuanto alaadministracion delosrecursos, € ornatoy €l espacio fisico delaciudad.

Los vendedores ambulantes con € tiempo han pasado de comerciantes marchantes a
comerciantes estacionarios, esto es, de transitar por las principales calles a ocupar

permanentemente |os espacios publicos en € centro de Chepén.

Actualmente, en la ciudad de Chepén, méas de 1580 personas desarrollan actividades

ambulatorias ocupando cuadras y jirones en su totalidad, si bien es cierto que generan €
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autoempleo de las personas, incrementan € mercado financiero y dinamizan laeconomiade
la ciudad, a la vez, perturba y/o impide la eficacia de las politicas publicas de gestion
municipal. En esta perspectiva la gestion municipal ha ido proponiendo un conjunto de
alternativas, como la construccién de plataformas comerciales, galerias municipales,
habilitar mercados de abastos, sin resultados favorables para solucionar esta problematica
socia y espacial, por la que @ ordenamiento y reubicacion de los ambulantes, es una
condicion necesaria y suficiente pararesolver parte de esta problemética, de tal manera que
la puesta en marcha del Plan Municipal se constituye en la alternativa més inmediata de
formalizar a los comerciantes ambulantes para disminuir parte del problema local de la
ocupacion de |os espacios publicos de Chepén, considerando gque € problema del comercio

ambulatorio como problema social escapa alafuncion de lamunicipalidad.
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1.2 TrabajosPrevios

Los antecedentes consultados, orientan €l desarrollo de la investigacion, porgue, estéan
estrechamente enlazados con la problematica de esta investigacion, tal como se muestra a

continuacion:

1.2.1 A Nive Internacional

Seguin la tesis de Medrano (2013) sobre € estudio del comercio informal organizado en
Monterrey, Nuevo Ledn. ES una investigacion basica, emplea una muestra de 120,260
viviendas. El autor formula, entre otras la siguiente conclusién: que el comercio informal o
ha aumentado de manera muy répida como una aternativa de empleo y adquisicién de

ingreso que ayudara ala satisfacer las necesidades de dichas personas.

1.2.2 A Nivel Naciondl

Seglin la tesis de Nieto y Lépez (2014) sobre gestion municipa y la erradicaciéon del
comercio informal en la via publica en e distrito de San Isidro. Es una investigacion
correlacional, empled una muestra de 142 habitantes. Los autores formulan, entre otras la
siguiente conclusion: que existe una ata relacion entre la gestion municipal y la extincion
del comercio ambulatorio e informal en la via publica del distrito de San Isidro en € afio
2013, con un Rho de 0.901.

En e estudio de Da Silva (2003) sobre € comercio informal. ES una investigacion
descriptiva. Laautoraformulaentre otraslasiguiente conclusion: queen € pais, lablsgueda
trabgjo y e incremento de la poblacion han impulsado a la busgueda de nuevas formas de
trabajo, como es & caso del comercio informal por lo que es una actividad econémica que
generaingresos sin necesidad de aportar impuestos a Estado.
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123 A Nivel Regionad

Seguin latesis de Aguirre y Silva (2013) sobre la evasion tributaria en los comerciantes de
abarrotes ubicados en |os alrededores del Mercado Mayoristadel distrito de Trujillo. ESuna
investigacion descriptiva, empled una muestra de 70 comerciantes. Los autores formulan,
entre otras|asiguiente conclusion: que las principal es causas que generan este gran problema
como lo es la evasion tributaria son causadas por la falta de informacién, por la necesidad
de generar ingresos.

1.24 A Nivel Loca

No existen trabajos previos rel acionados con lainvestigacion.
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1.3 Teoriasrelacionadas al tema

LA ACTIVIDAD COMERCIAL AMBULATORIA

Deacuerdo aBecerra (2011) esunaactividad comercial econdmicaque constituyelos pilares
finales por las que generamente atraviesa un producto antes de ser consumidos por el

consumidor final. (Productor — mayorista— minorista— consumidor).

DESBORDE POPULAR

Matos Mar (2004), indicaque en lamedida, € comercioy € trabgjo quedan sometidas alos
diversos cambios que sufre la economia, sectores cada vez mas amplios exploran nuevos
canales, escapando delos margenesdelalegalidad (p.50); e comercio ambulatorio informal,
es justamente, un nuevo canal que explora las personas, la venta ambulatoria, a ocupar la
viapublica, es actuar a margen de las Ordenanzas M unicipales, es no respetar latranquilidad
de los vecinos, es dterar el normal transito de las personas y de los vehicul os, sin tener que

responder por ello, sin asumir costos monetarios por destruir sardineles o veredas.

EFECTIVIDAD

La efectividad es una medida de resultado que permite realizar un andlisis de desempefio de

unaorganizacion, evaluar la gestion de diversas actividades en una empresa.

En nuestro estudio la efectividad se refiere al grado de cumplimiento de los objetivos
concernientes a la formalizacion de los vendedores ambul antes informales que persigue la
Municipalidad Provincial de Chepén para solucionar en parte la problematica del comercio

ambulatorio en € centro de la ciudad.

INFORMALIDAD

De Soto (2000), estudia la propiedad del bien inmueble como garantia para acceder
sistemafinanciero, es decir, €l bien inmueble como capital, esimportante tomarle en cuenta
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ya que en € comercio ambulatorio informal los ambulantes se resisten a aceptar las
Ordenanzas Municipales sobre la no ocupacién de la via publica, confunden €l derecho ala
“posesion” del sitio para poder vender sus productos, con el derecho al trabajo, pero olvidan
los derechos de |a poblacién que viven en las zonas cercanas a dichos mercados, se resisten

aabandonar € lugar, lo que originalaocupacion diariade lacalle, o jirén en la ciudad.

FORMALIZACION

En e pais quienes se dedican a desarrollar una actividad econdmica primero tienen que
asumir una condicion de trabajar |legalmente, esto es, contar con €l permiso correspondiente,
en este caso, obtener la Licencia Municipal de Funcionamiento, ademéas de obtener su
Registro Unico de Contribuyentes (RUC) para imprimir sus respectivos comprobantes de
pago, y ubicarse en un establecimiento comercial que puede ser un mercado, o una galeria

comercial.

LICENCIA DE FUNCIONAMIENTO MUNICIPAL

Es la autorizacion que otorgan las municipalidades para € desarrollo de actividades
econdmicas en un establecimiento, en favor del titular de las mismas, ya sea como natural o
juridica. Su vigenciaes INDETERMINADA y es personal e intransferible.

LaLicenciaotorgada a comerciante es sola valida para lajurisdiccion donde es otorgada y
explicitamente por e establecimiento por €l cual estaasido solicitada; si sellegaraacambiar
de establecimiento o se abre otro en el mismo distrito, se debera solicitar y tramitar una

nueva licencia de funcionamiento.

PLAN MUNICIPAL

Es e documento de planificacion orientado a formular una propuesta de formalizacion de
los comerciantes ambulantes de Chepén, de fecha 2016, en cumplimiento de las funciones
que manda la Ley Organica de Municipalidades. (Municipalidad Provincial de Chepén,
2016).
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El Plan Municipal serefiere aunapropuestadelagestion municipal del Dr. Nelson Eduardo
Kcomt Che, Alcalde Provincia de Chepén para enfrentar la problematica de la ocupacion
del territorio de Estado por parte de los comerciantes informales de Chepén a través de la
formalizacion de los mismos con lo consiguiente poder trabajar en un establecimiento

comercial de maneraformal.

VENDEDOR AMBULANTE INFORMAL

Eslapersonanatural que se dedicaalaactividad comercial enlavia publicaa determinadas
horas del dia, y s es “un vendedor estacionario paga una tasa llamada SISA a la
municipalidad por ocupar temporalmente un &rea determinada de la via publica” (Becerra,
2011, p. 14).

El vendedor ambulante informal se refiere a aquellas personas que ocupan un lugar en lavia
publica para lo cual no necesita e permiso de la municipalidad ni tener RUC para poder
vender sus productos, pero en esta situacion origina problemas colaterales como afectar el

ornato de la ciudad, destruir |las aceras, sardineles, bancas y ensuciar las calles.

ZONA AMBULATORIA

Seguin Becerra (2010) las zonas ambulatorias son los espacios 0 zonas adyacentes a los
mercados, paradas o nucleos comerciaes, por ser éstos, focos naturales de atraccion del

consumidor.
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1.4 Formulacion del Problema

1.4.1 Problema Gener al

¢Es efectivo e Plan Municipa paraformalizar alos vendedores ambulantes informales de
Chepén, periodo 2016 - 20187?

1.4.2 Problemas Especificos

1° ¢Coémo influye € tipo de rubro comercial en la formalizacion del vendedor ambulante

informal ?

2° ¢Como influye los afios en e comercio ambulatorio en la disposicion a abandonar su

actual lugar de venta?

3° ¢Cudl eslarelacion que existe entre la efectividad del plan municipal y laformalizacion

de los vendedores ambulantes informales de Chepén, 2016-2018?
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15 Justificacion del estudio

1.5.1 Por Conveniencia

El Estudio sobre Efectividad del Plan Municipal para formaizar a los vendedores
ambul antes informal es de Chepén es conveniente porque permitiraalas actual es autoridades
municipales conocer € avance del Plan formulado en e 2016 y las respuestas de los
vendedores ambulantes informales frente a la propuesta de formalizacion recibida, para

implementar |0s correctivos necesarios y tomar |as acciones correspondientes.

152 Implicaciones Préacticas

Los resultados de la investigacion serviran para. Resolver parte de la problematica de la
ocupacion dd territorio de Estado por parte de los comerciantes ambulantes informales del
centro delaciudad, a recuperar espacios delaviapublica, que permitaque lamunicipalidad
cumpla eficazmente sus funciones segun la Ley Organica de las Municipales concerniente

al ornato delaciudad y € libre transito peatonal y vehicular.

15.3 Redevancia Socia

Esta investigacion beneficiara a los comerciantes informales de la ciudad de Chepén por
cuanto la formalizacién de la actividad econdémica permitira acceder a un conjunto de
beneficios de la formalidad, de trabajar legalmente, negociar con e Estado, acceder al
crédito bancario en mejores condiciones, mejorar la economia familiar, entre otros
beneficios; este proyecto serd alcanzado a las juntas directivas de los comerciantes
ambulantes para ser tomado en cuenta para futuras reuniones de trabgo con |as autoridades
municipales en la busqueda de soluciones a la problemética local de la ocupacion de lavia

publica.
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1.6 Hipotesis
1.6.1 Hipotesis General

Hi:  El Plan Municipal para formalizar a los vendedores ambulantes informales de
Chepén, periodo 2016-2018 no es efectivo.

Ho: El Plan Municipa para formalizar a los vendedores ambulantes informales de
Chepén, periodo 2016-2018 es efectivo.

1.6.2. Hipoétesis Especificas

1° El tipo de rubro comercial influye en la formalizacion del vendedor ambulante

informal.

2° Los afios en e comercio ambulatorio influye en la disposicién a abandonar su

actual lugar de venta.

3° Existe relacion entre la efectividad del plan municipal y la formalizacion de los

vendedores ambulantes informales de Chepén, periodo 2016 — 2018.
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1.7 Objetivos

171 Objetivo Generd

Determinar la efectividad del Plan Municipal para formalizar alos vendedores ambulantes

informales de Chepén, periodo 2016 - 2018.

1.7.2 Objetivos Especificos

1. Determinar lainfluenciadel tipo derubro comercial enlaformalizacién del vendedor
ambulante informal.

2. Determinar lainfluencia de los afios en € comercio ambulatorio en la disposicion a
abandonar su actual lugar de venta

3. Andizar la relacion que existe entre la efectividad del plan municipa y la
formalizacion de los vendedores ambul antes, periodo 2016 - 2018
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Il. METODO
2.1. Disefio delnvestigacion

La investigacion es No Experimental, Descriptiva y Longitudinal. Es no experimental
porgue no se hamanipulado la variable independiente para conocer |os efectos en lavariable
dependiente como lo indica Vaderrama (2014); es descriptiva porgue mide y describe las

caracteristicas de los hechos (p.168) y es longitudinal porque se trabaja con varios periodos
(p.180).

2.2.  Variables, Operacionalizacion

Efectividad del Plan Municipal

Formalizaciédn de los vendedores ambul antes informales
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221

Matriz De Operacionalizaciéon De Variables

Variables

Definicion
conceptual

Dimension

Definicion
operacional

Indicador

Escalade
medicion

Efectividad
del Plan
Municipal

Es € documento
de planificacion
gue propone la
formalizacion de
los comerciantes
ambulantes  del
centro de la
ciudad de Chepén
y su objetivo es
gue esta actividad
en Chepén se
realice de acuerdo
a ordenanzas
municipales y de
respeto a la ley.
(Municipalidad

Provincial de
Chepén, 2016)

Espacia

Licencia
de
funcionam
iento

Mediante la
observacion

y
entrevistas

El érea fisica
ocupada por los
ambulantes

NUmero de
ambulantes por
rubro comercid

Cuantitati
va de
intervalo

Cuantitati
va de
razén

Formaliza-
cion de los
vendedores
ambulantes

informales

Es e proceso que
emprende el
comerciante
ambulante  con
meta a
formalizarse
dentro de un
establecimiento
comercia
(Ordenanza
N°404-CDLO,
18/12/2014)

Registro
de
contribuye
nte

Actividad
comercial

Mediante la
entrevista y
observacion

Licencia
Municipal de
Funcionamient
0]

Registro Unico
del
Contribuyente

Cudlitativa
nominal

Cudlitativa
nominal

Nota: Definiciones conceptual es segin Municipalidad Provincial de Chepén (2016) y Ordenanza

N° 404-CDLO (2014)
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2.3. Poblacion y Muestra
231 Tamarfno De Muestra
El tamafio de muestra se calcula utilizando la siguiente formula:

n= 22 p(1-p)N
T (N-1)E2+ 22 p(1-p)

Donde:

N = Poblacion del estudio

E = error o precision

Z = esd nivel de confianza de la estimacién

p = eslaproporcion de individuos en la poblacion con la caracteristica de estudio

1- p = q = esproporcién de individuos que no poseen esa caracteristica

Si el tamafio de la muestra es mayor a 5% del tamafio de la poblacion, se debe utilizar €

factor de correccion:

—_ "E
T

Dénde:

No ese vaor estimado por formuladel tamafio de muestra

Pagina 28|81



Reemplazando datos en la férmula:

(1.9 )2 05(1-05) 6 _
T (6 —-1)(0.0 )2+ (19 )205(1-05) 121

Como :—x 100 > 5%

1
n= P 102 encuestas.

G
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24. Técnicas E Instrumentos De Recoleccion De Datos, Validez Y
Confiabilidad

Encuesta:

En nuestra investigacion para la recoleccion de datos se aplico la técnica de la encuesta y

como instrumento el cuestionario.

El cuestionario tiene 2 partes: la primerareferente a Datos generales y la segunda referente
adatos de comercio.

Los datos generales contienen items referentes a sexo, edad, rubro comercia y afos en €
comercio. Informacion relevante del vendedor ambulante informal .

Los datos del comercio contiene 7 items las misma que comprende el areafisica del puesto,
la definicion de formalizacion, s le gustaria formalizarse, la principal razon de no
formalizarse, i esta dispuesto a abandonar su actual lugar de venta, la principal razén de
abandonar € actual lugar de venta y la principal razén de no abandonar su actual lugar de

venta

La consistencia interna del instrumento se valord, mediante El Juicio de Experto (3

expertos), cuya valoracion esta entre “Bueno y Excelente”.

25. Métodos De Analisis De Datos

M étodo para obtencién de datos:
Se aplico e cuestionario que consta de preguntas cerradas de opcidn complemento Unico.

a) Una muestra de 102 vendedores ambulantes informales de centro de la ciudad de
Chepén.

Andlisisdedatos:

Para el analisis de datos se utilizé el software “Estadifico SPSS 22”, con lo que obtiene los
resultados que son presentados en tablas y graficos estadisticos, y se analizé lainformacion
segun los objetivos especificos planteados en lainvestigacion y nos permitira formulas las
conclusiones de lainvestigacion.
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1. RESULTADOS

3.1 Determinar lainfluencia del tipo derubro comercial en la formalizacién del
vendedor ambulante informal

Tabla N° 01: Sexo ddl vendedor ambulante

Por centaje Por centaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vdido Hombre 52 51,0 51,0 51,0
Mujer 50 49,0 49,0 100,0
Tota 102 100,0 100,0

Fuente: Base de datos

Sexo dal vendeder ambulante

B e-trs
.'l'l.‘.":'

Grafico N° 01: Sexo del vendedor ambulante

I nter pretacion:

Se aprecia que en la tabla N° 01 y en e gréfico N° 01 que € 51% de los vendedores
ambulantes informales encuestados del centro de la ciudad de Chepén son hombres,
mientras que el 49% son mujeres.
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Tabla N° 02: Edad dd€l vendedor ambulante

Por centaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido  14-22 1 1,0 1,0 1,0
23-30 5 4,9 4,9 5,9
31-38 15 14,7 14,7 20,6
39-46 29 28,4 28,4 49,0
47-54 26 255 255 74,5
55-62 21 20,6 20,6 95,1
63-70 3 2,9 2,9 98,0
71-78 2 2,0 2,0 100,0

Total 102 100,0 100,0

Fuente: Base de datos

Edad del vendedor ambulante (agrupado)

Porcentaje

10

[——]

T
14-22

T T
23-30 »n-3a

T
946

|
47.54

1
55-62

T T
63-T0 71-78

Edad del vendedor ambulante (agrupado)

Grafico N° 02: Edad del vendedor ambulante
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Estadisticos
Edad del vendedor ambulante

N Valido 102
Perdidos 0
Media 47,08
Mediana 47,00
Moda 48
I nterpretacion

Se apreciaen latablaN°® 02 y en & grafico N° 02 que la edad promedio de los vendedores
ambul antes informales encuestados del centro de la ciudad de Chepén es de 47,08 afios.
El 53,9% de los vendedores ambul antes informal es encuestados del centro de la ciudad de

Chepén tiene una edad entre 39 y 54 afnos.
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Tabla N° 03: Rubro comercial

Por centaje Por centaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vdido Carnesrojas 5 4,9 49 4,9

Carne de ave 8 7,8 7,8 12,7
Abarrotes 10 9,8 9,8 22,5
Vv hortali

erdurasy hortdlizes ) 20,6 20,6 431
Merceria 17 16,7 16,7 59,8
Otros 41 40,2 40,2 100,0
Total 102 100,0 100,0

Fuente: Base de datos

Rubro comercial

S0

Porcentaje
i

&
]

10+

a T T T T T T
Carnes rojas Carne de ave Abarmoles Verduras y Ierceria Ciros
hortahizas

Grafico N° 03: Rubro comercial
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Inter pretacion

Se apreciaen latablaN° 03y en el grafico N° 03 que & 59,8% de | os vendedores ambul antes
informales del centro de la ciudad de Chepén se concentran en 5 actividades comerciaes
(verduras y hortalizas, merceria, abarrotes, carne de ave y carnes rojas), mientras que €l
40,2% restante se concentran en Otros (actividades comerciales diferentes de | as anotadas).
Es por ello que en futuros estudios, se deberia de tomar en cuenta realizar un analisis mas
detallado a la categoria otros, puesto que es en este en el que se centra el mayor porcentaje

de ambulantes.
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Tabla N° 04: Afios en el comer cio ambulatorio

Afios en el comercio ambulante (agrupado)
Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
véalido  1-8 13 12,7 12,7 12,7
9-16 43 42,2 42,2 54,9
17-24 27 26,5 26,5 81,4
25-32 18 17,6 17,6 99,0
33-40 1 1,0 1,0 100,0
Total 102 100,0 100,0

Fuente: Base de datos

Anfos en el comercio ambulante (agrupado)

40

3{}—

Porcentaje

m—

10

|

1 | | |
1-8 9-16 17-24 25-32 33-40
Anos en el comercio ambulante (agrupado)

Grafico N° 04: Anosen € comercio ambulatorio
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N Vaélido 102

Perdidos 0
Media 16,57
Mediana 15,00
Moda 102

a. Existen multiples modos. Se muestra el valor més pequefio.

I nterpretacion
Seapreciaen latablaN°® 04 y en & gréfico N° 04 que € promedio de afios en € comercio

ambulatorio es de 16,57 afos.

El 50% de los vendedores ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén tienen
menos de 15 afios en e comercio ambulatorio y € 50% maés de 15 afios en € comercio

ambul atorio.
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Tabla N° 05: Areafisica

Por centaje Por centaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Véido un metro cuadrado 11 10,8 10,8 10,8
dos metros cuadrados 42 41,2 41,2 52,0
tres metros cuadrados 21 20,6 20,6 72,5
cuatro metros cuadrados 6 59 59 784
cinco metros cuadrados 3 2,9 2,9 81,4
Seis metros cuadrados 7 6,9 6,9 88,2
otros 12 11,8 11,8 100,0
Total 102 100,0 100,0
Fuente: Base de datos
Area fisica
Sﬂ-
40—
@
2, 30-
£
@
e
o
o
20
10
o T T T T lﬁ T T
un metro dog metros  tresmetrog  cuatro metros  cinco metros metros olros
cuadrado cuadracos cuadrados cuadrados ados cuadrados

Gréfico N°05: Areafisica
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Estadisticos; Areafisica

N Valido 102
Perdidos 0

Media 3,17

Mediana 2,00
Moda 2

I nterpretacion

Se aprecia en la tabla N° 05 y en & gréfico N° 05 que la mayoria de los vendedores
ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén (41,2%) ocupa un érea fisica de

dos metros cuadrados.

3,17 metros cuadrados es e promedio de area fisica que ocupa € vendedor ambulante

informal en el centro de la ciudad de Chepén.
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3.2 Determinar lainfluencia de los afios en el comercio ambulatorio en la disposicion
a abandonar su actual lugar deventa

Tabla N° 06: Para usted la formalizacién es

Porcentaje  Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Trabgar dentrodeun 62 60,8 60.8 60,8
mercado
Tener licencia municipal
de funcionamiento 14 13,7 13,7 74,5
Contar con local propio 20 19,6 19,6 94,1
Cumplir con las 5 59 59 100,0

obligaciones tributarias
Tota 102 100,0 100,0

Fuente: Base de datos

Para usted la formalizacion es

40

Porcentaje

20

T T T T
Trabajar derdro ce wun Tener icencia muricipal Carntar can local prapio Cumplir con B
e Cocio de funcionamiento obligacones tribulanss

Grafico N° 06: Para usted la formalizacion es
I nterpretacion

Se gprecia en la tabla N°06 y en & gréfico N°06 que para € 60,8% de los vendedores
ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén la “formalizacidn es trabajar dentro
de un mercado”; para el 19,6% la formalizacion es “contar con local propio”.
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Tabla N° 07: La Municipalidad Provincial de Chepén esta promoviendo la
formalizacion de los vendedor es ambulantes informales, le gustaria formalizar se

Por centaje Por centaje
Frecuencia  Porcentaje valido acumulado
Vaido No 23 22,5 22,5 22,5
Si 79 77,5 77,5 100,0
Total 102 100,0 100,0

Fuente: Base de datos

La Municipalidad Provincial de Chepén esta promoviendo la formalizacion d¢
vendedores ambulantes, le gustaria formalizarse

a0

60

40

Porcentaje

20

Grafico N° 07: La Municipalidad Provincial de Chepén esta promoviendo la
formalizacion de los vendedor es ambulantes informales, le gustaria formalizar se

I nter pretacion

Se gprecia en la tabla N°07 y en & gréfico N°07 que para € 77,5% de los vendedores

ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén le gustaria formalizarse.
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Tabla N° 08: La principal razén de no formalizarse es

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje  valido acumulado

Vdido  Altoscostos de tramites 9 8,8 39,1 39,1
Demasiados tramites 7 6,9 30,4 69,6
Desconoce como 5 4,9 217 01,3
empezar los tramites
Temor alas
infraccionesy 2 2,0 8,7 100,0
sanciones dela SUNAT
Total 23 22,5 100,0

Perdidos Sistema 79 77,5

Total 102 100,0

Fuente: Base de datos

Laprincipal razén es

Porcentaje

I I I
Altas costos de trémies . Demaziados tramies Desconode camo Temar alas in‘racciones
gnpezar los tamites v sarciones de la SLMAT

Gréfico N° 08: La principal razon de no formalizar se es

I nterpretacion
Para e 39,1% de los vendedores ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén,
que no le gustaria formalizarse, la principal razon es por “los altos costos de tramites”.
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Tabla N° 09: Esta usted dispuesto a abandonar su actual lugar de venta

Por centaje Por centaje
Frecuencia  Porcentaje vélido acumulado
Vdido No 21 20,6 20,6 20,6
Si 81 794 794 100,0
Total 102 100,0 100,0

Fuente: Base de datos

Esta digpueste a abandonar su actusl lugar de venta

Hie
=i

Gréafico N° 09: Esta usted dispuesto a abandonar su actual lugar de venta.

I nter pretacion

Se aprecia en la tabla N°09 y en e grafico N°09 que para € 79,4% de los vendedores
ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén estan dispuestos a abandonar su
actual lugar de venta.
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Tabla N° 10: La principal razén de abandonar su actual lugar de venta es

Porcentaje  Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vaido Los pmd|0|o§dela 08 275 346 346
seguridad social
Para crecer 32 314 395 74.1
empresarialmente
Para acceder alineas
de créditos bancarios 9 88 111 852
Paramejorarel 12 118 148 100,0
manejo del negocio
Total 81 79,4 100,0
Perdidos Sistema 21 20,6
Total 102 100,0

Fuente: Base de datos

La principal razén de abandonar su actual lugar de venta es

40—

:p.u—

Porcentaje

104

1 I 1 I
Los beneficios de la Para crecer Para acceder a lineas de Para mejorar & manejo del
seguridad social smpresariaimente crditos bancarios negacio

Gréfico N° 10: La principal razon de abandonar su actual lugar de venta es
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I nterpretacion

Se gprecia en la tabla N°10 y en & gréfico N°10 que para € 39,5% de los vendedores
ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén que desean abandonar su actual
lugar de venta la principal razon es “para crecer empresarialmente”, para el 34.6% la

principal razén es por los beneficios de la seguridad social.
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TablaN° 11: Laprincipal razén de no abandonar su lugar de venta es

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado

Vdido Esmésbarato quee
"aquiler del local"
No hay locales
disponibles
No cuento con capital
detrabgo
Total

Perdidos Sistema

Total

5,9 28,6 28,6
59 28,6 57,1
8,8 42,9 100,0
20,6 100,0

79,4

100,0

Fuente: Base de datos

La principal razon de no abandonar su actual lugar de venta es

=0

40

Porcentaje

20

10

T T T
Es ras h::uuln.ll quT: gl "alyuler el Mu by lucdles disponibles Flu caenly con capital de U akaj
ol

Gréfico N° 11: La principal razon de no abandonar su actual lugar de venta es

Inter pretacion

Se aprecia en la tabla N°11 y en € gréfico N°11 que para 42,9% de los vendedores

ambulantes informal es que no desean abandonar su actual lugar de venta, la principal razon

€S por qué no cuentan con capital de trabajo.
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3.3.Analizar la relacion que existe entre la efectividad del plan municipal y la
formalizacion de los vendedor es ambulantes, periodo 2016 — 2018

Tabla N° 12: Andlisisde larelacion entre e tipo de rubro comercial del vendedor
ambulante informal y si le gustaria formalizar se

La
Municipalidad
Provincial de
Chepén esta

promoviendo la
formalizacién
de los
vendedores
ambulantes, le
gustaria

Rubro comercial formalizarse

Rho de Spearman Rubro comercial Coeficiente
de 1,000 , 175
correlacion
Sig. (bilateral) . ,078
N 102 102
La Municipalidad Provincial  Coeficiente
de Chepén esta promoviendo de ,175 1,000
la formalizacion de los correlacion
vendedores ambulantes, le  Sig. (bilateral) ,078
gustaria formalizarse N 102 102

I nterpretacion

Se observaque € coeficiente de correlacion de Spearman es Rho = 0.175 (un valor cercano
a cero, lo que indica una relacion positiva débil) con un nivel de significancia p = 0.078
siendo este mayor a 5% (p > 0.05) lo que quiere decir que no existe una relacion entre el

tipo de rubro comercial del vendedor ambulante informal y si le gustariaformalizarse.
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Tabla N° 13: Analisisdelarelacion entrelos afios en € comercio ambulatorioy la
disposicion a abandonar su actual lugar de venta

Afios en el Estéa dispuesto
comercio a abandonar su
ambulante actual lugar de
(agrupado) venta
Rho de Spearman Afios en el comercio Coeficiente de
) 1,000 ,159
ambulante (agrupado) correlacion
Sig. (bilateral) ,110
N 102 102
Esta dispuesto a abandonar  Coeficiente de
] ,159 1,000
su actual lugar de venta correlacion
Sig. (bilateral) ,110
N 102 102

Inter pretacion

Se observa que € coeficiente de correlacion de Spearman es Rho = 0.159 (un valor cercano

a0, lo queindicaunarelacion positiva muy débil) con un nivel de significanciap = 0.110,

siendo este mayor a 5% (p > 0.05) 1o que quiere decir que no existe unarelacion entre los

anos en e comercio ambulatorio y la disposicién a abandonar su actual lugar de venta.
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3.4 Comprobacién de hipdtesis general

Para comprobar |as hipotesi s especificas se asumen |0s siguientes supuestos:

Tipo de rubro comercial

S es probable “de formalizarse”: Cuando el vendedor ambulante informal
comercializa merceria, abarrotes

No es probable “de formalizarse”: cuando € vendedor ambulante informal
comercializa carnes rojas, carne de ave, verduras y hortalizas, otros, ya que estos
productos generamente se comercializan en un mercado central 0 en un mercado
privado de abastos.

Afios en e comercio ambulatorio

Si es probable “de formalizar se”: cuando e vendedor ambulante informal tiene 8
afnos 0 menos afios en el comercio ambulatorio.

No es probable “de formalizarse”: cuando € vendedor ambulante informal tiene

mas de 8 anos en & comercio ambulatorio.
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Tabla N° 14: Prueba de hipétesis

Pruebas de Chi-cuadrado

Sig. asintética (2

Significacion Significacion

Valor gl caras) exacta (2 caras) exacta (1 cara)
Chi-cuadrado de Pearson 2,1352 1 ,144
Correccion de continuidad® 1,446 1 ,229
Razén de verosimilitud 2,305 1 ,129
Prueba exacta de Fisher ,198 112
Asociacion lineal por lineal 2,114 1 , 146
N de casos vélidos 102

a. 0 casillas (0,0%) han esperado un recuento menor que 5. El recuento minimo esperado es 6,82.

b. Sélo se ha calculado para una tabla 2x2

Inter pretacion

El estadistico de contraste (observado) es 2.135, en la distribucion x#, tiene asociado una

probabilidad (significacién asintética) de 0.144.

Por o tanto esta probabilidad (denominada nivel de significacion observada) es ata (mayor

que 0.05), por lo que se decide aceptar la hipotesis nula, concluyendo que no existe una

relacion entre € tipo de rubro comercial del vendedor ambulante informal y si le gustaria

formaizarse.
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Tabla N° 15: Prueba de hipétesis

Pruebas de Chi-cuadrado

Sig. asintética (2  Significacion Significacion
Valor gl caras) exacta (2 caras) exacta (1 cara)
Chi-cuadrado de Pearson 3,360 1 ,067
Correccion de continuidad® 2,129 1 ,145
Razén de verosimilitud 2,906 1 ,088
Prueba exacta de Fisher ,126 ,078
Asociacion lineal por lineal 3,327 1 ,068

N de casos validos 102

a. 1 casillas (25,0%) han esperado un recuento menor que 5. El recuento minimo esperado es 2,55.

b. Sélo se ha calculado para una tabla 2x2

Inter pretacion

El estadistico de contraste (observado) es 3.360, en la distribucidn <, tiene asociado una
probabilidad (significacion asintética) de 0.067.

Por o tanto esta probabilidad (denominada nivel de significacion observada) es alta (mayor
gue 0.05), por lo que se decide aceptar la hipétesis nula, concluyendo que no existe una
relacion entre los afios en € comercio ambulatorio y la disposicion a abandonar su actual

lugar de venta.
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V. DISCUSIONES

Discusion 1

El objetivo especifico 1 de la presente investigacion es determinar lainfluencia del tipo
de rubro comercia en laformalizacion del vendedor ambulante informal, con los resultados
obtenidos se apreciaque no existe unarelacion entree tipo derubro comercia del vendedor
ambulante y s le gustaria formalizarse, se obtiene un coeficiente de correlacion de
Spearman de 0.175, bajo el supuesto de si es probable “de formalizarse” para los casos de
merceriay abarrotes, yaque cuando el vendedor ambulante informal comercializaverduras,
carnesrojas o deave, lanaturalezadel producto indicaque prefiere unamesaen un mercado
central —de propiedad de la municipalidad-, ademas tomando en cuenta que |os vendedores
ambulantes informales tienen 16,57 afios en el comercio ambulatorio, y considerando que
la administracion municipal tiene un periodo de vigenciade cuatro afios, significaque no se
han g ecutado propuestas efectivas paraformalizar alos vendedores ambul antesinformales,
han continuado ocupando € centro de la ciudad de Chepén mas de cuatro gestiones
municipales, lo que contradice lo afirmado por Nieto y Lépez (2014) de laexistenciade una
relacion significativa entre la gestion municipal y la erradicacion del comercio informal.

Discusion 2

El objetivo especifico 2 de la presente investigacion es determinar la influencia de los
anos en el comercio ambulatorio en la disposicion aabandonar su actual lugar de venta, con
los resultados obtenidos se aprecia que no existe relacion entre los afios en el comercio
ambulatorio y la disposicién a abandonar su actual lugar de venta, se obtiene un coeficiente
de correlacion de Spearman de 0.159, bajo el supuesto de si es probable “de formalizarse”
cuando el vendedor ambulante informal tiene 8 afios 0 menos afios en e comercio
ambulatorio, considerando que un periodo de administraciéon municipal dura cuatro afios,
dos periodos consecutivos de administracion municipal por un mismo partido politico esun
indicador que toma en cuenta e vendedor ambulante para observar si se contintia con €l
proceso de formalizacion, y conocer que tan efectivo es el plan municipal paraformalizar a
los vendedores ambulantes informales o es “dejado de lado” por la nueva administracion

municipal. Ademés para € 60,8% de los vendedores ambulantes informaes la
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formalizacion es trabgjar dentro de un mercado; un 19,6% considera que la formalizacion
es contar con local propio, lo que significa que cualquier propuesta de formalizacion de
parte de | as autoridades municipal es fracasd por qué no se ha construido un nuevo mercado
central o mayoristaen laciudad de Chepén en los Ultimos 25 afos, un mercado central que
puedan concentrar a los vendedores ambulantes informales ( principamente a los
vendedores de verduras y hortalizas, de carnesrojasy de ave, y otros) y pasar ala categoria
de vendedor minorista. Nuestros hallazgos confirman, parcialmente, |o anotado por DaSilva
(2003) quien afirma que el comercio informal es una nuevaformade trabajo, una actividad
gue se desarrolla en las calles y sin proteccion alguna por parte del Estado ni beneficios
propios del sector formal, en € caso de Chepén, el Estado a través de la municipaidad si
protege la actividad ambulatoria informal, les cobra sisa por ocupar € espacio fisico
publico, permite que el transito vehicular no circule por las zonas ambulatorias, recojan la
basura diaria y “arregle” cualquier alteracion de la tranquilidad pablica si hay problemas de
seguridad en la zona o por ocupacion del mismo “sitio” por dos o0 mas vendedores

ambulantes informal es.

Discusion 3

El objetivo especifico 3 de la presente investigacion es analizar la relacion que existe
entreel plan municipal y laformalizacion de los vendedores ambul antesinformal es, periodo
2016 — 2018, con los resultados encontrados se aprecia que no existe relacién entre €l plan
municipa y la formalizacion de los vendedores ambulantes informales; por un lado, un
nuimero de zonas ambulatorias en €l centro de la ciudad de Chepén (22 en total) es elevado,
13 zonas ambulatorias presentan mayor movimiento comercial, durante el dia; el nimero
de vendedores ambulantes informal es tiene a incrementarse (se ha observado en € trabajo
de campo, que en muchos puestos de venta hay 1 6 2 personas de apoyo, generalmente
familiares, eslanuevageneracion de ambulantes), y por otro lado, e nimero de vendedores
ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén que ha formalizado la
Municipalidad Provincial de Chepén en €l periodo 2016 — 2018 es relativamente pequefio
(28 personas naturales), nuestros hallazgos confirma, en parte, lo anotado por Medrano

(2013) que afirma que & comercio organizado es un mecanismo importante para la
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participacion social, su promocion es més importante que su criminalizacion, en Chepén
mas bien, e comercio ambulatorio es sociamente aceptado, si bien no se ha criminalizado,
cada administracion municipal lo ve como una importante fuente de ingresos corrientes
diarios, dinero que lo utiliza para financiar sus gastos operativos, y no como un problema
de ocupacion del espacio publico, alteracion del libretransito vehicular y peatonal, desorden
y respeto a las ordenanzas municipales, por o que en € periodo 2016 — 2018, € plan
municipal no ha sido efectivo para formalizar alos vendedores ambulantes informales del

centro de la ciudad de Chepén.
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V. CONCLUSIONES

1° No se han gecutado propuestas efectivas para formalizar a los vendedores ambulantes
informales quienes ocupan e centro de la ciudad de Chepén por mas de 16 afios de préactica

del comercio ambulatorio.

2° Lamunicipalidad si protege la actividad ambulatoria informal, les cobra sisa por ocupar
el espacio fisico publico, permite que € transito vehicular no circule por las zonas
ambulatorias, recojan la basuray solucione cualquier controversia en la ocupacion del sitio

de venta.

3° Se ha determinado que el Plan Municipa para formalizar a los vendedores ambulantes
informales de Chepén, 2016-2018 no es efectivo.

VI. RECOMENDACIONES

1° Se sugiere a las autoridades municipales competentes redisefiar e Plan Municipa de
formalizacion de los vendedores ambulantes informales del centro de la ciudad de Chepén,
la misma que contemple en & mediano plazo, la construccién de mercados en la nueva
expansion urbana, mientras tanto se debe focalizar € trabajo de concientizacion sobre los

beneficios de laformalizacion.

2° Sesugiere alos conductores y/o vendedores ambul antesinformal es a participar de manera
activaen € disefio de propuestas de reordenar el comercio ambulatorio informal, la misma
gue contemple medidas inmediatas sobre estandarizar €l espacio fisico por puesto, el uso de

sombirillas, € uso de ropa adecuada de trabajo, buenas précticas de trabajo, entre otras.
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ANEXOS

Anexo 01: Instrumento de recolecciéon de datos

ENCUESTA N°

1.- DATOSGENERALES

1° Sexo: Hombre ( ) Mujer ( )
2° Edad:

3° Rubro comercial:

-Carnes rojas ( ) -Carne de ave ()
-Abarrotes () -Verduras y hortalizas ()
-Merceria () -Otros ()
Especificar:

4° Afos en € comercio ambulatorio:

2.- DATOSDE COMERCIO

5° Area fisica:
1m2 () 2m2 () 3m2 () 4m2 ()
5m2 () 6 m2 () Otro ()
Especificar:

6° Para usted la formalizacion es:

a. Trabgjar dentro de un mercado o galeria comercial ()
b. Tener lalicenciamunicipa de funcionamiento ()
c. Contar con local propio ()
d. Cumplir con las obligaciones tributarias ()
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7° LaMunicipalidad Provincial de Chepén esta promoviendo la formalizacion de los

vendedores ambulantes informales, le gustaria formalizar se:

S () No ()
SI DIJO NO:
8° Laprincipal razon es:
a. Altos costos de tramites
b. Demasiados tramites

c. Desconoce como empezar |os tramites

d. Temor alasinfraccionesy sanciones dela SUNAT

9° Esta usted dispuesto a abandonar su actual lugar de venta

S () No ()
SI DIJOSI:
10° Laprincipal razon es.
a. Los beneficios de la seguridad social

b. Para crecer empresarialmente

c. Para acceder alineas de créditos bancarios
d. Paramejorar el manegjo del negocio
Sl DIJO NO:
11° Laprincipal razén es.
a. Es mas barato que el “alquiler del local”
b. No hay locales disponibles
c. No cuento con capital detrabgjo

d. Solo trabgjo temporamente

GRACIAS

()
()
()
()

()
()

()
()

()
()
()
()
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Anexo 02: Apertura de negocios formales

LicenciaMunicipal 2016 2017  2018! Total

de Funcionamiento

Personas naturales 35 66 39 140
(60,87%)

Personasjuridicas 15 58 17 90
(39,13%)

Total 50 124 56 230

(100,00)

Fuente: Subgerencia de Comercializacion y LicenciassMPCH, 2018
Elaboracion: Propia

1 ajunio del 2018
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I nter pretacion

Se apreciaen latablay en e gréfico que el nimero de negocios formales que se apertura
en la ciudad de Chepén, a través de la obtencion de la Licencia Municipa de
Funcionamiento, en el periodo 2016 — 2018, ascienden a 230 en total, del cual € 60,87%
corresponden apersonas naturales, que no necesariamente todos son vendedores ambul antes

informales. Se estima un 20% fueron vendedores ambulantes informales.
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Anexo 03: Zonas ambulatorias de mayor movimiento comer cial

N° Direccion Rubros M ovimiento
comercial
1 Av. E. Gonzales, cuadra 9, parte baja Ropa, merceria Mayor
2 Jr. Junin, cuadra 5 Ropa, merceria Mayor
3 Av. E. Gonzales, cuadra 10, parte baja Ropa, merceria Mayor
4 Jr. 2 de Mayo, cuadra5 Diversos Mayor
5 Av. E. Gonzales, cuadra 11, parte baja Frutas Mayor
6 Jr. Piérola, cuadra5 Diversos Mayor
7 Av. E. Gonzales, cuadra 12, parte baja Diversos Menor
8 Av. E. Gonzales, cuadra 12, parte alta Ferreteria Menor
9 Jr. Piérola, cuadra 6 Servicios Menor
10 Av. E. Gonzales, cuadra 11, parte alta Diversos Menor
11 Jr. 2 de Mayo, cuadra 6 Pan llevar Mayor
12 Av. E. Gonzales, cuadra 10, parte ata Diversos Menor
13 Jr. Junin, cuadra 6 Frutas Menor
14 Calle Progreso, cuadra 9 Pan llevar Menor
15 Cadlle Progreso, cuadra 10 Pan llevar Mayor
16 Calle Progreso, cuadra 11 Pan llevar Mayor
17 Jr. 2de Mayo, cuadra 7 Pescado Mayor
18 Cadlle Progreso, cuadra 12 Pan llevar Mayor
19 Calle Progreso, cuadra 13 Frutas Menor
20 Galerias César Augusto-Jr. Atahualpa-av. E. Diversos Mayor
Gonzales
21 Galeria César Augusto- av. E. Gonzales, parte Zapaterias Mayor
baja
22 Galerias César Augusto, Jr. Junin-av. E. Ropa Menor

Gonzales

Fuente: Trabajo de campo, setiembre 2018

Elaboracion: Propia
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Anexo 04: Tipo derubro comercial segin supuesto de probabilidad

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Véalido  No es probable de
} 73 71,6 71,6 71,6
formalizarse
Si es probable de
) 29 28,4 28,4 100,0
formalizarse
Total 102 100,0 100,0

Tipo de rubro comercial

80

B0
=
B
[ =
@
E 40
o 71,97%

20

28,43%
0 | |
Mo es probakle de formalizarse Si es probakble de formalizarse

Tipo de rubro comercial
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Anexo 05: Comercio ambulatorio informal segun supuesto de probabilidad

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Véalido  No es probable de
formalizarse con méas de 8 89 87,3 87,3 87,3
afios
Si es probable de
formalizarse con 8 afios o 13 12,7 12,7 100,0
menos
Total 102 100,0 100,0
Comercio ambulatorio informal
100
B0
1)
= 60
ol
c
()
1]
|
o
o B7 25%
40
207
12,75%
0 T T

Mo es probable de formalizarse con mas de 8 afos Si es probable de formalizarse con 8 afos o menos

Comercio ambulatorio informal
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Anexo 06: Tipo derubro comercial*LaMunicipalidad Provincial de Chepén esta promoviendo la formalizacion de los vendedor es
ambulantes, le gustaria formalizar se tabulacion cruzada

La Municipalidad Provincial de Chepén esta
promoviendo la formalizacién de los
vendedores ambulantes, le gustaria

formalizarse

No Si Total

Tipo de rubro comercial No es probable de formalizarse Recuento 20 53 73
Recuento esperado 17,2 55,8 73,0

% del total 19,6% 52,0% 71,6%

Si es probable de formalizarse Recuento 4 25 29

Recuento esperado 6,8 22,2 29,0

% del total 3,9% 24,5% 28,4%

Total Recuento 24 78 102
Recuento esperado 24,0 78,0 102,0

% del total 23,5% 76,5% 100,0%
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Anexo 07: Comercio ambulatorio informal* Esta dispuesto a abandonar su actual lugar de venta tabulacién cruzada

Esta dispuesto a abandonar su actual lugar de

venta
No Si Total
Comercio ambulatorio informal No es probable de formalizarse con Recuento 15 74 89
méas de 8 afios
Recuento esperado
17,5 71,5 89,0
% del total
14,7% 72,5% 87,3%
Si es probable de formalizarse con 8  Recuento . 8 13
afios o menos
Recuento esperado
2,5 10,5 13,0
% del total
4,9% 7,8% 12,7%
Total Recuento 20 82 102
Recuento esperado
20,0 82,0 102,0
% del total
19,6% 80,4% 100,0%
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Anexo 08: Fotografias del comer cio ambulatorio informal en el centro dela ciudad de
Chepén

Zona ambulatoria av. E. Gonzales cuadra 10 parte baja
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Zona ambulatoria av. E. Gonzales cuadra 10 en zona adyacente a la galeria César
Augusto

Zona ambulatoria del Jr. Junin cuadra 7

Pagina 66|81



67|81




Pagina 68|81



Pagina 69|81



Pagina 70|81



Pagina 71|81



Pagina 72|81



Pagina 73|81



Pagina 74|81



Pagina 75|81



Pagina 76|81



Anexo 09: Fotografias durante la encuesta alos comer ciantesinformalesen el centro
delaciudad de Chepén
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