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RESUMEN

La presente investigacion tiene como objetivo general demostrar la relacion que existe entre la
produccion y la exportacion de palta Hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica
— zona industrial, afio 2019. El instrumento que se utilizo fue el cuestionario valido y confiable
de elaboracion propio procediendo a colocar los resultados a una base de datos para el analisis
estadistico con el SPSS utilizando el porcentaje de frecuencias.

De esta forma, la investigacion se centra en la produccion y exportacion de palta Hass a Estados
Unidos. Con los andlisis se obtuvieron informacion y datos sobre la produccion: la calidad de
materiales, costos de materiales, maquinaria agricola, maquinaria industrial, mano de obra
directa y mano de obra indirecta y en temas de exportacion: modos de exportacion directa e
indirecta

Finalmente, el estudio daré a conocer cuél es la relacion entra la produccion y la exportacion y
como las dimensiones de nuestra variable produccion también se relacionan con las
exportaciones de palta Hass.

Palabras claves: Produccion, Materiales, Maquinaria, Mano de obra, Exportacion.



ABSTRACT

The present thesis has, as a general objective, the relation that exists between the production and
the delivery of the avocado called “Hass” to the market of the United States from the peruvian
province of Ica - industrial zone, year 2019. The instrument that has been used was the valid
questionnaire and reliable preparation of a procedure to place the results in a database for

statistical analysis in the SPSS program using the percentage of frequencies

In this way, the research focuses on the production and export of “Hass avocados™ to the United
States. With the analysis, information and data on the production were obtained: the quality of
the materials, the costs of the materials, the agricultural machinery, the industrial machinery,
the direct labor and the workforce.

Finally, the thesis will show what is the relationship between the production and exports and

how the dimensions of our production variable are also related to Hass avocado exports.

Keywords: Production, Materials, Machinery, Labor, Exportation.



l. INTRODUCCION

En la actualidad México se consolido como el principal productor de aguacate a nivel
internacional ya que abastece casi una tercera parte del consumo mundial en la historia, con una
produccién de un millén 997 mil 629 toneladas , segun la Secretaria de Agricultura (Sagarpa);
este fruto tuvo un gran impacto mundial concreto dos mil 710 millones de dolares en enero a
noviembre del 2017, sobresalié como el primer proveedor de aguacate a nivel global con una
participacion del valor de las exportaciones mundiales del 45.95%; este alimento tuvo una gran
demanda con los paises miembros de la Unidn Europea y asi con los paises que no tienen
tratados de libre comercio. El Per( se consagro como el segundo pais productor de dicho
alimento a nivel mundial que logro exportar 247 toneladas de palta lo que hubo un incremento
del 27% de lo exportado del 2016, la que se exporto mas fue la variedad Hass. A los principales
paises que exporto el mercado nacional fueron (Estados Unidos, Holanda, Espafia, Inglaterra,
China, Chile) que represento el 95% del valor exportado de la palta, los principales
departamentos que producen la palta Hass son La Libertad, Lima, Ica y Junin los que generan
un 80% de la produccion nacional. En la Gltima década el gradual acrecentamiento de la
produccion y exportacion del Pert del sector agricola se ha vuelto una de las principales
circunstancias en el aumento y desarrollo econdémico del pais, debido a los ingresos que estos
aportan. La palta Hass o Persea americana es un fruto originario de una semilla de raza
guatemalteca, posee un alto contenido en vitaminas B y E. En el Per( por la diversidad climética
que posee, hace mas factible su produccién posicionandose en uno de los principales paises
productor; solo superado en el puesto por México, convirtiéndolo en un producto con una gran
oportunidad de triunfar a nivel internacional. La problematica principal es que la produccién de
palta has ha ido aumentando en los Ultimos afios, pero aun a pesar de ese aumento tenemos
deficiencias en la produccién, debido a la falta de insumos de calidad y su costo, la tecnologia
en magquinaria y la mano obra calificada Segun Blanco, Accame, Sancho y Vasquez (2018, p 5)
nos indica que la produccién de palta no puede expresar su mayor rendimiento debido a que las
empresas no invierten en adquirir nuevas maquinarias, capacitar a sus trabajadores ya que el
61% de ellos como maximo alcanzan a terminar la primaria y esto influye en las préacticas
agricolas. Segun el blog del Ministerio de Agricultura y Riego, a través del Servicio Nacional

de Sanidad Agraria — Senasa, certificd durante el afio 2017 la exportacion de 35,670.30



toneladas de palta para exportacion. EI mayor volumen de exportacion de palta por destino lo
obtuvo el continente europeo con 27,395.52 tm., que representa el 76.80 % de las exportaciones
de la regidn Ica, seguido de Norteamérica con 5,970.20 tm., representando el 16.74 %; luego el
continente asiatico con el 3.45%; Centroamérica con el 2.25% y Sudameérica con el 0.77% del
volumen exportado. Ante este incremento todavia hay empresas que no tienen conocimiento de
que manera pueden posicionar su producto en el extranjero y que métodos de entrada de
exportacion pueden utilizar. Es por esto que la finalidad del actual estudio sera comprender las
conductas que se han producido en el sector agroindustrial enfocandonos en las empresas que
promueven y comercializan palta Hass en sus exportaciones y en su produccion del afio 2018.
Asimismo, se dara a conocer la importancia que tiene la exportacién hacia el mercado de Estados
Unidos lo cual permitira ver el rendimiento que va a generar para la empresa. Del mismo modo
se pretende conocer que procedimientos que participan en la produccion de palta Hass y como
la produccion se relaciona con la exportacion. Por consiguiente, el presente estudio pretende
contribuir con futuras investigaciones sobre temas asociados a la produccion y a los modos de
exportacion de la palta Hass, para las empresas como inversiones y/o investigaciones. En esta
investigacion se plantearon antecedentes tanto internacionales como nacionales, a continuacion,
definiremos los nacionales; Rivas y Vasquez (2016) establece el objetivo general, explicar la
demanda del aguacate organico michoacano con aplicacion al mercado estadounidense, que
acceda comprender las generalidades para la produccion, certificacion y lineamientos
imprescindibles. Asimismo, el autor empleo la investigacion cuantitativa y un disefio de
investigacion hipotético deductivo. Por altimo, finalizo, que el panorama de la demanda de
aguacate organico de EUA es favorable para México ya que con el transcurrir del tiempo se ha
ido ampliando considerablemente. Este estudio nos consiente comprender que el aguacate
organico mexicano ha tenido una aceptacion en el mercado de Estados Unidos, ya que
actualmente hay una tendencia de consumir productos organicos libres de quimicos, que son
beneficiosos para la salud. Ademas, Guzméan y Vera (2012) establece el objetivo general,
disefiar un plan estratégico para incrementar las exportaciones del aguacate ecuatoriano al
mercado francés. De el mismo modo, el autor uso la investigacion cuantitativa y un disefio de
investigacion No experimental, se situé en el nivel de investigacion descriptiva. Por Gltimo,
finalizo que es necesario la unién de los agricultores de aguacate para que exista un compromiso

para llevar a cabo este plan estratégico y asi poder entrar en el mercado francés. Este estudio
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nos admite entender que, los resultados de este plan estratégico se veran reflejado en el aumento
de las exportaciones, mejorando en los productores, su poder de negociacidn, con un incremento
en sus ingresos alcanzado una mejor posicién dentro de la cadena productiva. Por ultimo,
Cérdenas y Figueroa (2015) establece el objetivo general, examinar en qué tamario el mercado
canadiense compondra una alternativa de comercio para las exportaciones de palta peruana Hass
en el periodo 2016-2020. Ademas, el autor utilizo el estudio de enfoque mixto y una declinacién
de estudio No experimental, se colocé en el nivel de investigacion descriptiva. Por ultimo,
determino que el mercado canadiense si compone una oportunidad de comercio para las
exportaciones de palta Hass peruana. Este estudio nos posibilita englobar que, al ser accesible
el mercado canadiense la produccion de plata Hass y su exportacion iran en aumento, por lo
cual generara que se aperturen nuevos mercados para nuestro pais. En el ambito nacional;
Bancayan y Delgado (2016) establece el objetivo general, realizar el estudio de pre-factibilidad
para la produccion de palta Hass (Persea americana Mill), en la region de Lambayeque con fines
de exportacion. Ante esto, el autor utilizo el estudio cuantitativo y un disefio de investigacion
No experimental, se situd en el nivel de investigacion descriptiva. Por ultimo, finalizo que los
indices de rentabilidad generan ingresos que cubren los costos directos e indirectos durante los
19 afios de cultivo de plata Hass, obteniendo asi la viabilidad del proyecto de estudio de pre-
factibilidad para la produccion de palta Hass. Este estudio nos consiente englobar que, aplicando
el proyecto de pre-factibilidad, esta analiza la rentabilidad de la produccion de palta Hass
peruana, su impacto y como esta puede evolucionar para mejorar la exportacion.
Complementando; Cardenas y Figueroa (2015) establece el objetivo general, analizar en qué
medida el mercado canadiense constituiria una oportunidad de negocio para las exportaciones
de palta peruana Hass durante el periodo 2016-2020. Ante esto, el autor utilizo la investigacién
de enfoque mixto y un disefio de investigacion No experimental, se ubicé en el nivel de
investigacion descriptiva. Finalmente, concluyo que el mercado canadiense si constituye una
oportunidad de negocio para las exportaciones de palta Hass peruana. Este estudio nos consiente
englobar que, al ser accesible el mercado canadiense la produccion de plata Hass y su
exportacion iran en aumento, por lo cual generara que se aperturen nuevos mercados para
nuestro pais. Por ultimo; Cerna 'y Vasquez (2016) establece el objetivo general, proponer el Plan
Estratégico para que los productores de Palta Fuerte del Valle de Nepefia accedan a los mercados

de exportacion de manera tal que sus actividades productivas y comercializadoras generen
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mayor rentabilidad econémica, en forma sostenida en el mediano y largo plazo. Ademas, el
autor utilizo el estudio cuantitativo y una delineacion de investigacion No experimental, se
coloco en el nivel de investigacion descriptiva. Por Gltimo, determino que el valle de Nepefia
hay condiciones climéticas para la produccion de palta y existe ventajas comparativas para el
sector de produccién que impulsaria la exportacién. Esta investigacion nos permite comprender,
que, aplicando un plan estratégico detallado, puede mejorar la produccion de palta en el valle
de Nepefia, aumentando su distribucién y comercializacion con el fin de exportar. En esta
investigacion hemos complementado diversas teorias entre una de ellas es la Teoria del
productor, ahonda sobre las actividades destinadas a la elaboracion u adquisicién de bienes,
servicios, y la demanda en torno de un producto o varios en un mercado de peculiaridades
especificas. Ademas, reflexiona el comportamiento de los productores frente a escenarios
economicas particulares Segun Noriega (2001, p 65) Una de las caracteristicas de esta teoria se
basa en la produccion en la cual el sistema de produccidn de un bien es visto como una cadena
por medio, la cual existe una entrada o input, que se refiere a los materiales e insumos
inexcusables para la elaboracion del producto; y una salida u output, que seria el producto
concluido. La produccidn tiene que ver con las relaciones actuales entre la dosis de factores e
insumos inexcusables para la fabricacion del producto. Estas funciones hacen un énfasis en los
que comprenden, los materiales, la maquinaria procesadora y la mano de obra. Definiendo
nuestra primera variable; Cuatrecasas (2011, p 16) también define la produccion como el
conjunto de actividades elaboradas con la utilizacion de unos medios o recursos convenientes
seleccionada, organizada y gestionadas para la adquisicion o adicién de valor de uno o varios
productos, mediante un proceso de fabricacion. Esto debe estar contemplado a los
procedimientos de operacion mas eficientes y al manejo y control econdmico que tengan como
objetivo conseguir la més alta eficiencia, reduciendo el plazo y el gasto del proceso y
optimizando la calidad del producto de forma que se optimice con ello el valor afiadido obtenido.
La eficiencia de un proceso productivo conlleva a un proceso apto para la produccion, depende
de que cada uno de las caracteristicas enlazadas con él, sea administrado eficientemente; en
particular, conviene tener en cuenta: Los materiales segin Cuatrecasas (2011, p 49) es la
realizacion de la calidad, clase, costos y en general una parte conforme a los procedimientos de
fabricacion. El abastecedor o abastecedores de los materiales ademas tienen una caracteristica a

tener en cuenta, ya que pueden diversificar los demas procedimientos ya pactados. La calidad
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debe estar en conexion al bien a elaborar. Otra parte resaltante para los materiales y que estan
en vinculo con el volumen y el tiempo de planificar la admision de los mismos, es el periodo de
recepcion de estos y su nivel de emprendimiento. Esto es graduable y apretado a los requisitos
del proceso de produccién, los volimenes de materiales pactados, pueden ser efectivamente
esenciales a cada periodo; de lo opuesto se determinaran los volimenes complementarios, de
manera de stocks de solidez u obtenerlos en los tiempos en los que hay reserva de estos
materiales y no cuando se precisan. Las maquinarias, segin Cuatrecasas (2011, p 49) tienen que
ser las correctas al procedimiento escogido y a la calidad preferida. Por otro lado, tiene que
asociar el conglomerado de procedimientos productivos a llevar en ese momento, de manera
que cada parte de capital productivo esté vacante cuando sea necesario y sea empleado al méas
alto nivel de apoderamiento requerido. Palpablemente, la estructura de la produccion tendra que
apoderarse el mismo de que los materiales o bienes en desarrollo de preparacion entren a las
lineas de produccidn en los volimenes e instantes correctos. La mano de obra segiin Cuatrecasas
(2011, p 50) son varios de los procesos a precisar en lo que respecta al trabajo y su evolucion
mantendran una conexién con estos ademas de los recursos de capital productivo, ya que el
procedimiento de estos y otros esta profundamente relacionada. De esta manera la facultad y
conjuncion de los materiales que estan en cada maquinay los tiempos de elaboracion estas seran
conectadas por el proceso humano, su formacion y capacitacion y en fin con su productividad.
Por lo tanto, todo ello limitara la consideracion del total del proceso productivo y
particularmente el grado de actividad de las maquinas y equipos de elaboracion. Agregando a
nuestra investigacion; La teoria de la ventaja competitiva, se centra en tener un mercado
internacional mas competitivo mediante la produccion. Porter (1987, p 17) indica que la ventaja
competitiva es la utilidad que una empresa genera para sus clientes, como reduciendo los costos
de produccién para competir en precios con la competencia. Dicha utilidad es la cantidad que
los consumidores estan dispuestos a pagar por el bien, si dicha utilidad es mayor al costo de
produccion, entonces se puede decir que el bien producido es competitivo. Para que el mercado
sea mas competitivo es necesaria la modernizacion continua. Porter (1987, p 21) también
menciona que la unica forma de seguir teniendo una ventaja competitiva en el comercio
internacional es siempre adquirir nueva tecnologia en el proceso de produccion del bien dentro
de la empresa. Complementando a esta teoria; La teoria de la ventaja comparativa nos indica

gue un pais posee una ventaja comparativa cuando los costes de produccién (capital y mano de
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obra) de algun bien en comparacion con otros bienes producidos por el mismo pais o en
comparacion con otro pais, sean menores. Con relacién a dicha teoria, Smith (como se citd en
La Valle y Urbaneja, 2015, p 31) nos indica que la ventaja comparativa se da cuando un pais en
comparacion con otro produce un bien a mas cantidad y/o mejor precio. Si un pais no posee una
ventaja absoluta en la produccion de algun bien, este se ve en la obligacion de especializarse en
la produccién de un bien que tenga menos desventajas. Por lo cual, los precios en el comercio
exterior es un bien se fijan con relacion a los costes del trabajo en las fronteras de cada nacion.
En otras palabras, podemos indicar que la ventaja comparativa comienza cuando un pais
produce un bien A y otro pais produce un bien B, esos paises deben especializarse en sus
productos respectivos, y luego deberian intercambiar esos productos para incrementar el
comercio internacional y la economia de ambos paises. Agregando a esta investigacion hemos
tomado teorias relacionadas con la exportacion como; La Teoria del comercio internacional nos
indica como sucede el crecimiento econdmico a través del comercio internacional. Ello se
relaciona con la investigacion presente en los aspectos de medir la productividad de la empresa
gracias a las exportaciones y si ello genera rentabilidad. Segun Salvador (2013, p 24) con
respecto a la teoria del comercio internacional, nos indica que las naciones tienen que explotar
sus recursos naturales y especializarse en la elaboracion de productos que puedan gozar de
ventajas comparativas. Estos paises exportan en finalidad de poder importar de otros paises
recursos elaborados en mayores condiciones. Los paises no tienen que hacer barreras a sus
importaciones, ni tampoco promover las exportaciones arbitrariamente ya que es el mercado
internacional es el que determinara qué bienes o servicios sobreviviran en el comercio
internacional segun el comportamiento de los consumidores hacia los bienes o servicios que
satisfagan sus necesidades. Complementando a la teoria anterior, hay un extenso niumero de
entradas en los mercados exteriores. Una realidad muy amplia es la proporcionada en la teoria
Incrementalista segin Johanson y Vahlne, (citado en Arenas y Garcia, 2006) nos define que esta
teoria tiene desde otra perspectiva en los modos de entrada de exportacion, se localiza en un
constante por el desarrollo de las compafiias desde la exportacion, hasta las subsidiarias.
Sustentando esta teoria, Alonso y Donoso (citado en Arenas y Garcia, 2006) indican dos
procedimientos de internacionalizacion una primera asentada en la distribucion, venta de
productos y otra basada la produccion. Por ultimo, la teoria basada en los recursos y capacidades,

analiza la compafiia, su competenciay el alcance de sus objetivos. Segun Barney, Makhija, Peng
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y Srivastava (citado en Arenas y Garcia, 2006) EI fundamento de esta teoria se enfatiza en
conceptualizar a cada compaiiia Unica, basando su disimilitud en la manera que debe destinar
estos bienes que posee. Estos bienes, son referentemente estables y suelen estar condicionados
por el nivel de dificultad en que los propios puedan ser conseguidos por otras compaiiias, tanto
mediante la adquisicion o acopio. En medio de estos bienes se resaltan las contiendas distintas,
la técnica, la educacion empresarial, la fidelidad del comprador en la denominacion de la marca,
las transformaciones y procedimientos de administracion, la orientacion al mercado, En
conexion a aquello habria que destacar que bajo criterio, la realizacion de las metas es una
ampliacién a un periodo largo y que los propios se puede delimitar en mercados del exterior
cuando, por lo menos, tengan dos caracteristicas notables; que esta superioridad o recurso sea
sostenido en el tiempo y trasferido a otras naciones sin costos aumentados.. Por otro lado, los
modos de entrada de exportacion directa e indirecta tienen una relacion con la teoria de los
recursos y capacidades nos orienta a indagar a aquellos bienes en cuanto a su ubicacion o la
posibilidad de fijar esa ventaja comparativa en la nacion-mercado escogidos. En eficacia de
aquello podemos indicar que el cuadro de recursos y capacidades tienen consideracion
competente para expresar en disposicion los modos de entrada, por lo siguiente son de
exportacion, produccion o comercializacion. Segun Salvador (2013) la exportacion es una
comercializacion que se efectia mas alla de sus limites en la cual esta posicionada la compafiia.
Exportar es comerciar y solo comerciar. La técnica empleada para la comercializacion conlleva
ser aplicada para la exportacion. Frente a la exportacion se debe tener previsto todas las
circunstancias que empleara para comerciar en su mismo mercado, los inconvenientes que va a
encontrar en la gestion de la nacion a la cual dirige las transacciones y ademas tendra presente
los diversos métodos correspondientes de las ventas, disefio, empaquetado, traslado,
contratacion, etc. (p.15) Para definir la exportacion Daniels, Radebaugh, Sullivan sostienen al
respecto; la exportacion es una comercializacion para la transaccion de servicios o bienes
elaborados en una compariia con sede en una nacion, a compradores que radican en otra nacion,
las exportaciones estdn comprendidas cualquier servicio o bien comercializado entre un
mercader radicado en un nacion y consumidores localizados en otra nacion. Las exportaciones
engloban bienes, servicios o dominio intelectual (2013, p.483) Como se indic en nuestra teoria
de los recursos y capacidades se tomaron como dimensiones; Segin Hollensen y Arteaga (2010)

La exportacion indirecta se realiza cuando el productor de un producto que se exporta contacta
7



con empresas independientes localizadas en la nacion del fabricante. En la exportacion indirecta
la comercializacién es como una venta nacional. En realidad, la compafiia no esta envuelta en
un marketing internacional ya que sus productos se van al exterior en manos de otros. Este
procedimiento de las exportaciones es usado en el caso de una empresa con unos objetivos de
expansion internacional limitados. Por ejemplo, si se considera que las ventas internacionales
son fundamentalmente un medio de deshacerse del exceso de produccion o un método de venta
marginal puede resultar adecuado recurrir a los modos de exportacion indirectos. Este
procedimiento también se adopta en casos de una empresa con recursos minimos para la
expansion internacional que quieren entrar paulatinamente en los mercados internacionales sin
embargo, es un riesgo que las empresas utilizan este método ya que al emplear agentes o
empresas de gestion de exportaciones, tienen poco control, o ninguno, de la manera en que se
comercializa el servicio o producto en otras naciones, aunque la exportacion tiene la ventaja de
que es el procedimiento de entrada menos caro y arriesgado, ofrece poco control a la compafia
sobre como, cuando, donde y quien va a comercializar los productos. Incluso en algunas
circunstancias, la compafiia nacional no esta al tanto de que estén exportando sus productos
(p.353) Segun Hollensen y Arteaga (2010) exportacion directa se realiza cuando un productor o
exportador comercializa directamente a un importador o comprador establecido en un mercado
en el exterior, por eso a medida que los exportadores adquieren mas confianza, pueden
emprender la tarea de exportar. Esto origina que hay que conseguir contactos en el exterior,
realizando una investigacion de marketing, tramitar la documentacion y el transporte (p.358) El
problema general de nuestra investigacion es el siguiente; Qué relacion existe entre la
produccion y la exportacion de palta hass al mercado de Estados unidos de la provincia de Ica
— zona industrial, afio 2019. Ademas, hemos seleccionado los siguientes problemas especificos;
¢Qué relacion existe entre los materiales y la exportacidn de palta hass al mercado de Estados
unidos de la provincia de Ica - zona industrial, afio 2019? ;Qué relacidn existe entre la
Maquinaria y la exportacion de palta Hass al mercado de Estados unidos de la provincia de Ica
- zona industrial, afio 20197 ;Queé relacion existe entre la mano de obra y la exportacion de palta
Hass al mercado de Estados unidos de la provincia de Ica - zona industrial, afio 2019? A
continuacion, definiremos nuestra justificacion del estudio; Esta investigacion la definiremos de
manera teodrica, metodoldgica y practica, a su vez: Justificacion tedrica, la investigacion tiene

como objetivo brindar entendimiento en relacion a la produccion y el modelo exportacién de
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palta Hass. Justificacion metodoldgica, por medio de la adquisicion de datos especificos, se
empleard como referencia los resultados adquiridos en esta investigacion, para venideras
investigaciones con contenidos semejantes. ¢Justificacion practica, esta investigacion contiene
relevancia cuantitativa por motivo que se analizara relacion entre la produccion y exportacion
de palta Hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica (zona industrial) 2018?
Mediante la investigacién hemos determinado nuestro objetivo general que es el siguiente;
¢Determinar la relacion entre la produccion y la exportacion de palta hass al mercado de Estados
unidos de la provincia de Ica - zona industrial, afio 2019? y nuestros objetivos especificos;
¢Determinar la relacion que existe entre los materiales y la exportacion de palta Hass al mercado
de Estados unidos provincia de Ica - zona industrial, afio 2019? ;Determinar la relacion que
existe entre la Maquinaria y la exportacion de palta hass al mercado de Estados unidos de la
provincia de Ica - zona industrial, aflo 2019? ;Determinar la relacion que existe entre la mano
de obra y la exportacion de palta Hass al mercado de Estados unidos de la provincia de Ica -
zona industrial, afio 2019? Por ultimo, definiremos nuestra hipotesis general que es la siguiente;
¢Existe una relacion positiva entre la produccion y la exportacion de palta Hass al mercado de
Estados unidos de la provincia de Ica - zona industrial, afio 2019? y nuestras hipétesis especifica;
¢Existe una relacion positiva entre los materiales y la exportacion de palta Hass al mercado de
Estados unidos de la provincia de Ica - zona industrial, afio 2019? ;Existe una relacion positiva
entre la Maquinaria y la exportacion de palta Hass al mercado de Estados unidos de la provincia
de Ica - zona industrial, afio 2019? ¢Existe una relacion positiva entre la mano de obra y la
exportacion de palta Hass al mercado de Estados unidos de la provincia de Ica - zona industrial,
afio 2019?



Il. METODO

2.1. Tipo de disefio de Investigacion

Nuestra investigacion es de modelo aplicada, Carrasco (2008, p 43) es la que no contiene
motivos aplicativos contiguos, ademas solo inquiere en aumentar y ahondar la abundancia de
cogniciones cientificas auténticas referente de la autenticidad. Su objetivo de analizar lo integra
las teorias cientificas, las propias que estudian para mejorar sus argumentos, Ademas, el
presente estudio es no experimental ya que las manifestaciones se observaran en su entorno
originario para examinarlos sin cambiar las variables. Segun Carrasco (2010, p 62) indica que
un estudio no experimental no se genera situacién alguna, solo se observa disposiciones
establecidas y no incitadas en el estudio. Las variables no se pueden manipular ni influir en ellas
por el hecho que ya estan establecidas. Ademas, el tipo de disefio no experimental de la presente
investigacion es transversal puesto que busca analizar un determinado afio. Segun Hernandez,
Fernandez y Baptista (2010, p 70) nos indica que la investigacion correlacion abarca como meta
conocer la relacion o altitud de agrupacion que exista en medio de dos 0 mas nociones, clases o
variables en un entorno singular. Las investigaciones correlacionales al estimar el nivel de
agrupacion a través dos o mas variables, al estimar el nivel de agrupacion a través dos 0 mas
variables, calculan cada una de ellas y, ademas, cuantifican y estudian la relacion. La presente
investigacion tiene un enfoque cuantitativo ya que abarcara de forma estadistica y numérica
diferentes situaciones, problemas o fendmenos que se originan en la presente investigacion. Con
respecto a ello Sampieri (2014, p 5) indica que la investigacion cuantitativa refleja la necesidad
de medir y estimar magnitudes de los fendbmenos o problemas de investigacion, ademas los
analisis cuantitativos se interpretan a la luz de las predicciones iniciales (hipotesis) y de estudios

previos (teoria).
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2.2. Operacionalizacion de Variables
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2.3. Poblacién, Muestra y muestreo

Segun Carrasco (2008, p 236) La poblacion es el conglomerado de todos los elementos
(unidades de analisis) que pertenecen al ambito espacial donde se desarrolla el trabajo de
investigacion. La poblacion a investigar estd conformada por 10 empresas productoras y
exportadoras de palta Hass de la provincia de Ica- zona industrial. La muestra de nuestra
investigacion es la siguiente; Carrasco (2008, 237) nos indica que es una parte o fragmento
resaltante de la poblacion cuyas caracteristicas representativas son las de ser objetiva y reflejo
fiel a ella, de tal forma que los resultados recopilados en la muestra puedan englobarse a todos
los elementos que conforman dicha poblacion. En la investigacion segin Hernandez, Fernandez
y Baptista (2014) define que es una esencia de un subgrupo de la poblacién por el cual se
recolectaran datos donde se tiene que precisar de antemano con exactitud, ya que esto debera

ser caracteristico de dicha poblacion [...] (p.209).

La formula aplicada a este tipo de muestra es como sigue:

n = (p.q) Z°. N

Donde:

n = tamafo de la muestra

N = poblacion o universo

Z=nivel de confianza, para el 95%, Z=1.96
p = probabilidad de confianza es a 0.60

g = probabilidad en contra es a 0.40

e = error muestral, es como maximo 5%
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Muestra muestreo

Para obtener un tamafio de muestra reducida en la investigacion se utilizé la muestra ajustada

donde se simboliza con la letra n el tamafio de la muestra que se utilizara.

_ (0.25) (3.8416).5
"= 70.0064 + 0.9604

Asimismo, la muestra a estudiar esta formado por 5 gerentes generales de 5 empresas localizadas

en la provincia de Ica- zona industrial
2.4. Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos, validez y confiabilidad

El procedimiento que emplearemos a continuacion es la siguiente; Acorde a las particularidades
del plan de investigacion, al ser de un enfoque cuantitativo, el instrumento que se empleara para
el acopio de informacion sera la encuesta, en modo de cuestionario, el cual para Velazquez y
Rey (2013, p 167) describe la encuesta como el proceso de acopio de informacion, respecto de
sucesos objetivos, pensamientos, entendimientos, etc. Con el propdsito de adquirir indagacion
suplementaria y directa de los individuos que son parte de la poblacién. La herramienta de
acopio de datos que emplearemos es; La herramienta que se desarrollara en este proyecto de
investigacion, sera el cuestionario, el cual para Velazquez y Rey (2013, p 167) es un formulario
impreso que los sujetos contestan por ellos mismos ejerciendo de instrumento para recopilar los
acopios deseados, en especial a escala abundante. Esta conformado por preguntas anteriormente
propuestas que son resaltantes para el estudio y se efectuara al universo o muestra de las
unidades de estudio. EI instrumento estard en relacion con las dimensiones de la variable
produccidn y se relacionaran con la variable exportacion y se concebird con la intencién de
cosechar referencias de las empresas de la provincia de Ica- zona industrial. El instrumento sera

un cuestionario en la categoria de escala de Likert, que incluye los rangos siguientes:

(5) Muy de acuerdo.
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(4) De acuerdo.
(3) Ni de acuerdo ni en desacuerdo.
(2) En desacuerdo.

(1) Muy en desacuerdo.

La comprobacidn de la herramienta se realizara por medio del “Juicio de expertos”, el cual, para
Carrasco (2008, p 337) “sefiala que la comprobacion del tema es la valuacion del instrumento
de estudio relacionado a la congruencia, fidelidad, sucesién y pertenencia del tema (variables,
indicadores e indices), de aquello que se calcula”. Este significado, el cuestionario contara con

las dimensiones, nociones, e indicadores que mostrara la variable produccion y exportacion.

Juez Opinién de Aplicabilidad
Dr. Carranza Estela, Teodoro Aplicable
Mg. Marquez Caro, Fernando Aplicable

Mg. Alvarez Sanchez, Carlos Alberto | Aplicable

Dra. Luna Gamarra, Magaly Ericka Aplicable

Carrasco (2008, p 339) nos define la confiabilidad como la cualidad o propiedad de un
instrumento de medicion, que accede a obtener los mismos resultados, al aplicarse una 0 mas

veces al mismo individuo o un conglomerado de individuos en diferentes periodos de tiempo.
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Como criterio general, George y Mallery (2003, p. 231) sugieren las
recomendaciones siguientes para evaluar los coeficientes de alfa de
Cronbach:

-Coeficiente alfa >.9 es excelente

-Coeficiente alfa >.8 es bueno

-Coeficiente alfa >.7 es aceptable

-Coeficiente alfa >.6 es cuestionable

-Coeficiente alfa >.5 es pobre

-Coeficiente alfa <.5 es inaceptable

2.5. Procedimiento

Para la adquisicion de los siguientes datos de la investigacion, se entrevisto a las compafiias
exportadoras a través de las encuestas, Las compafiias productoras y exportadoras de la

provincia de Ica para conseguir los resultados buscados en este estudio.
2.6. Métodos de analisis de datos

Después que la informacion se encuentra recolectada, el procedimiento estadistico se aplicara
para estructurar los cuadros y graficos de barra para que asi los datos sean recopilados. Por
consiguiente, el método usado en esta tesis se desarrollé utilizando la estadistica descriptiva,

procediendo a evaluar las variables e indicadores lo cual es fundamental.
2.7. Aspectos éticos

Mediante este estudio se mantendra en cuidado la disposicion y el recato en la compilacién de

informacion para procesarlos y exhibirlos con deferencia indicado a la pertenencia intelectual.
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I1l. RESULTADOS

Tabla 1: Confiabilidad de la variable: Produccion

Estadisticas de fiabilidad

Resumen de procesamiento de

casos
N %
Casos Valido 5 100,0
Excluido® 0 0
Total 5 100,0

Alfa de
Cronbach
hasada en
elementos
Alfa de estandarizad N de
Cronbach 0s elementos
871 ,898 12

a. La eliminacion por lista se basa en
todas las variables del
procedimiento.

Fuente: Elaboracion propia

En nuestra variable produccion el coeficiente Alfa de Cronbach es de 0.871; expresa que el

instrumento tiene alta confiabilidad, Por ende, el instrumento se puede emplear.

Tabla 2: Confiabilidad de la variable: Exportacion

Estadisticas de fiabilidad

Alfa de

Cronbach
basadaen
elementos
Alfa de estandarizad N de
Cronbach 0s elementos
871 898 12

Resumen de procesamiento de

casos
N %
Casos Valido O 100,0
Excluido® 0 0
Total 5 100,0

a. La eliminacion por lista se basa en
todas las variables del
procedimiento

Fuente: Elaboracion propia

En nuestra variable exportacion el coeficiente Alfa de Cronbach es de 0.871; expresa que el

instrumento tiene alta confiabilidad. Por ende, el instrumento se puede emplear.
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Tabla 3: Descripcion de la variable de produccion

PRODUCCION
Porcentaje  Porcentaje
Frecuencia ~ Porcentaje valido acumulado
Valido  BAJO 1 200 00 00
NEDIO 1 200 00 il
ALTO 3 600 60,0 1000
Total § 100,0 1000

Fuente: Elaboracién propia

Figura 1. Produccion

En latabla 3y figura 1 se contempla de una muestra de 5 compafiias productoras y exportadoras

de palta Hass del afio 2019, el 60% sefialaron que la produccion tiene nivel alto; el 20% tiene

un nivel medio y por ultimo el 20% sefialaron que la produccién tiene un nivel bajo

Tabla 4: Analisis de la dimension materiales

MATERIALES
Porcentaje  Porcentaje
Frecuencia  Porcentaje valido acumulado
Valido  BAIO 1 200 200 200
MEDIO 1 200 00 40
ALTO 3 60,0 600 1000
Total § 1000 1000

Fuente: Elaboracion propia

MATERIALES

Porcentaje

LLA.JO I.’.II)'O
MATERIALES

Figura 2. Materiales
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En la tabla 4 y figura 2 se contempla de una muestra de 5 empresas productoras y exportadoras
de palta Hass del afio 2019, el 60% sefialaron que los materiales tienen nivel alto; el 20% tiene

un nivel medio y por dltimo el 20% sefialaron que los materiales tienen un nivel bajo

Tabla 5: Analisis de la dimension Maquinaria

MAQUINARIA
Parcentaje Porcentaje
Frecuencia ~ Porcentaje valido acumulado e

Valido BAJO 1 200 200 200 g -

MEDIO { 200 200 400 '

ALTO 3 60,0 60,0 1000

Total 51000 1000 e
Fuente: Elaboracion propia Figura 3. Maquinaria

En latabla 5y figura 3 se contempla de una muestra de 5 compafiia productoras y exportadoras
de palta Hass del afio 2019, el 60% sefialaron que la maquinaria son nivel alto; el 20% tiene un

nivel medio y por altimo el 20% sefialaron que la maquinaria son un nivel bajo

Tabla 6: Analisis de la dimension Mano de obra

MANO DE OBRA
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia ~ Porcentaje valido acumulado
Valido  BAIO 1 20,0 20,0 20,0
MEDIO 1 0,0 0,0 40,0
ALTO 3 0,0 0,0 100,0
Total § 100,0 100,0
Fuente: Elaboracion propia Figura 4. Mano de obra

En la tabla 6 y figura 4 se contempla de una muestra de 5 empresas productoras y exportadoras
de palta Hass del afio 2019, el 60% sefialaron que la mano de obra tiene nivel alto, y por altimo

el 20% sefalaron que la mano de obra es de nivel bajo
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Tabla 7: Analisis de la variable exportacion

EXPORTACION
Parentaje 4‘ a
Valida BAJD 200 20,0 o
MEDIO 400 400 0.0
ALTO 400 400 1000
Total 1000 1000

Fuente: Elaboracion propia

EXPORTACION

Porcentaje

B v
EXPORTACION

Figura 5. exportacion

Enlatabla 7 y figura 5 se contempla de una muestra de 5 compafiias productoras y exportadoras

de palta Hass del afio 2019, el 40% sefialaron que la exportacion tiene nivel alto; el 40% tiene

un nivel medio y por ultimo el 20% sefialaron que la maquinaria son un nivel bajo

Tabla 8: Analisis de la dimension modos de exportacion directos

MODOS DE EXPORTACION DIRECTOS

i Poreent dj m:
Valido BAX i 00 200 00
NEDIO [ 600 600 800
ALTO { 00 00 100,
Total 1000 1000

Parcentaje

[ ] AT LD

MODOS DI DXPORTACION INDIRECTOS

Fuente: Elaboracion propia

Figura 6. Modos de exportacion directos

En la tabla 8 y figura 6 se contempla de una muestra de 5 compafiias productoras y

exportadoras de palta Hass del afio 2019, el 20% sefialaron que los modos de exportacion

indirectos tienen nivel alto; el 60% tiene un nivel medio y por dltimo el 20% sefialaron que la

maquinaria tiene un nivel bajo
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Tabla 9: Analisis de la dimension modos de exportacién indirectos

MODOS DE EXPORTACION INDIRECTOS

Porcentaje

Valido  BAJD 1 00 00
MEDIO 2 {00 {00

ALTO ] Ll 400
Total g 1000 1000 FM;;:H:IF oE !IPU:‘;’MID-H DIREC ;::s
! J
Fuente: Elaboracion propia Figura 7. Modos de exportacion directos

En latabla 9y figura 7 se contempla de una muestra de 5 compafiias productoras y exportadoras
de palta Hass del afio 2019, el 40% sefialaron que los modos de exportacion indirectos tienen
nivel alto; el 40% tiene un nivel medio y por dltimo el 20% sefalaron que la maquinaria tiene

un nivel bajo.
Anélisis inferencial
Hipotesis general

Ho: La produccion no tiene relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass al

mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019

Ha: La produccion tiene relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass al

mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019
Nivel de significancia: a = 0.05 y Estadistico: Rho de Spearman.

Tabla 10: Andlisis de correlacion entre la produccion y la exportacion
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Correlaciones
PRODUCCION| EXPORTACION
Coeficiente de
correlacion 1,000 846
PRODUCCION g5 (nilateral) . 046
Rho de M 5 5
Spearman Coeficiente de
. coarrelacion 846 1,000
EXPORTACION i (bilateral) 046 .
M 5 5
FUente: Elaboracion propia

Como se visualiza en la tabla 10, concorde a los resultados del anlisis estadistico que hay una
relacion positiva entre la produccion y la exportacion lo cual denota que hay un nivel de
correlaciéon positiva alta con un coeficiente de correlacion de 0,846 y como el valor de
probabilidad (p = 0,046) es inferior que el valor critico 0,05 se acepta la determinacion de
desestimar la hipétesis nula y aceptar la hipotesis alterna, por ende, se concluye, para un riesgo
del 13% y un 87% de confiabilidad, la produccion tiene relacion positiva y significativa con la
exportacion de palta has al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial,
afio 2019.

Hipotesis especificas

Ho: Los materiales no tienen relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass

al mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019

Ha: Los materiales tienen relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass al

mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019
Nivel de significancia: a = 0.05 y Estadistico: Rho de Spearman.

Tabla 11: Andlisis de correlacion entre los materiales y la exportacion

Correlaciones
MATERIALES | EXPORTACION
Coeficiente de
correlacion 1.000 835
MATERIALES Sig. (bilateral) ] D4z
Rho de i 5 5
Spearmman Coeficiente de
» correlacion 835 1,000
EXPORTACION Sig. (bilateral) 04z ]
I 5 5

Fuente: Elaboracion propia
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Como se visualiza en la tabla 11, concorde a los resultados del andlisis estadistico que hay una
relacion positiva entre los materiales y la exportacion lo cual denota que hay un nivel de
correlacion positiva alta con un coeficiente de correlacién de 0,835 y como el valor de
probabilidad (p = 0,042) es inferior que el valor critico 0,05 se acepta la determinacion de
desestimar la hipotesis nula y aceptar la hipdtesis alterna, por ende, se finaliza, para un riesgo
del 13% y un 87% de confiabilidad, los materiales tiene relacion positiva y significativa con la
exportacién de palta has al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial,
afio 2019

Hipotesis especificas 2

Ho: La maquinaria no tienen relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass
al mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019

Ha: La maquinaria tienen relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass al
mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019

Nivel de significancia: a = 0.05 y Estadistico: Rho de Spearman.

Tabla 12: Andlisis de correlacion entre la maquinaria y la exportacion

Correlaciones
MAQUINARIA |EXPORTACION
Coeficiente de
correlacian 1,000 735
MAQUINARIA - gi0 (pilateral) . 035
Rho de I 5 5
Spearman Coeficiente de
. correlacian 735 1,000
EXPORTACION  giq (bilateral 035 .
[ 5 5

Fuente: Elaboracion propia
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Como se visualiza en la tabla 12, concorde a los resultados del andlisis estadistico que hay una
relacion positiva entre la maquinaria y la exportacion lo cual denota que hay un nivel de
correlacion positiva alta con un coeficiente de correlacion de 0,735 y como el valor de
probabilidad (p = 0,035) es inferior que el valor critico 0,05 se acepta la determinacion de
desestimar la hipétesis nula y aceptar la hipétesis alterna, por ende, finaliza, para un riesgo del
13% y un 87% de confiabilidad, la maquinaria tiene relacion positiva y significativa con la
exportacién de palta has al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial,
afio 20109.

Hipotesis especificas 3

Ho: La mano de obra no tiene relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass
al mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019

Ha: La mano de obra tiene relacion positiva y significativa con la exportacion de palta Hass al
mercado de Estados Unidos de la Provincia de Ica — zona industrial, afio 2019

Tabla 13: Andlisis de correlacion entre la mano de obra y la exportacion

Correlaciones
MAND DE OBRA|EXPORTACION
Coeficiente de 1,000 625
correlacian
MANO DE OBRA Sig. (bilateral) ; 044
Rho de M g g
Spearman :
Coeficiente de
. correlacion 625 1.000
EXPORTACION o0 bilateral) 045 .
M 5 b

Fuente: Elaboracion propia
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Como se visualiza en la tabla 13, concorde a los resultados del anlisis estadistico que hay una
relacion positiva entre la mano de obra y la exportacion, lo cual denota que hay un nivel de
correlacion positiva alta con un coeficiente de correlacion de 0,625 y como el valor de
probabilidad (p = 0,045) es inferior que el valor critico 0,05 se toma la determinacién de
desestimar la hip6tesis nula y aceptar la hipétesis alterna, por ende, finaliza para un riesgo del
13% y un 87% de confiabilidad, la mano obra tiene relacion positiva y significativa con la
exportacién de palta has al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial,
afio 20109.
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DISCUSION

Cérdenas y Figueroa (2015) mostré como resultado que las mejoras de la produccion
aplicando un proyecto de pre factibilidad con fines de exportacién es eficiente ya que al
aumentar la inversion en area productiva seria sostenible por afios. Por lo cual estoy acorde
con el resultado de los autores con mi presente tesis ya que mejorar la produccién es
indispensable para tener un producto de calidad y que sea vistoso, para que asi podamos
competir en el mercado internacional. Finalmente, si las empresas no tienen una buena
produccion, ello conllevara a tener un mal producto y esto afectaria gravemente las
exportaciones. Como asi Cerna 'y Vasquez (2016) mostro como resultado que al aplicar un
plan estratégico y al tener unas condiciones climaticas adecuadas en el valle de Nepefia
mejoraria la produccion y eso tendria, ventajas sobre sus competidores. Lo cual estoy de
acuerdo con los resultados que plantea los autores con mi presente tesis, ya que la provincia
de Ica tiene uno de los mejores climas para la produccion de palta Hass esto generaria que
las empresas tengan una ventaja para mejorar su produccion. Finalmente, si las empresas no
aprovechan las condiciones climaticas que genera la provincia de Ica y no mejoran su
produccion, esto afectaria sus exportaciones. Ademas, Noriega (2001) plantea la teoria del
productor que se basa en la produccion sobre la manera de fabricacion y obtencion de bienes,
una de las caracteristicas de esta teoria esta enfocada en una entrada o input, que se refiere
a los materiales e insumos necesarios para la fabricacion. La produccion tiene que ver con
las relacionas existentes entre la cantidad de factores e insumos necesarios. Hace un énfasis
en los materiales que sean de calidad, en la maquinaria que este actualizada y que tenga
mano de obra eficiente, que son de suma importancia para la produccion. Lo cual estoy de
acuerdo con el autor que plantea esta teoria con mi presente tesis ya que las dimensiones de
mi variable produccion son los materiales, maquinaria y mano de obra, si las empresas no
cuentan con estos, le seria muy dificil tener un producto de calidad que tenga ventajas sobre
sus competidores y esto no ayudaria a mejorar sus exportaciones. Prosiguiendo, Rivas y
Véasquez (2016) mostro como resultado que la demanda de palta hass mexicano en Estados
Unidos es favorable y ha ido aumentando considerablemente, ya que hay una tendencia a
consumir productos organicos libres de quimicos. Lo cual estoy de acuerdo con los
resultados que plantea los autores con mi presente tesis, ya que aplicando modos de

exportacion directos e indirectos tendriamos mejores posibilidades de captar nuevos clientes
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en el mercado de Estados Unidos y mejorar nuestras exportaciones. Finalmente, si las
empresas no definen un modo de exportacion seria una desventaja contra sus competidores
en un mercado que esta aumentando constantemente. Prosiguiendo y culminando con la
discusion, segun Barney, Makhija, Peng y Srivastava (citado en Arenas y Garcia, 2006) el
fundamento de esta teoria se enfatiza en conceptualizar a cada compafiia Gnica, basando su
disimilitud en la manera que debe destinar estos bienes que posee, Por otro lado, los modos
de entrada de exportacion directa e indirecta tiene una relacion con la teoria de los recursos
y capacidades nos orienta a indagar a aquellos bienes en cuanto a su ubicacion o la
posibilidad de fijar esa ventaja comparativa en la nacion-mercado escogidos. En eficacia de
aquello podemos indicar que el cuadro de recursos y capacidades tienen consideracion
competente para expresar en disposicion los modos de entrada, por lo siguiente son de
exportacion, produccion o comercializacion. Lo cual estoy de acuerdo con los autores que
plantean esta teoria con mi presente tesis ya que las dimensiones de mi variable exportacion;
es modo de exportacion directa y modos de exportacion indirecta, estas dimensiones son
muy importantes para el fin de exportar, ya que las empresas tienen que ser conscientes de

la manera mas eficiente de hacer conocer su producto en el mercado exterior.
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V.

CONCLUSIONES

Se concluyd que existe una relacion, de manera alta, entre la produccién y la exportacion
de palta hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial, afio
2019, puesto que la produccion conlleva, de acuerdo a las dimensiones planteadas;
materiales, maquinaria y mano de obra a que las empresas optimicen el area productiva

con vision a mejorar sus exportaciones.

Se concluyd que existe una relacién, de manera alta, entre los materiales y la exportacion
de palta hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica - zona industrial, afo
2019 debido a que la calidad de materiales y sus costos impactan en las exportaciones

Se concluyd que existe una relacion, de manera alta, entre la maquinaria y la exportacion
de palta hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica - zona industrial, afio
2019 debido a que la maquinaria agricola y la maquinaria industrial son importantes en

la produccion y esto impacta en las exportaciones

Se concluyd que existe una relacion, de manera alta, entre la mano de obra y la
exportacion de palta hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica - zona
industrial, afio 2019 debido a que la mano de obra directa e indirecta son esenciales para

el proceso de exportaciones.
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VI. RECOMENDACIONES

Se recomienda a las compafiias productoras y exportadoras de palta hass al mercado de Estados
Unidos de la provincia de Ica — zona industrial que tomen en cuenta las dimensiones planteadas
en esta investigacion; materiales, maquinaria y mano de obra que son parte de la produccion, ya

que de esta manera pueden ayudar a mejorar sus exportaciones.

Se recomienda a las compafiias productoras y exportadoras de palta hass al mercado de Estados
Unidos de la provincia de Ica— zona industrial que deben tener en cuenta la calidad de materiales
y los costos de materiales para optimizar su produccién y asi puedan mejorar sus exportaciones.

Se recomienda a las compafiias productoras y exportadoras de aguacate Hass al mercado de
Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial que deben tener en cuenta que tipo de
maquinaria agricola y maquinaria industrial deberian ser mas eficiente para la produccion ya

que esto ayudaria a tener un producto con mejor valor agregado y mejoraria las exportaciones

Se recomienda a las compafiias productoras y exportadoras de aguacate Hass al mercado de
Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial que deben tener en cuenta la mano de
obra directa y la mano de obra indirecta que emplean ya que tener personal calificado es de

suma importancia para mejorar las exportaciones

Se recomienda a las empresas productoras y exportadoras de aguacate Hass al mercado de
Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial que deben tener en cuenta que modos
de exportacion puedan emplear sean directos; con distribuidores, agentes, e intermediarios que
ayuden a posicionar su producto en Estados Unidos y puedan mejorar de manera eficiente sus

exportaciones.
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Se recomienda a las empresas productoras y exportadoras de aguacate Hass al mercado de
Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial que deben tener en cuenta que modos
de exportacion puedan emplear sean indirectos; con agentes de compras de exportacion (casa
de exportacion a comision), empresas de gestion de exportacion y piggyback que ayuden a
posicionar su producto en Estados Unidos y puedan mejorar de manera eficiente sus

exportaciones.
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VIII.

ANEXOS

Anexos N°1Matriz de Consistencia

Matriz de Consistencia

PFroblema especifico 3

Oué relacidn existe entre la
mano de obra y la exportacién

de palta Hass al mercado de
Estades unidos de la provincia de
lca - pona industrial, afo 20197

industrial, afio 20197

Objetivo especifico 3

LDeterminar la relackin que
existe entre la mano de obra y
la exportacidn de palta Hass al
mercado de Estados unidos de

s provincia de lcs - 2ona
industrial, afio 20197

Maguirarnia yla
exportacidén de palta Hass
al mercado de Estados
wridos de la provincla de
ica - zona industrial, afio
20192

Hipdtesis especifica 3

dExiste una relacidn
poditiva entre la mano de
obra y la exportacion de
palta Hass al mercado de
Estados unidos de la
provincia de ica - zona
indugteial afio 20097

Prablerna Dhjetive Hipdtesis variables y indicad ores
Hipdtesis General Variable 1: Produccidn
Problema General Objetivo General DEmensiones Indicadores Hems Escala de med kchon N hveles o rangos |
dExiste una reladidn Materiales Calidad de materiales {5) Muy de acwerdo. Bajo
Cué relacion existe entre la &Determinar la relacidn entre positiva entre la 1.2 (4]} De acwerdo Medio
produccidn y la exportacidn de | la producciin y la exportackin producckdn v la costos de materiabes (3} Wi de acusrdo mi en Alto
palta hass almercado de Estados| de palta hass al mercado de | exportacidén de palta Hass 3.4 desacuerdo,
wnidos de la provincia de lca = | Estados wnidos de la prowvincia al mercado de Estados Maguinaria Maquinaria agricola i2) Endesacuerds, Bajo
zona industrial, afo 20097 de lca - zona industrial, afo wridos de la provincia de 56 1) Muy en desacuardo Medio
0187 Ica - rona industrial, afe taguinaria industrial Alto
018? 7B
Problemas especilicos: Objetivo especifico Mans e ahra directa : Bajo
9,10 Medic
Problema especifico 1 Objetive especifico 1 Hipétesis Especificas [ —— Alto
é0ué relacidn existe entre los L0eterminar la relacidn que Hipdtesis especifica 1 Variable 3: [:::::::lﬁn
materiales yla exportackdn de | existe :ntn? los materialesy la Dimensiones Mndicadiones ry—— Escals de medicion TP mp—
palta hass al mercado de Estados| exportacidn de paita Hass al £Existe una relacidn MOOoE O Sxportacion Distribuidor Lz 'sm_ﬂhw
unidos de la previncia de lea - mercado de Estados unidos positiva entre los directs (4} De Beusndo. Media
zona industrial, afio 20197 provincia de lca - zona materiales y la exportacion Agerites 14 (%) NI de acuerdo nl en Alto
industrial, afio 20197 de palta Hass al mercado desacuerdo.
I
Froblema especificn 2 Objetiva especifico 2 t:::::::l:-.: Flecclan de un 5.8 @) En duracownds.
industrial, afio 20197 = oterprda s (1) Muy en desacuerds
£0ué relacién existe entre la iDetermirar la relackin que Mndu:.dr.rap-urtaclun Agentes de cnrrlj:rl: d= .8 !apr..!
Maguinaria y la exportacidn de | existe entre la Maguinaria y la ndirecta M'ﬁ ; Media
palta Hass al mercado de exportacidn de palta hass al Hipdtesis especifica 2 Ernpresas de L_T‘E SHGR G 810 Alta
Estades unidos de la provincia de| mercado de Estados unidos de £Ewiste una relacion | Esporaciones
Ica - gona sndustrial, afo 20197 | la provingia de Ica - Tona pasitiva entee Ly Piggyback 11,12
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Tipo y disedio de investigacion

Poblaciony muestra

Tecnica e instrumento

Tipo: Descriptivo, y Comeladional
Heance: Comdlacional
Disefio: No experimental

Método: Hipotético Deductivo

Poblacion: La poblacion informante del present e trabajo de investigacion y estudio

na quedadd definida por los Dusfios de las empresas productoras y exportadoras de

palta Hass al mercado de Estados Unidos de la provingia de ka - zona industrial, afio
04

Tipode muesiren: muestra ajistada

Tamafio de muestra: 5

Variable 1: PRODUCCION
Tecnicas: Encuesta de likerd

Instrumentos: Ceestionario

Variable 2: EXPORTACION
Técnicas: Encuesta de likerd

Instrumentos; Cuestionario

Fuente: Elaboracion propia
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Anexo N°2- Instrumentos de recoleccion de datos

CUESTIONARIO

“Produccion y exportacion de palta Hass al mercado de Estados Unidos de la provincia

de Ica — zona industrial, afio 2019”

Sefior empresario del sector agroexportacion.
El presente cuestionario servira para elaborar una tesis acerca de “Produccion y exportacion
de palta Hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica — zona industrial, afio

2019”.

Solicito su colaboracion para que responda con sinceridad el presente instrumento que es de
caracter confidencial y anonimo. Responda todas las preguntas marcando con “X” en una sola
de las siguientes alternativas:

Muy de acuerdo.

De acuerdo.

Ni de acuerdo ni en desacuerdo.
En desacuerdo.

Muy en desacuerdo.

P wRO

Produccion

NO

Materiales

La calidad de materiales (abono, fertilizantes,
insecticidas) afecta la calidad de la produccion de palta
Hass

La disposicion de materiales calidad (abono,
fertilizantes, insecticidas) optimizaria la produccién de
palta Hass

Los costos de materiales son dptimos para la
rentabilidad de la produccion de palta Hass

La cantidad de hectareas cultivadas permite satisfacer la
demanda del mercado al producto.

Maquinaria.

La maquinaria agricola que utiliza para la produccién es
de Gltima generacion.
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La maquinaria agricola que utiliza permite mas
productividad

Cuenta con la suficiente maquinaria industrial para
optimizar el empaquetado y disposicion del producto
para la venta.

Considera usted que no tener una maquinaria industrial
de Gltima generacion afecte el proceso empaquetado y
disposicién del producto para la venta

Mano de obra

Cuentan sus trabajadores productores con habilidades
especificas en el manejo agrondmico (proceso de
injertos, plantacion, fertilizacion, etc.) para la
produccion de palta Hass

10

Sus trabajadores productores cuentan con capacitaciones
constantes para el proceso de produccion de la palta hass

11

Los administradores cuentan con las habilidades técnicas
(conocimiento técnico, herramientas) para desarrollar
sus tareas especificas.

12

Los trabajadores administrativos tienen formacion
profesional

Exportacion

[e)

Modos de exportacion indirectos

Los agentes de compra de exportaciones
son una alternativa beneficiosa para la
exportacion de palta Hass a EE. UU

Los agentes de compra de exportaciones
facilitarian en reducir sus costos de
exportacion y mayor rentabilidad.

Las empresas de gestion de exportaciones
permitirian reducir sus costos de
exportacion y mayor rentabilidad.

Las empresas de gestion de exportaciones
es una alternativa beneficiosa para poder
exportar

La aplicacion del modelo de Piggyback
generaria mayor rentabilidad al captar un
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mayor nimero de clientes en el mercado
de EE. UU

Su participacion con empresas aplicando
el modelo Piggyback mejoraria en el
marketing de su producto

Modos de exportacion directos

Los distribuidores (importador) seria
una alternativa para posicionar su
producto en EE. UU

Los distribuidores(importador)
facilitarian que sus costos en
exportacion sean menores y
generaria mayor rentabilidad.

Considera usted contratar agentes
para posicionarse mejor en el
mercado de EE. UU

10

Al emplear agentes para exportar
palta Hass a EE. UU seria una
ventaja contra sus competidores

11

El volumen de exportacion satisface
la demanda del mercado.

12

Seria mas rentable contratar un
intermediario para encargarse de sus

exportaciones.

Fuente: Elaboracion Propia
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Anexo N°3 Fotografias de los encuestados
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Anexo N° 4 Validacidn de instrumento

DOCUMENTOS PARA VALIDAR LOS INSTRUMENTOS DE MEDICION
A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTOS
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o W

CARTA DE PRESENTACION

sefior(a)(ita):  ...A\vatez. . Ssedhex | Conlos  Albecto

Presente
Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.
Nos es muy grato comunicarnos con usted para expresarle nuestros saludos y asi mismo,

hacer de su conocimiento que siendo estudiante de la Facultad de ciencias Empresariales EAP de
Administraciéon de la UCV, en la sede Lima Norte, promocién 2014 |l, aula..., requiero validar el

instrumento con el cual recogeré la informacion necesaria para poder desarrollar mi investigacion y

con la cual optaré el grado de Bachiller y titulo Profesional de licenciado en Administracion.

titulo de mi proyecto de investigacién es: '?zioxi:yﬁfyozij S,

El e
....é..e...pql.x(.cs...Ha&-&...Gl...dnc.te.,c.Q..o....de..E:)ca&p.é...”(l.m‘.ca...d.i....ﬂe,v.qr?. mento..[de.!xca, 2012-2013
.................................................................................................................... y siendo
imprescindible contar con la aprobacion de docentes especializados para poder aplicar el
instrumento en mencién, he considerado conveniente recurrir a usted, ante su connotada

experiencia en las variables comprendidas en mi investigacion.
El expediente de validacion, que le hago llegar contiene:

- Carta de presentacion.

- Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
- Matriz de operacionalizacion de las variables.

- Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expreséndole mis sentimientos de respeto y consideracién me despido de usted, no sin antes
agradecerle por la atencién que dispense a la presente.

Atentamente.
Firma Firma
Apellidos y nombre: Apellidos y nombre: .;f Yo Odoy
Toetes UASguez alfoneo exlento Wiloor Trorden

D.N.I:. 46339249 . D.N.I.. 7716 243%..

514,5':’ ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
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DEFINICION CONCEPTUAL DE LAS VARIABLES Y DIMENSIONES

Variable 1:

Cuatrecasas (2013) también define la produccién como el conjunto de actividades elaboradas con la utilizacién
de unos medios o recursos convenientes seleccionada, organizada y gestionadas para la adquisicién o adicién
de valor de uno o varios productos, mediante un proceso de produccién. Este proceso debe estar contemplado
a los procedimientos de operacién més eficientes y a la gestion y control econémico que traten de lograr la
maxima eficiencia, minimizando el tiempo y el coste del proceso y optimizando la calidad del producto de

forma que se optimice con ello el valor afiadido obtenido. (p.16)

Dimensiones de las variables:

Dimension 1

Materiales

Segun Cuatrecasas (2011) La determinacién de la clase, calidad, costos y sobre todo la cantidad de acuerdo
con los planes de produccién. El proveedor o proveedores de los materiales también constituye un aspecto a
tener en cuenta, ya que pueden variar todos los dem4s condicionantes ya citados. La calidad debe estar en
relacién al producto a producir. Otro elemento clave para los materiales Yy que estan en relacion con la cantidad
y momento de planificar la recepcién de los mismos, es el plazo de entrega de estos y su grado emprendimiento.
Si este es muy controlable y ajustado a las necesidades del sistema de produccion, los volumenes de materiales
solicitados pueden ser el realmente necesario en cada periodo; de lo contrario se precisaran cantidades
adicionales, en forma de stocks de seguridad o adquirirlos en los momentos en los que hay disponibilidad de

estos materiales y no cuando se precisan. (p.49)

Dimension 2

Maquinaria, instalaciones y elementos de capital productivo
Segun Cuatrecasas (2011) Deberan ser las adecuadas al proceso elegido y a la calidad seleccionada. Ademas,

debera organizarse el conjunto de procesos productivos a llevar a cabo, de forma que cada elemento de capital
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productivo esté disponible cuando se precisa y sea utilizado al maximo nivel de ocupaciéon posible.
Evidentemente, la organizacién de la produccién deber4 ocuparse asimismo de que los materiales o productos

en proceso de elaboracion lleguen a las lineas de produccién en las cantidades y momentos adecuados. (p.49)

Dimensién 3

Mano de obra
Segtin Cuatrecasas (2011) Muchos de los procesos en tener en cuenta en lo que concierne al trabajo y su
evolucion tendran relacién con los referidos a propdsito de los bienes de capital productivo, ya que la operativa
de unos y otros estd intimamente vinculada. Asi la preparacién y coordinacién de los materiales que deben
llegar a cada méaquina y los tiempos de produccién en ellas estaran ligados con el factor humano, su formacién
y capacitaci6n y en definitiva con su productividad. Por lo tanto, todo ello condicionara el rendimiento de todo
el proceso productivo y especialmente el nivel de actividad de las maéquinas y equipos de produccién. Por su
parte la complejidad de la organizacion de un sistema productivo y por tanto del trabajo del departamento
responsable de su gestion, estar ligado con un conjunto de factores, tales como:

» Cantidad de elementos y subconjuntos de ellos que componen el producto

» Cantidad y diversidad de operaciones que componen los procesos productivos.

» Nivel de dependencia técnica o temporal de cada elemento o subconjunto con otros del producto (p.50)

MODELO DE ENCUESTA DE LA VARIABLE 1: Produccién

CUESTIONARIO

“Produccién y exportacion de palta Hass al mercado de Estados Unidos del departamento de Ica,
2012-2017”

Sefior empresario del sector agroexportacién:
El presente cuestionario servird para elaborar una tesis acerca de “Produccién y exportacion de palta Hass
al mercado de Estados Unidos del departamento de Ica, 2012-2017”.
Solicito su colaboracién para que responda con sinceridad el presente instrumento que es de caricter
confidencial y anénimo.. Responda todas las preguntas marcando con “X” en una sola de las siguientes
alternativas:

5. Muy de acuerdo.

4. De acuerdo.

3. Ni de acuerdo ni en desacuerdo.

2. En desacuerdo.

1. Muy en desacuerdo.
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Producciéon

Ne Materiales

1 La calidad de materiales( abono, fertilizantes,
insecticidas) afecta la produccién de palta Hass

2 La disposicion de materiales( abono, fertilizantes,
insecticidas) de calidad optimizaria la produccion de
palta Hass

3 Los costos de materiales son 6ptimos para la
produccion de palta Hass

4 Optimiza usted los costos de material en la
produccién de palta Hass
Magquinaria, instalaciones y elementos de capital
productivo

5 La caracteristicas de su maquinaria agricola son
adecuadas para la produccion de palta Hass

6 Considera que cuenta con maquinaria agricola para
optimizar la produccién de palta Hass

i La caracteristicas de su maquinaria industrial son
adecuadas para el empaquetado del producto

8 Considera que cuenta con maquinaria industrial para
optimizar la produccion de palta Hass
Mano de obra

9 Cuenta usted con habilidades
especificas(conocimiento del producto y sus
funciones) para la_produccién de palta Hass

10 Sus trabajadores cuentan con habilidades técnicas para
el proceso productivo

" Los administradores cuentan con las habilidades
técnicas (conocimiento técnico, herramientas) para
desarrollar sus tareas especificas.

12

Los trabajadores administrativos cuentan con
habilidades especificas y técnicas para la ejecucién del
proceso productivo.
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MATRIZ DE OPERACIONALIZACION DE LA VARIABLE 1 : Produccién

OPERACIONALIZACION DE VARIABLES
ESCALA
VARIABLE 1 DIMENSIONES INDICADORES ITEMS DE
MEDICION
y 1. La calidad de materiales( abono, fertilizantes, insecticidas) afecta la produccion
Calidad de
inbaiRing de palta Hass LIKER
2. Ladisposicion de materiales( abono, fertilizantes, insecticidas) de calidad
Materiales optimizarfa la produccion de palta Has LIKER
.. |3. Los costos de materiale son 6ptimos para la produccién de palta Hass LIKER
Costo de materiales
4. Optimiza usted los costos de material en la produccion de palta Hass LIKER
; 5. La caracteristicas de su maquinaria agricola son adecuadas para la produccion
Maquinaria agricola
de palta Hass LIKER
Maquinaria, : = — :
6. Considera que cuenta con maquinaria agricola para optimizar la produccién de
instalaciones y
palta Hass LIKER
Produccion elementos de v e .
caplal 7. La caracteristicas de su maquinaria industrial son adecuadas para el
productivo Maquinaria | empaquetado del producto LIKER
industrial 8, Considera que cuenta con maquinaria industrial para optimizar la produccion de
palta Hass LIKER
9. Cuenta usted con habilidades especificas(conocimiento del producto y sus
Mano de obra ; :
funciones) para la_produccion de palta Hass LIKER
directa
10. Sus trabajadores cuentan con habilidades técnicas para el proceso productivo LIKER
Mano de obra =6 - . —
11. Los administradores cuentan con las habilidades técnicas( conocimiento
ManodeObra .. . # i
T técnico, herramientas) para desarrollar sus tareas especificas. LIKER
12. Los trabajadores administrativos cuentan con habilidades especificas y técnicas
para la ejecucion del proceso productivo. LIKER
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DEFINICION CONCEPTUAL DE LAS VARIABLES Y DIMENSIONES

Variable 2:

Segdn Salvador (2013) la exportacion es una venta que se realiza més alld de las fronteras arancelarias en
las que csta situada la cmpresa. Exportar ¢s comerciar y solo comerciar. La misma tecnologia usada para la
comercializacion debe ser utilizada para exportar. Frente a una exportacion se debe tener previsto todos los
factores que utilizaria para comerciar en su propio mercado, las barreras que va a encontrar en la
administracion del pais al que dirige las ventas y también tendra en cuenta las diversas téenicas propias de

las ventas, diseilo, embalaje, transporte, contratacion, etc. (p.15)

Dimensiones de las variables

Dimension 1

Modos exportacion indirectos

Segun Hollensen y Arteaga (2010) La exportacion indirecta se realiza cuando ¢l fabricante de un producto
que se exporta contacta con empresas independientes localizadas en el pais del fabricante. En la exportacion
indirecta la comercializacién es como una venta nacional. En realidad, la compaiiia no esta involucrada en
un marketing internacional porque sus productos salen al extranjero en manos de otros. Este procedimiento
de las exportaciones es usado en ¢l caso de una empresa con unos objetivos de expansion internacional
limitados. Por e¢jemplo. si se considera que las ventas internacionales son fundamentalmente un medio de
deshacerse del exceso de produccién o un método de venta marginal puede resultar adecuado recurrir a los
modos de cxportacion indirectos. Este procedimiento también se adopta en casos de una cmpresa con
recursos minimos para la expansion internacional que quieren entrar paulatinamente en los mercados
internacionales sin embargo, es un riesgo que las empresas utilizan este método ya que al emplear agentes
o empresas de gestion de exportaciones, tienen poco control, o ninguno, sobre la forma en que se
comercializa el producto o servicio en otros paises, aunque la exportacion tiene la ventaja de que es el
procedimiento de entrada menos caro y armiesgado, ofrece poco control a Ja compaiiia sobre como, cuando,
donde y quien va a comercializar los productos. Incluso en algunas circunstancias, la empresa nacional

puede no ser consciente de que estén exportando sus productos (p.353)
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Dimensién 2
Modos de exportacién directos

Segun Hollensen y Arteaga (2010) La exportacion directa se realiza cuando un productor o exportador
comercializa directamente con un importador o comprador establecido en un mercado en el extéﬂor, por
eso a medida que los exportadores adquieren mas confianza, pueden emprender la tarea de exportar. Esto
origina que hay que conseguir contactos en el exterior, realizando una investigacion de marketing, tramitar

la documentacion y el transporte (p.358)

MODELO DE ENCUESTA DE LA VARIABLE 2: Exportacién

CUESTIONARIO

“Produccion y exportacion de palta Hass al mercado de Estados Unidos del departamento de Ica,
2012-2017”

Sefior empresario del sector agroexportacion:

El presente cuestionario servird para elaborar una tesis acerca de “Produccién y exportacién de palta
Hass al mercado de Estados Unidos del departamento de Ica, 2012-2017”.

Solicito su colaboracion para que responda con sinceridad el presente instrumento que es de cardcter
confidencial y anénimo. Responda todas las preguntas marcando con “X” en una sola de las siguientes
alternativas:

Muy de acuerdo.

. De acuerdo.

. Ni de acuerdo ni en desacuerdo.

. En desacuerdo.

. Muy en desacuerdo.

— WA Wn

N Modos de exportacién indirectos

o

1 Los agentes de compra de
exportaciones son un alternativa
beneficiosa para la exportacion de palta
Hass a EE.UU

2 Los agentes de compra de
exportaciones facilitara que sus
exportaciones de palta Hass se
posicionen mejor en EE.UU
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Dimensién 2
Modos de exportacién directos

Segun Hollensen y Arteaga (2010) La exportacion directa se realiza cuando un productor o exportador
comercializa directamente con un importador o comprador establecido en un mercado en el extéﬂor, por
eso a medida que los exportadores adquieren mas confianza, pueden emprender la tarea de exportar. Esto
origina que hay que conseguir contactos en el exterior, realizando una investigacion de marketing, tramitar

la documentacion y el transporte (p.358)

MODELO DE ENCUESTA DE LA VARIABLE 2: Exportacién

CUESTIONARIO

“Produccion y exportacion de palta Hass al mercado de Estados Unidos del departamento de Ica,
2012-2017”

Sefior empresario del sector agroexportacion:

El presente cuestionario servird para elaborar una tesis acerca de “Produccién y exportacién de palta
Hass al mercado de Estados Unidos del departamento de Ica, 2012-2017”.

Solicito su colaboracion para que responda con sinceridad el presente instrumento que es de cardcter
confidencial y anénimo. Responda todas las preguntas marcando con “X” en una sola de las siguientes
alternativas:

Muy de acuerdo.

. De acuerdo.

. Ni de acuerdo ni en desacuerdo.

. En desacuerdo.

. Muy en desacuerdo.

— WA Wn

N Modos de exportacién indirectos

o

1 Los agentes de compra de
exportaciones son un alternativa
beneficiosa para la exportacion de palta
Hass a EE.UU

2 Los agentes de compra de
exportaciones facilitara que sus
exportaciones de palta Hass se
posicionen mejor en EE.UU
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3 Las empresas de gestion de

gxgortaciones representarian de manera
ptima sus exportacio

Optima s p nes de palta Hass

4 Las empresas de gestion de

exportaciones es una alternativa para

poder exportar

5 La aplicacion del modelo de Piggyback

genera beneficios para posicionarse en

el mercado de EE.UU

6 Su participacion con empresas

apl!cando el modelo Piggyback

mejoraria sus exportaciones

Modos de exportacion directos

7 Los distribuidores seria una
alternativa para aumentar sus
exportaciones

8 Los distribuidores seria una
alternativa para aumentar sus
exportaciones

9 Considera usted contratar agentes
para posicionarse mejor en el
mercado de EE.UU

10 Al emplear agentes para exportar
palta Hass a EE.UU seria una
ventaja contra sus competidores
11 Elegir un intermediario seria un
medio para mejorar sus
exportaciones

12 _serl'a mas rentable contratar un
intermediario para encargarse de
sus exportaciones

MATRIZ DE OPERACIONALIZACION DE LA VARIABLE 2: Exportacion

ey | ﬁi UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

|

OPERACIONALIZACION DE VARIABLES
VARIABLE 2 DIMENSIONES INDICADORES ITEMS ESCALA DE
e MEDICION
Agente de compras 1. Los ag.entes de compra de exportaciones son un alternativa beneficiosa para la
de exportacion exportacion de palta Hass a EE.UU LIKER
2. Los agentes de compra de exportaciones facilitara que sus exportaciones de palta Hass
se posicionen mejor en EE.UU LIKER
Modos de g 3, Las empresas de gestion de exportaciones representarfan de manera 6ptima sus
exportacion Empresasde ‘?“"6" exportaciones de palta Hass a EE.UU LIKER
SRS de exportaciones
indirectos
4. Las empresas de gestion de exportaciones es una alternativa para poder exportar LIKER
5. La aplicacion del modelo de Piggyback genera beneficios para posicionarse en el
Piggy back mercado de EE.UU LIKER
6. Su participacién con empresas aplicando el modelo Piggyback mejorarfa sus
. exportaciones LIKER
Exportacion
Distribuidores 7. Los distribuidores seria una alternativa para aumentar sus exportaciones LIKER
8. Los distribuidores serfa una solucion para posicionarse en el mercado de EE.UU LIKER
Modo de
exportacion gent 9. Considera usted contratar agentes para posicionarse mejor en el mercado de EE.UU LIKER
directos 10. Al emplear agentes para exportar palta Hass a EE.UU seria una ventaja contra sus
. g competidores LIKER
Eleccion de un 11. Elegir un intermediario seria un medio para mejorar sus exportaciones LIKER
intermediario
12. Seria mas rentable contratar un intermediario para encargarse de sus exportaciones LIKER
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INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GENERALES:
I.1. Apellidos y nombres del informante: A MMQ SAN CHEL ) T AUANTO

1.2. Especialidad del Validador:

1.3. Cargo e Institucién donde labora:

I.4. Nombre d

JOMin syiaom

Con0! NADON fe DNVETIEM bov — UCN/

el Instrumento motivo de la evaluacién:

WESnoMAN O

1.5. Autor del instrumento: AlFguse 9elendo Tooes \Jasng y Wileow Jhoncdin Llomes

Qdey,

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

] Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS
0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado
OB JETIVIDAD Esta expresado de manera coherente y| / B
légica
PERTINENCI-;\_» ; Responde a las necesidades intemas y o
externas de la investigacion
ACTUALIDAD | Esta adlecuado' ﬁarq valorar aspectos y| X :
estrategias de las variables
ORGANIZACION Comprende los aspectos en calidad y in Z |
claridad.
SUFICIENCIA % Tjene goherencia entre indicadores y las [ [ /
dimensiones.
INTENCIONALIDAD Estin?a. las estrategias que responda al
propésito de la investigacion
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios
del campo que se est4 investigando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a /
quienes se dirige el instrumento
METODOLOGIA Considera que los items miden lo que
pretende medir.
PROMEDIO DE VALORACION
30

1. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?
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IV. PROMEDIO DE VALORACION: g0

Los Olivos, _[% de pMOVIEMBE del 2018,

Firma de experto informante

DNI: HSE9085S
Teléfono: 354 6 (976’]/5

V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:

Variable 1: Produccion

MEDIANAMENTE

SUFICIENTE INSUFICIENTE

mSTRUMENTO SUFICIENTE

Item 1

ltem 2

ltem 3

ltem 4

Item 5

ltem 6

Iltem 7

Iltem 8

ftem 9

Iltem 10

item 11

Item 12

RN




Variable 2: Exportacion

INSTRUMENTO

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE

SUFICIENTE INSUFICIENTE

Iltem 13

il

Item 14

ltem 15

Item 16

Iltem 17

Iltem 18

ltem 19

ftem 20

ltem 21

Item 22

Item 23

ftem 24

i SYRN NN AN NEN

Firma de experto informante

DNI: YCbTHSS
Teléfono: %ééo%% 6
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i

CARTA DE PRESENTACION

Sefior(a)(ita): Lona | bawgong, i .“f\.@.ﬁ?.\.\,l.. S
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

"Nos es muy grato comunicarnos con usted para expresarle nuestros saludos y asi mismo,
hacer de su conocimiento que siendo estudiante de la Facultad de ciencias Empresariales EAP de
Administracién de la UCV, en la sede Lima Norte, ‘promocién 2014 1i, aula..., requiero validar el
instrumento con el cual recogeré la informacién necesaria para poder desarrollar mi investigacién y
con la cual optaré el grado de Bachiller y titulo Profesional de licenciado en Administracion.

El t{tulo de mi proyecto de | investigacion es: .. Dol .,....)’...‘i-f. OQL‘W‘"‘
...... Qoo ess o\ medcade e B dst sidos 3\ depustonedle d2 Tce,200-200
.................................................................................................................... y siendo

imprescindible contar con la aprobacién de docentes especializados para poder aplicar el
instrumento en mencién, he considerado conveniente recurrir a usted, ante su connotada
experiencia en las variables comprendidas en mi investigacion.

El expediente de validacion, que le hago llegar contiene:

- Carta de presentacion.

- Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
- Matriz de operacionalizacién de las variables.

- Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expresandole mis sentimientos de respeto y consideracion me despido de usted, no sin antes
agradecerle por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.
Lo
Firma /" Firma
Apellidos y nombre: * Apellidos y nombre:
Toute Yooy Bllouse odando Lionos odop W80~ Sheondty)



ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GENERALES:

I.1. Apellidos y nombres del informante: _Luna Gamarira , naja‘{/ Ericke

. g Sep
1.2. Especialidad del Validador: ﬂauqf'S/‘( r ev Geslien Eclucclive
1.3. Cargo e Institucion donde labora: UniverSidad  Celsar V&(ieda
I.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacion: @ VelT/ omare

1.5. Autor del instrumento: _Alfonse  Dlendo  forfss \/D\S?DN /\/ WilSon Jhotdin Licngg

odan

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

¥ Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS
0-20% 21-40% 41-60% 61-80% 81-100%
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado =
OBJETIVIDAD Esta expresado de manera coherente y| | | T
légica e
PERTINENCI A Responde a {aé necesidades intemnas y
externas de la investigacion
ACTUALIDAD Esta adlecuadof pérq valorar aspectos y
estrategias de las variables S

ORGANIZXCION Comprende los aspectos en calidad y

claridad. Vv
~ | Tiene coherencia entre indicadores y las| ) ey
N dimensiones. v

lNTENCIONALIDADmES—ﬁha.‘_l_as estrategias que responda al
proposito de la investigacion o

Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios v
del campo que se esta investigando.

Considera la estructura del presente

COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a 7
quienes se dirige el instrumento
ME;rODOLOGi A Considera que los items miden lo que i
pretende medir.
PROMEDIO DE VALORACION 9/

1l. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacién?

S
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IV. PROMEDIO DE VALORACION:

Los Olivos, de "Moviewdrt 4o 2018,

Firma de experto informante
DNI: 84629458
Teléfono: 9939458 740

V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:

Variable 1: Produccion

INSTRUMENTO SUFICIENTE M'Es'ﬂél’(‘:‘l‘é‘fﬁ."g's INSUFICIENTE
ftem 1 e
Item 2 o
Item 3 &
ftem 4 v
ltem 5 4
Item 6 e
ltem 7 v
ltem 8 o
Iltem 9 7
ftem 10 _
ftem 11 v
Iltem 12 v




Variable 2: Exportacion

INSTRUMENTO

MEDIANAMENTE

SUFICIENTE SUFICIENTE

INSUFICIENTE

ltem 13

ltem 14

Iltem 15

Item 16

Item 17

Iltem 18

ftem 19

Iltem 20

Item 21

ltem 22

ltem 23

Iltem 24

NAIANENENESEVEVAYANA YA

Firma de experto informante

DNI: (eH2a4s¥
$42898 440

Teléfono:
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EA il% ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLESO

CARTA DE PRESENTACION

Sefior(a)(ita): : ..V\w&\.‘e\?a}. k. QM-Q ‘F&Q\\w\&"’ ...................................................... e
Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Nos es muy grato comunicarnos con usted para expresarle nuestros saludos y asi mismo,
hacer de su conocimiento que siendo estudiante de la Facultad de ciencias Empresariales EAP de
Administracién'de la UCV, en la sede Lima Norte, promocién 2014 I, aula..., requiero validar el
instrumento con el cual recogeré la informacién necesaria para poder desarrollar mi investigacion y
con la cual optaré el grado de Bachiller y titulo Profesional de licenciado en Administracion.

) i A

El titulo de mi proyecto de investigacion es: ?f‘ﬁdviw«\/cfpi’ww&
fwjkl{w& -l mstcede, A Eedon Baidos ég\ epaamesti de Teo -390 22003

.................................................................................................................... y siendo

imprescindible contar con la aprobacién de docentes especializados para poder aplicar el
instrumento en mencidén, he considerado conveniente recurrir a usted, ante su connotada
experiencia en las variables comprendidas en mi investigacion.

El expediente de validacion, que le hago llegar contiene:

- Carta de presentacion.

- Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
- Matriz de operacionalizacion de las variables.

- Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

Expresandole mis sentimientos de respeto y consideracién me despido de usted, no sin antes
agradecerle por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.
Firma \ Firma
Apellidos y nombre: " Apellidos y nombre: (
Toress \psyolt Aifomso oclando tieuos odon Wilson Ihomcin

D.N.I:. 46582 44 DN.L.32He 24 3y



ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

. DATOS GENERALES:

b
1. Apellidos y nombres del informante: //‘4/3 Rt CAOS , Fei~~» >

1.2. Especialidad del Validador:

1.3. Cargo e Institucion donde labora:

S350 Lo o

L &

L €V

I.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacién: C\)f’SLiov\&Q (¥

1.5. Autor del instrumento: _ALFonee  Otlude Toeees VAot Wilcou Bnoadn Liavae
7

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

odwz

pretende medir.

i Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS
0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado /
OBJEﬂVIDAb R Esta expresado de manera coherente y R /
logica E
VI;ERTINENCI A Responde a las ﬁécés{i?adéé ‘internas y / i
externas de la investigacion
| ACTUALIDAD | Esta adecuado para valorar aspectos y FEg
estrategias de las variables /
ORGANIZACION Comprende los aspectos en calidad y i
claridad. 7
sUFICIENCIA Tiene c.:oﬁé'rencia entre indicadores y las S
dimensiones. >
. |Estima las estrategias que responda al i
INTENGIONALIDAD proposito de la investigacion /
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios /
del campo que se esta investigando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a /
quienes se dirige el instrumento
METODOLOGIA Considera que los items miden lo que /

PROMEDIO DE VALORACION

N
W

I1l. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?
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IV. PROMEDIO DE VALORACION: e

Los Olivos, 22 _de A/J V- del 2018.

Firma de experto informante

DNI: oSS 8¢

Teléfono:

V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:

Variable 1: Produccion

MEDIANAMENTE

INSTRUMENTO SUFICIENTE SUFICIENTE

INSUFICIENTE

ltem 1 e

ftem 2

\

ftem 3

ltem 4 /

ltem 5

ltem 6

ltem 7

Iltem 8

ftem 9

ftem 10

ftem 11

ftem 12 7
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Variable 2: Exportacion

INSTRUMENTO

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE

SUFICIENTE INSUFICIENTE

Iltem 13

N

ltem 14

/

Iltem 15

ltem 16

ftem 17

ftem 18

ftem 19

ltem 20

ltem 21

F
P
/

~
#
v
7

Iltem 22

Item 23

ltem 24

O <. o0

Firma de experto informante

Teléfono:
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j

CARTA DE PRESENTACION

Sefor(a)(ita): Cowonze o Teotora

Presente

Asunto:  VALIDACION DE INSTRUMENTOS A TRAVES DE JUICIO DE EXPERTO.

Nos es muy grato comunicarnos con usted para expresarle nuestros saludos y asi mismo,
hacer de su conocimiento que siendo estudiante de la Facultad de ciencias Empresariales EAP de
Administracion de la UCV, en la sede Lima Norte, promocién 2014 II, aula..., requiero validar el
instrumento con el cual recogeré la informacidn necesaria para poder desarrollar mi investigacién y
con la cual optaré el grado de Bachiller y titulo Profesional de licenciado en Administracion.

El titulo de mi proyecto de investigacion = es; Pﬂbdm)/e){ Gft‘{m&e?"‘
8% el Hass gl mercede de. Letadon . Unider... ....W..J&...;QQ./...QIZ'ZOD
.................................................................................................................... y siendo
imprescindible contar con la aprobacién de docentes especializados para poder aplicar el
instrumento en mencién, he considerado conveniente recurrir a usted, ante su connotada
experiencia en las variables comprendidas en mi investigacion.

El expediente de validacion, que le hago llegar contiene:

- Carta de presentacién.

- Definiciones conceptuales de las variables y dimensiones.
Matriz de operacionalizacion de las variables.

Certificado de validez de contenido de los instrumentos.

1

Expreséndole mis sentimientos de respeto y consideracién me despido de usted, no sin antes
agradecerle por la atencion que dispense a la presente.

Atentamente.
Lo 2
Firma \Firma
Apellidos y nombre: * Apellidos y nombre:
Tonees \h\sgvce Alfouso Ov\méo LLanos odat Joglsen Shoediy
D.N.I. 4635824 D.N.1A246.24 30,

1 ﬁj UKIVERSIDAD CESAR VALLEJO
g -
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ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION
. DATOS GENERALES:

I1.1. Apellidos y nombres del informante: CARNANZA & SZE2Lp TP

1.2. Especialidad del Validador: AD i ps ;5291 o (’,,_f),,\, [J COrL EA L D ZAlEANY, g

1.3. Cargo e Institucion donde labora: _2\r¢ ¢ 2.3 é"‘—., E / '4&”(‘“‘1&% J / )"Qc,,_c_\:

1.4. Nombre del Instrumento motivo de la evaluacién: (,uec»:!'lono&'w

I.5. Autor del instrumento: A fonso Oﬁla'\clo T()ﬁl?.eb VL\S?UQ }:/ Shoedin W\\SSV‘ Langs

Il. ASPECTOS DE VALIDACION E INFORME:

odar

Deficiente | Regular | Bueno | Muy bueno | Excelente
INDICADORES CRITERIOS
0-20% 21-40% | 41-60% 61-80% | 81-100%
CLARIDAD Esta formulado con lenguaje apropiado /
OBJETIVIDAD E'st'aﬁéxpr’esado de manera coherente y ‘ / i
légica
i Responde a las necesidades internas y i i
EERTINESGIA externas de la investigacion /
ACTUALIDAD Esta adecuado para valorar aspectos y | )
estrategias de las variables
ORG;\NIZACION Con_tpreﬁde los aspectos en calidad y &
claridad.
SUFICIENCIA Tiene coherencia entre indicadores y las 77
dimensiones.
INTENCIONALIDAD Estin’\a'. las estrategias que responda al i
propésito de la investigacion
Considera que los items utilizados en este
CONSISTENCIA instrumento son todos y cada uno propios /
del campo que se esta investigando.
Considera la estructura del presente
COHERENCIA instrumento adecuado al tipo de usuario a /
quienes se dirige el instrumento
METODOLOGIA Considera que los items miden o que -
pretende medir.
PROMEDIO DE VALORACION g f

Iil. OPINION DE APLICACION:

¢ Qué aspectos tendria que modificar, incrementar o suprimir en los instrumentos de investigacion?

64



—=
IV. PROMEDIO DE VALORACION: X A

Los Olivos, m de // del 2018.

Firma de experto informante

DNI: 0 QO(; L/L{OJ/
Teléfono: 7757 (7"41'/ Q Gj

V. PERTINENCIA DE iTEM O REACTIVOS DEL INSTRUMENTO:

Variable 1: Produccion

MEDIANAMENTE
INSTRUMENTO SUFICIENTE SUFICIENTE INSUFICIENTE

Iltem 1

Iltem 2

ftem 3

ftem 4

ltem 5

ftem 6

Item 7

Iltem 8

ltem 9

ltem 10

Iltem 11

NNV NN NN

ltem 12
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Variable 2: Exportacion

INSTRUMENTO

SUFICIENTE

MEDIANAMENTE

SUFICIENTE INSUFICIENTE

ftem 13

Item 14

Iltem 15

ltem 16

Item 17

Iltem 18

ltem 19

ftem 20

ltem 21

ltem 22

Iltem 23

ltem 24

NN NN NN NN

Firma de experto informante

one O ROYY Yol

Teléfono: _ 7 7 & 79) o 963
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Anexo N°5 Acta de Aprobacion de Originalidad de Tesis FO6

CV Codigo : F06-PP-PR-02.02
ACTA DE APROBACION DE ORIGINALIDAD | versidn : 10

UNIVERSIDAD Fecha : 10-06-2018
CESAR VALLEJO RETESIS Pagina : 1del

Yo, MARQUEZ CARO ORLANDO JUAN, docente de la Facultad CIENCIAS
EMPRESARIALES y Escuela Profesional NEGOCIOS INTERNACIONALES de la
Universidad César Vallejo SEDE NORTE (precisar filial o sede), revisor (a) de la tesis
titulada “PRODUCCION Y EXPORTACION DE PALTA HASS AL MERCADO DE ESTADOS
UNIDOS DE LA PROVINCIA DE ICA — ZONA INDUSTRIAL, ANO 2019.”, constato que la
investigacién tiene un indice de similitud de 25% verificable en el reporte de
originalidad del programa Turnitin.

El/la suscrito (a) analizd dicho reporte y concluyd que cada una de las
coincidencias detectadas no constituyen plagio. A mileal saber y entender la tesis
cumple con todas las normas para el uso de citas y referencias establecidas por la
Universidad César Vallejo. :

Lugar y fecha: Lima, 04 de Julio de 2019

Firma

DR. MARQUEZ CARO ORLANDO JUAN
DNI N® 09075930

Elabord

Dwecs:non .O,‘e Revisd Responsable del SGC Aprobd YIcerrgciqrgdo de
Investigacion investigacion
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Anexo N°6 Print Turnitin

¥ Feedback Studio - Moxzilla Firefox

&

OF " https://ev.turnitincom/app/carta/es/?0=1149261889&s=1&u=1049366272&lang=es

Produccion y exportacion de palta Hass al mercado de Estados Unidos de la provincia de Ica - zona in... - /0O < > ®

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

1}
FACULTAD DE CIENCIAS FMPRESARIALES
ESCUELA ACADEMIIO PROFESIONAL DE NECIHCIOS
INTERNACIONALES

Producsion v sxportacién de pakie Hass al merendo de Hstados Lnidos do.ln provineia de
Tey — zony iInduziial, ufio 2019

,Fllhﬂlb‘ FARA OBFTENCR EL TITULO PROVESIONAL DE:

ri imlo e Negocios Tarernacinmst

AUTOR;
Toures Visquez Alfanso Orlando (ORCID: 0(H{X)-03R)2-9331-4206)
Liunos Odur Wilson Jaerdin iORCIL: BUGO-0001-7337-6279)

ASESOR:
e Orbarnbo Minguez Canra fORCT: 0GON.00N3-ARNL252])

ElNFA DE INVESTIGACION:
Mirketipg 3 ¢ " —_

Thoe Teoid

W19

25 %

Se estan viendo fuentes estandar f

[ Ver fuentes en inglés (Beta) ]

Coincidencias f

Entregado a Universida... 1 7 0/0 -t
Trabajo del estudiante

2 Entregado a Universida... 2 0/0 >
Trabujo del estudiants

3 repositorio.ucv.edu.pe 1 O/o >
Fuente de intemnet

4 es.scribd.com 1 O/o >
Fuente de Internet

5 docplayer.es " % >
Fuente de internet

6 repositorio.uns.edu.pe 1% >

Fuente de Internet

0413 p. m.

470772019




Anexo N°7 Autorizacién de publicacién de tesis en repositorio institucional UCV F08

Ucv AUTORIZACION DE PUBLICACION DE Codigo : FO8-PP-PR-02.02
TESIS EN REPOSITORIO INSTITUCIONAL Version @ 10

Fecha : 10-06-2019

Pagina : 1de2

UNIVERSIDAD
CESAR VALLEJO ucv

Yo ALFONSO ORLANDO TORRES VASQUEZ identificado con DNI N° 46758249,
WILSON JHORDIN LLANOS ODAR con DNI N® 77462434 egresado de la Escuela
Profesional de NEGOCIOS INTERNACIONALES de la Universidad César Vallejo,
autorizo ( X ), No autorizo ( ) la divulgaciéon y comunicacién piblica de mi trabajo
de investigacion titulado "PRODUCCION Y EXPORTACION DE PALTA HASS AL
MERCADO DE ESTADOS UNIDOS DE LA PROVINCIA DE ICA —ZONA INDUSTRIAL,
ANO  2019.; en el Repositorio Institucional de la  UCV
(http://repositorio.ucv.edu.pe/), segun lo estipulado en el Decreto Legislativo 822,
Ley sobre Derecho de Autor, Art. 23y Art. 33

Fundamentacién en caso de no autorizacion:

FIRMA FIRMA

DNI: 46758249

DNI: 77462434

FECHA: 04 de Julio del 2019

: Direccién de . Vi
Elabord SO Revisd Responsable del SGC Apios 1 H-ereciordete
Investigacion investigacion




Anexo N°8 Formulario de autorizacion para la publicacion electrénica de las tesis

ﬁ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

Centro de Recursos para el Aprendizaje y la Investigacion (CRAI)

1.

“César Acuna Peralta”

FORMULARIO DE AUTORIZACION PARA LA
PUBLICACION ELECTRONICA DE LAS TESIS

DATOS PERSONALES
Apellidos y Nombres: TORRES VASQUEZ ALFONSO ORLANDO
LLANOS ODAR WILSON JHORDIN

D.N.I. : 46758249 - 77462434

Domicilio : Mz=E, lote 34, urb Il horizontes San Martin de Porres
Psj Jose de la riva agliero #175 San Borja

Teléfono : Fijo : Movil : 987605023 - 947283151

E-mail ; torres070292@gmail.com

. jhordinllanos@gmail.com
IDENTIFICACION DE LA TESIS
Modalidad:
B® Tesis de Pregrado
Facultad : Ciencias Empresariales
Escuela : Negocios Internacionales
Carrera : Negocios Internacionales
Titulo : Licenciado en Negocios Internacionales
[ Tesis de Post Grado
[ Maestria [ Doctorado
Grado
MeENCION 1 e
DATOS DE LA TESIS
Autor (es) Apellidos y Nombres:
TORRES VASQUEZ ALFONSO ORLANDO
LLANOS ODAR WILSON JHORDIN

Titulo de la tesis: .

PRODUCCION Y EXPORTACION DE PALTA HASS AL MERCADO DE
ESTADOS UNIDOS DE LA PROVINCIA DE ICA — ZONA INDUSTRIAL,
ANO 2019.

Ano de publicacion : 2019

. AUTORIZACION DE PUBLICACION DE LA TESIS EN VERSION

ELECTRONICA:
A través del presente documento,

Si autorizo a publicar en texto completo mi tesis.
No autorizo a publicar en texto completo mi tesis. [

Firma :

Firma : u@@

Fecha: 04 /07 /2019
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Anexo N°9 Autorizacién de la version final del trabajo de investigacion

UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO
AUTORIZACION DE LA VERSION FINAL DEL TRABAJO DE INVESTIGACION

CONSTE POR EL PRESENTE EL VISTO BUENO QUE OTORGA EL ENCARGADO DE INVESTIGACION DE

La Escuela Profesional de Negocios Internacionales

A LA VERSION FINAL DEL TRABAJO DE INVESTIGACION QUE PRESENTA:
TORRES VASQUEZ ALFONSO ORLANDO

LLANOS ODAR WILSON JHORDIN

INFORME TITULADO:

PRODUCCION Y EXPORTACION DE PALTA HASS AL MERCADO DE ESTADOS UNIDOS DE LA
PROVINCIA DE ICA — ZONA INDUSTRIAL, ANO 2019.

PARA OBTENER EL TITULO O GRADO DE:

Licenciado en Negocios Internacionales

SUSTENTADO EN FECHA: 05 /07 / 19

NOTA O MENCION: {¢

1 ‘JE‘ ‘ / .
N\, )
MG. 4 E TORRES JOSE DE LA ROSA

FIRMA DEL ENCARGADO DE INVESTIGACION
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