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RESUMEN
EL presente trabajo de investigacion tiene como objetivo descubrir la evolucion de
las exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 — 2018.
Para lograra el objetivo de la investigacion, para la recoleccion de datos se
considero las siguientes fuentes: La Superintendencia Nacional de Aduanas y de

Administracion Tributaria (SUNAT) y TradeMap por citar algunas mas.

Esta investigacion es de disefio no experimental, porque no hubo ningin cambio
en la variable, el enfoque del proyecto de investigacion es cuantitativo la cual se

utilizé para la recoleccion de datos estadisticos.

Se investigod el aspecto conceptual, tedrico y legal sobre la variable exportacion, la
cual se tomd como indicadores el precio de exportacién de guanabana al mercado
estadounidense, valor de exportacion de guandbana y volumen de la exportacion

de guanabana.

La poblaciéon de la investigacion son todos los paises que exportacién guanibana
fresca hacia estados unidos y se seleccion6 como muestra al Perd como pais

exportador de guanabana fresca.

Los resultados estan representados mediante tablas y figuras estadisticas con el
apoyo del programa Excel, esto nos permite tener un mejor panorama de los

resultados y facilidad en la recoleccion de los datos estadisticos.

Finalmente, segun a los resultados de la investigacion se concluye, que la evolucién
de la exportacién de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-2018,
tuvo una tendencia creciente hasta el afilo 2015 pero desde el afio 2016 hacia

adelante tuvo una tendencia decreciente.

Palabras clave: exportacion, guanabana, Estados Unidos.



ABSTRACT
The present research work aims to discover the evolution of soursop exports to the
United States in the period 2014 - 2018. To achieve the objective of the
investigation, the following sources were considered for data collection: The
National Customs Superintendence and Tax Administration (SUNAT) and

TradeMap to name a few more.

This research is of a non-experimental design, because there was no change in the
variable, the focus of the research project is quantitative which was used for the
collection of statistical data.

The conceptual, theoretical and legal aspect of the export variable was investigated,
which took as indicators the price of soursop export to the US market, soursop

export value and soursop export volume.

The research population is all the countries that export fresh soursop to the United

States and Peru was selected as an example to export fresh soursop.

The results are represented by tables and statistical figures with the support of the
Excel program, this allows us to have a better overview of the results and ease in

the collection of statistical data.

Finally, according to the results of the investigation it is concluded that the evolution
of soursop exports to the United States in the 2014-2018 period, had a growing
trend until 2015 but from 2016 onwards it had a decreasing trend.

Keywords: Export, Soursop, United States



. INTRODUCCION

Para un pais es importante tener un superdvit en su balanza comercial, por lo que
su relevancia de este tipo de registro se basa en el resultado de la compraventa de
mercancias que realiza un pais, segun Gonzalez y Cadena (2018) mencionan que
el principal ingreso para la mayoria de los paises de un pais son las exportaciones,
por lo cual aprovechan todos sus bienes para su internacionalizacion. EI comercio
cubre una necesidad que atraviesa un pais ante un producto inexistente, es por ello
que al exportar la guanabana fresca estamos cubriendo una necesidad para el pais
gue no tiene todos los recursos para el cultivo de esta fruta, por otro lado, desde el
punto de vista de Quintero y Jara (2018) mencionan que la logistica para exportar
un fruto es muy importante porque mediante ello se asegura la calidad, proteccion
y el ciclo de vida del fruto, ante ello, permitir4 a las empresas exportadores a tener
clientes fidelizados en todo el mundo; asi mismo, las personas juridicas y naturales
gue tiene negocios internacionalizan sus productos, porque el producto tiene mayor
competencia nacional y tiene toda la confiabilidad que al exportar su producto no
tenga la misma competencia, con ella tener mejor rentabilidad, actualmente, el
entorno econdmico poco a poco es mas activo y mundial, es por ello que muchas
empresas se suman a escoger estrategias para su internacionalizacion (Robles y
Jauregui, 2017), al notar que pueden exportar sus productos al exterior, las
empresas toman estrategias que les permitan tener un resultado 6ptimo y de
crecimiento hacia el futuro; existe una nueva manera de introducir alimentos a un
pais exterior, ello se da las estrategias de distribucién para cada producto. (Orengo
y Ortiz, 2017), asi mismo; segun Mera (2017) menciona que para lograr un
fortalecimiento en el producto para su exportacion se debe dar un valor agregado
porque se esta manera hay posibilidades de aumentar su venta en el extranjero
también mediante mejoras internas de las empresas, es por ello que se deberia
invertir en este sector para que aumente las oportunidades en el mercado.

Por otro lado, se puede indicar que la globalizacién tiene suma importancia en la
balanza comercial del pais, asi es como “La Globalizacion esta progresando y esta
teniendo un impacto en la distribucion de ingreso” (Mindler, 2018, p.50), como fue
sefalado anteriormente, la globalizacién va progresando a través de los afios, ello
nos permite crear y descubrir herramientas para tener las mejores estrategias para

la exportacion de productos agrarios y poder tener mejor accesibilidad de ingreso



para los para la guanabana fresca al mercado estadounidense. “Las empresas se
estan internacionalizando, aprovechando el marketing de las redes sociales, pero
lo académicos afirman que la tecnologia Unicamente no puede conducir al
rendimiento de las exportaciones a menos que esté integrada con otros recursos
estratégicos” (Avornyo, Abdulai Mahmou, Adeola, Hinson, & Boateng , 2019), a lo
mencionado, el marketing no una herramienta de apoyo para la agroindustria en las
exportaciones; sino es mas beneficioso desarrollar un plan de recursos
estratégicos. En una investigacion realizada sefiala que la guanabana es un fruto
aspera, purgante y digestible, es recomendable su consumo en caso de sobrepeso,
enfermedades del corazén y entre otros (Pamplona, 2014:70, citado en Leiva,
Gayoso y Chang. 2018, p. 129). Esto nos da conocer que la guanabana es un fruto
con altas oportunidades en el mercado internacional, es por ello que su
reconocimiento es muy importante para poder impulsar la exportacién de este fruto.
“‘La guanabana (Annona muricata) pertenece a la familia Annonaceae y se
distribuye ampliamente y se cultiva comercialmente en los climas tropicales y
subtropicales de todo el mundo” (Anaya Esparza & Montalvo-Gonzales, 2019). Este
producto tiene un gran potencial para su desarrollo y expansion, seria mas factible
darle un enfoque al incrementar su produccion y con ello también su exportacion.
“Annona muricata es una especie de arbol frutal tropical de hoja perenne con gran
potencial para sus alimentario, industriales y medicales, especialmente en el
tratamiento de cancer” (Andi Brisible, Constance Ogbonna, & Nkachukwu
Chukwurah, 2017). Esto nos da a conocer la guanabana puede ser usada
medicinalmente para el bienestar de las personas con cancer.

En una pagina de noticias sobre la exportacion de guanabana nos anticipan

gue hubo un mal panorama del afio 2017, Ramos (2018) nos afirma:

El 2017 no fue un buen afio para la exportacion de chirimoyas y guanabanas.
Asi los demuestran los registros al cierre de los 12 meses del afio pasado
gue indican que en total se despacharon 140.396 kilos de los deliciosos
frutos por un valor FOB de US$ 376.350.

El autor realizo un andlisis sobre el panorama del afio 2017, comentando
que fue un pésimo afio para la exportacién de este producto, porque las cifras
contrastan negativamente frente a los 355.153 kilos que se habian despacho
durante el 2016 por un valor entonces de US$ 979.518 (Ramos, 2018), es ahi donde



hay una gran observacion de los kilos exportados en el 2016 y en el 2017. Ante
todo lo mencionado nace realizar la presente investigacion, mediante el apoyo de
los indicadores de exportacion que nos permitiran tener un mejor panorama ante

las situaciones se atravesaron en esos 5 afos.

El formulaciéon del problema general es ¢ CoOmo ha evolucionado las exportaciones
de guandbana hacia Estados Unidos el periodo 2014 - 2018?, y la formulacion de los
problemas especificos son: ¢ Cudl ha sido la influencia del precio de las exportaciones
de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-2017?, ¢Cudl ha sido la
influencia del valor de las exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos en el
periodo 2014-2018?, ¢ Cual ha sido la evolucion del volumen de las exportaciones
de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-20187.

Con respecto a la justificacion teorica, se apoyo de los teorias brindaras en el
trabajo de investigacion, la cual nos afirmara que todo lo propuesto es confiable y
veridico. Como tambien dar un mayor alcance, como tambien se puede podder
mejorarla, ya que mendiante el analisis de la exportacion de guanabana, nos
indicaran que si las teorias brindadas son totalmente ciertas o se necitan mejorar
mas medianete el avance y las actualizaciones del comercio internacional Ademas
se justifica de manera practica, porque mediante esta informacion nos permitira
tener un mayoy analisis y conocermiento del mercado en el que nos etsamos
enfrentandom, sobre todo para la toma de cdecisoines que pueden ser buenas o
malas para la rentabilidad de una empresa que quiera exportar esta fruto al
mercado estadounidesne. Esta investigacion se justifica tecnologimente, ya que su
recoleccion de datos seran virtualemnete mediante fuentes de suma importancia

gue son para un analisis del comecio exterior.

Como objetivo general del trabajo de investigacion tenemos “Descubrir la evolucion
de las exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -
2018”. Como objetivos especificos tenemos: “Explicar la influencia del precio de las
exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -2018”,
“Explicar la influencia del valor de las exportaciones de guanabana hacia Estados
Unidos en el periodo 2014 -2018” y “Distinguir el volumen de las exportaciones de

guandbana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 — 2018”.



. MARCO TEORICO

Esta investigacion tiene como antecedente nacional a Leiva, Gayaso y Chang
(2018) quienes realizaron el articulo cientifico sobre “Annona muricarata L.
“‘guanabana” (Annonaceae) una fruta utilizada como alimento en le Peru
prehispanico”. Tuvo como objetivo demostrar que la guanadbana es una fruta
conocida por el peruano desde épocas prehispanicas. El método de la investigacion
es el cientifico, en dos diferentes maneras: comparativo e inductivo. Los resultados
fueron que la guanabana es una fruta conocida desde hace épocas prehispanicas
por los pobladores nortefios. El estudio concluye que la guanabana fue conocida
desde nuestro antepasados por sus los grandes beneficios de la brinda a la saluda
del ser humano. Este trabajo nos brinda informacion sobre el antepasado de la
guandbana y el valor nutricional que posee para la persona, es por ello que su

comercializacion al exterior seria totalmente beneficioso para nosotros.

Polo (2017) realizo la siguiente tesis para obtener el titulo profesional de licenciado
en negocios internacionales sobre “Estrategias competitivas y exportacion de la
guanabana (anona muricata) peruana 2008-2017”. Su objetivo fue analizar la
participacion de la guanabana en el mercado exterior. El nivel de investigacion es
de disefio descriptivo y no experimental. Los resultados de esta tesis son que la
guandbana es la fuente principal para la alimentacion de cualquier persona,
también que este producto genera trabajo por su produccion y brinda mejores
oportunidades para el ingreso al mercado internacional. El estudio concluye el
comercio internacional y la competitividad de la guanabana peruana, durante los 9
afos estudiados, han sido favorables para el Peru. Es este trabajo nos da a conocer
lo importante que es la relacion entre los costos logisticos en las exportaciones,

esto no permitira se mas competitivo y poder abrirnos en el mercado internacional.

Ayquipa (2015) realizo la siguiente tesis para obtener el titulo profesional de
licenciado en negocios internacionales sobre “Exportacion de Guanabana de
Lambayeque al mercado Canadiense en el periodo 2008 — 2074”. Tuvo como
objetivo determinar la conducta de las exportaciones de guanabana en el mercado
canadiense entre el 2008 al 2014. El nivel de investigacion es no experimental, de
tipo descriptivo de tendencia. El estudio concluye que la guanabana cultivada en el
departamento Lambayeque exportada a Canada entre el 2008 hasta el 2014 ha
tenido una buena aceptacion y estuvo en aumento en dicho periodo estudiado. Nos



presenta como conclusion que el comportamiento de la exportacion de guanabana
de Lambayeque al mercado Canadiense en el periodo 2008 — 2014 ha tenido una
tendencia creciente. Este antecedente tiene suma importancia para el trabajo de
investigacion porque demuestra el crecimiento de la exportacion de guanabana

desde sus inicios.

Esta investigacion tiene como antecedente internacional a Cabrera (2019) en su
investigacion titulada “Modelo de negocio para determinar la factibilidad de producir
y comercializar helado de guanabana en la provincia Santo Domingo de los
Tsachilas”. Tuvo como objetivo demostrar la viabilidad produccion vy
comercializaciéon del helado de guanaba. Fue una investigacion descriptiva,
exploratoria y explicativa, su enfoque fue cuantitativa; tuvo una poblacion finita, el
tipo de muestreo fue aleatorio estratificado; como técnica de investigacion realiz6
una encuesta y el instrumentos fue el cuestionario. Los resultados fueron que se
puede aprovechar de los nutrientes que posee la guanabana para su
comercializaciéon y que aguella demanda ha sido insatisfecha en el mercado de los
helados, como también se detalla que la mayoria de los encuestados para esta
investigacion estan totalmente dispuesto a probar este nuevo sabor de helado. Se
concluyo que la comercializacion de helado de guanabana es totalmente rentable,
por lo que las personas toman mas conciencia en el momento de consumir un
producto para tener buena salud. En esta investigacion detalla como el fruto posee
varios nutrientes para mejorar la calidad de vida de las personas y sobre todo la

manera en como comercializacion el producto en el mercado de los helados.

Blacio (2018) realizo una tesis de grado previa a la obtencién del titulo de ingeniera
en comercio exterior e integracion con el titulo “Proyecto de pre factibilidad para la
exportacion de pulpa de guanabana al mercado aleman en el periodo 2008 — 2018”.
Tuvo como objetivo identificar los principales competidores en el mercado sus
ventajas y desventajas, como también analizar el potencial del producto al
exportarlo. El tipo de investigacion des descriptiva, el método que se aplico en el
proyecto fue deductivo y su técnica de investigacion fue observacion de campo y
de laboratorio. Los resultados fueron 6ptimos para la realizacién de este proyecto

de inversion que cuenta con todos los datos socioecondmicos de fuentes primarias



y secundarias. El estudio concluye la guanabana tiene altos niveles de vitaminas y
propiedades curativas, es por ello que su exportacion es muy importante ya que
pueden salvar la vida de diferentes personas que padezcan de algun enfermedad
que pueda ser tratable con la guandbana. Esta tesis nos da a conocer que la
guanabana posee un gran potencial para su exportacion que no solo brindamos

nosotros los peruanos, sino también nuestros competidores.

La exportacion es un indicador muy importante para cada pais, de acuerdo con
Duran (2018) considera que es importante la competitividad y la productividad para
ingresar al mercado internacional, cabe recalcar que se debe conocer bien los
productos y/o servicios que se quiere brindar al mundo; ante lo mencionado el pais
es rico en productos saludables y uno de ellos es la guanabana, la cual cumple con
todos los entandares del comercio internacional. Es por ello que el término es

positivo para cada pais.

Una definicion muy importante de la variable exportacion es la que nos brinda

el sitio web de la SUNAT, las cual nos describe lo siguiente:

Es un régimen aduanero por el cual se permite la salida del territorio
aduanero de las mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o
consumo definitivo en el exterior. Para ello la transferencia de bienes debe

efectuarse a un cliente domicilio en el extranjero. (SUNAT, s.f.)

Dentro del comercio internacional existen dos tipos de exportacion: la
exportacion definitiva la cual es el translado de mercancia a otros paises con tiempo
ilimitado y la exportacion temporal la cual es el translado de mercancias por un
periodo corto, ya sea para su exibicion, repacion, entre otros afines. Se toma en
cuenta que para el translado de la guanabana hacia Estados Unidos es una
exportacion difinitiva. El precio de la exportacion, el valor FOB de la exportacion y
el volumen de la exportacion, son los indicaron que nos permitiré dar un mejor

analisis de la exportacion de guanaba hacia Estados Unidos.

Existen dos teorias de la exportacion, las cuales son: la ventaja absoluta y ventaja
comparativa. Para Hernandez (2006) nos comenta “Los paises tienden a

especializarse en la produccion y exportacion de aquellas mercancias en las que



poseen mayores ventajas comparativas frente a otros paises” (p. 1). Para este
autor, la ventaja comparativa posee mas importancia en el comercio internacional

y en el andlisis de una exportacion.

Por otro lado, Segun Adam Smith (1970) sostuvo que “la teoria de la “ventaja
absoluta” no es aplicable a todas las situaciones del Comercio Internacional, pues
no completa el caos que un pais tenga ventaja absoluta en todos los bienes o
servicio en relacién al otro pais” (p.250). Esto nos comenta que para un pais es

complicado aplicar la ventaja absoluta.

La Ley N° 27360 que tuvo como vigencia hasta el 31 de diciembre de 2010, la cual
fue modificada como Ley N° 28810 que tiene como vigencia hasta el 31 de
diciembre de 2021, la cual ofrece muchos beneficio para las personas naturales o
juridicas que trabajan en el sector agrario. Por ello esto despierta un gran interés en

su inversion.



[I. METODOLOGIA

3.1 Tipo y disefio de investigacion.
El tipo de investigacion fue bésica, de alcance temporal transversal. El nivel de la

investigacion fue descriptiva, de enfoque cuantitativo y de dimension temporal.

La investigacién conlleva a un analisis de numeros estadisticos,

Hernandez, Fernandez y Pilar (2014) nos comentan:

El enfoque cuantitativo es secuencial y probatorio. Cada etapa procede a la
siguiente y no podemos “brincar o “eludir pasos”. El orden es riguroso,
aunque desde luego, podemos redefinir alguna fase. Parte de una idea que
va acotandose y, una vez delimitada, se derivan objetivos y preguntas de
investigacion, se revisa la literatura y se construye un marco 0 una

perspectiva tedrica.(p.4)

Mediante la teoria nos dara un enfoque mas a detalle del objetivo que se

quiere alcanzar en esta investigacion.

Para el trabajo de investigacion se uso el disefio no experimental, porque no habra
ninguna manipulacién en la variable. “Podria definirse como la investigacion que se
realiza sin manipular deliberadamente variables. Es decir, se trata de estudios en
los que no hacemos variar en forma intencional las variables independientes para
su efecto sobre otras variables” (Hernandez Sampieri, Fernandez Collado, &
Bautista Lucio, 2014, pag. 152).

3.2 Variables y Operacionalizacion:
La investigacion tuvo como variable a la exportacion.

Variable 1: Exportacion

Es un régimen aduanera por el cual se permite la salida del territorio aduanero
de las mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso 0 consumo
definitivo en el exterior. Para ello la transferencia de bienes debe efectuarse a
un cliente domicilio en el extranjero. (SUNAT, s.f.)
Asimismo, en el anexo 2 esta la Matriz de Operacionalizacion en donde se detallé
la variable, la definicion conceptual, sus dimensiones, indicadores y escala de

medicion.



3.3 Poblacion, muestra y muestreo
Se tomo como poblacion a los paises exportadores de guanabana fresca a Estados

Unidos son aproximadamente 80 paises en la cuales se encuentra: México, Viet
Man, Ecuador, Chile, Peru, Guatemala, China, India, Tailandia, India, Argentina,
Nueva Zelanda, Granada, Honduras, Republica Dominicana, Sudéfrica, Nicaragua,

Isarel, Colombia y entre otros.

Se tomdé como muestra al Perl para las exportaciones de la guanabana hacia
Estados Unidos para medir cual ha sido su evolucion a través de los afios entre el
2014 hasta el 2018.

El muestro al realizarse es probabilistico porque todas la unidades son

utilizadas totalmente en la muestra.

Hay dos tipos de muestras, las probabilisticas y no probabilisticas. Las
muestras probabilisticas, 0 muestra al azar, son determinadas en las cuales
todas y cada las unidades de las unidades de la poblacién tienen una
probabilidad conocida, distinta de cero, de ser incluida en la muestra.
(Briones, 2002)

Segun este autor, nos comenta que el muestreo probabilistico son elegidos

al azar o también por preferencia del investigador.

3.4. Técnicas e instrumentos de recoleccién de datos

Para la recoleccion de datos se fue la técnica de la observacion para descubrir la
exportacion de la guandbana hacia Estados Unidos en el periodo establecido para
la investigacion. Se usé como instrumento de recoleccion de datos el programa
Excel, porque los datos fueron extraidos de estas fuentes de informacion TRADE
MAP, SUNAT y entre otros mas.

El trabajo de investigacion se realizé un cuadro de matriz del instrumento de

obtencion de datos, la cual ha sido aprobado por dos expertos.

En esta investigacion no se aplica la confiabilidad porque los datos que se usaron
son de fuentes de internet de suma importancia y veraz, las cuales también se usan

para la investigacion de mercados potenciales.



3.5. Procedimientos

Al terminar la etapa de recoleccidon de datos, se procesaran los datos al programa
Excel, la cual nos brindara a detalle los la evolucion del el precio de la exportacion
de guanabana, la evolucion del valor de la Exportacién y el volumen de la

exportacion.

Para la recoleccion de informacion se considerd primero buscar la base tedrica,
conceptual y legal de lunes a viernes con el horario de 2:00 pm hasta las 5:00 pm
en el mes septiembre, octubre y noviembre. Luego se hizo la recoleccion de
informacion para los resultados las cuales se pasaron al Excel para tener para su

mejor andlisis.

Se consider6 no tomar los sabados y domingo para la recolecciéon de informacion

porque tomo como prioridad la realizacién de otras actividades académicas.

3.6. Método de analisis de datos:

Para el trabajo de investigacion se realiz6 mediante el método estadistico para la
recoleccion de datos los indicadores de la variable de exportacion, las cual se
considera un disefio ex post facto porque no se manipulara los datos de la fuente
de TRADE MAP, SUNAT y de otras mas. El orden de los datos fueron establecidas
a traves de gréficos y cuadros en el programa Excel, la cuales nos brindara mas a

detalle la evoluciéon de la exportacion de guanabana.

3.7. Aspectos éticos

Para esta investigacion, la informacion presentada se considera de suma
confiabilidad, respetando los derechos de autor, la propiedad intelectual de todos
los autores y entidades. EI compromiso que tengo con esta investigacion, es
incrementar la importancia que se le debe brindar a las exportaciones del sector
agroindustrial para analizar e identificar los problemas que pudiera tener en ella,
asi mismos brindar alternativas de solucion y mejora para alcanzar un buen nivel

en el mercado internacional.
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V. RESULTADOS

Descripcidn de los resultados

Precio de la exportacién de guanabana
En la tabla 1 se aprecia el precio de la exportacion de guandbana hacia Estado
unidos en el periodo 2014 — 2018, los valores son expresados en doélares (US$) y

se sefiala la variacion en porcentaje con relacion al afio anterior.

Tabla N° 1
Precio de la exportacién de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014
—2018,en USD$/ Tm

Afios Precio de Exportacion Variacion

11.00 0%
2014

6.24 -43%
2015

4.13 -34%
2016

9.07 120%
2017

11.00 21%
2018

Fuente: TRADE MAP

Como se observa en la tabla anterior se detalla los precios por tonelada de
exportacion de guanabana y su variacion entre el afio 2104 y 2018, esto nos
demuestra que su precio bajo en el afio 2015 con una variacién de -43%, en el afios
2016 también bajo su variacion a un -34%, en el afio 2017 su precio subio con una
variacion de 120% y para el aiflo 2018 volvié a tener el mismo precio que el afio
2014.

11



Figura N° 1

Precio de las exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo

2014-2018
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En la figura se observa la caida y el crecimiento del precio de las

exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -2018. En

el afilo 2014 tuvo un monto alto, en el afio 2015 tuvo una caida en el precio de

exportacion, en el afio 2016 el precio también bajo pero no tanto como el afio

pasado, en el afios 2017 se elevo el precio mas que en los afios anteriores y para

culminar en el afio 2018 el precio aumento y se igualo al afio 2014, esto nos

demuestra que en los préximos afios el precio podria tener un costo mas bajo.

En la tabla 2, se muestra el valor de la exportacion de guanabana hacia Estados

Unidos en el periodo de 5 afios, la cual esta expresado en ddélares y también la

variacion de un afo a otro.

Tabla N° 2

Valor de exportacién de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 —

2018, en miles USD$

Afios Valor de Exportacion Variacion

2014 1 0%
2015 18 1700%
2016 6 -67%
2017 11 83%
2018 10 -9%

Fuente: TRADE MAP
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Lo que se observa en la tabla es el valor de exportacion de guanabana
hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -2018, en el afio 2014 tiene como valor
bajo con US$ 1 mil, en el afio 2015 tiene como valor US$ 18 mil siendo el mas alto
en los periodos establecidos, en el afio 2016 tiene como valor US$ 6 mil teniendo

una variacion de -65%, en el afio 2017 su valor sube hasta US$ 11 mil

Figura N° 2
Valor de exportacion de guanabana Hacia Estados Unidos en el periodo 2014-
2018
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Fuente: TRADE MAP

Lo que nos muestra la figura 2, es un crecimiento en el afio 2015, pero una decaida
en el afio 2016, demostrando que el valor de exportacion de guandbana hacia
Estados Unidos no esté tan estable. A pesar del crecimiento que se obtuvo en el

afio 2017 pero aun asi para el afio 2018 tuve un caida -9%.

En la tabla 3, se puede observar el volumen de exportacion de guanabana hacia
Estados Unidos en el periodo 2014 -2018, estos volumenes se expresan en
toneladas y también se detalla la variacion de tuvo desde los periodos establecidos.

Tabla N° 3
Volumen de exportacion de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -
2018,en T™M

o Volumen de N
ANos ., Variacion
Exportacion
2014 93 0%
2015 2808 2919%
2016 1938 -31%
2017 1213 -37%
2018 872 -28%

Fuente: TRADE MAP
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Lo que nos muestra la tabla anterior sobre el volumen de exportacion de guanabana

hacia Estados Unidos, en el afio 2014 tuve un volumen bajo, en el afio 2015 tuve

un mayor crecimiento y ha sido el mejor afio en todo este periodo establecido, en

el afio 2016 tuvo una pequefia caida en el volumen de exportacion, en el afio 2017

también tuvo una caida al igual que el afio pasado y por ultimo en el afio 2018 tuvo

un decrecimiento.

El afio més resaltante desde el periodo 2014 hasta el 2018, en el afio 2015 fue el

mejor afio para las exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos.

Figura N° 3

Volumen de exportacion de guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-

2018
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Lo que nos refleja la figura 3, se puede observar un crecimiento muy notable del

afo 2014 hacia el afio 2015 con una variacién de 2919%, pero en al afio 2016 hasta

el 2018 el volumen de exportacién de guanabana ha ido bajando notablemente pero

aun existe una probabilidad de que aumentara para el afio 2019.
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V.

DISCUSION
El presente proyecto de investigacion tuvo como objetivo de descubrir la
evolucion de las exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos en el
periodo 2014 -2018, la investigacion desarrollada nace desde la idea que tomar
informacion de para tener en cuenta la realidad que esta pasando en las
exportaciones de un fruto fresco hacia un pais, la cual se hizo mediante tablas
y figuras recolectados de fuentes confiables y veridicas sobre la exportacion de

guanabana hacia Estados Unidos.

Segun los resultados dados en la investigacion se toma en cuenta el indicador
del precio de la investigacion (Tabla N°1) donde se puede observar que al tener
un precio alto como en el afio 2014 el volumen de exportacion de guanibana
fue la méas baja entre el afio 2014 — 2018, por ende también tiene un bajo valor
de exportacion; en cambio en el afio 2015 el precio de exportacion fue de US$
6.24, esto fue de gran beneficio porque el volumen de exportacion aumento y
se consideraria que fue el mejor afio para la exportacion de este producto,
también su valor de exportacién es el mas alto de todo el periodo que se tomd
para analizar la evolucion de exportacion de guanabana; a pesar que en el afio
2016 el precio fue el bajo que su volumen ha decrecido a comparacion del afio
anterior y su valor de exportacién es el segundo méas bajo en los periodos
estudiados; en el afio 2017 el precio se elevo por ende el volumen de
exportacion disminuyo y el valor de exportacion aumento; para finalizar en el
afio 2018 el precio de exportacion se igualo al afio 2014, el volumen y valor de

exportacion fue disminuyendo.

Los resultados tienen relacion con la investigacion realizada por Polo (2017) en
la tesis “Estrategias competitivas y exportacion de la guanabana (anona
muricata) peruana 2008- 2077”, la investigacion concluye que el comercio
internacional y la competitividad de la guanabana peruana, durante los 9 afos
estudiados, esto ha sido favorable para el Perd. Concluyo que la exportaciéon
tiene una alta competencia en el mercado internacional por la cual se analiza la
evolucion que tuvo en ella, teniendo en cuenta los indicadores que fueron
establecidos nos permiten tener una idea mas clara la variacion, a pesar del
crecimiento que hubo a través de los afios también tuvo un disminucién la cual

es podria reflejar segun el precio de exportacién de guanabana.
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VI. CONCLUSIONES:

Segun los resultados se concluye que la evolucién de las exportaciones de
guanabana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-2018 ha ido en crecimiento
hasta el afio 2015 y disminuyendo desde el afio 2016 hasta adelante, lo que se

pronosticas y se prefiere para ello es su crecimiento en los proximos afos.

La influencia del precio de las exportaciones de guanabana hacia Estados Unidos
en el periodo 2014-2018, tuvo mucha importancia porque al disminuir el precio en
el afio 2015 la exportacién aumento, pero en los otros afios el precio aumento y

esto hizo que las exportaciones caigan.

La influencia del valor de las exportaciones de guandbana hacia Estados Unidos
en el periodo 2014-2018, tuvo crecimiento esta el afio 2015, luego tuvo una
tendencia decreciente en el afio 2016, después tuvo una tendencia creciente para

el afio 2017 y finalmente en el afio 2018 tuvo una tendencia decreciente.

Por ultimo, se concluye que al distinguir el volumen de las exportaciones de
guanabana hacia Estados Unidos en el afio 2014 hasta el afio 2018, nos indican
gue hubo una gran diferencia entre todos los afios, resalando que en el 2015 tuvo

un incremento, pero desde el afio 2016 ha ido disminuyendo.
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VIl. RECOMENDACIONES

La evolucion de la exportacion de la guanabana ha ido creciendo hasta el afio 2015,
luego tuvo una caida hasta el afio 2018; se debe tomar en cuenta que tiene
diferentes presentaciones para su exportacion las cuales son: como fruto fresco,
como fruto procesado y/o conservas y también como fruto congelado. Se
recomienda hacer un analisis de las exportaciones de la guanabana procesada

para el mercado internacional, ya que puede tener una mejor aceptacion al exterior.

Se recomienda hacer un analisis mas profundo sobre la variacion del precio de la
exportacion de guanabana a las empresas productoras y exportadoras de la
guanabana fresca, para tener un punto mas claro sobre la tendencia inestable que
se observa a través de los afios y también que indicadores influyen en ella. Se
puede tomar en cuenta que uno de los puntos que nos permiten obtener el precio
venta del pais de destino tiene que ver mucho con los costos logisticos de
exportacion las cuales el aumento del flete internacional u otros conceptos tienen

una gran influencia en la subida y bajada de precio.

Se recomienda profundizar cuales con los puntos mas importantes del aumento y
disminucién del valor FOB de la exportacion de guanabana hacia Estados Unidos;
se toma en cuenta que uno de los puntos mas importantes se da por la cantidad
exportada y también otros costos que nos permitan llevar la mercancia hasta el

puerto de salida hacia su destino.

Se recomienda buscar nuevas estrategias que permitan el aumento del volumen de
exportacion de guanabana para los proximos afos, de esta manera posicionar la

guanabana peruana al mercado internacional e incrementar su exportacion.
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Anexo 1

Matriz de consistencia

Problema de la
Investigacion

Objetivos de la
Investigacion

Variable

General

General

¢, Como ha
evolucionado las
exportaciones de
guandbana hacia
Estados Unidos en
el periodo 2014-

Descubrir la
evolucion de las
exportaciones de
guandbana hacia

Estados Unidos en
el periodo 2014-

exportaciones de

guanabana hacia

Estados Unidos en
el periodo 2014-

2018? 2018.
Especifico Especifico
¢,Cual ha sido la Explicar la
influencia del precio | influencia del precio
de las de las

exportaciones de

guanabana hacia

Estados Unidos en
el periodo 2014-

exportaciones de
guanabana hacia
Estados Unidos en
el periodo 2014-
20187

2018? 2018.
¢,Cual ha sido la Explicar la
influencia del valor | influencia del valor
de las de las

exportaciones de
guanabana hacia
Estados Unidos en
el periodo 2014-
2018.

¢,Cual ha sido la
evolucion del

volumen de las
exportaciones de
guanabana hacia
Estados Unidos en

el periodo 2014-

20187

Distinguir la
evolucion del
volumen de las
exportaciones de
guandbana hacia
Estados Unidos en
el periodo 2014-
2018.

Exportacion

Indicadores

Método de
Investigacion

Precio de
exportacion

Valor de
exportacion

Volumen
de

exportacion
™

Tipo de
investigacion
bésica, su
alcance es
temporal, nivel
descriptivo,
enfoque
cuantitativo y de
dimensién
temporal.

Para el analisis
de los datos se
us6 el método
estadistico; para
la recolecciéon de

datos se
organizé en
Excel y se
analizé la
variacion  entre
los periodos

establecidos.

Fuente: Elaboracién propia
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Anexo 2

Matriz de Operacionalizacion

Escala
DEFINICION DEFINICION
VARIABLE CONCEPTUAL OPERACIONAL DIMENSIONES INDICADORES d_e_,
Medicion
Es un régimen
aduanera por
el cual se
permite la
salida del .
territorio Precio de Moneda
aduanero  de exportacion (dolares)
| .~ EL precio de
as mercancias C, |
nacionales o exportacion, - e
. ) valor de la
nacionalizadas exportacion v el
., para su uso o b Y De
Exportacion CoNsuUMo volumen de la raz6n
S exportacion, Valor de la
deflnl_nvo en el mediran la  exportacion Incoterms FOB
exterior. Para .,
evolucion de la
ello la

transferencia
de bienes debe
efectuarse a un
cliente
domicilio en el
extranjero.
(SUNAT, s.f)

exportacion.

Volumen de la
exportacion

Toneladas de
Exportacion

Fuente: Elaboracién propia
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Anexo 3

Validacion de los instrumentos

Anexo 4




Instrumento de recolecciéon de datos
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Trade Map — Precio de exportacién de guanabana hacia Estados Unidos en el

periodo 2014-2018.
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Partida Arancelaria

Retroceder | Inicia

Ingrese |z partide XXXX00000 ¥ s una de |as 10 cifras de subpartida nac. na considers puntos CODIGO :

6 Ingrese [a descripcidn de un producto sin tilde ni puntuaciones DESCRIPCION : | Consultar H Restablecer ‘
SECCION:II PRODUCTOS DEL REINO VEGETAL
CAPITULO:8 FRUTAS Y FRUTOS COMESTIBLES; CORTEZAS DE AGRIOS [EiTRICUS], MELONES 0 SANDIAS
08.00 Damascos (albaricoques, chabacanos), carezas, duraznas (melocotones) (incluidos los grifiones v nectarinas), ciruelas y endrinas, frescos,
08.0 Damascos (albaricoques, chabacanos), carezas, duraznas (melocotones) (incluidos los grifiones v nectarinas), ciruelas y endrinas, frescos,
0809.10.00.00 - Damascos (albaricoques, chabacanos)
0809.21.00.00 - - Guindas (cerezas acidas) [Prunus cerasus)
0809.29.00.00 - - Las demas
0809.30.00.00 - Duraznas (melocotones), incluidos los grifonss v nectarings
0800.40.00.00 - Ciruglas y endrinas
08.10 Lzs demas frutas v otros frutos, frescos,
0810.10.00.00 - Fresas (frutillas)
0810.20.00.00 - Frambueszs, zarzamoras, maras y maras-rambuesa
0810.30.00.00 - (rosellas neqras, blancas o rojas y grosellas espinosas
0810.40.00.00 - Arandanas rojas, mirtiles y demés frutas del género Vaccinium
0810.50.00.00 - Kiviiz
0810.60.00.00 - Duriones
0810.70.00.00 - Caquis [persimanios)
0810.90 - Lo demas:
0810.90.10.00 - - Granadila, #maracuya* (parchita) y demas frutas de [z pasion (Passilora spp)
0810.90.20.00 - - Chirimaya, quanabana y demas anenas (Annona spp)
0810.90.30.00 - - Tornate de artal {lima tamate, tamarilla) (Cyphomandra betacea)
0810.90.40.00 - - Pitahayas (Cereus spp)
0810.90.50.00 - - Uchuvas (aguaymanta, uvillzs] [Physaliz peruvizna)
0810.90.90.00 - - Loz demas
08.11 Frutas y ofros frutos, sin cocer o cocidos en agua o vapar, congelades, incluso con adician de azlcar u otro edulcarantz,
0811.10 - Fresas (frutilas):
0811.,10.10.00 - - Con adicion de azucar u otro edulcorant
0811.10.90.00 - - Las demas
0811.20 - Frambueszs, zarzamoras, moras, moras-frambuesa y grosellas:
0811.20.00.00 - Frambueszs, zarzamoras, maras, maras-frambussa v grosellas
Anexo 10

29



Ficha técnica de la guandbana

Sistama Intagrado de Informacitn
de Comarcio Exarior

IS SICEX

© GUANABANA

Nombre comercial: Guanabara
Nombre centibcar Annona muricata
Nombee cormun: Guanabana, Catoche, Sursack

Loz suelos en los que se debe cultivar la guanabana deben ser
profundos, arenosos, y con un buen drenaje. Son mas convenientes
los que posean un pH entre 55 y 65 En cuanto a la fertlizacion,
este es un cultivo exigente en nitrogeno y potasio. La guansbana
puede ser propagada par semilla o vegetatvamente por injertos. Los
detanciaméentos entre plantas recomendados sonde 7 x 70 8x 8 m

El fruto  de guanabana puede expartar
= en estado fresco,  Las presentaciones en forma procesada
incluyen harina de guanibana pasta de guanabana, jugos
guanibana y pulps congefada de guandbana

y néctares de

Proteinas

: Vitamina 81
B ceravens

: Vitamena
Besennranis

s Vitamena C
i Fosforo :

! Fiosro

siicex.gob.pe

Descripcion arancelaria

it oy i Erestot SRR s
: 0810902000 : Chinmoya, guandbana y
' I demas anonas Lannana
: - spp.) frescas

Los prnopales departamentas productores de esta fruta
son Junin, La Libertad, Ucayal, Loreto, Ica y Lima

turopa, Estados y Japon son los

mercados a los uales se erTtar cultiva
maente en forma de pulpa efacda
Su ta puede realzarse durante ano

No exste desaipcon botdrsca 2iguna  referente 2
variedades para el cultivo de guanabana. Sin embargo, los
agncultores en las diderentes zonas hacen selecclanes de los
mejores arboles de acuerdo a s cabdad de fruta En otros
paises, se distinguen difesentes tipos de gquanidbana, los
que se han clasificado segdn el sabor: pueden ser acidos,
semicidos o dulces. Segin |a forma, la guanabana puede ser
ovolde, acorazonada o Wregular; y segun ki  consistenca
de Ia pulpa puede ser blanda y jugasa, frme 6 zeca

los rendimientos son en promedio de 7 tn / ha; sin
embaga, lax ronmas de mayor tecnologla pueden
abtener rendemientos de hasta 16 tn / ha ( lca, Lima )

La guanabana e
regrones tropicales de

anginana de s
América del Sur
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