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RESUMEN 

EL presente trabajo de investigación tiene como objetivo descubrir la evolución de 

las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 – 2018. 

Para lograra el objetivo de la investigación, para la recolección de datos se 

consideró las siguientes fuentes: La Superintendencia Nacional de Aduanas y de 

Administración Tributaria (SUNAT) y TradeMap por citar algunas más. 

Esta investigación es de diseño no experimental, porque no hubo ningún cambio 

en la variable, el enfoque del proyecto de investigación es cuantitativo la cual se 

utilizó para la recolección de datos estadísticos. 

Se investigó el aspecto conceptual, teórico y legal sobre la variable exportación, la 

cual se tomó como indicadores el precio de exportación de guanábana al mercado 

estadounidense, valor de exportación de guanábana y volumen de la exportación 

de guanábana.  

La población de la investigación son todos los países que exportación guanábana 

fresca hacia estados unidos y se seleccionó como muestra al Perú como país 

exportador de guanábana fresca. 

Los resultados están representados mediante tablas y figuras estadísticas con el 

apoyo del programa Excel, esto nos permite tener un mejor panorama de los 

resultados y facilidad en la recolección de los datos estadísticos.  

Finalmente, según a los resultados de la investigación se concluye, que la evolución 

de la exportación de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-2018, 

tuvo una tendencia creciente hasta el año 2015 pero desde el año 2016 hacia 

adelante tuvo una tendencia decreciente. 
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 ABSTRACT 

The present research work aims to discover the evolution of soursop exports to the 

United States in the period 2014 - 2018. To achieve the objective of the 

investigation, the following sources were considered for data collection: The 

National Customs Superintendence and Tax Administration (SUNAT) and 

TradeMap to name a few more. 

This research is of a non-experimental design, because there was no change in the 

variable, the focus of the research project is quantitative which was used for the 

collection of statistical data. 

The conceptual, theoretical and legal aspect of the export variable was investigated, 

which took as indicators the price of soursop export to the US market, soursop 

export value and soursop export volume. 

The research population is all the countries that export fresh soursop to the United 

States and Peru was selected as an example to export fresh soursop. 

The results are represented by tables and statistical figures with the support of the 

Excel program, this allows us to have a better overview of the results and ease in 

the collection of statistical data. 

Finally, according to the results of the investigation it is concluded that the evolution 

of soursop exports to the United States in the 2014-2018 period, had a growing 

trend until 2015 but from 2016 onwards it had a decreasing trend. 
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I. INTRODUCCIÓN  

Para un país es importante tener un superávit en su balanza comercial, por lo que 

su relevancia de este tipo de registro se basa en el resultado de la compraventa de 

mercancías que  realiza un país, según González y Cadena (2018) mencionan que 

el principal ingreso para la mayoría de los países de un país son las exportaciones, 

por lo cual aprovechan todos sus bienes para su internacionalización. El comercio 

cubre una necesidad que atraviesa un país ante un producto inexistente, es por ello 

que al exportar la guanábana fresca estamos cubriendo una necesidad para el país 

que no tiene todos los recursos para el cultivo de esta fruta, por otro lado, desde el 

punto de vista de  Quintero y Jara (2018) mencionan que la logística para exportar 

un fruto es muy importante porque mediante ello se asegura la calidad, protección 

y el ciclo de vida del fruto, ante ello, permitirá a las empresas exportadores a tener 

clientes fidelizados en todo el mundo; así mismo, las personas jurídicas y naturales 

que tiene negocios internacionalizan sus productos, porque el producto tiene mayor 

competencia nacional y tiene toda la confiabilidad que al exportar su producto no 

tenga la misma competencia, con ella tener mejor rentabilidad, actualmente, el 

entorno económico poco a poco es más activo y mundial, es por ello que muchas 

empresas se suman a escoger estrategias para su internacionalización (Robles y 

Jauregui, 2017), al notar que pueden exportar sus productos al exterior, las 

empresas toman estrategias que les permitan tener un resultado óptimo y de 

crecimiento hacia el futuro; existe una nueva manera de introducir alimentos a un 

país exterior, ello se da las estrategias de distribución para cada producto. (Orengo 

y Ortiz, 2017), así mismo; según Mera (2017) menciona que para lograr un 

fortalecimiento en el producto para su exportación se debe dar un valor agregado 

porque se esta manera hay posibilidades de aumentar su venta en el extranjero 

también mediante mejoras internas de las empresas, es por ello que se debería 

invertir en este sector para que aumente las oportunidades en el mercado.  

Por otro lado, se puede indicar que la globalización tiene suma importancia en la 

balanza comercial del país, así es como “La Globalización está progresando y está 

teniendo un impacto en la distribución de ingreso” (Mündler, 2018, p.50), como fue 

señalado anteriormente, la globalización va progresando a través de los años, ello 

nos permite crear y descubrir herramientas para tener las mejores estrategias para 

la exportación de productos agrarios y poder tener mejor accesibilidad de ingreso 
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para los para la guanábana fresca al mercado estadounidense. “Las empresas se 

están internacionalizando, aprovechando el marketing de las redes sociales, pero 

lo académicos afirman que la tecnología únicamente no puede conducir al 

rendimiento de las exportaciones a menos que esté integrada con otros recursos 

estratégicos”  (Avornyo, Abdulai Mahmou, Adeola, Hinson, & Boateng , 2019), a lo 

mencionado, el marketing no una herramienta de apoyo para la agroindustria en las 

exportaciones; sino es más beneficioso desarrollar un plan de recursos 

estratégicos. En una investigación realizada señala que la guanábana es un fruto 

áspera, purgante y digestible, es recomendable su consumo en caso de sobrepeso, 

enfermedades del corazón y entre otros (Pamplona, 2014:70, citado en Leiva, 

Gayoso y  Chang. 2018, p. 129). Esto nos da conocer que la guanábana es un fruto 

con altas oportunidades en el mercado internacional, es por ello que su 

reconocimiento es muy importante para poder impulsar la exportación de este fruto. 

“La guanábana (Annona muricata) pertenece a la familia Annonaceae y se 

distribuye ampliamente y se cultiva comercialmente en los climas tropicales y 

subtropicales de todo el mundo” (Anaya Esparza & Montalvo-Gonzales, 2019). Este 

producto tiene un gran potencial para su desarrollo y expansión, sería más factible 

darle un enfoque al incrementar su producción y con ello también su exportación. 

“Annona muricata es una especie de árbol frutal tropical de hoja perenne con gran 

potencial para sus alimentario, industriales y medicales, especialmente en el 

tratamiento de cáncer” (Andi Brisible, Constance Ogbonna, & Nkachukwu 

Chukwurah, 2017). Esto nos da a conocer la guanábana puede ser usada 

medicinalmente para el bienestar de las personas con cáncer. 

En una página de noticias sobre la exportación de guanábana nos anticipan 

que hubo un mal panorama del año 2017, Ramos (2018) nos afirma: 

El 2017 no fue un buen año para la exportación de chirimoyas y guanábanas. 

Así los demuestran los registros al cierre de los 12 meses del año pasado 

que indican que en total se despacharon 140.396 kilos de los deliciosos 

frutos por un valor FOB de US$ 376.350. 

El autor realizo un análisis sobre el panorama del año 2017, comentando 

que fue un pésimo año para la exportación de este producto, porque las cifras 

contrastan negativamente frente a los 355.153 kilos que se habían despacho 

durante el 2016 por un valor entonces de US$ 979.518 (Ramos, 2018), es ahí donde 
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hay una gran observación de los kilos exportados en el 2016 y en el 2017. Ante 

todo lo mencionado nace realizar la presente investigacion, mediante el apoyo de 

los indicadores de exportación que nos permitirán tener un mejor panorama  ante 

las situaciones se atravesaron en esos 5 años.  

El formulación del problema general es ¿Cómo ha evolucionado las exportaciones 

de guanábana hacia Estados Unidos el periodo 2014 - 2018?, y la formulacion de los 

problemas especificos son:  ¿Cuál ha sido la influencia del precio de las exportaciones 

de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-2017?,  ¿Cuál ha sido la 

influencia del valor de las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos en el 

periodo 2014-2018?, ¿Cuál ha sido la evolución del volumen de las exportaciones 

de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-2018?. 

Con respecto a la justificacion teorica, se apoyo de los teorias brindaras en el 

trabajo de investigacion, la cual nos afirmara que todo lo propuesto es confiable y 

veridico. Como tambien dar un mayor alcance, como tambien se puede podder 

mejorarla, ya que mendiante el analisis de la exportacion de guanabana, nos 

indicaran que si las teorias brindadas  son totalmente ciertas o se necitan mejorar 

mas medianete el avance y las actualizaciones del comercio internacional Ademas 

se justifica de manera practica, porque mediante esta informacion nos permitira 

tener un mayoy analisis y conocermiento del mercado en el que nos etsamos 

enfrentandom, sobre todo para la toma de cdecisoines que pueden ser buenas o 

malas para la rentabilidad de una empresa que quiera exportar esta fruto al 

mercado estadounidesne. Esta investigacion se justifica tecnologimente, ya que su 

recoleccion de datos seran virtualemnete mediante fuentes de suma importancia 

que son para un analisis del comecio exterior.  

Como objetivo general del trabajo de investigación tenemos “Descubrir la evolución 

de las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -

2018”. Como objetivos específicos tenemos: “Explicar la influencia del precio de las 

exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -2018”, 

“Explicar la influencia del valor de las exportaciones de guanábana hacia Estados 

Unidos en el periodo 2014 -2018” y “Distinguir el volumen de las exportaciones de 

guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 – 2018”. 
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II. MARCO TEORICO 

Esta investigacion tiene como antecedente nacional a Leiva, Gayaso y Chang 

(2018) quienes realizaron el artículo científico sobre “Annona muricarata L. 

“guanábana” (Annonaceae) una fruta utilizada como alimento en le Perú 

prehispánico”. Tuvo como objetivo demostrar que la guanábana es una fruta 

conocida por el peruano desde épocas prehispánicas. El método de la investigación 

es el científico, en dos diferentes maneras: comparativo e inductivo. Los resultados 

fueron que la guanábana es una fruta conocida desde hace épocas prehispánicas 

por los pobladores norteños. El estudio concluye que la guanábana fue conocida 

desde nuestro antepasados por sus los grandes beneficios de la brinda a la saluda 

del ser humano. Este trabajo nos brinda información sobre el antepasado de la 

guanábana y el valor nutricional que posee para la persona, es por ello que su 

comercialización al exterior sería totalmente beneficioso para nosotros. 

 Polo (2017) realizo la siguiente tesis para obtener el título profesional de licenciado 

en negocios internacionales sobre “Estrategias competitivas y exportación de la 

guanábana (anona muricata) peruana 2008-2017”. Su objetivo fue analizar la 

participación de la guanábana en el mercado exterior. El nivel de investigación es 

de diseño descriptivo y no experimental. Los resultados de esta tesis son que la 

guanábana es la fuente principal para la alimentación de cualquier persona, 

también que este producto genera trabajo por su producción y brinda mejores 

oportunidades para el ingreso al mercado internacional. El estudio concluye el 

comercio internacional y la competitividad de la guanábana peruana, durante los 9 

años estudiados, han sido favorables para el Perú. Es este trabajo nos da a conocer 

lo importante que es la relación entre los costos logísticos en las exportaciones, 

esto no permitirá se más competitivo y poder abrirnos en el mercado internacional.   

Ayquipa (2015) realizo la siguiente tesis para obtener el título profesional de 

licenciado en negocios internacionales sobre “Exportación de Guanábana de 

Lambayeque al mercado Canadiense en el período 2008 – 2014”. Tuvo como 

objetivo determinar la conducta de las exportaciones de guanábana en el mercado 

canadiense entre el 2008 al 2014. El nivel de investigación es no experimental, de 

tipo descriptivo de tendencia. El estudio concluye que la guanábana cultivada en el 

departamento Lambayeque exportada a Canadá entre el 2008 hasta el 2014 ha 

tenido una buena aceptación y estuvo en aumento en dicho periodo estudiado. Nos 



 

 

5 

presenta como conclusión que el comportamiento de la exportación de guanábana 

de Lambayeque al mercado Canadiense en el periodo 2008 – 2014 ha tenido una 

tendencia creciente. Este antecedente tiene suma importancia para el trabajo de 

investigación porque demuestra el crecimiento de la exportación de guanábana 

desde sus inicios.  

 

Esta investigacion tiene como antecedente internacional a Cabrera (2019) en su 

investigacion titulada “Modelo de negocio para determinar la factibilidad de producir 

y comercializar helado de guanábana en la provincia Santo Domingo de los 

Tsáchilas”. Tuvo como objetivo demostrar la viabilidad producción y 

comercialización del helado de guanaba. Fue una investigacion descriptiva, 

exploratoria y explicativa, su enfoque fue cuantitativa; tuvo una población finita, el 

tipo de muestreo fue aleatorio estratificado; como técnica de investigacion realizó 

una encuesta y el instrumentos fue el cuestionario. Los resultados fueron que se 

puede aprovechar de los nutrientes que posee la guanábana para su 

comercialización y que aquella demanda ha sido insatisfecha en el mercado de los 

helados, como también se detalla que la mayoría de los encuestados para esta 

investigacion están totalmente dispuesto a probar este nuevo sabor de helado. Se 

concluyó que la comercialización de helado de guanábana es totalmente rentable, 

por lo que las personas toman más conciencia en el momento de consumir un 

producto para tener buena salud. En esta investigacion detalla como el fruto posee 

varios nutrientes para mejorar la calidad de vida de las personas y sobre todo la 

manera en como comercialización el producto en el mercado de los helados.  

Blacio (2018) realizo una tesis de grado previa a la obtención del título de ingeniera 

en comercio exterior e integración con el título “Proyecto de pre factibilidad para la 

exportación de pulpa de guanábana al mercado alemán en el periodo 2008 – 2018”. 

Tuvo como objetivo identificar los principales competidores en el mercado sus 

ventajas y desventajas, como también analizar el potencial del producto al 

exportarlo. El tipo de investigación des descriptiva, el método que se aplicó en el 

proyecto fue deductivo y su técnica de investigación fue observación de campo y 

de laboratorio. Los resultados fueron óptimos para la realización de este proyecto 

de inversión que cuenta con todos los datos socioeconómicos de fuentes primarias 
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y secundarias. El estudio concluye la guanábana tiene altos niveles de vitaminas y 

propiedades curativas, es por ello que su exportación es muy importante ya que 

pueden salvar la vida de diferentes personas que padezcan de algún enfermedad 

que pueda ser tratable con la guanábana. Esta tesis nos da a conocer que la 

guanábana posee un gran potencial para su exportación que no solo brindamos 

nosotros los peruanos, sino también nuestros competidores.  

 

La exportación es un indicador muy importante para cada país, de acuerdo con 

Duran (2018) considera que es importante la competitividad y la productividad para 

ingresar al mercado internacional, cabe recalcar que se debe conocer bien los 

productos y/o servicios que se quiere brindar al mundo; ante lo mencionado el país 

es rico en productos saludables y uno de ellos es la guanábana, la cual cumple con 

todos los entandares del comercio internacional. Es por ello que el término es 

positivo para cada país.  

Una definición muy importante de la variable exportación es la que nos brinda 

el sitio web de la SUNAT, las cual nos describe lo siguiente: 

Es un régimen aduanero por el cual se permite la salida del territorio 

aduanero de las mercancías nacionales o nacionalizadas para su uso o 

consumo definitivo en el exterior. Para ello la transferencia de bienes debe 

efectuarse a un cliente domicilio en el extranjero. (SUNAT, s.f.) 

Dentro del comercio internacional existen dos tipos de exportación: la 

exportación definitiva la cual es el translado de mercancia a otros paises con tiempo 

ilimitado y la exportacion temporal la cual es el translado de mercancias por un 

periodo corto, ya sea para su exibicion, repacion, entre otros afines. Se toma en 

cuenta que para el translado de la guanabana hacia Estados Unidos es una 

exportacion difinitiva. El precio de la exportación, el valor FOB de la exportación y 

el volumen de la exportación, son los indicaron que nos permitiré dar un mejor 

análisis de la exportación de guanaba hacia Estados Unidos.  

Existen dos teorías de la exportación, las cuales son: la ventaja absoluta y ventaja 

comparativa. Para Hernández (2006) nos comenta “Los países tienden a 

especializarse en la producción y exportación de aquellas mercancías en las que 
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poseen mayores ventajas comparativas frente a otros países” (p. 1). Para este 

autor, la ventaja comparativa posee más importancia en el comercio internacional 

y en el análisis de una exportación.  

Por otro lado, Según Adam Smith (1970) sostuvo que “la teoría de la “ventaja 

absoluta” no es aplicable a todas las situaciones del Comercio Internacional, pues 

no completa el caos que un país tenga ventaja absoluta en todos los bienes o 

servicio en relación al otro país” (p.250). Esto nos comenta que para un país es 

complicado aplicar la ventaja absoluta. 

La Ley N° 27360 que tuvo como vigencia hasta el 31 de diciembre de 2010, la cual 

fue modificada como Ley N° 28810 que tiene como vigencia hasta el 31 de 

diciembre de 2021, la cual ofrece muchos beneficio para las personas naturales o 

jurídicas que trabajan en el sector agrario. Por ello esto despierta un gran interés en 

su inversión. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

8 

III. METODOLOGIA 

3.1 Tipo y diseño de investigación. 

El tipo de investigación fue básica, de alcance temporal transversal. El nivel de la 

investigación fue descriptiva, de enfoque cuantitativo y de dimensión temporal. 

La investigación conlleva a un análisis de números estadísticos, 

Hernández, Fernández y Pilar (2014) nos comentan: 

El enfoque cuantitativo es secuencial y probatorio. Cada etapa procede a la 

siguiente y no podemos “brincar o “eludir pasos”. El orden es riguroso, 

aunque desde luego, podemos redefinir alguna fase. Parte de una idea que 

va acotándose y, una vez delimitada, se derivan objetivos y preguntas de 

investigación, se revisa la literatura y se construye un marco o una 

perspectiva teórica.(p.4) 

Mediante la teoría nos dará un enfoque más a detalle del objetivo que se 

quiere alcanzar en esta investigación.  

Para el trabajo de investigación se usó el diseño no experimental, porque no habrá 

ninguna manipulación en la variable. “Podría definirse como la investigación que se 

realiza sin manipular deliberadamente variables. Es decir, se trata de estudios en 

los que no hacemos variar en forma intencional las variables independientes para 

su efecto sobre otras variables” (Hernández Sampieri, Fernández Collado, & 

Bautista Lucio, 2014, pág. 152).                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                     

3.2 Variables y Operacionalización:  

La investigacion tuvo como variable a la exportación. 

Variable 1: Exportación 

Es un régimen aduanera por el cual se permite la salida del territorio aduanero 

de las mercancías nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo 

definitivo en el exterior. Para ello la transferencia de bienes debe efectuarse a 

un cliente domicilio en el extranjero. (SUNAT, s.f.) 

Asimismo, en el anexo 2 está la Matriz de Operacionalización en donde se detalló 

la variable, la definición conceptual, sus dimensiones, indicadores y escala de 

medición. 
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3.3 Población, muestra y muestreo 

Se tomo como población a los países exportadores de  guanábana fresca a Estados 

Unidos son aproximadamente 80 países en la cuales se encuentra: México, Viet 

Man, Ecuador, Chile, Peru, Guatemala, China, India, Tailandia, India, Argentina, 

Nueva Zelanda, Granada, Honduras, República Dominicana, Sudáfrica, Nicaragua, 

Isarel, Colombia y entre otros.   

Se tomó como muestra al Perú para las exportaciones de la guanábana hacia 

Estados Unidos para medir cual ha sido su evolución a través de los años entre el 

2014 hasta el 2018. 

El muestro al realizarse es probabilístico porque todas la unidades son 

utilizadas totalmente en la muestra.  

Hay dos tipos de muestras, las probabilísticas y no probabilísticas. Las 

muestras probabilísticas, o muestra al azar, son determinadas en las cuales 

todas y cada las unidades de las unidades de la población tienen una 

probabilidad conocida, distinta de cero, de ser incluida en la muestra. 

(Briones, 2002) 

Según este autor, nos comenta que el muestreo probabilístico son elegidos 

al azar o también por preferencia del investigador. 

3.4. Técnicas e instrumentos de recolección de datos 

 
Para la recolección de datos se fue la técnica de la observación para descubrir la 

exportación de la guanábana hacia Estados Unidos en el periodo establecido para 

la investigación. Se usó como instrumento de recolección de datos el programa 

Excel, porque los datos fueron extraídos de estas fuentes de información TRADE 

MAP, SUNAT y entre otros más. 

El trabajo de investigación se realizó un cuadro de matriz del instrumento de 

obtención de datos, la cual ha sido aprobado por dos expertos.   

En esta investigación no se aplica la confiabilidad porque los datos que se usaron 

son de fuentes de internet de suma importancia y veraz, las cuales también se usan 

para la investigación de mercados potenciales.  
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3.5. Procedimientos 

 
Al terminar la etapa de recolección de datos, se procesaran los datos al programa 

Excel, la cual nos brindara a detalle los la evolución del el precio de la exportación 

de guanábana, la evolución del valor de la Exportación y el volumen de la 

exportación.  

Para la recolección de información se consideró primero buscar la base teórica, 

conceptual y legal de lunes a viernes con el horario de 2:00 pm hasta las 5:00 pm 

en el mes septiembre, octubre y noviembre. Luego se hizo la recolección de 

información para los resultados las cuales se pasaron al Excel para tener para su 

mejor análisis.  

Se consideró no tomar los sábados y domingo para la recolección de información 

porque tomo como prioridad la realización de otras actividades académicas.  

3.6. Método de análisis de datos:  
 
Para el trabajo de investigación se realizó mediante el método estadístico para la 

recolección de datos los indicadores de la variable de exportación, las cual se 

considera un diseño ex post facto porque no se manipulara los datos de la fuente 

de TRADE MAP, SUNAT y de otras más. El orden de los datos fueron establecidas 

a través de gráficos y cuadros en el programa Excel, la cuales nos brindara más a 

detalle la evolución de la exportación de guanábana.   

3.7. Aspectos éticos 

 

Para esta investigación, la información presentada se considera de suma 

confiabilidad, respetando los derechos de autor, la propiedad intelectual de todos 

los autores y entidades. El compromiso que tengo con esta investigación, es 

incrementar la importancia que se le debe brindar a las exportaciones del sector 

agroindustrial para analizar e identificar los problemas que pudiera tener en ella, 

así mismos brindar alternativas de solución y mejora para alcanzar un buen nivel 

en el mercado internacional. 
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IV. RESULTADOS 

 Descripción de los resultados  

Precio de la exportación de guanábana 

En la tabla 1 se aprecia el precio de la exportación de guanábana hacia Estado 

unidos en el periodo 2014 – 2018, los valores son expresados en dólares (US$) y 

se señala la variación en porcentaje con relación al año anterior.  

 

Tabla N° 1  

Precio de la exportación de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 

– 2018, en USD$ / Tm 

Años Precio de Exportación Variación 

2014 
11.00 0% 

2015 
6.24 -43% 

2016 
4.13 -34% 

2017 
9.07 120% 

2018 
11.00 21% 

 Fuente: TRADE MAP  

 

Como se observa en la tabla anterior se detalla los precios por tonelada de 

exportación de guanábana y su variación entre el año 2104 y 2018, esto nos 

demuestra que su precio bajo en el año 2015 con una variación de -43%, en el años 

2016 también bajo su variación a un -34%, en el año 2017 su precio subió con una 

variación de 120% y para el año 2018 volvió a tener el mismo precio que el año 

2014.  
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Figura N° 1 

Precio de las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 

2014-2018 

Fuente: TRADE MAP 

En la figura se observa la caída y el crecimiento del precio de las 

exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -2018. En 

el año 2014 tuvo un monto alto, en el año 2015 tuvo una caída en el precio de 

exportación, en el año 2016 el precio también bajo pero no tanto como el año 

pasado, en el años 2017 se elevó el precio más que en los años anteriores y para 

culminar en el año 2018 el precio aumento y se igualo al año 2014, esto nos 

demuestra que en los próximos años el precio podría tener un costo más bajo.  

 

En la tabla 2, se muestra el valor de la exportación de guanábana hacia Estados 

Unidos en el periodo de 5 años, la cual esta expresado en dólares y también la 

variación de un año a otro. 

Tabla N° 2 

Valor de exportación de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 – 

2018, en miles USD$                                 

 

 

 

 

 

                Fuente: TRADE  MAP 

Años Valor de Exportación  Variación  

2014 1 0% 

2015 18 1700% 

2016 6 -67% 
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Lo que se observa en la tabla es el valor de exportación de guanábana 

hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -2018, en el año 2014 tiene como valor 

bajo con US$ 1 mil, en el año 2015 tiene como valor US$ 18 mil siendo el más alto 

en los periodos establecidos, en el año 2016 tiene como valor US$ 6 mil teniendo 

una variación de -65%, en el año 2017 su valor sube hasta US$ 11 mil  

Figura N° 2 

Valor de exportación de guanábana Hacia Estados Unidos en el periodo 2014-

2018

 

Fuente: TRADE MAP 

Lo que nos muestra la figura 2, es un crecimiento en el año 2015, pero una decaída 

en el año 2016, demostrando que el valor de exportación de guanábana hacia 

Estados Unidos no está tan estable. A pesar del crecimiento que se obtuvo en el 

año 2017 pero aun así para el año 2018 tuve un caída -9%.  

 

En la tabla 3, se puede observar el volumen de exportación de guanábana hacia 

Estados Unidos en el periodo 2014 -2018, estos volúmenes se expresan en 

toneladas y también se detalla la variación de tuvo desde los periodos establecidos.  

Tabla N° 3 

Volumen de exportación de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014 -

2018, en TM 

 

 

 

 

Fuente: TRADE MAP 

-500%
0%
500%
1000%
1500%
2000%

0

5

10

15

20

2014 2015 2016 2017 2018

M
ile

s 
d

e 
U

S$

Años

Valor de Exportacion

Variacion

Años 
Volumen  de 
Exportación  

Variación  

2014 93 0% 
2015 2808 2919% 
2016 1938 -31% 
2017 1213 -37% 
2018 872 -28% 
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Lo que nos muestra la tabla anterior sobre el volumen de exportación de guanábana 

hacia Estados Unidos, en el año 2014 tuve un volumen bajo, en el año 2015 tuve 

un mayor crecimiento y ha sido el mejor año en todo este periodo establecido, en 

el año 2016 tuvo una pequeña caída en el volumen de exportación, en el año 2017 

también tuvo una caída al igual que el año pasado y por último en el año 2018 tuvo 

un decrecimiento.  

El año más resaltante desde el periodo 2014 hasta el 2018, en el año 2015 fue el 

mejor año para las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos. 

Figura N° 3 

Volumen de exportación de guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-

2018 

 

 

Fuente: TRADE MAP 

 

Lo que nos refleja la figura 3, se puede observar un crecimiento muy notable del 

año 2014 hacia el año 2015 con una variación de 2919%, pero en al año 2016 hasta 

el 2018 el volumen de exportación de guanábana ha ido bajando notablemente pero 

aún existe una probabilidad de que aumentara para el año 2019.   

 

 

-500%
0%
500%
1000%
1500%
2000%
2500%
3000%
3500%

0

500

1000

1500

2000

2500

3000

2014 2015 2016 2017 2018

To
n

el
ad

as

Años

Volumen  de Exportacion

Variacion



 

 

15 

V. DISCUSIÓN  

El presente proyecto de investigación tuvo como objetivo de descubrir la 

evolución de las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos en el 

periodo 2014 -2018, la investigación desarrollada nace desde la idea que tomar 

información de para tener en cuenta la realidad que está pasando en las 

exportaciones de un fruto fresco hacia un país, la cual se hizo mediante tablas 

y figuras recolectados de fuentes confiables y verídicas sobre la exportación de 

guanábana hacia Estados Unidos.  

Según los resultados dados en la investigación se toma en cuenta el indicador 

del precio de la investigación (Tabla N°1) donde se puede observar que al tener 

un precio alto como en el año 2014 el volumen de exportación de guanábana 

fue la más baja entre el año 2014 – 2018, por ende también tiene un bajo valor 

de exportación; en cambio en el año 2015 el precio de exportación fue de US$ 

6.24, esto fue de gran beneficio porque el volumen de exportación aumento y 

se consideraría que fue el mejor año para la exportación de este producto, 

también su valor de exportación es el más alto de todo el periodo que se tomó 

para analizar la evolución de exportación de guanábana;  a pesar que en el año 

2016 el precio fue el bajo que su volumen ha decrecido a comparación del año 

anterior y su valor de exportación es el segundo más bajo en los periodos 

estudiados; en el año 2017 el precio se elevó por ende el volumen de 

exportación disminuyo y el valor de exportación aumento; para finalizar en el 

año 2018 el precio de exportación se igualo al año 2014, el volumen y valor de 

exportación fue disminuyendo. 

Los resultados tienen relación con la investigación realizada por Polo (2017) en 

la tesis “Estrategias competitivas y exportación de la guanábana (anona 

muricata) peruana 2008- 2017”, la investigación concluye que el comercio 

internacional y la competitividad de la guanábana peruana, durante los 9 años 

estudiados, esto ha sido favorable para el Perú. Concluyo que la exportación 

tiene una alta competencia en el mercado internacional por la cual se analiza la 

evolución que tuvo en ella, teniendo en cuenta los indicadores que fueron 

establecidos nos permiten tener una idea más clara la variación, a pesar del 

crecimiento que hubo a través de los años también tuvo un disminución la cual 

es podría reflejar según el precio de exportación de guanábana. 
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VI. CONCLUSIONES: 

Según los resultados se concluye que la evolución de las exportaciones de 

guanábana hacia Estados Unidos en el periodo 2014-2018 ha ido en crecimiento 

hasta el año 2015 y disminuyendo desde el año 2016 hasta adelante, lo que se 

pronosticas y se prefiere para ello es su crecimiento en los próximos años. 

La influencia del precio de las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos 

en el periodo 2014-2018, tuvo mucha importancia porque al disminuir el precio en 

el año 2015 la exportación aumento, pero en los otros años el precio aumento y 

esto hizo que las exportaciones caigan. 

La influencia del valor de las exportaciones de guanábana hacia Estados Unidos 

en el periodo 2014-2018, tuvo crecimiento está el año 2015, luego tuvo una 

tendencia decreciente en el año 2016, después tuvo una tendencia creciente para 

el año 2017 y finalmente en el año 2018 tuvo una tendencia decreciente.  

Por último, se concluye que al distinguir el volumen de las exportaciones de 

guanábana hacia Estados Unidos en el año 2014 hasta el año 2018, nos indican 

que hubo una gran diferencia entre todos los años, resalando que en el 2015 tuvo 

un incremento, pero desde el año 2016 ha ido disminuyendo.  
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VII. RECOMENDACIONES 

La evolución de la exportación de la guanábana ha ido creciendo hasta el año 2015, 

luego tuvo una caida hasta el año 2018; se debe tomar en cuenta que tiene 

diferentes presentaciones para su exportación las cuales son: como fruto fresco, 

como fruto procesado y/o conservas y también como fruto congelado. Se 

recomienda hacer un análisis de las exportaciones de la guanábana procesada 

para el mercado internacional, ya que puede tener una mejor aceptación al exterior. 

Se recomienda hacer un análisis más profundo sobre la variación del precio de la 

exportación de guanábana a las empresas productoras y exportadoras de la 

guanábana fresca, para tener un punto más claro sobre la tendencia inestable que 

se observa a través de los años y también que indicadores influyen en ella. Se 

puede tomar en cuenta que uno de los puntos que nos permiten obtener el precio 

venta del país de destino tiene que ver mucho con los costos logísticos de 

exportación las cuales el aumento del flete internacional u otros conceptos tienen 

una gran influencia en la subida y bajada de precio. 

Se recomienda profundizar cuales con los puntos más importantes del aumento y 

disminución del valor FOB de la exportación de guanábana hacia Estados Unidos; 

se toma en cuenta que uno de los puntos más importantes se da por la cantidad 

exportada y también otros costos que nos permitan llevar la mercancía hasta el 

puerto de salida hacia su destino.  

Se recomienda buscar nuevas estrategias que permitan el aumento del volumen de 

exportación de guanábana para los próximos años, de esta manera posicionar la 

guanábana peruana al mercado internacional e incrementar su exportación.  
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Anexo 1 

Matriz de consistencia 

Problema de la 
Investigación  

Objetivos de la 
Investigación  

Variable  

Indicadores  
Método de 

Investigación 
General General  

Exportación  

¿Cómo ha 
evolucionado las 
exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018? 

Descubrir la 
evolución de las 
exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018. 

Precio de 
exportación 

Tipo de 
investigación 
básica, su 
alcance es 
temporal, nivel 
descriptivo, 
enfoque 
cuantitativo y de 
dimensión 
temporal.  
 
 
 
Para el análisis 
de los datos se 
usó el método 
estadístico; para 
la recolección de 
datos se 
organizó en 
Excel y se 
analizó la 
variación entre 
los periodos 
establecidos. 

Especifico Especifico  

¿Cuál ha sido la 
influencia del precio 

de las 
exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018? 

Explicar la 
influencia del precio 

de las 
exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018. 

Valor  de 
exportación  

¿Cuál ha sido la 
influencia del valor 

de las 
exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018? 

Explicar la 
influencia del valor 

de las 
exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018. 
Volumen 

de 
exportación 

™ 
¿Cuál ha sido la 

evolución del 
volumen de las 

exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018? 

Distinguir la 
evolución del 

volumen de las 
exportaciones de 
guanábana hacia 

Estados Unidos en 
el periodo 2014-

2018. 

Fuente: Elaboración propia 
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Anexo 2 

Matriz de Operacionalización 

 

VARIABLE 
DEFINICION 

CONCEPTUAL 
DEFINICION 

OPERACIONAL 
DIMENSIONES INDICADORES 

Escala 
de 

Medición 

Exportación 

Es un régimen 
aduanera por 
el cual se 
permite la 
salida del 
territorio 
aduanero de 
las mercancías 
nacionales o 
nacionalizadas 
para su uso o 
consumo 
definitivo en el 
exterior. Para 
ello la 
transferencia 
de bienes debe 
efectuarse a un 
cliente 
domicilio en el 
extranjero. 
(SUNAT, s.f.) 

EL precio de 
exportación, el 
valor de la 
exportación y el 
volumen de la 
exportación, 
medirán la 
evolución de la 
exportación. 

Precio de 
exportación 

Moneda 
(dólares) 

De 
razón Valor de la 

exportación 
Incoterms FOB 

Volumen de la 
exportación 

Toneladas de 
Exportación 

Fuente: Elaboración propia     
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 Anexo 3 

Validación de los instrumentos 

 

 

Anexo 4 
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Instrumento de recolección de datos  

 

 

Anexo 5 
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Paises exportadores de guanabana fresca hacia Estados Unidos en el periodo 
2014-2018. 
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Trade Map – Precio de exportación de guanábana hacia Estados Unidos en el 
periodo 2014-2018. 

  

Anexo 7 
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Trade Map – Valor de exportación de guanábana hacia Estados Unidos en el 
periodo 2014-2018. 

 

Anexo 8 
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Trade Map -  Volumen de la exportación de guanábana hacia Estados Unidos en 
el periodo 2014-2018. 
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 Partida Arancelaria 
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 Ficha técnica de la guanábana  

 

 

 


