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Resumen

La investigacién tuvo como objetivo analizar las facturas negociables como
alternativa de financiamiento en las micro y pequefias empresas en el distrito de
Piura. Para ello, se estableci6 un estudio de tipo aplicado y de disefio no
experimental. La poblacién en estudio estuvo conformada por las micro y pequefias
empresas del distrito de Piura, la muestra fue de 62 empresas que fueron
seleccionadas mediante el muestreo aleatorio simple. La técnica utilizada fue la
encuestay el instrumento fue el cuestionario. Los resultados muestran que el 87.1%
de los empresarios encuestados calificaron que los aspectos sustantivos son
adecuados y el 90.3% de los empresarios indicaron que los aspectos
procedimentales son adecuados. En conjunto, el 91.9% de los empresarios
valoraron que los requisitos de forma y de procedimiento son adecuados. Se
concluye que la factura negociable es un instrumento de facil transferibilidad,
confiable, permite representar derechos econdmicos, y cuenta con un marco
normativo que permite su negociabilidad. Ademas, la factura negociable es
considerada como una alternativa mas accesible, favorable y beneficiosa que
favorece el financiamiento de corto plazo. Por tanto, la factura negociable es un
instrumento pertinente que promueve el financiamiento de las micro y pequefas

empresas en el distrito de Piura.

Palabras clave: factura negociable, financiamiento, titulo valor.



Abstract

The objective of the research was to analyze negotiable invoices as a financing
alternative in micro and small companies in the district of Piura. To do this, an
applied study with a non-experimental design was established. The study population
was made up of micro and small companies in the district of Piura, the sample was
62 companies that were selected by simple random sampling. The technique used
was the survey and the instrument was the questionnaire. The results show that
87.1% of the surveyed entrepreneurs rated the substantive aspects as adequate
and 90.3% of the entrepreneurs indicated that the procedural aspects are adequate.
Altogether, 91.9% of the businessmen valued that the formal and procedural
requirements are adequate. It is concluded that the negotiable invoice is an
instrument that is easily transferable, reliable, allows to represent economic rights,
and has a regulatory framework that allows its negotiation. In addition, the
negotiable invoice is considered as a more accessible, favorable and beneficial
alternative that favors short-term financing. Therefore, the negotiable invoice is a
pertinent instrument that promotes the financing of micro and small enterprises in

the district of Piura.

Keywords: negotiable invoice, financing, title value
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. INTRODUCCION

El Estado tiene como politica promover el crecimiento del sector de la Micro y
Pequefia Empresa - MYPE en el pais, incentivando y simplificando la organizacion
y formalizacion de ese tipo de unidades econdmico productivas, mediante la dacién
de diversas normas y el otorgamiento de los recursos a través de sus instituciones

para su implementacion. (Congreso de la Republica del Pert, 2020).

Segun el Ministerio de la Produccion report6 que entre el periodo comprendido entre
2015 al 2019, se negociaron 1°029,455 facturas negociables involucrando un monto
de negociacion de S/ 32 000 millones de soles, lo que significd un crecimiento de
167% del nimero de facturas negociadas (Ministerio de la Produccién, 2019).
Incluso, durante el periodo de la emergencia sanitaria la utilizacion de facturas
negociables presentd un crecimiento, puesto que, durante los meses de enero a
agosto de 2020, se negociaron 348,323 facturas involucrando un monto de
negociacion de S/ 7,913 millones de soles, permitiendo beneficiar a 9 mil empresas

del pais. (Ministerio de la Produccion, 2020)

Ademas, se reporta que las micro, pequefias y medianas empresas regionales que
utilizan las facturas negociables son de los sectores de cuero y calzado, textil y
confecciones, agroindustria y metalmecanica. Asimismo, se reporta que a nivel
nacional existen 2°211,981 de micro, pequefias y medianas empresas que son
formales, donde las regiones que concentran el mayor numero de estas micro,
pequefias y medianas empresas son Lima (1 013 835), seguido de Arequipa (124
039), luego La Libertad (116 967) y Piura (94 184). (Ministerio de la Produccion,
2020)

En cuanto a Piura, es una de las principales regiones en la que se tranzan las
facturas negociables mediante ruedas de negocios. Ademas, Piura registré el
monto de negociacion de S/ 106 millones de soles por facturas negociables,
ubicandose como la cuarta region con mayor participacion de negociacion de
facturas negociables. Asimismo, Piura concentra el 4.3% de las micro, pequefias y
medianas empresas formales que existen a nivel nacional. (Ministerio de la
Produccion, 2020)



Sin embargo, a pesar del crecimiento tanto del numero de facturas negociadas
como el monto de transaccion, y de que existen mas de 2,2 millones de micro,
pequenas y medianas empresas formales, solo el 5.7% accede a una fuente de
financiamiento formal. Por ello, la investigacion contribuye en detallar las bondades
de la factura negociable, asimismo, contribuye en explicar los motivos que la
convierten en un instrumento importante que se encuentra al alcance de las
empresas micro y pequefas lo que hara que estas no puedan animarse al factoring
privandose de una manera segura de capitalizacion, con tasas de descuento

competitivas.

Por ello, con el propdsito de fomentar el desarrollo de las micro y pequefas
empresas, que conforman el sector de las empresas de mayor proporcion del pais,
se ve conveniente llevar a cabo esta investigacion, cuyo objetivo es explicar a
dichas empresas como la factura negociable es una opcion viable de acceso a
financiamiento que les permita satisfacer a las micro y pequefias empresas
solventar los requerimientos con mayor exigibilidad para la generacién de capital

de trabajo.

Segun lo descrito, para la formulacion del problema se planteo la siguiente pregunta
general: ¢ CoOmo las facturas negociables facilitan el financiamiento en la micro y
pequefia empresa en el distrito de Piura, afio 2020? Las preguntas especificas
fueron: ¢ Como los aspectos sustantivos de las facturas negociables facilitarian su
uso como alternativa de financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito
de Piura, afio 20207 ¢ Como los aspectos procedimentales de la factura negociable
facilitarian su uso como alternativa de financiamiento en la micro y pequefia

empresa en el distrito de Piura, afio 20207

La justificacion se realiz6 tomando en cuenta la clasificacibn de Hernandez,
Fernandez y Baptista (2014, pags. 40-41). La justificacidn tedrica de la investigacion
estd enfocada sobre la factura negociable como una opcion para la obtencion de
recursos para la micro y pequefia empresa y de esta forma se fomente el uso de
este instrumento que en la actualidad es limitada la proporcién de empresarios que
tienen conocimiento de su uso y beneficios que este titulo valor puede otorgar al
empresariado. La justificacion social es porque permite realizar un analisis

relacionado a la cultura financiera ya que permitira a los directivos del sector MYPE



la identificacion de los diversos tipos de métodos para financiarse que posibilitan
las operaciones al crédito para una disponibilidad mas oportuna de recursos
monetarios, asimismo mencionando la importancia de estar actualizado respecto a
la leyes, decretos y normativas establecidas y su impacto en el sector comercial y
financiero de Peru. Finalmente, la justificacién practica, es porque las micro y
pequefias empresas pueden mejorar su economia y finanzas, disponer de una
mayor liquidez y de esta manera solventar las obligaciones de corto plazo mediante
la factura negociable como instrumento que permite obtener recursos; ya que
mediante este instrumento se puede controlar de manera mas adecuada las

cuentas por cobrar.

En la investigacion se plante6 como hipotesis general: Las facturas negociables
facilitan el financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito de Piura,
afo 2020. Las hipdtesis especificas fueron: Los aspectos sustantivos de las
facturas negociables facilitan su uso como alternativa de financiamiento en la micro
y pequefia empresa en el distrito de Piura, afio 2020; los aspectos procedimentales
de la factura negociable facilitan su uso como alternativa de financiamiento en la

micro y pequefia empresa en el distrito de Piura, afio 2020.

En relacion a lo mencionado, el objetivo general de la investigacion es: Analizar las
facturas negociables como alternativa de financiamiento en las micro y pequefias
empresas en el distrito de Piura, afio 2020; y los objetivos especificos son: Analizar
los aspectos sustantivos de las facturas negociables como alternativa de
financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito de Piura, afio 2020; y
examinar los aspectos procedimentales de la factura negociable como alternativa

de financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito de Piura, afio 2020.



1. MARCO TEORICO

En lo presentado por Riafio (2014) en su investigacion “Administracion del capital
de trabajo, liquidez y rentabilidad en el sector textil de Cucuta periodo 2008-2011",
con el proposito principal de analizar la relacion que existe entre el capital de trabajo
y la liquidez con respecto a la rentabilidad del sector textil de Cucuta. Tuvo una
metodologia del tipo descriptivo correlacional con un disefio documental, se
analizaron los datos empleando técnicas estadisticas que relacionen el coeficiente
de correlacion y el coeficiente de determinacion. Concluy6 que es importante una
apropiada gestion del capital de trabajo neto operativo como aspecto fundamental

y critico en la gestién operativa del empresariado textil.

Nabawanda (2018) investigd “Small and Medium-Size Enterprise Owner Strategies
for Invoice Factoring Financing”. En los resultados encontré que, en las buenas
relaciones en el marco de la utilizacion de facturas, se deben basar en la relacion
con clientes creibles segun el 78% y en el buen historial crediticio segun el 22%.
Se concluye que la elegibilidad de los propietarios para obtener financiacion
mediante la utilizacion de facturas dependia del mantenimiento de registros
financieros adecuados, los clientes con buen crédito y las conexiones con

funcionarios gubernamentales tuvieron un efecto significativo.

Amankw (2019) realiz6 un estudio con el propdsito de determinar el conocimiento
de las opciones de financiamiento de la pequefia y mediana empresa para los
emprendedores. Segun lo obtenido, se identifica que el 86,2% de los encuestados
presentaban menos conocimiento del factoring como fuente de financiamiento y el
84% tenian menos conocimientos del papel comercial como fuente de
financiamiento. Finalmente, se identifica la necesidad de una mayor educacion

sobre las otras fuentes de financiamiento para que los empresarios.

Irungu, Kibuine y Muhoho (2019) investigaron la relacion entre el descuento de
facturas y el desempefio de las compaiiias financieras privadas en Kenia. Los
resultados indican que el descuento de la factura por si solo representa el 87,9%
en la variabilidad en el desempefio de las empresas financieras privadas. Identifico
gue la relacion es positiva y estadisticamente significativa entre el descuento de
facturas y el rendimiento con un coeficiente beta de 0,173. El estudio revel6 que los

proveedores tienen que soportar periodos de crédito entre 60 y 90 dias para



desbloquear fondos en suministros hechos a entidades contratantes minoristas y
de fabricacion. Debido a estos largos periodos de crédito, los proveedores no tienen
mas remedio que descontar las cuentas por cobrar con empresas financieras
privadas. Esto, ha dejado a las finanzas privadas lidiando con la exposicion al
riesgo, ya que el pago de las entidades contratantes depende de su posicién en el

flujo de efectivo.

Palomo (2015) realiz6 el “Analisis del riesgo financiero en las PYMES” (Colombia),
la unidad de analisis fueron las PYMES de la ciudad de Manizales en el afio 2014,
se corrobor6 que medir el riesgo financiero es muy relevante porque el mercado
presenta incertidumbre; por ello la finalidad es realizar un andlisis global del riesgo
financiero considerando los riesgos presentes en endeudamiento y liquidez. El
tamafo muestral fue de 100 empresas. Los resultados indican que el 89% de las
PYMES analizadas presentaron riesgo financiero. Concluy6 que, la inadecuada
gestion y la aversion del riesgo en la busqueda de opciones de financiamiento y el
endeudamiento por la no disponibilidad de liquidez oportuna, son la problematica
de la mayoria de PYMES, por ello se recomienda que se opte por elegir opciones

de financiamiento diferentes.

Lopez y Ayala (2017) en su investigacion titulada “Aplicacién del factoring y su
efecto en la situacion financiera de la empresa MULTIMOLDES S.A.C.,
establecieron que la Empresa MULTIMOLDES S.A.C. al hacer uso del factoring
tuvo resultados adecuados en su entorno financiero obteniendo liquidez lo que le
permite la cobranza de las cuentas por cobrar reducir el plazo. Concluy6é que,
aplicar el factoring es una opcion adecuada para obtener liquidez inmediata y
disponer del monto requerido reduciendo las cuentas de cobranza de las ventas a
crédito, asi también contribuye al mejoramiento de la direccion evitando gastos y

costos al momento de la ejecucion de las cobranzas de estas ventas al crédito.

Requiz y Alvarado (2017) investigaron el “Uso de la factura negociable y su relacion
con la gestion financiera de las microempresas del sector construccién distrito de
El Tambo” determinaron que el uso de la factura negociable se relaciona de manera
significativa con la gestién financiera de las microempresas del segmento de la

construccioén del distrito En el resultado se obtuvo un coeficiente de correlacion Rho



de Spearman de 0.717. Concluyen que la utilizacion de la factura negociable

contribuye a mejorar la gestion financiera de las microempresas.

Pesantes (2016) estudié la “Aplicacion de la factura negociable y su incidencia
financiera en la empresa THIAN SAC Trujillo”, establecié que la empresa THIAN
SAC al aplicar la factura negociable genera efectivo disponible, ya que facilita
efectuar la cobranza en un menor periodo. Sin embargo, la comision percibida por
el banco incide de forma negativa en la empresa, por ello se descarta la hip6tesis
establecida. Se concluye que adoptar esta alternativa de financiamiento para
obtener liquidez no es pertinente. Al respecto, se detalla que la factura negociable
se encuentra de manera impresa como una tercera copia en los recibos de
honorarios y en las facturas comerciales. Actualmente su uso es reducido porque
es un instrumento nuevo y genera gastos financieros; la adopcién de la factura
negociable requiere que se recurra a una empresa especializada que brinde los
servicios que se derivan de este instrumento. Asimismo, se requiere que el
proveedor y el cliente tengan cuenta corriente en este banco con el proposito de
facilitar el procedimiento administrativo y ademas facilite el endoso de la factura
negociable a favor de la empresa especializada. Asi, la factura negociable es un
instrumento adecuado para la cobranza de las facturas, no obstante, es no es
eficiente debido a que genera adicionalmente gasto financiero que luego perjudica

la liquidez de la empresa.

Chong (2016) determina que los principales motivos por el cual no se toma a la
factura negociable como una alternativa de financiamiento son: la emision de la
facturacion electronica es obligatoria al 100% desde el 2019; inexistencia de
estimulos, comerciales o tributarios, para que las empresas que utilicen este
instrumento; presencia de entidades posicionadas que realizan operaciones de
factoring mediante la factura fisica y disponen de sistemas para gestionar estas
operaciones; y las practicas a las que las empresas adquirentes estan
acostumbradas, que muestran preferencia para que se mantenga el control del
capital de trabajo. Es asi que la factura negociable es una forma de reducir los
gastos de la operacion y riesgo operacional para los participantes del segmento,
asi como también expresa que la factura negociable tiene fortalezas para que se

incremente su uso en Perd, no solamente en Lima, también en los demas



departamentos, donde las pymes solicitan financiamiento para continuar
progresando. Por ello, se recomienda, que el sector publico y privado realice
esfuerzos para promover el uso de este instrumento y se constituya como una de
las principales alternativas para la obtencion de recursos y para el crecimiento de
este sector, que es significativo para el Peru.

Brenis (2018) expresa que la factura negociable es un instrumento financiero que
facilita la obtencién del pago de manera adelantada de las facturas, con una tasa
de interés determinada y con un plazo de vencimiento fijo. Las facturas que van a
ser descontadas se transfieren a la institucion financiera con la que se ejecuta el
descuento, esta a su vez sera la responsable de ejecutar la cobranza final. Brenis
(2018) resalta el caso de Cafia Brava, empresa que con el uso de la factura
negociable logré prolongar el periodo de pago para evitar cortes de atencion por
incumplimiento de pago y el mejoramiento de la relacion comercial con sus

proveedores.

En la ciudad de Piura se realiz6 el | Taller Informativo de Factoring para empresas,
donde también se dieron a conocer las ventajas y beneficios de esta herramienta;
asi como también conocer cOmo opera, costos y requisitos para la generacion de
una linea comercial de factoring. En el taller participaron micro y pequefas
empresas, y personas naturales con RUC vigente. Encontraron que actualmente
las facturas negociables tienen un mayor protagonismo en la region siendo también
una herramienta de financiamiento importante para estas empresas, ya que en los
tltimos 10 meses de ese afio se quintuplicé el monto transado con facturas
negociadas. En comparacion de 2016 donde hasta el mes de junio se negociaron
4400 facturas y hasta el mes de setiembre del 2015 se negociaron unas 5400

(Municipalidad Provincial de Piura, 2017).

Con relacion a las teorias relacionadas, se describe que la factura negociable se
conceptualiza como un titulo valor que se utiliza como alternativa de financiamiento
gue posibilita que se disponga de liquidez en las empresas, tal como manifiesta
Bernal (2015) la factura negociable es un instrumento que tiene la calidad de titulo
valor que se origina en la compraventa, transferencias de bienes o prestacion de
servicios, incluyendo el derecho de crédito sobre el saldo del precio o

contraprestacion acordada entre proveedores y clientes.



Este titulo valor facilita el acceso al financiamiento de las empresas proveedoras
de bienes o prestadoras de servicios a través de la comercializacion de facturas
comerciales. “La factura negociable que se constituye como titulo valor se puede
representar en un recibo por honorario o una factura comercial” (Ley 29623, 2010;
Ministerio de Economia y Finanzas, 2016). En la misma linea Echaiz (2012) refiere
gue es necesario distinguir el contenido de las facturas negociables y los
requerimientos que comprende como titulo valor y como comprobante de pago,
para que se cumplan como una opcién de financiamiento que permita el respaldo

de los créditos y como titulo valor, respectivamente.

Ademas, la emision es obligatoria para las Micro, Pequefias y Medianas Empresas
acorde al articulo 14° de la Ley N° 30056 que establece la modificacion estas
normas para hacer mas facil el financiamiento, promover el crecimiento empresarial
y el desarrollo productivo. En comparacion con la factura comercial cuya naturaleza
es tributaria, con lo que respecta a las facturas negociables se aprovecha como una
herramienta financiera. Asimismo, el cobro de las facturas comerciales puede ser
transferible, procedimiento que esta normado en la Ley N°29623 para impulsar la

obtencion de recursos mediante el uso de la factura negociable.

Segun UPS (2016) una factura negociable contempla los siguientes requisitos: el
titulo de “Factura negociable”; domicilio y firma de la persona natural o juridica que
brinda servicio o que proporciona bien; domicilio de la empresa adquiriente de los
bienes o servicios que se emite a su responsabilidad y la fecha de vencimiento. En
caso de omitirse la fecha de vencimiento, supone un plazo de vencimiento a 30 dias
calendarios después de la fecha de emision; valor unitario y total; el valor monetario
pendiente por pagar, y es equivalente al monto de crédito que la factura negociable
representa; la fecha y constancia de recepcion de la factura de los bienes y servicios
prestados por parte del adquiriente; la fecha de pago, en caso de los pagos se
realicen de forma periddica se debe especificar las fechas de pago en la factura; y

la leyenda: “Copia transferible — no valida para efectos tributarios”.

En la situacion que la factura negociable no contemple la informacién especificada,
pierde su calidad de titulo valor. No obstante, es importante subrayar que tiene
validez como factura comercial manteniendo asi su calidad de comprobante de

pago. De forma opcional y segun acuerdo de las partes se completa con la



informacion acerca de la tasa de interés compensatoria que devenga su importe
desde la fecha de emisién hasta la fecha de vencimiento, ademas las tasas de
interés moratorio y compensatorio para el plazo de mora por el incumplimiento de
pago de la referida factura comercial. La factura negociable tiene como finalidad ser
una alternativa de uso “para las situaciones de una venta al crédito, donde estas
transacciones generan gastos, intereses y comisiones al intercambiarse en una
institucion financiera” (Echaiz, 2012). Por ello, se considerada como titulo valor
contribuye a una mejor gestion por los cobros de propio mérito, ya que cuentan con

calidad de ejecucion y es un instrumento que asegura un crédito mas accesible.

Con relacion al financiamiento de las micro y pequefia empresa, la definicion
indicada por Brealey (2007), hace referencia a la obtencion del dinero que se
necesita para llevar a cabo inversiones, desarrollar operaciones e incentivar el
crecimiento de la organizacion; el cual se consigue mediante autofinanciacion con
recursos propios, aportes de socios y recursos que se generan de operaciones
realizadas por la empresa, emision de acciones; o mediante recursos de fuente
externa que generan compromisos de deuda a pagarse en el corto, mediano o largo

plazo.

Boscan y Sandrea (2006) sefialan que el financiarse es la alternativa que tienen las
empresas para dotarse de recursos el desarrollo de estrategias operacionales a
través de la realizacion de inversiones, con la finalidad de incrementar la
produccion, el crecimiento, la expansion, construccién o adquisicion de equipos
nuevos o ejecutar alguna inversion que se beneficie a la empresa o le permita el
aprovechamiento de alguna oportunidad que se pueda presentar en el mercado.
Las principales alternativas para la obtencion de recursos que emplean las micro y
pequefia empresa, mediante las el sistema financiero, por ejemplo, mediante
instituciones bancarias, cooperativas de ahorro, cajas municipales y rurales, etc.
Las opciones para obtener recursos de financiamiento que emplean las micro,
pequefias y medianas empresas Yy sus particularidades relevantes se presentan a

continuacion:

El préstamo para financiar capital de trabajo, es la principal opcion de
financiamiento de las empresas; consiste en un préstamo que se dirige de forma

exclusiva a solventar las operaciones. El acceso a ella depende que la empresa



cumpla con una serie de requerimientos, incluida la presentacién de determinados
documentos que sustentan los ingresos que obtiene la empresa. Al respecto, las
entidades financieras exigen por lo general un plazo de no menor de 12 meses de
funcionamiento; constancias de pago a SUNAT; estados financieros consolidados,
etc. La tasa en nominacién nacional varia en el rango de 18% y 60% sujeto al
monto, plazo, ventas declaradas y garantia. Este préstamo se puede obtener por
medio de la tarjeta de capital de trabajo, y es Util para solventar los gastos de capital
de trabajo como materia prima o maquinaria; sin embargo, tiene una alta tasa de

interés de 60 a 70% para las pequefas y medianas empresas (RPP Noticias, 2017).

El descuento de facturas es el método que implica la venta de las cuentas por
cobrar (deudas) de las empresas a una institucion especializada en esta funcion, el
factor. El factor realiza el pago inmediato de un porcentaje acordado del valor real
de la deuda mientras atiende al cobro de la deuda a los deudores (Ailemen, 2016;
Goh, 2017).

El leasing es otra forma de financiamiento y permite el arrendamiento financiero a
largo plazo que posibilita a las empresas la adquisicion de activos fijos y la
optimizacion de la gestion financiera y tributaria. El mecanismo funciona asi la
institucion financiera compra el bien para cederlo en alquiler venta a la empresa con
la contraprestacion de que esta realice el pago de cuotas de forma periddica por un

plazo determinado; las tasas que se varian de 15 a 55%.

En sintesis, el factoring es una alternativa que posibilita a las empresas hacer un
adelanto en la cobranza de sus facturas a través de la realizacion de descuentos
por pago adelantado dado por una institucion financiera. En resumen, las
alternativas referidas presentan ventajas, pero lo que hace diferente al uso de las
facturas negociables como una opcion atractiva para financiar el capital de trabajo
es principalmente una particularidad especial de este instrumento: las micro,
pequefias y medianas empresas no necesitan presentar documentacion
sustentadora al banco. En los demas instrumentos de financiamiento para pymes
por lo general se requieren estados financieros, avales, garantias, etc.; esto se debe

a que se asume el riesgo del comprador (empresa acreedora).
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1. METODOLOGIA
3.1. Tipoy disefo de investigacion

3.1.1. Tipo de investigacion

Segun su finalidad, el presente estudio es de tipo aplicado porque se orienta a la
solucién de problemas (Toledo, Souza, Livia, y Fernando, 2017). Ademas, utilizé
los conocimientos desarrollados de las variables en estudio y que fueron aplicados
al contexto real de las micro y pequefias empresas del distrito de Piura.

Segun su nivel o alcance la investigacion es de tipo descriptivo, porque permitid
detallar el grado de acuerdo o desacuerdo respecto a las caracteristicas de los
aspectos sustantivos y procedimentales de las facturas negociables, por parte de
los empresarios de las micro y pequefias empresas del distrito de Piura, respecto.
Asimismo, se describié los aspectos que consideran los empresarios que hacen

gue la factura negociable sea un instrumento adecuado de financiamiento.

3.1.2. Disefio de investigacion

Debido al grado de no alteraciéon de las variables en estudio, el disefio del estudio
fue no experimental, ya que se neutraliz6 la alteracion deliberada de las variables
(Fuster y Santa, 2020), lo cual implica que el fendmeno estudiado se analiz6 en su
ambiente natural y es de temporalidad transversal ya que analiz6 la factura
negociable como una alternativa de financiamiento en la micro y pequefia empresa

en un momento determinado de tiempo.

3.2. Variables y operacionalizacion

Variable dependiente: Financiamiento

Proceso mediante el cual se realiza la aportacién de recursos monetarios o se
confiere una linea crediticia a una persona, empresa u organismo con el propdésito
gue pueda solventar la ejecucion de un proyecto, se pueda adquirir servicios o
bienes, se solvente los gastos de actividades u obras, o cumpla con pagar los

pasivos que tiene con sus proveedores (Romero, 2017).
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Variable independiente: Las facturas negociables

Instrumento que tiene la calidad de titulo valor que se utiliza como alternativa de
financiamiento y permite tener liquidez a las empresas, de esta forma tal como lo
manifiesta Bernal (2015) las facturas negociables se originan en las operaciones
de compraventa, por brindar servicios, por transferir bienes, que incluye el derecho
de crédito sobre el saldo del monto acordado entre los proveedores y clientes.

3.3. Poblaciéon, muestray muestreo

3.3.1. Poblacidén

Se incluye en la poblacion a todos aquellos entes de las cuales el investigador
desea extraer conclusiones (Sykes, Gani, y Vally, (2016). Se tomd como poblacion
a 73 micro y pequeiias empresas del distrito de Piura.

3.3.2. Muestra

Considerando que la muestra es un segmento representativo de la poblacion
(Moreira, Carvalho, y Almeida, 2017), se utilizo la férmula para especificar el
tamafo de la muestra se obtuvo de Rocha, Porto, Figueiredo, y Souza (2018),

obteniéndose el siguiente tamafio de la muestra:

Férmula:

B Z?xN*p(1—p)
"TZ2xpA—p)+ (N— 1) *e?

Donde:

Numero de observaciones de la poblacion (N) = 73
Numero de observaciones de la muestra (n) = n
Porcentaje de error (E) = 0.05

Porcentaje de confianza = 95 %

Valor Z segun el porcentaje de confianza = 1.96
Probabilidad de ocurrencia (P) = 0.50

Probabilidad de no ocurrencia (Q) = 0.50

Reemplazando datos:
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B (1,96)% x 73 % 0,5 % 0,5)
" T (1,96)2 % 0,5+ 0,5 + (72) * 0,052

n==62

En la muestra de las 62 empresas, el 61% fueron microempresas y el 39% restante
fueron pequenas empresas (Ver Anexo 6).

3.3.3. Muestreo

Para la seleccion de cada una de las empresas que formen parte de las
observaciones que se incluyeron en la muestra se empleé el muestreo con
aleatoriedad simple, que implico que cada micro y pequefia empresa tuvo la misma
probabilidad de ser elegida como parte de la muestra en estudio, hasta completar

el tamafo muestral requerido.

3.4. Teécnicas e instrumentos de recoleccion de datos

3.4.1. Técnicas

Para permitir identificar las alternativas de financiamiento que empleadas por las
micro y pequefias empresas se empleo la encuesta que y la frecuencia con las que

son utilizadas.
3.4.2. Instrumentos

Para validar el instrumento que permitié la recoleccion de datos se realizé mediante
el juicio de especialistas de la Escuela de Profesional de Contabilidad, quienes
evaluaron y calificaron el instrumento segun los criterios que se deben cumplir. Esto
permitié obtener un instrumento pertinente que fue aplicado a las micro y pequefas
empresas del distrito de Piura.

3.5. Procedimientos

Para la investigacion se seguird el siguiente procedimiento: Se aplicé los
instrumentos a los empresarios de las micro y pequefias empresas hasta completar
el tamafio de la muestra (Ver Anexo 6). Luego se procedio a procesar y analizar los
datos, para ello se utilizo el programa estadistico SPSS versiéon 25, que sus siglas

provienen de Statistical Package for the Social Sciences, mediante el cual se
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ingresaron los datos y se calcularon los indicadores de las dimensiones de las
variables facturas negociales y de financiamiento. Luego se aplicé el analisis de los
datos, se precedi6 a su interpretacion y su comparacion con las teorias

relacionadas y los trabajos previos.

3.6. Métodos de andlisis de datos

El andlisis de los datos se realiz6 mediante estadistica descriptiva que permitid
calcular el valor absoluto y relativo de los aspectos sustantivos y procedimentales
de las facturas negociables; asimismo, se calculé los valores absolutos y
porcentuales de las dimensiones de la variable financiamiento. Esto con el
proposito de determinar el grado de acuerdo de los empresarios respecto a las

variables en estudio.

Ademas, se utilizo las tablas de contingencia que permitié realizar el cruce de las
dimensiones de las variables, con el proposito de determinar el porcentaje de
correspondencia segun el nivel de acuerdo, es decir, permitid determinar si el
porcentaje de empresarios que esta de acuerdo con respecto a los aspectos
sustantivos y procedimentales de las facturas negocios, es similar al porcentaje de
empresarios que consideran que la factura negociables es una alternativa de

financiamiento adecuada para la micro y pequefias empresas del distrito de Piura.

3.7. Aspectos éticos

En los aspectos éticos se velo por el cumplimento de los principios establecidos en
el Codigo de ética en investigacion de la Universidad César Vallejo (2017) es

especial referidos a los siguientes:

Honestidad: Se presento los resultados tal como se presentan en la realidad sin
realizar alteracién alguna. Asimismo, se respeto los derechos intelectuales de los

autores, mediante la correspondiente referenciacion.

Rigor cientifico: Se sometid el estudio al cumplimiento de los criterios
metodolégicos establecidos, como el minimo de referencias requeridas de fuentes
confiables, referencias en idioma extranjero, la validacién y la confiabilidad de los

instrumentos.
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V. RESULTADOS
Los resultados se obtuvieron mediante la aplicacion del cuestionario que estuvo

dirigido a los empresarios de las micro y pequefias empresas del distrito de Piura.
Las preguntas del cuestionario recolectaron informacion respecto al grado de
acuerdo o desacuerdo de los empresarios respecto a los factores sustantivos y
procedimentales de las facturas negociables. Asimismo, la percepcién de los
empresarios respecto a la factura negociable como una mejor alternativa de
financiamiento respecto a los productos o instrumentos que ofrecen las diversas

fuentes de financiamiento.

Objetivo 1: Analizar los aspectos sustantivos de las facturas negociables como
alternativa de financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito de Piura,
afio 2020. El resultado se reporta en la Tabla 1 lo que respecta a la facilidad de
pago en cuotas de la factura negociable que promueve el financiamiento de las
micros y pequefias empresas, el 50% de los empresarios encuestados indico estar
de acuerdo a dicha facilidad y el 37,1% manifest6 estar totalmente de acuerdo. Por
el contrario, el 6,5% y el 4,8% indicaron estar indiferente y en desacuerdo que la
facilidad de pago en cuotas promueva el financiamiento. En cuanto, a la
incorporacion de la fecha y constancia de recepcion de la factura y de los bienes o
servicios prestados, permiten a la factura negociable ser mas confiable, el 53,2% y
el 33,9% manifesto estar de acuerdo y totalmente de acuerdo, respectivamente. No
obstante, el 4,8% indic6 estar en desacuerdo. Respecto al cruce de las variables,
en la Tabla 2 se observa que, a un mayor nivel de acuerdo respecto a los aspectos
sustantivos, se corresponde con un mayor nivel de acuerdo respecto a la factura

negociable como alternativa de financiamiento.

Objetivo 2: Examinar los aspectos procedimentales de la factura negociable como
alternativa de financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito de Piura,
afio 2020. En cuanto a los aspectos procedimentales de las facturas negociables
(ver Tabla 3), lo que se refiere al protesto en las facturas negociables, el 54,8% vy
33,9% de los empresarios encuestados considerd que es adecuado y totalmente
adecuado, respectivamente, que el protesto se realice dentro de los quince dias
después del vencimiento. No obstante, un 6,5% lo considerd indiferente y un 3,2%
se mostré en desacuerdo. Por otro lado, el 54,8% y 33,9% de los encuestados

indicé estar de acuerdo y totalmente de acuerdo, respecto a que, para dar una
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mayor fiabilidad en caso de disconformidad, retencion dolosa y omision de
informacion de las facturas negociables, se pague una indemnizacién. Sin
embargo, un 6,5% se mostro indiferente a que el pago de indemnizacion les dé una
mayor fiabilidad a las facturas negociales, y solo 4,8% y un 1,6% se mostré en
desacuerdo y totalmente en desacuerdo, respectivamente.

Finalmente, respecto al caso de no pago de la factura negociable en la fecha de
vencimiento y la ejecucion del mismo mediante via judicial, el 51,6% y 22,6% de los
empresarios encuestados indicaron estar de acuerdo y totalmente de acuerdo, que
es un proceso rapido y agil, pero un 9,7% lo consider6 indiferente, en tanto, que el
6,5% y el 9,7% se mostraron en desacuerdo y totalmente en desacuerdo, que la

ejecucion via judicial sea un proceso rapido y agil.

Segun lo descrito anteriormente, de manera conjunta para mas de la mitad, el
53,2%, de Ilos empresarios encuestados considera que los aspectos
procedimentales de las facturas negociables son adecuados; y para mas de un
tercio de los encuestados, 37,1%, son totalmente adecuados. No obstante, solo un
4,8% los considera indiferente o como inadecuados, en ambos casos (ver tabla 4).
Esto evidencia que mas del 90% de los empresarios encuestados esta de acuerdo
con los aspectos procedimentales de las facturas negociables. Asimismo, en la
tabla 4 se presenta el cruce de las variables, un mayor grado de acuerdo respecto
aspectos procedimentales, se corresponde con un mayor grado de acuerdo de las

facturas negociables como instrumento de financiamiento de las empresas.

Objetivo general: Determinar el efecto de las facturas negociables como alternativa
de financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito de Piura, afio 2020.
La Tabla 5 presenta los resultados del objetivo general evidencia que, para la mayor
porcibn de los empresarios, son adecuados los aspectos sustantivos y

procedimentales que comprenden la actual normativa de las facturas negociables.

En cuanto a la percepcion de las facturas negociables como alternativa de
financiamiento, para el 62,9% y el 33,9% de los empresarios encuestados, si es un
adecuado y totalmente adecuado instrumento de financiamiento, frente a los demas
productos que ofrecen las instituciones financieras y no financieras. Solo un 3,2%

consideré a las facturas negociables como un instrumento inadecuado frente a los

16



demés productos. Asimismo, para el 54,8% y el 30,6% de los empresarios, las
facturas negociables si es un instrumento de financiamiento adecuado y totalmente
adecuado que ofrece mayores ventajas que las tarjetas de crédito, los préstamos,
el arrendamiento financiero y leaseback; y que es instrumento que favorece el uso
de descuentos y factoring. No obstante, en 11,3% lo considera como un instrumento
indiferente, y un 1,6% lo considera como un instrumento inadecuado y totalmente

inadecuado, en ambos casos.

Respecto a la idoneidad de la factura negociable como instrumento de
financiamiento segun el plazo, el 61,3% de los empresarios encuestados indicé que
es un instrumento de financiamiento adecuado para financiar las necesidades
empresariales, especialmente de corto plazo; asimismo, el 33,9% califico como un
instrumento totalmente adecuado. Aunque, solo un 1,6% de los empresarios califico

de indiferente, inadecuado o totalmente inadecuado, en todos casos.

Estos resultados permiten obtener de manera conjunta que, para los empresarios
encuestados, las facturas negociables son instrumentos de financiamientos
adecuados y totalmente adecuados para las micro y pequefias empresas, segun
en el 56,5% y el 40,3%, respectivamente. Sin embargo, un 1,6% de los empresarios
reportdé una percepcion indiferente y en misma proporcién se consideré como un

instrumento de financiamiento inadecuado.

En cuanto a la asociacion de la factura negociable y el financiamiento de las micro
y pequefias empresas, la tabla 6 muestra que los empresarios que considera a las
facturas negociables como un instrumento de financiamiento adecuado, el 60%
también considera que los aspectos sustantivos y procedimentales de la misma,
son adecuados. De igual forma, de los empresarios que califican a la factura
negociable como un instrumento de financiamiento totalmente adecuado para las
micro y pequefias empresas, el 56,0% indicoé también que sus aspectos sustantivos

y procedimentales son totalmente adecuados.

Los resultados descritos permiten sostener que, a un mayor grado de acuerdo de
la factura negociable como instrumento de financiamiento de las micro y pequefias
empresas, se corresponde con un mayor grado de acuerdo con respecto a los

aspectos sustantivos y procedimentales que la referida factura comprende.
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V. DISCUSION

Luego de la presentacion de los resultados, se procedié a la sintesis de los
hallazgos principales, la comparacién con las teorias y los resultados de las
investigaciones relacionadas. Asimismo, se procedié con la descripcion de las
debilidades y fortalezas de la metodologia que se utilizé. La discusion se presenta

segun cada objetivo especifico.

El primer objetivo especifico fue analizar los aspectos sustantivos de las facturas
negociables como alternativa de financiamiento en la micro y pequeiia empresa en
el distrito de Piura. Las teorias relacionadas indican que los aspectos sustantivos
de la factura negociable comprenden su calidad de titulo valor la cual se
conceptualiza como una orden de pago que se puede transferir por endoso y que
presenta la incorporacion del derecho de crédito con relacion a un saldo o
contraprestacion que haya sido pactada entre el proveedor y el adquiriente. Sin
embargo, para ello la factura negociable debe cumplir requisitos establecidos en la

ley y su reglamento nacional vigente.

Con relacion a los aspectos sustantivos, los empresarios encuestados de las micro
y pequeias empresas del distrito de Piura, mas del 70%, suma de los porcentajes
de los niveles acuerdo y totalmente de acuerdo, consideran que la factura
negociable es un instrumento adecuado para representar derechos econémicos,
por lo cual cumple con la condicidn de legalidad para que pueda ser utilizado en las
operaciones comerciales de las micro y pequefias empresas. De manera similar, el
70% de los empresarios encuestados manifiestas que la factura negociable puede
ser transferido de manera facil a una tercera persona, con lo cual cumple con una
condicion fundamental que es de facil transferibilidad, que permite que el titulo valor

pueda ser manejable por los empresarios y que su cotizacion sea simple.

Continuando con los aspectos sustantivos, el 75% de los empresarios encuestados
indicaron que la incorporacion del domicilio del adquiriente le permite dar
credibilidad a la factura negociable. Esto porque permitiria la rapida ubicacion del
obligado principal, para el ejercicio de las acciones correspondientes que se
encuentren dentro del marco de la ley de las facturas negociables, especialmente,

las referidas a notificaciones en caso de protesto. Asimismo, el 87% de los
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encuestados indic6 que la incorporacién de la fecha y constancia de recepcion de
la factura y de los bienes o servicios prestados, permiten a la factura negociable ser
un instrumento confiable, porque permitiria en el marco del contrato el computo de
la fecha de vencimiento, permite la constancia fehaciente de fecha cierta que
permitiria el computo de los plazos que se deriven en el uso de las facturas

negociables.

De igual modo, un aspecto sustantivo importante segun el 87% de los empresarios
encuestados la facilidad de pago en cuotas promueve el financiamiento de las
micros y pequefias empresas, ya que el pago en armadas permitiria otorgar una
mayor liquidez a las facturas, ya que permitiria obtener de manera anticipada el
pago de las facturas o cuentas por cobrar para contar con liquidez en menor tiempo
y que se pueda ajustar al ciclo de la rotacion de inventarios que puede ser a 30, 60

0 90 dias segun corresponda.

Por lo descrito, se determina que a un mayor nivel de acuerdo respecto a los
aspectos sustantivos, se corresponde con un mayor nivel de acuerdo respecto a la
factura negociable como alternativa de financiamiento. Lo cual se corresponde con
los resultados reportados por Nabawanda (2018) que la obtencion de
financiamiento mediante facturas se basa en la relacion con clientes creibles que a
su vez contribuyan a que la factura negociable sea un instrumento confiable.
Asimismo, el conocimiento de los aspectos sustantivos es fundamental, porque
segun los resultados encontrados por Nabawanda (2018) el 86,2% de los
encuestados presentaban menos conocimiento del factoring como fuente de
financiamiento y el 84% tenian menos conocimientos del papel comercial como
fuente de financiamiento. Esto evidencia la necesidad de una mayor educacién de

los micro y pequefios empresarios sobre este instrumento de financiamiento.

Por lo analizado, se determina que los aspectos sustantivos de las facturas
negociables son aspectos necesarios que deben conocer los micro y pequefios
empresarios para poder adoptar a la factura negociable como alternativa de
financiamiento, por los resultados encontrados mas del 50% de los encuestados
estd de acuerdo con los principales aspectos sustantivos de las facturas
negociables, por lo que se determina que si facilitan su uso como alternativa de

financiamiento en la micro y pequefia empresa en el distrito de Piura.
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El segundo objetivo especifico fue examinar los aspectos procedimentales de la
factura negociable como alternativa de financiamiento en la micro y pequeia
empresa en el distrito de Piura, afio 2020. Las teorias relacionadas indican que los
aspectos procedimentales de las facturas negociables comprenden como requisitos
gue el adquiriente debe expresar su conformidad o que vencido el plazo en el cual
el adquiriente debe pronunciarse, se asuma la presuncién de conformidad. Con
relacién a la transferencia de las facturas negociables se identificé que se realiza
mediante endoso o mediante transferencia contable en los términos y condiciones

establecidas en la ley y en su respectivo reglamento.

Asimismo, dentro de los aspectos procedimentales comprende que para el cobro
se realiza al legitimo tenedor a la fecha de vencimiento, segun sea en pago unico
0 en cuotas. Sin embargo, en caso de incumplimiento se determind que el legitimo
tenedor puede exigir al adquiriente el pago total o de las cuotas vencidas. Para ello,
el tenedor puede realizar el protesto considerando la forma y la oportunidad
sefalada en la ley y su reglamento. Finalmente, en los aspectos procedimentales

se establece que la ejecucion de la factura negociable se puede realizar via judicial.

Respecto, a los aspectos procedimentales, el 88% de los empresarios encuestados
considera pertinente que la factura negociable debe constar necesariamente con la
conformidad del adquiriente. Esto indica que los empresarios prefieren que las
partes deben dar conformidad en la transaccidén con facturas negociables, que el
caso de la presuncion de conformidad. Con lo cual el adquiriente de los bienes o
servicios debe expresar su conformidad o disconformidad respecto a los aspectos
sustantivos, lo cual permite la rapida solucion de controversias, en caso de

presentarse.

Con relaciéon a la credibilidad de las facturas negociables, el 82% de los
empresarios encuestados considera que la confianza de pago depende mas de la
credibilidad del adquiriente que del proveedor. Esto indica que la factura negociable
puede trasferible mas de una vez, porque finamente, el pago no depende del
proveedor sino del comprador del bien o usuario del servicio responsable por el

pago del monto consignado en la factura negociable.
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Con relacion al protesto, el 88% de los empresarios considera que en caso de
incumplimiento de pago, es adecuado que el protesto se realice dentro de los
quince después del vencimiento. Esto permite tomar las acciones correspondientes
de manera inmediata en caso de incumplimiento de pago. Asimismo, el 87% de los
encuestados considera que es conveniente el pago de indemnizacion en caso de
disconformidad, retencién dolosa y omisién de informacion, permitiendo de esta
manera darle mas fiabilidad a la factura negociable como instrumento de
financiamiento. De esta manera se salvaguardan los derechos econémicos de los
proveedores, prestadores de servicios o de los legitimos tenedores. Asi, los
empresarios de la micro y pequeiias empresas pueden ver a las facturas

negociables como instrumentos de financiamiento de bajo riesgo.

Con relacion a la ejecucion de la factura negociable el 74% de los empresarios
encuestados considera que en caso de no pago en la fecha de vencimiento, el cobro
via judicial es un proceso rapido y agil. Lo cual evidencia que los empresarios de
las micro y pequefias empresas estan de acuerdo con esta via para realizar el
cobro, ya que las instancias administrativas por su costo pueden no ser

econdmicamente viable continuar con el reclamo.

De igual modo, los resultados son coherentes con los hallazgos de Nabawanda
(2018) que indica respecto a los aspectos procedimentales, especificamente, para
la transmisidn de las facturas negociables que se basa en la credibilidad de los
clientes segun el 78% de los encuestados. Asimismo, los resultados son afines a
los encontrados por Lopez y Ayala (2017) donde la no complejidad de los aspectos
procedimentales contribuye a la mejora de la administracién evitando gastos y
costos al momento de realizar las cobranzas, permite la disminucion de las cuentas

de cobranza y la obtencién de liquidez.

El objetivo general consistié en analizar las facturas negociables como alternativa
de financiamiento en las micro y pequefias empresas en el distrito de Piura. En la
cual se determiné que desde el afio 2010 cuenta con una ley que promueve el
financiamiento mediante la factura comercial y desde el 2015 se aprobd el
reglamento que establece las disposiciones generales, los aspectos sustantivos, los
aspectos procedimentales de la transmision, cobro, protesto y ejecucion de la

factura negociable y las disposiciones complementarias finales. Esto ha permitido
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dar un marco de legalidad al uso de las facturas negociales en el Perq, con el cual
las micro y pequeflas empresas pueden adoptar como instrumento de

financiamiento.

Asimismo, por los resultados obtenidos se identificd que la factura negociable se
constituye como alternativa mas accesible, favorable y con mas ventajas frente a
los productos que ofrecen otras fuentes de financiamiento como los bancos, las
empresas financieras, cajas municipales y rurales, Edpymes, las entidades
estatales, empresas especializadas, las cooperativas, recursos propios, mas
confiable que los créditos de prestamistas, inversionistas o los préstamos de
amigos y familiares. Ademas, los resultados indican que los empresarios califican
gue la factura negociable es una alternativa mas beneficiosa que tarjetas de crédito,
es mas accesible que recurrir a préstamos o arrendamiento financiero y que
favorece el uso de descuentos y el factoring. De igual modo, los empresarios
consideran que la factura negociable es una alternativa que favorece el
financiamiento de corto plazo, principalmente para necesidades de capital de

trabajo de las micro y pequefias empresas en el distrito de Piura

Con relacion a lo anterior, los resultados se corresponden con los encontrados por
Irungu, Kibuine, y Muhoho (2019) que encontraron que el uso de las facturas
negociables representa el 87,9% en el desempefio de las empresas financieras.
Ademas, el uso de las facturas negociables permitiria ser una alternativa adecuada
ya que Palomo (2015) indicé que las micro y pequefias empresas presentan una

mayor aversion de asumir riesgos y buscan en lo posible evitar el endeudamiento.

Asimismo, permitiria segin Requiz y Alvarado (2017) el empleo de la factura
negociable permitiria mejorar la gestién financiera de las microempresas. En
resumen, mas del 50% de los empresarios encuestados consideran que los
aspectos sustantivos y procedimentales se encuentran en un nivel adecuado y a su
manifiestan que la factura negociable es una alternativa adecuada de
financiamiento para las micro y pequefias empresas. Por tanto, se determina que
las facturas negociables facilitan el financiamiento en la micro y pequefia empresa

en el distrito de Piura, afio 2020.
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VI.

CONCLUSIONES

Los aspectos sustantivos facilitan el uso de las facturas negociables
como alternativa de financiamiento, porque el 87% de los empresarios
consideran son adecuados. Por tanto, la factura negociable es un
instrumento de facil transferibilidad, confiable y que permite representar
derechos economicos, para ser utilizado en las micro y pequefnas

empresas en el distrito de Piura.

Los aspectos procedimentales de la factura negociable facilitan su uso
como alternativa de financiamiento, porque el 90% de los empresarios
consideran que son adecuados. Por tanto, el uso de la factura
negociable cuenta con un marco normativo que establece los requisitos
para la transmision, cobro, protesto y ejecucion de la factura negociable
como instrumento de financiamiento en las micro y pequefias

empresas en el distrito de Piura,

La factura negociable se constituye como una alternativa de
financiamiento, porque el 91.9% de los empresarios calificaron que los
requisitos de forma y de procedimiento son adecuados para ser
utilizado como instrumento de financiamiento en las micro y pequefias

empresas en el distrito de Piura.

La factura negociable es como alternativa mas accesible, favorable y
beneficiosa frente a los demas productos que ofrecen otras fuentes de
financiamiento. También, favorece el uso de descuentos y el factoring,
y es una alternativa que favorece el financiamiento de corto plazo,
principalmente, para solventar las necesidades de capital de trabajo de

las micro y pequefias empresas en el distrito de Piura.
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VII.

RECOMENDACIONES

Los empresarios de las micro y pequeias empresas deben adecuar las
facturas que se originan en las transacciones de venta de bienes o
prestacion de servicios, para que cumpla con las caracteristicas de
forma que permitan su negociabilidad, pudiendo ser representadas

fisicamente o mediante anotacion en cuenta.

Los empresarios o los responsables de contabilidad y finanzas de las
micro y pequefas empresas, se deben capacitar respecto a la ley y
reglamento de la ley que promueve el financiamiento mediante la
factura negociable, con la finalidad de conocer los requisitos para la
transmision, cobro, protesto y ejecucion de la factura negociable como

instrumento de financiamiento.

Las micro y pequefias empresas que sean proveedoras de bienes o
prestadoras de servicios, deben coordinar con las empresas
adquirientes para la aceptacion de la factura negociable como titulo
valor, con el propésito de realizar un oportuno pacto de intereses y la

aceptacion de conformidad.
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ANEXOS

Anexo 1. Matriz de operacionalizacion de variables

. . ESCALA DE
VARIABLES DEFINICION CONCEPTUAL DEFINICION OPERACIONAL DIMENSIONES INDICADORES l\jlcE:DICION
La factura negociable es un titulo Se midid la valoracion de los aspectos )
valor a la orden que puede ser sustantivos de la factura negociable ASDECtos SUStANLiVOS Calidad de titulo valor
transferido por endoso que se referidos a la calidad y contenido del P Contenido de la factura negociable
genera en la compraventa u otras  tjtylo valor mediante un cuestionario.
modalidades de contrato de
Factura Negociable | transferencia de propiedad de bienes [Se midi6 la valoracién de los aspectos L
0 en la prestacion de servicio. procedimentales de la factura Aspect Transmision
Representa el derecho econdémico  |aqqciable referidos a transmision, spectos Cobro
con relacion al saldo del precio o la cobro. protesto v eiecucion del titulo procedimentales P_rotest_q
contraprestacién pactada. (MEF, P . Ve . ) Ejecucion
2016) valor mediante un cuestionario.
Banca muiltiple
Empresas financieras
L - Cajas municipales

Se mlt_jlo la valoracion de_la factura Cajas rurales

negociable como alternativa de Edpymes

financiamiento frente a los productos  [Fuentes de Entidades estatales

de las diversas fuentes de financiamiento Empresas especializadas ordinal

Financiamiento

Se conoce como financiamiento o
financiacion el mecanismo por medio
del cual se aporta dinero o se concede
un crédito a una persona, empresa u
organizacion para que esta lleve a
cabo un proyecto, adquiera bienes o
servicios, cubra los gastos de una
actividad u obra, o cumpla sus
compromisos con sus proveedores.
(Romero, 2017)

financiamiento, a través de un
cuestionario.

Cooperativas
Prestamistas
Autofinanciamiento
Inversionistas
Amigos y familiares

Se midid la valoracién de la factura
negociable como alternativa de
financiamiento frente a los instrumentos
que se les ofrece a las microy
pequefias empresas, mediante un
cuestionario.

Instrumentos

Tarjetas de crédito
Descuentos

Préstamos

Factorind

Arrendamiento financiero
Leaseback

Se midié la valoracion de la factura
negociable como alternativa de
financiamiento segun el plazo, a través
de un cuestionario.

ITipos de financiamiento

Financiamiento a corto plazo
Financiamiento a mediano plazo
Financiamiento a largo plazo

Elaboracion propia




Anexo 2. Instrumentos de recoleccién de datos
Instrumento A

% UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD

Cuestionario dirigido a las micro y pequefa empresa
del distrito de Piura

Saludos cordiales:

Descripcion: Estimado empresario este cuestionario recopila informacion sobre su grado de
acuerdo respecto a las facturas negociables como fuente de financiamiento. La informacién
proporcionada sirve como sustento de la investigacion “LA FACTURA NEGOCIABLE COMO
ALTERNATIVA DE FINANCIAMIENTO EN LA MICRO Y PEQUENA EMPRESA, EN EL
DISTRITO DE PIURA, ANO 2020".

Instrucciones: A continuacién, se presentan enunciados respecto a los cuales debe indicar su
grado de acuerdo/desacuerdo, siguiendo la siguiente escala:

Escala del grado de acuerdo/desacuerdo:

(5) TOTALMENTE DE ACUERDO - (4) PARCIALMENTE DE ACUERDO - (3) INDECISO - (2)

PARCIALMENTE EN DESACUERDO - (1) TOTALMENTE DE DESACUERDO

DATOS ESPECIFICOS

Totalmente

Totalmente De Indiferent En en
iTEMS de Acuerdo | acuerdo e desacuerdo | yesacuerdo
5 4 3 2 1

ASPECTOS SUSTANTIVOS

1. Considera que la factura negociable es un
instrumento adecuado para representar derechos
econémicos

2. Lafactura negociable es facil para ser transferido a
una tercera persona

3. Laincorporacion del domicilio del que debe pagar
en la factura negociable le permite dar credibilidad

4. Lafacilidad de pago en cuotas promueve el
financiamiento de las micros y pequefias empresas

5. Lafecha y constancia de recepcién de la facturay
de los bienes o servicios prestados, permiten a la
factura negociable ser més confiable

ASPECTOS PROCEDIMENTALES
6. La factura negociable debe constar necesariamente
con la conformidad del que debe pagarla

7. Considera que la confianza de pago de la factura
negociable depende mas de la credibilidad del que
debe pagarla que del proveedor

8. En caso de incumplimiento de pago, considera que
es adecuado que el protesto debe realizarse dentro
de los quince después del vencimiento

9. El pago de indemnizacion le da mas fiabilidad
a la factura negociable en caso de
disconformidad y retencién dolosa y omisién de
informacion

10. Considera que en caso de no pago en la fecha
de vencimiento, el cobro via judicial es un
proceso rapido y agil




ITEMS.

Totalmente

De

Indifere

En

Totalmente en

de Acuerdo acuerdo nte des:guer desacuerdo
5 4 3 2 1

FUENTES DE FINANCIAMIENTO

11. Considera que la factura negociable
es una alternativa mas accesible frente a
los productos que ofrecen los bancos y
las empresas financieras

12. La factura negociable tiene mas
ventajas que los productos de las
cajas municipales y rurales

13. Considera que la factura negociable
es una mejor alternativa que los
productos de las Edpymes

14. La factura negociable es mas
accesible que los productos que
ofreces las entidades estatales

15. La factura negociable es una
alternativa que deben potenciar las
empresas especializadas

16. La factura negociable es mas
favorable que las alternativas que
ofrecen las cooperativas

17. Considera que la factura negociable
es mas confiable que los créditos de
prestamistas

18. La factura negociable tiene mas
ventajas que utilizar recursos propios

19. Considera que la factura negociable
es mas favorable que recurrir a
inversionistas

20. La factura negociable es una
alternativa més favorable que recurrir
a préstamos de amigos y familiares

INSTRUMENTOS

21. Considera que la factura negociable
es una alternativa mas beneficiosa
gue tarjetas de crédito

22. La factura negociable es una
alternativa que favorece el uso de
descuentos

23. Considera que la factura negociable
es mas accesible que recurrir a
préstamos

24. La factura negociable es una
alternativa de financiamiento féacil de
utilizar mediante factoring

25. La factura negociable es una
alternativa mas favorable que recurrir
al arrendamiento financiero

TIPOS DE FINANCIAMIENTO

26. La factura negociable es una
alternativa que favorece el
financiamiento de corto plazo,
principalmente para necesidades de
capital de trabajo

27. La factura negociable favorece la
obtencién de recursos para
necesidades de mediano plazo




28. La factura negociable tiene la
capacidad de financiar necesidades
de largo plazo

DATOS ESPECIFICOS

1. Edad: 2. Sexo: 3. Ocupacion:
4. Tipo de empresa: 5 . Utiliz6 facturas negociables: Si () No (
)
6. Estaria dispuesto a utilizar las facturas negociables: Si( ) No( )
Fecha: [ |/

Gracias por su participacion



Anexo 3. Validaciéon de instrumentos

ﬁ UNIVERSIDAD CEsAR VALLEJO

INFORME DE OPINION SOBRE INSTRUMENTO DE INVESTIGACION CIENTIFICA

I.DATOS GENERALES

Apellidos y nombres del experto: GOMEZ JACINTO, LUIS GERARDO

Institucién donde labora : UNIVERSIDAD NACIONAL DE PIURA

Especialidad : PROFESOR INVESTIGADOR

Instrumento de evaluacion : CUESTIONARIO DIRIGIDO A LAS MYPE DE PIURA
Autor (s) del instrumento (s) : CHINGUEL SANTOS, VICTOR RAUL

Il. ASPECTOS DE VALIDACION

MUY DEFICIENTE (1) DEFICIENTE (2) ACEPTABLE (3) BUENA (4) EXCELENTE (5)
CRITERIOS INDICADORES 112 ]3]4]|5
CLARIDAD Los items estan redactados con lenguaje apropiado y libre X

de ambigliedades acorde con los sujetos muestrales.

Las instrucciones y los items del instrumento permiten | X
recoger la informacion objetiva sobre la variable:
RENTABILIDAD en todas sus dimensiones en indicadores
conceptuales y operacionales.

El instrumento demuestra vigencia acorde con el | X
ACTUALIDAD conocimiento cientifico, tecnolégico, innovacion y legal
inherente a la variable: RENTABILIDAD

OBJETIVIDAD

Los items del instrumento reflejan organicidad logica entre la X
definicion operacional y conceptual respecto a la variable,
de manera que permiten hacer inferencias en funcion a las
hipétesis, problema y objetivos de la investigacion.

Los items del instrumento son suficientes en cantidad y X
calidad acorde con la variable, dimensiones e indicadores.

ORGANIZACION

SUFICIENCIA

Los items del instrumento son coherentes con el tipo de | X

INTENCIONALIDAD | investigacion y responden a los objetivos, hipotesis y variable

de estudio.

La informacién que se recoja a través de los items del X

CONSISTENCIA instrumento, permitira analizar, describir y explicar la

realidad, motivo de la investigacion.

Los items del instrumento expresan relacion con los | X

indicadores de cada dimension de la variable:RENTABILIDAD

La relacion entre la técnica y el instrumento propuestos X

METODOLOGIA responden al proposito de la investigacion, desarrollo

tecnolégico e innovacion.

La redaccion de los items concuerda con la escala valorativa X

del instrumento.
PUNTAJE TOTAL 27

(Nota: Tener en cuenta que el instrumento es valido cuando se tiene un puntaje minimo de 41 “Excelente”; sin

embargo, un puntaje menor al anterior se considera al instrumento no valido ni aplicable)

1ll. OPINION DE APLICABILIDAD

COHERENCIA

PERTINENCIA

El Instrumento esta calificado como valido y aplicable para la investigacion El instrumento
evaluado, no corresponde con los expresado en el contenido de los criterios. Se habla de la
variable RENTABILIDAD, pero en el cuestionario se habla de las variables FACTURA
NEGOCIABLE Y FINANCIAMIENTO. Hice las consultas con el estudiante y me dijo que evalué
tal como el formato esta establecido.

PROMEDIO DE VALORACION:
01 de octubre de 2020

$ UNIVERSIDAD CESAR VALLEJO

Dr. Luis Gerardo Goémez Jacinto



Anexo 3. Confiabilidad de instrumentos
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INFORME DE OPINION SOBRE INSTRUMENTO DE INVESTIGACION CIENTIFICA

I.DATOS GENERALES p
Apellidos y nombres del experto Vifchey Mo> o Juis Cadr
Institucidn donde labora UM Ce ato de Fornm "'0""_51"’—”;"&—"_—
Especialidad conhbil idesd
Instrumento de evaluacién Guestroravio

Autor (s) del instrumento (s) chusud Santos Vietor Ravl
1. ASPECTOS DE VALIDACION
MUY DEFICIENTE (1) DEFICIENTE (2) ACEPTABLE (3) BUENA (4) EXCELENTE (5)

[ CRITERIOS ~INDICADORES 1]

Los items estan redactados con lenguaje apropiado y libre \
| S de ambiguedades acorde con los sujetos muestrales. |
L “Las instucciones y los items del instrumento permiten |
recoger la informacion objetiva sobre la variable
RENTABILIDAD en todas sus dimensiones en indicadores 1
conceptuales y operacionales.

OBJETIVIDAD

e —_— S T
N El instumento demuestra vigencia acorde con el | M
ACTUALIDAD conocimiento  cientifico, tecnolégico, innovacion y legal || (/1
inherente a la variable: RENTABILIDAD = |
[

Los items del instrumento reflejan organicidad |6gica entre b‘ga |
definicién operacional y conceptual respecto a la vanable, ‘ ,
ORGANIZACION | 4o manera que permiten hacer inferencias en funcion a las | | |
hipbtesis, problema y objetivos de la investigacion N |
Los items del instrumento son suficientes en cantidad y | |
SURCISNCIA calidad acorde con la variable, dimensiones e indicadores. | [/
Los items del instrumento son coherentes con el tipo de ‘ [ |

| INTENCIONALIDAD | investigacién y responden a los objetivos, hipotesis y | | |
f variable de estudio. ™ | |
La informacion que se recoja a través de los items del [ [

CONSISTENCIA | instrumento, permitird analizar, describir y explicar la \ V

| realidad, motivo de la investigacion. {
Los items del instrumento expresan relacion con los |

COHERENCIA | i adores de cada dimensién de la variable:RENTABILIDAD | |
La relaciébn entre la técnica y el instrumento propuestos \ ‘
|

METODOLOGIA | responden al propésito de la investigacion, desarrolio

|
|

tecnoldgico e innovacion. | |

La redaccion de los items concuerda con la escala valorativa
- _PERTINENCM del instrumento. | | ‘L \ ‘; |
P e PUNTAJE TOTAL | 4 F )|

(Nota: Tener en cuenta que el instrumento es valido cuando se tiene un puntaje minimo de 41 “Excelente”; sin
embargo, un puntaje menor al anterior se considera al instrumento no valido ni aplicable)

Ill. OPINION DE APLICABILIDAD
Aas sifuatones des cn“/w' e ef Inr‘fthv\,‘I’a Je Ja I»ch‘hjau'»\f\
S yrobl & gr Ja obfewcise vt /o8 rzesv/TaNN .

PROMEDIO DE VALORACION:

Duin ,‘29 de Se'fiembrc, de 2020

ilehec

o

)

7-2416
y firma



Anexo 4. Carta de autorizacion

ICR
Consultores

ASESOTES STprEaTIabes - CEpar|LBCkne
dassorias en Investigacihn acaddesics

CARTA DE AUTORIZACION

Yo, Ins Fulissa Chero Feyes, Fepresentnte Legal v Gereme Gensml de ICE
Conuiores:

Anterizo al 5r. Segmde Vichor Bl Chomeuel Santos a uilizar & directoro de
BIMPresas que fimnsan a bien contar con el servicks de contabilidad que brinda 1a empresa,
para realizar ennsestas en beneficio del desamollo de su fesis Shilada: “La facera
pegociable como altermafiva de financismiento en la micre ¥ pequela empresa, ea
ol distrito de Piura, afis J020°, durante los meses de setiembre, ochubres ¥ moviembre
del afio 2000; sin divalgar us daros confidenciales.

CP.C.C Iris Jufiza Chero Beyes




Anexo 5. Resultados

Tabla 1

Resultados respecto a los Aspectos sustantivos de las facturas negociables

. Totalmente de
Totalmente en g, jesacuerdo Indiferente De acuerdo Total

ASPECTOS SUSTANTIVOS desacuerdo acuerdo

N° % N° % N° % N° % N° % N° %

Considera que la factura negociable

es un instrumento adecuado para 5 8,1% 3 4,8% 8 12,9% 26 41,9% 20 32,3% 62 100%
representar derechos econémicos

La factura negociable es facil para
ser transferido a una tercera persona
La incorporacion del domicilio del que
debe pagar en la factura negociable le 0 0,0% 8 12,9% 7 11,3% 27 43,5% 20 32,3% 62 100%
permite dar credibilidad.

La facilidad de pago en cuotas

promueve el financiamiento de las 1 1,6% 3 4,8% 4 6,5% 31 50,0% 23 37,1% 62 100%
micros y pequefias empresas.

4 6,5% 4 6,5% 10 16,1% 26 41,9% 18 29,0 62 100%

La fecha y constancia de recepcion de
la factura y de los bienes o servicios
prestados, permiten a la factura
negociable ser mas confiable

1 1,6% 3 4,8% 4 6,5% 33 53,2% 21 339% 62 100%

Fuente: Cuestionario aplicado a las micro y pequefias empresas del distrito de Piura, 2020.

Interpretacion: respecto a los aspectos sustantivos de las facturas negociables, el
41,9% de los empresarios encuestados estuvo de acuerdo que la factura negociable
es un instrumento adecuado para representar derechos econémicos, el 32,3% indico
estar totalmente de acuerdo, pero el 12,9% se mostré indiferente. Respecto a la
facilidad de la factura negociable para ser transferido a una tercera persona, el 41,9%
de los empresarios estuvo de acuerdo y el 29% estuvo totalmente de acuerdo. Sin
embargo, el 16,1% indicé que es un aspecto indiferente y el 13% indicé no estar de
acuerdo. Con relacién a la incorporacion del domicilio del adquirente en la factura
negociable, el 43,5% indic6 estar de acuerdo que le da credibilidad, el 32,3% indico
estar totalmente de acuerdo. No obstante, 11,3% indico estar indiferente a que le de

credibilidad y el 12,9% no se mostr6 en desacuerdo que de credibilidad.



Tabla 2

Contingencia Aspectos sustantivos y Financiamiento

Financiamiento

Totalmente

Inadecuado Indiferente  Adecuado Adecuado Total
n 0 1 1 1 3
Inadecuado
% 0,0% 100,0% 2,9% 4,0% 4,8%
Indiferente n 1 0 4 0 5
% 100,0% 0,0% 11,4% 0,0 8,1%
ASPECTOS n 0 0 17 11 28
s Adecuado
USTANTIVOS % 0,0% 0,0% 48,6% 44,0% 45,2%
Totalmente de n 0 0 13 13 26
acuerdo % 0,0% 0,0% 37,1% 52,0% 41,9%
n 1 1 35 25 62
Total
% 100,0% 100% 100,0% 100,0% 100%

Fuente: Cuestionario aplicado a las micro y pequefias empresas del distrito de Piura, 2020.

Interpretacion: El 45,2% de los empresarios encuestados consideran que los
aspectos sustantivos de las facturas negociables son adecuados y el 41,9% sostuvo
gue son totalmente adecuados. Aunque, un 8,1% se mostro indiferente a los aspectos
sustantivos y un 4,8% los consider6 como inadecuados. Asimismo, del total
trabajadores que consideran a la factura negociable como un instrumento adecuado
y totalmente adecuado de financiamiento, el 48,6% y el 52%, también consideran a

los aspectos sustantivos como adecuados y totalmente adecuado, respectivamente.



Tabla 3
Resultados respecto a los Aspectos procedimentales de las facturas negociables

En . Totalmente
Totalmente en Indiferente De acuerdo Total
desacuerdo desacuerdo de acuerdo

N° % N° % N° % N° % N° % N° %

ASPECTOS
PROCEDIMENTALES

La factura negociable

debe constar

necesariamente con la 1 1,6% 2 3,2% 4 6,5% 34 54,8% 21 33,9% 62 100%
conformidad del que

debe pagarla

Considera que la

confianza de pago de la

factura negociable

depende mas de la 3 4,8% 2 3,2% 6 9,7% 32 51,6% 19 30,6% 62 100%
credibilidad del que

debe pagarla que del

proveedor.

En caso de

incumplimiento de pago,

considera que es

adecuado que el 1 1,6% 2 3,2% 4 65% 34 54,8% 21 33,9% 62 100%
protesto debe realizarse

dentro de los quince

después del vencimiento

El pago de

indemnizaciéon le da

mas fiabilidad a Ia

factura negociable en 1 1,6% 3 4,8% 4 65% 37 59,7% 17 27,4% 62 100%
caso de disconformidad

y retencién dolosa y

omisién de informacion

Considera que en caso

de no pago en la fecha

de vencimiento, el cobro 6 9,7% 4 6,5% 6 9,7% 32 51,6% 14 22,6% 62 100%
via judicial es un proceso

rapido y agil.

Fuente: Cuestionario aplicado a las micro y pequefias empresas del distrito de Piura, 2020.

Interpretacion: Mas de la mitad, 54,8% y el 33,9%, de los empresarios encuestados
indicé estar de acuerdo y totalmente de acuerdo, respectivamente, que en la factura
negociable conste de manera necesaria con la conformidad del adquiriente, es decir,
del comprador de los bienes o usuarios de los servicios responsable de pagar la
factura negociable. Aunque, un 6,5% consideré como indiferente y 3,2% indic6 estar
en desacuerdo. Con relacion a quién recae la confianza de las facturas negociables,
el 51,6% y el 30,6% de los empresarios encuestados se mostraron de acuerdo y
totalmente de acuerdo que la confianza de pago de la factura negociable depende
mas de la credibilidad del adquiriente que del proveedor. Sin embargo, el 9,7% se

mostro indiferente y 3,2% en desacuerdo.



Tabla 4

Contingencia Aspectos procedimentales y Financiamiento

Financiamiento

Inadecuado Indiferente  Adecuado ?ézlcn;ggf Total
n 0 1 1 1 3
Inadecuado
% 0,0% 100,0% 2,9% 4,0% 4,8%
n 1 0 2 0 3
Indiferente
% 100,0% 0,0% 57% 0,0 4,8%
ASPECTOS n 1 0 21 12 33
PROCEDIMENTALES Adecuado
Y FINANCIAMIENTO % 100,0% 0,0% 60,0% 48,0% 53,2%
Totalmente n 0 0 0 11 23
deacuerdo o0 g 0o 00%  00% 314% 37,1%
n 1 1 35 25 62
Total
% 100,0% 100% 100,0% 100,0% 100%

Fuente: Cuestionario aplicado a las micro y pequefias empresas del distrito de Piura, 2020.

Interpretacion: El 60,0% de trabajadores que considera a las facturas negociables
como un instrumento adecuado de financiamiento, también considera que los
aspectos procedimentales son adecuados. De la misma forma, del total de
empresarios encuestados que esta totalmente de acuerdo de la factura negociable

como instrumento de financiamiento, el 48% considera a su vez que los aspectos

procedimentales son adecuados y totalmente adecuados, en ambos casos.



Tabla 5
Resultados de Factura Negociable y Financiamiento

.T otalmente Inadecuado Indiferente Adecuado Totalmente TOTAL
inadecuado adecuado
n° % n % n° % n° % n° % n° %
Aspectos 0 00% 3 48% 5 81% 28 452% 26 41,9% 62 100%
sustantivos
Aspectos 0 00% 3 48% 3 48% 33 532% 23 37,1% 62 100%
procedimentales
Factura negociable 0 00% 3 48% 2 32% 31 50,00 26 41,9% 62 100%
Fuentes de 0 00% 2 32% 0 00% 39 629% 21 33,9% 62 100%
financiamiento
Instrumentos de 1 16% 1 1,6% 7 11,3% 34 548% 19 30,6% 62 100%
financiamiento
Tipos de 1 16% 1 1,6% 1 16% 38 61,3% 21 33,9% 62 100%
financiamiento
Financiamiento 0 0,0% 1 16% 1 1,6% 35 565% 25 40,3% 62 100%

Fuente: Cuestionario aplicado a las micro y pequefias empresas del distrito de Piura, 2020.

Interpretacion: Se observa que para la mayor proporcion de empresarios
encuestados considera que los aspectos sustantivos de la factura negociables son
adecuados y totalmente adecuados, segun el 45,2% y el 41,9%, respectivamente.
Esto genera que la mitad de los empresarios, el 50%, considera adecuados los
aspectos sustantivos y procedimentales de manera conjunta y el 41,9% los considera
totalmente adecuados. No obstante, una baja porcion, el 3,2% y el 4,8% de los

empresarios se mostraron indiferente y consideré inadecuados ambos aspectos,

respectivamente.



Tabla 6
Contingencia Facturas negociables y Financiamiento

Financiamiento

Inadecuado Indiferente  Adecuado 1};2':;23? Total
n 0 1 1 1 3
Inadecuado
% 0,0% 100,0% 2,9% 4,0% 4,8%
n 1 0 1 0 2
Indiferente
% 100,0% 0,0% 2,9% 0,0 3,2%
FACTURA n 0 0 21 10 31
NEGOCIABLE Adecuado
% 100,0% 0,0% 60,0% 40,0% 50,0%
Totalmente n 0 0 12 14 26
deacuerdo o 0,0% 0,0%  343% 56,0%  41,9%
n 1 1 35 25 62
Total
% 100,0% 100% 100,0% 100,0% 100%

Fuente: Cuestionario aplicado a las micro y pequefias empresas del distrito de Piura, 2020.



Anexo 6. Base de datos

Tipo de
empresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Pequefia
empresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Pequefia
empresa

Microempresa

Pequefia
empresa

Microempresa

¢Estaria
dispuesto a

utilizar las
facturas
negociables?

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

¢Utilizo
facturas
negociables?

No

Si

Si

No

Si

No

No

No

No

No

Si

Si

No

No

No

No

No

Si

No

5

5

1

1

(311411516 (1718 [19]110 111|112 113|114 |115|116 117 118|119 |120 (121|122 |123|124|125 |126 | 127 | 128

11]12

4|4|4|5|4|5|5|4]|5

3|3|3|5|4|4(4|5(|4)| 4

5/5|5|5|5|5(|5|5(|4]| 2

5/5/5|5|5|5(5(5|5]| 5

5/5/2|5|5|5(5(5|5]| 5

414|414 |14(4|4|4)|4)| 4

414|444 (4|4|3|4|3

512(2|4|4|14(2(4|2] 2

414|3|4|4(3|3|4|4| 4

N

1

2

3
4
5

6

7

8

9

10 |4|5|5|5|5|5(5(5|5]| 5

11 (4134 |5|5|5|5|5|4

12 |5|(5|5|5|5|4|4|4|4)| 4

13 |4(4|4|4|4|4|5|5|5]| 5

14 |3 (4|4 |4|4|4|14|4)|4) 4
1514144444444\ 4
16 |1 (1|4 |4|4|4|4|4)|4)| 4

17 12 (2|2 |5|4|4|4|4)|4)| 4
18 |5(4|4|4|4|4|14|4|3]| 4
19 (44|12 |4|4|4|14|5]|4]| 3




Tipo de
empresa

Microempresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Pequefia
empresa

Microempresa

Pequefia
empresa

Microempresa

Microempresa

¢ Estaria
dispuesto a
utilizar las
facturas
negociables?

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

¢Utilizo
facturas
negociables?

No

Si

No

No

No

No

No

No

Si

No

No

Si

Si

Si

Si

Si

No

No

No

No

No

No

Si

No

No

4
4

1
1

311411516 (17|18 [19]110 111|112 |113|114 115|116 117 118|119 |120 (121|122 |123|124|125|126 | 127 | 128

11]12

N

2011(1|5|5|4|4|4|4(4)| 4
21 (1 (4|4|14|4|4|4 144 4
22 |5(4|4|14|4|4|14 1414 4

23 5|5|5|5|5(5|5|5]|5

24 |5/5|5[|5|5|5|5|5]|5

251413|4(4|1414|4|3(3]| 4
26 |4]|5|4]14|5|5|5|5|5]| 4
27 (4 (4 |14|14|4|4|14 1414 4
28 |5(4|5|4|4|5(|4|4(4)| 4
2111|122 |2|2|2|2|2]| 2
3044|144 |14(4|3|4(4]| 3

31{5|5|5|5|5|5[|5|5|5]| 5
32 14(2|2|2|2|5[4|5|5]|5

33|5|5|5|5|5|5[|1|5|5]|5

34 1414|3|3|3|3[3[4|4]| 4

35(3(3|3|3|3|3[3[3|3]|3

36 [3|3|4|ala|alalala]a
37 (3|3[3|3]4|ala|a|a]a
38 (3|3[3|a|3|ala|a|a]a
39 [2|3|4|ala|alalala]a
40 |5|5|5|5|5|4|4|4|a]4
41 |4|alalalalalalalala
42 [4|alalalalalalalala
43 [4|al5|alalalalalal s
44 |3|3]4alalalalalalala




Tipo de
empresa

Pequefia
empresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Pequefa
empresa

Microempresa

Microempresa

Microempresa

¢ Estaria
dispuesto a
utilizar las
facturas
negociables?

Si

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

¢Utilizo
facturas
negociables?

No

No

Si

No

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

Si

1

5

1

1

311411516 (17|18 [19]110 111|112 |113|114 115|116 117 118|119 |120 (121|122 |123|124|125|126 | 127 | 128

11]12

N

45 |5|5|5|5|5|5(4|4(4)| 4
46 |3|3|3|3|3[3|3|3|3|3
47 |5|5|5|5|5|5|5|5(5]| 5
48 |4|4|5|4|5(|4|4|4|4| 4
49 |5|5|5|5|5|5|5|5|5|5
50 |5|5|5|5|5|5|5|5|5]| 5

51 (1(1|2|2|2|2|1|1]|1

52212 |2|2|1|1|1|1]|2|2]| 2

53|4(4|4|5|5(4|3|4]|4

54 [4|4|4|al4|5|5|4|4a]4

5514 |4|4|4|4|4(4(4|4]| 4
56 (4|4 |4|4|4|4(4(4|4| 4

57 |4 |4|4|4|4|4(4(14|4)| 4
58 |4|4|4|4|4|4]4|5|4]|5
59 |44 |4|4|4|4(4(4|4)| 4
60 |[5|5|5|5|5|5[|5|5|5]|5
61 |5|5|5|5|5|5[|5|5|5]|5
62 |5|5|5|5|5|5|5|5|5]|5




