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Resumen 

La presente investigación titulada LOS PASIVOS EN LA EMPRESA AGRO 

INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020 tiene como objetivo 

analizar la situación de los pasivos de la organización, la cual se dedica a la 

producción y comercialización de azúcar y derivados. Así mismo, analizar la 

situación de sus dimensiones que son los pasivos corrientes y los pasivos no 

corrientes. En la metodología empleada se presentó bajo un enfoque cuantitativo, 

descriptivo simple, de diseño no experimental y de tipo aplicada. El método 

empleado para la recopilación de datos fue el análisis documental. 

La población para el presente estudio fueron los estados financieros de la empresa 

AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., en base a las características necesarias 

que contienen dimensiones a la variable estudiada, la muestra el conjunto de 

estados financieros de los ejercicios 2016-2020 de la empresa AGRO INDUSTRIAL 

PARAMONGA S.A.A. 

Los resultados demostraron que la situación de los pasivos en la empresa AGRO 

INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020, se distinguen por tener 

un crecimiento progresivo. Las conclusiones señalaron que los pasivos pasaron de 

ser S/ 433,408 (2018) a S/ 664,683 (2020), producido fundamentalmente por los 

créditos que se realizaron para poder seguir con sus actividades debido a la 

situación sanitaria del COVID – 19. 

Palabras clave: Pasivo, pasivos corrientes, pasivo no corrientes, estados 

financieros.
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Abstract 

The present research entitled LOS LIABIOS EN LA EMPRESA AGRO INDUSTRIAL 

PARAMONGA S.A.A., PERIOD 2016-2020 aims to analyze the situation of the 

liabilities of the organization, which is dedicated to the production and marketing of 

sugar and derivatives. Likewise, analyze the situation of its dimensions, which are 

current liabilities and non-current liabilities. In the methodology used, it was 

presented under a quantitative, simple descriptive, non-experimental design and 

applied type approach. The technique used for data collection was documentary 

analysis. 

The population for the present study was the financial statements of the company 

AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA SAA, based on the necessary characteristics 

that contain dimensions to the variable studied, the sample is the set of financial 

statements for the years 2016-2020 of the company AGRO INDUSTRIAL 

PARAMONGA SAA 

The results indicate that the situation of liabilities in the company AGRO 

INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIOD 2016-2020, was characterized by 

progressive growth. The conclusions indicated that liabilities went from being 

S / 433,408 (2018) to S / 664,683 (2020), produced mainly by the credits that were 

made to be able to continue with their activities due to the health situation of COVID 

- 19.

Keywords: Liabilities, current liabilities, non-current liabilities, financial statements. 
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I. INTRODUCCIÓN

La presente tesis se centró en la realidad problemática que ha afectado a diversas 

empresas del país y otras naciones, ya que por la coyuntura que se vive han sufrido 

diversas variaciones en todo aspecto. Actualmente la situación a provocado que las 

empresas no tengan la misma recaudación de ingreso y que sus ventas disminuyan 

es ahí donde nace la necesidad de ver las estrategias que se pueden tomar para 

afrontar dicha situación de adversidad. 

Muchas empresas se han visto afectadas fundamentalmente en sus cuentas de 

pasivos ya que han tenido que adoptar diferentes estrategias para poder seguir con 

sus actividades. En el último quinquenio, la empresa ha tenido dificultades en el 

mercado por la disminución de precios, debido a la fuerte competencia con las 

importaciones y a la disminución de las cotizaciones internacionales de su producto. 

En tal sentido, la empresa ha tenido que recurrir a fuentes externas de 

financiamiento para continuar con sus actividades, aumentando de esta manera sus 

pasivos, fundamentalmente el corriente y en especial por Préstamos bancarios a 

corto plazo en el año 2020.  

Por consiguiente, la necesidad de investigar este problema en la unidad de análisis 

permitirá comprender la situación del pasivo en una empresa del sector 

agroindustrial azucarero (Carpio, 2020). 

Por tal motivo, se formuló la interrogante del problema: 

• Problema general: ¿Cuál es la situación de los pasivos en la empresa AGRO

INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020?

Además, se consideró: 

• Primer problema específico: ¿Cuál es la situación del pasivo corriente en la

empresa AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020?

• Segundo problema específico: ¿Cuál es la situación del pasivo no corriente

en la empresa AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-

2020?
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Por lo tanto, esta tesis ha tenido como justificación: 

• Teórica: se basa en la teoría para enriquecer el conocimiento de los pasivos

en una empresa dedicada a la producción de azúcar y derivados se

encuentra en la rama de la contabilidad financiera (Arias, 2019).

• Práctica: Porque la aplicación del estado del arte tanto en el pasivo corriente

como en el no corriente permite buscar caminos para entender la situación

de las obligaciones de la unidad de análisis. Las cuales deben mantenerse

en márgenes apropiados, luego de su revisión comparativa en relación a los

años comprendidos en el último quinquenio (Bello, 2018).

• Metodológica, porque permitirá utilizar indicadores de fuente secundaria,

publicadas por la SMV. Estudio cuantitativo, aplicado, no experimental,

descriptivo. Esta metodología comprende tener como población a los estados

financieros auditados de la unidad de análisis y como muestra tales reportes

contables, correspondientes al último quinquenio.

Por tal motivo, el muestreo es el intencional o por conveniencia, no probabilístico. 

Asimismo, la técnica es el análisis documental y el instrumento la guía de análisis 

documental, que no necesita validación pues los indicadores han sido validados por 

una de las cuatro firmas de auditoría más grande del mundo, y en consecuencia no 

requiere prueba de confiabilidad. 

En tal sentido, los Objetivos para la presente investigación han sido los siguientes: 

• Objetivo general: Analizar la situación de los pasivos en la empresa AGRO

INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020.

• Primer objetivo específico: Analizar la situación del pasivo corriente en la

empresa AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020.

• Segundo objetivo específico: Analizar la situación del pasivo no corriente en

la AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020.
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II. MARCO TEÓRICO

La presente investigación está conformada por antecedentes nacionales e 

internacionales, así también por teorías y enfoques conceptuales, los cuales son 

detallados en las siguientes líneas aquellas sirvieron como base previa de toda 

investigación. 

Entre los antecedentes nacionales para la variable se ha indicado que: 

Díaz (2019) en su trabajo sobre políticas de control de caja y su incidencia en los 

pasivos corrientes, indico que al recepcionar cualquier ingreso se debe generar ya 

sea una boleta o factura para poder llevar un control efectivo y ordenado, detalla 

que cualquier salida o ingreso de dinero debe contar con un comprobante de 

sustento regulado por Sunat. Estas políticas de control de caja son muy importantes 

ya que le permite a la empresa planificar los recursos y cumplir con sus pasivos 

corrientes. 

 Además , Juño (2020) analizo el problema de las cuentas por pagar de la empresa 

“Net Consulting S.A, Lima 2019”, llegando a la conclusión que la empresa realiza 

sus pagos en menor tiempo que sus cobranzas provocando así un déficit en su 

liquidez por lo que no le permite cumplir con sus cuentas por pagar a corto plazo, 

por ello propuso un sistema de control interno el cual le permita mejorar los procesos 

de las operaciones diarias en todas las áreas afectadas que le permita llevar a cabo 

una buena gestión de pagos y cobranza en beneficio de los interés y objetivos de la 

empresa. 

Asimismo, Jaramillo (2017) en su investigación publicada se encuentra la aplicación 

de procesos para mejorar el control interno de las cuentas por pagar y cobrar de la 

empresa “GCF Holdings SAC”, donde reconoce la importancia del control interno en 

las organizaciones, es por ello que propone un plan de mejora en base a políticas 

de control. Tomó como base los componentes del informe COSO I con el cual aplica 

dos procesos de calificación uno interno y otro externo, así como un cronograma d
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pagos que le permita planificar de manera interna y realizar el cumplimiento de las 

obligaciones. 

 Sudario y Sivincha (2021) en su publicación cuyo objetivo fue identificar los 

controles de liquidez y deuda a corto plazo en la empresa Olmos Grupo Comercial 

EIRL demostró que el control de efectivo es esencial llevar ya que permite llevar a 

cabo una gestión de las operaciones que realiza la empresa. Por otro lado se 

encontró los problemas que tienen las empresas a no establecer los controles que 

se menciona, finalmente detalla que el objetivo principal del control de pasivos es 

que se lleven al día los pagos para que se pueda aprovechar los descuentos por 

pronto pago y no por lo contario caer en pago de intereses. 

Asimismo, Pinedo y Zumba (2019) en su publicación sobre la incidencia del activo 

y pasivo corriente con la liquidez de la empresa, concluyó que sus activos corrientes 

no contaban con el efectivo necesario para cubrir las cuentas de  los pasivos 

corrientes, ya que sus gastos excedían sus ingresos, lo que provocó un 

desequilibrio, dejando a la empresa liquidez, imposibilitando a la empresa cumplir 

con sus responsabilidades, lo que la llevo a pagar una multa por no cumplir con su 

calendario de pagos. 

Entre los antecedentes internacionales para la variable se ha indicado que: 

según Haji & Ghazali (2018) en su trabajo sobre el alcance de los activos y pasivos 

intangibles de las grandes empresas de Malasia, demostró que las empresas con 

pasivos intangibles han tenido un desempeño inferior ya que encuentran que los 

pasivos intangibles conllevan un impacto negativo para el desempeño de la 

empresa, mientras que los activos intangibles tienen un impacto positivo importante. 

Este estudio documenta un relato empírico poco común de los roles contrastantes 

de los activos y pasivos intangibles en el desempeño financiero corporativo. 

 Asimismo, Kaishev (2020) en su investigación cuyo objetivo fue analizar la 

legislación tributaria de la federación rusa, se consideró que los casos y 

características de la recaudación obligatoria de obligaciones tributarias, sanciones, 
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multas de los contribuyentes individuales no se llevan a cabo de manera correcta 

ya que los preparadores de impuestos ejercen un papel ambiguo en el cumplimiento 

de estas, haciendo que los contribuyentes tengan una percepción sesgada de la 

probabilidad de una auditoria. 

Rosslyn y Pretorius (2018) en su investigación cuyo propósito fue rescatar a las 

empresas con dificultades financieras, indico estas empresas con déficit financiero 

abusan de financiamiento de terceros haciendo que sus pasivos se incrementen, en 

vez de preservar sus recursos y en base a ello buscar estrategias que le permitan 

surgir y reconstruir, esto se ve obstaculizado por la vaguedad y la aplicación práctica 

limitada.  

Además, Hill, Price & Ruch (2021) en su artículo cuya finalidad fue distinguir 

claramente los pasivos del patrimonio, ofrecieron un esquema alternativo de 

clasificación de pasivo-patrimonio en el que el capital se adquiere a cambio de emitir 

reclamaciones, se clasifica como pasivo y el capital adquirido a cambio de la 

provisión de bienes y servicios (“capital ganado”) se clasifico como patrimonio. 

Pepłowska y Gawlik (2019) en su investigación publicada fue analizar el sector de 

la minería de hulla se presentó las tendencias mundiales, europeas y nacionales. 

Se describió en detalle la situación financiera de las empresas mineras y los pasivos 

financieros de este sector. Concluyó que, las tarifas y los cargos al presupuesto 

estatal y a los presupuestos locales se analizan en detalle. Se ha advirtió la dificultad 

de la competitividad con compañías mineras polacas y su contribución al 

funcionamiento de la economía nacional. 

Entre las teorías y enfoques conceptuales para la variable se ha mencionado 

que: 

Pasivos (variable) 

Es definida como las obligaciones que tiene una entidad producto de alguna 

adquisición, ya sea de servicio o insumo, que le permita a la entidad realizar sus 

operaciones y relacionada con la labor que este desarrolla. (Caurin, 2016).
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También, son las deudas que tienen la empresa con los proveedores, los cuales 

son en base a las compras de los insumos que adquiere para realizar sus 

operaciones y cuenten con los materiales que se requieren para el buen desempeño 

de sus colaboradores. 

Viloria y Zapata (2018) precisaron que esto se basa en las deudas que adquiere con 

una empresa que le brinda insumos necesarios para sus operaciones. 

Normalmente nacen estas responsabilidades a través de los créditos bancarios. 

Posterior a ellos se mencionan las dimensiones: 

Pasivos corrientes (dimensión 1) 

Obligaciones que se han adquirido por la compra de bienes que ha sido 

suministrado o aceptados por la empresa, y se han realizado las facturaciones 

correspondientes con el proveedor (Aguilar, 2015). 

Asimismo, Valarezo, Ramón, González y Maldonado, (2017) señalaron que las 

cuentas por pagar se producen al momento de realizar las compras de los insumos 

que requieren para hacer sus operaciones, las cuales deben estar en el almacén 

cuando se requiera, estos deben figurar en el libro contable, donde también se 

consideran todas las deudas que ha asumido la empresa, aquellas se consideran 

en los pasivos corrientes y requieren ser cancelados en el menor tiempo, ya que de 

lo contrario siempre será negativo hasta que no se pague la deuda. 

Las cuentas por pagar comerciales definida como aquellas que se rinden hacia un 

tercero (proveedor) la cual permite a la organización o entidad poder realizar sus 

operaciones esto a través de la adquisición de un bien o servicio que le permita 

lograr los objetivos (Francisco, 2019).
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Sus indicadores fueron los siguientes: 

• Cuentas por pagar comerciales (indicador 1)

Son las obligaciones por pagar donde se muestra la información de un 

proveedor del que se solicita su servicio o insumo, en las que deben figurar 

los requerimientos de la adquisición del insumo los cuales se convierten en 

activos y deben ser pagados a tiempo. (De La Torre, 2016). 

El efectivo es el activo de principal salida en las empresas para que los 

proveedores abastezcan con materias primas y servicios, el área de logística 

recibe el comprobante de pago de los proveedores para su verificación y su 

originalidad de la misma (Reynolds, 1999). 

Pasivos no corrientes (dimensión 2) 

El pasivo del tipo no corriente, considera a las deudas que asume la empresa en 

tiempos superiores a los doce meses. (Net, 2020). 

Son aquellas obligaciones de origen económico las cuales su vencimiento se 

efectuará en más de un año, contando a partir de la fecha del corte de balance; los 

rubros más comunes son obligaciones financieras a largo plazo, los bonos por 

pagar, los pasivos con socios. Ortiz (2023, p.48). 

Las obligaciones por pagar a largo plazo, las cuales son denominadas pasivos no 

corrientes son las que se ejecuta su cancelación en una etapa de tiempo mayor al 

año. A contrario de la dimensión anterior estas no están obligadas a devolverse en 

el año en curso, pero esta si está obligada a satisfacer los intereses de la empresa. 

(Económica, 2019)
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Sus indicadores fueron los siguientes: 

• Otros gastos financieros (indicador 2)

Mora (2017) precisó que se deben considerar los préstamos que se han 

realizado para la adquisición de los pasivos y las cuales deben ser 

canceladas antes de los 12 meses. 

Berón (2021) manifestó la dirección relacionada con el financiamiento, se da 

en largo plazo, las cuales están ordenadas de manera cíclica, ya que se 

deben cancelar para poder obtener nuevos créditos y con intereses bajos.” 
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III. METODOLOGÍA

3.1 Tipo y diseño de la investigación 

Tipo de investigación: Aplicada, es llamada también constructiva o utilitaria se 

caracteriza por su interés en la aplicación de los conocimientos teóricos a 

determinar la situación concreta y las consecuencias prácticas que de ella se 

deriven (Sánchez y Reyes, 2016). 

En otras palabras muestra el fundamento práctico pues se emplean conocimientos 

obtenidos basados en discusiones analíticas. La amplitud de los saberes se utiliza 

con análisis de manera creativa, económico financiero y con proyección (Murillo, 

2008). 

Diseño de la Investigación: 

Fue no experimental: Es aquella que realiza sin manipular deliberadamente 

variables. A la vez, se consideró de corte transversal porque se mide las variables 

en un espacio y tiempo único (Hernández y Mendoza, 2018). 

Además, se trata de un diseño analítico documental y longitudinal al comprender 

más de un ejercicio anual; pero, de nivel descriptivo, al utilizar definiciones y detectar 

hallazgos, resultado del estudio cuantitativo de la información de fuente secundaria 

(Saridakis et al, 2016). 

3.2 Variables y operacionalización 

• Variables:

La variable cuantitativa del presente estudio se visualiza en el Anexo N° 01.

En tal parte, se indica las dimensiones e indicadores de la variable que tienen

características cuantitativas.

Asimismo, se indican sus dimensiones:

• Pasivos corrientes

• Pasivos no corrientes
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• La operacionalización:

Se fundamenta en la variable de trabajo. Ésta es definida mediante cita que

reconoce su autoría; y, está contemplada en función a las dimensiones.

Asimismo, éstas se establecieron en base al marco teórico por su concepto

operacional indicado en el citado documento.

Por ello, el concepto operacional fundamenta a sus indicadores reconocidos.

Los datos de estos se hallaban en los reportes contables publicados como

fuente secundaria en los rubros contables específicos (Hernández et al.,

2014, p. 82).

3.3 Población, muestra y muestreo 

• Población:

El presente estudio se realizará con el grupo de reportes que contienen los

indicadores. Estos se encuentran en los estados financieros de la

organización, en base a características necesarias que contienen

dimensiones pertenecientes a la variable estudiada. Tales informes

financieros son reportados en la página web oficial del Estado; es decir, de

uso a disposición global.

Esta situación permite agilizar el proceso de investigación, porque la

información asimilada es de fuente secundaria y verificada por auditores

contables independientes. En función a los objetivos de esta tesis, la data

contable y el estado del arte se busca discutir los resultados (Hernández et

al, 2014).

• Muestra:

El conjunto de informes financieros de los ejercicios, desde 2016 hasta 2020,

que tienen los indicadores correspondientes a las dimensiones contenidas en
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los mencionados estados contables. Esta determinación es elegida por el 

escaso tiempo para la obtención del producto de investigación pues se 

elaboró un artículo de revisión de literatura además del proyecto 

correspondiente de esta tesis. En anexos se presentan los reportes contables 

y los indicadores. Lo apropiado de esta metodología fue el obtener la data 

trabajada con información oficial de portales del Estado (Hernández et al, 

2014). 

• Muestreo:

El procedimiento fue por conveniencia es decir intencional con información

cuantitativa procedentes de los más recientes reportes contables públicos

pertenecientes a la entidad validados por contadores externos.

Por tanto, el muestreo no es probabilístico debido a que los informes

contables no son elegidos al azar. Una vez escogidos los estados financieros

se extraerán las informaciones para analizarlas y estos valores se

proyectarán en hojas de cálculo del programa Excel (Hernández et al, 2014).

3.4 Técnica e instrumento de recolección de datos. 

• Técnicas de recolección de datos:

Análisis documental esta técnica se empleará para conseguir la data.

La información es específica elegida según el estado del arte y proporcionada

públicamente en página web estatal para su estudio, observación y narración

de hallazgos.

Los indicadores optados corresponden a los comprendidos en los reportes

contables, o sea fuente secundaria. Por tanto, se acopiará información

cuantitativa a analizar calculando índices de estadística descriptiva (Arias,

2012).
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• Instrumentos de recolección de datos:

La guía de análisis documental o secuencia de instrucciones o aspectos

básicos a alcanzar para escoger hacer cálculos y análisis de la data. Este

instrumento favorece el poder elegir la información que permite conseguir los

posibles hallazgos de la tesis. Al tener fuente secundaria no es necesaria

validación del instrumento o demostrar que sea confiable (Arias, 2012).

3.5.  Procedimiento 

El acopio de información se desarrollará mediante la guía de análisis 

documental sobre los reportes contables de la entidad bajo estudio. Tales 

estados financieros son reportados en página web de uso público. 

Conforme con la variable es requerido conseguir data de esa segunda fuente, 

con validación por la propia entidad y por las instituciones públicas de 

supervisión o control correspondiente previo dictamen de profesionales 

independientes. Se establecen dimensiones de acuerdo con el marco teórico, 

y se obtendrá la información de las cuentas pertinentes de los indicadores. 

Por consiguiente, se procesará el análisis aplicando el programa Excel como 

sustento para la descripción de los hallazgos que pudieran presentarse. Por 

último en base a los resultados y en función a los objetivos, se emitirán la 

discusión conclusiones y recomendaciones requeribles. 

En la presenté investigación todas las inquietudes de todo el personal que 

labora en el área de seguridad ciudadana así que de este modo analizamos 

la seguridad ciudadana con el cual obtendremos mejores resultados para la 

toma de decisiones de la institución para el cumplimiento de sus metas y 

objetivos. Para ello no se aplicó el cuestionario de una sola variable.
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3.6.   Métodos de análisis de datos 

El analítico; pero, a nivel descriptivo comparativo entre varios ejercicios 

anuales, con una sola variable usando el marco teórico en el contexto del 

estudio.  

Mejor dicho, se abarco de lo global a lo particular para obtener su 

caracterización (Hernández et al, 2014). 

3.7.  Aspectos éticos 

Abarca a la propiedad intelectual es decir reconoce citas con referencias 

reales. Para tal fin toda cita será referenciada, aplicando el estilo APA en su 

última edición. Asimismo la tesis fue procesada mediante el software Turnitin 

para identificar índices de coincidencias. Para tal fin, el porcentaje de similitud, 

establecido por la Universidad César Vallejo se respetó es decir, sin superar 

el máximo de porcentaje permitido.
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IV. RESULTADOS

La presente tesis referida a los pasivos de la empresa AGRO 

INDUSTRIALPARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020, se realizó teniendo en 

cuenta los siguientes objetivos: 

• Objetivo general: Analizar la situación de los pasivos en la empresa AGRO

INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020.

• Objetivo específico 1: Analizar la situación del pasivo corriente en la

empresa AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020.

• Objetivo específico 2: Analizar la situación del pasivo no corriente en la

AGRO INDUSTRIAL PARAMONGA S.A.A., PERIODO 2016-2020.

En consecuencia a estos objetivos, se muestran los resultados que a continuación 

se detallan.
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4.1. Análisis de los pasivos 

Tabla 1 

Reportes de pasivos 

2016 % 2017 % 2018 % 2019 % 202 0 % 

Pasivos 

corrientes 
236,610 54% 248,663 60% 291,418 67% 248,886 51% 426,898 64% 

Pasivos no 

corrientes 
202,635 46% 163,483 40% 141,990 33% 239,687 49% 237,785 36% 

Total 

pasivos 
439,245 

100

% 
412,146 100% 433,408 100% 488,573 100% 664,683 100% 

Los resultados presentan el total de los pasivos corrientes y no corrientes en 

relación al total de los pasivos de los ejercicios 2016,2017,2018,2019,2020, Según 

estos resultados, a partir de ejercicio 2019 se ve un incremento pasando de tener 

S/ 433,408 en 2018 a tener S/ 488,573 y donde se ve la mayor diferencia es en el 

periodo 2020 incrementándose a S/ 664,683, esto por motivo de la situación 

sanitaria en este periodo, provocando así un problema grave en la utilidad de la 

empresa.
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Tabla 2 

Reportes de pasivos corrientes 

2016 2017 2018 2019 2020 

Otros Pasivos Financieros 80,631 68,155 94,490 64,508 103,480 

Cuentas por pagar 

Comerciales y otras cuentas 

por Pagar 

25,116 37,451 34,146 39,154 73,246 

Cuentas por Pagar 

Comerciales 
4,718 11,452 20,601 19,114 27,883 

Cuentas por Pagar a 

Entidades Relacionadas 
143 19 4,195 5,636 10,049 

Otras cuentas por pagar 20,255 25,980 9,350 14,404 35,314 

Ingresos Diferidos 0 0 0 0 0 

Provisión por Beneficios a los 

Empleados 
0 0 0 0 0 

Otras provisiones 0 0 0 0 0 

Pasivos por Impuestos a las 

Ganancias 
0 0 0 1,204 100 

Otros pasivos no financieros 0 0 0 0 0 

Total, Pasivos Corrientes 

Distintos de Pasivos Incluidos 

en Grupos de Activos para su 

Disposición Clasificados 

como Mantenidos para la 

Venta 

105,747 105,606 128,636 104,866 176,826 

Pasivos incluidos en Grupos 

de Activos para su 

Disposición Clasificados 

como Mantenidos para la 

Venta 

0 0 0 0 0 

TOTAL PASIVOS CORRIENTES 236,610 248,663 291,418 248,886 426,898 
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De acuerdo a los resultados del reporte, se percibe que se compara los periodos 

que se muestra que cada año va incrementando a contra de la empresa. Es decir, 

porque no cuenta con suficiente liquidez para poder afrontar sus obligaciones.  

Esto se ve mejor reflejado en los periodos 2019 – 2020, ya que es ahí el déficit de 

la liquidez que la empresa presento más evidencia por motivo de la pandemia 

mundial que se empezó a vivir, es cuando se tuvo que recurrir a medidas diferentes, 

como financiamientos y préstamos a terceros. 

Tabla 3 

Reportes de pasivos no corrientes 

2016 2017 2018 2019 2020 

Otros pasivos financieros 
97,295 61,054 33,043 127,104 125,124 

Cuentas por pagar comerciales y 

otras cuentas por pagar 
6,897 5,986 6,262 7,128 5,191 

Cuentas por pagar comerciales 0 0 0 0 0 

Cuentas por pagar a entidades 

relacionadas 
0 0 0 1,663 1,675 

Otras cuentas por pagar 6,897 5,986 6,262 5,465 3,516 

Ingresos diferidos 0 0 0 0 0 

Provisión por beneficios a los 

empleados 
0 0 0 0 0 

Otras provisiones 0 0 0 0 0 

Pasivos por impuestos diferidos 91,546 90,457 96,423 95,449 98,212 

Pasivos por impuestos corrientes, 

no corriente 
0 0 0 2,878 4,067 

Otros pasivos no financieros 0 0 0 0 0 

TOTAL DE PASIVOS NO 

CORRIENTES 
202,635 163,483 141,990 239,687 237,785 
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De acuerdo con los resultados, los períodos de 2016 a 2020 están dados y 

representan la deuda de largo plazo que la empresa tiene con terceros como: 

bancos, otras instituciones financieras y la tesorería. Asimismo, se explica que esto 

se debe a que por la pandemia la empresa tuvo que recurrir a préstamos de terceros 

(instituciones financieras) para cubrir sus gastos ya que tuvo que cerrar 

sus instalaciones a principios del COVID-19 y no pudo iniciar la producción de 

manera paulatina hasta que mejoro la situación de la Pandemia abrió sus 

instalaciones de manufactura con los protocolos adecuados y retomó el trabajo pero 

su liquidez ya estaba reducida y por lo tanto tuvo que buscar otras opciones de 

financiamiento. 
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Análisis vertical 

Tabla 4 

Análisis vertical de la variable. 

Concepto 2016 2017 2018 2019 2020 

Otros Pasivos Financieros 34.08% 27.41% 32.42% 25.92% 24.24% 

Cuentas por pagar 

Comerciales y otras cuentas 

por Pagar 

10.61% 15.06% 11.72% 15.73% 17.16% 

Cuentas por Pagar 

Comerciales 
1.99% 4.61% 7.07% 7.68% 6.53% 

Cuentas por Pagar a 

Entidades Relacionadas 
0.06% 0.01% 1.44% 2.26% 2.35% 

Otras cuentas por pagar 8.56% 10.45% 3.21% 5.79% 8.27% 

Ingresos Diferidos 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Provisión por Beneficios a los 

Empleados 
0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Otras provisiones 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Pasivos por Impuestos a las 

Ganancias 
0.00% 0.00% 0.00% 0.48% 0.02% 

Otros pasivos no financieros 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Total, Pasivos Corrientes 

Distintos de Pasivos Incluidos 

en Grupos de Activos para su 

Disposición Clasificados 

como Mantenidos para la 

Venta 

44.69% 42.47% 44.14% 42.13% 41.42% 

Pasivos incluidos en Grupos 

de Activos para su 

Disposición Clasificados 

como Mantenidos para la 

Venta 

0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0% 

Total dimensión 1 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

Otros pasivos financieros 48.01% 37.35% 23.27% 53.03% 52.62% 
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La Tabla 4 muestra el análisis vertical de la cartera morosa, donde 100% es la suma 

de cada dimensión. La Dimensión 1 confirma que para el pasivo corriente, la 

posición con mayor porcentaje corresponde a los pasivos corrientes distintos de los 

pasivos incluidos en los grupos de activos mantenidos para la venta. Con respecto 

a la dimensión 2, también se puede afirmar que de los pasivos a largo plazo el mayor 

porcentaje correspondió a otros pasivos financieros, excepto que en 2017 y 2018 

los pasivos por impuestos diferidos fueron superiores a los otros pasivos a corto 

plazo como pasivos incluidos, lo que están en segundo lugar

Cuentas por pagar 

comerciales y otras cuentas 

por pagar 

3.40% 3.66% 4.41% 2.97% 2.18% 

Cuentas por pagar 

comerciales 
0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Cuentas por pagar a 

entidades relacionadas 
0.00% 0.00% 0.00% 0.69% 0.70% 

Otras cuentas por pagar 3.40% 3.66% 4.41% 2.28% 1.48% 

Ingresos diferidos 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Provisión por beneficios a los 

empleados 
0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Otras provisiones 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Pasivos por impuestos 

diferidos 
45.18% 55.33% 67.91% 39.82% 41.30% 

Pasivos por impuestos 

corrientes, no corriente 
0.00% 0.00% 0.00% 1.20% 1.71% 

Otros pasivos no financieros 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 0.00% 

Total dimensión 2 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 
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4.2. Análisis horizontal. 

Tabla 5 

Análisis horizontal de la variable. 

2017 – 2018 2018 – 2019 2019 – 2020 

Var. 

Absoluta 
Var. Rel. 

Var. 

Absoluta 

Var. 

Rel. 

Var. 

Absoluta 
Var. Rel. 

Otros Pasivos 

Financieros 

26,335 38.64% 
-  

29,982.00 
-32% 38,972.00 60% 

Cuentas por pagar 

Comerciales y otras 

cuentas por Pagar 

-  

3,305 
-8.82% 5,008.00 15% 34,092.00 87% 

Cuentas por Pagar 

Comerciales 

9,149 79.89% 
-  

1,487.00 
-7% 8,769.00 46% 

Cuentas por Pagar a 

Entidades Relacionadas 
4,176 21978.95% 1,441.00 34% 4,413.00 78% 

Otras cuentas por 

pagar 

-  

16,630 
-64.01% 5,054.00 54% 20,910.00 145% 

Ingresos Diferidos - - - - - - 

Provisión por 

Beneficios a los 

Empleados 

- - - - - - 

Otras provisiones - - - - - - 

Pasivos por Impuestos 

a las Ganancias 
- - 1,204.00 - 1,104.00 -92%
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Otros pasivos no 

financieros 

- - - - - - 

Total, Pasivos 

Corrientes Distintos de 

Pasivos Incluidos en 

Grupos de Activos para 

su Disposición 

Clasificados como 

Mantenidos para la 

Venta 

23,030 21.81% 23,770.00 -18% 71,960.00 69% 

Pasivos incluidos en 

Grupos de Activos para 

su Disposición 

Clasificados como 

Mantenidos para la 

Venta 

- - - - - - 

total dimension 1 42,755 17.19% 42,532.00  -15% 178,012.00 72% 

Otros pasivos 

financieros 

28,011 -45.88% 94,061.00 285% 1,980.00 -2%

Cuentas por pagar 

comerciales y otras 

cuentas por pagar 

276.00 4.61% 866.00 14% 1,937.00 -27%

Cuentas por pagar 

comerciales 

- - - - - - 

Cuentas por pagar a 

entidades relacionadas 

- - 
1,663.00 - 12.00 1% 

Otras cuentas por 

pagar 
276.00 4.61% 797.00 -13% 1,949.00 -36%

Ingresos diferidos - - - - - - 

Provisión por 

beneficios a los 

empleados 

- - - - - - 

Otras provisiones - - - - - - 
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Pasivos por impuestos 

diferidos 
5,966.00 6.60% 974.00 -1% 2,763.00 3% 

Pasivos por impuestos 

corrientes, no corriente 
- - 2,878.00 - 1,189.00 41% 

Otros pasivos no 

financieros 
- - - - - - 

total dimension 2 21,493.00  -13.15% 97,697.00 69% 1,902.00 -1%

Se puede ver reflejado en el análisis horizontal todos los pasivos de la empresa lo 

cual indica que existen variaciones entre un año y otro, es por ello que se ha 

aplicado el método promedio para poder mostrar un resultado por cada dimensión. 

Entre el ejercicio 2018 a 2019 se hace notoria la disminución de los importes de los 

pasivos corrientes. Diferente es el caso entre los años 2019 a 2020; que se observa 

en promedio un incremento en los pasivos corrientes. 
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V. DISCUSIÓN

El siguiente texto muestra los hallazgos logrados en la presente investigacion 

teniendo en cuante los resultados y los conceptos teòricos en base a la variable y 

sus dimensiones se ha podido determinar lo siguiente. 

1. Sobre el objetivo general, el análisis de los resultados muestra que los

pasivos representan más deudas a corto plazo. Es decir, la rotación de las

cuentas por pagar en la empresa no cumple con las expectativas ya que esta,

al no tener una buena liquidez, no puede asumir estas obligaciones, se apoyó

la tesis de Caurin (2016), que plantea que las deudas que la empresa está

obligada a pagar con el proveedor dentro de un plazo determinado pactado

entre los dos participantes y deben ser confirmadas en el balance en el monto

a pagar.

En detalle a los proveedores en espera de pago, lo que ayuda a minimizar

las obligaciones con los proveedores. Además, cuando las empresas

adquieren un préstamo de sus proveedores, se negocia un plazo específico

en función del monto en cada caso con un crédito de 30 o 60 días para que

puedan tener facilidad de pago y no perjudicar a las pequeñas empresas.

Su liquidez debe poder solventar sus gastos menores, incluso los créditos de

proveedores que son créditos de corto plazo, por lo que debemos respetar a

nuestros proveedores, porque dependemos de ellos para la productividad y

poder satisfacer a nuestros clientes, generando así rentabilidad, y si la

empresa ofrece descuentos, debemos aprovechar lo que más nos conviene,

así mismo, son las obligaciones de la empresa en la compra de bienes o

servicios prestados a crédito y se consideran pasivos corrientes, las

obligaciones con terceros representan la deuda que tienen las entidades por

la adquisición de productos o para la prestación de servicios, los cuales son

imprescindibles para continuar la actividad de cada organización, por tal

motivo existe un control que registra los documentos, fijando la fecha de
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recepción para que a partir de dicha fecha entre en vigencia el plazo de 

vigencia del crédito y tanto para el pago diferido y para tener un mayor flujo 

de dinero.  

2. Sobre el primer objetivo específico, se concluyó que la situación de los 

pasivos corrientes en la empresa Agro Industrial Paramonga SAA, período 

2016-2020 De acuerdo con los resultados del informe, se percibe que se 

compara los períodos en los que se muestra que cada año está aumentando 

en contra de la empresa. Es decir, porque no tiene suficiente liquidez para 

poder asumir estas obligaciones. Existe similitud con la investigación de Juño 

(2020) donde concluyó que los resultados arrojaron que la empresa Net 

Consultig SA, realiza sus gastos en un periodo menor a su cobranza, lo que 

genera baja liquidez para realizar sus pagos.  

Además, se apoyó la teoría, en este sentido, las subcategorías con: Riesgo 

operacional; Según Román (2017) afirmó que los riesgos operacionales por 

pagos a proveedores son pactados y también depende de las políticas que 

la empresa maneje, el tener buen control ayuda a reducir los riesgos 

operacionales que pueden afectar a la rentabilidad de la empresa ya que 

siempre pueden ocurrir diferentes tipos de accidentes en la empresa, como 

pérdidas por errores en el sistema de gestión y procedimientos internos de la 

empresa. 

El objetivo de la investigación es que se pueda mejorar la gestión para que 

se lleve a cabo una un correcto control de pagos y cobros que contribuyan a 

los objetivos de la empresa.  

Además, existe paridad con la tesis de Jaramillo (2017) donde indico que la 

implementación de un plan de control conduce a una mejora en la efectividad 

de las operaciones, esto se comprobó a través de los procedimientos que se 

han previsto en el documento COSO I, donde se consideran dos procesos de 

evaluación: internos y externo, a esto se suma la estandarización de los 

pagos, lo que se busca es que estos sean considerados dentro de la 
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planificación interna para cumplir con las responsabilidades a tiempo y dejar 

de pagar multas por omisiones.  

3. Sobre el  segundo objetivo específico, para el presente trabajo, se 

determinó que los pasivos no corrientes se consideran como las deudas que 

una empresa asume a largo plazo, tal y tal y como lo indica de manera 

conceptual NET (2020) El pasivo del tipo no corriente, considera a las deudas 

que asume la empresa en tiempos superiores a los doce meses. 

Son aquellas obligaciones de origen económico las cuales su vencimiento se 

efectuará en más de un año, contando a partir de la fecha del corte de 

balance; los rubros más comunes son obligaciones financieras a largo plazo, 

los bonos por pagar, los pasivos con socios. Ortiz (2023, p.48). 

4. Finalmente, en términos generales los pasivos no corrientes se mantienen 

elevados por las soluciones y decisiones estratégicas que tuvo que tomar la 

gerencia para poder continuar con sus actividades. Este concepto se ratifica 

con Económica (2019) quien sostiene que las obligaciones por pagar a largo 

plazo, las cuales son denominadas pasivos no corrientes son las que se 

ejecuta su cancelación en una etapa de tiempo mayor al año. A contrario de 

la dimensión anterior estas no están obligadas a devolverse en el año en 

curso, pero esta si está obligada a satisfacer los intereses de la empresa. 
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VI. CONCLUSIONES 

 

1. Los pasivos de la empresa AGRO INDUSTRIAL PARAMOMGA S.A.A , por 

el período 2016-2020, han mostrado un crecimiento progresivo, 

principalmente en el periodo 2019-2020, esto debido al endeudamiento 

financiero que tuvo que hacer por el COVID - 19. A pesar de ello, la empresa 

pudo seguir sus actividades cumpliendo los protocolos correspondientes. 

 

2. Se puede concluir que los pasivos corrientes han tenido un gran crecimiento 

viéndose reflejado con mayor evidencia en el periodo 2020, provocado esto 

por la situcación que se vive a nivel mundial, dicho suceso hizo que la 

empresa cierre sus instalaciones de producción cuando inicio la pandemia y 

para poder reabrir tuvo que realizar prestamos con terceros para cumplir los 

protocolos y emplear otras tecnicas que le permitieran seguir con sus 

actividades normales. 

 

 

3. Se puede observar en el análisis vertical que en los periodos 2019-2020, los 

pasivos no corrientes representan mayor porcentaje 53.03% y 52.62%, con 

respecto a los periodos anteriores; por otro lado, en el análisis horizontal 

muestra mayor predominancia los pasivos corrientes en el periodo 2019-

2020 representado porcentualmente por un 72%. Por lo tanto se puede 

determinar que las causas de la problemática en los pasivos de la empresa 

AGRO INDUSTRIAL PARAMOMGA S.A.A, período 2016-2020, son el hecho 

de no contar con una buena reserva legal que le hubiera permitido asumir 

sus obligaciones deudas   y de no hacerse con un préstamo enorme que a la 

larga se le iba a dificultar cumplir.
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VII.  RECOMENDACIONES 

 

1. La gerencia debe considerar buscar otro tipo de estrategias financieras para 

poder dar soporte a sus gastos y obligaciones, ya que el hecho de tener 

mucho pasivo producto de los préstamos, hace que no se consiga liquidez y 

solo se pague los intereses y capital de los préstamos con las ganancias 

futuras.  

 

2. Sobre los pasivos de la empresa, la gerencia debe plantear la necesidad de 

adecuar el manejo de sus recursos, en función a las obligaciones financieras, 

priorizando especialmente los plazos y monedas, para lo cual es conveniente 

ajustar los compromisos con sus proveedores, en función a los ingresos 

futuros. 

3. Con respecto a los pasivos de la empresa, la gerencia debe proponer la 

optimización del sistema que le permite generar más producción por 

consecuencia generar más ventas y hacer que se logre una buena liquidez, 

así poder asumir las deudas y obligaciones futuras. 

 

4. Para efecto de posteriores investigaciones, se plantea ampliar esta tesis a 

mayor número de períodos de tiempo a los dedicados para este estudio. 

Asimismo, se propone que se incluyan otras dimensiones o variables con sus 

respectivos indicadores, acordes con los nuevos enfoques a darse 

circunstancialmente, según sea requerido para la contribución del 

conocimiento en estas materias, especialmente, en épocas de alto riesgo 

como la actual crisis sanitaria mundial e, inclusive, en tiempos de 

postpandemia
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ANEXOS



  
   
 

 

Anexo N° 01 

 Matriz de operacionalización de la variable de estudio 

Variable de 

estudio 
Definición 

conceptual 
Definición 

operacional 
Dimensión Indicador 

 

 

Escala de 

medición 

LOS PASIVOS 

Es definida 

como aquellas 

obligaciones que 

una entidad u 

organización ha 

contraído y que 

no están 

saldadas. 

Caurin, 2016 

Los pasivos se 

obtienen bajo 

dos tipos de 

cálculo: 

pasivos 

corrientes y 

pasivos no 

corrientes. 

PASIVOS 

CORRIENTES 

Otros Pasivos 

Financieros 

Cp. Comerciales y 

Oc. por Pagar 

Cp. Comerciales y 

Oc. por Pagar a 

Entidades 

Relacionadas 

Otras cuentas por 

pagar 

Ingresos Diferidos 

Provisión por 

Beneficios a los 

Empleados 

 

 

De razón  

PASIVOS NO 

CORRIENTES 

Otros Pasivos  

Financieros 

Cuentas por pagar 
comerciales y 
otras cuentas por 
pagar 

Cuentas por pagar 
comerciales 

Cuentas por pagar 
a entidades 
relacionadas 

Otras cuentas por 
pagar 

 

De razón  



Anexo N° 02 

Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 

empresa Agro Industrial Paramonga S.A.A  

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA – AL 31. Dic.2016 



Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 

empresa Agro Industrial Paramonga S.A.A  

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA – AL 31. Dic.2017 



Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 

empresa Agro Industrial Paramonga S.A.A  

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA – AL 31. Dic.2018 



Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 

empresa Agro Industrial Paramonga S.A.A  

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA – AL 31. Dic.2019 



  
  
 

 

Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 

empresa Agro Industrial Paramonga S.A.A  

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA – AL 31. Dic.2020 

 



Anexo N° 03 

Información de la Bolsa de Valores: 2016 – 2020 

empresa Agro Industrial Paramonga S.A.A  


