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Resumen 

Palabras clave: Ganancia bruta, capital, estados financieros, mercado de 

valores. 

 

 

 

 

 

 

La presente investigación titulada “La ganancia bruta en la empresa Agroindustrial 

Laredo S.A.A., periodo 2016-2020”, se generó frente a la necesidad de estudiar 

la fluctuación de la ganancia bruta en la organización agroindustrial, para lo cual 

se planteó como objetivo principal el análisis de la ganancia bruta en este sector 

y de sus indicadores, ingreso por actividades ordinarias y costo de venta, la 

metodología desarrollada presentó un enfoque cuantitativo, descriptivo simple, 

diseño no experimental analítico documental y longitudinal, de tipología aplicada. 

La muestra se encontró conformada por los estados financieros de la entidad del 

sector agroindustrial siendo esta la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A. que 

envía sus estados financieros a la Superintendencia del Mercado de Valores. Se 

precisa que la técnica manejada para la recolección de datos fue el análisis 

documentario. Los resultados muestran que la empresa Agroindustrial Laredo 

presentó una utilidad bruta correcta, la cual brindó un crecimiento constante de la 

organización durante el periodo evaluado mostrando ratios financieros positivos. 

Se concluyó que la empresa cuenta con una ganancia bruta sólida la cual le 

permite tener un capital estructurado dentro del margen de las empresas 

agroindustriales que emiten sus estados financieros auditadas ante la 

Superintendencia del Mercado de Valores Lima, 2016-2020. 
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Abstract 

This research entitled "The gross profit in the Agroindustrial Laredo SAA company, 

period 2016-2020", was generated in view of the need to study the fluctuation of the 

gross profit in the agroindustrial organization, for which the analysis was proposed 

as the main objective From the gross profit in this sector and its indicators, income 

from ordinary activities and cost of sale, the methodology developed presented a 

longitudinal analytical design, of applied typology. The sample was made up of the 

financial statements of the agribusiness sector entity, this being the company 

Agroindustrial Laredo S.A.A. that sends its financial statements to the 

Superintendency of the Securities Market. It is specified that the technique used for 

data collection was the documentary analysis. The results show that the 

Agroindustrial Laredo company presented a correct gross profit, which provided a 

constant growth of the organization during the evaluated period, showing positive 

financial ratios. It was concluded that the company has a solid gross profit which 

that issue their audited financial statements before the Superintendency of the Lima 

Stock Market, 2016-2020. 

Keywords: Gross profit, capital, financial statements, stock market. 

quantitative, simple descriptive approach, non-experimental, documentary and 

allows it to have a structured capital within the margin of agroindustrial companies 
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I. INTRODUCCIÓN 

Las empresas agrarias tienen como actividad principal la producción de productos 

agrícolas y sus derivados como bienes finales. La cadena de valor inicia cuando el 

producto es recogido desde los campos y procesado para generar los distintos 

derivados. La caña de azúcar es molida y se generan tres derivados, la azúcar, el 

alcohol y forraje para la ganadería (Dorantes, 2020).  

La empresa tiene como objetivo mejorar la gestión productiva y dinamizar la 

inversión efectuada con el fin de maximizar la ganancia, teniendo en cuenta los 

riesgos internos como los externos. Dichos riesgos se enfrentan a una barrera, la 

cual siempre se espera superar con el uso correcto de estrategias operativas y 

financieras, las cuales van a brindar solidez a la organización y por ende maximizar 

las ganancias brutas que se espera obtener dentro de un ciclo económico (Buj & 

Cuadrado, 2021). 

El sector agroindustrial se encuentra en un crecimiento constante lo cual genera 

que sea un sector atractivo para la inversión privada y esto a su vez brinda como 

resultado que el sistema financiero se active, brindando apoyo económico para la 

estructuración y reforzamiento del capital de la empresa, con el objetivo de brindar 

un crecimiento sostenido y facilitar un bienestar social y económico ya que con el 

desarrollo de este sector se beneficia a las personas que se encuentran alrededor 

(Arciniegas, 2020). 

Asimismo, se encuentran muchas empresas afiliadas al mercado bursátil, esto 

genera de que pueda evaluar sus acciones frente a otras empresas y a su vez 

pueden compararse con empresas del extranjero, las entidades calificadas en la 

Superintendencia del Mercado de Valores son de 164 (SMV, 2020). En el caso de 

Perú, la economía global aportó la necesidad de disponer de estados financieros 

que cumplan con los estándares internacionales y en concordancia se obligó a 

tener un marco contable que, de los lineamientos como estabilidad en el tiempo, 

vigencia en un periodo y otras exigencias que determine la economía global, como 

es de conocimiento el encargado de esta tarea es el Consejo Normativo de 

Contabilidad (Moran y Uyejara, 2020). 
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Además, las empresas azucareras llevan a cabo la venta de sus productos al 

mercado nacional y el excedente a los mercados internacionales. De esta forma 

comercializa el azúcar y el alcohol (Dorantes, 2020). 

Por medio de la revisión de las ventas y su productividad, fue posible conocer que 

las empresas azucareras en los últimos años han visto incrementado su margen de 

ganancia bruta. Asimismo, es importante precisar que toda empresa se encuentra 

orientada a fortalecer su estructura de capital y generar ganancia a sus accionistas; 

por ello establecen cada año una estrategia productiva la cual busca minimizar los 

gastos de cosecha y producción a fin de maximizar la producción y la ganancia 

bruta. Por dicha razón, las empresas tienen como principal política, el tener un 

control adecuado de sus inversiones y un control sobre las operaciones de 

endeudamiento para que estas sean conservadoras ante cualquier impacto interno 

o externo. Además, las empresas poseen políticas de reparto de utilidades y 

dividendos con sus beneficiarios, se evalúan de forma constante los topes de 

créditos a los cuales se pueden hacer frente teniendo en cuenta los compromisos 

vigentes con sus acreedores, lo cual permite obtener un capital bien estructurado. 

Por lo antes indicado vemos la necesidad de evaluar la ganancia bruta que genera 

por la organización, para dar una respuesta al siguiente problema ¿En qué 

situación se encuentra la ganancia bruta en la empresa Agroindustrial Laredo 

S.A.A., periodo 2016-2020?  

Resulta de gran notoriedad indicar que, el estudio se fundamentó en la 

justificación teórica de la variable, las cual se encuentra basada en los 

lineamientos establecidos por Franco et. al (2020). Además, al ser un argumento 

muy poco debatido en el ámbito nacional, es considerado como un antecedente 

importante, el cual contribuirá con conocimiento a futuros investigadores y servirá 

como base informativa. Asimismo, al usarse la información financiera de las 

empresas azucareras, será posible establecer la situación en la que estas se 

encuentran, pretendemos sugerir una posibilidad de mejora y está favorezca con 

una toma de decisión. Socialmente la investigación tendrá como enfoque 

beneficiar al sector azucarero, pues por medio de la evaluación de la evidencia se 

brindarán resultados y sugerencias. Los cuales le servirá al representante de la 

organización dado que podrán obtener una visión distinta a la que él maneja sobre 
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su situación financiera y esto les permitirá establecer una mejora que contribuya 

con la empresa. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

El objetivo principal planteado fue determinar la situación en la que se encuentra la 

ganancia bruta en la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A., periodo 2016-2020. 

Teniendo como objetivos específicos los siguientes: A. Determinar la situación de 

los ingresos por actividades ordinarias en la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A., 

periodo 2016-2019. B. Determinar la situación del costo de ventas en la empresa 

Agroindustrial Laredo S.A.A., periodo 2016-2019. 
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II. MARCO TEÓRICO 

Respecto sobre la ganancia bruta se tendrá en consideración una serie de 

antecedentes nacionales, los cuales serán mostrados en la presente investigación, 

así como internacionales, en conjunto con teorías y enfoques científicos 

conceptuales: 

Antecedentes nacionales: Enrique et al., (2019), en su trabajo, el costo de venta 

y la utilidad en la línea comercial, indica cómo es que el mal manejo de los costos 

en la organización genera un impacto en la utilidad bruta y a su vez está en la 

utilidad operativa, esto a raíz de que la empresa no cuenta con un monitoreo de 

sus líneas comerciales lo cual limita verificar la utilidad generada por la 

organización, indica también que dicho trabajo tiene como finalidad individualizar 

cada línea de trabajo en cuanto a los costos de venta y de esta forma poder 

identificar las líneas que no cumplan los objetivos y establecer los mecanismos para 

revertir estas situaciones anómalas. Su resultado tiene afinidad con el trabajo a 

desarrollarse en el presente proyecto de investigación. 

Al respecto, Hernández (2019), en su trabajo, la rentabilidad bruta en los rubros de 

comercio y servicio, propone la investigación del margen de utilidad bruta dentro de 

la organización, tomando en cuenta la utilidad bruta la cual está compuesta por las 

ventas menos el costo de ventas, para esto se extrajo la información financiera que 

le fue suministrada para su análisis, al término de su investigación se hace mención 

que dicho sector del mercado al que pertenece la investigación, tiene una 

rentabilidad positiva. 

Asimismo, Vilcatoma (2020), en su investigación, la estructura del capital y margen 

de ganancia, donde expone los datos de su organización frente a otras empresas 

del sector y pudo comparar su endeudamiento empleando la utilidad bruta de las 

empresas, concluye que el endeudamiento está relaciona de manera significativa 

con la utilidad bruta que las empresas puedan presentar en un ejercicio económico, 

y como demostración se realizaron pruebas estadísticas las cuales muestran el 

nivel de significancia que poseían las organizaciones comparadas.  
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Antecedentes internacionales: Olivares et al., (2020), en su trabajo, las empresas 

asociadas y el efecto fiscal en las utilidades de las exportadoras, menciona que el 

desempeño económico de la organización se encuentra vinculado con las 

empresas relacionadas y la injerencia que estas tienen en la misma, sobre los 

precios de transferencia, la utilidad bruta, y su parte fiscal. A su vez, expone las 

deficiencias que existen en la empresa sobre el desconocimiento tributario y la falta 

de lineamientos o herramientas financieras y tributarias para minimizar los impactos 

que estas puedan tener en la organización, propone establecer estudios sobre los 

precios de transferencia. 

Con respecto a Mayorga (2020), en su examen exhaustivo del análisis de la 

rentabilidad comercial, manifiesta que a observado que en la empresa que labora, 

pese a tener una utilidad bruta de 3 millones de dólares el margen de ganancia que 

presenta no es el indicado con respecto a los esfuerzos económicos que realiza la 

empresa, para lo cual se hará uso de herramientas financieras para dicho análisis 

utilizando; el análisis horizontal como inicio, el cual permitió verificar las variaciones 

de las cuentas de un periodo a otro, donde se observa que la empresa tuvo un 

aumento de activo y a su vez sus pasivos también sufrieron en aumento, y al 

analizar la utilidad bruta de un año a otro se pudo observar que esta a ido 

disminuyendo, esto genera que la organización sea vista de forma no muy atractiva 

dentro del mercado financiero. 

En un trabajo científico realizado en el país de México (Timbila et al., 2020), 

menciona que dicha investigación está enfocada en hallar los riesgos financieros, 

riesgo de liquidez y su riesgo crediticio. Para lo cual los investigadores hicieron uso 

de razones financieras con el fin de poder medir la capacidad financiera que tenía 

la empresa y verificar; la utilidad bruta, la utilidad operativa, la rentabilidad 

financiera, rentabilidad de inversión y de esta forma analizar el crecimiento 

monetario frente a sus ventas efectuadas, como apunte final recomienda el 

monitoreo de los activos de la empresa y de esta forma poder evitar riesgos o 

minimizarlos. 
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Como se indica en el artículo publicado en el país de Jamaica (Mighty y Granco, 

2021), enfatiza que la modelización de la rentabilidad en la industria del café los ha 

llevado a encontrar la clave para mantener la viabilidad en cuanto a la rentabilidad. 

A nivel local esto ayuda a que las partes interesadas en la industria del café tengan 

una fuerte conciencia de la rentabilidad generada sobre los ingresos de sus 

actividades dentro de respectivas regiones geográficas. Las partes interesadas del 

sector agrícola se enfrentan regularmente a desafíos que podrían impulsar el 

cambio del uso de la tierra y en última instancia, la rentabilidad agrícola en un grado 

sustancial. Los desafíos incluyen preguntas sobre la variabilidad climática, los 

cambios demográficos, el uso de la tierra para la producción alternativa (es decir, 

la producción de biocombustibles) y garantizar un aumento en la producción de 

alimentos. 

Bases teóricas 

Ganancia bruta 

 

A continuación, se presenta de manera explicativa los enfoques y teorías 

conceptuales en las que está estructurada la investigación. 

Con respecto a un trabajo de investigación Gbigbi, (2021), donde indicó que la 

utilidad o ganancia bruta es fundamental en el resultado que genera una empresa, 

ya que es el punto de partida de donde nace las ganancias o pérdidas generadas 

por una compañía, porque tanto las ventas netas como el costo de ventas, indican 

si se realizó un correcto manejo sobre las decisiones tomadas en un ciclo 

económico y como es que, estas tuvieron un impacto favorable o desfavorable en 

la empresa. 

La optimización de recursos para establecer una rentabilidad bruta más eficiente 

en una organización depende de los alcances tributarios que existan dentro de un 

país y el impacto que estos generen en dicho sector, y a su vez esta tendrá un 

impacto sobre los ingresos que obtiene una empresa. Porque sus costos de 

producción podrían sufrir variaciones en cuanto al gasto proyectado por el 

generado en un ciclo económico, según lo menciona: Zumkeller et. al (2020). 
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Conceptos relacionados a la ganancia o utilidad bruta 

Concepto financiero de costo 

Dimensiones de ganancia bruta 

𝑈𝑡ⅈ𝑙ⅈ𝑑𝑎𝑑 𝑏𝑟𝑢𝑡𝑎 = (𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎𝑠 − 𝐶𝑜𝑠𝑡𝑜 𝑑𝑒 𝑉𝑒𝑛𝑡𝑎) 

Ingreso actividades ordinarias o ventas netas 

Existe un concepto que está relacionado con la variable a investigar la cual será el 

sustento del trabajo. 

Los costos son las variantes de los gastos en los que incurre una organización para 

transformar o colocar un producto en el mercado, los ingresos son beneficios 

obtenidos por la venta o la contraprestación de inversiones realizadas, siendo los 

ingresos menos inversiones financieras realizadas las cuales nos dan una ganancia 

bruta, (Rincon & Vasquez, 2009). 

Es importante precisar que, según lo indicado por Esqueche, (2019), la utilidad 

bruta es el resultado que genera una empresa en un ciclo económico producto de 

restar sus ingresos por actividades ordinarias menos su costo de ventas. 

A todo esto, Vladislav et. al, (2020), en el artículo, Rentabilidad de las empresas en 

condiciones de inestabilidad económica: evidencia de la industria manufacturera en 

Rusia de la revista de estructuras económicas, donde detalla los motivos por los 

que una empresa puede presentar una inestabilidad económica; dentro de la cual 

se realizó una comparación entre 6134 empresas de diferentes rubros; donde nos 

menciona que: El principal indicador generalmente aceptado para el desempeño 

empresarial es la rentabilidad. 

La rentabilidad, es de interés para los propietarios de la empresa y los inversores 

como un indicador del aumento del valor comercial y la generación de ingresos, 

dado que los gerentes de la empresa medirán los índices de desarrollo de la 

compañía, la modernización técnica y para el estado la ganancia siempre será un 

indicador sujeto a impuestos. Como el principal indicador de la actividad de la 
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empresa está influenciado por muchos factores que reflejan; tanto la eficiencia 

productiva dentro de la empresa como la influencia del recurso y los buenos 

mercados. 

Costo de venta 

De esta forma, en otro artículo científico publicado en la revista científica 

Sciencedirect (Poonawala y Nagar, 2019), indican que la ganancia bruta está 

enfocada en el reconocimiento de la ganancia que percibe una entidad en un 

periodo, y como es que puede variar si se hacen estimaciones de gastos 

incorrectos. A medida que los costos y gastos de producción se van agregando 

sobre las ventas que genera la empresa, se puede generar un cambio en la 

ejecución de costos y gastos sobre las ventas, como se indica en este presente 

trabajo se ejecutó un sistema que permite monitorear el costo y gasto de producción 

de una empresa con el fin de establecer una ganancia bruta favorable. 

La utilidad bruta, es fundamental en la vida útil de una empresa la cual toma la 

información de sus ventas y su costo de ventas, mencionado esto, se puede inferir 

que las empresas agroindustriales son susceptibles al cambio climático y cómo es 

que  este impacta directamente en el costo de ventas y su capacidad de realizar 

las ventas proyectadas necesarias para cubrir las obligaciones frente a otras 

empresas (proveedores) y proseguir con su ciclo económico, a raíz de la pandemia 

dichas empresas han implementado un sistema de ventas más eficaz y menos 

costoso, (PR Newswire, 2020). 

También se puede apreciar que en la investigación realizada en el país de Tanzania 

(Habiyaremye et. al, 2021) la utilidad bruta es de gran importancia dentro de las 

organizaciones, ya que están buscando incentivar la inversión de las 

organizaciones en las localidades, para que esta se vea beneficiada, y si se da un 

manejo adecuado de los recursos se crea una capacidad de disminuir de forma 

adecuada los costos productivos, y a su vez estos pueden tener una relación directa 

con las ventas y la utilidad bruta generada por dichas organizaciones. 

En el rubro agroindustrial se muestra que todas las personas y/o empresas siempre 

están en busca de disminuir sus gastos y generar una eficacia en la producción de 

los bienes agroindustriales, y que estos generen un mayor margen de ganancia 
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bruta para ellos y a su vez esta ganancia impactará también en sus colaboradores 

que son parte importante en la cadena de abastecimiento (Antara et. al 2020). 

Por otro lado, la demanda de productos agrícolas tiene la particularidad de que a 

cada año que pasa, esta aumenta; al ser estos productos de primera necesidad los 

mismos se revalorizan, por lo tanto, las ventas de estos productos deberían ser 

mayores y a su vez las organizaciones deberán ejecutar programas para disminuir, 

estandarizar y/o automatizar los procesos con el fin de disminuir su costo de ventas 

(Leopold et. al 2021). 

Asimismo, en un artículo científico emitido en el país de Rusia (Bondina et. al, 

2021), menciona que en su país de origen se ha establecido un mecanismo 

especial para la identificación de costos productivos, orientándose a centros de 

costos específicos. Este proceso ayudaría a una ejecución práctica de costo 

beneficio para las organizaciones agroindustriales de Rusia y establecería un 

correcto flujo de costos incurridos en la producción agroindustrial, y con esto se 

establecerán las ratios financieras necesarios para su análisis. 

También, en una tesis realizada en el país del Ecuador (Cortez, 2020), donde 

menciona que se realizará la ejecución de un sistema de costos de producción con 

el cual se podrá monitorear los costos de ventas de la organización, con el fin de 

optimizar las ventas de la empresa y suministrar una rentabilidad mayor, esto 

mejorará la posición de esta, y al identificar estos factores se podrá obtener un 

aumento en la ganancia bruta que la empresa empezará a generar. 
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III. METODOLOGÍA 

Tipo de investigación: La investigación fue de característica aplicada, ya 

que se usaron trabajos previos realizados en el extranjero como en el país y 

junto a bases teóricas indexadas en el Marco Teórico sobre la rentabilidad o 

utilidad bruta en la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A. entre los periodos 

2016-2020. Dicha investigación aplicada llevó a aplicar la teoría científica y 

su práctica, a efectos de cubrir un requerimiento descriptivo simple, en un 

espacio de tiempo (CONCYTEC, 2018). En otras palabras, la investigación 

aplicada nos ayudó a acceder a información fiable y analizada sobre un 

conjunto de datos, los cuales fueron recolectados de fuentes públicas, 

(Salazar, 2018). 

3.2. Variables y operacionalización 

▪ Definición conceptual. 

Variable 1: Ganancia o utilidad bruta 

Es la ecuación donde se encuentra los ingresos ordinarios menos el costo 

de venta, esta diferencia es llamada ganancia o utilidad bruta, se entiende 

que es sumar todos los ingresos generados por la organización restándole 

todos los costos en los que se incurre para obtener un producto disponible 

para su venta, (Credilike, 2016). 

 

 

3.1. Tipo y diseño de investigación 

Diseño de investigación: En cuanto al diseño, se optó por no experimental. 

Porque los datos utilizados en la presente investigación no sufrieron 

modificaciones o alteraciones, se puede decir que no fueron objeto de 

modificación de forma intencional y no intencional. Adicionalmente a esto, la 

misma se realizó haciendo el uso de un diseño analítico documental y 

longitudinal. La información sobre un estudio no experimental radica en que 

las variables no deben de sufrir cambios ni modificación las cuales fueron de 

característica cuantitativa, (Salazar, 2018). 
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▪ Definición operacional. 

Variable 1: Ganancia o utilidad bruta 

La ganancia o utilidad bruta se encuentra dentro del estado de resultados, el 

cual nos va a indica cuál es el margen de ganancia que se tiene después de 

obtener los ingresos de actividades ordinarias menos nuestros costos de 

ventas, esto nos dará una primera visión sobre las decisiones tomadas en 

un periodo. 

▪ Indicadores 

Los indicadores fueron obtenidos al momento de operacionalizar nuestra 

variable de estudio, de los cuales se expondrá conceptos teóricos y se le 

formularán un análisis observacional, estos indicadores permitieron 

cuantificar nuestra variable de estudio. En nuestro caso, contamos con los 

indicadores de la ganancia o utilidad bruta los cuales fueron tomados de la 

empresa agroindustrial. 

▪ Escala de medición 

La escala de medición a usarse es la razón, ya que contienen un alto nivel 

de cotejo ya que posee una unidad de medida, dentro de otra característica 

esta posee el cero absoluto la cual brinda un punto de origen. Además, 

permite hacer uso de operaciones matemáticas, para esto tuvo que conocer 

la unidad de medida para que de esta forma se pudiera determinar la 

igualdad en sus razones y establecer un punto cero de inicio, (Franco et. al, 

2020). 

La variable de la presente investigación fue cuantitativa, la cual se puede 

visualizar en el anexo N°1 Matriz de operacionalización de variables, dentro 

de la cual se muestran las dimensiones e indicadores de la variable a analizar 

y a su vez, la variable tiene como característica que puede medir su variación 

en el tiempo o un grupo de personas u objetos, los cuales tienen 

características que se les dio distintos valores, (Sampieri, 1997). 
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La operacionalización se estableció sobre la variable de trabajo y a su vez 

esta, fue basada en conceptos teóricos los cuales tuvieron como base el 

marco teórico expuesto junto a las teorías citadas en el mismo. Asimismo, sus 

indicadores se encuentran fundamentados sobre bases teóricas las cuales se 

encuentran reconocidas en los reportes contables publicados, en fuentes 

secundarias, estas con relación a los rubros contables específicos. 

3.3. Población, muestra y muestreo 

Población: Se trató del grupo de reportes de la empresa Agroindustrial 

Laredo S.A.A. entre los periodos 2016-2020, los cuales contienen a los 

indicadores. Estos se encontrarán ubicados dentro de los estados contables 

de la unidad de análisis y de sus correspondientes dimensiones de la variable 

que fue estudiada. Estos informes son de acceso libre a las personas y 

entidades dentro de la página de la SMV; es decir, es un colectivo de 

información la cual tiene la información o características que se desean 

estudiar, por lo tanto, se puede decir que es un conjunto uniforme del cual se 

va a describir y plasmar las conclusiones, (Salazar, 2018). 

Muestra: Estuvo determinada por los informes financieros de los ejercicios, 

desde el año 2016 hasta 2020 de la empresa materia de estudio, dicha 

información contiene los indicadores que corresponden a la variable a 

analizar. Esta decisión fue elegida por el contexto de pandemia que se vive y 

la dificultad de obtener dicha información. En tal sentido, es una muestra no 

probabilística porque se hace uso de un conjunto de elementos tomados de 

una población con respecto a un plan a desarrollar, ya que depende del criterio 

del investigador y de esta forma se pudo obtener las conclusiones las cuales 

fueron ampliables a la población, (Hernandez, 2014). 

Muestreo: El proceso de muestreo fue por conveniencia, es decir tuvo 

intencionalidad, con base a información cuantitativa, de procedencia de los 

reportes contables publicados en la SMV, los cuales pertenecen a la unidad 

de análisis que ya se encuentran validados por contadores externos, la 

información se le realizará los cálculos de medidas de tendencia central: la 

media, máximo, mínimo y la desviación estándar. Asimismo, será un muestreo 
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no probabilístico pues se seleccionará la información a verificar desde la base 

secundaria seleccionada la cual permitió evaluar la variable y sus indicadores, 

(Rustom, 2012). 

3.4. Técnicas e instrumentos de recolección de datos 

Técnica 

Se utilizó la técnica del análisis documentario, la cual se empleó para la 

recolección de los datos, dicha recolección fue específica y recopilada de la 

página web de la SMV, para el uso en nuestro estudio, observación y 

enunciación de hallazgos y como siempre teniendo en consideración la 

variable ganancia o utilidad bruta en la empresa agroindustrial del 2016 hasta 

2020. Al respecto, Hernández indica que la técnica nos ayuda a identificar las 

relaciones entre una o más variables y los efectos que tienen una sobre otra. 

Instrumento 

3.5. Procedimientos 

El instrumento de recolección fue de datos de una fuente digital, mediante la 

guía análisis documental la cual proporcionó el instrumento para el registro de 

información contable, que nace de los estados financieros, publicados por la 

entidad fuente de la investigación con esto se pudo conseguir los hallazgos 

del proyecto de investigación. 

Luego de la preparación del instrumento de recolección de información 

haciendo uso del análisis documentario, el cual consto de los estados 

financieros publicados por la organización en una fuente pública, se 

efectuaron los análisis de las variaciones que a sufrido la variable en estudio, 

durante el lapso de un tiempo programado, para luego establecer el 

cumplimiento de nuestro objetivo planteado. Además, es la implementación 

de procesos que nos permitieron describir un conjunto de valores y medidas 

de información, la cual fue ordenada en un centro de datos, por lo tanto nos 

indicó la diversificación o cambios que tiene esta frente a una medida central, 

(Salazar, 2018). 
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3.6. Método de análisis de datos 

3.7. Aspectos éticos 

A. Respeto de la propiedad intelectual 

B. Transparencia  

C. Autonomía 

 

 

 

 

 

 

Se realizó con el método analítico, con un nivel descriptivo simple y con una 

sola variable, los cuales fueron analizados en tablas de Excel en su versión 

2016 y uso del software Turniti, los cuales se presentaron en tablas y figuras. 

En otras palabras, se abarca toda la información necesaria para obtener una 

explicación coherente y válida del tema en investigación. 

Esta investigación se realizó haciendo uso de los lineamientos éticos 

instituidos por nuestra universidad, los cuales son: 

En la presente investigación, se respetó la propiedad intelectual de cada 

autor, reconociendo sus citas con referencias reales, las cuales se les 

aplicará el estilo APA séptima edición, el uso del software Turniti donde se 

procesó la investigación. 

La presente investigación, pretende servir como fuente o base para futuros 

temas con el que tenga relación, a fin de brindar una idea clara y veraz del 

problema a desarrollarse. 

Los presentes que realizaron la investigación lo hacen de forma voluntaria, 

con el único fin de poder sostener su investigación y cumplir con los 

lineamientos establecidos por la institución. 
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IV. RESULTADOS 

Resultados descriptivos: 

Tabla 1. Ganancia (utilidad) Bruta 

Conformación de la variable: Ganancia (Utilidad) Bruta 

  2015 2016 variación 2017 variación 2018 variación 2019 variación 2020 variación 

  S/ (000) S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % 

  
                

Ingresos 

de 

Actividades 

Ordinarias 

254,191 330,817 76,626 30% 295,669 -35,148 -11% 264,263 -31,406 -11% 250,676 -13,587 -5% 292,932 42,256 17% 

Costo de 
Ventas 

-213,405 -242,071 -28,666 13% -242,971 -900 0% -229,203 13,768 -6% -219,493 9,710 -4% -244,703 -25,210 11% 

Ganancia 
(Pérdida) 
Bruta 

40,786 88,746 47,960 118% 52,698 -36,048 -41% 35,060 -17,638 -33% 31,183 -3,877 
-

11% 
48,229 17,046 55% 

 

Figura 1.  Ganancia (utilidad) Bruta 

 

      Nota: elaborado en base a los EEFF de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A 2016-2020 
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Para la evaluación y generación de resultados se analizaron los estados financieros 

de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A, los cuales sirvieron como base para el 

análisis horizontal como vertical sobre los resultados, Asimismo, los datos están 

basados en una investigación descriptiva simple. 
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Tabla 2. Análisis estadístico ganancia bruta 

Composición de la 
Variable 

2016 2017 2018 2019 2020 
Media Máximo Mínimo 

Desviación 
estándar 

S/ (000) S/ (000) S/ (000) S/ (000) S/ (000) 

Ingresos de 
Actividades 
Ordinarias 

330,817 295,669 264,263 250,676 292,932 286,871 330,817 250,676 31,091  

Costo de Ventas -242,071 -242,971 -229,203 -219,493 -244,703 -235,688 -244,703 -219,493 10,947  

Ganancia 
(Pérdida) Bruta 

88,746 52,698 35,060 31,183 48,229 51,183 88,746 31,183  22,814  

Nota: elaborado en base a los EEFF de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A 2016-2020 

 

 

Interpretación: La tabla 1 y figura 1 mostraron los resultados del análisis horizontal 

sobre la ganancia bruta de la entidad en el periodo evaluado. Se pudo evaluar que 

dentro de los años 2016 al 2020 la empresa presenta una disminución en los 4 

primeros años sobre su utilidad bruta obtenida y a su vez se puede apreciar que en 

su último año su ganancia bruta tiene un aumento significativo con respecto a los 

dos años anteriores, esto nos muestra que la entidad en el año en el cual se dio 

golpeado por la pandemia del COVID-19, pudo generar un mayor ingreso por sus 

actividades ordinarias frente a sus costos de venta y esto permitió obtener una 

utilidad bruta de 48,229, productos de sus actividades principales como 

secundarias.  

Interpretación: La tabla 2 nos muestra que la entidad a obtenido como media de 

ingresos 286,871, costos de ventas de -235,688 y una ganancia bruta 51,183, a su 

vez a tiene un máximo en sus ingresos de 330,817 en el año 2016, costos de ventas 

de -244,703 en el año 2020, y ganancia bruta de 88,746 en el  año 2016, asimismo 

tiene un mínimo sobre sus ingresos de 250,676 en el año 2019, costo de ventas de 

-219,493 en el año 2019, y una utilidad bruta de 31,183 en el año 2019. Esto sobre 

la información de los 5 años evaluados se puede indicar que la empresa siempre a 

podido tener los ingresos necesarios para cubrir sus costos de ventas y esto les 

genera una utilidad en cada periodo transcurrido, en cuanto a la desviación 

estándar se observa que los ingresos por actividades son de 31,091, por otro lado, 

el costo de ventas es de 10,947 y la ganancia bruta por 22,814. 
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Ingresos de 
Actividades 
Ordinarias 

2016 2017 Variación 2018 Variación 2019 Variación 2020 Variación 

S/ (000) S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % 

Azúcar 307,011 270,543 
-

36,468 -12% 240,002 
-

30,541 -11% 228,829 
-

11,173 -5% 263,607 34,778 15% 

Alcohol  13,525 9,967 -3,558 -26% 13,553 3,586 36% 12,352 -1,201 -9% 16,957 4,605 37% 

Melaza 9,452 13,526 4,074 43% 8,715 -4,811 -36% 7,557 -1,158 -13% 10,059 2,502 33% 

Bagazo 4 143 139 3475% 109 -34 -24% 64 -45 -41% 0 -64 -100% 

Semilla de caña 496 986 490 99% 672 -314 -32% 251 -421 -63% 132 -119 -47% 

Leche     1,077   1,469   2,149   

Otros 329 504 175 53% 135 -369 -73% 154 19 14% 28 -126 -82% 

              

Total 330,817 295,669 
-

35,148 -11% 264,263 
-

31,406 -11% 250,676 
-

13,587 -5% 292,932 42,256 17% 

 

Figura 2. Ingresos por actividades ordinarias 

 

       Nota: elaborado en base a los EEFF de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A 2016-2020 
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Tabla 3. Ingresos por actividades ordinarias 

Interpretación: La tabla 3 y figura 2 mostraron la evolución de los ingresos por 

actividades ordinarias, las cuales están constituidas por la venta de azúcar, alcohol, 

melaza, bagazo, semilla de caña de azúcar, leche y otros, se puede observar que 

en los años del 2016 al 2019 la empresa a mostrado una perdida en sus ventas las 

cuales tiene dos destinos el mercado nacional y el internacional la alta oferta genera 

que los precios se vean menguados. Pero en el 2020 se puede apreciar que la 
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Tabla 4. Costo de ventas 

Costo de ventas 
2016 2017 Variación 2018 Variación 2019 Variación 2020 Variación 

S/ (000) S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % S/ (000) S/ % 

              

Inventario Inicial:                           

*productos terminados 4,951 6,293 1,342 27% 4,311 -1,982 -31% 919 -3,392 -79% 1,548 629 68% 

*productos en proceso 786 1,581 795 101% 1,287 -294 -19% 376 -911 -71% 753 377 100% 

*subproductos 177 135 -42 -24% 180 45 33% 287 107 59% 246 -41 -14% 

Mas:              
*consumo materia prima 
propia  187,528 188,023 495 0.3% 95,210 

-
92,813 -49% 99,088 3,878 4% 101,878 2,790 3% 

*consumo materia prima 
de terceros      83,616 83,616  69,686 

-
13,930 -17% 89,735 20,049 29% 

*cargas de personal 9,138 9,042 -96 -1% 8,684 -358 -4% 9,945 1,261 15% 9,782 -163 -2% 
*participación de 
utilidades 5,461 2,426 -3,035 -56% 415 -2,011 -83% 706 291 70% 1,571 865 123% 
*otros gastos de 
fabricación 31,836 30,460 -1,376 -4% 28,594 -1,866 -6% 31,714 3,120 11% 33,287 1,573 5% 

*depreciación 10,420 11,995 1,575 15% 8,645 -3,350 -28% 9,264 619 7% 9,400 136 1% 

*drawback -217 -163 54 -25% -157 6 -4% -65 92 -59% -30 35 -54% 

Menos:              

*inventario final de:              

*productos terminados -6,293 -4,311 1,982 -31% -919 3,392 -79% -1,548 -629 68% -2,904 -1,356 88% 

*productos en proceso -1,581 -2,330 -749 47% -376 1,954 -84% -753 -377 100% -254 499 -66% 

*subproductos -135 -180 -45 33% -287 -107 59% -246 41 -14% -352 -106 43% 

         0     

Total 242,071 242,971 900 0% 229,203 
-

13,768 -6% 219,373 -9,830 -4% 244,660 25,287 12% 

Nota: elaborado en base a los EEFF de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A 2016-2020 

empresa a generado un incremento del 15% este incremento es mayor a los 

ingresos generados en los dos años anteriores se puede establecer que la empresa 

empieza a mejorar su posición en el mercado y afianzándose en el sector de la 

venta de caña de azúcar y sus derivados. 

Interpretación: La tabla 4, se pudo observar la estructura del costo de venta de la 

organización donde se aplicó un análisis horizontal para poder medir la variación 

que la empresa a presentado dentro de los periodos del 2016 al 2020, teniendo 

como resultado que la empresa en los años 2018 y 2019 logró reducir sus costos 

de venta de forma en un 6% en el 2018 y 4% en el 2019. También se puede observa 

que la empresa a partir del año 2018 al 2020 identifica de forma precisa la materia 

prima propia de la de terceros con el fin de poder llevar una los datos 

independizados uno de otro, a su vez se observa que en el año 2020 la empresa 

ha elevado su costo de ventas el cual ha sobrepasado a todos los años anteriores. 
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Figura 3. Costo de ventas – inventario inicial 

 

Nota: elaborado en base a los EEFF de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A 2016-2020 

 

Figura 4. Costo de ventas – costos de fabricación  

 

Nota: elaborado en base a los EEFF de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A 2016-2020 
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Interpretación: La figura 3, identificaron los costos correspondientes a el inventario 

inicial del costo de venta, donde se aprecia la cantidad de productos terminados, 

en proceso y subproductos con los que cuenta la empresa, se puede evidenciar 

que la organización trata de disminuir su inventario inicial todo esto con el fin de 

disminuir sus gastos de almacenamiento y a su vez un mejor trabajo de logística 

en conjunto al de ventas y cumplir con las obligaciones ya adquiridas por la 

empresa. 
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Interpretación: La figura 4,se muestra los costos de fabricación que tiene la 

empresa en cada periodo, se puede observar que los ingresos por drawback de la 

empresa han ido disminuyendo con el tiempo, eso nos brinda 2 repuestas o que la 

empresa a disminuido sus exportaciones, o ellos han decidido concentrar sus 

ventas en el mercado nacional, lo cual nos muestra que se están posicionando en 

mercado nacional frente a la competencia, se puede identificar que el consumo de 

materia prima en los años 2016 y 2017 estaba agrupado tanto la materia prima 

propia como la de terceros, y para el año 2018 en adelante se lleva una 

identificación separada. 
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V. DISCUSIÓN 

El presente texto, muestra los hallazgos logrados en la presente investigación 

donde se evaluó la variable y sus dimensiones en base a conceptos teóricos de 

diferentes fuentes fiables. 

En cuanto al objetivo general se pudo verificar la situación de la utilidad bruta en 

la empresa agroindustrial Laredo S.A.A. 2016-2020; esto debido a que se comparó 

la información y su fluctuación dentro del periodo mencionado, la compañía exhibió 

una disminución en sus ventas en los periodos comprendidos del año 2017 al 2019, 

a esto, Mayorga, (2020) indicó en su trabajo científico, si una empresa no cuenta 

con una estructura financiera sólida o no diversifica sobre sus ingresos, estas verán 

menguados sus ingresos, en concordancia por lo expuesto, se coincide que los 

ingresos son lo más importante para un organización, se debe de tener en cuenta 

la diversificación de los mismos, para que de esta manera la empresa no se vea 

afectada por los factores económicos externos. Asimismo, en el año 2020 la 

empresa presentó un incremento del 17% en los ingresos, esto se debió a que en 

el país y en el mundo se generó una demanda enorme de alcohol y al ser esta una 

empresa dedicada a la siembra de caña de azúcar generó un mayor ingreso, como 

menciona Arciniegas-Cruz, (2019) en su investigación sobre las estrategias que 

promueven el crecimiento empresarial donde menciona que el rumbo orgánico es 

el futuro en el sector agrícola, ya que los productos son sembrados de forma natural 

sin interacción de químicos, esto genera un valor adicional a estos productos la 

organización se encuentra en una transformación y se encuentra en este camino, 

lo cuál va a generar mayores ingresos a la empresa por los productos que se 

ofrezcan en los mercados internacionales. 

Los ingresos por actividades ordinarias de la organización son variados. En los 

periodos evaluados se ha visualizado que en unos casos disminuyó y en otros 

aumentó, se observó que la empresa ha diversificado su cartera de productos, 

siendo estos; la azúcar que el 2017 tuvo una variación de -12% con respecto al 

año anterior, en el 2018 una disminución de -11%, 2019 otra disminución de -5%, 

y en el 2020 se puede apreciar un incremento del 15%, otro ingreso es el alcohol 

que el año 2017 tuvo una variación de -26% con respecto al año anterior, en el 

2018 un incremento del 36%, 2019 presenta una disminución del 9%, y en el 2020 



30 

 

un incremento de 37%, la melaza es otro pilar importante para la empresa esta 

presenta un aumento del 43% en el 2017, en el 2018 se verifica una disminución 

de -36%, en el 2019 una disminución de -13%, y en el 2020 un incremento del 33%, 

la empresa a partir del año 2018 inicia con la venta de leche, y para el año 2019 

esta presentó un incremento del 36%, y para el 2020 un incremento del 46%, 

tomando como muestra el último año se puede se puede evidenciar que la azúcar 

representa el 89.99% del total de los ingresos, el alcohol un 5.79%, la melaza un 

3.43%, semilla de caña 0.05%, leche un 0.73%, y otros el 0.01%, Abi Saad, (2020) 

nos menciona en su tesis, un registro adecuado de los costos y monitoreo constante 

por parte de la gerencia, se evidencia la capacidad de generar respuestas ante 

diferentes circunstancias que se generan en el sector agroindustrial y las cuales 

ayudan a promover un sistema adecuado de costos dentro de la organización y 

tener la capacidad de generar un portafolio de productos más diverso. 

Con respecto al costo de ventas, la empresa presenta una disminución 

significativa durante el periodo evaluado, lo cual genera que la utilidad bruta no se 

vea afectada en el periodo 2016-2020. La empresa ha tenido una media de -

235,668 como costo de venta, lo cual le permite mantenerse dentro de los 

estándares del sector en el cual se encuentra, como mencionó Antara et al. (2020). 

Las empresas agroindustriales buscan año a año ser más eficientes, productivas y 

realizar disminuciones en su costo de venta, con la incorporación de tecnificación, 

monitoreo de tierras y agua, con esto se permite maximizar los ingresos, aun en los 

momentos más difíciles. Al respecto conviene decir que, concordamos con lo 

indicado porque si una empresa es eficiente lo más probable es que esta genere 

utilidad a la organización, como se aprecia en los resultados en el año 2016 la 

empresa presenta una disminución de su costo de venta del 13% con respecto a 

su periodo anterior, en el 2017 se evidencia una disminución mínima de 0.015%, 

en el 2018 una disminución del 6%, 2019 otra disminución del 4% sin embargo en 

el 2020 tiene un aumento de 11% y este aumento es natural porque sus ventas 

tuvieron un aumento del 22% con respecto al año 2019. 

Respecto a determinar el costo de ventas en los que incurre la empresa se puede 

indicar lo siguiente; en cuanto al inventario inicial la empresa presenta tres 

sectores importantes como son los productos terminados, productos en proceso y 
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los subproductos; en primer lugar se tiene a los productos terminados que en el año 

2017 presenta una variación del 27% con respecto del año anterior, en el año 2018 

se obtuvo -31%, para el año 2019 una variación es de -79%, y para el año 2020 

tuvo una variación del 68%. En segundo lugar se tiene a los productos en proceso 

al año 2017 tenemos una variación del 101%, en el año 2018 presenta una 

variación del -19%, al año 2019 con un -71%, y para el año 2020 generó una 

variación del 100%, y en tercer lugar tenemos a los subproductos que en el año 

2017 presenta una variación de -24% con respecto al año anterior, en el año 2018 

fue de 33%, para el 2019 fue de 59%, y para el 2020 se presentó una disminución 

de -41%, a esto Ferliyanti, (2019), hace mención que los inventarios con los que 

cuenta la empresa son importantes al momento de estructurar la producción de los 

años siguientes y monitorear el costo productivo dentro de una cadena de 

producción de un bien o producto, al respecto ante lo mencionado se puede 

discernir que si una empresa no tiene un correcto monitoreo de la cadena de 

producción, sus productos en proceso se verán en aumento y por consiguiente los 

productos terminados serán menores, como se puede observar la organización a 

mejorado su sistema de producción y el inventario inicial ha ido disminuyendo cada 

año. 

Asimismo, con las adiciones del costo de venta se encuentra a los consumos de 

materia prima tanto propia como terceros, cargas de personal, participación de 

utilidades, otros gastos de fabricación, depreciación y drawback, lo más resaltante 

en esta sección es que en lo años 2016 y 2017 la empresa contabilizaba la materia 

prima propia como la de terceros y es a partir del 2018 que la empresa independiza 

la materia prima para tener un mejor control de la producción y el rendimiento de 

su materia prima sobre la de los terceros, las cargas de personal en el año 2017 

tiene una variación del -1% con respecto al año anterior, en el 2018 la variación fue 

de -4%, en 2019 se generó una variación del 15%, y para el año 2020 la variación 

fue de -2%. En cuanto a otros gastos de fabricación la empresa presenta 

variaciones que van del -4% en el 2017,de -6% en el 2018, de 11% en el año 2019 

y para el año 2020 es de 5%, en cuanto a la participación de las utilidades la 

empresa presentó una disminución como se observa en el año 2017 fue del -56% 

con respecto al año anterior, en el 2018 la variación fue de -83%, para el año 2019 
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la variación fue de 70%, y para el año 2020 la variación fue de 123%, la 

depreciación es parte importante también en la estructura de costo de la empresa 

su variación en el año 2017 correspondió al 15% con respecto al año anterior, en 

el año 2018 la variación fue de -28%, en el año 2019 la variación fue de 7% y para 

el año 2020 la variación correspondió al 1%. También tenemos al drawback el 

beneficio que brinda el estado por las exportaciones realizadas por una empresa 

con el fin de incentivar las exportaciones del país, en el año 2017 la variación es de 

-25% con respecto del año anterior, en el año 2018 la variación fue de -4%, en el 

año 2019 la variación es de -59%, ya para el año 2020 la variación correspondió a 

-54%, con respecto a esto Bondina et al., (2021), indica que los costos dentro de 

una organización son relevantes para que la organización pueda estructurar un 

mecanismo con el cual se puedan estandarizar o disminuir su costo con el paso del 

tiempo y terminan brindando a la empresa un ingreso mayor, en la evaluación que 

se realizó a la organización en el periodo 2016-2020 la empresa presentó una clara 

disminución de su costo de venta y obteniendo de esta forma un margen de 

ganancia aceptable. 

En último término, se encuentra el inventario final el cual se aprecia una 

disminución constante en los años; en cuanto a los inventarios terminados en el 

2017 se obtuvo una variación de -31% con respecto al periodo anterior, en el 2018 

de -79%, en el 2019 la variación fue de 68%, y en el 2020 la variación fue de 88%, 

los productos en proceso para el año 2017 la variación fue de 47% con respecto al 

año anterior, en el año 2018 la variación fue de -84%, en el año 2019 la variación 

fue de 100%, yapa el año 2020 se dio una disminución de -66%, y para los 

subproductos para el 2017 la variación fue de 33% con respecto al año anterior, en 

el año 2018 la variación fue de 59%, en el 2019 la variación fue de -14%, y para el 

2020 la variación fue de 43%, en este sentido Montilla et al., (2019), establece que 

se debe de establecer un mecanismo de control basados en la gestión para que de 

esta forma se puedan mitigar los costos en los que incurre la empresa en el proceso 

productivo, en la evaluación realizada se visualiza que la empresa a podido 

establecer mecanismos para disminuir los inventarios finales de los productos a 

generar por parte de la organización, y mejorar la eficacia el momento de la 

producción. 
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VI. CONCLUSIONES 

3. En relación al costo de ventas durante los periodos evaluados se puede 

concluir que la organización ha considerado prudente el maximizar su 

producción dando esto a lugar que tanto los productos terminados como los 

Todo lo planteado hasta ahora con el análisis de la ganancia bruta de la empresa 

dentro de los periodos 2016-2020, se llegó a obtener las siguientes conclusiones 

las cuales se proceden a exponer: 

1. Se pudo evidenciar que la ganancia bruta de la organización en la evaluación 

dentro del periodo establecido, ha sufrido de una disminución durante los 

años  del 2016 hasta el 2019 presentando una reducción de -41% en el 2017, 

-33% en el 2018,  -11% en el 2019 lo que nos indica una pérdida dentro del 

mercado en el cual se encuentra y perdiendo ventas internacionales, las 

cuales generaron una caída en sus ganancias bruta, pero en el año 2020 se 

puede evidenciar un incremento de 55% con respecto al año anterior a pesar 

de haber sido un año atípico por la aparición de la pandemia del COVID-19 

y las restricciones efectuadas por el gobierno para la contención de dicha 

eventualidad y al ser esta una empresa de productos de primera necesidad 

no vio alterada su producción  y por el contrario se vio incrementada su 

utilidad bruta. 

2. Con respecto a los ingresos por actividades ordinarias durante los periodos 

evaluados se puede evidenciar una disminución en la venta de azúcar 

durante los años 2017 de -12%, el año 2018 de -11% y en el 2019 de -5% y 

durante el año 2020 se puede verificar un incremento del 15% con respecto 

al año anterior según la evaluación esto se debió fundamentalmente al 

aumento del consumo interno, a su vez se puede evidenciar que las ventas 

de alcohol también sufrieron un aumento en un 37% para el año 2020, por 

otro lado se puede evidenciar que la organización a partir del año 2017 

presentó ingresos por parte de la venta de leche la cual al tratarse de una 

nueva inversión en la diversificación de sus ingresos se evalúa que esta 

inversión ha sido favorable ya que en el año 2019 se registra un aumento 

del 36% y en el año 2020 de 46%, generando un ingreso adicional a la 

empresa. 



34 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

subproductos sean en cada periodo menor en consideración a su año 

anterior con esto se espera reducir el inventario inicial con que cuente la 

empresa, a su vez se puede visualizar que la organización en cuanto al 

beneficio del drawback en el año 2016 presentó 217,000, para el año 2017 

un total de 163,000, en el año 2018 un total de 157,000, para el año 2019 

62,000, y en el 2020 un total de 30,000, como se aprecia el ingreso por este 

beneficio presenta una disminución la cual se debe por una falta de 

exportación o ventas al extranjero, esto debido a la pérdida de mercado 

internacional por parte de la competencia de otros países. 

4. El presente trabajo de investigación tiene como finalidad servir de fuente 

informativa para futuros trabajos de investigación y a sus autores, los cuales 

podrán hacer uso de la información vertida en el presente trabajo de 

investigación, con el fin de ser una guía o apoyo literario en sus trabajos. 

Por lo expuesto, se puede afirmar que la empresa ha sabido mantener una 

ganancia bruta en el periodo evaluado, teniendo en consideración la pérdida de 

mercado internacional y la llegada de la pandemia del COVID-19, la empresa a 

sabido ejercer controles financieros para mitigar el impacto de estos 

acontecimientos dentro de la organización.  
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VII. RECOMENDACIONES 

 

 

 

 

 

1. A la gerencia de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A., se recomienda 

volver a renovar su proyecto de estudio de mercado internacional para volver 

a incursionar con el fin de poder generar mayores ingresos a la organización 

y genere beneficios tributarios. 

2. A la gerencia de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A., se encomienda 

desarrollar un estudio de mercado sobre la ejecución de una línea de 

producción de quesos, como se puede observar es un mercado con el que 

puede maximizar sus ingresos por actividades ordinarias como se puede 

verificar lo que ocurrió con su línea láctea. 

3. A la gerencia de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A., se sugiere que 

incremente la siembra de hectáreas de caña de azúcar para obtener mayor 

volumen de materia prima propia y en conjunto al aumento de la demanda 

se maximizan los ingresos brutos. 

4. A la gerencia de la empresa Agroindustrial Laredo S.A.A., se recomienda 

realizar un estudio sobre el uso de la tecnificación industrial y sus beneficios. 

Para que de esta forma se reduzcan los gastos de mano de obra y los costos 

de producción de la materia prima, y esto a su vez ayudará a obtener un 

aumento en la producción del insumo principal para la obtención de la azúcar 

y sus principales derivados. 

5. A los futuros investigadores, se recomienda analizar la estructura de costos 

que maneja la empresa, con el fin de evaluar los mecanismos usados y 

referir mejoras a la entidad para que pueda disminuir el costo de ventas. 
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ANEXOS 

Anexo N°01 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Matriz de operacionalización de la variable de estudio 
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Anexo N°02 

Carta de autorización para uso de estados financieros y nombre de empresa 
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Anexo N°03 

 

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores 

 

 

Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 

ESTADO DE RESULTADOS – AL 31.Dic.2016 
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Anexo N°04 

ESTADO DE RESULTADOS – AL 31.Dic.2017 

 

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores 

 

 

 

Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 
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Anexo N°05 

ESTADO DE RESULTADOS – AL 31.Dic.2018 

 

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores 

 

 

 

 

Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 
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Anexo N°06 

Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 

ESTADO DE RESULTADOS – AL 31.Dic.2019 

 

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores 
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Anexo N°07 

ESTADO DE RESULTADOS – AL 31.Dic.2020 

 

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores 

 

 

 

Información de la Superintendencia del Mercado de Valores 
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Anexo N°08 

Información de los indicadores 

 

 

 

Fuente: Superintendencia de Mercado de Valores 

 

 

 


